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ขยายสาขาตามเป้าหมาย รับดีมานด์
สินเชื่อรายย่อยพุ่ง มั่นใจพอร์ตสินเชื่อ

รวมทั้งปีท�าได้มากกว่า 11,300 ล้านบาท

SAK	เร่งสปีด

บมจ.ศักด์ิสยามลิสซ่ิง'	 หรือ	 SAK	 ผู้
ให้บริการสินเชื่อรายย่อย	 ตอกย�้าผู้น�า
ให้บริการสินเชื่อที่ขับเคลื่อนเศรษฐกิจ
ฐานรากยั่งยืน	 หนุนประชาชนเข้าถึง
แหล่งเงินทุนเป็นธรรม	 เร่งขยายสาขา
ในไตรมาสแรกปีนี้ได้ตามเป้า	 90	 แห่ง	
รบัดีมานด์ความต้องการสินเช่ือเพิม่ขึน้	
มั่นใจทั้งปีดันพอร์ตสินเชื่อเป็นไปตาม
เป้าหมาย		

นายศิวพงศ์	 บุญสาลี	 กรรมการ
ผู้จัดการ	บริษัท	ศักดิ์สยามลิสซิ่ง	
จ�ากัด	 (มหาชน)	 หรือ	 SAK	 ผู้ให้
บริการสินเชื่อรายย่อยภายใต้แบรนด์	
'ศักดิ์สยามลิสซ่ิง'	 เปิดเผยว่า	 บริษัทฯ	
เดินหน้าตามแผนธุรกิจโดยมุ่งสู่ผู้น�า
ให้บริการสินเชื่อที่ขับเคลื่อนเศรษฐกิจ

ฐานรากยัง่ยนืเพือ่ช่วยเหลือประชาชนที่
ต้องการเข้าถึงแหล่งเงินทุนที่เป็นธรรม	
โดยมุ่งขยายสาขาให้ครอบคลุมพื้นที่
ภาคกลาง	 ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ	
ภาคเหนอืและภาคตะวนัตก	เพือ่น�าเสนอ
ผลิตภณัฑ์สนิเชือ่รองรบัความต้องการ
แหล่งเงินทุนให้แก่ประชาชน	 ซึ่งมีเป้า
หมายจะมีสาขาครบ	920	สาขาภายใน
ไตรมาส	3	ปีนี้	จาก	ณ	สิ้นปี	2564	มี
สาขา	719	แห่ง	โดยในช่วงไตรมาสแรก
ที่ผ่าน	 SAK	 สามารถขยายสาขา	 90	
สาขา	ได้ตามเป้าหมาย		

ขณะที่ภาพรวมธุรกิจสินเชื่อรายย่อย
ในช่วงไตรมาส	2	ถือว่าเป็นไฮซีซั่นของ
ธุรกิจ	 คาดการณ์ว่าความต้องการสิน
เชื่อจะเพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่องหลังเห็น
สัญญาณการเติบโตของพอร์ตสินเชื่อ
ในช่วงเดือนมีนาคมที่ผ่านมาที่ขยาย
ตัวได้ดี	 โดยมีลูกค้าเข้ามาใช้บริการขอ
สินเชื่อทะเบียนรถเป็นประกัน,	 สินเชื่อ
ทะเบียนรถ	 (เพื่อการลงทุน)	 และสิน
เชื่อรถแลกเงิน	(เช่าซื้อ)	เพิ่มขึ้น	ขณะที่
การบริหารควบคุมหนี้	NPLs	แม้มีการ
แพร่ระบาดโควดิ-19	บรษิทัฯ	ยงับรหิาร
จัดการได้อย่างมีประสิทธิภาพสามารถ
รักษาระดับหนี้	 NPLs	 ต�่ากว่าค่าเฉลี่ย
ของอุตสาหกรรม	โดยการช�าระค่างวด

นับต้ังแต่เดือนธันวาคม	 2564	 จนถึง
เดือนกุมภาพันธ์	2565	ของกลุ่มลูกค้า
ยังอยู่ในภาวะปกติ		

"แม้เศรษฐกิจประเทศไทยยังไม่ฟื้นตัว
เต็มที่จากการแพร่ระบาดโรคโควิด-19	
และประชาชนยังต้องเผชิญกับค่าครอง
ชีพที่ปรับเพิ่มข้ึน	 เราพร้อมสนับสนุน
ประชาชนที่ต้องการเข้าถึงแหล่งเงิน	
เพื่อน�าไปประกอบอาชีพหรือเป็นฐาน
ทุนส�าหรับหมุนเวียนต่างๆ	 โดยจะเดิน
หน้าขยายสาขาและเปิดตวัผลติภณัฑ์สนิ
เชื่อใหม่ๆ	เพื่อตอกย�้าผู้น�าให้บริการสิน
เชือ่ทีข่บัเคลือ่นเศรษฐกจิฐานรากยัง่ยนื
สู่การผลักดันพอร์ตสินเชื่อทั้งปีแตะ	
11,379	ล้านบาท"	นายศิวพงศ์	กล่าว	

8 www.HoonInside.com 19  April  2022



ธุรกิจติดตั้งโซลาร์รูฟท็อป 
เล็งเจาะกลุ่มบ้านที่อยู่อาศัยแบบผ่อนจ่าย 

,มั่นใจทั้งปีเกินเป้า 50 โครงการ

ALT	รุกหนัก

เอแอลที	 รุกหนักธุรกิจบริการและติดตั้ง
แผงโซลาร์	รูฟท็อป	เล็งเจาะกลุ่มลูกค้าบ้าน
ที่อยู่อาศัยที่ใช้ไฟฟ้าเฉลี่ย	 2,000-3,000	
บาท/เดือน	 เผยค่าติดตั้งอยู่ระหว่าง	 1.5	
-1.9	 แสนบาท	 โดยลูกค้าเลือกระบบผ่อน
ช�าระค่าตดิตัง้ได้	ขณะทีก่ารให้บรกิารตดิตัง้
กลุม่อตุสาหกรรมและโรงงานขนาดกลางใน
รูปแบบ	Private	 PPA	ก็มาแรง	 ล่าสุดปิด
จ็อบแล้ว	 9	 โครงการ	มั่นใจท้ังปีน้ีทะลุเป้า	
50	โครงการ	เผยติดตั้งโซลาร์	รูฟท็อปมา
แรง	 เหตุกระแสรักษ์โลก	 รวมทั้งเรื่องกฎ
เกณฑ์การส่งออกและคาร์บอนเครดติ	ผสม
สถานการณ์โควิดยืดเยื้อ	 ท�าไลฟ์สไตล์คน
เปลี่ยน	WFH	เพิ่มขึ้น

นางสาวปรียาพรรณ	 ภูวกุล	 รอง
กรรมการผู้อ�านวยการ	บริษัทเอแอล
ท	ีเทเลคอม	จ�ากดั	(มหาชน)	หรอื	ALT	
เปิดเผยว่า	กระแสตอบรับในการติดตั้งแผง
โซลาร์บนหลังคาหรือ	 Solar	 Rooftop	 ดี
มาก	 โดยล่าสุดบริษัทได้หันไปท�าการตลาด
ในส่วนของบ้านทีอ่ยูอ่าศยัมากขึน้	ในกลุม่ที่
มีปริมาณการใช้ไฟฟ้าเฉลีย่	2,000-3,000	
บาท/เดือน	 และมีการใช้ไฟฟ้าในช่วงกลาง
วนัค่อนข้างมาก	โดยค่าตดิต้ังแผงโซลาร์	จะ
อยู่ที่ประมาณ	1.5-1.9	แสนบาท

“คนให้ความสนใจติดตั้ง	 Solar	 Rooftop	
เพิม่ขึน้	เนือ่งจากสถานการณ์ปัจจบุนันี	้หลงั
เกิดโควิด-19	 ไลฟ์สไตล์คนเปลี่ยนไปมาก	
หันมาท�างานท่ีบ้านมากขึ้น	 รวมทั้งธุรกิจ
ส่วนตัวเช่น	 ธุรกิจอีคอมเมิร์ซ	 ออนไลน์	 ก็

ท�างานที่บ้านมากขึ้น	 ท�าให้การใช้ไฟฟ้าใน
ช่วงกลางวันจะมีปริมาณสูงขึ้น	 เหมาะที่จะ
ติดตั้งแผงโซลาร์	 ประกอบกับปัจจุบันค่า
ตดิตัง้กม็แีนวโน้มถกูลงเรือ่ยๆ	ซึง่บ้านทีอ่ยู่
อาศัยที่ใช้ไฟฟ้าเฉลี่ย	3	พันบาท	หากติดตั้ง
แผงโซลาร์ขนาด	3	กโิลวตัต์	ค่าใช้จ่ายตดิต้ัง
แค่	แสนบาทกว่าๆ	 เท่านั้น	และสามารถคืน
ทุนได้ภายใน	6-7	ปี”	นางสาวปรียาพรรณ
กล่าว

นอกจากนี้บริษัทยังได้ร่วมมือกับสถาบัน
การเงิน	 เพื่อท�าเรื่องระบบผ่อนช�าระค่าติด
ตั้งให้กับลูกค้ากลุ่มบ้านอยู่อาศัยที่สนใจ
ติดตั้งแผงโซลาร์ด้วย	 เพื่อเป็นการอ�านวย
ความสะดวก	 และช่วยแบ่งเบาภาระให้กับ
ลูกค้า	ซึ่งสามารถผ่อนช�าระ	0	%	ได้นานถึง	
10	งวด

นางสาวปรียาพรรณกล่าวว่า	 ตัวแผง
โซลาร์ฯ	 ที่บริษัทใช้ติดตั้ง	 เป็นแผงยี่ห้อ	
Q	 Cells	 มีมาตรฐานความปลอดภัยสูง	
และประสิทธิภาพการผลิตไฟฟ้าต่อเนื่อง
มากกว่า	25	ปี	(ที่	85%)	อีกทั้งยังสามารถ
ช่วยลดมลภาวะ	 และสามารถน�าคาร์บอน
เครดิตที่ได้	 มาใช้	 หรือจ�าหน่ายเพิ่มเติมได้	
โดยบริษัทจะรับประกันแผงโซลาร์	 ขณะที่
การให้บริการดูแลระบบนาน2	 ปี	 โดยอายุ
การใช้แผงโซลาร์จะนานราว	25	ปี	ซึง่แผง	Q	
Cells	การนัตีการผลติไฟฟ้าไม่ต�า่กว่า	85%

“เราใช้อินเวอร์เตอร์ของหัวเหว่ย	 ซึ่งเป็น
ระบบที่ดีมาก	 มีแอปพลิเคชั่นท่ีสามารถดู

อัตราการใช้ไฟฟ้าในแต่ละวันได้ว่าใช้ไฟฟ้า
ไปเท่าไหร่	และจะบอกให้เรารู้ว่าเราใช้ไฟจาก
โซลาร์ช่วงไหนมาก	รวมทัง้แผงโซลาร์จะเริม่
ผลติไฟตัง้แต่กีโ่มง	ซึง่ปกตแิล้ว	8.00-9.00	
น.กเ็ร่ิมผลติไฟแล้วและจะไปพคีสุดช่วงเทีย่ง	
พอบ่ายๆ	จะเริ่มลดลง”	

นางสาวปรยีาพรรณยงักล่าวอกีว่า	ในส่วน
ของการติดต้ังแผงโซลาร์	 ให้กับผู้ประกอบ
การกลุ่มโรงงานและอุตสาหกรรมขนาด
กลาง	 ในรูปแบบ	Private	 PPA	 ได้รับการ
ตอบรับทีด่มีาก	โดยตัง้แต่เปิดให้บรกิารเมือ่
ปีทีผ่่านมา	จนถงึล่าสุดบริษัทได้ตดิตัง้ให้กบั
ลกูค้าแล้วถงึ	9	โครงการ	ท�าให้มัน่ใจว่าทัง้ปี
นีจ้ะสามารถให้บรกิารและตดิตัง้ให้กบัลกูค้า	
ในรูปแบบ	Private	 PPA	 ได้ไม่ต�่ากว่า	 50	
โครงการ

รูปแบบ	 Private	 PPA	 (Private	 Power	
Purchase	Agreement)	นั้น	ALT	จะเป็น
ผู้ลงทุนติดต้ังแผงโซลาร์ให้กับลูกค้า	 โดยมี
ข้อตกลงการซือ้ขายพลงังานแสงอาทติย์ที่
ผลิตได้จาก	Solar	Rooftop	ซึ่งผู้ประกอบ
การส่วนใหญ่สนใจ	 เพราะไม่มีค่าใช้จ่าย
ใดๆ	ทั้งการลงทุนติดตั้ง	และการดูแลรักษา
ระบบฯ	 ซึ่งเหมาะกับผู้ประกอบการที่มีค่า
ใช้จ่ายค่าไฟฟ้าต่อเดือนตั้งแต่	 1	 แสนบาท
ขึ้นไป	 และมีการใช้ไฟฟ้าในช่วงเวลากลาง
วันมากกว่ากลางคืนถือว่าคุ้มค่ามาก	 ช่วย
ลูกค้าประหยัดค่าใช้ได้ไม่ต�่ากว่า	 20%	ต่อ
รอบบิล
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ธุรกิจติดตั้งโซลาร์รูฟท็อป 
เล็งเจาะกลุ่มบ้านที่อยู่อาศัยแบบผ่อนจ่าย 

,มั่นใจทั้งปีเกินเป้า 50 โครงการ

ALT	รุกหนัก

นอกจากนี้แนวโน้มค่าไฟฟ้าที่ปรับตัวเพิ่ม
ข้ึนตลอดในช่วงที่ผ่านมา	 และมีแนวโน้มว่า
รัฐจะปรับขึ้นค่า	 FT	 อีก	 ก็ท�าให้ผู้ประกอบ
การตัดสินใจท่ีจะติดต้ังแผงโซลาร์	 ซ่ึงเป็น
พลังงานทางเลือกเพิ่มมากขึ้น

อย่างไรก็ตาม	บริษัทมีเกณฑ์การพิจารณา
เลือกลูกค้าที่ต้องการลงทุนในรูปแบบ	
Private	PPA	โดยในเบ้ืองต้น	พจิารณาจาก
ประวัติการใช้ไฟฟ้า	 ฐานะการเงินและแนว
โน้มธุรกิจของลูกค้า	 เพื่อน�ามาใช้ประกอบ
การตัดสินใจ	ติดตั้ง	Solar	Rooftop

“กระแสตอบรับการติดตั้งแผงโซลาร์ดี
มากๆ	 เนื่องจากคนมีความรู้เรื่องพลังงาน
ทางเลือกมากขึ้น	 ผสมกับเมกะเทรนด์ของ
โลกเปลี่ยนไป	หลายๆ	ประเทศก�าหนด	หรือ
มีกฎเกณฑ์ให้บริษัทที่จะส่งออกสินค้าต้อง
ค�านึงถึงสิ่งแวดล้อมหรือใช้พลังงานทาง
เลือกมากขึ้น	 รวมทั้งเรื่องของคาร์บอน
เครดิตด้วย	 ขณะที่รูปแบบPrivate	 PPA	
ก็ตอบโจทย์ลูกค้า	 ไม่ต้องลงทุนเอง	 แถม
ประหยัดค่าไฟฟ้า	 และพอครบสัญญา25	
ปี	 ลูกค้าก็เป ็นเจ้าของระบบโซลาร์เอง	
”นางสาวปรียาพรรณกล่าว

ด้านนายธนุส	 บุญคง	 กรรมการ
บริหาร	บริษัทลีลาลัม	จ�ากัด	กล่าวว่า	
บริษัทประกอบธุรกิจโรงเลื่อยไม้ยางพารา
แปรรูปเพือ่ส่งออกทัง้หมดไปยงัประเทศจนี	
ลูกค้าหลักๆ	 เป็นโรงงานท�าเฟอร์นิเจอรใน
ประเทศจนี	มยีอดส่งออกเฉลีย่	10	ล้านบาท
ต่อเดือน	 โดยค่าไฟฟ้าถือเป็นต้นทุนอันดับ	
3-4	 รองจากค่าแรง	 ใช้ไฟฟ้าเฉล่ียอยู่ที่	
500,000-680,000	แสนบาท/เดือน

ส่วนความสนใจติดต้ังโซลาร์	 รูฟท็อป	 เร่ิม
แรกมาจากหน่วยงานภาครัฐมาให้ความรู้
และเชิญชวนให้ติดตั้ง	 เพื่อให้ช่วยประหยัด
ค่าไฟฟ้า	รวมทั้งเป็นพลังงานสะอาด	ซึ่งก็มี
บริษัทหลายรายติดต่อเข้ามาที่จะให้บริการ
ติดตั้ง	 บริษัทก็คัดเลือกเหลือ	 2	 ราย	 โดย
สาเหตทุีเ่ลอืกบรษิทัเอแอลที	เทเลคอม	ส่วน

หนึ่งเพราะมีคนรู้จักด้วย	 ท�าให้เกิดความ
มั่นใจที่จะใช้บริการ	ขณะที่ทีมงานก็มีความ
เป็นมืออาชีพ	 ทั้งนี้บริษัทอยู่ระหว่างการ
ด�าเนินการติดตั้งคาดว่าจะติดตั้งแล้วเสร็จ
ภายใน	1-2	เดือนนี้

“บรษัิทฯ	มองว่ารปูแบบ	Private	PPA	เป็นรปู
แบบทีด่	ี ต่างฝ่ายต่างได้รับผลประโยชน์ร่วม
กนั	ทางบรษิทัฯ	ไม่ต้องลงทนุค่าใช้จ่าย	ใด	ๆ	
และได้รับผลตอบแทนในระยะยาว	ผูป้ระกอบ
การส่วนใหญ่สนใจ	 เพราะช่วยลดต้นทุนได้	
ประมาณ	20-30%	เป็นพลงังานสะอาดซึง่เป็น
เทรนด์ของโลก”	นายธนสุกล่าว

10 www.HoonInside.com 19  April  2022



เผยไตรมาสแรกปีนี้ โกยยอดขาย 8,852 ลบ. 

เพิ่มขึ้น 22% เทียบกับยอดขายรวม Q1/64 อยู่ที่ 7,229 ลบ. 

Q2 ลุยเปิด 7 โครงการ มูลค่ารวม 9,700 ลบ.

SPALI

นายไตรเตชะ	ตัง้มตธิรรม	กรรมการ
ผู ้จัดการ	 บริษัท	 ศุภาลัย	 จ�ากัด	
(มหาชน)	SPALI	กล่าวว่า	ไตรมาสแรก
ของ	ปี	 2565	ที่ผ่านมา	 บริษัทฯ	 ได้สร้าง
ปรากฏการณ์ครั้งส�าคัญด้านยอดขายที่มี
ตัวเลขเติบโตอย่างแข็งแกร่ง	 โดยมีปัจจัย
บวกจากการพัฒนาด้านกลยุทธ์การขาย	
เพิ่มสินค้าใหม่และสร้างความแตกต่าง	การ
บริหารจัดการให้มีสินค้าพร้อมขาย	 รวม
ถึงการโอนกรรมสิทธิ์อย่างต่อเนื่อง	 อีก
ทั้งปัจจัยสนับสนุนให้ตัวเลขยอดขายพุ่ง
แรง	 ทั้งเรื่องความต้องการท่ีอยู่อาศัยใน
ทุกระดับราคาของลูกค้าท่ีเพิ่มสูงข้ึน	 โดย
เฉพาะตลาดระดับกลาง	 ราคา	4	 -	6	ล้าน
บาท	 และตลาดระดับบนขึ้นไปยังคงได้รับ
การตอบรับที่ดี	 สะท้อนให้เห็นถึงความเชื่อ
ม่ันและก�าลงัซือ้ของลกูค้าเริม่ฟ้ืนตวั	ตัง้แต่
ครึง่ปีหลงั	2564	ต่อเนือ่งมาถึงไตรมาสแรก	
ปี	2565	นบัเป็นการเตบิโตทีย่อดเยีย่มในทกุ
กลุม่ทีอ่ยูอ่าศยั	โดยเฉพาะไตรมาส	1/2565	
ยอดขายสินค้าแนวราบในกลุ่มสินค้า	 บ้าน
เดี่ยว	บ้านแฝด	และทาวน์โฮม	ทั้งกรุงเทพฯ	
ปรมิณฑล	และต่างจงัหวดั	ทีเ่ตบิโตแบบก้าว
กระโดด	กวาดยอดขาย	New	High	ครัง้ใหม่
มากถึง	6,328	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	39%	เมื่อ
เทียบกับไตรมาส	4	ที่ผ่านมา

ส�าหรับท�าเลยอดนิยมที่สร้างปรากฏการณ์
ยอดขายแนวราบดีเยี่ยมในล�าดับต้นๆ	 คือ	
กรุงเทพฯ	 โซนเหนือและตะวันออก	 รวม

ถึงในจังหวัดชลบุรี	 ระยอง	 และภูเก็ต	 อีก
ทั้งคอนโดมิเนียมที่เปิดใหม่และสร้างเสร็จ
พร้อมอยู่	 ยังสามารถท�ายอดขายอย่างต่อ
เน่ือง	อยู่ที	่2,524	ล้านบาท	เพ่ิมขึน้	55%	เมือ่
เทียบกับช่วงเดียวกันของปี	2564	และเพิ่ม
ขึ้น	28%	เมื่อเทียบกับไตรมาส	4	ที่ผ่านมา	
ส่งผลให้บริษัทฯมียอดขายรวม	Q1/2565	
อยู่ท่ี	 8,852	 ล้านบาท	 เพิ่มขึ้น	 22%	 เมื่อ
เทียบกับยอดขายรวม	 Q1/2564	 อยู ่ที่	
7,229	ล้านบาท	ช่วง	3	เดือนแรก	บริษัทฯ	
ได้เปิดตัวโครงการใหม่แล้ว	 ทั้งหมด	 6	
โครงการ	ในพืน้ทีก่รุงเทพฯ	และต่างจงัหวดั	
ซึ่งเป็นโครงการแนวราบ	5	 โครงการ	 และ
โครงการคอนโดมิเนียม	1	 โครงการ	มูลค่า
รวมประมาณ	11,010	ล้านบาท

อย่างไรก็ด	ีในช่วงไตรมาส	2/2565	บรษัิทฯ	
เตรียมเดินหน้าพัฒนาโครงการใหม่อย่าง
ต่อเนื่อง	ทั้งกรุงเทพฯ	ปริมณฑล	และต่าง
จังหวัด	 รวม	 7	 โครงการ	 มูลค่า	 9,700	
ล้านบาท	 ซึ่งจากยอดขายสินค้าแนวราบที่
ดีในช่วงไตรมาสแรก	จงึมแีผนโฟกสัเปิดตัว
โครงการแนวราบมากขึ้นถึง	 6	 โครงการ	
รวมมูลค่ากว่า	 8,700	 ล้านบาท	 พร้อม
ไฮไลท์ที่น่าสนใจเปิดตัวโครงการแนวราบ
แบรนด์ใหม่ระดับ	 Luxury	 และโครงการ
คอนโดมิเนียม	 ตอบโจทย์กลุ่มลูกค้า	 Gen	
Y	 ในท�าเลย่านฝั่งธนฯ	จ�านวน	1	 โครงการ	
มูลค่าประมาณ	 1,000	 ล้านบาท	 อีกทั้ง
มัน่ใจปี	2565	โครงการคอนโดมเินยีมสร้าง

เสร็จใหม่	 7	 โครงการ	 สามารถทยอยโอน
กรรมสทิธิต์ามแผน	เพือ่มุง่สูเ่ป้าหมายยอด
ขาย	28,000	ล้านบาท	และเป้าหมายรายได้	
29,000	ล้านบาท	ซึง่คาดว่าจะท�าได้เกนิจาก
เป้าหมายที่วางไว้

ส�าหรับภาพรวมธุรกิจอสังหาริมทรัพย์ใน
ไตรมาส	2	และช่วงครึ่งปีหลัง	2565	มอง
ว่าเศรษฐกิจโดยรวมน่าจะเติบโตและมีแนว
โน้มท่ีดีขึ้น	 ทั้งในด้านดีมานด์กลุ่มลูกค้า
ยังคงมีความต้องการที่อยู่อาศัยต่อเนื่อง	
มาตรการกระตุ ้นเศรษฐกิจต่างๆ	 ของ
ภาครัฐ	 อัตราดอกเบ้ียสินเชื่ออยู่ในระดับ
ต�่า	 รวมถึงซัพพลายการเปิดตัวของสินค้า
ใหม่แนวราบยังคงเป็นตลาดที่น่าสนใจเป็น
อย่างมาก	 และส่วนคอนโดมิเนียมพร้อม
อยู่ในกรุงเทพฯ	 และหัวเมืองท่องเที่ยวใน
ต่างจังหวัด	ยังเป็นสินค้าที่ตอบโจทย์ลูกค้า
ตลาดระดับกลางถึงบน	พร้อมอัดแคมเปญ
และโปรโมชันที่น่าสนใจให้เข้าถึงลูกค้าที่มี
ก�าลังซื้อที่อยู่อาศัยกันอย่างคึกคัก

ปี	 2565	ยังเป็นปีที่ท้าทายและเป็นปีที่ดีต่อ
เนื่อง	ส�าหรับบริษัทฯ	ยังคงเดินหน้าเปิดตัว
โครงการใหม่ตามแผนงาน	ที่วางไว้	พร้อม
ปรับตัวก้าวผ่านทุกสถานการณ์	 รวมทั้ง
สร้างสรรค์สินค้าและนวัตกรรมต่างๆ	
การบริการอย่างครบวงจร	 เพื่อส่งมอบ
ผลิตภัณฑ์ที่มีคุณภาพที่ตอบโจทย์ความ
ต้องการของลูกค้าต่อไป
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รุกไตรมาส 2-3 ปั้น Event / Entertainment 
มั่นใจตลาดกลับมาเติบโตได้เหมือนเดิม

CMO

CMO	 เ ดิ น ห น ้ า ลุ ย 	 E v e n t 	 แ ล ะ	
Entertainment	 ไตรมาส	 2	 เต็มรูปแบบ	
ป้ัน	Experience	Brand	สองโปรเจก็ต์	ด้าน	
Conference	 และงาน	 Festival	 ส�าหรับ	
Gen	Z	 โดยเฉพาะ	พร้อมเตรียม	 Launch	
5	 คอนเสิร์ตใหญ่จากเกาหลี	 ในไตรมาส
ที่	2-3	คาดมูลค่างานรวม	 ไม่ต�่ากว่า	450	
ล้านบาท	 เผยเตรียมออก	 NFT	 ส�าหรับ	
Entertainment	โดยเฉพาะ

นายอริยะ	พนมยงค์	ประธานเจ้าหน้าที่
บริหารร่วม	 บริษัท	 ซีเอ็มโอ	 จ�ากัด	
(มหาชน)	 กล่าวว่า	 ในไตรมาสที่2-3	 ปีนี้	
บริษทัฯ	มแีผนงานทีจ่ะจดังานท้ังในส่วนของ	
Event	และ	Entertainment	อย่างต่อเนือ่ง	
โดยจะมีการจดังานทางด้าน	International	
Performance	Marketing	ภายใต้แบรนด์
ที่ชื่อว่า	Hook	ในเดือนมิถุนายน	โดยภายใน
งานดังกล่าวจะเป็นการรวบรวม	Speaker	
ชื่อดังจากต่างประเทศเข้ามาให้ความรู้ทาง
ด้าน	Performance	Marketing	อย่างเข้ม
ข้น	ด้วยเนือ้หากว่า	40	Content	ตลอดระยะ

เวลาการจัดงาน	3	วัน	นอกจากนี้	ในเดือน
กรกฎาคมจะมีการจัดงานที่เรียกว่าเป็น	
Festival	Finance	ส�าหรับกลุ่มเป้าหมายที่
เป็น	Gen	Z	โดยเฉพาะ	ภายใต้แบรนด์ที่ชื่อ
ว่า	 Finz	 ซึ่งถือเป็นปรากฏการณ์ใหม่ของ
งาน	Festival	ในปัจจุบัน

"ในช่วงไตรมาส	 2	 เรามีแผนงานท่ีจะน�า	
Experience	 Event	 ในหลายรูปแบบเข้า
มาเปิดตลาด	 และสร้างความแปลกให้กับ
วงการ	ถือเป็นการเปิดแนวรุกอย่างชัดเจน
หลังสถานการณ์โควิด-19	 ที่ประเทศไทย
ต้องเผชิญกับปัญหาต่างๆ	มานานถึง	 2	ปี	
ซึ่งคาดว่าหลังจากนี้กลุ่มเป้าหมายเราจะ
เห็นรูปแบบ	Experience	ใหม่ๆ	ของ	CMO	
อย่างแน่นอน"

นายอริยะ	 กล่าวต่อไปว่า	 นอกจาก	Event	
แล ้วบริษัทฯ	 ยังมีแผนงานจะจัดงาน	
Entertainment	 ทางด้าน	Concert	 จาก
ศิลปินดังฝั่งเกาหลีอีก	 5	Concert	 ตั้งแต่
ช่วงเดือนสิงหาคม	-	ตุลาคม	ซึ่งคาดว่าจะ
ได้รบัความสนใจจากแฟนเพลงชาวไทยเป็น

อย่างดี	 หลังจากที่ห่างหายไปนานกับ	 Live	
Concert	เต็มรูปแบบอย่างแท้จริง	ส�าหรับ
โครงการและงานท่ี	CMO	ก�าลงัจะท�าในช่วง
ไตรมาสที่	2-3	นี้	คาดว่จะมีมูลค่างานรวม
กันราว	 450	ล้านบาท	 หรือเติบโตเพิ่มข้ึน	
20-30%	จากงาน	Event,	Equipment	และ	
Entertainment	ของบริษัทฯ

นอกจากนี้ทางบริษัทฯ	ยังมีแผนงานในการ
ที่จะออกสินทรัพย์ดิจิทัล	ประเภท	NFT	เพื่อ
ใช้ส�าหรับการเข้าชม	Concert	อีกด้วย	ซึ่ง
จะมีการก�าหนดแผนงานและแจ้งให้แฟนๆ	
ที่ชมงาน	Concert	 ชาวไทยได้รับทราบกัน
ต่อไป

"และนอกจากการออกสินทรัพย์ดิจิทัลแล้ว	
เพือ่ความเป็น	Experience-Tech	Creator	
บริษัทฯ	 ได้เข้าไปศึกษาความเป็นไปได้ใน
บริษัท	Tech	ต่างๆ	ท้ังท่ีเกีย่วเนือ่งกับธุรกจิ	
Event,	Entertainment	และที่ไม่เกี่ยวข้อง
เพือ่ลงทนุในบริษทัดงักล่าว	เพือ่สร้างความ
เป็นผู้น�าทางด้าน	 Tech	ต่อไป"	 นายอริยะ	
กล่าว
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ปักธงสู่ผู้ผลิตสายไฟฟ้าและสายเคเบิ้ล

ท็อป 10 ของโลก ดันผลงานปีนี้แตะ 

30,000 ล้านบาท พร้อมเตรียมออกหุ้นกู้ 3 ชุด

STARK

บมจ.	สตาร์ค	คอร์เปอเรชั่น	หรือ	STARK	
ปักธงสูผู่ผ้ลติสายไฟฟ้าและสายเคเบิล้ทอ็ป	
10	 ของโลก	 เดินหน้าขยายฐานสู ่ธุรกิจ
รถยนต์พลังงานไฟฟ้า	 ดันผลงานปีนี้แตะ	
30,000	 ล้านบาท	 สร้างสถิติสูงสุดใหม่
ต่อเนื่อง	 รุกขยายการลงทุนผ่านการควบ
รวมกิจการและการลงทุน		ตลอดจนขยาย
ช่องทางจัดจ�าหน่าย	 เพิ่มฐานตลาดทั้งใน
และต่างประเทศ	 เพ่ือสร้างการเติบโตอย่าง
ยั่งยืน	 ล่าสุดเตรียมเสนอขายหุ้นกู้	 3	 ชุด	
อายุ	9	เดือน,		2	ปี	และ	3	ปี	อัตราดอกเบี้ย
คงที่	[2.90	–	4.20]%	เสนอขายต่อผู้ลงทุน
สถาบัน	และ/หรือผู้ลงทุนรายใหญ่	คาดเปิด
จองซื้อวันที่	9	-	11	พ.ค.	นี้		

นายประกรณ์	 เมฆจ�าเริญ	 ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร	 บริษัท	 สตาร์ค	
คอร์เปอเรชั่น	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	
STARK	 เปิดเผยว่าบริษัทฯ	 เป็นผู้น�าด้าน
การผลิตสายไฟฟ้าและสายเคเบิล้ในภมูภิาค
เอเชยีตะวนัออกเฉยีงใต้	โดยมีประสบการณ์
ในธุรกิจสายไฟฟ้าและสายเคเบิ้ลยาวนาน
กว่า	 50	ปี	 โดยมีบริษัทย่อยหลัก	 คือ	 บจ.	
เฟ้ลปส์	 ดอด์จ	 อินเตอร์เนชั่นแนล	 (ไทย
แลนด์)	("PDITL")	ซึ่งเป็นผู้ประกอบกิจการ
รายใหญ่ในการผลิตสายไฟฟ้าและสาย
เคเบิล้	อกีทัง้ยงัมบีรษิทัย่อยท่ีประกอบธรุกิจ
สายไฟฟ้าและสายเคเบิ้ลธุรกิจพลังงาน
ดจิทัิล	และธรุกจิทีป่ระกอบกจิการให้บรกิาร

ด้านทรัพยากรบุคคล	 เป็นต้น	 ด้วยกลุ่ม
ผลิตภัณฑ์ที่หลากหลายส่งผลให้	 STARK	
สามารถให้บริการได้อย่างหลากหลายและ
เติบโตอย่างรวดเร็วจนขึ้นแท่นเป็นผู้ผลิต
สายไฟอันดับ	14	ของโลกในปัจจุบัน	

ทั้งนี้บริษัทฯ	 เดินหน้าตามแผนกลยุทธ์ใน
การด�าเนินงาน	 มุ่งเน้นการผลิตสายไฟฟ้า
และสายเคเบ้ิลแรงดันไฟฟ้าปานกลาง	 สูง	
และสูงพิเศษ	 (Medium	 -	 Extra	 High	
Voltage)	 เพื่อรักษาอัตราก�าไรในระดับ
สูง	 (High	Margin)	 ต่อเนื่องในระยะยาว	
จากโรงงานทั้งในไทยและเวียดนามท�าให้
สามารถเพ่ิมก�าลงัการผลติโดยรวม	ส�าหรับ
ผลิตภัณฑ์แรงดันไฟฟ้าสูงและเพิ่มช่อง
ทางการจัดจ�าหน่าย	 การเสนอขาย	 และ
ความเชีย่วชาญในด้านสายแรงดันไฟฟ้าสงู
และสูงพิเศษ	 และเพิ่มโอกาสในการประมูล
งานส�าหรบัผลติภณัฑ์ขนาดใหญ่ขึน้	ปัจจบุนั
โรงงานเวียดนามได้ติดตั้งอุปกรณ์ส�าหรับ
การผลิตสายไฟฟ้าและสายเคเบิ้ลแรงดัน
ไฟฟ้าสูงและสูงพิเศษแล้ว	 รวมทั้งห้อง
ทดสอบแรงดันไฟฟ้าสูง	 ส่งผลให้	 STARK	
สามารถขยายการผลิตได้ด้วยการใช้เงนิทุน
เพียงเล็กน้อย		

นอกจากนี้	STARK	ยังได้พัฒนาผลิตภัณฑ์
สายเคเบ้ิลใต้น�้า	 (Submarine	 cable)	
เป็นการเชื่อมต่อโครงข่ายอินเทอร์เน็ต

ระหว่างประเทศ	การผลติไฟฟ้าจากพลงังาน
หมนุเวยีน	(Floating	Cable)	การผลิตสาย
ไฟ	HVDC	Cable	ระบบสายส่งกระแสตรง
แรงดันสูง	 และการผลิตกระแสไฟฟ้าที่ติด
ตั้งในทะเล	 (Offshore	wind	 farm)	 เพ่ือ
รองรับการเตบิโตของภาคธรุกจิโครงสร้าง
พื้นฐานคมนาคม	พลังงานหมุนเวียน	 รวม
ถงึ	อตุสาหกรรมอวกาศและยานอวกาศอกี
ด้วย	

ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร	 STARK	 กล่าว
เพ่ิมเติมว่า	 บริษัทฯ	 ต้ังเป้าหมายรายได้ป	ี
2565	 ไม่ต�่ากว่า	 30,000	ล้านบาท	ซึ่งจะ
เป็นการสร้างสถิติสูงสุดใหม่ต่อเน่ือง	 โดย
เป็นผลการเติบโตจากธุรกิจหลักคือ	 การ
ผลติสายไฟฟ้าและสายเคเบิล้	รวมถงึเตบิโต
จากแผนการขยายฐานรายได้เข้าสู่ธุรกิจ
ยานยนต์พลังงานไฟฟ้า	 หรือ	 EV	 ซ่ึงเป็น
อตุสาหกรรมท่ีก�าลงัเติบโตทัว่โลก	ประกอบ
กับมีสายไฟเป็นปัจจัยที่ส�าคัญและจ�าเป็น
ต้องมีการเปลี่ยนแปลงชุดสายไฟตาม
เทคโนโลยีต่างๆ	 ทั้งภาคอุตสาหกรรมและ
ภาคครัวเรือน	ปัจจุบัน	บริษัทฯ	ยังมีงานใน
มือที่รอรับรู้รายได้	 (Backlog)	 12,000	 -	
13,000	ล้านบาท	โดยเป็นงานทัง้ในและต่าง
ประเทศ	ซึ่งจะทยอยรับรู้ต่อเนื่อง	
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ปักธงสู่ผู้ผลิตสายไฟฟ้าและสายเคเบิ้ล

ท็อป 10 ของโลก ดันผลงานปีนี้แตะ 

30,000 ล้านบาท พร้อมเตรียมออกหุ้นกู้ 3 ชุด

STARK

พร้อมกันนี้	 บริษัทฯ	 ได้พัฒนาแนวทางท่ี
ยั่งยืนผ่านการควบรวม	 การซื้อกิจการ	
และการลงทุน	 โดยเน้นการส่งเสริมการ
เสนอขายผลิตภัณฑ์	 การขยายและเพิ่ม
ฐานตลาด	 ขยายช่องทางการจัดจ�าหน่าย	
ทั้งในประเทศไทย	 ประเทศเวียดนาม	 และ
ต่างประเทศ	โดยเฉพาะตลาดที่มีการเติบโต
สูง	 (High-growth	markets)	 โดยได้รับ
ประโยชน์ในการพึ่งพาข้อตกลงระหว่าง
ประเทศจาก	FTA	(Free	Trade	Area)	ของ
บริษัทย่อย	Thipha	Cables	ท่ีจะเอือ้ต่อการ
ส่งออก	ซึง่จะช่วยเพิม่ส่วนแบ่งการตลาดใน
ระดับโลกและภูมิภาค	 โดยได้วางเป้าหมาย
ขยายตลาดส่งออกเป็น	50	ประเทศ	จากปี
ที่ผ่านมาส่งออก	42	ประเทศ	 เพื่อมุ่งสร้าง
การเตบิโตขององค์กรอย่างต่อเนือ่ง	มัน่คง
ในระยะยาวและสร้างผลตอบแทนทีน่่าพอใจ
ให้แก่ผู้ถอืหุน้ต่อไป	ตอกย�า้การเป็นผูน้�าด้าน
การผลิตสายไฟฟ้าในภูมิภาคเอเชียตะวัน
ออกเฉียงใต้	 และเป็นผู้ผลิตสายไฟฟ้าและ
สายเคเบิ้ลอันดับ	14	ของโลก	โดย	STARK	
มีเป้าหมายมุ่งเป็นผู้ผลิตสายไฟฟ้าและสาย
เคเบิ้ลอันดับที่	10	ของโลกต่อไป	

ล ่าสุด	 บริษัทฯ	 ได ้ยื่นร ่างแบบแสดง
รายการข้อมลูการเสนอขายตราสารหนีต่้อ
ส�านักงานคณะกรรมการก�ากับหลักทรัพย์
และตลาดหลักทรัพย์	 (ก.ล.ต.)	 ส�าหรับการ
เสนอขายหุ้นกู้ของบริษัทคร้ังที่	 1/2565	

โดยเป็นหุ้นกู้ชนิดระบุชื่อผู้ถือ	 ประเภทไม่
ด้อยสิทธิ	 ไม่มีประกัน	 และมีผู้แทนผู้ถือหุ้น
กู้	จ�านวน	3	ชุด	หุ้นกู้ชุดที่	1	อายุ	9	เดือน	
อัตราดอกเบี้ยคงที่	 [2.90	–	3.10]%	หุ้นกู้
ชุดที่	2	อายุ	2	ปี	อัตราดอกเบี้ยคงที่	[3.60	
–	3.80]%	และหุ้นกู้ชุดที่	3	อายุ	3	ปี	อัตรา
ดอกเบี้ยคงที่	 [4.00	 –	 4.20]%	มีก�าหนด
ช�าระดอกเบีย้ทุก	3	เดอืน	โดยอตัราดอกเบีย้
ที่แน่นอนจะมีการประกาศอีกครั้ง	

ทั้งนี้	บมจ.	สตาร์ค	คอร์เปอเรชั่น	ได้รับการ
จัดอันดับความน่าเชื่อถือโดยบริษัท	 ทริส
เรทติ้ง	 จ�ากัด	 ที่	 "BBB+"	 แนวโน้มอันดับ
เครดิต	 "Stable"	 เมื่อวันท่ี	 1	 ธันวาคม	
พ.ศ.	 2564	 สะท้อนถึงความแข็งแกร่งใน
การด�าเนินงานของบริษัทฯ	 ในฐานะผู้ผลิต
สายไฟฟ้าและสายเคเบิ้ลชั้นน�าในภูมิภาค
เอเชียตะวันออกเฉียงใต้	 โดยหุ้นกู้ในครั้งนี้
จะเสนอขายต่อผู้ลงทุนสถาบัน	และ/หรือ	ผู้
ลงทุนรายใหญ่	เท่านั้น	และคาดว่าจะเปิดให้
ผู้ลงทุนจองซื้อในวันที่	9	-	11	พฤษภาคมนี้	
ทั้งนี้	บริษัทฯ	มีวัตถุประสงค์เพื่อน�าเงินที่ได้
จากการเสนอขายหุน้กูใ้นครัง้นีไ้ปใช้ช�าระคนื
สนิเชือ่ธนาคารและหุน้กูข้องผูอ้อกหุน้กูห้รอื
บรษิทัในกลุม่	และใช้เป็นเงนิทนุหมนุเวยีนใน
การท�าธุรกิจ	

ผู้ลงทุนสามารถศึกษารายละเอียดเพิ่มเติม
ได้จากแบบแสดงรายการข้อมูลการเสนอ

ขายตราสารหนี้	 และร่างหนังสือช้ีชวนที	่
www.sec.or.th	หรือ	สอบถามรายละเอยีด
ท่ีผู้จัดการการจัดจ�าหน่ายหุ้นกู้ทั้ง	 6	 ราย	
ได้แก่	

1)	ธนาคารกสิกรไทย	จ�ากัด	(มหาชน)	โทร.	
02-888-8888	กด	819	โดยบคุคลธรรมดา
จองซื้อทางออนไลน์ผ่านhttps://www.
kasikornbank.com/kmyinvest	(ยกเว้น
บุคคลสัญชาติต ่างด ้าว	 และนิติบุคคล	
สามารถจองซื้อผ่านส�านักงานใหญ่และ
สาขา)	

2)	ธนาคารทหารไทยธนชาต	จ�ากัด	(มหาชน)
1428	กด#4		

3)	ธนาคารยโูอบ	ีจ�ากดั	(มหาชน)	(เสนอขาย
เฉพาะต่อผู้ลงทุนสถาบันเท่านั้น)	

4)	บริษัทหลกัทรัพย์	เมย์แบงก์	(ประเทศไทย)	
จ�ากัด	(มหาชน)	โทร	02-658-5050	

5)	บรษัิทหลกัทรพัย์	หยวนต้า	(ประเทศไทย)	
จ�ากัด	โทร	02-009-8352-56	

6)	บริษัทหลักทรัพย์จัดการกองทุน	 เอเชีย	
เวลท์	จ�ากัด	โทร	02-207-2124	
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จับมือ AKR เป็นพันธมิตร
ท�าธุรกิจ EV Charger ร่วมกัน

PLANET

PLANET	จับมือ	AKR	ลงนามบันทึกความ
เข้าใจ	 (MOU)	 ท�าธุรกิจติดตั้งสถานีชาร์จ
รถยนต์พลังงานไฟฟ้า	 (EV)	 หวังรองรับ
ตลาดรถยนต์	 EV	ที่ก�าลังมีแนวโน้มเติบโต
เพ่ิมมากขึ้น	 เตรียมร่วมกันน�าเทคโนโลย	ี
Internet	of	Thing	(	IoT	)	มาใช้		โดยเน้น
การอนุรักษ์พลังงาน	 และเป็นมิตรกับสิ่ง
แวดล้อม		บิก๊บอส	"ประพฒัน์	รฐัเลศิกานต์"	
แย้ม	PLANET	ยังมีแผนรุกธุรกิจด้านอื่นๆ	
ต่อเนื่อง	ด้านบิ๊ก	AKR		เชื่อโครงการนี้	จะ
สร้างความมั่นใจ	ให้กับผู้ใช้รถยนต์	EV	และ
ช่วยผลกัดนัให้การใช้รถยนต์พลงังานไฟฟ้า
ในประเทศเติบโตขึ้น

นายประพัฒน์	 รัฐเลิศกานต์	 ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร	 บริษัท	 แพลนเน็ต	
คอมมวินิเคช่ัน	เอเชีย	จ�ากดั	(มหาชน)	
หรือ	 PLANET	 เปิดเผยว่า	 บริษัทฯ	 โดย	
บริษทั	แพลนเนต็ยทิูลิตี	้จ�ากดั	ซ่ึงเป็นบรษิทั
ย่อย	 ได้ลงนามบันทึกความเข้าใจ	 (MOU)	
กบับรษิทั	เอกรฐัวศิวกรรม	จ�ากดั	(มหาชน)	
หรือ	AKR	ผู้น�าด้านธุรกิจหม้อแปลงไฟฟ้า
ในประเทศไทยและในภูมิภาคอาเซียน	 โดยมี
วัตถุประสงค์	 เพ่ือร่วมกันออกแบบพัฒนา
และก�าหนดข้อก�าหนดมาตรฐาน	คณุสมบตัิ
หม้อแปลงไฟฟ้าที่มีประสิทธิภาพ	 มีความ
เหมาะสม	และน�าการใช้เทคโนโลยี	Internet	
of	Thing	(	IoT	)	มาใช้งานส�าหรับโครงการ
ติดตั้งสถานีชาร์จรถยนต์พลังงานไฟฟ้า	
(EV)	โดยค�านึงถึงการเป็นเศรษฐกิจสีเขียว	
(GREEN	ECONOMY)	เป็นส�าคัญ

"	 ความร่วมมือในโครงการดังกล่าวมี
วัตถุประสงค์และเป้าหมาย	 เพื่อที่จะบรรลุ
การเป็นพันธมิตรในการท�าธุรกิจร่วมกัน	
ซึง่นอกจากจะสามารถส่งเสริมให้เกดิการใช้
ทรพัยากรระหว่างหน่วยงาน	ในกระบวนการ
วิจัยพัฒนา,	การออกแบบ,	การผลิต,	การ
ทดสอบ	 และอื่นๆแล้ว	 ยังสามารถสร้าง
ภาพลักษณ์องค์กรร่วมกันในการส่งเสริม
การน�าเทคโนโลยี	มาพัฒนาผลิตภัณฑ์	และ
พัฒนาโครงการสถานีชาร์จรถยนต์	EV	ให้
เป็นสถานีที่เน้นการอนุรักษ์พลังงาน	 และ
เป็นมิตรกับสิ่งแวดล้อม	ซึ่งจะเป็นประโยชน์
ต่อสังคมและประเทศ	 ในการลดและบริหาร
จัดการการใช้พลังงานอย่างมีประโยชน์
สูงสุด	"	นายประพัฒน์กล่าว

นายประพัฒน์	 กล่าวด้วยว่า	 บริษัทฯ	 ใน
ฐานะผู้ให้บริการเทคโนโลยีดิจิทัลแบบครบ
วงจร	(Digital	Technology	Provider)	ให้
บริการวิจัยพัฒนา	ผลิต	 ออกแบบ	ติดตั้ง	
อบรม	บ�ารุงรักษา	และบริการแพลตฟอร์ม	
ประกอบด้วยเทคโนโลยีทางด้าน	 Satcom,	
Telecom,	 5G,	 Networking,	 Unified	
Communications,	 Cyber	 security,	
Broadcasting,	Cloud	Computing,	IoT	
Platform,	Video	Analytics	&	AI,	Data	
Center,	 Big	Data,	 Telemedicine,	 และ	
Energy/EV	ส�าหรับหน่วยงานภาครัฐ	ภาค
เอกชน	และภาคประชาชน	ในเขตประชาคม
เอเชียตะวันออกเฉียงใต้	(ASEAN)	ซึ่งจาก
การร่วมมือส�าหรับโครงการติดตั้งสถานี

ชาร์จรถยนต์	EV	ดังกล่าวนี้แล้ว	ในอนาคต
อันใกล้	 PLANET	 ยังมีแผนที่จะร่วมมือ
พนัธมติร	ในธรุกจิด้านอืน่ๆเพือ่สร้างสรรค์
สิ่งที่จะเป็นประโยชน์ต่อผู้บริโภคต่อไป	 โดย
จะทยอยรายงานให้ประชาชนและนักลงทุน
ได้รับทราบอย่างต่อเนื่อง

นางสาวร่มพิศม์ศรี	 น้อยใจบุญ	กรรมการ
ผู้จัดการ	 บริษัท	 เอกรัฐวิศวกรรม	 จ�ากัด	
(มหาชน)	หรือ	AKR	เปิดเผยว่า	ความร่วม
มือกับบริษัท	แพลนเน็ตยูทิลิตี้	ท�าธุรกิจติด
ตั้งสถานีชาร์จ	 รถยนต์ไฟฟ้า	 (EV)	 ในครั้ง
นี้	 เพื่อส่งเสริมและรองรับตลาดรถยนต์
พลงังานไฟฟ้า	(EV)	ทีก่�าลงัมแีนวโน้มเตบิโต
เพ่ิมมากขึ้นในอนาคต	 โดยค�านึงถึงความ
ปลอดภัย	การบริหารจัดการ	พลังงานแบบ	
Real	Time	เพื่อเป็นการลดและใช้พลังงาน
ไฟฟ้าอย่างมีประสิทธิภาพ	 เป็นธุรกิจที่เป็น
มิตรกับสิ่งแวดล้อมเป็นส�าคัญ

ทั้งนี้ 	 บริษัทในฐานะเป็นผู ้น�าด้านธุรกิจ
หม้อแปลงไฟฟ้าในประเทศไทยและ
ในภูมิภาคอาเซียน	 ซึ่งความร่วมมือกับ	
PLANET	ที่เชี่ยวชาญด้าน	 IoT	 Platform	
และเทคโนโลยีดิจิทัล	 จะท�าให้โครงการ
ประสบความส�าเร็จเป็นรูปธรรม	 สามารถ
สร้างความมั่นใจให้กับผู้ใช้รถยนต์พลังงาน
ไฟฟ้าในอนาคต	 ซึ่งถือเป็นก้าวส�าคัญที่จะ
ผลักดันการใช้รถยนต์พลังงานไฟฟ้าใน
ประเทศให้เติบโตขึ้น				
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บล.บัวหลวง	เปิดตัว	2	DR	ใหม่	"NASDAQ	100"	
และ	"STAR	50"	สร้างโอกาสลงทุน

กองทุนหุ้นเทคโนโลยีชั้นน�าสหรัฐฯ	และจีน

หลักทรัพย์บัวหลวง พร้อมต่อยอด
ความส�าเร็จ เปิดตัว 2 DR ใหม่ล่าสุด 
อ้างอิง ETF ที่จดทะเบียน ซื้อขาย
ในตลาดหลักทรัพย์ฮ่องกง เพื่อเปิด
โอกาสการลงทนุ ETF หุน้เทคโนโลยชีัน้
น�าสหรัฐฯ และจนี ผ่านตลาดหลกัทรพัย์
แห่งประเทศไทยด้วยสกลุเงินบาท ภาย
ใต้ชื่อ DR "NASDAQ 100" และ DR 
"STAR 50" ใช้ชื่อย่อในการซ้ือขาย 
"NDX01" และ "STAR5001" ตาม
ล�าดับ พร้อมเปิดให้ลูกค้าหลักทรัพย์
บัวหลวง จองซื้อ IPO ผ่านเว็บไซต์
หลักทรพัย์บวัหลวง ตัง้แต่วนัที ่26-27 
เมษายน 2565 

นายบรรณรงค์	พชิญากร	กรรมการ
ผู ้จัดการ	 กิจการค้าหลักทรัพย	์
บริษัทหลักทรัพย์	 บัวหลวง	 จ�ากัด	
(มหาชน) เปิดเผยว่า บริษัทพร้อม
ต่อยอดความส�าเร็จในตราสารแสดง
สิทธิในหลักทรัพย์ต่างประเทศ หรือ 
Depositary Receipt (DR) ด้วยการ
เปิดตัว DR จ�านวน 2 ตัวใหม่ล่าสุด 
เพื่อเปิดโอกาสการลงทุนในกองทุน
หุ้นเทคโนโลยีชั้นน�าในสหรัฐฯ และจีน 
ผ่านตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย
ด้วยสกุลเงินบาท หลังประสบความ
ส�าเร็จอย ่างดี จากการเสนอขาย                         
DR "E1VFVN3001" ที่มีหลักทรัพย์
อ้างอิงเป็นกองทุนรวม ETF อ้างอิง
ดชัน ีVN30 สะท้อนหุน้ชัน้น�า 30 บรษิทั
แรก ในเวยีดนามทีบ่รษิทัเป็นผูอ้อกเจ้า
แรกของไทยเมือ่ปลายปี 2561 และ DR 

"DIAMOND" ชือ่ย่อในการซ้ือขายหลัก
ทรพัย์ "FUEVFVND01" ทีม่หีลกัทรพัย์
อ้างอิงเป็น DCVFMVN DIAMOND 
ETF (FUEVFVND) ทีล่งทนุอ้างองิดัชนี 
VN DIAMOND ของตลาดหลักทรัพย์
โฮจิมินห์ ประเทศเวียดนาม ซึ่งได้
เข้าซื้อขายในตลาดหลักทรัพย์แห่ง
ประเทศไทย เมือ่วนัท่ี 31 มนีาคม 2565 
ที่ผ่านมา     

ส�าหรับ DR 2 ตัวใหม่ อ้างอิง ETF ที่
จดทะเบียนซื้อขายในตลาดหลักทรัพย์
ฮ ่องกง (Hong Kong Stock 
Exchange: HKEX) ประกอบด้วย 1. 
DR "NASDAQ 100" ใช้ชื่อย่อในการ
ซ้ือขายหลักทรัพย์ "NDX01" โดยมี
หลักทรัพย์อ้างอิงเป็น ChinaAMC 
NASDAQ 100 ETF (3086.HK) ที่
ลงทุนอ้างอิงดัชนี NASDAQ 100 
ของสหรัฐฯ ออกโดย China Asset 
Management (Hong Kong) Limited 
โดยดชัน ีNASDAQ 100 ประกอบด้วย
หุ้นชั้นน�าขนาดใหญ่ 100 บริษัทของ
ตลาดหลักทรัพย์ NASDAQ ที่มีความ
มั่นคงและมีแนวโน้มเติบโตดีต่อเนื่อง 
ซ่ึงมีน�้าหนักการลงทุน 3 อันดับแรก 
คือ กลุ่มเทคโนโลยี 50%, กลุ่มสื่อสาร 
17% และกลุ่มสินค้าฟุ่มเฟือย 15% 

2. DR "STAR 50" ใช้ชื่อย่อในการซื้อ
ขาย "STAR5001" มหีลักทรพัย์อ้างองิ
เป็น Premia China STAR50 ETF 
(3151.HK) ลงทุนอ้างอิงดัชนี STAR 

50 ที่ลงทุนในหุ้นเทคโนโลยีนวัตกรรม
ของจีนที่มีแนวโน้มได้รับการสนับสนุน
จาก แผนยทุธศาสตร์ชาตจินี 5 ปี ฉบบั
ที่ 14 และมีศักยภาพในการเติบโตของ
ก�าไรสูง เช่น ธุรกิจ Cloud, AI, 5G, 
Semiconductor, Biotech EV, New 
Energy และ Industry IoT เป็นต้น 
เป็นกองทุน ETF ท่ีออกโดย Premia 
Partners ซึ่งดัชนี STAR 50 มีน�้าหนัก
การลงทุนหลักใน 3 กลุ่มอตุสาหกรรม
แรก คือ กลุ่มไอที 60.6%, กลุ่มเฮลธ์
แคร์ 14.8% และกลุ่มอตุสาหการ 10.1%

นายบรรณรงค์ กล่าวต่อว่า ส�าหรับ
จุดเด่นของ DR "NASDAQ 100" มี
ด้วยกันหลายข้อ เช่น 1. ได้ลงทุน
ใน NASDAQ ตลาดหลักทรัพย์ใหญ่
อันดับ 2 ของโลก 2. สร้างโอกาส
ลงทุนในหุ้นเทคโนโลยียักษ์ใหญ่ของ
สหรัฐฯ ผ่านตลาดหลักทรัพย์ไทย ไม่
ว่าจะเป็นหุ้น Apple,  Microsoft และ 
Alphabet รวมถึงหุ ้นช้ันน�า นอก
เหนือจากหุ้นเทคโนโลยีอย่าง Tesla 
หรือ Starbucks เป็นต้น 3. สามารถ
ลงทุน DR ทีอ้่างองิ ETF หุ้นสหรฐัฯ ได้
ในเวลาซื้อขายของตลาดหลักทรัพย์     
แห่งประเทศไทยโดยได้ราคาเรียลไทม์
แบบไม่มีพักกลางวัน ทันท่วงทีกับ
สภาวการณ์ที่เปลี่ยนไป และ 4. มูลค่า
น่าสนใจเมื่อเทียบกับอัตราการเติบโต
ของก�าไร 
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บล.บัวหลวง	เปิดตัว	2	DR	ใหม่	"NASDAQ	100"	
และ	"STAR	50"	สร้างโอกาสลงทุน

กองทุนหุ้นเทคโนโลยีชั้นน�าสหรัฐฯ	และจีน

ส่วนจุดเด่นของ DR "STAR 50" เช่น 
1. โอกาสในการลงทุนหุ ้นใน STAR 
Board หรือกระดาน STAR ของ
จีน (กระดานหุ้นส�าหรับอุตสาหกรรม
เทคโนโลยีสารสนเทศยุคใหม่ภายใต้
ตลาดหลักทรัพย์เซี่ยงไฮ้) มีศักยภาพ
เติบโตสูง เปรียบได้กับการลงทุนใน 
NASDAQ ย้อนหลังไปเมื่อ 10 ปีก่อน 
โดยเป็นหุ้นเทคโนโลยีและนวัตกรรม
ชั้นน�าของจีน เช่น หุ้น SMIC ผู้ผลิต
ชิปอันดับ 1 ของจีน และหุ้น Kingsoft 
Office ผูไ้ด้รับฉายา Microsoft แห่งจนี 
เป็นต้น สอดคล้องกบัแผนยทุธศาสตร์
ชาติจีน 5 ปี ฉบับที่ 14 ที่มีแผนจะ
สร้างจีนเป็นแหล่งเทคโนโลยีและการ
ผลิต 2. ก้าวข้ามข้อจ�ากัดในการลงทุน
หุ้น A share ในประเทศจีน โดยลงทุน
ผ่านการลงทุนใน DR ซึ่งอ้างอิงกับ 
STAR50 ETF ซึ่งการเข้าไปลงทุนตรง
ท�าได้ ไม่สะดวก 3. สามารถซือ้ขาย DR 
ที่อ้างอิง ETF หุ้นจีนได้ในเวลาซื้อขาย
ของตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย
โดยได้ราคาเรยีลไทม์แบบไม่มพัีกกลาง
วัน ตัดสินใจซื้อขายได้ทันท่วงทีกับ
สภาวการณ์ที่เปลี่ยนไป และ 4. มูลค่า
น่าสนใจเมื่อเทียบกับอัตราการเติบโต
ของก�าไร โดยเฉพาะราคาที่ได้ปรับลง
ในช่วงที่ผ่านมา 

ทั้งนี้ DR ทั้ง 2 ตัว จะเปิดให้ลูกค้าหลัก
ทรพัย์บวัหลวงจองซ้ือ IPO ผ่าน www.
bualuang.co.th ต้ังแต่วันที่ 26-27 
เมษายน 2565 เวลา 8.30-16.00 น. 
ซึ่งผู้จองซื้อจะต้องช�าระเงินค่าจองซื้อ

ตามจ�านวนเงินที่ต้องการลงทุน โดย
จะได้รับการจัดสรรจ�านวนหน่วย DR 
ตามราคาเฉลี่ยของราคาหลักทรัพย์
ต่างประเทศทีผู้่ออกตราสารซือ้ได้ รวม
ค่าธรรมเนยีมในการซือ้หลกัทรพัย์ต่าง
ประเทศ ปรับด้วยอัตราแลกเปลี่ยน 
โดยบริษัทจะประกาศราคา IPO (Final 
Price) ผ่านเว็บไซต์หลักทรัพย์บัว
หลวงให้ทราบหลังจากนั้น (ราคาโดย
ประมาณของ DR "NASDAQ 100" และ 
DR "STAR 50" ณ วันที่ 4 เมษายน 
2565 คิดเป็นเงินบาทจะอยู่ท่ี 12.16 
บาทต่อหน่วย โดยอัตรา 1 หลักทรัพย์
อ้างอิงต่อ 10 DR และ 35.16 บาทต่อ
หน่วย โดยอัตรา 1 หลักทรัพย์อ้างอิง
ต่อ 1 DR ตามล�าดบั) ส่วนผู้ลงทนุทัว่ไป
ที่สนใจจองซื้อสามารถเปิดบัญชีซื้อ
ขายได้ที่เว็บไซต์หลักทรัพย์บัวหลวง 
โดยสามารถศึกษารายละเอียด DR 
2 ตัวใหม่ล่าสุด เพิ่มเติมได้ที่ www.
bualuang.co.th/dr หรือสอบถาม
ข ้อมูลเพิ่มเติม BLS Customer 
Service โทร. 0-2618-1111 

ด้านนายรัฐศรัณย์ ธนไพศาลกิจ ผู้
อ�านวยการอาวุโส ฝ่ายหลักทรัพย์
ต่างประเทศและฟิวเจอร์ส หลักทรัพย์
บัวหลวง กล่าวว่า ปัจจุบันหุ ้นกลุ่ม
เทคโนโลยียังคงน่าสนใจ และเป็นส่วน
หนึ่งของชีวิตมนุษย์เราไปแล้ว สะท้อน
จากผลตอบแทนดัชนี NASDAQ100 
ในรอบ 10 ปีที่ผ่านมาที่เติบโตเฉลี่ยปี
ละ 19.70% เมื่อเทียบดัชนี S&P500 
ที่อยู่ระดับ 14.60% ต่อปี นอกจากนั้น

ในปี 2565 ดัชนี NASDAQ100 ยังมี
ค่า Forward P/E ระดับ 25.5 เท่า โดย
คาดการณ์ก�าไรปีนี้อาจเติบโตถึง 29% 
ท�าให้มสีดัส่วน PEG ต�า่กว่า 1 เท่า และมี
หุน้เทคโนโลยีชัน้น�าของโลกจดทะเบยีน
อยู่หลายตัว เช่น Microsoft, Apple, 
Nvidia, Amazon และ Adobe เป็นต้น 

ขณะที่ผลตอบแทนดัชนี STAR50 ที่มี 
50 หลักทรัพย์ชั้นน�าที่มีมูลค่าตลาด
ขนาดใหญ่ 7.14 แสนล้านหยวนจีน 
ประมาณ 3.77 ล้านล้านบาท และสภาพ
คล่องสูง จดทะเบยีนอยู่ในตลาด STAR 
Board โดยในปี 2564 ดัชนี STAR 50 
สามารถสร้างผลตอบแทนเป็นบวกได้ท่ี 
0.4% เมื่อเทียบดัชนีฮั่งเส็งที่ติดลบ 
16% เป็นผลมาจากหุ้นในดัชนี STAR 
50 ได้รบัผลกระทบจากการจดัระเบยีบ
ของทางการจีนน้อยกว่า ขณะที่ในแง่
ของค่า Forward PEG กถ็อืว่าน่าสนใจ 
หลังมี Forward P/E  ปี 2565 ที่ระดับ 
30 เท่า และในปีนี้อาจมีก�าไรเติบโต
ประมาณ 37% 
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ทีเอ็มบีธนชาต	
เตรียมจ่ายเงินปันผล	0.038	บาทต่อหุ้น	

และออกวอร์แรนท์	TTB-W1

ธนาคารทหารไทยธนชาต จ�ากัด 
(มหาชน) หรือ ทีเอ็มบีธนชาต (ttb) 
แจ้งว่า ที่ประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ�า
ปี 2565 เมื่อวันที่ 12 เมษายน 2565 
ที่ผ่านมา มีมติอนุมัติให้ธนาคารจ่าย
เงินปันผลจากผลการด�าเนินงานปี 
2564 ในอัตรา 0.038 บาทต่อหุ้น 
และอนุมัติการออกใบส�าคัญแสดง
สิทธิที่จะซื้อหุ้นสามัญของธนาคาร 
หรือ วอร์แรนท์ TTB-W1 ให้กับผู้ถือ
หุ้นเดิมโดยไม่คิดมูลค่า มีก�าหนดขึ้น
เครื่องหมาย XD และ XW ในวันที่ 21 
เมษายน 2565 นี้

นายปิติ	 ตัณฑเกษม	 ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร	ทีเอ็มบีธนชาต	
(ttb) เปิดเผยว่า การจ่ายปันผลจาก
ผลการด�าเนินงานปี 2564 มีมูลค่าทั้ง
สิ้น 3,672 ล้านบาท คิดเป็นอัตราการ
จ่ายเงินปันผลที่ 47% จากก�าไรสุทธิ
ตามงบการเงินเฉพาะ เพ่ิมขึน้จากอตัรา 
34% ในปีก่อนหน้า หรือคิดเป็นอัตรา
การจ่ายที่ 35% จากก�าไรสุทธิตามงบ
การเงนิรวม ซึง่เป็นไปตามแนวทางของ
ธนาคารแห่งประเทศไทยที่ได้ประกาศ

ผ่อนคลายนโยบายการจ่ายเงินปันผล
ของสถาบันการเงิน โดยได้ยกเลิกการ
ก�าหนดเพดานการจ่ายเงินปันผลที่ไม่
ให้จ่ายเกินอัตราในอดีต เนื่องจากได้
ประเมนิแล้วว่าธนาคารพาณชิย์มฐีานะ
การเงินที่แข็งแกร่ง ขณะเดียวกันก็
ด�าเนนิธรุกิจด้วยความรอบคอบ มกีาร
ตั้งส�ารองและสะสมเงินกองทุนเพิ่มขึ้น
มาโดยตลอด
นอกจากนี้ ท่ีประชุมผู้ถือหุ้นยังมีมติ
อนุมัติการออกวอร์แรนท์โดยธนาคาร
จะด�าเนินการออกวอร์แรนท์ TTB-W1 
ในจ�านวนไม่เกิน 966,228,745 หน่วย 
หรือไม่เกิน 1% ของจ�านวนหุ้นที่ออก
และช�าระแล้วของธนาคาร และจะ
จัดสรรให้กับผู้ถือหุ้นเดิมโดยไม่คิด
มูลค่า ในอัตราส่วน 100 หุ้นสามัญต่อ 
1 วอร์แรนท์ ซึ่งวอร์แรนท์ 1 หน่วย มี
สิทธิซื้อหุ้นสามัญได้ในราคาใช้สิทธิ 
0.95 บาทต่อหุ้น

ทั้ ง นี้  ธนาคาร ได ้ ก� าหนดวั นขึ้ น
เครื่องหมาย XW ในวันที่ 21 เมษายน 
2565 เพื่อที่จะด�าเนินการจัดสรร 
TTB-W1 ให้กับผู ้ถือหุ ้นท่ีมีสิทธิใน
ช่วงเดือนพฤษภาคม 2565 และคาด
ว่า TTB-W1 จะสามารถซื้อขายใน
ตลาดหลักทรพัย์ในช่วงเดอืนมถุินายน 
2565

ในส่วนของการใช้สิทธิ TTB-W1 เพื่อ
ซื้อหุ้นสามัญ TTB นั้น สามารถท�าได้
ทุกสิ้นไตรมาส ตลอดระยะเวลา 3 ปี 

ซึง่เป็นอายขุองวอร์แรนท์ โดยผูถ้อืหุน้
สามารถสอบถามรายละเอียดการใช้
สทิธ ิTTB-W1 เพิม่เตมิได้ที ่บรษิทั หลกั
ทรัพย์ ธนชาต จ�ากัด (มหาชน) โทร. 0 
2779 9000

นายปิต ิกล่าวในตอนท้ายว่า "การออก
วอร์แรนท์ TTB-W1 ในครั้งนี้ ธนาคาร
มองว่าเป็นประโยชน์และช่วยเพิ่มผล
ตอบแทนให้กับผู้ถือหุ้นของธนาคาร 
โดยเฉพาะอย่างยิ่งเมื่อเปรียบเทียบ
ราคาใช้สิทธิท่ี 0.95 บาทต่อหุ้น กับ
ราคาหุ้น TTB ที่ซื้อขายในปัจจุบัน ซึ่ง
จุดประสงค์หลักของธนาคารในการ
ออกวอร์แรนท์ไม่ได้เป็นเรื่องของการ
เพิ่มทุน เพราะฐานเงินทุนของธนาคาร
ในปัจจบุนัอยู่ในระดบัสูง แต่มองว่าเป็น
โอกาสในการใช้เครือ่งมอืทางการเงนิที่
หลากหลายมากยิง่ขึน้ทีจ่ะช่วยเพิม่ทาง
เลือกให้ธนาคารสามารถปรบัใช้เครือ่ง
มือเหล่านี้ได้ตามภาวะเศรษฐกิจ เพ่ือ
ให้การจัดหาเงินทุนมีประสิทธิภาพและ
สอดคล้องกับแผนการขยายธุรกิจใน
อนาคต"
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อินไซด์	Business
ยูโอบี	ประเทศไทย	มอบชุดแรก

รับผู้ป่วย	3,000	ชุดให้แก่ศูนย์พักคอย	3	แห่ง
เพื่อใช้ในการรองรับและดูแลผู้ป่วยโควิด-19

ผู้บริหาร	TM	ร่วมพิธีบวงสรวง
ศาลพระภูมิ	และท�าบุญบริษัท
ในโอกาสครบรอบ	20	ปี

"ช่อง	MONO29"	
มอบรางวัลใหญ่	"รถปิกอัพอีซูซุ"

AMR	พัฒนาระบบสถานี
สับเปลี่ยนแบตเตอรี่	หวังต่อยอดสู่	

"มาชาร์จ	แพลตฟอร์ม"
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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