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ตั้งเป้ารายได้รวมปี65 แตะ 6,500 ลบ. 
โตขึ้น 24% จากปีก่อน เผยยอดขายในอินโดฯ 

ม.ค. - ก.พ. 65 ท�ำนิวไฮ แตะ 6 แสนลัง

ICHI

นายธนพันธุ ์คงนนัทะ รองกรรมการ
ผู้จัดการสายงานธุรกิจเครื่องดื่ม 
บริษัท อิชิตัน กรุ๊ป จ�ำกัด (มหาชน) 
ICHI เปิดเผยว่า บริษัทฯตั้งเป้าภาพ
รวมผลการด�ำเนนิงานในปี2565 คาดว่า
จะมีรายได้รวมแตะที่ระดับ 6,500 ล้าน
บาท เพิม่ขึน้ราว 24% เมือ่เทยีบกบัช่วง
เดียวกันของปีก่อน พร้อมควบคุมGP 
ได้ดีใกล้เคียงกับปีที่แล้วพร้อมประเมิน
ยอดขายชาพร้อมดื่มในไทยและในต่าง
ประเทศมีแนวโน้มเติบโตอย่างต่อเนื่อง 
ส�ำหรับยอดขายในไทยนั้น มองว่าได้รับ
อานิสงส์จากการที่ภาครัฐบาลมีการ
อัดฉีดเงินเข้ากระเป๋าอิเล็กทรอนิกส์

เพือ่ให้ประชาชนจบัจ่ายใช้สอยร้านค้าใน
ชมุชน ท�ำให้ผูท้ีไ่ด้รบัสวสัดกิารรัฐมาซือ้
สินค้าในร้านสะดวกซื้อ ร้านขายของช�ำ
มากขึ้น

ขณะที่แนวโน้มยอดขายในอินโดนีเซีย 
เดือน ม.ค. - ก.พ. 65 ยังคงเติบโตต่อ
เนื่องจากไตรมาส 4/64 โดยในเดือน
มกราคม พบว่าสามารถท�ำยอดขายได้
กว่า 600,000 ลัง ท�ำนิวไฮ และด้วยการ
ตอบรับท่ีดีมาก ท�ำให้บริษัทมีอุปสรรค
ในเรื่องของการผลิตสินค้าออกมาไม่
เพียงพอต่อความต้องการในตลาด 
ซึ่งทางICHI มีบริษัทรับท�ำOEM ใน
อินโดนีเซีย เพียงเจ้าเดียวและได้ใช้ไลน์
การผลติโรงงานแห่งท่ี1 เตม็ 100% แล้ว 
ส่วนไลน์ผลิตโรงงานแห่งที่2 บริษัทได้
ส่วนแบ่งการผลติมาบ้าง ช่วยซพัพอร์ต
สินค้าในไตรมาส 1/65 อย่างไรก็ตาม 
บรษิทัก�ำลังอยูร่ะหว่างเซน็สญัญา OEM 
กับอีกเจ้าใหม่ เพื่อพัฒนาสูตรโปรดักส์
ใหม่และเพิ่มก�ำลังการผลิตสินค้า คาด
ว่าจะเห็นความชัดเจนในไตรมาส2/65 
ซึ่งหากแล้วเสร็จจะท�ำให้ยอดขายใน
อินโดนีเซียเติบโตได้มากในช่วงครึ่งปี
หลัง

อย่างไรก็ตาม เน่ืองจากราคาน�้ำมันดิบ
ที่ปรับตัวสูงต่อเน่ืองในช่วงน้ี ก็สร้าง
ความกังวลให้กับบริษัท โดยปัจจัยด้วก

ล่าวอาจจะกดดันก�ำไรของปี65 ให้อยูใ่น
ระดบัใกล้เคียงกบัปีก่อน แม้ว่าภาพรวม
ยอดขายทั้งปีจะเติบโตก็ตาม เน่ืองจาก
ราคาน�้ำมันที่สูงขึ้นท�ำให้ค่าใช้จ่ายการ
ด�ำเนนิงานสงูขึน้ไปด้วย ซึง่ท�ำให้บริษทัมี
แผนทีจ่ะปรบัราคาขายส่งขึน้อกี 2 บาท/
ลัง เป็นไปตามราคาน�้ำมันท่ีเพิ่มสูงขึ้น 
โดยเชื่อว่าราคาขายส่งที่ปรับตัวขึ้นนั้น
ไม่ส่งผลกระทบกับราคาขายปลีก

ทั้งน้ี เม่ือช่วงต้นปีที่ผ่านมา ICHI ได้
เข้าลงทุนในบริษัท พรีดิกทิฟ จ�ำกัด 
(Predictive) เพื่อน�ำ Big Data มาใช้
เป็นหวัใจในการขับเคล่ือนธรุกจิ ท�ำการ
ตลาดในเชิงวิเคราะห์ข้อมูลผู้บริโภค 
และเตรียมจัดตั้งบริษัทร่วมทุน เพื่อขับ
เคลื่อนกลยุทธ์ ทรานส์ฟอร์มสู่องค์กร
ดิจิทัลให้โตอย่างยั่งยืน พร้อมทั้งมีแผน
น�ำ  Predictive เข้าระดมทุนและจด
ทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ฯ ภายใน
ปี2567
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Circular Economy รับมือ
ราคาพลังงานโลกพุ่งรอบ 10 ปี 

มั่นใจอัตราเดินเครื่องจักรเฉลี่ยทั้งปี 80-90% 

DRT ชูแนวคิด

DRT เปิดแผนรับมือความเสี่ยงจาก
ต้นทุนพลังงานพุ่ง ชูแนวคิด Circular 
Economy มุง่บริหารจดัการทรพัยากร
และพลังงานให้มีประสิทธิภาพสูงสุด 
พร้อมมุง่รกัษาอตัราการเดนิเครือ่งจกัร
ทั้งปี 80-90% คุมต้นทุนการผลิตต่อ
หน่วยต�่ำ  หวังรักษาอัตราการท�ำก�ำไร
ขั้นต้นเฉลี่ยอยู่ที่ 27-29%

นายสาธิต สุดบรรทัด ประธาน
เจ้าหน้าท่ีบรหิาร บริษทั ผลติภัณฑ์
ตราเพชร จ�ำกัด (มหาชน) หรือ 
DRT ผู้ผลิตและจ�ำหน่ายระบบหลังคา 
ไม้สังเคราะห์และบอร์ดไฟเบอร์ซีเมนต์ 
บอร์ดตกแต่งผนัง อิฐมวลเบา คานทับ
หลัง เคาน์เตอร์มวลเบาส�ำเร็จรูป ร้าน
กาแฟส�ำเร็จรูป (DIAMOND Cafe) และ
บริการติดตั้งโครงหลังคาและกระเบื้อง
หลงัคา ภายใต้เคร่ืองหมายการค้า ‘ตรา
เพชร’ เปิดเผยว่า สถานการณ์ราคา
พลังงานปรับตัวสูงขึ้นในรอบ 10 ปี 

จากความขัดแย้งระหว่างประเทศรสัเซยี
และยูเครน ท�ำให้ผู้ประกอบการทุกราย
ต้องเร่งบริหารจัดการต้นทุนการผลิต
ให้มีประสิทธิภาพสูงสุด ซึ่งในส่วนของ 
DRT นั้น บริษัทฯ ได้ยึดหลัก Circular 
Economy เพื่อบริหารจัดการด้าน
ทรพัยากรและพลังงานหมุนเวยีนอย่าง
คุ้มค่า ด้วยแนวคิด 3R หรือ Reduce 
Reuse Recycle เป็นแกนหลักในการ
ด�ำเนินงานสู่การพัฒนาอย่างยั่งยืน 
โดยมีการติดตั้ง Solar Rooftop ของ
โรงงานอิฐมวลเบา จังหวัดสระบุรี และ
โรงงานท่ีจังหวัดขอนแก่น ที่มีขนาด
รวม 420 กโิลวตัต์ และโครงการเปล่ียน
หลอดไฟแสงสว่างมาเป็นหลอด LED 
ลดการใช้พลังงานไฟฟ้า การน�ำไอน�้ำ
ที่เกิดจากการผลิตกลับมาใช้ซ�้ำที่ท�ำให้
เกิดการใช้ทรัพยากรสูงสุด

นอกจากนี้  บริษัทฯ ยังลงทุนด้าน
เทคโนโลยีเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพการ
ผลิตที่มีการติดตั้งหุ่นยนต์ Robotic, 
การน�ำระบบออโตเมชัน่ (Automation) 
และ IoT เข้ามาช่วยยกระดับโรงงาน
สู่ Smart Factory เพื่อทดแทนการ
เพ่ิมแรงงาน ควบคู่การมุ่งรักษาอัตรา
การเดินเครื่องจักรเฉลี่ยทั้งปีไม่ต�่ำกว่า 
80-90% ให้มีต้นทุนการผลิตต่อหน่วย
ต�ำ่ สนบัสนนุศกัยภาพด้านการท�ำตลาด
ภายใต้กลยทุธ์ ‘สวยครบเซต ตราเพชร

ทั้งหลัง’ ให้แก่ผลิตภัณฑ์ ‘ตราเพชร’ 
ที่มีจุดแข็งด้านความหลากหลายของ
ผลิตภัณฑ์สามารถน�ำไปก่อสร้างบ้าน
ได้ทัง้หลงัและการบรหิาร Product Mix 
จากแผนพัฒนาสินค้าใหม่ที่ชูจุดเด่น
ด้าน Function และ Fashion ที่เน้น
ผลิตภัณฑ์ที่ติดตั้งง่าย สะดวก รวดเร็ว 
มีรูปแบบและสีสันสวยงาม รองรับการ
ฟื้นตัวของตลาดวัสดุก่อสร้างในปีนี้

“ความเสี่ยงจากปัจจัยลบด้านต้นทุน
พลังงานเร่งตัวขึ้น แต่เชื่อม่ันว่าเราจะ
สามารถบริหารจัดการได้ โดยมีแผน
งานปีนี้ที่มุ่งเพิ่มประสิทธิภาพการผลิต
ให้สูงสุดอย่างต่อเน่ือง รวมถึงแผน
บริหารจัดการด้าน Product Mix มุ่ง
เพิ่มสัดส่วนการขายสินค้าในกลุ่มที่มี
อตัราก�ำไรขัน้ต้นทีด่ ีเพือ่มุง่รกัษาอตัรา
การท�ำก�ำไรข้ันต้นเฉล่ียอยู่ท่ี 27-29% 
และผลักดันการเติบโต 5% ตามแผนท่ี
วางไว้” นายสาธิต กล่าว
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เครื่องขุดบิทคอยน์
เพิ่มอีก 200 เครื่อง เดินหน้ารับรู้รายได้

ครบ 400 เครื่องใน Q1/65 ทันที

ZIGA รับมอบ

บมจ. ซิก้า อินโนเวชั่น (ZIGA) เผยบริษัทฯได้รับมอบเครื่อง
ขุดบิทคอยน์เพิ่มอีก 200 เครื่อง น�ำไปติดตั้งที่ส�ำนักงานซิก้
าเอฟซี-สุขสวัสด์ิ ตามแผนการลงทุนที่เคยแจ้งไว้ ฟากซีอี
โอ"ศุภกิจ งามจิตรเจริญ" ระบุการรับมอบเครื่องขุดบิทคอย
น์คร้ังนีท้�ำให้มเีคร่ืองครบ 400 เครือ่ง พร้อมรบัรูร้ายได้ทนัที
ในไตรมาส1/65 เดนิหน้าต่อยอดธรุกจิสินทรพัย์ดิจทิลัผ่าน 2 
บริษัทย่อย มั่นใจสนับสนุนอนาคตโตก้าวกระโดด

นายศุภกิจ งามจิตรเจริญ ประธานเจ้าหน้าที่บรหิาร 
บริษัท ซิก้า อินโนเวชั่น จ�ำกัด (มหาชน) ZIGA เปิด
เผยว่าบริษัท ซิก้า เอฟซี จ�ำกัด (“ZIGA FC”) ซึ่งเป็นบริษัท
ย่อยของบริษัทฯ ได้รับมอบเครื่องขุดบิทคอยน์แล้วเพิ่มอีก
จ�ำนวน 200 เคร่ือง โดยเครื่องขุดบิทคอยน์นี้ ส่งมอบและ
ติดตั้งท่ีส�ำนักงานซิก้าเอฟซี-สุขสวัสดิ์ ตามแผนการลงทน ุ
เหมอืงขดุบทิคอยน์ตามทีแ่จ้งไว้ก่อนหน้าในรายงานความคบื
หน้าธุรกิจขุดเหมืองบิทคอยน์ซึ่งจะท�ำให้บริษัทรับรู้รายได้ใน

ไตรมาสที่ 1/2565 จากจ�ำนวนเคร่ืองทั้งหมด 400 เคร่ือง 
เมื่อรวมจ�ำนวนเครื่องที่มีอยู่ก่อนหน้านี้

“การที่บริษัทฯรายงานการพัฒนาการที่ส�ำคัญในการท�ำ
เหมอืงขดุบทิคอยน์ของบรษัิทฯด้วยความถกูต้อง เพือ่สร้าง
ความมั่นใจว่าบริษัทมีความเชี่ยวชาญ และประสบการณ์
ด้านงานไฟฟ้าที่สามารถบริหารจัดการการลงทุนเหมืองขุด
บิทคอยน์ตามแผนที่วางไว้เป็นอย่างดี และหวังเป็นอย่างยิ่ง
ว่าการลงทุนในเหมืองขุดบิทคอยน์ในครั้งน้ี จะเป็นส่วนหนึ่ง
ในการขับเคลื่อนเศรษฐกิจไทยเข้าสู่การแข่งขันด้านธุรกิจ
สินทรัพย์ดิจิทัล ซึ่งหลังจากนี้ บริษัทฯจะด�ำเนินการต่อยอด
ธรุกจิดงักล่าว ผ่านบรษิทัย่อย ได้แก่บรษิทั วสิเดน กรุป๊ จ�ำกดั 
และบริษัท เมอร์ลินตั้น จ�ำกัด”นายศุภกิจกล่าว

ส�ำหรับการเข้าร่วมลงทุนในธุรกิจใหม่เป็นความร่วมมือกับ
พันธมิตร ซึ่งจะช่วยพัฒนาให้บริษัทก้าวไปสู่การเป็นบริษัทที่
ท�ำธรุกจิเทคโนโลยอีย่างเตม็รปูแบบ โดยบริษทัได้เริม่ต้นด้วย
ธรุกจิเหมืองบทิคอยน์ และได้ด�ำเนินการไปแล้วท�ำให้สามารถ
สร้างรายได้และรับรู้รายได้เข้ามาตั้งแต่ปลายปี2564

ส่วนแผนการด�ำเนินธุรกิจในปี 2565 บริษัทฯ ตั้งเป้าหมาย
มีรายได้เติบโตแตะที่ระดับ 15-30% จากปีก่อน โดยยังคงได้
รบัปัจจัยหนุนจากธรุกจิหลักเดมิ จากโครงการขนาดใหญ่ ไม่
ว่าจะเป็นโครงการรถไฟฟ้าต่างๆ โรงพยาบาล และโครงการ
โครงสร้างพื้นฐานของรัฐ เป็นต้น นอกจากนี้บริษัทยังได้
เตรยีมออกผลติภณัฑ์ใหม่คอืท่อประปาทีค่าดว่าจะเข้ามารอง
รับความต้องการจากลูกค้ากลุ่มเดิมที่มีมากขึ้น
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คาดเป็นปีทอง หวังธุรกิจโรงไฟฟ้าบูม 
ดันก�ำไร 65 ทุบสถิติ

TMI

“TMI” หวังธุรกิจโรงไฟฟ้าก๊าซชีวภาพ บูม 
ปั้นรายได้เพิ่ม ท�ำก�ำไรสูงสุดในรอบ 5 ปี 
พร้อมรุกท�ำตลาดธุรกิจส่องสว่าง ลุยเปิด
ตวัผลติภณัฑ์ใหม่ 10 รายการ ดันเป้าเติบโต 
20%

นายธรีะชยั ประสทิธ์ิรตันพร กรรมการ
ผูจ้ดัการและประธานกรรมการบรหิาร 
บริษัท ธีระมงคล อุตสาหกรรม จ�ำกัด 
(มหาชน) หรือ TMI เปิดเผยถึงแนวโน้ม
การด�ำเนินธุรกิจในปี 2565 ว่า บริษัทฯ ยัง
คงเดินหน้าเปิดธุรกิจโรงไฟฟ้าชีวภาพ และ
ธุรกิจส่องสว่างอย่างต่อเนื่อง เพื่อผลักดัน
รายได้ให้เติบโตอยูท่ี่ 20% โดยความคบืหน้า
ของโรงไฟฟ้าชีวภาพแห่งที่ 3 ขนาดก�ำลัง
การผลิต 3 เมกะวัตต์ ในอ�ำเภอด่านช้าง 
จังหวัดสุพรรณบุรีนั้น ล่าสุด คาดว่าจะ
สามารถเดินเครื่องผลิตไฟฟ้าเข้าระบบเชิง
พาณิชย์ (COD) ได้ภายในเดือนเมษายน 
2565

ดังนั้นหลังจากที่โรงไฟฟ้าชีวภาพสามารถ
เดินเครื่องผลิตได้ตามแผน ทั้งแห่งใหม่ดัง
กล่าว รวมถึงอีก 2 แห่งเดิม คือ โรงไฟฟ้า
ชวีภาพ อ�ำเภอบ้านแพ้ว จงัหวดัสมทุรสาคร, 
และ โรงไฟฟ้าชวีภาพ จงัหวดัชมุพร โดยทัง้ 
3 โรงมีก�ำลงัการผลติรวม 5.4 เมกะวตัต์ จะ
ท�ำให้บรษัิทฯ รบัรูร้ายได้จากธรุกจิโรงไฟฟ้า
ชีวภาพเพิ่มมากขึ้นในปีน้ี รวมถึงก�ำไรก็จะ
กลับมาท�ำสถิติใหม่สูงสุดในรอบ 5 ปี ที่เคย
ท�ำก�ำไรได้ 35-36 ล้านบาท

อย่างไรก็ตามหากการด�ำเนินธุรกิจไฟฟ้า
ชีวภาพเป็นไปตามแผนที่วางไว้ ปีนี้บริษัทฯ
มีแผนที่จะขยายก�ำลังการผลิตโรงไฟฟ้า
ก๊าซชีวภาพเข้าพอร์ตเพิ่มอีก 3-8 เมกะ
วัตต์ โดยขณะนี้อยู่ระหว่างการเจรจาหลาย
ราย โดยจะเลือกท�ำเลรวมถึงปัจจัยอื่นๆ ที่
เหมาะสมในการท�ำโรงไฟฟ้าชวีภาพเป็นหลกั 
ซึ่งการลงทุนในธุรกิจโรงไฟฟ้าหากเริ่มต้น
ก�ำลงัการผลติที ่3 เมกะวตัต์ จะใช้เงนิลงทุน
อยู่ที่ประมาณ 200-300 ล้านบาท พื้นที่ใน
การก่อสร้างโรงงานไฟฟ้าอยูท่ี่ประมาณ 29 
ไร่ขึ้นไป แต่หากเป็นขนาด 8 เมกะวัตต์ ก็จะ
ใช้เงนิลงทุนท่ีสงูขึน้ตามดับ และพ้ืนท่ีในการ
ก่อสร้างจะไม่ต�่ำกว่า 80 ไร่

ทั้งนี้นอกจากธุรกิจไฟฟ้าชีวภาพจะเป็น
ตัวขับเคลื่อนรายได้และก�ำไรปี 2565 ให้
ปรับตัวดีขึ้นแล้ว อีกหนึ่งธุรกิจหลัก อย่าง 
ธุรกิจส่องสว่าง ในปีนี้บริษัทฯ มีแผนที่
จะรุกท�ำตลาดอย่างต่อเนื่องเช่นกัน ด้วย
การเตรียมเปิดตัวสินค้าใหม่จ�ำนวนกว่า 10 
รายการ ในกลุ่มอุปกรณ์ไฟฟ้าส่องสว่าง
ในบ้าน (Lighting) และ โซล่า เซลล์ ที่ใช้
ตามบ้าน รองรับกลุ่มที่เป็นโรงแรม และ
อสงัหารมิทรพัย์ ทีค่าดว่าช่วงปลายปี 2565 
จะกลับมาเปิดให้บริการและเปิดโครงการ
มากขึ้น จากคาดการณ์สถานการณ์โควิด-
19 ที่ผ่อนคลายลง

“ธรุกจิส่องสว่างบรษิทัฯ เริม่เหน็การเตบิโต
ทีป่รบัตัวดขีึน้ ตัง้แต่ช่วงปลายปี 2564 โดย
ช่องทางขายสินค้าหลักอย่างศนูย์การค้ายัง
สามารถเปิดให้บริการ แม้มีการระบาดของ
เชื้อไวรัสโควิด-19 สายพันธุ์โอไมครอน ที่
รุนแรง ดังนั้นเชื่อว่าปี2565 นี้ธุรกิจส่อง
สว่างของเราจะยังคงเติบโตขึ้นต่อเนื่อง” 
นายธีระชัย กล่าว

นายธีระชัย กล่าวอีกว่า แม้ปีนี้ธุรกิจที่จะ
ช่วยผลักดันรายได้และก�ำไรให้สูงขึ้น แต่
สัดส่วนรายได้หลักของบริษัทยังมาจาก
ธรุกจิส่องสว่าง อยูท่ี ่80%, ธรุกจิโรงไฟฟ้า
ชีวภาพ สัดส่วน 20% แต่ภายใน 2-3 ปีนับ
จากปี 2565 สดัส่วนรายได้ของธรุกจิไฟฟ้า
ชีวภาพจะปรับเพิ่มขึ้นเป็น 50% ทั้งนี้หาก
เทียบตัวก�ำไรแล้ว ธุรกิจไฟฟ้าชีวภาพก็
สามารถท�ำก�ำไรได้มากกว่าธรุกิจส่องสว่าง 
สูงถึงกว่า 25-30%

ส�ำหรับภาพรวมผลการด�ำเนินธุรกิจใน
ปี 2564 ที่ผ่านมาของบริษัทฯ ถือว่าเป็น
ไปตามเป้าที่วางไว้ โดยมีรายได้รวมอยู่ที่ 
484.27 ล้านบาท สูงขึ้นกว่าปี 2563 เนื่อง
จากบริษัทฯ มีการเปิดตัวสินค้าใหม่เข้าท�ำ
ตลาดหลายรายการ และลกูค้าตอบรบัสนิค้า
กลุ่มใหม่เป็นอย่างดี เป็นต้น 
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(Banpu Transformation) 

ภายใต้กลยุทธ์ Greener & Smarter 
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บริษัท บ้านปู จ�ำกัด (มหาชน) ผู้น�ำด้าน
พลงังานทีห่ลากหลายในระดับนานาชาติ 
เผยผลการด�ำเนินธุรกิจในปี 2564 ที่
สามารถสร้างกระแสเงนิสดและผลก�ำไร
ได้อย่างแขง็แกร่ง มรีายได้จากการขาย
รวม 4,124 ล้านเหรยีญสหรฐั (ประมาณ 
131,861 ล้านบาท) เพิ่มขึ้นจากปีก่อน 
1,841 ล้านเหรียญสหรัฐ (ประมาณ 
58,870 ล้านบาท) คิดเป็นร้อยละ 81 
โดยมีก�ำไรก่อนหักภาษี ดอกเบี้ย ค่า
เสื่อมและค่าใช้จ่ายตัดจ่าย (EBITDA) 
รวม 1,778 ล้านเหรยีญสหรัฐ (ประมาณ 
56,846 ล้านบาท) เพิ่มขึ้นร้อยละ 216 
จากปีก่อนหน้า และมีก�ำไรสุทธิ 304 
ล้านเหรียญสหรัฐ (ประมาณ 9,719 
ล้านบาท) เพิม่ขึน้จากปีก่อนหน้าร้อยละ 
643 อนัเป็นผลจากการฟ้ืนตัวของภาค
เศรษฐกจิ ส่งผลให้ราคาพลงังานทัว่โลก
ที่ปรับตัวสูงขึ้นจากความต้องการใช้
พลังงาน ทั้งก๊าซธรรมชาติและถ่านหิน 
ตลอดจนแหล่งรายได้ใหม่ ๆ จากการ
เร่งขยายพอร์ตพลังงานที่สะอาดขึ้นใน
ประเทศยทุธศาสตร์ส�ำคญัต่าง ๆ  อย่าง
ก้าวกระโดด ในปีนี้ บริษัทฯ เตรียมเดิน
หน้าธุรกิจ โดยเพิ่มอัตราเร่งเปลี่ยน
ผ่านธุรกิจ (Banpu Transformation) 
ภายใต้กลยุทธ์ Greener & Smarter 
เพื่อบรรลุเป้าหมายความยั่งยืนด้าน

พลังงาน เสริมสร้างระบบนิเวศทาง
ธุรกิจให้แข็งแกร่งเพื่อการเติบโตอย่าง
มั่นคง

นางสมฤดี ชัยมงคล ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท บ้านปู 
จ�ำกดั (มหาชน) BANPU เปิดเผย
ว่า ผลการด�ำเนนิธรุกจิพลังงานโดยรวม
ในปี 2564 สะท้อนให้เหน็การฟ้ืนตวัทาง
เศรษฐกจิและอตุสาหกรรมจากวกิฤตโค
วิด-19 ซึ่งความต้องการด้านพลังงาน
โลกเป็นไปในทิศทางเดียวกัน บ้านปู
สามารถสร้างกระแสเงินสดได้อย่าง
แข็งแกร่ง ทั้งจากราคาพลังงานที่ปรับ
ตวัสูงขึน้ การปรบักลยุทธ์เพือ่ให้ด�ำเนิน
ธุรกิจได้อย่างรวดเร็วทันต่อความ
เปลี่ยนแปลง และยังเป็นปีท่ีเราประสบ
ความส�ำเร็จอย่างก้าวกระโดดในการ
เดินหน้าขยายพอร์ตพลังงานที่สะอาด
ขึ้น ด้วยการเข้าลงทุนในสินทรัพย์ด้าน
พลังงาน ในประเทศยุทธศาสตร์ส�ำคัญ
ของเราอย่างต่อเนือ่งตลอดทัง้ปี ไม่ว่าจะ
เป็นในญีปุ่น่ ออสเตรเลยี สหรฐัอเมรกิา 
และเวียดนาม ขณะเดียวกัน ด้วยความ
เชื่อมั่นของผู้ถือหุ้นและนักลงทุนทั้ง
ในและต่างประเทศ บริษัทฯ ก็ประสบ
ความส�ำเร็จอย่างล้นหลามจากการ
เสนอขายหุ้นเพิ่มทุนและหุ ้นกู ้ ส่งผล

ให้บริษัทฯ มีความแข็งแกร่งทางการ
เงินมากยิ่งขึ้น พร้อมเสริมอัตราเร่ง
กระบวนการเปล่ียนผ่าน (Banpu 
Transformation) ที่รวดเร็วข้ึนได้ 
นอกจากนี้ยังมีความเข้มข้นในด้านการ
พฒันาความยัง่ยนื ด้วยการจดัตัง้คณะ
กรรมการสิ่งแวดล้อม สังคม และการ
ก�ำกับดูแลกิจการ (Environmental, 
Social and Governance: ESG) 
อย่างเป็นทางการ เพื่อขับเคล่ือนการ
ด�ำเนินงานด้าน ESG ให้เป็นไปตามเป้า
หมายอย่างมีประสทิธผิลสงูสดุ” ส�ำหรบั
ปีที่ผ่านมา บริษัทฯ ได้รับการยอมรับ
และรางวัลด้านความยั่งยืนจากสถาบัน
ระดับประเทศและระดับโลกมากมาย

ส�ำหรับทิศทางนับจากปี 2565 นี้ บ้าน
ปูยังคงเดินหน้าสร้างการเติบโตตาม
กลยุทธ์ Greener & Smarter ใน 3 กลุม่
ธรุกจิหลกั คอื กลุม่ธรุกจิแหล่งพลงังาน 
กลุม่ธรุกิจผลติพลงังาน และกลุม่ธรุกจิ
เทคโนโลยพีลงังาน เพือ่เร่งกระบวนการ
เปลีย่นผ่านไปสูพ่อร์ตพลงังานท่ีสะอาด
ขึ้นและเทคโนโลยีพลังงานที่สอดคล้อง
กบัเทรนด์พลังงานในอนาคตได้รวดเรว็
และยั่งยืนมากยิ่งข้ึน โดยวางแนวทาง
การด�ำเนินการในกลุ่มธุรกิจหลักท้ัง 3 
กลุ่ม ดังนี้

11 www.HoonInside.com 11  March  2022



เพิ่มอัตราเร่งเปลี่ยนผ่านธุรกิจ 
(Banpu Transformation) 

ภายใต้กลยุทธ์ Greener & Smarter 

BANPU

กลุ่มธุรกิจแหล่งพลังงาน ทางด้านธุรกิจ
เหมือง จะมุ่งเน้นการเพิ่มประสิทธิภาพการ
ผลิตและการบริหารจัดการการต้นทุนเพื่อ
ให้เกิดมูลค่าเพ่ิมสูงสุด ตลอดจนศึกษา
ความเป็นไปได้ในการลงทุนธุรกิจแร่แห่ง
อนาคต (Strategic Minerals) เพื่อต่อย
อดการเติบโตของกลุ่มธุรกิจเทคโนโลยี
พลังงาน ส�ำหรับธุรกิจก๊าซธรรมชาติ ให้
ความส�ำคัญในการสร้างความยืดหยุ่นใน
การใช้งบลงทุนเพื่อสร้างกระแสเงินสด
สูงสุด เม่ือสถานการณ์ราคาก๊าซเพิ่มสูง
ขึน้ ตลอดจนแสวงหาโอกาสใหม่ ๆ  ในธรุกจิ
กลางน�้ำและธุรกิจผลิตพลังงานที่สามารถ
ส่งเสริมและต่อยอดธรุกจิต้นน�ำ้ทีม่อียู่ ทัง้นี้
กระแสเงินสดที่แข็งแกร่งจากกลุ่มธรุกิจ
แหล่งพลังงานจะถูกน�ำไปต่อยอดสร้างการ
เติบโตของธุรกิจพลังงานที่เป็นมิตรต่อสิ่ง
แวดล้อมและชาญฉลาดขึ้น

กลุ่มธุรกิจผลิตพลังงาน มุ่งเน้นการเพิ่ม
ประสทิธภิาพการผลติของโรงไฟฟ้า รวมทัง้
แสวงหาโอกาสการลงทุนในโรงไฟฟ้าใหม่ๆ 
ที่ใช้เทคโนโลยีการผลิตที่มีประสิทธิภาพ

สูงและเป็นมิตรต่อสิ่งแวดล้อม (High 
Efficiency, Low Emissions: HELE) 
ส�ำหรับในธุรกิจพลังงานหมุนเวียน จะมุ่ง
เน้นเพิ่มประสิทธิภาพสูงสุดจากโรงไฟฟ้าที่
เปิดด�ำเนินการแล้ว รวมทั้งให้ความส�ำคัญ
กบัโครงการโรงไฟฟ้าให้สามารถเปิดด�ำเนนิ
การได้ตรงตามระยะเวลาก�ำหนด ในขณะ
เดียวกันก็จะขยายการลงทุนไปสู่ตลาดใหม่ 
ๆ ที่มีศักยภาพการเติบโตสูง รวมไปถึง
ภูมิภาคกลยุทธ์ที่บ้านปูมีธุรกิจอยู่ เช่น ใน
สหรัฐอเมริกา และภูมิภาคเอเชียตะวันออก
เฉียงใต้

กลุ่มธุรกิจเทคโนโลยีพลังงาน มุ่งสร้างการ
เติบโตแบบก้าวกระโดด (Scale Up) ให้
พอร์ตฟอลโิอเทคโนโลยพีลงังาน โดยขยาย
ขอบเขตการให้บริการด้านพลังงานที่มีอยู่ 
ได้แก่ ยานยนต์ไฟฟ้า การผลิตแบตเตอรี ่
การจัดการพลังงานและของเสีย (Energy 
and Waste Management) ควบคู่กับ
การเข้าลงทนุและพฒันาบรกิารทีเ่กีย่วข้อง
กับพลังงานรูปแบบใหม่ โดยมุ่งเน้นที่การ
สร้างศักยภาพทางธุรกิจ และรวมทั้งสร้าง

แพลตฟอร์มดิจิทัลในการสร้างพลังร่วม
ระหว่างธุรกิจเดิมกับธุรกิจใหม่ เพื่อตอบ
โจทย์ความเป็นผูน้�ำด้านเทคโนโลยพีลงังาน
ในอนาคต

“ทิศทางต่อจากนี้ บ้านปูยังคงเดินหน้าขับ
เคลื่อนการเปลี่ยนผ่านองค์กร (Banpu 
Transformation) ภายใต้กลยุทธ์ Greener 
& Smarter และการยดึมัน่ในหลกั ESG เรา
มั่นใจว่า ด้วยประสบการณ์และการเรียนรู้
จากช่วงเวลาแห่งความท้าทายตลอด 2 ปี
ที่ผ่านมา ท�ำให้บ้านปูสามารถเพิ่มอัตราเร่ง
กระบวนการ Digital Transformation ซึ่ง
น�ำเทคโนโลยดีจิทิลัมาช่วยเพิม่ประสทิธภิาพ
ในการด�ำเนินงาน ควบคู่ไปกับการขยาย
พอร์ตฟอลิโอพลังงานที่สะอาดขึ้นได้อย่าง
รวดเร็วและมีประสิทธิภาพยิ่งขึ้น เพื่อการ
บรรลเุป้าหมาย EBITDA จากธรุกจิพลงังาน
ที่สะอาดและธุรกิจเทคโนโลยีพลังงานขึ้น
มากกว่า 50% และเป้าหมายก�ำลังการผลิต
ไฟฟ้า 6,100 เมกะวัตต์ ภายในปี 2568” 
นางสมฤดี กล่าวปิดท้าย
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BAY ตั้งเป้าสินเชื่อเติบโต 2% 
และตั้งเป้าการเติบโตด้าน ESG Finance อย่างต่อเนื่อง

กรุงศรี (ธนาคารกรุงศรีอยุธยา จ�ำกัด (มหาชน)) 
เผยทิศทางกลุ่มงานลูกค้าธุรกิจขนาดใหญ่และ
วาณิชธนกิจ ปี 2565 มุ่งเน้นการเป็นพันธมิตรที่
ลกูค้าธรุกจิไว้วางใจ สร้างตลาดการเงนิด้านความ
ย่ังยืนให้เตบิโตต่อเนือ่ง ชธูงการเป็นผูน้�ำนวตักรรม
ทางการเงินและองค์ความรู้ด้าน ESG และน�ำเสนอ 
Total Financing & Hedging Solution สร้าง
มูลค่าเพิ่มให้ธุรกิจของลูกค้าผ่านความร่วมมือ 
MUFG และสร้างความแตกต่างโดยการให้บริการ
ที่ปรึกษาทางธุรกิจ เพื่อช่วยลูกค้าฟื้นฟูธุรกิจ
และขยายโอกาสด้วยผลิตภัณฑ์ทางการเงินที่ตอบ
โจทย์ของลูกค้าแต่ละอุตสาหกรรม พร้อมเพิ่ม
ศักยภาพทางธุรกิจของลูกค้าอย่างต่อเนื่องตาม
แผนธุรกิจระยะกลางปี 2564-2566

นายประกอบ เพียรเจริญ ประธานคณะ
เจ้าหน้าที่ด้านลูกค้าธุรกิจขนาดใหญ่และ
วาณิชธนกิจ ธนาคารกรุงศรีอยุธยา จ�ำกัด 
(มหาชน) BAY เปิดเผยว่า ในปีทีผ่่านมา กลุ่มงาน
ลูกค้าธุรกิจขนาดใหญ่และวาณิชธนกิจมียอดสิน
เชือ่คงค้างกว่า 413,000 ล้านบาท ในส่วนของยอด
สนิเชือ่ลกูค้าธรุกจิในปี 2564 ยงัคงเตบิโต 13% เมือ่
เทียบกับปีก่อน ในด้าน ESG กรุงศรีก็ยังคงความ
เป็นผู้น�ำด้าน ESG ด้วยการน�ำเสนอผลิตภัณฑ์ส่ง
เสริมการด�ำเนินธุรกิจด้านความยั่งยืนอย่างต่อ
เนือ่ง ไม่ว่าจะเป็น การออกหุน้กูส่้งเสรมิความยัง่ยนื
ครัง้แรกในประเทศไทยให้กับบรษิทั ไทยยูเนีย่น กรุป๊ 
จ�ำกัด (มหาชน) ซึ่งกรุงศรีเป็นผู้จัดการการจัด
จ�ำหน่าย และหุ้นกู้ส่งเสริมความยั่งยืนของบริษัท 
ทางด่วนและรถไฟฟ้ากรุงเทพ จ�ำกัด (มหาชน) ที่

ได้รับรางวัลอันทรงเกียรติจาก The Asset รวม
ทั้งได้รับความไว้วางใจจาก บริษัท เอสซีจี แพค
เกจจิ้ง จ�ำกัด (มหาชน) ให้เป็นผู้ประสานงานด้าน
ความยั่งยืน (Sustainability Coordinator) ใน
การปล่อยสนิเชือ่ทีเ่ชือ่มโยงกบัการด�ำเนนิงานด้าน
ความยัง่ยนื (Sustainability-Linked Loan: SLL)

นอกจากนั้น กรุงศรียังเป็นธนาคารแรกที่ประสาน
ความร่วมมือกับพันธมิตรในการใช้อัตราดอกเบี้ย
อ้างองิ THOR ด้วยการเป็นพันธมติรผู้สนบัสนนุสนิ
เช่ือธรุกจิของ ปตท. ซึง่เป็นสนิเชือ่อ้างองิ THOR ที่
มูลค่าสูงที่สุดของไทยในขณะนี้ และร่วมกับบริษัท 
เน็คซ์ แคปปิตอล จ�ำกัด (มหาชน) ประเดิมดีลสิน
เช่ือระยะยาวอัตราดอกเบ้ียอ้างอิง THOR เป็น
รายแรกในประเทศไทย ช่วยส่งเสริมนโยบายการ
พัฒนาตลาดการเงินของไทยของธนาคารแห่ง
ประเทศไทย กรุงศรียังประสบความส�ำเร็จในฐานะ
ตัวแทนการจ�ำหน่าย (Selling Agent) เปิดรับจอง
ซือ้หุน้สามัญของบรษิทั เงนิตดิล้อ จ�ำกดั (มหาชน) 
หรือ TIDLOR ส�ำหรับประชาชนทั่วไปเป็นครั้งแรก 
(IPO) โดยเปิดให้จองผ่านทางธนาคารและบริษัท
หลักทรัพย์ กรุงศรี จ�ำกัด (มหาชน) (KSS) และ
เป็นครั้งแรกที่เปิดให้จองหุ้นผ่านช่องทางออนไลน์
บน KMA หรือ กรุงศรี โมบาย แอปพลิเคชัน

นายประกอบ กล่าวเพ่ิมเตมิว่า ส�ำหรับทิศทางธรุกจิ
ในปี 2565 นี ้เราตัง้เป้าสนิเชือ่เตบิโต 2% และตัง้เป้า
การเตบิโตด้าน ESG Finance อย่างต่อเนือ่ง ด้วย
การพฒันาผลติภณัฑ์ทางการเงนิเพ่ือส่งเสรมิการ
ด�ำเนนิธรุกจิเพ่ือความย่ังยืน และให้ความรู้เกีย่วกบั
ความก้าวหน้าด้าน ESG Financing ในตลาดการ
เงนิโลกร่วมกบั MUFG เพือ่ส่งเสรมิการเตบิโตของ
ตลาดการเงินเพื่อความยั่งยืนในประเทศไทย และ
มอบบริการที่แตกต่างด้วยการให้ค�ำปรึกษาทาง
ธรุกจิโดยทมีผูจ้ดัการความสมัพันธ์ซึง่ผสานความ
ร่วมมือจากทุกหน่วยงานภายในกรุงศรี ทั้งนี้ กลุ่ม
งานลูกค้าธุรกิจขนาดใหญ่และวาณิชธนกิจยังคง
มุ่งมั่นในการเป็น Trusted Partner หรือพันธมิตร
ที่ลูกค้าไว้วางใจเพ่ือการเติบโตอย่างย่ังยืน โดย
สร้างการเติบโตผ่าน 3 กลยุทธ์ ได้แก่

• สร้างมูลค่าเพ่ิมแก่ธุรกิจของลูกค้า (Value 
Creation): โดยการน�ำเสนอผลิตภัณฑ์และบริการ 
รวมทั้งโซลูชั่นให้ลูกค้าอย่างครบวงจรในแบบ 
Total Financing & Hedging Solution พร้อม
ประสานความร่วมมือกับ MUFG เพื่อเสริมความ
แข็งแกร่งในการช่วยลูกค้าขยายธุรกิจทั้งในและ
ต่างประเทศ อีกท้ังต่อยอดพัฒนาตลาดการเงิน
ด้านความย่ังยืนด้วย ESG Finance ที่กรุงศรีมี
ความโดดเด่นและเชี่ยวชาญ โดยกรุงศรีมีแนวทาง
และผลติภณัฑ์ด้านสงัคม (Social) และการเงนิเพือ่
ความยั่งยืน (Sustainable Finance) ที่พร้อม
ให้การสนบัสนนุให้กบัลกูค้า เช่น สนิเชือ่ทีเ่ชือ่มโยง
กับการด�ำเนินงานด้านความยั่งยืน หุ้นกู้ส่งเสริม
ความยั่งยืน และ หุ้นกู้ ESG รวมถึงการให้สินเชื่อ
เพือ่สนบัสนนุการด�ำเนนิธรุกิจด้านสิง่แวดล้อมเป็น
พิเศษ เช่น โซลาร์รูฟ (Solar Roof)

• คณุภาพสนิทรพัย์: ให้ความช่วยเหลอืลกูค้าอย่าง
ต่อเนือ่งในช่วงการฟ้ืนฟหูลงัจากสถานการณ์โควดิ 
เพือ่ให้ธรุกจิแขง็แรงขึน้ และสนบัสนนุลกูค้าในการ
ขยายธุรกิจให้เติบโตอย่างแข็งแกร่ง

• Value Chain & Digitalization: เรายังมีแผนที่
จะน�ำเอาเทคโนโลยีมาใช้ในการท�ำธุรกรรมการ
เงินมากขึ้น เพื่อตอบโจทย์พฤติกรรมของลูกค้า
ที่เปลี่ยนไป และเดินหน้ายกระดับกระบวนการการ
ท�ำงานภายในของเราด้วยการน�ำนวัตกรรมทาง
เทคโนโลยีใหม่ๆ มาเป็นตวัช่วยเสริมสร้างศักยภาพ
ของระบบการท�ำงานและยกระดับประสบการณ์
ของลูกค้า”

“ในปี 2565 นี้ เรามีเป้าหมายของการน�ำเอาความ
เชี่ยวชาญ องค์ความรู้จาก MUFG มาใช้ประโยชน์ 
เน้นการสร้างทีมท่ีแข็งแกร่งเข้าใจลูกค้า น�ำเสนอ
โซลชูัน่ท่ีเหมาะสมกบัความต้องการของลกูค้า และ
มุ่งส่งเสริมการท�ำธุรกิจด้าน ESG เพื่อน�ำเสนอ
ผลิตภัณฑ์และบริการที่ช่วยสนับสนุนลูกค้าในการ
เติบโตอย่างยั่งยืน” นายประกอบกล่าวสรุป
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ฟิทช์ เรทติ้งส์ ชี้ 
ธุรกิจไทยมีแนวโน้มก�ำไรฟื้นตัว 

แต่ยังมีความท้าทายจากต้นทุนพลังงานที่สูง

ในงานสัมมนาหัวข้อแนวโน้มธุรกิจไทย 
(2022 Thailand Corporate Credit 
Outlook) ทีฟิ่ทช์ เรทติง้ส์ (ประเทศไทย) 
จัดขึ้นผ่านระบบการประชุมออนไลน์
ในวันนี้ ฟิทช์ เรทติ้งส์ กล่าวว่า ฟิทช์
คาดว่าผลประกอบการของบริษัทใน
ประเทศไทยทีไ่ด้รบัการจดัอนัดบัเครดติ
โดยฟิทช์จะฟื้นตัวต่อเน่ืองในปี 2565 
โดยการเพิม่ขึน้ของต้นทนุพลงังานเป็น
ปัจจัยความเสี่ยงหลัก ท้ังนี้ ธุรกิจค้า
ปลีก การบิน และโรงแรมน่าจะยังคงได้
รับผลกระทบจากอุปสงค์ที่ยังอ่อนแอ
จากสถานการณ์การแพร่ระบาดของ
โควิด-19 อันดับเครดิตของบริษัทส่วน
ใหญ่มีเสถียรภาพ แม้ว่าบางบริษัทจะมี
แนวโน้มอนัดบัเครดติเป็นลบ เนือ่งจาก
อัตราส่วนหนี้สิน (leverage) ที่อยู่ใน
ระดับสูงจากการลงทุนที่เพิ่มขึ้น

คุณเลิศชัย กอเจริญรัตนกุล 
ผูอ้�ำนวยการอาวโุสฝ่ายจดัอนัดบั
เครดิตภาคธุรกิจอุตสาหกรรม
ของ ฟิทช์ เรทติ้งส์ (ประเทศไทย) 
กล่าวว่า ผลประกอบการของบริษัท
ไทยที่ฟิทช์จัดอันดับเครดิตมีแนวโน้ม
ฟื้นตัวอย่างต่อเนื่องในปี 2565 โดย
มีปัจจัยสนับสนุนจากการฟื้นตัวของ
กิจกรรมทางเศรษฐกิจและการเริ่มเปิด
ประเทศอย่างค่อยเป็นค่อยไปหลังจาก
สถานการณ์โรคระบาด อย่างไรก็ตาม 
ธรุกจิโรงแรม การบนิ และค้าปลกี ซึง่ได้
รับผลกระทบมากที่สุดจากการระบาด
ระลอกใหม่ของโควดิ-19 และมาตรการ

จ�ำกัดการเดินทางในปี 2564 น่าจะใช้
เวลาในการฟื้นตัวนานกว่าธุรกิจอื่น 
นอกจากนี้ ต้นทุนพลังงานที่สูงยังเป็น
แรงกดดันต่อการเติบโตของก�ำไรของ
ธุรกิจต่างๆ ที่ไม่ใช่ธุรกิจน�้ำมันและ
ก๊าซธรรมชาติในปี 2565 โดยเฉพาะ
รัฐวิสาหกิจที่ด�ำเนินกิจการไฟฟ้าและ
ผู้ผลิตไฟฟ้าเอกชนขนาดเล็ก (Small 
power producers) ที่มีรายได้จาก
การขายไฟฟ้าให้แก่ผู้ใช้อุตสาหกรรม
ในสัดส่วนที่สูง

บริษัทไทยที่ฟิทช์จัดอันดับเครดิตส่วน
ใหญ่มีการบริหารจัดการกระแสเงินสด
อย่างรอบคอบในช่วงสถานการณ์โรค
ระบาด โดยมีความระมัดระวังในการใช้
จ่ายลงทุน และการปรับลดอัตราการ
จ่ายเงินปันผล อย่างไรก็ตาม การเข้า
ซื้อกิจการกลับเพิ่มมากขึ้น เพื่อฉวย
โอกาสในการขยายธุรกิจ หรือการ
ด�ำเนินการตามแผนการลดปริมาณ
การใช้คาร์บอน โดยการเข้าซื้อกิจการ
เหล่านี้ส่วนใหญ่ใช้แหล่งเงินทุนจาก

การกู้ยืมเป็นหลัก ส่งผลให้บางบริษัทมี
อัตราส่วนหน้ีสินเพิ่มสูงขึ้น ฟิทช์คาด
ว่ากระแสเงินสดจากการด�ำเนนิงานทีด่ี
ข้ึนจากการฟ้ืนตวัของผลประกอบการ
จะช่วยลดผลกระทบจากการลงทุนและ
การจ่ายเงินปันผลที่สูงขึ้นในปี 2565

การเปลี่ยนแปลงอันดับเครดิตใน
ทางลบลดลงในปี 2564 และมีการ
เปลี่ยนแปลงอันดับเครดิตในทางบวก
ส�ำหรับบางบริษัทในช่วงครึ่งปีแรก
ของปี 2564 อย่างไรก็ตาม บริษัทที่
มีแนวโน้มอันดับเครดิตเป็นลบยังคงมี
จ�ำนวนมากกว่าช่วงก่อนสถานการณ์
โรคระบาด แนวโน้มอันดับเครดิตเป็น
ลบในกลุ่มธุรกิจน�้ำมัน ก๊าซธรรมชาติ
และปิโตรเคมีส่วนใหญ่เกิดจากการ
ลงทุนขนาดใหญ่ ในขณะที่แนวโน้ม
อันดับเครดิตเป็นลบในกลุ่มธุรกิจค้า
ปลีกอาหาร สะท้อนถึงอัตราส่วนหนี้
สินที่สูงขึ้นจากการเข้าซื้อกิจการและ
ผลประกอบการที่ยังคงอ่อนแอจาก
สถานการณ์โรคระบาด
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อินไซด์ Business
BIZ ร่วมงาน 

"โครงการบันทึกพิชิตมะเร็ง"

NV ลงเสาเอก
ก่อสร้างโกดังอัจฉริยะแห่งใหม่

ไปรษณีย์ไทยเพิ่มจุดบริการไปรษณีย์
ใน บมจ.โทรคมนาคมแห่งชาติ

เคทีซีผนึกกรุงเทพประกันชีวิต
มอบแผนประกันอุ่นใจ คุ้มครองสมาชิก 

"สินเชื่อทะเบียนรถจักรยานยนต์ เคทีซี พี่เบิ้ม"

16 www.HoonInside.com 11  March  2022



สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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