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อ่านต่อหน้า 3

กรุุงศรี ี(ธนาคารกรุุงศรีอียุุธยา 
จำำ�กัด (มหาชน) และบริษัิัทใน
เครือื) ตอบรับัทิิศทางดอกเบี้้�ย
นโยบายขาขึ้้�น ปรับัขึ้้�นอััตรา
ดอกเบี้้�ยเงิินฝากประจำำ�พิิเศษ 
14 เดืือน 0.25% เป็็น 1.25% 

ต่่อปีี มีผีลตั้้�งแต่่วัันที่่� 
6 ธัันวาคม 2565

อ่านต่อหน้า 2

BAY
ขึ้้�น ดบ.เงิินฝากประจำำ�พิิเศษ

 14 เดืือน เป็็น 1.25%
ส่่วนดบ.เงิินกู้้� เฝ้้าติิดตามสถานการณ์์ตลาด

TKN เปลี่่�ยนแปลงโครงสร้า้งการขายครั้้�งใหญ่่ รุุกขยายช่่องทางร้า้นค้้าปลีกี 
เทรดดิิชั่่�นนอลเทรดและร้า้นค้้าท้้องถ่ิ่�น จัับมืือ Local Distributor 14 รายใน
ไทยเป็็นพัันธมิิตร เสริมิแกร่ง่ยอดขายในประเทศ เดิินหน้้าสร้า้งการเติิบโต
แบบแข็็งแกร่ง่และมีคีุณุภาพยั่่�งยืนื พร้อ้มนำำ�เสนอนวััตกรรมใหม่่ๆ เพื่่�อสร้า้ง
ยอดขายและกำำ�ไรควบคู่่�กัน 3

อ่่านต่่อหน้้า 4

NV - สจล. ร่่วม MOU พััฒนาอุุตสาหกรรม
ผลิิตภััณฑ์์เสริิมอาหาร ผลัักดัันให้้ เ กิิด
เทคโนโลยีีทััดเทีียมมาตรฐานสากล

NV - สจล. 
พััฒนาอุุตฯ เซ็็น MOU  เซ็็น MOU 

ผลิิตภััณฑ์์เสริิมอาหาร ผลิิตภััณฑ์์เสริิมอาหาร 
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BAYBAY ขึ้้�นดบ.  
เงิินฝากประจำำ�พิิเศษเงิินฝากประจำำ�พิิเศษ

ส่วนดบ.เงินกู ้เฝ้าติดตามสถานการณ์ตลาด เฝ้าติดตามสถานการณ์ตลาด
14 เดืือน เป็็น 1.25%
กรุุงศรี ี(ธนาคารกรุุงศรีอียุุธยา จำำ�กัด (มหาชน) และ
บริษัิัทในเครือื) ตอบรับัทิิศทางดอกเบี้้�ยนโยบายขา
ขึ้้�น ปรับัขึ้้�นอััตราดอกเบี้้�ยเงิินฝากประจำำ�พิิเศษ 14 
เดืือน 0.25% เป็น็ 1.25% ต่่อปี ีมีผีลตั้้�งแต่่วัันที่่� 
6 ธัันวาคม 2565

นายเซอิจิโระ อาคิตะ กรรมการผู้จัดการใหญแ่ละ
ประธานเจ้าหน้าที่บรหิาร ธนาคารกรุงศรอียุธยา 
จำ�ำกัด (มหาชน)BAY เปิดเผยวา “เพื่อเป็นการ
ตอบรับกับการปรับขึ้นอัตราดอกเบี้ยนโยบาย
ของธนาคารแห่งประเทศไทยครั้งที่สามของ
ปี 2565 นี้ กรุงศรไีด้ปรบัเพ่ิมอัตราดอกเบี้ยเงิน
ฝากประจำ�ำพิเศษ 14 เดือน อกี 0.25% จากอัตรา
ดอกเบี้ยปัจจบัน เป็น 1.25% ต่อปี เพื่อเป็นการ

สนับสนุนการออมและเพ่ิมผลตอบแทนให้กับ
ลูกค้าท่ามกลางสถานการณ์เงินเฟ้อที่เพิ่มสูงขึ้น 
โดยการปรับอัตราดอกเบี้ยเงินฝากในครั้งนี้ยัง
สอดคล้องกับนโยบายภาครฐัทีส่่งเสรมิเศรษฐกิจ
ไทยใหเ้ติบโตอยา่งยั่งยนืและเต็มศกัยภาพ”

“กรุงศรยีงัคงใหค้ำ�ำมั่นที่จะสนับสนุนและใหค้วาม
ชว่ยเหลือลกูค้าทกุกลุ่มอยา่งต่อเน่ือง สำ�ำหรบัการ
ปรับอัตราดอกเบี้ยเงินกู้น้ัน ธนาคารกำ�ำลังเฝ้า
ติดตามสถานการณ์ตลาดอย่างใกล้ชิด รวมท้ัง
พิจารณาอย่างละเอียดรอบคอบถึงผลกระทบที่
อาจจะเกิดขึ้น โดยธนาคารจะรายงานความคืบ
หน้าใหท้ราบต่อไป”
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NV - สจล. ร่ว่ม MOU พััฒนาอุุตสาหกรรม
ผลิิตภััณฑ์์เสริิมอาหาร ผลัักดัันให้้เกิิด
เทคโนโลยีทัีัดเทียีมมาตรฐานสากล
  
นางยุุพิิน จัันทร์์จุุฑามาศ ประธานเจ้้า
หน้้าที่่�บริิหาร บริิษััท โนวา ออร์์แกนิิค 
จำำ�กัด (มหาชน) (NOVA) หรือื NV ผู้้�ผลิิต
และจััดจำำ�หน่่าย ผลิิตภััณฑ์์เสริิมอาหาร
และผลิิตภััณฑ์์แปรรูปสมุนุไพรเพื่่�อสุขุภาพ
ระดัับประเทศ ได้้ร่ว่มพิิธีีลงนามบัันทึึกข้้อ
ตกลงความร่่วมมืือทางวิิชาการ (MOU) 
กัับ รศ.ดร. คมสััน มาลีีสีี รัักษาการแทน
อธิิการบดี ีสถาบัันเทคโนโลยีพีระจอมเกล้้า
เจ้้าคุุณทหารลาดกระบััง (สจล.) โดยในการ
ร่่วมมืือกัันครั้้�งนี้้�มีีวััตถุุประสงค์์เพื่่� อแลก
เปลี่่�ยนความรู้้�ในศาสตร์ท์างวิิศวกรรมเพื่่�อ
พััฒนาอุุตสาหกรรมผลิิตภััณฑ์์เสริมิอาหาร
ของประเทศไทยและช่่วยผลัักดัันให้้เกิิด
การพััฒนาเทคโนโลยีีกลุ่่�มผลิิตภััณฑ์์เสริิม
อาหารให้้มีีคุุณภาพทัดเทีียมมาตรฐาน
สากล และอยู่่�ร่่วมกัับสัังคมและชุุมชนได้้
อย่า่งยั่่�งยืืน

ทั้้�งนี้้� บริษัิัทฯ ได้้ลงทุุนในฝ่่ายงานวิิจััยและ
พััฒนาผลิิตภััณฑ์์ในทุุกมิิติิ มุ่่�งเน้้นหาน
วััตกรรมที่่�นำำ�ความรู้้�และประสบการณ์
ทำำ�งานมาเขียีนเป็น็คู่่�มือืการวิจััยและพัฒันา 
เพื่่�อเป็็นการบริิหารองค์์ความรู้้�ได้้อย่่างมีี
ประสิิทธิิภาพ
 
ด้้าน นายนวพล จัันทร์จุ์ุฑามาศ ประธาน
กรรมการบริิหาร บริิษััท โนวา ออร์์แกนิิ
ค จำำ�กัด (มหาชน) (NOVA) หรือื NV (คน
ที่่� 1 จากขวา) ได้้กล่่าวเพิ่่�มเติิมว่่า บริษัิัทฯ 
มีีฝ่่ายวิจััยและพััฒนาผลิิตภััณฑ์์ เพื่่�อทำำ�
หน้้าที่่�ค้้นคว้้าวิิจััยผลิิตภััณฑ์์เสริิมอาหาร
อย่่างต่่อเนื่่�อง โดยมุ่่�งเน้้นการค้นคว้้าหาน
วััตกรรมการพััฒนาสิินค้้าใหม่่ๆ ที่่�สามารถ
ตอบสนองต่่อความต้้องการของลููกค้้า 
และสอดคล้้องกัับสถานการณ์ของตลาด
ผลิิตภััณฑ์์เสริมิอาหาร โดยบริษัิัทฯ มีเีป้้า
หมายในการวิจััยและพัฒันาผลิิตผลิิตภััณฑ์์
ใหม่่ที่่�มีีคุุณภาพและไม่่ส่่งผลกระทบต่่อ
สุุขภาพร่่างกาย ซึ่่�งก็็สอดคล้้องกัับวิิสััย
ทััศน์์ของสถาบัันเทคโนโลยีพีระจอมเกล้้า

เจ้้าคุุณทหารลาดกระบััง (สจล.) ที่่�มีีเป้้า
หมายจะพััฒนาประเทศด้้วยวิทยาศาสตร์์
และเทคโนโลยีี การสร้้างสรรค์งานวิิจััย 
และนวััตกรรมสู่่�สัังคมโลก ตามปรััชญา
ของสถาบัันที่่�ว่่า “การศึึกษา วิิจััย ด้้าน
วิิทยาศาสตร์แ์ละเทคโนโลยีเีป็็นรากฐานที่่�
ดีขีองการพััฒนาประเทศ” 

“ผมเองในฐานะศิิษย์์เก่่าของสถาบััน
เทคโนโลยีีพระจอมเกล้้าเจ้้าคุุณทหาร
ลาดกระบังัแห่ง่นี้้� ก็็มีปีณิิธานอัันแรงกล้้าที่่�
จะร่ว่มพัฒันาสถาบันัฯ และประเทศชาติิไป
พร้อ้มกัับการขับเคลื่่�อนของท่่านอธิิการบดีี
อย่่างเต็็มกำำ�ลัง ตามค่่านิิยมบริิษััท โนวา 
ออร์แ์กนิิคฯ ของเราคืือ ใส่ใ่จบริกิาร ทำำ�งาน
อย่่างมีีพลัง พร้้อมรัับทุุกสถานการณ์ มุ่่�ง
สร้้างมููลค่่าเพิ่่�ม เสริิมบููรณาการอย่่าง
สร้้างสรรค์ ยึึดมั่่�นพัันธสััญญา แสวงหา
ความเป็็นเลิิศ” นายนวพล กล่่าว

เซ็็น MOU 
NV - สจล.NV - สจล.

พััฒนาอุุตฯผลิิตภััณฑ์์เสริิมอาหาร พััฒนาอุุตฯผลิิตภััณฑ์์เสริิมอาหาร 
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TKN เปลี่่�ยนแปลงโครงสร้า้งการขายครั้้�งใหญ่่ รุุกขยาย
ช่่องทางร้้านค้้าปลีีก เทรดดิิชั่่�นนอลเทรดและร้้านค้้า
ท้้องถิ่่�น จัับมืือ Local Distributor 14 รายในไทยเป็็น
พัันธมิิตร เสริมิแกร่ง่ยอดขายในประเทศ เดิินหน้้าสร้า้ง
การเติิบโตแบบแข็็งแกร่ง่และมีคีุุณภาพยั่่�งยืืน พร้อ้มนำำ�
เสนอนวััตกรรมใหม่่ๆ  เพื่่�อสร้า้งยอดขายและกำำ�ไรควบคู่่�
กััน เน้้นหััวใจหลัักในการต่อยอดและขยายพอร์ต์โฟลิิโอ
ของเถ้้าแก่่น้้อย ภายใต้้คอนเซ็็ปต์์ “ใหม่ ่กว้้าง มีคีุุณค่่า” 
เตรียีมสานต่่อกลยุุทธ์์ “GO Broad” ต่่อยอดขยายฐาน
ธุุรกิจ พััฒนาสิินค้้ากลุ่่�มใหม่่ๆ มุ่่�งขยายตลาดในกลุ่่�ม
ประเทศที่่�มีศีักัยภาพ

นายอิทธิพัทธ์ พรีะเดชาพันธ์ ประธานเจ้าหน้าทีบ่รหิาร 
บรษัิท เถ้าแก่น้อย ฟู๊ดแอนด์มารเ์ก็ตต้ิง จำ�ำกัด (มหาชน) 
หรอื TKN ผูผ้ลิตและจัดจำ�ำหน่ายสาหรา่ยทะเลแปรรปท้ัง
ในและต่างประเทศภายใต้ตราสินค้า “เถ้าแก่น้อย” รวม
ถึงขนมขบเคี้ยว และผลิตภัณฑ์เพื่อสุขภาพ เปิดเผยวา 
บรษัิทฯ ได้ปรบักลยุทธ์ครั้งใหญ ่โดยได้รว่มมือกับ Local 
Distributor จำ�ำนวน 14 ราย ครอบคลุมพื้นทีทั่่วประเทศ
เพื่อใหเ้หมาะสมกับตลาดปจัจบนั ซึ่งการปรบักลยุทธ์ครัง้
นี ้เปน็การกระจายสนิค้าของเถ้าแก่น้อยในเชิงลึกมากขึ้น 
ผา่น Local Distributor Partner (ผูแ้ทนจำ�ำหน่ายในท้อง
ถ่ิน) ชว่ยขยายชอ่งทางจำ�ำหน่ายหลากหลายกลุ่ม ท้ังรา้น
ค้าแบบด้ังเดิมหรอื Traditional Trade (TT) เชน่ รา้นโช
หว่ย ชอ่งทางรา้นค้าท้องถ่ิน Local Modern Trade (MT) 
เชน่ ซุปเปอรม์ารเ์ก็ตท้องถ่ิน, รา้นสะดวกซื้อท้องถ่ิน และ
ชอ่งทาง Open Trade (OT) ซึ่งคล้ายกับรา้นโชหว่ย ท้ัง
ในกรุงเทพฯ และต่างจังหวัดครอบคลุมพื้นทีทั่่วประเทศ

ท้ังนี ้บรษัิทฯ มองการเติบโตภายหลังรว่มเปน็พาทเนอร์
ทางธุรกิจ คือการรว่มกันสรา้งการเติบโตแบบแข็งแกรง่
และมคีุณภาพ สิ่งสำ�ำคัญคือ ท้ัง TKN และพาทเนอรต้์อง
เติบโตแบบย่ังยนื พรอ้มนำ�ำเสนอนวัตกรรม (Innovations) 
ใหม่ๆ  เพื่อสรา้งยอดขายและกำ�ำไรควบคู่กัน รวมถึงต้องมี
ความสขุ นับเปน็โจทยท์ีเ่ราต้องทำ�ำรว่มกันกับพารท์เนอร์

“เราไม่สามารถเติบโตคนเดยีวได้ ต้องมพีารท์เนอรใ์น
ประเทศที่แข็งแกรง่และเก่งด้วย เราจึงเปลี่ยนแปลง
โครงสร้างการตลาดครั้งใหญ่  จับมือกับ Local 

Distributor ท้ัง 14 เจ้าในไทย รว่มกันสรา้งการเติบโต 
โดยเรามองทุกคนเป็นพาทเนอรม์ากกว่า Distributor 
ถือว่าทุกคนเป็นหน่ึงในครอบครวัของเถ้าแก่น้อย ทุก
คนนำ�ำผลิตภัณฑ์ของเราไปขายต้องขายได้ ขายด ีและ
พรอ้มใหก้ารสนับสนุนพารท์เนอร ์พรอ้มรบัฟงัและชว่ย
แก้ไขปัญหา เพ่ือเติบโตไปพรอ้มกัน” นายอิทธิพัทธ์ 
กล่าว
 
ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร TKN กล่าววา บริษัทฯ มีจุด
เริม่ต้นจากธุรกิจสาหรา่ย และฝ่าฝันอุปสรรคต่างๆ จน
สามารถทำ�ำยอดขายได้กว่า 5,000 ล้านบาท วิธกีารบรหิาร
งานคือต้องยอมรบัความจรงิ รบัฟังความจรงิ นำ�ำปัญหา
เหล่าน้ันมาแก้ไข และอดทนให้สามารถผ่านพ้นไปได้
ด้วยดี ยิ่งวิกฤติสถานการณ์โควิด-19 ทำ�ำให้ยอดขายขอ
งบรษัิทฯ ลดลง 20-30% สิ่งที่ทำ�ำได้คือต้องหางานให้ทุก
คนทำ�ำ โดยบรษัิทฯ ได้วางกลยุทธ์การดำ�ำเนินงาน “3 GO” 
และสามารถผ่านพ้นวิกฤตไปได้ โดยที่ผ่านมา บรษัิทฯ 
ได้ดำ�ำเนินกลยุทธ์ “GO Firm” มุ่งปรบัองค์กรให้กระชับ 
(Lean) คล่องตัวและรวดเรว็ขึ้น เพ่ือลดต้นทุน ควบคุม
ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารอย่างมีประสิทธิภาพ 
ทำ�ำให้บริษัทปรับตัวได้เร็วและมีความยืดหยุ่นพร้อม
รองรบัแผนงานในอนาคตและหลังจากนี ้บรษัิทฯ พรอ้ม
เดินหน้าขยายธุรกิจให้กว้างขึ้น ภายใต้กลยุทธ์ต่อไปคือ 
“GO Broad” หรอืการขยายฐานธุรกิจให้กว้างขึ้น โดย
ไม่ได้จำ�ำกัดการผลิตและจำ�ำหน่ายสินค้าในรูปแบบเดียว 
แต่จะพัฒนาสินค้ากลุ่มใหม่ๆ  มุง่เน้นขยายตลาดในกลุ่ม
ประเทศที่มศีกัยภาพ ซึ่งจะทำ�ำให้มยีอดขายสินค้าที่เพิ่ม
ขึ้นอยา่งต่อเน่ือง

พรอ้มกันนี ้ ได้วางคอนเซ็ปต์ คือ “ใหม ่กว้าง มคีุณค่า” 
เปน็หัวใจหลักในการต่อยอดและขยายพอรต์โฟลิโอของ
เถ้าแก่น้อยมากขึ้น โดย “ใหม่” หมายถึง การมองเห็น
โอกาสของธุรกิจสาหรา่ยทีเ่ปน็ Seaweed Snacks ถือเปน็
สิ่งใหม่ๆ ในตอนน้ัน และต่อยอดให้เกิดการขยายธุรกิจ 
“กว้าง” โดยผลิตภัณฑ์สาหรา่ยได้กลายเป็นผลิตภัณฑ์
ทีเ่ปน็ที่รจั้กและสามารถเจาะเขา้สู ่Niche Market ขยาย
ท้ังในและต่างประเทศ ปัจจบันได้ขยายตลาดกว่า 40 
ประเทศและในอนาคตคาดว่าจะเพ่ิมเป็น 100 ประเทศ
ทั่วโลก พรอ้มท้ังสรา้ง “คุณค่า” (Value) ของผลิตภัณฑ์

ให้เข้าถึงกลุ่มเป้าหมาย ท้ัง 2 กลุ่ม ได้แก่ 1) กลุ่มคนที่
ชอบทานของอรอ่ยทีม่คีุ้มค่า แต่ไมเ่น้นคณุค่าของอาหาร
มาก คือเน้น กินสนุกเป็นหลัก และ 2) กลุ่มคนที่ชอบ
ทานอาหารที่อร่อย มีประโยชน์และคุณค่าทางอาหาร 
เพื่อต่อยอดไปสู่การสรา้งสรรค์นวัตกรรมอาหาร (Food 
Innovation) ในอนาคตเพ่ือสร้างความแตกต่างจากผู้
ประกอบการรายอ่ืน

นายพิศาล ธาราพัฒน์ ประธานเจ้าหน้าที่กลุ่มงาน
บรหิารรายได้ บรษัิท เถ้าแก่น้อย ฟู๊ดแอนด์มารเ์ก็ตต้ิง 
จำ�ำกัด (มหาชน) หรอื TKN กล่าวเพ่ิมเติมว่า บรษัิทฯ มอง
ว่า ช่องทางเทรดดิชั่นนอลเทรด ยงัมโีอกาสเติบโตได้อกี
มากกับสนิค้า ขนมสาหรา่ย แต่จำ�ำเป็นต้องทำ�ำตลาดแบบ
เชิงรุก และลึกเพ่ือให้ได้รา้นค้าเพิ่มเติมให้มากขึน้ การ
ใช้ Distributor Partner ถือเปน็มติิใหมข่องบรษัิทต้ังแต่
ก่อต้ังบรษัิท เพื่อปรบัรูปแบบช่องทางรา้นค้าปลีกให้
ครอบคลมุพื้นทีท่ั่วประเทศ เพื่อใหส้นิค้าของเถ้าแก่น้อย
เข้าถึงกลุ่มลูกค้าให้ได้มากทีสุ่ด การมสีินค้าจำ�ำหน่ายใน
รา้นค้าท้ังกว้างและลึกเปน็เรื่องทีส่ำ�ำคัญทีบ่รษัิทเล็งเหน็ 
ชว่ยสรา้งความได้เปรยีบในการแขง่ขนั และเพิม่การเขา้
ถึงมากขึน้ ต้ังเป้าโตสองหลักในปีหน้า

สำ�ำหรบัภาพรวมการเติบโตของธุรกิจสาหรา่ยในช่วงครึง่
ปีหลังของปี 2565 ตลาดขนมสาหรา่ยเติบโตดมีากอยู่ที ่
เกือบ 20% ขณะทีเ่ถ้าแก่น้อยเติบโตดกีว่าตลาด และมี
สว่นในการขบัเคล่ือนตลาดนีม้าโดยตลอด ในชว่งครึง่ปี
หลัง ได้ทยอยออกผลิตภัณฑ์ใหม่ๆ  และจัดกิจกรรมการ
ตลาด อย่างหลากหลายในทุกกลุ่ม ท้ังกลุ่มทอด กลุ่ม
ย่าง และกลุ่มอบ เพื่อกระตุ้นกำ�ำลังซื้อของผู้บรโิภค โดย
เฉพาะทีผ่า่นมาได้ออกสนิค้าในกลุม่ สาหรา่ยอบ ภายใต้
คาแรคเตอร ์ BT21 ของวง BTS ได้รบัการตอบรบัเป็น
อยา่งด ีทำ�ำใหล่้าสดุ TKN สามารถเปน็ผูน้ำ�ำตลาดสาหรา่ย
อันดับ 1 ได้ในทุกๆ กลุ่ม ท้ัง ทอด อบ และย่าง พรอ้มดัน
พอรต์สาหรา่ยให้เติบโตต่อเน่ืองไปจนถึงปี 2566 ด้วย
การเข้าถึงผู้บริโภคให้หลากหลายและครอบคลุม ใน
ปัจจุบัน TKN มสี่วนแบ่งตลาดสาหรา่ยอยู่ที ่64% และ 
ในชอ่งทาง Traditional Trade นับเปน็หน่ึงในชอ่งทาง
ที่มีโอกาสในการเติบโตของผลิตภัณฑ์สาหรา่ยได้อีก
มาก

TKN รุุกขยายช่่องรุุกขยายช่่อง
ทางร้้านค้้าท้้องถิ่่�นทางร้้านค้้าท้้องถิ่่�น

ดัันยอด!!
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