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SCGP เดินหน้าแผนการลงทุน สร้างคอมเพล็กซ์

ฐานผลิตแห่งใหม่ทางตอนเหนือของประเทศ

เวียดนาม พร้อมลุยตั้งฐานการผลิตกระดาษบรรจุ

ภณัฑ์ภายในคอมเพลก็ซ์ ด้วยงบลงทนุรวมทัง้หมด

ประมาณ11,793 ล้านบาท คาดพร้อมด�ำเนินการ

ผลติในต้นปี 2567 เพือ่เสรมิความแขง็แกร่งระหว่าง

ธุรกิจของ SCGP ในประเทศเวียดนามและรองรับ

ศักยภาพตลาดบรรจุภัณฑ์ที่เติบโตต่อเนื่อง

นายวิชาญ จิตร์ภักดี ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัทเอสซีจี 
แพคเกจจิ้ง จ�ำกัด (มหาชน) หรือ 
SCGP เปิดเผยว่า “SCGP ใช้กลยุทธ์สร้างการ

เติบโตในภูมิภาคอาเซียน โดยเฉพาะในประเทศ

เวียดนามที่มีศักยภาพและการเติบโตสูง เริ่มตั้งแต่

ในปี 2552 บรษิทัฯ ได้ลงทนุเชงิยทุธศาสตร์แห่งแรก

ทางตอนใต้ของประเทศเวียดนาม ด้วยการสร้าง

ฐานการผลิตกระดาษบรรจุภัณฑ์ใน Vina Kraft 

Paper Company Limited (VKPC) ซึ่งเป็นบริษัท

ร่วมทุน SCGP และ Rengo Company Limited 

ประเทศญี่ปุ่น ที่สัดส่วนร้อยละ 70:30 ตามล�ำดับ 

ในจังหวัดบิ่นห์เยือง นครโฮจิมินห์ และในปี 2559 

VKPC ได้ขยายก�ำลังการผลิตในพื้นที่เดียวกัน เพื่อ

รองรับการเติบโตของการใช้บรรจุภัณฑ์ที่สูงขึ้นใน

ภูมิภาค นอกจากนี้ SCGP ยังได้ขยายธุรกิจด้วย

การลงทุนในธุรกิจบรรจุภัณฑ์ต่าง ๆ ในประเทศ

เวียดนาม ได้แก่ กระดาษบรรจุภัณฑ์ บรรจุภัณฑ์

จากเยือ่และกระดาษ บรรจภัุณฑ์อาหาร บรรจภัุณฑ์

จากวัสดุสมรรถนะสูงและพอลิเมอร์ ฯลฯ”

ประเทศเวียดนามมีการบริโภคภายในประเทศที่สูง 

และเป็นฐานการส่งออกส�ำคญัของภูมิภาค ส่งผลให้

บรรษัทข้ามชาติหลายรายเข้ามาลงทุนในประเทศ

เวียดนาม โดยเฉพาะอย่างยิ่งทางตอนเหนือของ

ประเทศ ซึ่งคาดว่าความต้องการกระดาษบรรจุ

ภณัฑ์และผลิตภณัฑ์บรรจภุณัฑ์ทีเ่กีย่วข้องประเภท

อื่น ๆ ในประเทศเวียดนามจะเพิ่มขึ้นประมาณร้อย

ละ 6 - 7 ต่อปีในช่วงปี 2564 – 2567 (ข้อมูลจาก 

Frost & Sullivan)

เพื่อสร้างการเติบโตไปพร้อมกับอุตสาหกรรมต่าง 

ๆ ภายในประเทศเวยีดนาม และสามารถตอบสนอง

ความต้องการใช้บรรจุภณัฑ์ท่ีเพิม่ขึน้ SCGP จงึเดนิ

หน้าขยายธรุกจิผ่าน Vina Kraft Paper Company 

Limited ด้วยการลงทุนสร้างคอมเพล็กซ์แห่งใหม่ 

ที ่Vinh Phuc ทางตอนเหนอืของประเทศเวยีดนาม

พร้อมกับสร้างฐานการผลิตกระดาษบรรจุภัณฑ์ที่

มีก�ำลังผลิตประมาณ 370,000 ตันต่อปี ภายใน

คอมเพลก็ซ์แห่งน้ี โดยมีงบลงทุนท้ังหมดประมาณ 

8,133,000 ล้านดอง (ประมาณ 11,793 ล้านบาท) 

ทีร่วมค่าเคร่ืองจกัร ค่าใช้จ่ายทางการเงนิ งานโยธา 

เงินทุนหมุนเวียนส�ำหรับการผลิตกระดาษบรรจุ

ภณัฑ์ ทีด่นิ ค่าใช้จ่ายส�ำหรบัโครงสร้างพ้ืนฐาน และ

ระบบสาธารณปูโภคต่าง ๆ  ท้ังน้ีอยูร่ะหว่างขัน้ตอน

การศกึษาผลกระทบส่ิงแวดล้อม (Environmental 

Impact Assessment : EIA) และคาดว่าการลงทนุ

นี้จะแล้วเสร็จและเริ่มด�ำเนินการผลิตในช่วงต้น

ปี 2567 และท�ำให้ VKPC มีก�ำลังการผลิตรวมทั้ง

สิ้น 870,000 ตันต่อปี ซึ่งจะช่วยส่งเสริมการขยาย

ธุรกิจและเพิ่มศักยภาพการแข่งขันต่อไปในอนาคต

“SCGP ได้ขยายธุรกิจในประเทศเวียดนามอย่าง

ต่อเนื่อง โดยคาดว่าจะมีรายได้จากการขายสูงกว่า 

15,000 ล้านบาท เมื่ออ้างอิงจากประมาณการงบ

การเงนิ (Pro-forma) ปี 2564 (รวมรายได้หลงัการ

เข้าซื้อกิจการ Merger and Partnership : M&P 

ที่ได้เปิดเผยต่อตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย) 

ด้วยแนวคิดการขยายธุรกิจแบบบูรณาการ โดย

ปัจจุบันมีฐานการผลิตหลักตั้งอยู่ทางตอนใต้ของ

ประเทศเวียดนาม การลงทุนสร้างคอมเพล็กซ์

ฐานผลิตใหม่ครั้งนี้จะช่วยเพิ่มโอกาสการเติบโตใน

ตลาดตอนเหนือของประเทศเวียดนามและตอน

ใต้ของประเทศจีน เสริมการผนึกก�ำลังเพื่อสร้าง

ความแข็งแกร่งระหว่างธุรกิจของ SCGP ในด้าน

ประสิทธิภาพการผลิตและการพัฒนาโซลูชันด้าน

บรรุภัณฑ์แบบครบวงจรให้ดียิ่งข้ึน และพร้อม

รองรับความต้องการใช้บรรจุภัณฑ์ที่เพิ่มขึ้นใน

ภูมิภาคนี้” นายวิชาญ กล่าวเพิ่มเติม

SCGP ลงทุนราว 11,793 ลบ. 

สร้างฐานผลิตแห่งใหม่ทางตอนเหนือ

ของประเทศเวียดนาม   
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บมจ.ที คิว อาร์ (TQR) เดินหน้าพัฒนากรมธรรม์

รปูแบบใหม่ ร่วมกบับรษิทัประกันภยัชัน้น�ำต่อเน่ือง 

พร้อมประเมินอุตสาหกรรมประกันภัยต่อครึ่งหลัง

ของปี 64 ยังมีทิศทางที่ดี เนื่องจากความต้องการ

ท�ำประกันภัยของผู้บริโภคเพ่ิมขึ้น ผลจากความ

เสีย่งรอบด้านทัง้เศรษฐกจิชะลอตวั และภยัไซเบอร์

มากขึ้น ฟากซีอีโอ “ชนะพันธุ์ พิริยะพันธุ์” ระบุ 

พร้อมรกุขยายธุรกิจให้บริการ เรยีนรู-้อบรม ระบบ

ออนไลน์เต็มสปีด เน้นกลุ่มเป้าหมายแรกตัวแทน

ประกันภัย-นายหน้าประกันภัยในพื้นที่ต่างจังหวัด 

มั่นใจช่วยสร้างรายได้ ผลักดันผลงานปี 64 เติบโต

ตามเป้าหมาย

นายชนะพันธุ์ พิริยะพันธุ์ ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท ที คิว อาร์ 
จ�ำกัด (มหาชน) หรือ TQR ผู้ให้บริการ

นายหน้าประกันภัยต่อ (Reinsurance Broker) 

แบบครบวงจร เปิดเผยว่า แผนการด�ำเนินธรุกจิใน

ช่วงที่เหลือของปีนี้ บริษัทฯ ยังคงเดินหน้าพัฒนา

ผลติภณัฑ์ และช่องทางส�ำหรบักรมธรรม์ประกนัภยั

รูปแบบใหม่ๆ ร่วมกับบริษัทประกันภัยชั้นน�ำ เพื่อ

ให้สอดคล้องกับความต้องการของผู้บริโภคในยุค 

Next Normal อาทิ การประกันภัยสุขภาพ, การ

ประกันภัยความรับผิดทางวิชาชีพ ตลอดจน การ

ประกนัภยัความรบัผดิของกรรมการและเจ้าหน้าท่ี, 

กรมธรรม์ประกันภัยพืชผลทางการเกษตร

ขณะที่ การประกันภัยไซเบอร์ (Cybersecurity 

Insurance) มีแนวโน้มที่น่าสนใจ เพราะจะเห็นว่า

ปัจจบุนัองค์กรต่างๆ มคีวามต้องการเป็นอย่างมาก 

เนื่องจากสถานการณ์การแพร่ระบาดของเชื้อไวรัส

โควิด-19 ส่งผลให้ทุกหน่วยงานมีการท�ำงานในรูป

แบบ WFH จึงเปิดช่องให้อาชญากรทางไซเบอร์

สามารถเข้าถึงข้อมลูและระบบการท�ำงานท่ีส�ำคญั

ขององค์กรได้ง่ายยิ่งขึ้น เฉพาะครึ่งปีแรกของปี 

2564 การโจมตีด้วย Ransomware เพิ่มมากถึง 

102% เมื่อเทียบกับช่วงเวลาเดียวกันของปีท่ีผ่าน

มา บริษัทฯ จึงประเมินว่า การประกันภัยไซเบอร์ 

จะเป็นช่องทางในการสร้างรายได้เพ่ิม เนื่องจาก

ตลาดมีความต้องการสูง ประกอบกับ TQR ได้มี

การพัฒนาบุคลากรท่ีมีความรู้ความเชี่ยวชาญ มี

ประสบการณ์และความสามารถในการให้บริการ

จัดหาประกันภัยต่อไว้แล้ว

รวมทั้งจะรุกขยายอย่างเต็มที่ในส่วนของธุรกิจให้

บรกิาร เรยีนรู้-อบรม ผ่านระบบออนไลน์ ซ่ึงได้เร่ิม

มีการน�ำเสนอลกูค้าไปแล้ว โดยกลุม่เป้าหมายหลัก

ของ TQR ระยะแรกจะมุ่งเน้นไปท่ีตัวแทนประกัน

ภัย และนายหน้าประกันภัยที่อยู่ในต่างจังหวัด ซึ่ง

จะสามารถรับรู้รายได้จากธุรกิจนี้ได้ในทันที

“บริษัทฯ เชื่อมั่นว่า ตลาดประกันภัยต่อจะยัง

คงสามารถเติบโตได้ในช่วงครึ่งปีหลังของ 2564 

เนื่องจากในช่วง 2–3 ปีที่ผ่านมา ตลาดประกันภัย

ต่อยังเป็นตลาดท่ีเติบโตได้อย่างแข็งแกร่ง อัตรา

เบี้ยประกันภัยต่อได้ถูกปรับเพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง 

ให้มีความเหมาะสมกับผลการรับประกันภัย รวม

ทัง้ ความต้องการการท�ำประกนัภัยในรปูแบบใหม่ๆ 

มีการปรับตัวเพิ่มข้ึน นอกจากนี้ บริษัทฯ ได้เพ่ิม

ความระมัดระวังในการรับประกันภัยในภัยที่จะก่อ

ให้เกิดความเสียหาย ได้แก่ โรคระบาด ธุรกิจหยุด

ชะงัก หรือธุรกิจที่มีผลการรับประกันภัยมีผลต่อ

เนื่องในระยะยาว เป็นต้น เพื่อบริหารความเสี่ยงให้

ได้อย่างมีประสิทธิภาพ พร้อมทั้ง ได้ขยายการรับ

ประกันภัยไปในธุรกิจหลัก ธุรกิจนายหน้าประภัย

ต่อแบบทั่วไป มั่นใจว่า จะช่วยหนุนผลงานทั้งราย

ได้และก�ำไรให้เตบิโตตามเป้าหมายทีว่างไว้ในปีนีไ้ด้” 

นายชนะพันธุ์กล่าว

TQR เดินหน้าพัฒนากรมธรรม์รูปแบบใหม่ 

ประเมินอุตสาหกรรมประกันภัยต่อ

คร่ึงปีหลังสดใส หนุนผลงานปี 64 โตเข้าเป้า
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นางยุพเรศ พิริยะพันธุ์ รองประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท ที คิว อาร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ TQR กล่าวว่า ธุรกิจการให้

บรกิาร ซึง่เป็นการต่อยอดจากธรุกจินายหน้าประกนัภยัต่อ โดยขณะนี ้อยูร่ะหว่างด�ำเนนิการจัดตัง้บริษทั อาร์สแควร์ จ�ำกดั ซึง่เป็นบรษิทัร่วมทนุกับบรษิทั คอร์ส

สแควร์ จ�ำกัด โดย TQR ถือหุ้นในสัดส่วน 55% เพื่อประกอบธุรกิจให้บริการพัฒนาเทคโนโลยี เพื่อการศึกษา และการเรียนรู้ออนไลน์ โดยมีการน�ำเทคโนโลยีที่

สามารถระบุตัวตนผู้ใช้งานหรือ Face Detection and Face Recognition มาใช้งาน ซึ่งจะเป็นเทคโนโลยี Artificial Intelligence (AI) ที่สามารถช่วยในการ

ตรวจสอบ และระบุตัวตนผู้เข้าอบรมได้อย่างมีประสิทธิภาพมากยิ่งขึ้น

“จากพฤติกรรมของผู้บริโภคท่ีจะเปลี่ยนไปจากเดิม โดยหันมาท�ำธุรกรรมท่ีจ�ำเป็นต่างๆ ในรูปแบบออนไลน์กันมากขึ้นอย่างมีนัยส�ำคัญ ซึ่งการฝึกอบรมใน

รูปแบบออนไลน์จะเป็นอีกหนึ่งทางเลือกส�ำหรับผู้ที่ไม่สะดวกเดินทางหรือการอยู่ในที่มีคนจ�ำนวนมาก ดังนั้น TQR จึงเชื่อมั่นว่า เทคโนโลยีที่ถูกพัฒนาขึ้นโดย 

บริษัท อาร์สแควร์ฯ(R Square) สามารถช่วยเสริมศักยภาพและประสิทธิภาพในการฝึกอบรมออนไลน์จะเป็นสิ่งที่ตอบสนองความต้องการของผู้บริโภคได้ใน

อนาคต” นางยุพเรศกล่าว

อนึ่ง ผลการด�ำเนินงานงวดไตรมาส 2/2564 สิ้นสุดวันที่ 30 มิถุนายน 2564 บริษัทฯ มีก�ำไรสุทธิ 57.01 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 54.58% และมีรายได้รวม 93.25 

ล้านบาท เพิ่มขึ้น 33.18% ส�ำหรับงวด 6 เดือนแรกของปี 2564 มีก�ำไรสุทธิอยู่ที่ 68.93 ล้านบาทเพิ่มขึ้น 51.20% ส่วนรายได้รวมอยู่ที่ 136.44 ล้านบาท เพิ่ม

ขึ้น 34.76%

TQR เดินหน้าพัฒนากรมธรรม์รูปแบบใหม่ 

ประเมินอุตสาหกรรมประกันภัยต่อ

คร่ึงปีหลังสดใส หนุนผลงานปี 64 โตเข้าเป้า
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JR ประเมนิแนวโน้มครึง่ปีหลงัสญัญาณดผีลงานโต

ต่อเนือ่ง ทยอยรบัรูร้ายได้จาก Backlog ตุนไว้แล้วก

ว่า 5.4 พนัล้านบาท ฟากซอีโีอ"จรญั ววิฒัน์เจษฎา

วุฒิ" ระบุเดินหน้าประมูลงานใหม่ เน้นงานมาร์จิ้น

สูง และเพิ่มสัดส่วนงานขายอุปกรณ์ในระหว่างรอ

ลุ้นรัฐเปิดประมูลงานรถไฟฟ้าสายสีเหลือง-สีชมพู 

เฟส 2 มูลค่ากว่า 6 พันล้านบาท มั่นใจสนับสนุน

อนาคตโตก้าวกระโดด สร้างผลตอบแทนที่ดีให้กับ

ผู้ถือหุ้น

นายจรัญ วิวัฒน์เจษฎาวุฒิ ประธาน
เจ้าหน้าท่ีบริหาร บริษัท เจ.อาร์.
ดับเบิล้ย.ูยทูลิต้ีิ จ�ำกดั (มหาชน) หรือ 
JR เปิดเผยว่า ภาพรวมการด�ำเนินธุรกิจในช่วง

ครึ่งปีหลัง ยังมีทิศทางที่ดีต่อเนื่อง แม้จะต้อง

เผชิญกับสถานการณ์การแพร่ระบาดของโรคโค

วิด-19 เนื่องจากบริษัทฯ มีงานในมือรอรับรู้รายได้ 

(Backlog) ประมาณ 5.4 พนัล้านบาท ซึง่จะทยอย

รับรู้ได้อีก 3 ปีข้างหน้า ขณะเดียวกันบริษัทฯยัง

คงเดินหน้าประมูลงานใหม่ ส่วนใหญ่จะหันมาเน้น

งานโครงการที่มีมาร์จิ้นระดับสูง และยังมีการเพิ่ม

สดัส่วนของงานขายอปุกรณ์มากขึน้ในระหว่างทีร่อ

การเปิดให้ประมลูงานรถไฟฟ้าสายสเีหลอืง-สชีมพู 

เฟส 2 มลูค่า กว่า 6,000 ล้านบาท ซ่ึงจะสนับสนุน

การเติบโตได้ในระยะยาว

"แนวโน้มการด�ำเนินธุรกิจครึ่งปีหลังยังเติบโตได้ดี

กว่าครึ่งปีแรก เน่ืองจากมีงานในมือรอรับรู้รายได้

ไว้แล้ว ขณะที่มีการประมูลงานโครงการใหม่เข้ามา

เพิม่เติมต่อเนือ่ง ตลอดจนปัจจบัุนประสิทธภิาพใน

การควบคมุต้นทุนค่าใช้จ่ายอยูใ่นระดบัท่ีด ีซ่ึงจะท�ำ

ให้บริษัทฯสามารถรักษาอัตราการท�ำก�ำไรไว้ได้เป็น

อย่างดี"

ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร กล่าวอีกว่า บริษัทฯยัง

มแีผนการขยายงานด้านวิศวกรรมไปยังอุตสาหกร

รมอื่นๆ เพื่อสร้างฐานรายได้ใหม่เพิ่มขึ้น เช่น การ

เข้าไปในกลุ่มลูกค้าในอุตสาหกรรมน�้ำมันและก๊าซ 

โดยเป็นงานก่อสร้างสถานไีฟฟ้าย่อยให้กบัโครงการ

ของบรษัิทไทยออยล์ ซ่ึงบริษทัฯรับงานจากกจิการ

ร่วมค้า Petrofac South East Asia, Saipem 

Singapore และ Samsung Engineering โดยมัน่ใจ

ว่าจะช่วยผลกัดนัธรุกจิของกลุม่บริษทัเตบิโตอย่าง

แข็งแกร่ง และสร้างผลตอบแทนที่ดีให้กับผู้ถือหุ้น

ได้ต่อเนื่อง

อน่ึง ภาพรวมผลการด�ำเนินงานในงวดไตรมาส 

2/2564 บริษัทฯมีก�ำไรสุทธิอยู่ที่ 69.57 ล้านบาท 

เพิ่มขึ้น 258.02% จากงวดเดียวกันปีก่อนที่มีก�ำไร

สทุธเิท่ากบั 19.43 ล้านบาท ขณะทีม่รีายได้รวมอยู่

ที่ 650.36 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 143.82% จากงวด

เดียวกันปีก่อนที่มีรายได้รวมเท่ากับ 266.74 ล้าน

บาท

ส่วนในงวด 6 เดือนแรกของปี 2564 มีก�ำไรสุทธิ

อยู่ที่ 124.38 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 315.52 % จาก

งวดเดียวกันปีก่อนมีก�ำไรสุทธิเท่ากับ 29.93 ล้าน

บาท ขณะที่มีรายได้รวมอยู่ที่ 1,167.42 ล้านบาท 

เพิ่มขึ้น 150.50% จากงวดเดียวกันปีก่อนที่มีราย

ได้รวมเท่ากับ 466.03 ล้านบาท

JR ส่งซิกคร่ึงปีหลังผลงานโตแกร่ง

รับรู้รายได้ backlog ตุนไว้ 5.4 พันลบ. 

ลุยประมูลงานใหม่ เน้นมาร์จ้ินดี 

หนุนอนาคตก้าวกระโดด
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FPI ส่งซกิแนวโน้มผลการด�ำเนนิงานโค้งหลงัโตต่อ

เนื่อง หนุนรายได้ปี 64 แตะ 2,100 ล้านบาท ตาม

เป้า อานิสงส์อุตสาหกรรมยานยนต์ทั่วโลกกลับมา

ฟื้นตัว หลังโควิด-19 คลี่คลาย ดันยอดส่งออกพุ่ง 

“สมพล ธนาด�ำรงศักดิ์” โชว์ Backlog แน่นเกือบ 

800 ล้านบาท หนุนธุรกิจ “เทิร์นอะราวด์” เต็มรูป

แบบ แย้มแผนปี 65 เตรียมทุ่มงบ 100 ล้านบาท 

ขยายการลงทุน รองรับการเติบโตรอบใหม่

นายสมพล ธนาด�ำรงศกัดิ ์กรรมการ
ผู้จัดการ บริษัท ฟอร์จูน พาร์ท 
อินดัสตรี้ จ�ำกัด (มหาชน) (FPI) เปิด

เผยว่า แนวโน้มผลการด�ำเนินในคร่ึงปีหลังคาด

ว่าจะเติบโตต่อเนื่องจากช่วงครึ่งปีแรก โดยได้รับ

ปัจจยัหนนุจากอตุสาหกรรมยานยนต์ทัว่โลกทีก่ลบั

มาฟื้นตัว หลังสถานการณ์การแพร่ระบาดไวรัสโค

วิด-19 เริ่มคลี่คลาย ท�ำให้ยอดส่งออกไปยังต่าง

ประเทศ ที่คิดเป็นสัดส่วน 80% ของรายได้รวม 

เตบิโตอย่างมนียัส�ำคัญ โดยในช่วงทีผ่่านมาบรษิทัฯ

ได้ท�ำสญัญาการขนส่งล่วงหน้ากบับริษัทขนส่งทาง

เรือ รวมทั้งสามารถบริหารจัดการต้นทุนได้อย่าง

มีประสิทธิภาพ ท�ำให้ยอดขายใน 4 โซนหลัก คือ 

เอเชยีและตะวนัออกกลาง อเมรกิาใต้ แอฟริกา และ

ยุโรป กลับมาเติบโตอย่างโดดเด่น

“มัน่ใจว่าแนวโน้มผลการด�ำเนนิงานของปีนีจ้ะกลบั

มาเทิร์นอะราวด์ ตามแผนงานที่วางไว้ โดยคาดว่า

รายได้รวมจะขยับแตะ 2,100 ล้านบาท เทียบปี

ที่ผ่านมาอยู่ที่ 1,848.58 ล้านบาท โดยปัจจุบันมี

งานในมือรอรับรู้รายได้ (Backlog) ทั้งจากโรงงาน

ในประเทศไทยและประเทศอินเดีย ประมาณ 800 

ล้านบาท ที่จะรับรู้รายได้ต่อเนื่อง”

ทั้งนี้ บริษัทฯเตรียมขยายการลงทุนเพิ่ม เพื่อ

รองรับการเติบโตรอบใหม่ในปี 2565 หลังจาก

สถานการณ์อุตสาหกรรมยานยนต์ทั่วโลกเริ่มกลับ

มาฟื้นตัว โดยคาดว่าจะใช้เงินลงทุนราว 100 ล้าน

บาท เพื่อรองรับการขยายก�ำลังการผลิต รองรับ

ความต้องการลูกค้า อีกท้ังยังมั่นใจว่าโรงงานใน

ประเทศอินเดียจะเริ่มเทิร์นอะราวด์ ตั้งแต่ไตรมาส 

4/64 หลังมีออเดอร์ ผลิตจากค่ายรถจักรยานยนต์ 

EV ในอนิเดยี และออเดอร์จากค่ายรถยนต์ ซซูกิู เข้า

มาในเดือนตุลาคม

กรรมการผู้จัดการ FPI กล่าวอีกว่า ที่ผ่านมา

บริษัทฯได้มีการขยาย 2 ธุรกิจใหม่ เพื่อเพิ่มแหล่ง

ที่มาของรายได้และกระจายความเสี่ยงธุรกิจ ได้แก่ 

ธุรกิจประเภท ดีไซน์รถยนต์ หรือการเปลี่ยนรูป

ลักษณ์ของรถยนต์ โดยใช้เทคโนโลยี 3D Printing 

ซึ่งก�ำลังได้รับความนิยมสูงโดยเฉพาะตลาดรถหรู 

ซึ่งเริ่มมีออเดอร์เข้ามาแล้วจาก ค่ายรถยนต์โฟล์ค

สวาเกน รวมทั้งรุกธุรกิจให้ค�ำปรึกษาในการด้าน

พลังงาน และนวัตกรรม เพื่อสร้างความยั่งยืน 

สามารถช่วยลดต้นทุนในการผลติให้กบัลกูค้าทีเ่ป็น

ผู้ประกอบการในอุตสาหกรรมต่างๆ โดยปัจจุบัน

มีลูกค้าเข้ามาใช้บริการแล้ว 2 บริษัท ซึ่งมั่นใจว่า

ธรุกจิใหม่จะท�ำให้รายได้และก�ำไรของบรษิทัฯเตบิโต

อย่างแข็งแกร่งและยั่งยืนในอนาคต

FPI ม่ันใจปีน้ีรายได้เข้าเป้า 2.1 พันลบ.

-ปีหน้า ทุ่ม 100 ลบ. ขยายการลงทุน
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SWC ทุ่มงบ 100 ลบ. รีแบรนด์ด้ิง ‘เชนไดร้ท์’ 

ครั้งใหญ่รอบ 5 ปี หวังส่วนแบ่งการตลาด 35% 

หนุนยอดขายรวมทุกช่องทางแตะ 1 พันลบ.ในปี

นี้ ,เพิ่มผู้แทนจ�ำหน่าย (Distributor) จาก 6 ราย 

เป็น 14 ราย เพื่อกระจายสินค้าเข้าถึงผู้บริโภคให้

ครอบคลมุทัว่ประเทศ, รกุCLMV หวงัเพ่ิมยอดขาย

เป็น10%ของรายได้รวมต่างประเทศ

นายธนากร วัฒนวิจารณ์ ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท เชอร์วู ้ด 
คอร์ปอเรชั่น (ประเทศไทย) จ�ำกัด 
(มหาชน) หรือ SWC ผู้ด�ำเนินธุรกิจสินค้า

อุปโภคบริโภคชั้นน�ำของประเทศไทย เปิดเผยแผน

รุกกลุ่มผลิตภัณฑ์ก�ำจัดแมลงรบกวนแบรนด์ ‘เชน

ไดร้ท์’ ซึ่งเป็นแบรนด์ที่มีต้นก�ำเนิดจากประเทศ

อังกฤษ และเป็นพอร์ตรายได้หลักของกลุ่ม SWC 

โดยทุ่มงบ 100 ล้านบาท รีแบรนด์ดิ้งครั้งใหญ่ใน

รอบ 5 ปี เพ่ือปรบัภาพลกัษณ์แบรนด์สนิค้าให้ดทูนั

สมัยและตอกย�้ำผู้เชี่ยวชาญเรื่องการก�ำจัดปลวก 

ยุง แมลงสาป มด และมอด ที่ยกระดับผลิตภัณฑ์

ทุกมิติทั้งดีไซน์บรรจุภัณฑ์และปรับสูตรใหม่ภายใต้

คอนเซ็ปต์ ‘เชนไดร้ท์ น็อกไว ยุง มด แมลงสาป 

ตายครบจบทุกแมลง’

“แบรนด์ เชนไดร้ท์ เป็นผู้น�ำตลาดกลุ่มผลิตภัณฑ์

ด้านการป้องกันและก�ำจัดปลวก-แมลงในเมือง

ไทยมานานกว่า 20 ปี และเป็นแบรนด์ที่ท�ำรายได้

หลักคิดเป็นสัดส่วน 70% ของรายได้รวมเป็นผู้น�ำ

ตลาดกลุ่มสเปรย์ก�ำจัดปลวกที่มีส่วนแบ่งตลาด 

90% (ข้อมูลจากนีลเส็น เดือน ม.ค.-ก.ค.2564) 

เชือ่ม่ันว่าแคมเปญนีจ้ะเพิม่ส่วนแบ่งทางการตลาด

กลุ่มผลิตภัณฑ์สเปรย์ก�ำจัดแมลงสาบ และยุงให้

แข็งแกร่งยิ่งขึ้น”นายธนากร กล่าว

นายธนากร เผยแผนการตลาดแบรนด์ ‘เชนไดร้ท์’ 

มุ่งสร้างการเติบโตของกลุ่มสินค้าสเปรย์ก�ำจัด

แมลง โดยการปรบัดไีซน์บรรจภุณัฑ์ให้เข้าใจง่ายต่อ

การเลอืกใช้ มีการใช้คลัเลอร์โค้ดเข้ามาบ่งชี ้ประเภท

ของผลติภณัฑ์ภายใต้สัญลักษณ์สีส้ม เขยีว เหลือง 

ตอบโจทย์ทุกปัญหาแมลงเพื่อสื่อสารคุณสมบัติ

ผลิตภัณฑ์ที่แตกต่างกันและสร้างการจดจ�ำให้แก่ผู้

บริโภค โดยผลิตภัณฑ์ที่สามารถก�ำจัดแมลงสาป 

ยุง มด ใช้สัญลักษณ์สีเขียว ส่วนผลิตภัณฑ์ก�ำจัด

ยงุใช้สญัลกัษณ์สเีหลือง และผลิตภัณฑ์ก�ำจดัปลวก 

มอด มด และแมลงคลานใช้ลัญลักษณ์สีส้ม เป็น

สตูรทีข่ายดทีีสุ่ดจาก ‘เชนไดร้ท์’ การแบ่งกลุ่มตาม

ประเภทแมลงท่ีก�ำจดัได้โดยมสีขีองกระป๋องมาบ่งชื้

จะช่วยสร้างการจดจ�ำแบรนด์ และผลิตภัณฑ์ได้ดี 

และช่วยให้ผู้บริโภคเลือกซื้อได้ง่ายยิ่งขึ้น

‘เชนไดร้ท์’ ด�ำเนินการสื่อสารการตลาดครบ 360 

องศา เปิดตวัภาพยนตร์โฆษณาประชาสมัพันธ์ผ่าน

ทางโทรทัศน์ สื่อโฆษณากลางแจ้งและสื่อออนไลน์ 

พร้อมดึง ‘หมาก-ปริญ สุภารัตน์’เป็นพรีเซ็นเตอร์

คนแรก เนื่องจากมีภาพลักษณ์และไลฟ์สไตล์แบบ

คนรุ่นใหม่ท่ีฉลาดเลือก ได้ปล่อยโฆษณาชุดแรก 

ส�ำหรับผลิตภัณฑ์กลุ่มก�ำจัดแมลงสาป ยุง มด 

ภายใต้คอนเซ็ปต์ สมาร์ท ไฟต์เตอร์ น็อกไว ยุง มด 

แมลงสาปตายครบจบทุกแมลง และจะมกีารปล่อย

โฆษณาส�ำหรบัผลิตภัณฑ์ก�ำจดัยงุ และก�ำจดัปลวก 

ตามล�ำดับ คาดหวังส่วนแบ่งการตลาด 35% ซึ่ง

จะท�ำให้ยอดขายรวมทุกช่องทางแตะ 1,000 ล้าน

บาทในปีนี้

 SWC ทุ่มงบ 100 ลบ. 

รีแบรนด์ดิ้ง ‘เชนไดร้ท์’ คร้ังใหญ่รอบ 5 ปี
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นายอนุศาสตร์ สระทองเวียน ประธานเจ้าหน้าที่สายงาน
พาณิชย์ SWC กล่าวว่า SWC เสริมความแข็งแกร่งระบบจัดจ�ำหน่าย

สินค้าหรือ Route to Marketโดยเพิ่มผู้แทนจ�ำหน่าย (Distributor) จาก 6 

ราย เป็น 14 รายเพื่อกระจายสินค้าเข้าถึงผู้บริโภคให้ครอบคลุมทั่วประเทศได้

ดีขึ้น พร้อมเดินหน้าสร้าง Partnership กับคู่ค้าทางธุรกิจ ในการร่วมมือกัน

ท�ำการตลาดและการขายในลกัษณะพนัธมติร เติบโตร่วมกนัไม่ว่าจะเป็นร้านค้า

ใหญ่ในTraditional Trade หรอืกลุม่ร้านค้า Modern Trade เพือ่สร้างอิมแพค

ไปสู่ผู้บริโภคได้อย่างเข้าถึงและถูกต้องตามกลยุทธ์รายช่องทาง ซึ่งจะผลักดัน

ให้สินค้าให้ถึงมือผู้บริโภคมากขึ้น

ประธานเจ้าหน้าที่สายงานพาณิชย์ กล่าวว่า บริษัทฯ เดินหน้าขยายตลาด

ต่างประเทศในเชิงรุกให้ครอบคลุมกลุ่มประเทศ CLMV หลังได้เข้าไปท�ำตลาด

ที่ สปป.ลาวและกัมพูชาแล้ว ล่าสุดได้น�ำ ‘เชนไดร้ท์’ ท�ำตลาดเวียดนามและ

เมียนมาร์ ผ่านเทรดเดอร์และตัวแทนจัดจ�ำหน่ายในช่วงไตรมาส 4 ภายใต้การ

ด�ำเนินกลยุทธ์ทางการตลาดให้สอดรับกับตลาดท้องถิ่น (Local Market) โดย

มุง่พฒันาและกระจายสนิค้าผ่านช่องทางร้านค้าปลกีสมัยใหม่พร้อมสือ่สารการ

ตลาดผ่านโซเชียลมีเดียเป็นเครื่องมือสร้างการรับรู้แบรนด์ วางเป้าหมายการ

ขายกลุ่มประเทศ CLMV เพิ่มเป็น 10% ของรายได้รวมต่างประเทศ จากราย

ได้ครึ่งปีแรกที่มีสัดส่วน 5% ของรายได้รวมต่างประเทศทั้งหมด

ส่วนภาพรวมตลาดสินค้าอุปโภคบริโภคในประเทศไทย (Fast Moving 

Consumer Goods) ในช่วงที่ผ่านมา ได้รับผลกระทบ Covid-19 ส่งผล

พฤติกรรมผู้บริโภคระมัดระวังการจับจ่ายใช้สอย โดยตลาดสเปรย์ก�ำจัดแมลง

ได้รบัผลกระทบ -3.4% อย่างไรกต็าม แบรนด์ ‘เชนไดร้ท์’ ยงัท�ำยอดขายเติบโต 

+6% และมีส่วนแบ่งการตลาดเพิ่มจาก 23% เป็น 26% (ข้อมูลนีลเส็นเดือน 

ม.ค.-ก.ค. 2564) โดยบริษัทฯ ตั้งเป้าสิ้นปีจะเพิ่มส่วนแบ่งตลาดเป็น 35%

 SWC ทุ่มงบ 100 ลบ. 

รีแบรนด์ดิ้ง ‘เชนไดร้ท์’ คร้ังใหญ่รอบ 5 ปี
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กลุ่มดุสิตธานี ขยายธุรกิจในประเทศจีนอย่างต่อ

เนือ่ง โดยล่าสดุ ได้ลงนามในสญัญากบับรษิทั ฉูส่ง 

รองดา เรียลเอสเตท ดีเวลลอปเมนท์ เพื่อบริหาร

โรงแรม “ดสุติดที ูฉู่สง ยนูนาน” ซึง่เป็นโรงแรมหรู

แห่งแรกในเมอืงฉู่สง ภายใต้การบริหารของแบรนด์

นานาชาติ ตั้งอยู่ทางตะวันตกเฉียงใต้ของจีน โดย

คาดว่าจะพร้อมเปิดให้บริการในไตรมาสที่สองของ

ปี 2566

นางศุภจี สุธรรมพันธุ ์  ประธาน
เจ ้าหน ้า ท่ีบริหารกลุ ่ม บริษัท 
ดุสิตธานี จ�ำกัด (มหาชน) เปิดเผยว่า 

กลุ่มดุสิตธานี รู้สึกยินดีและเป็นเกียรติอย่างยิ่งที่

ได้ขยายธุรกิจโรงแรมในจีนอย่างต่อเนื่อง และได้มี

โอกาสน�ำแบรนด์ไทยทีม่เีอกลกัษณ์ด้านการต้อนรบั

ที่สง่างามมาแนะน�ำให้ชาวเมืองฉู่สงได้สัมผัส ด้วย

ท�ำเลท่ีตั้งที่ดีเยี่ยมใจกลางเมือง พร้อมด้วยสิ่ง

อ�ำนวยความสะดวกที่ทันสมัย มีแหล่งท่องเที่ยว 

ศลิปะและวฒันธรรมเก่าแก่ทีม่เีสน่ห์ ภายใต้การน�ำ

เสนอการให้บริการอันเป็นเอกลักษณ์ของกลุ่ม

ดุสิตธานี หรือ Dusit Graciousness ทั้ง 4 แกน

หลัก ประกอบด้วย บริการที่มีคุณภาพและตอบ

โจทย์ความต้องการของลูกค้า (Service), บริการ

ที่ตอบสนองการใช้ชีวิตอย่างมีสุขภาวะที่ดีทั้งกาย

และใจ (Well-being), บริการที่เข้าถึงและเป็นอัน

หนึ่งอันเดียวกับชุมชนและคนรอบข้าง (Locality) 

และบริการที่ยั่งยืน โดยค�ำนึงถึงสังคม เศรษฐกิจ 

และสิ่งแวดล้อม (Sustainability) ท�ำให้เชื่อมั่นว่า 

ดุสิตดีทู ฉู่สง ยูนนาน จะสามารถตอบสนองความ

ต้องการของนักธุรกิจและนักท่องเที่ยวที่มาเยือน

เมืองนี้ได้เป็นอย่างดี

ส�ำหรับ โรงแรม ดุสิตดีทู ฉู่สง ยูนนาน ตั้งอยู่ใน

เมืองฉู่สง ซึ่งฉู่สงเป็นเมืองหลักของเขตปกครอง

ตนเองชนชาติอี๋ฉู่สง ห่างจากสถานีรถไฟความเร็ว

สูงเพียง 10 นาทีโดยรถยนต์ ท�ำให้เข้าถึงจุดหมาย

ปลายทางอื่นๆ ท่ัวมณฑลยูนนานได้อย่างรวดเร็ว 

โดยภายในโรงแรมประกอบด้วยห้องพกัและห้องสวี

ทรวม 275 ห้อง พร้อมส่ิงอ�ำนวยความสะดวกครบ

ครัน อาทิ ห้องอาหารที่เปิดให้บริการตลอดทั้งวัน 

สปาทีใ่ห้บรกิารทรีทเมนท์ความงาม การนวดบ�ำบดั 

และกจิกรรมต่างๆ เพือ่ส่งเสรมิการใช้ชวีติอย่างมสีขุ

ภาวะทีด่ทีัง้กายและใจ และห้องประชุมขนาดใหญ่ท่ี

พร้อมรองรับการประชุมทั้งงานเล็กและงานระดับ

ใหญ่ของเมือง โรงแรมแห่งใหม่นี้ออกแบบมาเพื่อ

มอบความสะดวกสบาย ประสบการณ์ และความ

คุ้มค่าสูงสุด โดยจะผสมผสานการต้อนรับอย่าง

สง่างามแบบไทยอันเป็นเอกลักษณ์ของดุสิตเข้า

กับขนบธรรมเนียมและประเพณีท้องถิ่น เพื่อมอบ

ประสบการณ์อันน่าจดจ�ำแก่ลูกค้าทั้งนักธุรกิจและ

นักท่องเที่ยว

ในด้านสถานที่ท่องเที่ยวที่มีชื่อเสียงใกล้โรงแรม 

ลูกค้าสามารถไปเยี่ยมชมวัดเจ้าแม่กวนอิมที่มีอายุ

ย้อนไปถงึสมยัราชวงศ์ถงั ซ่ึงตัง้อยูถ่ดัจากโรงแรม 

หรอืเยีย่มชมเมอืงโบราณของชนชาติอี ๋ซึง่เป็นหนึง่

ในชนกลุ่มน้อยที่มีทั้งหมด 55 ชาติของจีน เพื่อชม

การเต้นร�ำและดนตรีท้องถิ่นที่มีเสน่ห์

มร. เซยีง เจยี ผูจ้ดัการทัว่ไป บรษิทั ฉู่สง รองดา เรี

ยลเอสเตท ดเีวลลอปเม้นท์ กล่าวว่า การน�ำแบรนด์

ที่มีชื่อด้านการบริการอย่างไทยอันเป็นเอกลักษณ์

ของกลุม่ดสุติธานมีาสูเ่มอืงฉูส่ง จะสร้างมาตรฐาน

ใหม่ด้านการบริการทีม่คีณุภาพในอตุสาหกรรมการ

ท่องเทีย่วของท้องถิน่ และช่วยยกระดบัให้ฉูส่งเป็น

จดุหมายปลายทางท่ีมคีวามน่าสนใจมากยิง่ขึน้เพือ่

ประโยชน์โดยรวมของชุมชนอีกด้วย

ท้ังนี้ ปัจจุบันกลุ่มดุสิตธานีประกอบด้วยโรงแรม 

รีสอร์ทและวิลล่าหรู รวมกว่า 300 แห่ง ภายใต้ 6 

แบรนด์ ใน 17 ประเทศ โดยในประเทศจีนกลุ่มดุสิต

ธานบีรหิารโรงแรมรวม 10 แห่ง และมโีรงแรมท่ีอยู่

ในแผนพัฒนามากกว่า 20 แห่ง

กลุ่มดุสิตธานี รุกตลาดจีนต่อเน่ือง 

เดินหน้าขยายธุรกิจโรงแรมสู่มณฑลยูนนาน

เตรียมเปิด “ดุสิตดีทู ฉู่สง ยูนนาน” Q2/66
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ตลาดสัญญาซื้อขายล่วงหน้า (TFEX) เตรียมขยายเวลาซื้อขาย 

USD Futures จนถึงเที่ยงคืน เริ่ม 27 ก.ย. 2564 และเพิ่ม series 

ของ Silver Online Futures ให้ครอบคลุม 2 ไตรมาสใกล้สุด เริ่ม 

29 ก.ย. 2564 เพื่อให้ผู้ลงทุนสามารถบริหารความเสี่ยงและปรับ

กลยุทธ์การซื้อขายได้หลากหลายมากขึ้น

นางสาวรินใจ ชาครพิพัฒน์ กรรมการผู้จัดการ 
บรษิทั ตลาดสญัญาซือ้ขายล่วงหน้า (ประเทศไทย) 
จ�ำกัด (มหาชน) กล่าวว่า TFEX เตรียมที่จะขยายเวลาซื้อขาย

สนิค้าดอลลาร์ล่วงหน้า หรอื USD Futures ในช่วงกลางคนื (night 

session) ตั้งแต่ 18.50-23.55 น. จากเดิมที่เปิดให้ซื้อขายเฉพาะ

ช่วงกลางวันคือ 9.45-16.55 น. เท่านั้น เพื่อให้ผู้ลงทุนสามารถใช้ 

USD Futures ในการบรหิารความเสีย่งได้อย่างมปีระสทิธภิาพ และ

ยงัสามารถซือ้ขายควบคูก่บัสนิทรพัย์ต่างประเทศ เช่น ทองค�ำ โลหะ

เงนิ หรอืหลกัทรพัย์ต่างประเทศได้สะดวกและทนัสถานการณ์มากขึน้ 

โดยจะเริ่มขยายเวลาซื้อขายตั้งแต่คืนวันที่ 27 ก.ย. 2564 เป็นต้นไป 

ทั้งนี้ ในช่วง 2 ปีที่ผ่านมา USD Futures ได้รับความสนใจเพิ่มขึ้น

มาก อันเป็นผลมาจากความเสีย่งจากความผนัผวนของค่าเงนิทีเ่พิม่

ขึน้ ปรมิาณการซือ้ขาย 8 เดอืนแรกของปี 2564 เฉลีย่อยูท่ี ่12,606 

สัญญาต่อวัน เพิ่มขึ้น 357% เมื่อเทียบกับปี 2562

นอกจากน้ี TFEX จะปรับสัญญาซื้อขายล่วงหน้าที่อ้างอิงกับโลหะ

เงิน หรือ Silver Online Futures โดยเพิ่มสัญญาที่หมดอายุราย

ไตรมาส (contract series) อกี 1 อายสัุญญา ท�ำให้ในแต่ละช่วงเวลา

จะมสีญัญาให้เลอืกซือ้ขาย 2 อายุสญัญา เพือ่เพิม่ความคล่องตวัให้

ผูล้งทนุในการสร้างกลยทุธ์การซือ้ขาย รวมถงึการซือ้ขายควบคูก่บั 

Gold Online Futures ได้สะดวกยิ่งขึ้น การปรับสัญญาดังกล่าวนี้

จะท�ำควบคูไ่ปกบัการก�ำหนดส่วนลดเงนิประกนั หรอื inter-month 

spread margin ส�ำหรบัผูล้งทนุทีถ่อืครอง Silver Online Futures 

จ�ำนวน 2 series ทีค่รบอายสุญัญาต่างกนัและมสีถานะตรงข้ามกัน 

โดยเริ่มด�ำเนินการตั้งแต่วันที่ 29 ก.ย. 2564 เป็นต้นไป ซึ่งในวันดัง

กล่าวจะมี contract series ใหม่ คอื SVFH22 สญัญาทีจ่ะสิน้สดุอายุ

เดือน มี.ค. 2565 เพิ่มเข้ามาให้ซื้อขายควบคู่กับ SVFZ21 สัญญาที่

จะสิ้นสุดอายุเดือน ธ.ค. 2564

TFEX ขยายเวลาซื้อขาย USD Futures 

และเพิ่ม contract series ของ Silver Online Futures 

เริ่มปลาย ก.ย. นี้
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ก.ล.ต. เปิดรบัฟังความคดิเหน็หลกัการและร่างประกาศเกีย่วกบัการปรบัปรุงหลกัเกณฑ์การเปิดเผย
ข้อมูลในหนังสือช้ีชวนของกองทุนรวม เพ่ือให้ผู้ลงทุนได้รับข้อมูลท่ีเพียงพอต่อการตัดสินใจและ
เป็นปัจจุบันยิ่งขึ้น โดยมีรูปแบบที่เข้าใจง่าย ขณะเดียวกัน บลจ. ไม่มีภาระเกินสมควร ตามแนวทาง 
Regulatory Guillotine*

ส�ำนกังานคณะกรรมการก�ำกบัหลักทรพัย์และตลาดหลกัทรพัย์ (ก.ล.ต.) มแีนวคดิทบทวนหลกัเกณฑ์เกีย่วกบัการเปิดเผยข้อมลูในหนงัสอื

ชีช้วนของกองทนุรวม (หนงัสอืชีช้วน) ซึง่ประกอบด้วย หนงัสอืชีช้วนส่วนข้อมลูกองทนุรวม (ชีช้วนฉบบัเต็ม) และหนงัสอืชีช้วนส่วนสรปุ

ข้อมลูส�ำคญั (factsheet) โดย ก.ล.ต. ได้ส�ำรวจความคดิเหน็ผูล้งทนุและพบว่าส่วนใหญ่ใช้ factsheet ประกอบการตดัสนิใจลงทนุ แต่เหน็

ว่าข้อมูลบางส่วนมีความซับซ้อนและยังไม่ได้ใช้ประโยชน์จากหนังสือชี้ชวนฉบับเต็มเท่าที่ควร

ก.ล.ต. จงึได้หารอืร่วมกบัภาคธรุกจิเพือ่ปรบัปรงุรปูแบบ เนือ้หา และรอบการปรบัปรงุข้อมลูในหนงัสอืชีช้วน โดยผูท้ีเ่กีย่วข้องได้เหน็ชอบ

ร่วมกันในการปรับปรงุหนงัสอืชีช้วนให้มข้ีอมลูทีเ่ป็นประโยชน์ในการตดัสนิใจลงทนุมากย่ิงขึน้ รวมท้ังลดภาระของบริษทัหลกัทรพัย์จดัการ

กองทนุ (บลจ.) ในการจดัท�ำข้อมลูในส่วนทีไ่ม่จ�ำเป็น แต่ยังคงไว้ซึง่หลกัการให้ผูล้งทนุได้รบัข้อมลูทีเ่พยีงพอต่อการตดัสนิใจ ซึง่การด�ำเนนิ

การดังกล่าวอยู่ภายใต้โครงการ Simplified Disclosure ระยะที่ 2 และเป็นหนึ่งในโครงการ Regulatory Guillotine

ก.ล.ต. จึงเสนอหลักการและยกร่างประกาศที่เกี่ยวข้องจ�ำนวน 3 ฉบับ รวมทั้งจัดท�ำ factsheet รูปแบบใหม่ โดยมีการปรับปรุงข้อมูลให้

เป็นปัจจุบันทุกเดือน รวมทั้งปรับปรุงรายการข้อมูลในหนังสือชี้ชวนฉบับเต็มให้กระชับ มีข้อมูลที่เป็นประโยชน์ต่อการตัดสินใจลงทุนเพิ่ม

ขึ้น นอกจากนี้ ก.ล.ต. จะปรับปรุงระบบอนุมัติจัดตั้งและจัดการกองทุนรวม (Online Fund Approval and Management System) เพื่อ

อ�ำนวยความสะดวกแก่ บลจ. ในการน�ำส่ง factsheet รายเดือน ได้อย่างมีประสิทธิภาพและรวดเร็ว สามารถรองรับการน�ำส่งข้อมูลของ

หลายกองทุนได้ในคราวเดียวกัน ทั้งนี้ คาดว่าประกาศจะแล้วเสร็จในไตรมาส 4 ปี 2564 และสามารถเปิดให้ บลจ. น�ำส่ง factsheet ใน

ระบบใหม่ได้ ตั้งแต่วันที่ 1 มกราคม 2565 เป็นต้นไป

ก.ล.ต. ได้เผยแพร่เอกสารรับฟังความคิดเห็นในเรื่องดังกล่าวไว้ที่เว็บไซต์ ก.ล.ต. https://www.sec.or.th/TH/Pages/PB_Detail.

aspx?SECID=751 ผู้เกี่ยวข้องและผู้สนใจสามารถแสดงความคิดเห็นได้ที่เว็บไซต์ หรือทาง e-mail: pheangna@sec.or.th หรือ 

supisara@sec.or.th จนถึงวันที่ 18 ตุลาคม 2564

ก.ล.ต. เตรียมปรับปรุงหลักเกณฑ์

เพื่อยกระดับการเปิดเผยข้อมูลในหนังสือชี้ชวนของกองทุนรวม
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บลจ.ทิสโก้รกุเปิด IPO “กองทนุเปิด ทสิโก้ FinTech” 
กองทุนนวัตกรรมแห่งอนาคต เน้นลงทุนในธุรกิจ
เทคโนโลยีการเงิน “FinTech” ทั่วโลก บริหาร
กองทุนหลักโดย BlackRock ช้ีโอกาสเติบโตเด่น
ตามพฤติกรรมการใช้เงินของผู้บริโภคในยุคสังคม
ไร้เงินสด และธุรกิจการเงินปรับมาใช้ FinTech เพิ่ม
ศักยภาพแข่งขัน เสนอขาย IPO 21 - 29 ก.ย. 64 

นายสาห์รัช ชัฏสุวรรณ ผู้อ�ำนวยการ
สายการตลาด และทีป่รกึษาการลงทนุ 
บริษัทหลักทรัพย์จัดการกองทุน ทิสโก้ จ�ำกัด (Mr. 
Saharat Chudsuwan, Head of Marketing and 
Wealth Advisory, Mutual & Private Fund 
Business, TISCO Asset Management Co., 
Ltd.) เปิดเผยว่า เพื่อสร้างสรรค์ทางเลือกการ
ลงทุนในธุรกิจแห่งอนาคตของโลก และเพิ่มโอกาส
สร้างผลตอบแทนที่ดีให้กับลูกค้า ล่าสุด บลจ.
ทิสโก้ได้เปิดเสนอขายกองทุนเปิด ทิสโก้ FinTech 
(TFINTECH) ความเสี่ยงระดับ 6 (เสี่ยงสูง) กองทุน
รวมตราสารทุน เน้นลงทุนในหน่วยลงทุนของกอง
ทุน BGF FinTech Fund ชนิดหน่วยลงทุน I2 USD 
(กองทุนหลัก) บริหารและจัดการโดย BlackRock 
(Luxembourg) S.A. เน้นลงทุนในบริษัทที่มีรายได้
จากการประยุกต์เทคโนโลยีในอุตสาหกรรมบริการ
ทางการเงนิ ลงทนุขัน้ต�ำ่ 1,000 บาท เปิดเสนอขาย
ครั้งแรก (IPO) วันที่ 21 - 29 กันยายน 2564 ทั้งนี้ 
กองทุนนี้กระจุกตัวในหมวดอุตสาหกรรมเทคโนโลยี
สารสนเทศจงึมคีวามเสีย่งทีผู่ล้งทนุอาจสญูเสยีเงนิ
ลงทุนจ�ำนวนมาก  

“FinTech หรือการใช้เทคโนโลยีทางการเงิน เติบโต
ตามพฤติกรรมของผู้บริโภคทั่วโลกที่เข้าสู่โลกสังคม
ไร้เงนิสด โดยเฉพาะในช่วงที ่COVID–19 แพร่ระบาด 
ธรุกจิ FinTech เตบิโตอย่างมากและกลายเป็นความ
ต้องการพื้นฐานแทรกซึมในหลายๆ กิจกรรมของ
มนุษย์ เช่น Online shoppingการให้สินเชื่อผ่านระ
บบโมบายแบงก์ก้ิง รวมถงึการใช้จ่ายผ่านบัตรเดบิต

และเครดิต นอกจากนี้ในช่วงที่ผ่านมาภาคธุรกิจยัง
ได้น�ำเสนอบริการ Robo-advisor มาเป็นตัวช่วย
ส�ำหรับการลงทุน แม้กระทั่งการใช้ Smart Watch 
มาค�ำนวณเบีย้ประกนั อกีทัง้ยงัได้เหน็ปรากฏการณ์
ที่ธนาคารกลางหลายแห่งของโลกเริ่มทดลองใช้ 
Central Bank Digital Currency (CBDC) หรือสกุล
เงินดิจิทัลท่ีออกโดยธนาคารกลาง เพื่อใช้เป็นสื่อ
กลางในการช�ำระราคาสินค้าและบริการ ทั้งหมดนี้
เป็นสัญญาณที่ท�ำให้เห็นว่าโลกของเราได้ก้าวเข้าสู่
ยุคของ FinTech อย่างแท้จริง” นายสาห์รัชกล่าว  

ส�ำหรับโอกาสการเติบโตของธุรกิจ FinTech ใน
อนาคตน้ัน Fisglobal ประเมินว่า ภายในปี 2567 
การใช้จ่ายเงินผ่านระบบดิจิทัล e -Wallet และ 
เดบิต เครดิตการ์ด จะมีสัดส่วน 85% ของธุรกรรม
ในอีคอมเมิร์ซ เพิ่มจากปี 2563 อยู่ที่ 80%* ขณะ
ที ่PwC ประเมนิว่าปรมิาณการใช้จ่ายโดยไม่ใช้เงนิสด
จะเติบโตขึ้นถึง 3 เท่า ภายในปี 2573** โดยมีกลุ่ม
คนรุ่นใหม่เป็นแรงขับเคลื่อน รวมถึงการเติบโตของ
สกุลเงินดิจิทัล อีกทั้งการเข้ามาของ Big Data และ 
Machine Learning จะท�ำให้ภาคธุรกิจทั้งธนาคาร 
ธุรกิจประกัน และธุรกิจด้านการลงทุนสามารถจับ
พฤตกิรรมของผูบ้ริโภค และน�ำ FinTech มาน�ำเสนอ
บริการที่สะดวก ตรงใจผู้บริโภคและเพิ่มศักยภาพ
การแข่งขันให้โดดเด่นกว่าธุรกิจการเงินแบบดั้งเดิม 
และยังปลอดภัยมากขึ้นด้วยการน�ำเทคโนโลยี 
Blockchain มาเป็นส่วนหนึ่งของธุรกิจ  

นายสาห์รัชกล่าวอีกว่า ส�ำหรับจุดเด่นของกอง
ทุน TFINTECH คือ กองทุนหลักบริหารจัดการโดย 
BlackRock บริษัทจัดการกองทุนที่มีขนาดใหญ่ชั้น
น�ำของโลก โดยชนิดหน่วยลงทุน I2 USD จะมีค่า
ธรรมเนียมในการบริหารจัดการที่ค่อนข้างน่าสนใจ
กว่าชนิดหน่วยลงทุน D2 USD อีกทั้งกองทุนหลัก
จะเน้นลงทุนในธุรกิจการเงินที่ใช้ FinTech มาใช้ใน
การด�ำเนินธุรกิจ เช่น ธุรกิจการช�ำระเงิน ธนาคาร
ดิจิทัล สินเชื่อผู้บริโภคบนแพลตฟอร์มดิจิทัล การ
ลงทุนและตลาดหลักทรัพย์ ประกัน และซอฟต์แวร์ 
และ Outsourcing Solution เป็นต้น  

โดยกองทุนหลักจะเน้นลงทุนหุ้นประมาณ 30 - 50 
บรษิทั แต่ละตัวมนี�ำ้หนักระหว่าง 1 - 5% โดยเปลีย่น
และปรบัน�ำ้หนกัการลงทนุอย่างสม�ำ่เสมอ หาก
หุ้นที่ลงทุนขาดทุนเกิน 15% จะปรับน�้ำ
หนักโดยการเพิ่มหรือ Cut Loss 
พร้อมท้ังหาโอกาสลงทนุใน
หุ้น IPO ที่มีรูปแบบ
การท�ำธุรกิจ

หรอืมคีวามแข็งแกร่งในธรุกจินัน้ๆ อกีท้ังยังกระจาย
การลงทุนไปยังหลากหลายประเทศอีกด้วย*** 

ส่วนตวัอย่างบรษิทัทีก่องทนุเข้าไปลงทนุ เช่น  Visa 
Inc. แพลตฟอร์มประมวลผลธรุกรรมทางการเงนิ ผู้
อยู่เบื้องหลังการช�ำระเงินผ่านบัตรเดบิตและเครดิต
ทั่วโลก โดยมีปริมาณการช�ำระเงินผ่าน Visa  กว่า 
8.8 ล้านล้านดอลลาร์สหรฐัฯ ต่อปี เชือ่มโยงกบัเครอื
ข่ายร้านค้าชั้นน�ำกว่า 40 ล้านราย ใน 200 ประเทศ
ทั่วโลก โดย Goldman Sachs คาดว่าก�ำไรสุทธิของ
บริษัท Visa จะเติบโตเฉลี่ย 18% ในระหว่างปี 2654 
– 2566 อกีบรษิทัคอื Kaspi.kz "Super App" ทีใ่หญ่
ที่สุดในคาซัคสถาน ให้บริการช�ำระค่าบริการต่างๆ 
Online shopping และกู้เงินผ่านแอปพลิเคชัน โดย
มผีูใ้ช้งานแอคทฟีถงึ 10 ล้านคนต่อเดอืน จากประชา
กรคาซัคสถานที่มี 19 ล้านคน (ข้อมูล ณ มิถุนายน 
2564)***** 
พิเศษส�ำหรับลูกค้าที่มียอดเงินลงทุนในกองทุน 
TFINTECH ระหว่างวันที่ 21 - 29 กันยายน 2564 
ตั้งแต่ 20 - 29.99 ล้านบาท จะได้รับทองค�ำหนัก 
2 สลึง และยอดเงินลงทุนตั้งแต่ 30 ล้านบาทขึ้นไป 
รับทองค�ำหนัก 1 บาท (1 ท่าน ต่อ 1 สิทธิ์)   

ทั้งนี้ กองทุนเปิด TFINTECH อาจมีความเสี่ยงด้าน
อัตราแลกเปลี่ยนจากการลงทุนในต่างประเทศ จึง
มีนโยบายป้องกันความเสี่ยงด้านอัตราแลกเปลี่ยน
ตามดุลยพินิจของผู้จัดการกองทุนรวม ผู ้สนใจ
ลงทนุควรท�ำความเข้าใจลกัษณะสนิค้า ศกึษาข้อมลู
ส�ำคญัของกองทนุรวม โดยเฉพาะนโยบายการลงทุน 
เงื่อนไขผลตอบแทน ความเสี่ยง และผลการด�ำเนิน
งานของกองทุนที่ได้เปิดเผยไว้ที่ www.tiscoasset.
com และสามารถติดต่อสอบถามรายละเอียดหรือ
ขอรับหนังสือชี้ชวนได้ที่ บลจ. ทิสโก้ หรือ ธนาคาร
ทิสโก้ทุกสาขา หรือ TISCO Contact Center โทร. 
0 2633 6000 กด 4, 0 2080 6000 กด 4 
และ www.tiscoasset.com หรือ 
แอปพลิเคชัน 
TISCO My Funds   

บลจ.ทิสโก้ เสิร์ฟ “กองทุนเปิด ทิสโก้ FinTech”  
ลงทุนธุรกิจฟินเทคแห่งอนาคตทั่วโลก  
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http://www.tmill.co.th/


อินไซด์ Business
PTG มอบเครื่องดื่ม 

สนับหนุนศูนย์ฉีดวัคซีน COVID-19 
ม.หอการค้าไทย

กลุ่มทิสโก้
มอบอาหารกล่องแก่ชุมชน

NER มอบเงิน
เพ่ือสนับสนุนซื้อเครื่องมือแพทย์

โรงงาน PPP และ 
โรงไฟฟา้ STN-A - PTO-A ในเครือ 
UAC Group มอบของสู้โควิด
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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