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บมจ. นอร์ทอีส รับเบอร์ หรือ NER ย�้ำค่าเงินบาท

ที่อ่อนค่าสุดในรอบ 4 เดือน และความต้องการใช้

ยางพาราท่ีสูงกว่าปี 2563 จะเป็นผลดีกับยอดขาย

ของบริษัท ด้านบล.เคทีบีเอสที ออกบทวิเคราะห์

ความต้องการใช้ยางธรรมชาติโลกปี 2021 เพิ่มขึ้น 

8-10% จะส่งผลดต่ีอรายได้และอตัราก�ำไรขัน้ต้นของ

บริษัทอย่างมีนัยส�ำคัญ

นายชูวิทย์ จึงธนสมบูรณ์ ประธานเจ้า
หนา้ทีบ่รหิาร บริษทั นอรท์อสี รับเบอร์ 
จ�ำกัด (มหาชน) หรือ NER ผู้ด�ำเนินธุรกิจ

ผลิตและจ�ำหน่ายยางแผ่นรมควัน ยางแท่ง และยาง

ผสม เพื่อจ�ำหน่ายไปยังผู้ผลิตในอุตสาหกรรมต่างๆ

และกลุ่มผู้ค้าคนกลางทั้งในประเทศและต่างประเทศ  

เปิดเผยถึง ค่าเงินบาทที่อ่อนค่าสุดในรอบ 4 เดือน 

โดยอ่อนค่าทดสอบ 31.18 บาทต่อดอลลาร์ (เมื่อวัน

ที่ 26 มี.ค.) นั้นบริษัทจะได้รับผลประโยชน์จากเรื่อง

ดังกล่าว เนื่องจากบริษัทจะรับรู้รายได้จากการขาย

สนิค้าได้ในราคาทีส่งูขึน้  ซึง่ส่งผลโดยตรงต่อยอดการ

ขายสินค้าล่วงหน้าของบริษัทที่จะเติบโตในไตรมาสที่ 

2 ประกอบกับการประเมินภาพรวมความต้องการใช้

ยางพาราในปี 2564 มแีนวโน้มฟ้ืนตวัอย่างแขง็แกร่ง 

และคาดการณ์ว่าจะเห็นภาพรวมความต้องการใช้ทั่ว

โลกเติบโตอย่างต่อเนื่องอีก 2-3 ปีข้างหน้า

ดา้นบทวเิคราะหข์อง บริษทัหลกัทรพัย์ 
เคทีบีเอสที จ�ำกัด (มหาชน) หรือ 
KTBST เปิดเผยว่า NER ได้รับผลบวกโดยตรงจาก

ประเด็นดังกล่าว เนื่องจากแนวโน้มขาขึ้นของ ราคา

ยางธรรมชาติและสามารถทรงตัวได้ในระดบัสูง จะส่ง

ผลดีต่อรายได้และอัตราก�ำไรขั้นต้นอย่างมีนัยส�ำคัญ 

ปัจจบุนัราคายางแท่ง STR อิงตลาด SICOM ปรับตัว

ขึน้มาอยูท่ี่ 177 USD Cents/kg (+18% YTD) มองว่า 

จะได้รับประโยชน์เนื่องจาก NER มีธุรกิจหลัก เพียง

ธรุกจิเดยีวคอืการขายยางธรรมชาติ ท�ำให้ประเมนิว่า

อตัราก�ำไรขึน้ต้นในปี 2021 จะปรบัตวัดขีึน้เป็น 11.0% 

จาก10.8%ของปีก่อนหน้าประกอบกับปริมาณขาย

ที่เพิ่มขึ้นส่งผลให้ก�ำไรสุทธิจะอยู่ท่ี 1,433 ล้านบาท 

(+67%YoY)

นอกจากนี้บริษัทหลักทรัพย์ ทรินิตี้  จ�ำกัด มอง

ปัจจัยการส่งออกจะพลิกกลับมาเติบโตได้ถึง 4.0% 

บ่งชี้ถึงความแข็งแกร่งได้เป็นอย่างดี โดยการส่งออก

สินค้าสินค้าจ�ำพวกเกษตรมีการเติบโตได้ดีกว่าสินค้า

อุตสาหกรรมอื่น

NER รับอานิสงส์จากเงินบาทท่ีอ่อนตัว  

หนุนยอดขายเพ่ิมข้ึน
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บมจ. เอ็น.ดี.รับเบอร์ หรือ  NDR ปักธงรายได้ปีนี้

โต 15-20% เร่งบุกตลาด Mass Market และ Niche 

Market พร้อมตั้งเป้าหมายยกระดับสู่ภูมิภาค มุ่ง

เน้นเพิ่มผลิตภัณฑ์ใหม่ตอบสนองกลุ่มเป้าหมายให้

บริษัทย่อยในมาเลฯ ติดปีกขยายตลาดต่างประเทศ 

รุกอินโดนิเซีย-เวียดนาม เล็งปรับกระบวนผลิตเป็น 

Automation มากขึน้ พร้อมมองหาโอกาสขยายธรุกจิ

อื่นเพิ่มเติม เพื่อสร้างการเติบโตอย่างแข็งแกร่งและ

ยั่งยืน

นายชยัสทิธิ ์สมัฤทธวิณชิชา กรรมการ
ผู้จัดการ บริษัท เอ็น.ดี.รับเบอร์ จ�ำกัด 
(มหาชน) หรือ NDR กล่าวว่า บริษัทฯวาง

เป้าหมายรายได้ในปี 2564 เติบโต 15-20% จากปี

ก่อนที่มีรายได้อยู่ที่ 781.42 ล้านบาท โดยบริษัทฯ 

มุ่งเน้นการบุกตลาดในประเทศ ซึ่งแบ่งเป็น 2 กลุ่ม 

คือ 1.ตลาดมวลชน (Mass Market) และ2. ตลาด

เฉพาะกลุม่ (Niche Market) โดยกลุม่ Mass Market 

เน้นที่ตัวแทนการจัดจ�ำหน่าย เพื่อกระจายสินค้าทั่ว

ถึงทั้งประเทศ ขณะที่กลุ่ม Niche Market จะสร้าง

ตลาดเฉพาะกลุ่มขึ้นมา และเน้นสร้างแบรนด์ สร้าง

ดีมานด์ รวมถึงเพิ่มประสบการณ์ในการได้ใช้ยางรถ

จักรยานยนต์ของบริษัทฯ

ทั้งนี้ ประเมินภาพรวมของอุตสาหกรรมยางรถ

จักรยานยนต์ในปีนี้น่าจะดีกว่าปีก่อน จากปัจจัยที่

เอ้ือประโยชน์จากมาตรการกระตุน้เศรษฐกิจของภาค

รัฐที่เข้ามาช่วยกระตุ้นการบริโภค ประกอบกับ แรง

สนับสนุนการสั่งสินค้าออนไลน์ และการสั่งเดลิเว

อรี่จะเป็นปัจจัยเสริมท�ำให้มีการใช้รถจักรยานยนต์

มากขึ้น และส่งผลต่อความต้องการของยางรถ

จักรยานยนต์ในตลาดเพิ่มขึ้น

กรรมการผู้จัดการ NDR กล่าวอีกว่า บริษัทฯตั้งเป้า

หมายเป็นบริษัทฯระดับภูมิภาค โดยมุ่งเน้นการเพิ่ม

ผลิตภัณฑ์ใหม่ที่ตอบสนองความต้องการของกลุ่ม

เป้าหมายให้กับบริษัทย่อยในประเทศมาเลเซีย ขณะ

เดียวกันมองการขยายสู่ตลาดต่างประเทศ ได้แก่ 

ประเทศอินโดนิเซีย และ ประเทศเวียดนาม  จาก

ปัจจุบันบริษัทฯ เข้าสู่ตลาดประเทศเมียนมา ประเทศ

กัมพูชา ประเทศลาว ประเทศมาเลเซียเรียบร้อยแล้ว

อย่างไรกต็าม บรษิทัฯมกีารปรบักลยทุธ์ระยะสัน้ตาม

สถานการณ์ปี 2564 โดยเพิม่ประเภทสินค้าเพือ่ขยาย

กลุ่มเป้าหมาย และเพิ่มช่องทางการขายเพื่อให้เข้า

ถึงผู้บริโภคมากข้ึน รวมถึงปรับกลยุทธ์การขายให้

สอดคล้องกับต้นทุนทีส่งูขึน้ เพือ่รกัษาผลก�ำไรของบ

ริษทัฯ อีกท้ังจดัล�ำดบัความส�ำคัญของการลงทนุและ

เลือกลงทุนกบัโครงการทีม่ผีลต่อผลประกอบการเป็น

อันดับแรก

ส�ำหรับด้านกระบวนการผลิตนั้น บริษัทฯ มีการปรับ

เปลี่ยนกระบวนการผลิตให้เป็นระบบ Automation 

โดยการพัฒนาการออกแบบเครื่องจักรใหม่ และ

ปรับปรุงเครื่องจักรเดิมให้มีประสิทธิภาพมากขึ้น ซึ่ง

จะช่วยให้สามารถเพิ่มประสิทธิภาพในการผลิต และ

สามารถลดจ�ำนวนพนักงานลงได้

"ปีนี้เรามุ่งเน้นการต้ังเป้าหมายเป็นบริษัทฯ ระดับ

ภูมิภาค โดยจะขยายสู่ตลาดต่างประเทศ ได้แก่ 

ประเทศอินโดนเิซยี และ ประเทศเวียดนาม รวมถงึปรับ

กลยุทธ์ระยะสั้นตามสถานการณ์ปี 2564 และปรับ

เปลี่ยนกระบวนการผลิตให้เป็นระบบ Automation 

และท้ายสุดก็คือ มองหาโอกาสขยายไปยังธุรกิจอื่น

เพิ่มเติม เพ่ือสร้างการเติบโตที่แข็งแกร่งและย่ังยืน

มากยิ่งขึ้น" นายชัยสิทธิ์ กล่าว

นายชัยสิทธิ์ กล่าวทิ้งท้ายว่า ผลการด�ำเนินงานปี  

2563 สะท้อนว่าบริษัทฯ มีการบริหารจัดการที่ดี และ

ทันท่วงทีภายใต้สถานการณ์โรคระบาดโควิด-19 ทั้ง

การบริหารจัดการเรื่องวัตถุดิบและการลดต้นทุนใน

การผลิต ส่งผลให้ทั้งปี 2563 ผลการด�ำเนินงาน เทิร์

นอะราวด์ โดยบริษัทฯ มีก�ำไรสุทธิอยู่ที่ 45.21 ล้าน

บาท เพิม่ขึน้ 327.41% เมือ่เทยีบกบัช่วงเดยีวกนัของ

ปีก่อนที่ขาดทุนสุทธิ 19.88 ล้านบาท

NDR ปักธงรายได้ปีน้ีโต 15-20% 

พร้อมต้ังเป้ายกระดับสู่ภูมิภาค 

ติดปีกขยายตลาดอินโดฯ-เวียดนาม
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SK วางเป้ารายได้ปี 64 เพิ่มขึ้น 15-20% ฟื้นจากปีก่อนท�ำได้ 561.08  ลบ. เชื่อปี 63 
เป็นจุดต�่ำสุดแล้ว เผยปัจจุบันมี Backlog 288 ลบ. คาดรับรู้ฯ ปีนี้ทั้งหมด พร้อมเตรียม
เข้าประมูลงานต่อเนื่อง 

นายภากร ตัง้นกุลูกจิ ผู้ชว่ยกรรมการผูจั้ดการฝา่ยงานขายและ
การตลาด บริษัท ศิรกร จ�ำกัด (มหาชน)  SK เปิดเผยว่า  บริษัทฯ ตั้ง
เป้ารายได้ปี 2564  เพิ่มขึ้น 15-20%  จากปีก่อนที่ท�ำได้ 561.08 ล้านบาท โดยประเมิน
ว่าระดบัรายได้จะกลบัไปใกล้เคยีงกบัปี 2562 ก่อนเกดิวกิฤตกิารแพร่ระบาดของโควดิ-19  
ทีส่่งผลกระทบต่ออตุสาหกรรมก่อสร้างในปี 2563  ซึง่ส่งผลต่อภาพรวมผลประกอบการ
ของบรษิทัฯ ให้ปรบัตวัลดลง อย่างไรกต็ามบรษัิทฯ มองว่าปีทีผ่่านมาน่าจะเป็นจดุต�ำ่สดุ
แล้ว  โดยขณะนี ้แนวโน้มงานโครงการต่างๆ ทัง้การไฟฟ้าฝ่ายผลติ(กฟผ.) การไฟฟ้าฝ่าย
ภูมิภาค(กฟภ.)  มีออกมาอย่างต่อเนื่อง ซึ่ง2 เดือนแรกของปีนี้ปริมาณงานออกมา 2-3 
เท่า เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน 

ทั้งนี้ปัจจุบัน บริษัทฯ มีงานในมือ หรือ Backlog อยู่ที่ 288 ล้านบาท  แบ่งเป็นงานผลิต 
ผลติภัณฑ์คอนกรตี 86 ล้านบาท งานบรกิาร ซึง่ประกอบด้วยงานรบัเหมาก่อสร้างระบบ
สายส่ง และสายจ�ำหน่ายไฟฟ้ามูลค่า 152 ล้านบาท ขณะที่งานรับเหมาก่อสร้างโยธา 
มูลค่า 50 ล้านบาท ซึ่ง Backlog ทั้งหมดดังกล่าวคาดว่าจะทยอยรับรู้รายได้ในปีนี้  

ขณะที่ บริษัทฯ มีงานที่รอเซ็นสัญญา ได้แก่ งานผลิต ผลิตภัณฑ์คอนกรีต 26 ล้านบาท 
งานบริการ ซึ่งประกอบด้วยงานรับเหมาก่อสร้างระบบสายส่ง และสายจ�ำหน่ายไฟฟ้า
มูลค่า 30 ล้านบาท   

นายภากร กล่าวถงึการประมลูงานใหม่เพิม่เตมิว่า บรษิทัฯ มแีผนเข้าประมลูงานอย่างต่อ
เนื่องทั้ง เช่นงาน กฟภ. ที่คาดว่าจะออกมาประมาณ 1 พันล้านบาท   บริษัทฯ ตั้งเป้าได้
รับงาน 100-200  ล้านบาท  และ กฟผ. ที่คาดว่าจะออกมาประมาณ 1.8 พันล้านบาท  

นอกจากนี้ ในปีนี้ บริษัทฯ จะเน้นการบริหารจัดการต้นทุน  เนื่องจากราคาเหล็ก ซึ่งเป็น
วตัถดุบิหลกัของบรษิทัฯ ปรบัตวัเพิม่ขึน้ โดยปัจจบุนัราคาเหลก็ปรบัขึน้มาราว 40-50%   
เพื่อรักษารับดับอัตราก�ำไรขั้นต้นไว้อย่างมีเสถียรภาพ 

บริษัท ศรีราชาคอนสตรัคชั่น จ�ำกัด (มหาชน) หรือ SRICHA ผู้รับเหมาก่อสร้าง
โรงงานอุตสาหกรรมขนาดใหญ่ชั้นน�ำของไทย โชว์ฝีมือ เซ็นสัญญารับงาน
คุณภาพดี เพิ่มกว่า 1,000 ล้านบาท ชูแบ็คล้อคเพิ่มเป็น 2,800 ล้านบาท

นางสุดจินดา เศรษฐกูลวิชัย กรรมการบริหาร บมจ.ศรีรา
ชาคอนสตรัคชั่น หรือ SRICHA บริษัทฯ ผู้เชี่ยวชาญด้านงานรับ
เหมาก่อสร้างโลหะ ในโรงงานอุตสาหกรรมขนาดใหญ่ เปิดเผยว่า “บริษัทฯ ได้
เซ็นสัญญารับงานโครงการใหม่เพิ่มเติมคือ โครงการของ บมจ.ไทยออยล์ จาก
กิจการร่วมค้า Petrofac-Samsung-Saipem มูลค่างานเริ่มต้น 828 ล้านบาท 
ระยะเวลา 15 มีนาคม 2564- ธันวาคม 2565 นอกจากนี้ บริษัทย่อย คือ บจ. 
เอสซีซี เมนเทนแนนซ์ แอนด์ เซอร์วิสเซส  ได้รับงานเพิ่มจากโครงการ Project 
T3 ด้าน Fabrication and erection of structural steel and painting work 
of piping and steel structure และงาน Fire Water and metal sheet ท�ำให้
มูลค่างานโครงการเพิ่มเป็น 1,518 ล้านบาท จากมูลค่างานเริ่มต้น 1,090 ล้าน
บาท ท�ำให้ล่าสุด SRICHA มแีบ็คลอ็คในมอืร่วม 2,800 ล้านบาท พร้อมรบัรูจ้นถงึ
ส้ินปี 2565 อนึ่งบริษัทฯยังอยู่ในช่วงการเตรียมการจะประมูล และ/หรือเจรจา
งานซึ่งจะเริ่มในปีหน้าอีก 3 โครงการ รวมมูลค่าประมาณ 4,000 ล้านบาทเพื่อ
สร้างรายได้ในปีต่อๆไปรองรับการกลับมาเติบโตอีกครั้งซึ่งคาดว่าจะเป็นการเริ่ม
ต้นรอบใหม่ของการลงทุนก่อสร้างโรงงานอุตสาหกรรมขนาดใหญ่ทั้งในประเทศ
และต่างประเทศ โดย SRICHA ได้เตรียมความพร้อมด้านบุคคลากร และอุปกรณ์
เครื่องจักรรองรับการขยายงานไว้ล่วงหน้าแล้ว”  

SRICHA มีผลประกอบการประจ�ำปี 2563 ที่เติบโตขึ้นอย่างชัดเจน โดยมีรายได้
จากการรบัเหมาและให้บรกิารรวม 1,656 ล้านบาท เพิม่ข้ึน 79.88% เมือ่เทยีบใน
ช่วงเดียวกันของปีก่อน และมีก�ำไรสุทธิ 150 ล้านบาท พลิกจากขาดทุนสุทธิ 37 
ล้านบาทเมื่อเทียบในช่วงเดียวกันของปีก่อน โดยสาเหตุหลักเกิดจากการเริ่มฟื้น
ตวัของการลงทุนในอุตสาหกรรมขนาดใหญ่ด้านพลงังาน ปิโตรเคม ีและเคมภีณัฑ์
ที่ดีขึ้น และ ที่ส�ำคัญบริษัทฯเน้นการเลือกรับงานโครงการที่มีอัตราผลตอบแทน
ที่ดีต่อผู้ถือหุ้น และมีความเสี่ยงน้อย มากกว่าที่จะรับงานโครงการขนาดใหญ่ ที่
มีความเสี่ยงสูงกว่าและผลตอบแทนต�่ำกว่า

SRICHA คว้างานเพิ่ม 2 โครงการ

ร่วม 1,000 ล้านบาท

ดันแบ็คล็อคพุ่งเป็น 2,800 ล้านบาท

SK วางเป้ารายได้ปี 64 เพิ่มขึ้น 15-20%  

ฟื้นจากปีก่อน ตุน Backlog 288 ลบ. 

คาดรับรู้ฯ ปีนี้ทั้งหมด พร้อมเตรียมเข้าประมูลงานต่อเนื่อง 
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นายสมประสงค ์ปัญจะลกัษณ ์ประธานเจา้หนา้ทีบ่รหิาร บรษิทั ไพร์
ม โรด เพาเวอร์ จ�ำกัด (มหาชน) PRIME เปิดเผยว่า ที่ประชุมคณะกรรมการ
บริษัทครั้งที่ 3/2564ซึ่งประชุมเมื่อวันที่ 25 มีนาคม 2564 ได้มีมติที่ส�ำคัญดังต่อไปนี้

1. มีมติอนุมัติให้ด�ำเนินการจัดตั้งบริษัทย่อยใหม่ โดยมีรายละเอียดดังนี้
ชื่อบริษัท : อยู่ระหว่างการพิจารณา
ประเภทธรุกจิ : จ�ำหน่าย ออกแบบ ก่อสร้าง ตดิตัง้ เข้าประกวดราคาทีเ่กีย่วกบัระบบพลังงาน
ทางเลือกทุกรูปแบบ
ทุนเริ่มต้นและหุ้น : 1,000,000 บาท แบ่งเป็นหุ้นสามัญจ�ำนวน 10,000 หุ้น
มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท
โครงสร้างการถือหุ้น : บริษัท ไพร์ม เอสโค่จ�ำกัด (“ESCO”) (ซึ่งเป็นบริษัทย่อยที่บริษัทฯ ถือ
หุ้นในสัดส่วนร้อยละ 99.98) ถือหุ้นในสัดส่วนร้อยละ 99.99
แหล่งที่มาของเงินลงทุน : เงินทุนหมุนเวียนของ ESCO
โครงสร้างคณะกรรมการ : กรรมการจ านวน 2 ท่าน ได้แก่1. นายสมประสงค์ ปัญจะลกัษณ์2. 
นาย สุรเชษฐ์ ชัยปัทมานนท์

ซึ่งการจัดตั้งบริษัทย่อยใหม่ข้างต้น เรียกว่า “ธุรกรรมการจัดตั้งบริษัทย่อย”

2. มีมติอนุมัติให้บริษัท ไพร์ม โรด กรุ๊ป จ�ำกัด (“PRG”) ซึ่งเป็นบริษัทย่อยบริษัทฯ เข้าลงทุน
ซื้อหุ้นของบริษัท ไพร์ม อัลเทอร์เนทีฟ วิชั่นส์ จ�ำกัด (“PAV”)ซึ่งเป็นบริษัทย่อยของบริษัทฯ 
และบริษัท ไพร์ม โรด รูฟท็อฟ จ�ำกัด (“PRR”) ซึ่งเป็นบริษัทย่อยของบริษัทฯ โดยซื้อหุ้นใน 
PAV จ�ำนวน 18,400 หุ้น คิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 36 ของจ�ำนวนหุ้นทั้งหมดของPAV จาก
บรษิทั อลัเทอร์เนทฟี วช่ัินส์ จ�ำกดั (“AV”) การซ้ือหุ้นสามญัดงักล่าว ท�ำให้บรษิทัฯ มสีดัส่วน
ใน PAV เพิ่มขึ้นจากเดิมที่มีอยู่ร้อยละ 54 เป็นร้อยละ 90 รวมทั้งซื้อหุ้นใน PRR จ�ำนวน 
23,000 หุ้น คิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 46ของจ�ำนวนหุ้นทั้งหมดของ PRR จาก AV การซื้อหุ้น
สามัญดังกล่าว ท�ำให้บริษัทฯ มีสัดส่วนใน PRR เพิ่มขึ้นจากเดิมที่มีอยู่ร้อยละ 34เป็นร้อยละ 
100ในวงเงินทั้งสิ้น 28.798 ล้านบาท ซึ่งธุรกรรมต่อไปนี้เรียกว่า(“ธุรกรรมการลงทุนซื้อหุ้น
สามัญเพิ่มในบริษัทยอ่ ย”)

3. มีมติอนุมัติให้บริษัท เห่ออู่ จ�ำกัด (“HW”)ซึ่งเป็นบริษัทย่อยของบริษัทฯเข้าลงทุนพัฒนา
โครงการโรงไฟฟ้าพลังงานแสงอาทิตย์ติดต้ังในโรงเรียน ประเทศไต้หวัน 3 โครงการ โดย
มีประมาณการก�ำลังการผลิตไฟฟ้าติดตั้งสุทธิรวม 15เมกกะวัตต์มูลค่าการลงทุนรวม 670 
ล้านดอลล่าร์ไต้หวัน หรือ 725.476 ล้านบาท ซึ่งธุรกรรมต่อไปนี้เรียกว่า“ธุรกรรมการลงทุน
โครงการโรงไฟฟ้า ประเทศไต้หวัน”

APCO เผยความร่วมมือพันธมิตรจีนคืบหน้า ส่งผลิตภัณฑ์ข้ามประเทศ 

ทดสอบ ประสิทธิภาพเชิงคลินิกส�ำหรับผู้ป่วยมะเร็ง 50 ราย หาก 1/3 ของ

อาสาสมัครมีอาการดีขึ้น เตรียมเปิดโครงการรักษามะเร็งทั่วประเทศจีน

ศ.ดร. พิเชษฐ์ วิรยิะจติรา ประธานเจ้าหนา้ทีบ่รหิาร บรษิทั 
เอเชียน ไฟย์โตซูติคอลส์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ APCO 
เจ้าของธุรกิจนวัตกรรมธรรมชาติเพื่อสุขภาพและความงามด้วยการวิจัย 

พัฒนา ผลิตและจ�ำหน่ายครบวงจร เปิดเผยถึงความร่วมมือกับพันธมิตรจีน 

บริษัท กวางตุ้ง โกลด์ฟิกเกอร์ ฟาร์มาซูติคอล ไบโอเทคโนโลยี จ�ำกัด (GGPB) 

ว่า ขณะนีอ้ยูร่ะหว่างการทดสอบประสทิธภิาพผลติภณัฑ์ของ APCO เชิงคลนิกิ

ส�ำหรับผู้ป่วยมะเร็ง 50 ราย ในระยะเวลา 3-6 เดือน

ขณะน้ีบริษัทเริ่มจ�ำหน่ายผลิตภัณฑ์กึ่งส�ำเร็จรูป APCO ส่งไปยังพันธมิตร 

GGPB แล้ว โดยมส่ีวนลด 50% เพือ่บรรจใุห้อาสาสมคัรในประเทศจนีได้ทดลอง

ใช้ และต้องมกีารตดิตามผลการทดสอบ จากคณะแพทย์และพยาบาล พร้อม

ทัง้ประเมนิผลและประชาสมัพนัธ์ในประเทศจนี โดยใช้งบประมาณในโครงการ

ประมาณ 10 -20 ล้านหยวน

ทั้งนี้ เมื่อผลการทดสอบพบว่า 1/3 ของอาสาสมัครมีอาการดีขึ้นก็จะเปิด

โครงการรกัษามะเรง็ด้วยผลิตภัณฑ์ของ APCO ซ่ึงทางพนัธมติร GGPB มแีผน

จะท�ำการซ้ือผลิตภัณฑ์กึง่ส�ำเร็จรูป APCO ไปบรรจเุองเฉลีย่ประมาณ 1.3 ตัน

ต่อเดอืน และราคาจะลดลงเมือ่มกีารซ้ือมากกว่าเดอืนละ 1 ตนั ซึง่หากจ�ำนวน

เพิ่มขึ้นมากกว่าเดือนละ 3 ตันแล้ว อาจจะมีการเจรจาการถือหุ้นร่วมกันของ

ทั้ง 2 บริษัทในล�ำดับต่อไป   โดยรายละเอียดดังกล่าวบริษัทจะมีการแถลงให้

กับผู้ถือหุ้นได้ทราบ ร่วมกับโครงการอื่นๆ ในที่ประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ�ำปี 

2564 ในวันที่ 19 เมษายนนี้

APCO ดีลพันธมิตรจีนคืบหน้า 

ส่งผลิตภัณฑ์ข้ามประเทศ 

เตรียมเปิดโครงการรักษามะเร็งทั่วประเทศจีน

PRIME  ส่ง บ.ย่อยลงทุนพัฒนาโรงไฟฟ้าพลังงาน

แสงอาทิตย์ติดตั้งในโรงเรียน ประเทศไต้หวัน 3 โครงการ 

รวม 15 MW มูลค่า 725.476 ลบ. 
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วายแอลจีเผยทองค�ำในระยะยาวยังเป็นขาขึ้น 

เหตุยังมีแรงซื้อทองค�ำจากจีนและอินเดียคอย

พยุงตลาดในช่วงราคาปรับลดลง เผยปกติทั้ง

ปีจีน-อินเดียซื้อทองค�ำกายภาพราวกันเกือบ 

2,000 ตัน แต่ระยะสั้นยังต้องระวังราคาปรับ

ฐาน หากหลุด 24,000 บาท อาจเป็นขาลง แนะ

นักลงทุนหาจังหวะขายหากดีดกลับไม่ผ่านแถว 

26,000 บาท ส่วนแนวรบัซือ้กลบัมองที ่25,000-

24,500 บาท สัญญาณระยะสั้นยังแกว่งตัวแคบ 

ล่าสุดเพิ่มบริการจ่ายเงินผ่าน QR Code ส�ำหรับ

นักลงทุนมือใหม่ในโปรแกรมมออมทอง เร่ิมต้น

ลงทุนทองเพียง 100 บาท สามารถซ้ือขายได้

ตลอด 24 ชั่วโมง

นางสาวฐภิา นววฒันทรพัย ์ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท วายแอลจี 
บูลเลี่ยน แอนด์ ฟวิเจอร์ส จ�ำกัด 
(YLG) ตัวแทนซื้อขายสัญญาซื้อขายล่วงหน้า

ในตลาด TFEX เปิดเผยว่า แม้ในระยะสัน้และระยะ

กลางราคาทองค�ำในตลาดโลกยังผันผวนและยัง

เป็นการแกว่งตัวลง แต่อยา่งไรก็ตามในระยะยาว

ปีนี้ยังมองว่าทองค�ำยังเป็นขาขึ้น โดยท่ีผ่านมา

พบว่าแม้ราคาทองค�ำจะปรับลดลงมาอย่างต่อ

เนือ่งนบัจากต้นปีเนือ่งจากกองทนุทองค�ำท�ำการ

ขายต่อเนือ่ง ภาพรวมปีน้ีนบัแต่ต้นปีขายออกมา

แล้วมากว่า 127 ตนั แต่เมือ่มกีารปรบัลดลงมาจะ

มีแรงซื้อทองค�ำที่เป็นกายภาพจากผู้ผลิตเครื่อง

ประดับและผู้บริโภคชาวจีนและอินเดีย ซึ่งเป็นผู้

บรโิภคทองค�ำรายใหญ่อนัดับ 1 และ 2 ของโลกที่

ปกติจะมีการเข้าซื้อรวมกันเกือบ  2,000 ตัน ซึ่ง

ถือเป็นปริมาณค่อนข้างมากเข้ามาพยุงราคาไว้

นอกจากนี้ระยะยาวทองค�ำยังมีปัจจัยหนุนจาก

เรื่องการกระตุ้นเศรษฐกิจของธนาคารกลาง

สหรัฐ (เฟด) ที่ใช้เม็ดเงินจ�ำนวนมาก และอาจ

จะส่งผลกระทบต่อการเพ่ิมขึ้นของเงินเฟ้อ ซึ่ง

จะส่งผลดีต่อราคาทองค�ำในระยะยาวเช่นกัน 

ส่วนประเด็นเรื่องโควิด -19 ที่เริ่มคลี่คลายนั้น ก็

เป็นประเด็นท�ำให้ราคาทองค�ำในระยะสั้นมีความ

เสีย่งแกว่งตวัปรบัลดลง ดงันัน้ในระยะสัน้ยงัต้อง

ระมัดระวัง เพราะหากราคาทองค�ำปรับลดลงต�่ำ

กว่า 24,000 บาทต่อบาททองค�ำ ราคาทองค�ำ

อาจจะเป็นขาลง เพราะสถานการณ์โควิด -19 ก็

เริม่เห็นการคลีค่ลายจากการกระจายวคัซนีท่ีมาก

ขึ้น อย่างไรก็ดีส�ำหรับนักนักลงทุนที่ถือครอง

ทองค�ำแนะน�ำว่าหากราคาทองค�ำดดีขึน้ไปและไม่

ผ่านแถว 26,000 บาทต่อบาททองค�ำ  แนะน�ำให้

ขายท�ำก�ำไรออกไปก่อน ส่วนนกัลงทนุทีต้่องการ

เข้าซื้อมองว่าระดับราคา 25,000-24,500 บาท

ต่อบาททองค�ำเป็นจุดที่สามารถเข้าซื้อได้

ส�ำหรับการเคลื่อนไหวทางเทคนิคของราคา

ทองค�ำนัน้ จะยังแกว่งตัวในกรอบแคบๆ ในกรอบ

แนวต้านที่ 1,760 ดอลลาร์สหรัฐต่อออนซ์ หาก

ไม่ผ่านจะมีแรงขายท�ำก�ำไรสลับเข้ามา แต่หาก

สามารถยืนได้ที่ 1,720 ดอลลาร์สหรัฐต่อออนซ์ 

มีแนวโน้มจะไปทดสอบกรอบแนวต้านอีกครั้ง  

อย่างไรก็ดี  หากหลุด 1,720 ดอลลาร์สหรัฐ

ต่อออนซ์ ก็จะมีโอกาสปรับลงมาและมี

โอกาสกลับไป 1,700 ดอลลาร์

สหรฐัต่อออนซ์ และ 1,676 

ดอลลาร์สหรัฐต่อ

ออนซ์ตามล�ำดับ   กลับกันหากทะลุผ่าน 1,760 

ดอลลาร์สหรัฐต่อออนซ์ทิศทางราคาในระยะสั้น

จะเป็นบวกมากขึ้น

ทั้งนี้ส�ำหรับนักลงทุนมือใหม่ที่ต้องการลงทุนใน

ทองค�ำหรือต้องการสะสมทองค�ำโดยเงินเริ่มต้น

ทีไ่ม่มากนัน้ สามารถใช้บรกิารโปรแกรมออมทอง

ของวาลแอลจี  (YLG GOLD SAVING) ที่เริ่มต้น

ซือ้ทองคร้ังแรกเพยีง 100 บาท แล้วท�ำการสะสม

จนกว่าจะครบตามจ�ำนวนทีต้่องการ หรอืสามารถ

ขายออกได้ทันที่พอใจ ซึ่งล่าสุดวายแอลจียังได้

เพิ่มความสะดวกส�ำหรับลูกค้าด้วยการเพิ่มช่อง

ทางช�ำระเงินผ่าน QR Code ได้ตลอด 24 ชั่วโมง 

สอบถามรายละเอียดได้ที่ www.ylggoldsaving.

com หรือ Line : @ylggoldsaving สอบถามโทร 

02 678 9888 กด 2,305

YLG ย�้ำทองค�ำยังไม่ใช่ขาลงหากไม่หลุด 24,000บาท

 ระยะส้ันราคาผันผวน แต่มีแรงซื้อจากจีน-อินเดียช่วยพยุง
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TMB Analytics คาดตลาดปุ๋ยเคมี ปี 2564 

เติบโตกว่า 2.5% ด้วยมูลค่า 1.3 แสนล้านบาท จาก

ตลาดภาคตะวนัออกเฉียงเหนอืและใต้ ท่ีมสีดัส่วนรวม

กว่า 64% ท�ำให้ผลผลติเพิม่ขึน้ ท่ามกลางปัจจัยเส่ียง

ด้านต้นทุนสูงของผู้ประกอบการ

ในปี 2564 การแพร่ระบาดของโรคโควิด-19 ระลอก

ใหม่ ก่อให้เกิดความเปราะบางของเศรษฐกิจข้ึนอีก

ครั้ง และยังคงเป็นปัจจัยเสี่ยงต่อการฟื้นตัวของภาค

ธุรกิจไทย  แต่ในภาคการเกษตรของไทยยังคงมีการ

ฟื้นตัวอย่างต่อเนื่องจากการอุปโภค บริโภค และการ

ส่งออกไปยังตลาดโลก ตลอดจนระดับราคาสินค้า

เกษตรมีแนวโน้มเพิ่มขึ้น ท�ำให้รายได้จากภาคเกษตร

กลับมาเติบโตได้ดี คาดการณ์ว่าจากแนวโน้มราคา

สินค้าเกษตรที่ดีขึ้น ย่อมท�ำให้เกษตรกรมีแรงจูงใจใน

การเพิ่มอัตราการผลิต ส่งผลดีต่ออุตสาหกรรมปุ๋ย

เคมีที่อยู่ในห่วงโซ่อุปทานโดยตรง ซึ่งหากไม่รวมสาร

เคมีและยาปราบศัตรูพืชแล้ว อุตสาหกรรมปุ๋ยเคมีมี

มูลค่าสูงถึงปีละกว่า 1.3 แสนล้านบาท โดยแบ่งออก

เป็นตลาดการผลิตปุ๋ยเคมี 5.7 หมื่นล้านบาท และ

การส่งออกปุย๋และเคมภีณัฑ์ทางการเกษตรมลูค่า 7.4 

หมื่นล้านบาท

ศูนย์วิเคราะห์เศรษฐกิจทีเอ็มบี หรือ TMB Analytics 

ได้วิเคราะห์อุปสงค์ของปุ๋ยเคมีในระดับภูมิภาค ตาม

ปริมาณการใช้ปุ๋ยของพืชเศรษฐกิจโดยแยกตาม

ประเภทของพืชและภูมิภาค ร่วมกับการวิเคราะห์

อปุทานโดยจ�ำแนกตามประเภทของปุย๋และขนาดของ

บริษัท ในภาพรวมพบว่า การฟื้นตัวของการบริโภค

อาหารจากสินค้าการเกษตรในประเทศและตลาดโลก 

มีแนวโน้มท�ำให้ราคาสินค้าเกษตรเพิ่มขึ้นจากต้นทุน

ที่สูงขึ้น โดยเฉพาะราคาน�้ำมันเช้ือเพลิง รวมไปถึง

ปรากฏการณ์ลานญีาท่ีมกี�ำลงัอ่อน  ส่งผลให้ปรมิาณ

น�้ำและสภาพอากาศในช่วงฤดูฝนเอื้ออ�ำนวยต่อการ

เพาะปลูก เป็นปัจจัยหลักที่ท�ำให้ความต้องการใช้ปุ๋ย

เคมเีพิม่ขึน้ คาดการณ์ว่าปี 2564 อตุสาหกรรมปุย๋เคมี

จะมแีนวโน้มเติบโต 2.5 % และเมือ่วเิคราะห์ถงึอปุสงค์

ในระดบัภมูภิาค พบว่าพืน้ทีท่ีม่มีลูค่าการผลติและซือ้

ขายปุย๋เคมสีงูทีส่ดุ คอื ภาคตะวนัออกเฉียงเหนอื ภาค

ใต้ ภาคเหนือ และภาคกลาง โดยมีมูลค่าเท่ากับ 4.6, 

3.7, 2.6 และ 2.1 หมื่นล้านบาท ตามล�ำดับ โดยมี

ปริมาณการใช้ปุ๋ยเคมีทั้งประเทศ 5.1 ล้านตัน 

หากพจิารณาเป็นการใช้ปุย๋ตามพชืเศรษฐกจิหลกั พบ

ว่ามีการใช้ปุ๋ยส�ำหรับการปลูกข้าวมากที่สุด 2.0-2.3 

ล้านตันที่เพิ่มขึ้นจากปี 2563 ประมาณ 3-8% รอง

ลงมาคือยางพารา 1.2-1.5 ล้านตัน ซึ่งลดลงจากปี 

2563 ประมาณ  -1 ถึง -4%) ปาล์มน�้ำมัน 0.6-0.7 

ล้านตนั ซึง่เพิม่ขึน้จากปี 2563 ประมาณ 4-6%  อ้อย 

0.4-0.6 ล้านตัน ซึ่งลดลงจากปี 2563 ประมาณ -14 

ถึง -16%  และมันส�ำปะหลัง 0.3-0.4 ล้านตัน ซึ่งลด

ลงจากปี 2563 ประมาณ -2 ถึง -4% 

จากการวิเคราะห์ผลประกอบการและแนวโน้มการ

ผลิตปุ๋ยในประเทศ พบว่า ปุ๋ยเคมีเป็นอุตสาหกรรมที่

ต้องพึ่งการน�ำเข้าจากต่างประเทศเกือบท้ังหมด ซึ่ง

ผู้ผลิตในประเทศจะน�ำมาผสมกันและจ�ำหน่ายต่อไป

ยังร้านค้าส่งและค้าปลีก โดยในปี 2563 ที่ผ่านมามี

ปริมาณน�ำเข้าปุ๋ยเคมีมากถึง 5.14 ล้านตัน โดยราคา

น�ำเข้ามีทิศทางปรับตัวลดลงจากราคาวัตถุดิบใน

ตลาดโลกถึง 12% อันเป็นผลจากทิศทางการแข็งตัว

ของค่าเงิน และราคาน�้ำมันในช่วงปลายปีที่ผ่านมา 

ส่งผลให้ราคาขายส่งและขายปลีกเฉลี่ยลดลงจากปี 

2563 ถึง 6.4% และ 11.6% ตามล�ำดับ อย่างไรก็ตาม

แนวโน้มราคาวัตถุดิบน�ำเข้าในปี 2564 จะปรับตัวสูง

ขึ้นตามราคาน�้ำมันและเคมีภัณฑ์ ซึ่งท�ำให้ต้นทุนของ

ผู้ผลิตสูงข้ึน ในขณะที่ราคาขายปลีกในประเทศมีข้ัน

ตอนในการข้ึนราคาจากการควบคมุของภาครัฐ ท�ำให้

สัดส่วนก�ำไรของธรุกจิจะน้อยลงแม้ปริมาณการใช้ปุ๋ย

ภายในประเทศยังคงเติบโตต่อเนื่อง

แม้ว่าอุตสาหกรรมปุ๋ยเคมียังมีแนวโน้มเติบโตได้ แต่

รายได้กลับไปกระจุกที่บริษัทขนาดใหญ่ ซ่ึงครอบ

ครองส่วนแบ่งตลาดกว่า 91% จากข้อมูลกรมพัฒนา

ธุรกิจปี 2562 ท่ีผ่านมา ผู้ผลิตปุ๋ยเคมีในประเทศที่

จดทะเบียน มีจ�ำนวนทั้งสิ้น 723 ราย ส่วนใหญ่เป็น

ผู้ผลิตรายเล็กประมาณ 657 ราย (90.9%) ผู้ผลิต

ขนาดกลาง 56 ราย (7.7%) ส่วนผู้ผลิตรายใหญ่ มี

เพียง 10 ราย  (1.4%) แต่ผู้ผลิตขนาดกลางและ

ใหญ่มีส่วนแบ่งการตลาดรวมกันมากถึง 91% ส่วน

ผู้ประกอบการร้านค้าส่งปุ๋ยเคมีการเกษตร มีจ�ำนวน 

1,207 ราย แบ่งเป็นผู้ผลิตรายกลางและเล็ก 

(SMEs) เกือบท้ังหมด 1,194 ราย 

(ประมาณ 99%) และผู้ผลิต

รายใหญ่เพียง 13 ราย 

(1%) ซึ่งผู้ประกอบการรายใหญ่ มักมีความได้เปรียบ

ด้านการตลาด ทัง้ด้านต้นทนุการผลติทีต่�ำ่กว่า และมี

ช่องทางการจ�ำหน่ายปุ๋ยเคมีให้แก่ภาครัฐผ่านวิธีการ

ประมูลราคา ทั้งยังมีการใช้กลยุทธ์ส่งเสริมการขาย

อย่างต่อเนื่อง ขณะที่ผู้ผลิตรายเล็กจะมีข้อจ�ำกัดใน

การขยายปริมาณการผลติ รวมไปถึงขาดการวิจัยและ

พัฒนาเพื่อพัฒนาคุณภาพและลดต้นทุน 

แนวโน้มการเติบโตอุตสาหกรรมปุ๋ยเคมีในอนาคต ยัง

มีความท้าท้ายจากสภาพภูมิอากาศที่เปลี่ยนแปลง 

ความผันผวนของค่าเงินและราคาปุ ๋ยเคมี ซึ่งส่ง

ผลกระทบต่อผู้ประกอบการ รวมไปถึงต้นทุนของ

เกษตรกร ดังนั้น การท�ำให้ธุรกิจเติบโตควบคู่ไปกับ

ภาคเกษตรกรรม นอกจากจะต้องมองหาโอกาสและ

ปรับตัวรับความเสี่ยง โดยเฉพาะ SMEs ที่มีกระจาย

อยู่ทั่วประเทศ ควรหันมาส่งเสริมการขายด้วยการให้

ค�ำแนะน�ำและให้บริการเพื่อส่งเสริมด้านการขายรูป

แบบใหม่ ๆ แก่เกษตรกรควบคู่กันไป ซึ่งสอดคล้อง

กับนโยบายสนับสนุนช่วยเหลือภาคเกษตรของรัฐ  

และช่วยเพิ่มแต้มต่อให้กับธุรกิจ อีกทั้งยังเพิ่มความ

เข้มแข็งของภาคเกษตรได้ในระยะยาว  เช่น การให้

ความรู้ในการใช้ระบบ Smart farming ด้วยการน�ำ

เทคโนโลยีเข้ามาบริหารจัดการระบบการเพาะปลูก 

การสนบัสนนุให้มกีารวจิยัพฒันาการใช้ปุย๋เคมแีละปุย๋

ชีวภาพควบคู่กัน  และการให้ค�ำแนะน�ำเกษตรกรเพื่อ

น�ำไปใช้อย่างถูกต้องและมีประสิทธิภาพ ให้เหมาะกับ

สภาพดินและพืชที่จะเพาะปลูกในแต่ละพื้นที่ 

TMB Analytics คาดตลาดปุ๋ยเคมี ปี 64 

โตกว่า 2.5% ด้วยมูลค่า 1.3 แสนล้านบาท 
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อินไซด์ Business
เคทีซี-ช้อปป้ีอัดโปรฯ ตรึงยอดช้อปออนไลน์

รับเมกะแคมเปญยิ่งใหญ่ต้นปี 

มอบส่วนลดคุ้มสูงสุด 440 บาท

PIMO-ไพโม่ ผนึก GPX 
ลงนาม MOU พัฒนามอเตอร์
ส�ำหรับรถจักรยานยนต์ไฟฟา้

CKP ส่งมอบความสุข

เนื่องในโอกาสปีใหม่ 2021 

ส�ำนักข่าวหุ้นอินไซด์

"APM ร่วมกับหอการค้าจังหวัดขอนแก่น 
ควง SET และ MAI 

จัดสัมมนา Spring Up Khon Kaen "
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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