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DDD
ปักธงรายได้ปี 64

บริษัท ดู เดย์ ดรีม จ�ำกัด (มหาชน) 

หรือ DDD เปิดแผนธุรกิจปี 2564 และ

เปิดตัวนวัตกรรมสินค้าใหม่ ภายใต้

แบรนด์ NAMU LIFE, SNAILWHITE, 

OXE’CURE, SoS, SPARKLE พร้อม

ปรับกลยุทธ์ทางการตลาดเพิ่มฐาน

ลูกค้า ท้ังในและต่างประเทศ ต้ังเป้า

รายได้ท้ังปีเติบโต 25-30%

FSMART ปักธง
รุกคาเฟอ่ัตโนมัติ "เต่าบิน" เต็มสูบ

สู่ธุรกิจการแพทย์
CMC สยายปีก

อ่านต่อหน้า 2

ชะลอตัวBY
เจ๊เยเลน

อ่านต่อหน้า 7

Wall Street ตลาดหุ้น
เม้าท์มอยภาษาหุ้น by เจ๊เยเลน 

ณ Wall Street World

โต 25-30%

"แพทยวิ์เชยีร  แพทยานันท์ " บิก๊บอส  CMC สยายปีกสูธุ่รกิจการ
แพทย ์ ต้ังเป้าจะเป็นผูป้ระกอบการทีม่กีารเติบโตอยา่งต่อเน่ือง 
และมแีผนทีส่รา้งการเติบโตใหแ้ก่กลุ่มด้วยการหาพันธมิตร รว่ม
ทนุ รวมถึงการท�ำ M&A ในอนาคต

FSMART  เผยมติบอรด์ไฟเขยีวใหบ้รษัิทเพิม่เงินลงทนุในบรษัิท ฟอรท์ 

เวนด้ิง จ�ำกัด (FVD) จากเดิมบรษัิทถือหุน้ในสดัสว่น 10% โดยเพิม่สดัสว่น

การถือหุน้เป็น 19.34% โดยได้ใสเ่งินลงทนุเพิม่อกี 140 ล้านบาท
อ่านต่อหน้า 5

อ่านต่อหน้า 3
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บรษัิท ด ูเดย ์ดรมี จ�ำกัด (มหาชน) หรอื DDD เปิดแผน
ธุรกิจปี 2564 และเปดิตัวนวัตกรรมสนิค้าใหม ่ภาย
ใต้แบรนด์ NAMU LIFE, SNAILWHITE, OXE’CURE, 
SoS, SPARKLE พรอ้มปรบักลยุทธ์ทางการตลาดเพิม่
ฐานลกูค้า ท้ังในและต่างประเทศ ต้ังเป้ารายได้ท้ังปี
เติบโต 25-30%

	 นางสาวนนัทวรรณ สวุรรณเดช ประธาน
เจา้หนา้ทีบ่รหิาร บรษิทั ดู เดย ์ดรมี จ�ำกดั 
(มหาชน) หรือ DDD ผู้ผลิตและจ�ำหน่าย
ผลิตภัณฑ์ผลิตภัณฑ์สเนลไวท์ อุปกรณ์ตกแต่งทรงผม
เลอซาชา่และยาสีฟันสปารค์เคิล  กล่าวว่า บรษัิทฯต้ัง
เปา้รายได้ป ี2564 เติบโต 25-30% จากปีก่อน โดยมี
กลยุทธ์การขยายตลาดท่ีมุง่เน้นการจ�ำหนา่ยสนิค้าท่ี
ครอบคลุมกลุ่มผู้บริโภคโดยเฉพาะตลาดในประเทศ
และประเทศฟิลิปปนิส ์ ผา่นการออกสนิค้าใหมท่ี่เนน้
นวัตกรรมและตอบโจทย์การใช้งานของผู้บริโภคใน
กลุม่ผลิตภัณฑ์บ�ำรุงผวิและดแูลสขุภาพ ด้วยการเสนอ
กลุม่ผลิตภัณฑ์ “NAMU LIFE MIRACLE WHIITE” ที
ชว่ยใหผ้วิสวย กระจ่างใส ลดเลือนฝา้ กระ จุดด่างด�ำ 
ภายใน 7 วันและกลุ่มผลิตภัณฑ์ SNAILWHITE ท่ีเนน้
นวัตกรรมเพ่ือผิวสขุภาพดี  นอกจากนีย้งัมกีารปรบั
กลยุทธ์การสื่อสารโฆษณาท่ีตรงกลุ่มเป้าหมายผ่าน
สื่อต่างๆ โดยเฉพาะชอ่งทางออนไลน ์การแต่งต้ังและ
รว่มมือกับผูน้�ำด้านการกระจายสนิค้า DKSH ท่ีมเีครือ
ขา่ยการกระจายสินค้าครอบคลมุและมปีระสบการณ์

มาอยา่งยาวนาน การเพิม่ชอ่งทางการขายผา่น Social 
Media และ Telesales ประกอบกับกลยุทธก์ารจัดการ
การด�ำเนนิงานภายใน เพื่อลดต้นทนุการด�ำเนนิงาน
และเพิม่ประสิทธภิาพการท�ำงาน  ภายในกลุม่บริษัท 
และเพิ่มขีดความสามารถในการต่อรองของกลุ่ม
บริษัทฯให้มากขึ้น เช่น การใช้ประโยชน์จากความ
สามารถทางการผลิต โดยการน�ำสนิค้าของกลุม่บรษัิท
ในเครอืมาผลิตภายใต้โรงงานของบริษัทฯ การบูรณา
การระบบหลังบ้านให้มีประสิทธิภาพ (Back office 
improvement) และการต้ังศนูยร์วมการจัดการด้าน
คลังสินค้าและการขนสง่ของกลุม่บริษัท เป็นต้น

ท้ังนีใ้นปี 2563 บริษัทฯมกี�ำไรสุทธอิยูท่ี่ 179.54 ล้าน
บาท เติบโตอย่างมีนัยส�ำคัญจากปี 2562 ท่ีบริษัท
ขาดทุน 53.22 ล้านบาท โดยบริษัทมรีายได้จากการ
ขายอยูท่ี่ 1,000.34 ล้านบาท เติบโตร้อยละ 37.17 
จากป ี2562 โดยในระหว่างปี 2563ท่ีผา่นมาบริษัทฯ
ได้เข้าซื้อกิจการ กลุม่บริษัท คิวรอน จ�ำกัด  เจ้าของ
แบรนด์อุปกรณ์ตกแต่งทรงผมเลอซาชา่และยาสฟีนั
สปารค์เคิล   ซึ่งเปน็แบรนด์ผลิตภัณฑ์ท่ีได้รบัความ
นยิม และมฐีานลูกค้าสว่นใหญเ่ป็นกลุม่ลกูค้าภายใน
ประเทศ 

ในปี 2564 บริษัทฯมวีางแผนปรับกลยุทธก์ารด�ำเนนิ
งานและแผนการตลาดให้สอดคล้องกับสภาวะ
เศรษฐกิจ เพื่อชว่ยลดความเส่ียงและผลกระทบจาก

สถานการณ์การแพร่ระบาดของเชื้อไวรัสโควิด-19 
และท�ำให้บริษัทสามารถด�ำเนินธุรกิจได้อยา่งย่ังยืน 
โดยมุง่เนน้การจ�ำหนา่ยสนิค้าท่ีตรงตามความต้องการ
ของผูบ้ริโภค ผา่นการกระจายสนิค้าท่ีครอบคลมุมาก
ขึ้น อีกท้ังมกีารปรบักลยุทธท์างการตลาดท่ีเนน้การ
จ�ำหน่ายและการสื่อสารผ่านช่องทางออนไลน์เพื่อ
เพิม่ฐานลกูค้าใหมใ่หม้ากข้ึน 

นอกจากนีใ้นการประชุมคณะกรรมการบรษัิทเม่ือวัน
ท่ี 25 ก.พ. 2564 ท่ีผา่นมา ได้มมีติจ่ายเงินปนัผล 0.50 
บาทต่อหุน้ โดยบรษัิทจะน�ำเสนอเร่ืองดังกล่าวต่อการ
ประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ�ำปี 2564 ท่ีจะจัดขึ้นใน
วันท่ี 22 เม.ย. 2564 ผา่นส่ืออิเล็กทรอนกิส ์(E-AGM) 
เพื่อขอมติอนมัุติต่อไป ซึง่ได้ก�ำหนดวันท่ีไมไ่ด้รบัสทิธิ
ปนัผล(XD) วันท่ี 12 ม.ีค. 2564 โดยก�ำหนดรายชื่อผู้
ถือหุน้ท่ีมสีทิธิรบัเงินปนัผล (Record date) ในวันท่ี 
15 มี.ค. 2564 และบริษัทมกี�ำหนดจ่ายปันผลในวันท่ี 
10 พ.ค. 2564

DDD ปักธง
รายได้ปี 64 โต 25-30%
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"แพทย์วิเชียร  แพทยานันท์   " บิ๊กบอส  CMC 

สยายปีกสู่ ธุรกิจการแพทย์  ต้ังเป้าจะเป็นผู้

ประกอบการท่ีมีการเติบโตอย่างต่อเนื่อง และ

มีแผนท่ีสร้างการเติบโตให้แก่กลุ่มด้วยการหา

พันธมิตร ร่วมทุน รวมถึงการท�ำ M&A ในอนาคต

	 นายแพทยว์เิชยีร แพทยานันท์ ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหารกลุ่มบริษัท เจ้าพระยา
มหานคร จ�ำกัด (มหาชน) CMC เปิดเผย

ว่า "เมื่อปีพ.ศ. 2563 ท่ีผ่านมาบริษัทได้มีการ

ลงทุนในกิจการโรงพยาบาล ป.แพทย์ จังหวัด

นครราชสีมา โดยโรงพยาบาล ป.แพทย์ ได้เริ่ม

ด�ำเนินการมาต้ังแต่ปพี.ศ. 2534  เปน็ซึ่งเปน็กลุ่ม

โรงพยาบาลท่ีมี 2 แห่ง คือ โรงพยาบาล ป.แพทย์ 

1 และ โรงพยาบาล ป.แพทย์ 2 ท้ังสองแห่งมี

การด�ำเนินการโดยมีจ�ำนวนเตียงรวมท้ังสิ้น 282 

เตียง ถือเป็นโรงพยาบาลท่ีมีขนาดใหญ่ล�ำดับต้น

ในจังหวัดนครราชสีมา   

ปจัจุบนับรษัิทฯ ได้ลงทนุในโรงพยาบาล ป.แพทย์ 

แล้วกว่า 170 ล้านบาทในสัดส่วน 25% โดยในปี 

พ.ศ. 2562 โรงพยาบาล ป.แพทย์ มีรายได้รวม 

กว่า 636 ล้านบาท มีก�ำไรสุทธิกว่า 33 ล้านบาท 

และยังมีแผนท่ีจะจดทะเบียนในตลาดหลักทรพัย์

ในอนาคตอันใกล้  

ส�ำหรับการลงทุนในกลุ่มการแพทย์ในอนาคต 

คณะกรรมการบริษัทฯ ได้มีมติอนุมัติให้จัดต้ัง

บริษัทย่อยเพื่อด�ำเนินการในธุรกิจนี้ บริษัทฯ ต้ัง

เป้าจะเป็นผู้ประกอบการท่ีมีการเติบโตอย่างต่อ

เนื่อง และมีแผนท่ีสร้างการเติบโตให้แก่กลุ่มด้วย

การหาพันธมิตร ร่วมทุน รวมถึงการท�ำ M&A ใน

อนาคตอันใกล้นี้อีกด้วย"

อนึ่ง ผลประกอบการปี 2563 CMC  มีก�ำไรสุทธิ 

รวม 59.57 ล้านบาท เติบโตจากปี 2562 ท่ีมี

ก�ำไร 35.44 ล้านบาท คิดเป็นร้อยละ 146.72 

หรือ 1.46 เท่า มาจากรายได้จากการขาย

อสังหาริมทรัพย์และรายได้จากก่อสร้าง รวม 

1,164.74 ล้านบาท ถึงแม้ว่าจะลดลงจากปี 

2562 ท่ีมีรายได้ 1,383.18 ล้านบาท ลดลงคิด

เป็น ร้อยละ 15.79 โดยมีสาเหตุหลักมาจากการ

ท่ีตลาดอสังหาริมทรัพย์อยู่ในภาวะชะลอตัวต่อ

เน่ืองมาต้ังแต่ปี 2563 ตลอดจนปัญหาจากการ

แพร่ระบาดของเชื้อไวรัส COVID-19 ต้ังแต่ต้น

ปี 2563 ท่ีผ่านมา ส่งผลกระทบต่อการตัดสินใจ

ซื้ออสงัหารมิทรพัย ์จึงได้รับผลกระทบอยา่งเล่ียง

ไม่ได้ ถึงแม้การรับรู้รายได้จะไม่เป็นไปตามท่ีต้ัง

เป้าไว้ แต่ CMC สามารถท�ำก�ำไรสุทธิเติบโตได้

ถึง 1.46 เท่า มาจากความสามารถในบริหารงาน 

ซึ่งสามารถลดค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร

ได้ถึงร้อยละ 24 สาเหตุหลักมาจากการขาย

อสังหาริมทรัพย์ท่ีเพิ่มขึ้น เนื่องจากมีโครงการ

คอนโดมิเนียมก่อสร้างเสร็จ พร้อมโอนกรรมสิทธิ์

ในไตรมาสสุดท้าย คือ โครงการ แบงค์คอก ฮอ

ไรซอน ไลท์ @ สถานีเพชรเกษม 48 (Bangkok 

Horizon LITE @ Phetkasem 48 Station)

สู่ธุรกิจการแพทย์
CMC สยายปีก
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CMC ปรับกลยุทธ์พลิกวิกฤติให้เป็นโอกาสของผู้ท่ี
ต้องการบ้านในราคาท่ีคุ้มค่า โดยการจัดแคมเปญ
ส่งเสริมการขายให้เหมาะสมกับความต้องการของ
ลูกค้าเน้นระบาย Inventory ยูนิตพร้อมอยู่ และใน
ส่วนโครงการพรีเซลล์ได้จัดแคมเปญช่วยผ่อนเพ่ือ
ลดภาระให้กับผู้บริโภคในช่วง COVID-19 มีการ
ปรับลดค่าใช้จ่ายในการใช้สื่อออฟไลน์ และเน้นการ
ท�ำการตลาดผ่านสื่อออนไลน์มากขึ้น มีการพัฒนา
เว็บไซต์และแอปพลิเคชันให้ลูกค้าสามารถเข้าถึง
ข่าวสาร/ โปรโมชัน CMC ได้ทุกช่วงเวลา ตอบสนอง
การใช้ชีวิตแบบ New Normal รวมถึงการเพิ่มช่อง
ทางการขายออนไลน์ให้มีความหลายหลาย เพื่อ
อ�ำนวยความสะดวกให้แก่ลูกค้าได้ตัดสินใจก่อน
เข้ามาเย่ียมชมโครงการจริง นอกจากการพัฒนา
ธุรกิจอสังหาริมทรัพย์ CMC เรายังมองหาโอกาส
และแผนในการพัฒนาธุรกิจในรูปแบบใหม่ ๆ รับรู้
รายได้ให้เติบโตอย่างต่อเนื่อง อย่างไรก็ตามในช่วง
ปี 2563 ท่ีผ่านมา ถือว่าเป็นปีแห่งความท้าทายใน
การเผชิญกับการเปล่ียนแปลงคร้ังส�ำคัญในการ
ด�ำเนินธุรกิจ ท้ังนี้ CMC เรายังสามารถก้าวข้ามผ่าน
อุปสรรคในครั้งน้ีได้อย่างงดงาม สะท้อนให้เห็นถึง
ความแข็งแกร่ง เพื่อรองรับการเติบโตอย่างยั่งยืน

โดยการด�ำเนินงานภายในปี 2564 นี้ CMC มีแผน
จะน�ำโครงการท่ีชะลอไว้ในช่วงปีท่ีผ่านมา กลับ
มาทบทวนการเปิดโครงการใหม่อีกคร้ัง จ�ำนวน 3 
โครงการ มูลค่าประมาณ 2,800 ล้านบาท ซึ่งก�ำลัง
รอสถานการณ์ ไวรัส COVID-19 คล่ีคลาย ซึ่งขณะ
น้ีมีโครงการ เดอะคิวเว่ ติวานนท์ (The Cuvee 
Tiwanon) ท่ีพร้อมโอนกรรมสิทธิ์ และจะเริ่มทยอย
รับรู้รายได้ในช่วงไตรมาส 2 ซึ่งเป็นคอนโดมิเนียม 
"Affordable Luxury" เจาะกลุ่มลูกค้าระดับไฮเอน
ด์ท่ีต้องการคอนโดมิเนียมลักซูรี่ติดรถไฟฟ้าในราคา
ท่ีจับต้องได้ และมีแผนเปิดตัวโครงการใหมบ่นท�ำเล
ท่ี CMC มีความช�ำนาญและครองสว่นแบง่การตลาด
มาก่อน ได้แก่ ชาโตว์ อินทาวน์ รัชโยธิน (Chateau 
In Town Ratchayothin) คอนโดมิเนียม Low Rise 
ตอบสนอง "Urban Lifestyle" การใช้ชีวิตของคน
รุ่นใหม่บนท�ำเลใจกลางเมือง ใกล้สถานีรถไฟฟ้า 
BTS รัชโยธิน ในราคาคุ้มค่าเฉล่ียตารางเมตรละ 
85,000 บาท ท้ังนี้มีโครงการท่ีก�ำลังก่อสร้าง ได้แก่ 
เดอะเคลฟ ริเวอร์ไลน์ เจ้าพระยา-วงศ์สว่าง (The 
Clev Riverline Chaophraya - Wongsawang) ได้
ฤกษ์ลงเสาเอกเมื่อเดือนกุมภาพันธ์ท่ีผ่านมา ซึ่ง
เป็นคอนโดมิเนียม High Rise ตอบโจทย์ลูกค้าท่ีมี
ไลฟ์สไตล์สมัยใหม่ท่ีมีแนวคิดการลงทุนแบบคุ้มค่า 

ความสะดวกสบายในการเชื่อมต่อทุกการเดินทาง 
และ Facility ครบครัน นอกจากน้ี CMC มีโครงการ
ทาวน์โฮมย่านสาทร - กัลปพฤกษ์ท่ีเป็นส่วนขยาย
จากโครงการเดิม ซึ่งมีลูกค้าให้ความสนใจเข้าเยี่ยม
ชมโครงการอย่างต่อเนื่อง พร้อมกันนี้ได้มีการเพิ่ม
ความแข็งแกร่งในด้านบริหาร โดยมีแผนการปรับ
โครงสร้างของการบริหารใหม่ สรรหาบุคลากรท่ีมี
ความช�ำนาญในสายอสังหาริมทรัพย์เข้ามาบริหาร
ในองค์กร และยกระดับการบริการหลังการขายให้
เข้าถึงง่าย อย่างรวดเร็ว และทันสมัยยิ่งข้ึน

"ปัจจุบัน CMC มีโครงการท่ีเปิดการขายท้ังหมด 29 
โครงการ มูลค่ารวมประมาณ 6,000 ล้านบาท และ
เตรียมพบกับการเปล่ียนแปลงครั้งส�ำคัญของ CMC 
เพื่อก้าวเข้าสู่ปีท่ี 27 อย่างยั่งยืนในเร็ว ๆ  นี้ ท่ีส�ำคัญ
ต้องขอขอบคุณลูกค้าทุกท่านส�ำหรับความเชื่อม่ัน
และไว้วางใจในคุณภาพสินค้าและการบริการของ
บริษัท เจ้าพระยามหานคร จ�ำกัด (มหาชน) ตลอด 
26 ปีท่ีผ่านมา CMC เรามุ่งมั่นสู่ความเป็นเลิศแห่ง
การเป็นผู้พัฒนาการอยู่อาศัย ตามวิสัยทัศน์ท่ีต้ังไว้" 
นายแพทย์วิเชียร กล่าว

สู่ธุรกิจการแพทย์
CMC สยายปีก
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FSMART  เผยมติบอร์ดไฟเขียวให้บริษัทเพิ่มเงิน

ลงทุนในบริษัท ฟอร์ท เวนด้ิง จ�ำกัด (FVD) จาก

เดิมบริษัทถือหุ้นในสัดส่วน 10% โดยเพ่ิมสัดส่วน

การถือหุ้นเป็น 19.34% โดยได้ใส่เงินลงทุนเพิ่มอีก 

140 ล้านบาท  ระบุ  FVD เป็นบริษัทท่ีจะท�ำธุรกิจ

คาเฟ่อัตโนมัติภายใต้แบรนด์ "เต่าบิน" ได้เริ่มเปิด

ตัวและวางจ�ำหน่ายแล้ว ซึ่งได้รับการตอบรับอย่าง

ดีจากผู้บริโภค ท�ำให้บริษัทต้องใส่เงินเพ่ิมทุนเพื่อ

เร่งขยายธุรกิจ 

	 นายณรงคศ์กัดิ ์เลศิทรพัยท์ว ีกรรมการ
ผู้จัดการ บริษัท ฟอร์ท สมาร์ท เซอร์วิส 
จ�ำกดั (มหาชน) (FSMART) ผู้น�ำเครือข่ายช่อง

ทางบริการอัตโนมัติ และบริการทางการเงินครบ

วงจร ภายใต้ชื่อ "ตู้บุญเติม" เปิดเผยว่า ท่ีประชุม

คณะกรรมการบริษัท เมื่อวันท่ี 11 มีนาคม 2564 

มีมติอนุมัติให้บริษัทเพ่ิมเงินลงทุนในบริษัท ฟอร์ท 

เวนด้ิง จ�ำกัด (FVD) จากเดิมบริษัทถือหุ้นในสัดส่วน 

10% โดยเพ่ิมสัดสว่นการถือหุ้นเป็น 19.34% โดยได้

ใส่เงินลงทุนเพิ่มอีก 140 ล้านบาท  ท้ังน้ี FVD เป็น

บริษัทท่ีจะท�ำธุรกิจคาเฟ่อัตโนมัติภายใต้แบรนด์ 

"เต่าบิน" ได้เริ่มเปิดตัวและวางจ�ำหน่ายแล้ว ซึ่งได้

รับการตอบรับอย่างดีจากผู้บริโภค ท�ำให้บริษัทต้อง

ใส่เงินเพิ่มทุนเพื่อเร่งขยายธุรกิจ โดยจะขออนุมัติ

จากผู้ถือหุ้นในการประชุมวิสามัญผู้ถือหุ้นในวันท่ี 

2 มิถุนายน 2564

นายณรงค์ศักด์ิ กล่าวว่า คาเฟ่อัตโนมัติภายใต้

แบรนด์ "เต่าบิน" จะเป็น New S-curve หรือธุรกิจ

ท่ีจะเป็นแหล่งรายได้ใหม่ท่ีส�ำคัญ ท่ีจะสนับสนุนให้

บริษัทมีการเติบโตอย่างก้าวกระโดดในอนาคต รวม

ท้ังได้ขยายไปยังฐานลูกค้ากลุ่มใหม่ๆ โดยภายใน 

3 ปีน้ี ต้ังเป้าขยายจุดติดต้ังไปตามท�ำเลคุณภาพ

ท่ีมีลูกค้ากลุ่มเป้าหมาย เช่น ออฟฟิศ ส�ำนักงาน 

คอนโดมเินียม ชุมชนท่ีอยูอ่าศยั โรงพยาบาล รวมท้ัง

มหาวิทยาลัย ให้ได้ 20,000 จุด และคาเฟ่อัตโนมัติ

ของบริษัทอาจจะเข้ามา Disrupt หรือแทนท่ีร้าน

กาแฟและร้านขายเคร่ืองด่ืมประเภทต่าง ๆ ท่ีต้อง

จ้างพนักงานชง เพราะเราใช้ AI หรือหุ่นยนต์        ใน

การชงท�ำให้ได้รสชาติคงท่ีและได้มาตรฐาน โดยใช้

เมล็ดกาแฟสดคัดพิเศษและส่วนผสมคุณภาพสูง 

นอกจากเมนูกาแฟต่าง ๆ ท้ังแก้วร้อนและเย็นแล้ว 

ยงัมเีมนูเคร่ืองด่ืมรวมกันมากกว่า 80 เมน ูท่ีสามารถ

ขายได้ตลอด 24 ชั่วโมง โดยไม่มีวันหยุด
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ปัจจุบัน บริษัทมี 3 ธุรกิจหลัก คือ ธุรกิจเติมเงิน-

รับช�ำระเงินอัตโนมัติ ธุรกิจทางการเงินและสิน

เชื่อครบวงจร และธุรกิจเครื่องจ�ำหน่ายสินค้า

อัตโนมัติและการกระจายสินค้า ซ่ึงธุรกิจเครื่อง

จ�ำหน่ายสินค้าอัตโนมัติและการกระจายสินค้าน้ี

มีโอกาสสร้างรายได้ขึ้นเป็น 10% จากการขยาย

ตู้ครบ 20,000 ตู้ภายใน 3 ปี และต้ังเป้ายอดขาย

ต่อวัน 600,000 แก้ว หรือเฉล่ียเพียง 30 แก้วต่อ

วันต่อตู้เท่านั้น ท�ำให ้FVD จะสร้างรายได้ปีละกว่า 

5,000 ล้านบาท ถือเปน็เปา้หมายท่ีมคีวามเป็นไป

ได้เพราะต้ังแต่ต้นปีจากการน�ำร่องทดลองวางตู้

คาเฟ่อัตโนมัติ "เต่าบิน" ในท�ำเลเป้าหมาย พบว่า

ทุกจุดติดต้ังสามารถขายได้มากกว่า 30 แก้วต่อ

วันและบางท�ำเลมียอดขายขึ้นไปถึง 50-60 แก้ว 

ขณะท่ีคาเฟ่อัตโนมัติ ถือเป็นธุรกิจท่ีให้มาร์จ้ิน

หรืออัตราก�ำไรสูงถึง 60-70%

"การรุกเข้าสูค่าเฟ่อัตโนมัติ "เต่าบนิ" น้ัน เนื่องจาก

เล็งเห็นว่า ผู้บริโภคในประเทศไทยท่ีชื่นชอบใน

การด่ืมกาแฟและเคร่ืองด่ืมต่าง ๆ มีจ�ำนวนมาก

และเพิ่มข้ึนอย่างต่อเนื่อง เห็นได้จากตลาดท่ีมี

มูลค่าอยูร่าว 200,000 ล้านบาท จึงถือเปน็โอกาส

ทางธุรกิจท่ีดี  โดยการลงทนุในคาเฟอั่ตโนมติั "เต่า

บิน"ครั้งนี้ จะท�ำให้ FSMART ได้รับประโยชน์ 3 

เด้ง คือรายได้ค่าบริหารจัดการคาเฟ่อัตโนมัติ

ท้ังหมด, รับรูก้�ำไรประจ�ำปตีามสดัสว่นการถือหุน้

ท่ีเพิ่มขึ้น จากธุรกิจใหม่ท่ีมีมาร์จ้ินสูง และยังได้

ขยายจุดติดต้ังบริการ "ตู้บุญเติม" ท่ีจะไปควบคู่

กับคาเฟ่อัตโนมัติ "เต่าบิน"เพราะจะอยู่ในตู้หรือ

แพลตฟอร์มเดียวกัน" นายณรงค์ศักด์ิกล่าว

ส�ำหรับเงินท่ีใช้ซื้อหุ้นเพิ่มทุนคร้ังนี้เป็นไปตาม

แผนลงทุนท่ีบริษัทได้วางไว้ว่าปีน้ีจะลงทุน 500 

ล้านบาท ซึ่งส่วนหนึ่งจะมาเพิ่มทุนในคาเฟ่

อัตโนมติั  "เต่าบนิ" โดยไมก่ระทบกับฐานะทางการ

เงินของบริษัทท่ีมีความแข็งแกร่งอยู่แล้ว ท้ังใน

ด้านความสามารถในการท�ำก�ำไรและสภาพคล่อง 

นอกจากน้ี บรษัิทยังคงมกีารบรหิารจัดการเพื่อให้

ผู้ถือหุ้นได้รับเงินปันผลอยา่งต่อเนื่องปีละ 2 ครั้ง
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ชะลอตัว!!ตลาดหุ้นไทยวันนี้ยังคงเดินหน้าบวกอย่างต่อเนื่อง แต่เริ่มมีแรง
ขายในหุ้นกลุ่มใหญ่ออกมาบ้าง จึงท�ำให้ภาพรวมของวันนี้เริ่มชะลอตัวเจ้าค่ะ 
ขณะท่ียังไม่มีปัจจัยโดดเด่นเข้ามาใหม่ และยังต้องรอติดตามทิศทางอัตราผล
ตอบแทนพันธบัตร (Bond yield) สหรัฐฯ และรอดูการประชุมธนาคารกลาง
สหรัฐฯ (เฟด)ในสัปดาห์หน้าว่าจะมีการส่งสัญญาณต่อการด�ำเนินนโยบาย
การเงินอย่างไร ท�ำให้วันน้ีตลาดหุ้นไทยปิดไปท่ี 1,575.13 จุด +2.08 จุด หรือ 
+0.13% เราจะเร่ิมเห็นการพักฐานของหุ้นกลุ่มใหญ่ และน่าจะสลับกลับมา
เล่นหุ้นขนาดกลางและเล็กกันอีกคร้ัง ยังคงเน้นกลยุทธ์ขึ้นขาย ย่อรับไปก่อน
นะเจ้าคะ

ยิม้ซเิจ้าค่ะแฟนคลับคอลัมนเ์จ๊ ใครท่ีตามอ่านมาเมื่อวาน วันนีค้งก�ำไร TKS กัน
ไปถ้วนหน้า เพราะเมื่อวานราคาหุ้นยังยืนพักตัว มาวันนี้มีแรงกระตุกพาทะลุ
ไปถึง 10.10 บาทเรียบร้อยแล้วเจ้าค่ะ จากปัจจัยบวกเรื่องการปันผล เอาเป็น
ว่าใครไม่ทันก็ไม่ต้องรีบหวดเจ้าค่ะ เจ๊จะให้หันไปโฟกัสท่ี SYNEX แทนเจ้าค่ะ 
เพราะวันน้ีตบจูบๆๆมาตลอดวันเล่นสวนทาง TKS ลงมา เจ๊จึงมองเป็นจังหวะ
รับ SYNEX กลับไป เพื่อเล่นลุ้นเด้ง แนวรับท่ี 24.00-24.20 ต้าน 25.00 บาท 
ตัดขาดทุน 23.50 บาทเจ้าค่ะ ตัวนี้เวลากระชากก็ปรู๊ดปร๊าดนะจะบอกให้

ยังคงเป็นกระแสต้ังแต่ต้นปีเลยทีเดียว นี่ก็ผ่านมาสองเดือนนิดๆกับ กัญชง 
กัญชา สายเขียว สาวควัน ว่ิงกันให้ว่อน ท�ำไงได้ก็มันเป็นนโยบายของรัฐบาล
เค้าอ่ะเนอะ อยากให้มาอยู่บนดิน จะได้ใช้ประโยชน์กันเยอะๆ วันนี้ DOD ก็ได้
เปิดเผยว่า บริษัท และบริษัท 555 ช้อปปิ้ ง จ�ำกัด ซึ่งเป็นบริษัทย่อยของ บมจ.
ชโย กรุ๊ป (CHAYO) ร่วมกันลงนามในบันทึกความเข้าใจ (MOU) ร่วมมือจัดหา
เมล็ดพันธุ์กัญชง การเพาะปลูก และรับซ้ือกัญชง รวมถึงการพัฒนาผลิตภัณฑ์
ส�ำเร็จ (Finished Product) ร่วมกัน เพื่อน�ำไปสู่การขึ้นทะเบียนผลิตภัณฑ์
ส�ำเร็จออกสู่ตลาดท้ังในและต่างประเทศท้ังน้ี จากความร่วมมือดังกล่าวถือ
เป็นการท่ีสร้างประวัติศาสตร์ของ 2 บริษัทจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ ท่ี
จะร่วมมือกันต้ังแต่ต้นน้�ำจนถึงปลายน้�ำ ทุกคนยิ้มแย้มแจ่มใส ท้ังเจ้าของหุ้น
และผู้ถือหุ้นท่ีเก่ียวข้องกับธีมนี้ วันนี้เลยพาราคาหุ้นท้ัง DOD และ CHAYO 

ขยับปรับตัวขึ้นรับขา่ว เป็นการเก็งก�ำไรตามขา่วไปนะเจ้าคะ 
เช่ือว่ายังมีปลุกกระตุกอีกหลายดอกหลายตอน ยังไงตัวไหน
ท่ียังไม่ได้ขยับ ซ่ึงเชื่อว่าจะมีอีกหลายๆตัวท่ียังอยากมีเอ่ียว
กับกระแสไปไหนไปด้วยขอช่วยสองข่าว เอาเป็นว่าลากไป
ต้ังแต่ต้นน้�ำยันปลายน้�ำ ยังไม่รวมผู้สูบเอ้ย ผู้รักษาอีกเจ้าค่ะ

หลังจากราคาหุ้นยืนพักฐานมานาน วันน้ีเป็นวันแรกท่ีเริ่ม
กลับมามีแรงซื้ออีกครั้ง AUCT แนวโน้มยังคงสวยงาม มีลุ้น
กลับขึ้นไปเทสท่ี 11.00 บาทกันอีกครั้ง แนวรับ 10.00-10.20 
บาท ตัดขาดทุนเม่ือหลุด 9.80 บาทเจ้าค่ะ  โดยในส่วนของ 

ก�ำไรสุทธิ 4Q63 คาดฟ้ืนตัว q-q : เนื่องด้วยปัจจุบันมาตรการความช่วยเหลือผู้
ท่ีได้รับผลกระทบจาก COVID-19 รอบแรกเริ่มค่อยๆ หมดลง ดังนั้นผลด�ำเนิน
งานของ AUCT ท่ีก่อนหน้านี้ได้รับผลกระทบจากปริมาณรถเข้าประมูลน้อยจะ
ค่อยๆ คล่ีคลายลง ซ่ึงปัจจุบันส่วนใหญ่เริ่มกลับมาปรกติแล้ว และช่วยหนุน
ก�ำไร 4Q63 คาดกลับมาฟื้ นตัว q-q ด้าน บล. บล.ฟิลลิป : AUCT แนะน�ำ“ซ้ือ” 
ราคาพื้นฐานท่ี 13.60 บาท จับตาลุ้นกันเจ้าค่ะ

ปิดท้ายกันส�ำหรับหุ้น MBK ม้านอกสายตาของใครหลายๆคนเจ้าค่ะราคาหุ้น
เริ่มยืนพักฐาน และมีประเด็นบวกรออยู่ หลังเพื่อนร่วมธุรกิจในกลุ่มห้างสรรพ
สินค้าฟื้ นตัวกันหมด เหลือ MBK นี่แหละเจ้าค่ะท่ียังคงน่าจะเกาะกระแสและ
มี upside เหนือตัวอ่ืนๆ อีกท้ังยังมีประเด็นแจกวอแรนท์ MBK-W2 ขึ้น XW 
24 มี.ค.นี้อีกเจ้าค่ะ ใครจะเก็งก�ำไรจากประเด็นนี้ก็ลองเกาะล้อตามไปดูเจ้าค่ะ 
แนวรับท่ี 15.20-15.40 ต้าน 16.00-16.30 บาท ตัดขาดทุน 14.70 นะเจ้าคะ 
ส�ำหรับใครชอบมาลุ้นกันต่อเนื่องในสัปดาห์นี้กันเจ้าค่ะ แล้วพบกันใหม่ใน
คอลัมน์หน้าเจ้าค่ะ

By เจ๊เยเลน ณ Wall Street

การลงทุนมีความเสี่ยง ผู้ลงทุนโปรดศึกษาข้อมูลก่อนตัดสินใจลงทุน
โปรดใช้วิจารณญาณในการตัดสินใจด้วยตัวท่านเอง

ดูกราฟดูเทคนิคประกอบการตัดสินใจนะคะ บางตัวอาจซิ่งบางตัวไมซ่ิ่งไมห่ลุด
แนวรับก็ถือได้น่า จะให้ซิ่งปรู๊ดปร๊าดทุกตัวคงไม่ได้***ขอให้นักลงทุนทุกท่าน
ประสบความส�ำเร็จค่า
ปล.ส�ำคัญสุดอย่าลืมวางแผนจุด cut loss นะคะ
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