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บริษัท บ้านปู จ�ำกัด (มหาชน) ประสบความส�ำเร็จ
ปิดดีลสัญญาซื้อขายแหล่งก๊าซธรรมชาติบาร์เนต
ต์ (Barnett) ในรัฐเท็กซัส ประเทศสหรัฐอเมริกา
ก่อนก�ำหนดเดิม 3 เดือน ด้วยมูลค่าการลงทุนสุทธิ 
489.80 ล้านเหรยีญสหรฐั (ประมาณ 15,407.89ล้าน
บาท)* รับกระแสเงินสดช่วงขาขึ้นของราคาก๊าซใน
ช่วงเข้าสู่ฤดูหนาวได้ทันที ส่งผลให้ EBITDA จาก
แหล่งก๊าซธรรมชาตริวม 2 แหล่งของบ้านปูฯ เพ่ิมเป็น
ร้อยละ 10 จากยอดรวม EBITDA ของบริษัทฯ ในปี
นี ้และมแีนวโน้มสงูขึน้อีกในปีหน้าจากการคาดการณ์
ราคาก๊าซทีส่งูขึน้ สะท้อนผลลพัธ์การเลอืกลงทนุและ
ปิดดีลในจังหวะที่เหมาะสม ตามกลยุทธ์ Greener 
& Smarter ทั้งนี้ การลงทุนในแหล่งก๊าซธรรมชาติ
มีความเสี่ยงต�่ำ มีโครงสร้างพื้นฐานและระบบการ
ขนส่งที่ดีรองรับ ทีมงานทั้งไทยและสหรัฐฯ มีความ
เชี่ยวชาญด้านการบริหารธุรกิจก๊าซธรรมชาติ และมี
ความเป็นเลิศด้านความปลอดภัย พร้อมเทคโนโลยี
ที่สนับสนุนการสร้างมูลค่าให้มากที่สุด ในขณะที่เน้น
การบริหารต้นทุนและปรับปรุงประสิทธิภาพ (Lean 
Operation) เพ่ิมความเชื่อมั่นว่าธุรกิจก๊าซจะเติบโต
และเป็นอีกหนึ่งในธุรกิจที่แข็งแกร่งของบ้านปูฯ ใน
อนาคตอันใกล้ 

นางสมฤดี ชัยมงคล ประธานเจา้หนา้ที่
บริหาร บริษัท บ้านป ูจ�ำกัด (มหาชน) 
กล่าวว่า “ก๊าซธรรมชาติเป็นเชื้อเพลิงที่มีความ
ยืดหยุ่นในการใช้งาน เพราะเป็น bridging fuel 
หรือเชื้อเพลิงที่เป็นตัวเชื่อมส�ำคัญในช่วงที่มีการ
เปลี่ยนผ่านจากพลังงานเชื้อเพลิงที่ต้นทุนต�่ำไปสู่
การใช้พลังงานหมุนเวียนในอนาคต นอกจากธุรกิจ

ก๊าซธรรมชาติจะสอดคล้องกับกลยุทธ์ Greener & 
Smarter ของบริษัทฯ แล้ว ยังเป็นธุรกิจที่เติบโตได้ดี
จากความต้องการใช้ก๊าซธรรมชาติทีม่แีนวโน้มสงูขึน้
ในระยะยาวไปจนถึงปี 25931 บ้านปูฯ จึงไม่หยุดนิ่ง
ในการแสวงหาโอกาสในการลงทนุในธรุกจินีอ้ย่างต่อ
เนื่องและเลือกลงทุนในจังหวะที่เหมาะสม เพื่อสร้าง
รายได้จากธุรกิจก๊าซธรรมชาติอย่างสม�่ำเสมอ และ
เพิม่ EBITDA จากธรุกจิก๊าซธรรมชาตใินพอร์ตของบ
ริษัทฯ ให้เติบโตขึ้นอย่างมีนัยส�ำคัญ 

โดยในช่วงปลายปีที่ผ่านมา เราได้ท�ำสัญญาซื้อขาย 
(Purchase and Sale Agreement: PSA) ผ่านบรษิทั   
บ้านปู นอร์ท อเมริกา คอเปอเรชั่น จ�ำกัด (Banpu 
North America Corporation) หรือ BNAC ซึ่งเป็น
บริษัทย่อยของบ้านปูฯ ที่ดูแลบริหารจัดการธุรกิจ
ก๊าซธรรมชาติ (Shale Gas) ในสหรัฐฯ เพื่อลงทุน
และด�ำเนินการผลิตในแหล่งก๊าซธรรมชาติบาร์เนต
ต์ (Barnett) ในรัฐเท็กซัส ด้วยกลยุทธ์การลงทุนใน
แหล่งก๊าซธรรมชาติที่มีความเสี่ยงต�่ำและด�ำเนินการ
ผลิตอยูแ่ล้ว การทีเ่ราตัดสินใจปิดดลีเรว็ข้ึนจากเดมิที่
ก�ำหนดไว้ในเดือนธนัวาคมปี 2563 เนือ่งจากสามารถ
รับรู้รายได้และสร้างกระแสเงินสดให้กับบริษัทฯ ได้
ทันที เป็นช่วงที่ราคาก๊าซจะปรับตัวเพิ่มสูงขึ้น” 

โดยบ้านปูฯ นับเป็นบริษัทไทยรายแรกที่เข้าไปลงทุน
ในธรุกจิก๊าซธรรมชาติในสหรัฐฯ โดยเริม่ลงทุนท่ีแหล่ง
ก๊าซธรรมชาติมาร์เซลลัส (Marcellus) ซึ่งมีขนาด
ใหญ่กว่า 104,000 ตารางไมล์ กินพื้นที่ทั้งในรัฐเพน
ซิลเวเนีย เวสต์เวอร์จิเนีย โอไฮโอฝั่งตะวันออก และ
ฝั่งตะวันตกของรัฐนิวยอร์ก คิดเป็นมูลค่าการลงทุน

ทั้งสิ้น 522 ล้านเหรียญสหรัฐ หรือกว่า 15,000 ล้าน
บาท และมีก�ำลังการผลิตเฉลี่ยประมาณ 170 - 200 
ล้านลูกบาศก์ฟุตต่อวัน ในปีนี้นับเป็นปีที่ 5 ที่บ้าน
ปฯู ได้เข้าไปลงทนุในธรุกจิก๊าซธรรมชาตใินสหรฐัฯ ซึง่
เป็นตลาดใหญ่ที่ยังคงขยายตัว นอกจากนี้ ยังมีการ
จัดตั้งส�ำนักงาน ณ แหล่งผลิตก๊าซธรรมชาติ เมือง
ทนัแคนนอ็ค รฐัเพนซลิเวเนยี และยงัเสรมิทมีท�ำงาน
ทั้งไทยและสหรัฐฯ ที่มีความช�ำนาญในอุตสาหกรรม
น�้ำมันและก๊าซธรรมชาติจากหินดินดาน เพื่อรองรับ
การเติบโตของธุรกิจก๊าซธรรมชาติ  

ส�ำหรับการลงทุนในแหล่งก๊าซธรรมชาติบาร์เนตต์ 
(Barnett) ณ บรเิวณฟอร์ต เวร์ิธ เบซนิ (Fort Worth 
Basin) ซึ่งเป็นแหล่งผลิตปิโตรเลียมที่ส�ำคัญทางทิศ
เหนอืของเทก็ซสัตอนกลางกินพืน้ทีไ่ปจนถงึทศิตะวนั
ตกเฉียงใต้ของรัฐโอคลาโฮมา ด้วยมูลค่าการลงทุน 
489.80  ล้านเหรียญสหรัฐ หรือราว 15,407.89 ล้าน
บาท ท�ำให้บ้านปูฯ เป็นผูด้�ำเนนิการผลิตก๊าซธรรมชา
ติรายใหญที่สุดในแหล่งก๊าซธรรมชาติบาร์เนตต์จาก
หลุมผลิตกว่า 4,200 หลุม บนพื้นที่กว่า 350,000 
เอเคอร์ ซึ่งมีปริมาณก๊าซธรรมชาติส�ำรองที่พิสูจน์
แล้ว (1P) ประมาณ 3.5 ล้านล้านลูกบาศก์ฟุตเทียบ
เท่า (Trillion Cubic Feet Equivalent: Tcfe) และมี
ก�ำลังการผลิตเฉลี่ยประมาณ 600 ล้านลูกบาศก์ฟุต
ต่อวันเทียบเท่าก๊าซธรรมชาติ (Million Cubic Feet 
Equivalent Per Day: MMcfed) ทัง้นี ้ก�ำลงัการผลติ
ของแหล่งก๊าซธรรมชาติบาร์เนตต์ 1 วนั สามารถผลิต
ไฟฟ้าให้กับพื้นที่เทียบเท่ากับกรุงเทพฯ นนทบุรี และ
สมุทรปราการได้ถึง 1.2 วัน

BANPU ปิดดีลแหล่งก๊าซ “บาร์เนตต์” 

รับอานิสงค์ราคาก๊าซพุ่งช่วงหน้าหนาว 
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นายฐิติ เมฆวิชัย ผู้ช่วยประธานเจ้าหน้าที่บริหาร - ธุรกิจน�้ำมันและก๊าซธรรมชาติบริษัท บ้านป ูจ�ำกัด (มหาชน) กล่าวว่า 
“เมื่อรวมแหล่งก๊าซธรรมชาติทั้ง 2 แหล่งเข้าด้วยกัน บ้านปูฯ จะมีปริมาณก๊าซธรรมชาติส�ำรองที่พิสูจน์แล้ว (1P) ทั้งหมดประมาณ 4 ล้านล้านลูกบาศก์ฟุตเทียบเท่า
ก๊าซธรรมชาติ พร้อมก�ำลังการผลิตเฉลี่ยรวมเกือบ 800 ล้านลูกบาศก์ฟุตต่อวันเทียบเท่าก๊าซธรรมชาติ ส่งผลให้บ้านปูฯ เป็นหนึ่งในบริษัทผลิตก๊าซที่ใหญ่ที่สุด 20  
อันดับแรกในสหรัฐฯ มีปริมาณก๊าซธรรมชาติส�ำรองอย่างน้อย 12 ปี และสามารถขยายได้อีกหากปัจจัยราคาเกื้อหนุน ซึ่งถือเป็นการเพิ่มความได้เปรียบในการแข่งขัน 
อีกทั้งประโยชน์ที่ได้จากแหล่งก๊าซสองแหล่งคือการสร้างพลังร่วม (Synergy) ระหว่างแหล่งก๊าซ เพิ่มมูลค่าจากการแลกเปลี่ยนองค์ความรู้ในกระบวนการผลิต และ
เทคโนโลยี Automation และ Data Analytics เข้ามาใช้ในการบริหารหลุมก๊าซจ�ำนวนมากด้วยระบบบริหารแบบลีน (Lean Operation) จึงช่วยเพิ่มประสิทธิภาพใน
การผลิต ลดต้นทุน และเสริมความปลอดภัยได้อย่างดีเยี่ยม ดังนั้นบ้านปูฯ เชื่อมั่นว่าธุรกิจก๊าซธรรมชาติในสหรัฐฯ จะสร้างมูลค่าเพิ่มได้อย่างต่อเนื่อง” 

“บ้านปูฯ ยังคงมองหาโอกาสในการลงทุนเพิ่มเติมในธุรกิจนี้เพื่อต่อยอดห่วงโซ่คุณค่า (Value Chain) ทั้งในส่วนการจ�ำหน่ายก๊าซธรรมชาติผ่านท่อส่ง พร้อมมองหา
โอกาสในการลงทนุเพิม่เตมิเพือ่เพิม่ก�ำลังการผลิตอย่างต่อเนือ่ง เพราะอตุสาหกรรมก๊าซธรรมชาติในสหรฐัฯ ยังคงมแีนวโน้มทีเ่ติบโตแข็งแกร่ง มตีลาดในประเทศขนาด
ใหญ่ที่ไม่มีความผันผวน รวมถึงความต้องการน�ำก๊าซธรรมชาติไปใช้ประโยชน์ในรูปแบบที่หลากหลาย อาทิ การใช้เป็นเชื้อเพลิงในโรงไฟฟ้าและโรงงานอุตสาหกรรม 
รวมถึงการผลิตเป็นก๊าซธรรมชาติเหลว (LNG) ฯลฯ ทั้งนี้ บ้านปูฯ พร้อมเดินหน้าเร่งขยายการเติบโตและเพิ่มความมั่นคงในธุรกิจก๊าซธรรมชาติในสหรัฐฯ เพื่อสร้าง
กระแสเงินสดที่ต่อเนื่องและผลตอบแทนที่ยั่งยืนแก่ผู้มีส่วนได้เสีย เพื่อตอกย�้ำความเป็นผู้น�ำด้านพลังงานที่หลากหลายในระดับนานาชาติที่พร้อมจะสร้างอนาคตทาง
พลังงานที่ยั่งยืน” นางสมฤดี กล่าวสรุป 

BANPU ปิดดีลแหล่งก๊าซ “บาร์เนตต์” 
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TSR ประกาศบิก๊ดลีหลังแตกไลน์ธรุกจิใหม่ คว้า

สัญญาขายเครื่องท�ำน�้ำแข็ง Alpine Water ใน

ร้านกาแฟ Amazon มูลค่ากว่า 22 ล้านบาท 

บิ๊กบอส “เอกรัตน์ แจ้งอยู่” มั่นใจช่วยผลักดัน

รายได้ปี 63 โตเกิน 10% ตามแผน แย้มลูกค้า

ร้านอาหาร - ร้านกาแฟ จ่อคิวเพียบ 

นายเอกรัตน์ แจ้งอยู่ ประธานเจ้า
หน้าที่บริหาร บริษัท เธียรสุรัตน์ 
จ�ำกัด (มหาชน) (TSR) เปิดเผยว่า 

บริษัทได้รับความไว้วางใจจาก บริษัท ปตท. 

น�ำ้มนัและการค้าปลกี จ�ำกดั (มหาชน) (PTTOR) 

เลือกใช้เครื่องท�ำน�้ำแข็ง Alpine Water ในร้าน

กาแฟ Amazon โดยเฟสแรกมลูค่าใบส่ังซือ้รวม

กว่า 22 ล้านบาท

“ต้องขอขอบคุณทีมผู้บริหาร PTTOR ที่เลือก

ใช้เครื่องท�ำน�้ำแข็ง Alpine ของ TSR ซึ่งเรามี

ความมั่นใจในคุณภาพของสินค้า ในการผลิต

น�้ำแข็งใส ที่มีความสะอาดปลอดภัยและถูก

หลักอนามัย มาพร้อมเทคโนโลยีที่ทันสมัย ทั้ง

คุณภาพการผลิต อะไหล่และวัสดุน�ำเข้าจาก

ยุโรป ตัวคอมเพรสเซอร์มีคุณภาพทนทาน ใช้

งานได้นานหลายปี”

นอกจากนี ้บรษัิทยงัอยูร่ะหว่างการเจรจากบัผู้

ประกอบการร้านอาหาร และร้านกาแฟ หลาย

ราย เพือ่เข้าไปขยายตลาดเครือ่งท�ำน�ำ้แขง็ อกี

ทั้งเตรียมเข้าร่วมงาน Thailand Coffee Fest 

2020 มหกรรมกาแฟยิ่งใหญ่ที่สุดใน SOUTH 

EAST ASIA ระหว่างวันที่ 1 - 4 ตุลาคม 2563 

ที่ศูนย์แสดงสินค้าและการประชุม อิมแพ็ค 

เมืองทองธานี

“มั่นใจว่าการแตกไลน์เข้าสู่ธุรกิจเครื่องท�ำน�้ำ

แข็งของ TSR จะช่วยผลักดันรายได้และก�ำไร 

เติบโตอย่างมีนัยส�ำคัญ โดยคาดว่ารายได้รวม

ในปีนี้จะเติบโต 10% ตามเป้าหมายที่วางไว้ 

ขณะทีแ่นวโน้มในปี 2564 คาดว่าจะเตบิโตอย่าง

แข็งแกร่ง ทั้งจากยอดขายเครื่องกรองน�้ำ และ

จากธุรกิจเครื่องท�ำน�้ำแข็ง โดยในส่วนของชุด

เครือ่งท�ำน�ำ้แขง็ จ�ำหน่ายทัง้เงนิสด บตัรเครดติ  

เงินผ่อน และให้เช่า มีราคาตั้งแต่ 5 หมื่นบาท 

ถึง 3 แสนบาท ขึ้นอยู่กับลักษณะการใช้งาน

ของลูกค้า ซึ่งเรามีจุดแข็งในเรื่องของการให้

บริการหลังการขายที่เป็นระบบครบวงจร ต่าง

จากคู่แข่งในตลาด” นายเอกรัตน์กล่าวในที่สุด

ส�ำหรับผลการด�ำเนินงานในไตรมาส 2/63 แม้

จะมกีารแพร่ระบาดของไวรัสโควดิ-19 แต่บรษิทั

และบริษัทย่อยมีก�ำไรสุทธิสูงถึง 46.92 ล้าน

บาท เพิม่ขึน้ 135.8% เทยีบช่วงเดยีวกนัของปี

ก่อนมีก�ำไรสุทธิ 19.90 ล้านบาท จากยอดขาย

เครื่องกรองน�้ำที่เพิ่มขึ้น และบริหารต้นทุนได้

อย่างมปีระสทิธภิาพ ท�ำให้ก�ำไรต่อหุน้ของกลุม่

บริษัทในไตรมาสนี้เท่ากับ 0.086 บาท เพิ่มขึ้น 

132.4% เทียบช่วงเดียวกันของปีก่อนก�ำไรต่อ

หุ้นอยู่ที่ 0.037 บาท และจ่ายปันผลระหว่าง

กาลเป็นเงินสดจากงวดผลการด�ำเนินงาน วัน

ที่ 1 มกราคม - 30 มิถุนายน 2563 ในอัตรา 

0.085 บาท/หุ้น

TSR ขายเคร่ืองท�ำน�้ำแข็ง
ในร้านกาแฟ Amazon เฟสแรก มูลค่ากว่า 22 ลบ. 

ม่ันใจดันรายได้ปี 63 โตเกิน 10%
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ปิดฉากยอดจองหุ ้นไอพีโอ บมจ.เคแอนด์เค 

ซปุเปอร์สโตร์ เซาท์เทร์ิน (KK) จ�ำนวน 69 ล้านหุน้ 

ขายหมดเกล้ียง! สะท้อนความต้องการและความ

เชื่อมั่นจากนักลงทุน โชว์ศักยภาพเป็นเสือใต้ที่มี 

Modern-Traditional Trade จ�ำนวน 28 สาขา มี

ศักยภาพท่ีจะขยายตัวได้อีกมากในอนาคต บล.เค

ทีบี (ประเทศไทย) ท่ีปรึกษาทางการเงิน เชื่อเข้า

ซื้อขายในตลาดหลักทรัพย์ mai วันที่ 7 ต.ค.นี้ จะ

สร้างผลตอบแทนทีน่่าพอใจ และขึน้แท่นเป็นหุน้ค้า

ปลีกภูธรที่เป็นขวัญใจนักลงทุนรายต่อไป

นายรัฐชัย ธีระธนาวัฒน์ ประธานเจ้า
หน้าที่บริหารร่วม สายงานวาณิชธน
กจิ – ด้านตลาดทุน บรษัิทหลักทรพัย์
เคทีบี (ประเทศไทย) จ�ำกัด(มหาชน) 
หรือ KTBST ที่ปรึกษาทางการเงินและใน

ฐานะผู้จดัการการจดัจ�ำหน่ายและรับประกนัการจัด

จ�ำหน่ายหุ้นสามัญของ บมจ.เคแอนด์เค ซุปเปอร์

สโตร์ เซาท์เทิร์น (KK) เปิดเผยว่า ภายหลังจากที่

ได้เปิดให้จองซื้อหุ้นสามัญให้กับประชาชนเป็นครั้ง

แรก (IPO) จ�ำนวน 69 ล้านหุ้น และการจัดสรรหุ้น

สามญัส่วนเกนิจ�ำนวน 10.35 ล้านหุน้โดยเสนอขาย

ในราคาหุน้ละ 0.88 บาท ระหว่างวนัท่ี 29 กนัยายน 

-1 ตุลาคม 2563 ปรากฏว่ากระแสตอบรับจากนัก

ลงทุนดีเกินกว่าที่คาดไว้เป็นอย่างมาก เนื่องจาก

นักลงทุนมีความมั่นใจในศักยภาพการเติบโตของ

บริษทัทีม่ีโอกาสขยายตัวได้อกีมาก ทั้งนี้ หุ้น KK มี

ก�ำหนดจะเข้าจดทะเบยีนในตลาดหลกัทรพัย์เอม็ เอ 

ไอ (mai) หมวดบริการ ในวันที่ 7 ตุลาคม 2563นี้

“แม้ KK จะเป็นหุ้นท่ีมีขนาดไม่ใหญ่มาก แต่ด้วย

ความโดดเด่นจากการเป็น Modern-Traditional 

Trade จ�ำนวน 28 สาขา ครอบคลมุพืน้ท่ีในจงัหวัด

สงขลา พัทลุง และสตูล และด�ำเนินธุรกิจยาวนาน

กว่า 27 ปี ตลอดระยะเวลาที่ผ่านมาสามารถสร้าง

ผลประกอบการที่โดดเด่นยอดขายและก�ำไรสุทธิ

เติบโตต่อเน่ืองทุกปี และในอนาคตยงัมโีอกาสเติบโต

ต่อไปได้อีกมาก จากการขยายร้านสาขา “เคแอนด์

เค ซุปเปอร์สโตร์” อย่างต่อเนื่องราว 3-4 สาขาใน

แต่ละปี ดังนั้น เมื่อ KK ได้รับเงินจากการเพิ่มทุน

และน�ำไปใช้ตามแผนงานท่ีวางไว้ จะท�ำให้มีสาขา

เพิม่ขึน้ ผลกัดนัให้ยอดขายเพิม่สงูข้ึนและท�ำให้ราย

ได้และก�ำไรเติบโตตามไปด้วย ทั้งนี้ KK จะเข้าซื้อ

ขายในตลาดหลักทรัพย์ mai วันที่ 7 ต.ค.นี้ พร้อม

มัน่ใจว่าจะเป็นหุน้น้องใหม่ขวัญใจนักลงทุนรายต่อ

ไป”นายรัฐชัย กล่าวในที่สุด

ด้านนายกวิศพงษ์ สิริธนนนท์สกุล 

กรรมการผู้จัดการ บมจ.เคแอนด์เค 
ซุปเปอร์สโตร์ เซาท์เทิร์น (KK) กล่าว

ว่า บริษัทฯ จะน�ำเงินท่ีได้จากการระดมทุนในครั้ง

นี้ไปใช้ในการขยายร้านสาขา เคแอนด์เค ซุปเปอร์

สโตร์ ช�ำระคืนเงินกู้สถาบันการเงิน และใช้เป็นเงิน

ทุนหมุนเวียน โดยแผนงานในอนาคตเตรียมท่ีจะ

ขยายร้านสาขาอย่างต่อเน่ือง โดยมุ่งเน้นเปิดร้าน

สาขาในพื้นท่ีจังหวัดสงขลา พัทลุง สตูล และจัง

หวดัอืน่ๆ ในภาคใต้ เพือ่มุ่งสู่การเป็นร้านสะดวกซือ้

ชั้นน�ำในภาคใต้ และเป็นร้านค้าปลีกสินค้าอุปโภค

บรโิภคอันดบัแรกๆ ทีผู่บ้รโิภคนกึถงึ ภายใต้แนวคดิ 

“ซื้อของครบ พบของถูก ถูกทุกวัน ที่ K&K ทุก

สาขา ใกล้บ้านคุณ” เพื่อเพิ่มศักยภาพของบริษัท

ให้มีความแข็งแกร่งและมีอัตราการเติบโตที่ดีใน

อนาคต

“ม่ันใจว่าธรุกจิของ KK ในอนาคตจะสามารถขยาย

ตวัต่อไปได้อกีมาก จากเงนิทนุหมนุเวยีนทีม่มีากขึน้ 

มีสถานะทางการเงินท่ีแข็งแกร่ง มีชื่อเสียงเป็นที่

รู้จัก และได้รับการยอมรับในฐานะที่เป็นบริษัทจด

ทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ mai ที่ส�ำคัญสามารถ

สร้างผลตอบแทนให้กับผู้ถือหุ้นได้อย่างยั่งยืนใน

อนาคต”นายกวิศพงษ์กล่าว

KTBST ม่ันใจหุ้น KK เทรด 7ต.ค.น้ี

เป็นหุ้นน้องใหม่ขวัญใจเม่า-สร้างผลตอบแทน

ให้กับผู้ถือหุ้นได้อย่างย่ังยืนในอนาคต
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บริษัท สยามราชธานี จ�ำกัด (มหาชน) SO ก�ำหนดราคาเสนอขายหุ้นสามัญเพิ่มทุนให้กับประชาชนเป็นครั้งแรก (IPO) ที่ราคา  6.50 บาทต่อ

หุ้น โดยมีระยะเวลาเสนอขาย 3 - 7 ตุลาคม 2563 และ คาดเข้าซื้อขายในตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย (SET) วันที่ 14 ตุลาคม 63  

ทั้งนี้การก�ำหนดราคาของหุ้นสามัญเพิ่มทุนของบริษัทที่จะเสนอขายในครั้งนี้ที่ราคา 6.50 บาทต่อหุ้น กระท�ำโดยการส�ำรวจความต้องการซื้อหลักทรัพย์ 

(Bookbuilding) ซึ่งเป็นวิธีการส�ำรวจปริมาณความต้องการซื้อหุ้นสามัญของนักลงทุนสถาบันในแต่ละระดับราคา โดยการตั้งช่วงราคา (Price Range) และ

เปิดโอกาสให้นักลงทุนสถาบันแจ้งราคาและจ�ำนวนหุ้นที่ประสงค์จะจองซื้อมายังผู้จัดการการจัดจ�ำหน่ายและรับประกันการจ�ำหน่าย บริษัทฯ และผู้จัดการการ

จัดจ�ำหน่ายและรับประกันการจ�ำหน่ายได้พิจารณาในการก�ำหนดราคาเสนอขายสุดท้าย โดยพิจารณาจากราคาและจ�ำนวนหุ้นท่ีนักลงทุนสถาบันเสนอความ

ต้องการซื้อเข้ามา โดยค�ำนึงถึงราคาที่จะท�ำให้บริษัทฯ ได้รับเงินตามจ�ำนวนที่ต้องการ และยังมีความต้องการซื้อหุ้นเหลืออยู่มากพอในระดับที่คาดว่าจะท�ำให้

ราคาหุ้นมีเสถียรภาพในตลาดรอง

อนึ่ง SO จะเสนอขายหุ้นสามัญเพิ่มทุนจ�ำนวนไม่เกิน 85,000,000 หุ้น คิดเป็นร้อยละ 27.42 ของจ�ำนวนหุ้นสามัญที่ออกและเรียกช�ำระแล้วทั้งหมดภายหลัง

การเสนอขายหุ้นสามัญเพิ่มทุนในครั้งนี้ 

ส�ำหรบัวตัถปุระสงค์การใช้เงิน IPO ประกอบด้วย  1.ใช้ช�ำระคนืเงนิกูยื้มให้กับสถาบนัการเงนิ  รวมทัง้ใช้ช�ำระคนืภาระหนีอ้ืน่ทีบ่รษิทั อาจมขีึน้ในอนาคต  จ�ำนวน

ประมาณ 350  ล้านบาท และ2. ใช้เป็นเงินทุนหมุนเวียนในการขยายกิจการที่มีอยู่ จ�ำนวนประมาณ 177.23 ล้านบาท 

บรษัิทมนีโยบายในการจ่ายเงินปันผลให้แก่ผูถ้อืหุน้ในอตัราไม่ต�ำ่กว่าร้อยละ 50 ของก�ำไรสทุธหิลงัหกัภาษเีงนิได้นิตบิคุคล และทนุส�ำรองตามกฎหมายในแต่ละปี 

SO เคาะราคา IPO 6.50บ./หุ้น  

เปิดขาย 3-7 ต.ค.น้ี 

คาดเข้าเทรด SET 14 ต.ค.63  
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กรงุศรี (ธนาคารกรงุศรอียุธยา จ�ำกดั (มหาชน)) 

บรษิทัในเครอืมติซบูชิ ิยเูอฟเจ ไฟแนนเชียล กรุป๊ 

(MUFG) สถาบันการเงินที่ใหญ่ที่สุดในญี่ปุ่นและ

หนึ่งในกลุ่มสถาบันการเงินชั้นน�ำของโลก ใช้

ศักยภาพเชิงรุกปรับกลยุทธ์การด�ำเนินธุรกิจใน

ช่วงครึ่งปีหลังของปี 2563 ให้สอดรับกับสภาพ

แวดล้อมที่ไม่แน่นอนจากสถานการณ์การแพร่

ระบาดโรคติดเช้ือไวรัสโคโรนา 2019 (โควิด-19) 

โดยมุ่งเน้นมาตรการช่วยเหลือลูกค้าทุกกลุ่ม

อย่างต่อเนื่อง รักษาคุณภาพสินทรัพย์ให้อยู่ใน

ระดับที่แข็งแกร่ง และควบคุมค่าใช้จ่ายอย่าง

มีประสิทธิภาพ ย�้ำเป้าหมายการเป็นสถาบัน

การเงินที่ทรงพลังในภูมิภาคอาเซียน (ASEAN 

Financial Powerhouse) พร้อมเตรียมแผนธรุกจิ

ระยะกลางฉบับใหม่ปี 2564-2566 (Medium 

Term Business Plan 2021-2023) สู่การเติบโต

อย่างยั่งยืน ภายใต้หลักการด�ำเนินธุรกิจโดยยึด

ลูกค้าเป็นศูนย์กลาง สร้างประสบการณ์เหนือ

ระดับและความผูกพันผ่านแผนธุรกิจที่ตอบรับ

เมกะเทรนด์และวถิชีวีติผูบ้รโิภคในยคุนวินอร์มอล 

 

นายไพโรจน์ ช่ืนครุฑ ประธาน
คณะเจ้าหน้าที่ด้านกลยุทธ์และ
วางแผนธุรกิจองค์กร ธนาคาร
กรุงศรีอยุธยา จ�ำกัด (มหาชน) เปิด

เผยว่า “ส�ำหรับปี 2563 ซึ่งเป็นปีสุดท้ายของ

แผนธุรกิจระยะกลางฉบับปัจจุบันที่ครอบคลุม

การด�ำเนินงานปี 2561-2563 นั้น กรุงศรีได้ก้าว

สู่การเป็นผู้น�ำการเปลี่ยนแปลงธุรกิจการเงินใน

ยุคดิจิทัลด้วยการผลักดันแผนเชิงยุทธศาสตร์ 

4 ด้านคือ การเสริมสร้างประสบการณ์ลูกค้า

ผ่านกระบวนการพัฒนาโดยใช้เทคโนโลยีดิจิทัล 

(Customer Experience Enhancement) การ

ขับเคลื่อนธุรกิจด้วยศักยภาพด้านข้อมูล (Data-

Driven Capabilities) กลยุทธ์ความร่วมมือ

กับพันธมิตร (Partnership Strategy) และ

การขยายธุรกิจไปยังต่างประเทศ (Overseas 

Business Expansion) ซึง่กรุงศรีสามารถด�ำเนนิ

ตามแผนเชิงยุทธศาสตร์สู่เป้าหมายที่วางไว้ได้

เป็นอย่างดี เห็นได้จากความส�ำเร็จของการเปิด

ตัว ‘Kept’ นวัตกรรมบริหารเงินบนช่องทาง

ออนไลน์ที่ได้รับการตอบรับอย่างสูงจาก

กลุม่เป้าหมาย การพฒันา ‘Krungsri 

Biz Online Mobile App’ แอปพลิเคชันส�ำหรับ

ธุรกิจ SME ที่ช่วยจัดการธุรกรรมการเงินให้ง่าย

และสะดวกยิง่ข้ึน บรกิารกรงุศร ีออโต้ โบรกเกอร์ 

ที่เลือกสรรประกันภัยรถยนต์ให้กับลูกค้าด้วย

ระบบวิเคราะห์ข้อมูลตามความต้องการ การ

พัฒนาระบบการอนุมัติสินเชื่อโดยใช้เทคโนโลยี

ปัญญาประดิษฐ์ (Artificial Intelligence)  การ

ลงทนุและสร้างพนัธมติรทางธรุกจิกบั Grab และ

ความส�ำเร็จของ Hattha Kaksekar Ltd. บริษัท

ไมโครไฟแนนซ์เครือกรุงศรีในกัมพูชาในการยก

ระดับเป็นธนาคารพาณิชย์ Hattha Bank Plc. 

เป็นต้น” 

 

“อย่างไรกต็าม จากการแพร่ระบาดโควดิ-19 ทีเ่กดิ

ขึน้ในช่วงครึง่ปีแรกและส่งผลต่อเนือ่งถงึปัจจุบนั

ต่อเศรษฐกจิมหภาคและภาคอตุสาหกรรมตลอด

จนพฤติกรรมผู้บริโภคในทุกเซ็กเมนท์ กรุงศรีจึง

ได้ด�ำเนนิการเชงิรกุฝ่าวกิฤตโดยปรบักลยุทธ์การ

ด�ำเนินธุรกิจในช่วงครึ่งปีหลังที่เน้นย�้ำ 3 หลัก

การด�ำเนินงานคือ 1. การช่วยเหลือลูกค้าทุก

กลุ่มอย่างต่อเน่ืองทัง้ลกูค้าบคุคล ผูป้ระกอบการ

รายย่อยและลูกค้าธุรกิจ ให้สามารถผ่านพ้นช่วง

เวลาที่ยากล�ำบากนี้ไปได้  2. การรักษาคุณภาพ

สินทรัพย์ให้อยู่ในระดับที่แข็งแกร่ง และ  3. การ

ควบคุมค่าใช้จ่ายอย่างมีประสิทธิภาพ การปรับ

กลยุทธ์ให้สามารถรับมือกับความท้าทายอย่าง

ทันท่วงทีท่ามกลางวิกฤตแห่งความไม่แน่นอนนี้ 

ส่งผลให้กรุงศรีสามารถลดผลกระทบด้านการ

ด�ำเนินงานปฎิบัติการ และสามารถให้ความช่วย

เหลือลูกค้าอย่างทั่วถึง” นายไพโรจน์กล่าวเพิ่ม

เติม

 

ทั้งนี้ กรุงศรีอยู ่ในระหว่างการขออนุมัติแผน

ธรุกจิระยะกลางฉบับใหม่ทีจ่ะใช้เป็นแนวทางการ

ด�ำเนินธุรกิจในปี 2564-2566 ซึ่งเป็นการต่อย

อดความส�ำเร็จการด�ำเนินงานในช่วงที่ผ่านมา 

โดยจะใช้ประโยชน์ด้านข้อมูลที่กรุงศรีมีในฐานะ

ผู้น�ำตลาดการเงินเพื่อรายย่อย (Consumer 

Finance) และผู้น�ำตลาดลูกค้าบริษัทญี่ปุ่นใน

ไทย (Japanese Corporate Market) และการ

ใช้ประโยชน์ด้านผลิตภัณฑ์และเครือข่ายระดับ

โลกของ MUFG การผสานศักยภาพและความ

แข็งแกร่งอันเป็นเอกลกัษณ์ของกรุงศรโีดยค�ำนงึ

ถงึแนวโน้มแรงขบัเคลือ่นการเปลีย่นแปลงระดบั

โลกหรือเมกะเทรนด์ (Megatrend) และสอดรับ

กับวิถีการใช้ชีวิตรูปแบบใหม่หรือนิวนอร์มอล 

(New Normal) ท�ำให้กรุงศรีมีต�ำแหน่งทางการ

ตลาดและความสามารถในการแข่งขันที่โดด

เด่นทัง้ในเวทรีะดับประเทศและในภมูภิาค

อาเซียน

BAY ย�้ำชัดมุ่งเป็นสถาบันการเงินที่ทรงพลังในอาเซียน 

 เตรียมแผนธุรกิจระยะกลางฉบับใหม่รับมือเมกะเทรนด์และนิวนอร์มอล 
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บลจ.วี เปิดขาย IPO 2 กองทุน RMF กองทุน

เปิด วี มันนี่ มาร์เก็ต เพื่อการเลี้ยงชีพ (WE-

MONYRMF) เน้นลงทุนตราสารหนี้คุณภาพที่

ให้ผลตอบแทนดีมสีภาพคล่องสงู และ กองทนุ

เปิด วี โกลด์ แอนด์ ซิลเวอร์ อิควิตี้ เพื่อการ

เลี้ยงชีพ (WE-GOLDRMF) สร้างผลตอบแทน

จากการกระจายการลงทุนในทองค�ำแท่งโลหะ

เงนิ หุน้เหมอืงทองและหุน้เหมืองเงิน เป็นทาง

เลือกส�ำหรับวางแผนลงทุนเพื่อการเกษียณ

และรับประโยชน์จากการลดหย่อนภาษี เปิด

เสนอขายครั้งแรก (IPO) ระหว่างวันที่ 1 - 14 

ตุลาคม 2563 ทั้ง 2 กองทุน

นายอิศรา พุฒตาลศรี ประธาน
เจ้าหนา้ทีบ่รหิาร บรษิทัหลกัทรพัย์
จัดการกองทุน วี จ�ำกัด (บลจ.วี) 
เปิดเผยว่า บลจ.วี เปิดเสนอขายหน่วยลงทุน 

กองทุนเปิดเพื่อการเลี้ยงชีพ (RMF) 2 กองทุน 

ได้แก่ กองทุนเปิด วี มันนี่ มาร์เก็ตเพื่อการ

เลี้ยงชีพ (WE-MONYRMF) และ กองทุนเปิด 

วี โกลด์ แอนด์ ซิลเวอร์ อิควิตี้ เพื่อการเลี้ยง

ชีพ (WE-GOLDRMF) ก�ำหนดเปิดเสนอขาย

ครั้งแรก (IPO) ระหว่างวันที่ 1 - 14 ตุลาคม 

2563 ทั้ง 2 กองทุน เพื่อเป็นทางเลือกส�ำหรับ

ผู้ที่ต้องการวางแผนเพื่อการเกษียณพร้อมรับ

สิทธิประโยชน์ส�ำหรับการลดหย่อนภาษีในปี

ที่ซื้อ ภายใต้เงื่อนไขการถือครองตามประกาศ

กรมสรรพกร

โดยกองทุนเปิด วี มันนี่ มาร์เก็ต เพื่อการเลี้ยง

ชพี (WE-MONYRMF) เน้นลงทนุในตราสารหน้ี

ระยะส้ันของภาครฐัและเอกชนทีม่คีณุภาพและ

อยู่ในระดับลงทุนได้ หรือ Investment grade 

ซึ่งมีอายุเฉลี่ยคงเหลือไม่เกิน 90 วัน เพื่อ

สร้างสภาพคล่องให้แก่กองทุน ขณะ

เดียวกันกองทุนยังมีความยืดหยุ่นในการเข้า

ลงทุนตราสารประเภทเงินฝาก และตราสาร

หนี้ต่างประเทศเพื่อโอกาสสร้างผลตอบแทน

ส่วนเพ่ิม จึงเหมาะกับนักลงทุนที่คาดหวังผล

ตอบแทนที่สม�่ำเสมอ รับความเสี่ยงได้ต�่ำ โดย

ไม่ต้องกังวลกับความผันผวนที่เกิดจากสภาวะ

ตลาดการลงทุน

ทั้งนี้ กองทุน WE-MONYRMF มีนโยบาย

การลงทุนใกล้เคียงกับ กองทุนเปิด วี มันนี่ 

มาร์เกต็ (WE-MONEY-R) ซ่ึงท่ีผ่านมาสร้างผล

ตอบแทนย้อนหลังที่น่าพอใจ โดย ณ วันที่ 30 

กันยายน 2563 กองทุน WE-MONEY-R มีผล

การด�ำเนินงาน* ย้อนหลัง 3 เดือน อยู่ที่ 0.11 

% 6 เดือน 0.23% 1 ปี อยู่ที่ 0.76 % ตั้งแต่ต้น

ปีอยูท่ี ่0.47% และ ตัง้แต่จดัตัง้กองทนุ 0.99% 

ต่อปี เทียบกับเกณฑ์มาตรฐานดัชนี Avg 3M 

F/D Rate < 5M BBL KBANK&SCB (50.00%), 

Zero Rate Return 3M Index (50.00%) ทีใ่ห้

ผลตอบแทนย้อนหลัง 3 เดือนอยู่ที่ 0.10% 6 

เดือน 0.25% 1 ปีอยู่ที่ 0.78% ตั้งแต่ต้นปี อยู่

ที ่0.51% และตัง้แต่จดัตัง้กองทนุ 0.83% ต่อปี

ส่วนกองทุนเปิด วี โกลด์ แอนด์ ซิลเวอร์ อิค

วิตี้ เพื่อการเล้ียงชีพ (WE-GOLDRMF) มีน

โยบายลงทุนใน กองทุนหลัก Merian Gold 

and Silver Fund บริหารจัดการโดย Merian 

Global Investors ทีมผู้จัดการกองทุนที่มี

ประสบการณ์ในตลาดทองค�ำโลก เน้นจดัพอร์ต

ลงทุนในทองค�ำแท่ง เงินแท่ง หุ้นเหมืองทอง

และหุ้นเหมืองเงิน ในสัดส่วนท่ีเหมาะสมกับ

ภาวะตลาดแต่ละช่วง (Dynamic rotation) 

เพือ่สร้างโอกาสผลตอบแทนสงูกว่าราคาทองค�ำ 

2-5 เท่าในระยะยาว

บลจ.วี เปิดขาย IPO 2 กองทุนรวมเพื่อการเลี้ยงชีพ 

ตอบโจทย์ลงทุนเพื่อการเกษียณในสินทรัพย์ ตราสารหนี้ และ ทองค�ำ
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กองทุนจะใช้กลยุทธ์การจัดสัดส่วนลงทุนใน
ทองค�ำและเงนิ ให้เหมาะสมกับภาวะตลาด โดย
ในช่วงตลาดขาขึ้น จะลดการลงทุนในทองค�ำ
และเงินแท่ง โดยเน้นสัดส่วนการลงทุนในหุ้น
เหมืองมากขึ้น เน้นลงทุนในหุ ้นเหมืองเงิน
มากกว่าหุ้นเหมืองทองค�ำ ส่วนในช่วงตลาด
ขาลงจะปรับลดสัดส่วนหุ้นเหมืองทองกับหุ้น
เหมืองเงินลง และเน้นถือทองค�ำแท่งเป็นส่วน
ใหญ่ กองทนุนีจ้งึเหมาะกบันกัลงทนุทีค่าดหวงั
ผลตอบแทนทีส่งูจากการกระจายการลงทุนใน
สินทรพัย์ทางเลือก และกลยทุธ์การปรบัพอร์ต
ทีย่ดืหยุน่ขึน้อยูก่บัสถานการณ์ของตลาด และ
รบัความเสีย่งได้สงูจากความผนัผวนของราคา
ทองค�ำแท่ง โลหะเงิน และหุ้นเหมือง

ทั้งนี้ กองทุน WE-GOLDRMF มีนโยบาย
การลงทุนใกล้เคียงกับกองทุนเปิด วี โกลด์
แอนด์ ซิลเวอร์อิควิตี้ (WE-GOLD) ซึ่งสร้าง
ผลตอบแทนย้อนหลังที่น่าสนใจ โดย ณ วันที่ 
30 กันยายน 2563 กองทุน WE-GOLD ให้ผล
ตอบแทน* ย้อนหลัง 3 เดือน อยู่ที่ 24.37% 
ย้อนหลัง 6 เดือน 82.46% ต้ังแต่ต้นปีอยู่ที่ 
30.90% และตัง้แต่จดัตัง้กองทนุ 45.18% ต่อปี 
เทยีบกับเกณฑ์มาตรฐานดชันี FTSE Gold Mine 
Net Return Index 50% และ Gold Price 
(XAU) 50% ท่ีให้ผลตอบแทนย้อนหลงั 3 เดอืน 
อยูท่ี ่9.45% 6 เดอืน 35.85% ต้ังแต่ต้นปี อยูท่ี่ 
39.64% และตั้งแต่จัดตั้งกองทุน41.52% ต่อปี

ทั้งนี้ บลจ.วี มีมุมมองต่อภาวะทองค�ำว่า หลัง
จากราคาทองค�ำขึ้นไปแตะระดับสูงสุดตลอด
กาลที่ 2,070 ดอลลาร์สหรัฐฯต่อออนซ์ ในวัน
ที่ 6 ส.ค. 2563 ได้เพียง 3 วัน ราคาทองมีการ
ปรบัตวัลง จากข่าวการผลติวคัซนีป้องกนัไวรสั
โควิด-19 ของรัสเซีย และค่าเงินดอลลาร์ที่เริ่ม
กลับมาแข็งค่าขึ้น ส่งผลให้เกิดการปรับฐาน
ของราคาทองค�ำ โดยปัจจุบันราคาทองค�ำอยู่
ทีร่ะดบั 1,862 ดอลลาร์สหรัฐต่อออนซ์ (ณ วนั
ที่ 28 ก.ย. 63)

อย่างไรก็ตาม บลจ.วี ประเมินว่า จาก

การที่ธนาคารกลางสหรัฐ (FED) ก�ำหนดเป้า
หมายที่จะท�ำให้อัตราเงินเฟ้อเฉลี่ยสูงขึ้นถึง 
2% และยังคงอัตราดอกเบี้ยที่ระดับใกล้เคียง
ร้อยละ 0.00 และมีแนวโน้มท่ีจะไม่มีการปรับ
เพิ่มจนถึงปี 2022 ส่งผลให้อัตราผลตอบแทน
ทีแ่ท้จรงิ (Real Yield) มีแนวโน้มอยูใ่นระดบัต�ำ่ 
จากภาวะเศรษฐกจิในปัจจบุนัซึง่ส่งผลดีต่อการ
ปรับตัวเพิ่มขึ้นทั้งราคาทองค�ำและเงิน

ขณะเดียวกันต้นทุนการท�ำเหมืองซึ่งส่วนใหญ่
เป็นต้นทนุในการขดุเป็นแบบคงท่ี (fixed cost) 
ดงันัน้เวลาทีร่าคาทองค�ำแท่งหรอืเงนิแท่งปรบั
เพิ่มขึ้น ส่วนต่างที่เกิดขึ้น คือก�ำไรที่หุ้นเหมือง
ได้รับ และเมือ่พจิารณา Gold and Silver Ratio 
ค่าเฉลีย่ย้อนหลงั ซึง่อยูท่ี ่66:1 (เงนิ 66 ออนซ์
สามารถซื้อทองได้ 1 ออนซ์) แต่ในปัจจุบันอยู่
ที่ 82 ท�ำให้ราคาโลหะเงินยังต�่ำกว่าเมื่อเทียบ
กบัราคาทองค�ำ ประกอบกบัในระยะถดัไป คาด
ว่าเมือ่เศรษฐกจิโลกฟ้ืนตวัจะมคีวามต้องการใช้
โลหะเงนิเพิม่มากขึน้ โดยเฉพาะในอตุสาหกรรม
การแพทย์และเทคโนโลยีต่างๆที่ก�ำลังเติบโต

ดังนั้นเพื่อเป็นประโยชน์ต่อผู้ลงทุนส�ำหรับ
การสร้างผลตอบแทนจากการลงทุนเพื่อการ
เกษียณอายุ บลจ.วี จึงขอแนะน�ำ กองทุน
เปิด WE-MONYRMF และ กองทุนเปิด WE-
GOLDRMF เพื่อเป็นทางเลือกส�ำหรับการสร้าง
ผลตอบแทนและกระจายความเสี่ยงจากการ
ลงทุน เพื่อรับมือกับความผันผวนในระยะยาว 
พร้อมทั้งสิทธิประโยชน์จากการลดหย่อนภาษี 
นายอิศรา กล่าว

ส�ำหรับผู้ที่สนใจสามารถติดต่อสอบถามเพิ่ม
เติมพร้อมรับหนังสือชี้ชวนได้ท่ี บริษัทหลัก
ทรพัย์จดัการกองทนุ ว ีจ�ำกดั (บลจ.ว)ี โทรศัพท์ 
02-648-1555 หรอืตวัแทนซือ้ขายหน่วยลงทุน
ของ บลจ.วี ได้แก่ บล.เคทีบี (ประเทศไทย), 
บล.หยวนต้า , บล.โนมูระ, บล.เคจีไอ, บล.เอ
เชยีเวลท์, บล.ฟิลลิป, บล.กรงุศร,ี บล.เอสบไีอ 
ไทย ออนไลน์, บลน.โรโบเวลธ์, บลน.ฟินโนมิ
นา, บลน.เวลท์ รพีบับลคิ และ บลน.เวล็ธ์เมจกิ

บลจ.วี เปิดขาย IPO 2 กองทุนรวมเพื่อการเลี้ยงชีพ 

ตอบโจทย์ลงทุนเพื่อการเกษียณในสินทรัพย์ ตราสารหนี้ และ ทองค�ำ
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ธ.ก.ส. จับมอืเคทีซ ีหนนุสร้างโอกาสทางการตลาดให้ผูป้ระกอบการภาคเกษตร โดยเปิดช่องทางรับช�ำระค่าสินค้าและบริการด้วย QR Code กับร้าน

ค้าน้องหอมจังของ ธ.ก.ส. ผ่านกระเป๋าเงินอิเล็กทรอนิกส์ของอาลีเพย์ (Alipay) ครอบคลุมทั้งร้านค้าชุมชนสร้างไทย ที่พัก โฮมสเตย์ ร้านอาหาร 

ร้านขายของที่ระลึกร้านกาแฟ ร้านค้าปลีก ชุมชนท่องเที่ยว รถเช่า รถโดยสารและรถทัวร์ น�ำร่อง 500 ร้านค้าทั่วประเทศ เริ่ม 1 พฤศจิกายนนี้

นายอภริมย์ สขุประเสรฐิ ผูจ้ดัการ ธ.ก.ส. กล่าวว่า “ธ.ก.ส. มุง่สูน่โยบายการให้บรกิารทางการเงนิแบบครบวงจร โดยเลง็เหน็ถงึความ

ส�ำคญัในการขยายโอกาสทางการตลาดให้กบักลุม่ผูป้ระกอบการ สหกรณ์ และวสิาหกจิชมุชน ภาคการเกษตร เพือ่สร้างความพงึพอใจให้กบัลกูค้าใน

การใช้บริการทางอิเล็กทรอนิกส์ได้อย่างกว้างขวางมากขึ้น สอดคล้องกับนโยบายของรัฐบาลที่มุ่งสู่สังคมไร้เงินสด (Cashless Society) ธ.ก.ส. จึง

ได้ร่วมมือกับเคทีซี ซึ่งเป็นผู้ให้บริการรับช�ำระด้วย Alipay มากว่า 5 ปี และมียอดรับช�ำระสูงเป็นอันดับต้น ๆ ของประเทศไทย เพื่อเปิดช่องทางรับ

ช�ำระค่าสินค้าและบริการให้แก่ผูป้ระกอบการภาคการเกษตรทีเ่ป็นสมาชิกร้านน้องหอมจงัของ ธ.ก.ส. ด้วย QR Code ผ่านกระเป๋าเงนิอเิลก็ทรอนกิส์ 

(E-Wallet) ของ Alipay เช่น ร้านค้าชุมชนสร้างไทย ที่พัก โฮมสเตย์ ร้านอาหาร ร้านขายของที่ระลึก ร้านกาแฟ ร้านค้าปลีก ชุมชนท่องเที่ยว รถ

เช่า รถโดยสาร รถทัวร์และร้านค้าของผู้เข้าร่วมประกวดตามโครงการ New Gen Hug บ้านเกิด ของ ธ.ก.ส. โดยธนาคารแห่งประเทศไทยอนุญาต

ให้ ธ.ก.ส. ให้บริการ QR Code ของ Alipay แล้ว จึงก�ำหนดเปิดให้บริการรับช�ำระผ่าน QR Code ของ Alipay ในวันที่ 1 พฤศจิกายน 2563 เป็นต้น

ไป น�ำร่อง 500 ร้านค้าทั่วประเทศ”

“การผนึกก�ำลังกันครั้งนี้ จะช่วยเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจฐานราก ช่วยยกระดับคุณภาพชีวิตของคนในชุมชน สร้างความเข้าใจถึงการ

ปรับตัวของร้านค้าเพื่อเตรียมความพร้อมในการขายสินค้า และบริการให้กับกลุ่มนักท่องเที่ยวโดยเฉพาะชาวจีนที่จะเดินทางมาท่องเที่ยวเมืองไทย

หากมีนโยบายการเปิดประเทศให้กลุ่มนักท่องเที่ยวชาวต่างชาติของรัฐบาล ด้วยการให้บริการรับช�ำระผ่าน Alipay ซึ่งทั้งสะดวกและปลอดภัย ที่

ส�ำคัญไม่ต้องพกเงินสด นอกจากนี้ ยังมี โปรโมชัน และงบส่งเสริมการขายให้กับร้านค้าที่สมัครเป็นสมาชิก อีกทั้งลูกค้าผู้ใช้บริการ Alipay App 

ยังได้รับสิทธิพิเศษต่าง ๆ จากการใช้จ่ายผ่าน Alipay App อีกด้วย โดยในปัจจุบัน ธ.ก.ส. มีร้านค้าน้องหอมจัง จ�ำนวน 185,364 ร้านค้า แบ่งเป็น

เกษตรกรจ�ำนวน 184,452  ร้านค้า และนิติบุคคลจ�ำนวน 912 ร้านค้า ทั้งนี้ ในช่วงต้นปี 2564 ภายใต้ความร่วมมือระหว่าง ธ.ก.ส. กับเคทีซียังมี

แผนจะเปิดให้บริการรับช�ำระผ่าน QR Code ของบัตรเครดิตวีซ่าและมาสเตอร์การ์ดอีกด้วย ซึ่งปัจจุบัน ธ.ก.ส. อยู่ระหว่างการขออนุญาตธนาคาร

แห่งประเทศไทยเพื่อให้บริการรับช�ำระผ่าน QR Code ของบัตรเครดิต วีซ่าและมาสเตอร์การ์ดต่อไป”    

ธ.ก.ส. จับมือเคทีซี เปิดช่องทางร้านค้าน้องหอมจังรับช�ำระค่าสินค้า

และบริการด้วย QR Code ผ่านทาง Alipay
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นายระเฑียร ศรีมงคล ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร “เคทีซี” กล่าวว่า “แนวโน้มการช�ำระค่าสินค้าและบริการด้วยบัตรเครดิตในรูป

แบบของ QR Code มกีารเตบิโตต่อเนือ่ง ตามกระแสของสังคมไร้เงนิสดท่ีต้องการความสะดวกรวดเรว็และปลอดภัย อีกท้ังยงัช่วยสร้างประสบการณ์

ที่ดีให้กับลูกค้าผู้ใช้งาน ซึ่งการจะเป็นแบบนี้ได้ต้องยอมรับว่าส่วนหนึ่งเป็นผลจากการที่ร้านค้าต่าง ๆ มีระบบช�ำระเงินที่มีมาตรฐานสากลและได้รับ

การยอมรับจากท่ัวโลก ซึ่งเคทีซีเองเป็นหนึ่งในผู้ที่ให้บริการทั้งบัตรเครดิตส�ำหรับผู้บริโภค และให้บริการระบบช�ำระเงินรูปแบบต่างๆ ส�ำหรับร้าน

ค้าสมาชิกในคราวเดียวกัน โดยในปี 2559 ได้เริ่มให้บริการรับช�ำระด้วยอาลีเพย์ ผู้ให้บริการจ่ายเงินออนไลน์ยอดนิยมของประเทศจีน ภายใต้บริษัท 

Ant Group เพื่อรองรับชาวจีนที่อาศัยในไทยและกลุ่มนักท่องเที่ยวชาวจีนที่เข้ามาในไทย โดยเมื่อสิ้นปี 2562 ที่ผ่านมาเคทีซีมียอดรับช�ำระค่าสินค้า

และบริการด้วยอาลีเพย์ประมาณ 15,600 ล้านบาท”  

“ส�ำหรับความร่วมมือระหว่างเคทีซีกับธ.ก.ส. ครั้งนี้ เคทีซีจะใช้เทคโนโลยี QR Code Payment ในการเปิดช่องทางรับช�ำระค่าสินค้าและบริการผ่าน

พร้อมเพย์ (PromptPay) และ eWallet ของอาลีเพย์ (Alipay) ผนวกเข้ากับแอปพลิเคชัน “ร้านน้องหอมจัง” ของ ธ.ก.ส. เพื่อช่วยส่งเสริมการ

ประกอบกิจการฐานราก และขบัเคลือ่นชมุชนให้เข้มแขง็ อกีทัง้ช่วยอ�ำนวยความสะดวกและลดต้นทุนในการตดิตัง้อุปกรณ์รบัช�ำระให้กบัร้านค้าต่าง 

ๆ ของธ.ก.ส. เกอืบ 2 แสนร้านค้า ท่ัวประเทศ ซึง่มีฐานลกูค้าเป็นคนไทยและนกัท่องเทีย่วจากต่างประเทศท่ีใช้สมาร์ทโฟนเป็นส่วนหนึง่ในการด�ำเนนิ

ชีวิตประจ�ำวัน รวมถึงท�ำธุรกรรมช�ำระค่าสินค้าและบริการ โดยร้านค้าสมาชิก “น้องหอมจัง” ของธ.ก.ส. ที่เข้าร่วมโครงการ จะได้รับความมั่นใจ

จากระบบรักษาความปลอดภัยในการท�ำธุรกรรมรับช�ำระตามมาตรฐานของวีซ่าและมาสเตอร์การ์ด นอกจากน้ี เคทีซียังพร้อมให้บริการเช่ือมต่อ

ระบบช�ำระเงินออนไลน์ “เพย์เมนท์ เกทเวย์” (Payment Gateway) ส�ำหรับการรับช�ำระบนเว็บไซต์ของร้านค้าในโครงการ รวมทั้งเปิดช่องทางการ

จ�ำหน่ายสินค้าบนเว็บไซต์ส�ำหรับธุรกิจอีคอมเมิร์ซ “KTC UShop” เพื่อร่วมสนับสนุนผลิตภัณฑ์ของกลุ่มวิสาหกิจชุมชน New Gen Hug บ้านเกิด 

อาทิ ร้าน Coco Valley Resort จังหวัดน่าน ร้านตานี (TANEE) ของชุมชนช่างสกุลบายศรี จังหวัดราชบุรี และร้าน The FIGnature จังหวัดชลบุรี 

ซึ่งอยู่ภายใต้เครือข่ายร้านค้าน้องหอมจังของธ.ก.ส. อีกด้วย”

“อย่างไรก็ตาม แม้ว่าการรับช�ำระด้วยอาลีเพย์อาจจะได้รับผลกระทบอยู่บ้างจากสถานการณ์โควิด-19 ในปัจจุบัน แต่ยังคงมีการท�ำรายการช�ำระ

ค่าสนิค้าและบริการเข้ามาจากชาวจีนทีอ่าศยัตามหวัเมืองหลกัในประเทศไทยอย่างต่อเนือ่ง เราเชือ่ว่าหากมาตรการเปิดประเทศให้ชาวต่างชาตเิดนิ

ทางเข้ามาในประเทศได้ตามปกติ โครงการความร่วมมือน้ีจะเป็นการเตรียมความพร้อมด้านระบบการช�ำระเงินที่เข้มแข็งตามมาตรฐานสากล 

ให้กับร้านค้าในการขายสินค้าและบริการได้อย่างคล่องตัวและสร้างรายได้จากยอดขายได้อย่างมีประสิทธิภาพ”

ส�ำหรับร้านค้าที่สนใจร่วมโครงการรับช�ำระร้านค้าน้องหอมจังสามารถติดต่อได้ที่ ธ.ก.ส. ทุกสาขาทั่วประเทศ หรือทาง Call 

Center โทร. 02-555-0555 

ธ.ก.ส. จับมือเคทีซี เปิดช่องทางร้านค้าน้องหอมจังรับช�ำระค่าสินค้า

และบริการด้วย QR Code ผ่านทาง Alipay
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http://www.tmill.co.th/


อินไซด์ Business
RT จับมือ APM PST 

เดินสายโรดโชว์ให้ข้อมูลนักลงทุน 
จ.นครสวรรค์

ไทยพาณิชย์ – ไมเนอร์ น�ำร่องธุรกรรมอ้างอิง THOR ลูกค้าองค์กรรายแรกของไทย
ร่วมขับเคลื่อนการเปลี่ยนผ่านครั้งส�ำคัญของระบบการเงินไทย

CHAYO -  T Leasing  ร่วมลงนามบันทึก
ข้อตกลง ความร่วมมือซื้อสิทธิเรียกร้องในหนี้

สินเชื่อเช่าซื้อรถจักรยานยนต์
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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