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บมจ.โพลีเพลก็ซ์ (ประเทศไทย) หรอื PTL ผูด้�ำเนนิ

ธุรกิจผลิตและจ�ำหน่ายแผ่นฟิล์ม PET เพื่อใช้ใน

บรรจุภัณฑ์อาหารและอุตสาหกรรมที่หลากหลาย 

ประกาศแผนการลงทุนเดินหน้าขยายก�ำลังการ

ผลิตแผ่นฟิล์ม BOPET และเม็ดพลาสติก PET ที่รัฐ

อลาบามา ประเทศสหรัฐอเมริกา ภายใต้งบลงทุน 

103 ล้านเหรยีญสหรฐั รบัดมีานต์ความต้องการใช้

กลุม่บรรจุภณัฑ์อตุสาหกรรมอาหารเติบโตต่อเนือ่ง 

คาดพร้อมเดินเครื่องจักรผลิตสินค้าได้ภายใน 24 

เดือนนับจากนี้

นายอมติ ปรากาซ กรรมการผูจั้ดการ 
บริษัท โพลีเพล็กซ์ (ประเทศไทย) 
จ�ำกัด (มหาชน) หรือ PTL ผู้ด�ำเนิน

ธุรกิจผลิตและจ�ำหน่ายแผ่นฟิล์ม PET เพื่อใช้ใน

บรรจุภัณฑ์อาหารและอุตสาหกรรมที่หลากหลาย 

เปิดเผยว่า บริษัทฯ ได้ประกาศแผนการลงทุนเพื่อ

ตอกย�้ำการเป็นผู้ผลิตและจ�ำหน่ายแผ่นฟิล์ม PET 

ระดับแนวหน้าของโลก โดยจะลงทุนเพิ่มไลน์การ

ผลิตแผ่นฟิล์ม BOPET ชนิดบาง และขยายก�ำลัง

การผลิตเม็ดพลาสติก PET ของโรงงานที่เมืองดีเค

เตอร์ รัฐอลาบามา ประเทศสหรัฐอเมริกา เพ่ือ

สอดคล้องกับความต้องการแผ่นฟิล์ม PET มากขึน้ 

และดึงส่วนแบ่งการตลาดจากการน�ำเข้าในสหรัฐฯ 

ภายใต้งบการลงทุน 103 ล้านเหรียญสหรัฐ ซึ่งมา

จากเงินทุนส�ำรองของบริษัทฯ และเงินกู้ระยะส้ัน 

โดยจะเริ่มด�ำเนินการโครงการนี้ภายในครึ่งปีแรก

ของปี 2564 และคาดว่าจะเริ่มเปิดสายการผลิต

ได้อีกประมาณ 24 เดือนนับจากนี้ เมื่อการด�ำเนิน

การแล้วเสร็จจะส่งผลให้บริษัทฯ มีทรัพย์สินเพิ่ม

ขึ้น 18-20%

ไลน์การผลิตแห่งใหม่นี้เป็นสายการผลิตฟิล์ม 

BOPET สายที่สองส�ำหรับบริษัทในสหรัฐอเมริกา

ซึ่งเป็นสายการผลิตที่มีประสิทธิผลมากที่สุดใน

ภูมิภาค/ทั่วโลก ผลิตแผ่นฟิล์ม BOPET ชนิดบาง 

ขนาดกว้าง 10.6 เมตร ที่ความเร็วการผลิต 650 

เมตรต่อนาที โดยมีก�ำลังการผลิต 50,000 ตันต่อ

ปี และเพิ่มก�ำลังการผลิตเม็ดพลาสติก PET จาก 

58,000 ตันต่อปี เป็น 86,000 ตนัต่อปี ซึง่นอกจาก

จะช่วยเสริมก�ำลังการผลิตแล้ว ยังช่วยเพ่ิมขีด

ความสามารถในการแข่งขันทั้งในภูมิภาคและทั่ว

โลก รองรับความต้องการใช้แผ่นฟิล์ม PET ชนิด

บางที่ถูกน�ำไปใช้ในบรรจุภัณฑ์ชนิดอ่อนตัวในภาค

อุตสาหกรรมอาหารในตลาดสหรัฐอเมริกาที่มีแนว

โน้มเติบโตทุกปี

การลงทุนครั้งนี้ ส่งผลดีต่อการบริหารจัดการด้าน

โครงสร้างต้นทุนการผลิตให้มีประสิทธิภาพสูงสุด 

ต้นทุนต่อหน่วยถูกลงจากการเพิ่มสายการผลิต

เป็น 2 สาย รองรับแผนการรุกขยายตลาดภายใน

ภูมิภาคและลดการน�ำเข้าแผ่นฟิล์ม PET จากต่าง

ประเทศ และยังช่วยให้ Polyplex USA ก้าวสู่การ

เป็นผูน้�ำตลาดในสหรฐัอเมรกิา เหมือนกับท่ีบริษัทฯ 

ได้เคยประสบความส�ำเรจ็มาแล้วในภมูภิาคอ่ืนๆ ท่ัว

โลก

“เรามคีวามมุง่มัน่ขยายธรุกจิของเราอย่างต่อเนือ่ง

เพื่อสร้างความแข็งแกร่งในการด�ำเนินงาน ควบคู่

กับการสร้างความสัมพันธ์ที่ดีกับลูกค้าและชุมชน 

ตลอดจนการน�ำความเชี่ยวชาญของทีมงานที่มี

ประสบการณ์ในการขยายตลาดทีส่ร้างความส�ำเรจ็

มาแล้วในตลาดอื่นๆ ทั่วโลก เข้ามาช่วยวางแผน

ทั้งด้านระบบการขายและการจัดจ�ำหน่ายให้มี

ประสิทธิภาพ เพื่อต่อยอดสร้างความส�ำเร็จในการ

สร้างมูลค่าเพิ่มทางธุรกิจ ด้วยการส่งมอบสินค้า

ที่มีคุณภาพ ตรงต่อเวลา และสร้างความพึ่งพอใจ

สูงสุดให้แก่ลูกค้า” นายอมิต กล่าว

PTL ลงทุนโครงการ Brownfield 

สายการผลิตแผ่นฟิล์ม BOPET ท่ีสหรัฐฯ

มูลค่า 3.22 พันลบ.
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นายเอกรัตน์ แจ้งอยู่ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท เธียรสุรัตน์ จ�ำกัด (มหาชน) TSR เปิดเผยว่า บริษัทฯคาดว่า

ผลประกอบการครึ่งปีหลัง 2563 จะเติบโตอย่างต่อเนื่องหลังล่าสุดชนะประมูลงานเครื่องท�ำน�้ำแข็งจากร้าน Amazon เฟสที่1 จ�ำนวน 100 เครื่อง 

มูลค่า 22 ล้านบาท ซึ่งคาดว่าจะเริ่มทยอยติดตั้งตั้งแต่เดือนตุลาคมนี้

รวมถึงในไตรมาส 4/2563 บริษัทฯเตรียมออกสินค้าใหม่เป็นจ�ำนวนมากไม่ว่าจะเป็นเครื่องกดน�้ำร้อนน�้ำเย็น (Water dispenser) เครื่องกรองน�้ำ 

(Water treatment) ที่ปัจจุบันยังคงมีความต้องการของผู้บริโภคโดยเฉพาะในครัวเรือนหลังหลายคนเริ่มหันกลับมาดื่มน�้ำสะอาดมากขึ้น ส่งผลให้

ปีนี้บริษัทฯคาดว่ารายได้รวมจะเติบโตมากกว่าเป้าหมายที่วางไว้ว่าจะเติบโต 10%

ด้านแผนการขยายทีมบริษัทฯคาดว่าปลายปีนี้จะมีทั้งสิ้น 280 ทีม จากเดิมตั้งไว้ว่าจะมีทั้งสิ้น 250 ทีม หลังครึ่งปีแรกประสบความส�ำเร็จเป็นอย่าง

มาก โดยบริษัทฯคาดว่าในแต่ละทีมจะสร้างยอดขายได้ไม่น้อยกว่า 60 เครื่อง/เดือน/ทีม ซึ่งปัจจุบันบริษัทฯอยู่ระหว่างฝึกทักษะการขายให้กับทีม 

เพื่อให้มีความช�ำนาญในสินค้าแต่ละอย่างรองรับไตรมาส 4/2563 ที่จะมีการออกสินค้าเป็นจ�ำนวนมาก พร้อมกันนี้บริษัทฯยังมีแผนเพิ่มสาขาเป็น 

40 สาขาจาก 34 สาขาด้วยเช่นกัน

นอกจากนีบ้รษิทัฯยงับรหิารจดัการต้นทนุให้อยูใ่นระดบัทีด่อีย่างต่อเนือ่ง รวมถงึการพัฒนาและจ�ำหน่ายผลติภณัฑ์เครือ่งกรองน�ำ้แบบใหม่ทีม่มีลูค่า

เพิม่มากขึน้ ส่งผลให้ปีนีค้าดว่าจะสามารถรกัษาระดับอัตราก�ำไรขัน้ต้นอยูใ่นระดบัทีด่กีว่า 72% และอตัราก�ำไรสทุธใิห้อยูใ่นระดับ 6.54% จากปีก่อน 

และหลังจากน้ีบริษัทฯจะหันมาเจาะตลาดกลุ่มผู้ใช้เครื่องกรองน�้ำระดับราคาต�่ำกว่า 10,000 บาทต่อเครื่อง ซึ่งผลิตภัณฑ์ใหม่ราคาเฉลี่ยอยู่ที่ราว 

7,000-8,000 บาทต่อเครื่อง เพื่อเป็นการขยายฐานลูกค้าเพิ่ม

"โควดิ-19 อาจท�ำให้เรามคีวามเสีย่งเรือ่งของรายได้ต่อหวัของประชากร ดงันัน้เราเลยออกสนิค้ารุน่ราคาถกูเพือ่จบัตลาดทีม่นักว้างขึน้ไปอกี เพราะ

แผนของเราตอนนี้คือการขยายไปทุกจังหวัดทั่วประเทศ ส่วนต่างประเทศเราก็เล็งดูอยู่รอจังหวะที่เหมาะสมก่อน" นายเอกรัตน์ กล่าว

TSR ส่งซิก H2/63 ผลงานโตต่อเน่ือง 

หลัง ได้งานเคร่ืองท�ำน�้ำแข็งร้าน Amazon เฟส 1 มูลค่า 22 ลบ.

-ออกสินค้าใหม่เพียบ หนุนท้ังปีรายได้โตเกินเป้า 10%
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SCN เดินหน้าขยายธุรกิจด้านก๊าซธรรมชาติ เข้า

ติดต้ังและวางระบบ สถานีก๊าซธรรมชาติเหลว 

(Liquefied Natural Gas: LNG) แห่งแรก ให้

กับบริษัท ฟิเทซ่าซีเอ็นซี จ�ำกัด อ.นิคมพัฒนา 

จ.ระยอง ท่ีช่วยลดค่าใช้จ่ายส�ำหรับเช้ือเพลิงของ

การผลิตในภาคอุตสาหกรรม

ดร.ฤทธี กิจพิพิธ ประธานเจ้าหน้าที่
บริหาร บริษัท สแกน อินเตอร์ จ�ำกัด 
(มหาชน) หรอื SCN ผูน้�ำด้านธรุกิจพลงังาน 

พลังงานหมุนเวียน และยานยนต์ที่ใช้พลังงาน

ทางเลือก กล่าวว่า “จากประสบการณ์ และความ

เชี่ยวชาญทางด้านธุรกิจก๊าซธรรมชาติที่มีมากว่า 

15 ปี จงึได้รบัความไว้วางไว้จาก บรษิทั ปตท.จ�ำกดั 

(มหาชน) ให้เป็นตัวแทนในการติดตั้งสถานีก๊าซ

ธรรมชาติเหลว (Liquefied Natural Gas: LNG) 

แบบครบวงจร ซึ่งได้เริ่มด�ำเนินการติดต้ังสถานี

ก๊าซธรรมชาติเหลว ให้กับโรงงานอุตสาหกรรมที่

มีอุดมการณ์เดียวกัน คือ มุ่งเน้นเรื่องการรักษาสิ่ง

แวดล้อม โดยเริ่มติดตั้งสถานีก๊าซธรรมชาติเหลว

แห่งแรกให้กับบริษัท ฟิเทซ่าซีเอ็นซี จ�ำกัด อ.นิคม

พัฒนา จ.ระยอง

บริษัทฯ ได ้มองเห็นถึงโอกาสในการลงทุนใน

ธุรกิจที่ใช้ประโยชน์และสร้างมูลค่าเพิ่มให้กับก๊าซ

ธรรมชาติ พร้อมตอบสนองภาคอุตสาหกรรมท่ี

มีความต้องการในการใช้ก๊าซธรรมชาติเพิ่มขึ้นใน

อนาคต บริษัทฯ จงึเดินหน้าพฒันาและขยายธรุกจิ

ด้านก๊าซธรรมชาติแบบครบวงจรอย่างต่อเนื่อง 

ให้บริการครอบคลุมตั้งแต่การออกแบบ ติดตั้ง 

รวมถึงด�ำเนินการซ่อมบ�ำรุง การติดตั้งสถานีก๊าซ

ธรรมชาติเหลว (Liquefied Natural Gas: LNG) 

ใช้พื้นที่ติดต้ังสถานีเพียง 90 ตร.ม.ลดลงจากรูป

แบบเดิมถึง 3 เท่า ทั้งนี้ก่อนน�ำเชื้อเพลิงเข้าใช้งาน

ในโรงงานอตุสาหกรรม ก๊าซธรรมชาตเิหลว (LNG) 

จะถกูเปลีย่นสถานะอีกคร้ัง จากของเหลวกลบัเป็น

ก๊าซดังเดิม ซึ่งจะมีปริมาตรเพิ่มขึ้นประมาณ 600 

เท่าจากสถานะของเหลว ด้วยปริมาณเชื้อเพลิงที่

มีเพิ่มขึ้นจากเดิม สามารถช่วยลดค่าใช้จ่ายในการ

ขนส่งก๊าซได้ถึง 6 เท่า (เปรียบเทียบจากรอบการ

ขนส่งก๊าซธรรมชาตต่ิอก๊าซธรรมชาตเิหลว) ซ่ึงถอื

เป็นการลดภาระต้นทุนค่าเชื้อเพลิงได้อย่างมากใน

ระยะยาว และได้มีการน�ำเอาเทคโนโลยีเข้ามาใช้

ร่วมด้วยมากขึ้น เช่น การเพิ่มระบบแจ้งเตือนแบบ

ออนไลน์ผ่านสมาร์ทโฟน ที่ท�ำให้ง่ายต่อการตรวจ

เช็คระบบ สะดวก และมีความแม่นย�ำต่อการตรวจ

สอบมากยิ่งขึ้น

ทัง้นีค้าดว่าในไตรมาสแรกของปี 2564 ธุรกิจการติด

ตัง้สถานีก๊าซธรรมชาตเิหลวในโรงงานอุตสาหกรรม

ขนาดใหญ่จะเป็นที่รู้จักและได้รับความนิยมมาก

ขึ้น ท�ำให้แนวโน้มลูกค้าโรงงานอุตสาหกรรมสูงขึ้น

อย่างต่อเนือ่งอีกด้วยนอกจากนีส้แกน อินเตอร์ ยัง

เป็นผู้น�ำในด้านการลดค่าใช้จ่ายในการใช้พลังงาน

ในโรงงานอุตสาหกรรมทุกประเภท ไม่ใช่แค่ก๊าซ

ธรรมชาติเหลว (LNG) เพียงเท่านั้น เรายังมีก๊าซ

ธรรมชาติ (CNG) เพื่อให้เหมาะสมกับอุตสาหกรรม

ของลูกค้าในแต่ละประเภท และยังมีงานติดตั้งโซ

ลาร์รูฟท็อป ที่ช่วยลดค่าใช้จ่ายในการใช้ไฟฟ้าอีก

ด้วย

ส�ำหรับโรงงานอุตสาหกรรมท่ีต้องการลดต้นทุนใน

การใช้เชื้อเพลิง สามารถติดต่อขอรายละเอียดเพิ่ม

เติมได้ที่ 098-159-1495

SCN รุกธุรกิจก๊าซธรรมชาติเหลว พร้อมเปิดโครงการ

สถานีก๊าซธรรมชาติเหลว (LNG) แห่งแรก
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นายจตุรงค์ ศรีกุลเรืองโรจน์ ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท ไทย อิงเกอร์ 
โฮลดิ้ง จ�ำกัด (มหาชน) TIGER เปิดเผย
ว่า บริษัทฯ คาดว่าภาพรวมรายได้ในปี 2563 จะแตะ
ที่ระดับ 1,026 ล้านบาท จากปี2562 ที่มีรายได้รวม 
992.29 ล้านบาท โดยในช่วงครึ่งปีแรก2563 บริษัทฯ 
มีรายได้รวมจากแล้ว 452.52 ล้านบาท ขณะที่คาด
ว่าในช่วงครึ่งปีหลังจะได้รายได้หนุนจากการทยอย
ส่งมอบงานในมือ (Backlog) ที่เหลือคิดเป็นมูลค่า
งานรวม 569.68ล้านบาท จาก Backlog ท้ังหมด 
1,792.68 ล้านบาท และจะทยอยรับรู้ส่วนที่เหลือ
อีก1,223.68ล้านบาท ในปี2564

โดย Backlog ทั้งหมด เป็นงานภาครัฐประมาณ 
79.16% และเป็นงานภาคเอกชน 20.84% ซึง่จะทยอย
ส่งมอบในช่วงครึ่งปีหลัง2563 ประมาณ 30% หรือ
ประมาณ 500 ล้านบาท ส่วนทีเ่หลอืจะทยอยรบัรูใ้นปี
ถดัไป ซึง่บรษิทัฯ ยงัเหลืองานทีร่อส่งมอบ (Backlog) 
ได้แก่ 1.งานอาคารผู้ป่วยนอกมูลนิธิแพทย์ 2.ระบบ
สาธารณูปโภคอยุธยา 3.ปั๊มน�้ำมันและพื้นพาณิชย์ 
สะเดา และ 4.อาคารส�ำนักงานปทุมธานี

นอกจากนี้ บริษัทยังมีแผนเข้าประมูลงานเพิ่มเติม 
6-7โครงการ มูลค่าโครงการรวมทั้งสิ้น 2,000 ล้าน
บาท ประกอบด้วย งานรัฐ 1,600 - 1,700 ล้านบาท 
และเป็นงานเอกชนประมาณ 300-400ล้านบาทซึ่ง
คาดว่าจะได้งานราว 50% ของงานประมูลทั้งหมด

ส�ำหรับกลยุทธ์ของบริษัทในการรับมือกับผลกระทบ 
Covid-19 ได้แก่ 1.สนับสนุนให้เกิดการสื่อสารภายใน

หน่วยงาน นัดประชุมชี้แจงปัญหาและหาทางแก้ไข
เป็นประจ�ำทุกวัน, 2.การเร่งส่งมอบงานก่อสร้างที่มี
อยูใ่นมอืให้เป็นไปตามก�ำหนด, 3.ดแูลสภาพคลองให้
เพยีงพอ และรกัษากระแสเงนสดในมอืเพ่ือรองรบัการ
เติบโตขึ้นในอนาคต

4.มุ่งรับงานภาครฐบาล และงานร่วมทุนระหวางรฐ
กับเอกชน (Public Private Partnership) เพราะ
มีความแน่นอนในการรับรู้รายได้ ซึ่งยังมีช่องทาง
เติบโต, 5.มุ่งรับงานใหม่ที่เป็นงานขนาดเล็ก ระยะ
เวลาสั้น อัตราก�ำไรขั้นต้นดี, 6.ควบคุมต้นทุนและค่า
ใช้จ่ายทุกประเภท และ 7.มองหาช่องทางการลงทุน
ในธรุกจิอืน่ เพือ่เพิม่ความสามารถในการท�ำก�ำไรของ
บริษัท

ด้านนายวิบูลย์ พจนาลัย ประธานเจ้าหน้าที่การ
เงิน บริษัท ไทย อิงเกอร์ โฮลดิ้ง จ�ำกัด (มหาชน) 
TIGER เปิดเผยว่า บริษัทมี 7 กลยุทธ์ในการแข่งขัน 
ประกอบด้วย 1.การมีบุคลากรท่ีมีประสบการณ์และ
ความเช่ียวชาญ 2.การสร้างความสมัพนัธ์ทีด่กีบัคูค้่า 
(Partner) ด้วยการสร้างความประทับใจ และความ
พึงพอใจด้านงานบริการให้แก่เจ้าของโครงการ เพื่อ
ให้เกิดการบอกต่อ รวมทั้งสร้างความสัมพันธ์ที่ดีกับ
ผู้ที่เกี่ยวข้ออื่นๆ ในแต่ละโครงการก่อสร้าง เพื่อสร้าง
โอกาสทางธุรกิจ

3.ด้านงานบริการที่มีคุณภาพ ซึ่งบริษัทมีทีมวิศวกร
และทีมผู้บริหารร่วมกันจัดหาวัสดุอุปกรณ์ที่มี
คุณภาพ ร่วมกันวางแผนงานก่อสร้าง และคํานวน
ต้นทุนที่แม่นยํามากที่สุด ทําให้สามารถเสนอราคาที่

เหมาะสมที่สุดให้แก่ลูกค้าได้

4.การส่งมอบงานตามกําหนด โดยบริษัทมีการ
วางแผน (Planning) กําหนดเวลา (Scheduling) 
และจัดลําดับงาน (Sequencing) โดยทีมวิศวกรที่มี
ประสบการณ์ เพื่อให้สามารถส่งมอบงานได้ตรงตาม
ที่ลูกค้ากําหนด

5.การบริการหลังการส่งมอบงาน โดยบริษัทมีทีม
งานที่มีใจรักในงานบริการ ค่อยดูแลช่วยเหลือ และ
คําปรกึษาแก่ลกูค้าทีอ่าจประสบปัญหาต่างๆ ทีเ่กดิข้ึน
หลงัจากการส่งมอบงาน ซึง่จะเป็นการสร้างความน่า
เชื่อถือ และการบอกต่อ

6.การใช้ระบบสารสนเทศในการบรหิาจดัการ ด้วยกา
รนําระบบทางด้านสารทนเทศ (IT) ทีเ่รยีกว่า ERP เข้า
มาใช้ในการตรวจสอบและติดตามความคืบหน้าของ
โครงการกรับเหมาต่างๆ ซึ่งทําให้ผู้บริหารรับทราบ
ถึงการดําเนินการของโครงการแต่ละโครงการอย่าง
ต่อเนื่อง และแก้ปญหาได้อย่างทันเวลา

7.วิศวกรรมคุณค่า (Value Engineering : VE) คือ
การประยุกต์ใช้ความรู้ด้านวิศวกรรมคุณค่า (VE) ใน
การวิเคราะห์และคํานวนความเหมาะสมด้านการใช้
งานอาคาร เช่น ระบบสาธารณูปโภคต่างๆ เพื่อเสนอ
แนะให้เจ้าของโครงการทราบถงึต้นทนุในก่อสร้างทีม่ี
ความเหมาะสม ขณะเดียวกันยังรักษาประสิทธิภาพ
การใช้งานของตัวอาคารให้เป็นไปตามที่กําหนดได้

TIGER วางเป้าปี63 ดันรายได้พุ่งแตะ 1 พันลบ. 

ตุน Backlog 1.79 พันลบ. 

เล็งประมูลงานเพ่ิม 6-7โครงการ รวมกว่า 2 พันลบ.
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นายวีระ เหล่าวิทวัส ประธานเจ้า
หน้าที่บริหาร บริษัท อีสเทอร์น 
พาวเวอร์ กรุ๊ป จํากัด (มหาชน) 
“EP” เปิดเผยว่า ทีป่ระชุมคณะกรรมการ คร้ัง

ที่10/2563 เมื่อวันที่ 28 กันยายน 2563 ได้มี

มติอนุมัติดังนี้

1. อนุมัติให้ บริษัท EP Group (HK) Company 

Limited (“EP Group” หรือ “ผู้ขายที่ 1”) ซึง

เป็นบริษัทย่อยทางอ้อมของบริษัทฯ ทีถือหุ้น

ในสัดส่วนร้อยละ 100.00 ของหุ้นทั้งหมด โดย 

บริษัท อีเทอร์นิตี พาวเวอร์ จํากัด(มหาชน) 

(“ETP”) ซึงเป็นบริษัทย่อยของบริษัทฯ โดย

บริษัทฯ ถือหุ้นในสัดส่วนร้อยละ 75 ของหุ้น

ทั้งหมดในETP โดย EP Group จะดําเนินการ

ขายโครงการโรงไฟฟ้าประเทศญีปุ่น รวม 2 

โครงการ โดยมีรายละเอียดของโครงการดังนี้

- โครงการ Kurihara 1 จํานวน 9.52 เมกะ

วัตต์(AC) (11.68 เมกะวัตต์ติดตั้ง) ซึ่งดําเนิน

โครงการโดยบริษัทAE Power Godo Kaisha 

(“GK2”) ในอตัรารบัซือ้ไฟฟ้าทีร่าคา 40 เยนต่อ

หน่วย เป็นเวลา 20 ปี ปัจจุบันดําเนินการจ่าย

ไฟฟ้าเชงิพาณชิย์แล้ว เมอืวนัท่ี 1 ตลุาคม 2561

- โครงการ Kurihara 2 จํานวน 12.24 เมกะ

วัตต์(AC) (17.25 เมกะวัตต์ติดตั้ง) ซึ่งดําเนิน

โครงการโดยบริษัทKurihara Godo Kaisha 

(“GK1”) ในอตัรารบัซือ้ไฟฟ้าทีร่าคา 36 เยนต่อ

หน่วยเป็นเวลา 20 ปี ปัจจุบันดําเนินการจ่าย

ไฟฟ้าเชงิพาณชิย์แล้ว เมือวนัที ่25 พฤศจกิายน 

2562

2. อนุมัติให้ บริษัท เอ็ปโก้ เอ็นเนอร์ยี จํากัด 

(“EPCOE” หรือ “ผู้ขายที่ 2”) ซึ่งเป็นบริษัท

ย่อยทางอ้อมของบริษัทฯ ที่ถือหุ้นในสัดส่วน

ร้อยละ 99.99 ของหุ้นทั้งหมด โดย บริษัท 

อีเทอร์นิตี พาวเวอร์ จํากัด (มหาชน) (“ETP”) 

ซึ่งเป็นบริษัทย่อยของบริษัทฯ โดยบริษัทฯ ถือ

หุน้ในสดัส่วนร้อยละ 75 ของหุน้ทัง้หมดใน ETP 

โดย EP Group จะดําเนินการขายโครงการโรง

ไฟฟ้าประเทศญีปุ่น รวม 1 โครงการ โดยมีราย

ละเอียดของโครงการดังนี้

- โครงการ Kyoto ขนาดกําลังการผลิต 9.99 

เมกะวัตต์ (AC) (12.01 เมกะวัตต์ติดตั้ง) ซึ่ง

ดําเนินโครงการโดยบริษัท Kyotemba Solar 

Godo Kaisha (“GK3”) ในอัตรารับซื้อไฟฟ้าที่

ราคา 32 เยนต่อหน่วยเป็นเวลา 20ปี ปัจจุบัน

ดําเนินการจ่ายไฟฟ้าเชิงพาณิชย์แล้ว เมือวันที่ 

21 พฤศจิกายน 2559

รวมมูลค่าของสินทรัพย์ที่จําหน่ายไป ทั้งส้ิน 

1,991.73 ล้านบาท

ผลประโยชน์ที่คาดว่าจะเกิดกับการที่ทาง 

บรษิทัฯ จะจําหน่ายโครงการโรงไฟฟ้าพลงังาน

แสงอาทติย์ในประเทศญปีุน่ จํานวน 3 โครงการ 

คอืเพือ่ให้บรษิทัฯ มเีงนิสดรับเพมิขึน้ และ/หรอื 

มีเงินทุนเพียงพอเพื่อรองรับการขยายธุรกิจ 

และการลงทุนในอนาคต ท่ีให้ผลตอบแทนที

มากกว่า และ/หรือ ชําระคืนเงินกู้ของบริษัท 

เพื่อลดอัตราส่วนหนี้สินต่อทุนของบริษัทฯและ

จะส่งผลให้บริษัทฯ มีฐานะทางการเงินที่่มั่นคง 

และผลการดําเนินงานทีดีขึ้นต่อไป

EP ขายโรงไฟฟ้าพลังงานแสงอาทิตย์

ในญีปุ่น 3 โครงการ มูลค่า 1.99 พันลบ. 

รองรับการขยายธุรกิจ - แผนลงทุนในอนาคต
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EP ระบุว่า เหตุผลทีจําหน่ายโครงการโรงไฟฟา้ที่ประเทศญีปุ่ น จํานวน 3 โครงการ มีดังนี

1. ราคาขายของโครงการทั้ง 3 โครงการนี้ ผู้ซื้อได้เสนอราคาโดยมี Required Rate of Equity Return (RRER)ทีตํากว่าอัตราที่บริษัทฯใช้ในการ

ลงทุนโครงการต่างๆ มาก กล่าวคือ ราคาที่เสนอซื้อใช้ RRER ทีประมาณ5.16% ในขณะที RRER ของบริษัทฯในการลงทุนใดๆจะอยู่ที่ประมาณ 12% 

ขึ้นไป (ซึงจะคิดเป็น NPVประมาณ 1,111.28 ล้านบาท บริษัทฯจึงได้รับกําไรส่วนเกิน (Premium) จากการขายโครงการนี้ มากกว่าการถือโครงการ

ไว้จนหมดอายุสัญญา PPA

2. บริษทัฯสามารถลดภาระค่าใช้จ่าย โดยเฉพาะอตัราภาษใีนประเทศญีปุน่ ทีมกีารเรยีกเกบ็ในอัตราทีส่งูและมภีาษหีลายประเภท เช่น Consumption 

Tax = 10% , Corporate tax = 29.74% , Fixed asset tax1.40% , Selling Tax = 1.288% ซึ่งแม้การลงทุนในโครงการแบบ ทีเค จีเค จะทําให้

สามารถประหยัดภาษีCorporate tax แต่โครงสร้างการลงทุน แบบ TK นั้นส่งผลให้บริษัทฯ ไม่สามารถบริหารงานได้คล่องตัว และมีค่าใช้จ่ายใน

การบริหารงานแบบ TK ค่อนข้างสูง

3. บรษิทัฯกําลงัอยูร่ะหว่างการพฒันาโครงการไฟฟ้าพลงัลมทปีระเทศเวยีดนาม ซึง่จะให้ผลตอบแทนต่อผูถ้อืหุน้ (Equity IRR) ประมาณ 20-25% 

ซึ่งสูงกว่า RRER ที่บริษัทฯตั้งขั้นตํ่ไว้ค่อนข้างมาก การขายทั้ง 3โครงการ จะทําให้บริษัทฯมีสภาพคล่องเพียงพอทีจะลงทุนในโครงการดังกล่าวได้

4. เนื่องจากการลงทุนในประเทศญีปุ่นมีผลตอบแทนของโครงการ (IRR) ค่อนข้างต�่ำ ดังนั้น การลงทุนใดๆ จึงต้องกู้ยืมเงินซึงมีอัตราดอกเบี้ยทีตํา

มากในสัดส่วนที่สูง (ประมาณร้ อยละ 80 ของการลงทุน) เพื่อเพิ่มผลตอบแทนในการลงทุนส่วนของ Equity จึงทําให้ทีผ่านมาบริษัทฯต้องแบก

รับอัตราส่วนหนี้ สินต่อทุน(Debt to Equity Ratio) ที่สูงกว่า 3 ต่อ 1 มาโดยตลอด การจําหน่ายเงินลงทุนในครั้งนี จึงทําให้บริษัทฯสามารถลด

อัตราส่วนหนี้ สินต่อทุนลงมาเหลือเพียง 1.47 เท่านั้น

 บริษัทฯจะนําเงินที่ได้รับไปใช้เป็นเงินทุนเพื่อรองรับการขยายธุรกิจ และการลงทุนของบริษัทฯในอนาคตต่อไป

EP ขายโรงไฟฟ้าพลังงานแสงอาทิตย์

ในญีปุ่น 3 โครงการ มูลค่า 1.99 พันลบ. 

รองรับการขยายธุรกิจ - แผนลงทุนในอนาคต
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TACC เดินหน้าเสิร์ฟเครื่องดื่มรสชาติใหม่ในร้านเซเว่น และ All Café ช่วงโค้งสุดท้ายปี 2563 สัมผัสความกลมกล่อมของชาเขียวญี่ปุ่นในหลาก

หลายรสชาติและ เครื่องดื่มชารูปแบบใหม่ ทั้ง "มัทฉะลาเต้" พร้อม Upsize เครื่องดื่มในมุม All Cafe สดชื่นจุใจ อร่อยไซส์ใหญ่ คุ้มกว่าเดิม เริ่ม 

24 ก.ย.ที่ผ่านมา ฟาก"ชัชชวี วัฒนสุข" บิ๊กบอส มั่นใจผลตอบรับดีเยี่ยม ผลักดันผลงานปีนี้เข้าเป้าโตต่อเนื่อง 

นายชัชชวี วัฒนสุข ประธานกรรมการบริหาร บริษัท ที.เอ.ซี. คอนซูเมอร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ TACC เปิด

เผยว่า บริษัทฯยังคงมุ่งมั่นพัฒนาผลิตภัณฑ์เครื่องดื่มชนิดใหม่ๆ วางขายในร้านเซเว่น อีเลฟเว่น (7-Eleven) และ All Café อย่างต่อเนื่อง เพื่อ

ช่วยกระตุ้นยอดขายเครื่องดื่ม โดยเฉพาะในช่วงปลายปี ระหว่างเดือนกันยายนนี้ บริษัทฯมีแผนเปิดตัวสินค้าใหม่และโปรโมชั่นสุดคุ้ม เพื่อเสิร์ฟให้

กับลูกค้าอย่างเต็มที่

เริ่มตั้งแต่วันที่ 3 กันยายน 2563 ได้ออกเครื่องดื่มรสชาติ มัทฉะลาเต้  ในโถกดเครื่องดื่มเย็น (Jet Spray) ซึ่งเป็นการผสมของชาเขียวญี่ปุ่นกับ 

Milk powder origin มาจากประเทศ ฝรั่งเศส ซึ่งเป็นแหล่งผลิตนมและผลิตภัณฑ์นมชั้นน�ำ ให้กลิ่นมันนม และ mouth-feel ของนมเหมือนดื่มนม

สด ท�ำให้เครื่องดื่มมีกลิ่นและรสชาเป็นเอกลักษณ์ มีกลิ่นหอม และรสฝาดชาที่พอดี ท�ำให้กลมกล่อมมีมิติ เพิ่มความน่าสนใจ น่าค้นคว้าตอบโจทย์

เรื่องรสชาติกับลูกค้าในวงกว้าง

พร้อมกันนี้ได้ Upsize เครื่องดื่มในมุม All Cafe สดชื่นจุใจ อร่อย Size ใหญ่ คุ้มกว่าเดิม เริ่มตั้งแต่วันที่ 24 กันยายน 2563 พร้อมกันทั่วประเทศ 

โดยพบกับเครื่องดื่มชา All Café Signature ที่ทุกคนชื่นชอบ ไม่ว่าจะเป็น ชาเขียวมัทฉะเย็น /ปั่น  ชานมเย็น/ปั่น  ชานมไต้หวัน ชามะนาว ใน Size 

ใหญ่กว่าเดิม กับราคาคุ้มค่าเพียง  40 บาท (เมนูเย็น) และ 45 บาท (เมนูปั่น) เท่านั้น

ส�ำหรับเครื่องดื่มรสชาติใหม่ ที่น�ำมาวางจ�ำหน่ายช่วงปลายปีนี้ น่าจะได้รับการตอบรับจากผู้บริโภค เพราะมีความหลากหลายและมีรสชาติที่ตรง

ใจผู้บริโภคอย่างแน่นอน ซึ่งมั่นใจว่าจะช่วยกระตุ้นยอดขายในครึ่งปีหลังได้เป็นอย่างดี ขณะเดียวกัน บริษัทฯ ยังเดินหน้าที่จะเพิ่มประสิทธิภาพการ

บริหารจดัการต้นทนุให้เกดิประสทิธภิาพสูงสดุอย่างต่อเนือ่งเพือ่จะสนบัสนนุให้รายได้และก�ำไรเป็นไปตามเป้าหมายทีว่างไว้" นายชชัชวกีล่าวในทีส่ดุ

TACC ลุยเสิร์ฟเคร่ืองด่ืมใหม่ปลายปีน้ี 

สัมผัสรสชาติกลมกล่อมของ "มัทฉะลาเต้" 

ม่ันใจผลตอบรับดีเย่ียม ดันผลงานปีน้ีเข้าเป้า
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บมจ.โปรเอ็น คอร์ป (PROEN) ยื่นไฟล่ิงเสนอขาย
หุ้นไอพีโอจ�ำนวน 86 ล้านหุ้น ได้ บริษัท ที่ปรึกษา 
เอเซีย พลัส จ�ำกัด เป็นที่ปรึกษาทางการเงิน  เผย
จะน�ำเงินที่ได้จากการระดมทุนไปขยายธุรกิจ รวมทั้ง
ลงทุนในด้านบริการธุรกิจศูนย์ข้อมูล Data Center 
Infrastructure as a Service (IaaS)  ก่อสร้าง
อาคารส�ำนกังาน และอาคารศนูย์ข้อมลูแห่งใหม่ และ
ลงทุนเพิ่มศักยภาพในการให้บริการคลาวน์ (Cloud 
Service)

นายเล็ก สิขรวิทย กรรมการผู้อ�ำนวย
การ บรษิทั ทีป่รกึษา เอเซยี พลสั จ�ำกัด 
ในฐานะที่ปรึกษาทางการเงิน บริษัท โปรเอ็น คอร์ป 
จ�ำกัด(มหาชน) ประกอบธุรกิจหลัก 2 กลุ่ม ได้แก่ 
1) ธุรกิจเทคโนโลยีและการสื่อสาร (Information 
Communication and Technology: ICT) และ 
2) ธุรกิจรับเหมาก่อสร้างส�ำหรับโทรคมนาคมพื้น
ฐาน (Telecommunication Service)  เปิดเผย
ว่า ขณะน้ีได้ยื่นแบบแสดงรายการข้อมูลการเสนอ
ขายหลักทรัพย์ (แบบ filling) แบบค�ำขออนุญาต
เสนอหุ้นสามัญเพิ่มทุนครั้งแรกต่อประชาชน (IPO) 
ต่อส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และ
ตลาดหลักทรัพย์ (ก.ล.ต.) แล้ว โดยจะเสนอขายหุ้น
สามัญจ�ำนวน 86,000,000 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้น
ละ 0.50 บาท แบ่งเป็น (1) หุ้นสามัญเพิ่มทุนจ�ำนวน 
81,000,000 หุ้น เพื่อเสนอขายให้แก่ประชาชนทั่วไป 
และ (2) หุ้นสามัญเพิ่มทุนจ�ำนวน 5,000,000 หุ้น 
เพื่อเสนอขายให้แก่กรรมการ ผู้บริหาร และพนักงาน
ของบริษัทฯ และบริษัทย่อย

ทั้งนี้ หุ้นสามัญเพิ่มทุน จ�ำนวน 86,000,000 หุ้น 
หรือคิดเป็นร้อยละ 27.2 ของจํานวนหุ้นที่ออกและ
เรียกชําระแล้วทัง้หมดของบรษัิทฯ ภายหลงัการเสนอ
ขายหุ้นเพิ่มทุนในครั้งนี้

นายกิตติพันธ์ ศรีบัวเอี่ยม ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท โปรเอ็น คอร์ป 
จ�ำกัด (มหาชน) กล่าวว่า เป้าหมายการระดม
ทุนในครั้่งนี้่ เพื่อน�ำไปใช้ในการขยายธุรกิจ ประกอบ
ด้วย การลงทุนในด้านบริการธุรกิจศูนย์ข้อมูล Data 
Center Infrastructure as  a Service (IaaS) การ
ลงทุนเพิ่มศักยภาพในการให้บริการคลาวน์ (Cloud 
Service) การก่อสร้างอาคารส�ำนักงาน และอาคาร
ศนูย์ข้อมลูแห่งใหม่ รวมถงึใช้เป็นเงนิทนุหมนุเวยีนใน
ธรุกจิการให้บรกิารด้าน ICT และงานรบัเหมาก่อสร้าง 
และคืนหนี้สถาบันการเงิน

ส�ำหรับภาพรวมผลการด�ำเนินงานในช่วง 3 ปี 
(2560 - 2562) ที่ผ่านมา กลุ่มบริษัทประกอบด้วย 
ธุรกิจจ�ำหน่ายอุปกรณ์และให้บริการด้านเทคโนโลยี
และการสื่อสาร (Information Communication 
and Technology: ICT) ซึ่งเป็นรายได้หลักคิดเป็น
สัดส่วนโดยเฉลี่ยร้อยละ 87.1 ธุรกิจรับเหมาก่อสร้าง
ส�ำหรับโทรคมนาคมพื้นฐาน (Telecommunication 
Service) ซึ่งกลุ่มบริษัทเริ่มรับรู้รายได้ในปี 2561 คิด
เป็นสัดส่วนโดยเฉลี่ยร้อยละ 12.5 และ รายได้อื่นคิด
เป็นสัดส่วนเฉลี่ยร้อยละ 0.4

ในช่วงปี 2560 - 2562 รายได้จากการขายและ
บริการของกลุ่มบริษัทเติบโตเฉลี่ยต่อปี (CAGR) อยู่

ที่ร้อยละ 23.5 รายการหลักมาจากการเติบโตของ
รายได้ธุรกิจ ICT ซึ่งเติบโตเฉลี่ยต่อปี (CAGR) ร้อย
ละ 17.4 เนื่องจากกลุ่มลูกค้ารายใหญ่ขยายธุรกิจ 
e-commerce อย่างต่อเนื่อง ส่งผลให้บริษัทฯ มีราย
ได้จากการให้เช่าพืน้ทีศ่นูย์ข้อมลูและจ�ำหน่ายอปุกรณ์
เพิ่มข้ึน  นอกจากนี้ การเติบโตของรายได้ส่วนหน่ึง
เป็นผลมาจากการเริ่มรับรู้รายได้จากธุรกิจรับเหมา
ก่อสร้างในปี 2561

ขณะที่ผลการด�ำเนินงานในงวด 6 เดือนแรกของปี 
2563 รายได้จากการขายและบริการของกลุ่มบริษัท
เพิ่มขึ้น 176.1 ล้านบาท หรือคิดเป็นร้อยละ 57.3 
จากช่วงเดยีวกนัของปีก่อน เนือ่งจากการเพ่ิมข้ึนของ
รายได้จากธรุกจิรบัเหมาก่อสร้างทีก่ลุม่บรษิทัด�ำเนนิ
โครงการก่อสร้างสายส่งไฟฟ้าเพิม่ขึน้เป็น 4 โครงการ
ในปี 2563 เนือ่งจากประสบการณ์ด้านธุรกจิรบัเหมา
ก่อสร้างของกลุ่มบริษัทที่เพิ่มมากขึ้น ท�ำให้สามารถ
ควบคมุต้นทุนการด�ำเนนิการก่อสร้างโครงการได้ดขึีน้ 
ส่งผลให้อัตราก�ำไรขั้นต้นของธุรกิจรับเหมาก่อสร้าง
ในช่วง 6 เดือนแรกของปี 2563 เพิ่มขึ้นเป็นร้อยละ 
16.3 จากร้อยละ 8.2 เทียบช่วงเดียวกันของปีก่อน  
ส่งผลให้อตัราก�ำไรข้ันต้นและอตัราก�ำไรสทุธขิองกลุ่ม
บริษัทเพิ่มขึ้น

โดยในงวด 6 เดือนแรกของปี 2563 กลุ่มบริษัทมี
ก�ำไรสุทธิ 22.9 ล้านบาท เทียบกับช่วงเดียวกันของ
ปีก่อนมีก�ำไรสุทธิ 2 ล้านบาท ขณะที่ในปี 2562 มี
ก�ำไรสุทธิ 16.6 ล้านบาท และในปี 2561 มีก�ำไรสุทธิ 
23.6 ล้านบาท

"โปรเอ็น คอร์ป"
ย่ืนไฟล่ิงขาย IPO 86 ล้านหุ้น เข้าตลาด mai 

ขยายธุรกิจศูนย์ข้อมูล Data Center
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นายสุพจน์ สุนทรินคะ กรรมการ บริษัท สาลี่อุตสาหกรรม 
จ�ำกัด (มหาชน) SALEE เปิดเผยว่า บริษัทฯ คาดว่าผลประกอบการปี 

2563 จะสามารถพลิกกลับมามีก�ำไรสุทธิได้ จากปีก่อนที่บริษัทฯ มีผลขาดทุน 

30.07 ล้านบาท เนื่องจากบริษัทฯ ประเมินว่าผลประกอบการช่วงครึ่งปีหลังจะ

ดีกว่าคร่ึงปีแรก หลังจากค�ำสั่งซื้อการผลิตช้ินส่วนพลาสติกเร่ิมฟื้นตัว จากที่

ลดลงในช่วงที่มีการใช้มาตรการล็อคดาวน์ เพื่อควบคุมการระบาดของโควิด-19 

โดยเฉพาะในกลุม่โมเดอร์นเทรดท่ีดขีึน้ หลังมกีารเปิดห้างสรรพสนิค้าใช่วงปลาย

ไตรมาส 2/63 ขณะที่การย้ายฐานการผลิตของโรงงานจีน เข้ามาในกลุ่มประเทศ

เอเชียตะวันออกเฉียงใต้ อาทิ เวียดนาม ไทย เพื่อหลีกเลี่ยงการกีดกันทางการ

ค้าของสหรัฐอเมริกา ก็ส่งผลดีต่อการส่งออกให้ปรับตัวดีขึ้น   

ส่วนรายได้ปีนี ้บรษิทัฯ  ตัง้เป้าหมายรกัษาให้ใกล้เคยีงกบัปีก่อนทีท่�ำได้ 1,254.64  

ล้านบาท แต่จะพยายามผลดัดนัก�ำไรสุทธใิห้เพ่ิมขึน้ โดยจะเน้นการบรหิารจดัการ

ต้นทุนให้มีประสิทธิภาพ ทั้งในด้านต้นทุนการผลิต ซึ่งบริษัทฯ ก็มีการส่ังซื้อ

เครื่องจักรใหม่ ท�ำให้การผลิตมีประสิทธิภาพสูงขึ้น โดยปัจจับันมีอัตราการใช้

ก�ำลังการผลิตอยู่ 70% รวมทั้งดูแลเรื่องค่าใช้จ่ายอื่นๆ เช่นด้านแรงงาน ส่วน

ต้นทุนวัตตุดิบก็มีแนวโน้มลดลง ท�ำให้ก�ำไรสูงขึ้น อีกท้ังบริษัทฯ จะระมัดระวัง

การลงทุน  โดยยังไม่มีแผนก่อสร้างโรงงานใหม่ แต่จะเน้นการเปลี่ยนเครื่องจักร 

เพื่อท�ำให้ประสิทธิภาพการผลิตดีขึ้น ซึ่งเป็นการช่วยประหยัดต้นทุน 

นายสพุจน์ กล่าวเพิม่เตมิว่า สดัส่วนรายได้ของบรษิทัฯ ประกอบด้วย การรับจ้าง

ผลิต (OEM) ชิ้นส่วนพลาสติก ประมาณ 30% พลาสติกที่ขายในโมเดอร์นเทรด 

40% และสติกเกอร์,สลากสินค้า ที่ด�ำเนินการโดย บริษัท สาลี่ พริ้นท์ติ้ง จ�ำกัด 

(มหาชน) SLP โดยผลประกอบการคร่ึงปีแรก 2563 บริษทัฯ  มรีายได้อยูท่ี ่602.84 

ล้านบาท และมกี�ำไรสุทธ ิ1.88 ล้านบาท จากช่วงเดยีวกนัปีก่อนทีข่าดทนุ  16.71  

ล้านบาท

นายพิภพ กุนาศล กรรมการผู้จัดการ บริษัท ภัทรลิสซิ่ง 
จ�ำกัด (มหาชน) หรือ PL เปิดเผยว่า บริษัทฯยอมรับว่ารายได้รวมปี 2563 

จะปรับตัวลดลงเมื่อเทียบกับปีก่อที่ท�ำได้ 3,880.17  ล้านบาท หลังได้รับผลกระทบ

จากการแพร่ระบาดของไวรัศโควิด-19 ซึ่งส่งผลให้พอร์ตสินเชื่อของบริษัทฯในครึ่งปี

แรกที่ผ่านมาปรับตัวลดลงมาอยู่ที่ระดับกว่า 10,000 ล้านบาท ซึ่งหดตัวเมื่อเทียบ

กับช่วงเดียวกันของปีก่อน 

อย่างไรก็ตามบริษัทฯได้ปรับกลยุทธ์รักษาฐานลูกค้าเก่าและขยายกลุ่มลูกค้า Auto 

ใหม่ทีม่ศีกัยภาพด้วยการเลีย่งการแข่งขันด้านราคาทีรุ่นแรง เพ่ือให้มีก�ำไรอย่างย่ังยืน 

(Business Sustainability) พร้อมทั้งบริหารจัดการ Port เก่า และปรับ Port ใหม่ 

โดยการปรับ Residual Value และเลี่ยงการแข่งขันด้านราคาเพื่อจ�ำกัดความเสี่ยง

ในเรื่องราคารถยนต์มือสองในอนาคต

ในขณะเดียวกันยังขยายฐานทรัพย์สิน Non-Auto ในอุตสาหกรรมเป้าหมาย เช่น 

เครื่องมือแพทย์ เครื่องจักรกลที่มีนวัตกรรมเพิ่มความหลากหลายของการให้เช่า

ทรัพย์สินกับฐานลูกค้าเดิม (Customer Centric) เพื่อลดความเสี่ยงผลกระทบราคา

รถมือสองในอนาคตจากเทคโนโลยียานยนต์ไฟฟ้า (Electric Vehicles: EVs) โดย

บริษทัฯต้ังเป้ามสีดัส่วนจากAutoปรับตัวลดลงมาอยูท่ีร่ะดบั 60% จากปัจจบุนั 80% 

ส่วน Non-Auto จะปรับตัวเพิ่มขึ้นมาอยู่ที่ระดับ 40% 

นอกจากนีบ้รษิทัฯยงัมุง่เน้นการท�ำการตลาดผ่านดจิทิลั เพือ่สอดรับกับพฤติกรรมผู้

บรโิภค และออกผลติภณัฑ์ให้เหมาะสมกบัลกูค้าแต่ละกลุ่ม พร้อมควบคุมคุณภาพสนิ

เชื่ออย่างรัดกุมความเข้มงวดในการอนุมัตให้เช่า และทบทวนเครดิตอย่างเหมาะสม 

ทั้งนี้ถึงแม้ปัจจุบันจะมีปัจจัยลบเข้ามากระทบต่อการด�ำเนินธุรกิจแต่บริษัทฯยังคง

มีสถานะทางการแข่งขันยังแข็งแรง และมีภาระหนี้ในระดับที่ยอมรับได้ โดยมีสภาพ

คล่องทีเ่พยีงพอจากการบรหิารจดัการโครงสร้างสนิทรพัย์และหนีส้นิท่ีด ีโดยปัจจบัุน

มเีงนิสดในมอื จ�ำนวน 600 ล้านบาท และยังมนีโยบายการบรหิารจัดการความเสีย่ง

ทีร่ดักมุและการพจิารณาอนุมตัสิญัญาเช่าทีร่ะมดัระวงั ส่งผลให้สามารถจ�ำกัดความ

เสี่ยงจากลูกหนี้ที่จะผิดนัดช�ำระหนี้ได้ในระยะปานกลาง

PL รับปี63 รายได้-พอร์ตสินเชื่อหดตัวจากปีก่อน 

รับผลกระทบโควิด-19

SALEE คาดปี63 พลิกก�ำไร 

จากปีก่อนขาดทุน 30.07 ลบ. หลังมอง H2/63  

โตสวย-เน้นบริหารจัดการต้นทุน

16 www.HoonInside.com 30  September 2020



https://www.frasersproperty.co.th/en


https://www.autocorpgroup.com/en


นายธนวัฒน์ ตรีวิศวเวทย์ กรรมการผู้จัดการ บริษัท ซีเค 
พาวเวอร์ จ�ำกัด (มหาชน)  หรือ CKPower และในฐานะกรรมการ 
บริษัท ไฟฟ้าน�้ำงึม 2 จ�ำกัด เปิดเผยว่า เมื่อเร็วๆ นี้ บริษัท ไฟฟ้าน�้ำงึม 2 จ�ำกัด 
ซ่ึงเป็นบริษัทในเครือ CKPower และเป็นนิติบุคคลที่จดทะเบียนในสาธารณรัฐ
ประชาธิปไตยประชาชนลาว (สปป.ลาว) มีขนาดก�ำลังการผลิตติดตั้ง 615 เมกะ
วัตต์ ขายไฟทั้งหมดให้แก่การไฟฟ้าฝ่ายผลิตแห่งประเทศไทย (กฟผ.) ได้ออกและ
เสนอขายหุน้กูส้กลุเงนิบาท ชนดิไม่ด้อยสทิธิ ไม่มปีระกันและมผู้ีแทนผู้ถอืหุ้นกู ้รวม
มูลค่า 1,000 ล้านบาท อายุ 3 ปี อัตราดอกเบี้ย 3.20% ต่อปี และอายุ 5 ปี อัตรา
ดอกเบ้ีย 3.60% ซึง่เป็นหุน้กูท้ีไ่ด้รบัการจดัอนัดบัความน่าเชือ่ถอื ในอนัดบั “A แนว
โน้มคงที่” จากบริษัท ทริสเรทติ้ง จ�ำกัด โดยบริษัทฯ จะน�ำเงินที่ได้จากการออกหุ้น
กู้ในครั้งนี้ เพื่อน�ำไปใช้ไถ่ถอนหุ้นกู้ที่จะครบก�ำหนดไถ่ถอนในเดือนตุลาคม 2563 
จ�ำนวน 1,000 ล้านบาท ซึ่งเป็นไปตามแผนของบริษัทฯ

ทัง้น้ี ภายหลงัจากการไถ่ถอนหุน้กูท้ีค่รบก�ำหนดแล้ว จะท�ำให้ บรษิทั ไฟฟ้าน�ำ้งมึ 2 
จ�ำกดั มยีอดหุน้กูท้ีอ่อกและเสนอขายแล้ว ณ วนัที ่31 ตลุาคม 2563 ทัง้สิน้จ�ำนวน 
13,900 ล้านบาท อย่างไรก็ตาม บริษัทฯ ยังมีวงเงินที่ได้รับการอนุมัติให้สามารถ
ออกและเสนอขายหุ้นกู้คงเหลืออีก 2,100 ล้านบาท โดยขณะนี้ยังไม่มีก�ำหนดการ
ที่จะออกและเสนอหุ้นกู้ส่วนที่เหลือดังกล่าว

“หุ้นกู้ของ บริษัท ไฟฟ้าน�้ำงึม 2 จ�ำกัด ยังคงเป็นหุ้นกู้ที่ได้รับความสนใจของนัก
ลงทนุเช่นเดยีวกบัทีเ่สนอขายไปก่อนหน้านี ้เพราะมยีอดจองเกนิจ�ำนวนทีเ่สนอขาย 
และยงัขายได้หมดในเวลาอันรวดเรว็เช่นเดมิ อย่างไรกต็าม จากสถานการณ์การแพร่
ระบาดของโรคติดเชื้อไวรัสโคโรนา 2019 (COVID-19) ที่มีผลต่อเศรษฐกิจทั่วโลกใน
ขณะน้ี ไม่ได้ส่งผลกระทบต่อความเชือ่มัน่ของนกัลงทนุต่อหุน้กู้ของบรษิทัฯ แต่อย่าง
ใด โดยในปีนี้มั่นใจว่าบริษัทฯ ยังคงสามารถผลิตไฟส่งให้ กฟผ.ตามสัญญาได้อย่าง
ต่อเนือ่ง และขอขอบคณุนกัลงทนุทีใ่ห้ความเช่ือมัน่และไว้วางใจในประสทิธิภาพการ
บริหารจัดการ อีกทั้งยังคง ให้การสนับสนุนบริษัทฯ ด้วยดีเช่นเดิมเสมอมา” นาย
ธนวัฒน์ กล่าว

ข้อมูลเก่ียวกับ CKPower: บริษัทฯ ประกอบธุรกิจผลิตและจ�ำหน่ายไฟฟ้าจาก
พลังงานประเภทต่าง ๆ  3 ประเภท จ�ำนวน 13 แห่ง รวมขนาดก�ำลังการผลิตติดตั้ง
ที่ 2,167 เมกะวัตต์ ประกอบด้วย  โรงไฟฟ้าพลังน�้ำ 2 แห่ง ภายใต้ บริษัท ไฟฟ้าน�้ำ
งึม 2 จ�ำกัด ซึ่งบริษัทฯ ถือหุ้น 46% (ถือผ่าน บริษัท เซาท์อีสท์ เอเชีย เอนเนอร์
จี จ�ำกัด) ขนาดก�ำลังการผลิตติดตั้ง 615 เมกะวัตต์ และบริษัท ไซยะบุรี พาวเวอร์ 
จ�ำกัด ซึ่งบริษัทฯ ถือหุ้น 37.5% ขนาดก�ำลังการผลิตติดตั้ง 1,285 เมกะวัตต์ โรง
ไฟฟ้าพลังความร้อนร่วม จ�ำนวน 2 แห่ง ภายใต้ บริษัท บางปะอิน โคเจนเนอเรชั่น 
จ�ำกัด ซึ่งบริษัทฯ ถือหุ้นอยู่ 65% ขนาดก�ำลังการผลิตติดตั้ง 238 เมกะวัตต์ และ
โรงไฟฟ้าพลังแสงอาทิตย์ 9 แห่ง ภายใต้ บริษัท บางเขนชัย จ�ำกัด ซึ่งบริษัทฯ ถือ
หุ้น 100% จ�ำนวน 7 แห่ง ขนาดก�ำลังการผลิตติดตั้ง 15 เมกะวัตต์ ภายใต้ บริษัท 
เชียงรายโซล่าร์ จ�ำกัด ซึ่งบริษัทฯ ถือหุ้น 30% จ�ำนวน 1 แห่ง ขนาดก�ำลังการผลิต
ติดตั้ง 8 เมกะวัตต์ และภายใต้บริษัท นครราชสีมา โซล่าร์ จ�ำกัด ซึ่งบริษัทฯ ถือหุ้น 
30% จ�ำนวน 1 แห่ง ขนาดก�ำลังการผลิตติดตั้ง 6 เมกะวัตต์

ก.ล.ต. เปิดรับฟังความคดิเห็นในการปรับปรุงประกาศการจดัการกองทุน

รวม เพือ่ทบทวนหลักเกณฑ์ให้สอดคล้องกบัสภาวการณ์ปัจจุบนั ลดภาระ

ให้แก่บริษัทจัดการลงทุน ตามแนวทาง Regulatory Guillotine

ปัจจบัุนประกาศจดัการกองทนุรวมมเีนือ้หาครอบคลมุการจัดการกองทนุ

ตั้งแต่เริ่มด�ำเนินการกองทุนจนถึงเลิกกองทุนโดยครอบคลุมกองทุน

หลากหลายประเภท จึงท�ำให้มีหลักเกณฑ์จ�ำนวนมาก และหลักเกณฑ์

บางส่วนอาจไม่สอดคล้องกบัสภาพแวดล้อมของตลาดทนุทีเ่ปลีย่นแปลง

ไป ซึ่งอาจเป็นการสร้างภาระต่อบริษัทจัดการลงทุน (บลจ.) เกินความ

จ�ำเป็น

ส�ำนกังานคณะกรรมการก�ำกบัหลกัทรพัย์และตลาดหลกัทรพัย์ (ก.ล.ต.) 

จึงมีแนวคิดที่จะทบทวนและปรับปรุงประกาศการจัดการกองทุนรวม 

เพือ่ให้กฎเกณฑ์ทีม่อียู่สอดคล้องกบัสภาวการณ์ปัจจบุนั เพือ่ลดภาระแก่ 

บลจ. ตามแนวทาง Regulatory Guillotine* โดยการปรับปรุงประกาศ

ในคร้ังน้ีจะยกเลิกหลกัเกณฑ์ทีไ่ม่มคีวามจ�ำเป็นหรอืซ�ำ้ซ้อน และปรับปรุง

หลักเกณฑ์ให้ยืดหยุ่น เหมาะสมกับสภาพแวดล้อมของตลาดทุน รวม

หลกัเกณฑ์ทีเ่ป็นเรือ่งเดยีวกนัไว้ด้วยกนัเพือ่ให้ง่ายต่อการใช้งาน รวมท้ัง

ปรับปรุงเนื้อหาให้เข้าใจได้ง่ายขึ้น

ทั้งนี้ ก.ล.ต. ได้เผยแพร่เอกสารรับฟังความคิดเห็นในเร่ืองดังกล่าว

ไว้ที่เว็บไซต์ ก.ล.ต.https://www.sec.or.th/TH/Pages/PB_Detail.

aspx?SECID=652 ผู้ที่เกี่ยวข้องและผู้สนใจสามารถแสดง

ความคิดเห็นได้ที่เว็บไซต์ หรือโทรสาร 0-2033-9781 หรือทาง 

e-mail thanunya@sec.or.th หรือ sumitra@sec.or.th 

จนถึงวันที่ 30 ตุลาคม 2563 

CKP แกร่ง หุ้นกู้น�้ำงึม 2 Rating 

“A/ Stable” โดยทริสเรทติ้งขายเกลี้ยง

หลังปริมาณน�้ำไหลเข้าโรงไฟฟ้าเพิ่มต่อเนื่อง

ก.ล.ต. เสนอแนวคิดปรับปรุงประกาศ

การจัดการกองทุนรวมตามแนวทาง 

Regulatory Guillotine
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ทริสเรทติ้งคงอันดับเครดิต
องค์กรและหุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มี
หลักประกันชุดปัจจุบันของ บริษัท 
บี ทีเอส กรุ๊ป โฮลดิ้งส์ จ�ำกัด 
(มหาชน) ที่ระดับ "A" ในขณะเดียวกัน ทริส
เรทต้ิงจัดอันดับเครดติหุน้กูไ้ม่ด้อยสทิธ ิไม่มหีลัก
ประกันชุดใหม่ในวงเงินไม่เกิน 8.6 พันล้านบาท
ของบริษัทที่ระดับ "A" ด้วยเช่นกัน โดยบริษัทจะ
น�ำเงินที่ได้จากการออกหุ้นกู้ไปใช้คืนหนี้และใช้
เป็นเงินเพื่อการลงทุน 

อันดับเครดิตยังคงสะท้อนถึงความแข็งแกร่ง
ทางธุรกิจของบริษัทจากการมีรายได้ค่าบริการ
ทีส่ม�ำ่เสมอจากการให้บรกิารเดินรถไฟฟ้า ตลอด
จนการได้รบัเงนิปันผลทีส่ม�ำ่เสมอจากการถอืหุน้ 
33.33% ในกองทุนรวมโครงสร้างพื้นฐานระบบ
ขนส่งมวลชนทางรางบีทีเอสโกรท (BTSGIF) 
และการมีสถานะที่มั่นคงในธุรกิจสื่อโฆษณา 
อย่างไรก็ตาม อันดับเครดิตก็มีข้อจ�ำกัดบางส่วน
จากโอกาสที่ภาระหนี้ของบริษัทจะเพิ่มสูงขึ้น
อย่างมากจากความเป็นไปได้ที่บริษัทจะลงทุนใน
สัญญาสัมปทานรถไฟฟ้าใหม่ซึ่งด�ำเนินงานโดย
บริษัทย่อยหลักคือ บริษัท ระบบขนส่งมวลชน
กรุงเทพ จ�ำกัด (มหาชน)

ในช่วงไตรมาสแรกของปีบัญชี 2564 (เมษายน 
2563-มีนาคม 2564) รายได้ของบริษัท (ไม่
รวมรายได้จากการให้บริการรับเหมาติดตั้งและ
ก่อสร้าง และการจัดหารถไฟฟ้า) ลดลง 2.7% สู่
ระดบั 1.9 พนัล้านบาท เนือ่งจากรายได้จากธรุกจิ
สื่อโฆษณาลดลงอย่างมากจากผลกระทบจาก
การแพร่ระบาดของโรคติดเชื้อไวรัสโคโรนา 2019 
(โรคโควิด 19) อย่างไรก็ตาม ก�ำไรก่อนดอกเบี้ย
จ่าย ภาษี ค่าเสื่อมราคา และค่าตัดจ�ำหน่าย
ของบริษัทปรับตัวเพิ่มขึ้น 11.7% เป็น 2.4 พัน
ล้านบาทในช่วงไตรมาสแรกของปีบัญชี 2564 
เน่ืองจากรายได้จากการให้บรกิารเดนิรถและซ่อม
บ�ำรุงรถไฟฟ้าและก�ำไรสุทธิจากรายได้จากการ
ให้บริการรับเหมาติดตั้งและก่อสร้าง และการ
จัดหารถไฟฟ้าเพิ่มสูงขึ้น ในขณะที่อัตราส่วนหนี้
สินทางการเงินต่อเงินทุนของบริษัทอยู่ที่ระดับ 
48% ในช่วงปีบัญชี 2563 ถึงช่วงไตรมาสแรก
ของปีบัญชี 2564 

แนวโน้มอันดับเครดิต 

แนวโน้มอันดับเครดิต "Negative" หรือ "ลบ" 
สะท้อนถึงความเป็นไปได้ในระดับสูงที่ภาระหนี้
ของบริษัทจะเพิ่มขึ้นอย่างมากจากโอกาสในการ
ลงทุนใหม่ ๆ ซ่ึงอาจส่งผลให้สถานะเครดิตของ
บริษัทอ่อนแอลงอย่างมากจนอยู่ในระดับที่ไม่
สอดคล้องกับอันดับเครดิตในปัจจุบันของบริษัท 

ปัจจัยที่อาจท�ำให้อันดับเครดิต
เปลี่ยนแปลง

โอกาสในการปรับเพิ่มอันดับเครดิตในช่วง 2-3 
ปีข้างหน้านั้นยังไม่น่าจะเกิดขึ้นเนื่องจากทริส
เรทติง้คาดว่าบรษิทัจะยังคงมภีาระหนีอ้ยู่ในระดบั
สงู อันดบัเครดติอาจปรบัลดลงได้หากอตัราส่วน
เงนิกู้สทุธต่ิอก�ำไรก่อนดอกเบีย้จ่าย ภาษ ีค่าเส่ือม
ราคา และค่าตดัจ�ำหน่ายของบรษัิทอยู่ในระดบัสูง
เกินกว่า 5 เท่าเป็นระยะเวลานานซึ่งอาจเป็นผล
มาจากการลงทุนที่ใช้เงินกู้จ�ำนวนมากหรือผล
การด�ำเนินงานปรับตัวลดลงอย่างมีนัยส�ำคัญ 

เกณฑ์การจัดอันดับเครดิตที่
เกี่ยวข้อง

- วิธีการจัดอันดับเครดิตธุรกิจทั่วไป,  26 
กรกฎาคม 2562
- อตัราส่วนทางการเงนิทีส่�ำคญัและการปรบัปรุง
ตัวเลขทางการเงิน, 5 กันยายน 2561

บรษัิท บีทเีอส กรุป๊ โฮลดิง้ส ์จ�ำกดั 
(มหาชน) (BTS)

อันดับเครดิตองค์กร:	A
อันดับเครดิตตราสารหนี้:
BTSG20DA: หุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มีหลักประกัน 
1,500 ล้านบาท ไถ่ถอนปี 2563	 A
BTSG22DA: หุ้นกูไ้ม่ด้อยสิทธ ิไม่มหีลกั
ประกัน 1,500 ล้านบาท ไถ่ถอนปี 
2565	 A
BTSG27DA: หุ ้นกู ้ไม่
ด ้อยสิทธิ  ไม ่มี
หลักประกัน 
2,000 

ล้านบาท ไถ่ถอนปี 2570	 A
BTSG29DA: หุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มีหลักประกัน 
2,000 ล้านบาท ไถ่ถอนปี 2572	A
BTSG239A: หุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มีหลักประกัน 
1,290 ล้านบาท ไถ่ถอนปี 2566	A
BTSG289A: หุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มีหลักประกัน 
4,660 ล้านบาท ไถ่ถอนปี 2571	A
BTSG245A: หุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มีหลักประกัน 
3,000 ล้านบาท ไถ่ถอนปี 2567	 A
BTSG265A: หุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มีหลักประกัน 
2,700 ล้านบาท ไถ่ถอนปี 2569	 A
BTSG295A: หุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มีหลักประกัน 
5,000 ล้านบาท ไถ่ถอนปี 2572	 A
BTSG215A: หุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มีหลักประกัน 
1,000 ล้านบาท ไถ่ถอนปี 2564	 A
BTSG225A: หุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มีหลักประกัน 
1,300 ล้านบาท ไถ่ถอนปี 2565	 A
หุ้นกูไ้ม่ด้อยสิทธ ิไม่มหีลกัประกนั ในวงเงนิไม่เกนิ 
8,600 ล้านบาท ไถ่ถอนภายใน 10 ปี	A
แนวโน้มอันดับเครดิต: Negative

ทริสเรทติ้งจัดอันดับเครดิตหุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มีหลักประกัน

วงเงินไม่เกิน 8.6 พันล้านบาท "BTS" ที่ระดับ "A" แนวโน้ม "Negative"

20 www.HoonInside.com 30  September 2020



https://www.ptgenergy.co.th/index.php


อินไซด์ Business

บริษัท นอร์ทอีส รับเบอร์ จ�ำกัด (มหาชน) NER - วายแอลจี 
ส่งความสุขผ่านขนมไหว้พระจันทร์

CHAYO จัดประชุมวิสามัญฯ ไฟเขียว

จ่ายปันผล - เพ่ิมวงเงินรองรับการขยายธุรกิจ 

ด้านบอร์ดเคาะย้ายเทรดเข้า SET

บริษัท ศิรกร จ�ำกัด (มหาชน) หรือ SK
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http://www.tmill.co.th/


สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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