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รศ.ดร.เฉลยีว วทิรูปกรณ ์รองประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท อีสเทิร์นโพลี
เมอร์ กรุ๊ป จ�ำกัด (มหาชน) หรือ EPG 
ผู้ผลิตและจ�ำหน่ายผลิตภัณฑ์โพลีเมอร์และพลาสติก
แปรรูปชั้นน�ำของโลกเปิดเผยว่า การแพร่ระบาดของ
โรคติดเชื้อไวรัสโคโรนา 2019 (COVID-19) ส่งผลกระ
ทบต่อเศรษฐกิจทั่วโลก เมื่อเร็วๆ นี้ กองทุนการเงิน
ระหว่างประเทศ (IMF) ได้ปรับประมาณการณ์การ
เตบิโตเศรษฐกจิโลกในปี 63 ทีต่ดิลบ 4.9% เนือ่งจาก
การระบาดใหญ่ของโรค Covid-19 ส่งผลกระทบต่อ
กิจกรรมทางเศรษฐกิจและคาดว่าการฟื้นตัวของ
เศรษฐกิจในช่วงครึ่งปีหลังจะค่อยเป็นค่อยไป

EPG ผ่านวิกฤตทางเศรษฐกิจต่างๆ มาหลายครั้ง 
ส�ำหรับครั้งนี้ EPG สามารถรับมือได้ดีพอสมควร 
การน�ำนโยบายลดค่าใช้จ่ายและเพิม่ประสทิธภิาพการ
ท�ำงาน หรือ นโยบาย “USE” (U: Utilization การใช้
ประโยชน์จากทรัพยากรที่มีอยู่อย่างคุ้มค่า S: Save 
การประหยัดค่าใช้จ่าย และ E: Efficiency การเพิ่ม
ประสิทธิภาพการท�ำงาน) มาใช้บริหารงานภายใน
องค์กร เริ่มเห็นผลชัดเจนขึ้นในไตรมาสที่ 1 ปี 63/64 
(เม.ย.63 - มิ.ย.63) โดยคาดว่าผลประกอบการจะดี
ข้ึนในไตรมาสต่อๆ ไปตามสถานการณ์เศรษฐกิจโลก 
ซึ่งในปีบัญชี 63/64 (เม.ย.63 - มี.ค.64) บริษัทตั้ง
เป้ายอดขายประมาณ 9,000 ล้านบาท รักษาระดับ
อัตราก�ำไรขั้นต้นที่ 28-30% ส�ำหรับการด�ำเนินงาน
ใน 3 ธุรกิจ มีดังนี้

ธุรกิจฉนวนยางกันความร้อน/เย็น ภายใต้แบรนด์ 
AEROFLEX ตั้งเป้าท�ำการตลาดส�ำหรับสินค้าพรี

เมี่ยมเป็นหลักทั้งในประเทศและต่างประเทศ โดย
เฉพาะอย่างยิ่งในประเทศญ่ีปุ่น และสหรัฐอเมริกา 
ส�ำหรับตลาดในสหรัฐอเมริกายอดขายในช่วงนี้เริ่ม
ปรับตัวดีขึ้นเมื่อเทียบกับไตรมาสก่อน แต่ยังมีความ
ไม่แน่นอนเนื่องจากยังมีจ�ำนวนผู้ติดเชื้อ Covid-19 
เพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง ส�ำหรับตลาดภูมิภาคการส่ง
ออกยังประสบปัญหาเรื่องข้อจ�ำกัดด้านโลจิสติกส์ใน
บางประเทศ และความต้องการผลิตภัณฑ์ก่อสร้าง
ชะลอตัว ส่วนตลาดในประเทศชะลอตัวตามแนวโน้ม
การก่อสร้างในประเทศที่ลดลง อย่างไรก็ตามฉนวน 
AEROFLEX จัดเป็นสินค้าจ�ำเป็นที่ใช้ในระบบปรับ
อากาศ อุตสาหกรรมอาหารแช่แข็ง อุตสาหกรรมยา 
และคลีนรูม เป็นต้น จึงท�ำให้ AEROFLEX สามารถ
รักษาส่วนแบ่งการตลาดได้ดี

ธุรกิจชิ้นส่วนอุปกรณ์และตกแต่งยานยนต์ ภาย
ใต้แบรนด์ AEROKLAS มีสัญญาณฟื้นตัวดีข้ึนเมื่อ
เทียบกับไตรมาสก่อนกลุ่มลูกค้า OEM (Original 
Equipment Manufacturer) เริ่มกลับมาสั่งซ้ือ
สินค้าตั้งแต่เดือนกรกฎาคม เช่นเดียวกับบริษัทร่วม
ทุนในกลุ่มชิ้นส่วนยานยนต์ได้รับค�ำสั่งซื้อจากลูกค้า
กลุ่ม OEM เช่นกัน ส�ำหรับธุรกิจในออสเตรเลียมี
แนวโน้มการฟื้นตัวอย่างค่อยเป็นค่อยไปเนื่องจาก
ประชากรท่องเทีย่วภายในประเทศเพิม่ข้ึนและมคีวาม
ต้องการใช้งานอปุกรณ์ตกแต่งยานยนต์เพือ่เพิม่ความ
ปลอดภัยในการเดินทางท่องเที่ยวแบบออฟโรด

อย่างไรกต็าม AEROKLAS มจีดุแข็งด้านช่องทางการ
จัดจ�ำหน่ายทั้ง OEM/ ODM (Original Design 
Manufacturer) After Market และการส่งออก จึง

สามารถใช้ช่องทางดังกล่าวให้เกิดประโยชน์สูงสุด 
และให้เกิด Synergy ของกลุ่มธุรกิจทั้งหมดของ 
AEROKLAS

ธรุกจิบรรจภุณัฑ์พลาสตกิภายใต้แบรนด์ EPP มุง่เน้น
ขยายตลาดในกลุ่มบรรจุภัณฑ์อาหารประเภทกล่อง
ใส่อาหาร ถ้วยน�้ำดื่ม และสินค้าอุตสาหกรรม ด้วย 
EPP มกี�ำลงัการผลติขนาดใหญ่จงึต้องบรหิารจดัการ
กระบวนการผลิตให้เกิดประสิทธิภาพสูงสุด อีกทั้งใน
ช่วงนี ้EPP ยังคงได้รับผลบวกจากราคาวตัถดุบิทีป่รบั
ตัวลดลง นอกจากนี้ EPP ได้พัฒนาสินค้าใหม่หลาย
ประเภท เช่น กล่องใส่อาหารและถ้วยน�้ำดื่มรุ่นใหม่/ 
ถ้วยน�้ำดื่มภายใต้แบรนด์ eici ซึ่งได้รับการตอบรับที่
ดีจากตลาด รวมถึงการพัฒนาบรรจุภัณฑ์พลาสติก
ที่ใช้วัตถุดิบประเภท Bio plastic และบรรจุภัณฑ์
ประเภทกระดาษเพื่อสามารถให้บริการด้านบรรจุ
ภัณฑ์อย่างครบวงจร และสินค้านวตักรรม “หน้ากาก
อเนกประสงค์ EP-Kare” เป็นต้น

ส�ำหรบัผลการด�ำเนนิงานไตรมาสที ่1 ปี 63/64 (เม.ย.
63 – มิ.ย.63) บริษัทมีรายได้จากการขาย 1,952.2 
ล้านบาท ลดลงจากช่วงเดียวกันของปีก่อน 27.0% 
มีอัตราก�ำไรข้ันต้นที่ 28.9% และมีก�ำไรสุทธิ 74.6 
ล้านบาท ลดลง 65.3% เป็นผลมาจากกิจกรรมทาง
เศรษฐกจิต่างๆ ของโลกต้องหยุดชะงกัจากผลกระทบ
จากการแพร่ระบาดของโรค Covid-19 รศ.ดร.เฉลียว 
กล่าว

EPG มองแนวโน้มธุรกิจปรับตัวดีข้ึนในไตรมาสต่อไป

มุ่งเน้นนโยบายลดค่าใช้จ่าย เพ่ิมประสิทธิภาพการท�ำงาน 

เพ่ือรักษาระดับอัตราก�ำไรข้ันต้น 28-30%
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FPT ประกาศความส�ำเร็จครั้งล่าสุด ส่งมอบศูนย์

กระจายสนิค้า Omnichannel แห่งแรกของ เซน็ทรลั 

รีเทล ซึ่งเป็นศูนย์กระจายสินค้าที่ใหญ่ที่สุดของ

กลุ่มเซ็นทรัล พื้นที่รวมกว่า 75,000 ตารางเมตร 

ความส�ำเร็จนี้สะท้อนให้เห็นถึงความสามารถของ 

FPT ในการพัฒนาโครงการ Built-to-Suit ขนาด

ใหญ่ท่ีมีความซับซ้อนและรายละเอียดมาก ตลอด

จนความมุ่งมั่นของบริษัทฯในการพัฒนาโครงการ

ให้แล้วเสรจ็อย่างสมบรูณ์ เพือ่ส่งมอบศนูย์กระจาย

สินค้าให้แก่ลูกค้าภายในระยะเวลาที่ก�ำหนด

บริษัท เฟรเซอร์ส พร็อพเพอร์
ตี้ (ประเทศไทย) จ�ำกัด (มหาชน) 
หรือ “FPT” ผู้น�ำการให้บริการแพลตฟอร์ม

ด้านอสังหาริมทรัพย์ครบวงจรของประเทศไทย 

ประกาศก้าวส�ำคัญของ บริษัท เฟรเซอร์ส พร็อพ

เพอร์ตี้ อินดัสเทรียล (ประเทศไทย) จ�ำกัด ซึ่งเป็น

บริษัทในเครือของ FPT ที่ได้พัฒนาศูนย์กระจาย

สินค้า Omnichannel ขนาดพืน้ที่รวมกว่า 75,000 

ตารางเมตรแล้วอย่างเสร็จสมบูรณ์ พร้อมส่งมอบ

พื้นที่ให้แก่ เซ็นทรัล รีเทล ผู้น�ำธุรกิจค้าปลีกของ

ประเทศไทย ความส�ำเร็จในครั้งนี้ เป็นการต่อยอด

พื้นท่ีการเช่าของกลุ่มเซ็นทรัล นับตั้งแต่ปี 2561 

ที่ FPT ได้รับความไว้วางใจให้เป็นผู้พัฒนาศูนย์

กระจายสินค้าแบบ Built-to-Suit ที่ใหญ่ที่สุดใน

ภูมิภาคเอเชียให้แก่เพาเวอร์บาย ด้วยพื้นท่ีขนาด 

34,300 ตารางเมตร และเมื่อรวมขนาดพ้ืนที่ของ

ศูนย์กระจายสินค้าทั้งสองแห่งนี้ จะท�ำให้ FPT มี

พ้ืนที่เช่ารวมจากกลุ่มเซ็นทรัลมากกว่า 100,000 

ตารางเมตร โดยทั้งสองโครงการต้ังอยู่ในพื้นท่ีติด

กัน ในรูปแบบ “โลจิสติกส์แคมปัส” บนท�ำเลยุทธ

ศาสตร์ด้านโลจิสติกส์ของ FPT และนับเป็นศูนย์

กระจายสินค้าที่ใหญ่ที่สุดในประเทศไทยของกลุ่ม

เซ็นทรัล ซึ่งจะช่วยเสริมศักยภาพในการด�ำเนิน

งานด้านโลจิสติกส์และการกระจายสินค้าของกลุ่ม

เซ็นทรัลได้เป็นอย่างดี  

ด้วยความเชี่ยวชาญในธุรกิจพัฒนา

อสังหาริมทรัพย์เพื่ออุตสาหกรรมของ FPT ท�ำ

ให้บริษัทฯ สามารถพัฒนาและส่งมอบโลจิสติ

กส์แคมปัสระดับเวิลด์คลาสแห่งนี้ให้แก่เซ็นทรัล 

รีเทล ได้ส�ำเร็จตามเวลาที่ก�ำหนด ท่ามกลาง

สถานการณ์โควิด-19   ภายในศูนย์กระจายสินค้า 

Omnichannel แห่งนี้ ถูกออกแบบให้สามารถ

รองรับระบบจัดเก็บสินค้าหลากหลายรูปแบบ อีก

ทั้งยังให้ความยืดหยุ่นสามารถปรับเปลี่ยนเพื่อ

รองรับเทรนด์ด้านซัพพลายเชนและโลจิสติกส์ที่จะ

เกิดขึ้นในอนาคต โดยให้มีพื้นท่ีใช้งานแบบไฮบริด 

ประกอบด้วยโซนจดัเก็บสินค้าแนวสูง (High Zone) 

ทีมี่การก่อสร้างให้มคีวามสูงมากถงึ 25 เมตร  โดย

พื้นอาคารสามารถรับน�้ำหนักได้สูงสุดถึง 10 ตัน

ต่อตารางเมตร สามารถรองรับการขยายงานและ

การตดิตัง้ระบบจดัเกบ็สนิค้าอตัโนมติั (ASRS) รวม

ถงึเทคโนโลยอ่ืีนๆ ได้ในอนาคต และโซนจดัเกบ็สนิค้า

ปรกติ (Low Zone) ความสูง 15 เมตร ที่ออกแบบ

เป็นเพื่อรองรับการขนถ่ายและกระจายสินค้าแบบ 

cross-dock  

ศูนย์กระจายสินค้า Omnichannel แห่งนี้ตั้งอยู่

ในโครงการเฟรเซอร์ส พร็อพเพอร์ต้ี โลจิสติกส์ 

เซ็นเตอร์ บางพลี 6 ซ่ึงเป็นท�ำเลยุทธศาสตร์ที่

สะดวกต่อการกระจายสินค้าไปยังกรุงเทพฯ และ

ทั่วประเทศไทย โดยที่ต้ังโครงการอยู่ติดกับถนน

สายหลัก ซึ่งเชื่อมต่อกับถนนทางหลวง และถนน

วงแหวนรอบนอก จงึท�ำให้เซ็นทรลั รีเทล สามารถ

ด�ำเนนิงานด้านโลจสิติกส์ได้อย่างเต็มประสทิธิภาพ 

ทัง้นี ้ศนูย์กระจายสนิค้าแห่งนี ้ยงัช่วยอ�ำนวยความ

สะดวกให้แก่เซ็นทรัล รีเทล ในการด�ำเนินงานด้าน

โลจิสติกส์และกระจายสินค้าหลากหลายประเภท 

(multi-category) จากช่องทางการจ�ำหน่ายที่

หลากหลาย (cross-channel) อาทิ ห้างสรรพ

สินค้าเซ็นทรลั, ห้างสรรพสินค้าโรบนิสนั, ซปุเปอร์

สปอร์ต, บีทูเอส, ร้านค้าในเซ็นทรัล รีเทล มาร์เก็ต

ติ้ง กรุ๊ป (ซีเอ็มจี), MUJI, เพาเวอร์บาย ฯ 

FPT ส่งมอบศูนย์กระจายสินค้า OMNICHANNEL

ให้ เซ็นทรัล รีเทล รวมพ้ืนท่ีกว่า 75,000 ตร.ม. 

รองรับเทรนด์ลูกค้าช้อปผ่านช่องทางออนไลน์
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นอกจากนี้ ศูนย์กระจายสินค้า Omnichannel ของ

เซ็นทรัล รีเทล ซึ่งพัฒนาโดย FPT ยังเป็นโครงการ

ศูนย์กระจายสินค้าแห่งแรกในประเทศไทยที่ได้ริเริ่ม

น�ำแนวคดิด้านความยัง่ยนืผสานเข้ากบัการออกแบบ

โครงการ เพ่ือให้สอดคล้องกับแนวทางการด�ำเนิน

ธุรกิจแบบยั่งยืนในหลายมิติ ทั้งด้านสังคมและสิ่ง

แวดล้อม โครงการแฟล็กชิพนี้ออกแบบโดยค�ำนึงถึง

ผูใ้ช้งานเป็นหลัก (Human-Centric Approach) เพือ่

สร้างให้เกิดความสมดลุระหว่างการท�ำงานและการใช้

ชีวิต ดังจะเห็นได้จากรูปแบบของสถาปัตยกรรมและ

บรรยากาศโดยรอบโครงการ ที่ช่วยส่งเสริมคุณภาพ

ชีวิตของพนักงานให้ดียิ่งขึ้น ภายในยังมีสิ่งอ�ำนวย

ความสะดวกต่าง ๆ อาทิ ศูนย์ฟิตเนส พื้นที่พักผ่อน 

ลู่วิ่ง สนามฟุตซอล ห้องอาหาร และอื่นๆ อีกทั้งยัง

ออกแบบให้มีสะพานเชื่อมต่อระหว่างคลังสินค้าและ

ห้องอาหารเพื่ออ�ำนวยความสะดวกความปลอดภัย

ให้แก่พนักงาน นอกจากนี้แล้ว ยังมีการติดตั้งแผงโซ

ลาร์เซลล์บนหลงัคาของอาคารเพือ่ผลิตกระแสไฟฟ้า 

ส�ำหรับใช้ในภายในโครงการ ตลอดจนการออกแบบ

และก่อสร้างอาคารตามมาตรฐานอาคารสเีขยีว หรอื 

LEED (Leadership in Energy and Environmental 

Design) 

นายโสภณ ราชรักษา ผูอ้�ำนวยการใหญ่ 
เฟรเซอร์ส พรอ็พเพอรต์ี ้ประเทศไทย  
กล่าวว่า “ความมุ่งมั่นที่จะให้บริการและโซลูช่ันที่

ดีที่สุดแก่ลูกค้าเป็นส่ิงที่ FPT ให้ความส�ำคัญสูงสุด 

บริษัทมีความภูมิใจที่ได้น�ำความเชี่ยวชาญและ

ประสบการณ์ในการพัฒนาอสังหาริมทรัพย์เพื่อ

อุตสาหกรรม มาพัฒนาและส่งมอบศูนย์กระจาย

สินค้า Omnichannel ที่มีความทันสมัยมากที่สุด

เป็นแห่งแรกในประเทศไทยให้แก่ เซ็นทรัล รีเทล 

ด้วยบริการและโซลูชั่นที่ตอบโจทย์ความต้องการที่

เฉพาะเจาะจงของลูกค้าแต่ละราย โครงการ Built-

to-Suit โลจสิตกิส์แคมปัสระดบัเวลิด์คลาสแห่งนี ้ถกู

ออกแบบภายใต้แนวคิด Work-Life Balance โดยยึด

ความต้องการของลูกค้าเป็นศูนย์กลาง และค�ำนึงถึง

ผู้ใช้งานเป็นหลัก (Customer Centric and Human 

Centric) จงึถือเป็นโครงการต้นแบบทีส่ร้างมาตรฐาน

ใหม่ให้แก่ศูนย์กระจายสินค้าแห่งอื่นในประเทศไทย 

นอกจากนี ้พืน้ทีข่องอาคารยงัถกูออกแบบให้สามารถ

รองรับการเปลีย่นแปลงตามเทรนด์ของซพัพลายเชน

และโลจสิตกิส์ รวมถงึรองรบัการติดตัง้นวตักรรมใหม่

ในอนาคต เพือ่ตอบรบักบั New Normal ทีก่�ำลงัมผีล

ต่อการท�ำงานของทุกธุรกิจในวันนี้”

ดร. ปิยะพงษ์ ธัญญศรีสังข์ รอง
กรรมการผู้จัดการใหญ่อาวุโส ฝ่าย
บริหาร บริษัท สรรพสินค้าเซ็นทรัล 
จ�ำกัด ในเครือเซ็นทรัล รีเทล กล่าว

ว่า “เซ็นทรัล รีเทล เป็นรีเทลรายแรกที่สร้าง

แพลตฟอร์มฯ Omnichannel เชื่อมต่อระหว่างออฟ

ไลน์และออนไลน์ได้อย่างไร้รอยต่อ เราให้ความส�ำคญั

กบัช่องทางออมนชิาแนลมาเป็นอย่างมาก เพือ่สร้าง

ประสบการณ์ช้อปปิ้งให้ลูกค้าได้รับความพึงพอใจ

สูงสุด จึงร่วมมือกับ FPT สร้างศูนย์กระจายสินค้า

แห่งนี้ ให้เป็น Omnichannel ระดับเวิลด์คลาสที่ทัน

สมยั และใหญ่ทีสุ่ดแห่งแรกในประเทศไทย เพือ่เตรยีม

พร้อมในการรองรับกลยุทธ์ด้านออมนิชาแนล โดย

เป็นคลังของสินค้า non-food จากทุกหน่วยธุรกิจ

ของเครือเซ็นทรัล รีเทล พร้อมตอบรับกับทุกช่อง

ทางการขายของเซ็นทรัล รีเทล ทั้งส่วน Physical 

Platform และ Digital Platform อย่างเว็บไซต ์

Central Online, บริการ Chat & Shop, Click & 

Collect บรกิาร e-ordering จงึม่ันใจได้ว่า ต่อให้ลูกค้า

จะช้อปสินค้าผ่านช่องทางใด ก็จะได้รับประสบการณ์

ที่ดีแบบเดียวกัน เพราะ Operation ของเราพร้อม

จะ support และให้บริการอย่างไร้รอยต่อ ช่วยสร้าง

ความพงึพอใจและความรวดเรว็ในการจดัส่งให้ลูกค้า

มากขึน้ และศนูย์กระจายสนิค้าแห่งใหม่นีจ้ะเป็นก�ำลงั

ส�ำคัญที่ช่วยเสริมให้เซ็นทรัลรีเทลบรรลุเป้าหมายใน

การจัดส่งสินค้าได้ภายใน 1 ชั่วโมง สามารถรองรับ

การเติบโตอย่างรวดเร็วของการขายผ่านช่องทาง 

Omnichannel ซึ่งเป็นกลยุทธ์ส�ำคัญของ เซ็นทรัล 

รีเทลในอนาคต”

FPT ส่งมอบศูนย์กระจายสินค้า OMNICHANNEL

ให้ เซ็นทรัล รีเทล รวมพ้ืนท่ีกว่า 75,000 ตร.ม. 

รองรับเทรนด์ลูกค้าช้อปผ่านช่องทางออนไลน์
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บมจ.เอสวไีอ หรอื SVI ประกาศลงทนุเชงิยทุธศาสตร์ 

ขยายก�ำลังการผลิตโรงงานในยุโรปและอาเซียน รับ

ดมีานด์ชิน้ส่วนอเิลก็ทรอนคิส์ในภาคอุตสาหกรรมพุง่ 

หนุนการเติบโตระยะยาว

บมจ.เอสวีไอ หรือ SVI ผู้ประกอบธุรกิจให้บริการ

แบบครบวงจรในการประกอบผลิตภัณฑ์ประเภท

วงจรไฟฟ้า และผลิตภัณฑ์อิเล็กทรอนคิส์ส�ำเร็จรปูให้

แก่ลูกค้าในภาคอุตสาหกรรม ประกาศทุ่มเงินลงทุน

เชิงยุทธศาสตร์ด้านการผลิตรวมวงเงิน 21.5 ล้าน

เหรยีญสหรฐั หรอืประมาณ 670 ล้านบาท ขยายฐาน

การผลิตท่ีประเทศสโลวาเกียและกัมพูชา รับความ

ต้องการใช้ผลติภณัฑ์อเิลก็ทรอนคิส์ส�ำเรจ็รปูพุง่ หนนุ

ผลงานปีนี้เติบโตตามแผน

นายสมชาย สิริปัญญานนท์ รอง
ประธานฝา่ยปฏิบตักิาร บริษัท เอสวไีอ 
จ�ำกัด (มหาชน) หรือ SVI ผู้ประกอบธุรกิจ

ให้บริการแบบครบวงจรในการประกอบผลิตภัณฑ์

ประเภทวงจรไฟฟ้า และผลิตภัณฑ์อิเล็กทรอนิคส์

ส�ำเร็จรูป ให้แก่ลูกค้าในภาคอุตสาหกรรมที่เป็น

เจ้าของผลิตภัณฑ์ต้นแบบ (Original Equipment 

Manufacturer: OEM) เปิดเผยว่า บริษัทฯ ได้ขยาย

ฐานก�ำลงัการผลิตชิน้ส่วนอิเล็กทรอนคิส์ เพือ่รองรับ

เศรษฐกิจโลกที่มีแนวโน้มจะทยอยฟื้นตัว หลังจาก

การแพร่ระบาด COVID-19 จึงเป็นโอกาสทางธุรกิจ

ของ SVI เดินหน้าลงทุนเชิงยุทธศาสตร์ เพ่ือเพิ่ม

ประสทิธภิาพการผลติจากฐานการผลติทีก่ระจายอยู่

ในทวีปยุโรปและเอเชียตะวันออกเฉียงใต้

ทัง้นี ้เมือ่ต้นปีทีผ่่านมา บริษทัฯ ได้ลงทนุซือ้ทีด่นิและ

อาคารผลติ เนือ้ทีร่วม 7,300 ตารางเมตร ในประเทศ

ออสเตรีย คิดเป็นจ�ำนวน 6.5 ล้านเหรียญสหรัฐ 

หรือประมาณ 205 ล้านบาท และจะใช้เงินลงทุนอีก

ประมาณ 15 ล้านเหรียญสหรัฐ หรือ 465 ล้านบาท 

เพื่อลงทุนขยายพื้นที่โรงงานที่ประเทศสโลวาเกียอีก 

4,500 ตารางเมตร จากเดมิมพีืน้ที ่7,640 ตารางเมตร 

เพื่อใช้เป็นฐานการผลิตชิ้นส่วนที่ต้องใช้เทคโนโลยี

ที่มีความซับซ้อนในการกระบวนการผลิตสูง ได้แก่ 

ชิ้นส่วนอิเล็กทรอนิคส์ที่น�ำไปใช้ในอุปกรณ์เครื่องมือ

แพทย์ อุปกรณ์อิเล็กทรอนิคส์ที่ใช้ในยานยนต์ และอุ

ปกรณ์อิเล็กทรอนิคส์ที่ใช้ในการส่ือสารคมนาคม ซึ่ง

ทัง้หมดทีก่ล่าวเป็นตลาดทีม่โีอกาสเตบิโตสงู โดยคาด

ว่าโครงการดงักล่าวจะแล้วเสรจ็ภายในครึง่ปีแรกของ

ปี 2564

นอกจากนี้ ยังได้ลงทุนขยายพื้นที่ผลิตสินค้าอีก 

10,000 ตารางเมตร ในโรงงานประเทศกัมพูชา 

จากเดิมมีพ้ืนที่ 9,200 ตารางเมตร เพื่อผลิตชิ้น

ส่วนอิเล็กทรอนิกส์ในอุปกรณ์สื่อสารโทรคมนาคม

และระบบเครือข่ายไร้สายส�ำหรับการสื่อสาร คาด

ว่าจะแล้วเสร็จในไตรมาส 3 ของปี2564 ซึ่งจะช่วย

ให้บริษัทฯ ขยายฐานลูกค้าในประเทศจีน ญี่ปุ ่น 

และสหรัฐอเมริกาได้เพิ่มข้ึน นอกจากนี้ ฐานการ

ผลิตในกัมพูชายังได้สิทธิทางภาษีและการค้าจาก

สหรัฐอเมริกาท่ีได้เปรียบ เมื่อเทียบกับประเทศอ่ืนๆ 

ในภูมภิาค จงึเป็นฐานการผลติทีส่ามารถดงึดดูลูกค้า

รายใหญ่ได้เป็นอย่างดี

รองประธานฝ่ายปฏิบัติการ SVI กล่าวว่า การลงทุน

ในครั้งนี้ ได้ช่วยยกระดับคุณภาพและความสามารถ

ในการผลติชิน้ส่วนอิเลก็ทรอนคิส์ท่ีมคีวามซบัซ้อนใน

การกระบวนการผลติ ท�ำให้ SVI สามารถสร้างมลูค่า

เพิ่มให้แก่ผลิตภัณฑ์และรองรับการรุกขยายตลาดไป

ยังกลุ่มลูกค้ารายใหม่ๆ เพิ่มเติมในแต่ละภูมิภาค รวม

ถงึการใช้สิทธปิระโยชน์ทางภาษจีากทีต่ัง้ของฐานการ

ผลิตได้อย่างเต็มที่เพื่อประโยชน์ของลูกค้า

"ปัจจุบันเราใช้ก�ำลังการผลิตเฉลี่ยสูงถึง 80% จาก

ก�ำลังการผลิตโดยรวมทั้งหมด เราจึงต้องวางแผน

เตรยีมความพร้อมด้านฐานการผลติให้มปีระสิทธภิาพ 

เพื่อตอบสนองความต้องการใช้ผลิตภัณฑ์ชิ้นส่วน

อิเล็กทรอนิคส์ในภาคอุตสาหกรรมที่เพิ่มมากขึ้นใน

อนาคต ตามสัญญาณการฟื้นตัวของเศรษฐกิจโลกที่

ดีขึ้น หลังสถานการณ์ COVID-19 คลี่คลายในหลาย

ประเทศ ซึ่งจะสนับสนุนการเติบโตของ SVI ในระยะ

ยาว" นายสมชาย กล่าว

SVI ทุ่มเงิน 670 ลบ. ขยายฐานการผลิต

ท่ีประเทศสโลวาเกียและกัมพูชา รับความต้องการ

ใช้ผลิตภัณฑ์อิเล็กทรอนิคส์ส�ำเร็จรูปพุ่ง
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CGD มั่นใจปี63 พลิกก�ำไรจากปีก่อนขาดทุน 

489.19 ลบ. หลงัล่าสดุตุน Backlog ในมือ 1.2 หม่ืน

ลบ.ทยอยรบัรูปี้นีเ้กอืบทัง้หมด พร้อมรบัชะลอแผน

ลงทุนโรงเรียนนานาชาติ ย่านพระราม3 ออกไป

ก่อน หลังติดโควิด-19

นายเบน เตชะอุบล ประธานเจ้าหน้าที่
บรหิาร บรษิทั คนัทรี ่กรุป๊ ดีเวลลอป
เมนท์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ CGD เปิด

เผยว่า บรษิทัฯมัน่ใจว่าผลประกอบการปี2563จะสา

มารถเทร์ินอะราวด์ได้ จากปีก่อนทีม่ผีลขาดทนุสทุธิ 

จ�ำนวน 489.19 ล้านบาท ซึ่งมาจากการทยอยโอน

โครงการเจ้าพระยา เอสเตท ซึ่งเป็นโครงการมิกส์

ยูส บนพื้นที่35-2-69 ไร่ มูลค่าโครงการ 32,000 

ล้านบาท ประกอบไปด้วยคอนโดโฟร์ซซีัน่ส์ ไพรเวท 

เรสซเิดนซ์ กรงุเทพฯ รมิแม่น�ำ้เจ้าพระยา , โรงแรม

โฟร์ซซีัน่ กรงุเทพฯ รมิแม่น�ำ้เจ้าพระยา และโรงแรม

คาเพลลา กรุงเทพฯ 

ทั้งนี้  คอนโดโฟร์ซีซั่นส์ ไพรเวท เรสซิเดนซ์ 

กรุงเทพฯ ริมแม่น�้ำเจ้าพระยา มียอดขายแล้ว

ประมาณ 70% โดยคอนโด เร่ิมท�ำการโอนกรรมสทิธิ์

ห้องพักตั้งแต่ต้นปี 2563 ซึ่งปัจจุบันมียอดโอนไป

มากกว่า 1,000 ล้านบาท และมียอดขายรอโอน

(Backlog) อีกกว่า 12,000 ล้านบาท ซึ่งส่วนใหญ่

จะรับรู้เป็นรายได้ภายในปีนี้ส่วนที่เหลือทยอยรับ

รู้จนถึงไตรมาส1/2564 ซ่ึงเพียงพอต่อการคืนหนี้

ค่าก่อสร้างทัง้หมดของโครงการเจ้าพระยาเอสเตท

ทัง้หมดจ�ำนวน 11,000 ล้านบาท สะท้อนถงึสถานะ

ทางการเงินที่แข็งแกร่ง นอกจากนี้บริษัทฯยังมีสต็

อกมูลค่าอีกกว่า 7,000 ล้านบาท 

ส�ำหรับโครงการคอนโดโฟร์ซีซั่นส์ ไพรเวท เรสซิ

เดนซ์ กรุงเทพฯ ริมแม่น�้ำเจ้าพระยา มีมูลค่าขาย

โครงการประมาณ 21,000 ล้านบาท

ส่วนความคืบหน้าของโรงแรมทั้ง 2 แห่ง ด�ำเนิน

การก่อสร้างแล้วเสรจ็ตัง้แต่ต้นปี2563 โดยโรงแรม

โฟร์ซีซั่นส์ กรุงเทพฯ ริมแม่น�้ำเจ้าพระยาได้เปิดจัด

งานเลีย้งขนาดใหญ่รวมถงึการประชมุและกรุป๊ไพร

เวท ตั้งแต่มกราคม 2563 และได้รับการตอบรับ

เป็นอย่างดีซึ่งทั้ง2โรงแรมมีแผนจะเปิดตัวอย่าง

เป็นทางการเต็มรูปแบบตั้งแต่เดือนมีนาคม2563 

ที่ผ่านมา แต่ด้วยสถานการณ์ที่หลีกเลี่ยงไม่ได้ของ 

COVID-19 จงึชะลอการเปิดตวั  อย่างไรก็ตามขณะ

นี้  CGD พร้อมอย่างเต็มที่ เตรียมประกาศการเปิด

ตัวอย่างเป็นทางการ โรงแรมคาเพลลา กรุงเทพ 

ในเดือนตุลาคมนี้ และโรงแรมโฟร์ซีซั่นส์ กรุงเทพฯ 

ริมแม่น�้ำเจ้าพระยาในเดือนพฤศจิกายน 2563”

ท้ังนี้ปัจจุบันโรงแรมคาเพลลา กรุงเทพฯ มียอด

บุ๊คกิ้ง แล้วประมาณ 5% ซึ่งส่วนใหญ่เป็นนักท่อง

เทีย่วชาวต่างชาต ิและนอกจากนีย้งัมกีารจองพืน้ที่

ในการจัดงานข้างนอกเพื่อจัดงานเลี้ยงและงานอี

เวนท์ ต่างๆ

ส�ำหรับแผนการลงทุนใหม่หลังจากจบโครงการ

น้ี บริษัทฯมีแผนก่อสร้างโรงเรียนนานาชาติ ย่าน

พระราม3 แต่ท้ังน้ีโครงการดังกล่าวได้มีการชะลอ

การลงทนุออกไปก่อน หลงัสถานการณ์โควดิ-19ยงั

ไม่คลีค่ลายดมีากเท่าไรนัก ซ่ึงบรษิทัฯจะหนัมาโฟกสั

เรื่องการเร่งทยอยโอนโครงการคอนโดโฟร์ซีซั่นส์ 

ไพรเวท เรสซิเดนซ์ กรุงเทพฯ ริมแม่น�้ำเจ้าพระยา 

ให้หมดก่อน

CGD ม่ันใจปี63 พลิกก�ำไรจากปีก่อนขาดทุน 489.19 ลบ. 

หลังลตุน Backlog ในมือ 1.2 หม่ืนลบ.

ทยอยรับรู้ปีน้ีเกือบท้ังหมด
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นายชนินทร์ เกียรติทวีพงษ์ ผู้มีอ�ำนาจ
รายงานสารสนเทศ บริษัท เซเว่น ยูทิลิตี้
ส์แอนดพ์าวเวอรจ์�ำกดั (มหาชน) 7UP เปิด
เผยว่า ทีป่ระชมุคณะกรรมการบรษิทั ครัง้ท่ี 14/2563 เมือ่
วันที่ 3 กันยายน 2563 ได้มีมติที่ส�ำคัญสรุปได้ดังนี้

1. มีมติอนุมัติให้เสนอต่อที่ประชุมวิสามัญผู้ถือหุ้น ครั้งที่ 
2/2563 เพือ่พจิารณาอนมุตักิารเข้าลงทนุในบรษิทั โกลด์ช
อร์ส จ�ำกัด เพิ่มเติมอีกจ�ำนวน 550 ล้านบาท โดย ได้มี
มติอนุมัติการเข้าลงทุนเพิ่มเติมในโครงการผลิตน�้ำประปา
ในจังหวัดภูเก็ต ทั้งน้ีการเข้าท�ำรายการดังกล่าวเป็นการ
ลงทุนใน บริษัท โกลด์ชอร์ส จ�ำกัด (“GS”) โดยการซื้อ
หุ้นจาก บมจ. บางกอก เดคคอน (“ผู้ขาย”) เป็นจ�ำนวน
ทั้งสิ้น 2,551,976 หุ้น ซึ่งเป็นบุคคลภายนอกที่ไม่มีความ
สัมพนัธ์และ/หรอืความเกีย่วโยงใดๆกบัผู้บรหิาร กรรมการ 
ผู้ถอืหุน้รายใหญ่และไม่ได้เป็นผูม้อี�ำนาจควบคมุของบรษัิท
และบริษัทย่อย คิดเป็นมูลค่าลงทุนรวม ท้ังส้ิน 550.00 
ล้านบาท ในราคาหุ้นละ 215.52 บาท (มูลค่าที่ตราไว้ 
100.00 บาทต่อหุ้น) คิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 40.00ของ
ทุนจดทะเบียนช�ำระแล้วของ GS โดยการลงทุนในครั้งนี้
เป็นการลงทุนเพิ่มเติมจากการมติที่ประชุมคณะกรรมกา
รบริษัทฯ ครั้งที่ 11/2563 เมื่อวันที่ 23 กรกฎาคม 2563 
ได้มมีตอินมุตักิารลงทุนใน GS ในราคาหุน้ละ 239.47 บาท
คดิเป็นสดัส่วนร้อยละ 36.00 ของทนุจดทะเบียนช�ำระแล้ว
ของ GS และ เพิ่มเติมจากมติที่ประชุมคณะกรรมการบ
รษัิทฯครัง้ที ่14/2562 เมือ่วนัที ่12 ธนัวาคม 2562 ได้อนมุตัิ
การเข้าลงทุนใน GS ไปในสัดส่วนร้อยละ 5.00 ท�ำให้การ
ลงทุนในครั้งนี้บริษัทฯ จะถือหุ้นใน GS รวมทั้งสิ้นร้อยละ 
81.00 ของทุนจดทะเบียนช�ำระแล้วของ GS

บริษัทฯ จะท�ำการจ่ายค่าตอบแทนการเข้าลงทุนโดยการ
ช�ำระเงินค่าหุ้น GS เป็นเงินจ�ำนวน 550.00 ล้านบาท

โดยคณะกรรมการบริษัทได้มอบอ�ำนาจให้คณะกรรมการ
บรหิารเจรจาเกีย่วกบั การจ่ายเงนิในแต่ละงวด โดยก�ำหนด
ให้การช�ำระเงินแล้วเสร็จภายในเดือนมกราคม 2564

การเข้าท�ำรายการในครั้งนี้จะมีส่วนช่วยสร้างรายได้และ
ผลก�ำไรที่แน่นอนให้แก่บริษัทในระยะยาว ส่งผลดีต่อผล
การด�ำเนินงานของบริษัท อีกทั้งเป็นการขยายขอบเขต
งานในกลุ่มธุรกิจสัมปทานผลิตน�้ำประปาเพื่อกระจาย
ความเส่ียงทางธรุกจิให้มคีวามหลากหลายและครอบคลุม
วัตถุประสงค์ของการเพิ่มทุนของบริษัทให้มากที่สุด

ปัจจุบัน GS มีก�ำลังการผลิตน�้ำประปาอยู่ที่ 24,000 
ลบ.ม./วัน และอยู่ระหว่างการก่อสร้างส่วนขยายเพื่อเพิ่ม
ก�ำลังการผลิตน�้ำประปาอีก 24,000 ลบ.ม./วัน ซึ่งจะ
แล้วเสร็จในช่วงไตรมาสที่ 4 ของปี 2563 ท�ำให้ภายในปี 
2563GS จะมกี�ำลงัการผลิตน�ำ้ประปารวม 48,000 ลบ.ม./
วัน และคาดว่าจะได้รับสัญญาการขายน�้ำประปาจากการ
ประปาส่วนภมูภิาครวม 40,000 ลบ.ม./วนั ภายในปี 2563 
ซึ่งจะท�ำให้ GS มีรายได้จากการเพ่ิมอัตราก�ำลังการผลิต
และการขายน�้ำประปาเพิ่มขึ้น

ทั้งนี้น�้ำประปาจัดเป็นสินค้าเพื่อการอุปโภคบริโภคขั้นพื้น
ฐานท่ีจ�ำเป็นอย่างยิ่งต่อการด�ำรงชีวิต โดยเฉพาะอย่าง
ยิง่ในจงัหวดัภเูกต็ซึง่เป็นพืน้ทีท่างการท่องเท่ียวหลกัของ
ประเทศไทยที่มีชายหาดและพื้นที่สวยงาม จึงมีการขยาย
ตวัของประชากร เขตทีอ่ยู่อาศยั รวมถึงการขยายตวัอย่าง
รวดเร็วของอุตสาหกรรมการท่องเที่ยวโดยเฉพาะโรงแรม
ที่ตั้งอยู่อย่างหนาแน่นในจังหวัดภูเก็ต ดังนั้นกระทรวง
ทรพัยากรธรรมชาตแิละสิง่แวดล้อมจงึให้ความส�ำคญัเป็น
พเิศษในการจดัหาน�ำ้รองรับความต้องการเพือ่สนองความ
ต้องการน�้ำที่เพิ่มสูงขึ้นอย่างต่อเนื่องในพื้นที่ดังกล่าวเมื่อ
พิจารณาข้อมูลจากการประปาส่วนภูมิภาคสาขาภูเก็ต จะ

เห็นได้ว่าจังหวัดภูเก็ตมีอัตราการผลิตน�้ำเพิ่มขึ้นต่อเนื่อง
ทกุปีโดยเฉลีย่ปีละ 7.23% ตัง้แต่ปี 2552 ถงึ ปี 2562 ดังนี้
แสดงในรูปต่อไปนี้

แหล่งเงินทุนที่ใช้ในการลงทุน มาจากเงินที่ได้รับจากการ
ออกและเสนอขายหุ้นกู้แปลงสภาพ มีวงเงินที่ได้รับการ
อนุมัติจากที่ประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ�ำปี 2563 ไม่เกิน 
650 ล้านบาท ,เงินกู้ยืมจากสถาบันการเงิน และ เงิน
ทุนหมุนเวียนในกิจการของบริษัท 

2. มีมติอนุมัติให้เสนอต่อท่ีประชุมวิสามัญผู้ถือหุ้น ครั้ง
ที่ 2/2563 เพ่ือพิจารณาอนุมัติการเพิ่มทุนจดทะเบียน
ของบริษัท เพิ่มเติม โดยการออกหุ้นสามัญเพิ่มทุนเพื่อ
รองรับการใช้สทิธแิปลงสภาพของหุน้กูแ้ปลงสภาพของบ
ริษัทฯ ซึ่งออกและเสนอขายต่อผู้ลงทุนโดยเฉพาะเจาะจง 
ได้แก่ Advance Opportunities Fund (“AO Fund”) 
ตามมติของท่ีประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ�ำปี 2563 เมื่อ
วันที่ 26 พฤษภาคม 2563 (“ประชุมสามัญผู้ถือหุ้น”) 
จ�ำนวน 650,000 หน่วย หน่วยละ1,000 บาท มูลค่า
รวม 650,000,000 บาท (“หุ้นกู้แปลงสภาพ”) เนื่อง
ด้วย จ�ำนวนหุ้นรองรับการใช้สิทธิแปลงสภาพของหุ้นกู้
แปลงสภาพของบรษัิทฯ ตามทีไ่ด้รบัมตอินมุติัจากทีป่ระชุม
สามัญผู้ถือหุ้นมีจ�ำนวนไม่เพียงพอ เนื่องจากการใช้สิทธิ
แปลงสภาพของหุ้นกู้แปลงสภาพจะใช้ราคาถั่วเฉลี่ยถ่วง
น�ำ้หนกัของหุน้ของบริษัทฯในตลาดหลักทรพัย์ย้อนหลังไม่
น้อยกว่า 7 วันติดต่อกันแต่ไม่เกิน 15 วัน ท�ำให้ราคาการ
แปลงสภาพเป็นไปตามราคาตลาด ซึ่งปัจจุบันราคาตลาด
ต�่ำกว่าราคาพาร์ท�ำให้หุ้นรองรับการใช้สิทธิแปลงสภาพ
ไม่เพียงพอจึงจ�ำเป็นต้องเสนอต่อที่ประชุมผู้ถือหุ้นเพื่อ
พิจารณาอนุมัติการเพิ่มทุนจดทะเบียนของบริษัทฯ เพื่อ
ออกหุ้นสามัญเพิ่มทุนเพิ่มเติม

7UP ทุ่ม 550 ลบ. ซื้อหุ้น โกลด์ชอร์ส 

จาก BKD เพ่ิมอีก40% ดันถือหุ้น โครงการผลิตน�้ำประปา

ในจ.ภูเก็ต เป็น 81% /ออกหุ้นเพ่ิมทุนรองรับใช้สิทธิ

แปลงสภาพของหุ้นกู้แปลงสภาพ ให้ AO Fund
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และเนือ่งด้วยท่ีประชมุวสิามญัผูถ้อืหุน้ ครัง้ที ่1/2563 
เมื่อวันที่ 15 กรกฎาคม 2563 ได้มีมติอนุมัติให้ลด
ทุนของบริษัทตามมาตรา 139 แห่งพระราชบัญญัติ
บริษัทมหาชนจ�ำกัด พ.ศ.2535 (และที่แก้ไขเพิ่ม
เตมิ) (“พ.ร.บ. บริษทัมหาชน”)โดยลดทุนจดทะเบียน
ของบริษัท จ�ำนวน 2,142,758,861.00 บาท จาก
ทุนจดทะเบียนเดิมจ�ำนวน 4,285,517,722.00 บาท
เป็นทุนจดทะเบียนใหม่ จ�ำนวน 2,142,758,861.00 
บาท และลดทุนช�ำระแล้วของบริษัทฯ จ�ำนวน 
1,514,799,051.00บาท จากทุนช�ำระแล้วเดิมจ�ำนวน 
3,029,598,102.00 บาท เป็นทุนช�ำระแล้วใหม่ 
จ�ำนวน 1,514,799,051.00 บาท โดยการลดมูลค่า
ที่ตราไว้ของหุ้น (Par Value) จากหุ้นละ 1.00 บาท 
เป็นหุ้นละ 0.50 บาท โดยบริษัทฯ มีจ�ำนวนหุ้นคง
เดิมเท่ากับจ�ำนวน 4,285,517,722 หุ้น (รวมเรียกว่า 
“การลดทุน”)

ทั้งนี้การลดทุนโดยการลดมูลค่าหุ้นของบริษัทข้าง
ต้น ตาม พ.ร.บ. บริษัทมหาชน มาตรา 141 ก�ำหนด
ให้บริษัทตอง้มีหนังสือแจ้งมติการลดทุนไปยังเจ้า
หนี้ของบริษัทที่บริษัททราบภายใน 14 วันนับแต่วัน
ที่ที่ประชุมผู้ถือหุ้นลงมติโดยก�ำหนดเวลาให้ส่งค�ำ
คัดค้านภายใน 2 เดือนนับแต่วันที่ได้รับหนังสือแจ้ง
มตินั้น และให้บริษัทโฆษณามตินั้นทางหนังสือพิมพ์
ภายในก�ำหนดเวลา 14 วันนั้นด้วย โดยถ้ามีการ
คดัค้าน บรษิทัจะลดทนุไม่ได้จนกว่าจะได้ช�ำระหนีห้รือ
ให้ประกันเพื่อหนี้นั้นแล้ว ในการนี้บริษัทได้ประกาศ
มติการลดทุนดงักล่าวทางหนงัสือพมิพ์และมหีนงัสอื
แจ้งมติการลดทุนจดทะเบียนและทุนช�ำระแล้วของ

บริษัทไปยังเจ้าหนี้ทุกรายของบริษัทเรียบร้อยแล้ว 
และอยู่ระหว่างรอเจ้าหนี้แจ้งความประสงค์ซึ่งขณะนี้
ยังไม่ครบก�ำหนดระยะเวลา 2 เดือนดังกล่าว โดยจะ
พ้นก�ำหนด 2 เดือนในวันที่ 14 กันยายน 2563

อย่างไรกต็าม บรษิทัฯ จะก�ำหนดวนัประชมุวสิามญัผู้
ถือหุ้น ครั้งที่ 2/2563 เพื่อพิจารณาอนุมัติเรื่องการ
เพิ่มทุนจดทะเบยนีของบริษัทฯ ในวันที่ 27 ตุลาคม 
2563 ซึ่งเป็นวันที่หลังจากพ้นก�ำหนด 2 เดือนที่รอ
เจ้าหนี้แจ้งการคัดค้านเรียบร้อยแล้วและบริษัทฯ จะ
ต้องท�ำการจดทะเบยีนการลดทนุต่อกรมพัฒนาธรุกจิ
การค้า กระทรวงพาณิชย์ให้เสร็จเรียบร้อยก่อนจึง
จะสามารถด�ำเนินการจดทะเบียนเพิ่มทุนใหม่ของบ
ริษัทฯ ได้ดังนั้น ตัวเลขการเพิ่มทุนจดทะเบียนของ
บริษัท จะเป็นตัวเลขหลังจากมีการจดทะเบียนการ
ลดทุนเรียบร้อยแล้ว ดังนี้

บริษัทเสนอพิจารณาอนุมัติการเพิ่มทุนจดทะเบียน
ของบริษัทจ�ำนวน 425,000,000 บาท จากทุนจด
ทะเบียนเดิมจ�ำนวน 2,142,758,861.00 บาท เป็น
ทุนจดทะเบียนใหม่ จ�ำนวน 2,567,758,861.00 
บาท โดยการออกหุ้นสามัญเพิ่มทุนจ�ำนวนไม่เกิน 
850,000,000 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 0.50 บาท 
เพื่อรองรับการใช้สิทธิแปลงสภาพของหุ้นกู้แปลง
สภาพของบริษัทฯ และพิจารณาอนุมัติการแก้ไข
หนังสือบริคณห์สนธิของบริษัทฯ ข้อ 4. เรื่อง ทุนจด
ทะเบยีน เพือ่ให้สอดคล้องกบัการเพิม่ทนุจดทะเบียน
ของบริษัทฯ โดยให้ยกเลิกข้อความเดิม และ ให้ใช้
ข้อความใหม่ดังต่อไปนี้แทน

ทัง้นีบ้รษิทัฯ จะแจ้งตลาดหลกัทรพัย์แห่งประเทศไทย
ทราบเมื่อบริษัทฯ ได้ด�ำเนินการจดทะเบียนการลด
ทุนต่อกรมพัฒนาธุรกิจการค้า กระทรวงพาณิชย์
เป็นที่เรียบร้อยแล้วการเพิ่มทุนและการแก้ไขเพิ่ม
เตมิหนงัสือบรคิณห์สนธขิองบรษิทัฯ จะต้องได้รบัมติ
อนุมัติจากที่ประชุมผู้ถือหุ้นด้วยคะแนนเสียงไม่น้อย
กว่า 3 ใน 4 ของจ�ำนวนเสียงทั้งหมดของผู้ถือหุ้นซึ่ง
มาประชุมและมีสิทธิออกเสียงลงคะแนน

ส�ำหรับวัตถุประสงค์ของการเพิ่มทุน และการใช้
เงินทุนในส่วนที่เพิ่มการระดมทุนโดยการออกและ
เสนอขายหุ้นกู้แปลงสภาพที่ออกให้แก่ AO Fund มี
วัตถุประสงค์การใช้เงิน ดังนี้

1. เข้าลงทุนในธุรกิจด้านสาธารณุปโภค จ�ำนวน 
550,000,000 บาท ระยะเวลาการใช้เงิน ภายใน 1 ปี
2. เงินทุนหมุนเวียน ส�ำหรับบริษทและ บริษทใน
เครือ จ�ำนวน 100,000,000 บาท ระยะเวลาการใช้
เงิน ภายใน 1 ปี

3. มีมติอนุมัติให้เรียกประชุมวิสามัญผู้ถือหุ้น ครั้ง
ที่ 2/2563 ในวันอังคารที่ 27 ตุลาคม 2563 เวลา 
14.00 น.ณ ห้องเจ้าพระยา ชั้น 8 เลขที่ 73 อาคาร
มหาชล ซอยสุขุมวทิ 62 ถนนสุขุมวิท แขวงพระโขนง
ใต้เขตพระโขนงกรงุเทพมหานคร ก�ำหนดรายชือ่ผูถ้อื
หุ้นที่มีสทธิ ในการเข้าร่วมประชุมผู้ถือหุ้นในวันที่ 23 
กันยายน 2563

7UP ทุ่ม 550 ลบ. ซื้อหุ้น โกลด์ชอร์ส 

จาก BKD เพ่ิมอีก40% ดันถือหุ้น โครงการผลิตน�้ำประปา

ในจ.ภูเก็ต เป็น 81% /ออกหุ้นเพ่ิมทุนรองรับใช้สิทธิ

แปลงสภาพของหุ้นกู้แปลงสภาพ ให้ AO Fund
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นางสาวกนกนารถ รัตนสุวรรณชาติ กรรมการบริษัท บริษัท บางกอก เดค-คอน จํากัด (มหาชน) BKD เปิดเผยว่า  ที่

ประชุมคณะกรรมการบริษัท บางกอก เดค-คอน จํากัด (มหาชน) (“บริษัท”) ครั่งที่ 5/2563 เมื่อวันที่ 9 กรกฎาคม2563 ได้มีมติอนุมัติในหลักการการขายหุ้น

โครงการผลิตและจําหน่ายน�้ำประปาส่งให้พื้นที่บางส่วนของจังหวัดภูเก็ต และบางส่วนของจังหวัดพังงา ให้กับ บริษัท เซเว่นยูทิลิตี้ส์ แอนด์ พาว เวอร์ จํากัด 

(มหาชน) ในมูลค่าไม่เกิน 550,000,000 บาท โดยคณะกรรมการได้มอบหมายให้ฝ่ายจัดการไปดําเนินการเกี่ยวกับการขายหุ้นดังกล่าว ซึ่งเมื่อวันที่ 3 กันยายน 

2563ที่ผ่านมา ได้มีข้อสรุปเกี่ยวกับการขายหุ้นดังกล่าว

โดยบริษัทฯ จะขายหุ้นโครงการผลิตและจําหน่ายน�้ำประปาฯ ของ บริษัท โกลด์ ชอร์ส จํากัด ให้กับ บริษัท เซเว่นยูทิลิตี้ส์แอนด์ พาวเวอร์ จํากัด (มหาชน) จํา

นวน 2,551,976 หุน้ ในมลูค่าไม่เกนิ 550,000,000 บาท โดยคณะกรรมการบรษิทัได้มอบหมายให้ฝ่ายจดัการไปเจรจาเกีย่วกบัการชําระเงนิในแต่ละงวด โดยกํา

หนดให้การชําระเงินค่าหุ้นดังกล่าว แล้วเสร็จภายในเดือน มกราคม 2564

ส�ำหรับประโยชน์ที่คาดว่าจะได้รับจากการท�ำรายการ เพื่อเพิ่มกระแสเงินสดในธุรกิจหลัก เพื่อรองรับสถานการณ์ที่ไม่ปกติ

แผนการทางการเงิน หลังจากการได้รับเงินจากการขายธุรกิจน�้ำประปาฯ บริษัทฯ จะใช้เงินจากการขายหุ้นธุรกิจน�้ำประปาฯ เป็นเงินทุนหมุนเวียนธุรกิจ เพื่อ

เพิ่มศักยภาพในการเติบโตของรายได้ และสร้างผลตอบแทนให้แก่ผู้ถือหุ้นของบริษัทฯต่อไปในอนาคต

ความเห็นของคณะกรรมการบริษัทฯ เกียวกับการเข้าท�ำรายการ ที่ประชุมคณะกรรมการบริษัทฯ ได้พิจารณารายการขายหุ้นธุรกิจน�้ำประปาฯ ดังกล่าวแล้ว มี

ความเห็นว่า การเข้าทํารายการในครั้งนี้ จะก่อให้เกิดประโยชน์ต่อบริษัทฯ และผู้ถือหุ้น โดยบริษัทฯจะขายหุ้นในราคาไม่ตํ่ากว่าต้นทุนที่ได้มาของเงินลงทุนใน

กิจการร่วมค้า โดยการดําเนินการทุกขั้นตอนของบริษัทฯ เป็นการดําเนินการอย่างโปร่งใส และคํานึงถึงประโยชน์สูงสุดของบริษัทฯ และผู้ถือหุ้น

BKD แจงขายหุ้นธุรกิจน�้ำประปาฯ "โกลด์ ชอร์ส"   

ให้ 7UP เพ่ิมกระแสเงินสดในธุรกิจหลัก 

รองรับสถานการณ์ท่ีไม่ปกติ
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บลจ.กสิกรไทย เดินหน้าเปิดขาย Term Fund Plus ซีรีส์ใหม่ 

ตอบโจทย์ตรงใจผู้ลงทุนในยุคที่ดอกเบี้ยต�่ำ

บลจ.กสิกรไทย เดินหน้าจัดตั้งกองทุน Term 

Fund Plus ซีรีส์ใหม่ ‘กองทุนเปิดเค ตราสาร

หน้ีต่างประเทศ 2021D (KFF21D)’ ตอบโจทย์

ความต้องการของผูล้งทนุในยคุทีด่อกเบีย้ต�ำ่ เผย

ตราสารหนี้เอเชียได้รับประโยชน์โดยตรงจาก

นโยบายทางการเงินแบบผ่อนคลาย และมีผล

ตอบแทนเมื่อเทียบกับความเสี่ยงที่น่าสนใจ

นายนาวิน อินทรสมบัติ Chief 
Investment Officer (รอง
กรรมการผู้จัดการ สายงานจัดการ
ลงทุนต่างประเทศ) บริษัทหลัก
ทรัพย์จัดการกองทุน กสิกรไทย 
จ�ำกัด (บลจ.กสิกรไทย) เปิดเผยว่า จาก

กระแสการตอบรับที่ดีของผู้ลงทุนต่อกองทุน 

Term Fund Plus ท่ีได้สร้างสถติปิิดการขายอย่าง

รวดเร็วภายในไม่ถึง 1 ชั่วโมง โดยกองทุน Term 

Fund Plus ที่เปิดขายในช่วงท่ีผ่านมาสามารถ

ระดมทุนได้สูงถึง 15,691.45 ล้านบาท (ข้อมูล ณ 

ต.ค. 62 - ส.ค. 63) ทั้งนี้ บลจ.กสิกรไทย เร่งเดิน

หน้าออกกองทนุ Term Fund Plus ซรีส์ีใหม่ เพือ่

ตอบสนองให้ทันกับความต้องการของผู้ลงทุนใน

ภาวะที่ดอกเบี้ยต�่ำ ซึ่งล่าสุดได้จัดตั้ง กองทุนเปิด

เค ตราสารหนีต่้างประเทศ 2021D (KFF21D) เปิด

เสนอขายในระหว่างวันที่ 9-14 กันยายน 2563 

โดยมีขนาดกองทุนประมาณ 3,800 ล้านบาท

นายนาวนิกล่าวต่อไปว่า กองทุน KFF21D เป็นการ

บรหิารจดัการร่วมกนัระหว่างบลจ.กสกิรไทย และ 

Invesco Hong Kong โดยมอบหมายให้ Invesco 

Hong Kong รบัหน้าทีบ่รหิารเงนิลงทุนในตราสาร

หนี้คุณภาพดีทั่วโลกโดยเฉพาะในภูมิภาคเอเชีย 

รวมถึง High Yield Bond บางส่วน ผ่านกองทุน

หลกั Invesco Asian Bond Fixed Maturity Fund 

2021 – III, Class C(USD)-Acc ในสดัส่วนไม่น้อย

กว่า 60% ของพอร์ต ส่วนบลจ.กสิกรไทย จะรับ

หน้าที่บริหารในส่วนที่เป็นเงินฝากต่างประเทศ 

ได้แก่ เงินฝาก Qatar National Bank (ประเทศ

กาตาร์), เงินฝาก PT Bank Rakyat Indonesia 

(ประเทศอินโดนีเซีย) และเงินฝาก Bank of 

China (สาธารณรัฐประชาชนจีน) ในสัดส่วนไม่

น้อยกว่า 40% ของพอร์ต เพือ่กระจายความเส่ียง

ของพอร์ตการลงทุน

“ส�ำหรับมมุมองการลงทนุในต่างประเทศ ธนาคาร

กลางทั่วโลกยังคงด�ำเนินนโยบายทางการเงิน

แบบผ่อนคลาย ท�ำให้อัตราผลตอบแทนตราสาร

หนี้ (Yield) มีแนวโน้มอยู่ในระดับต�่ำ ในขณะที่

ตราสารหนี้ที่มีความน่าเชื่อถือระดับที่ลงทุนได้ 

(Investment Grade) ในภูมิภาคเอเชีย ยังคง

ได้รับแรงหนุนจากการแสวงหาการลงทุนที่ให้

ผลตอบแทนที่ดีขึ้น (Search for Yield) ของผู้

ลงทนุ เนือ่งจาก กิจกรรมทางเศรษฐกจิของหลาย

ประเทศในภูมิภาคเอเชียเริ่มฟื้นตัว และบริษัทที่

ออกหุน้กูเ้อกชนในเอเชียส่วนใหญ่มีปัจจยัพืน้ฐาน

ทีแ่ขง็แกร่ง ตลอดจนหุ้นกูเ้อเชยีสกุลเงนิดอลลาร์

สหรัฐเป็นตลาดที่ได้รับความนิยมจากผู้ลงทุน จึง

ได้รับประโยชน์โดยตรงจากการที่ธนาคารกลาง

ทั่วโลกยังคงด�ำเนินนโยบายแบบผ่อนคลายต่อไป 

และพร้อมอัดฉีดสภาพคล่องเข้าสู่ระบบการเงิน 

โดยระดบัราคาหุ้นกูเ้อเชียสกลุเงนิดอลลาร์สหรัฐที่

ปรบัลดลงท�ำให้มผีลตอบแทนเมือ่เทยีบกบัความ

เสี่ยงดูน่าสนใจย่ิงข้ึน อย่างไรก็ตาม ผู้ลงทุนยัง

ต้องติดตามความไม่แน่นอนจากสถานการณ์การ

ระบาดของโควดิ-19 และข้อพพิาทระหว่างสหรฐัฯ

กับจีน ซึ่งอาจท�ำให้ตลาดเข้าสู่โหมด Risk-off ได้

อีกครั้ง” นายนาวินกล่าว

นายนาวินกล่าวเพิ่มเติมว่า กองทุน KFF21D 

เหมาะกับผู้ลงทุนที่สามารถถือครองหน่วยลงทุน

ได้เป็นระยะเวลา 1 ปี และมองเห็นโอกาสจากการ

ลงทุนในตราสารหนี้ต่างประเทศ ส�ำหรับวันที่ 9 

กันยายน 2563 ซึ่งเป็นวันเปิดเสนอขายวันแรก

จะเริ่มรับค�ำสั่งซื้อตั้งแต่เวลา 11.00 น.เป็นต้นไป 

โดยผู้ลงทุนสามารถเร่ิมต้นลงทุนได้เพียง 500 

บาท ผ่าน App K PLUS, K-My Funds และ

ธนาคารกสิกรไทย ทั้งนี้ เมื่อกองทุนครบก�ำหนด

อายุโครงการ บริษัทจัดการจะน�ำเงินค่าขายคืน

อัตโนมัติไปซื้อหน่วยลงทุนของกองทุนใดกองทุน

หนึ่งใน 3 กองทุน ได้แก่ กองทุนเปิดเค ตลาดเงิน 

(K-MONEY) กองทุนเปิดเค ตราสารรัฐระยะสั้น 

(K-TREASURY) หรือกองทุนเปิดเค ตราสารหนี้

ระยะสั้น (K-SF) ของบลจ.กสิกรไทย เพื่อโอกาส

รับผลตอบแทนอย่างต่อเนื่อง ส�ำหรับผู้ลงทุนที่

สนใจสามารถติดต่อขอรับหนังสือชี้ชวนได้ตาม

ช่องทางการลงทุนข้างต้น หรือ สอบถามเพิ่ม

เติมได้ที่ KAsset Contact Center 0 

2673 3888
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เมืองไทยประกันชีวิต ตอกย�้ำความเป็นผู้น�ำด้านนวัตกรรมและบริการ 

พร้อมเปิดตัวแคมเปญสุดพิเศษ 'MTL Click ชวน Click รับโชค ครั้งที่ 2'

นายสาระ ล�ำ่ซ�ำ กรรมการผูจ้ดัการ
และประธานเจา้หนา้ทีบ่รหิาร บรษิทั 
เมืองไทยประกันชี วิต จ� ำกัด 
(มหาชน) เปิดเผยว่า บริษัทฯ เดินหน้ามอบ

ความสุขภายใต้สโลแกน "Happiness Means 

Everything: เพราะความสุขคือทุกอย่าง" โดย

มุ่งเน้นเรื่องของการส่งมอบความสุขในทุก

ด้านให้กับลูกค้า และผู้เก่ียวข้อง อย่างยั่งยืน 

พร้อมตอกย�้ำจุดยืนนโยบาย "MTL Everyday 

Life Partner" ที่พร้อมเดินเคียงข้างในทุกช่วง

ของชีวิต ผ่านผลิตภัณฑ์ที่ตอบโจทย์ และการ

บริการที่ครอบคลุมในทุก Journey ของลูกค้า 

ตลอดจนการพัฒนาเรื่องของเทคโนโลยีให้ตอบ

รับกับความต้องการของลูกค้าในยุคปัจจุบัน 

อาทิ บริการ Video Call ที่ให้ลูกค้าท�ำธุรกรรม

ด้านกรมธรรม์ได้สะดวก รวดเร็วมากขึ้นไม่ว่า

จะอยู่ท่ีไหน รวมไปถึงการพัฒนา MTL Click 

Application ที่รวบรวมทุกบริการของเมือง

ไทยประกันชีวิตเอาไว้อย่างครอบคลุม สะดวก 

ครบ  จบในแอปพลิเคชัน เดียว ตลอดจนการ

สร้างสรรค์กิจกรรม สิทธิพิเศษเมืองไทยสไมล์

คลบั แคมเปญต่างๆ เพือ่ให้ตอบรับกบั Lifestyle 

ของลูกค้าในยุคปัจจุบัน โดยครั้งนี้เพื่อเป็นการ

สะท้อนตัวตนในการเป็นแบรนด์แห่งความสุข

และรอยย้ิม พร้อมส่งความสุขครั้งใหญ่อีกครั้ง

กบัแคมเปญ "MTL Click ชวน Click รบัโชค ครัง้

ที ่2" ทีจ่ะกลบัมาสานต่อความสขุและสร้างรอย

ยิ้มให้กับลูกค้า หลังจากที่ได้รับการตอบรับที่ดี

จากแคมเปญที่ผ่านมา

โดยลูกค้าที่ถือกรมธรรม์ประกันเดี่ยว และ

ผู้ที่ถือกรมธรรม์ประกันกลุ่มที่สนใจเข้าร่วม

แคมเปญสุดพิเศษนี้ เพียงเข้าใช้งาน MTL 

Click Application และแลกคะแนนสะสม 

Smile Point 0 คะแนน  เพื่อท�ำการแลกเข้า

ร่วมกิจกรรม ท้ังนี้ส�ำหรับสมาชิกเมืองไทยส

ไมล์คลับแลกคะแนนสะสมที่เมนูเมืองไทยสไมล์

คลับ (ส�ำหรับลูกค้าที่ยังไม่ได้เป็นสมาชิกเมือง

ไทยสไมล์คลับ ต้องสมัครสมาชิกฯ ก่อนเข้าร่วม

กิจกรรม) และส�ำหรับลูกค้าประกันกลุ่มแลก

คะแนนสะสมได้ท่ีเมนู Muang Thai Smile Plus 

(ส�ำหรับลูกค้าประกันกลุ่มสามารถเข้าร่วมได้

โดยไม่ต้องเป็นสมาชิกเมืองไทยสไมล์คลับ) ซึ่ง

จะได้สิทธิ์รับรางวัลรวมมูลค่ากว่า 200,000 

บาท โดยสามารถกดแลกคะแนนสะสมได้ทุก

วัน (จ�ำกัดการแลก 1 สิทธิ์/ท่าน/วัน) ตั้งแต่วัน

ที่ 1 กันยายน – 27 พฤศจิกายน 2563 และ

ประกาศผลวันที่ 17 ธันวาคม 2563 ดูเงื่อนไข

รายละเอียดการจัดกิจกรรม และการรับรางวัล

ที่ www.muangthai.co.th

"จุดยืนในความมุ่งมั่นที่จะเป็นผู้น�ำด้านการ

ประกันชีวิตและสุขภาพของเราไม่ใช่แค่เข้าใจว่า

ลูกค้าต้องการอะไร แต่เราจะคิดเผื่อไปมากกว่า

นั้น และสิ่งที่เราน�ำมามอบให้แก่ลูกค้าไม่ใช่

แค่เรื่องของประกัน การเคลม หรือการติดต่อ

ตัวแทนประกันชีวิต แต่เป็นการดูแลลูกค้า

ผ่านผลิตภัณฑ์และบริการที่หลากหลาย ที่ถูก

ออกแบบโดยการคดิเผือ่รอบด้านเพือ่ตอบโจทย์

ความต้องการในทุกช่วงชีวิต" นายสาระ กล่าว

 

ลกูค้าเมอืงไทยประกนัชวิีต สามารถดาวน์โหลด 

MTL Click Application ได้ฟรีทั้งระบบปฏิบัติ

การ iOS และ Androidทั้งนี้หากสนใจซื้อประกั

นชวีติและสขุภาพของเมืองไทยประกนัชวีติ โทร. 

1766 ทกุวนั ตลอด 24 ชัว่โมง หรือทีศ่นูย์บรกิาร

ลูกค้าทุกสาขาทั่วประเทศ

หมายเหตุ : เงื่อนไขกิจกรรมเป็นไปตามที่

บริษัทฯ ก�ำหนด 
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ธนาคารพาณิชย์ผนึกก�ำลังขานรับธปท.

ช่วยลูกค้าภาคธุรกิจแบบเบ็ดเสร็จ

นายผยง ศรีวณชิ ประธานสมาคม
ธนาคารไทย เปิดเผยว่า ภาคธนาคาร

ตระหนักถึงความส�ำคัญและความจําเป็นเร่ง

ด่วนในการให้ความช่วยเหลือทางการเงิน

แก่ลูกค้าที่ได้รับผลกระทบจากสถานการณ์

ทางเศรษฐกิจและวิกฤติโควิค-19 สงคราม

การค้า หรือภัยธรรมชาติ ให้ได้ข้อยุติร่วมกัน

แบบ One Stop Service ตามความสามารถ

และศักยภาพของลูกค้าอย่างทันท่วงที โดย

สมาคมธนาคารไทยได้ลงนามความร่วมมอืกบั

ธนาคารแห่งประเทศไทยในโครงการ “DR BIZ 

การเงินร่วมใจ ธุรกิจไทยมั่นคง”  และเปิดให้

ลกูค้าลงทะเบยีนเข้าร่วมโครงการผ่านเวบ็ไซต์ 

ตั้งแต่วันที่ 1 กันยายนที่ผ่านมา

ธนาคารสมาชิกได้ร่วมกันพิจารณาแนวทาง

ในการช่วยเหลือลูกค้าที่ได้รับผลกระทบ ใน 3 

มิติ คือ 

1. บูรณาการความช่วยเหลือร่วมกันจากทุก

สถาบันการเงิน ลูกค้าสามารถแก้ไขปัญหา

ภาระหนีไ้ด้อย่างรวดเรว็เบด็เสร็จในคราวเดยีว 

ลดความซ�ำ้ซ้อนเรือ่งการตดิต่อ จดัส่งเอกสาร 

และเจรจาแก้ไขปัญหา  

2. สถาบันการเงินทุกแห่งสามารถร่วมกัน

พจิารณาและวเิคราะห์ Root Cause ของลกูค้า 

เพือ่หาแนวทางช่วยเหลอืท่ีเหมาะสมกบัลกูค้า 

เช่น ปรับลดการผ่อนช�ำระ ยืดระยะเวลาผ่อน

ช�ำระหนี ้หาผูร่้วมทนุ หรอืตทีรพัย์สินช�ำระหนี้

ตามความประสงค์ของลูกค้าและหลักเกณฑ์

ของธนาคารตามความจ�ำเป็น โดยให้สิทธิ์

ลูกค้าซื้อทรัพย์คืนภายในระยะเวลาที่เหมาะ

สม ซึ่งหลักการช่วยเหลือจะเป็นไปตามความ

สามารถของลูกค้าแต่ละราย 

3. ลูกค้าที่มีศักยภาพและแผนธุรกิจชัดเจน 

สามารถเข้าถึงแหล่งเงินทุนโดยได้รับสินเชื่อ

เพิม่เตมิจากสถาบนัการเงนิต่างๆ ภายใต้หลกั

เกณฑ์การพิจารณาสินเชื่อของธนาคาร

คุณสมบัติผู ้ เข ้าร ่วมโครงการ เป็นลูกค้า

นิติบุคคลหรือบุคคลธรรมดาที่มีวงเงินสิน

เชื่อธุรกิจกับธนาคารมากกว่า 1 แห่ง และ

มีวงเงินสินเชื่อธุรกิจรวมทุกธนาคาร ตั้งแต่ 

50 - 500 ล้านบาท และมีสถานะการช�ำระ

หนี้เป็นปกติ หรือผิดนัดช�ำระหน้ีกับธนาคาร

บางแห่ง อันเน่ืองมาจากสถานการณ์ทาง

เศรษฐกิจ สามารถสมัครเข้าร่วมโครงการ 

โดยลงทะเบียนและกรอกข้อมูลพื้นฐานของ

ธรุกจิ เช่น ประเภทธรุกจิ เลขทีบ่ตัรประชาชน

หรอืเลขทะเบยีนนิตบิคุคล พร้อมระบธุนาคาร

พาณิชย์ที่สะดวกให้ติดต่อกลับผ่านเว็บไซต์ 

www.bot.or.th  เว็บไซต์ธนาคารที่มีวงเงิน

สนิเชือ่ และเวบ็ไซต์สมาคมธนาคารไทย www.

tba.or.th โดยธนาคารจะติดต่อกลับเพื่อแจ้ง

ผลภายใน 5 วัน ทั้งนี้ ธนาคารจะตรวจสอบ

ตัวตนและขอเอกสารประกอบการพิจารณา

เพ่ิมเตมิตามหลกัเกณฑ์ทีก่�ำหนด  ส�ำหรบัการ

พจิารณาแนวทางให้ความช่วยเหลอื ธนาคาร

จะแจ้งผลให้ลูกค้าทราบและลงนามในสญัญา

ปรับปรุงโครงสร้างหนี้ภายใน 1 เดือน หลัง

จากได้รับเอกสารครบถ้วนถูกต้อง  กรณี

ที่ธุรกิจมีความซับซ้อน อาจใช้เวลาในการ

พิจารณาเพิ่มขึ้น ตามหลักเกณฑ์และเงื่อนไข

ที่ธนาคารก�ำหนดสอบถามรายละเอียดเพิ่ม

เติมได้ที่ Call Center และสาขาของธนาคาร

ที่ใช้บริการ
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เจาะความท้าทายใหม่ของหนี้ครัวเรือนไทยในวิกฤติโควิด-19 

จากข้อมูลสินเชื่อที่เข้าร่วมมาตรการช่วยเหลือ

หนี้ครัวเรือนเป็นปัญหาเชิงโครงสร้างที่ส่งผลต่อการ
พัฒนาทางเศรษฐกิจของไทยในหลายปีที่ผ่านมา กว่า
หนึง่ในสามของคนไทยมภีาระหนีสู้ง และส่วนใหญ่เป็น
หนี้ที่ไม่ก่อให้เกิดรายได้ คนไทยมีหนี้ตั้งแต่อายุยังน้อย 
มีหน้ีนานตั้งแต่เริ่มท�ำงานจนเกษียณ และมีหนี้จนแก่ 
และ 84% ของครวัเรอืนกย็งัพึง่พาหนีจ้ากสถาบนัการ
เงินกึ่งในระบบและนอกระบบเป็นสัดส่วนสูง

ภาระหนี้ที่สูงได้กลายเป็นปัจจัยฉุดรั้งการอุปโภค
บริโภคและการลงทุน และท�ำให้ครัวเรือนไทยขาด
ภูมิคุ้มกันต่อความไม่แน่นอนทางเศรษฐกิจที่สูงขึ้น
เรือ่ย ๆ  วกิฤตโิควดิ-19 ซึง่ส่งผลท�ำให้ครวัเรอืนจ�ำนวน
มากมีปัญหาในการช�ำระหนี้ก็ได้ตอกย�้ำถึงความเปราะ
บางดังกล่าว และท�ำให้ปัญหาหนี้ครัวเรือนมีความ
ท้าทายขึ้นมากท่ามกลางความไม่แน่นอนสูงจาก
ความเสี่ยงที่จะเกิด second wave และการฟื้นตัวทาง
เศรษฐกิจที่อาจไม่รวดเร็วและท่ัวถึง ซึ่งอาจสุ่มเสี่ยง
ท�ำให้สถานการณ์บานปลายกลายเป็นวิกฤติหนี้ราย
ย่อย ความท้าทายใหม่นี้สะท้อนถึงความส�ำคัญของ
ข้อมูลและความเข้าใจเชิงลึกถึงปัญหาของลูกหนี้ที่ได้
รับผลกระทบในวงกว้าง 

งานวจิยันีเ้ปิดมติิใหม่ในการเรยีนรูผ้ลกระทบจากวกิฤติ
โควิด-19 เพื่อสร้างความเข้าใจถึงสถานการณ์หนี้ครัว
เรือนไทยในอนาคต โดยศึกษาคุณลักษณะของบัญชี
และผูกู้ท้ีเ่ข้ามาตรการช่วยเหลอืด้านสนิเชือ่ตัง้แต่เดอืน
เมษายนเป็นต้นมากว่า 8.1 ล้านบัญชี คิดเป็นมูลหนี้
ทั้งหมด 2.2 ล้านล้านบาท (หรือประมาณ 70% ของ
ตัวเลขจ�ำนวนบัญชีที่เข้ามาตรการจากธนาคารแห่ง
ประเทศไทย ณ สิ้นเดือนมิถุนายน 2563) ซึ่งผู้วิจัย
ได้สร้างสมมติฐานเพื่อแยกแยะบัญชีดังกล่าวจากฐาน
ข้อมูลเชิงสถิติจากเครดิตบูโร ที่ครอบคลุมสินเชื่อราย
ย่อยจากสถาบันการเงิน 102 แห่ง โดยในข้อมูลไม่ได้มี
การรายงานสถานะการเข้ามาตรการจากสถาบันการ
เงินแต่อย่างใด big data ข้างต้นแสดงให้เห็นว่า

ความเข้มข้น หรือ intensity ของการเข้ามาตรการสูง
ในวงกว้าง จากข้อมูลล่าสุด ณ สิ้นเดือนมิถุนายน พบ
ว่า สินเชื่อส่วนใหญ่ (59.7%) เข้ามาตรการในเดือน
เมษายน โดย 42.4% เข้ามาตรการครบ 3 เดือนใน
เดือนมิถุนายน ขณะเดียวกันก็มีบัญชีกว่า 16.6% ท่ี
เข้ามาตรการแล้วออกไปก่อนครบ 3 เดือน ซึ่งแสดงให้
เห็นถึงระดับความรุนแรงของสถานการณ์ที่ไม่เท่ากัน
ของผู้กู้แต่ละกลุ่ม โดยข้อมูลในเดือนกรกฎาคมจะช่วย
ฉายภาพให้เราเข้าใจสถานการณ์ได้ชัดเจนมากขึ้นเมื่อ
มาตรการระยะแรกเริ่มหมดไป

เมื่อพิจารณาลักษณะการเข้ามาตรการของบัญชี
ทั้งหมด พบว่า 70.5% เป็นการเลื่อนช�ำระซึ่งส่วนหนึ่ง
อาจสะท้อนถึงการมีปัญหาในการช�ำระหนี้ของลูก

หนี้ในวงกว้าง 25.8% เป็นการลดอัตราการช�ำระ และ 
3.7% เข้ามาตรการส�ำหรับหนี้เสีย (ปรับโครงสร้างหนี้ 
หรือคลินิกแก้หนี้) และผู้กู้ส่วนใหญ่ (76.1%) มีสินเชื่อ
เข้ามาตรการเพียง 1 บัญชี แต่ก็มีผู้กู้อีก 7.3% ที่เข้า
มากกว่า 2 บัญชี และอีก 4.9% ยังได้สินเชื่อใหม่เพื่อ
เป็นสภาพคล่องฉุกเฉินด้วย 

สินเชื่อที่เข้ามาตรการช่วยเหลือมีลักษณะกระจุกตัว 
ท�ำให้บางพื้นที่น่าเป็นห่วง โดยเฉพาะในภาคอีสาน
ตะวันออกที่มีสัดส่วนสินเชื่อเข้ามาตรการสูงถึง 40-
60% ซึ่งส่วนใหญ่เป็นสินเชื่อส่วนบุคคล (ซึ่งมีจ�ำนวน
บัญชีมาก) และสินเชื่อบ้าน (ซ่ึงมีขนาดมูลหนี้สูง) 
และส่วนใหญ่ก็เป็นการเข้ามาตรการในลักษณะเลื่อน
การช�ำระเป็นหลัก ในขณะที่กรุงเทพมหานครและ
ปริมณฑล ภาคใต้และเหนือตอนบนก็มีสัดส่วนสินเชื่อ
ที่เข้ามาตรการส�ำหรับหนี้เสียสูงกว่าพื้นที่อื่น ๆ 

ความเสี่ยงของพอร์ตสินเชื่อรายย่อยของสถาบันการ
เงนิต่อสินเช่ือทีเ่ข้ามาตรการแตกต่างกนัมาก โดยกลุม่ 
Non-bank มสีดัส่วนสนิเชือ่ในพอร์ตเข้ามาตรการมาก
ท่ีสุด 10 อนัดับแรก (37-75%) และส่วนใหญ่เป็นสนิเชือ่
เช่าซื้อ และเข้ามาตรการในลักษณะลดอัตราการช�ำระ 
แต่ก็มีความหลากหลายสูงเพราะเป็นกลุ่มที่มีสัดส่วน
ต�ำ่สดุ 10 อนัดบัสดุท้ายด้วย ส่วนกลุม่ธนาคารพาณชิย์
มสีดัส่วน 3-25% และสถาบันการเงนิเฉพาะกจิของรฐั
มีสัดส่วน 10-35% (ไม่รวมสินเชื่อเกษตร)
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ผู้กู้ที่เข้ามาตรการมีภาระหนี้สูงและคุณภาพด้อยกว่า
ผู ้กู ้ที่ไม่ได้เข้าอย่างมีนัยส�ำคัญ เราพบว่าผู ้กู ้ที่เข้า
มาตรการมีมูลหนี้และจ�ำนวนบัญชีสินเชื่อในพอร์ตสูง
กว่าผู้กูท่ี้ไม่ได้เข้า โดยผูกู้ท้ีเ่ข้ามาตรการส�ำหรับหนีเ้สยี
มีภาระหนี้มากที่สุด (มูลหนี้เฉลี่ย 1.7 ล้านบาทจาก 6 
บัญชี) รองลงมาคือผู้กู้ที่เลื่อนช�ำระ (เฉลี่ย 0.9 ล้าน
บาทจาก 6 บัญชี) และผู้กู้ที่ลดอัตราการช�ำระ (เฉลี่ย 
1.1 ล้านบาทจาก 5 บัญชี) โดยผู้กู้ที่มีหลายบัญชีส่วน
ใหญ่ยังใช้สถาบันการเงินเพียง 1-2 แห่ง นอกจากนี้ ผู้
กู้ที่เข้ามาตรการยังมีประวัติการช�ำระหนี้ใน 12 เดือนที่
ผ่านมาด้อยกว่า และมีอายุมากกว่าผู้กู้ที่ไม่ได้เข้า
อย่างมีนัยส�ำคัญด้วย 

ภูมิทัศน์จากข้อมูลสินเชื่อที่เข้า
มาตรการช่วยเหลือข้างต้น
ได้แสดงให้เห็นถึงความ
เสี่ยงในวงกว้าง
และความแตก
ต่างของ

ความเปราะบางทั้งในระดับผู้กู้ พื้นที่ และสถาบันการ
เงินเมื่อมาตรการช่วยเหลือระยะแรก ๆ ได้สิ้นสุดลง 
และสะท้อนให้เห็นถึงความท้าทายของนโยบายแก้หนี้
ในอนาคต ซึ่งต้องให้ความส�ำคัญกับการมุ่งเป้าความ
ช่วยเหลือ การบริหารจัดการคุณภาพสินเชื่อในเชิงรุก
เพือ่ป้องปรามไม่ให้บัญชหีนีด้จี�ำนวนมากกลายเป็นหนี้
เสีย และการ “prepare for the worst” จากความไม่
แน่นอนทีส่งูขึน้ของสถานการณ์สนิเชือ่รายย่อยจ�ำนวน
มหาศาลเหล่านี้

งานวจิยันียั้งได้พยายามท่ีจะสร้างฉากทศัน์ของปัญหา
หนีค้รวัเรอืนไทยในอนาคต โดยน�ำข้อมลูข้างต้นไปเช่ือม
โยงเข้ากบัข้อมูลหลากหลายมติท่ีิแสดงถงึแนวโน้มการ
ฟื้นตัวทางเศรษฐกิจของผู้กู้กลุ่มต่าง ๆ ของประเทศ 
และศึกษาประสิทธิผลของมาตรการแก้หนี้ที่ผ่านมา 
เพือ่สะท้อนนยัต่อการวางนโยบายแก้หนีค้รวัเรอืนไทย
ในอนาคตอีกด้วย 

ผู้เขียน
ดร.โสมรัศมิ์ จันทรัตน์, อัจจนา ล�่ำซ�ำ, 
ดร.ลัทธพร รัตนวรารักษ์ 
- สถาบันวิจัยเศรษฐกิจป๋วย อึ๊งภากรณ์ 
ณรงค์ฤทธิ์ อดุลย์ฐานานุศักดิ์ 
- ธนาคารแห่งประเทศไทย 
ปัณณธร ธนัพประภัศร์ 
- บริษัท ข้อมูลเครดิตแห่งชาติ จ�ำกัด
ดร.ณภัทร จาตุศรีพิทักษ์ 
- Siametrics Consulting
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แม่มดน้อย ภาคพิสดาร มอง SET ไปต่อ ก็ยาก ดังนั้น ขอลงดีกว่า ตามตลาดยุโรป และ

ชดเชย เราหยุด เมืองนอก ทิ้งตัวหนัก ตามราคาน�้ำมันในตลาดโลกทรุด ขณะที่โลกแห่ง

ความจริง มาเคาะประตู ส�ำนักคณะรัฐมนตรีญี่ปุ่น ปรับลดประมาณการตัวเลขผลิตภัณฑ์

มวลรวมภายในประเทศ (GDP) ประจ�ำไตรมาส 2 ของญี่ปุ่น หดตัวลง 28.1% เมื่อเทียบ

เป็นรายปี จากรายงานตัวเลขประมาณการเบื้องต้นซึ่งหดตัว 27.8% เนื่องจากการลงทุน

ในภาคธุรกิจชะลอตัวลง อันเป็นผลมาจากการแพร่ระบาดของโรคโควิด-19  

หุ้นยุโรป ลง ระหว่างรอ ตัวเลขผลิตภัณฑ์มวลรวมภายในประเทศ (GDP) ไตรมาส 2 ของ

ยูโรโซน จะถูกเปิด ถูกเผย หน้าตาจะบูดๆ เบี้ยวๆ แค่ไหน...หุหุ

วานนี้ ดัชนีตลาดหุ้นไทยปิดที่ 1,293.80 จุด ลดลง 18.15 จุด หรือ 1.38% มูลค่าการซื้อ

ขาย 45,368.66 ล้านบาท สรปุสถาบันในประเทศขายสุทธ ิ2,182.75 ล้านบาท บัญชบีริษัท

หลักทรัพย์ซื้อสุทธิ 52.56ล้านบาท นักลงทุนต่างประเทศขายสุทธิ 126.31 ล้านบาท  นัก

ลงทุนทั่วไปในประเทศซื้อสุทธิ 2,256.50 ล้านบาท

LDC เร่งยกระดับมาตรฐานทันตกรรมรูปแบบใหม่ เพิ่มความปลอดภัยให้แก่ผู้รับบริการ 

แพทย์และบุคลากรมากยื่งขึ้น รับการท�ำฟันยุค New Normal สร้างความแตกต่างในเชิง

ธุรกิจ เลือกปรับแต่งรามอินทรากม.10 เป็นสาขาต้นแบบ เปิดตัวต้นไตรมาส 4 ปีนี้ 

เฟรเซอร์ส พร็อพเพอร์ตี้ ประเทศไทย ส่งมอบศูนย์กระจายสินค้า 

OMNICHANNEL ระดับเวิลด์คลาสที่ทันสมัยและใหญ่ที่สุดแห่งแรกในประเทศไทยให้แก่ 

เซ็นทรัล รเีทล รวมพ้ืนท่ีกว่า 75,000 ตร.ม. รองรบัเทรนด์ลกูค้าช้อปผ่านช่องทางออนไลน์

PYLON ได้รับคัดเลือกจากนิตยสาร Forbes ติดอันดับ Asia’s 200 Best Under A 

Billion 2020  ซึ่งเป็น 1 ใน 19 บริษัทไทยที่ได้รับการคัดเลือกเป็น 200 บริษัทมหาชน ที่

รายได้ต�่ำกว่าพันล้านดอลลาร์สหรัฐ ที่ดีที่สุดในเอเชียประจ�ำปี 2020  โดยมีรายได้และก�ำไร

เติบโตดีอย่างน้อย 3 ปีย้อนหลัง มีผลตอบแทนเฉลี่ยต่อหุ้นแข็งแกร่งตลอด 5 ปีย้อนหลัง 

ซ่ึงเป็นครัง้ที ่3 ทีไ่ด้รับรางวลันี ้โดยบรษิทัได้รบัรางวลัดงักล่าวในปี 2014, 2019 และ 2020 

ธนาคารกรุงเทพ ร่วมกับ บริษัท จีซี มาร์เก็ตติ้ง โซลูชั่นส์ จ�ำกัด (GCM) บริษัทใน

กลุ่ม GC ซึ่งเป็นธุรกิจหลักด้านเคมีภัณฑ์ของกลุ่ม ปตท. ประสบความส�ำเร็จในการศึกษา

และพัฒนาการท�ำธุรกรรมเปิด L/C ระหว่างประเทศไทยกับเวียดนาม ด้วยเทคโนโลยีล่าสุด

บน Beta Network ของ ‘Contour’ บริษัทที่ร่วมก่อตั้งโดยธนาคารกรุงเทพ กับธนาคาร

และองค์กรชั้นน�ำของโลก เพื่อการให้บริการด้านการค้าระหว่างประเทศ (Trade Finance) 

โดยใช้ Enterprise Blockchain Platform โดยการท�ำธุรกรรมครั้งนี้ สามารถช่วยลดระยะ

เวลาการเปิด L/C เหลือเพียง 1 ชั่วโมง 

เรียกได้ว่ากระแสตอบรับแรงอย่างล้นหลามส�ำหรับ บริษัท ชโย กรุ๊ป จ�ำกัด (มหาชน) หรือ 

CHAYO ซึ่งเป็นหนึ่งเดียวของบริษัทจดทะเบียนที่อยู่ในตลาดหลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ 

(mai) ขนทพัผูบ้รหิารร่วมให้ข้อมลูในงาน 

"Thailand Focus 2020 : Resiliency to 

Move Forward" น�ำทีมโดยคุณสุขสันต์ 

ยศะสนิธุ ์ประธานเจ้าหน้าทีบ่ริหาร พร้อม

ด้วยคุณกิตติ ตั้งศรีวงศ์ รองประธานเจ้า

หน้าทีบ่ริหาร และคุณณฐพล ทพิชชัวาล

วงศ์ ประธานเจ้าหน้าทีบ่รหิาร สายบญัชี

การเงิน เป็นผู้ให้ข้อมูล ซึ่งจัดในรูปแบบ 

virtual conference เป็นครั้งแรกตอบ

รับกระแส New normal เพื่อให้ข้อมูล

แก่ผู้ลงทุนสถาบันทั่วโลก สะท้อนความ

แข็งแกร่งและความสามารถในการปรับตัวภายใต้บริบทที่เปลี่ยนแปลงไป โดยงานดังกล่าว

จัดโดยตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย เมื่อวันที่ 26 – 28 สิงหาคม ที่ผ่านมา

INSET อนาคตดี เดินหน้ารับรู้รายได้จากงานในมือท่ีมีอยู่แล้วกว่า 3 พันล้านบาท 

ประเมินครึ่งปีหลังงาน Data Center และงานขยายโครงข่ายรองรับระบบ 5G คึกคัก หลัง

สถานการณ์โควดิ-19 ผ่อนคลาย พร้อมเดนิหน้าประมลูงานโครงการใหม่ต่อเนือ่ง หนนุการ

เติบโตระยะยาว ฟาก "ศักดิ์บวร พุกกะณะสุต" กรรมการผู้จัดการ มั่นใจผลงานปี 63 เติบโต

เข้าเป้าหมายที่ระดับ 10-15%  

DEMCO ประเมนิผลงานคร่ึงปีหลงัแนวโน้มด ีเนือ่งจากมงีานในมอืรอรบัรูร้ายได้ทีตุ่นไว้

แล้วกว่า 3.6 พันล้านบาท ฟาก"พงษ์ศักดิ์ ศิริคุปต์"ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร ระบุ พร้อม

เดินหน้าเข้าประมูลงานใหม่ต่อเนื่อง คาดภาครัฐจะเปิดให้ยื่นประมูลไม่ต�่ำกว่า 5 หมื่นล้าน

บาท ช่วยหนุนการเติบโตรอบใหม่อย่างแน่นอน 

PPPM ย�ำ้ผลประกอบการผ่านพ้นจดุต�ำ่สุด รบัผลดหีลงัคมุเข้มค่าใช้จ่าย งบไตรมาส 2/63 

ขาดทุนลดลง 57% ด้านตลาดหลักทรัพย์ฯ ปลดเครื่องหมาย “C” ส่วนทุนสูงกว่าเกณฑ์ 

ทางด้านซีอีโอ “ม.ล. พรรณเพียงเดือน สังคหะพงศ์” เปิดวิสัยทัศน์มุ่งฟื้นผลประกอบการ

พลิกเป็นบวกโดยเร็ว พร้อมฉายภาพอุตสาหกรรมอาหารสัตว์ฟื้นตัวในช่วงครึ่งหลังของปี

 ลงดีกว่า

บล.เมย ์แบงก ์ กิมเอ็ง : PTTGC แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่  57.00 บ.
บล.ดีบี เอสวิคเคอร ์ส : AP แนะน�ำ ซ้ือ ราคาพื้นฐาน ที่  7.80 บ.

บล.เมย ์แบงก ์ กิมเอ็ง : SYNEX แนะน�ำ ซ้ือเก็งก�ำไร ราคาพื้นฐาน ที่  14.75 บ.
บล.เมย ์แบงก ์ กิมเอ็ง : KTB แนะน�ำ ถือ ราคาพื้นฐาน ที่  10.00 บ.
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https://www.ptgenergy.co.th/index.php


สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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