
D เผย บรษัิทย่อย “เดนทัลวิชั่น” เปิดฉากคว้างานขายชุดขาย

ชุดเก้าอี้ทันตกรรม เครื่องเอกซเรย์ และเครื่องมือด้านทันต

กรรมให้กับมหาวิทยาลัยภาครัฐ มูลค่ากว่า 35 ล้านบาท

นายจิระพงษ์ สันติภิรมย์กุล รองกรรมการผู้จัดการ บริษัท เถ้าแก่น้อย พูดแอนด์มาร์เก็ตต้ิง จํากัด (มหาชน) หรือ TKN เปิดเผย
กับ"สํานักข่าวหุ้นอินไซด์" ว่า บริษัทฯยอมรับว่ายอดขายไตรมาส1/2563จะต�ากว่าช่วงเดียวกันของปีก่อน เนื่องจาก คําส่ังซื้อ (ออ
เดอร์) จากจีนซึ่งเป็นลูกค้าส่งออกรายใหญ่ของบริษัทฯ ในช่วงเดือมกราคม-กุมภาพันธ์ท่ีผ่านมา

ทพ.พรศกัดิ ์ ตันตาปกลุ ประธานเจ้าหน้าทีบ่รหิาร บรษัิท เดนทัล คอรป์อเรชั่น จ�ากัด 

(มหาชน) (D) กลุ่มบรษัิทประกอบธุรกิจใหบ้รกิารทางทันตกรรมแบบครบวงจรในรูป

แบบศูนยทั์นตกรรม คลินิกทันตกรรม รวมท้ังงานขายวัสดุ และอุปกรณ์ทันตกรรม เปิด

เผยว่า บรษัิท เดนทัลวิชั่น (ประเทศไทย) จ�ากัด (DVT) ซึง่เป็นบรษัิทยอ่ย ประกอบ

ธุรกิจตัวแทนจ�าหน่ายสนิค้าทันตกรรม

D ชนะประมูล
ขายชุดขายชุดเก้าอี้ทันตกรรมฯ
ให้ มหาวิทยาลัยภาครัฐ มูลค่า 35.42 ลบ.
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TKN สังเวยโควิด-19
      Q1/63 ยอดขายทรุด

นางภัชฎา หมื่นทอง เลขานุการบริษัท บริษัท ปูนซีเมนต์นครหลวง จํากัด (มหาชน) SCCC เปิดเผยว่า จากผลกระทบ ของสถานการณ์โค
วิด-19 ซึ่งทําให้ความต้องการปูนซีเมนต์ของตลาดท้ังในและต่างประเทศหดตัว ทําให้บริษัทมีความจําเป็นต้องปิดสายการผลิตโรงงาน 1 
ของกิจการสระบุรีต้ังแต่วันท่ี 1 พฤษภาคม 2563 เป็นต้นไป อย่างไรก็ตาม รายได้จากสายการผลิตโรงงาน 1 ดังกล่าว

SCCC ปิดสายการผลิตโรงงาน 1 ของกิจการสระบุร ีดีเดย์1พ.ค.นี ้รบัผลกระทบ
โควิด-19 - ชีไ้ม่ส่งผลกระทบต่อการด�าเนินงาน เพราะสรา้งรายได้น้อยกว่า 4%

อ่านต่อหน้า 6

SCCC ยันปิดโรงงานสระบุรี
ไม่กระทบการด�าเนินงาน

TKN รบั Q1/63 ยอดขายต�ากว่าช่วงเดียวกันของปีก่อนหลังออเดอรจ์ากจีนหดกว่า 
50-60% เหตุเจอโควิด-19ท�าพิษ ขณะที่  หั่นเป้ารายได้ปี63 เหลือทรงตัวจากปี
ก่อนที่ 5.2 พันลบ. จากเดิมคาดโต15% แต่มั่นใจก�าไรเพิ่มหลังเน้นคุมต้นทุน

ทพ.พรศักดิ์ ตันตาปกุล
ประธานเจ้าหน้าทีบ่รหิาร 

บรษัิท เดนทัล คอรป์อเรชั่น จ�ากัด (มหาชน) (D)

นายจิระพงษ์ สันติภิรมย์กุล
รองกรรมการผูจั้ดการ บรษัิท เถ้าแก่น้อย พูดแอนด์

มารเ์ก็ตต้ิง จ�ากัด (มหาชน) หรอื TKN
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 TKN รับQ1/63 ยอดขายต�ากว่าช่วงเดียวกัน

ของปีก่อนหลังออเดอร์จากจีนหดกว่า 50-60% 

เหตุเจอโควิด-19ทําพิษ ขณะท่ี  ห่ันเป้ารายได้ปี63 

เหลือทรงตัวจากปีก่อนท่ี 5.2 พันลบ. จากเดิมคาด

โต15% แต่มั่นใจกําไรเพิ่มหลังเน้นคุมต้นทุน

 นายจิระพงษ์ สันติภิรมย์กุล รอง
กรรมการผู้จัดการ บริษัท เถ้าแก่น้อย 
พูดแอนด์มาร์เก็ตติ้ง จ�ากัด (มหาชน) 
หรือ TKN เปิดเผยกับ"สํานักข่าวหุ้นอินไซด์" 

ว่า บริษัทฯยอมรับว่ายอดขายไตรมาส1/2563 จะ

ต�ากว่าช่วงเดียวกันของปีก่อน เน่ืองจาก คําสั่งซื้อ

(ออเดอร์)จากจีนซึ่งเป็นลูกค้าส่งออกรายใหญ่ขอ

งบริษัทฯ ในช่วงเดือมกราคม-กุมภาพันธ์ท่ีผ่านมา

หายไปกว่า 50-60% จากเดิมท่ีระบุในสัญญาว่าจะ

ส่งไม่ต�ากว่า 200 ตู้คอนเทนเนอร์/เดือน หลังได้รับ

ผลกระทบจากการแพร่ระบาดของไวรัสโควิด-19

 สําหรับปัจจุบันบริษัทฯมีสัดส่วนยอดขาย

สินค้าจากการส่งออกไปจีนประมาณ 40-45% 

ของยอดขายส่งออกท้ังหมด ซึ่งจากสถานการณ์ดัง

กล่าวส่งผลให้บริษัทฯปรับเป้าการเติบโตของยอด

ขายในจีนเหลือเพียงทรงตัวจากปีก่อน จากเดิมต้ัง

เป้าเติบโต 12-15% 

 อย่างไรก็ตามปัจจุบันสถานการณ์ในประเทศ

จีนเริ่มส่งสัญญานท่ีดี หลายเมืองในจีนเริ่มกลับ

มาเปิดอีกครั้ง คําสั่งซื้อสินค้าก็เริ่มกลับมาแล้ว

ประมาณ 80-90% ของคําสั่งซื้อปกติท่ีบริษัทฯ

ได้รับ โดยคาดว่าจะสนับสนุนให้ผลประกอบการ

ไตรมาส2/2563 ของบริษัทฯปรับตัวดีข้ึนเล็กน้อย 

ซึ่่งปัจจุบันบริษัทฯก็มีซัพพลายรองรับคําสั่งซื้อดัง

กล่าวไว้เป็นท่ีเรียบร้อยแล้ว 

 ด้านตลาดในสหรัฐอเมริกาบริษัทฯยอมรับ

ว่าสถานการณ์ในปัจจุบันค่อนข้างแย่ เบื้องต้น

หากไม่มีสถานการณ์โควิด-19 บริษัทฯมีแผนท่ีจะ

ขยายสาขาให้มากกว่านี้ รวมท้ังจะมีการขยายการ

จําหน่ายสินค้าไปยันรัฐอ่ืนๆในอเมริกานอกเหนือ

จากรัฐแคลิฟอเนียด้วยเช่นกัน ซึ่งบริษัทฯยังคง

เช่ือว่ายอดขายในสหรัฐฯจะยังคงเติบโตอยู่ หลัง

การจับจ่ายใช้สอยของผู้บริโภคยังคงมีอย่างต่อ

เน่ือง โดยปีนี้บริษัทฯต้ังเป้ามียอดขายอยู่ท่ี 6 ล้าน

เหรียญสหรัฐฯ จากปีก่อนท่ีทําได้ 4.5 ล้านเหรียญ

สหรัฐฯ 

 "ในช่วงตอนต้นปีสถานการณ์ในจีนค่อนข้าง

แย่ ส่งผลให้ออเดอร์ของเราด็อบลง แต่ทีนี้พอมา

ช่วงท่ีจีนเริ่มดีขึ้นบ้านเรากลับแย่ลงซ่ึงเราก็หวัง

ว่าสถานการณ์ดังกล่าวจะแย่ได้ไม่นาน คิดว่าซัก

ประมาณเดือนพฤษภาคมจนถึงมิถุนายนก็น่าจะดี

ขึ้น โชคดีท่ีมาตรการต่างๆของรัฐ เช่น เคอฟิวส์ มี

ไม่ถึง 24 ชั่วโมง ทําให้ไม่กระทบการทํางานของ

โรงงานเราเท่าไหร่ อีกท้ังโรงงานเราเป็นผู้ผลิต

สินค้าอุปโภคบริโภคเขาก็เลยไม่ว่าอะไรเรา " นาย

จิระพงษ์ กล่าว 

ฉบับที่ 1142 วันที่ 17 เมษายน 2563

TKN สังเวยโควิด-19
Q1/63 ยอดขายทรุด
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 ด้านผลประกอบการปี 2563 บริษัทฯได้

ปรับเป้ารายได้เหลือใกล้เคียงกับปีก่อนท่ีทําได้ 

5,297.33  ล้านบาท จากเดิมต้ังเป้าเติบโต 15% 

แต่อย่างไรก็ตามบริษัทฯคาดว่ากําไรสุทธิจะปรับ

ตัวดีขึ้นจากปีก่อนท่ีทําได้ 366.24 ล้านบาท หลัง

บริษัทฯจะเน้นควบคุมค่าใช้จ่ายในการลงทุน โดย

เฉพาะเรื่องการทําการตลาด(มาร์เก็ตต้ิง) รวมท้ัง

ต้นทุนวัตถุดิบสาหร่ายในปัจจุบันก็มีการปรับตัวลด

ลงกว่า 10-12% เมื่อเทียบกับปีท่ีผ่านมา 

 ขณะเดียวกันเมื่อปลายเดือนกุมภาพันธ์ท่ี

ผ่านมาบริษัทฯได้เริ่มสร้างช่องทางการจําหน่าย

สินค้าผ่านออนไลน์ ซึ่งเป็นเว็ปไซต์ของบริษัทฯเอง

รวมท้ังมีบริการเดลิเวอรี่ เพื่อเป็นอีกหนึ่งทางออก

ท่ีช่วยพยุงสถานการณ์ในปัจจุบัน หลังร้านค้า

ประเภท ยี่ปั๊ ว ซาปั๊ ว ระบุว่าช่วงนี้สินค้าจําหน่ายไม่

ได้ตามคาดไว้ อาจมีการลดคําสั่งซื้อสินค้าลงบ้าง

เล็กน้อย 

ส่วนเรื่องการออกสินค้าใหม่บริษัทฯได้มีการชะลอ

ออกไปก่อน แต่จะมีการออกสาหร่ายรสชาติใหม่

แทนประมาณ 2-3 โปรดักส์ นอกจากนี้บริษัทฯยัง

ได้นําสินค้าใหม่บางตัวท่ีไม่ใช้สาหร่ายจากประเทศ

จีนเข้ามาจําหน่ายด้วยเช่นกัน 

 นายจิระพงษ์ กล่าวท้ิงท้ายว่า บริษัทฯ

พยายามท่ีจะคํานึงถึงผู้ถือหุ้นทุกท่าน เร่ืองหลัก

ของเราคือสร้างกําไร ส่วนยอดขายแน่นอนว่า

ไม่ใช่เพียง "เถ้าแก่น้อย" เท่านั้นท่ีได้รับผลกระ

ทบ เพราะฉะนั้นสิ่งท่ีบริษัทฯโฟกัสในปีนี้คือเร่ือง

ของการจัดการต้นทุนเพื่อให้บริษัทฯยังคงมีกําไร

อยู่ ซึ่งบริษัทฯก็ผ่านมาวิกฤตมาหลายคร้ังแล้ว แต่

ทุกครั้งเราก็ยังสามารถสร้างกําไรได้สม�าเสมอแต่

จะมากน้อยแค่ไหนก็ขึ้นอยู่กับสถานการณ์  แต่เรา

ก็คาดหวังว่าอย่างน้อยก็ต้องเป็นดับเบิ้ลดิจิตของ

เปอร์เซ็นต์ยอดขาย 

ฉบับที่ 1142 วันที่ 17 เมษายน 2563

TKN สังเวยโควิด-19
Q1/63 ยอดขายทรุด
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 Dเผย บริษัทย่อย “เดนทัลวิช่ัน” เปิดฉากคว้า

งานขายชุดขายชุดเก้าอ้ีทันตกรรม เครื่องเอกซเรย์ 

และเคร่ืองมือด้านทันตกรรมให้กับมหาวิทยาลัยภาค

รัฐ มูลค่ากว่า 35 ล้านบาท บ๊ิกบอส “ทพ.พรศักด์ิ ตัน

ตาปกุล” ม่ันใจพร้อมส่งมอบงานตามสัญญาภายใน 

120 วัน แย้มอยู่ระหว่างยื่นประมูลงานใหม่เพิ่มอีก

กว่า 100 ล้านบาท คาดรู้ผลภายในครึ่งหลังของปีนี้

 ทพ.พรศักดิ์ ตันตาปกุล ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท เดนทัล 
คอร์ปอเรชั่น จ�ากัด (มหาชน) (D) กลุ่ม

บริษัทประกอบธุรกิจให้บริการทางทันตกรรมแบบ

ครบวงจรในรูปแบบศูนย์ทันตกรรม คลินิกทันต

กรรม รวมท้ังงานขายวัสดุ และอุปกรณ์ทันตกรรม 

เปิดเผยว่า บริษัท เดนทัลวิชั่น (ประเทศไทย) จํากัด 

(DVT) ซ่ึงเป็นบริษัทย่อย ประกอบธุรกิจตัวแทน

จําหน่ายสินค้าทันตกรรมคุณภาพสูงจาก Brand ช้ัน

นําจากต่างประเทศ ให้แก่ทันตแพทย์, คลินิก, โรง

พยาบาล, มหาวิทยาลัย และแลปทันตกรรม ได้เซ็น

สัญญาขาย 1.ชุดโต๊ะปฏิบัติการทันตกรรมประดิษฐ์

และทันตกรรมจัดฟัน พร้อมชุดเครื่องกรอ เครื่องดูด

ฝุ่น โคมไฟฟ้าและเก้าอ้ี 2.เครื่องจําลองขากรรไกร

เข้าสู่ระบบการออกแบบด้วยคอมพิวเตอร์ 3.เครื่อง

กลึงช้ินงานโลหะแบบเปียก และแบบแห้งทันตกรรม

ประดิษฐ์ 4.เครื่องถ่ายภาพรังสีเอกซ์แบบ 3 มิติ ให้

กับมหาวิทยาลัยภาครัฐ มูลค่า 35.42 ล้านบาท ระยะ

เวลาการส่งมอบ 120 วัน

 “ถือเป็นจุดเริ่มต้นท่ีสําคัญของ บริษัท เดนทัล 

วิช่ัน (ประเทศไทย) จํากัด ในการขยายฐานลูกค้าไป

ยังมหาวิทยาลัยภาครัฐ ซึ่งถือเป็นตลาดท่ีใหญ่มาก 

และบริษัทฯอยู่ระหว่างยื่นประมูลงานมหาวิทยาลัย

ภาครัฐ มูลค่ารวมประมาณ 100 ล้านบาท คาดรู้ผล

ประมูลงานในช่วงครึ่งหลังของปีนี้ ซึ่งจะช่วยผลักดัน

ให้รายได้ของกลุ่มบริษัทฯ เติบโตอย่างแข็งแกร่ง”ทพ.

พรศักด์ิกล่าว

 ประธานเจ้าหน้าท่ีบริหาร D กล่าวอีกว่า แม้

บริษัทฯจะได้รับผลกระทบจากจํานวนคนไข้จากต่าง

ประเทศท่ีลดลงเนื่องจากการแพร่ระบาดของเชื้อ

ไวรัสโควิด-19 แต่ด้วยความแข็งแกร่งของแบรนด์ 

ทําให้เป็นท่ียอมรับของลูกค้า และมีผู้มาใช้บริการ

ทันตกรรมท่ีเป็นคนไทยเพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง รวมท้ัง

การผลการดําเนินการของโรงพยาบาล ทันตกรรม 

กรุงเทพ อินเตอร์เนชั่นแนล ท่ีจะรับรู้รายได้เต็มปีในปี 

2563 และผลการดําเนินการของบริษัทย่อย ท่ีดําเนิน

ธุรกิจ ขายวัสดุ และอุปกรณ์ ทันตกรรม ให้กับภาค

รัฐ และภาคเอกชน ซึ่งแทบจะไม่ได้รับผลกระทบจาก

การแพร่ระบาดของไวรัสโควิด-19 รวมไปถึงความ

พยายามในการบริหารต้นทุนอย่างมีประสิทธิภาพ 

และการลดต้นทุนในการดําเนินธุรกิจ ทําให้บริษัทฯ

มั่นใจว่า แนวโน้มรายได้จะเติบโตตามเป้าหมายท่ี

วางไว้ ภายใต้สมมุติฐาน ภายในไตรมาส 3/63 คลินิก

ทันตกรรม ทุกสาขาของบริษัทฯจะสามารถกลับมา

ดําเนินการได้ ใกล้เคียงกับปกติ และคนไข้ต่างชาติ 

สามารถเดินทางมารับการรักษาทันตกรรมได้ใน

ไตรมาส ท่ี 4/63

 ท้ังนี้ รพ. BIDH เป็นโรงพยาบาลเฉพาะทางแห่ง

แรกท่ีมีการรักษาเต็มรูปแบบของโรงพยาบาลทันต

กรรม (ฟัน) โดยใช้งบประมาณลงทุนกว่า 600 ล้าน

บาท ซึ่งจะเป็นธุรกิจท่ีสนับสนุนการเติบโตอย่าง

มั่นคง

 โดยปัจจุบัน D มีศูนย์ทันตกรรม BIDC 1 แห่ง 

คลินิกทันตกรรม BIDC 4 แห่ง ท่ีพารากอน , เอ็มค

วอเทียร์ , ภูเก็ต , เชียงใหม่ คลินิกทันตกรรม Smile 

Signature 8 สาขา คลินิกทันตกรรมเดนทัล แพลน

เน็ต เมเจอร์ รังสิต 1 แห่ง

ฉบับที่ 1142 วันที่ 17 เมษายน 2563

D ชนะประมูล
ขายชุดขายชุดเก้าอี้ทันตกรรมฯ
ให้ มหาวิทยาลัยภาครัฐ มูลค่า 35.42 ลบ.
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 นางภัชฎา หมื่นทอง เลขานุการ
บริษัท บริษัท ปูนซีเมนต์นครหลวง จ�า
กัด (มหาชน) SCCC เปิดเผยว่า จากผลก

ระทบ ของสถานการณ์โควิด-19 ซึ่งทําให้ความ

ต้องการปูนซีเมนต์ของตลาดท้ังในและต่าง

ประเทศหดตัว ทําให้บริษัทมีความจําเป็นต้องปิด

สายการผลิตโรงงาน 1 ของกิจการสระบุรีต้ังแต่วัน

ท่ี 1 พฤษภาคม 2563 เป็นต้นไป

 อย่างไรก็ตาม รายได้จากสายการผลิตโรงงาน 

1 ดังกล่าว เมื่อเทียบกับรายได้ของกลุ่ม บริษัท คิด

เป็นอัตราส่วนน้อยกว่าร้อยละ 4 ดังน้ันการปิดสาย

การผลิตโรงงาน 1 ดังกล่าว จึงมิได้ส่งผล กระทบ

ต่อการดําเนินงานของบริษัทอย่างมีนัยสําคัญ

 ด้านส�านักวิจัย บริษัทหลักทรัพย์ ทิส
โก้ จ�ากัด เปิดเผยว่า เราคาดผลประกอบการ 

1Q20F ท่ี 709 ล้านบาท ลดลง 32% YoY แต่เพิ่ม

ขึ้น 58% QoQ โดยผลประกอบการท่ีลดลงจะมา

จากยอดขายปูนท่ีลดลง 5% YoY และแนวโน้ม

การดําเนินงานของบริษัทลูกท่ีเวียดนาม (การซื้อ

ใบอนุญาตการก่อสร้างท่ีล่าช้า), บังกลาเทศ (ภาษี

การนําเข้าท่ีเพิ่มขึ้น), ศรีลังกา (มีการประกาศ

เคอร์ฟิวต้ังแต่ 17 มี.ค.) ชะลอตัวลง อีกท้ังยังมีค่า

ใช้จ่ายจากการปิดปรับปรุง 150 ล้านบาท แต่ผล

ประกอบการจะเพิ่มขึ้น QoQ จาก 1) ค่าใช้จ่าย

ในการบํารุงรักษาท่ีลดลง 2 - 300 ล้านบาท จาก 

4Q19 และ 2) การตัดจําหน่ายสินทรัพย์ 134 ล้าน

บาทใน 4Q19

 ผลกระทบจาก COVID-19 ทําให้อุปสงค์

ของปูนลดลง ท้ังในภาคท่ีอยู่อาศัยและพาณิชย์ 

(รวมสัดส่วน 58 - 62%) แต่โรงการภาครัฐฯ ยัง

คงดําเนินงานได้ (สัดส่วน 38 - 42%) และจาก

ข้อมูลในอดีตปี 1998 และ 2007 ท่ีราคาปูนลด

ลง 42.7% และ 12.3% ทําให้เราปรับอุปสงค์

ของปูนลงจากโต 0% เป็นลดลง 15% แต่จะกลับ

มาโต 5% ในปี 2021 - 22F ทําให้เราปรับผล

ประกอบการ SCCC ปีนี้ลง 25.2%, 23.6% และ 

23.7% แต่ประมาณการของเรายังไม่ได้รวมผล

ของการให้เกษียณก่อนกําหนด***** "เราแนะนํา

ให้ "ซื้อ" SCCCโดยมีมูลค่าท่ีเหมาะสม 159 บาท 

(PER ท่ี 18 เท่าสําหรับปี 2020F) มีความเสี่ยงคือ 

1) อุปสงค์ท่ีอ่อนแอกว่าคาด 2) ราคาน�ามัน และ

ถ่านหินท่ีเพิ่มขึ้น และ 3) สงครามราคา "สํานัก

วิจัย บริษัทหลักทรัพย์ ทิสโก้ระบุและว่าการปิด

เตาเผาท่ี 1 ของ SCCC ไม่เป็นท่ีน่าตกใจ เนื่องจาก

อุปสงค์ของปูนได้รับผลกระทบจากโรคระบาด 

และด้วยเตาเผานี้เป็นเตาท่ีเก่าและมีต้นทุนในการ

ดําเนินงานท่ีสูง พร้อมท้ังมีกําลังการผลิตท่ีต�าเพียง 

1.3 mtpa เราคาดว่าปัญหาอุปทานล้นตลาดจะ

ยังไม่หายไปในปีนี้ แต่ด้วยราคาหุ้นท่ีปรับตัวลด

ลงแรงกว่าผลประกอบการท่ีลดลงมาก ทําให้เรา

ยังคงแนะนํา "ซื้อ" โดยมีมูลค่าท่ีเหมาะสม 159 

บาท (อิง PER ท่ี 18 เท่าสําหรับปี 2020F)

ฉบับที่ 1142 วันที่ 17 เมษายน 2563

SCCC ยันปิดโรงงานสระบุรี
ไม่กระทบการด�าเนินงาน

https://bit.ly/KTC-Annoucement-Covid19
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 ขณะที่บล.เมย์แบงก์ กิมเอ็ง ระบุว่า 

SCCC ประกาศ ปิดสายการผลิตโรงงาน K1 คิด

เป็น 13% ของกําลังการผลิต SCCC ในประเทศ  

คาดกําไร 1Q63 จะปรับลดลงจากปีก่อนเหลือ 

775 ล้านบาท (-30%YoY)  ปรับประมาณการ

ลดลงผลประกอบการปีนี้จะถูกกระทบหนัก

จากCovid-19  ราคาหุ้น SCCC ต้ังแต่ต้นปีทรุดลง

หนักถึง35%YTD  ปัจจุบันซ้ือขายบน Valuation 

ท่ีน่าสนใจคือ P/E 12.3 เท่า, EV/EBITDA 8.1 

เท่า, P/BV 1.1 เท่า และ อัตราเงินปันผลตอบแทน 

6.3%  เราคงแนะนํา ซื้อลงทุน ประเมินราคาเป้า

หมายปี 2563 เท่ากับ 180 บาท บนฐาน Average 

P/E = 18x ลดลงจาก 240 บาท จากประมาณการ

ท่ีปรับลดลง         

 SCCC ได้ออกประกาศจะปิดสายการผลิต 

(Mothball) โรงงาน K1 ต้ังแต่วันท่ี 1 พ.ค. 2563 

เป็นต้นไป  ท้ังนี้ SCCC มีโรงงานผลิตท้ังหมด 6 

สายการผลิต คือ K1 (กําลังการผลิต 4,500 ตัน/

วัน)  K2 (กําลังการผลิต 3,500 ตัน/วัน ซ่ึงได้หยุด

มานานแล้ว)  K3 (กําลังการผลิต 5,000 ตัน/วัน)  

K4 (กําลังการผลิต 5,000 ตัน/วัน)  K5 (กําลัง

การผลิต 10,000 ตัน/วัน)  K6 (กําลังการผลิต 

10,000 ตัน/วัน)  โดย K1 และ K2 เป็นโรงงาน

เก่าต้ังแต่ก่อต้ัง SCCC มาประมาณ 50 ปีแล้ว จึงมี

ประสิทธิภาพต�า ต้นทุนสูง  การหยุดสายการผลิต 

K1 จะทําให้กําลังการผลิตในประเทศลดลง 13% 

จากปัจจุบัน  

 ความต้องการปูนซีเมนต์ในประเทศ 1Q63 

คาดจะปรับลดลง 4-5%YoY และ ราคาขายคาด

จะลดลง 1-2%YoY ถูกกระทบจาก Covid-19 

และ งบประมาณท่ีล่าช้า  ส่วนตลาดต่างประเทศ 

เวียดนามยังมีปัญหาใบอนุญาติก่อสร้าง รวมถึง

มีเคอร์ฟิว  ศรีลังกามีการใช้เคอร์ฟิวต้ังแต่ 17 

มี.ค. ท้ังวัน คาดยอดขาย1Q63จะปรับลดลงเหลือ 

11,285 ล้านบาท (-5%QoQ, -5%YoY)  และ ใน

ไตรมาสน้ียังมีค่าใช้จ่ายพิเศษคือ ซ่อมบํารุงเตา 

K5 ต่อเน่ืองเดือนม.ค. อีก6-7วัน  มีค่าใช้จ่าย

ประมาณ50ล้านบาท และ เตา K3 มีการปิดซ่อม

บํารุงในเดือน มี.ค. มีค่าใช้จ่ายประมาณ 100 ล้าน

บาท ดังนั้น เราประเมินกําไร 1Q63 จะปรับลดลง

จากปีก่อนลงเหลือ 775 ล้านบาท (+62%QoQ, 

-30%YoY)  

 Covid-19 ส่งผลกระทบต่อเศรษฐกิจและ

การลงทุนในวงกว้าง และรุนแรง  ประเทศไทย 

เวียดนาม และ ศรีลังกา มีการใช้เคอร์ฟิวต่อเนื่อง

ถึงเดือน เม.ย.  รวมถึงโรงงานในไทยได้ปิดสายการ

ผลิต K1 ซึ่งเป็นโรงงานเก่า ประสิทธิภาพต�า ทําให้

กําลังการผลิตลดลง 13%  ดังนั้น เราจึงปรับลด

ประมาณการยอดขาย และ กําไรปี 2563 ลง 10% 

และ 15% ตามลําดับ เหลือ ยอดขาย 42,834 ล้าน

บาท ลดลง 10%YoY และ กําไร 2,979 ล้านบาท 

ลดลง 6%YoY ท้ังนี้ปี 2562 มีค่าใช้จ่ายพิเศษสูงถึง 

500-700 ล้านบาท 

ฉบับที่ 1142 วันที่ 17 เมษายน 2563

SCCC ยันปิดโรงงานสระบุรี
ไม่กระทบการด�าเนินงาน

https://bit.ly/KTC-Annoucement-Covid19



