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นางสาวทมยันตี คงพูลศิลป์ ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการอาวุโส ส่วนงานบริหารการลงทุน และการลงทุน
สัมพันธ์ บริษัท อินทัช โฮลดิ้งส์ จ�ากัด (มหาชน) หรือ INTUCH เปิดเผยว่า บริษัทฯมีแผนเข้าลงทุนในบริษัทสตาร์ทอัพ 2 ราย 

ในธุรกิจที่เกี่ยวเนื่องทั้งด้านดิจิทัล ธุรกิจโทรคมนาคม รวมถึงธุรกิจ 5G ซึ่งปัจจุบันอยู่ระหว่างเจรจาคาดว่าจะสามารถเห็นความชัดเจนช้าสุดในปี 

2564 โดยเงินลงทุนจะมาจากกระแสเงินสดในมือที่มีอยู่ประมาณ 1,900-2,000 ล้านบาท 

ทั้งนี้ในช่วงที่ผ่านมาของปีนี้บริษัทฯได้มีการลงทุนสาร์ทอัพไปแล้วในบริษัทฯ 4แห่ง ได้แก่  Igloo สตาร์ทอัพอินชัวร์เทค, บริษัท ดาต้าฟาร์ม จ�ากัด 

ผู้ให้บริการด้านความปลอดภัยด้านไอที (IT Security), Paronym (พาโรนีม) สตาร์ทอัพสัญชาติญี่ปุ่น ท�าธุรกิจด้านวิดีโอแพลตฟอร์มที่ต่อยอด

ด้วยเทคโนโลยีปัญญาประดิษฐ์ หรือ AI (Artificial Intelligence) และบริษัท ชมชอบ (Chomchob) ผู้พัฒนาแพลตฟอร์มการแลกเปลี่ยนแต้ม

เป็นเงินอันดับหนึ่งของไทย และในระยะ 8 ปีที่ผ่านมาบริษัทฯได้เข้าลงทุนในธุรกิจสาร์ทอัพแล้ว 24 แห่ง โดยใช้งบลงทุนประมาณ 874 ล้านบาท 

นอกจากนี้ในช่วง 9เดือนที่ผ่านมาบริษัทฯยังได้ท�าธุรกิจเงินร่วมลงทุน (Venture Capital) ในบริษัทฯเพิ่มเติมด้วยโดยใช้เงินประมาณ 222 ล้านบาท

อย่างไรกต็ามในช่วงทีผ่่านมาบรษิทัฯได้มกีารขายหุน้บรษิทัสาร์ทอพัออกในช่วงไตรมาส3/2563 ได้แก่ Wongnai เพือ่น�าเงนิทีไ่ด้ไปรองรบัการลงทนุ

บริษัทสาร์ทอัพอื่น 

ส่วนภาพรวมผลประกอบการของบริษัทฯในปีนี้คาดว่าจะปรับตัวลดลง ซ่ึงเป็นไปในทิศทางเดียวกับ บริษัท แอดวานซ์ อินโฟร์ เซอร์วิส จ�ากัด 

(มหาชน) หรือ ADVANC และ บริษัท ไทยคม จ�ากัด (มหาชน) หรือ THCOM ปัจจัยหลักมาจากภาพรวมเศรษฐกิจที่ชะลอตัวหลังได้รับผลกระทบ

จากโควิด-19

INTUCH มีแผนลงทุนในสตาร์ทอัพ 2 บริษัท 

ในธุรกิจท่ีเก่ียวเน่ือง คาดชัดเจนช้าสุดปี 64
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นายวัชรพงศ์ ลีโทชวลิต ฝ่ายนัก
ลงทุนสัมพันธ์ บริษัท แอดวานซ์ อิน
โฟร์ เซอร์วิส จ�ากัด (มหาชน) หรือ 
ADVANC เปิดเผยว่า บริษัทฯคาดว่าสิ้นปี 

2564 จะมีผู้ใช้บริการ 5G จ�านวน 1 ล้านราย บน

เครือข่าย AIS ซึ่งเป็นไปตามการขยายตัวของโทร

ศัพย์มือถือรุ ่นใหม่ที่ออกมาอย่างต่อเน่ือง โดย

เฉพาะในราคาที่ต�่ากว่าระดับ 10,000 บาท ถือเป็น

ปัจจัยหลักส�าคัญที่จะท�าให้เครือข่าย 5G สามารถ

เป็นที่รู้จักมากขึ้น (Mass) ส่วนสิ้นปีนี้บริษัทฯคาด

ว่าจะมผีูใ้ช้บรกิารเครือข่าย 5G ประมาณ 100,000 

ราย จากปัจจุบัน 70,000 ราย 

อย่างไรก็ตามด้วยการพัฒนาระบบ ecosystem 

ของผูป้ระกอบการหลายราย รวมถงึระดบัราคามือ

ถือและจ�านวนรุ่นที่จะออกสู้ตลาดที่มากขึ้นในช่วง

ปี 2564 นั้น จะช่วยสนับสนุนให้จ�านวนผู้ใช้บริการ

เครือข่าย 5G ปีหน้าสูงกว่าที่คาดการณ์ไว้ได้  

"ไตรมาส4 จะมีผู้ผลิตโทรศัพย์ออกมาอีกมากมาย 

ไอโฟน12 ถือว่าเป็นตัวขับเคลื่อนที่ส�าคัญ ซึ่งผู้ที่ใช้

มีแต่ระดับไอเอนท์ทั้งนั้น ซึ่งจะหนุนอาร์ปู้และยอด

ใช้งาน 5G สูง นอกเหนือจากไอโฟนยังมีผู้ออกโทร

ศัพย์อื่นๆออกมาในรุ่นที่ราคาต�่ากว่า 10,000 บาท

ด้วยไม่ว่าจะเป็นเสี่ยวมี่ หรือผู้ผลิตจีนรายอื่นๆ ดัง

นั้นในระดับราคาที่ต�่ากว่า 10,000 บาทที่จะออกใน

ช่วงปลายปีจะเป็นปัจจยัหลักท่ีส�าคญัท่ีจะท�าให้ 5G 

เข้าสู่ระดับแมสมากขึ้น " นายวัชรพงศ์ กล่าว 

ขณะทีล่่าสดุไตรมาส 3/2563 ท่ีผ่านมาบรษัิทฯได้เปิด

ตัวบริการ FWAEDS ซึ่งเป็นบริการ Data Service 

ที่จะช่วยลดข้อจ�ากัดในการเดินสายไฟเบอร์ต่างๆ 

ส่งผลให้บริษัทฯสามารถให้บริการลูกค้าองค์กร

ได้ทุกที่ ที่มีสัญญาน 5G โดยไม่จ�าเป็นต้องลาก

สาย โดยบริการนี้มีกระแสตอบรับที่ดีในช่วงโควิด-

19 ที่ผ่านมาและมีแนวโน้มการการเติบโตตามการ

ขยายสัญญานเครือข่าย 5Gของบริษัทฯในอนาคต 

นอกจากนี้บริษัทฯมีกลยุทธ์ขยายธุรกิจดังกล่าว

ด้วยการร่วมมือกับพันทมิตรต่างๆอย่างต่อเนื่อง 

โดยปัจจุบันบริษัทฯมีพันธมิตรที่มีศักยภาพที่ใช้

บริการแล้ว ไม่ว่าจะเป็น AMATA ,  WHA , SAHA 

GROUP เป็นต้น 

ด้านภาพรวมผลประกอบการปี 2563 บริษัทฯคาด

ว่ารายได้หลักในการให้บริการจะหดตัวในอัตราเลข

ตัวเดยีวระดบัต�า่ถงึระดบักลาง (Low - mid single 

digit) ปรับลงจากลดลงในอัตราเลขตวัเดยีวระดบัต�า่ 

(Low single digit) ขณะท่ีคงเป้าก�าไร EBITDA  หด

ตวัในอัตราเลขตัวเดียวระดบัต�า่ ซึง่เป็นไปตามภาพ

รวมอุตสาหกรรมโทรคมนาคมท่ีฟ้ืนตัวช้ากว่าท่ีคาด

การณ์ไว้ หลงัเศราฐกิจชะลอตวัโดยเฉพาะจากกลุม่

นักท่องเที่ยวต่างประเทศซึ่งเป็นตัวขับเคลื่อนหลัก

ของ GDP ในประเทศ 

อย่างไรก็ตามด้วยการบริหารค่าใช้จ่ายในการขาย

และบริหาร (Selling, General & Administrative 

Expense) ซ่ึงจะช่วยให้บริษัทฯยังสามารถบริหาร

ต้นทุนและมีความสามารถในการท�าก�าไรได้อยู่ ดัง

นัน้บรษิทัฯจงึยงัคงประมาณการก�าไร EBITDA  หด

ตวัในอตัราเลขตวัเดยีวระดบัต�า่ ซึง่สอดคล้องกบั 9 

เดือนแรกที่มี EBITDA หดตัวในระดับ 3%  

ทั้งนี้ถึงแม้สถานการณ์ในปัจจุบันจะยังไม่คลี่คลาย

มากนัก แต่บริษัทฯยังคงกลยุทธ์ในระยะยาวด้วย

การลงทุนต่อเนื่อง เพื่อรักษาความเป็นผู้น�าของ

อุตสาหกรรมในะระยะยาว โดยวางงบลงทนุส�าหรบั

ขยาย โครงข่าย 4G, 5G และอินเทอร์เน็ตบ้าน 

ประมาณ 35,000 ล้านบาทเช่นเดิม

ADVANC คาดส้ินปี64 มีผู้ใช้งาน 5G 

บนเครือข่าย AIS แตะ 1 ล้านราย 

จากส้ินปีน้ีลุ้นใช้งานเกินเป้า 1 แสนราย
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พงศานติ์ คล่องวัฒนกิจ ประธานผู้บริหารฝ่ายการเงิน บริษัท คาราบาวกรุ๊ป จ�ากัด (มหาชน) CBG เปิดเผย
ว่า ไตรมาส3/63 บริษัทฯ มีก�าไรสุทธิจ�านวน 972 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 246 ล้านบาทหรือร้อยละ 33.9 คิดเป็นสัดส่วนต่อรายได้จากการขายรวมร้อย
ละ22.1เพิ่มขึ้นจากสัดส่วนร้อยละ 18.8 การเพิ่มขึ้นดังกล่าวสอดคล้องกับการเพิ่มขึ้นของรายได้จากการขายในทุกกลุ่มผลิตภัณฑ์และอัตราก�าไรขั้น
ต้นที่ปรับตัวดีขึ้น โดยเฉพาะจากกลุ่มผลิตภัณฑ์ที่บริษัทฯ ด�าเนินการผลิตภายใต้เครื่องหมายการค้าของตนเอง และการบริหารค่าใช้จ่ายขายและ
บริหารอย่างมีประสิทธิภาพ ซึ่งช่วยชดเชยค่าใช้จ่ายภาษีเงินได้ที่เพิ่มสูงขึ้น

ก�าไรสุทธิส่วนที่เป็นของผู้ถือหุ้นบริษัทฯ จ�านวน 970 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 238 ล้านบาทหรือร้อยละ 32.5 คิดเป็นสัดส่วนต่อรายได้จากการขายรวม
ร้อยละ 22.0เพิ่มขึ้นจากสัดส่วนร้อยละ 19.0 ในปีก่อนหน้า มีปัจจัยหนุนหลักจากรายได้และอัตราก�าไรขั้นต้นที่ปรับตัวดีขึ้นของกลุ่มผลิตภัณฑ์ที่
บริษัทฯ ด�าเนินการผลิต ขายและจัดจ�าหน่าย ค่าใช้จ่ายในการสนับสนุนสโมสรCFC ที่ลดลง และการรับรู้ผลขาดทุนจากการด�าเนินงานของ ICUK 
ที่ลดลงจากการควบคุมค่าใช้จ่ายได้อย่างมีประสิทธิภาพโดยมุ่งเน้นเฉพาะกิจกรรมที่บริษัทฯ เชื่อว่าจะน�ามาซึ่งอัตราการขายที่ดีขึ้นในระยะยาว

ส�าหรับ 9 เดือนแรกปี 2563 (9M2563) ก�าไรสุทธิจ�านวน 2,686 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 1,013 ล้านบาทหรือร้อยละ 60.6 คิดเป็นสัดส่วนต่อรายได้จาก
การขายรวมร้อยละ 20.7เพิ่มขึ้นจากสัดส่วนร้อยละ 15.2ในปีก่อนหน้า ด้วยเหตุผลเดียวกันกับที่กล่าวข้างต้น

ส�าหรับ 9 เดือนแรกปี 2563(9M2563) ก�าไรสุทธิส่วนที่เป็นของผู้ถือหุ้นบริษัทฯจ�านวน 2,652 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 948 ล้านบาทหรือร้อยละ55.7 
คิดเป็นสัดส่วนต่อรายได้จากการขายรวมร้อยละ 20.4เพิ่มขึ้นจากสัดส่วนร้อยละ 15.5ในปีก่อนหน้า ด้วยเหตุผลเดียวกันกับที่กล่าวข้างต้น

ส�าหรับไตรมาส 3/2563 บริษัทฯ มีรายได้จากการขายรวมจ�านวน 4,405 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 543 ล้านบาทหรือร้อยละ 14.1 จากการเติบโตของราย
ได้ในทุกกลุ่มผลิตภัณฑ์ โดยมีปัจจัยสนับสนุนหลักจากการเติบโตของยอดส่งออกเครื่องดื่มบ�ารุงก�าลังไปยังตลาดต่างประเทศและการเติบโตของ
รายได้รับจ้างจัดจ�าหน่ายสินค้าให้บุคคลภายนอกในประเทศ

CBG เผยก�าไร Q3/63 พุ่ง 32.5% 

หลังรายได้-อัตราก�าไรข้ันต้นปรับตัวดีข้ึน

ทุกกลุ่มผลิตภัณฑ์
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นายณัฐนัย อนันตรัมพร ประธานเจ้า
หน้าที่บริหาร บริษัท อินเตอร์ลิ้งค์ 
เทเลคอม จ�ากัด (มหาชน) ประกาศทุก
กลุ่มธุรกิจจะเติบโตต่อเนื่อง เช่ือท้ังปีมีสตอร่ีเด่นให้
ติดตามตลอด ทั้งงานบริการโครงข่าย ติดตั้งโครง
ข่าย และให้บริการดาต้า เซ็นเตอร์ ยิ้มรับผลงาน 9 
เดือนปีนี ้รายได้จากงานให้บรกิารโครงข่ายพุง่กระฉดู
กว่า 33% สนับสนุนรายได้ให้บริการโครงข่ายเติบโต
ตามเป้าหมายที่วางไว้ หลังบริษัทมีงานเพิ่มขึ้น และ
มีการบริหารจัดการต้นทุนที่ดี โดยจากผลประกอบ
การไตรมาส 3/2563 บรษิทัมรีายได้รวมอยู่ที ่475.78 
ล้านบาท และมีก�าไรสุทธิ  49.96 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 
1.57 ล้านบาท หรือเพิ่มขึ้น 3% เมื่อเทียบกับงวด
เดียวกันของปีก่อน ผนวกกับบริษัทสามารถรักษา
ฐานลูกค้าได้อย่างเหนียวแน่น และมีลูกค้าใหม่เพิ่ม
ด้วยประสิทธิภาพของโครงข่ายและความเชื่อมั่นใน
เสถียรภาพของการให้บริการ ท�าให้บริษัทสามารถ
คว้างานให้บริการธนาคารกรุงไทย ทั่วประเทศมาได้

 โดยในไตรมาส 3/2563 บริษทัมรีายได้จากงานบรกิาร
โครงข่ายอยู่ที่ 284.49 ล้านบาท คิดเป็นสัดส่วนร้อย
ละ 60 ของรายได้รวม เทียบกับไตรมาส 3/2562  ที่
มีรายได้ 214.04 ล้านบาท หรือเพิ่มขึ้น 33% ส่วน
รายได้จากการให้บริการติดตั้งโครงข่ายอยู่ที่ 164.89 
ล้านบาท คิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 35 ของรายได้รวม 
โดยงวดน้ีบรษิทัมกีารรบัรูร้ายได้งานโครงการท่ีส�าคญั
จากการติดตั้งโครงการงานจัดซื้อพร้อมติดตั้งเคเบิล 
ใยแก้วน�าแสง ระยะทาง 3,140 กิโลเมตรของการ
ไฟฟ้าส่วนภูมิภาค ซึ่งบริษัทได้รับงานต่อเนื่องในปีนี้

ที่งานจ้างเหมา ออกแบบ จัดหา และติดตั้งเคเบิลใย
แก้วน�าแสง ระยะทาง 3,600 กโิลเมตร มลูค่าโครงการ
กว่า 250 ล้านบาท ซึง่จะเร่ิมงานในไตรมาส 4 ปี 2563 
และโครงการอนิเทอร์เนต็ความเรว็สูงในพืน้ทีห่่างไกล 
(USO Phase 2) ขณะที่รายได้จากธุรกิจให้บริการ
พืน้ทีด่าต้า เซน็เตอร์ มรีายได้จ�านวน 22.37 ล้านบาท 
คดิเป็นสดัส่วนร้อยละ 5 ของรายได้รวม ปัจจบัุนอัตรา
การให้บริการพื้นที่ดาต้า เซ็นเตอร์อยู่ที่ 95%

นายณัฐนัย ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร กล่าวเพิ่มเติม
อย่างมั่นใจว่า รายได้ของ ITEL ในปีนี้สามารถท�า
ผลงานได้ตามเป้าหมายแน่นอน โดยปัจจุบันมีมูลค่า
งานท่ีรอรับรู้รายได้ (Backlog) ณ สิ้นไตรมาส 3 
รวมประมาณ 4,136 ล้านบาท โดยโครงการปัจจุบัน
มีงานในมือ (Backlog) อาทิเช่น งานโครงการ
อินเทอร์เน็ตพื้นที่ชายขอบ (USO Phase 1) และ
โครงการอนิเทอร์เนต็ในพืน้ทีห่่างไกล (USO Phase 2) 
โครงการจัดหาบริการคู่สายวงจรเช่า (Link) ส�าหรับ
ธนาคารกรงุไทย โครงการจ้างเหมาออกแบบ และติด
ตั้งเคเบิลใยแก้ว น�าแสง ระยะทาง 3,600 กิโลเมตร 
ของการไฟฟ้าส่วนภูมิภาค ซึ่งจะทยอยรับรู้ในปีนี้
และที่เหลือจะทยอยรับรู้ในปีถัดๆ ไป นอกจากนี้ยัง
เตรียมเสนองานโครงการใหม่กว่าพันล้านบาท ทั้ง
งานให้บริการโครงข่าย และงานติดตั้งโครงข่าย โดย
มุ่งเน้นงานของทั้งภาครัฐและภาคเอกชน หลังจาก
องค์กรต่างๆ มีความต่ืนตัวในการน�าเทคโนโลยีด้าน
การสื่อสารมาใช้ขับเคลื่อนธุรกิจในยุคดิจิทัล จึง
เป็นโอกาสที่ดีของ ITEL ในการใช้ประสบการณ์และ

ความเชีย่วชาญด้านการวางระบบโครงข่ายเทคโนโลยี
สารสนเทศและการส่ือสารเข้าไปน�าเสนองานแก่หน่วย
งานต่างๆ พร้อมกันนี้เพื่อขับเคลื่อนองค์กรให้เติบโต 
ต่อเนื่อง และยั่งยืน และความคล่องตัวในการบริหาร
งานให้สอดคล้องกับการขยายการเติบโตของบริษัท 
โดยตามมติที่ประชุมคณะกรรมการบริษัท ครั้งที่ 
6/2563 ได้เลือ่นต�าแหน่งของนายณัฐนยั อนนัตรัมพร 
ข้ึนด�ารงต�าแหน่ง “ประธานเจ้าหน้าท่ีบริหาร” ของ
บริษัท ซึ่งการปรับเปลี่ยนต�าแหน่งในครั้งนี้ เป็นการ
เตรียมความพร้อมให้กับบริษัทเพื่อรองรับการขยาย
ธุรกิจเท่านั้น อีกทั้งได้เสริมทัพผู้บริหารระดับสูง ที่
มีความรู้ ความสามารถด้านเทคโนโลยีตลอดจนมี
ความเข้าใจในพฤติกรมและความต้องการของลูกค้า 
มาร่วมขับเคลื่อนองค์กร โดยได้แต่งตั้ง ดร.บัณฑิต 
รุ่งเจริญพร ด�ารงต�าแหน่ง "กรรมการผู้จัดการ" เพื่อ
เพื่อเพิ่มขีดความสามารถทางการแข่งขันรองรับการ
เติบโตในปี 2564

ส�าหรับแนวโน้มโค้งสุดท้ายของปี 2563 นั้น บริษัท
ประเมินว่าการด�าเนินธุรกิจยังอยู่ในทิศทางที่ดี 
อย่างไรกต็ามบรษิทัก็จะกระจายความเสีย่งในการหา
ฐานลูกค้าท่ีหลากหลาย ไม่พ่ึงพิงกลุ่มลูกค้ากลุ่มใด
กลุ่มหนึ่ง เพื่อลดผลกระทบจากภาวะเศรษฐกิจ และ
โรคระบาด COVID-19 ตลอดจนศึกษาถึงเทคโนโลยี  
และแสวงหาโอกาสใหม่ ๆ  ในการขยายธุรกจิในอนาคต
ต่อไป  

ITEL อวดผลงาน Q3/63 

กวาดรายได้ 9 เดือนทะลุ 1,400 ลบ. 

โกยก�าไรเฉียด 150 ลบ.
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บริษัท วีจีไอ จ�ากัด (มหาชน) หรือ วีจีไอ (“VGI”) ผู้น�า
การตลาด Offline-to-Online (“O2O”) โซลูช่ันส์ บน
แพลตฟอร์มธุรกิจสื่อโฆษณา ธุรกิจบริการช�าระเงิน และ
ธรุกจิโลจสิตกิส์ ไม่หวัน่แม้ช่วงทีผ่่านมาธรุกจิได้รบัผลกระ
ทบจาก COVID-19 โดยตรง เผยผลการด�าเนินงานล่าสุด
ในไตรมาสที่ 2 ของปี 2563/64 สามารถพาธุรกิจฝ่าวิกฤต 
COVID-19 ด้วย Ecosystem ที่ครบวงจร น�าพาบริษัทฯ 
พลิกมีก�าไรสุทธิท่ี 12 ล้านบาท ด้วยรายได้ท่ี 717 ล้าน
บาท โดยในไตรมาสนี้ธุรกิจสื่อโฆษณานอกบ้านมีรายได้ที่ 
480 ล้านบาท และธุรกิจบริการด้านดิจิทัลมีรายได้ 237 
ล้านบาท

คุณ เนลสัน เหลียง กรรมการผู้อ�านวย
การใหญ่ บริษัท วีจีไอ จ�ากัด (มหาชน) 
กล่าวว่า ปี 2563 ถือเป็นปีที่หลายธุรกิจ ทั่วโลก รวม
ทั้งบริษัทฯ เองต้องเผชิญกับความท้าทายอย่างที่ไม่เคย
ปรากฎมาก่อน ทัง้จากเหตกุารณ์การแพร่ระบาดของไวรสั
โคโรนาและสถานการณ์ทางการเมืองภายในประเทศไทย 
ที่ส่งผลกระทบท�าให้หลายบริษัทลดความต้องการในการ
ใช้จ่ายด้านโฆษณา ซ่ึงสิ่งเหล่าน้ีส่งผลกระทบอย่างมาก
โดยเฉพาะอย่างยิ่งกับธุรกิจสื่อโฆษณาของ VGI อีกท้ัง
วิกฤตดังกล่าวยังท�าให้บริษัทฯ รับรู้ส่วนแบ่งขาดทุนจาก
การลงทุนในกิจการร่วมค้าและบริษัทร่วมที่มีสาเหตุหลัก
จากผลการด�าเนนิงานของธรุกจิทัง้ในและต่างประเทศของ 
บริษัท มาสเตอร์ แอด จ�ากัด (มหาชน) จากการบังคับใช้
มาตรการที่เข้มงวดของภาครัฐ อาทิ การจ�ากัดเวลาออก
นอกเคหะสถาน การรณรงค์ให้อยู่บ้าน รวมถึงการจ�ากัด
การเดินทางทั้งในประเทศและต่างประเทศ 

อย่างไรก็ตาม VGI ได้มีการปรับตัวอย่างต่อเนื่องและ
รวดเร็วจากไตรมาสก่อนหน้าน้ี ท�าให้สามารถกลับมาฟื้น
ตัวได้อย่างแข็งแกร่ง ซึ่งส่วนใหญ่มาจากพฤติกรรมของผู้
บริโภคที่เร่ิมกลับสู่สภาวะปกติ อันเห็นได้จากการเพิ่มข้ึน

ของการจราจรและการท่ีผูค้นเร่ิมเดินทางกลับมาท�างานที่
ส�านกังาน ส่งผลท�าให้ความต้องการใช้โฆษณาของแบรนด์
และนักการตลาดเริ่มเพิ่มมากขึ้น รวมถึงการใช้จ่ายของผู้
บริโภคเองก็มีแนวโน้มที่สูงขึ้นด้วย ยิ่งไปกว่านั้นเพ่ือตอบ
สนองต่อสภาวะเศรษฐกิจที่มีความผันผวน บริษัทฯ มุ่ง
เน้นไปทีก่ารบรหิารจดัการต้นทนุและจดัสรรค่าใช้จ่ายเพือ่
สร้างความแข็งแกร่งของกระแสเงินสด เช่น การลดค่าใช้
จ่ายด้านงานซ่อมบ�ารงุรกัษา  รวมถงึการเข้าเจรจาขอปรบั
ลดค่าเช่ากบัเจ้าของพืน้ท่ี จากเหตผุลข้างต้นส่งผลให้ภาพ
รวมผลประกอบการของบริษัทในไตรมาสที่ 2 ปี 2563/64 
พลิกกลับมาฟันก�าไรสุทธิเป็นบวกได้ในที่สุด แสดงให้เห็น
ถึงศักยภาพในการควบคุมและบริหารจัดการของบริษัทฯ 
รวมทัง้ความแขง็แรงของทกุหน่วยธรุกจิทีส่ามารถต่อยอด
สร้าง Synergy ร่วมกันได้อย่างมีประสิทธิภาพ ท�าให้ VGI 
สามารถก้าวข้ามผ่านจดุต�า่สดุของผลประกอบการทางการ
เงนิได้เป็นท่ีเรยีบร้อย พร้อมเดนิหน้าพาองค์กรฝ่าวกิฤตที่
ยากจะคาดการณ์ในครั้งนี้ได้อย่างยั่งยืน 

ด้านทิศทางด�าเนินงานและพัฒนาการส�าคัญของกลุ่ม
บริษัท ในไตรมาสนี้ ธุรกิจสื่อโฆษณา บริษัทฯ ร่วมมือกับ
ลกูค้าแบรนด์น�า้แร่มเินเร่ ปล่อยแคมเปญท่ีผสมผสานการ
ใช้สื่อแบบ O2O โซลูชั่นส์ คือออฟไลน์อย่างสื่อนอกบ้าน
ร่วมกับเทคโนโลยีภาพเสมือน (AR Technology) ที่ไม่
เพยีงสร้าง Engagement เท่านัน้ แต่ยังสร้าง Conversion 
ที่กลับมาเป็นยอดขายให้แก่แบรนด์ได้ด้วย ด้านธุรกิจ
บริการช�าระเงิน แรบบิท ไลน์เพย์ ร่วมเป็นพันธมิตรกับ 
eLong International Travel (Hong Kong) Limited 
หรอื ‘TravelGo.com’ ผูน้�าด้านการจองการท่องเทีย่วผ่าน
แพลตฟอร์มออนไลน์ของจีน เพ่ือให้บริการจองการเดิน
ทางและท่ีพกั ผ่านแรบบิท ไลน์เพย์ ทัง้นีบั้ตรแรบบิทยังได้
รบัรางวลัการันตคีวามส�าเรจ็จาก Superbrands Thailand 
ในฐานะผู้น�าการขับเคลื่อนประเทศเข้าสู่สังคมไร้เงินสด 
ด้วยผลิตภัณฑ์และบริการที่หลากหลายครอบคลุมทุก

ไลฟ์สไตล์การบริโภค ส�าหรับธุรกิจโลจิสติกส์ เมื่อวันที่ 25 
สงิหาคมท่ีผ่านมา Kerry Express ได้ยืน่เรือ่งต่อส�านกังาน
คณะกรรมการก�ากับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ 
(ก.ล.ต.) เพื่อเสนอขายหุ้นสามัญครั้งแรก (IPO) จ�านวน 
300 ล้านหุ้น มูลค่าที่ตราไว้ หุ้นละ 0.50 บาท

บริษัทฯ ไม่เพียงแต่ให้ความส�าคัญกับการสร้างผลการ
ด�าเนินงานท่ีดีเท่านั้น แต่เรายังได้ใส่ใจด้านการสร้าง
ความยั่งยืนแก่สังคม โดยบริษัทฯ ได้ร่วมมือกับ Pomelo 
แพลตฟอร์มแฟชั่นชั้นน�าในรูปแบบ Omni-channel 
สญัชาตเิอเชยี ในการสนบัสนนุการสร้างความยัง่ยนืให้แก่
โลกผ่านโปรเจกต์ “Trash to Treasure” ผ่านการอัพไซ
เคิลไวนิลจากป้ายโฆษณาที่ใช้แล้วของ VGI น�ามาเปลี่ยน
ใหม่เป็นบรรจุภัณฑ์ของ Pomelo ซึ่งการผสานความร่วม
มือระหว่างกันครั้งนี้ ท�าให้ VGI ลดปริมาณขยะไวนิลลงได้
มากกว่า 3,500 ตารางเมตร หรือ 3.5 ตัน และ Pomelo 
สามารถลดการผลิตบรรจุภัณฑ์พลาสติกแบบใช้ครั้งเดียว
ได้มากกว่า 200,000 ชิ้น

“ส�าหรับทิศทางการด�าเนนิงานในอนาคตต่อสถานการณ์ที่
ท้ายทายเช่นนี ้บรษิทัฯ ยงัคงมุง่มัน่ท่ีจะสร้างผลการด�าเนนิ
งานท่ีดี จากการปรับแผนธุรกิจโดยเน้นการรักษาสภาพ
คล่องและสร้างเสถียรภาพทางการเงิน เพื่อเตรียมพร้อม
กับสถานการณ์ที่เปลี่ยนแปลงตลอดเวลา โดยเราเชื่อว่า
โซลชูัน่ส์ทางการตลาดทีค่รบวงจรแบบ Offline-to-Online 
(O2O) คอืกลยทุธ์ทีแ่ขง็แกร่งและมปีระสทิธภิาพ ผนวกกับ
แพลตฟอร์มทีห่ลากหลายของกลุม่ธรุกิจจะสามารถช่วยให้
บรษิทัฯ ยงัคงอยูใ่นจดุทีส่ามารถเตบิโตทัง้ด้านรายได้ และ
สร้างผลก�าไร ให้แก่ผูถื้อหุน้และผูท่ี้เกีย่วข้องได้อย่างมัน่คง
ทัง้ในระยะสัน้และระยะยาวได้ต่อไปในอนาคต” กรรมการผู้
อ�านวยการใหญ่ กล่าวเพิ่มเติม 

VGI สุดปัง! เผย Q2 ปี 63/64 

พลิกฟันก�าไรสุทธิ 12 ล้านบาท เดินหน้าฟื้นตัวอย่างแข็งแกร่ง

วันท่ี 10 พฤศจิกายน 2563
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MACO แจ้งผลการด�าเนนิงานไตรมาส 2 ปี 2563/64 

มีรายได้จากการด�าเนินธุรกิจที่ 507 ล้านบาท ลด

ลง 32.2% เมือ่เทยีบกบัปีก่อน มปัีจจัยหลกัมาจาก

การได้รับผลกระทบอย่างมากจากการที่แบรนด์

และนักการตลาดชะลอการใช้งบโฆษณา อันเนื่อง

มาจากผลกระทบที่ยาวนานของสถานการณ์การ

แพร่ระบาดของโรค COVID-19 ทีส่่งผลให้เศรษฐกจิ

โลกเข้าสูส่ภาวะถดถอยอย่างรนุแรง จงึท�าให้ธรุกจิ

โฆษณาทัง้ในและต่างประเทศได้รบัผลกระทบในเชงิ

ลบ ด้วยเหตุนี้ท�าให้บริษัทฯ มีผลขาดทุนสุทธิ 161 

ล้านบาทในไตรมาสนี้

นายพุน ฉง กิต ประธานกรรมการ
บริษัทและประธานเจ้าหน้าที่บริหาร 
บรษิทั มาสเตอร ์แอด จ�ากดั (มหาชน) 
หรือ MACO หนึ่งในผู้น�าสื่อโฆษณากลางแจ้ง

ที่มีความหลากหลายทั้งสื่อโฆษณาภาพนิ่งและ

สื่อดิจิทัลที่ครอบคลุมพื้นที่ท่ัวประเทศไทย และ

ในภูมิภาคอาเซียน เผยว่า ปี 2563 ถือเป็นปีที่

ยากล�าบากและคาดเดาได้ยากยิ่งส�าหรับธุรกิจขอ

งบริษัทฯ จากผลการด�าเนินงานโดยรวมที่ลดลง

นั้น มีสาเหตุหลักมาจากผลกระทบที่มีความยืด

เยื้อและยาวนานจากสถานการณ์การแพร่ระบาด

ของโคโรนาไวรัส ท่ีเริ่มมาตั้งแต่ต้นปี 2563 ส่ง

ผลให้มีการขยายนโยบายการจ�ากัดการเดินทาง 

และมาตรการล็อคดาวน์ในหลายประเทศ ท้ัง

ประเทศไทย มาเลเซีย และอินโดนีเซีย ซึ่งถือเป็น

ตลาดหลักของบริษัทฯ ส�าหรับสถานการณ์ใน

ประเทศไทยนั้นแม้จะประสบความส�าเร็จในการ

ควบคุมการแพร่ระบาดของโรค COVID-19 ได้เป็น

อย่างดี แต่

อย่างไรก็ตาม การคาดการณ์การเติบโตทาง

เศรษฐกจิของประเทศไทยคาดว่าจะหดตวัลง -7.8% 

ซึง่เป็นการเติบโตทีต่�า่ทีส่ดุในอาเซยีน นอกจากนียั้ง

มีปัญหาทางการเมืองที่ยังมีความตึงเครียดท�าให้

แนวโน้มการฟื้นตัวของเศรษฐกิจของประเทศยัง

มีความไม่แน่นอน ประกอบกับปัจจัยลบต่างๆ ทั้ง

การปรบัลดเมด็เงินโฆษณาของแบรนด์และก�าลงัซือ้

ของผู้บรโิภคทีอ่่อนตวัลง ท�าให้รายได้จากธรุกจิสือ่

โฆษณา ลดลง 56.8% YoY มาอยู่ที่ 179 ล้านบาท 

โดยสื่อโฆษณาในประเทศ ท�ารายได้ 122 ล้านบาท 

ลดลง 52.6% YoY ส�าหรับ รายได้จากสื่อโฆษณา

ในต่างประเทศ ลดลง 63.8% YoY คิดเป็น 57 ล้าน

บาท และงานด้านระบบครบวงจร ท�ารายได้ 328 

ล้านบาท ลดลง 1.5% YoY

นอกจากนี้ กองทุนการเงินระหว่างประเทศ (IMF) 

ได้คาดการณ์ GDP ในปี 2563 ของประเทศมาเลเซยี

และอนิโดนเีซยีว่าจะหดตวั –6.0% และ –1.5% ตาม

ล�าดับ ท�าให้ในไตรมาสนี้ บริษัทฯ บันทึกส่วนแบ่ง

ขาดทุนจากการลงทุนในกิจการร่วมค้าและบริษัท

ร่วม จ�านวน 53 ล้านบาท โดยมีสาเหตุหลกัมาจาก

ผลกระทบของโรค COVID-19 ที่รุนแรงในตลาด

อินโดนีเซีย แต่อย่างไรก็ตามบริษัทฯ ได้เล็งเห็น

สัญญาณการฟื้นตัวท่ีดีในประเทศเวียดนาม ซึ่งมี

การเติบโตของ GDP สูงที่สุดในอาเซียนที่ 1.6%

สุดท้ายนี้ถึงแม้ผลการด�าเนินงานของ MACO จะ

ได้รับผลกระทบในทางลบจากสถานการณ์ข้างต้น 

อย่างไรก็ตาม บริษัทฯ ก็จะติดตามสถานการณ์นี้

อย่างใกล้ชดิ และมุง่เน้นบรหิารต้นทุนและค่าใช้จ่าย

เพือ่รกัษาความมัน่คงทางธรุกจิให้มกีระแสเงนิสดที่

เพียงพอและมีสภาพคล่องที่ดี เพื่อหนุนการเติบโต

อย่างมั่งคงในระยะยาว ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร 

กล่าวเพิ่มเติม

MACO เผย 2Q ปี 63/64 

รายได้รวมลดลง 32.2% 

อ่วมพิษ COVID-19
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ศักดิ์สยามลิสซิ่ง เตรียมเสนอขายหุ้น IPO จ�านวน

ไม่เกิน 546 ล้านหุ้น พร้อมตั้งเป้าขยายสาขาทั่ว

ประเทศเพิ่มเป็น 1,119 สาขาภายในปี 2566 เล็ง

ลงทุนเทคโนโลยีพัฒนาฟีเจอร์ใหม่ วางเป้าหมาย 

3 ปี พอร์ตสินเชื่อแตะ 12,000 ล้านบาท ล่าสุด

ส�านกังาน ก.ล.ต. ได้อนมุตัแิบบค�าขออนุญาตเสนอ

ขายหลักทรัพย์ และได้รับอนุมัติเริ่มนับ 1 ไฟลิ่ง

แล้วอยู่ในระหว่างลุยโรดโชว์ผู้ลงทุนสถาบัน และผู้

ลงทุนรายย่อยต่อไป โดยคาดว่าจะสามารถด�าเนิน

การเข้าซือ้ขายในตลาดหลกัทรพัย์แห่งประเทศไทย

(SET) ในกลุ่มอุสาหกรรม ธุรกิจการเงิน หมวด

ธุรกิจเงินทุนและหลักทรัพย์ ภายในปี2563 

ผศ.ดร.พูนศักดิ์ บุญสาลี ประธาน
กรรมการบริหาร บริษัท ศักดิ์สยาม
ลิสซิ่ง จ�ากัด (มหาชน) หรือ SAK 
เปิดเผยว่า บริษัทฯ ประกอบธุรกิจผู้ให้บริการสิน

เชือ่รายย่อยระดบัภมูภิาคภายใต้การก�ากบัดแูลจาก

หน่วยงานภาครัฐ ภายใต้ชื่อแบรนด์ ‘ศักดิ์สยาม’ 

(SAKSIAM) ที่มีประสบการณ์และความเชี่ยวชาญ

ในการด�าเนินธุรกิจมานานกว่า 25 ปี เทียบเท่า

บริษัทชั้นน�าในอุตสาหกรรม โดยมีวิสัยทัศน์ก้าว

เป็น ‘หนึ่งในบริษัทจดทะเบียนผู้ให้บริการสินเชื่อ

รายย่อยระดับชาติ’ ภายใต้แนวคิด ‘การด�าเนิน

ธุรกิจ การให้บริการอย่างเป็นธรรม เข้าใจและเข้า

ถึง’ ด้วยความโปร่งใส ซ่ือสัตย์และจริงใจให้แก่

ประชาชนในท้องถิ่นเข้าถึงแหล่งเงินทุนได้อย่าง

สะดวก รวดเร็วและเป็นธรรม ภายใต้ผลิตภัณฑ์

สินเชื่อที่หลากหลาย แบ่งเป็น 4 ผลิตภัณฑ์ ได้แก่ 

1.สินเชื่อทะเบียนรถ (Vehicle Title Loan) 2.สิน

เชือ่ส่วนบคุคล (Personal Loan) 3.สนิเชือ่รายย่อย

เพ่ือการประกอบอาชพี (Nano Finance) และ 4.สนิ

เชื่อเช่าซื้อและสินเชื่อรถแลกเงิน (Hire-Purchase 

and Car for Cash) ทีช่่วยขบัเคลือ่นธรุกจิให้เตบิโต

มาอย่างต่อเนื่อง  

“ด้วยจุดเริ่มต้นธุรกิจมาจากการรับบริหารจัดเก็บ

หนี้ ท�าให้เราเข้าใจในพฤติกรรมความต้องการสิน

เชื่อของลูกค้า และตอบสนองความต้องการแหล่ง

เงินทุน ผ่านการปล่อยสินเชื่อในเขตพื้นที่จังหวัด

ภาคเหนอื ภาคตะวนัออกเฉียงเหนอื และภาคกลาง 

ท�าให้เราสามารถช่วยเหลือประชาชนเข้าถึงแหล่ง

เงินทุนน�าไปประกอบอาชีพได้เป็นอย่างดี และการ

เข้าระดมทุนในตลาดหลักทรัพย์ฯ คร้ังน้ี จะท�าให้

เราขยายธุรกิจในการปล่อยสินเชื่อ เพื่อช่วยเหลือ

ประชาชนได้มากขึ้น” ผศ.ดร.พูนศักดิ์ กล่าว

ดา้น นายศวิพงศ ์บุญสาล ีกรรมการ
ผู้จัดการ บริษัท ศักดิ์สยามลิสซิ่ง 
จ�ากดั (มหาชน) เปิดเผยว่า การเสนอขายหุน้

สามัญเพิม่ทุนแก่ประชาชนท่ัวไปเป็นครัง้แรก (IPO) 

จะช่วยเพิ่มความแข็งแกร่งด้านฐานะการเงินและ

ขีดความสามารถขยายธุรกิจได้อย่างรวดเร็ว เพื่อ

ผลกัดนัเตบิโตในทกุมติ ิทัง้จ�านวนสาขา ผลติภณัฑ์

สินเชื่อท่ีหลากหลาย จ�านวนสาขาท่ีจะขยายเพิ่ม

เติมของบริษท โดยวางเป้าหมาย 3 ปีข้างหน้า 

(2564-2566) เพิ่มจ�านวนสาขาเป็น 1,119 สาขา 

จากปัจจบุนั 519 สาขา ในเขตพืน้ทีภ่าคเหนอื ภาค

กลาง ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ และภาคตะวันตก 

รวม 38 จังหวัด (ณ วันที่ 30 มิ.ย.2563)

นอกจากน้ี บรษิทัฯ ยังให้ความส�าคญักบัการพฒันา

ระบบเทคโนโลยสีารสนเทศ (IT) เข้ามาช่วยพัฒนา

วิเคราะห์ข้อมูลลูกค้าในเชิงลึก ตั้งแต่การเสนอสิน

เชือ่ พจิารณาอนุมัตสิินเชือ่ รับช�าระหนี ้บรหิารหนี้

สูญ เพื่ออ�านวยความสะดวกให้ลูกค้า และเพิ่มขีด

ความสามารถให้บริการได้อย่างรวดเร็วมากยิ่งขึ้น

ศักดิ์สยามลิสซิ่ง 

เตรียมเสนอขายหุ้น IPO 546 ล้านหุ้น  

คาดเข้าเทรด SET ภายในปี63
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“จุดแข็งของเราคือการด�าเนินธุรกิจที่มีความ

โปร่งใส เป็นมิตรและเป็นธรรม พนักงานมี

คณุภาพและมคีวามเข้าใจลกูค้า จงึสามารถน�า

เสนอผลิตภัณฑ์สินเชื่อ ที่ช่วยให้ลูกค้าเข้าถึง

แหล่งเงินทุนได้ง่ายขึ้นผ่านจุดให้บริการสาขา

ที่จะเพิ่มขึ้นในอนาคต จะท�าให้เราสามารถขับ

เคลื่อนธุรกิจเติบโตได้อย่างก้าวกระโดดและ

น�าพาองค์กรไปสู่การเป็นหนึ่งในผู้น�าสินเชื่อ

รายย่อยระดับชาติ” นายศิวพงศ์ กล่าว  

ด้าน นางเรณู วิลาศรี รองกรรมการ
ผู้จัดการ (บริหารงานบัญชี – การ
เงิน) บริษัท ศักดิ์สยามลิสซิ่ง จ�ากัด 
(มหาชน) กล่าวว่า ตลอดระยะเวลา 3 ปีที่

ผ่านมา (ปี 2560-2562) บริษัทฯ มีอัตราการ

เติบโตของรายได้จากดอกเบี้ย ค่าธรรมเนียม

และบริการ เฉลี่ยอยู่ที่ 31.6% ต่อปี สอดคล้อง

การขยายตัวของพอร์ตสินเชื่อที่เพิ่มขึ้นเฉลี่ยปี

ละ 33.5% สะท้อนศักยภาพการด�าเนินงานที่

แข็งแกร่ง โดย ณ วันที่ 30 มิ.ย. 2563 บริษัทฯ 

มีพอร์ตสินเชื่อรวม 6,067 ล้านบาท และมี

จ�านวนสัญญาสินเชื่อรวม 230,273 สัญญา 

แบ่งเป็นลูกหนี้ท่ีมีหลักประกัน 88% และลูก

หนีไ้ม่มหีลกัประกนั 12% ของพอร์ตสนิเชือ่รวม 

  ในการเสนอขายหุ้นครั้งนี้ บริษัทจะน�าเงินที่

ได้จากการระดมทุนไปขยายธุรกิจผู้ให้บริการ

สินเชื่อรายย่อยและใช้เป็นเงินหมุนเวียนในการ

ด�าเนินธุรกิจ รวมทั้งโครงการพัฒนาระบบ

เทคโนโลยสีารสนเทศเพือ่ปรบัปรงุระบบการให้

บริการสินเชื่อ

ส�าหรับในช่วงครึ่งปีแรกของปี2563 ที่ผ่านมา 

บริษัทมีผลประกอบการดีขึ้นเมื่อเทียบกับช่วง

เดียวกันของปีก่อน 10% จากการที่ในปีนี้ไม่มี

ค่าใช้จ่ายแบบ One Shot time เหมอืนปีทีแ่ล้ว 

ประกอบกับการควบคุมค่าใช้จ่ายภายในบริษัท

ที่ดีข้ึน ท�าให้รายได้ของบริษัทเติบโตดีกว่าปีที่

แล้ว และคาดว่าในช่วงครึ่งปีหลังนี้จะสามารถ

ท�ารายได้ใกล้เคียงกบัช่วงครึง่ปีแรกและมองว่า

ภายในอีก3ปีข้างหน้า (2566) ตั้งเป้าภายในปี 

2566 พอร์ตสนิเชือ่จะขยายตวัเพ่ิมเป็น 12,000 

ล้านบาท จากข้อมูลล่าสุด ณ วันที่ 30 มิ.ย. 

2563 บริษัทมีพอร์ตสินเชื่อรวม 6,067 ล้าน

บาท

ทั้งนี้ นางสาวพันทิตา แซ่เอ็ง รอง
กรรมการผู้จัดการ สายงานธุรกิจ
วาณิชธนกิจ บริษัทหลักทรัพย์ ธน
ชาต จ�ากัด (มหาชน) ในฐานะที่ปรึกษา

ทางการเงิน กล่าวว่า หลังจากที่ “ศักดิ์สยาม

ลสิซิง่” ได้ยืน่แบบค�าขออนญุาตเสนอขายหลกั

ทรัพย์และแบบแสดงรายการข้อมูลการเสนอ

ขายหลักทรัพย์ (แบบไฟล่ิง) ต่อส�านักงาน 

ก.ล.ต. เพื่อขอเสนอขายหุ้นสามัญเพิ่มทุนให้

แก่ประชาชนทั่วไปเป็นครั้งแรก (IPO) และเข้า

จดทะเบยีนในตลาดหลกัทรพัย์แห่งประเทศไทย 

ล่าสดุ ก.ล.ต. ได้อนมุติัแบบค�าขออนญุาตเสนอ

ขายหลักทรพัย์ และได้รบัอนมุตัเิริม่นบั 1 ไฟลิง่

แล้วปัจจุบัน บริษัทฯ มีทุนจดทะเบียนจ�านวน 

2,096 ล้านบาท แบ่งเป็น 2,096 ล้านหุน้ มลูค่า

ทีต่ราไว้ (พาร์) หุน้ละ 1 บาท โดยเป็นทนุทีอ่อก

และเรยีกช�าระแล้วจ�านวน 1,550 ล้านบาท และ

จะเสนอขายหุ้น IPO จ�านวนไม่เกิน 546 ล้าน

หุ้น คิดเป็นร้อยละ 26 ของจ�านวนหุ้นสามัญ

ที่ออกและเรียกช�าระแล้วทั้งหมดของบริษัทฯ 

ภายหลังการออกและเสนอขายหุ้นครั้งนี้

ศักดิ์สยามลิสซิ่ง 

เตรียมเสนอขายหุ้น IPO 546 ล้านหุ้น  

คาดเข้าเทรด SET ภายในปี63
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ทสิโก้เวลธ์เดนิหน้าเชยีร์ลงทนุหุน้เมกะเทรนด์ต่อ
เนื่อง เหตุนักลงทุนคลายกังวลขึ้นภาษีสหรัฐฯ 
หลังพรรคเดโมแครตไม่สามารถครองเสียงข้าง
มากสภาบน หนุนหุ้นเทคโนโลยีในกลุ่มเมกะเท
รนด์ปรบัพุ่งรบัข่าว ชีหุ้น้อีคอมเมร์ิซเตรยีมรับอา
นิสงส์ชอปปิงวันคนโสด

นายณฐักฤต ิเหลา่ทวทีรัพย ์หวัหนา้
ที่ปรึกษาการลงทุนทิสโก้เวลธ์ 
ธนาคารทิสโก้ จ�ากัด (มหาชน) (Mr.
Nattakrit Laotaweesap, Head Of Wealth 
Advisory of TISCO Bank Public Company 
Limited) เปิดเผยว่า หลังจากท่ีชัดเจนแล้วว่า 
นายโจ ไบเดน ชนะการเลือกต้ังประธานาธิบดี
สหรฐัฯ และพรรคเดโมแครตได้ครองเสยีงข้างมาก
ในสภาผู้แทนราษฎร (สภาล่าง) แต่ไม่สามารถ
ครองเสียงข้างมากในวุฒิสภา (สภาบน) ได้ 
ท�าให้นักลงทุนมองว่าการออกกฎหมายเกี่ยวกับ
การขึ้นภาษีนิติบุคคลอาจจะไม่ง่ายนัก เนื่องจาก
กฎหมายดังกล่าวอาจจะไม่สามารถผ่านการ
พิจารณาจากวุฒิสภาที่ครองเสียงส่วนใหญ่โดย
พรรครีพบัลิกนั ส่งผลให้ราคาหุน้กลุม่เทคโนโลยี
ปรับตัวขึ้นรับข่าวทันที

นอกจากนี้ ในระยะยาวยังมีปัจจัยบวกด้านอ่ืนๆ 
ทีท่�าให้ราคาหุน้กลุ่มเทคโนโลยปีรบัตวัเพิม่ขึน้ต่อ
เนื่อง ได้แก่ จุดแข็งด้านรายได้และก�าไร ที่มีแนว
โน้มปรับเพิ่มขึ้นในอัตราสูง แม้จะอยู่ในช่วงของ
การแพร่ระบาดของ COVID-19 ที่ยังมีผู้ติดเชื้อ
เพิ่มขึ้นเป็นเท่าตัวเมื่อเทียบกับช่วงเดือนมีนาคม 
และการได้รบัประโยชน์จากมาตรการ Lockdown 
เพื่อสกัดกั้นการแพร่ระบาดของประเทศต่างๆ 
ด้วย เนื่องจากมาตรการดังกล่าวจะกระตุ้นให้ผู้
บริโภคน�าเทคโนโลยีเข้ามาช่วยในวิถีชีวิตประจ�า
วันมากกว่าสถานการณ์ในช่วงปกติ

นับต้ังแต่การ Lockdown ในรอบแรก จนถึง
ไตรมาส 3 ของปีนี ้กลุม่ธรุกจิท่ีมกีารฟ้ืนตวัอย่าง
เห็นได้ชัดเลย คือ กลุ่มอุตสาหกรรมเทคโนโลยี 
โดยเฉพาะธรุกิจอีคอมเมร์ิซ (E-commerce) และ
หุน้ท่ีเกีย่วข้องกบัการใช้คลาวด์ (Cloud Service) 
เหน็ได้จากยอดขายและผลก�าไรของบรษิทัทีป่รบั
ตัวเพ่ิมสูงข้ึน ขณะเดียวกัน เมื่อประเมินไปใน
อนาคต คาดว่ากลุ่มธรุกิจเหล่านีจ้ะมีโอกาสเตบิโต
ต่อไปได้อีก ดังนั้น ธุรกิจเหล่านี้จึงจัดอยู่ในกลุ่ม
หุ้นเมกะเทรนด์ แตกต่างจากกลุ่มอุตสาหกรรม
ที่ที่เห็นได้ชัดอย่างจากผลกระทบของการ 

Lockdown อย่างอุตสาหกรรมสายการบิน และ 
ท่องเที่ยว นายณัฐกฤติกล่าว

ส�าหรับผลประกอบการของบริษัทชั้นน�าของ
หุ ้นกลุ่มนี้ เช่น บริษัท Amazon ที่มีธุรกิจ
ทั้ง E-commerce และ Cloud Service มีราย
ได้ไตรมาส 3 อยู่ที่ 9.615 หมื่นล้านดอลลาร์
สหรัฐฯ เพิ่มขึ้น 37% เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกัน
ของปีก่อน และจากรายงานผลการด�าเนินงาน
ไตรมาส 3 บรษิทัยังได้คาดการณ์ว่า ยอดขายของ 
Amazon ในไตรมาส 4 จะอยู่ราว 1.12 - 1.21 
แสนล้านดอลลาร์สหรัฐฯ หรือเพิ่มข้ึนประมาณ 
28-38% เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน 
ขณะที่กองทุนที่ลงทุนในหุ้นอีคอมเมิร์ซอย่าง 
กองทุน Amplify Online Retail ETF (iBUY:US) 
กส็ามารถสร้างผลตอบแทนทีน่่าสนใจอย่างมาก 
โดยตั้งแต่ต้นปีถึงปัจจุบันกองทุนดังกล่าวมีผล
การด�าเนินงานเพิ่มขึ้นแล้วกว่า 96% เลยทีเดียว

ส่วนมุมมองการลงทุนในช่วงนี้ ทิสโก้เวลธ์มีมุม
มองเป็นบวกต่อหุ้นทีเ่ป็นกลุม่เมกะเทรนด์ เพราะ
ประเมินว่าหุ้นกลุ่มนี้ยังคงได้ประโยชน์จากการ
แพร่ระบาด COVID-19 ที่แต่ละประเทศเริ่มกลับ
มา Lockdown อีกครั้ง โดยเฉพาะกลุ่มประเทศ
ยุโรปที่มีผู้ติดเชื้อรายวันเพิ่มขึ้นเกือบ 5 เท่าเมื่อ
เทียบกับช่วงเดือนมีนาคม ท�าให้การด�ารงชีวิต
ยงัคงต้องใช้เทคโนโลยเีข้ามาช่วย เช่น การสัง่ซือ้

สินค้าและอาหารผ่านระบบออนไลน์ ซึ่งหุ้นที่จะ
ได้รับประโยชน์จากประเด็นนี้อย่างเห็นได้ชัด คือ 
หุ้นกลุ่มอีคอมเมิร์ซ

นอกจากนี้ หุ้นกลุ่มอีคอมเมิร์ซยังมีปัจจัยบวก
ระยะสั้นจากการจัดโปรโมชันลดราคาสินค้าวันที่ 
11 เดอืน 11 ทีเ่ป็นกจิกรรมวนัคนโสด หรอืเทศกาล
ลดราคา Black Friday และ Cyber Monday ใน
วันที่ 27 และ 30 พฤศจิกายนนี้ ประเด็นดังกล่าว
ยิ่งช่วยหนุนธุรกิจกลุ่มอีคอมเมิร์ซในไตรมาสที่ 
4/2563 มแีนวโน้มเตบิโตได้ดี และในอนาคตกย็งัมี
โอกาสเติบโตสูงตามจ�านวนผูใ้ช้งานทีย่งัมสีดัส่วน
น้อยเมื่อเทียบกับยอดค้าปลีกทั่วไป

แม้ว่าปัจจุบันมูลค่ายอดการซื้อสินค้าผ่าน
อีคอมเมิร์ซทั่วโลกจะอยู่ที่ประมาณ 2.4 ล้าน
ล้านดอลลาร์สหรัฐฯ และมีผู้ใช้บริการซื้อสินค้า
ออนไลน์ผ่านสมาร์ทโฟนกว่า 3,000 ล้านคน แต่
หากเทยีบกบัยอดค้าปลกี (Retail Sales) ของโลก 
ก็พบว่าการซื้อขายสินค้าผ่านช่องทางออนไลน์ 
หรืออีคอมเมิร์ซก็ยังมีส่วนแบ่งไม่ถึง 20% ของ
ยอดค้าปลกีทัง้หมด แสดงว่าการเติบโตของกลุ่ม
นี้ยังมีโอกาสขยายตัวได้อีกมาก และจากการกระ
ตุ้นของระบบ AI ที่จะชักชวนให้ผู้ใช้บริการกลับ
มาซื้อสินค้าอยู่เรื่อยๆ นายณัฐกฤติกล่าว

ทิสโก้เวลธ์ เดินหน้าเชียร์หุ้น เมกะเทรนด์ ต่อเนื่อง 

ชี้กลุ่มอีคอมเมิร์ซเตรียมรับประโยชน์ ชอปปิง วันคนโสด
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กองทรัสต์ WHART เคาะราคาเสนอขายหน่วยทรัสต์ เพิ่มทุนครั้งที่ 5 ที่ราคา 12.30 บาทต่อหน่วยเป็นที่เรียบร้อยแล้ว หลังจากเริ่มเปิดให้ผู้ที่สนใจ

จองซื้อที่ราคาสูงสุด 13.80 บาท ในวันที่ 2 พ.ย. ที่ผ่านมา โดยกองทรัสต์ฯจะคืนเงินส่วนต่างให้นักลงทุนที่ท�าการจองซื้อ ทั้งนี้ผู้ถือหน่วยเดิมยัง

สามารถจองซื้อได้ถึงวันที่ 12 พ.ย. และประชาชนทั่วไปที่สนใจลงทุนยังสามารถจองได้ถึงวันที่ 13 พ.ย. นี้ ด้าน "อนุวัฒน์ จารุกรสกุล" ผู้จัดการ

กองทรัสต์ WHART ประกาศตอกย�้าความแข็งแกร่ง ชูความโดดเด่นบนท�าเลศูนย์กลางโลจิสติกส์ของประเทศ การันตีโดยผู้เช่าระดับโลก พร้อมส่ง

ซิกคาดการณ์ผลตอบแทนให้ผู้ถือหน่วยในปี64 เพิ่มขึ้นเป็น 0.79 บาทต่อหน่วย ระบุหลังเพิ่มทุนส�าเร็จขนาดทรัพย์สินรวมเพิ่มเป็น 42,254 ล้าน

บาท ตอกย�้าการเป็นกองทรัสต์ประเภทอุตสาหกรรมที่ใหญ่ที่สุดของประเทศ

นายเศกธัช จงศิริวัฒน์ ผู้บริหารงานวาณิชธนกิจ ธนาคารกสิกรไทย จ�ากัด (มหาชน) ในฐานะที่ปรึกษาทางการ

เงินและผู้จัดการการจัดจ�าหน่ายหน่วยทรัสต์ของกองทรัสต์ WHART เปิดเผยว่า ภายหลังจากที่กองทรัสต์ WHART ได้ท�าการเปิดจองซื้อหน่วย

ทรัสต์เพิ่มทุน จ�านวนไม่เกิน 255.2 ล้านหน่วย พบว่าได้รับการตอบรับที่ดีจากทั้งผู้ถือหน่วยทรัสต์เดิม นักลงทุนสถาบัน และนักลงทุนอื่นๆโดย

ได้ก�าหนดราคาเสนอขายสุดท้ายที่ราคาหน่วยละ 12.30 บาท ซึ่งผู้ถือหน่วยทรัสต์เดิมได้สิทธิจองซื้อหน่วยทรัสต์ในอัตราส่วน 1 หน่วยทรัสต์เดิม

ต่อ 0.0722 หน่วยทรัสต์ที่ออกและเสนอขายเพิ่มเติม โดยเปิดให้ผู้ถือหน่วยทรัสต์เดิมจองซื้อ ระหว่างวันที่ 2-6 และ 9-12 พฤศจิกายน 2563 และ

ส�าหรับประชาชนทั่วไปเปิดให้จองซื้อ ระหว่างวันที่ 2-6 และ 9-13 พฤศจิกายน 2563 ในราคา 13.80 บาท/หน่วย ซึ่งทางกองทรัสต์จะท�าการคืน

เงินส่วนต่างให้กับผู้ลงทุนที่จองซื้อเป็นล�าดับต่อไป

ทัง้นี ้มองว่าการเสนอขายหน่วยทรสัต์ WHART ในครัง้น้ี จะได้รบัความสนใจจากนกัลงทุน ท้ังท่ีเป็นผูถื้อหน่วยทรสัต์เดมิ และประชาชนท่ัวไป เนือ่งจาก

ความโดดเด่นของกองทรัสต์ ความมั่นคง และการรักษาความสามารถในการจ่ายผลตอบแทนกับผู้ถือหน่วยทรัสต์อย่างสม�่าเสมอ ที่ส�าคัญยังเป็น

ผู้น�ากองทรัสต์ ที่มีทรัพย์สินในท�าเลศักยภาพอยู่ในจุดศูนย์กลางของการขนส่งในประเทศไทย บนถนนบางนา-ตราด และพื้นที่ระเบียงเศรษฐกิจ

พิเศษภาคตะวันออก (EEC) โดยเน้นลงทุนในทรัพย์สินประเภทโครงการศูนย์กระจายสินค้า คลังสินค้าและโรงงาน Built-to-Suit ที่มีรายได้มั่นคง 

ดังนั้นจึงเชื่อว่าด้วยมูลค่าทรัพย์สินของกองทรัสต์ฯ และผู้บริหารสินทรัพย์อย่าง WHA Group จะเป็นเครื่องตอกย�้าความน่าสนใจและความเชื่อมั่น

ในผลตอบแทนที่ผู้ถือหน่วยจะได้รับจากการลงทุนในกองทรัสต์ WHART ในครั้งนี้

WHART เคาะราคาขายสุดท้าย 12.30 บาท/หน่วย 

คาดผลตอบแทนให้ผู้ถือหน่วยปี64 เพิ่มขึ้นเป็น 0.79 บาทต่อหน่วย
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ด้านนายอนุวัฒน์ จารุกรสกุล ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท ดับบลิวเอชเอ เรียล เอสเตท แมเนจเม้นท์ 
จ�ากัด ในฐานะผู้จัดการกองทรัสต์ WHART กล่าวว่า ภายหลังการเพิ่มทุนครั้งที่ 5 ของกองทรัสต์ WHART ในครั้งนี้ มูลค่าทรัพย์สินรวมของกอง

ทรัสต์ WHART จะเพิ่มขึ้นเป็น 42,254.16 ล้านบาท จากเดิมที่มีมูลค่าทรัพย์สินรวม 39,020.19 ล้านบาท ส่งผลให้กองทรัสต์ WHART สามารถ

รักษาความเป็นผู้น�าของกองทรัสต์ ประเภทศูนย์กระจายสินค้า คลังสินค้าและโรงงาน และยังช่วยสร้างผลตอบแทน (Distribution) ที่มั่นคงให้กับ

ผู้ถือหน่วยทรัสต์อย่างต่อเนื่องและสม�่าเสมอในระยะยาว

ส่วนอัตราประโยชน์ตอบแทนที่ผู้ถือหน่วยทรัสต์จะได้รับตามประมาณการประโยชน์ตอบแทนต่อหน่วย ตั้งแต่วันที่ 1 มกราคม 2564 ถึงวันที่ 31 

ธันวาคม 2564 จากงบก�าไรขาดทุนและการจ่ายประโยชน์ตอบแทนตามสถานการณ์สมมติ สอบทานโดยผู้สอบบัญชีอยู่ที่ 0.79 บาทต่อหน่วย ทั้งนี้

จากสถิติที่ผ่านมากองทรัสต์ WHART มีการจ่ายผลตอบแทนในอัตราที่ไม่น้อยกว่าเดิมมาโดยตลอด

“การเพิ่มทุนครั้งนี้ คาดว่าจะสร้างผลตอบแทนที่ดีในระยะยาวให้กับผู้ถือหน่วยทรัสต์อย่างมีเสถียรภาพ เนื่องด้วยสัญญาเช่าส่วนใหญ่เป็นสัญญา

ระยะยาว อกีทัง้ profile ของผูเ้ช่าพืน้ทีข่องกองทรสัต์เป็นผู้เช่าทีม่ชีือ่เสยีงระดบัโลก มีความมัน่คง และมาจากหลากหลายอตุสาหกรรม ซึง่เป็นการ

ลดความเสี่ยงจากการกระจุกตัวของกลุ่มอุตสาหกรรมของผู้เช่าได้เป็นอย่างดี”

ส�าหรับทรัพย์สิน 3 โครงการที่กองทรัสต์ WHART จะเข้าลงทุนในครั้งนี้ ประกอบด้วย 1.โครงการ WHA Mega Logistics Center (แหลมฉบัง 1) 

โดยลงทุนในกรรมสิทธิ์ที่ดิน และกรรมสิทธิ์ในอาคารคลังสินค้า โรงงาน และส�านักงาน รวมถึงสิ่งปลูกสร้างและทรัพย์สินอื่นๆ ตั้งอยู่ที่ต�าบลหนอง

ขาม อ�าเภอศรีราชา จังหวัดชลบุรี

2.โครงการ WHA Mega Logistics Center (แหลมฉบัง 2) โดยลงทุนในสิทธิการแบ่งเช่าในที่ดิน และกรรมสิทธิ์ในอาคารคลังสินค้าและส�านักงาน 

รวมถึงสิ่งปลูกสร้างและทรัพย์สินอื่นๆ ในโครงการ WHA Mega Logistics Center (แหลมฉบัง 2) ตั้งอยู่ที่ต�าบลบึง อ�าเภอศรีราชา จังหวัดชลบุรี 

และ3.โครงการ WHA KPN Mega Logistics Center (ถนนบางนา-ตราด กม.23 เฟส 3) โดยลงทุนในสิทธิการแบ่งเช่าช่วงในที่ดิน และสิทธิการเช่า

ในอาคารคลังสินค้า และส�านักงาน ตั้งอยู่ที่ต�าบลบางเสาธง อ�าเภอบางเสาธง จังหวัดสมุทรปราการ ซึ่งทั้ง 3 โครงการ ปัจจุบันมีผู้เช่าระดับ

ชั้นน�าที่เข้าท�าสัญญาแล้ว เช่น บริษัท ฮอนด้า โลจิสติกส์, ซัมซุง, Shopee, DKSH และวอลโว่ คาร์ เป็นต้น

WHART เคาะราคาขายสุดท้าย 12.30 บาท/หน่วย 

คาดผลตอบแทนให้ผู้ถือหน่วยปี64 เพิ่มขึ้นเป็น 0.79 บาทต่อหน่วย
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https://www.rbfoodsupply.co.th/


http://www.epg.co.th/


อินไซด์ Business
กรุงศรี-แกร็บ ตอกย�้าความร่วมมือระยะยาว

แบบเอ็กซ์คลูซีฟ บุกตลาดสินเชื่อนาโนไฟแนนซ์ 
เปิดตัวสินเชื่อเงินทันใจเพ่ือพาร์ทเนอร์คนขับแกร็บ

และพาร์ทเนอร์ร้านอาหารแกร็บฟูด้

เคทีซีหนุนช้อปดีมีคืน ยกทัพเครื่องใช้ไฟฟา้ 
ส่งสุขท้ายปีผ่อนช�าระ 0% นานสูงสุด 24 เดือน 

พร้อมเครดิตเงินคืน

เดอะ แพลทินัม กรุ๊ป และ แอคคอร์ 
ร่วมพิธีลงนามต่อสัญญาการบริหาร 

โรงแรม โนโวเทล กรุงเทพ แพลทินัม ประตูน�้า

RT ควง APM เดินสายโรดโชว์

ให้ข้อมูลนักวิเคราะห์และเจ้าหน้าที่การตลาด RHB
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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