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GUNKUL คว้างาน
สายส่ง กฟภ. มูลค่า 113.85 ลบ. 

ระยะเวลาก่อสร้าง 1 ปี 

DDD ต้ังเป้าปี 62 

โกยรายได้ 1.45 พันลบ. โต15%  

หวังแตะ 3 พันลบ. ในปี66

	 บมจ.กันกุลเอ็นจิเนียริ่ง	(GUNKUL)	เดิน

หน้าประมูลงานใหม่ต่อเนื่อง	หนุนแบ็กล็อคเพิ่ม		

ล่าสุด	ได้รับงานจากโครงการจ้างก่อสร้างงานจ้าง

เหมาก่อสร้างสายส่งระบบขนาด	115	KV	Loop	

Line	สถานีไฟฟ้าเชียงราย	2-	สถานีไฟฟ้าแม่

ลาว	จังหวัดเชียงราย	จากการไฟฟ้าส่วนภูมิภาค	

(กฟภ.)	มูลค่า	113.85	ล้านบาท	“โศภชา	ด�ารง

ปิยวุฒิ์”	เผยต่อจากนี้จะเดินหน้าผลักดันธุรกิจให้

เติบโตอย่างแข็งแกร่งพร้อมลุยยื่นประมูลโปรเจ็กต์

ใหม่อีกเพียบ

 นางสาวโศภชา ด�ารงปิยวุฒิ์ 
ประธานกรรมการบริหาร บริษัท กัน
กุลเอ็นจิเนียริ่ง จ�ากัด (มหาชน) 
(GUNKUL)	เปิดเผยว่า		บริษัท	ฟิวเจอร์	อี

เล็คทริคอล	คอนโทรล	จ�ากัด	(FEC)	ซึ่งถือหุ้นโดย	

บริษัท	กันกุล	พาวเวอร์	ดี	เวลลอปเม้นท์	จ�ากัด	

(GPD)	บริษัทย่อยของ	GUNKUL	ได้รับหนังสือ

ยืนยันการจ้างงานก่อสร้างงานจ้างเหมาก่อสร้าง

สายส่งระบบ	115	KV	Loop	Line	สถานีไฟฟ้า

เชียงราย	2-	สถานีไฟฟ้าแม่ลาว	จังหวัดเชียงราย	

ตามโครงการพัฒนาระบบส่งและจ�าหน่าย	ระยะที่	

1		จากการไฟฟาส่วนภูมิภาค	(กฟภ.)	มูลค่างาน

รวมภาษีมูลค่าเพิ่ม	113,858,927.91	บาท		ระยะ

เวลาก่อสร้าง	1	ปี	

	 “จากการที่	FEC	ได้รับงานจากโครงการจ้าง

ก่อสร้างงานจ้างเหมาก่อสร้างสายส่งระบบขนาด	

115	KV	Loop	Line	จากกฟภ.	แสดงให้เห็นถึง

ความไว้วางใจในศักยภาพของกลุ่มบริษัทฯ	ซึ่ง

ถือเป็นความส�าเร็จที่ผ่านคุณสมบัติครบถ้วนจาก

การพิจารณาจาก	กฟภ.	และในโอกาสนี้	ขอบคุณ	

กฟภ.ที่ให้ความไว้วางใจ	FEC		ในการพิจารณาใน

ครั้งนี้”นางสาวโศภชากล่าว

	 อย่างไรก็ตามบริษัทฯ	ยังคงเดินหน้าประมูล

งานใหม่ๆ	อย่างต่อเนื่อง		โดยมีแผนเข้าประมูล

งานก่อสร้างสถานีโรงไฟฟ้าย่อย	เเละระบบสายส่ง

ไฟฟ้าแรงสูงของการไฟฟ้า	รวมทั้งงานจากการ

ไฟฟ้าส่วนภูมิภาค	(กฟภ.)	ประมาณ	20,000	

ล้านบาท	ตลอดปี	2562	นี้	ซึ่งจะช่วยสนับสนุน

ให้งานในมือ(	Backlog)	เพิ่มขึ้นจากปัจจุบันอยู่ที่

ประมาณ	2,000	ล้านบาท		จึงท�าให้มั่นใจรายได้

และก�าไรสุทธิในปีนี้จะเติบโตตามเป้าคือ	แตะระดับ	

8,000	ล้านบาท	หรือเติบโตประมาณ	25%

 นายสราวุฒิ พรพัฒนารักษ์ 
ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท ดู เดย์
ดรีม จ�ากัด (มหาชน) หรือ DDD		เปิดเผย
ว่า	บริษัทณ	ตั้งเป้ารายได้ปี	2566	แตะระดับ		3,000	
ล้านบาท	จากปี2562	ที่บริษัทฯ	ตั้งเป้าปี	2562	ราย
ได้เติบโต	15%	มาที่ระดับ	1,450	ล้านบาท	จากปี
ก่อนที่มีรายได้	1,303.98	ล้านบาท	โดยแผนธุรกิจใน
ปีนี้	(2562)	บริษัทฯ	มีแผนออกผลิตภัณฑ์ใหม่ภาย
ใต้แบรนด์เดิม	พร้อมเปิดตัวแบรนด์สินค้าใหม่	ได้แก่	
แบรนด์	SoS	(เอะสึ	โอ	เอะสึ)	ผลิตภัณฑ์บ�ารุงผิวหน้า	
	 ขณะเดียวกันบริษัทยังวางแผนขยายช่องทางการ
จัดจ�าหน่าย	โดยเฉพาะช่องทางการขายแบบดั้งเดิม	
(Traditional	Trade)	ให้ครอบคลุมทั่วประเทศ	ซึ่ง
คาดว่าจะสามารถเพิ่มจุดจ�าหน่ายสินค้าได้มากขึ้น	
หลังจากปรับกลยุทธ์	และการสื่อสารให้เข้าถึงร้านค้า
และผู้บริโภค	โดยเน้นการกระจายสินค้าเข้าไปในภาค
ตะวันออกเฉียงเหนือ	และภาคเหนือ	ซึ่งบริษัทได้เริ่ม
เข้าไปท�าการตลาดตั้งแต่ไตรมาส	3/61	รวมทั้งยังเพิ่ม
การสื่อสารกับกลุ่มนักท่องเที่ยวที่เดินทางเข้ามาใน

ประเทศไทย	เพื่อจูงใจในการซื้อสินค้า	เพราะว่ากลุ่มนัก
ท่องเที่ยวถือเป็นลูกค้าส�าคัญของบริษัท
	 ถึงแม้ว่าปีนี้กลยุทธ์ของบริษัทจะเน้นรุกตลาดใน
ประเทศเป็นส�าคัญ	แต่ยังให้ความส�าคัญกับตลาดต่าง
ประเทศ	โดยจะมุ่งเน้นรองลงมา	ส�าหรับตลาดในต่าง
ประเทศ	โดยบริษัทจะเน้นการขยายตลาดในประเทศ
ฟิลิปปินส์	เนื่องจากมองว่าจะเป็นมีปัจจัยบวกค่อนข้าง	
ซึ่งบริษัทได้เริ่มเข้าไปท�าการตลาดในประเทศฟิลิปปินส์	
เมื่อช่วงปลายเดือนก.ย.	2561	โดยผลิตภัณฑ์สเนลไวท์
ได้รับการตอบรับที่ดี	ท�าให้คาดว่าในปี	2562	บริษัทจะ
มีรายได้จากประเทศฟิลิปปินส์จะกว่า	100	ล้านบาท
	 นอกจากนี้บริษัทได้ตั้งงบลงทุนปี	2562	ประมาณ	
30-40	ล้านบาท	เพื่อซื้อเครื่องจักรใหม่	ส�าหรับรองรับ
การเพิ่มไลน์การผลิตให้เพิ่มมากขึ้น	และสร้างคลัง
สินค้าแห่งใหม่	ที่นิคมโรจนะ	จังหวัดพระนครศรีอยุธยา	
และบริษัทยังได้อยู่ระหว่างศึกษาการเข้าซื้อกิจการใน
ธุรกิจที่เกี่ยวเนื่อง	ซึ่งปัจจุบันได้ศึกษาความเป็นไปได้	
โดยคาดว่าจะเห็นความชัดเจนอย่างน้อย	1	รายในปีนี้
	 "ปีนี้แผนธุรกิจของเรายังคงที่จะเน้นประเทศไทย

เป็นหลัก	โดยได้เดินหน้าขยายช่องทางการจัดจ�าหน่าย
ไปที่ช่องทางการขายแบบดั้งเดิม	เพื่อเพิ่มจุดจ�าหน่าย
สินค้าให้มากขึ้น	และออกแบรนด์ผลิตภัณฑ์ใหม่	เพื่อ
สร้างความหลากหลายของผลิตภัณฑ์ให้สามารถรอบ
รับความต้องการของผู้บริโภค	ขณะที่ต่างประเทศเรา
ก็ยังคงจะเน้นประเทศฟิลิปปินส์	หลังจากได้รับการ
ตอบรับที่ดี	ซึ่งจะเห็นได้จากในช่วงไตรมาส4/61ราย
ได้ผลิตภัณฑ์ท�าความสะอาดผิวหน้า	ซึ่งเป็นกลุ่ม
ผลิตภัณฑ์ที่ได้รับความนิยมที่ประเทศฟิลิปปินส์	และมี
การเติบโตอย่างมีสาระส�าคัญ"	นายสราวุฒิ	กล่าว
	 นายสราวุฒิ	กล่าวเพิ่มเติมว่า	คาดในปี	2566		
สัดส่วนรายได้มาจากการส่งออกจะอยู่ที่	25%	เพิ่มขึ้น
จากปีก่อนอยู่ที่	11%	พร้อมตั้งเป้าส่วนแบ่งทางการ
ตลาด	หรือ	มาร์เก็ตแชร์จะขยับขึ้นเป็นอันดับ	3	หรือ
คิดเป็น	12%	โดยบริษัทฯ	จะออกผลิตภัณฑ์ใหม่อย่าง
ต่อเนื่อง	จ�านวนรวม	40	ผลิตภัณฑ์	โดยมองโอกาส
ออกผลิตภัณฑ์ที่เกี่ยวข้องกับสมุนไพรด้วย		
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	 SC	วางเป้าปี62	ก�าไรสุทธิไว้ที่	2	พันลบ.			

จาก	1.78	พันลบ.ในปีก่อน	หวังปี66	ก�าไรสุทธิ

จะแตะ	3	พันลบ.	ระบุตั้งเป้ารายปีนี้	ไว้ที่	1.9		

หมื่นลบ.	และยอดขาย	2.2	หมื่นลบ.	พร้อม

รุกเปิดอีก	13	โครงการใหม่	มูลค่า	2.27	หมื่น

ลบ.	คาดปี62	ใช้งบลงทุนราว	6	-	7	พันลบ.				

รองรับซื้อที่ดิน	พร้อมเล็งเข้าซื้อธุรกิจอพาร์ท

เม้นท์	ในอเมริกา	คาดได้ข้อสรุป	H1/62

 

	 นายณัฐพงศ์	คุณากรวงศ์	ประธานเจ้า

หน้าที่บริหาร	บริษัท	เอสซี	แอสเสท	คอร์ปอ

อรชั่น	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	SC	เปิดเผยว่า

บริษัทฯ	จะมุ่งสร้างการเติบโตของก�าไรสุทธิ

อย่างต่อเนื่อง	โดย	ในปี	2562	ตั้งเป้าหมายก�าไร

สุทธิไว้ที่	2,000	ล้านบาท	จากปีก่อนที่มีก�าไร

สุทธิ	1,782	ล้านบาท	และคาดก�าไรสุทธิจะแตะ	

3,000	ล้านบาท	ในปี	2566	โดยบริษัทฯ	จะ

ด�าเนินตามแผน	“SC	ASSET	Profit	Growth”	

ก�าไรดี	หนี้ลด	เน้นบริหารจัดการต้นทุนที่ดีส่ง

ผลให้มีหนี้สินที่ลดลง	ขณะที่บริษัทฯมีโครงการ

ที่ศึกษาเพื่อสร้างรายได้ประจ�า	(Recurring	

income	)		

	 ส�าหรับแผนธุรกิจในปี	2562	บริษัทฯ	ตั้ง

เป้ารายได้ไว้ที่	19,000	ล้านบาท	เติบโต	22%			

จากปีก่อนที่มีรายได้อยู่ที่ระดับ	15,616	ล้าน

บาท	โดยสัดส่วนยอดขายจะมาจากโครงการ

แนวราบในสัดส่วน	60%	,แนวสูง	35%	และ

เช่า	5%	พร้อมวางเป้ายอดขาย	22,000	ล้าน

บาท	เติบโต	46%	จากปี2561	ที่มียอดขาย	

15,022	ล้านบาท	โดยการเติบโตของรายได้และ

ยอดขาย	มาจากโครงการเปิดขายทั้งหมดรวม	

59	โครงการ	มูลค่ารวมกว่า	62,700	ล้านบาท	

แบ่งเป็นโครงการต่อเนื่อง	46	โครงการ	มูลค่า

รวม	40,000	ล้านบาท	พร้อมรุกเปิดอีก	13	

โครงการใหม่	มูลค่า	22,700	ล้านบาท	ได้แก่	

แนวราบ	9	โครงการใหม่	มูลค่า	6,500	ล้าน

บาท	มีทั้งโครงการบ้านและทาวน์โฮมซีรีย์ใหม่ใน

ทุกระดับราคา	แบ่งเป็นกลุ่มระดับราคาน้อยกว่า	

8	ล้านบาท	ประมาณ	71%	กับ	กลุ่มระดับราคา

มากกว่า	8	ล้านบาท	ประมาณ	29%		

	 พร้อมกันนี้บริษัทฯได้วางงบลงทุนปี2562		

ไว้ราว	6,000	-	7,000	ล้านบาท	เพื่อใช้

ส�าหรับซื้อที่ดิน	รวมถึงมีแผนที่จะน�าเงินบาง

ส่วนไปลงทุนซื้ออพารท์เม้นท์ให้เช่าที่ประเทศ

สหรัฐอเมริกา	โดยคาดว่าในปีนี้น่าจะได้เห็น	1	

ตึก	ในเมืองบอสตั้นมูลค่าอยู่ที่	25-30	ล้าน

เหรียญสหรัฐฯ	โดยคาดว่าจะได้ข้อสรุปในครึ่ง

ปีแรกของปี	2562	อีกทั้งบริษัทฯยังมีแผนที่

จะลงทุนร่วมกับพันธมิตรญี่ปุ่นเพื่อพัฒนา

โครงการคอนโดมิเนียมในประเทศ	โดยบริษัทฯ

คาดหวังว่าจะได้เห็นการร่วมลงทุนอย่างน้อยปี

ละ	1	โครงการ

 SC วางเป้าปี62 ก�าไรสุทธิแตะ 2 พันลบ. หวังปี66 สู่ 3 พันลบ.  

พร้อมต้ังเป้าปีน้ีท่ี 1.9 หม่ืนลบ. - ยอดขาย 2.2 หม่ืนลบ.  
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	 PRINC	ตั้งเป้ารายได้ปี	62	โต	20%						

ก่อนแตะ	5	พันลบ.ในปี	66	หลังเร่งขยาย

รพ.เต็มสูบ	คาดปี	62	ขาดทุนลดลง	จากปี

ก่อนที่ขาดทุน	173	ลบ.	หลังธุรกิจเฮลท์แคร์

เริ่มสร้างก�าไร	-	ขายสินทรัพย์ธุรกิจอสังหาฯ	

วางงบลงทุน	5	ปี	(62-66)	ราว	8.8	พันลบ.	

ขยายรพ.เอกชนต่างจังหวัดเพิ่ม	ตั้งเป้าเพิ่ม

จ�านวนโรงพยาบาลเครือข่ายในพื้นที่ตจว.	เพิ่ม

เป็น	10	แห่งภายในปี	62	หวังแตะ	20	แห่งใน	

ปี	66	มีแผนจับมือพันธมิตรใหม่ทั้งใน-ตปท.	

ร่วมพัฒนาสถานดูแลผู้สูงอายุ	ระบุ	ปีนี้จะ

ปรับสัดส่วนการด�าเนินธุรกิจใหม่เป็นธุรกิจโรง

พยาบาลเป็น	85%	จากเดิม	77%	และอสังหาฯ	

เหลือ	15%	จากเดิม	23%		

 นายสาธิต วิทยากร ประธาน
คณะกรรมการบริหาร บริษัท พริ้น
ซิเพิล แคปิตอล จ�ากัด (มหาชน) 

หรือ PRINC	เปิดเผย

ว่า	บริษัทฯตั้งเป้ารายได้

ปี	2562	เติบโต20%	

จากปีก่อนที่ท�าได้	

2,850	ล้านบาท	พร้อม

คาดว่าผลประกอบการ

ปีนี้จะขาดทุนลดลง	

จากปีก่อนที่มีผล

ขาดทุนอยู่

ที่	173	ล้าน

บาท	เนื่อง

จากบริษัทฯ

ได้เดินหน้า

ขยายธุรกิจ

โรงพยาบาล

อย่างต่อ

เนื่อง	โดย

ในในปีนี้บริษัทฯตั้งเป้าที่จะเพิ่มโรงพยาบาลเป็น	

10	แห่ง	จากปีก่อน	6	แห่ง	โดยในเดือนมีนาคม

นี้	บริษัทฯเตรียมเปิดให้บริการโรงพยาบาลเพิ่ม	

1	แห่ง	ได้แก่	โรงพยาบาลพิษณุเวช	อุตรดิตถ์	

และโรงพยาบาลพริ้นซ์	อุทัยธานี	ซึ่งจะเปิด

ให้บริการในสิ้นปีนี้	ส่วนอีก	2	แห่ง	บริษัทฯ

อยู่ระหว่างพิจารณาเลือกระหว่างการเข้าซื้อ

กิจการ	(ซึ่งบริษัทฯจะต้องได้เป็นผู้ถือหุ้นไม่ต�่า

กว่า	60%	)	หรือการเข้าลงทุนพัฒนาโครงการ

ใหม่เอง	ซึ่งคาดว่าจะสามารถได้ข้อสรุปดังกล่าว

ในไตรมาส3/2562	และคาดว่าจะใช้เงินลงทุนราว	

300-500ล้านบาท

	 พร้อมกันนี้	บริษัทฯพยายามลดต้นทุน

ด้วยการสั่งสินค้าล็อตใหญ่มากขึ้นรวมถึงน�า

เทคโนโลยีเข้ามาช่วยเพิ่มประสิทธิภาพ	และมี

แผนขายธุรกิจอสังหาริมทรัพย์ที่ไม่ก่อให้เกิด

ประโยชน์ออกไปแล้วน�าก�าไรที่ได้จากการขาย

มาลงทุนในธุรกิจโรงพยาบาลต่อ	ซึ่งปัจจุบัน

บริษัทฯมีโครงการอสังหาริมทรัพย์จ�านวน	3	

โครงการ	และที่ดินอีก	1	แห่ง	โดยเบื้องต้น

บริษัทฯจะขายที่ดิน	1	แห่งออกไปก่อน	และคาด

ว่าจะขายได้	ราว1,300-1,400ล้านบาท	และ

โครงการอสังหาฯ	1	แห่งออกไปก่อน	ส่วนอีก	2	

โครงการรอจังหวะที่เหมาะสม

	 ขณะที่ปีนี้	บริษัทฯจะมีการปรับสัดส่วน

การด�าเนินธุรกิจใหม่เป็นธุรกิจโรงพยาบาล	

85%	จากเดิม	77%	และธุรกิจพัฒนาและให้เช่า

อสังหาริมทรัพย์	15%	จากเดิม	23%	ในปีก่อน	

หลังจากที่ตลาดหลักทนัพย์แห่งประเทศไทย

ได้อนุมัติการย้ายหลักทรัพย์สู่หมวดธุรกิจการ

แพทย์	เมื่อวันที่	13	กุมภาพันธ์ที่ผ่านมา

	 ส�าหรับแผนการด�าเนินธุรกิจในระยาว	

บริษัทฯตั้งเป้า	5	ปี	(62-66)	รายได้จะเติบโต

ปีละ	20%	และคาดว่าในปี	2566	รายได้จะ

แตะที่ระดับ	5,000-5,500	ล้านบาท	โดยใน

ปี	2566	บริษัทฯตั้งเป้าหมายเพิ่มโรงพยาบาล	

20	แห่ง	โดยมุ่งเน้นไปในพื้นที่ต่างจังหวัดทั่ว

ภูมิภาค	โดยเฉพาะจังหวัดที่การบริการด้านการ

แพทย์ยังเข้าไปไม่ทั่วถึง	เพื่อช่วยเหลือรัฐบาล

ในการรองรับความต้องหารด้านการแพทย์ของ

ประชาชนในพื้นที่	ไม่ว่าจะเป็นบุคลากรด้านการ

แพทย์	อุปกรณ์และเครื่องมือทางการแพทย์

	 ขณะเดียวกันบริษัทฯได้วางงบลงทุน	5	ปี	

(62-66)	ราว	8,800	ล้านบาท	เพื่อใช้ส�าหรับ

ขยายธุรกิจโรงพยาบาลในอนาคต	โดยปีนี้คาด

ว่าจะใช้ราว	1,600	ล้านบาท	ซึ่งเงินลงทุนดัง

กล่าวจะมาจากการกู้ยืมสถาบันการเงิน	50%	

และอีก	50%	จะมาจากก�าไรการด�าเนินงานและ

จากการขายสินทรัพย์ในธุรกิจอสังหาริมทรัพย์

	 อย่างไรก็ตาม	บริษัทฯตรียมจัดประชุม

ผู้ถือหุ้น	เพื่อให้รัยการอนุมัติเพิ่มทุนให้นัก

ลงทุนเฉพาะเจาะจง	(	PP	)	ประเภท	General	

Mandate	โดยบริษัทฯจะออกหุ้นใหม่จ�านวน10%	

จากจ�านวนหุ้นทั้งหมด	เพื่อให้นักลงทุนประเภท

กองทุนเข้ามาร่วมลงทุน	โดยปัจจุบันได้มี

กองทุนจากต่างประเทศที่สนใจ	3	รายเข้ามา

ติดต่อบ้างแล้ว	

	 นายสาธิต	กล่าวเพิ่มเติมว่า	จากกรณีที่	

รัฐบาลได้มีมาตรการออกมาควบคุมค่ายาโรง

พยาบาลเอกชน	โดยบริษัทฯมองว่าไม่ส่งผลก

ระทบต่อบริษัทฯเนื่องจากราคายาของบริษัทฯ

ไม่เกินมาตราฐานสินค้าควบคุม	โดยบริษัทฯ

สามารถเปิดเผยค่ายาและค่ารักษาให้ตรวจสอบ

ได้เช่นกัน	

PRINC ต้ังเป้ารายได้ปี 62 โต 20% ก่อนแตะ 5 พันลบ.ในปี 66 

หลังเร่งขยายรพ.เต็มสูบ ,คาดปี 62 ขาดทุนลดลง
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	 LPH	วางแผนปี62	รายได้โต	กว่าปีก่อนที่	
1.58	พันลบ.	คาดกลุ่มคนไข้ทั่วไปโตไม่น้อยกว่า	
50%	เผยปี	62	ทุ่มงบลงทุน	300	ลบ.	ขยาย
พื้นที่ศูนย์เฉพาะทาง	ดันบริษัทย่อย	"AMARC"	
เข้าตลาดเอ็มเอไอ	ในปี	63	

	 LPH	ประกาศงบปี	61	รายได้โตอยู่ที่	
1,588.67	ล้านบาท	ก�าไรสุทธิ	157.06	ล้านบาท	
บอร์ดชงจ่ายเงินปันผลงวดครึ่งปีหลัง	0.10	บาท/
หุ้น	"ดร.อังกูร	ฉันทนาวานิช"	ซีอีโอ	เปิดแผนปี	
62	ทุ่มงบลงทุน	300	ล้านบาท	ขยายพื้นที่ศูนย์
เฉพาะทางตั้งเป้ารองรับผู้ใช้บริการที่เพิ่มขึ้น	ทั้ง
จากคนไข้ทั่วไปและกลุ่มตรวจสุขภาพนอกสถาน
ที่	เล็งปรับพื้นที่	2,000	ตารางเมตร	รองรับคนไข้
ต่างชาติที่เพิ่มขึ้นจากการเปิดเสรี	ASEAN	รวม
ถึงกลุ่มประเทศอาหรับ	ขณะเดียวกันโรงพยาบาล
อยู่ในระหว่างเจรจาความร่วมมือกับพันธมิตรทาง
ธุรกิจ	เพื่อเพิ่มศักยภาพในการขยายการให้บริการ
ตรวจสุขภาพนอกสถานที่ตั้งเป้าล้านคนภายใน	
5	ปี	ในกรุงเทพฯ	เน้นกลุ่มสถาบันและส�านักงาน
ขนาดใหญ่	ส่วนภูมิภาค	มุ่งเน้นโรงงานในนิคม
อุตสาหกรรมต่างๆ	พร้อมดันบริษัทย่อย	"AMARC"	
เข้าตลาดเอ็มเอไอ	ในปี	2563	

 ดร.อังกูร ฉันทนาวานิช ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท โรงพยาบาล
ลาดพร้าว จ�ากัด (มหาชน) หรือ 
LPH	เปิดเผยถึงผลประกอบการของบริษัทฯ	ใน
งวดปี	2561	(เดือนม.ค.-สิ้นสุดเดือนธ.ค.2561)	มี
รายได้รวม	1,588.67	ล้านบาท	มีปัจจัยขับเคลื่อน
จากการเติบโตร้อยละ	5.5ของรายได้จากกิจการ
สถานพยาบาลและ19.4%	จากธุรกิจบริการ	การ
ใช้จ่ายเพื่อสุขภาพมีแนวโน้มเพิ่มขึ้นต่อเนื่อง	โดย
เฉพาะในช่วงไตรมาส	4	เนื่องจากเป็นช่วงไฮซีซัน
ที่มีผู้ป่วยเข้ารับการรักษามาก	ประกอบกับศูนย์
ความเป็นเลิศทางการแพทย์ทั้ง	5	ศูนย์	สร้างราย
ได้เพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง	รวมถึงการขยายฐานของ
กลุ่มลูกค้าที่มาใช้บริการของบริษัทย่อย	AMARC	

	 อย่างไรก็ตาม	การเตรียมการรองรับผู้มาใช้
บริการที่เพิ่มสูงขึ้น	ทั้งอาคารสร้างใหม่	เครื่อง
มือและเทคโนโลยีที่ทันสมัย	รวมถึงบุคคลากร
ที่มีคุณภาพรองรับการเติบโตดังกล่าว	ส่งผลให้
ต้นทุนและค่าใช้จ่ายรวมของกลุ่มกิจการเพิ่มขึ้น	
ในขณะที่บริษัทรับรู้ผลขาดทุนซึ่งส่วนใหญ่เกิด
จากการลดลงของราคาหลักทรัพย์จดทะเบียนใน
ตลาดหลักทรัพย์ในรอบปี	9.55	ล้านบาท	ในขณะ
ที่ปีที่แล้วก�าไร	26.66	ล้านบาท	ส่งผลให้ก�าไรสุทธิ

ส่วนที่เป็นของผู้ถือหุ้นใหญ่	156.95	ล้านบาท	ลด
ลง	19%	จากปีที่ผ่านมา	ที่มีก�าไร	193.83	ล้าน
บาท	โดยบริษัทคาดว่าจะยกเลิกกองทุนและน�าเงิน
มาลงทุนตามแผนงานเมื่อผลประกอบการกองทุน
ดีขึ้นในปี	2562
 
	 อย่างไรก็ตาม	เพื่อตอบแทนผู้ถือหุ้น	และ
สะท้อนความเชื่อมั่นการเติบโตของธุรกิจในอนาคต	
ที่ประชุมคณะกรรมการบริษัทฯ	มีมติอนุมัติการ
จ่ายเงินปันผลให้แก่ผู้ถือหุ้นของบริษัท	งวดผล
การด�าเนินงานวันที่	1	ม.ค.	2561	ถึงวันที่	31	
ธ.ค.	2561	ในอัตรา	84.98%	จากผลประกอบ
การก�าไรสุทธิประจ�าปี	2561	ในอัตราหุ้นละ	0.20	
บาท	โดยบริษัทฯ	ได้จ่ายเงินปันผลระหว่างกาลไป
แล้วในอัตราหุ้นละ	0.10	บาท	คงเหลือการจ่าย
เงินปันผลอีกในอัตราหุ้นละ	0.10	บาท	ก�าหนดวัน
ที่ไม่ได้รับสิทธิปันผล(XD)	30	เมษายน	2562	วัน
ที่จ่ายปันผล	17	พฤษภาคม	2562	

	 ส�าหรับแผนธุรกิจปี	2562	บริษัทตั้งเป้า
หมายรายได้เติบโต	จากปีที่ผ่านมา	เนื่องจากฐาน
ผู้ป่วยประเภทช�าระเงินเองมีการขยายตัวเพิ่มขึ้น	
กลุ่มคนไข้ทั่วไปตั้งเป้าเติบโตไม่น้อยกว่า	50%	โดย
เพิ่มจากกลุ่มธุรกิจตรวจสุขภาพนอกสถานที่	คาด
ปีนี้มีรายได้จากการตรวจสุขภาพประมาณ	160-
200	ล้านบาทและกลุ่มคนไข้ต่างประเทศทั้งกลุ่ม
อาเซียนและอาหรับรวม	80	ล้านบาท	บริษัทมี
แผนมุ่งเน้นขยายบริการด้านการรักษาใหม่ๆ	อย่าง
ต่อเนื่อง	เพิ่มทีมแพทย์เฉพาะทาง	และการเปิด
ศูนย์ความเป็นเลิศทางการแพทย์	(Excellent	
Center)	ครบ	10	ศูนย์	มีการขยายพื้นที่การให้
บริการต่างๆ	ในปี	2562	คาดว่ารายได้ของ	LPH	
แบ่งเป็น	ผู้ป่วยประเภทเงินสด	60%	และรายได้
จากผู้ป่วยประกันสังคม	40%	ที่ขณะนี้โควตาเต็ม
แล้วอยู่ที่	1.61	แสนราย	

	 โรงพยาบาลขยายศักยภาพสู่ศูนย์ความ
เป็นเลิศทางการแพทย์จากเดิม	5	ศูนย์	เป็น	10	
ศูนย์	ศูนย์ที่เพิ่มขึ้น	ได้แก่	ศูนย์สุขภาพสตรี,	ศูนย์
สุขภาพเด็ก,	ศูนย์ตรวจสุขภาพ,	ศูนย์ทันตกรรม	
และศูนย์หัวใจ	เป็นการลงทุนขยายพื้นที่บริการ	
ซื้อเครื่องมือและอุปกรณ์ที่ทันสมัย	คาดใช้เงิน
ลงทุนกว่า	100	ล้านบาท	ซึ่งในปีนี้จ�านวนผู้ป่วย
ทั่วไปที่เป็นคนไทยคาดว่าจะเพิ่มขึ้นอย่างมีนัย
ส�าคัญ

	 ส่วนความคืบหน้าการก่อสร้างโรงพยาบาล
ลาดพร้าว	ล�าลูกกาคลอง	6	วางแผนก่อสร้างต้น

ปี	2563	แบ่งออกเป็น	2	ช่วงคือช่วงแรกก่อสร้าง
จ�านวน	100	เตียงงบลงทุนไม่เกิน	400	ล้านบาท	
เน้นเป็นโรงพยาบาลแม่และเด็กซึ่งอยู่ในชุมชนที่มี
การขยายตัวสูงและเป็นศูนย์อุบัติเหตุและฉุกเฉิน	
คาดว่าจะเปิดให้บริการได้ต้นปี	2565	ส่วนช่วงที่	2	
จะขยายเพิ่มขึ้นอีก	80	เตียงหลังจากเปิดด�าเนิน
การแล้ว	5	ปี

	 "ปี	62	เรามองไปที่การขยายธุรกิจโรง
พยาบาลในลักษณะการให้บริการตรวจสุขภาพ	
นอกสถานที่	ซึ่งตามกฎหมายโรงงานในนิคม
อุตสาหกรรมต่างๆ	ต้องตรวจสุขภาพพนักงาน
ทุกปี	ต้องมีการตรวจด้านอาชีวอนามัย	มีห้อง
พยาบาล	มีแพทย์	ซึ่งในปีนี้เรามีความพร้อมที่จะ
รับงานด้านนี้	โดยตั้งเป้าตรวจสุขภาพนอกสถาน
ที่ในปี	62	ไว้ที่ประมาณ	1.5-2	แสนคน	โดยใน
กรุงเทพฯจะมุ่งเน้น	กลุ่มลูกค้าสถาบัน	บริษัท
เอกชน	และห้างร้านขนาดใหญ่	โดยบริษัทพร้อม
ตั้งทีมบริการร่วมกับพันธมิตรทางธุรกิจที่มี
ประสบการณ์	หากทุกอย่างเป็นไปตามแผนราย
ได้จะเพิ่มขึ้นเฉลี่ยไม่ต�่ากว่า	160-200	ล้านบาท"	
ดร.อังกูร	กล่าว	
 
	 นอกจากนี้	บริษัทมีแผนปรับโครงสร้าง
บริษัทย่อย	คือ	บริษัท	ศูนย์ห้องปฏิบัติการและ
วิจัยทางการแพทย์และการเกษตรแห่งเอเชีย	
จ�ากัด	(AMARC)	ในปี	62	คาดว่าจะมีผลประกอบ
การเติบโตต่อเนื่อง
กว่าร้อยละ	15-
20%	และก�าไรสุทธิ
หากเข้าเกณฑ์ของ
ตลาดหลักทรัพย์
จะน�าหุ้นบริษัทเข้า
จดทะเบียนเพื่อขยาย
ธุรกิจตามแผนลงทุนต่อ
ไป	คาดว่าจะแต่งตั้ง
ที่ปรึกษาทางการ
เงินประมาณต้นปี	
2563

LPH ปี 62 ทุ่มงบลงทุน 300 ลบ. 
ขยายพ้ืนท่ีศูนย์เฉพาะทาง ดันบริษัทย่อย "AMARC" 

เข้าตลาดเอ็มเอไอ ในปี 63 
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บลจ.กสิกรไทย ส่งเทอมฟันด์ชูยีลด์สูงสุด 2.05% ต่อปี 

เสนอขาย 5-11 มี.ค.นี้

	 บลจ.กสิกรไทย	ส่งกองทุนตราสารหนี้ต่าง

ประเทศอายุโครงการ	3	เดือน	6	เดือน	และ	1	ปี	

ชูโอกาสรับผลตอบแทน	1.60%	-	2.05%	ต่อปี	

เปิดเสนอขาย	5-11	มีนาคมนี้

 นายนาวิน อินทรสมบัติ Chief 
Investment Officer (รอง
กรรมการผู้จัดการ สายงาน
จัดการลงทุนต่างประเทศ) บริษัท
หลักทรัพย์จัดการกองทุน กสิกร
ไทย จ�ากัด (บลจ.กสิกรไทย)	เปิด
เผยว่าในระหว่างวันที่	5	–	11		มีนาคม	2562	

บลจ.กสิกรไทยจะเปิดเสนอขายกองทุนเปิด

เค	ตราสารหนี้ต่างประเทศ	3	เดือน	BP	

(KFF3MBP)	ประมาณการผลตอบแทนที่ผู้ถือ

หน่วยลงทุนคาดว่าจะได้รับที่	1.60%	ต่อปี	กอง

ทุนเปิดเค	ตราสารหนี้ต่างประเทศ	6	เดือน	GL	

(KFF6MGL)	ประมาณการผลตอบแทนที่ผู้ถือ

หน่วยลงทุนคาดว่าจะได้รับที่	1.75%	ต่อปี	และ

กองทุนเปิดเค	ตราสารหนี้ต่างประเทศ	1	ปี	FY	

(KFF1YFY)	ประมาณการผลตอบแทนที่ผู้ถือ

หน่วยลงทุนคาดว่าจะได้รับที่	2.05%	ต่อปี

	 ส�าหรับกองทุน	KFF3MBP	ที่มีอายุ

โครงการ	3	เดือน	กองทุน	KFF6MGL	ที่มีอายุ

โครงการ	6	เดือน	และกองทุน	KFF1YFY	ที่

มีอายุโครงการ	1	ปี	เบื้องต้นคาดว่าจะเข้าไป

ลงทุนในเงินฝาก	Bank	of	China	และเงิน

ฝาก	Agricultural	Bank	of	China	รวมถึงจะ

ลงทุนในเงินฝาก	Commercial	Bank	of	Qatar	

เงินฝาก	Al	Khalij	Commercial	Bank	และ

บัตรเงินฝาก	Qatar	National	Bank,	ประเทศ

กาตาร์		นอกจากนี้ยังคาดว่าจะลงทุนในเงิน

ฝาก	Abu	Dhabi	Commercial	Bank	และเงิน

ฝาก	Union	National	Bank	PJSC,	ประเทศ

สหรัฐอาหรับเอมิเรตส์	และเงินฝาก	PT	Bank	

Rakyat	Indonesia,	ประเทศอินโดนีเซีย	โดยทั้ง	

3	กองทุนดังกล่าวมีนโยบายป้องกันความเสี่ยง

จากอัตราแลกเปลี่ยนเต็มจ�านวน	และส�าหรับผู้

ลงทุนบุคคลธรรมดาไม่ต้องเสียภาษี	ซึ่งผู้ลงทุน

สามารถลงทุนด้วยเงินขั้นต�่าเพียง	500	บาท	

	 “ด้านภาวะตลาดตราสารหนี้ในสัปดาห์

ที่ผ่านมา	อัตราผลตอบแทนพันธบัตรรัฐบาล

สหรัฐฯ	เพิ่มขึ้นทุกช่วงอายุ	โดยอัตราผล

ตอบแทนพันธบัตรรัฐบาลสหรัฐฯ	อายุ	2	ปีและ

อายุ	10	ปีเพิ่มขึ้น	4	bps	มาอยู่ที่ระดับ	2.56%	

และ	2.76%	ตามล�าดับ	อย่างไรก็ตาม	ธนาคาร

กลางสหรัฐฯ	ส่งสัญญาณผ่อนคลายมากขึ้นต่อ

แนวทางการด�าเนินนโยบายการเงิน	(Dovish)	

โดยระบุจะปรับขึ้นดอกเบี้ยอย่างระมัดระวัง	ขณะ

เดียวกันยังแสดงความพร้อมที่จะพิจารณาปรับ

เปลี่ยนนโยบายด้านงบดุลหากเศรษฐกิจชะลอ

มากกว่าคาด	ขณะที่ฝั่งเอเชีย	ธนาคารกลางจีน

ยังคงเดินหน้าใช้มาตรการผ่อนคลายทางการ

เงิน	โดยประกาศปรับลดสัดส่วนการกันส�ารอง

ของธนาคารพาณิชย์	(RRR)	ลง	1%		เพื่อมุ่ง

หวังอัดฉีดเงิน	8	แสนล้านหยวนเข้าสู่ระบบ

เศรษฐกิจ	ส่วนค่าเงินเอเชียมีแนวโน้มแข็งค่า

ขึ้นเนื่องจากปัจจัยบวกของการเจรจาการค้า

ระหว่างสหรัฐฯและจีนที่เริ่มคลี่คลายลง”	นาย

นาวินกล่าว

	 ทั้งนี้	บลจ.กสิกรไทย	ยังได้เพิ่มโอกาสรับ

ผลตอบแทนต่อเนื่องให้กับผู้ถือหน่วยลงทุน

กับกองทุนตราสารหนี้แบบที่มีก�าหนดอายุ

โครงการ	(Term	Fund)	ของบลจ.กสิกรไทย	

ซึ่งเมื่อกองทุนครบก�าหนดอายุโครงการ	บริษัท

จัดการจะน�าเงินค่าขายคืนอัตโนมัติไปซื้อหน่วย

ลงทุนของกองทุนใดกองทุนหนึ่งใน	3	กองทุน	

คือ	กองทุนเปิดเค	ตลาดเงิน	(K-MONEY)	กอง

ทุนเปิดเค	ตราสารรัฐระยะสั้น	(K-TREASURY)	

หรือกองทุนเปิดเค	ตราสารหนี้ระยะสั้น	(K-SF)	

ของบลจ.กสิกรไทย	

	 ส�าหรับผู้ที่สนใจลงทุนกับกองทุน	

KFF3MBP	กองทุน	KFF6MGL	และกองทุน	

KFF1YFY	สามารถสอบถามรายละเอียดเพิ่มเติม

และขอรับหนังสือชี้ชวนเสนอขายได้ที่ธนาคาร

กสิกรไทยทุกสาขา	หรือสอบถาม	KAsset	

Contact	Center	0	2673	3888	หรือที่	www.

kasikornasset.com			
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	 แม่มดน้อย	ภาคพิสดาร	เรียกว่า	หุ้นไทยตอนนี้	ต้องออกแรงดัน	ไม่เข็น	ไม่
ดัน	มีหวัง	เหี่ยว	อิอิ	การเมืองในประเทศ	ยังไม่มีอะไร	น่าตื่นเต้น	นอกจากการรอ	
7มี.ค.	ศาลรัฐธรรมนูญจะตัดสินกรณีที่	กกต.	ยื่นค�าร้องให้ยุบพรรคไทยรักษาชาติ	
(ทษช.)	ปัจจัยนอก	ไมค์	ปอมเปโอ	รัฐมนตรีต่างประเทศสหรัฐ	ออกมาย�้าว่าการ
เจรจาด�าเนินไปได้ด้วยดี	และอยู่ในกระบวนการของการท�าข้อตกลงการค้าเพื่อยุติ
สงครามการค้า	
	 วานนี้ดัชนีตลาดปิดที่ระดับ	1,639.00	จุด	เพิ่มขึ้น	3.70	จุด	หรือ	0.23%	
มูลค่าการซื้อขาย	41,234.20	ล้านบาท	สรุปสถาบันในประเทศซื้อสุทธิ	911.49	
ล้านบาท	บัญชีบริษัทหลักทรัพย์ซื้อสุทธิ	1,014.02	ล้านบาท	นักลงทุนต่าง
ประเทศขายสุทธิ	1,737.88	ล้านบาท	นักลงทุนทั่วไปในประเทศขายสุทธิ	187.62	
ล้านบาท
 WIN	ขายหุ้นฉะเชิงเทรา	เพาเวอร์	17%	ให้โปรแคป	(ประเทศไทย)	ได้เงิน	
9.8	ลบ.	ใช้เป็นทุนหมุนเวียนก่อสร้างโรงไฟฟ้าพลังงานแสงอาทิตย์	บนหลังคา
เฟส	4.1	และเฟส	4.2	โดย	WIN	ยังคงถือหุ้น	83%	ในฉะเชิงเทรา	เพาเวอร์	ยังได้
รับเงินปันผลจากการถือหุ้นและมี	ยังมีรายได้ค่าเช่าหรือบริการพื้นที่บนหลังคาที่
แน่นอนจากพื้นที่ที่ไม่	ก่อให้เกิดรายได้ตลอดระยะเวลา	25	ปี
	 บริษัท	โปรแคป	(ประเทศไทย)	จ�ากัด	ปัจจุบันมีกรรมการ	2	คน	คือ	
นางสาวศิริวรรณ	กรเกษตร	และ	นางสาวกรนันท์	สุคนธ์ฤทธิกร	เป็นกรรมการ
บริษัท	ซึ่งเป็นบริษัทตัวแทนในประเทศไทยที่ได้รับการแต่งตั้งจาก	Procap	
Investments	Limited	บริษัทจดทะเบียนในเขตบริหารพิเศษฮ่องกงแห่ง
สาธารณรัฐประชาชนจีน	เพื่อ	ด�าเนินการจัดตั้งโรงงานผลิตแผงโซล่าเซลล์ใน
ประเทศไทย	โดย	Procap	Investments	Limited	เป็น
หนึ่งในผู้ถือหุ้นของบริษัท	บางปะกง	โซล่า	เพาเวอร์	
จ�ากัด	(บริษัทย่อย)	ถือหุ้นในสัดส่วนร้อยละ	42.88	
และเป็นผู้ถือหุ้น	ในบริษัท	วินโคสท์	วอเตอร์	ซิสเต็ม	
จ�ากัด	(บริษัทย่อย)	ในสัดส่วนร้อยละ	49
 TQM	ว้าว	ปิดแบบเทพ	28	บวก	6.67%	พา
บุญ	เส้นวาสนาพุ่งกระฉูด	สมกับ	TQM	ตั้งเป้ายอด
ขายรวมปี	62	เติบโต	14%	จากปีก่อน	ผนึกก�าลัง

ร่วมพัฒนาโปรดักซ์กับ	8	พันธมิตร	หนุนธุรกิจโตตามเป้า	แย้มอยู่ระหว่างเจรจา
พันธมิตรในธุรกิจใกล้เคียงธุรกิจเดิม-ธุรกิจสตาร์ทอัพ	คาดเห็นความชัดเจนใน	
Q3-Q4	ปี62	เผยอยู่ระหว่างเตรียมความพร้อม	มุ่ง	JV	พันมิตรตปท.	รุกธุรกิจใน	
CLMV	แย้มเห็นความคืบหน้าชัดเจนภายในปี	63	ฝั่งพ่อมดน้อย	ดินแดนบัวหลวง
ให้เป้า	TQM	30	ธนชาตให้	31	บาท
 AIS	สยายปีก!	รุกธุรกิจใหม่	AIS	Insurance	Service	บริการประกันภัย
ออนไลน์สุดล�้า	เพื่อไลฟ์สไตล์ยุคดิจิทัล	ส่งเสริมคนไทยเข้าถึงประกันภัยง่ายขึ้น	
ตอกย�้าผู้น�าดิจิทัล	แพลตฟอร์ม	ตัวจริง!
 BAY	ประกาศใช้เทคโนโลยีการพิสูจน์ตัวตนบุคคลด้วยการเปรียบเทียบ
ใบหน้า	(Facial	Recognition	e-KYC)	ในการให้บริการเปิดบัญชีเงินฝากที่สาขา
ของธนาคาร	การใช้เทคโนโลยีนี้เป็นการยกระดับมาตรฐานความปลอดภัยในการ
ยืนยันตัวตนของลูกค้าตามมาตรฐานสากล	เป็นโครงการทดสอบกับธนาคารแห่ง
ประเทศไทย	โดยลูกค้าสามารถรับบริการได้แล้วตั้งแต่วันนี้	ที่สาขาธนาคารกรุง
ศรีอยุธยา	พร้อมเตรียมขยายสู่การขอเปิดบัญชีด้วยโมบายแอปพลิเคชั่นภายใน
ไตรมาส	2	นี้	
 AIT	โชว์ความแข็งแกร่งของ	Backlog	รวมมูลค่ากว่า	6.8	พันล้านบาท	
สูงสุดเป็นประวัติการณ์	จากการเข้ารับงานระบบเทคโนโลยีสารสนเทศและการ
สื่อสารของอาคารรัฐสภาแห่งใหม่	ดันรายได้โตตามเป้าหมาย	5,000	ล้านบาท	
พร้อมเดินหน้าธุรกิจหลัก	System	Integrator	ประเมินธุรกิจสดใส	หลังจาก
ทิศทางงานประมูลภาครัฐและเอกชนทยอยออกมาต่อเนื่อง	พร้อมมองหาโอกาส
การลงทุนใหม่หนุนรายได้ระยะยาว	
 GUNKUL	เดินหน้าประมูลงานใหม่ต่อเนื่อง	หนุนแบ็กล็อคเพิ่ม	ล่าสุด	
ได้รับงานจากโครงการจ้างก่อสร้างงานจ้างเหมาก่อสร้างสายส่งระบบขนาด	115	
KV	Loop	Line	สถานีไฟฟ้าเชียงราย	2-	สถานีไฟฟ้าแม่ลาว	จังหวัดเชียงราย	
จากการไฟฟ้าส่วนภูมิภาค	(กฟภ.)	มูลค่า	113.85	ล้านบาท	“โศภชา	ด�ารงปิย
วุฒิ์”	เผยต่อจากนี้จะเดินหน้าผลักดันธุรกิจให้เติบโตอย่างแข็งแกร่งพร้อมลุยยื่น
ประมูลโปรเจ็กต์ใหม่อีกเพียบ
	 เทพหุ้น	แห่งบล.โกลเบล็ก	จับตาต่างชาติแห่ลงทุนตลาดหุ้นจีน	หลัง	

MSCI	เพิ่มน�้าหนักการลงทุน	เนื่องจากตลาดหุ้นจีนมีขนาดใหญ่และ
ตลาดยอมรับเงินหยวนเป็นสกุลเงินส�ารองของโลก	และการทบทวน
ตัวเลขส่งออกของแบงก์ชาติ	หากตัวเลขไตรมาสแรกไม่โตตามเป้า	พร้อม
ให้กรอบดัชนี	1,625	-1,665	จุด	แนะน�ากลยุทธ์การลงทุนในหุ้นที่เข้า
ค�านวณ	FTSE	หุ้นได้ประโยชน์จากการเลือกตั้ง	และหุ้นได้อานิสงส์ขยาย
เวลาฟรีวีซ่า	ส่วนราคาทองค�ามีแนวโน้มขาขึ้น		แกว่งตัวในกรอบ	1,275–
1,330	ดอลลาร์	แนะน�าพอร์ตระยะสั้นซื้อเก็งก�าไร

ดัน

บล.ทิสโก้	:	TTCL	แนะน�า	ถือ	ราคาพื้นฐาน	ที่	7.40	บ.	

บล.ทิสโก้	:	LPH	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	7.60	บ.

บล.ทิสโก้	:	CBG	แนะน�า	ถือ	ราคาพื้นฐาน	ที่	50.00	บ.

บล.บัวหลวง	:	SAT	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	23.00	บ.

บล.บัวหลวง	:	MINT	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	44.00	บ.

    บล.บัวหลวง	:	JMT	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	15.80	บ.

บล.ฟิลลิป	:	JKN	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	12.40	บ.	

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส	:	THAI แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	15.30	บ.

บล.ดบีเีอสวคิเคอร์ส	:	HUMAN	แนะน�า	ซือ้	ราคาพืน้ฐาน	ที	่11.30	บ.

บล.บัวหลวง	:	BCH	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	22.00	บ.	

18 www.HoonInside.com 6  March  2019



สวัสดีครับ	นักลงทุนมือใหม่	และมือเก๋าในตลาดทุน	ทุกคนเคยสงสัยกันไหมครับว่า	หุ้นที่จะขึ้น	มักมีพฤติกรรมแบบไหน	วันนี้เราไป

ท�าความรู้จักกับกฎธรรมชาติของหุ้นที่จะขึ้นกันครับ		

กฏธรรมชาติของหุ้นที่จะขึ้น

1) หุ้นจะขึ้นเมื่อมีการซื้อ Offer ในราคาที่ผิดธรรมชาติ
แนวคิด	:	ท�าไม	อยู่ดีๆ	ถึงมีคนยอมซื้อแพง	ทั้งๆ	ที่สามารถซื้อถูกได้

สาเหตุ	:	เวลาคนจะสร้างราคา	เขาจะต้องท�าให้ราคาขึ้น	ถ้าไม่ยอมซื้อขวา	ราคาก็ไม่มีวันขึ้น

 

2) ในจังหวะหุ้นที่จะขึ้นจริง คนสร้างราคาเขาจะไม่ท�าให้เราได้ซื้อง่ายๆ เพราะเราจะมักไม่เคย
ซื้อได้ทัน ส�าหรับราคาที่ดี
แนวคิด	:	ท�าไม	มีการรวบ	offer	ไม้ใหญ่ๆ	ยกช่อง	หรือ	การรวบ	แล้วเติม	Bid	โดยทันที

สาเหตุ	:	เวลาคนจะสร้างราคา	ถ้าเมื่อเป็นจังหวะที่จะเล่นเร็ว	เขาจะต้องท�าให้	ราคาขึ้นเร็วที่สุดเพื่อให้ห่างจากทุนในการท�าราคา	

เพราะ	ถ้าเป็นเรา	เราคงอยากให้	ไปไกลจากทุนเรามากที่สุด	ในเวลาสั้น	ก่อนมีใครจะมาทิ้งหุ้นใส่

3) เวลาหุ้นก่อนจะขึ้นเป็น trend ยาวๆ กราฟเทคนิค มันจะบอกว่า ให้ขายซะ 
แนวคิด	:	ท�าไม	มีการสร้างกราฟเทคนิคให้ขายก่อนขึ้น

สาเหตุ	:	ของดีมักไม่มีใครอยากแบ่ง	อยากได้ของให้อยู่ในมือมากที่สุด	แล้วค่อยไปขายให้ได้ราคาสูง	ในจ�านวนที่พอใจ
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4) เวลาหุ้นขึ้นแรง มักเปิดราคากระโดด
 

แนวคิด	:	หุ้นที่ขึ้นแรงๆ	ราคามักเปิดกระโดด	"ผ่าน"	ราคาที่ผิดธรรมชาติ	อย่างแนวต้านที่ไม่เคยผ่าน

สาเหตุ	:	กฎการสร้างราคา	คนสร้างราคา	ต้องท�าให้	ราคาขึ้นอย่างรวดเร็ว	ป้องกันการขายหุ้นใส่	ถ้ายิ่งมีคนขายใส่มากเท่าไหร่	

ภาระของคนท�าราคา	จะเหนื่อยมากเท่านั้น	ในการจะท�าราคาขึ้น	เพราะ	ต้นทุนจะสูงขึ้นไปด้วยโดยทันทีกับการรับของคนที่ขายใส่

เพื่อท�าราคาไม่ให้ลง

 

กฎให้ท่องจ�าและฝึกฝน
 

" อย่ากลัวหุ้นเปิดโดด อย่ากลัวการซื้อแบบหวดขวาที่ offer เพราะ มันคือ กฎธรรมชาติ เวลา
ที่หุ้นจะขึ้น แต่เพียงแค่เราจะควบคุมความเสี่ยงอย่างไรกับ การซื้อแบบพฤติกรรมหุ้นขึ้น "
 

โค้ชเหว่ง	ประพัฒน์		พึ่งบุญไพศาล

chief	executive	officer

super	trader	republic
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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