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	 นายพิทักษ์ รัชกิจประการ 
ประธานเจ้าหน้าที่บริหารและ
กรรมการผู้จัดการใหญ่ บริษัท 
พีทีจี เอ็นเนอยี จ�ำกัด (มหาชน) 
หรือ PTG เปิดเผยว่า ผลการด�ำเนินงานในปี 

2561บริษัทมีก�ำไรก่อนหักดอกเบี้ย ภาษี และค่า

เสื่อม (EBITDA) อยู่ที่ 3,508 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 

14.40% จากปี 2560 มี EBITDA อยู่ที่ 3,067 

ล้านบาท เนื่องจากปริมาณการขายที่เพิ่มขึ้น

อย่างต่อเนื่อง ส่งผลให้ในปี 2561 บริษัทมีก�ำไร

สุทธิอยู่ที่ 624 ล้านบาท

	 อีกทั้งบริษัทยังมีรายได้จากการขาย

และบริการอยู่ที่ 107,829 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 

27.40% จากปี2560 มีรายได้จากการขาย

และบริการอยู่ที่ 84,625 ล้านบาท เนื่องจาก

มีปริมาณการขายน�้ำมันที่เพิ่มขึ้น 16% และ

ราคาขายปลีกน�้ำมันเพิ่มขึ้น 9% จากปี 2560 

ประกอบกับมีก�ำไรขั้นต้นอยู่ที่ 7,443 ล้าน เพิ่ม

ขึ้น 19% จากปี 2560 มีก�ำไรขั้นต้นอยู่ที่ 6,254 

ล้านบาท

	 ทั้งนี้ในปี 2561 บริษัทยังเป็นที่หนึ่งใน

ด้านอัตราการเติบโตของปริมาณการจ�ำหน่าย

น�้ำมัน ส่งผลให้มีส่วนแบ่งทางการตลาดก้าว

ขึ้นเป็นเบอร์ 2 ของช่องทางค้าปลีกน�้ำมัน

ในประเทศ รวมถึงตลาดอุตสาหกรรมน�้ำมัน

เผชิญกับความท้าทายหลายด้าน ได้แก่ การฟื้น

ตัวอย่างช้าของเศรษฐกิจฐานรากเนื่องจากราคา

สินค้าการเกษตรตกต�่ำ ผลกระทบจากปัญหา

น�้ำท่วมในหลายพื้นที่ แต่บริษัทยังคงรักษา

อัตราการเติบโตได้อย่างต่อเนื่อง โดยมีปริมาณ

การจ�ำหน่ายน�้ำมันผ่านช่องทางการขายปลีก

และขายส่งทั้งหมด 3,921 ล้านลิตร เติบโต 

16% จากปีก่อน เนื่องจากเน้นการขายผ่านช่อง

ทางการค้าปลีกเป็นหลัก

	 ขณะที่ในการประชุมคณะกรรมการบริษัท

ครั้งที่ 1/2562 เมื่อวันที่ 27 กุมภาพันธ์ 2562 ที่

ผ่านมา ได้มีมติจ่ายเงินปันผล 0.20 บาทต่อหุ้น 

โดยก�ำหนดวันที่ไม่ได้รับสิทธิปันผล (XD) ในวัน

ที่ 13 มีนาคม 2562 ซึ่งจะก�ำหนดรายชื่อผู้ถือ

หุ้นที่มีสิทธิรับเงินปันผล (Record date) ในวัน

ที่ 14 มีนาคม 2562

	 โดยบริษัทจะน�ำเสนอเรื่องดังกล่าวต่อ

การประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ�ำปี 2562 ที่

จะจัดขึ้นในวันที่ 19 เมษายน 2562 ณ ห้อง

บอลรูม 1 ชั้น 3 โรงแรม ดิ เอมเมอรัลด์ เลขที่ 

99/1 ถนนรัชดาภิเษก แขวงดินแดง เขตดินแดง 

กรุงเทพมหานคร เพื่อขอมติอนุมัติต่อไป และ

มีก�ำหนดจ่ายปันผลภายในวันที่ 17 พฤษภาคม 

2562

	 นายพิทักษ์ กล่าวอีกว่า ในปี 2562 ตั้ง

เป้า EBITDA เติบโต 40-50% จากปี 2561 และ

บริษัทคาดว่าปริมาณการจ�ำหน่ายน�้ำมันจะ

เติบโตอยู่ที่ 16-20% จากปี 2560 เนื่องจาก

การที่ค่าการตลาดกลับเข้าสู่ภาวะปกติตั้งแต่ช่วง

กลางไตรมาส 4/2561 ภายหลังจากราคาน�้ำมัน

ดิบลดลงอย่างรวดเร็วและราคาน�้ำมันดิบมีแนว

โน้มที่จะยังคงอยู่ในระดับต�่ำ

	 ขณะเดียวกันบริษัทยังคงมุ่งเน้นการเพิ่ม

ปริมาณการจ�ำหน่ายน�้ำมัน และการรักษาส่วน

แบ่งทางการตลาดเป็นเบอร์ 2 รวมถึงยังคงเพิ่ม

ความหลากหลายในสถานีบริการ เพื่อเชื่อมโยง

การให้บริการของเครือข่ายกับพันธมิตรต่างๆ 

ที่สามารถสร้างประสบการณ์ที่แตกต่างให้กับ

ลูกค้าได้ รวมทั้งได้ก�ำหนดเป้าหมาย

ขยายสถานีบริการน�้ำมันและ

แก๊สเป็น 2,000 สาขา และ

จุดให้บริการในธุรกิจ Non-

oil ซึ่งรวมถึงธุรกิจอาหาร

และเครื่องดื่ม ธุรกิจร้าน

สะดวกซื้อ และธุรกิจบริการ

ต่างๆ เป็น 700 สาขา 

โดยบริษัทได้ตั้งงบ

ลงทุนประมาณ 

3,500 ล้านบาท 

โดยแบ่งเป็น 

การลงทุน

ในการขยาย

และปรับปรุง

ธุรกิจหลัก 

2,500 ล้าน

บาท ธุรกิจ Non-oil 

500 ล้านบาท และ

ธุรกิจใหม่ 500 ล้าน

บาท

PTG อวดงบปี 2561 EBITDA แตะ 3,508 ล้านบาท โต14.40% 

พร้อมเดินหน้าข้ึนเป็นเบอร์ 2 ช่องทางค้าปลีกน�้ำมันในประเทศ
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	 ดร.ชาญกฤช เดชวิทักษ์ รอง
ประธานกรรมการบริหารและ
กรรมการผู้จัดการ บริษัท ที เอส 
ฟลาวมิลล์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ 
TMILL เปิดเผยว่า ผลประกอบการของบ

ริษัทฯ ในงวดปี 2561 (1 ม.ค. ถึง 31 ธ.ค. 61) 

บริษัทฯ มีรายได้รวม 1,399.79 ล้านบาท แบ่ง

เป็นรายได้จากการขายแป้ง 1,205.09 ล้านบาท 

และรายได้จากการขายร�ำ 194.70 ล้านบาท 

เติบโตขึ้น 7.4% เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของ

ปีก่อนที่มีรายได้รวม 1,303.30 ล้านบาท และ

มีก�ำไรสุทธิปี 2561 จ�ำนวน 106.60 ล้านบาท 

เมื่อเทียบกับปี 2560 คิดเป็นการปรับตัวเพิ่ม

ขึ้น 1.05 % โดยผลประกอบการที่เติบโตทั้งใน

แง่รายได้และก�ำไร เป็นผลมาจากการเพิ่มก�ำลัง

การผลิตจาก 67% ในปี 2560 มาเป็น 70% ใน

ปี 2561 รวมถึงการส่งมอบสินค้าที่เป็นไปตาม

ก�ำหนด และมียอดสั่งซื้อใหม่เพิ่มมากขึ้น 

	 "ถึงแม้ว่า ปี 2561 ที่ผ่านมา ต้นทุนการ

ขายของเราจะเพิ่มขึ้นจากปีก่อนหน้าประมาณ 

100 ล้านบาท อีกทั้งในธุรกิจโรงโม่แป้งสาลียัง

มีการแข่งขันที่รุนแรง แต่บริษัทฯ ยังคงสถานะ

รายได้และก�ำไรที่เติบโตขึ้นอย่างต่อเนื่อง ซึ่งเป็น

ผลมาจากการเพิ่มก�ำลังการผลิตและขยายฐาน

ลูกค้ากลุ่มใหม่ ๆ เพิ่มมากขึ้นนั่นเอง"

	 ทั้งนี้ เพื่อเป็นการตอบแทนผู้ถือหุ้น ที่

ประชุมคณะกรรมการบริษัทฯ มีมติอนุมัติการ

จัดสรรเงินก�ำไรจากผลประกอบการของปี 2561 

เพื่อจ่ายปันผลให้แก่ผู้ถือหุ้นในอัตราหุ้นละ 

0.15 บาท โดยก�ำหนดรายชื่อผู้ถือหุ้นที่มีสิทธิ

รับเงินปันผล วันที่ 20 มีนาคม และจ่ายปันผล

วันที่ 24 พฤษภาคม นี้ ซึ่งในปี 2561 ได้มีการ

จ่ายเงินปันผลระหว่างกาลไปแล้ว 0.15 บาทต่อ

หุ้น ท�ำให้ผู้ถือหุ้นได้รับเงินปันผลไปทั้งสิ้น 0.30 

บาทต่อหุ้น คิดเป็นอัตราผลตอบแทนถึง 10% 

เมื่อเทียบกับราคาหุ้น ณ ปัจจุบัน

	 ด้านแผนธุรกิจในปี 2562 นี้ บริษัทตั้งเป้า

รายได้เติบโตเพิ่มขึ้นอีก 10% จากปีก่อน โดยจะ

เน้นเพิ่มยอดขายทั้งกับลูกค้ารายเดิมและขยาย

ฐานลูกค้าใหม่ให้ครอบคลุมทั่วประเทศ โดย

เฉพาะกลุ่มผู้ประกอบการขนาดกลางและขนาด

เล็ก (SME) ในพื้นที่ภาคเหนือและภาคตะวัน

ออกเฉียงเหนือ ที่บริษัทฯ มองว่ายังคงมีโอกาส

เติบโตได้อีกมาก โดยมีแผนงานที่จะพัฒนา

บุคลากรและทีมงานฝ่ายขายเพื่อเพิ่มศักยภาพ

ให้เป็นไปตามแผนงานดังกล่าว ขณะเดียวกัน ใน

ด้านการผลิต บริษัทฯ ตั้งเป้าเพิ่มก�ำลังการผลิต

เพิ่มขึ้นอีก 10% จากเดิมปี 2561 มีก�ำลังการ

ผลิตเฉลี่ยทั้งปีอยู่ที่ 70% เป็น 80% เพื่อรองรับ

ค�ำสั่งซื้อที่คาดว่าจะสูงขึ้นในปีนี้ ซึ่งนโยบายนี้จะ

ท�ำให้ต้นทุนการผลิตโดยรวมลดลง และจะส่งผล

ให้มีอัตราก�ำไรสุทธิเพิ่มขึ้นในอนาคต     

      

 	    นอกจากนี้ บริษัทฯ ยังมีแผนที่จะลงทุน

ติดตั้งหุ่นยนต์ (Robot) ในเฟสที่ 2 เพื่อเพิ่ม

ศักยภาพการผลิตในส่วนของการร่อนแป้ง หลัง

จากที่ได้ใช้หุ่นยนต์เฟส

แรกในส่วนของการ

จัดการคลังสินค้าไป

แล้วก่อนหน้านี้ ซึ่งจะ

เริ่มด�ำเนินการติดตั้งได้

ประมาณไตรมาส 2/62 

คาดว่าจะแล้วเสร็จ

พร้อมใช้งานได้ภายใน

ไตรมาส 

3/62 

TMILL ต้ังเป้าปี62 รายได้โต10% 

- เตรียมเพ่ิมก�ำลังการผลิตจาก 70% เป็น 80% 

และเพ่ิมศักยภาพการผลิตด้วยหุ่นยนต์
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SUSCO คาดปีน้ียอดขายโตไม่น้อยกว่า 8%

-วางงบลงทุน 350 ลบ. ขยายสถานีบริการให้ครบ 250 สาขา 

บิ๊ก ITD แจงปี61 ก�ำไรวูบ 

เหตุขาดทุนจากอัตราแลกเปล่ียน

	 SUSCO เผยผลประกอบการ ปี 2561 มี
ความโดดเด่น สามารถท�ำยอดขายเติบโตได้ตาม
เป้าหมาย ทั้งจากยอดขายน�้ำมันผ่านสถานีบริการ 
การส่งออกน�้ำมัน และการจ�ำหน่ายน�้ำมันเครื่อง
บิน รวมทั้งการขยายธุรกิจ Non-Oil ได้แก่ ร้าน
สะดวกซื้อ LAWSON และ SCG Express บริการ
ส่งพัสดุด่วน พร้อมทุ่มงบอีก 350 ล้านบาท 
ขยายสถานีบริการให้ครบ 250 สาขา และเพิ่มร้าน
สะดวกซื้อ LAWSON อีกกว่า 10 สาขาภายในปีนี้ 
พร้อมประกาศซื้อหุ้นคืนจ�ำนวนไม่เกิน 110 ล้าน
หุ้น และจ่ายปันผลอีกหุ้นละ 8 สตางค์

	 นายชัยฤทธิ์ สิมะโรจน์ 
กรรมการผู้จัดการ บริษัท ซัสโก้ 
จ�ำกัด (มหาชน) หรือ SUSCO เปิด
เผยว่า "ผลประกอบการในปี 2561ที่ผ่านมายังคง
เติบโตต่อเนื่อง มียอดขายรวมกว่า 28,244 ล้าน
บาท เติบโตเพิ่มขึ้นมากกว่า 20% เมื่อเทียบกับ

ปี 2560 ซึ่งมียอดขายรวม 23,425 ล้านบาท และ
มีก�ำไรสุทธิ 284 ล้านบาท เพิ่มขึ้นจากปี 2560 
กว่า 27% คณะกรรมการจึงมีมติให้จ่ายเงินปันผล
ส�ำหรับผลการด�ำเนินงานปี 2561 เพิ่มอีก 8 
สตางค์ต่อหุ้น และอนุมัติให้ซื้อหุ้นคืนจ�ำนวนไม่เกิน 
110 ล้านหุ้น ในวงเงินไม่เกิน 325 ล้านบาท

	 ส�ำหรับการรุกธุรกิจในปี 2562 นี้ จะยังคง
ด�ำเนินไปอย่างเข้มข้น ทั้งในส่วนของ Oil และ 
Non-Oil โดยตั้งงบประมาณการลงทุนไว้ 350 
ล้านบาท เพื่อขยายสถานีบริการให้ครบ 250 
สาขา และเพิ่มร้านสะดวกซื้อ LAWSON อีกกว่า 
10 สาขา ตั้งเป้ายอดขายรวมในปี2562 เติบโตไม่
น้อยกว่า 8 % ทั้งนี้ ในช่วงเดือนมกราคม 2562 
ที่ผ่านมา ซัสโก้ขานรับนโยบายกระทรวงพลังงาน 
เปิดให้บริการน�้ำมันดีเซล B20 ส�ำหรับรถขนาด
ใหญ่ ในเฟสแรก เพื่อช่วย "ลดฝุ่น ประหยัดเงิน" 
จ�ำนวน 5 สาขา ได้แก่ สาขาราชบุรี, พุทธมณฑล

สาย 5, ล�ำลูกกา (คลอง 7), บ้านบึง และ สาขา
แก่งคอย 2 ซึ่งเป็นการช่วยลดค่าใช้จ่ายภาคขนส่ง
และช่วยเหลือเกษตรกรสวนปาล์ม อีกทั้ง มีแผนที่
จะขยายจุดบริการน�้ำมันดีเซล B20 ให้เพิ่มขึ้นอีก
กว่า 20 สาขาภายในไตรมาสนี้

	 ภาพรวมปีที่ผ่านมา ธุรกิจสถานีบริการ
น�้ำมันยังคงมีการแข่งขันสูงแต่มีการเติบโตที่
ดี ส�ำหรับซัสโก้ได้ร่วมมือกับพันธมิตรทางธุรกิจ
หลายราย เพื่อมอบสิทธิประโยชน์ต่างๆเพิ่มเติมให้
กับลูกค้าที่มาใช้บริการในสถานีบริการ เช่น บัตร
เครดิตKTC ผลิตภัณฑ์ยาสีฟันเทพไทย กาแฟปรุง
ส�ำเร็จพร้อมดื่ม M-Presso เครือข่ายโทรศัพท์มือ
ถือ เป็นต้น และโครงการสะสมคะแนน SUSCO 
Smart Member ก็ประสบความส�ำเร็จเป็นอย่างดี 
โดยในขณะนี้ มียอดสมาชิก จ�ำนวนกว่า 500,000 
ราย ทั่วประเทศ" นายชัยฤทธิ์ กล่าว

	 นางนิจพร จรณะจิตต์ กรรมการ
รองประธานบริหารอาวุโส บริษัท 
อิตาเลียนไทย ดีเวล็อปเมนต์ จํากัด 
(มหาชน) ITD เปิดเผยว่า สาเหตุที่บริษัทฯ มีผลกํ
าไรสุทธิตามงบการเงิน สิ้นสุดวันที่ 31 ธันวาคม 2561 
ลดลงเกินกว่าร้อยละ 20 เมื่อเทียบกับงวดเดียวกันของ
ปีก่อนหน้า ซึ่งมีรายละเอียดดังนี้
	 ในปี 2561 บริษัทฯ มีรายได้จากการให้บริการ
ก่อสร้าง การขายและให้บริการ จํานวน 60,644 ล้าน
บาท เพิ่มขึ้นจากงวด เดียวกันของปีที่แล้วเป็นจํานวน 
5,406 ล้านบาท ส่วนหนึ่งเนื่องจากการเพิ่มขึ้นของ
รายได้ของบริษัทย่อยในต่างประเทศ และจาก โครงการ
ขนาดใหญ่ที่มีความคืบหน้ามากขึ้น อาทิเช่น โครงการ
รถไฟฟ้านครธาก้า บังคลาเทศ สัญญา CP-03 และ 
CP-04 โครงการรถไฟทางคู่มาบกะเบา-ชุมทางถนนจิ
ระ C1 โครงการรถไฟฟ้าสายสีส้ม สัญญาที่ 3 โครงการ
รถไฟทางคู่ ช่วงหัวหิน ประจวบคีรีขันธ์ และโครงการ
ขยายอายุการใช้งานท่อส่งก๊าซธรรมชาติบนบกเส้นที่ 1 
RC-670
	 ในปี 2561 บริษัทฯ มีต้นทุนในการให้บริหารรับ
เหมาก่อสร้างการขายและให้บริการ จํานวน 54,083 

ล้านบาท เพิ่มขึ้น จากงวดเดียวกันของปีที่แล้วเป็นจํา
นวน 5,419 ล้านบาท
	 ในปี 2561 บริษัทฯ มีกําไรขั้นต้น จํานวน 6,561 
ล้านบาท ใกล้เคียงกับงวดเดียวกันของปีที่แล้ว ซึ่ง
มีกําไรขั้นต้น จํานวน 6,573 ล้านบาท โดยมีอัตรากํา
ไรขั้นต้นในปี 2561 เท่ากับร้อยละ 10.82 น้อยกว่างวด
เดียวกันของปีที่แล้ว ที่มีอัตรากําไรขั้นต้น เท่ากับร้อย
ละ 11.90 การลดลงของอัตราส่วนกําไรขั้นต้นส่วนหนึ่ง
เนื่องจากบริษัทย่อยในต่างประเทศบางแห่งมีอัตรากํา
ไรลดลง
	 ในปี 2561 บริษัทฯ มีค่าใช้จ่ายในการบริหาร จํา
นวน 3,607 ล้านบาท เพิ่มขึ้นจากงวดเดียวกันของปีที่
แล้วเป็นจํานวน 654 ล้านบาท ส่วนใหญ่เนื่องจากการ
เพิ่มขึ้นของค่าใช้จ่ายในการบริหารงานที่เพิ่งเริ่มดําเนิน
การของโครงการก่อสร้างสถานีและ ระบบรถไฟฟ้าใน
ต่างประเทศ
	 ในปี 2561 บริษัทฯ มีค่าเผื่อหนี้สงสัยจะสูญ จํา
นวน 142 ล้านบาท ลดลงจากงวดเดียวกันของปีที่แล้ว
เป็นจํานวน 622 ล้านบาท โดยในงวดนี้ส่วนใหญ่เป็น
ค่าเผื่อหนี้สงสัยจะสูญของบริษัทย่อยบางแห่งในต่าง
ประเทศ

	 ในปี 2561 บริษัทฯ มีขาดทุนจากอัตราแลก
เปลี่ยน จํานวน 252 ล้านบาท ลดลงจากงวดเดียวกัน
ของปีที่แล้วเป็นจํานวน 98 ล้านบาท การขาดทุนใน
งวดนี้ส่วนหนึ่งเนื่องจากการอ่อนค่าของเงินรูเปียห์เมื่อ
เทียบกับเงินบาทมากกว่าปีที่ผ่านมา เป็นผลให้ บริษัท
ย่อยแห่งหนึ่งมีผลขาดทุนจากอัตราแลกเปลี่ยนจาก
การกู้ยืมเงินเพิ่มขึ้น
	 ในปี 2561 บริษัทฯ กลับค่าเพื่อการด้อยค่าเงิน
ลงทุน จํานวน 199 ล้านบาท เนื่องจากเงินลงทุนใน
บริษัทแห่งหนึ่ง ปัจจุบันมีผลกําไรเพิ่มขึ้นจนไม่ต้องตั้ง
ค่าเพื่อการด้อยค่าเงินลงทุนแล้ว
	 ในปี 2561 บริษัทฯ มีส่วนแบ่งกําไรจากเงินลงทุน
ในบริษัทร่วมและการร่วมค้า จํานวน 164 ล้านบาท 
เพิ่มขึ้นจากงวด เดียวกันของปีที่แล้วเป็นจํานวน 104 
ล้านบาทส่วนหนึ่งเนื่องจากบริษัทย่อยในต่างประเทศ
แห่งหนึ่งได้รับส่วนแบ่งกําไรจากเงิน ลงทุนในกิจการ
ร่วมค้า
	 ในปี 2561 บริษัทฯ มีต้นทุนทางการเงิน จํานวน 
2,393 ล้านบาท เพิ่มขึ้นจากงวดเดียวกันของปีที่แล้ว
เป็นจํานวน 47 ล้านบาท
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	 BGC ตั้งเป้ารายได้ปี 62 โต 10% มุ่งขยาย

ฐานลูกค้าตปท. เน้นอินเดีย เวียดนาม เล็งเพิ่ม

ตลาดออสเตรเลีย-ยุโรป หวังดันสัดส่วนส่งออก

ปี 62 แตะ 10% พร้อมวางงบพัฒนาเทคโนโลยี

การผลิตกว่า 400 ลบ. ระบุขอโตทั้ง Organic 

Growth -Inorganic Growth มองโอกาสเข้า

ร่วมทุน-ซื้อกิจการ ในธุรกิจที่เกี่ยวกับบรรจุ

ภัณฑ์แก้ว แย้ม คุย 3 ราย ลุ้นได้ข้อสรุป H262

	 นายศิลปรัตน์ วัฒนเกษตร 
กรรมการผู้จัดการ บริษัท บี
จี คอนเทนเนอร์ กล๊าส จ�ำกัด 
(มหาชน) หรือ BGC เปิดเผยว่า ใน

ปี 2562 บริษัทฯ ตั้งเป้ารายได้

เติบโต10% เมื่อเทียบกับปีก่อน

ที่มีรายได้ 10,400 ล้านบาท 

โดยปี 2562 บริษัทฯ ยังคง

เดินหน้าขยายฐานลูกค้าใน

ตลาดต่างประเทศ โดยตั้ง

เป้าเพิ่มสัดส่วนการส่งออก

ต่างประเทศ 10% ทั้ง

ฐานลูกค้าเดิมที่

มีอยู่แล้ว และ

สร้างฐานลูกค้า

ใหม่ ด้วยการ

เล็งเห็นโอกาส

เติบโตทางธุรกิจ 

โดยเฉพาะอย่าง

ยิ่งในประเทศ

เวียดนามที่ประชากรมีอายุเฉลี่ยอยู่ที่ 29 ปี ซึ่ง

เป็นวัยที่มีความต้องการในการซื้อสินค้าประเภท

เครื่องดื่มสูง และมีโรงงานผลิตบรรจุภัณฑ์แก้ว

ในประเทศเพียง 2 โรงงานเท่านั้น บีจีซีจึงเล็ง

เห็นว่าเวียดนามถือเป็นประเทศที่มีศักยภาพ

ในการเติบโตสูงสุด ทั้งยังสามารถส่งออกได้

ง่ายเนื่องจากเป็นประเทศอาเซียนซึ่งไม่ต้อง

เสียภาษี และมีค่าขนส่งเพียง 5,000 บาท/ตู้

คอนเทนเนอร์ เท่านั้น ทั้งยังมีระยะทางขนส่งที่

ใกล้กว่าแหล่งผลิตของประเทศจีน

	 ขณะที่ประเทศอินเดียถือเป็นอีก 1 ประเทศ

ที่บีจีซีมุ่งขยายตลาดเนื่องจากบริษัทที่ท�ำบรรจุ

ภัณฑ์แก้วที่มีคุณภาพดีในอินเดียยังมีไม่มาก

	 นอกจากนี้บีจีซียังเล็งขยายตลาด

ออสเตรเลีย นิวซีแลนด์ และยุโรป เนื่องจาก

ขณะนี้ในยุโรปก�ำลังมีเทรนด์ในการเริ่มกลับมา

ใช้ผลิตภัณฑ์ที่เป็นขวดแก้วเพื่อความยั่งยืนของ

สภาพแวดล้อม จึงท�ำให้มีความต้องการขวด

แก้วมากขึ้น อีกทั้งบีจีซียังเชื่อมั่นในศักยภาพ

ของบริษัทที่มีความช�ำนาญอย่างมากในเรื่อง

ของผลิตภัณฑ์ขวดแก้วที่จะท�ำให้บีจีซีมีโอกาส

มากขึ้นในตลาดยุโรป

	 ขณะที่ในปี 2562 บริษัทฯ ได้วางงบ

ประมาณส�ำหรับพัฒนาเทคโนโลยีด้านการ

ผลิตเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพและคุณภาพของ

ผลิตภัณฑ์กว่า 400 ล้าน

บาท โดนมีการติดตั้งนวัตกรรมแขนหุ่นยนต์ที่

โรงงานจังหวัดขอนแก่น เพื่อใช้ในการสเปรย์

น�้ำมันหล่อลื่นในแม่พิมพ์ และคาดว่าจะขยาย

การติดตั้งเพิ่มในสายงานแหล่งอื่นๆต่อใป

	 นอกจากนี้ยังมีการน�ำเข้าซอฟต์แวร์ตัว

ใหม่ที่ช่วยควบคุมพลังงานที่ใช้ในเตาหลอม 

ท�ำให้สามารถลดการใช้พลังงานลงไปจากเดิม 

3 - 4 % ส่งผลให้ต้นทุนในการผลิต และการใช้

ทรัพยากรลดลงอีกด้วย 

	 นายศิลปรัตน์ กล่าวเพิ่มเติมว่า บริษัทฯ 

ยังแสวงหาโอกาสการขยายธุรกิจทั้งในรูป

แบบการเติบโตภายใต้การด�ำเนินธุรกิจของ

ตนเอง (Organic Growth ) และการเติบโตใน

รูปแบบการร่วมทุน หรือการเข้าลงทุนในกิจการ 

(Inorganic Growth) ที่เกี่ยวกับบรรจุภัณฑ์แก้ว 

เช่นธุรกิจจัดกาวัตถุดิบ และธุรกิจจัดจ�ำหน่าย

สินค้า เป็นต้น

	 นอกจากนี้ บริษัทได้มีการศึกษาธุรกิจ

บริษัทอื่นๆมากขึ้น ซึ่งเป็นธุรกิจที่มีความ

เกี่ยวข้องกับเรื่องของบรรจุภัณฑ์ ทั้งบรรจุภัณฑ์

ในรูปแบบฟิล์ม หรือกล่องกระดาษ และสารเคมี

ที่เกี่ยวข้องกับการผลิตแก้ว โดยมีก�ำลังมีการ     

เจรจาอยู่ทั้ง สิ้น 3 ราย โดยคาดว่าจะได้ข้อสรุป 

1 รายในช่วงครึ่งปีหลังของปี 

2562

BGC ต้ังเป้ารายได้ปี 62 โต 10% มุ่งขยายฐานลูกค้าตปท. 

พร้อมวางงบพัฒนาเทคโนโลยีการผลิตกว่า 400 ลบ.
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	 NCL โชว์งบปี 61พลิกมีก�ำไรสุทธิ 3.15 

ล้านบาท รายได้จากการให้บริการขนส่งพุ่ง 

14.66% ระบุปรับกลยุทธ์เพิ่มยอดขาย แถมรับ

ทรัพย์บริษัทย่อย NCL SINGAPORE ฟันก�ำไร

แรง 222.59% ขณะที่ “บจ.เกรซ วอเทอร์ เมด” 

น�้ำยาล้างไตและเวชภัณฑ์ขายดี ดันก�ำไรโตแรง 

160.63% ประกาศแจกปันผลผู้ถือหุ้น 0.0067 

บาทต่อหุ้น ขึ้นXD 7 พ.ค. นี้ พร้อมตั้งเป้าปี 62 

รายได้เติบโตท�ำนิวไฮเกิน 50% เชื่อภายใน 5ปี 

ปั๊มรายได้เกิน 5,000 ล้านบาท

	 นายกิตติ พัวถาวรสกุล 
ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บมจ.
เอ็นซีแอล อินเตอร์เนชั่นแนล 
โลจิสติกส์ หรือ NCL ผู้ให้บริการจัดการ

ระบบโลจิสติกส์ครบวงจร (Logistics Solution 

Provider) เปิดเผยว่า ผลประกอบการของบ

ริษัทฯส�ำหรับงวดปี 2561 พลิกมีก�ำไรสุทธิครั้ง

แรกในรอบ 4 ปีอยู่ที่ 3.15 ล้านบาท จากปีก่อน

ที่ขาดทุนสุทธิ 7.60 ล้านบาท โดยมีรายได้จาก

การให้บริการขนส่งรวมอยู่ที่ 1,119.14 ล้านบาท 

เพิ่มขึ้น 14.66% เมื่อเทียบกับปีก่อน

	 บริษัทฯเตรียมเสนอที่ประชุมสามัญผู้ถือ

หุ้นประจ�ำปี 2562 ที่จะมีขึ้นในวันที่ 26 เมษายน 

2562 ให้พิจารณาจ่ายเงินปันผลเป็นเงินสด ใน

อัตราหุ้นละ 0.0067 บาทต่อหุ้น ขึ้นXD ในวันที่ 

7 พฤษภาคม 2562 และก�ำหนดจ่ายเงินปันผล

ในวันที่ 24 พฤษภาคม 2562 โดยผลประกอบ

การที่เพิ่มขึ้นทั้งก�ำไรและรายได้นั้น เป็นผล

มาจากบริษัทได้ใช้กลยุทธ์เพิ่มยอดขายตลอด

ทั้งปี และควบคุมต้นทุนท�ำให้บริษัทฯมีก�ำไร

ขั้นต้นเพิ่มขึ้น รวมถึงธุรกิจของบริษัทย่อยยัง

เติบโตได้อย่างโดดเด่น ไม่ว่าจะเป็น NCL INTER 

LOGISTICS (S) PTE LTD (NCL SINGAPORE) 

ในปี 2561 พลิกท�ำก�ำไรสุทธิที่ 2.93 ล้านบาท 

เติบโตสูงถึง 222.59% และรายได้รวมอยู่ที่ 

105.96 ล้านบาท เติบโต 25.36% จากปีก่อน

ที่ขาดทุนสุทธิ 2.39 ล้านบาท และรายได้รวมที่ 

84.52 ล้านบาท เนื่องจาก NCL SINGAPORE 

สามารถขยายฐานลูกค้าได้มากขึ้น และยังได้รับ

ความไว้วางใจจากลูกค้าเดิมท�ำให้สามารถเพิ่ม

ยอดขายได้ และการขยายส่วนงานขนส่งแบบ 

LCL Shipment (Less thanContainer Load) 

ยิ่งท�ำให้รายได้และก�ำไรเพิ่มขึ้น

 ส�ำหรับ “บจ.เกรซ วอเทอร์ เมด” หรือ GWM 

ท�ำธุรกิจผลิตและจ�ำหน่ายน�้ำยาล้างไตและ

เวชภัณฑ์ ปัจจุบันบริษัทถือหุ้น 52.80% โดย

ในปี 61 GWM มีก�ำไรสุทธิที่ 96.93 ล้านบาท 

เติบโตถึง 160.63% และพลิกมีก�ำไรสุทธิที่ 0.7 

ล้านบาท จากปีก่อนที่มีรายได้เพียง 37.19 ล้าน

บาท และขาดทุนสุทธิที่ 0.54 ล้านบาท เพราะ

การก่อสร้างโรงงานผลิตน�้ำยาล้างไตได้เริ่มผลิต

และจ�ำหน่ายในช่วงปลายเดือนกรกฏาคม 2560 

จึงท�ำให้ในปี 2561 มีรายได้เพิ่มขึ้น

 ส่วนภาพรวมธุรกิจในปี 2562 บริษัทตั้งเป้า

รายได้รวมเติบโตท�ำสถิติสูงสุดใหม่ (นิวไฮ)ไม่ต�่ำ

กว่า 50% หรือแตะ 1,500 ล้านบาท เนื่องจาก

เป็นปีที่จะรับรู้ส่วนแบ่งก�ำไรจากเงินลงทุนใน 

“บจ.ซิม (ไทยแลนด์)” เข้ามาเต็มปีเฉลี่ยกว่า 

10 ล้านบาท รวมถึงมีแผนขยายการขนส่งสู่

ต่างประเทศมากขึ้นด้วย ไม่ว่าจะเป็น ประเทศ

อินโดนีเซีย และจีน เป็นต้น เพื่อผลักดันให้

สัดส่วนต่างประเทศเพิ่มขึ้นเป็น 30-40% หรือ

เฉียด 50% เมื่อเทียบกับปี 2561 ที่มีสัดส่วน

เพียง 10-20% เท่านั้น

 รวมถึงบริษัทยังมุ่งมั่นสร้างโอกาสในการ

ด�ำเนินธุรกิจเพื่อเป้าหมายภายใน 5 ปีข้างหน้า 

หรือระหว่างปี 2562-2566 

มีรายได้รวมแตะที่ระดับ 

5 พันล้านบาท และ

สร้างฐานก�ำไรสุทธิให้

เติบโตอย่างมีเสถียรภาพ 

เพื่อกลับมาจ่ายปันผล

คืนให้กับกลุ่มผู้ถือหุ้นในได้

ในที่สุด

NCL วางเป้า 5ปี รายได้รวม 5 พันลบ. 
-ปีน้ีหวังโกยรายได้รวมโต ไม่ต�่ำกว่า 50% หรือแตะ 1.5พันลบ.
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แอล เอช ฟันด์ แจงปีที่ผ่านมาจ่ายเงินปันผล
และประโยชน์ตอบแทนในกองทุนอสังหาริมทรัพย์กว่า 2,000 ล้านบาท

	 จากภาวะตลาดหุ้นที่ยังคงมีความผันผวน 

และอัตราเงินเฟ้อของไทยที่อยู่ในระดับต�่ำ ท�ำให้

อัตราผลตอบแทนจากตราสารหนี้ยังอยู่ในระดับ

ต�่ำ ในขณะที่ Property Fund & REITs ให้ผล

ตอบแทนจากเงินปันผลประมาณ 5-6% ต่อ

ปี (ค�ำนวนผลตอบแทนย้อนหลัง 5 ปี ณ 22 

กุมภาพันธ์ 2562 ข้อมูลจาก Bloomberg)  มี

ความน่าสนใจและเหมาะกับการลงทุนรวมถึง

เป็นที่พักเงินที่ค่อนข้างปลอดภัย จากเงินปันผล

ที่ค่อนข้างสูงและจ่ายสม�่ำเสมอ

	 นายมนรัฐ ผดุงสิทธิ์ กรรมการ
ผู้อ�ำนวยการ บริษัทหลักทรัพย์
จัดการกองทุน แลนด์ แอนด์ 
เฮ้าส์ จ�ำกัด หรือ แอล เอช ฟนัด์ 
เปิดเผยว่า ปัจจุบัน ณ 22 กุมภาพันธ์ 2562 

เรามีกองทุนรวมอสังหาริมทรัพย์และทรัสต์เพื่อ

การลงทุนในอสังหาริมทรัพย์ภายใต้การบริหาร

จัดการของ แอล เอช ฟันด์  5 กองทุน แต่ละ

กองทุนสามารถจ่ายเงินปันผลหรือประโยชน์

ตอบแทนได้อย่างสม�่ำเสมอ

	 กองทุนรวมอสังหาริมทรัพย์และสิทธิการ

เช่า แลนด์ แอนด์ เฮ้าส์ “LHPF” ซึ่ง ลงทุน

ในอสังหาริมทรัพย์ อันประกอบด้วย โรงแรม 

3 โรงแรมได้แก่ กรรมสิทธิ์ในโรงแรม Center 

Points Promphong (พร้อมพงศ์) , โรงแรม 

Center Points Thonglor (ทองหล่อ) และ 

บ้านให้เช่าวิลล่า สาทร (Villa Sathorn) ตั้งแต่

จัดตั้งกองทุน (ปี 2555) มีการจ่ายปันผลแล้ว 

20 ครั้ง รวมเป็นมูลค่าทั้งสิ้น 4.23 บาทต่อ

หน่วย หรือคิดเป็นอัตราการจ่ายปันผลเฉลี่ย

เมื่อเทียบกับราคาพาร์ 6.04% ต่อปี

	 กองทุนรวมสิทธิการเช่าอสังหาริมทรัพย์

ควอลิตี้ เฮ้าส์ “QHPF” ซึ่งลงทุนใน อาคาร

ส�ำนักงาน 3 อาคารประกอบด้วย อาคาร

ส�ำนักงาน คิวเฮ้าส์ ลุมพินี  อาคารส�ำนักงาน 

คิวเฮ้าส์ เพลินจิต และอาคารส�ำนักงาน 

Waveplace ตั้งแต่จัดตั้งกองทุน (ปี 2549) มี

การจ่ายปันผลแล้ว 54 ครั้ง รวมเป็นมูลค่าทั้ง

สิ้น 9.21 บาทต่อหน่วย หรือคิดเป็นอัตราการ

จ่ายปันผลเฉลี่ยเมื่อเทียบกับราคาพาร์ 7.08% 

ต่อปี

	 กองทุนรวมอสังหาริมทรัพย์และสิทธิ

การเช่า ควอลิตี้ เฮ้าส์ โฮเทล แอนด์ เรซิเดนซ์ 

“QHHR” ซึ่งลงทุนในอสังหาริมทรัพย์ประเภท

โรงแรม อันได้แก่ โรงแรม Center Point 

Chitlom , โรงแรม Center Point Sukhumvit 

10 และ โรงแรม Center Point Phatunum  

ตั้งแต่จัดตั้งกองทุน (ปี 2555) มีการจ่ายปันผล

แล้ว 19 ครั้ง รวมเป็นมูลค่าทั้งสิ้น 4.30 บาท

ต่อหน่วย หรือคิดเป็นอัตราการจ่ายปันผลเฉลี่ย

เมื่อเทียบกับราคาพาร์ 6.14% ต่อปี

	 ทรัสต์เพื่อการลงทุนในสิทธิการเช่า

อสังหาริมทรัพย์ แอล เอช โฮเทล “LHHOTEL” 

ซึ่งปัจจุบันลงทุนในโรงแรม 2 อาคาร ได้แก่ 

โครงการโรงแรม Grande Center Point 

Rhachadhumri และ โครงการโรงแรม Grande 

Center Point Asoke (Terminal 21) ตั้งแต่

จัดตั้งกองทุน (ปี 2559) มีการจ่ายประโยชน์

ตอบแทนแล้ว 14 ครั้ง รวมเป็นมูลค่าทั้งสิ้น 

3.06 บาทต่อหน่วย หรือคิดเป็นอัตราการจ่าย

ประโยชน์ตอบแทนเฉลี่ยเมื่อเทียบกับราคาพาร์ 

10.20% ต่อปี

	 ทรัสต์เพื่อการลงทุนในสิทธิการเช่า

อสังหาริมทรัพย์ แอล เอช ช้อปปิ้ง เซ็นเตอร์ 

”LHSC” ซึ่งปัจจุบันลงทุนโครงการ Shopping 

Center Terminal 21 ตั้งแต่จัดตั้งกองทุน (ปี 

2558) มีการจ่ายประโยชน์ตอบแทนแล้ว 21 

ครั้ง รวมเป็นมูลค่าทั้งสิ้น 3.48 บาทต่อหน่วย 

หรือคิดเป็นอัตราการจ่ายประโยชน์ตอบแทน

เฉลี่ยเมื่อเทียบกับราคาพาร์ 8.53% ต่อปี

	 นายมนรัฐ กล่าวต่อว่าเมื่อรวมตัวเลข

ผลประกอบการตลอดทั้งปี 2561 กองทุน

อสังหาริมทรัพย์และกองทรัสต์เพื่อการลงทุน

ในอสังหาริมทรัพย์ภายใต้การบริหารจัดการ

ของ แอล เอช ฟันด์ สามารถจ่ายเงินปันผล

และประโยชน์ตอบแทนรวม 5 กองทุนมากกว่า 

2,000 ล้านบาท ทั้งนี้ปัจจัยที่สนับสนุนให้ธุรกิจ

เติบโตและท�ำให้กองทุนสามารถรักษาล�ำดับการ

จ่ายเงินปันผลได้ดีอย่างต่อเนื่องมีสาเหตุจาก

ช่วงปี 2561 ธุรกิจโรงแรมและธุรกิจท่องเที่ยวใน

ไทยมีการขยายตัวในเชิงจ�ำนวนห้องพักค่อนข้าง

สูง เพื่อรองรับกับจ�ำนวนนักท่องเที่ยวต่างชาติ

ที่มีอัตราการเติบโตอย่างต่อเนื่อง โดยเฉพาะใน

กลุ่มโรงแรมระดับ 3-4 ดาว และต�่ำกว่าระดับ 

3 ดาว , มาตรการสนับสนุนส่งเสริมการท่อง

เที่ยวของรัฐ เช่น งดเว้นค่าใช้จ่ายในการท�ำ

วีซ่าช่วงเทศกาลการท่องเที่ยวของประเทศไทย   

เป็นต้น

	 กองทุนอสังหาริมทรัพย์และทรัสต์เพื่อการ

ลงทุนในอสังหาริมทรัพย์ ทั้ง 5 กองทุน จด

ทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย ดัง

นั้นผู้ลงทุนที่สนใจลงทุนในกองทุนดังกล่าวใน

ข้างต้นสามารถซื้อขายผ่านตลาดหลักทรัพย์

แห่งประเทศไทย หรือสอบถามข้อมูลและขอรับ

หนังสือชี้ชวนเพิ่มเติมได้ที่ 02-286-3484 ต่อ 

420-423
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	 แม่มดน้อย ภาคพิสดาร เล่นกัน เลาะ แถวๆ 1650 บวกลบ เหนือ 1600 
จากนั้น ตั้งหลักใหม่ เดือนนี้ เดือนมีนาคม 24 มีนาคม เลือกตั้ง ก่อนจะถึง ปัจจัย
การเมือง คงครอบง�ำ ตลาดหุ้นไทยอีกครั้งอารมณ์ ความวิตกกังวล แรงมโน 
คนเล่นหุ้น พร้อมถอย ตั้งหลักใหม่ เกิดขึ้นตลอดเวลา ตลอดชั่วโมงการซื้อขาย 
ปัจจัยต่างประเทศ คงมีผลต่อเกมหุ้นไทยไม่มากนักจร้า
	 วันศุกร์ที่ผ่านมา ดัชนีตลาดหุ้นไทยปิดที่ 1,641.44 จุด ลดลง 12.04 จุด 
หรือ 0.73% มูลค่าการซื้อขาย 48,408.90 ล้านบาท สรุปสถาบันในประเทศขาย
สุทธิ 3,141.97 ล้านบาท บัญชีบริษัทหลักทรัพย์ซื้อสุทธิ 548.36 ล้านบาท นัก
ลงทุนต่างประเทศขายสุทธิ 1,778.95 ล้านบาท นักลงทุนทั่วไปในประเทศซื้อสุทธิ  
4,372.56 ล้านบาท
	 RS เดินเกม ตามเส้นเทคนิค ได้อย่างดี แม่มดน้อย ขอชมเชย หนทางข้าง
หน้า เต็มไปด้วย ความสดใส โปรดติดตามและอย่ากระพริบตา
	 2 ยาง 2 ภาค STA NER กอดคอกันลง บนปัจจัยพื้นฐานไม่ได้
เปลี่ยนแปลง วันนี้ ราคาหุ้นทั้งสอง จะปักหลักสู้หรือถอย ว่า กันตามหน้า
กระดาน
	 กูรู หลายค่าย เห็นงบ TRUE ไตรมาส 4/61 ขาดทุน 3 พันลบ. แล้ว 
น�้ำตาไหล เพราะอุตส่าห์ท�ำนาย มีก�ำไรเลขสามหลัก งานนี้นักลงทุน กระหน�่ำขาย 
ฉุดให้ราคาหุ้นต�่ำกว่า 11% มุมมองของแม่มดน้อยแล้ว หุ้น TRUE มีเสน่ห์ หลาก
มิติ...ถึงจุดหนึ่ง นักลงทุน ก็มาเก็งก�ำไร อิอิ
	 TEAMG วางเป้ารายได้ปี 62 โต 10-15% โชว์ Backlog มากกว่า 3,400 

ล้านบาท ส่งซิกเตรียมบุ๊ครายได้ปีนี้ 1,200-1,300 
ล้านบาท ลุยประมูลงานในประเทศ-ต่างประเทศสูง
กว่า 3,000 ล้านบาท ผลงานดีอย่างนี้ หวังว่า จะ
เข้าตานักลงทุน หุหุ
	 เร่งท�ำยอด น่าดู ส�ำหรับ BEAUTY ล่าสุด 
นู๋ศิริการย์ พัฑฒิวีระนนท์ ประธานเจ้าหน้าที่ฝ่าย
ปฏิบัติการ บริษัท บิวตี้ คอมมูนิตี้ จ�ำกัด (มหาชน) 
น�ำทีมยกทัพสินค้าแบรนด์ Beauty Buffet โชว์

ศักยภาพความสวย ในงาน “China International Beauty Expo 2019” งาน
แสดงสินค้า เครื่องส�ำอางนานาชาติที่ใหญ่ที่สุดในภูมิภาคเอเซีย เพื่อสร้างโอกาส
ขยายเครือข่ายทางธุรกิจและแนะน�ำผลิตภัณฑ์ให้เป็นที่รู้จักในตลาดจีน ณ China 
National Convention Center Beijing เมืองปักกิ่ง ประเทศจีน
	 THMUI ประกาศงบปี 61 มาตามนัด โกยรายได้ 580.51 ล้านบาท เพิ่ม
ขึ้นเกือบ 50% ก�ำไรสุทธิอยู่ที่ 31.24 ล้านบาท เพิ่มขึ้นกว่า 46% จากความส�ำเร็จ
ในการรุกงานโครงการท่อให้กับลูกค้าสาธารณูปโภคขนาดใหญ่ ขณะที่ ธุรกิจลวด
สลิงซึ่งเป็นธุรกิจหลักยังเติบโตดี ตั้งเป้าปี 62 รายได้เติบโตอีก 20% จากดีมานด์
ในธุรกิจหลัก และโอกาสจากการลงทุนไปยังธุรกิจที่เกี่ยวเนื่อง
	 แม่มดน้อย ขอแสดงความยินดีกับ GCAP ที่ เสนอขายหุ้นเพิ่มทุนยอด
จองล้น 47% ของจ�ำนวนหุ้นเพิ่มทุนที่ออกเสนอขายทั้งหมด ตัว GCAP เชื่อนัก
ลงทุนมั่นใจในศักยภาพและแผนการเติบโตด้านสินเชื่อที่ครอบคลุม พร้อมเดิน
หน้าตามแผนปี 62 ดันเป้าหมายสินเชื่อใหม่โต 25-30% หวังบริษัทร่วมทุน 
"สบายใจมันนี่" ที่จับมือกับ 9F International Holding PTE. LTD (9F) โกยราย
ได้จากสินเชื่อส่วนบุคคล หนุนรายได้รวมโตตามเป้า
	 เมื่อเร็วๆ นี้ นางสาวชนิดาภา สุริยา ผู้ช่วยประธานเจ้าหน้าที่บริหาร – 
สายงานปฎิบัติการ “เคทีซี” หรือ บริษัท บัตรกรุงไทย จ�ำกัด (มหาชน) เป็น
ตัวแทน “เคทีซี เวิลด์ ทราเวล เซอร์วิส” (KTC World Travel Service) ศูนย์
บริการเพื่อการเดินทางท่องเที่ยวส�ำหรับสมาชิกบัตรเครดิตเคทีซี ขึ้นรับมอบ
รางวัลผู้ประกอบการธุรกิจท่องเที่ยวดีเด่นประจ�ำปี 2018 “Top Agent Award 
2018” จากองค์การส่งเสริมการท่องเที่ยวแห่งประเทศญี่ปุ่น (JNTO) โดยมี มร. 
เอโกะ โอะนุมะ (ซ้าย) ผู้อ�ำนวยการบริหาร องค์การส่งเสริมการท่องเที่ยวแห่ง
ประเทศญี่ปุ่น (JNTO) เป็นผู้มอบรางวัล ณ โรงแรมดิโอกุระ เพลสทีส กรุงเทพฯ 
โดยในปี 2018 “เคทีซี เวิลด์ ทราเวล เซอร์วิส” ได้ร่วมเป็นส่วนหนึ่งในการร่วม
สนับสนุนให้มีนักท่องเที่ยวชาวไทยเดินทางไปเที่ยวประเทศญี่ปุ่นกว่า 1 ล้านคน 
	 EPCO มาตามนัด โชว์ก�ำไรปี61 เพิ่มกว่า 66% จากงวดเดียวกันปี
ก่อน แตะ 343 ล้านบาท “หรือหุ้นละ 0.41 บาท” ทุบสถิติสูงสุดประวัติการณ์ 
เนื่องจากเริ่มรับรู้ส่วนแบ่งก�ำไรจากการลงทุนในธุรกิจโรงไฟฟ้าและโรงพิมพ์ที่
บริษัทเข้าลงทุน ขณะที่บอร์ดอนุมัติจ่ายเงินปันผลอีกหุ้นละ 0.10 บาท "ยุทธ ชิน
สุภัคกุล" ประธานกรรมการ ประเมินแนวโน้มปี62 รายได้ก้าวกระโดดกว่า 50% 
ลุ้นท�ำนิวไฮต่อเนื่อง อานิสงส์โรงไฟฟ้าโซลาร์"ฟูเยี้ยน"ที่เวียดนาม ขนาดก�ำลังการ
ผลิต 109.76 MW โดยมีก�ำหนด COD กลางปีนี้ และโรงไฟฟ้าที่ญี่ปุ่นอีก 21 MW 
พร้อมรับรู้รายได้ธุรกิจโรงพิมพ์ WPS เต็มปี และการผลิตกล่องลูกฟูกเพิ่ม ช่วย
ผลักดันการเติบโต

  ตั้งหลักใหม่

บล.บัวหลวง : BDMS แนะน�ำ ซื้อเก็งก�ำไร ราคาพื้นฐาน ที่ 27.00 บ.

บล.เคจีไอ : BA แนะน�ำ ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 18.60 บ.

บล.เคจีไอ : AMATA แนะน�ำ ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 25.00 บ.

บล.ธนชาต : TRUE แนะน�ำ ขาย ราคาพื้นฐาน ที่ 4.40 บ.

บล.ฟิลลิป : TRUE แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 8.10 บ.

     บล.ฟิลลิป : CK แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 33.00 บ.

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : ROJNA แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 6.12 บ. 

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : AMATA แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 26.00 บ.

บล.เมย์แบงก์ กิมเอ็ง : EGCO แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 273.00 บ.

บล.เมย์แบงก์ กิมเอง็ : LH แนะน�ำ ซือ้เกง็ก�ำไร ราคาพืน้ฐาน ท่ี 11.40 บ.

บล.เมย์แบงก์ กิมเอง็ : CK แนะน�ำ ซือ้เกง็ก�ำไร ราคาพืน้ฐาน ท่ี 31.00 บ. 
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