


PTG คาดปี 63 ปริมาณขาย
น�้ำมันโต 20% จากปีนี้ 
หลังขยายสถานีบริการน�้ำมันเพ่ิม

PTG คาดปี 63 ปริมาณขายน�้ำมันโต 20% จากปีน้ี หลังขยายสถานี
บริการน�้ำมันเพ่ิม พร้อม ทุ่มงบกว่า 4.5-5 พันลบ. รุกขยายสถานีบริการ
น�้ำมันต่อเน่ือง ด้านปริมาณขายปีนี้โต 16-20% ตามเป้า ส่วนรายได้คาด
พลาดเป้าท่ี 1.4 แสนลบ. หลังราคาน�้ำมันปรับตัวลดลง
	
นายพิทักษ์ รัชกิจประการ ประธานเจ้าหน้าที่บริหารและกรรมการ
ผู้จัดการใหญ่บริษัท พีทีจี เอ็นเนอยี จ�ำกัด (มหาชน) หรือ PTG เปิดเผย
ว่า บริษัทฯมั่นใจปริมาณจ�ำหน่ายน�้ำมันปี 2562 จะสามารถเติบโตได้ตาม
เป้าที่ 16-20% หลัง 9 เดือนแรกบริษัทฯสามารถสร้างการเติบโตได้แล้ว 
20% ส่วนรายได้ปีน้ีบริษัทฯยอมรับว่าจะท�ำได้เพียง 1.2-1.3 แสนล้านบาท 
ซึ่งต�่ำกว่าเป้าท่ีวางไว้ 1.4 แสนล้านบาท หลังราคาน�้ำมันดิบปรับตัวลดลง

ส่วนปี 2563 บริษัทฯคาดว่าปริมาณการจ�ำหน่าย
น�้ำมันจะเติบโต 20% จากปีนี้ หลังบริษัทฯมีแผน
ขยายสถานีให้บริการน�้ำมันเพ่ิม โดยบริษัทฯวาง
งบลงทุน 4,500-5,000 ล้านบาท แบ่งเป็นใช้
ส�ำหรับขยายสถานีให้บริการน�้ำมัน 3,500 ล้าน
บาท เพ่ิมอีก 150 แห่ง และสถานีให้บริการ 
LPG เพ่ิมอีก 50 ส่งผลให้สิ้นปีหน้ามีสถานี
ให้บริการทั้งส้ิน 2,200 แห่ง จากสิ้นปีนี้อยู่
ที่ 2,000 แห่ง
	
นอกจากน้ี บริษัทฯยังมีแผนขยายสาขาธุรกิจ Non-Oil ซ่ึง
ใช้งบลงทุนราว 500 ล้านบาท ส่วนที่เหลือจะใช้ส�ำหรับลงทุน
อย่างอื่นในธุรกิจท่ีเก่ียวเนื่อง โดยแหล่งเงินทุนจะมาจาก
กระแสเงินสดในมือเป็นหลัก โดยสิ้นสุด 9 เดือนแรกบริษัทฯมี
กระแสเงินสดอยู่ท่ี 4,000 ล้านบาท

พร้อมกันนี้ บริษัทฯคาดว่าปี 2563 ยอดขายจาก
สาขาเดิม (SSSG) จะเติบโต 6% จากสิ้นปี 2562 
ที่คาดว่าจะเติบโต 6-7% ซึ่งเป็นการเติบโตสวน
ทางกับตลาดท่ีมีการเติบโตเพียงแค่ 2-3% เท่านั้น 
หลังบริษัทฯมีการขยายสถานีบริการน�้ำมันไปยัง
กรุงเทพฯและปริมณฑลมากขึ้น รวมทั้งยังมีการ
ปรับรูปแบบโมเดลธุรกิจใหม่
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NER ตั้งเป้าปี 63 รายได้โต 
30% จากโรงงานใหม่ ลูกค้าราย
ใหม่ และสินค้าใหม่

NER วางแผนปี 63 คาดรายได้เติบโต ไม่ต�่ำกว่า 30% จากลูกค้าราย
ใหม่ ประกอบกับโรงงานผลิตแห่งใหม่ท่ีจะเปิดด�ำเนินงานในไตรมาสที่ 
2/63 ท�ำให้คาดยอดขายเพ่ิมขึ้น 52% จากปี 62 พร้อมกันน้ีในกลางปี 63  
บริษัทฯ มีแผนออกสินค้าใหม่ ที่ร่วมพัฒนาสูตรกับ มอ.

นายชูวิทย์ จึงธนสมบูรณ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร  บริษัท นอร์
ทอีส รับเบอร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ NER ผู้ด�ำเนินธุรกิจผลิตและจ�ำหน่าย
ยางแผ่นรมควัน ยางแท่ง และยางผสม เพ่ือจ�ำหน่ายไปยังผู้ผลิตใน
อุตสาหกรรมต่างๆและกลุ่มผู้ค้าคนกลางทั้งในประเทศและต่างประเทศ 
เปิดเผยว่าคาดภาพรวมธุรกิจในช่วงสุดท้ายของปีนี้ 

บริษัทยังคงมั่นใจว่าในปีนี้จะมีอัตราการเติบโตของรายได้รวมไม่ต�่ำกว่าปี 
2561 ท่ีมีรายได้ 10,084.01 ล้านบาท ส�ำหรับโครงการผลิตก๊าซชีวภาพนั้น 
คาดว่าในปลายปี 62 จะเริ่มเดินเครื่องโครงการแรก ส่วนโครงการที่ 2 จะ
เริ่มไตรมาส 1/63 คาดว่าจะสร้างผลตอบแทนให้บริษัทประมาณเดือนละ 5 
ล้านบาท และยังช่วยลดต้นทุนด้านพลังงาน จากปัจจุบันจ่ายค่าพลังงาน
ในโรงงานประมาณเดือนละ 10 ล้านบาท ถ้าไบโอแก๊สเริ่มผลิตได้เต็ม
ก�ำลังการผลิตจะสามารถลดค่าแก๊สได้เดือนละ 5 ล้านบาท

ส�ำหรับเป้าหมายการเติบโตของรายได้รวมในปี 2563 คาดว่า
เติบโตไม่ต�่ำกว่า 10% เนื่องจากบริษัทเริ่มได้รับค�ำสั่งซ้ือยางเพ่ิม
ขึ้นจากลูกค้ารายใหม่หลายราย หลังจากที่บริษัทคู่แข่งในตลาด
บางบริษัทได้ปิดกิจการไป ประกอบกับโรงงานผลิตแห่งใหม่ซึ่ง
จะท�ำให้ก�ำลังการผลิตโดยรวมเพ่ิมขึ้นเป็น 2 เท่าตัว จะเปิด
ด�ำเนินงานในไตรมาสท่ี 2/63 ท�ำให้ทางบริษัทประมาณการว่า
จะสามารถท�ำยอดขายยางในปี 2563 ได้ราว 400,000 ตัน 
เพ่ิมขึ้น 52% จากปี 2562 นอกจากน้ีผู้บริษัทเชื่อว่าราคาขาย
เฉลี่ยในปี 2563 จะสูงกว่าปี 2562 ค่อนข้างมากจากอุปทาน
ยางทั่วโลกท่ีตึงตัวขณะที่อุปสงค์ยางค่อนข้างมีความต้องการ
ที่เพ่ิมขึ้นจากการซื้อของผู้ซ้ือยางจากประเทศจีน

พร้อมกันน้ี ในกลางปีหน้า บริษัทฯ มีแผนออกสินค้าใหม่ เป็นสินค้า
ส�ำเร็จรูปท่ีเป็นแผ่นปูนอน แผ่นรองในพ้ืนคอกของปศุสัตว์ โดยปัจจุบัน
บริษัทฯ มีการพัฒนาชื้นส่วน และพัฒนาสูตร ร่วมกันกับมหาวิทยาลัย
สงขลานครินทร์ (มอ. )

“กลางปีหน้าบริษัทฯ จะมีสินค้าส�ำเร็จรูปที่เป็นแผ่น
ปูนอน แผ่นรอง ในพ้ืนคอกของปศุสัตว์ ซึ่งเรามี
ความรู้อยู่พอสมควร ปัจจุบันบริษัทฯ มีการพัฒนา
ชื้นส่วน และพัฒนาสูตร ร่วมกันกับมหาวิทยาลัย
สงขลานครินทร์ (มอ.) น่าจะมีสินค้าออกสู่ท้อง
ตลาดในไตรมาส 2/62“ นายชูวิทย์ กล่าว
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GUNKUL ตั้งธง ปี 63 
รายได้นิวไฮสู่ 1 หมื่นลบ.

GUNKUL ส่งสัญญาณก�ำไรปี 62 เติบโตโดดเด่น เนื่องจากรายได้จากการ
ขายไฟฟา้โครงการกังหันลมและพลังงานแสงอาทิตย์ที่ COD ไปกว่า 400 
เมกะวัตต์เติบโตเท่าตัว “โศภชา ด�ำรงปิยวุฒิ์” เผยเตรียมร่วมประมูล
โครงการใหม่อีกเพียบ เพ่ือเสริมศักยภาพรายได้และก�ำไรกลุ่มบริษัทฯ ให้
เติบโตอย่างมีเสถียรภาพมากกว่าที่เป็นอยู่

ด้าน “สมบูรณ์ เอื้ออัชฌาสัย” ขุนศึก GUNKUL คาดปี 63 รายได้นิวไฮ
สู่ 1 หมื่นลบ. หลัง COD โซลาร์เพ่ิม 120 MW - แผน PDP ใหม่หนุน - รับรู้
งาน EPC ต่อเน่ือง ระบุปัจจุบันตุน Backlog ในมือ 1 หมื่นลบ. รับรู้ปีหน้า 4 
พันลบ. ขณะท่ีปี 63 เล็งเข้าประมูลงานใหม่ 1.5 หมื่นลบ. หวังได้งาน 5 พันลบ.

นางสาวโศภชา ด�ำรงปิยวุฒิ์ ประธานกรรมการบริหาร บริษัท กัน
กุลเอ็นจิเนียริ่ง จ�ำกัด (มหาชน) (GUNKUL) เปิดเผยว่า บริษัทฯ มั่นใจใน
ศักยภาพการเติบโตของก�ำไรสุทธิในปี 2562 ของกลุ่มบริษัทฯ ว่าจะเติบโต
อย่างโดดเด่น เม่ือเทียบกับปีที่ผ่านมา เนื่องจากรับรู้รายได้จากการขายไฟฟา้
เพ่ิมขึ้นเกือบเท่าตัวจากโครงการโรงไฟฟา้พลังงานแสงอาทิตย์ และโครงการ
โรงไฟฟา้พลังงานลมท่ีได้ COD ไปก่อนหน้านี้กว่า 400 เมกะวัตต์ รวมถึง
ธุรกิจเทรดดิ้ง และธุรกิจรับเหมาก่อสร้าง (EPC) ท่ียังเติบโตอยู่ในทิศทางที่ดี
	
ทั้งนี้บริษัทฯ ยังเตรียมเข้าร่วมประมูลโครงการต่างๆ เพ่ิมอย่างต่อเนื่อง โดย
เฉพาะจากการไฟฟา้ส่วนภูมิภาค (กฟภ.) และการไฟฟา้ฝ่ายผลิต (กฟผ.) 
ซึ่งหากได้งานจะส่งผลต่อรายได้และก�ำไรของกลุ่มบริษัทฯ ให้เติบโตและมี
เสถียรภาพมากยิ่งขึ้น รวมถึงช่วยสนับสนุนให้งานในมือ (Backlog) ที่รอรับ
รู้รายได้ เพ่ิมขึ้นจากปัจจุบันอยู่ที่ประมาณ 8,000 ล้านบาท โดยจะทยอยรับรู้
รายได้ใน 2 ปี ข้างหน้า

“หลังจากที่บริษัทย่อยของ GUNKUL ได้เข้าซื้อหุ้นของ บริษัท 
ฟวิเจอร์ อีเล็คทริคอล คอนโทรล หรือ FEC ที่เน้นรับงานรับ
เหมาก่อสร้างระบบไฟฟา้ ท�ำให้เห็นว่าการลงทุนดังกล่าวได้สร้าง
มูลค่าและเสริมศักยภาพให้กลุ่มบริษัทฯ อย่างเห็นได้ชัด ซึ่งถือ
เป็นการลงทุนที่สร้างโอกาสในการขยายธุรกิจรับเหมาก่อสร้าง
ระบบไฟฟา้ และช่วยส่งเสริมให้กลุ่มบริษัทฯ มีอัตราการเติบโต
ทั้งทรัพย์สิน ผลก�ำไร และกระแสเงินสดอย่างต่อเน่ืองในช่วงที่
ผ่านมา โดยเชื่อว่านับต่อจากนี้กลุ่มบริษัทฯ จะมีโครงการใหม่ๆ
เข้ามาหนุนรายได้และก�ำไรให้เติบโตอย่างต่อเนื่อง และจะได้เห็น
การเติบโตทุกไตรมาส” นางสาวโศภชากล่าว
	
อย่างไรก็ตาม GUNKUL ยังคงมุ่งเน้นการลงทุนด้านพลังงานทดแทนอย่าง
ต่อเนื่อง ทั้งในประเทศและต่างประเทศ เพ่ือให้ได้เป้าหมายเมกะวัตต์สะสมไม่
ต�่ำกว่า 1,000 เมกะวัตต์ ภายในปี 2564 จากปัจจุบัน มีสัญญาซื้อขายไฟฟา้ 
(PPA) ในมือรวมกันแล้วประมาณ 600 เมกะวัตต์

4 www.HoonInside.com 25  December  2019



GUNKUL ตั้งธง ปี 63 
รายได้นิวไฮสู่ 1 หมื่นลบ.

ด้านนายสมบูรณ์ เอื้ออัชฌาสัย กรรมการผู้จัดการ บริษัท 

กันกุลเอ็นจิเนียริ่ง จ�ำกัด (มหาชน) หรือ GUNKUL เปิดเผยว่า บริษัทฯตั้งเป้า
รายได้ปี 2563 แตะระดับ 10,000 ล้านบาท หรือเติบโต 20-25% จากปีนี้คาด
ท�ำได้ 7,000 ล้านบาท
	
ซึ่งเป็นการเติบโตท�ำสถิติสูงสุดใหม่อย่างต่อเนื่อง หลังบริษัทฯเตรียมเปิด
ด�ำเนินการเชิงพาณิชย์ (COD) โรงไฟฟา้โซลาร์เพ่ิมเข้ามาอีก 120 เมกะวัตต์ 
แบ่งเป็น โครงการโรงไฟฟา้โซลาร์ในประเทศเวียดนาม 50 เมกะวัตต์ โครง
โซลาร์รูฟท็อปของภาคเอกชน 30 เมกะวัตต์ และโครงการโซลาร์ประเทศ
มาเลเซีย 37 เมกะวัตต์ รวมในปีหน้าจะมีการปรับแผน Power Development 
Plan (PDP) ใหม่ซึ่งเป็นอีกหนึ่งปัจจัยท่ีช่วยสนับสนุนเช่นกัน
	
นอกจากนี้ บริษัทฯยังมีงานในมือ (Backlog) รวมทั้งส้ิน 8,000 
ล้านบาท และขณะนี้บริษัทฯอยู่ระหว่างรอผลประมูลงานโครง
การสายเคเบิ้ลใต้น�้ำที่เกาะสมุย เกาะเต่า และเกาะหยี๋ มูลค่ารวม 
3,500 ล้านบาทที่จะประกาศผลในเร็วๆน้ี ซึ่งบริษัทฯคาดว่าจะ
ได้รับงานจากโครงการดังกล่าว และสนับสนุนให้ส้ินปี 2562 
บริษัทฯมี Backlog ท้ังส้ิน 10,000 ล้านบาท โดยจะรับรู้เป็นราย
ได้ในปีหน้า 4,000 ล้านบาท

ทั้งนี้ บริษัทฯยังคงเดินหน้าประมูลงานใหม่อย่างต่อเน่ือง โดยปีหน้ามีแผนเข้า
ประมูลงานใหม่ มูลค่ากว่า 15,000 ล้านบาท แบ่งเป็นงานการสถานีสายส่ง 
และสายไฟลงดิน 10,000 ล้านบาท และงานของการไฟฟา้ฝ่ายผลิตแห่ง
ประเทศไทย(กฟผ) 5,000 ล้านบาท โดยบริษัทฯคาดหวังที่จะได้รับงาน 5,000 
ล้านบาท จากมูลค่างานทั้งหมด
	
ด้านความคืบหน้าโครงการพลังงานลมในประเทศเวียดนามปัจจุบันบริษัทฯอยู่
ระหว่างเจรจาร่วมกับพันทมิตร 2-3 ราย ส่วนโครงการลมในประเทศไต้หวัน 
ปัจจุบันได้มีความคืบหน้าพอสมควรซ่ึงบริษัทฯอยุ่ระหว่างศึกษาและพิจารณาว่า
จะสามารถท�ำพลังงานลมนอกชายฝั่ ง(ออฟชอร์ )ได้หรือไม่ หรือจะเปลี่ยนแผน
มาท�ำบนชายฝั่ นแทน ซึ่งหากมีความคืบหน้าจะแจ้งให้ทราบทันที
	
ส่วนความคืบหน้าการก่อสร้างโรงไฟฟา้ท่ีประเทศเมียนมาร์ บริษัทฯยังไม่ได้
โฟกัสมากนักในช่วง 1- 2 ปีที่ผ่านมา แต่หลังจากนี้ตะเริ่มท�ำการศึกษามาก
ขึ้นหลังมองว่ารัฐบาลเมียนมาร์จะมีการทยอยปล่อยโครงการ ซึ่งเป็นโอกาสที่
บริษัทฯจะเข้าไปลงทุนในอนาคต
	

อย่างไรก็ตาม บริษัทฯคาดว่าสัดส่วนรายได้จากธุรกิจ
พลังงานในปี 2563 จะเหลือเพียง 60-65% จากปัจจุบัน 
80% หลังมีงานในมือ (Backlog) จากธุรกิจก่อสร้างเข้า
มาค่อนข้างมาก

5 www.HoonInside.com 25  December  2019



https://www.ptgenergy.co.th/index.php


TMILL ปี 63 ดันก�ำลัง
การผลิตเต็มสูบ เน้นลุยตลาด
ตจว. - เจาะ SME

TMILL คาดปี 63 ก�ำลังการผลิตเพ่ิมแตะ 80-85% จากส้ินปีนี้
คาดอยู่ที่ 75% เล็งขยายฐานลูกค้าตจว.มากขึ้น /ส่งซิกไตรมาส 
4/62 โตสวยกว่าทุกไตรมาส หลังเข้าสู้ช่วงไฮซีซั่นของธุรกิจ 
พร้อมคงเป้าปริมาณขายแป้งสาลีปีนี้โต 10% เมื่อเทียบกับปีก่อน

นางแววตา กุลโชตธาดา รองผู้อ�ำนวยการฝ่ายการเงินและบัญชี บริษัท ที 
เอส ฟลาวมิลล์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ TMILL เปิดเผยว่า ปี 2563 บริษัทฯ
ตั้งเป้ามีก�ำลังการผลิตเพ่ิมขึ้นมาอยู่ที่ระดับ 85% จากสินปีนี้คาดอยู่ที่ 75% 
อย่างไรก็ตามเป้าก�ำลังการผลิตปีนี้ได้ลดลงจาก 80% เนื่องจากปัจจุบันมีคู่
แข่งรายใหม่เพ่ิมเข้ามาในตลาดอีก 2 รายส่งผลให้การแข่งขันเรื่องราคาสูง

ขณะที่ในปีหน้าบริษัทฯยังคงใช้แผนการเน้นหาลูกค้ารายใหม่เพ่ิมอย่างต่อ
เนื่องในต่างจังหวัดโดยเฉพาะผู้ประกอบการขนาดกลางและขนาดเล็ก(SME) 
โดยในปัจจุบันบริษัทฯมีค�ำสั่งซ้ือล่วงหน้าแล้ว 50-60% ของปริมาณขายที่
วางไว้ ซ่ึงเป็นค�ำส่ังซื้อไปจนถึงสิ้นปี 2563
	
“เป้าเพ่ิมก�ำลังการผลิตในปีละ 10% แต่ว่าต้องดูปัจจัยรอบข้างด้วย 
ถ้าเกิดว่าเพ่ิมแล้วก�ำไรมันจะได้ไหม เพราะจะเน้นในเรื่องของก�ำไร
มากกว่า และหากก�ำลังการผลิตเกิน 90% ไปแล้วจะเพ่ิมไปอีกไหม
ซึ่งมองว่าคงเป็นไปไม่ได้ ณ ตอนนี้เราก็จะใช้ก�ำลังการผลิตให้เต็มท่ี
ก่อน ถ้าเกิดถึง 90% หรือถึง 100% แล้ว เราก็คงมองในเรื่องของ
เฟส 3 ที่จะต้องมาพิจารณาความเป็นไปได้อีกทีนึงค่ะ”นางแววตา 
กล่าว

ทั้งนี้ บริษัทฯคาดว่าผลการด�ำเนินงานไตรมาส4/2562 จะเติบโตได้ดีกว่า
สามไตรมาสท่ีผ่านมา หลังเข้าสู้ช่วงไฮซีซั่นของธุรกิจ รวมทั้งบริษัทฯยังคง
เป้าปริมาณขายแป้งสาลีในปีนี้ เติบโต10% เมื่อเทียบกับปีก่อน โดยคาดว่า
อัตราการใช้ก�ำลังการผลิตเฉลี่ยทั้งปีอยู่ที่ 75% จากปัจจุบันที่มีการใช้ก�ำลัง
การผลิตอยู่ท่ีประมาณ 72.65%
	
อย่างไรก็ตาม บริษัทฯยอมรับว่าก�ำไรปีนี้จะเติบโตน้อยกว่าปีก่อนที่ท�ำได้ 
106.60 ล้านบาท หลังได้รับผลกระทบจากราคาต้นทุนวัตถุดิบที่ปรับตัวเพ่ิม
ขึ้นกว่าปีก่อนถึง 4% แต่บริษัทฯยังคงพยายามปรับกลยุทธ์ในการบริหาร
ต้นทุนเพ่ือจ�ำหน่ายสินค้าตอบสนองต่อลูกค้าได้ และในปีหน้าบริษัทฯประเมิน
ว่าราคาวัตถุดิบอาจปรับตัวลดลงได้บ้างหลังมีสต็อควัตถุดิบจากการเก็บ
เกี่ยวมากกว่าปีน้ี โดยปัจจุบันคุณภาพของวัตถุดิบไม่ดีมากนักเมื่อเทียบกับ
ช่วงที่ผ่านมา ส่งผลให้เกษตรกรมีการกักเก็บวัตถุดิบที่มีคุณภาพไว้ขายแบบ
เก็งก�ำไร

พร้อมกันน้ี บริษัทฯยังอยู่ระหว่างศึกษาการน�ำโรบอทเข้ามาช่วยในการผลิต
เฟสที่ 3 หลังจากติดตั้งเฟสที่ 1 ซ่ึงเป็นหุ่นยนต์เรียงแป้งและเฟสที่ 2 ซึ่ง
เป็นหุ่นยนต์ร่อนแป้งแล้วเสร็จเป็นที่เรียบร้อย แต่อย่างไรก็ตามการศึกษาใน
การลงทุนดังกล่าวยังคงไม่มีความชัดเจน หากมีความคืบหน้าบริษัทฯจะแจ้ง
ให้ทราบทันที
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TMILL ปี 63 ดันก�ำลัง
การผลิตเต็มสูบ เน้นลุยตลาด
ตจว. - เจาะ SME

นางแววตากล่าวเพ่ิมเติมว่า บริษัทฯมีนโยบายการจ่ายเงินปันผลให้แก่
ผู้ถือหุ้นในอัตราไม่ต�่ำกกว่าร้อยละ 50 ของก�ำไรสุทธิหลังหักภาษีเงินได้
นิติบุคคลของงบการเงินเฉพาะ และหลักหักส�ำรองตามกฏหมาย และเงิน
สะสมอื่นๆตามท่ีบริษัทฯก�ำหนด ทั้งนี้ การจ่ายเงินปันผลดังกล่าวอาจมีการ
เปลี่ยนแปลงขึ้นอยู่กับฐานะทางการเงิน ผลการด�ำเนินงาน แผนการลงทุน
ความจ�ำเป็นและความเหมาะสมอื่นๆในอนาคต
	
อนึ่ง TMILL รายงานผลการด�ำเนินงานไตรมาส3/2562 บริษัทฯมีก�ำไร
สุทธิ จ�ำนวน 22.03 ล้านบาท เมื่อเทียบกับไตรมาส3/2561 มีผลก�ำไรสุทธิ
ลดลง 12.82 ล้านบาท หรือคิดเป็น 36.8%อย่างไรก็ตามบริษัทฯ มีรายได้
จากการจําหน่ายในไตรมาส 3/2562 เพ่ิมขึ้น 5.9% เมื่อเปรียบเทียบกับ
งวดเดียวกันของปี 2561 โดยที่ปริมาณการจําหน่ายแป้งสาลีเพ่ิมขึ้น 7.4% 
แต่ราคาจําหน่ายแป้งสาลีเฉลี่ยลดลง 0.2% ส่วนปริมาณจําหน่ายรําข้าว 
สาลีเพ่ิมขึ้น 5.8% แต่ราคาจําหน่ายรําข้าวสาลีเฉลี่ยลดลง 6.6%ต้นทุน
ขายในไตรมาส 3/2562 คิดเป็น 84.1% ของรายได้ สูงขึ้นจาก 79.3% ใน
ไตรมาส 3/2561 เป็นผลมาจากราคา เฉล่ียของวัตถุดิบที่ใช้ปรับเพ่ิมขึ้น
	
จากการที่ราคาขายเฉลี่ยลดลง และราคาวัตถุดิบสูงขึ้น ส่งผลให้อัตรากํ
าไรขั้นต้นในไตรมาส 3/2552 ลดลง 4.8%การใช้อัตรากําลังการผลิต
เฉลี่ยในไตรมาส 3/2562 อยู่ที่ 72.65% เพ่ิมขึ้น 5.38% เมื่อเปรียบเทียบ
กับงวดเดียวกัน ของปี 2561ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารในไตรมาส 
3/2562 ใกล้เคียงกับงวดเดียวกันของปี 2561 และจากงบการเงินสําห
รับงวด 9 เดือน สิ้นสุดวันที่ 30 กันยายน 2562 ซึ่งปรากฏว่า งบการ
เงินของบริษัทแสดงผล การดําเนินงานกําไรสุทธิ 68.84 ล้านบาท เมื่อ
เปรียบเทียบกับงวดเดียวกันของปีก่อน มีผลกําไรสุทธิลดลง 19.72 ล้าน
บาท คิดเป็น 22.3% บริษัทขอเรียนชี้แจงดังนี้
	
บริษัทฯ มีรายได้จากการจําหน่ายในงวด 9 เดือนของปี 2562 เพ่ิมขึ้น 
4.1% เมื่อเปรียบเทียบกับงวดเดียวกันของปี 2561 โดยที่ปริมาณการจํา
หน่ายแป้งสาลีเพ่ิมขึ้น 3.6% และราคาจําหน่ายแป้งสาลีเฉลี่ยเพ่ิมขึ้น 0.6% 
ส่วนปริมาณจําหน่าย รําข้าวสาลีเพ่ิมขึ้น 3.5% แต่ราคาจําหน่ายรําข้าวสาลี
เฉลี่ยลดลง 0.4%
	
ต้นทุนขายคิดเป็น 84.2% ของรายได้ สูงขึ้นจาก 80.2% ในปี 2561 เป็น
ผลมาจากราคาเฉล่ียของวัตถุดิบที่ใช้ปรับ เพ่ิมขึ้น ส่งผลให้อัตรากําไรขั้น
ต้นในปี 2562 ลดลง 4.0%
	
การใช้อัตรากําลังการผลิตเฉลี่ยในปี 2562 อยู่ที่ 72.65% เพ่ิมขึ้น 2.72% 
เมื่อเปรียบเทียบกับงวดเดียวกันของปี 2561 ค่าใช้จ่ายในการขายและ
บริหารในปี 2562 ลดลง 4.18 ล้านบาท จากค่าใช้จ่ายเกี่ยวกับพนักงาน
เป็นหลัก
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PSTC วางเป้าปีหน้าโตอีก
กว่า 20% พร้อมร่วมวงไฟฟ้า
ชุมชน ตั้งเป้าคว้า 20-50 MW

“พระนาย กังวาลรัตน์“ บิ๊กบอส PSTC มั่นใจผลงานปี 62 โตเข้าเป้า 
20% ขณะท่ีปีหน้าตั้งเป้าเติบโตอีกกว่า 20% หลังตุน backlog กว่า 3 พัน
ลบ. พร้อมร่วมวงไฟฟา้ชุมชน ตั้งเป้าคว้า 20-50  MW  

ดร.พระนาย กังวาลรัตน์ ประธานกรรมการบริหาร และประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท เพาเวอร์ โซลูชั่น เทคโนโลยี จ�ำกัด 
(มหาชน) PSTC เปิดเผยว่า แผนธุรกิจปี 2563 บริษัทฯ ตั้ง
เป้าผลประกอบการเติบโตไม่ต�่ำกว่า 20% โดยปัจจุบันบริษัทฯ 
มีงานในมือ (backlog) ที่รอรับรู้รายได้แล้วกว่า 3,000ล้าน
บาท 

ส�ำหรับผลประกอบปี2562 คาดว่าเติบโตได้ตามเป้าหมายที่วางไว้คือประมาณ 
20% โดยในงวด 9 เดือนแรกของปี 2562  บริษัทฯ มีรายได้แล้ว 5,719.23 
ล้านบาท และมีก�ำไรสุทธิ 3,091.67 ล้านบาท ขณะที่งวดปี 2561 บริษัทฯ มี
รายได้อยู่ท่ี 2,986.65 ล้านบาท และมีก�ำไรสุทธิ 84.64  ล้านบาท  

พร้อมกันน้ี  บริษัทฯ มีความพร้อมเข้าร่วมโครงการโรงไฟฟา้ชุมชน  เนื่อง
จากบริษัทฯ มีประสบการณ์ที่สั่งสมมาจากการด�ำเนินโครงการทั้ง โครงการ
โรงไฟฟา้ชีวภาพ ,ชีวมวล และพลังงานแสงอาทิตย์ขนาดเล็ก บริษัทฯ จึง
มีความพร้อมขององค์ความรู้ ทั้งการเข้าร่วมโดยตรง และร่วมกับพันธมิตร 
โดยตั้งเป้าคว้าให้ได้ 20-50 เมกะวัตต์  

ประธานเจ้าหน้าท่ีบริหาร PSTC กล่าวอีกว่า ในส่วนการเข้าร่วมโครงการ
ไฟฟา้ชุมชน บริษัทฯอยู่ระหว่างการตั้งทีมท�ำงาน เพ่ือศึกษา และน�ำเสนอ
รูปแบบการเข้าร่วมทุนกับชุมชน คาดว่าจะสามารถได้โครงการมาจ�ำนวน
หนึ่ง และบริษัทฯ มีความพร้อมทั้งแหล่งเงินทุน และองค์ความรู้ในทุก ๆ 
เทคโนโลยี ท่ีจะสามารถน�ำมาใช้ต่อยอดกับโครงการไฟฟา้ชุมชนให้สามารถ
ผลิตไฟฟา้ได้อย่างมีประสิทธิภาพตามเป้าหมายของรัฐบาล 
	
อีกทั้งยังมีแผนย้ายเข้าเทรดในตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย (SET) ซึ่ง
คาดว่าหากด�ำเนินการแล้วเสร็จภายในไตรมาส 1/63 และน่าจะสามารถย้ายไป
ซื้อขายในกระดาน SET ได้ในไตรมาส 2/63

ส�ำหรับงบลงทุนในปี 2563 บริษัทฯตั้งไว้ที่ 1,000 ล้านบาท  โดยเน้นในส่วน
ของการขยายการลงทุนโรงไฟฟา้  Private PPA และด้านการขายระบบก๊าซ 
LNG ให้กับกลุ่มอุตสาหกรรม โดยคาดว่าจะได้งานด้านจ�ำหน่ายก๊าซ LNG 
ประมาณ 200 ล้านบาท

ทั้งนี้ ผลการด�ำเนินงานในงวด 9 เดือนปีนี้ มีก�ำไรสุทธิ 3,091.66 
ล้านบาท เพ่ิมขึ้นถึงร้อยละ 4,888.96 เมื่อเปรียบเทียบกับงวด
เดียวกันของปีก่อนที่ท�ำได้ 61.97 ล้านบาท
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KBANK ตั้งธงสินเชื่อ
ปี 63 โต 4 - 6% - NPL 3.6 - 
4% MW

KBANK ต้ังเป้าปี 63 เน้นใช้ดาต้าปล่อยสินเชื่อรวมเติบโต 4-6% คาด 
NIM อยู่ที่ 3.1- 3.3% อัตราการเติบโตของรายได้ที่มิใช่ดอกเบี้ยอยู่
ที่ -5 ถึง -17% และ NPL 3.6-4% มองปี 63 ยังมีปัจจัยท้าทายกดดัน
เศรษฐกิจไทยต่อเนื่อง มุ่งเน้นการบริหารจัดการต้นทุน และเพ่ิมการ
ปล่อยสินเช่ือรายย่อยด้วยการใช้ศักยภาพด้านการวิเคราะห์ข้อมูล
	
ธนาคารกสิกรไทยมองปี 2563 ปัจจัยท้าทายกดดันเศรษฐกิจไทยต่อเนื่อง 
เดินหน้าสร้างบริการท่ีตอบโจทย์ลูกค้าทั้งชีวิตและธุรกิจ มุ่งเน้นการบริหาร
จัดการต้นทุน และเพ่ิมการปล่อยสินเชื่อรายย่อยด้วยการใช้ศักยภาพด้าน
การวิเคราะห์ข้อมูล ตั้งเป้าหมายสินเชื่อรวมเติบโต 4-6% นายบัณฑูร ล�่ำซ�ำ 
ประธานกรรมการ ธนาคารกสิกรไทย เปิดเผยว่า 

เศรษฐกิจไทยในปี 2563 ยังเผชิญความท้าทายจากปัจจัยทางเศรษฐกิจ
ที่ยังมีอยู่มาก โดยเฉพาะประเด็นข้อพิพาททางการค้าระหว่างสหรัฐฯ และ
จีนที่ยังคงยืดเย้ือ เงินบาทที่ยังคงแข็งค่าส่งผลกระทบต่อภาคเศรษฐกิจ
ระหว่างประเทศ คาดว่าปี 2563 การส่งออกไทยจะขยายตัวติดลบที่ -2% 
ด้านภาคเศรษฐกิจภายในประเทศจะเป็นปัจจัยหลักท่ีกระตุ้นการเติบโต
ของเศรษฐกิจ จากการเดินหน้าโครงการด้านโครงสร้างพ้ืนฐาน ทิศทาง
ดอกเบี้ยมีแนวโน้มลดลง ท่ามกลางหน้ีครัวเรือนท่ีอยู่ในระดับสูง
	
ภายใต้ปัจจัยความท้าทายต่างๆ ธนาคารกสิกรไทยก�ำหนดทิศทางการ
ด�ำเนินงานปี 2563 ก�ำหนดเป้าหมายธุรกิจ ”To Empower Every 
Customer’s Life and Business” ในการเป็นสถาบันการเงินที่ยึดลูกค้า
เป็นศูนย์กลาง สร้างนวัตกรรมทางการเงิน และท�ำงานเชิงรุก เพ่ือส่ง
มอบบริการมาตรฐานสากล และคุณค่าที่ยั่งยืนให้แก่ผู้มีส่วนได้ส่วนเสีย
ทุกฝ่าย ด้วยการประสานพลังเทคโนโลยีและบุคคลากรคุณภาพ เพ่ือตอบ
สนองลูกค้าทั้งการใช้ชีวิตและการด�ำเนินธุรกิจ
	
ธนาคารกสิกรไทยได้ประกาศเป้าหมายทางการเงินปี 2563 โดยตั้งเป้า
การเติบโตเงินให้สินเชื่อรวมที่ 4-6% แบ่งเป็นสินเชื่อธุรกิจลูกค้าบรรษัท
เติบโต 2-4% สินเชื่อธุรกิจลูกค้าผู้ประกอบการเติบโต 1-3% และสินเชื่อ
ลูกค้าบุคคลเติบโต 9-11% อัตราผลตอบแทนสินทรัพย์ที่ก่อให้เกิดรายได้
สุทธิ (Net Interest Margin : NIM) อยู่ที่ 3.1 ถึง 3.3% อัตราการเติบโต
ของรายได้ท่ีมิใช่ดอกเบี้ยอยู่ที่ -5 ถึง -17% ในส่วนของคุณภาพสินทรัพย์ 
คาดว่ามีสัดส่วนเงินให้สินเชื่อด้อยคุณภาพต่อเงินให้สินเชื่อรวม (NPL 
Ratio Gross) ท่ี 3.6-4.0%
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BGRIM ตั้งเป้าก�ำลังการ
ผลิตแตะ 10,000 MW ในปี70 
จากส้ินปีนี้แตะ 2,896 MW

BGRIM ตั้งเป้าก�ำลังการผลิตแตะ 10,000 MW ในปี70 จากสิ้นปีนี้แตะ 
2,896 MW ระบุปี63 ทุ่มงบมากกว่า 2 หมื่นลบ. ขยายโรงไฟฟา้-M&A 
เผยอยู่ระหว่างเจรจา M&A 2-3 ดีล ขนาด 100-200 MW /โครงการ 
คาดชัดเจน H1/63
	
นางปรียานาถ สุนทรวาทะ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท บี.กริม เพา
เวอร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ BGRIM เปิดเผยว่า บริษัทฯตั้งเป้ามีก�ำลัง
การผลิตรวมแตะ 10,000 เมกะวัตต์ ภายในปี 2570 จากสิ้นปี2562 อยู่
ที่ 2,896 เมกะวัตต์(49 โครงการ) โดยบริษัทฯมองว่าจะสามารพัฒนา
โครงการโรงไฟฟา้ทั้งในประเทศและต่างประเทศเพ่ิมขึ้นตามเป้าหมายได้
จากการลงทุนใหม่และการควบรวมหรือเข้าซ้ือกิจการ(M&A)อย่างต่อเนื่อง 
ส่วนเป้าหมาย 5,000 เมกะวัตต์ภายในปี 2565 บริษัทฯมั่นใจว่าจะสามารถ
ท�ำได้เกินเป้าหมายท่ีวางไว้แน่นอน
	
“ปีนี้เราจะมีก�ำลังการผลิตรวมทั้งสิ้น 2,896 เมกกะวัตต์ หลังทุกโครงการ
ได้ทยอย COD ได้ตามแผนเหลือเพียงด๕รงการสุดท้ายได้แก่โรงไฟฟา้
ขยะอุตสาหกรรมที่ราชบุรี ก�ำลังการผลิต 5 เมกะวัตต์ ซึ่งจะเข้าธันวาคม
นี้ที่จะถึง เท่านั้น” นางปรียานาถ กล่าว

ขณะที่ ปี 2563 บริษัทฯตั้งเป้ารายได้จากกการขายไฟฟา้เติบโต 15-20% 
เมื่อเทียบกับปี 2562 จากการมีโรงไฟฟา้แห่งใหม่เพ่ิมเข้าอีก จ�ำนวน 
3 โครงการ ได้แก่ Bo Thong 1 และ 2 ขนาดก�ำลังกาารผลิตรวม 16 
เมกกะวัตต์ และโครงการโซลาร์ฟาร์มในประเทศกัมพูชา ขนาดก�ำลังการ
ผลิตรวม 39 เมกะวัตต์ ซ่ึงจะส่งผลให้ภายในสิ้นปี 2563 บริษัทฯมีก�ำลัง
การผลิตเพ่ิมขึ้นเป็น 2,951 เมกกะวัต์
	
นอกจากน้ี เบื้อต้นบริษัทฯวางงบลงทุนในปี2563 ไว้มากกว่า 20,000 
ล้านบาท เพ่ือรอบรับการลงทุนโรงไฟฟา้ทั้งในและต่างประเทศ รวมถึง
การเข้าซ้ือกิจการ(M&A)ใหม่เพ่ือขยายก�ำลังการผลิตอย่างต่อเนื่อง โดย
ปัจจุบันบริษัทฯอยู่ระหว่างการเจรจาการเข้าซ้ือกิจการโรงไฟฟา้ 2-3 ดีล 
ขนาดก�ำลังการผลิต 100-200 เมกะวัตต์ต่อโครงการ คาดว่าจะเห็นความ
ชัดเจนกลางปี 2563 รวมทั้งจะมีการทยอยประกาศการเซ็นสัญญาซื้อ
ขายไฟฟา้ในต่างประเทศเพ่ิมเติม อาทิ โครงการโรงไฟฟา้พลังงานลมที่
ประเทศเกาหลี ซึ่งเและโครงการโรงไฟฟา้ก๊าซในประเทศมาเลเซีย ซึ่งทั้ง
สองโครงการจะมีการประกาศในช่วงต้นปี 2563
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PTTEP วางงบลงทุนปี 
2563 วงเงิน 4,613 ล้านดอลลาร์
สหรัฐฯ ตั้งเป้าปริมาณการขาย
ปิโตรเลียมเพ่ิม 11% 

บริษัท ปตท.ส�ำรวจและผลิตปิโตรเลียม จ�ำกัด (มหาชน) หรือ PTTEP   เผย
แผนการลงทุนปี 2563 และแผนการลงทุน 5 ปี (ปี 2563-2567) มุ่งเน้น
การลงทุนในโครงการท่ีมีอยู่ในปัจจุบันตามกลยุทธ์การด�ำเนินงาน (Execute)  
เพ่ือสร้างความต่อเน่ืองในการผลิตปิโตรเลียมจากโครงการที่ประมูลได้ รวม
ทั้งโครงการท่ีได้เข้าซื้อกิจการที่ผ่านมา เพ่ือเพ่ิมระดับการผลิตปิโตรเลียม
และการเติบโตในอนาคต
	
นายพงศธร ทวีสิน ประธานเจ้าหน้าที่บริหารและกรรมการผู้จัดการใหญ่ 
ปตท.สผ. เปิดเผยว่า ปตท.สผ. ได้จัดสรรงบประมาณรายจ่ายประจ�ำปี 2563 
ไว้ที่ 4,613 ล้านดอลลาร์สหรัฐ (สรอ.) (เทียบเท่า 143,012 ล้านบาท) โดย
แบ่งเป็นรายจ่ายลงทุน (Capital Expenditure หรือ CAPEX) จ�ำนวน 
2,647 ล้านดอลลาร์ สรอ. (เทียบเท่า 82,064 ล้านบาท) และรายจ่ายด�ำเนิน
งาน (Operating Expenditure หรือ OPEX) จ�ำนวน 1,966 ล้านดอลลาร์ 
สรอ. (เทียบเท่า 60,948 ล้านบาท) ส�ำหรับแผนการลงทุน 5 ปี (ปี 2563-
2567) นั้น บริษัทได้จัดสรรงบประมาณรวม 24,619 ล้านดอลลาร์ สรอ. 
(เทียบเท่า 716,216 ล้านบาท) โดยมีรายละเอียดดังนี้ 

หน่วย: ล้านดอลลาร์ สรอ.
 				    ปี 2563	 ปี 2564	 ปี 2565	 ปี 2566	 ปี 2567	 ปี 2563-2567
รายจ่ายลงทุน (Capital Expenditure)		  2,647	3,011	 3,342	 2,873	2,366	  14,239
รายจ่ายด�ำเนินงาน (Operating Expenditure) 		 1,966	 2,000	1,995	 2,462	 1,957 	 10,380
รายจ่ายรวมทั้งส้ิน (Total Expenditure)                     	 4,613	 5,011	 5,337	 5,335	 4,323	 24,619

จากแผนงานดังกล่าว ส่งผลให้ ปตท.สผ. ตั้งเป้าปริมาณการขายปิโตรเลียม
จากโครงการผลิตปัจจุบัน โดยมีอัตราการเติบโตของปริมาณการขายโดย
เฉลี่ยต่อปีแบบทบต้น (Compounding Annual Growth Rate: CAGR) ใน
ช่วง 5 ปี ระหว่างปี 2563-2567 ประมาณร้อยละ 6 ดังรายละเอียดต่อไปนี้

หน่วย : บาร์เรลเทียบเท่าน�้ำมันดิบต่อวัน
			   ปี 2563	 ปี 2564	 ปี 2565	 ปี 2566	 ปี 2567
ปริมาณการขายปิโตรเลียมเฉลี่ย 	 388,000	 403,000	 450,000	 464,000	 467,000

“จากงบประมาณดังกล่าว ปตท.สผ. คาดว่าในปี 2563 
จะสามารถเพ่ิมปริมาณการขายปิโตรเลียมได้ประมาณ 
11% จากเป้าหมายที่ตั้งไว้ในปีน้ี ส่วนปริมาณการขาย
เฉลี่ยในช่วง 5 ปีข้างหน้าจะมีการเติบโตอย่างต่อ
เนื่องด้วยเช่นกัน ซึ่งทั้งหมดนี้ ถือเป็นความส�ำเร็จ
จากการด�ำเนินการตามกลยุทธ์ Expand ทั้งการชนะ
การประมูล และการเข้าซื้อกิจการในพ้ืนที่ยุทธศาสตร์
การลงทุนในประเทศไทย ประเทศมาเลเซีย และใน
ตะวันออกกลาง โดยในปี 2563 จะมุ่งเน้นการด�ำเนิน
การตามกลยุทธ์ Execute โครงการหลักต่าง ๆ เพ่ือ
รักษาปริมาณการผลิต และเร่งการพัฒนาโครงการ
ที่ส�ำคัญให้สามารถเริ่มการผลิตได้ตามแผนเพ่ือเพ่ิม
ปริมาณการผลิต รวมทั้งเร่งกิจกรรมการส�ำรวจเพ่ือ
ค้นหาปิโตรเลียมเพ่ิมเติม เพ่ือสร้างการเติบโตระยะ
ยาว” นายพงศธร กล่าว

ส�ำหรับ
แผนงาน
หลักท่ีจะ
ด�ำเนินงาน
ตามแผน
กลยุทธ์
ในปี 2563 
มีดังนี้
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PTTEP วางงบลงทุนปี 
2563 วงเงิน 4,613 ล้านดอลลาร์
สหรัฐฯ ตั้งเป้าปริมาณการขาย
ปิโตรเลียมเพ่ิม 11% 

1.รักษาปริมาณการผลิตจากโครงการผลิตหลักที่ส�ำคัญ ได้แก่ โครงการ
เอส 

1 โครงการบงกช โครงการอาทิตย์ โครงการพ้ืนที่พัฒนาร่วมไทย-
มาเลเซีย และโครงการซอติก้า รวมถึงรักษาปริมาณการผลิตในโครงการ
ใหม่ที่ได้จากการเข้าซื้อกิจการและการชนะประมูล ให้เป็นไปตามแผนที่วาง
ไว้ ได้แก่ โครงการมาเลเซีย โครงการภายใต้บริษัท พาร์เท็กซ์ โฮลดิ้ง 
บี.วี. โครงการ G1/61 (แหล่งเอราวัณ) และโครงการ G2/61 (แหล่งบงกช) 
	
2.เพ่ิมปริมาณการผลิตในอนาคต มุ่งเน้น 3 โครงการหลักที่อยู่ในระหว่าง
การพัฒนา ได้แก่ โครงการมาเลเซีย แปลงเอช โครงการโมซัมบิก แอเรีย 
วัน และโครงการแอลจีเรีย ฮาสสิ เบอร์ ราเคซ ให้สามารถเริ่มการผลิต
ได้ตามแผน รวมถึงการเร่งพัฒนาโครงการมาเลเซีย - ซาราวัก เอสเค 
410บี ซึ่งประสบความส�ำเร็จในการเจาะส�ำรวจในปีที่ผ่านมา เพ่ือให้สามารถ
เข้าสู่ขั้นตอนการตัดสินใจการลงทุนขั้นสุดท้าย (Final Investment 
Decision) 
	
3.เร่งกิจกรรมส�ำรวจเพ่ือค้นหาทรัพยากรเพ่ือรองรับการเติบโตในระยะยาว 
โดยการเจาะหลุมส�ำรวจและประเมินผลส�ำหรับโครงการในประเทศมาเลเซีย
และเมียนมา

นอกจากน้ี ปตท.สผ. ยังให้ความส�ำคัญกับการพัฒนาด้านเทคโนโลยีและ
นวัตกรรม เพ่ือสนับสนุนกิจกรรมการส�ำรวจ พัฒนา และผลิตปิโตรเลียม 
โดยบริษัท เอไอ แอนด์ โรโบติกส์ เวนเจอร์ส จ�ำกัด ซ่ึงเป็นบริษัทย่อยของ 
ปตท.สผ. ได้วิจัยและพัฒนาหุ่นยนต์จนสามารถให้บริการเชิงพาณิชย์ได้ 
ทั้งในและนอกอุตสาหกรรมส�ำรวจและผลิตปิโตรเลียม 

เช่น โดรนเพ่ือการตรวจสอบ (Inspection Drone) โดรนแปรอักษร 
(Swarm Drone) และยานยนต์ใต้น�้ำบังคับระยะไกล (Observation-
class Remotely Operated Underwater Vehicle: OBS-ROV) ส่วน
แผนงานในปี 2563 จะพัฒนาหุ่นยนต์ส�ำหรับการใช้งานจริง ได้แก่ 
หุ่นยนต์อัตโนมัติใต้น�้ำตรวจสอบท่อส่งปิโตรเลียมและโครงสร้างใต้
น�้ำ (Inspection-class Autonomous Underwater Vehicle: IAUV) 
หุ่นยนต์ซ่อมบ�ำรุงท่อใต้น�้ำ (Subsea Flowline Control and Repair 
Robot: SFCR) และหุ่นยนต์ตรวจสอบภายในท่อ (In-pipe Inspection 
Robot) 

รวมทั้ง ยังมีแผนพัฒนาอีกกว่า 30 โครงการให้บริการเชิงพาณิชย์ในปี
ถัดๆ ไปอีกด้วย 
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PTTGC คาดรายได้ปี63 
โต 15% ตามปริมาณการขายที่
เพ่ิมขึ้น 11% -สเปรดจะปรับตัวดี
ขึ้นจากมาตรการ IMO

PTTGC คาดรายได้ปี 63 โต15% ตามปริมาณการขายที่เพ่ิมขึ้น 11% คาด
ปี 63 สเปรดจะปรับตัวดีข้ึนจากมาตรการ IMO พร้อมวางงบลงทุน 5 ปี 
(63-67) 1.5 - 2 แสนลบ.รองรับขยายธุรกิจ - M&A คาดปี 63 สรุปแผน
ลงทุนโครงการปิโตรเคมีคอมเพล็กซ์ในสหรัฐฯ

ดร.คงกระพัน อินทรแจ้ง ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท พีทีที โกลบอล 
เคมิคอล จ�ำกัด (มหาชน) หรือ PTTGC เปิดเผยว่า บริษัทฯคาดว่ารายได้
ปี 2563 จะเติบโต 15% เนื่องจาก บริษัทฯคาดว่าปริมาณการขายท่ีเพ่ิม
ขึ้น11% หลังไม่มีการปิดซ่อมโรงกลั่นเหมือนปีนี้ รวมถึงราคาจ�ำหน่ายก็จะมี
การปรับตัวขึ้น4%
	
อีกทั้ง บริษัทฯยังคาดว่าสเปรดรวมในกลุ่มธุรกินปิโตรเคมีจะปรับตัวดีขึ้น 
หลังได้รับอานิสงค์จากมาตรการ IMO และกลับมามีมาร์จิ้นที่ดีขึ้นด้วย
	
พร้อมกันน้ี บริษัทฯประเมินว่าปีหน้า GRM จะปรับตัวขึ้นมาอยู่ที่ 7 เหรียญ
สหรัฐฯต่อบาร์เรล จากปีนี้คาดอยู่ที่ 4 เหรียญสหรัฐต่อบาร์เรล ส่วนอะโร
เมติคจะปรับตัวขึ้นมาอยู่ที่ 180 เหรียญสหรัฐต่อตัน จากปีนี้ 140 เหรียญ
สหรัฐต่อตัน ขณะท่ีโพลิเมอร์คาดว่าปีหน้าจะอยู่ที่ 1,030 เหรียญสหรัฐต่อ
ตัน จากปีน้ีอยู่ท่ี 1,000 เหรียญสหรัฐต่อตัน
	
ทั้งนี้บริษัทฯได้วางงบลงทุน 5 ปี (63-67) จ�ำนวน 150,000-200,000 
ล้านบาท เพ่ือใช้ส�ำหรับรองรับการขยายธุกิจในอนาคต รวมทั้งใช้ส�ำหรัย
การเข้าซ้ือกิจการ(M&A) ซ่ึงปัจจุบันบริษัทฯอยู่ระหว่างการศึกษาในการเข้า
ซื้อกิจการหลายดิลในธุรกิจที่น่าสนใจ โดยเฉพาะการเข้าลงทุนในประเทศ
สหรัฐอเมริกา และคาดว่าจะเห็นความชัดเจนบ้างในปีหน้า
	
อย่างไรก็ตาม ปัจจุบันบริษัทฯยังมีกระแสเงินสดในมือเพียงพอเพ่ือรองรับ
การลงทุนต่างๆและมีหน้ีสินต่อทุน(D/E) 0.3 เท่า ซ่ึงถือว่าค่อนข้างต�่ำมาก
	
“เรามองโอกาสในการท�ำ M&A ในอเมริกา ซึ่งเราจะตาม
ไปดูว่าธุรกิจไหนน่าสนใจเราก็จะพยายามจีบไว้ไปซื้อและ
ปัจจุบันพอร์ตลงทุนในต่างประเทศเราไม่ถึง 30% แต่
ปี 2030 เราตั้งเป้าจะเพ่ิมเป็น30% ให้ได้” ดร.คงกระพัน 
กล่าว
	
ขณะที่โครงการปิโตรเคมีคอมเพล็กซ์ในสหรัฐฯนั้น บริษัทฯมองว่า
โครงการดังกล่าวมีความได้เปรียบในเรื่องของวัตถุดิบ นั้นคือมีแหล่งวัตถุ
ติบ Ethane โดยบริษัทฯคาดว่าในช่วงไตรมาส 2/2563 จะได้ผลสรุปเพ่ือ
ตัดสินใจในการด�ำเนินโครงการดังกล่าว ทั้งนี้ปัจจุบันบริษัทฯ อยู่ระหว่าง
การพิจารณาเง่ือนไขต่างๆของโครงการไม่ว่าจะเป็นเงื่อนไขสัญญาการ
ก่อสร้างโครงการ และการจัดหาเงินทุนส�ำหรับโครงการ เป้าหมายเพ่ือเป็น 
SecondHome Base ของบริษัทรวมไปถึงการหาพันธมิตรเข้าร่วมทุนด้วย

14 www.HoonInside.com 25  December  2019



GPSC กางแผนปี 63 
เตรียม COD โครงการโรงไฟฟ้า
นวนคร ส่วนขยาย ก�ำลังการผลิต
ส่วนเพ่ิม 60 MW

GPSC แจงรายได้ไตรมาส 3/2562 มีมูลค่า 19,226 ล้านบาท ซึ่งปรับ
ตัวเพ่ิมขึ้น 12,565 ล้านบาท หรือร้อยละ 189 จากไตรมาสที่ 3 ปี 2561 
แต่ปรับตัวลดลง 764 ล้านบาท หรือลดลงร้อยละ 4 จากไตรมาสที่ 2 
ปี 2562 รับรู้รายได้จากการควบรวมกิจการ GLOW เต็มไตรมาสอย่าง
ต่อเนื่อง โชว์ EBITDA ปรับตัวเพ่ิมขึ้นจากปีก่อน สะท้อนกระแสเงินสด
เข้มแข็ง ขณะที่ก�ำไรปรับตัวลดลงเล็กน้อยจากภาระค่าดอกเบี้ย และค่า
ตัดจ�ำหน่ายค่าธรรมเนียมในการจัดหาเงินกู้ที่เพ่ิมขึ้นตามการปรับปรุง
แผนการช�ำระคืนเงินกู้ระยะสั้น ซึ่งได้จากการเสนอขายหุ้นสามัญเพ่ิม
ทุนที่ผ่านมา พร้อมเดินหน้าขยายธุรกิจรองรับกระแสการเปลี่ยนแปลง
อุตสาหกรรมพลังงานของประเทศ ด้วยเทคโนโลยีและนวัตกรรม

นายชวลิต ทิพพาวนิช ประธานเจ้าหน้าที่บริหารและกรรมการ
ผู้จัดการใหญ่ บริษัท โกลบอล เพาเวอร์ ซินเนอร์ยี่ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ 
GPSC แกนน�ำนวัตกรรมธุรกิจไฟฟา้กลุ่ม ปตท. เปิดเผยว่า ผลประกอบ
การไตรมาส 3/2562 บริษัทฯ มีรายได้รวมทั้งสิ้น 19,226 ล้านบาท เพ่ิมขึ้น 
12,565 ล้านบาท หรือเพ่ิมขึ้น 189% เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน 
โดยมีผลจากการเข้าซื้อกิจการของบริษัท โกลว์ พลังงาน จ�ำกัด (มหาชน) 
หรือ GLOW ท่ีมีส่วนส�ำคัญต่อการรับรู้รายได้ที่เพ่ิมขึ้นของ GPSC เต็ม
ไตรมาสอย่างต่อเน่ือง
	
ในส่วนของก�ำไรสุทธิในไตรมาส 3/2562 อยู่ท่ี 893 ล้านบาท ลดลง 6 ล้าน
บาท คิดเป็น 1% เม่ือเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน โดยมีปัจจัยหลักทั้ง
จากราคาขายไฟฟา้ท่ีลดลงของโรงไฟฟา้เอ็กโค่-วัน ซ่ึงเป็นไปตามฤดูกาล
โดยในช่วงฤดูฝนการใช้พลังงานมีสัดส่วนที่ลดลง และมีปัจจัยจากปริมาณ
การขายไฟฟา้ท่ีลดลงของโรงไฟฟา้ห้วยเหาะที่ สปป.ลาว 

นอกจากน้ียังมีภาระค่าใช้จ่ายของดอกเบ้ียที่สูงขึ้นจากการท�ำค�ำเสนอซ้ือ
หลักทรัพย์จากผู้ถือหุ้นรายย่อย (Tender Offer) ของ GLOW เม่ือเดือน
พฤษภาคมท่ีผ่านมา ท�ำให้ GPSC สามารถเข้าถือหุ้นเพ่ิมขึ้นเป็น 95.25% 
และยังมีค่าตัดจ�ำหน่ายค่าธรรมเนียมในการจัดหาเงินกู้ที่เพ่ิมขึ้นตามการ
ปรับปรุงแผนการช�ำระคืนเงินกู้ระยะสั้นซ่ึงได้จากการเสนอขายหุ้นสามัญ
เพ่ิมทุนท่ีผ่านมา ทั้งน้ี เพ่ือเพ่ิมศักยภาพทางการเงินของบริษัทฯ ให้มีความ
แข็งแกร่งมากยิ่งขึ้น และพร้อมที่จะขยายธุรกิจทั้งในและต่างประเทศ โดย
มั่นใจว่าตลาดอุตสาหกรรมไฟฟา้จะมีทิศทางที่เปลี่ยนแปลง จากการน�ำ
เทคโนโลยีและนวัตกรรมมาสู่การพัฒนาการผลิตในทุกภาคส่วนมากยิ่งขึ้น

ทั้งนี้ หากพิจารณาก�ำไรส่วนของบริษัทใหญ่ ที่ไม่รวมค่าตัดจ�ำหน่ายจาก
การประเมินมูลค่ายุติธรรมของสินทรัพย์สุทธิจ�ำนวน 372 ล้านบาท และ
ผลกระทบตามมาตรฐานบัญชี จ�ำนวน 277 ล้านบาท ซ่ึงสะท้อนผลก�ำไร
จากการด�ำเนินงานอย่างแท้จริง จะมีก�ำไรสุทธิของบริษัทฯ ที่ไม่รวมค่าตัด
จ�ำหน่ายและผลรวมจากมาตรฐานบัญชี (Adjusted Net Income) จ�ำนวน 
1,542 ล้านบาท

15 www.HoonInside.com 25  December  2019



GPSC กางแผนปี 63 
เตรียม COD โครงการโรงไฟฟ้า
นวนคร ส่วนขยาย ก�ำลังการผลิต
ส่วนเพ่ิม 60 MW

ส�ำหรับภาพรวมการด�ำเนินงานไตรมาส 3 บริษัทฯ มี EBITDA เท่ากับ 
5,057 ล้านบาท ปรับตัวเพ่ิมสูงขึ้นจากช่วงเดียวกันของปีก่อน สะท้อนให้
เห็นว่ากระแสเงินสดของ GPSC ยังมีความเข้มแข็งและการเติบโตอย่างต่อ
เนื่องภายหลังการเข้าควบรวมกิจการ GLOW ส�ำเร็จแล้ว
	

“ปัจจัยภาพรวมของการด�ำเนินงานไตรมาส 3 นี้ ถือ
เป็นช่วงที่บริษัทฯ ต้องเดินหน้าตามแผนงานทั้งใน
ด้านการลงทุน เพ่ือเข้าซื้อหุ้นของผู้ถือหุ้นรายย่อย
ของ GLOW และยังมีแผนการปรับโครงสร้างทางการ
เงิน โดยได้ด�ำเนินการเพ่ิมทุนจ�ำนวน 74,000 ล้าน
บาทแล้วเสร็จในเดือนตุลาคมที่ผ่านมา และน�ำเงินที่
ได้ไปคืนเงินกู้ยืมระยะสั้นเรียบร้อยแล้ว ท�ำให้หลังจาก
นี้ บริษัทฯ จะมีโครงสร้างทางการเงินที่เหมาะสมและมี
ภาระค่าดอกเบี้ยจ่ายลดลงตั้งแต่ไตรมาสที่ 4 เป็นต้น
ไป” นายชวลิต กล่าว
	
อย่างไรก็ตาม แผนการผลิตไฟฟา้และไอน�้ำที่เตรียมเข้าสู่ระบบการผลิตเชิง
พาณิชย์ (COD) ในปี 2563 ได้แก่ โครงการโรงไฟฟา้ของบริษัท ผลิตไฟฟา้ 
นวนคร จ�ำกัด (NNEG) ส่วนขยาย ก�ำลังการผลิตส่วนเพ่ิม 60 เมกะวัตต์ 
ไอน�้ำ 10 ตันต่อชั่วโมง ซึ่ง GPSC ถือหุ้น 30%
	
ทั้งนี้ ในช่วงเดือนกรกฏาคม-ตุลาคมที่ผ่านมา ได้เริ่มเดินเครื่องเชิงพาณิชย์ 
3 โครงการเป็นท่ีเรียบร้อยแล้ว คือ โรงไฟฟา้พลังน�้ำ น�้ำลิก 1 (NL1PC) 
ประเทศ สปป.ลาว ก�ำลังการผลิต 65 เมกะวัตต์ ซ่ึง GPSC ถือหุ้น 40%, 
ศูนย์ผลิตสาธารณูปการแห่งที่ 4 (CUP 4) จังหวัดระยอง ก�ำลังการผลิต 
45 เมกะวัตต์ ไอน�้ำ 70 ตันต่อชั่วโมง ซ่ึง GPSC ถือหุ้น 100% และโรง
ไฟฟา้พลังน�้ำไซยะบุรี (XPCL) ประเทศ สปป.ลาว ก�ำลังการผลิต 1,285 
เมกะวัตต์ ซึ่ง GPSC ถือหุ้น 25%
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CKP คาดปี 63 อัตราก�ำไร
สุทธิแตะตัวเลขสองหลัก หลังรับ
รู้ส่วนแบ่งก�ำไรจากโรงไฟฟ้าไซยะ
บุรี ที่ COD เต็มปี

CKP คาดปี63 อัตราก�ำไรสุทธิแตะตัวเลขสองหลัก หลังรับรู้ส่วนแบ่งก�ำไร
จากโรงไฟฟา้ไซยะบุรี ที่ COD เต็มปี ขณะที่คาดปี 62 รายได้ใกล้เคียงปี
ก่อนที่ท�ำได้ 9.15 พันลบ. รับผลกระทบภัยแล้งใน Q3/62 พร้อมปักธงปี68 
มีก�ำลังการผลิตไฟฟา้แตะ 5,000 MW พร้อม อยู่ระหว่างศึกษาลุยโรง
ไฟฟา้พลังน�้ำในสปป.ลาว-เมียนมา

นายธนวัฒน์ ตรีวิศวเวทย์ กรรมการผู้จัดการ บริษัท ซีเค พาว
เวอร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ CKP เปิดเผยว่า บริษัทฯยังคงมองหาโอกาศ
ในการลงทุนเพ่ิมเติมเพ่ือให้ก�ำลังการผลิตไฟฟา้ติดตั้งรวมเพ่ิมขึ้นแตะที่ 
5,000 เมกะวัตต์ ภายในปี 2568 จากปัจจุบันอยู่ 2,167 เมกะวัตต์ ซึ่งขณะ
นี้บริษัทฯอยู่ระหว่างศึกษาการลงทุนในโครงการโรงไฟฟา้พลังน�้ำเพ่ิมเติม
ในสปป.ลาวและในประเทศเมียมาร์ รวมถึงโครงการโซลาร์ รูฟท็อป และโรง
ไฟฟา้ประเภท SPP ตามแผน PDP 2018 ด้วนเช่นกัน

“โครงการในอนาคตเราจะเน้นพลังน�้ำเป็นหลักในลาวตอนนี้เราดูโซนฝั่ ง
ขวาของแม่น�้ำโขง ส่วนเมียนมาเราก็ศึกษาอยู่มองว่าน่าจะเป็นแม่น�้ำสาละ
วิน เพราะดูแล้วมีศักยภาพและโฟลว์น�้ำก็เยอะแถมมีความชันเยอะด้วยมัน
สามารถท�ำเป็นเขื่อนกักเก็บน�้ำได้และตอนนี้พม่าก็ขาดแคลนไฟอยู่ด้วยเช่น
กันเราจึงมองตรงน้ีเป็นโอกาสท่ีจะเข้าไปลงทุน” นาย ธนวัฒน์ กล่าว
	
ด้านนายธิติพัฒน์ นานานุกูล ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการ สาย
งานการเงินบัญชี บริษัท ซีเค พาวเวอร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ CKP เปิด
เผยว่า บริษัทฯคาดว่าจะมีโอกาสเห็นอัตราก�ำไรสุทธิแตะตัวเลขสองหลัก
ในปี 2563 จากทุกปีท่ีผ่านมาเป็นตัวเลขหลักเดียว เนื่องจากบริษัทฯจะมี
การรับรู้ส่วนแบ่งก�ำไรจากโรงไฟฟา้พลังน�้ำไซยะบุรี ซ่ึงจะจ่ายไฟฟา้เชิง
พาณิชย์(COD)ให้แก่การไฟฟา้ฝ่ายผลิตแห่งประเทศไทย(กฟผ.)แบบเต็มปี
	
ขณะที่ผลการด�ำเนินงานของปี2562 บริษัทฯคาดว่ารายได้จะใกล้เคียงกับปี 
2561 ที่ท�ำได้ 9,156 ล้านบาท หลังไตรมาส 3/2562 บริษัทฯประสบปัญหา
ภัยแล้งส่งผลให้มีปริมาณน�้ำไหลเข้าระบบน้อยกว่าที่คาดไว้ แต่อย่างไรก็ตาม
ในช่วงครึ่งปีแรกท่ีผ่านมาบริษัทฯยังมีปริมาณไหลเข้าระบบโรงไฟฟา้พลังน�้ำ 
น�้ำงึม 2 ขนาดก�ำลังการผลิต 615 เมกะวัตต์จ�ำนวนมากอยู่
	
อีกทั้ง บริษัทฯยังเริ่มรับรู้ส่วนแบ่งก�ำไรจากโครงการโรงไฟฟา้พลังน�้ำไซยะ
บุรี ขนาดก�ำลังการผลิตไฟฟา้ 1,285 เมกะวัตต์ ที่บริษัทฯถือหุ้นในสัดส่วน 
37.50% ซึ่งโครงการดังกล่าวจะก�ำหนดจ่ายไฟฟา้เชิงพาณิชย์วันท่ี 29 
ตุลาคม 2562 โดยแบ่งเป็นสัญญาซ้ือขายไฟฟา้กับการไฟฟา้ฝ่ายผลิตแห่ง
ประเทศไทย (กฟผ.) จ�ำนวน 1,220 เมกะวัตต์ และขายให้กับการไฟฟา้ของ 
สปป.ลาว จ�ำนวน 60 เมกะวัตต์
	
ทั้งนี้ บริษัทฯคาดว่า บริษัท ไซยะบุรี พาวเวอร์ จ�ำกัด จะมีรายได้จากการ
จ�ำหน่ายไฟฟา้ในรูปแบบเชิงพาณิชย์แบบเต็มปีประมาณ 13,000-14,000 
ล้านบาท และมีอัตราก�ำไรสุทธิเฉลี่ยอยู่ที่ประมาณ 12-15%
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SPRC คาดผลงานปี 63 ดี
กว่าปีนี้ ตามก�ำลังการผลิตเพ่ิม
แตะ 1.75 แสนบาร์เรล/วัน - IMO 
หนุน

นายวิชัย ชุณหสมบูรณ์ ผู้จัดการฝ่ายการเงินและ
การคลัง บริษัท สตาร์ ปิโตรเลียม รีไฟน์นิ่ง จ�ำกัด (มหาชน) หรือ SPRC 
เปิดเผยว่า บริษัทฯเชื่อว่าผลประกอบการของปี 2563 จะดีกว่าปี 2562 
เนื่องจาก บริษัทฯจะมีก�ำลังการผลิตเพ่ิมเป็น 175,000 บาร์เรลต่อวัน จาก
ปัจจุบันอยู่ท่ี 160,000 บาร์เรลต่อวัน
	
อีกทั้ง บริษัทฯคาดว่าตั้งแต่ไตรมาส 1/2563 ค่าการกลั่นจะกลับมาดีได้รับ
อานิสงค์จากการท่ีองค์การทางเรือระหว่างประเทศ (IMO) โดยก�ำหนดให้
เรือทุกล�ำในโลกต้องเปล่ียนเชื้อเพลิงที่ใช้อยู่ไม่ให้มีการปล่อยก๊าซซัลเฟอร์
เกิน 0.5% จากปัจจุบันเฉลี่ยอยู่ที่ 3.5% โดยบริษัทฯคาดว่าค่าการกลั่นจะ
อยู่ที่ประมาน 5-7 เหรียญสหรัฐฯ/บาร์เรล ซ่ึงเป็นการประเมินตามค่าเฉลี่ย
ย้อนหลังในอดีต
	
ขณะเดียวกัน บริษัทฯยอมรับว่าผลประกอบการไตรมาส4/2562 ยังคงไม่
สามารถสร้างยอดขายได้ตามที่ต้องการ หลังบริษัทฯได้มีการทุ่มงบลงทุน
กว่า 256 ล้านเหรียญสหรัฐฯ เพ่ือใช้ส�ำหรับการปิดซ่อมบ�ำรุงโครงการ
ครั้งใหญ่ เพ่ือเพ่ิมก�ำลังการผลิตของหน่วยการกลั่นน�้ำมันดิบ (CDU) และ
ปรับปรุงประสิทธิภาพต่างๆ 

โดยเพ่ิมก�ำลังการผลิตจาก 165,000 บาร์เรล/วัน เป็น 175,000 บาร์เรล/
วัน โดยจะมีการปิดซ่อมบ�ำรุงตั้งแต่วันที่ 1 พฤศจิกายน 2562 เป็นต้นไป 
ระยะเวลา 45 วัน ซึ่งท�ำให้บริษัทฯจะมีการเดินเครื่องเพียง 50% เท่านั้น
	
อย่างไรก็ตาม การปิดซ่อมบ�ำรุงดังกล่าวคาดว่าจะเริ่มกลับมาเดินเครื่อง
ช่วงกลางเดือนธันวาคม 2562 และจะเดินเครื่องได้ 100% ในปี2563
	
“ปีหน้าจะดีกว่าปีนี้แน่นอนเพราะไม่มีการปิดซ่อมบ�ำรุงและค่า
การกลั่นก็เพ่ิมด้วย 10,000 บาร์เรลต่อวัน ซึ่งเราจะได้ผล
ตอบแทนจากโครงการดังกล่าวประมาณ 20-25% ของเงิน
ลงทุน “ นายวิชัย กล่าว
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BCPG ตั้งเป้า 5 ปี(63-67) 
ก�ำลังการผลิตรวมตามสัดส่วน
การถือหุ้น โต 30% แตะ 520 
MW จากปัจจุบัน 404 MW

นายชาญวิทย์ ตรังอดิศัยกุล ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการใหญ่ สาย
งานพัฒนาธุรกิจ บริษัท บีซีพีจี จ�ำกัด (มหาชน) BCPG เปิดเผย
ว่า บริษัทฯตั้งเป้ามีก�ำลังการผลิตรวมตามสัดส่วนการถือหุ้นใน
ระยะเวลา 5 ปี(2563-2567) เติบโต 30% หรือแตะ 520 เมกะวัตต์ 
จากปัจจุุบันอยู่ที่ 404 เมกะวัตต์ เนื่องจาก บริษัทฯยังมีโครงการ
ที่อยู่ระหว่างพัฒนาอย่างต่อเนื่องโดยเฉพาะในต่างประเทศ ได้แก่ 
ประเทศญี่ปุ่น ประเทศอินโดนีเซีย และประเทศฟลิลิปปินส์ ซ่ึงไม่
รวมการลงทุนใหม่ๆที่จะเข้ามาในอนาคต
	
ด้าน ผลประกอบการปี 2563 บริษัทฯคาดว่าจะมี ก�ำไรก่อนหักดอกเบี้ย ภาษี 
และค่าเสื่อม (EBITDA) เติบโต 15-20% โดยได้รับแรงสนับสนุนจากโครงการ
โรงไฟฟา้พลังน�้ำ ในเมืองเชียงขวาง สาธารณรัฐประชาธิปไตย ประชาชนลาว 
ขนาดกําลังการผลิตไฟฟา้ติดตั้งรวม 69 MW ( Nam San 3A) ซ่ึงบริษัทฯ
จะเริ่มรับรู้ก�ำไรก่อนหักดอกเบี้ย ภาษี และค่าเสื่อม (EBITDA)จากโครงการดัง
กล่าวตั้งแต่ไตรมาส 4/2562 แบบเต็มไตรมาส หรืออยู่ท่ีระดับ 150 ล้านบาท 
ส่วนปีหน้าจะรับรู้เข้ามาแบบเต็มปี โดยบริษัทฯคาดว่าจะมี ก�ำไรก่อนหักดอกเบี้ย 
ภาษี และค่าเสื่อม (EBITDA) จาก Nam San 3A เติบโตอย่างน้อย 15-20% 
ต่อปี หรืออยู่ที่ระดับ 500-600 ล้านบาท
	
ส�ำหรับ โครงการไฟฟา้พลังน�้ำ Nam San 3A บริษัทฯมีสัญญาซ้ือขายไฟกับ
การไฟฟา้ลาวเป็นระยะเวลา 27 ปี ซึ่งทางประเทศลาวยังได้มีการลงนามบันทึก
ความเข้าใจ (MOU) ในประเทศเวียดนามเพ่ือจะขายไฟด้วยเช่นกัน บริษัทฯจึง
มีการเจรจากับการไฟฟา้เวียดนาม (EVN) เพ่ือท่ีจะขายไฟจากโครงการไฟฟา้
พลังน�้ำ Nam San 3A ไปยังเวียดนามในอนาคต ซึ่งหากบริษัทฯขายไฟให้แก่
เวียดนามได้จริง บริษัทฯจะมีการพิจารณาเพ่ือเจรจาลงทุนขยายไปยังเข่ือนอื่นๆ
	
พร้อมกันนี้ บริษัทฯยังได้ยื่นประมูลโครงการโรงไฟฟา้โซลาร์ฟาร์มที่แประเทศ
มาเลเซีย หลังรัฐบาลได้มีการเปิดประมูล ซึ่งบริษัทฯได้ยื่นประมูลขนาด 100 
เมกะวัตต์ และคาดว่าจะทราบผลช่วงต้นปี 2563
	
ส่วนความคืบหน้าโครงการในประเทศญ่ีปุ่น ไม่ว่าจะเป็นโครงการ Komagase 
ขนาดก�ำลังการผลิต 25 เมกกวัตต์ ปัจจุบันอยู่ระหว่างการก่อสร้าง คาดเปิด
ด�ำเนินการเชิงพาณิชย์ (COD) ครึ่งปีแรกของปี 2563 ส่วนโครงการ Yabuki 
ก�ำลังผลิต 20 เมกะวัตต์ อยู่ระหว่างการจัดหาผู้รับเหมาคาดแล้วเสร็จและเปิด
ด�ำเนินการเชิงพาณิชย์(COD) ครึ่งปีหลังของปี 2564 และโครงการ Chiba 
ก�ำลังการผลิต 30 เมกกะวัตต์ ซึ่งแบ่งเป็น 2 เฟส โดยเฟสแรก ก�ำลังการ
ผลิต 20 เมกวัตต์ ปัจจุบันอยู่ระหว่างการก่อสร้าง ส่วนเฟส 2 ซ้ือที่ดินเป็น
ที่เรียบร้อยและพร้อมที่จะก่อสร้างในอนาคต คาดเปิดด�ำเนินการเชิงพาณิชย์ 
(COD) ครึ่งปีแรกของปี 2564
	
ขณะที่ บริษัทฯวางงบลงทุนระยะเวลา 5 ปี (2563-2567) ไว้ท่ี 50,000 ล้าน
บาท แบ่งเป็นใช้ส�ำหรับโครงการในประเทศญ่ีปุ่น 5,000 ล้านบาท ส่วนที่เหลือ
รองรับการเข้าซื้อกิจการ(M&A)เพ่ิมเติม อย่างไรก็ตามในจ�ำนวนงบลงทุนที่
กล่าวมาข้างต้นบริษัทฯจะใช้ในปี 2563 จ�ำนวน 20,000 ล้านบาท แบ่งเป็น
ใช้พัฒนาโครงการปกติ จ�ำนวน 3,000 ล้านบาท และใช้รองรับในการเข้าซ้ือ
กิจการ(M&A) 17,000 ล้านบาท ซึ่งเงินลงทุนจะมาจากกระแสเงินสด การออก
หุ้นกู้ รวมทั้งกู้จากสถาบันการเงิน โดยบริษัทฯยังไม่มีแผนเพ่ิมทุนแต่อย่างใด
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PRM ตั้งเป้ารายได้ปี63 โต
ไม่ต�่ำกว่า 12% หลังขยายกอง
เรือ-ปรับเพ่ิมค่าระวางเรือ พร้อม 
ทุ่ม 2 พันลบ.รองรับซื้อเรือ 8 ล�ำ

PRM ตั้งเป้ารายได้ปี 63 โตไม่ต�่ำกว่า 12% หลังขยาย
กองเรือ-ปรับเพ่ิมค่าระวางเรือ ขณะที่ทุ่มงบ 2 พัน
ลบ.รองรับซื้อเรือ 8 ล�ำ ดันสิ้นปี63มีเรือทั้งสิ้น 46 ล�ำ 
พร้อมแย้มอยู่ระหว่างศึกษาเข้าซื้อกิจการธุรกิจที่เกี่ยว
เนื่อง คาดชัดเจนปี 63
	

นายวิริทธิ์พล จุไรสินธุ์ ผู้อ�ำนวยการสายงานการเงินและบัญชี  
บริษัท พริมา มารีน จ�ำกัด (มหาชน) หรือ PRM เปิดเผยว่า บริษัทฯตั้งเป้าราย
ได้ปี 2563 เติบโตไม่ต�่ำกว่า 12% เน่ืองจาก บริษัทฯจะปรับเพ่ิมค่าระวางเรือ
เพ่ิมอีก 30% ซึ่งการปรับขึ้นค่าระวางเรือจะขึ้นอยู่กับขนาดของเรือแต่ละชนิด 
โดยปัจจุบันเรือประเภท Floating storage and off-loading(FSU)มีอัตรา
ค่าระวางเรืออยู่ที่ 20,000 ดอลลาร์สหรัฐฯต่อวัน และเรือชนิดดังกล่าวถือว่ามี
สัดส่วนรายได้ค่อนข้างมากถึง 48% ของรายได้รวม 

พร้อมกันนี้ บริษัทฯยังวางงบลงทุนกว่า 2,000 ล้านบาท เพ่ือใช้รองรับขยาย
กองเรือ โดยปีหน้าบริษัทฯมีแผนซื้อเรือใหม่เพ่ิมอีก 8 ล�ำ และมีแผนขายเรืออีก 
5  ส่งผลให้สิ้นปี 2563 บริษัทฯจะมีเรือทั้งสิ้น 46 ล�ำ และมีน�้ำหนักบรรทุกรวม 
3.2-3.3 ล้านเดทเวทตัน จากสิ้นปีน้ีที่คาดว่าจะมีเรือทั้งสิ้น 43 ล�ำ และมีน�้ำหนัก
บรรทุกรวม 2.80 ล้านเดทเวทตัน หลังจากท่ีบริษัทฯมีแผนขายกองเรือร่วมทุน 
1 ล�ำ มูลค่าหลักร้อยล้านบาท โดยบริษัทถือหุ้น 50% ออกไป

ทั้งนี้ปัจจุบันบริษัทฯมีเรือประเภท Domestic จ�ำนวน 32 ล�ำ เรือประเภท 
International จ�ำนวน 1 ล�ำ เรือประเภท Floating Starage Unit (FSU) 
จ�ำนวน 8 ล�ำ เรือประเภท Floating storage and off-loading (FSU) 
จ�ำนวน 2 ล�ำ เรือประเภท Accommodation Work Barge (AWB) จ�ำนวน 1 
ล�ำ

ขณะที่ บริษัทฯอยู่ระหว่างศึกษาเข้าซื้อกิจการ (M&A) ในธุรกิจที่เกี่ยวข้องกับ
การขนส่งทางน�้ำ คาดว่าจะได้รับความชัดเจนปีหน้า โดยเงินลงทุนจะมาจาก
กระแสเงินสดรวมถึงสถาบันการเงินยังคงให้การสนับสนุนบริษัทฯเป็นอย่างดี 
ซึ่งปัจจุบันบริษัทฯมีอัตราหน้ีสินต่อทุนอยู่ท่ี 0.8 เท่า ซึ่งถือว่ายังอยู่ในระดับต�่ำ 
จึงไม่มีความจ�ำเป็นต้องเพ่ิมทุน 

นายวิริทธิ์พล กล่าวเพ่ิมเติมถึงมาตราการIMOท่ีจะมีผลบังคับใช้ เดือนมกราคม 
2563 ว่าปัจจุบันบริษัทฯได้มีการเตรียมความพร้อมรองรับมาตรการดังกล่าว
ด้วยการเปลี่ยนมาใช้น�้ำมันก�ำมะถันต�่ำเป็นท่ีเรียบร้อยแล้ว ซึ่งส่งผลให้ต้นทุน
ปรับตัวสูงขึ้น แต่อย่างไรก็ตามบริษัทฯได้มีแผนปรับเพ่ิมอัตราค่าระวางเรือเพ่ือ
ให้สอดคล้องเช่นกัน
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CNT ลั่นปี 63 รายได้แตะ 8 
พันลบ. หลังตุน Backlog ในมือ 
1.43 หมื่นลบ. พร้อมลุ้นรับงาน
ใหม่ 7 พันลบ.

นายสุรศักด์ิ โอสถานุเคราะห์ กรรมการและผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการ 
บริษัท คริสเตียนีและนีลเส็น (ไทย) จ�ำกัด (มหาชน) หรือ CNTเปิดเผยว่า 
บริษัทฯตั้งเป้ารายได้ปี 2563 แตะที่ระดับ 8,000 ล้านบาท ขณะที่อัตรา
ก�ำไรขั้นต้นบริษัทฯจะพยามท�ำให้ได้ 6% จากปีนี้คาดอยู่ที่ 4% เน่ืองจาก 
บริษัทฯมีงานในมือท่ีรอรับรู้เป็นรายได้ จ�ำนวน 14,391 ล้านบาท ซึ่งจะรับ
รู้เป็นรายได้ในไตรมาส 4/2562 จ�ำนวน 2,000-2,100 ล้านบาท ส่วนที่
เหลือรับรู้ไปจนถึงปี 2564

อีกทั้ง บริษัทฯยังคงมองหาโอกาสในการเข้าประมูลงานใหม่อย่างต่อเนื่อง
ทั้งจากภาครัฐและภาคเอกชน โดยปัจจุบันอยู่ระหว่างรอผลประมูลงาน
ใหม่มูลค่ากว่า 7,000 ล้านบาท โดยมีงานก่อสร้างอาคารของโรงพยาบาล
ขอนแก่นเฟสที่1 มูลค่า 4,000 ล้านบาทซึ่งจะรับรู้ผลภายในไตรมาส4/2562-
ต้นปี2563 ซึ่งเบื้องต้นบริษัทฯมีแผนกู้เงินจากธนาคารพาณิชย์วงเงินกว่า 
5,000 ล้านบาทเพ่ือใช้รองรับการลงทุนในดครงการดังกล่าว

อย่างไรก็ตามปีหน้ายังคงมีปัจจัยกดดันต่อการด�ำเนินธุรกิจอยู่ไม่ว่าจะ
เป็นการขึ้นค่าแรงของพนักงาน 5-10 บาทท่ีจะมีก�ำหนดใช้วันที่1 มกราคม 
2563 ซึ่งส่งผลให้ต้นทุนของบริษัทฯเพ่ิมข้ึนเน่ืองจากปัจจุบันบริษัทฯมีต้นทุน
ค่าแรงอยู่ที่10-20%ของต้นทุนรวม ประกอบกับปัจจัยต่างประเทศในเร่ือง
ของสงครามทางการค้าระหว่างสหรัฐกับจีนซึ่งเป็นสิ่งท่ีคาดการณ์ได้ค่อน
ข้างยากและมองว่าทั้งสองประเทศจะยังไม่สามารถบรรลุข้อตกลงได้ภายใน
ระยะเวลาอันสั้น 

“ต้องยอมรับว่าเราโชคดี Backlog ตอนนี้ของเราสูงสุดในรอบ 10 ปี ท�ำให้
ปีหน้าเรามั่นใจว่าจะเทิร์นโอเวอร์ไม่น้อยกว่าปีนี้แน่นอน ท�ำให้เรามีความผ่อน
คลายในการเข้าประมูลงานใหม่คือไม่กังวลในการเข้าประมูลงานจนถึงขั้นไป
ตัดราคาของผู้แข่ง แต่ปัจจัยเรื่องการขึ้นค่าแรงที่อาจท�ำให้อัตราก�ำไรข้ันต้น
ของเราไม่ถึง 6% แต่เราจะพยายามรับงานและบริหารต้นทุนให้ดียิ่งขึ้น”นาย
สุรศักดิ์ กล่าว 

ส�ำหรับผลประกอบการปี 2562 บริษัทฯคาดว่าจะท�ำได้ 7,500 ล้านบาท ซ่ึง
ต�่ำกว่าเป้าหมายที่วางไว้ 8,500 ล้านบาท หลังครึ่งปีแรกที่ผ่านมางานค่อน
ข้างชะลอ รวมถึงงานประมูลจากทางภาครัฐและเอกชนออกมาค่อนข้างน้อย 
โดยในปีนี้บริษัทฯมีมูลค่างานท่ีรับท้ังสิ้น 6,730 ล้านบาท ซึ่งต�่ำกว่าเป้าหมาย
ที่คาดว่าจะรับงาน 10,000 ล้านบาทต่อปี 

ด้านการลงทุนในต่างประเทศบริษัทฯได้เข้าไปถือหุ้นบริษัทรับเหมาก่อสร้าง
ในประเทศอินเดีย หลังมองว่าศักยภาพงานก่อสร้างในประเทศอินเดียยังคง
เติบโตได้ดีอยู่ ในขณะเดียวกันบริษัทฯยังคงมองหาโอกาสในการเข้าไปลงทุน
ประเทศอื่นๆเพ่ิมเติมเช่น มาเลเซีย โดยปัจจุบันอยู่ระหว่างพิจารณา

ขณะที่ ธุรกิจพลังงานโซลาร์รูฟท็อปท่ีบริษัทด�ำเนิการภาายใต้บริษัทย่อย 
Christiani & Nielsen Energy Solutions Company Limited ปัจจุบัน
บริษัทฯอยู่ระหว่างการขยายงานเพ่ิมจากปัจจุบันมีก�ำลังกาผลิตไม่ถึงเมกะ
วัตต์ โดยเฉพาะจากลูกค้าภาคเอกชนเบื้องต้นบริษัทฯจะเป็นผู้ออกแบบ ติด
ตั้ง รวมทั้งขายอุปกรณ์ให้แก่ลูกค้าเองทั้งหมด 
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QTC มั่นใจรายได้ปี 63 โต
กว่าปีนี้ที่คาดท�ำได้ 1 พันลบ. ตา
มออเดอร์ในประเทศ-ตปท.เพ่ิม 
เน้นงานมาร์จิ้นสูง 

QTC มั่นใจรายได้ปี 63 โตกว่าปีนี้ที่คาดท�ำได้ 1 พัน
ลบ. ตามออเดอร์ในประเทศ - ต่างประเทศเพ่ิม เน้นงา
นมาร์จิ้นสูง เผยตุน Backlog ในมือ 440 ลบ. รับรู้ปี
หน้าทั้งหมด พร้อมเล็งประมูลงานใหม่ต่อเนื่อง พร้อม
เตรียมชงบอร์ดสัปดาห์น้ี สรุปแผนลงทุนโรงไฟฟา้
พลังงานน�้ำในสปป.ลาว 

นายพูลพิพัฒน์ ตันธนสิน ประธานกรรมการบริหาร บริษัท คิวทีซี 
เอนเนอร์ยี่ จํากัด (มหาชน) QTC เปิดเผยว่า บริษัทฯคาดว่ารายได้ปี2563 จะ
เติบโตกว่าปีนี้ที่คาดท�ำได้ 1,000 ล้านบาท   

ขณะที่คาดก�ำไรสุทธิจะท�ำสถิติสูงสุดใหม่ เน่ืองจากการจําหน่ายหม้อแปลงไฟ
ฟา้ให้กับภาครัฐ และการจําหน่ายกระแสไฟฟา้ของบริษัทย่อยทางอ้อมจะมีการ
ปรับตัวเพ่ิมขึ้น หลังกระแสการใช้รถยนต์ไฟฟา้(EV)มาแรง รวมทั้งภาครัฐยัง
มีการผลักดันการลงทุนในพ้ืนท่ีเขตพิเศษตะวันออก(EEC) และการก่อสร้าง
รถไฟฟา้ต่างๆ ซึ่งโครงการเหล่าน้ีต่างต้องใช้หม้อแลงไฟฟา้ทั้งสิ้น

อีกทั้งปัจจุบันบริษัทฯมีงานในมือ(Backlog) จ�ำนวน 440 ล้านบาท ซ่ึงจะ
ทยอยรับรู้เป็นรายได้ในปีหน้าทั้งหมด และบริษัทฯยังคงมองหาโอกาสเข้า
ประมูลงานใหม่ทั้งในประเทศและต่างประเทศอย่างต่อเน่ือง โดยเฉพาะงาน
ต่างประเทศที่เป็นโครงการใหญ่และมีมาร์จิ้นสูงซึ่งในอนาคตบริษัทฯมีแผน
เพ่ิมสัดส่วนรายได้ต่างประเทศเพ่ิมข้ึนจากปัจจุบันมีสัดส่วนรายได้อยู่ที่ 30% 
ในประเทศ70% 

“ปีหน้าเรจะเน้นท�ำอัตราก�ำไรมากกว่ายอดขาย ซึ่งสภาพ
เศรษฐกิจยังมีปัญหาอยู่ด้วย และเราจะเน้นลดการสูญ
เสียจากการเก็บเงินไม่ได้ด้วย รวมทั้งเรามีแผนเพ่ิม
สัดส่วนจากต่างประเทศตอนนี้เราไปญ่ีปุ่นมาแล้ว ต่อไป
เรามีแผนไปเกาหลีต่อรวมถึงยุโรปด้วย ซึ่งเราจะไปพรีเซ็น
ต์ให้เขาดูว่าเราเป็นผู้ผลิตสินค้าให้ญี่ปุ่นและคุณภาพสินค้า
เราดีเมื่อเทียบกับจีนและอินเดียแถมราคายังโอเคด้วย” 
นายพูลพิพัฒน์ กล่าว 

นายพูลพิพัฒน์ กล่าวเพ่ิมเติมว่า ภายในสัปดาห์นี้ (16-20 ธันวาคม 2562) 
จะมีการเข้าประชุมคณะกรรมการบริษัทฯ (บอร์ด) เพ่ือเสนอแผนการลงทุน
โครงการโรงไฟฟา้พลังงานน�้ำในสปป.ลาว ซึ่งเบื้องต้นจะเป็นการต่อรอง
ราคารวมทั้งผลตอบแทนที่ได้รับจากการลงทุน (IRR) รวมท้ังหากผ่านบอร์ด
แล้วแบงก์จะมีการอนุมัติให้กู้เงินมาลงทุนหรือไม่ โดยคาดว่าบริษัทฯจะมีการกู้
แบงก์ประมาณ70% ส่วนท่ีเหลือมาจากกระแสเงินสดในมือ 

22 www.HoonInside.com 25  December  2019



TPIPP ตั้งเป้ารายได้ปี63 
แตะ 1.3 หมื่นลบ. หลังก่อสร้าง
หม้อต้มไอน�้ำ 3 ตัวแล้วเสร็จ -
โรงไฟฟ้า TG8 รันเต็มปี

นายภัคพล เลี่ยวไพรัตน์ รองกรรมการผู้จัดการใหญ่ สายบัญชี
และการเงิน บริษัท ทีพีไอ โพลีน เพาเวอร์ จ�ำกัด (มหาชน) 
หรือ TPIPP เปิดเผยว่า บริษัทฯตั้งเป้ารายได้ปี 2563 ไว้ที่ 
13,000 ล้านบาท เติบโตจากปีนี้ที่คาดว่าจะท�ำได้ 11,000 ล้าน
บาท เนื่องจาก โรงไฟฟา้ TG8 ก�ำลังการผลิต 150 เมกะวัตต์
จะมีการเดินเครื่องแบบเต็มปี ส่งผลให้มีก�ำลังการผลิตไฟฟา้
รวมในปัจจุบันอยู่ที่ 440 เมกะวัตต์ รวมถึงปีหน้าบริษัทฯมี
แผนจ�ำหน่ายไฟให้แก่ บริษัท ทีพีไอ โพลีน จ�ำกัด (มหาชน)
หรือTPIPLเพ่ิมมากขึ้น และจะพยายามลดต้นทุนในทุกด้านด้วย
เช่นกัน พร้อมกันนี้รับอานิสงค์ภาครัฐปรับขึ้นค่า FT ส่งผลดีให้
ราคาขายไฟฟา้ต่อหน่วยของบริษัทฯ ปรับเพ่ิมขึ้น  

อีกทั้ง ปัจจุบันบริษัทฯอยู่ระหว่างก่อสร้างหม้อต้มไอน�ำ้(Boiler)ใหม่เพ่ิมอีก 3 ตัว 
ได้แก่ B13,B14และB15 โดยใช้งบลงทุนประมาณ20ล้านเหรียญสหรัฐฯ/ตัว หลัง
จากก่อสร้างแล้วเสร็จจะส่งผลให้บริษัทฯมีอัตราก�ำลังการเดินเครื่องเฉลี่ยอยู่ที่
ประมาณ 95-100% ซึ่งทั้งสามตัวจะก่อสร้างแล้วเสร็จช่วงไตรมาส2/2563 

ขณะที่ บริษัทฯยังคงมองหาโอกาสในการเข้าประมูลงานใหม่ต่อเนื่อง จาก
นโยบายผลักดันโครงการพัฒนาพ้ืนที่ชายฝั่ งทะเลภาคใต้ (Southern 
Seaboard) เพ่ือพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมในพ้ืนที่จังหวัดชายแดนภาคใต้ โดย
มีแผนเปิดให้ภาคเอกชนเข้ามาพัฒนาโครงการ ‘เมืองต้นแบบอุตสาหกรรม
ก้าวหน้าแห่งอนาคต’ และได้ก�ำหนดให้จังหวัดชายแดนภาคใต้เป็น Energy 
Complex ที่เชื่อมโยงกับอุตสาหกรรมเกษตร รองรับการเจริญเติบโต คาดว่าใน
อนาคตจะเกิดความต้องการใช้ไฟฟา้ในภาคใต้เพ่ิมขึ้นจ�ำนวนมาก

โดยบริษัทฯมีความสนใจก่อสร้างท่าเรือเพ่ือการพาณิชย์และการท่องเที่ยว รวม
ทั้งโรงไฟฟา้พลังงานสะอาด สีเขียว อย่างไรก็ตามต้องดูความชัดเจนจากทาง
ภาครัฐก่อนว่าจะเป็นอย่างไรบ้าง อีกทั้งบริษัทฯยังสนใจเข้าร่วมประมูลโรงไฟฟา้
ขยะชุมชนที่จังหวัสงขลาและจังหวัดนครราชสีมา ก�ำลังการผลิตแห่งละ 10 เมกะ
วัตต์ด้วยเช่นกัน 

พร้อมทั้ง ในเดือนมกราคมปี 2563 ทางกรุงเทพมหานครจะเริ่มท�ำแบบส�ำรวจ
ความคิดเห็นเพ่ือก่อสร้างโรงไฟฟา้ที่สายไหม ก�ำลังการผลิต 20 เมกะวัตต์ และ
นอกเหนือจากแผน PDPแล้ว ล่าสุดคณะกรรมการส�ำนักงานคณะกรรมการ
นโยบายเขตพัฒนาพิเศษภาคตะวันออก (EEC) ได้คาดการณ์ว่าปริมาณขยะ
จะเพ่ิมขึ้นมาอยู่ที่ 6,000 ตันภายในระยะเวลา 10 ปีข้างหน้าจากปัจจุบันอยู่ที่ 
3,000 ตัน หลังจากเกิดโครงการดังกล่าว ทางคณะกรรมการ EECจึงมองว่า
มีความจ�ำเป็นที่จะต้องมีโรงไฟฟา้ขยะภายในพ้ืนที่ ซึ่งบริษัทฯมองว่าเป็นอีกหนึ่ง
โครงการที่ควรเข้าไปลงทุน  

อย่างไรก็ตาม บริษัทฯตั้งเป้าที่จะไม่หยุดเพียงแค่โรงไฟฟา้ขยะเท่านั้น แต่บริษัทฯ
ยังมีแผนเข้าไปพัฒนาโรงไฟฟา้ประเภทอื่น ซึ่งหากดูจากแผนPDPในเรื่องของ
พลังงานทดแทนจะเห็นว่าโครงการอื่นที่มีศักยภาพก�ำลังการผลิตรวมกว่า 
5,400 เมกะวัตต์ นอกเหนือจากโรงไฟฟา้ขยะที่มีก�ำลังการผลิต 400 เมกะวัตต์ 
ซึ่งปัจจุบันบริษัทฯอยู๋ระหว่างศึกษาที่จะเข้าไปลงทุนไม่ว่าจะเป็นโรงไฟฟา้แสง
อาทิตย์ โรงไฟฟา้พลังงานลม และโรงไฟฟา้ชีวมวล
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KUMWEL วางเป้าราย
ได้ปี 63 โต 15-20% หลังงาน
ภาครัฐ-เอกชนทยอยออกต่อ
เนื่อง-นวัตกรรมใหม่หนุน 

KUMWEL วางเป้ารายได้ปี 63 โต 15-20% หลังงานภาครัฐ 
- เอกชนทยอยออกต่อเนื่อง - นวัตกรรมใหม่หนุน พร้อมคาด
ผลงาน Q4/62 ยังไม่สดใส เหตุค�ำส่ังซื้อสินค้าถูกชะลอหลัง
งบประมาณภาครัฐล่าช้า ขณะที่ปักธง 5 ปีข้างหน้า(63-67) 
รายได้โต 15-20% ต่อปี 

นายบุญศักดิ์ เกียรติจรูญเลิศ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท คัมเวล 
คอร์ปอเรชั่น จ�ำกัด (มหาชน) หรือ KUMWEL เปิดเผยว่า บริษัทฯตั้งเป้าราย
ปี 2563 เติบโตที่ระดับ 15-20% จากปีนี้ที่คาดว่ารายได้จะเติบโตใกล้เคียงกับ
ปี 2561 ที่มีรายได้ 469.72 ล้านบาท เนื่องจาก ได้รับอานิสงค์จากการทยอย
ลงทุนของหน่วยงานภาครัฐและเอกชน ซึ่งทุกโครงการเป็นงานโครงสร้างพ้ืน
ฐาน ที่มีความจ�ำเป็นต้องติดตั้งอุปกรณ์และระบบเตือนภัยฟา้ผ่า ซึ่งปัจจัยดัง
กล่าวถือเป็นโอกาสที่ดีของบริษัทในอนาคต

อีกทั้ง บริษัทฯยังมีโครงการต้นแบบ ในระบบ “Smart Lightning 
Management System” ซึ่งเป็นนวัตกรรมระบบป้องกันฟา้ผ่าแบบ
อัจฉริยะ ที่บริษัทฯเป็นผู้พัฒนารายแรกและรายเดียวของโลก ให้แก่กลุ่มลูกค้า 
อาทิ การไฟฟา้และพลังงาน คมนาคม การสื่อสารโทรคมนาคม และความ
มั่นคงทางทหาร ซึ่งได้รับการตอบรับเป็นอย่างดี โดยบริษัทฯคาดว่าโครงการ
ดังกล่าวจะสามารถสร้างการเติบโตได้ปีละ 30% ในระยะเวลา 5 ปี(2563-
2567)

นอกจากนี้ บริษัทฯยังเตรียมรับรู้รายได้จากการส่งมอบสินค้าให้กับงานวาง
ระบบโครงการรถไฟฟา้ความเร็วสูง (กรุงเทพฯ-นครราชสีมา) เฟส 2 โดย
ก่อนหน้านี้บริษัทรับรู้รายได้ในเฟสแรก 3.5 ล้านบาท (ระยะทาง 3.5 กิโลเมตร) 
จากทั้งหมด 14 เฟส ระยะทางรวม 249 กิโลเมตร คาดว่าจะทยอยรับรู้รายได้
ตั้งแต่ไตรมาส 4/2562 ต่อเนื่องไปจนถึงปี 2563 ด้วนเช่นกัน
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KUMWEL วางเป้าราย
ได้ปี 63 โต 15-20% หลังงาน
ภาครัฐ-เอกชนทยอยออกต่อ
เนื่อง-นวัตกรรมใหม่หนุน 

“ ในระเวลา 5 ปีข้างหน้า (63-67) เราตั้งเป้าการ
เติบโตของรายได้อยู่ที่ 15-20% ต่อปี ตอนนี้เรา
มีการปรับกระบวนการทางธุรกิจใหม่ มีการน�ำอิน
โนเวชั่นเข้ามา ซึ่งจะเป็นสิ่งที่ขับเคลื่อการเติบโต
ของบริษัทฯได้เป็นอย่างดีในอนาคต ซึ่งเราพ่ึงเริ่ม
ท�ำโครงการ“Smart Lightning Management 
System” เพราะฉะนั้นมองว่าการเติบโตก็เลยจะเป็น
แบบก้าวกระโดด เราคิดว่าโครงการดังกล่าวจะมี
การเติบโตปีละ 30% ส่วน DEVICE เราท�ำผ่านมา
แล้ว 3-4 ปี มองว่าการเติบโตคงไม่สูงมากน่าจะอยู่ที่
ประมาณ 5-10% ต่อปี “ นายบุญศักดิ์ กล่าว

ส�ำหรับ ผลการด�ำเนินงานไตรมาส 4/2562 บริษัทฯยอมรับว่ายังไม่เป็นตาม
เป้าหมายที่วางไว้ หลังได้รับผลกระทบจากความล่าช้าของงบประมาณภาครัฐ
ในปีนี้ ท�ำให้เกิดการชะลอค�ำสั่งซื้อออกไป อย่างไรก็ตามคาดว่าจะเริ่มเห็นการ
จัดซื้อจัดจ้างในงบประมาณใหม่ช่วงต้นปีหน้า ซึ่งจะเป็นการสร้างฐานที่ดีของ
การเติบโตในปี 2563 จึงมองเป็นโอกาสของ บริษัทฯที่จะได้รับงานเพ่ิม 

อย่างไรก็ตาม บริษัทฯได้มีการขยายฐานลูกค้าทุกกลุ่มอย่างต่อเนื่อง ทั้งการ
สร้างฐานลูกค้าใหม่ และต่อยอดลูกค้าเดิม รวมไปถึงการขยายตลาดทั้งใน
ประเทศและต่างประเทศ พร้อมทั้งยังให้ความรู้ความเข้าใจในระบบงานป้องกัน
และเตือนไฟฟา้ผ่า ด้วยการจัดการอบรมทีมวิศวกรจากทั่วประเทศ ผ่านศูนย์
อบรม Kumwell Academy ซึ่งปัจจุบันมีผู้ผ่านการอบรมแล้วกว่า 5,000 
ราย

ส�ำหรับ ปัจจุบันสัดส่วนรายได้ของบริษัท แบ่งเป็น ต่างประเทศ 19.5% และ
ในประเทศ 74.7% ประกอบด้วย ลูกค้า 6 กลุ่มหลัก ได้แก่ ภาคการไฟฟา้และ
พลังงาน 26.2% ภาคสิ่งปลูกสร้าง 29.4% ภาคอุตสาหกรรม 14.4% ภาค
คมนาคม 3.5% ภาคการสื่อสารโทรคมนาคม 1.0% และภาคความมั่นคงทาง
ทหาร 0.1%
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ORI ปี 63 ดันยอดขายไม่ต�่ำ
กว่า 3 หมื่นลบ. ลุยเปิดโครงการ
ใหม่ 2.9 หมื่นลบ.

ORI คาดยอดขายปี 63 ไม่ต�่ำกว่า 3 หมื่นลบ. หลังมีแผนลุย
เปิดโครงการใหม่มูลค่าไม่ต�่ำกว่า 2.9 หมื่นลบ. พร้อมเตรียมน�ำ 
บ.ย่อย “พรีโม่ เซอร์วิส โซลูชั่น” เข้าตลาด mai ปลายปี 63

นายพีระพงศ์ จรูญเอก ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท ออริจิ้น พร็อพ
เพอร์ตี้ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ ORI เปิดเผยว่า บริษัทฯคาดว่ารายได้ปี 2563 จะไม่
ต�ำ่กว่า 3,000 ล้านบาท เนื่องจาก บริษัทฯมีแผนเปิดโครงใหม่มูลค่ารวมไม่ต�ำ่กว่า 
29,000 ล้านบาท โดยในปีหน้าบริษัทฯจะเน้นเปิดบ้านจัดสรรเพ่ิมเป็น40% ของ
พอร์ต จากปัจจุบันอยู่ที่ 30%
	
ทั้งนี้ ในปีหน้าบริษัทฯมองว่าภาพรวมตลาดอสังหาริมทรัพย์จะฟื้ นตัวจากปีนี้เล็ก
น้อย หลังได้รับปัจจัยบวกจากมาตรการจากทางภาครัฐที่ได้ประกาศมาตรการลด
ภาระให้กับผู้ซื้อที่อยู่อาศัย (มาตรการลดภาระฯ) เพ่ือสนับสนุนและบรรเทาภาระให้แก่
ประชาชนที่ต้องการมีที่อยู่อาศัยเป็นของตนเอง เหมาะสมกับศักยภาพของประชาชน
แต่ละกลุ่ม
	
“ปีหน้าเรามองว่าจะดีกว่าปีนี้นิดนึง เพราะได้มาตรการรัฐมา
ช่วยซึ่งท�ำปลุกตลาดอสังหากลับมาคึกคักอีกคนั้ง แถมสิ้นปี
หน้าจะมีออกมาอีก และต่อไปเราก็ใช้กลยุทธ์ท�ำความเข้าใจใน
ตัวลูกค้าว่าต้องการอะไร เพ่ือให้เหมาะสมกับคนในพ้ืนที่นั้นๆ
รวมถึงปรับปรุงทุกโครงการที่ออกมาเพ่ือเป็นการต่อยอดอีก 
ที่ส�ำคัญเราจะเน้นเรียลดีมาต์มากขึ้น” นายพีระพงศ์ กล่าว
	
อย่างไรก็ตาม บริษัทฯวางงบลงทุนไว้ปีละ 10,000 ล้านบาท เพ่ือใช้ส�ำหรับรองรับ
โครงการคอนโดมิเนียม โครงการบ้านจัดสรร รวมทั้งใช้ส�ำหรับซื้อที่ดินรองรับพัฒนา
โครงการใหม่ต่อเนื่อง ขณะที่งบลงทุนส�ำหรับโรงแรม บริษัทฯวางไว้ปีละ 500-1,000 
ล้านบาทส�ำหรับ ภาพรวมผลการด�ำเนิงานในปี 2562 บริษัทฯคาดว่าจะสามารถท�ำยอด
ขาย (Presale) ได้มากกว่าเป้าหมายที่วางไว้ 28,000 ล้านบาท หลังจาก 9 เดือนแรกที่
ผ่านมาบริษัทฯสามารถท�ำได้แล้ว 23,148 ล้านบาท หรือคิดเป็น 83% ของเป้าทั้งหมดส่วน
รายได้คาดว่าจะท�ำได้ตามเป้า 19,000 ล้านบาท ด้วยเช่นกัน
	
ขณะที่ ปัจจุบันบริษัทฯมียอดขายรอโอน(Backlog) อยู่ที่ 40,000 ล้านบาท ซึ่งจะทยอย
รับรู้เป็นรายได้ในระยะเวลา 3 ปี (2563-2565) ทั้งนี้ ปัจจุบันบริษัทฯทีสต็อกพร้อมขาย 
จ�ำนวน 8,000-9,000 ล้านบาม โดยในมูลค่าดังกล่าวมีโครงการที่ราคาต�ำ่กว่า 3 ล้าน
บาทประมาณ 60-70% ซึ่งมองว่าได้รัยประโยชน์จากมาตรภาครัฐ ส่วนรายได้ประจ�ำขอ
งบริษัทฯจะมาจากเปิดโรงแรม 2 แห่ง ในช่วงมกราคม 2563 ได้แก่ โรงแรมฮอลิเดย์ 
อินน์ และ โรงแรมไอบิส โดยปีหน้าบริษัทฯจะสามารถรับรู้รายได้เข้ามาเต็มปี ขณะที่ ความ
คืบหน้าในการน�ำ บริษัท พรีโม เซอร์วิส โซลูชั่น จ�ำกัด ซึ่งเป็นบริษัทย่อยของบริษัทฯที่
ประกอบธุรกิจให้บริการอสังหาริมทรัพย์ครบวงจร ในปีนี้คาดว่าจะมีรายได้ประมาณ350 
ล้านบาท และบริษัทฯคาดว่าจะน�ำเข้าจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์เอ็ม เอ ไอ (mai) ใน
ช่วงปลายปี 2563
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ALL ปี 63 เดินหน้าธุรกิจ
เต็มสูบ ดัน Recurring Income 
เสริมเขี้ยวเล็บ

“ธนากร ธนวริทธิ์” แม่ทัพ ALL ลั่นปี 63 เดินหน้าธุรกิจเต็มสูบ จ่อร่วมทุน
โครงการออฟฟศิ-โรงแรม แถบปริมณทล ดันรายได้ประจ�ำเป็น 10% ภายใน
ปี65 ขณะที่วางงบลงทุนปีหน้าราว 3 พันลบ. รองรับซื้อที่ดินเตรียมพร้อมรุก
แนวราบให้ครบทุกมิติแบบครบวงจร ส่วนผลงานปี 62 มั่นใจยอดขายทะลุเป้า 7 
พันลบ. หลัง 9 เดือนท�ำได้แล้ว 6.5 พันลบ. ส่วนรายได้เข้าเป้า 4.5 พันลบ. รับ
อานิสงค์มาตรการกระตุ้นอสังหาฯ

นายธนากร ธนวริทธิ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท อลล์ อินสไปร์ ดีเวลลอปเม้น
ท์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ ALL เปิดเผยว่า ในปี 2563 บริษัทฯเตรียมสรุปแผนการ
ร่วมทุนในโครงการก่อสร้างออฟฟศิ และโรงแรม ซึ่งขณะนี้อยู่ระหว่างเจรจาร่วม
กับพันธมิตรโดยเบื้องต้นบริษัทฯมองการร่วมทุนกับ Kyushu Railway Company 
หรือ “เจอาร์ คิวชู” พร้อมด้วยพันธมิตรทางการค้าอีกหนึ่งราย ซึ่งการลงทุนดัง
กล่าวจะเข้ามาเพ่ิมสัดส่วนรายได้ประจ�ำให้แก่บริษัทฯนอกเหนือจากโครงการ เดอะ นิว 
ฟอรั่ม พลาซ่า ที่จะเปิดให้บริการในปีหน้า โดยบริษัทฯตั้งเป้ามีสัดส่วนรายได้ประจ�ำ
เพ่ิมเป็น 10% ภายในปี 2565 จากปัจจุบันยังไม่มี
	
ทั้งนี้ในปี 2563 บริษัทฯวางงบลงทุนส�ำหรับรองรับการซื้อที่ดินไว้จ�ำนวน 3,000 
ล้านบาท โดยบริษัทฯจะใช้กลยุทธ์ในการบุกตลาดแนวราบเพ่ิมเป็น 10-20% ของ
พอร์ตภายในปี 2564 ไม่ว่าจะเป็น บ้านเดี่ยว บ้านแฝด และทาวน์เฮาส์ หลังมอง
ว่าดีมานด์ความต้องการที่อยู่อาศัยแนวราบมีปริมาณที่เพ่ิมมากขึ้น และในปีหน้า
บริษัทฯมีแผนเปิดขายคอนโดมิเนียมโลวไรส์ จ�ำนวน 3 โครงการ มูลค่าโครงการรวม
ประมาณ 3,000 ล้านบาท ซึ่งปัจจุบันอยู่ระหว่างการขอใบอนุญาตวิเคราะห์ผลกระ
ทบต่อสิ่งแวดล้อม (EIA)ด้วยเช่นกัน
	
ส�ำหรับ ปัจจุบันบริษัทฯมียอดขายรอโอน(Backlog) 11,400 ล้านบาท หรือคิดเป็น 
3,137 ยูนิต แบ่งเป็น โครงการคอนโดฯโลวไรส์ 7,700 ล้านบาท โครงการ คอนโดฯ 
ไฮไรส์ 3,400 ล้านบาท และทาวน์โฮม 300 ล้านบาท ซึ่งมูลค่าBacklogดังกล่าวจะ
รับรู้ภายในไตรมาส 4/2562 ประมาณ เกือบ 4,000 ล้านบาท หรือคิดเป็น30% ของ
ยอดBacklog และจะรับรู้ในปี 2563 อีกประมาณ 70% ของยอดที่เหลืออีก 7,000 
ล้านบาท
	
ดังนั้น บริษัทฯจึงเชื่อว่าผลการด�ำเนินงานในไตรมาส4/2562 จะเติบโตได้ดีที่สุดเมื่อ
เทียบกับทุกไตรมาส และมั่นใจว่ายอดขายในปีนี้จะสามารถเติบโตได้กว่าเป้าที่วางไว้ 
7,000 ล้านบาท หลังจากที่ 9 เดือนแรกบริษัทฯสามารถท�ำได้แล้ว 6,500 ล้านบาท 
รวมถึงมีรายได้ จ�ำนวน 4,500 ล้านบาท ซึ่งเติบโตจากปีก่อนที่ท�ำได้ 2,342.97 ล้าน
บาท หลังได้รับอานิสงค์จากมาตรการของรัฐบาล ที่ประกาศมาตรการลดภาระให้กับ
ผู้ซื้อที่อยู่อาศัย (มาตรการลดภาระฯ) เพ่ือสนับสนุนและบรรเทาภาระให้แก่ประชาชนที่
ต้องการมีที่อยู่อาศัยเป็นของตนเอง เหมาะสมกับศักยภาพของประชาชนแต่ละกลุ่ม
	
อีกทั้ง ล่าสุดคณะกรรมการนโยบายการเงิน(กนง.)ยังได้มีการปรับลดอัตราดอกเบี้ย 
ซึ่งเป็นอีกหนึ่งปัจจัยที่ช่วยสนับสนุนการเติบโตของยอดขายของบริษัทฯเนื่องจาก
โครงการของบริษัทฯมีราคาอยู่ที่ไม่เกิน 3 ล้านบาท ขณะที่ ตลาดในต่างประเทศ
บริษัทฯยังคงเดินหน้าสร้างความสัมพันธ์ที่ดีต่อลูกค้าอย่างต่อเนื่อง และถึงแม้ว่า
ตลาดในประเทศจีนของบริษัทฯจะซบเซาแต่ตลาดฮ่องกงยังคงแอคทีฟอยู่
	
“เศษรฐกิจโลกเราควบคุมไม่ได้ แต่ปัจจัยภายในเราเห็นหมดแล้ว มีแค่ภายนอก
เท่านั้นที่ควบคุมไม่ได้ ซึ่งปีหน้าเราก็มองว่าภาพรวมใหญ่อสังหาฯยังคงทรงตัว 
จากปีนี้อาจจะติดลบ 5-10% เพราะเรามองว่ามันได้ลงมาสุดแล้ว และเราก็จะ
โฟกัสท�ำอะไรที่สอดคล้องกับมาตรการจากทางภาครัฐ และเน้นขยายแนวราบ
เพ่ิมขึ้น โฟกัสเรียลดีมานต์เป็นหลัก” นายธนากร กล่าว
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ALL โชว์งบ Q3 อัตราก�ำไร
สุทธิพุ่งแตะนิวไฮ 20%
นายธนากร ธนวริทธิ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท ออลล์ อิน
สไปร์ ดีเวลลอปเม้นท์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ ALL เปิดเผยว่า จากความเข้าใจและความ
พร้อมในการปรับแผนธุรกิจให้สอดคล้องกับทุกสภาวการณ์และภาวะเศรษฐกิจมาโดย
ตลอด ด้วยกลยุทธ์การด�ำเนินธุรกิจ ที่มุ่งเน้นการพัฒนาโครงการคอนโดมิเนียมในแนว
รถไฟฟา้ ประกอบกับการเจาะเข้าถึงกลุ่มผู้ซื้อที่อยู่อาศัยจริง (Real Demand) ในระดับ
ราคาขายที่เหมาะสม ท�ำให้ทุกๆ โครงการมีกระแสตอบรับที่ดี ส่งผลภาพรวมผลการ
ด�ำเนินงานในช่วง 9 เดือนแรกที่ผ่านมา (มกราคม - กันยายน 2562) ประสบความส�ำเร็จ
อย่างมาก ซึ่งสะท้อนให้เห็นถึงผลการด�ำเนินงาน ทั้งรายได้ - ก�ำไรสุทธิ และยอดขาย 
(Presales) นอกจากนี้ จากผลการด�ำเนินงานที่โดดเด่น บริษัทฯ ยังประสบความส�ำเร็จ
ด้านการพัฒนาโครงการให้ตอบโจทย์ความต้องการของผู้บริโภคในปัจจุบัน ซึ่งเห็นได้จาก
ยอดขายสะสมที่เกิดขึ้น
	
ส�ำหรับผลการด�ำเนินงานในช่วงไตรมาส 3/2562 (กรกฎาคม - กันยายน 2562) บริษัทฯ 
มีรายได้รวม ที่ 647 ล้านบาท เพ่ิมขึ้น 39% จากช่วงเดียวกันของปีก่อน ที่มีรายได้รวม 
466 ล้านบาท และมีก�ำไรสุทธิที่ 129 ล้านบาท เพ่ิมขึ้น 172% จากช่วงเดียวกันของปีก่อน 
คิดเป็นอัตราก�ำไรสุทธิประมาณ 20% โดยมีปัจจัยหลักมากจากการส่งมอบโครงการอย่าง
ต่อเนื่อง โดยสาเหตุหลักมาจากรายได้จากการโอนอสังหาริมทรัพย์ 2,031 ล้านบาท เพ่ิม
ขึ้น 45% เมื่อเปรียบเทียบกับรายได้จากการโอนอสังหาริมทรัพย์งวดเดียวกันของปีก่อน
ที่ 1,399 ล้านบาท ซึ่งตัวเลขรายได้ที่เพ่ิมขึ้นอย่างโดดเด่นมาจากยอดโอนกรรมสิทธิ์ห้อง
ชุดที่มีก�ำหนดการแล้วเสร็จ และเริ่มโอนกรรมสิทธิ์ในปี 2562 ของ 3 โครงการ ได้แก่ 
โครงการ ดิ เอ็กเซล คูคต มูลค่าโครงการ 720 ล้านบาท โครงการ ไรส์ พระราม 9 
มูลค่าโครงการ 1,600 ล้านบาท และ โครงการ เดอะ วิชั่น ลาดพร้าว - นวมินทร์ มูลค่า
โครงการ 1,400 ล้านบาท
	
“ณ สิ้นไตรมาส 3/2562 บริษัทฯ มียอดขายรอโอน (Backlog) รวม
มูลค่ากว่า 11,400 ล้านบาท ทั้งนี้ Backlog ทั้งหมด แบ่งเป็น จาก
โครงการทาวน์โฮม จ�ำนวน 300 ล้านบาท Backlog จากโครงการ
ประเภท High Rise จ�ำนวน 3,400 ล้านบาท และ Backlog จาก
โครงการประเภท Low Rise จ�ำนวน 7,700 ล้านบาท ซึ่งจะทยอยรับ
รู้รายได้ในช่วง 2 - 3 ปีข้างหน้า (2562 - 2565) ท�ำให้บริษัทฯ มั่นใจ
ผลการด�ำเนินงานในช่วง 3 ปีจากนี้ (2563 - 2565) จะเติบโตอย่างต่อ
เนื่อง จากการทยอยรับรู้ Backlog ดังกล่าว” นายธนากร กล่าว

ทั้งนี้ จากผลการด�ำเนินงานไตรมาส 3/2562 ที่ปรับตัวเพ่ิมขึ้น ท�ำให้ผลการด�ำเนินงานใน
ช่วง 9 เดือนแรกของปี 2562 เติบโตขึ้นอย่างโดดเด่น โดยบริษัทฯ มีรายได้รวมที่ 2,339 
ล้านบาท เพ่ิมขึ้น 46% จากช่วงเดียวกันของปีก่อนที่มีรายได้รวม 1,602 ล้านบาท และ
มีก�ำไรสุทธิที่ 342 ล้านบาท เพ่ิมขึ้น 61% จากช่วงเดียวกันของปีก่อนที่มีก�ำไรสุทธิ 213 
ล้านบาท คิดเป็นอัตราก�ำไรสุทธิประมาณ 15% ส�ำหรับงวด 9 เดือนแรกของปี 2562 โดย
สาเหตุหลักมาจากรายได้จากการโอนอสังหาริมทรัพย์ จ�ำนวน 2,031 ล้านบาท เพ่ิมขึ้น 
45% จากช่วงเดียวกันของปีก่อนที่มีรายได้จากการโอนอสังหาริมทรัพย์ที่ 1,399 ล้านบาท 
ซึ่งตัวเลขรายได้ที่เพ่ิมขึ้นอย่างโดดเด่นมาจากยอดโอนกรรมสิทธิ์ห้องชุดที่มีก�ำหนดการ
แล้วเสร็จและเริ่มโอนกรรมสิทธิ์ในปี 2562 ขณะที่อัตราก�ำไรขั้นต้นในช่วง 9 เดือนแรกอยู่ที่ 
36% และมีอัตราก�ำไรสุทธิอยู่ที่ 15%
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“ยอดขายในช่วง 9 เดือนแรก ปี 2562 อยู่ที่ 6,500 ล้านบาท ซึ่งยอด
ขายดังกล่าวคิดเป็นสัดส่วนประมาณ 90% ของเป้าหมายยอดขายทั้ง
ปี 2562 ที่ 7,000 ล้านบาท โดยโครงการที่ส่งผลให้ภาพรวมยอดขาย
เป็นไปตามเป้าในช่วงที่ผ่านมา ประกอบด้วยโครงการที่อยู่ระหว่างการ
ขายและโครงการที่มีการเปิดขายในปี 2562 ได้แก่ 1. โครงการ ดิ เอ็ก
เซล ลาดพร้าว - สุทธิสาร 2. โครงการ เดอะ วิชั่น ลาดพร้าว - นวมิ
นทร์ และ 3. โครงการ อิมเพรสชั่น เอกมัย ซึ่งทุกๆ โครงการได้รับการ
ตอบรับที่ดีอย่างต่อเนื่อง”
	
นายธนากร กล่าวอีกว่า ในช่วงไตรมาส 4/2562 จะเป็นไตรมาสที่ดีสุดของปี เนื่องจาก
เป็นช่วงไฮซีซั่นของธุรกิจอสังหาริมทรัพย์ ประกอบกับรัฐบาลได้ออกมาตรการปรับลด
ค่าใช้จ่ายในการโอนจาก 2% เหลือ 0.01% ของราคาประเมิน และค่าจดจ�ำนองจาก 1% 
เหลือ 0.01% ส�ำหรับการซื้อขายที่อยู่อาศัยที่มีราคาไม่เกิน 3 ล้านบาท และล่าสุดที่คณะ
กรรมการนโยบายการเงิน (กนง.) ปรับลดอัตราดอกเบี้ยนโยบายร้อยละ 0.25 ต่อปี จาก
ร้อยละ 1.50 เป็นร้อยละ 1.25 ต่อปี โดยให้มีผลทันที ส่งผลให้ธุรกิจในกลุ่มอสังหาริมทรัพย์
จะได้ประโยชน์จากการลดดอกเบี้ยดังกล่าว ในด้านอัตราการผ่อนช�ำระต่องวดของผู้กู้ที่
อยู่อาศัยที่ลดลง และจะช่วยเพ่ิมก�ำลังซื้อของผู้บริโภคให้เพ่ิมขึ้น ซึ่งจะเป็นอีกปัจจัยบวกที่
หนุนให้ตลาดอสังหาริมทรัพย์ในช่วงไตรมาส 4/2562 กลับมาคึกคัก
	
ทั้งนี้ จากแผนการด�ำเนินงานและกลยุทธ์ที่บริษัทฯ ตั้งเป้าไว้ เป็นเครื่องตอกย�ำ้ให้บริษัทฯ 
มั่นใจถึงอัตราการเติบโตของผลการด�ำเนินงานในปี 2562 ว่า รายได้รวมในปีนี้ มีแนว
โน้มเติบโตอย่างก้าวกระโดดจากปีที่ผ่านมา ขณะที่ยอดขายคาดว่าจะเพ่ิมขึ้นกว่าที่ระดับ 
7,000 ล้านบาทอย่างแน่นอน ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บมจ. ออลล์ อินสไปร์ ดีเวลลอป
เม้นท์ กล่าวเพ่ิมเติมอีกว่า บริษัทฯ มีแผนในการปรับกลยุทธ์ธุรกิจในเชิงลึกมากขึ้น เพ่ือ
ตอกย�ำ้สู่การเป็นบริษัทผู้น�ำพัฒนาอสังหาริมทรัพย์แบบครบวงจร ติดอันดับ 1 ใน 10 
ของประเทศ ตามเป้าวิสัยทัศน์ที่วางไว้
	
โดยการพัฒนาอสังหาริมทรัพย์ให้ครบทุกมิติ เพ่ือตอบโจทย์ความต้องการของผู้บริโภค 
โดยเริ่มจากการแตกไลน์ เข้าไปลงทุนในสิทธิการเช่าช่วงอาคารศูนย์การค้า เดอะ นิว ฟ
อรั่ม พลาซ่า (The New Forum Plaza ) จังหวัดชลบุรี ซึ่งโครงการดังกล่าวคาดว่าจะ
แล้วเสร็จ และจะเปิดให้บริการในเชิงพาณิชย์ ในช่วงครึ่งปีหลัง 2563 จะส่งผลให้บริษัทฯ 
มีรายได้จากค่าเช่า (Recurring Income) เฉลี่ย 200 ล้านบาทต่อปี ตั้งแต่ปี 2564 
เป็นต้นไป ตลอดอายุสัญญาเช่า 29 ปี
	
นอกจากนี้ บริษัทฯ ยังมีแผนบุกตลาดอสังหาริมทรัพย์แนวราบมากขึ้น อาทิ บ้านเดี่ยว 
บ้านแฝด ทาวน์โฮม ซึ่งปัจจุบันมีโครงการแนวราบ 1 โครงการ คือโครงการ เดอะ วิชั่น 
ลาดพร้าว - นวมินทร์ ซึ่งเป็นโครงการทาวน์โฮม โดยบริษัทฯ มองว่าดีมานด์ความ
ต้องการที่อยู่อาศัยแนวราบ มีปริมาณที่เพ่ิมสูงขึ้น ซึ่งจากความต้องการดังกล่าว ท�ำให้
บริษัทฯ มีแนวคิดที่จะปรับกลยุทธ์ โดยการเพ่ิมรูปแบบประเภทที่อยู่อาศัย เพ่ือรองรับ
ความต้องการของกลุ่มผู้บริโภคให้หลากหลาย และครบทุกมิติของที่อยู่อาศัย ในขณะที่
โครงการคอนโดมิเนียม ทั้งประเภท Low Rise และ High Rise บริษัทฯ ยังมุ่งเน้นการ
พัฒนาโครงการคอนโดมิเนียมในแนวรถไฟฟา้อย่างต่อเนื่อง
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SENA คาดผลงานปี 63 
ดีต่อเนื่อง เล็งเปิดโครงการใหม่ 
11-12 โครงการ พร้อมวางงบ 
1 พันลบ. รองรับซื้อที่ดิน

SENA คาดผลงานปี 63 ดีต่อเนื่อง เล็งเปิดโครงการใหม่ 11-12 
โครงการ พร้อมวางงบ 1 พันลบ. รองรับซื้อที่ดินพร้อมอยู่ระหว่าง
ศึกษาผุดโกดังสินค้า-โรงแรม หวังเพ่ิมสัดส่วนรายได้ประจ�ำ คาด
ชัดเจนปี 63
	
นางสาวอธิกา บุญรอดช ูผู้อ�ำนวยการสายงานจัดสรรเงินทุน
และการลงทุน บริษัท เสนาดีเวลลอปเม้นท์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ SENA เปิด
เผยว่า บริษัทฯคาดว่าผลประกอบการในปี 2563 ทั้งในแง่ของรายได้และยอด
ขายจะเติบโตต่อเนื่องจากปีนี้ เนื่องจากครึ่งปีแรกบริษัทฯมีแผนเปิดโครงการ
ใหม่ 11-12 โครงการ แบ่งเป็นโครงการที่ถูกเลื่อนเปิดจากปีนี้ จ�ำนวน 9 
โครงการ โดยเป็นโครงการร่วมทุน(JV) จ�ำนวน 2 โครงการ ได้แก่ 1.โครงการ 
Niche Pride สาทร-ท่าพระ มูลค่า 4,470 ล้านบาท 2.โครงการNiche Pride 
สมเด็จเจ้าพระยา มูลค่า 1,094 ล้านบาท ส่วนที่เหลืออีก 7 โครงการเป็น
โครงการของบริษัทฯเอง
	
ขณะที่ปีหน้าบริษัทฯจะเน้นเปิดโครงการแนวราบมากขึ้น และเป็นราคาที่ผู้บริโภค
สามารถจับต้องได้ เบื้องต้นบริษัทฯมีแผนเปิดโครงการทาวน์โฮม 2-3 โครงการ 
โดยวางงบลงทุน 1,000 ล้านบาทรองรับการซื้อที่ดินบริเวณปลายแนวรถไฟฟา้ 
อย่างไรก็ตามบริษัทฯจะมีการประชุมคณะกรรมการ(บอร์ด)เพ่ือเสนอแผนปีหน้า
อย่างเป็นทางการในเดือนกุมภาพันธ์ 2563
	
พร้อมกันนี้ บริษัทฯยังอยู่ระหว่างศึกษาก่อสร้างโกดังเก็บสินค้าและโรงแรม 
โดยเบื้องต้นหากการลงทุนมีมูลค่าเกิน 1,000 ล้านบาท บริษัทฯจะท�ำการร่วม
ทุน(JV)ร่วมกับพันธมิตร แต่ถ้าหากมูลค่าการลงทุนต�ำ่กว่านั้นบริษัทฯจะเข้าซื้อ
กิจการ(M&A)หรืออาจลงทุนเอง ซึ่งคาดจะเห็นความชัดเจนในปี2563 ทั้งนี้
บริษัทฯมองว่าการลงทุนดังกล่าวจะเพ่ิมรายได้ประจ�ำของบริษัทฯในอนาคตจาก
ปัจจุบันอยู่ที่ 100 ล้านบาทต่อปี
	
ส�ำหรับผลประกอบการปี 2562 บริษัทฯยังคงเป้ารายได้ปี62 ไว้ที่ 6,000 ล้าน
บาท และเป้ายอดขายที่ 10,000 ล้านบาท หลังปีนี้บริษัทฯเปิดโครงการได้ 11 
โครงการ มูลค่ารวมกว่า 10,172 ล้านบาท พร้อมมองว่าไตรมาส4/2562 จะดีกว่า
ไตรมาส3/2562 หลังบริษัทฯมียอดขายรอโอน(Backlog) 12,860 ล้านบาท ซึ่ง
จะรับรู้เป็นรายได้ในไตรมาส4/2562 จ�ำนวน 4,800 ล้านบาท ส่วนที่เหลือรับรู้ไป
จนถึงปี2565
	
ขณะที่ ปัจจุบันบริษัทฯมีสินค้าคงเหลือ(สต็อก) กว่า 20,000 ล้านบาท ซึ่งมอง
ว่าจะได้รับปัจจัยหนุนจากมาตรการรัฐไม่ว่าจะเป็นมาตรการบ้านดีมีดาวน์ และ 
มาตรการลดค่าธรรมเนียมจดทะเบียนการโอนจากเดิม 2% เหลือ 0.01% และลด
ค่าจดทะเบียนการจ�ำนองอสังหาริมทรัพย์จากเดิม 1% เหลือ 0.01% ส�ำหรับการ
ซื้อขายที่อยู่อาศัยที่ดินพร้อมอาคารหรือห้องชุดราคาไม่เกิน 3 ล้านบาทต่อหน่วย 
โดยบริษัทฯมีโครงการที่เข้าเกณฑ์มูลค่ากว่า 7,000 ล้านบาท จึงไม่มีมีความ
กังวลเรื่องการระบายสต็อก
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LALIN ส่งซิกปี 63 ยอด
ขาย-รายได้ โตต่อเนื่องจาก
ปีนี้ หลังมาตรการรัฐหนุน - 
ดอกเบี้ยต�่ำ

LALIN ส่งซิกปี 63 ยอดขาย-รายได้ โตต่อเนื่องจากปีนี้ หลัง
มาตรการรัฐหนุน - ดอกเบี้ยต�่ำ พร้อม วางงบลงทุน 1 พันลบ. ลุย
ซื้อที่ดินต่อเนื่อง เล็งผุดโครงการใหม่ 8-10 โครงการ มูลค่า 4-5 พัน
ลบ.

นายเสรี  สินธุอัสว์ ผู้อ�ำนวยการฝา่ยการเงินและเลขานุการ บริษัท 
ลลิล พร็อพเพอร์ตี้ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ LALIN เปิดเผยว่า บริษัทฯคาด
ว่าผลประกอบการของปี 2563 ทั้งในแง่ของรายได้และยอดขายจะเติบโตต่อ
เนื่องจากปีนี้  เนื่องจาก บริษัทฯได้รับอานิงสงค์จากมาตรการภาครัฐ ที่ได้
ลดค่าธรรมเนียมจดทะเบียนการโอนจากเดิม 2% เหลือ 0.01% และลดค่าจด
ทะเบียนจดจ�ำนองอสังหาริมทรัพย์จากเดิม 1% เหลือ 0.01% ส�ำหรับการซื้อ
ขายที่อยู่อาศัยที่ดินพร้อมอาคารหรือห้องชุด ราคาไม่เกิน 3 ล้านบาท  ประกอบ
กับขณะนี้ดอกเบี้ยยังอยู่ในระดับ จึงถือเป็นปัจจัยที่ช่วยหนุนผลประกอบการขอ
งบริษัทฯในปีหน้าด้วยเช่นกัน 

อย่างไรก็ตาม แผนการเติบโตของปีหน้าบริษัทฯจะมีการเสนอคณะกรรมการบริ
ษัทฯ(บอร์ด) วันที่ 3 มกราคม 2563 และจะประกาศอีกครั้งอย่างเป็นทางการใน
วันที่ 6 มกราคม 2563 

พร้อมกันนี้ บริษัทฯยังได้วางงบลงทุนปีหน้าไว้ที่ 1,000 ล้านบาท เพ่ือรองรับ
การซื้อที่ดินส�ำหรับเปิดโครงการใหม่อย่างต่อเนื่อง โดยปีหน้าบริษัทฯมีแผนเปิด
โครงการใหม่ 8-10 โครงการ มูลค่ารวมกว่า 4,000-5,000 ล้านบาท โดย
บริษัทฯจะเน้นเปิดบ้านทาวน์โฮมมากขึ้นและลดขนาดพ้ืนที่ใช้สอยภายในบ้านลง
เพ่ือให้สอดคล้องกับก�ำลังซื้อของผู้บริโภคในปัจจุบัน 

ขณะที่ ปัจจุบันบริษัทฯมีสต็อก มูลค่ากว่า 9,000 ล้านบาท ซึ่ง 70-80% 
เป็นสินค้าที่มีมูลค่าไม่เกิน 3 ล้านบาท ซึ่งบริษัทฯมองว่าจะได้รับอานิสงค์จาก
มาตรการรัฐจึงไม่มีความกังวลเรื่องการระบายสต็อก

“สต็อกของเรา 70-80% มีมูลค่าไม่เกิน 3 ล้านบาท มีเพียงบ้านเดี่ยวเท่านั้น
ที่มีราคาเกินเกณฑ์แต่ว่าไม่มาก และสินค้าคงเหลือของเราก็มีที่ดินในดครง
การด้วย โดดยเรามีนโยบายก่อสร้างเป็นเฟสๆไป เพ่ือที่ลูกค้าจะได้ของสด
ใหม่ และตอนนี้เรายังปรับลดขนาดพ้ืนที่ลงเพ่ือให้สอดคล้องกับก�ำลังซื้อผู้
บริโภคขณะนี้ เราก็ต้องยอมรับว่ามันถดถอยจริงๆ “ นายเสรี  กล่าว 

ส�ำหรับ ผลประกอบการปีนี้ บริษัทฯมั่นใจว่ารายได้จะสามารถท�ำได้ตามเป้าที่ 
4,650 ล้านบาท และยอดขายที่ 5,300 ล้านบาท โดยภาพรวม 9 เดือนแรกที่
ผ่านมา บริษัทฯสามารถสร้างการเติบโตได้แล้ว 73% ของเป้าหมายรวม อีกทั้ง
บริษัทฯยังสามารถเปิดโครงการใหม่ได้ตามแผนทั้งหมด 9 โครงการ มูลค่ารวม
กว่า 6,800 ล้านบาท และบริษัทฯยังมียอดขายรอโอน(Backlog)จ�ำนวน 700-
800 ล้านบาท ซึ่งจะรับรู้เป็นรายได้บางส่วนในไตรมาส 4/2562 ซึ่งจะช่วย
สนับสนุนให้ยอดขายเป็นไปตามเป้า 
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PF ตั้งธงรายได้ปี 63 โต 6% 
เน้นรุกแนวราบมากขึ้น-วางงบ 
1-1.5 พันลบ. ซื้อที่ดินต่อเนื่อง

PF ตั้งธงรายได้ปี 63 โต 6% เน้นรุกแนวราบมากขึ้น - วางงบ 1-1.5 
พันลบ. ซื้อที่ดินต่อเนื่อง พร้อมเตรียมชงแผนปี 63 เข้าบอร์ด ธ.ค. 
นี้ แถมแย้มผลงาน Q4/62 เริสสุด หลังบุ๊คก�ำไรพิเศษขายหุ้น30% 
โรงแรม ROH เผยมีแผนซื้อโรงแรม-อาคารส�ำนักงานให้เช่าคาด
ชัดเจนปีหน้า 1 ดีล หวังตั้งกอง REIT ในระยะเวลา 5 ปี

นายธีรธัชช์ สิงห์ณรงค์ธร ผู้ช่วยประธานเจ้าหน้าที่กลุ่มสนับสนุน บริษัท 
พร็อพเพอร์ตี้ เพอร์เฟค จ�ำกัด (มหาชน) หรือ PF เปิดเผยว่า บริษัทตั้งเป้ารายได้ปี 
2563 ไว้ที่ 23,980 ล้านบาท เติบโต6% จากปีนี้ที่คาดท�ำได้ 22,630 ล้านบาท โดยใน
ปีหน้าบริษัทฯมีแผนเปิดตัวโครงการใหม่มูลค่ารวมกว่า 10,000 ล้านบาท โดยจะเน้น
แนวราบมากขึ้นหลังปัจจุบันมองว่าโครงการคอนโดมิเนียมมีซัพพลายมากเกินไป ซึ่ง
บริษัทฯจะมีการพิจารณาแผนการเปิดโครงการอีกครั้งซึ่งจะเข้าประชุมคณะกรรมการ
บริษัท(บอร์ด)ในเดือนธันวาคมนี้
	
อีกทั้ง ปีหน้าบริษัทฯวางงบลงทุนกว่า 1,000-1,500 ล้านบาท เพ่ือใช้รองรับในการ
ซื้อที่ดินต่อเนื่อง แต่อย่างไรก็ตามงบลงทุนดังกล่าวน้อยกว่าปีนี้หลังปัจจุบันมีที่ดิน
เปล่าในมือมากเพียงพอแล้วมูลค่ากว่า 5,000 ล้านบาท
	
ทั้งนี้ ปัจจุบันบริษัทฯมีสต็อกรอการขายทั้งสิ้น 10,000 ล้านบาท แบ่งเป็นโครงการ
แนวสูง 8,000 ล้านบาท โครงการแนวราบ 2,000 ล้านบาท โดยเป็นสต็อกที่มี
โครงการไม่ถึงราคา 3 ล้านบาท มูลค่ารวมกว่า 6,063 ล้านบาท ซึ่งบริษัทฯมองว่า
โครงการเหล่านี้จะได้รับอานิสค์จากมาตรการรัฐที่ออกมาสนับสนุนซึ่งจะส่งผลดีต่อ
บริษัทฯในปี2563
	
อย่างไรก็ บริษัทฯมีแผนเพ่ิมสัดส่วนรายได้ประจ�ำซึ่งมาจากธุรกิจโรงแรม และธุรกิจ
อาคารให้เช่าและบริการ เป็น 40% ในอนาคต จากปัจุบัน 30% ซึ่งบริษัทฯยังมีแผน
จะเข้าซื้อโรงแรมและอาศารส�ำนักงานออฟฟศิให้เช่าอย่างต่อเนื่อง คาดว่าจะเห็น
ความชัดในปีหน้าอย่างน้อย 1 ดีล และคาดหวังที่จะน�ำทรัพย์สินเหล่านี้รองรับจัดตั้ง
กอง REITในอนาคต ซึ่งคาดว่าจะสามารถจัดตั้งได้ภายในระยะ 5 ปี
	
ส�ำหรับ ผลประกอบการปี2562 บริษัทฯคาดว่าจะสามารถท�ำรายได้ตามเป้าที่วางไว้ 
22,630 ล้านบาท โดยปัจุบันสามารถท�ำได้แล้ว 14,524 ล้านบาท หรือคิดเป็น 64% 
ของเป้าหมายรวม ส่วนยอดขายก็คาดว่าจะสามารถท�ำได้ตามเป้าเช่นกัน โดยปัจจุับ
นท�ำได้แล้ว 10,518 ล้านบาท หรือคิดเป็น 60% ของเป้าหมายรวม ซึ่งปัจจุบันบริษัทฯ
มียอดขายรอโอน(Backlog)อยู่ที่ 5,295 ล้านบาท ซึ่งจะรับรู้ในช่วงที่เหลือของปี 
3,737 ล้านบาท แบ่งเป็น โครงการแนวราบ 1,118 ล้านบาท โครงการแนวสูง 615 
ล้านบาท และโครงการ Yu Kiroroที่ประเทศญี่ปุ่น 2,004 ล้านบาท ซึ่งจะรับรู้เป็น
รายได้ในเดือนธันวาคมนี้ 1,900 ล้านบาท ส่วนอีก 1,558 ล้านบาท จะรับรู้ในปีหน้า
	
ขณะที่ บริษัทฯประเมินว่าผลประกอบการไตรมาส4/2562 จะดีสุดเมื่อเทียบกับสาม
ไตรมาสที่ผ่านมา หลังคาดว่าจะมีการบันทึกก�ำไรจากการขายหุ้น โรงแรม รอยัล ออ
คิด หรือ ROH รอบแรก ในสัดส่วน 30% ซึ่งปัจจุบันอยู่ระหว่างเจรจากับพาร์ทเนอร์ 
2-3 ราย ส่วนรอบที่สองจะขายภายในปี2563 ในสัดส่วน 15%
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KUN ตั้งเป้ารายได้-ก�ำไร
ปี 63 โต 100% จากปี 61 จาก
โครงการใหม่หนุน

นางประวีรัตน์ เทวอักษร ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท วิลล่า 
คุณาลัย จ�ำกัด (มหาชน) หรือ KUN เปิดเผยว่า บริษัทฯตั้ง
เป้ารายได้และก�ำไรสุทธิปี 2563 เติบโต 100% จากปี2561 ที่
มีรายได้อยู่ที่ 447.09 ล้านบาทและมีก�ำไรสุทธิอยู่ที่ 11.56 ล้าน
บาท เนื่องจากบริษัทฯจะมีการเปิดโครงการใหม่ที่บางบัวทอง
มูลค่ากว่า 1,500 ล้านบาท ซึ่งเป็นบ้านเดี่ยวและบ้านแฝดรวมกัน
จ�ำนวน 400 หลัง โดยบริษัทฯคาดว่าโครงการดังกล่าวจะมีการ
เติบเติบโตไม่ต�่ำกว่า20%จากปีนี้ รวมทั้งบริษัทฯยังมีโครงการ
ใหม่จากฉะเชิงเทราภายใต้โครงการ “คุณาลัย จอย ออน 314”  
ที่พ่ึงเปิดไปเมื่อวันที่ 9 พฤศจิกายนที่ผ่านมา ซึ่งจะเป็นอีกหนึ่ง
โครงการที่เข้ามาสนับสนุนการเติบโตเช่นกัน 

ทั้งนี้ ปัจจุบันบริษัทฯมีโครงการทั้งสิ้น 7 โครงการ มูลค่ารวมกว่า 3,900 ล้านบาท 
โดยแบ่งเป็นโครงการที่บางบัวทอง 6 โครงการ โครงการที่ฉะเชิงเทรา 1 โครงการ 
โดยในปี2563บริษัทฯมีแผนที่จะปิดโครงการทั้งสิ้น 3 โครงการ ได้แก่ โครงการคุณา
ลัย บีกินส์ โครงการคุณาลัยซิมโฟนี และโครงการคุณาลัย เคอร์เร้นท์ 

“เรามองว่า3ปีนี้จะโกลสสต็อกและให้ผลตอบแทนที่ดีด้วยการ
เพ่ิมดครงการเข้าไปหลักๆจะมาจากฉะเชิงเทราซึ่งเปิดไปแล้ว
เมื่อ 9 พ.ย.ที่ผ่านมาเราตั้งใจจะมียอดรับรู้รายได้จากโครงการนี้
ไม่ต�่ำกว่า 100 ล้านบาท และปีหน้าเราจะเปิด 1 โครงการใหม่ที่
บางบัวทองเพ่ือทดแทนโครงการที่จะปิดไปด้วย “

ส�ำหรับปัจจุบันบริษัทฯมียอดขายรอโอน (Backlog) 167 ล้านบาท ซึ่งจะทยอยรับรู้
รายได้ต่อเนื่อง และมีสินค้าที่อยู่ระหว่างก่อสร้างและรอขายมูลค่ากว่า 2,000 ล้าน
บาท โดยจะทยอยรับรู้ตั้งแต่ปี 2563จนถึงปี2564 ส่วนเงินที่ได้จากการระดมทุนใน
ครั้งนี้บริษัทฯจะน�ำไปใช้ส�ำหรับพัฒนาที่ดินเพ่ือสร้างโครงการใหม่ รวมทั้งน�ำเงินไป
ช�ำระหนี้สถาบันการเงินเพ่ือลดต้นทุนทางการเงิน โดยปัจจุบันบริษัทฯมีมีอัตราหนี้สิน
ต่อทุน (D/E )อยู่ที่ 2.17 เท่า หลังจากเข้าตลาดฯแล้วหวังว่าอัตราหนี้สินต่อทุน(D/E)
จะลดเหลือต�ำ่กว่า 2 เท่า  

นางประวีรัตน์ กล่าวเพ่ิมเติมถึงราคาหุ้นที่เปิดเทรดวันแรกที่ 1.02 บาท ลดลง7.27% 
จากราคา IPO ที่ 1.10 บาท โดยมองว่าเกิดจากSentimentของตลาดขณะนี้ หาก
มองภาพรวมผลการด�ำเนิงานของบริษัทแล้วยังคงมีพ้ืนฐานที่แข็งแกร่งทั้งในแง่ของ
รายได้และก�ำไรสุทธิซึ่งบริษัทฯเชื่อว่ายังคงมีการเติบโตได้อย่างต่อเนื่องตามเป้าหมาย
ที่วางไว้
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EKH เปิดแผนปี 63 ตั้งเป้า
รายได้โตไม่ต�่ำกว่า 7-8% - อัตรา
ก�ำไรขั้นต้นอยู่ที่ระดับ 35-40% 
ลุยเปิดศูนย์บริการครบสูตร   

EKH กางแผนธุรกิจปี 63  ลุยเปิดและปรับปรุงศูนย์บริการด้าน
การแพทย์ อาทิ ศูนย์ไตเทียม, ศูนย์ ตา หู คอ จมูก ศูนย์ความ
งาม และศูนย์ทันตกรรม รวมทั้งปรับปรุงห้องพักผู้ป่วยในเต็ม
เหนี่ยว เพ่ือเพ่ิมขีดความสามารถด้านบริการให้เพ่ิมขึ้น “นาย
แพทย์อ�ำนาจ เอื้ออารีมิตร” ปักธงผลงานโตไม่ต�่ำกว่า 7-8 % 
อัตราก�ำไรขั้นต้น 35-40% ได้รับแรงหนุนจากจ�ำนวนผู้ป่วยเพ่ิม
ขึ้น และศูนย์กุมารเวชแห่งใหม่

นายแพทย์อ�ำนาจ เอื้ออารีมิตร กรรมการและผู้อ�ำนวยการโรงพยาบาล 
บริษัท เอกชัยการแพทย์ จ�ำกัด (มหาชน) (EKH) เปิดเผยว่า ภาพรวมธุรกิจ
ของบริษัทฯในปี 2562 ถือว่าเป็นไปตามเป้าหมายที่ก�ำหนดไว้ทุกด้าน ทั้งใน
เรื่องของการเปิดศูนย์ให้บริการเฉพาะทางด้านต่างๆ ความส�ำเร็จในการเปิด
ศูนย์ผู้มีบุตรยาก (IVF) และการเปิดอาคารศูนย์กุมารเวชแห่งใหม่  โดยเชื่อ
ว่าทิศทางธุรกิจในปี 2563 ยังขยายตัวได้อย่างต่อเนื่อง  ซึ่งบริษัทฯเตรียม
งบลงทุนประมาณ 60 ล้านบาท เพ่ือเปิดศูนย์เฉพาะทางและปรับปรุงศูนย์
ต่างๆ อาทิ ศูนย์ ตา หู คอ จมูก (ทดแทนศูนย์กุมารเวชเดิม),เปิดศูนย์ไต
เทียม 24 เตียง,เปิดศูนย์ทันตกรรม,เปิดศูนย์กายภาพ ปรับปรุงห้องพักผู้
ป่วย เพ่ือช่วยเพ่ิมขีดความสามารถรองรับผู้ป่วยเฉพาะทางที่มีรายได้ต่อหัวที่
สูงขึ้น

ทั้งนี้ บริษัทฯตั้งเป้ารายได้ปี 2563  เติบโตไม่ต�ำ่กว่า 7-8% จากปี 2562 
ส่วนอัตราก�ำไรขั้นต้นคาดว่าจะอยู่ที่ระดับ 35-40%   โดยได้รับปัจจัย
สนับสนุนจากการเปิดอาคารศูนย์กุมารเวชแห่งใหม่ ขนาด 60 เตียง  รวม
ถึงการเปิดศูนย์เฉพาะทางเพ่ิม อีกทั้งจ�ำนวนผู้ป่วยที่มาใช้บริการด้านต่างๆ 
ของโรงพยาบาลมีจ�ำนวนเพ่ิมมากขึ้น

“ปี 2562 เป็นปีที่บริษัทรุกขยายศูนย์ให้บริการด้านต่าง ๆ อย่างเข้มข้น โดย
เฉพาะศูนย์กุมารเวช, ศูนย์ IVF รวมถึงการปรับปรุงห้องพักต่าง ๆ ซึ่ง
ถือว่าทุกอย่างเป็นไปตามที่ตั้งเป้าหมายไว้ทุกประการ  ท�ำให้ภาพรวมผลการ
ด�ำเนินงานปีนี้จะเติบโตโดดเด่น  ส่วนปี 2563 บริษัทฯยังคงมีแผนปรับปรุง
และเปิดศูนย์ให้บริการต่างๆ เพ่ิม เพ่ือเพ่ิมขีดความสามารถในการให้บริการ
แก่คนไข้ได้มากขึ้นกว่าที่เป็นอยู่  และหนุนต่อผลการด�ำเนินงานทั้งในส่วน
ของรายได้และก�ำไรในอนาคตให้เติบโตได้อย่างมีศักยภาพ และสร้างผล
ตอบแทนที่ดีให้กับผู้ถือหุ้นเพ่ิมมากขึ้น”นายแพทย์อ�ำนาจกล่าวในที่สุด
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BEAUTY ตั้งเป้าปี 63 
ยกระดับ Beauty Buffet ขึ้น
แท่นริจินัลแบรนด์ เครื่องส�ำอาง
ไทยชั้นน�ำของเอเชีย

BEAUTY ตั้งเป้าปี 2020 ยกระดับ Beauty Buffet ขึ้นแท่น
ริจินัลแบรนด์ เครื่องส�ำอางไทยชั้นน�ำของเอเชีย ชูกลยุทธ์ 
“Integration Marketing” ขยายช่องทางจ�ำหน่ายทุกรูปแบบ
ในต่างประเทศ ล่าสุดจัดงาน Beauty Annual Meeting 
2018 ประชุมตัวแทนจ�ำหน่าย 11 ประเทศ เผยจับมือพันธมิตร
ใหม่ “พาร์คสัน” ค้าปลีกชื่อดังมาเลเซีย เล็งขยายตลาดเพ่ิมใน
กัมพูชา อินโดฯ และรัสเซีย มั่นใจผลประกอบการปีนี้โตตามเป้า

ดร.พีระพงษ์ กิติเวชโภคาวัฒน ์รองประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท 
บิวตี้ คอมมูนิตี้ จ�ำกัด (มหาชน) ผู้น�ำธุรกิจค้าปลีกผลิตภัณฑ์เครื่องส�ำอาง
และบ�ำรุงผิว ภายใต้แนวคิด Live a beautiful life เปิดเผยว่า บริษัทตั้ง
เป้าหมายสร้างแบรนด์ “Beauty Buffet“ สู่การเป็นรีจินัลแบรนด์ (แบรนด์
ระดับภูมิภาค) ภายในระยะเวลา 2 ปี (2020) โดยมุ่งเน้นการสร้างความเป็น
ที่รู้จักและความเชื่อมั่นต่อคุณภาพสินค้ากับกลุ่มผู้บริโภคในประเทศต่างๆ 
พร้อมทั้งขยายช่องทางการจัดจ�ำหน่ายใหม่ๆในตลาดต่างประเทศ โดยเฉพาะ
กลุ่มประเทศ CLMV อาเซียน อาทิ จีน ฮ่องกง ไต้หวัน

ล่าสุด Beauty Buffet จัดงาน Beauty Annual Meeting 2018 จัด
ประชุมตัวแทนจ�ำหน่าย 11 ประเทศ พร้อมแถลงกลยุทธ์และกิจกรรมทางการ
ตลาดในปี 2018 และทิศทางธุรกิจปี 2019 เพ่ือวางแผนงานส่งเสริมแบรนด์
ต่างๆ ภายใต้การบริหาร อาทิ Beauty Buffet และ Beauty Cottage ให้
เป็นที่รู้จักให้มากขึ้น รวมถึงการเปิดตัว Collection สินค้าใหม่ของแต่ละ
แบรนด์ โดยเชิญผู้แทนจ�ำหน่าย (Exclusive Distributers) ประกอบด้วย 
ลาว เวียดนาม กัมพูชา พม่า อินโดนีเซีย ฟลิิปปินส์ มาเลเซีย สิงคโปร์ 
อินเดีย ไต้หวัน และตัวแทนจาก Middle East ได้แก่ ดูไบ ซาอุ คูเวต และ
บาห์เรนเข้าร่วมงานดังกล่าว ซึ่งจัดขึ้นเป็นครั้งแรก และมีแผนจัดต่อเนื่อง
เป็นประจ�ำทุกปี หมุนเวียนกันเป็นเจ้าภาพในแต่ละปี

ทั้งนี้ตัวแทนจ�ำหน่ายในทุกประเทศจะมุ่งเน้นใช้กลยุทธ์การตลาด Integration 
Marketing เชื่อมโยงทุกเครื่องมือการตลาดเข้าหากัน ชูจุดเด่นคุณภาพ
และพัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่อย่างต่อเนื่อง เน้นสินค้าที่เป็นอินโนเวชั่น ตาม
เทรนด์แฟชั่นและไลฟส์ไตล์ของลูกค้าที่เปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็ว ขนานไป
กับกลยุทธ์ O2O (Online to Offline synchronization) เพ่ือกระตุ้นการ
สร้างยอดขายให้เติบโตอย่างมีประสิทธิภาพ และสร้างการรับรู้กับลูกค้าในวง
กว้าง

36 www.HoonInside.com 25  December  2019



BEAUTY ตั้งเป้าปี 63 
ยกระดับ Beauty Buffet ขึ้น
แท่นริจินัลแบรนด์ เครื่องส�ำอาง
ไทยชั้นน�ำของเอเชีย

ส่วนรูปแบบการขยายช่องทางจัดจ�ำหน่าย ประกอบด้วย ตัวแทนจ�ำหน่าย
สินค้า(Product Distributers) ตัวแทนสาขา (Shop Licenses) และ 
Online Retailers ที่ได้รับความนิยมในแต่ละประเทศ ซึ่งการขยายช่องทาง
จ�ำหน่ายใหม่เพ่ิมเติมในตลาดต่างประเทศจะส่งผลให้ผลิตภัณฑ์ของ Beauty 
Buffet มียอดจ�ำหน่ายเพ่ิมขึ้นอย่างมีนัยส�ำคัญ

“ตลาดในกลุ่มประเทศอาเซียน มีแนวโน้มการเติบโตที่ดีอย่าง
ต่อเนื่อง เป็นตลาดขนาดใหญ่และมีก�ำลังซื้อจ�ำนวนมาก 
โดยเฉพาะสินค้ากลุ่มสกินแคร์ ผลตอบรับจากกลุ่มผู้บริโภค
และกลุ่มนักท่องเที่ยวเป็นไปในทิศทางที่ดี เนื่องจากมีความ
มั่นใจในผลิตภัณฑ์ Beauty Buffet ซึ่งมีความหลากหลาย 
มีคุณภาพ ได้มาตรฐาน และราคาไม่แพง เชื่อว่าหากขยาย
สาขาครอบคลุมในทุกประเทศ จะส่งผลให้ผลิตภัณฑ์ Beauty 
Buffet มียอดจ�ำหน่ายเพ่ิมมากขึ้นจากการหาซื้อผลิตภัณฑ์
ได้ง่ายขึ้น สร้างความนิยมในตราสินค้าให้เกิดขึ้นพร้อมกันทุก
ประเทศ”ดร.พีระพงษ์ กล่าว

ส�ำหรับความคืบหน้าของการขยายตลาดต่างประเทศตั้งแต่ต้นปีถึงช่วง
ไตรมาส3 บริษัทฯได้จับมือพันธมิตร Tmall , JD.com และอีคอมเมิร์ชรา
ยใหญ่ของประเทศจีนจ�ำนวน 4 ราย, กลุ่มประเทศ CLMV ได้ด�ำเนินการ
เปิดสาขาเพ่ิม Shop License ในพม่า 2 สาขา เวียดนาม 4 สาขา และ
ลาว 2 สาขา ซึ่งมีอัตราการเติบโตของยอดขายอย่างต่อเนื่อง และล่าสุด
ได้จับมือเป็นพันธมิตรกับ พาร์คสัน ห้างค้าปลีกรายใหญ่ของมาเลเซียเป็น
ที่เรียบร้อยแล้ว อีกทั้งบริษัทฯมีการวางแผนขยายตลาดเพ่ิมขึ้นในประเทศ 
อินโดนีเซีย และกัมพูชา

นอกจากนี้ บริษัทยังอยู่ระหว่างการแต่งตั้งตัวแทนเพ่ือขยายตลาดต่าง
ประเทศอนาคตเพ่ิม โดยประเทศกลุ่มเป้าหมาย ได้แก่ ประเทศรัสเซีย และ
อินเดีย โดยบริษัทมุ่งเน้นประเทศที่มีประชากรจ�ำนวนมาก มีตลาดรองรับ
ขนาดใหญ่ ทั้งนี้บริษัทเชื่อมั่นว่าในปี 2561 ผลประกอบการจะเป็นไปตามเป้า
หมายที่ตั้งไว้
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GLOCON ตั้งเป้ารายได้
ปี63 โต 25% แตะ 1.62 พันลบ. 
พร้อมคาดพลิกมีก�ำไรในรอบ8ปี 
หลังเน้นบริหารต้นทุน - รุกธุรกิจ
อาหาร

GLOCON ตั้งเป้ารายได้ปี 63 โต 25% แตะ 1.62 พันลบ. 
พร้อมคาดพลิกมีก�ำไรในรอบ8ปี หลังเน้นบริหารต้นทุน - รุก
ธุรกิจอาหาร พร้อมวางงบปี 63 ราว 100 ลบ.ขยายโรงงาน
ธุรกิจแพ็คเกจจิ้งหวังล้างขาดทุนสะสมได้ภายใน 2-3ปี (62-
65) จากปัจจุบันขาดทุนสะสม 794 ลบ.

นายเชิดศักดิ์ กู้เกียรตินันท ์ประธานกรรมการบริหาร บริษัท โกลบอล 
คอนซูเมอร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ GLOCON เปิดเผยว่า บริษัทฯตั้งเป้ารายได้ปี 
2563 แตะที่ระดับ 1,626 ล้านบาท หรือเติบโต 25% จากปีนี้คาดท�ำได้ 1,200 ล้าน
บาท พร้อมคาดว่าจะสามารถพลิกกลับมามีก�ำไรได้หลังขาดทุนมาเป็นระยะเวลา 8 
ปี เนื่องจาก บริษัทฯจะเน้นบริหารจัดการต้นทุนและโรงงานเป็นหลัก รวมถึงปรับ
กลยุทธ์เน้นรุกธุรกิจอาหารมากขึ้นหลังมองว่ามีแนวโน้มการเติบโตได้ดีกว่าธุรกิจ
บรรจุภัณฑ์อาหาร โดยบริษัทตั้งเป้าเพ่ิมส่วนรายได้จากธุรกิจอาหารเป็น 60% จาก
ปัจจุบัน 50%

ทั้งนี้ ปีหน้าหรือปี 2563 รายได้ของบริษัทฯจะมาจากธุรกิจบรรจุภัณฑ์ จ�ำนวน 
725 ล้านบาท ธุรกิจอาหารและบริการ จ�ำนวน 509 ล้านบาท ธุรกิจร้านอาหารแบบ 
Quick Service Restaurant จ�ำนวน 193 ล้านบาท และจากอื่นๆ จ�ำนวน 199 ล้าน
บาท

อย่างไรก็ตาม ปัจจุบันบริษัทฯมีการขาดทุนสะสมอยู่ทั้งสิ้น 794 ล้านบาท โดย
บริษัทฯตั้งเป้าล้างขาดทุนสะสมได้ภายในระยะเวลา 2-3 ปี(2563-2565) ข้างหน้า

พร้อมกันนี้ บริษัทฯวางงบลงทุน 100 ล้านบาท เพ่ือใช้ส�ำหรับขยายโรงงานธุรกิจ
บรรจุภัณฑ์เพ่ือเพ่ิมไลน์การผลิต และเพ่ิมห้องเย็น ซึ่งงบลงทุนดังกล่าวจะมาจาก
กระแสเงินสด โดยปัจจุบันบริษัทฯมีกระแสเงินสดในมือ 200 ล้านบาท

ขณะที่ ธุรกิจPersonal Health Care Products เป็นอีกยุทธศาสตร์ส�ำคัญใน
การเติบโตผ่านการจัดตั้งบริษัทย่อย บริษัท ดิ แองเจิ้ล โกลบอล จํากัด ในเดือน
กรกฎาคมที่ผ่านมา เพ่ือด�ำเนินธุรกิจในรูปแบบการตลาดเครือข่าย (Network 
Marketing) จัดจําหน่ายสินค้าอุปโภคบริโภค ที่สามารถเข้าถึงผู้บริโภคได้ในหลาก
หลายช่องทาง

นอกจากนี้ ดิ แองเจิ้ล โกลบอล เป็นอีกกลยุทธ์ที่เข้ามาเสริมธุรกิจหลักของบริษัท
ในเครือ ด้านธุรกิจบรรจุภัณฑ์และธุรกิจอาหารแช่แข็งพร้อมทาน และเตรียมขยาย
โอกาสไปยังธุรกิจอาหารในรูปแบบใหม่ เพ่ือเข้าถึงผู้บริโภคในกลุ่ม Mass Market 
ด้วยเป้าหมาย เพ่ิมความสามารถในการสร้างรายได้และก�ำไรที่แข็งแกร่งโดยบริษัทฯ 
ตั้งเป้ายอดขายปี 2563 อยู่ที่ 100 ล้านบาท และมีสมาชิก 19,100 ราย โดยภายใน 
5 ปี (พ.ศ. 2563 - 2567) โตอย่างโดดเด่น และคาดว่ายอดขายจะอยู่ที่ระดับ 3,000 
ล้านบาท ดร้อมมีสมาชิกเพ่ิมเป็น 30,000 ราย
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RBF ตั้งเป้ารายได้ปี 63 โต
ไม่ต�่ำ 10% หลังโรงงานในอินเดีย 
- เวียดนามเดินเครื่องเชิง
พาณิชย์

RBF ตั้งเป้ารายได้ปี 63 โตไม่ต�่ำ 10% หลังโรงงานใน
อินเดีย-เวียดนามเดินเครื่องเชิงพาณิชย์ พร้อมวางงบ
ลงทุนราว 145 ลบ. ลงทุนเครื่องจักร - ระบบออโตเมชั่น-
สร้างศูนย์กระจายสินค้าในสิงคโปร์

นายสุรนาถ กิตติรัตนเดช ประธานเจ้าหน้าที่ฝา่ยบัญชีและการ

เงิน บริษัท อาร์ แอนด์ บี ฟูด้ ซัพพลาย จ�ำกัด (มหาชน) หรือ RBF เปิดเผย
ว่า บริษัทฯคาดว่ารายได้ปี 2563 จะเติบโตไม่ต�ำ่กว่า 10% จากปีนี้คาดโต 6-8% 
เนื่องจาก โรงงานทั้งสองแห่งที่บริษัทฯได้เข้าไปลงทุนในประเทศเวียดนามและ
อินโดนีเซียได้เปิดด�ำเนินการเชิงพาณิชย์เป็นที่เรียบร้อยแล้ว โดยบริษัทฯมอง
ว่าการเข้าไปลงทุนดังกล่าวจะเป็นการเพ่ิมช่องทางการกระจายสินค้าและเปิดตลาด
มากขึ้น รวมถึงลดค่าใช้จ่ายในการขนส่งสินค้าด้วยเช่นกัน

ส�ำหรับ ความคืบหน้าการเปิดโรงงานในประเทศเวียดนาม ปัจจุบันบริษัทฯได้รับใบ
อนุญาติในการผลิตเป็นที่เรียบร้อยแล้ว เหลือเพียงการติดตั้งเครื่องจักรเท่านั้น 
โดยคาดว่าจะแล้วเสร็จและเริ่มผลิตได้ช่วงไตรมาส 1/2563

ขณะที้ โรงงานอินโดนีเซียปัจจุบันมีการติดตั้งเครื่องจักรครบเป็นที่เรียบร้อยเหลือ
เพียงใบอนุญาตในการเดินเครื่องเชิงพาณิชย์เพียงหนึ่งใบเท่านั้นซึ่งคาดว่าจะได้
รับไม่เกินเดือนกุมภาพันธ์ปี2563 หลังจากนั้นบริษัทฯจะด�ำเนินการผลิตทันที ทั้งนี้ 
ส�ำหรับปีแรกทั้งสองโรงงานจะเดินเครื่องเชิงพาณิชย์อยู่ที่ประมาณ 60-65%

“ปกติเราส่งสินค้าไปยังเวียดนามและอินโดนีเซียประมาณ 20-30 
ตู้ต่อเดือน ซึ่งมีค่าใช้จ่ายในการขนส่งอยู่ที่ 80,000 - 100,000 
บาทต่อตู้ ซึ่งการที่เราไปตั้งโรงงานที่นั้นจะช่วยลดค่าขนส่งและ
ขยายการเติบโตได้เร็วขึ้น โดยปกติเรามียอดขายจากเวีนดนาม
และอินโด อยู่ที่ปีละ 100 ล้านบาท “ นายสุรนาถ กล่าว

นอกจากนี้ ปีหน้าบริษัทฯยังมีแผนลงทุนเครื่องจักรสายแป้ง รวมทั้งพัฒนาระบบ
การผลิตให้เป็นแบบออโตเมชั่นของโรงงานภายในประเทศ ซึ่งใช้งบลงทุนรวม
ประมาณ 100-120 ล้านบาท รวมทั้งลงทุนห้องทดลองและบริษัทตัวแทนจ�ำหน่าย
ในประเทศสิงคโปร์ เพ่ือเป็นศูนย์กลางกระจายสินค้าไปยังประเทศอินโดนีเซียและ
ฟลิิปปินส์ ซึ่งคาดว่าใช้งงบลงทุนประมาณ 20-25 ล้านบาทด้วยเช่นกัน

อย่างไรก็ตาม บริษัทฯจะผลักดันสินค้าแบรนด์ของตนเองเข้าจ�ำหน่ายในร้านค้า
รายย่อยมากขึ้น เพ่ือเป็นการเพ่ิมมาร์จิ้น เนื่องจากสินค้ากลุ่มดังกล่าวเป็นสินค้า
ที่มีมาร์จิ้นสูง โดยปัจจุบันบริษัทฯมีสินค้าภายใต้แบรนด์ตนเอง 6 แบรนด์ แต่
อย่างไรก็ตามยังคงมีสัดส่วนที่น้อย

ส�ำหรับปีหน้าปีหน้าปัจจัยที่ต้องติดตามอย่างใกล้ชิดยังคงเป็นเรื่องปัญหาสงคราม
ทางการค้าระหว่างสหรัฐกับจีน รวมถึงค่าเงินบาทที่ยังคงแข็งค่าอยู่ ซึ่งส่งผลกระ
ทบต่อภาคการส่งออกและน�ำเข้าโดยตรง
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TSE ตั้งเป้ารายได้ปี 63 โต 
50% เล็งซื้อกิจการพลังงานทด
ทดแทนทั้งใน-ตปท. 50-100 MW

TSE ตั้งเป้ารายได้ปี 63 โต 50% เล็งซื้อกิจการพลังงานทดทดแทน
ทั้งใน - ตปท. 50-100 MW ลั่นรายได้ปี 62 ท�ำนิวไฮ หลังโกยรายได้ 
9 เดือนแรก 1.53 พันลบ.
	
ดร.แคทลีน มาลีนนท์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท ไทย โซล่าร์ เอ็นเนอร์ยี่ 
จ�ำกัด (มหาชน) TSE เปิดเผยว่า แผนธุรกิจปี 2563 บริษัทฯ ตั้งเป้ารายได้เติบโต50% 
พร้อมตั้งเป้าเพ่ิมพอร์ตก�ำลังผลิตไฟฟา้อีกประมาณ 50-100 เมกะวัตต์ โดยวางแผน
ลงทุนเพ่ือซื้อกิจการโรงไฟฟา้ทั้งในประเทศ และโครงการพลังงานทดแทนในต่าง
ประเทศซึ่งบริษัทฯ มองโอกาสทั้งการลงทุนในประเทศเวียดนาม ,ประเทศมาเลยเซีย 
รวมทั้งไต้หวัน และประเทศญี่ปุ่น

“ที่มาเลเซีย เราอยู่ระหว่างเราบิดไปแล้ว โครงการนี้คาดว่าจะรู้ผล
ในเดือน กุมภาพันธ์ปีหน้า ส่วนโครงการโอนิโกเบ เป็นโรงไฟฟา้
พลงังานแสงอาทติยข์นาดใหญท่ีม่กี�ำลงัการผลิตตามสัญญาจ�ำนวน 
154.73 เมกะวัตต์ อยู่ใน process การท�ำไฟแนนซิ่งน่าจะคาบเกี่ยว
ช่วงไตรมาส 4 - ไตรมาส1ปีหน้า” นางสาวแคทลีน กล่าว
	
ขณะที่โครงการในประเทศ บริษัทฯ คาดว่าจะทราบผลการประมูลโครงการโรงไฟฟา้
พลังงานแสงอาทิตย์ ขนาดก�ำลังการผลิต 11 เมกะวัตต์ ในช่วงต้นเดือนธันวาคม นี้ 
ขณะเดียวกันบริษัทฯ ยังประเมินว่าในปีหน้าโครงการโรงไฟฟา้ชุมชน น่าจะมีความคืบ
หน้าออกมา โดยมีก�ำลังการผลิตประมาณ 4,000 เมกะวัตต์ ซึ่งโครงการที่จะออกมา
มีทั้งโครงการโซลาร์ฟาร์ม โครงการไบโอแมส รวมทั้งโครงการโซลาร์ฟาร์ม ผสมโค
รงการไบโอแมส ทั้งนี้เชื่อว่าเฟสแรกที่จะออกมาคงไม่ต�ำ่กว่า 1,000 เมกะวัตต์ โดย
บริษัทฯ ตั้งเป้ามีส่วนร่วมในโครงการดังกล่าวประมาณ 100-200 เมกะวัตต์
	
ส�ำหรับแหล่งเงินทุน บริษัทฯ มีความพร้อม โดยบริษัทฯ จะน�ำเงินลงทุนมาจากการออก
หุ้นเพ่ิมทุนให้กับผู้ถือหุ้นเดิม (RO)รวมทั้งการออกหุ้นกู้ โดยได้ขออนุมัติผู้ถือหุ้นออกหุ้น
กู้ไว้แล้ว จ�ำนวน 1,000 ล้านบาท นอกจากนี้ยังมีหุ้นเพ่ิมทุนที่ยังไม่ได้จัดสรรให้กับนัก
ลงทุนเฉพาะเจาะจง(PP) อีกจ�ำนวน 10%
	
ดร.แคทลีน กล่าวเพ่ิมเติมว่า ภาพรวมการเติบโตของรายได้ปีนี้ บริษัทฯ มั่นใจว่าจะ
สามารถท�ำสถิติสูงสุดใหม่ (นิวไฮ) เนื่องจากบริษัทฯ มีการรับรู้รายได้เต็มปีของโรง
ไฟฟา้พลังงานชีวมวลทั้ง 3 แห่ง รวมก�ำลังการผลิต 22.2 เมกะวัตต์ รวมทั้งรายได้
จากโซลาร์ฟาร์มในญี่ปุ่นHanamizuki ขนาด 13.5 เมกะวัตต์ ซึ่งขายไฟฟา้เข้าระบบ
เชิงพาณิชย์ (COD) แล้วตั้งแต่เดือนมกราคม 2562 และรายได้จากโซลาร์ฟาร์มใหม่ที่ 
COD แล้วทั้ง 2 แห่งในประเทศที่บริษัทฯ ซื้อกิจการมาในระหว่างปี 62 รวมก�ำลังการ
ผลิต 10 เมกะวัตต์
	
ทั้งนี้ปัจจุบันที่มีสัญญาซื้อขายไฟฟา้รวม 313.67 เมกะวัตต์ ขณะที่ บริษัทฯ มีโครงการ
ที่ COD แล้วทั้งหมด 158.94 เมกะวัตต์
	
อนึ่ง งวด 9 เดือนแรกปี 62 TSE มีก�ำไรสุทฑิ559.91 ล้านบาท และมีรายได้ 1.53 พัน
ล้านบาท ขณะที่ปี 61 มีก�ำไรสุทธิ 173.95 ล้านบาท และมีรายได้ 1.32 พันล้านบาท
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