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PTTEP เซ็นสัญญาแบ่งปันผลผลิต แปลงส�ารวจ   

แหล่งเอราวัณ - บงกช

IVL เสร็จส้ินการเข้าซื้อ
โรงงานเส้นใยโพลีเอสเตอร์ท่ีใหญ่ท่ีสุดในบราซิล

 นายพงศธร ทวีสิน ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร และกรรมการผู้
จัดการใหญ่ บริษัท ปตท.ส�ารวจ
และผลิตปิโตรเลียม จ�ากัด 
(มหาชน) PTTEP เปิดเผยว่า ตาม

ที่บริษัท ปตท.ส�ารวจและผลิตปิโตรเลียม 

จ�ากัด (มหาชน) หรือ ปตท.สผ. ได้รายงาน

เรื่องผลการชนะประมูลยื่นขอสิทธิส�ารวจและ

ผลิตปิโตรเลียมแปลงส�ารวจในทะเลอ่าวไทย

หมายเลข G1/61 (แหล่งเอราวัณ) และ G2/61 

(แหล่งบงกช) ณ วันที่13 ธันวาคม 2561 

นั้นเมื่อวันที่ 25 กุมภาพันธ์ 2562 บริษัท 

ปตท.สผ. เอนเนอร์ยี่ ดีเวลลอปเม้นท์ จ�ากัด 

(PTTEP ED) บริษัทย่อยของ ปตท.สผ. ร่วม

กับบริษัท เอ็มพี จี2 (ประเทศไทย) จ�ากัด 

บริษัทย่อยของบริ ษัทมูบาดาลา ปิโตรเลียม 

(ประเทศไทย) ได้ลงนามในสัญญาแบ่งปันผล

ผลิต (Production Sharing Contracts)ใน

แปลง G1/61 (แหล่งเอราวัณ) โดยมีสัดส่วน

การลงทุนร้อยละ 60 และร้อยละ 40 ตาม

ล�าดับ ส�าหรับในแปลง G2/61 (แหล่งบงกช) 

PTTEP ED ได้ลงนามในสัญญาแบ่งปันผล

ผลิต โดยมีสัดส่วนการลงทุนร้ อยละ 100

 ทั้งนี้  PTTEP ED เป็นผู้ด�าเนินการ

ทั้งสองแปลงปตท.สผ.เชื่อมั่นว่าด้วย

ประสบการณ์ในฐานะผู้ด�าเนินการแหล่งก๊าซ

ธรรมชาติในอ่าวไทยความพร้อมในแผนการ

ด�าเนินงานที่ชัดเจน และการสนับสนุนของ

ภาครัฐช่วงเปลี่ยนผ่านผู้ด�าเนินการ บริษัท

จะสามารถรักษาความต่อเนื่องในการผลิต

ก๊าซธรรมชาติตามสัญญาแบ่งปันผลผลิต

ของแหล่งเอราวัณและแหล่งบงกชซึ่งก�าหนด

ปริมาณการผลิตขั้นต�่าที่ 800 และ 700 

ล้านลูกบาศก์ฟุตต่อวันตามล�าดับในระหว่าง

ปี2565 และ 2566 จนถึงปี 2575

 บริษัท อินโดรามา เวนเจอร์ส 
จ�ากัด (มหาชน) หรือ IVL ผู้ผลิต
เคมีภัณฑ์ชั้นน�าระดับโลก ประกาศเสร็จสิ้นการ
เข้าซื้อกิจการบริษัท M&G Fibras Brasil ซึ่งตั้ง
อยู่ที่เมือง Cabo de Santo Agostinho ประเทศ
บราซิล ซึ่งเป็นโรงงานผลิตและจ�าหน่ายเส้นใยสั้น 
มีก�าลังการผลิต 75,000 ตันต่อปี
 บริษัทฯ ได้ประกาศการลงนามข้อตกลงการ
เข้าซื้อกิจการบริษัท M&G Fibras Brasil เมื่อวันที่ 
2 พฤศจิกายน 2561 หลังจากที่ได้ประกาศการเข้า
ซื้อกิจการโรงงานผลิต PET ที่ใหญ่ที่สุดในประเทศ
บราซิลในช่วงไตรมาสแรกของปี 2561 การเข้า
ซื้อกิจการในครั้งนี้ถือเป็นก้าวแรกที่บริษัทได้เข้าสู่
ธุรกิจเส้นใยในประเทศบราซิล ซึ่งเป็นก้าวส�าคัญ
ทางยุทธศาสตร์ ท�าให้บริษัทฯ ได้รับโอกาสที่ดี
จากการเพิ่มก�าลังการผลิตเส้นใยและจัดตั้งธุรกิจ
เส้นใยในประเทศบราซิลซึ่งเป็นเศรษฐกิจที่ใหญ่
ที่สุดของทวีปอเมริกาใต้
 การเข้าซื้อกิจการครั้งนี้จะช่วยเพิ่มสถานะ
ของ บริษัทฯในตลาดที่เติบโตอย่างรวดเร็วเช่น

บราซิล ซึ่งคาดการณ์ว่าความต้องการภายใน
ประเทศจะเติบโตสูงขึ้นตอบสนองต่อการฟื้น
ตัวของการบริโภค นอกจากนี้ไอวีแอลยังอยู่ใน
ต�าแหน่งที่ได้รับประโยชน์จากการขยายธุรกิจเข้าสู่
ตลาดเส้นใยนันวูเว่นที่ก�าลังเติบโตอย่างแข็งแกร่ง
ในบราซิล โดยได้รับแรงสนับสนุนจากการเข้าไป
ด�าเนินธุรกิจของแบรนด์ชั้นน�าระดับโลก การเข้า
ซื้อกิจการดังกล่าวจะช่วยเสริมความแข็งแกร่งให้
กับกลุ่มผลิตภัณฑ์เพื่อที่อยู่อาศัยและไลฟ์สไตล์ขอ
งบริษัทฯ
 ไอวีแอลมีประวัติที่ดีเยี่ยมในการควบรวม
กิจการที่เข้าซื้อกับการด�าเนินงานของบริษัทฯ และ
ผลักดันให้เกิดการเติบโตร่วมกัน บริษัทฯ คาดว่า 
การเข้าซื้อกิจการในครั้งนี้จะช่วยลดต้นทุนคงที่
จากการสร้างความร่วมมือและประสิทธิภาพใน
การด�าเนินงาน ซึ่งเกิดจากการเพิ่มประสิทธิภาพ
ห่วงโซ่อุปทานด้วยการส่งมอบ PTA จากพื้นที่ใกล้
เคียง และการควบรวมส�านักงานเข้าด้วยกันกับ
โรงงาน PET ของบริษัทฯ นอกจากนี้ยังก่อให้เกิด
ข้อได้เปรียบด้านการขนส่ง เนื่องจากข้อตกลงการ

ค้าเสรีกับประเทศอื่นๆในแถบละตินอเมริกา
 นายอาลก โลเฮีย ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร
กลุ่มบริษัท อินโดรามา เวนเจอร์ส กล่าว “เรา
ก�าลังวางชิ้นส่วนจิ๊กซอว์เข้าด้วยกัน และกิจการ
ที่เข้าซื้อนี้ถือเป็นชิ้นส่วนที่สมบูรณ์แบบในตลาด
เส้นใย ไม่เพียงแต่จะช่วยเสริมความแข็งแกร่งใน
ฐานะผู้น�าในตลาดเท่านั้น แต่ยังเพิ่มความสามารถ
ในการตอบสนองต่อความต้องการของลูกค้าที่
เพิ่มขึ้นด้วยเส้นใยคุณภาพสูง การซื้อกิจการครั้ง
นี้จะช่วยพัฒนากลยุทธ์ของเราในบราซิลและ
สร้างความมั่นใจในการจ้างงานและการพัฒนา
เศรษฐกิจของประเทศอย่างต่อเนื่อง ในขณะ
เดียวกันสร้างความแข็งแกร่งให้กับอุตสาหกรรม
เส้นใย 
 เรามีความยินดีที่ได้ต้อนรับ M&G Fibres 
เข้าสู่ครอบครัวอินโดรามา เวนเจอร์ส และเราหวัง
ว่าจะสามารถใช้ประโยชน์จากความสามารถร่วม
กัน เพื่อสร้างคุณค่าสูงสุดส�าหรับลูกค้าและผู้ถือ
หุ้นของเรา”
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 COM7 ตั้งเป้ารายได้ปี62 โตไม่ต�่ากว่า 10% 

จากปีก่อน หลังขยายสาขาเพิ่มมากขึ้น - เพิ่ม

ช่องทางการขาย วางงบลงทุน 300 ลบ. ใช้

ขยายสาขาเพิ่มเป็น 847 สาขา จากปีก่อน 646 

สาขา พร้อมคาดรายได้ Q1/62 โตกว่า Q1/61 

หลังเริ่มบุ๊ครายได้จากร้าน Kingkong Phone 

ตั้งแต่ เดือนม.ค เป็นต้นไป - ยอดขายต่อสาขา

เพิ่มขึ้น

 นายสุระ คณิตทวีกุล ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท คอมเซเว่น 
จ�ากัด (มหาชน) หรือ COM7 เปิด

เผยว่า ในปี 2562 บริษัทฯ ตั้งเป้ารายได้โตไม่ต�่า

กว่า 10% จากการเติบโตในทุกกลุ่มผลิตภัณฑ์ 

มีการเปิดตัวสินค้าใหม่กระตุ้นตลาด การจัดโปร

โมชั่นส่งเสริมการขาย พร้อมรุกทั้งตลาด B2C 

และ B2B โดยกลยุทธ์การขยายสาขาปีนี้ ให้

ครอบคลุมทุกตลาดส�าคัญ ตั้งเป้าสิ้นปีมีสาขา

จ�านวน 847 สาขา วางงบลงทุนราว 300 ล้าน

บาท ส�าหรับใช้ขยายสาขาเป็นหลัก รวมทั้ง 

เข้าไปรุกลูกค้ากลุ่มองค์กร (B2B) จากปัจจุบัน

มีความแข็งแกร่งในธุรกิจลูกค้าทั่วไป (B2C) อยู่

แล้ว สนับสนุนให้ COM7 มีสาขาและยอดขายที่

แข็งแกร่งขึ้นในปี 2562 และการขยายสาขาของ

แฟรนไชส์จะช่วยให้ร้าน BaNANA สามารถเข้า

ถึงกลุ่มลูกค้าได้มากขึ้น ซึ่งในปีนี้จะมีแฟรนไชส์ 

เปิดไม่ต�่ากว่า 100 สาขา จากสาขาทั้งหมดที่

วางไว้

 ประเมินภาพรวมตลาดไอทีและสมาร์ทโฟน

ในปี 2562 จะสามารเติบโตและสร้างสีสันให้ผู้

บริโภคได้อย่างต่อเนื่อง ด้วยเทคโนโลยีที่ล�้าสมัย 

มีการเปิดตัวสินค้าใหม่แบรนด์ดังหลายค่าย

กระตุ้นตลาดให้คึกคัก โดยเฉพาะตลาดสมาร์ท

โฟน อาทิ HUAWEI , SAMSUNG , OPPO และ 

VIVO ที่จะมีการทยอยเปิดตัวสินค้ารุ่นเรือธงใน

ปีนี้ ในส่วนของผลิตภัณฑ์จาก Apple ยังมั่นใจ

มีการเติบโตอย่างต่อเนื่องทั้ง iPhone , Apple 

watch และ iPad รุ่นที่มีการใช้ Apple pencil 

รวมถึง สินค้ากลุ่มเกมมิ่ง โน๊ตบุ๊ค และอุปกรณ์

เสริม คาดจะยังคงเติบโตต่อเนื่องในปีนี้ได้  

 “ปี 2562 จะเป็นอีกปีที่ดีของ COM7 เรา

เดินหน้าขยายสาขาอย่างต่อเนื่อง ตามการ

ขยายตัวของห้างสรรพสินค้า และช่องทางใน

ต่างจังหวัดที่มีศักยภาพ รวมถึงการขายผ่าน

ช่องทางออนไลน์ ที่บริษัทฯ ใช้ประโยชน์จากการ

มีหน้าร้านอยู่ทั่วประเทศในการรับสินค้าได้ นอ

จากนี้ รับโอกาสการเติบโตจากความก้าวหน้า

ของเทคโนโลยี รวมถึงกระแสของ 5G ที่ก�าลัง

เข้ามาเขย่าตลาดไอทีและสมาร์ทโฟนให้คึกคัก

ในอนาคต ด้านผู้ผลิตแบรนด์ดังอัพเสปกสินค้า

ให้ทันสมัย ในราคาที่สูงขึ้น ขณะที่ มีลูกค้าอีก

กลุ่มหนึ่ง มีความต้องการสินค้าในระดับราคาที่

ไม่สูงมาก COM7 ได้ประโยชน์จากการมีสินค้าที่

ครอบคลุมทุกตลาด” นายสุระ กล่าว

 พร้อมกันนี้ บริษัทฯคาดว่ารายได้ในไตรมาส 

1/2562 มีแนวโน้มเติบโตกว่าไตรมาสที่1/2561 

เนื่องจากบริษัทฯได้มีการบันทึกรายได้จากร้าน 

Kingkong phone ที่บริษัทฯได้มีการซื้อกิจการ

เข้ามาเมื่อเดือนธันวาคมที่ผ่านมา โดยจะเริ่ม

บันทึกรายได้ตั้งแต่เดือนมกราคม 2561 เป็นต้น

ไป ซึ่งบริษัทฯคาดว่ารายได้จากร้าน Kingkong 

phone จะเข้ามาไตรมาสละประมาณ 300 ล้าน

บาท หรือเฉลี่ย เดือนละ 100 ล้านบาท ซึ่งจะ

เป็นปัจจัยที่จะท�าให้รายได้ของบริษัทนเติบโต

ขึ้นอย่างมีนัยส�าคัญ อีกทั้งในไตรมาสที่ 1/2562 

บริษัทฯยังคงมียอดขายต่อสาขาเติบโตในแนว

โน้มที่ดีขึ้น จากการที่ก�าลังซื้อของประชาชนยัง

คงอยู่ในเกณฑ์ดี และบริษัทฯได้มีการตั้งเป้ายอด

ขายต่อสาขา (SSSG) ในปีนี้เติบโตประมาณ 

10% 

 อนึ่ง COM7 เป็นผู้น�าร้านค้าปลีกที่มี

สาขาครอบคลุมมากที่สุดในประเทศ จากสิ้น

ปี 2560 มีสาขาภายใต้การบริหารของกลุ่ม

บริษัทฯ รวมจ�านวน 434 สาขา สิ้นปี 2561 มี

จ�านวน 646 สาขา ได้แก่ Banana 206 สาขา 

, Studio7 100 สาขา , Kingkong phone 

100 สาขา , True shop by com7 จ�านวน 92 

สาขา , Banana Shopping (แฟรนไชส์) 50 

สาขา , BKK 37 สาขา iCare 27 สาขา และอื่นๆ 

34 สาขา ซึ่งมีการเติบโตที่ดี ในปี 2561 มีการ

เติบโตของยอดขายจากสาขาเดิม (Same Store 

Sales Growth (SSSG)) อยู่ในระดับที่มากก

ว่า 10 % สะท้อนการบริหารจัดการได้อย่างมี

ประสิทธิภาพ 

 โครงสร้างรายได้ของบริษัทฯ แยกตาม

กลุ่มธุรกิจ แบ่งเป็น 2 ประเภทหลัก คือ ธุรกิจ

ค้าปลีก (B2C) เป็นการขายผ่านรายย่อย ใน

ปี 2561 มีสัดส่วน 94% ของรายได้จากการ

ขายและให้บริการทั้งหมด ส่วนที่เหลือ เป็นช่อง

ทางอื่นๆ ได้แก่ กลุ่มลูกค้าองค์กร (B2B) และ 

Service ที่มีสัดส่วน 6% เพิ่มขึ้นจากปีก่อน

หน้าที่มีสัดส่วน 3% สะท้อนแผนการขยายฐาน

ลูกค้ากลุ่ม B2B ของบริษัทฯ ได้เพิ่มขึ้น

 ทั้งนี้ภาพรวมผลประกอบการของบริษัทฯ 

งวดปี 2561 มีรายได้จาก

การขายและให้บริการ

อยู่ที่ 27,913 ล้าน

บาท เพิ่มขึ้น 23.9% 

เทียบกับงวดเดียวกัน

ของปีที่ผ่านมาอยู่

ที่ 22,531.2 ล้านบาท 

ก�าไรขั้นต้นอยู่ที่ 3,626.4 

ล้านบาท เพิ่มขึ้น 

20% เทียบกับ

งวดเดียวกันของ

ปีที่ผ่านมาอยู่

ที่ 3,023.1 ล้าน

บาท ก�าไรส่วน

ของบริษัทใหญ่

อยู่ที่ 891.1 

ล้านบาท เพิ่ม

ขึ้น 46.4% 

เทียบกับงวด

เดียวกันของปี

ที่ผ่านมาอยู่ที่ 

608.8 ล้าน

บาท 

COM7 ต้ังเป้ารายได้ปี62 โตไม่ต�่ากว่า 10% จากปีก่อน 

วางงบลงทุน 300 ลบ. ใช้ขยายสาขาเพ่ิมเป็น 847 สาขา   

คาดรายได้ Q1/62 โตกว่า Q1/61
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 นายทรงวิทย์ ฐิติปญุญา 
ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท ซิน
เนอร์เจติค ออโต้ เพอร์ฟอร์มานซ์ 
จ�ากัด (มหาชน) หรือ ASAP เปิดเผย

ว่า บริษัทฯตั้งเป้ารายได้ในปี 2562 เติบโต  25-

30% จากปีก่อน (2561) ที่คาดว่าบริษัทฯจะมี

รายได้ใกล้เคียง 2,500 ล้านบาท ตามการขยาย

ตัวของทุกกลุ่มธุรกิจของบริษัทฯ โดยธุรกิจรถ

เช่าระยะยาว รถเช่าระยะสั้น และเช่ารถพร้อม

คนขับ จะมีการเพิ่มจ�านวนรถให้บริการเพิ่มมาก

ขึ้น ประกอบกับบริษัทฯจะมีรายได้จากการขาย

รถที่หมดอายุสัญญาเช่าออกไปด้วย ซึ่งอายุรถ

ที่บริษัทฯเปิดให้บริการจะมีอายุอยู่ที่ 4-5 ปี และ

ในปีนี้มีจ�านวนรถที่จะขายออกทั้งหมดประมาณ 

1,200 คัน

 ขณะเดียวกันบริษัทฯได้มีการวางงบลงทุนใน

ปี 2562 ไว้ประมาณ 3,000-4,000 ล้านบาท ซึ่ง

บริษัทฯจะน�าไปใช้ซื้อรถใหม่เพิ่มเข้ามาในทุกส่วน

ธุรกิจ รวมทั้งสิ้นประมาณ 3,000-4,000 คัน   

โดยบริษัทฯจะมีแหล่งเงินทุนมาจากการกู้ยืมจาก

สถาบันการเงิน ซึ่งปัจจุบันบริษัทฯมีอัตราหนี้ต่อ

ทุน (D/E) อยู่ที่ประมาณ 6 เท่า และในปีนี้แม้ว่า

จะมีการลงทุนเพิ่มแต่บริษัทฯก็จะพยายามรักษา

ระดับ D/E ให้ทรงตัวใกล้เคียงระดับเดิม 

 ส�าหรับธุรกิจให้บริการเช่ารถระยะยาว 

บริษัทฯคาดว่าในปีนี้จะมีรถให้บริการประมาณ 

18,000 -20,000 คัน จากไตรมาสที่ 3/2561 อยู่

ที่ 14,131 คัน ซึ่งเป็นธุรกิจที่เป็นตัวสร้างรายได้

หลักให้กับบริษัทฯ โดยบริษัทฯมีแผนจะขยายฐาน

ลูกค้ารายใหม่ๆ เพิ่มเติมรวมถึงจะเพิ่มฟลีทรถใน

รูปแบบของรถยนต์ให้เช่าเพื่อจับกลุ่มลูกค้าองค์กร

ในกลุ่มผู้บริหารระดับสูง ที่จะช่วยเพิ่มอัตราค่าเช่า

ต่อเดือนต่อคันให้มากขึ้น

 ขณะที่ธุรกิจรถเช่าระยะสั้น ในปีนี้บริษัทฯ

คาดว่าจะมีรถให้บริการอยู่ที่ประมาณ 800-

1,000 คัน จากไตรมาสที่3/2561 อยู่ที่ 601 คัน 

โดยปัจจุบันบริษัทฯได้มีพันธมิตรเป็นเว็ปไซต์ที่

ให้บริการแพลตฟอร์มการเช่ารถ เช่น Booking.

com  Expedia  Cartrawler Rentalcars.com 

Zuzuche.com และ Ctrip เป็นต้น ซึ่งบริษัทฯ

คาดว่าธุรกิจให้บริการเช่ารถระยะสั้น บริษัทฯจะ

สามารถถึงจุดคุ้มทุน (Break event) ได้ภายใน

ไตรมาสที่ 3-4/2562 และบริษัทนคาดว่าในปีนี้

จ�านวนวันรวมในการเช่ารถระยะสั้นจะสามารถ

เพิ่มขึ้นแตะระดับ 100,000 -120,000 วัน/ปี จาก

ปีก่อนอยู่ที่ประมาณ 80,000 วัน/ปี โดยบริาทฯ

เชื่อว่าจะได้รับปัจจัยสนับสนุนจากการที่แนวโน้ม

นักท่องเที่ยวที่จะเข้ามาในประเทสไทยเพิ่มสูงขึ้น 

ซึ่งจากการประเมินคาดว่าจะอยู่ที่ 41.1 ล้านราย 

จากปีก่อนอยู่ที่ 38 ล้านราย โดยเฉพาะนักท่อง

เที่ยวชาวจีน ที่ในระยะหลังจะมีการท่องเที่ยวด้วย

ตัวเองมากขึ้น และในปัจจุบันบริษัทนได้มีการให้

บริการรถเช่าระยะสั้นอยุ่ที่สนามบินของการท่า

อากาศยานประเทศไทย (AOT) รวม 7 แห่ง โดย

ล่าสุดเพิ่งจะมีการให้บริการที่สนามบินอุ่ตะเภาเพิ่ม

เข้ามา 

 ส่วนธุรกิจการให้บริการเช่ารถพร้อมคนขับ 

บริษัทฯเน้นการให้บริการลูกค้าองค์กรขนาดใหญ่

มากขึ้น

 นอกจากนี้บริษัทฯยังมีธุรกิจการขายรถที่

หมดอายุสัญญาการเช่า โดยปัจจุบันบริษัทฯได้เปิด

ศูนย์ขายรถมือสอง Asap auto park (Bangna 

Km .12) ซึ่งการขายผ่านศูนย์ของบริษัทฯท�าให้

บริษัทสามารถที่จะท�าอัตราก�าไรขั้นต้นได้สูงกว่า

การที่ขายผ่านลานประมูลประมาณ 10-15% และ

ล่าสุดบริษัทฯ ได้มีการเปิดตัว  ‘asap Select’ ซึ่ง

เป็นแบรนด์แฟรนไชส์ของศูนย์รวมการให้บริการ

รถยนต์อย่างครบวงจร เพื่อขยายจุดให้บริการ

ลูกค้ารายย่อยได้เข้าถึงสินค้าและบริการรถยนต์ให้

เช่าระยะสั้นและรถมือสองได้เพิ่มขึ้น หลังจากลง

นามเซ็นสัญญากับผู้ซื้อแฟรนไชส์จ�านวน 5 ราย 

เมื่อเช้าวันที่ 25 กุมภาพันธ์ที่ผ่านมมา  เพื่อเปิด 

asap Select รองรับการให้บริการถยนต์ให้เช่า

ระยะสั้นในต่างจังหวัดตามหัวเมืองใหญ่ ได้แก่ เขต

อ่อนนุช  กรุงเทพฯ เป็นรถไซส์ SS  อุบลราชธานี

และนนทบุรี เป็นรถไซส์ S นครราชสีมา เป็นรถ

ไซส์ M  และเชียงใหม่ เป็นรถไซส์  L  ไปเรียบร้อย

แล้ว  คาดว่าจะสามารถเปิดให้บริการได้ภายใน

ไตรมาส 3/2562 และมั่นใจว่าจะสามารถเปิดให้

บริการครบทั้ง 30 แห่งได้ภายใน 5 ปีตามแผน

 "ธุรกิจให้เช่ารถระยะยาว ยังคงเป็นรายได้

หลักของเรา แต่เราจะมีการขยายไปท�าธุรกิจให้เช่า

รถระยะสั้น รถพร้อมคนขับ ขายรถมือสอง และรุก

ส่วนแอพพลิเคชั่นมากขึ้น เพราะตรงนี้ถือเป้นตัวที่

สามารถสร้างผลก�าไรที่ดีให้กับเรา ซึ่งต่อไปเราจะ

ไม่ได้เน้นการเพิ่มฟรีทรถระยะยาว แต่เราจะโฟกัส

ระยะสั้นมากขึ้น" นายทรงวิทย์ กล่าว

 นายทรงวิทย์ กล่าวว่า  สัดส่วนรายได้ขอ

งบริษัทฯในปัจจุบัน จะมาจากธุรกิจให้บริการรถ

เช่า ประมาณ 80% และมาจากธุรกิจขายรถหมด

อายุสัญญา ประมาณ 20% แต่ภายในสัดส่วนราย

ได้ของการให้บริการรถเช่า นั้น จะมาจากการให้

บริการระยะยาว 80% รถเช่าระยะสั้น 5% ส่วนที่

เหลือจะเป็นรายได้จา

กอื่นๆรวมกัน และ

บริษัทฯคาดว่า

หลังจากที่ได้เปิด

ตัว ASAP Select 

แล้วจะท�าให้

สัดส่วนการให้เช่า

รถระยะสั้น เพิ่มเป็น 

20% ภายใน 5 ปี 

ASAP ต้ังเป้ารายได้ปี62 โต 25-30% จากปีก่อน 
หลังธุรกิจรถเช่าระยะส้ัน ยาว โตต่อเน่ือง   

พร้อมวางงบลงทุนราว 3-4 พันลบ. 
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 นายธีรพัฒน์ จิรพิพัฒน์ 
กรรมการผู้จัดการ บริษัท 
เชียงใหม่ริมดอย จ�ากัด (มหาชน) 
หรือ CRD เปิดเผยว่า บริษัทฯได้รับงาน

ก่อสร้างโครงการก่อสร้างโรงไฟฟ้าพลังน�้าคลอง

ล�าปลอก ต�าบลปะเหลียน อ�าเภอปะเหลียน 

จังหวัดตรัง ของกรมพัฒนาพลังงานทดแทน

และอนุรักษ์พลังงาน ซึ่งจะด�าเนินงานก่อสร้าง

โรงไฟฟ้า ระบบส่งน�้า พร้อมส่วนประกอบอื่นๆ 

มีมูลค่าโครงการรวมกว่า 179 ล้านบาท (ไม่รวม

ภาษีมูลค่าเพิ่ม) โดยมีสัญญา 780 วันนับจาก

วันที่ได้รับหนังสือแจ้งให้เริ่มงาน

 โดยตั้งแต่ต้นปีที่ผ่านมาบริษัทฯได้เซ็น

สัญญางานก่อสร้างใหม่หลายโครงการ ได้แก่ 

โครงการก่อสร้างโรง

ไฟฟ้าพลังน�้าคลอง

ล�าปลอก จ.ตรัง 

มูลค่าโครงการไม่

รวมภาษีมูลค่า

เพิ่มกว่า 179 ล้าน

บาท, โครงการ

ก่อสร้าง ARISE 

CONDOMINIUM ของบริษัท นอร์ทโฮม 

จ�ากัด มูลค่าโครงการไม่รวมภาษีมูลค่าเพิ่ม

ประมาณ 129 ล้านบาท, โครงการก่อสร้าง 

HYATT REGENCY KOH SAMUI ของ บริษัท 

สมุย วิพรรธน์ จ�ากัด มูลค่าโครงการไม่รวม

ภาษีมูลค่าเพิ่มกว่า 70 ล้านบาท และโครงการ

ก่อสร้างโรงงานต้นแบบนวัตกรรมอาหารแบบ

ครบวงจร อุทยานวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยี 

มหาวิทยาลัยเชียงใหม่ มูลค่า 145 ล้านบาท 

นอกจากนี้ บริษัทฯยังมีงานสาธารณูปโภคของ

ภาครัฐอีก 1 โครงการมูลค่าประมาณ 129 ล้าน

บาทที่เตรียมเซ็นสัญญาภายในสิ้นเดือนนี้ ซึ่งจะ

ส่งผลให้มีมูลค่างานใหม่รวมประมาณ 653 ล้าน

บาท

 ทั้งนี้ จากโครงการที่กล่าวมาทั้งหมดและ

งานในมือรอรับรู้รายได้ (Backlog) ของบริษัท

ที่ต่อเนื่องมาจากปีก่อนประมาณ 997 ล้านบาท 

สนับสนุนให้ปัจจุบันบริษัทมี Backlog อยู่ที่กว่า 

1,500 ล้านบาท ซึ่งเป็นมูลค่างานในมือรอรับรู้

รายได้มากที่สุดตั้งแต่ก่อตั้งบริษัทฯ และยังไม่นับ

รวมการเข้าประมูลงานทั้งภาครัฐและเอกชนที่

วางเป้าหมายในปีนี้ที่ 2,000 ล้านบาท อย่างไร

ก็ตาม บริษัทฯวางเป้าหมายมูลค่างานของปี 

2562 ไว้ที่ 1,600 ล้านบาท ที่จะเติบโตกว่าปีที่

ผ่านมาที่มีรายได้รวม 1,251 ล้านบาท

 “จะเห็นได้ว่างานก่อสร้างที่ CRD ได้รับ

การเซ็นสัญญาเรียบร้อยแล้วจะเป็นทั้งงานของ

ภาครัฐ และเอกชน ที่มีตั้งแต่งานโรงไฟฟ้าพลัง

น�้า งานก่อสร้างอาคารเรียน งานก่อสร้างที่อยู่

อาศัย อีกทั้งเป็นงานที่อยู่ในหลายจังหวัด แสดง

ให้เห็นศักยภาพของบริษัทฯ ที่มีความเชี่ยวชาญ

ทางด้านงานก่อสร้างที่แม้ว่าบริษัทฯจะมีงานเข้า

มาอย่างต่อเนื่องแต่ด้วยการบริหารจัดการ และ

ทีมบุคลากรที่มีคุณภาพท�าให้สามารถรับงาน

เพิ่มได้โดยไม่กระทบงานเดิม อีกทั้งบริษัทฯยัง

มุ่งมั่นที่จะแสวงหาโอกาสเพื่อรักษาระดับงาน

ในมือให้รับรู้รายได้อย่างสม�่าเสมอ ขณะที่ปีที่

ผ่านมาบริษัทฯสามารถประมูลงานในมูลค่าที่

มากขึ้น ท�าให้ปีนี้บริษัทฯสามารถเข้าประมูลงาน

ที่มีมูลค่างานที่มากกว่าครั้งก่อนเช่นกัน และ

ทั้งหมดจะช่วยสนับสนุนให้การด�าเนินงานโดย

รวมในปีนี้จะเติบโตได้มากกว่าปีก่อน”นายธีร

พัฒน์ กล่าว

CRD รับงานใหม่ก่อสร้างโรงไฟฟ้าพลังน�้ากว่า 179 ล้านบาท

ดันงานในมือแตะ 1,500 ล้านบาท
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ก.ล.ต. เผยแนวคิดสนับสนุนให้ผู้ลงทุนมีตัวช่วย

ด้านการวางแผนจัดสรรการลงทุน

 ก.ล.ต. เปิดรับฟงัความคิด
เห็นการปรับปรุงหลักเกณฑ์สนับสนุนให้ผู้

ลงทุนมีตัวช่วยด้านการวางแผนจัดสรรการ

ลงทุนและกลยุทธ์การลงทุนที่มีคุณภาพ 

เพื่อให้ผู้ลงทุนมีตัวช่วยและทางเลือกในการ

ลงทุนเพิ่มขึ้น ซึ่งสามารถตอบสนองความ

ต้องการของผู้ลงทุนได้อย่างมีประสิทธิภาพ

สืบเนื่องจากสภาพการณ์ปัจจุบันที่การบริการ

ให้ค�าแนะน�าการลงทุนมีความหลากหลาย 

ประกอบกับข้อมูลเกี่ยวกับผลิตภัณฑ์การ

ลงทุนที่มีอยู่จ�านวนมากในตลาดทุน ท�าให้ผู้

ลงทุนไม่สามารถวิเคราะห์และเปรียบเทียบ

ได้อย่างมีประสิทธิภาพ ในขณะที่ผู้ประกอบ

ธุรกิจที่ให้บริการซื้อขายหลักทรัพย์เริ่มหันมา

เน้นบริการให้ค�าแนะน�าการลงทุนมากขึ้น โดย

เฉพาะการให้บริการด้านวางแผนจัดสรรการ

ลงทุน รวมถึงมีการน�าเอาเทคโนโลยีมาช่วย

เสริมประสิทธิภาพในการให้บริการ เพื่อตอบ

สนองความต้องการของผู้ลงทุน และเป็นทาง

เลือกให้ผู้ลงทุนได้รับการดูแลอย่างมืออาชีพ

 ส�านักงานคณะกรรมการก�ากับหลัก

ทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ (ก.ล.ต.) จึงมี

แนวคิดเสนอหลักเกณฑ์สนับสนุนให้ผู้ลงทุนมี

ตัวช่วยด้านการวางแผนการลงทุนที่มีคุณภาพ 

โดยจะอนุญาตให้ผู้ประกอบธุรกิจนายหน้าซื้อ

ขายหลักทรัพย์ และตัวแทนซื้อขายสัญญา

ซื้อขายล่วงหน้า สามารถให้บริการซื้อขาย

ผลิตภัณฑ์ในตลาดทุนโดยการใช้โปรแกรม

ส่งค�าสั่งโดยอัตโนมัติตามกลยุทธ์การลงทุน 

(program trading) และการก�าหนดแผน

จัดสรรการลงทุนแบบพอร์ตโฟลิโอและการ

ส่งค�าสั่งซื้อขาย (portfolio advisory with 

execution) ให้แก่ลูกค้าได้ 

 ในการนี้ ก.ล.ต. จึงเห็นควรยกเว้นใบ

อนุญาตประกอบธุรกิจหลักทรัพย์ประเภท

การจัดการกองทุนส่วนบุคคล และใบอนุญาต

ประกอบธุรกิจสัญญาซื้อขายล่วงหน้าประเภท

ผู้จัดการเงินทุนสัญญาซื้อขายล่วงหน้า 

ส�าหรับการให้บริการทั้งสองแบบดังกล่าวข้าง

ต้น โดยถือเป็นบริการที่ควบคู่กับการประกอบ

ธุรกิจนายหน้าซื้อขายหลักทรัพย์หรือตัวแทน

สัญญาซื้อขายล่วงหน้า (incidental to 

broker) ทั้งนี้  ผู้ประกอบธุรกิจต้องท�าความ

ตกลงกับลูกค้าเกี่ยวกับแผนจัดสรรการลงทุน

หรือกลยุทธ์การลงทุนซึ่งเป็นการน�าเสนอ

ในมุมมอง (house view) ของผู้

ประกอบธุรกิจ รวมถึงเงื่อนไข

ในการซื้อขาย พร้อมกัน

นั้นเพื่อให้มั่นใจได้ว่าผู้ประกอบธุรกิจมีการให้

บริการที่ได้มาตรฐาน ผู้ประกอบธุรกิจต้อง

มีระบบงานส�าคัญในการประกอบธุรกิจ และ

มีหน้าที่เพิ่มเติม อาทิ จัดให้ลูกค้าเปิดบัญชี

แยกต่างหากจากการให้บริการซื้อขายตาม

ปกติ จัดท�าข้อตกลงการให้บริการกับลูกค้า 

 นอกจากนี้ ก.ล.ต. ยังเสนอให้ยกเลิก

เกณฑ์การให้บริการซื้อขายผลิตภัณฑ์ใน

ตลาดทุนโดยลูกค้ายินยอมให้ตัดสินใจแทนใน

ขอบเขตที่จ�ากัด เพื่อยกระดับการให้บริการ

ดังกล่าวขึ้นเป็นการให้บริการการลงทุนแบบ

พอร์ตโฟลิโอและการส่งค�าสั่งซื้อขาย

 ก.ล.ต. ได้เผยแพร่เอกสารรับฟังความคิด

เห็นในเรื่องดังกล่าวไว้ที่เว็บไซต์ ก.ล.ต. www.

sec.or.th/hearing ผู้เกี่ยวข้องและผู้ที่สนใจ

สามารถแสดงความคิดเห็นได้ที่เว็บไซต์ หรือ

โทรสาร 0-2033-9660 หรือทาง e-mail 

nattasasi@sec.or.th หรือ chanisarab@

sec.or.th จนถึงวันที่ 13 มีนาคม 2562    
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MBKET ออกหุ้นกู้ด้อยสิทธิ อายุ 1 ป ี

ดอกเบี้ยคงท่ี 2.35% ต่อปี เสนอขายสถาบัน-รายใหญ่    

จองซื้อ 27-28 ก.พ.น้ี

บลจ.กสิกรไทย ขยายฐานลูกค้าดิจิตอล
ผ่านกองทุน K-SET50 ปรับลดเงินลงทุนข้ันต�่า

เหลือเพียง 1 บาท เร่ิม 25 ก.พ.น้ี

 บริษัทหลักทรัพย์ เมย์แบงก์ 
กิมเอ็ง (ประเทศไทย) จ�ากัด 
(มหาชน) ออกหุ้นกู้ด้อยสิทธิ อายุ 1 ปี 

ครบก�าหนดปี 2563 เสนอขายให้แก่ผู้ลงทุน

สถาบัน และ/หรือ ผู้ลงทุนรายใหญ่ จ่าย

ดอกเบี้ยคงที่ 2.35% ต่อปี จ่ายดอกเบี้ย

ทุก3เดือนตลอดอายุหุ้นกู้

 บริษัทหลักทรัพย์ เมย์แบงก์ กิม

เอ็ง (ประเทศไทย) จ�ากัด (มหาชน) ได้

ยื่นแบบแสดงรายการข้อมูลต่อส�านักงาน

คณะกรรมการก�ากับหลักทรัพย์และ

ตลาดหลักทรัพย์ (ก.ล.ต.) เพื่อออกและ

เสนอขายหุ้นกู้ด้อยสิทธิของบริษัท ครั้งที่ 

1/2562 ซึ่งบริษัทมีวัตถุประสงค์น�าเงินที่ได้

จากการเสนอขายหุ้นกู้ครั้งนี้ไปใช้ในเป็นเงิน

ทุนหมุนเวียนของบริษัท ทั้งนี้ บริษัทหลัก

ทรัพย์ เมย์แบงก์ กิมเอ็ง (ประเทศไทย) 

จ�ากัด (มหาชน) และหุ้นกู้ดังกล่าวได้รับการ

จัดอันดับ ความน่าเชื่อถือโดย บริษัท ฟิทช์ 

เรทติ้งส์ (ประเทศไทย) จ�ากัด โดยองค์กร

และหุ้นกู้ด้อยสิทธิจัดอันดับความน่าเชื่อถือ

อยู่ที่ AA+(tha)/Stable และ AA(tha) ตาม

ล�าดับ

 โดยบริษัทจะเปิดให้ผู้ลงทุนสถาบัน 

และ/หรือ ผู้ลงทุนรายใหญ่ จองซื้อในวัน

ที่ 27-28 กุมภาพันธ์ 2562 ผ่านทางบริษัท

หลักทรัพย์ เมย์แบงก์ กิมเอ็ง (ประเทศไทย) 

จ�ากัด (มหาชน) ซึ่งเป็นผู้จัดการการจัด

จ�าหน่ายหุ้นกู้ หรือสอบถามข้อมูลเพิ่มเติม

ได้ที่ ศูนย์ลูกค้าสัมพันธ์ 02-658-5050 

 นายสุรเดช เกียรติธนากร 
กรรมการผู้จัดการ บริษัทหลัก
ทรัพย์จัดการกองทุน กสิกรไทย 
จ�ากัด (บลจ.กสิกรไทย) เปิดเผยว่า

บลจ.กสิกรไทย ได้มีการเปลี่ยนแปลงมูลค่าขั้น

ต�่าในการสั่งซื้อหน่วยลงทุนของกองทุนเปิด

เค เซ็ท 50 (K-SET50) ซึ่งเป็นกองทุนประเภท 

Passive ที่เน้นลงทุนให้ได้ผลตอบแทนใกล้เคียง

กับดัชนี SET50 ด้วยมูลค่าลงทุนขั้นต�่าเพียง 

1 บาท ผ่านแอปพลิเคชัน K-My Funds และ/

หรือบริการ K-Cyber Invest ที่ช�าระเงินโดย

หักบัญชีเงินฝากธนาคารกสิกรไทย ทั้งนี้การ

เปลี่ยนแปลงมูลค่าขั้นต�่าในการสั่งซื้อหน่วย

ลงทุนของกองทุน K-SET50 จะมีผลบังคับใช้

ตั้งแต่วันที่ 25 ก.พ. 62 เป็นต้นไป

 “เหตุผลที่เลือกกองทุน K-SET50 มาเริ่ม

เป็นกองแรก เพราะกองทุนดังกล่าวมีนโยบาย

การลงทุนที่ไม่ซับซ้อน ผู้ลงทุนสามารถท�าความ

เข้าใจได้ง่าย อีกทั้งยังมุ่งหวังให้ผู้ลงทุนเข้าถึง

การลงทุนได้สะดวกมากยิ่งขึ้นจึงเลือกใช้เฉพาะ

ช่องทางดิจิตอล อย่างไรก็ดี บลจ.กสิกรไทย 

พร้อมที่จะพัฒนาผลิตภัณฑ์และบริการเพื่อให้

ตอบโจทย์ความต้องการของผู้ลงทุนในทุกช่วง

วัย และพร้อมเป็นส่วนหนึ่งในการขับเคลื่อน

ตลาดทุนของไทยให้เติบโตขึ้นโดยลดอุปสรรคใน

การลงทุนเพื่อขยายฐานไปสู่ผู้ลงทุนหน้าใหม่” 

นายสุรเดชกล่าว

 ปัจจุบัน บลจ.กสิกรไทย มีลูกค้ากองทุน

รวมที่ลงทุนผ่านช่องทางดิจิตอล (Digital-

based Users) อยู่ประมาณ 257,000 ราย 

หรือคิดเป็นสัดส่วนที่ 57% จากจ�านวนลูกค้า

กองทุนรวมทั้งหมด โดยมีสัดส่วนที่เพิ่มขึ้นอย่าง

ต่อเนื่อง และคาดว่าในปีนี้จะมีลูกค้าที่ใช้บริการ

ผ่านช่องทางดิจิตอล (Digital-based Users) 

เพิ่มขึ้นอีก 26% จากจ�านวนลูกค้ากองทุนรวม

ทั้งหมด

 ลูกค้ากองทุนรวมกสิกรไทยสามารถดาวน์

โหลดแอปพลิเคชัน K-My Funds ผ่าน App 

Store และ Play Store โดยไม่เสียค่าบริการ

ใดๆ หรือ สอบถามเพิ่มเติมที่ KAsset Contact 

Center 0 2673 3888

18 www.HoonInside.com 26  February  2019





 แม่มดน้อย ภาคพิสดาร เพ็งมอง หุ้นตัวใหญ่หลายตัว มีแรงซื้อหนักแน่น  
แม้มีแรงขายออก แต่ก็แรงซื้อก็ไม่ล่ะ ความพยายาม นับว่า เป็นการประลอง
ก�าลังทั้งคนขายและคนซื้อว่า คนซื้อ นักลงทุนที่ซื้อหุ้นมีเงินมากจริงหรือไม่ หลัง
จาก ปธน.ทรัมป์ ประกาศจะเลื่อนก�าหนดการเก็บภาษีรอบใหม่ในวันที่ 1 มี.ค. นี้
ออกไป-เตรียมการที่จะประชุมกับปธน.สี จิ้นผิง เพื่อยุติข้อพิพาทการค้า นับว่า 
เป็นข่าวดีต่อตลาดหุ้นทั่วโลก
 วานนี้ดัชนีตลาดหุ้นไทยปิดที่ 1,671.75 จุด เพิ่มขึ้น 12.55 จุด หรือ 0.76% 
มูลค่าการซื้อขาย 56,660.81 ล้านบาท สรุปสถาบันในประเทศซื้อสุทธิ 3,092.41 
ล้านบาท บัญชีบริษัทหลักทรัพย์ซื้อสุทธิ 236.10 ล้านบาท นักลงทุนต่างประเทศ
ขายสุทธิ 7.98 ล้านบาท นักลงทุนทั่วไปในประเทศขายสุทธิ 3,320.52 ล้านบาท
 SONIC โชว์ผลงาน งบปี 2561 รายได้โต 1,152.41 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 

19.52% เมื่อเทียบกับงวดเดียวกันกับปีก่อน 
ขณะที่ก�าไรสุทธิแตะระดับ48.40ล้านบาท เมื่อ
เทียบกับงวดเดียวกันกับปีก่อน ด้าน CEO 
"ดร.สันติสุข โฆษิอาภานันท์" ระบุบ เดินหน้า
วางแผนทางธุรกิจปี 62 ปั้นรายได้โตไม่ต�่าว่า 
20% เร่งเจาะกลยุทธ์ให้บริการด้านโลจิสติกส์ 
ทางเรือ ทางบก ทางน�้า และทางอากาศ ทั้งใน
และต่างประเทศ พร้อมเล็ง บุก ตลาด CLMV 
เดินตามแผนขยายการลงทุน เพื่อรองรับการ

ให้บริการลูกค้า ในเขต EEC สู่การเป็นผู้น�าธุรกิจในการให้บริการจัดการระบบโลจิ
สติกส์ ครบวงจร แบบ One Stop Service
 COM7 ประกาศผลงานปี 61 ท�ารายได้เกือบ 28,000 ล้านบาท โตจาก
ปีก่อน 24% ก�าไรสุทธิ 891 ล้านบาท โต 46% บอร์ดควักกระเป๋าจ่ายเงินปันผล 
0.50 บาทต่อหุ้น ย�้าผลงานปี 62 ฟอร์มสวยต่อเนื่อง ตั้งเป้ารายได้โตไม่ต�่ากว่า 
10% จากการเติบโตในทุกกลุ่มผลิตภัณฑ์ มีการเปิดตัวสินค้าใหม่กระตุ้นตลาด 
การจัดโปรโมชั่นส่งเสริมการขาย พร้อมรุกทั้งตลาด B2C และ B2B ชูจุดเด่น มี
สาขาครอบคลุมทั่วประเทศ ณ สิ้นปี 61 มีจ�านวน 646 สาขา ตั้งเป้าสิ้นปีนี้มี 847 
สาขา 

 แม่มดน้อย ไม่แปลกใจกับ NOK เปิดเผย บริษัทฯไม่ได้รับข้อมูลใดๆ เกี่ยว
กับการเข้าลงทุนดังกล่าว ตามที่เป็นข่าวแต่อย่างใด...ด้วยปรากฎข่าว บริษัท 
เอเชีย เอวิเอชั่น จ�ากัด (มหาชน) จะเข้าซื้อหุ้น บริษัท สายการบินนกแอร์ จ�ากัด 
(มหาชน) NOK จากผู้ถือหุ้นรายใหญ่
 สันทัด สงวนดีกุล ประธานเจ้าหน้าที่บริหารการเงิน AAV กระซิบ หลัง 
ตลท.สอบถามมายังบริษัท เอเชีย เอวิเอชั่น จ�ากัด (มหาชน) เกี่ยวกับข้อมูลซึ่ง
ปรากฏในสื่อต่างๆเกี่ยวกับการเข้าซื้อหุ้นนกแอร์จากกลุ่มจุฬางกูรทั้งหมดนั้น ว่า  
บริษัทฯอยู่ระหว่างการพิจารณาถึงความเหมาะสมในการลงทุนดังกล่าวแต่ยัง
มิได้มีข้อตกลงอย่างเป็นลายลักษณ์อักษรและยังไม่ได้กระท�าการใดที่มีผลผูกพัน
บริษัทเกี่ยวกับการซื้อขายหุ้นนกแอร์แต่อย่างใด อย่างไรก็ตามบริษัทจะแจ้งให้
ตลาดหลักทรัพย์ทราบโดยทันทีหากมีความคืบหน้าหรือมีการเปลี่ยนแปลงอย่าง
มีนัยส�าคัญเกี่ยวกับเรื่องดังกล่าว
 แม่มดน้อย ภาคพิสดาร ขอย�้าๆ กลุ่มจุฬางกูร นั่นเป็นกลุ่มทุนร�่ารวย และ
มีสายสัมพันธ์ที่ดีกับกลุ่มทุนในประเทศและต่างประเทศ การจะขายหุ้น NOK 
ทั้งหมด ขึ้นอยู่กับผลตอบแทนว่า ใครยื่นข้อเสนอมาดีที่สุด...โปรดติดตาม อิอิ
 บมจ.เชียงใหม่ริมดอย โกยงานใหม่อีกกว่า 179 ล้านบาทรับงาน
ก่อสร้างโรงไฟฟ้าพลังน�้าคลองล�าปลอก จ.ตรัง ส่งผลมูลค่ารวมการรับงาน
ช่วงต้นปี 653 ล้านบาท ผลักดันงานในมือเพิ่มแตะ 1,500 ล้านบาทมากที่สุด
เป็นประวัติการณ์ พร้อมรับรู้รายได้ตั้งแต่ปีนี้ต่อเนื่องไปถึงปี 2563 แย้มเตรียม
เซ็นสัญญาอีกโครงการเร็วๆ นี้ ชี้ปีนี้สามารถยื่นซองประมูลในโครงการที่มีมูลค่า
มากกว่าปีก่อน เล็งเป้าหมายมูลค่างานรวมของปีนี้ที่ 1,600 ล้านบาท 
 แม่มดน้อย รายงาน วันนี้ 27ก.พ. เวลา 14.30 - 16.00 น. ณ ห้อง
กรุงเทพฯ 2 ชั้น M โรงแรมเซ็นทาราแกรนด์ เซ็นทรัลพลาซ่า ลาดพร้าว    
บริษัท เพาเวอร์ โซลูชั่น เทคโนโลยี จ�ากัด (มหาชน) หรือ PSTC จะมีพิธีลง
นามสัญญาการก่อสร้างโครงการขยายระบบการขนส่งน�้ามันทางท่อไปยังภาค
ตะวันออกเฉียงเหนือ ระหว่างบริษัท ไทย ไปป์ไลน์ เน็ตเวิร์ค จ�ากัด หรือ TPN ซึ่ง
เป็นบริษัทในเครือ กับบริษัท ไชน่า ปิโตรเลียมไปป์ไลน์ บูโร (ประเทศไทย) จ�ากัด 
 27-28 ก.พ.นี้ บริษัทหลักทรัพย์ เมย์แบงก์ กิมเอ็ง 
(ประเทศไทย) จ�ากัด (มหาชน) จะเปิดขายออกหุ้นกู้ด้อยสิทธิ อายุ 1 
ปี ครบก�าหนดปี 2563 ให้แก่ผู้ลงทุนสถาบัน และ/หรือ ผู้ลงทุนรายใหญ่ โดยจ่าย
ดอกเบี้ยคงที่ 2.35% ต่อปี จ่ายดอกเบี้ยทุก3เดือนตลอดอายุหุ้นกู้ งานนี้น�าเงินไป
ใช้ในเป็นเงินทุนหมุนเวียนของบริษัทฯ
 หุ้นกู้ด้อยสิทธิของ เมย์แบงก์ กิมเอ็ง (ประเทศไทย) ได้รับการจัดอันดับ 
ความน่าเชื่อถือโดย บริษัท ฟิทช์ เรทติ้งส์ (ประเทศไทย) จ�ากัด โดยองค์กรและ
หุ้นกู้ด้อยสิทธิจัดอันดับความน่าเชื่อถืออยู่ที่ AA+(tha)/Stable และ AA(tha) 
ตามล�าดับ

ข่าวดี

บล.ทรีนีตี้ : PSH แนะน�า ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 19.60 บ.
บล.เคทีซีมิโก้ : BPP แนะน�า Underperform ราคาพื้นฐาน ที่ 26.50 บ.
บล.ธนชาต : WHA แนะน�า ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 5.10 บ.
บล.ธนชาต : CHG แนะน�า ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 3.00 บ.
บล.เคจีไอ : SVI แนะน�า ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 4.80 บ.
บล.เคจีไอ : COM7 แนะน�า ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 26.00 บ. 
บล.ทิสโก้ : COM7 แนะน�า ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 24.00 บ.

    บล.จีเอ็มโอ-แซด คอม : ASK แนะน�า ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 30.00 บ.
บล.เมย์แบงก์ กิมเอ็ง : VNG แนะน�า ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 6.30 บ. 
บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : TKN แนะน�า ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 12.00 บ.
บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : SYNEX แนะน�า ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 15.95 บ.
บล.เมย์แบงก์ กิมเอ็ง : EGCO แนะน�า ขาย ราคาพื้นฐาน ที่ 273.00 บ.
บล.เมย์แบงก์ กิมเอ็ง : BPP แนะน�า ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 26.50 บ. 
บล.ฟินันเซีย ไซรัส : SVI แนะน�า ซื้ออ่อนตัว ราคาพื้นฐาน ที่ 6.20 บ.
บล.ฟินันเซีย ไซรัส : ROBINS แนะน�า ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 80.00 บ.
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