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	 บริษัท จีเอฟพีที จ�ำกัด 
(มหาชน) GFPT เปิดเผยว่า ในปี 2561 

กลุ่มบริษัทมีก�ำไรสุทธิ 1,037.97 ล้านบาท 

หรือคิดเป็น 0.83 บาทต่อหุ้น ลดลงจ�ำนวน 

624.22 ล้านบาท หรือลดลงร้อยละ 37.55 

จากปี 2560 ซึ่งมีผลการด�ำเนินงานก�ำไรสุทธิ 

จ�ำนวน 1,662.19 ล้านบาท โดยมีสาเหตุหลัก

จากรายได้จากการขายรวมลดลง และส่วน

แบ่งก�ำไรจากเงินลงทุนในบริษัทร่วมลดลง 

เมื่อเปรียบเทียบกับปี 2560 ก�ำไรสุทธิของ

กลุ่มบริษัทในปี 2561 คิดเป็นร้อยละ 6.24 

ของรายได้จากการขาย ลดลงจากร้อยละ 

9.82 ในปี 2560

	 กลุ่มบริษัทมีรายได้จากการขายรวมใน

ปี 2561จ�ำนวน 16,647.02 ล้านบาท ลดลง 

281.45 ล้านบาท หรือลดลงร้อยละ 1.66 เมื่อ

เทียบกับปี 2560 โดยรายได้จากธุรกิจอาหาร

สัตว์ลดลง 250.97 ล้านบาท หรือลดลงร้อย

ละ 7.43 เมื่อเปรียบเทียบกับปี2560 โดยมี

สาเหตุหลักจากรายได้จากธุรกิจอาหารปลา

ลดลง นอกจากนี้ รายได้จากธุรกิจผลิตภัณฑ์

อาหารแปรรูป ลดลง 118.22 ล้านบาท หรือ

ลดลงร้อยละ 14.30 และรายได้จากธุรกิจเนื้อ

ไก่แปรรูป ลดลง 8.69 ล้านบาท หรือลดลง

ร้อยละ 0.12 อย่างไรก็ตามรายได้จากธุรกิจ

ฟาร์มเลี้ยงสัตว์เพิ่มขึ้น 96.43 ล้านบาท หรือ

เพิ่มขึ้นร้อยละ 1.87 โดยรายได้จากธุรกิจ

เนื้อไก่แปรรูป คิดเป็นร้อยละ 45.33 ธุรกิจ

อาหารสัตว์ คิดเป็นร้อยละ 18.80 ธุรกิจฟาร์ม

เลี้ยงสัตว์ คิดเป็นร้อยละ 31.62 และธุรกิจ

ผลิตภัณฑ์อาหารแปรรูป คิดเป็นร้อยละ 4.25

	 ขณะที่ คณะกรรมการมีมติ จ่ายปันผล

เป็นเงินสดงวดปี 2561 จ�ำนวน 0.25 บาท/

หุ้น โดยขึ้นเครื่องหมายวันที่ไม่ได้รับสิทธิ

ปันผล (XD) ในวันที่ 6 มี.ค. 2562 และมี

ก�ำหนดจ่ายวันที่ 24 เม.ย. 2562 

	 GFPT ระบุว่าในปี 2561 กลุ่มบริษัทมี

รายจ่ายจากกิจกรรมการลงทุนเป็นจ�ำนวน 

1,375.10 ล้านบาท โดยมีการซื้อสินทรัพย์

ถาวร จ�ำนวน 881.63 ล้านบาท ลงทุนในไก่ปู่ 

ย่าพันธุ์และไก่พ่อแม่พันธุ์จ�ำนวน 581.47 ล้าน

บาท

	 การลงทุนในปี 2561 เป็นการขยายฟาร์ม

เลี้ยงไก่เนื้อ โดยเงินลงทุนของกลุ่มบริษัท มา

จากกระแสเงินสดจากการด�ำเนินงาน เงิน

ทุนหมุนเวียน เงินกู้ยืมระยะสั้น และเงินกู้ยืม

ระยะยาวใน 3-5 ปีกลุ่มบริษัทมีแผนการขยาย

ก�ำลังการผลิตไก่เนื้อทั้งวงจรอย่างต่อเนื่อง 

โดยเน้นการขยายการผลิตตั้งแต่ต้นน�้ำเพื่อ

เป็นรากฐานส�ำหรับการขยายธุรกิจในอนาคต 

กลุ่มบริษัทมีเป้าหมายที่จะขยายก�ำลังการ

เลี้ยงไก่เนื้อสู่ระดับ 380,000 ตัวต่อวัน

	 อีกทั้ง กลุ่มบริษัทอยู่ในระหว่างการ

ก่อสร้ างโรงงานแปรรูปเนื้อไก่แห่งใหม่ โดยจะ

มีก�ำลังการเชือดไก่ 150,000 ตัวต่อวัน และมี

โครงการการสร้างโรงงานแปรรูปปรุงสุกแห่ง

ใหม่ ด้วยก�ำลังการผลิตไก่แปรรูปเพื่อส่งออก

ประมาณ 24,000 ตันต่อปีโดยที่กลุ่มบริษัท

ตั้งงบลงทุนไว้ประมาณปีละ 1,200 - 1,500 

ล้านบาท อย่างไรก็ตาม การลงทุนดังกล่าว

อาจมีการปรับเปลี่ยนได้ตามสถานการณ์ที่

เปลี่ยนแปลงไป 

GFPT แจงก�ำไรปี61 ทรุด 37.55% 

ตามรายได้รวมหด-ส่วนแบ่งก�ำไรจากเงินลงทุนในบริษัทร่วมลดลง   

พร้อมปันผล 0.25 บาท/หุ้น
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	 นางสาวโศภชา ดํารงปิย
วุฒิ์ ประธานกรรมการบริหาร 
บริษัท กันกุลเอ็นจิเนียริ่ง จ�ำกัด 
(มหาชน) GUNKUL เปิดเผยว่าผลกา

รดําเนินงานของบริษัทและบริษัทย่อยตามงบ

การเงินรวม สําหรับปีสิ้นสุดวันที่ 31 ธันวาคม 

2561 บริษัทมีรายได้รวม 6,460.89 ล้านบาท 

เพิ่มขึ้นจากงวดเดียวกันกับปีก่อนแสดงจํานวน 

4,913.48 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 1,547.41ล้านบาท 

คิดเป็นเพิ่มขึ้นร้อยละ 31.49 และมีกําไรสําห

รับงวด (ส่วนที่เป็นของบริษัทใหญ่) จํานวน 

1,085.17 ล้านบาทเพิ่มขึ้นจากงวดเดียวกันกับ

ปีก่อนแสดงจํานวน 638.59 ล้านบาท (แสดง

เป็น กําไรส่วนที่เป็นของบริษัทที่นํามาเปรียบ

เทียบ465.79 ล้านบาท และส่วนของผู้ถือหุ้น

เดิมจากการปรับโครงสร้างธุรกิจจํานวน 172.80 

ล้านบาท) ซึ่งเพิ่มขึ้นจํานวน446.58 ล้านบาท 

หรือเพิ่มขึ้นคิดเป็นร้ อยละ 69.93 และเมื่อ

เปรียบเทียบโดยนับรวมผลกระทบส่วนของผู้

ถือหุ้นเดิมจากการปรับโครงสร้างธุรกิจจะแสดง

ผลกําไรส่วนที่เป็นของบริษัทสําหรับปี สิ้นสุด

วันที่ 31 ธันวาคม 2561 และ 2560 แสดงจํา

นวน 1,085.17 ล้านบาทและ 465.79 ล้านบาท

ตามลําดับ ซึ่งเพิ่มขี้นจํานวน 619.38 ล้านบาท 

หรือเพิ่มขึ้นคิดเป็นร้อยละ 132.97 เนื่องจากบ

ริษัทฯ มีรายได้ที่เติบโตขึ้นในทุกภาคส่วนดังนี้ 

	 1.1 รายได้จากการขายไฟฟ้าและส่วนเพิ่ม

ราคารับซื้อไฟฟ้า แสดงในงบการเงินรวม สําห

รับปีสิ้นสุดวันที่ 31 ธันวาคม 2561 แสดงจํา

นวน 2,929.75 ล้านบาท เปรียบเทียบกับงวด

เดียวกันกับปีก่อนแสดงจํานวน 1,535.56 ล้าน

บาทเพิ่มขึ้น จํานวน 1,394.19 ล้านบาท หรือ

คิดเป็นเพิ่มขึ้นร้อยละ 90.79 โดยรายได้ที่เพิ่ม

ขึ้นอย่างมีสาระสําคัญเกิดจากการจําหน่าย

ไฟฟ้าจากโรงไฟฟ้ากังหังลมครบทั้ง 3 โครงการ 

รวม 170 MW ซึ่งถือว่าเพิ่มขึ้นเมื่อเทียบกับงวด

เดียวกันกับปีก่อนที่จําหน่ายไฟฟ้าเพียง 60 MW

	 1.2 บริษัทมีรายได้จากการรับเหมา

ก่อสร้าง แสดงในงบการเงินรวม สําหรับปีสิ้น

สุดวันที่ 31 ธันวาคม 2561จํานวน 2,028.24 

ล้านบาท เปรียบเทียบกับงวดเดียวกันกับปีก่อน

แสดงจํานวน 2,045.04 ล้านบาท ซึ่งถือว่ามี

ยอดรายได้ในสัดส่วนคงเดิม

	 1.3 รายได้จากการขาย แสดงในงบการ

เงินรวม สําหรับปี สิ้นสุดวันที่ 31 ธันวาคม 

2561 แสดงจํานวน 1,344.96 ล้านบาท 

เปรียบเทียบกับงวดเดียวกันกับปีก่อนแส

ดงจํานวน 1,159.98 ล้านบาท เพิ่มขึ้น จํา

นวน 184.98ล้านบาท คิดเป็นเพิ่มขึ้นร้อย

ละ15.95เติบโตจากการได้รับแต่งตั้งเป็นผู้แทน

จําหน่ายอุปกรณ์ไฟฟ้าให้กับภาครัฐเพิ่มขึ้น

	 1.4 บริษัทมีค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร

และต้นทุนทางการเงิน ที่เพิ่มสูงขึ้นเป็นปกติและ

ผันแปรตามยอดรายได้ที่เพิ่มสูงขึ้น 

	 ขณะที่บริษัทมีเป้าหมายการเติบโตทั้ง

ด้านธุรกิจพลังงานทดแทน ธุรกิจผลิตและ

จําหน่ายอุปกรณ์ไฟฟ้า ธุรกิจด้านการบริการ

ก่อสร้างครบวงจร จึงกําหนดนโยบายให้มีการ

จัดจําหน่ายหุ้นกู้ใหม่เพื่อทดแทนหุ้นกู้เดิมที่

จะหมดอายุลงในเดือนตุลาคม 2562 นี้ และ

บริษัทยังคงเป้าหมายการเติบโตในปี 2562ไม่

น้อยกว่าร้อยละ 30 ซึ่งเป็นการเติบโตต่อเนื่อง

กว่า8 ปีของบริษัท (นับตั้งแต่เข้าจดทะเบียนใน

ตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย) ฝ่ายจัดการ

ของบริษัทจึงเห็นว่าหนี้สินหมุนเวียนที่เพิ่มขึ้น

จากการจัดประเภทรายการใหม่ “ส่วนของหุ้น

กู้ที่ถึงกําหนดชําระภายใน 1 ปี” ไม่มีผลกระทบ

ต่อการดํารงสภาพคล่องของบริษัทแต่ประการ

ใด ด้วยบริษัทได้รับวงเงินสินเชื่อหมุนเวียน

จากสถาบันการเงินเพิ่มขึ้นอีก 2,500ล้านบาท 

สําหรับบริษัทใหญ่และบริษัทย่อยบริษัทมีส่วน

ของผู้ถือหุ้ น ณ วันที่ 31 ธันวาคม 2561 และ 

2560 แสดงจํานวน 9,500.05 ล้านบาท และ 

10,183.86 ล้านบาท ตามลําดับ โดยส่วนของผู้

ถือหุ้นได้นับรวมกําไร (ขาดทุน) สําหรับปีไว้แล้ว 

โดยปรากฎรายการที่มีผลกระทบทําให้ส่วนผู้ถือ

หุ้นลดลงดังนี้

	 - Treasury stock จากโครงการซื้อหุ้นคืน

เพื่อบริหารทางการเงิน จํานวน 304.67 ล้าน

บาท

	 - ผลกระทบจากการรวมธุรกิจภายใต้การ

ควบคุมเดียวกัน (การเข้าซื้อบริษัทย่อยแห่ง

หนึ่ง บริษัท ฟิวเจอร์อีเล็คทริคอล คอนโทรล 

จํากัด “FEC”) จํานวน 558.37 ล้านบาท

	 - บริษัทสั่งจ่ายปันผลสําหรับผลประกอบ

การปี 2560จํานวน 333.84 ล้านบาท

	 พร้อมกันนี้ ที่ประชุมคณะกรรมการมีมติ

จ่ายเงินปันผลปี 61 อัตรา 0.06 

บาท/หุ้น แบ่งเป็นหุ้นปันผล

ในอัตรา 5 หุ้นเดิมต่อ 1 หุ้น

ปันผล เป็นจ�ำนวนหุ้นทั้ง

สิ้นไม่เกิน 1,483,724,299 

หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้น

ละ 0.25 บาท คิดเป็นการ

จ่ายหุ้นปันผลในอัตราหุ้น

ละ 0.05 บาท และจ่าย

เป็นเงินสดปันผลใน

อัตราหุ้นละ 0.01 

บาท ก�ำหนด

วันที่ไม่ได้รับ

สิทธิปันผล 

(XD) วันที่ 25 

เมษายน 62 

และก�ำหนด

จ่ายเงินสด

ปันผลในวันที่ 

15 พฤษภาคม 

62 

GUNKUL อวดก�ำไรปี 61โต 133% 

หลังลุย COD โรงไฟฟ้ากังหันลม 3 โครงการ รวม 170 MW   

พร้อมแจกปันผลเป็นหุ้น 5 : 1 ควบจ่ายเป็นเงินสด 0.06 บ.
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	 รศ.ดร.เฉลียว วิทูรปกรณ์ รอง
ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท 
อีสเทิร์นโพลีเมอร์ กรุ๊ป จ�ำกัด 
(มหาชน) หรือ EPG ผู้ผลิตและจ�ำหน่าย

ผลิตภัณฑ์โพลีเมอร์และพลาสติกแปรรูปชั้น

น�ำของโลกเปิดเผยว่า แนวโน้มธุรกิจในปีนี้จะ

สามารถสร้างการเติบโตได้อย่างต่อเนื่อง จาก

ทั้ง 3 กลุ่มธุรกิจหลัก คาดว่าจะมีรายได้จากการ

ขายเติบโตประมาณ 12% โดยสัดส่วนรายได้ ณ 

สิ้นไตรมาส 3 ปี 61/62 แบ่งเป็น แอร์โรเฟลกซ์ 

25% แอร์โรคลาส 51% และ อีสเทิร์น โพลีแพค 

24%

	 ด้านกลยุทธ์การด�ำเนินธุรกิจของบริษัท 

ประกอบด้วย ธุรกิจฉนวนกันความร้อน/เย็น 

ภายใต้แบรนด์ Aeroflex 

มุ่งท�ำการตลาดในกลุ่ม

สินค้าพรีเมี่ยมทั้งใน

และต่างประเทศ ได้แก่ 

สหรัฐอเมริกา ญี่ปุ่น และ

อาเซียน บริษัทได้ปรับปรุง

ไลน์การผลิตเพิ่มเติม

ในสหรัฐอเมริกา 

เพื่อเพิ่ม

ประสิทธิภาพ

การผลิตในช่วง

ไตรมาส 3 ที่

ผ่านมา ขณะ

ที่โรงงานแอร์

โรเฟลกซ์ แห่ง

ใหม่ จ.ระยอง 

จะแล้วเสร็จกลาง

ปี 2562 เพื่อรองรับ

การเติบโตของตลาด

ผลิตภัณฑ์ประเภทฉนวนกันความร้อน/เย็น และ

ฉนวนกันความร้อนใต้หลังคา (Aero-roof)

	 ธุรกิจชิ้นส่วนอุปกรณ์และตกแต่งยานยนต์ 

ภายใต้แบรนด์ Aeroklas ร่วมพัฒนาผลิตภัณฑ์

นวัตกรรมใหม่กับค่ายรถยนต์ให้สอดรับกับ 

Lifestyle ของผู้บริโภค และทยอยน�ำออกสู่

ตลาดอย่างต่อเนื่อง โดยในช่วงปลายไตรมาส 3 

บริษัทเริ่มน�ำส่งสินค้าใหม่ คือกันชนหลัง ที่ใช้

นวัตกรรม Polymer Composite พิเศษ ท�ำให้

มีน�้ำหนักเบา และช่วยลดแรงกระแทก ท�ำให้

มีกระแสตอบรับที่ดีจากกลุ่มลูกค้า นอกจากนี้

ได้ปรับปรุงโมเดลใหม่ของผลิตภัณฑ์หลัก เช่น 

หลังคาครอบกระบะ และทยอยน�ำออกสู่ตลาด

แล้ว

	 ขณะที่ธุรกิจ TJM Products Pty.Ltd 

(TJM) และ Flexiglass Challenge Pty.Ltd 

(Flexiglass) ซึ่งเป็นช่องทางการจัดจ�ำหน่าย

ที่ส�ำคัญของ Aeroklas มีการขยายตลาดใน

ประเทศออสเตรเลียอย่างต่อเนื่อง ปัจจุบัน TJM 

มีสาขา 3 แห่ง ตั้งอยู่ที่ Perth 2 แห่ง และ 

Brisbane 1 แห่ง มีร้านค้าภายใต้แบรนด์ TJM 

จ�ำนวน 64 แห่ง ในขณะที่ Flexiglass มีสาขา 

5 แห่ง และ ช่องทางการจัดจ�ำหน่ายกว่า 100 

แห่ง ในประเทศออสเตรเลีย

	   ธุรกิจบรรจุภัณฑ์พลาสติก ภายใต้

แบรนด์ EPP เร่งท�ำตลาดในกลุ่มบรรจุภัณฑ์

อาหาร ประเภทกล่องใส่อาหารและถ้วยน�้ำดื่ม

อย่างต่อเนื่อง เนื่องมาจากการอุปโภคบริโภค

ภายในประเทศเริ่มฟื้นตัวได้ดีขึ้น พร้อมปรับ

กลยุทธ์ขยายฐานลูกค้าไปยังกลุ่มอุตสาหกรรม

มากขึ้น โดย EPP ได้รับการรับรองมาตรฐาน

ความสะอาดและปลอดภัยทางด้านอาหาร จาก

องค์กรชั้นน�ำหลายแห่ง เช่น The British 

Retail Consortium (BRC) เป็นมาตรฐาน

ความปลอดภัยทางอาหารของ  สหราช

อาณาจักร ท�ำให้สามารถขยายฐานลูกค้าไปสู่

กลุ่มอุตสาหกรรมผลิตอาหาร เพื่อส่งขายในสห

ราชอาณาจักร นอกจากนี้ ได้วางแผนรุกตลาด

ส่งออกในกลุ่มประเทศฟิลิปปินส์และอินโดนีเซีย 

เนื่องจากตลาดกลุ่มนี้ยังมีโอกาสเติบโตได้อีก

มาก

	 ส�ำหรับผลประกอบการงวด 9 เดือน ปี 

2561/62 (เม.ย.-ธ.ค.61) บริษัทมีรายได้จาก

การขาย 8,046 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 12% มีก�ำไร

สุทธิ 792 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 4% จากงวด 9 

เดือนของปีก่อน ขณะที่ไตรมาส 3 ปี 2561/62        

(ต.ค.- ธ.ค.61) มีรายได้จากการขาย 2,740 

ล้านบาท เพิ่มขึ้น 16% และมีก�ำไรสุทธิ 225 

ล้านบาท เพิ่มขึ้น 23%  

EPG มองแนวโน้มธุรกิจโค้งสุดท้ายเติบโตด ี
คาดรายได้ปี 61/62 โตไม่ต�่ำกว่า 12%
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	 นางสาวภัทร์นรินทร์ มลิวัลย์ 
ประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการเงินและ
บัญชี บริษัท อินฟอร์เมชั่น แอนด์ 
คอมมิวนิเคชั่น เน็ทเวิร์คส จ�ำกัด 
(มหาชน) ICN เปิดเผยว่า สําหรับปี 2561 

นับเป็นอีกปีที่น่าจดจําสําหรับ ICN เนื่องจาก

บริษัทชนะการประมูลงานโครงการจัดให้มี 

บริการอินเทอร์เน็ตความเร็วสูงในพื้นที่ห่างไกล 

(Zone C) กลุ่มที่ 5 ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ 

3 ซึ่งโครงการดังกล่าว ประกอบไปด้วยพื้นที่

ทั้งหมด 8 โซน โดยบริษัทภายใต้ชื่อ “กิจการค้า

ร่วมไออาร์" ได้รับคัดเลือกเป็นผู้ชนะในโครงการ 

ดังกล่าวสําหรับพื้นที่ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ 

3 ทั้งนี้ บริษัทรับผิดชอบเป็นสัดส่วนร้อยละ 51 

เป็นมูลค่า 1,237.60 พันล้านบาท (รวมภาษี

มูลค่าเพิ่ม) จากมูลค่าเต็มทั้งหมด 2,426.66 

พันล้านบาท (รวมภาษีมูลค่าเพิ่ม) ซึ่งนับเป็น

อีก ก้าวของความสําเร็จที่บริษัทได้รับผิดชอบใน

โครงการมูลค่าสูงดังกล่าวนี้

	 ในส่วนผลประกอบการของบริษัทสําห

รับปี 2561 ยังคงมีการเติบโตขึ้นเมื่อเทียบ

กับระยะเวลาเดียวกันในปี 2560 โดยมีรายได้

รวมเป็นจํานวน 1,017.95 ล้านบาท เพิ่มสูง

ขึ้นเท่ากับ 59.43 ล้านบาท หรือเติบโตเท่ากับ

ร้อยละ 6.20 เมื่อเทียบกับปี 2560 ซึ่งส่วน

ใหญ่เป็นผลมาจากการสามารถรับรู้รายได้จาก

โครงการหลัก ๆ ที่ได้รับมา เช่น โครงการ IP 

Access Network โครงการจ้างขยาย

ความจุระบบสื่อสัญญาณ 

Backhaul ระหว่างส่วน

กลางกับสถานีเคเบิ้ล 

ใต้น้ํา โครงการ US0 

Mobile Network 

และโครงการบํารุง

รักษาซ่อมแซมแก้ไข

และปรับเปลี่ยนโครงข่ายสายเคเบิลใย แก้วนํา

แสง เป็นต้น โดยรายได้จากการขายและบริการ

ในปี 2561 เป็นจํานวน 1,015.55 ล้านบาท ถือ

เป็นสัดส่วนร้อย ละ 99.76 และเมื่อเปรียบเทียบ

กับรายได้จากการขายและบริการในปี 2560 

เป็นจํานวน 956.85 ล้านบาท ถือเป็น สัดส่วน

ร้อยละ 99.83 ในส่วนของต้นทุนและค่าใช้จ่าย 

สําหรับปี 2561 เป็นจํานวน 910.09 ล้านบาท 

มีสัดส่วนที่ร้อย ละ 89.40 ของรายได้รวม โดย

เมื่อเทียบกับปีก่อนจะเป็นจํานวน 872.91 ล้าน

บาท เป็นสัดส่วนที่ ร้อยละ 91.07 ของ รายได้

รวม ส่งผลให้กําไรสุทธิอยู่ในอัตราส่วนที่สูงขึ้น

เมื่อเทียบกับปีก่อน โดยมีจํานวน 85.71 ล้าน

บาท หรือคิดเป็นร้อย ละ 8,42 ของรายได้รวม

ในปี 2561 และเป็นจํานวน 66.18 ล้านบาท

หรือเท่ากับร้อยละ 6.90 ของรายได้รวม ของ

ปี 2560 ทั้งนี้ได้รวมรายการกําไรที่เกิดจากการ

ประมาณการตามหลักคณิตศาสตร์ประกันภัยใน

ปี 2561 จํานวน 0.93 ล้านบาท

	 สําหรับผลการดําเนินงานในไตรมาสที่ 4 

ปี 2561 นั้น บริษัทมีรายได้รวมทั้งสิ้นเป็นจํา

นวน 286.52 ล้านบาท โดยแบ่งเป็นรายได้จาก

การขายและบริการเป็นจํานวน 285.83 ล้าน

บาท และรายได้อื่น 0.69 ล้านบาท เมื่อ เปรียบ

เทียบกับไตรมาส 4 ปี 2560 มีรายได้รวมเป็นจํา

นวน 357.61 ล้านบาท จากการที่รายได้ลดลง

เมื่อเทียบกับ ช่วงเวลาเดียวกันของปีก่อน เป็น

ผลมาจากการเลื่อนระยะเวลาการเซ็นสัญญา

ของบางโครงการ ส่งผลให้ไม่สามารถรับรู้ ราย

ได้ได้ตามแผนงานเดิม สําหรับสัดส่วนต้นทุน

และค่าใช้จ่ายเป็นจํานวน 257.65 ล้านบาท เป็น

สัดส่วนร้อยละ 89.92 ของรายได้รวมในไตรมาส

ที่ 4 ของปี 2561 และเป็นจํานวน 328.40 ล้าน

บาท ถือเป็นสัดส่วนร้อยละ 91.83 ของราย

ได้ รวมของระยะเวลาเดียวกันในปี 2560 ซึ่ง

สัดส่วนที่ลดลง สืบ

เนื่องจากใน

ไตรมาส 4 ปี 

2561 บริษัท

มีโครงการที่

สามารถ สร้าง

อัตรากําไรขั้นต้น

ที่ดีขึ้น สําหรับกําไร

สุทธิเป็นจํานวน 22.43 

ล้านบาท เป็นสัดส่วนร้อยละ 

7.83 ของรายได้รวม ของ

ไตรมาสที่ 4 ในปี 2561 และ

เป็นจํานวน 21.94 ล้านบาท 

หรือเท่ากับร้อยละ 6.13 ของ

รายได้รวมของระยะเวลา เดียวกัน

ในปี 2560

	 นอกจากนี้ ในปี 2562 บริษัทมีแผนเข้าซื้อ

หุ้นของบริษัทเอ็กซ์เปิร์ท เอ็นจิเนียริ่ง แอนด์ 

คอมมูนิเคชั่น จํากัด ในสัดส่วนร้อยละ 51 เพื่อ

เป็นการขยายฐานธุรกิจในด้านวิศวกรรมสื่อสาร

ให้ขยายวงกว้างมากยิ่งขึ้น โดยสัญญาโอนหุ้น 

ดังกล่าวมีผล ณ วันที่ 2 มกราคม 2562 และ

สถานะ ณ ปัจจุบัน บริษัทได้ดําเนินการขั้นตอน

ทางกฎหมายเป็นที่ เรียบร้อยแล้ว

	 "ปี 2560 และ 2561 บริษัทมีกําไรสุทธิจํา

นวน 66.18 ล้านบาท และจํานวน 85.71 ล้าน

บาทตามลําดับ คิดเป็นอัตรากําไรสุทธิร้อยละ 

6.90 และร้อยละ 8.42 ของรายได้รวม กําไร

สุทธิของบริษัทเพิ่มขึ้นในปี 2561 อย่างมีนัย

สําคัญ สืบเนื่องมาจากการมีรายได้เพิ่มสูงขึ้น 

และการควบคุมต้นทุน อย่างรัดกุม ทั้งนี้ได้รวม

รายการกําไรที่เกิดจากการประมาณการตาม

หลักคณิตศาสตร์ประกันภัยในปี 2561 จํานวน 

0.93 ล้านบาท"นางสาวภัทร์นรินทร์กล่าว

ICN แจงปี61 ก�ำไรเพ่ิมข้ึน 
ตามรายได้รวม-ควบคุมต้นทุน อย่างรัดกุม
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LPN ต้ังเป้ารายได้ปี62 โต 18% แตะ 1.2 หม่ืนลบ.  

คาดโกยยอดขาย 1.65 หม่ืนลบ. 

เปิด 18-20 โครงการใหม่ รวม 2 หม่ืนลบ. 

CHEWA ต้ังเป้ารายได้ปี 62 แตะ 2.88 พันลบ.  

เตรียมเปิด 10 โครงการใหม่ วางงบลงทุน 5.19 พันลบ. 

พัฒนาโครงการ-ซื้อท่ีดิน  

	 นายโอภาส ศรีพยัคฆ์ ประธานเจ้า
หน้าที่บริหาร และกรรมการผู้จัดการ
บริษัท แอล.พี.เอ็น.ดีเวลลอปเมนท์ 
จ�ำกัด (มหาชน) (LPN) เปิดเผยว่า บริษัทฯ
ตั้งเป้ารายได้ปี 2562 เติบโต 18% แตะ 12,000 ล้าน
บาท ซึ่งสัดส่วนรายได้จะมาจากโครงแนวราบ มูลค่า 
3,000 ล้านบาท และจากโครงการคอนโดมิเนียม 
มูลค่า 9,000-10,000 ล้านบาท โดยปัจจุบัน 
บริษัทฯมียอดขายรอโอน (Backlog) มูลค่ารวมกว่า 
8,000 ล้านบาท ซึ่งแบ่งเป็นโครงการแนวราบมูลค่า 
2,000 ล้านบาท และจากโครงการคอนโดมิเนียม 
มูลค่า 6,000 ล้านบาท ซึ่งจะสามารถรับรู้รายได้
ทั้งหมดภายในปีนี้ ประกอบกับ ปัจจุบันบริษัทฯ ยัง
มีสต๊อกคงค้าง คิดเป็นมูลค่ารวมกว่า 8,000 ล้าน
บาท จากจ�ำนวน 19 โครงการ หรือ 6,000 ยูนิต ซึ่ง
บริษัทฯก็ได้มีมาตรการจัดแคมเปญเพื่อระบายสินค้า 
หรือปล่อยเช่าเพื่อสร้างรายได้ประจ�ำอย่างต่อเนื่อง
	 ขณะที่ในปี 2562 บริษัทฯตั้งเป้ายอดขาย 
(Presale) เติบโต 5% หรือแตะ 16,500 ล้าน

บาท โดยปีนี้บริษัทฯเตรียมเปิดโครงการใหม่ 18-
20 โครงการ มูลค่ารวมกว่า 20,000 ล้านบาท ซึ่ง
เติบโต 60% จากปีก่อน โดยแบ่งเป็นโครงการ
คอนโดมิเนียม มูลค่า 12,000 ล้านบาท และ
โครงการแนวราบ 8,000 ล้านบาท ซึ่งบริษัทฯ
คาดหวังว่าปีนี้จะสามารถท�ำยอดขายจากโครงการ
คอนโดมิเนียม 11,000 ล้านบาท และจากโครงการ
แนวราบ  5,500 ล้านบาท 
	 ทั้งนี้ในไตรมาส 1/2562 บริษัทฯจะเปิด 2 
โครงการใหม่ มูลค่ารวมกว่า 3,800 ล้านบาท 
ได้แก่ โครงการมิกซ์ยูสถนนนราธิวาส 400 ยูนิต 
มูลค่า 2,800 ล้านบาท และโครงการออฟฟิศที่
วิภาวดี มูลค่า 1,000 ล้านบาท ส่วนไตรมาส2/2562 
บริษัทฯจะเปิดโครงการคอนโดมิเนียมแบบโลว์ไลฟ์ 3 
โครงการ และโครงการประเภทบ้าน 2 โครงการ ใน
ขณะที่ไตรมาส 3/2562 บริษัทฯจะเปิดโครงการไฮท์
ไลฟ์ 2 โครงการ ขณะที่ไตรมาส 4/2562 บริษัทฯ
เตรียมเปิดโครงการบ้าน อีกเช่นกัน 
	 ส�ำหรับภาพรวมอุตสาหกรรมอสังหาริมทรัพย์

ในปีนี้ มองว่าค่อนข้างซบเซา และเริ่มวิวิตกกังวลกับ
สถานการณ์ซ�้ำรอยวิกฤตต้มย�ำกุ้ง แต่เชื่อว่าอาจจะ
ไม่เลวร้ายเท่านั้น เนื่องจากการพัฒนายุทธศาสตร์
ต่างๆได้หดตัวลงและมีปัจจัยลบที่ค่อนข้างเยอะ 
ประกอบกับหนี้ครัวเรือนได้เริ่มปรับตัวขึ้นอีกครั้งส่ง
ผลให้ธนาคารพาณิชย์หลายแห่งเริ่มเข้มงวดต่อการ
ปล่อยสินเชื่อมากขึ้น ซึ่งปีนี้บริษัทฯมองว่าโครงการ
คอนโดมิเนียมจะหดตัว แต่โครงการแนวรามีแนว
โน้มเติบโตขึ้น เนื่องจากโครงการคอนโดมิเนียมได้รับ
ผลกระทบจากมารตการต่างๆที่ออกมาไม่ว่าจะเป็น
เกณฑ์ LTV จากธนาคารแห่งประเทศไทย(ธปท.) ท�ำ
ให้บริษัทฯต้องเปลี่ยนมาเจาะกลุ่มตลาดไฮเอนท์มาก
ขึ้นเพื่อเป็นการปรับตัวให้เข้ากับสถานการณ์ 
	 นอกจากนี้ บริษัทฯเตรียมจัดประชุมผู้ถือหุ้นใน
วันที่ 28 มีนาคม 2562 เพื่อเสนออนุมัติการออกหุ้น
กู้ 4,000 ล้านบาท โดยหุ้นกู้ดังกล่าวบริษัทฯจะน�ำมา
ใช้ส�ำหรับลงทุนโครงการใหม่ในอนาคต 

	 นายบุญ ชุน เกียรติ กรรมการ
ผู้จัดการ บริษัท ชีวาทัย จ�ำกัด 
(มหาชน) หรือ CHEWA เปิดเผยว่า บริษัท
ตั้งเป้ารายได้ปี 2562 อยู่ที่ 2,880 ล้านบาท เนื่อง
มาจากคาดว่าจะมีการโอนคอนโดมิเนียมอยู่ที่ 1,664 
ล้านบาท คิดเป็นสัดส่วน 58% และการโอนบ้าน 
1,216 ล้านบาท คิดเป็นสัดส่วน 42% และบริษัทยัง
มียอดขายรอรับรู้รายได้ (Backlog) อยู่ที่ 585 ล้าน
บาท แบ่งเป็น คอนโดมิเนียมอยู่ที่ 406 ล้านบาท 
โดยมีบ้านและทาวน์โฮมอยู่ที่ 179 ล้านบาท ซึ่งคาด
ว่าจะรับรู้รายได้ทั้งหมดภายในปี2562
	 ทั้งนี้บริษัทยังวางแผนจะเปิดโครงการในปี 
2562 ประมาณ 10 โครงการ แบ่งเป็น โครงการ
แนวราบ 5 โครงการ ได้แก่ 1. โครงการชีวาโฮม 
สุขสวัสดิ์-ประชาอุทิศ มูลค่าโครงการ 890 ล้านบาท 
ซึ่งจะเปิดตัวประมาณไตรมาส1/62 , 2.โครงการชีวา
วัลย์ ปิ่นเกล้า-สาทร ซึ่งเป็นแบบ Luxury มูลค่า
โครงการ 1,200 ล้านบาท โดยจะเปิดตัวประมาณ

ไตรมาส 2/62 3. ชีวารมย์ นครอินทร์ มูลค่า
โครงการ 1,593 ล้านบาท ซึ่งจะเปิดตัวประมาณ
ไตรมาส 4/62 นอกจากนี้บริษัทยังอยู่ระหว่างการ
เจรจาซื้อที่ดิน เพื่อเปิดโครงการใหม่ส�ำหรับทาวน์
โฮมอีก 2 โครงการ มูลค่าโครงการละ 700 ล้านบาท 
	 ส�ำหรับโครงการแนวสูงบริษัทยังวางแผนเปิด
อีกจ�ำนวน 3 โครงการ ได้แก่ 1.ชีวาทัยเกษตร-นว
มินทร์ มูลค่าโครงการ 1,700 ล้านบาท โดยจะเปิด
ตัวโครงการประมาณไตรมาส2/62, 2. ฮอลล์มาร์ค
โชคชัย4 ซึ่งมีมูลค่าโครงการ 2,011 ล้านบาท โดย
จะเปิดตัวโครงการประมาณ 2/62 และ 3.ชีวาทัยปิ่น
เกล้า มูลค่าโครงการ 1,587 ล้านบาท ซึ่งจะเปิดตัว
ประมาณไตรมาส 3/62 
	 อีกทั้งบริษัทจะเปิดโครงการร่วมทุนอีก 2 
โครงการ ได้แก่ 1.ฮาร์ท สุขุมวิท 36 ซึ่ง ชีวาทัย มี
การถือหุ้นอยู่ที่  70% โดยมีมูลค่าโครงการ 270 
ล้านบาท ซึ่งจะเปิดโครงการในช่วงไตรมาส 4/62 
และ 2. กมลา ซีเนียร์ ลิฟวิ่ง ที่ชีวาทัย มีการถือหุ้น

อยู่ที่  25 % และมูลค่าโครงการ 3,500 ล้านบาท 
	 ขณะที่ในปี 2562 บริษัทยังมีการตั้งงบเพื่อ
พัฒนาโครงการทั้งหมด 5,191 ล้านบาท แบ่งออก
เป็นงบประมาณการซื้อที่ดินจ�ำนวน 3,261 ล้าน
บาท และงบประมาณการก่อสร้างและพัฒนาที่ดิน 
1,930 ล้านบาท ซึ่งคาดว่าจะใช้เงินลงทุนดังกล่าวใน
ปี 2562 ประมาณ 4,800 ล้านบาท และที่เหลือจะ
เป็นการใช้ในการก่อสร้างในปี 2563
	 “ปีนี้เรายังมีมุมมองเป็นบวกต่อธุรกิจ
อสังหาริมทรัพย์ ถึงแม้ว่าปัจจุบันภาพรวมเศรษฐกิจ
ยังคงทรงตัว แต่ไม่ได้ส่งผลกระทบต่อธุรกิจมาก 
และยังมองว่ายอดขายจะสามารถเติบโตขึ้นได้อย่าง
ต่อเนื่อง โดยเราเองก็จะเริ่มขยายโครงการบ้านและ
ทาวน์โฮมมากขึ้น โดยจะเห็นได้จากดัชนีชี้วัดความ
ต้องการซื้อของผู้บริโภคในตลาดอสังหาริมทรัพย์ 
(Absorption Rate) ที่มีการเติบโตขึ้นเรื่อยๆ”นาย
บุญ ชุน เกียรติ กล่าว

21 www.HoonInside.com 22  February  2019







PwC เผยความเชื่อมั่นซีอีโออาเซียนต่อเศรษฐกิจ
-รายได้ปี 62 ชะลอตัว ห่วงความขัดแย้งทางการค้า-การเมือง

	 PwC ประเทศไทย เผยผลส�ำรวจ Global 
CEO Survey พบซีอีโออาเซียนเกือบครึ่งมอง
ว่า แนวโน้มเศรษฐกิจโลกปีนี้จะเติบโตลดลง ฉุด
ความเชื่อมั่นต่อการเติบโตของรายได้ให้ลดลงตาม
ไปด้วย สอดคล้องกับความเชื่อมั่นที่ซบเซาของซี
อีโอทั่วโลก หลังเผชิญกับผลกระทบจากปัญหา
ความขัดแย้งทางการค้า ความไม่แน่นอนทางการ
เมือง และสภาพเศรษฐกิจขาลงของกลุ่มประเทศ
มหาอ�ำนาจ โดยผู้น�ำธุรกิจอาเซียนตระหนักว่า เอ
ไอจะเข้ามาปฏิวัติธุรกิจของพวกเขาในอีก 5 ปีข้าง
หน้า แต่ก็ยอมรับว่า ยังไม่พร้อมน�ำเอไอเข้ามาใช้
งานเนื่องจากขาดแคลนแรงงานที่มีทักษะ และมี
ช่องว่างทางทักษะภายในองค์กร PwC แนะให้ซีอี
โอเร่งเพิ่มพูนทักษะใหม่และอบรมทักษะเดิมให้แก่
พนักงาน โดยเฉพาะทักษะทางด้านดิจิทัล เพื่อจัด
ทัพองค์กรให้พร้อมท�ำงานร่วมกับเอไอตั้งแต่วันนี้
	 นาย ศิระ อินทรก�ำธรชัย 
ประธานกรรมการบริหาร และหุ้น
ส่วน บริษัท PwC ประเทศไทย เปิดเผยถึง
ผลส�ำรวจซีอีโอทั่วโลก ครั้งที่ 22 ประจ�ำปี 2562 
(PwC’s 22nd Annual Global CEO Survey) ที่
ใช้ในการประชุมสมัชชาเศรษฐกิจโลก (World 
Economic Forum: WEF) ณ กรุง ดาวอส 
ประเทศสวิสเซอร์แลนด์ ซึ่งส�ำรวจความคิดเห็นซี
อีโอทั่วโลกจ�ำนวน 1,378 รายใน 91 ประเทศ โดย
ในจ�ำนวนนี้ เป็นซีอีโอจากภูมิภาคเอเชียตะวันออก
เฉียงใต้ จ�ำนวน 78 รายว่า ซีอีโออาเซียนเชื่อว่า 
เศรษฐกิจโลกปีนี้จะชะลอตัวจากปีก่อน คล้ายคลึง
กันกับมุมมองของซีอีโอโลก โดยพบว่า ซีอีโอ
อาเซียนถึง 46% เชื่อว่า แนวโน้มเศรษฐกิจโลก
ปีนี้จะลดลงจากปีก่อน เปรียบเทียบกับปีที่ผ่าน
มาที่มีเพียง 10% ขณะที่ซีอีโอโลก 28% ก็เชื่อว่า 
เศรษฐกิจโลกปีนี้จะชะลอตัว เปรียบเทียบจากปี
ก่อนที่ 5%
	 ทั้งนี้ พบว่า 5 อันดับปัจจัยเสี่ยงที่มีผล
ต่อการเติบโตของเศรษฐกิจและรายได้ในสายตา
ของซีอีโออาเซียนในปี 2562 ได้แก่ ความขัดแย้ง
ทางการค้า (83% เทียบกับโลกที่ 70%) ความไม่
แน่นอนทางภูมิศาสตร์การเมือง (81% เทียบกับ
โลกที่ 75%) ความไม่แน่นอนของนโยบาย (78% 
เท่ากับโลก) กฎระเบียบข้อบังคับที่มากและเข้ม
งวดเกินไป (77% เทียบกับโลกที่ 73%) และ ความ
ไม่แน่นอนของเศรษฐกิจโลก (73% เท่ากับโลก)
	 “ผลส�ำรวจในปีนี้สะท้อนให้เห็นว่า แนวโน้ม
เศรษฐกิจโลกก�ำลังอยู่ในช่วงขาลง โดยซีอีโอมอง
ประเด็นเรื่องของความขัดแย้งทางการค้าระหว่าง
สหรัฐอเมริกาและจีน ความไม่แน่นอนทางการ
เมืองในหลายๆ ประเทศ รวมถึงสภาพแวดล้อม
ของกฎระเบียบและนโยบายต่างๆ ที่มีความเข้ม
งวดหรือมีมากเกินไปเป็นปัจจัยเสี่ยงที่กดดันการ
เติบโต โดยในปีนี้ เปอร์เซ็นต์ของซีอีโออาเซียนที่มี
มุมมองในเชิงลบยังมีมากกว่าซีอีโลกด้วย ซึ่งแตก
ต่างจากปีก่อนๆ ที่ผู้บริหารในฝั่งเอเชียมักมีความ

เชื่อมั่นมากกว่าซีอีโอจากฝั่งตะวันตก” นาย ศิระ 
กล่าว
	 นาย ศิระ กล่าวต่อว่า สถานการณ์ความ
ขัดแย้งทางการค้าระหว่างสหรัฐอเมริกาและ
สาธารณรัฐประชาชนจีน ได้ส่งผลให้ซีอีโออาเซียน
มีการปรับเปลี่ยนรูปแบบการด�ำเนินธุรกิจและ
กลยุทธ์ในการเติบโต โดย 29% มีการปรับกลยุทธ์
ในการบริหารห่วงโซ่อุปทานและจัดหาวัตถุดิบ โดย
หันไปส่งออกและหาแหล่งวัตถุดิบจากประเทศ
อื่นแทน รวมถึง ชะลอการใช้จ่ายด้านการลงทุน
ออกไปก่อนเพื่อรอดูสถานการณ์ และคาดหวังว่า
ทั้งสองฝ่ายจะสามารถเจรจากันได้ และอีก 17% 
เลือกที่จะเปลี่ยนกลยุทธ์ไปเติบโตในตลาดอื่นๆ ที่
มีศักยภาพ เช่น ตลาดเกิดใหม่ในเอเชียอย่าง 
อินโดนีเซีย และ เวียดนาม
	 ในส่วนของความเชื่อมั่นต่อการเติบโตของ
รายได้ (Revenue growth) ของซีอีโออาเซียนใน
ปีนี้ ผลส�ำรวจระบุว่า เปอร์เซ็นต์ความเชื่อมั่นต่อ
การเติบโตของรายได้ในระยะ 12 เดือนข้างหน้านั้น 
ลดลงจาก 44% ในปีก่อนเหลือ 33% ในปีนี้ ขณะ
ที่ 39% ของซีอีโออาเซียนเชื่อมั่นว่า รายได้ในอีก 
3 ปีข้างหน้าจะเติบโต ลดลงจากปีก่อนที่ 53% 
ส�ำหรับ อุปสรรคส�ำคัญ 3 อันดับแรกที่มีผลต่อ
การด�ำเนินธุรกิจของซีอีโออาเซียน ได้แก่ 1. การ
ขาดแคลนแรงงานที่มีทักษะ (82%) 2. ภัยคุกคาม
ทางไซเบอร์ (81%)  และ 3. ความก้าวหน้าของ
เทคโนโลยีที่มีการเปลี่ยนแปลงไปอย่างรวดเร็ว 
(72%) 
	 “การขาดแคลนแรงงานที่มีทักษะ โดยเฉพาะ
อย่างยิ่ง ทักษะทางด้านดิจิทัล ซึ่งปัจจุบันก�ำลัง
เป็นที่ต้องการของตลาด จะส่งผลให้บริษัทสูญเสีย
โอกาสหลายๆ อย่าง ทั้งความสามารถทางการ
แข่งขัน การพัฒนาสินค้าและบริการใหม่ๆ รวมไป
ถึงการขยายสู่ตลาดใหม่ๆ อีกด้วย ซึ่งเรื่องนี้ ถือ
เป็นปัญหาใหญ่ของธุรกิจในอาเซียน” นาย ศิระ 
กล่าว
ผู้น�ำธุรกิจอาเซียนยังมองด้วยว่า 3 อันดับตลาด
น่าลงทุนที่จะช่วยผลักดันให้บริษัทของพวก
เขาเติบโตได้ในปีนี้ ได้แก่ จีน (42%) รองลงมา
คือ อินโดนีเซีย (24%) และอันดับที่สาม คือ 
สหรัฐอเมริกา (21%) ตามล�ำดับ
อาเซียนพร้อมใช้ “เอไอ” ปฏิวัติธุรกิจแล้วหรือยัง?
	 นาย ศิระ กล่าวต่อว่า ผู้น�ำธุรกิจต่าง
ตระหนักดีว่า เทคโนโลยีปัญญาประดิษฐ์ 
(Artificial intelligence) หรือ เอไอ ก�ำลังเข้ามามี
อิทธิพลต่อการด�ำเนินธุรกิจทั่วโลก โดย 72% ของ
ซีอีโออาเซียนคาดว่า การปฏิวัติของเอไอจะส่งผลก
ระทบอย่างใหญ่หลวงต่อโลก ยิ่งกว่าการปฏิวัติ
ทางอินเทอร์เน็ตซึ่งเคยเกิดขึ้นในช่วงกลางของ
ยุค 90s และ 87% ยังเห็นด้วยว่า เอไอจะเข้ามา
เปลี่ยนแปลงการท�ำธุรกิจของตนอย่างมีนัยส�ำคัญ
ในอีก 5 ปีข้างหน้า
	 แต่อย่างไรก็ดี ผลส�ำรวจกลับพบว่า ธุรกิจ

อาเซียนเกือบ 40% ยังไม่มีการน�ำเอไอเข้ามาใช้
งานในปัจจุบัน ขณะที่อีก 32% มีแผนที่จะน�ำเอไอ
เข้ามาใช้งานในอีก 3 ปีข้างหน้า 28% มีการใช้งาน
เอไอในวงจ�ำกัด และมีเพียง 4% ที่มีการใช้เอไอ
อย่างกว้างขวางและเป็นพื้นฐานในการปฏิบัติงาน
ในองค์กร 
	 “เรามองว่า สาเหตุส�ำคัญที่ผู้บริหารส่วน
ใหญ่ยังคงไม่ตื่นตัวในการพัฒนา หรือลงทุน
เพื่อน�ำเอไอเข้ามาประยุกต์ใช้ในการท�ำงานอย่าง
จริงจัง แม้ว่าจะตระหนักถึงความส�ำคัญในจุดนี้น่า
จะเป็นเพราะช่องว่างทางทักษะของแรงงาน ที่มี
ความรู้ไม่เพียงพอในการใช้งานเอไอ” เขา กล่าว
“ช่องว่างทางทักษะ” จุดบอดการใช้เอไอ
	 ทั้งนี้ ช่องว่างทางทักษะ (Skills gap) ถือ
เป็นอุปสรรคส�ำคัญในการด�ำเนินธุรกิจในยุคดิจิทัล 
เพราะปัจจุบันหลายธุรกิจประสบปัญหาการมี
แรงงานที่มีทักษะในการท�ำงานน้อยกว่าที่คาด 
หรือมีคุณสมบัติไม่ตรงกับความต้องการของตลาด
แรงงาน โดย 58% ของซีอีโออาเซียนยังมองว่า 
ปัญหานี้เป็นสาเหตุหลักที่ท�ำให้องค์กรของพวก
เขาไม่สามารถใช้งานเอไอได้อย่างเต็มประสิทธิภาพ
และสูญเสียโอกาสในการแสวงหาตลาดใหม่ๆ โดย
ผลกระทบรองลงมา คือ ท�ำให้ต้องแบกรับภาระ
ค่าใช้จ่ายด้านบุคลากรที่สูงเกินกว่าที่คาด และมี
ผลต่อคุณภาพ และการสร้างประสบการณ์ที่ดีให้
กับลูกค้า 
	 “ในยุคที่หุ่นยนต์และระบบออโตเมชั่นเข้ามา
เปลี่ยนรูปแบบการด�ำเนินธุรกิจอย่างเช่นทุกวัน
นี้ ภาครัฐ ผู้น�ำองค์กร รวมถึงพวกเราทุกคนควร
ต้องลุกขึ้นมาปฏิวัติตัวเองด้วยการเพิ่มพูนทักษะ
ใหม่และฝึกฝนอบรมทักษะเดิมอย่างสม�่ำเสมอ ไม่
ว่าจะเป็นพื้นฐานทักษะทางด้านดิจิทัล การคิด
วิเคราะห์ข้อมูล และการใช้เหตุผล ซึ่งผมมองว่า 
เป็นหน้าที่ความรับผิดชอบของทุกฝ่าย ส่วนตัวยัง
เชื่อว่า การเข้ามาของเอไอจะเป็นไปในลักษณะของ 
“เพื่อนร่วมงาน” ที่เข้ามาสนับสนุนการท�ำงาน
ประเภทที่ต้องท�ำซ�้ำๆ และเปิดโอกาสให้แรงงานคน
ได้ไปใช้ทักษะในด้านอื่นมากกว่าเข้ามาแย่งงาน แต่
นั่นแปลว่า เราก็ต้องรู้จักวิธีที่จะสามารถท�ำงาน
ร่วมกับเอไอได้อย่างเต็มประสิทธิภาพด้วย สถาบัน
การศึกษาเองควรส่งเสริมหลักสูตรสะเต็มศึกษา
อย่างต่อเนื่อง ซึ่งจะเป็นแนวทางการจัดการศึกษา
ให้เกิดการเรียนรู้ทางวิทยาศาสตร์ เทคโนโลยี 
วิศวกรรม และคณิตศาสตร์ให้แก่บุคลากรที่ก�ำลัง
จะถูกป้อนออกสู่ตลาดแรงงาน โดยไม่ลืมที่จะปลูก
ฝังทักษะทางด้านอารมณ์ควบคู่กัน” นาย ศิระ 
กล่าวสรุป
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EXIM BANK แนะผู้ส่งออกไม่ควรเก็งก�ำไรค่าเงินในทุกกรณี   
ชี้ควรหันมาใช้เครื่องมือป้องกันความเสี่ยงให้มากขึ้น 

หลังบาทแข็งในรอบกว่า 5 ปี

	 ชั่วโมงนี้ประเด็นร้อนที่จะไม่พูดถึงคงไม่

ได้คือ เงินบาทที่ล่าสุดแข็งค่าอย่างรวดเร็วจน

ลงมาแตะ 31 บาทต่อดอลลาร์สหรัฐ หรือแข็ง

ค่าที่สุดในรอบกว่า 5 ปี ส่งผลให้เงินบาทกลาย

เป็นหนึ่งในสกุลเงินที่แข็งค่าที่สุดในโลกหาก

นับตั้งแต่ต้นปี 2561 เป็นต้นมา สิ่งที่เกิดขึ้นมี

สาเหตุมาจากสภาวะที่เรียกว่า “อ่อนนอก แข็ง

ใน” โดยสภาวะอ่อนนอก ที่ก�ำลังพูดถึงก็คือ 

เศรษฐกิจโลกที่อ่อนแอลงจากปัจจัยเสี่ยงที่เร่ง

ตัวขึ้น ทั้งสงครามการค้าที่เริ่มส่งผลกระทบต่อ

บรรยากาศการค้าการลงทุนโลก การชะลอการ

ปรับขึ้นอัตราดอกเบี้ยของ Fed หลังเศรษฐกิจ

อันดับ 1 ของโลกอย่างสหรัฐฯ มีแนวโน้มชะลอ

ลง ความไม่แน่นอนทางการเมืองในหลาย

ประเทศ อาทิ BREXIT การประกาศภาวะฉุกเฉิน

แห่งชาติในสหรัฐฯ จากผลพวงความขัดแย้ง

เรื่องงบประมาณสร้างก�ำแพงกั้นสหรัฐฯ กับ

เม็กซิโก เหตุการณ์ประท้วงในฝรั่งเศสและ

เวเนซุเอลา เป็นต้น ท�ำให้ล่าสุด IMF ปรับลด

คาดการณ์เศรษฐกิจโลกปี 2562 เหลือขยายตัว 

3.5% ต�่ำสุดในรอบ 3 ปี  

	 ขณะที่อีกด้านหนึ่งคือสภาวะแข็งใน ซึ่ง

ในที่นี้หมายถึงเศรษฐกิจไทย การที่พูดแบบนี้

อาจมีค�ำถามว่าเศรษฐกิจไทยแข็งแกร่งจนเป็น

สาเหตุหลักให้เงินทุนไหลเข้าและเงินบาทแข็งค่า

จริงหรือ ทั้งๆ ที่ผู้คนส่วนใหญ่ยังรู้สึกว่าเงินใน

กระเป๋าไม่ได้เพิ่มขึ้นเท่าใดนัก ซึ่งคงไม่แปลกที่จะ

มีบางส่วนคิดแบบนั้น เพราะการแข็งค่าหรือ

อ่อนค่าของเงินบาทขึ้นอยู่กับภาคเศรษฐกิจต่าง

ประเทศเป็นหลัก ทั้งนี้ การจะตอบค�ำถามข้าง

ต้นได้อาจต้องพิจารณาจากสาเหตุที่ท�ำให้ราคา

ของเงินบาทเพิ่มขึ้นต่อเนื่อง นั่นก็คืออุปสงค์

หรือความต้องการเงินบาท ซึ่งสามารถแบ่งได้

เป็น 2 ประเภท ดังนี้ 

	 • อุปสงค์เงินบาทแท้จริง คือความ

ต้องการเงินบาทที่เกิดจากกิจกรรมที่ก่อให้เกิด

ประโยชน์ต่อภาคเศรษฐกิจจริง ได้แก่ การแลก

เงินตราต่างประเทศของผู้ส่งออกไทย เงินที่นัก

ลงทุนและนักท่องเที่ยวต่างชาติน�ำมาแลกเป็น

เงินบาทเพื่อน�ำมาลงทุนและใช้จ่ายในไทย แม้

เงินทุนไหลเข้าในส่วนนี้ช่วยให้เศรษฐกิจไทยบาง

ภาคส่วนแข็งแกร่งขึ้น สะท้อนได้จากดุลบัญชี

เดินสะพัดที่เกินดุลกว่า 7% ต่อ GDP แต่เงิน

ส่วนนี้อาจตกไปไม่ถึงคนส่วนใหญ่ของประเทศ

เท่าใดนัก ท�ำให้บางส่วนยังรู้สึกว่าเศรษฐกิจไทย

ไม่ได้ดีนัก ซึ่งจริงๆ แล้ว ณ เวลานี้อาจต้องใช้ค�ำ

ว่าเศรษฐกิจไทยยืดหยุ่นมากกว่าแข็งแกร่ง โดย

เฉพาะด้านต่างประเทศที่การส่งออกสินค้าของ

เราแม้ถูกกระทบจากสงครามการค้าเช่นเดียว

กับประเทศอื่น แต่เราก็ยังมีการท่องเที่ยวและ

การลงทุนจากต่างประเทศที่ขยายตัวโดดเด่นเข้า

มาช่วยประคับประคองได้ดี 

	 • อุปสงค์เงินบาทเทียม ที่เกิดจากเงิน

ทุนที่เข้ามาเก็งก�ำไรในตลาดการเงิน ซึ่งเงินทุน

เหล่านี้ไม่ได้ก่อให้เกิดประโยชน์ต่อภาคเศรษฐกิจ

จริงเท่าใดนัก แต่เข้ามาหาก�ำไรระยะสั้นหรือ

พักเงิน เนื่องจากเศรษฐกิจไทยมีเสถียรภาพ

ด้านต่างประเทศที่แข็งแกร่ง สะท้อนได้จากเงิน

ทุนส�ำรองระหว่างประเทศที่มีกว่า 2 แสนล้าน

ดอลลาร์สหรัฐ สูงเป็นอันดับ 12 ของโลก หนี้

ต่างประเทศต่อ GDP ต�่ำไม่ถึง 30% และอัตรา

เงินเฟ้อต�่ำราว 1% ปัจจัยเหล่านี้ท�ำให้นักลงทุน

ในตลาดการเงินเชื่อมั่นและท�ำให้เงินบาทกลาย

เป็นแหล่งพักเงินส�ำคัญของภูมิภาค แม้ว่าอัตรา

ผลตอบแทนหรืออัตราดอกเบี้ยของไทยอยู่ต�่ำ

กว่าหลายประเทศ แต่เงินทุนเคลื่อนย้ายที่ไหล

เข้ามาในลักษณะนี้อาจหวังผลในแง่การรักษา

มูลค่าของเงินลงทุนมากกว่าจะหาผลตอบแทน

ในระยะสั้น

	 สรุปได้ว่าเงินบาทที่แข็งค่าในช่วงที่ผ่าน

มา เป็นผลโดยตรงจากการที่ประเทศไทยมี

กิจกรรมเศรษฐกิจด้านต่างประเทศที่ยืดหยุ่น

และ เป็นผลพลอยได้จากการที่เศรษฐกิจไทยมี

เสถียรภาพด้านต่างประเทศ จึงเป็นเป้าหมาย

ของการเป็นที่พักเงินในยามที่เศรษฐกิจโลก

มีความไม่แน่นอนสูง อย่างไรก็ตาม ไม่ว่าเงิน

บาทแข็งค่าจะเกิดจากสาเหตุใด ถือว่าเป็นสิ่งที่

ควบคุมได้ยากและคาดว่ายังมีแนวโน้มผันผวน

ตลอดทั้งปี ดังนั้น ผู้ส่งออกไม่ควรเก็งก�ำไรค่า

เงินในทุกกรณี แต่ควรหันมาใช้เครื่องมือป้องกัน

ความเสี่ยงให้มากขึ้น ขณะเดียวกันก็ควรใช้

ประโยชน์จากเงินบาทแข็งค่าในการน�ำเข้า หรือ

พัฒนาเทคโนโลยีเพื่อสร้างมูลค่าเพิ่มให้กับ

ผลิตภัณฑ์ของตน รวมถึงการออกไปลงทุนใน

ต่างประเทศ ซึ่งจะช่วยเพิ่มขีดความสามารถใน

การแข่งขันอย่างยั่งยืนในอนาคต

	 โดย ฝ่ายวิจัยธุรกิจ ธนาคาร
เพ่ือการส่งออกและน�ำเข้าแห่ง
ประเทศไทย (EXIM BANK)
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	 แม่มดน้อย ภาคพิสดาร วันนี้ วันศุกร์ ขอให้นักลงทุน มีความสุขมากๆทุกคน มา
คอยลุ้น ผลการเจรจาการค้าสหรัฐ-จีน ขณะที่ เฟด ก็ส่งสัญญาณนโยบายการเงินผ่อน
คลาย จากนี้ไปมาจับตามอง Fund Flow จะไหลกลับมาเอเชียและตลาดหุ้นไทยมากน้อย
ต่อเนื่องหรือไม่ หากต่อเนื่อง เรื่อยๆ 1,650 จุด ต่อฝ่าไปได้จร้า
	 วานนี้ดัชนีตลาดปิดที่ระดับ 1,647.32 จุด เพิ่มขึ้น 1.94 จุด หรือ 0.12% มูลค่าการ
ซื้อขาย 44,510.11 ล้านบาท สรุปสถาบันในประเทศซื้อสุทธิ 1,069.37 ล้านบาท บัญชี
บริษัทหลักทรัพย์ซื้อสุทธิ 203.50 ล้านบาท นักลงทุนต่างประเทศขายสุทธิ 260.85 ล้าน
บาท นักลงทุนทั่วไปในประเทศขายสุทธิ 1,012.02 ล้านบาท	
	 กางกันเห็นๆ บอกกัน ตรงๆ นั่นคือ รศ.ดร.เฉลียว วิทูรปกรณ์ รอง CEO EPG 
แนวโน้มธุรกิจในปีนี้จะสามารถสร้างการเติบโตได้อย่างต่อเนื่อง จากทั้ง 3 กลุ่มธุรกิจหลัก 
คาดว่าจะมีรายได้จากการขายเติบโตประมาณ 12% โดยสัดส่วนรายได้ ณ สิ้นไตรมาส 3 ปี 
61/62 แบ่งเป็น แอร์โรเฟลกซ์ 25% แอร์โรคลาส 51% และ อีสเทิร์น โพลีแพค 24% ส่วน
โรงงานแอร์โรเฟลกซ์ แห่งใหม่ จ.ระยอง จะแล้วเสร็จกลางปี 2562 
	 OCEAN จรดปากกา กับ บริษัท โกลบอล อินเตอร์ จ�ำกัด (GI) เป็นผู้ให้
บริการคลังเก็บน�้ำมันปาล์ม หนึ่งในคลังที่ใหญ่ที่สุดในประเทศไทย ซึ่งตั้งอยู่ที่ท่าเรือ
อเนกประสงค์ดอนสัก จังหวัดสุราษฎร์ธานี ปัจจุบัน GI ให้บริการเช่าถังจัดเก็บน�้ำมัน
ปาล์มได้มากกว่า 60,000 ตัน และอยู่ระหว่างการขยายเพิ่มเป็นมากกว่า 200,000 ตัน 
โดย OCEAN จะได้รับค่าจ้างจากการเข้าบริหารจัดการคลังน�้ำมันปาล์มมากกว่า 50ล้าน
บาทต่อปี (ส�ำหรับปริมาณ 60,000ตัน) 
	 โรงพยาบาลวัฒนแพทย์ ตรัง หรือ WPH โชว์ผลงานปี 2561 กวาดก�ำไรสุทธิ 
50.40 ล้านบาท พุ่ง 111.1% จากปีก่อน เนื่องจากรายได้จากค่ารักษาพยาบาลพุ่ง 
625.87 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 17.4% จากปีก่อน หลังจ�ำนวนผู้ป่วยในประเทศและต่างชาติ
เพิ่มขึ้นคึกคัก ขณะที่บอร์ดไฟเขียวจ่ายเงินปันผลเป็นเงินสดหุ้นละ 0.0625 บาท พร้อม
จ่ายวันที่ 24 พ.ค. นี้
	 ช่วงนี้หุ้นในกลุ่มบริษัทหลักทรัพย์ (บล) ก�ำลังได้รับความสนใจอย่างคึกคัก เพราะ
กระแสการควบรวมกิจการก�ำลังมาแรง ช่วยเสริมเพิ่มความแข็งแกร่งให้ธุรกิจ งานนี้คง
ต้องเกาะติดกันอย่างใกล้ชิด โดยเฉพาะบมจ. คันทรี่ กรุ๊ป โฮลดิ้งส์ หรือ CGH เป็น
อีกบริษัทที่ถูกจับตามอง เพราะเป็นหุ้นน�้ำดีมีอนาคตไกล แถมราคาหุ้นตอนนี้ซื้อขายกัน
ต�่ำกว่ามูลค่าพื้นฐานของหุ้น (บุ๊คแวลู) ปัจจุบันอยู่ที่ 0.74 เท่า เมื่อเทียบกับกลุ่มที่อยู่

ที่ 2.89 เท่า  ตบท้ายด้วยการด�ำเนินธุรกิจในรูปแบบโฮลดิ้งส์ ที่มีแขนมีขาให้รับรู้ก�ำไรได้
รอบตัว ดังนั้น CGH จึงเป็นหนึ่งตัวเลือกที่ไม่ควรมองข้าม
	 ขอแอบกระซิบเบาๆ เห็น บมจ. คอมมิวนิเคชั่น แอนด์ ซิสเต็มส์ โซลูชั่น (CSS) 
เงียบๆ อย่างนี้ แต่งานเค้าเพียบนะจ๊ะ เพราะ “สมพงษ์ กังสวิวัฒน์” ประธานเจ้าหน้าที่
บริหาร ก�ำลังซุ่มเงียบเดินหน้าเข้าประมูลโครงการใหม่ๆ แบบถี่ยิบ นี่ยังไม่นับรวมที่
ประมูลเข้าพอร์ตมาแล้วอีกเพียบ…เห็นแบบนี้แล้ว บอกได้ค�ำเดียวว่า อนาคตใสกิ๊ก อย่าง
นี้ ผู้ถือหุ้นสบายใจหายห่วง หรือถ้าใครยังไม่มีหุ้นอยู่ในพอร์ต ทยอยตุนไว้ไม่เสียหลายค
ร้าาา
	 DOD เผยผลการด�ำเนินงาน งวดปี 2561 มีรายได้รวม 673.12 ล้าน บาท เพิ่ม
ขึ้น 72.23 % จากงวดเดียวกันของปีก่อน ที่มีรายได้รวม 388.56 ล้านบาท และมีก�ำไร
สุทธิ 306.27 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 115.40% จากช่วงเดียวกันของปีก่อนที่ 142.19 ล้านบาท 
พร้อม ดึงทีมการตลาดมือฉมัง ที่สร้างยอดขายทุบสถิติ บนโลกออนไลน์ และ ออฟไลน์ 
ด้านมาร์เก็ตติ้ง ระดับ TOP 5 ของประเทศ ร่วมเป็น Strategic Partner ทางธุรกิจ ใน
การจัดตั้ง บริษัทย่อย เพื่อด�ำเนินธุรกิจ ด้านการพัฒนาสินค้าและกระจายสินค้า หวังเพิ่ม
ช่องทางการจ�ำหน่ายผลิตภัณฑ์สินค้า เพื่อให้เข้าถึงกลุ่มลูกค้า ได้ง่ายยิ่งขึ้น คาดการจัด
ตั้งแล้วเสร็จ ไตรมาส1/2562 ด้าน CEO “ ศุภมาส อิศรภักดี ” 
ระบุ เพื่อเป็นการตอกย�้ำ ความเป็นผู้น�ำธุรกิจผลิตผลิตภัณฑ์
ความงามและสุขภาพ ครบวงจรแบบ One Stop Service 
Solution บริษัทฯ ประกาศขอปรับโมเดลทางธุรกิจใหม่ มุ่ง
เน้นการขยายช่องการตลาด ในการ ตอบสนองกลุ่มลูกค้า 
เพื่อเสริมศักยภาพความแข็งแกร่งของธุรกิจ
	 GUNKUL โชว์ผลงานงวดปี 61 สุดล�้ำ! ก�ำไรสุทธิ
พุ่งแตะ 1,178.41 ล้านบาท จากงวดเดียวกันของปีก่อนมีก�ำไรสุทธิ 660.39 ล้านบาท 
เพิ่มขึ้น 518.02 ล้านบาท หรือเพิ่มขึ้นร้อยละ 78.44 ส่วนรายได้รวมไม่น้อยหน้าแตะ 
6,460.89 ล้านบาท ด้านบอร์ดไม่รอช้า อนุมัติจ่ายหุ้นปันผลในอัตรา 5 หุ้นเดิม ต่อ 1 หุ้น

ปันผล คิดเป็นการจ่ายหุ้นปันผลในอัตรา 0.05 บาทต่อหุ้น 
และจ่ายปันผลเป็นเงินสด 0.01 บาทต่อหุ้น ก�ำหนดจ่ายวันที่ 
15 พฤษภาคมนี้ “โศภชา ด�ำรงปิยวุฒิ์” ส่งซิกปีนี้มีลุ้นโครง
การใหม่ๆ เข้ามาทุกไตรมาส แถมรับรู้รายได้เต็มปีจากธุรกิจ
พลังงานทดแทน ขณะที่ธุรกิจเทรดดิ้ง-รับเหมา โตต่อเนื่อง 
ดันรายได้ทั้งปีทะลุ 7,500 ล้านบาท เติบโตประมาณ 20% 
ตามเป้า  

	 หุ้นครอบครัว FOCUS คึกคัก หลังจากเปิดโฉมหน้า เจ้าของใหม่ กลุ่มทุนลิปต
พัลลภ เรียกว่า ลูกชาย และลูกสาวสุวัจน์ ลิปตพัลลภ มาเอง นั่นคือ พสุ -พราวพุธ 
ลิปตพัลลภ งานนี้ใช้ที่ดินหัวหิน ผืนงามและเงินสด แลก โดย พร้อมกับ พสุ -พราวพุธ 
ลิปตพัลลภ ประกาศท�ำเทนเดอร์ฯ ราคาเสนอซื้อหุ้น FOCUS 1.44บ./หุ้น จากผู้ถือหุ้น  
ตามกฎ กติกา...ไม่ใช่เพิกถอนหุ้นออกจากกระดาน น่ะนาจา

สุขๆ

บล.ทรีนีตี้ : CPF แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 30.00 บ.

บล.บัวหลวง : CBG แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 55.00 บ.	

บล.จีเอ็มโอ-แซด คอม : ICN แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 2.84 บ.

บล.เมย์แบงก์ กิมเอ็ง : BCPG แนะน�ำ ซื้อเก็งก�ำไร ราคาพื้นฐาน ที่ 17.60 บ.

บล.ธนชาต : CPF แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 29.00 บ.

     บล.เคจีไอ : EPG แนะน�ำ ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 7.60 บ. 

บล.กรุงศรี : MAJOR แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 28.00 บ.

บล.ทิสโก้ : TWPC แนะน�ำ ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 8.50 บ.

บล.ฟิลลิป : TU แนะน�ำ ทยอยซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 20.50 บ.

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : BTS แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 11.00 บ.

บล.เมย์แบงก์ กมิเอง็ : GLOBAL แนะน�ำ ซือ้เกง็ก�ำไร ราคาพืน้ฐาน ที ่21.20 บ.
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RP เตรียมศึกษาขยายธุรกิจในตปท. ขยายธุรกิจบริการเดินเรือ

และรถให้ครบวงจร 1.
	 นายอภิชาติ ชโยภาส กรรมการผู้จัดการ บริษัท ท่าเรือราชาเฟอร์รี่ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ RP เปิดเผยภายหลังการประชุมคณะกรรมการบริษัทว่า 

ผลการด�ำเนินงานไตรมาส 4/2561 มีรายได้รวม 177.51 ล้านบาท โดยรายได้เพิ่มขึ้นจากไตรมาสก่อนที่มีรายได้ 165.57 ล้านบาท หรือเพิ่มขึ้น 7.21% 

ท�ำให้ทั้งปี 2561 มีรายได้รวม 750.43. ล้านบาท เพิ่มขึ้นจากปีก่อน 7.03% โดยส่วนใหญ่เป็นรายได้จากการขายและการให้บริการ เนื่องจากในปีที่ผ่าน

มา บริษัทได้ลงทุนเพิ่มทั้งการซื้อเรือล�ำใหม่ และปรับปรุงระบบบริการหลายด้าน เพื่ออ�ำนวยความสะดวกให้ลูกค้า

	 “บริษัทได้ปรับแผนธุรกิจ โดยเน้นเชิงรุกมากขึ้น เริ่มจากการเตรียมขยายท่าเทียบเรือฝั่งดอนสักเพิ่มอีก 2 ท่า จากเดิมที่มีอยู่ 3 ท่า เพื่อให้การ

บริหารจัดการเรือมีความคล่องตัวยิ่งขึ้น พร้อมปรับปรุงการให้บริการแก่ลูกค้าและผู้ใช้บริการ ซึ่งคาดว่าจะเห็นผลการเปลี่ยนแปลงต่างๆ ภายในปีนี้” 

นายอภิชาติ กล่าว

	 ส�ำหรับแผนธุรกิจในปี 2562 RP เตรียมศึกษาโอกาสความเป็นไปได้ในการขยายธุรกิจต่างประเทศ โดยอยู่ระหว่างการเจรจากับพันธมิตรในกลุ่ม

ประเทศเพื่อนบ้าน เพื่อขยายธุรกิจบริการเดินเรือและรถให้ครบวงจร สอดรับกับการเปิดเสรีประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน (เออีซี) ที่การเดินทางระหว่าง

กันจะไร้พรมแดน

	 นายสุรัตน์ ลีลาทวีวัฒน์ รองกรรมการผู้จัดการ ธนาคารกสิกรไทย (KBANK) กล่าวว่า สินเชื่อบ้านกสิกรไทยในปี 2561 ที่ผ่านมา มียอดสิน

เชื่อใหม่ 2561 ประมาณกว่า 74,000 ล้านบาท ยอดสินเชื่อคงค้างประมาณ 280,000 ล้านบาท ซึ่งเติบโตประมาณ 12%  เมื่อเทียบปี 2560 โดย

ปัจจัยที่ท�ำให้สินเชื่อบ้านกสิกรไทยมีอัตราเติบโตสูง มาจากความร่วมมือด้านการตลาดและช่องทางการขายร่วมกับพันธมิตรผู้ประกอบการในธุรกิจ

อสังหาริมทรัพย์รายใหญ่ รวมทั้งธนาคารพยายามพัฒนาผลิตภัณฑ์สินเชื่อบ้านกสิกรไทยให้สามารถบริการลูกค้าได้อย่างครบวงจร ทั้งบริการก่อน

และหลังการขาย และมีความพร้อมของทีมงานสาขาและทีมขายที่แข็งแกร่ง นอกจากนี้ ธนาคารกสิกรไทย ยังพัฒนาช่องทางให้ลูกค้าที่ต้องการใช้

บริการสินเชื่อบ้าน รีไฟแนนซ์ หรือสินเชื่อบ้านช่วยได้กสิกรไทย สามารถดูรายละเอียดเบื้องต้นและแจ้งความประสงค์ให้เจ้าหน้าติดต่อกลับผ่านช่อง

ทาง K PLUS อีกทั้งยังพัฒนาช่องทางต่างๆ เพื่อให้ลูกค้าสะดวกในการขอข้อมูลและใช้บริการสินเชื่อบ้านกับธนาคาร 

	 ทั้งนี้ สินเชื่อเพื่อที่อยู่อาศัยมีการขยายตัวในระดับสูงต่อเนื่องในไตรมาส 1/2562 ซึ่งเป็นผลจากเกณฑ์การก�ำกับดูแลสินเชื่อเพื่อที่อยู่อาศัยใหม่ที่จะ

มีผลบังคับใช้ในเดือนเมษายน 2562 ซึ่งเป็นมาตรการเพื่อเสริมสร้างเสถียรภาพทางเศรษฐกิจในระยะยาว  ส�ำหรับไตรมาสแรกของปี 2562 ธนาคาร

ยังคงกระตุ้นยอดสินเชื่อบ้านผ่าน 2 แคมเปญใหญ่ที่ได้รับกระแสตอบรับที่ดีตั้งแต่ปลายปีที่ผ่านมา เพื่อขยายโอกาสให้แก่ลูกค้าในการเข้าถึงสินเชื่อที่

อยู่อาศัย ได้แก่ สินเชื่อบ้าน รีไฟแนนซ์  ชูจุดเด่นฟรีค่าจดจ�ำนองสูงสุดถึง 200,000 บาท ดอกเบี้ยพิเศษ  และสินเชื่อบ้านช่วยได้กสิกรไทย ชูจุดเด่น

ด้วยข้อเสนออัตราดอกเบี้ยพิเศษ 2 ปีแรก MRR-1% ต่อปี หลังจากนั้นอัตราดอกเบี้ยอยู่ที่ MRR-0.5% และฟรีค่าประเมินหลักประกันมูลค่า 3,000 

บาท 

	 นายสุรัตน์ กล่าวต่อว่า ธนาคารตั้งเป้าหมายมียอดสินเชื่อใหม่ในไตรมาสแรกของปีนี้ ประมาณ 16,000 ล้านบาท และคาดว่าจะยอดสินเชื่อใหม่ใน

ปี 2562 รวมมูลค่า 66,000 ล้านบาท

KBANK อัดแคมเปญสินเชื่อบ้าน ต้ังเป้ายอดสินเชื่อใหม่
ไตรมาสแรกปีน้ี 16,000 ลบ. ท้ังปีคาดแตะ 66,000 ลบ.2.

KTC แจกความสุข แลกได้ไม่อั้นกับบัตรเคทีซีท่ีซูเปอร์มาร์เก็ต 

รับส่วนลดเพ่ิมสูงสุด 15%3.
	 นายณัฐสิทธิ์ สุนทราณู ผู้อ�ำนวยการ - ธุรกิจบัตรเครดิต "เคทีซี" หรือ บริษัท บัตรกรุงไทย จ�ำกัด (มหาชน) เปิดเผยว่า เคทีซีได้คัดสรรสิทธิ

พิเศษส�ำหรับสมาชิกที่ใช้จ่ายผ่านบัตรเครดิตเคทีซีที่ โฮม เฟรช มาร์ท / กูร์เมต์ มาร์เก็ต และตั้งฮั่วเส็ง ทุกสาขา และใช้คะแนน KTC FOREVER จ�ำนวน

เท่ากับยอดใช้จ่ายต่อเซลส์สลิป แลกรับส่วนลดเพิ่ม 13% ในวันจันทร์ - วันพฤหัสบดี หรือแลกรับส่วนลดเพิ่ม 15% ในวันศุกร์ วันเสาร์ และวันอาทิตย์ 

ระหว่างวันที่ 1 มกราคม 2562 - 30 มิถุนายน 2562

	 ผู้สนใจสามารถสอบถามรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่ KTC PHONE 02 123 5000 เว็บไซต์ www.ktc.co.th หรือสมัครบัตรเครดิตได้ที่ศูนย์บริการ

สมาชิก "เคทีซี ทัช" ทุกสาขาทั่วประเทศ หรือคลิกลิงค์เพื่อสมัครบัตรเครดิตได้ที่นี่: http://bit.ly/2skCwZ8
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TK เผยนาโนไฟแนนซ์เน้นคุณภาพมากกว่าจ�ำนวนของลูกหน้ี เดินหน้า

ธุรกิจหลักเช่าซื้อรถจักรยานยนต์ท่ีถนัด พร้อมบุกตลาดต่างประเทศต่อ4.
	 นางสาวปฐมา พรประภา กรรมการผู้จัดการ บริษัท ฐิติกร จ�ำกัด (มหาชน) หรือ TK เปิดเผยว่า TK ได้ให้บริการสินเชื่อรายย่อยเพื่อการประกอบอาชีพ
ภายใต้การก�ำกับ หรือ นาโนไฟแนนซ์ โดยได้ทดลองบริการดังกล่าวในสาขาของ TK ที่มีอยู่เดิมจ�ำนวน 10 สาขา คือ สาขาลพบุรี บุรีรัมย์ กาญจนบุรี หัวหิน 
กบินทร์บุรี ล�ำปาง สุโขทัย ระนอง สมุทรสงคราม และสระแก้ว ตั้งแต่เดือนกุมภาพันธ์ 2559 มีผู้บริโภคให้ความสนใจใช้บริการ โดยกว่า 90% ของผู้ใช้บริการ
นาโนไฟแนนซ์ เป็นลูกค้าปัจจุบันหรือลูกค้าเดิมของ TK เนื่องจากบริษัทฯ ใช้นโยบายเน้นคุณภาพมากกว่าจ�ำนวนของลูกหนี้ที่ใช้บริการดังกล่าว
 	 “จากการเริ่มทดลองให้บริการนาโนไฟแนนซ์มากว่า 3 ปี พบว่าคุณภาพของลูกหนี้เป็นปัจจัยส�ำคัญในการด�ำเนินธุรกิจดังกล่าว การให้ความส�ำคัญกับขั้น
ตอนรายละเอียดในการตรวจสอบข้อมูลลูกค้าก่อนอนุมัติสินเชื่อจึงเป็นเรื่องที่ TK ให้น�้ำหนัก มากกว่าการเร่งเพิ่มจ�ำนวนลูกค้าให้มาใช้บริการ ในด้านของอัตรา
ดอกเบี้ยและค่าธรรมเนียมอื่น ๆ ส�ำหรับบริการนาโนไฟแนนซ์ TK ปฏิบัติตามกฎระเบียบที่กระทรวงการคลังก�ำหนด โดยภาพรวม TK สามารถให้บริการดัง
กล่าวได้ในระดับที่ไม่มีผลกระทบกับภาพรวมของธุรกิจเช่าซื้อรถจักรยานยนต์ซึ่งเป็นธุรกิจหลักซึ่งมีแผนเดินหน้าขยายตลาดในต่างประเทศอย่างต่อเนื่องในปี 
2562 นี้” นางสาวปฐมากล่าว
 	 ทางด้านนายประพล พรประภา กรรมการและรองกรรมการผู้จัดการ บริษัท ฐิติกร จ�ำกัด (มหาชน) หรือ TK กล่าวเพิ่มเติมว่า การให้บริการนาโน
ไฟแนนซ์ด้วยการเน้นที่คุณภาพของลูกหนี้ ส่งผลให้สัดส่วน NPL ต่อลูกหนี้รวมของบริการนาโนไฟแนนซ์ ณ เดือนธันวาคม 2561 ของ TK อยู่ที่ 2.07% ซึ่ง
อยู่ในระดับที่ปกติ ท�ำให้สามารถให้บริการได้ในระดับที่ต้นทุนการด�ำเนินการไม่สูง เพื่อเป็นบริการทางเลือกใหม่ให้กับลูกค้า ทั้งนี้ TK เน้นให้ความส�ำคัญกับการ
ด�ำเนินธุรกิจเช่าซื้อรถจักรยานยนต์ ซึ่งเป็นธุรกิจหลักที่ TK มีความเชี่ยวชาญ โดยในปี 2562 TK มีแผนเพิ่มสาขาในตลาดต่างประเทศเพิ่มขึ้นทั้งในกัมพูชาและ 
สปป. ลาว นอกจากนี้ บริษัทฯ ยังอยู่ในขั้นตอนขอใบอนุญาตประกอบธุรกิจ Micro Finance ในเมียนมา ซึ่งคาดว่าจะเห็นภาพชัดเจนขึ้นในอนาคตอันใกล้นี้

	 นายกิตติพัฒน์ เพียรธรรม ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการใหญ่อาวุโส สายงานธุรกิจภาครัฐ เปิดเผยว่า จากที่กรมสรรพากรมีนโยบายน�ำร่องคืนภาษี

เงินได้บุคคลธรรมดา (ภ.ง.ด. 90  ภ.ง.ด. 91) ส�ำหรับปีภาษี 2561 ผ่านบัญชีเงินฝากที่ลงทะเบียนพร้อมเพย์ ด้วยหมายเลขบัตรประชาชน และ

ยกเลิกการการคืนเงินภาษีด้วยเช็คคืนภาษีทางไปรษณีย์ โดยผู้ขอคืนภาษีที่ไม่ได้ลงทะเบียนพร้อมเพย์ ด้วยหมายเลขบัตรประชาชน สามารถน�ำแบบ

หนังสือแจ้งคืนเงินภาษีเงินได้บุคคลธรรมดา (ค.21) มาแสดง เพื่อขอคืนเงินภาษีที่ธนาคารกรุงไทย ได้ 3 ทางเลือก ได้แก่ 1) ผ่านระบบพร้อมเพย์ 2) 

น�ำเงินเข้าบัญชีเงินฝากของธนาคาร 3) เข้าบัตร e-Money ซึ่งบัตรดังกล่าวสามารถน�ำไปถอนเงินสดที่ตู้ ATM หรือช�ำระค่าสินค้าและบริการที่เครื่อง 

EDC ที่มีสัญลักษณ์ PromptCard 

	 ทั้งนี้ การเปิดบัญชีเพื่อขอรับเงินคืนภาษี ไม่ก�ำหนดจ�ำนวนเงินขั้นต�่ำ ซึ่งผู้ที่มีบัญชีธนาคารกรุงไทยอยู่แล้ว สามารถแจ้งสาขาให้คืนเงินเข้าบัญชี

ได้เลย ส่วนการคืนเงินภาษีเข้าบัตร e-Money ไม่มีค่าธรรมเนียมการเติมบัตรและยกเลิกบัตร บัตรมีอายุ 5 ปี โดยสามารถเติมเงินเข้าบัตรได้ที่สาขา ตู้ 

ATM และ แอปพลิเคชั่นกรุงไทย NEXT หากผู้ขอรับเงินคืนภาษีไม่สะดวกขอรับคืนภาษีด้วยตัวเอง สามารถให้ตัวแทนมารับคืนเงินพร้อมเอกสารมอบ

อ�ำนาจ เฉพาะกรณีที่มีบัญชีเงินฝาก ของธนาคารกรุงไทย

KTB ให้บริการรับเงินคืนภาษีผ่าน 3 ช่องทาง 5.

NVD แจงปี61 ก�ำไรพุ่ง 52% เหตุอัตราก�ำไรข้ันต้นปรับตัวข้ึน

- รายได้จากการขายอสังหาริมทรัพย์เพ่ิมข้ึน6.
	 นายจิรเดช นุตสถิตย์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหารการเงิน บริษัท เนอวานา ไดอิ จ�ำกัด (มหาชน) NVD เปิดเผยว่า ก�ำไรสุทธิส�ำหรับปี2561 จ�ำนวน 

324 ล้านบาท ปรับเพิ่มขึ้นจากก�ำไรสุทธิส�ำหรับปี 2560 จ�ำนวน 214 ล้านบาท หรือเติบโตขึ้นร้อยละ 52 จากปี 2560 โดยหลักเป็นผลมาจากการปรับ

ตัวสูงขึ้นของอัตราก�ำไรขั้นต้นและผลการด�ำเนินงานที่ดีขึ้น

	 NVD มีรายได้รวมของทุกส่วนงานจ�ำนวน 2,955 ล้านบาทในปี 2561 เพิ่มขึ้นร้อยละ 16 จากปีก่อน อย่างไรก็ดีรายได้ในแต่ละส่วนงานมีอัตราการ

เพิ่มหรือลดที่แตกต่างกัน ดังนี้

	 • รายได้จากการขายอสังหาริมทรัพย์เพิ่มขึ้นร้อยละ 28 เมื่อเทียบกับปีก่อน

	 • รายได้จากสัญญาก่อสร้าง ลดลงร้อยละ 21 เมื่อเทียบกับปีก่อน

	 • รายได้จากการขายสินค้า ลดลงร้อยละ 27 เมื่อเทียบกับปีก่อน 

29 www.HoonInside.com 22  February  2019



นายชูวิทย์ จึงธนสมบูรณ์ (ที่ 9 จากซ้าย) ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร 

บริษัท นอร์ทอีส รับเบอร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ NER ผู้ผลิตและจ�ำหน่าย

ผลิตภัณฑ์ยางพาราธรรมชาติแปรรูป และนายสมภพ ศักดิ์พันธ์พนม 

(ขวาสุด) ประธานกรรมการ บริษัท แอสเซท โปร แมเนจเมนท์ จ�ำกัด 

(APM) ในฐานะที่ปรึกษาทางการเงิน พร้อมทีมผู้บริหาร ให้การต้อนรับ

คณะสมาคมผู้ลงทุนไทยในโอกาสเยี่ยมชมกิจการ พร้อมฟังข้อมูลเกี่ยวกับ

แผนการด�ำเนินธุรกิจของบริษัท ปี 2562 ณ โรงงานจังหวัดบุรีรัมย์ เมื่อวัน

ที่ 18 กุมภาพันธ์ 2562 

คุณนันท์นภัส สระบงกช ผู้ช่วยรองกรรมการผู้จัดการ (คนที่ 5 จากซ้าย) 

ตัวแทนบริษัท ทีพีซี เพาเวอร์โฮลดิ้ง จ�ำกัด (มหาชน) (TPCH) และทีมงาน 

ให้การต้อนรับคณะนิสิตนักศึกษา จากมหาวิทยาลัยนานาชาติแสตมฟอร์ด 

ในโอกาสเข้าเยี่ยมชมโรงไฟฟ้ามหาชัย กรีนเพาเวอร์ ซึ่งมีขนาดก�ำลังการ

ผลิตติดตั้ง 9.5 เมกะวัตต์ และก�ำลังการผลิตเสนอขาย 8 เมกะวัตต์ ทั้งนี้ 

TPCH มีโรงไฟฟ้าชีวมวลที่จ่ายไฟฟ้าเข้าระบบเชิงพาณิชย์ ครบทั้ง 6 แห่ง 

เต็มไตรมาส ประกอบด้วย โรงไฟฟ้าชีวมวลช้างแรก ไบโอเพาเวอร์ (CRB) 

,โรงไฟฟ้าชีวมวลแม่วงศ์ เอ็นเนอยี่ (MWE),โรงไฟฟ้า ชีวมวลมหาชัย 

กรีน เพาเวอร์ (MGP) ,โรงไฟฟ้าชีวมวลทุ่งสัง กรีน (TSG), โรงไฟฟ้าชีว

มวล พัทลุง กรีน เพาเวอร์ (PGP) และโรงไฟฟ้าชีวมวลสตูล กรีน เพาเวอร์ 

(SGP) มีก�ำลังการผลิตรวม 60 เมกะวัตต์

ต้อนรับคณะสมาคมผู้ลงทุนไทย

นศ.จากมหาวิทยาลัยนานาชาติแสตมฟอร์ดเยี่ยมชม

โรงไฟฟ้ามหาชัย กรีนเพาเวอร์

1.
2.
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แซฟฟรอน ลิฟวิ่ง ผู้ผลิตที่นอนโฟมและที่นอนสปริงรายใหญ่ระดับโลก และ

ซัพพลายเออร์ส�ำหรับแบรนด์ชั้นน�ำจากประเทศจีน ลงนามในสัญญาเช่า

โรงงาน และคลังสินค้าส�ำเร็จรูป (รวมพื้นที่ 27,000 ตร.ม.) และสัญญาเช่า

ที่ดิน (16,500 ตร.ม.) กับบริษัท ดับบลิวเอชเอ อินดัสเตรียล ดีเวลลอปเม

นท์ จ�ำกัด (มหาชน) ในนิคมอุตสาหกรรมดับบลิวเอชเอ อีสเทิร์นซีบอร์ด 1 

จังหวัดระยอง ส�ำหรับขยายพื้นที่การลงทุนเพื่อยกระดับขีดความสามารถ

ในการผลิตของบริษัท ให้พร้อมรองรับความต้องการของลูกค้าในภูมิภาค

และทั่วโลกต่อไปในอนาคต

กฤษฎา เสกตระกูล รองผู้จัดการ ตลาดหลักทรัพย์ฯ และศาสตรเมธีสุวคนธ์ 

ศิริวงศ์วรวัฒน์ อุปนายกสมาคมห้องสมุดแห่งประเทศไทยฯ ร่วมแถลงข่าว

เปิดโครงการ “Library: Care the Bear” ส่งเสริมห้องสมุดกว่า 600 แห่ง

ทั่วประเทศลดการปล่อยก๊าซเรือนกระจกจากกระบวนการด�ำเนินงาน ซึ่ง

เป็นสาเหตุของภาวะโลกร้อน ควบคู่การให้ความรู้เรื่องการอนุรักษ์พลังงาน

และสิ่งแวดล้อมแก่เยาวชนและสังคม เมื่อ 18 ก.พ. 2562

"แซฟฟรอน ลิฟวิ่ง ลงนามสัญญาเช่าโรงงาน และคลังสินค้า

ส�ำเร็จรูป ในนิคมฯ ดับบลิวเอชเอ อีสเทิร์นซีบอร์ด 1” 

เปิดตัวโครงการ “Library: Care the Bear”

3.
4.
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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