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	 บมจ. กันกลุเอ็นจิเนียริ่ง (GUNKUL)  

และ บมจ. ยูนิคอร์ด (UCT) ร่วมลงนามใน

สัญญาโครงการก่อสร้างระบบผลิตพลังงาน

แสงอาทิตย์แบบติดตั้งบนหลังคา (Solar PV 

Rooftop) ก�ำลังการผลิต 1.92 เมกะวัตต์ มูลค่า

โครงการประมาณ 60 ล้านบาท บนพื้นที่ 

11,000 ตารางเมตร สามารถผลิตกระแสไฟฟ้า

โดยเฉลี่ยปีละ 2.6 ล้านหน่วยต่อปี คาดเริ่มติด

ตั้งเมษายนนี้ “โศภชา ด�ำรงปิยวุฒิ์” ประธาน

กรรมการบริหาร เผยโครงการดังกล่าวช่วย

เสริมศักยภาพ และส่งผลเชิงบวกต่อธุรกิจทั้ง 2 

แห่งให้มีเสถียรภาพมากยิ่งขึ้น ปัจจัยที่ส�ำคัญ

ช่วยลดต้นทุนด้านพลังงานไฟฟ้าขององค์กรได้

เป็นอย่างดี

นางสาวโศภชา ด�ำรงปิยวุฒิ์ ประธาน
กรรมการบริหาร บริษัท กันกุล เอ็น
จิเนียริ่ง จ�ำกัด (มหาชน) หรือ 
GUNKUL เปิดเผยว่า บริษัทฯ 
ได้ร่วมลงนามในสัญญา

โครงการก่อสร้างระบบผลิต

พลังงานแสงอาทิตย์แบบ

ติดตั้งบนหลังคา (Solar PV 

Rooftop) กับ บริษัท ยูนิคอร์ด 

จ�ำกัด (มหาชน) ขนาด

ก�ำลังการผลิตติดตั้ง 1.92 เมกะวัตต์ จ�ำนวน 2 

เฟส แบ่งเป็นเฟส 1 ประมาณ 1.24 เมกะวัตต์ 

และเฟส 2 ประมาณ 680 กิโลวัตต์ 

	 “ความร่วมมือทางธุรกิจกันในครั้งนี้ ถือ

เป็นก้าวส�ำคัญของกลุ่มบริษัทฯ และจะเป็นข้อ

พิสูจน์ได้ว่า พลังงานแสงอาทิตย์สามารถน�ำไป

ใช้ในเชิงพาณิชย์ ส�ำหรับภาคอุตสาหกรรม และ

ภาคการผลิตได้ ซึ่งจะส่งผลให้ผู้ประกอบการมี

ต้นทุนด้านพลังงานไฟฟ้าที่ถูกลง และสามารถ

น�ำมาใช้เป็นพลังงานหลักได้อย่างคุ้มค่ามากขึ้น 

เรามีความยินดีเป็นอย่างยิ่งที่เป็นส่วนหนึ่งของ

การช่วยลดต้นทุนด้านพลังงานให้กับบริษัท ยูนิ

คอร์ด โดยคาดว่าจะทยอยก่อสร้างได้ช่วงเดือน

เมษายน” นางสาวโศภชากล่าว

	 ทั้งนี้ ความร่วมมือของทั้งสองบริษัทยัง

คงผลักดันให้เกิดการใช้พลังงานทดแทน เพื่อ

ส่งเสริมการประหยัดพลังงาน โดยคาดว่าจะ

ด�ำเนินการศึกษาความสามารถในการติดตั้ง

โซล่าแบบทุ่นลอยน�้ำให้กับพื้นที่ผิวน�้ำที่

มีศักยภาพของบริษัท ยูนิคอร์ด จ�ำกัด 

(มหาชน) ร่วมกันในเฟสถัดไป 

 

ด้านนายอมรพันธุ์ อร่าม
วัฒนานนท์ รองกรรมการ

ผู้จัดการอาวุโส บริษัท ยูนิคอร์ด 
จ�ำกัด (มหาชน) ประกอบธุรกิจผลิตและส่ง
ออก ผลิตภัณฑ์ปลาทูน่า อาหารกระป๋อง และ

อาหารสัตว์ รายใหญ่ของประเทศไทย  กล่าว

ว่า ด้วยศักยภาพของ GUNKUL ในการจัดหา

โซลูชั่นด้านพลังงานทดแทนให้กับกลุ่มลูกค้า

ธุรกิจ และอุตสาหกรรมต่างๆ  โดยมีทีมงานที่มี

ความช�ำนาญ และทุ่มเทเพื่อการพัฒนาในธุรกิจ

พลังงานทดแทน ท�ำให้บริษัทฯ มั่นใจในการร่วม

มือกันครั้งนี้   ซึ่งเชื่อว่าโครงการติดตั้งแผงโซ

ลาร์บนหลังคา ขนาดก�ำลังการผลิต 1.92 เมกะ

วัตต์ จะท�ำให้ต้นทุนทางด้านพลังงานไฟฟ้าของ

ธุรกิจลดลงราว 7% โดยจะน�ำไฟฟ้าไปใช้ทั้งใน

ส่วนของห้องเย็น และกระบวนการผลิตจ�ำนวน

มาก

	 “ปัจจุบันบริษัทฯ มีการใช้ก�ำลังไฟฟ้าใน

โรงงานรวม 6 เมกะวัตต์ต่อเดือน จึงมีแนวคิด 

เพื่อลดต้นทุนด้านไฟฟ้าเพิ่มเติม ซึ่งมองว่าการ

ติดตั้งโรงไฟฟ้าพลังงานแสงอาทิตย์บนหลังคา 

น่าจะเป็นตัวเลือกหนึ่ง ที่ช่วยประหยัดพลังงาน

ที่ใช้อยู่และลดการปล่อยก๊าซคาร์บอนไดออกไซด์

ออกสู่ชั้นบรรยากาศ ซึ่งมั่นใจว่าโครงการนี้จะ

มีส่วนช่วยส่งเสริมภาพลักษณ์ ในฐานะเป็น

โรงงานสีเขียว และเพิ่มขีดความสามารถในการ

แข่งขันบริษัทฯได้” นายอมรพันธุ์กล่าว

GUNKUL ผนึก “ยูนิคอร์ด” 
ลุยติดต้ังโซลาร์รูฟ ก�ำลังผลิต 1.92 MW  
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MPIC แจงท้ังกลุ่ม ปี61 ขาดทุนลดลง 

เหตุค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร

-ต้นทุนขายและการให้บริการ ลดลง

CHO ต้ังเป้าปี 62 ผลงานโตต่อเน่ือง 
หลังงานบริการเพ่ิม-รายได้ประจ�ำค่าซ่อมเมล์ NGV หนุน 

ตุน Backlog 3.79 พันลบ. รับรู้ฯปีน้ีราว 38%

นางสาวฐิตาภัสร์ อิสราพรพัฒน์ 
กรรมการและรักษาการเลขานุการ
บริษัท บริษัท เอ็ม พิคเจอร์ส เอ็น
เตอร์เทนเม้นท์ จํากัด (มหาชน)
MPIC เปิดเผยว่า รายได้รวมของกลุ่มบริษัท 

สําหรับปี สิ้นสุดวันที่ 31 ธันวาคม 2561 เมื่อ

เปรียบเทียบกับ สําหรับปี สิ้นสุดวันที่ 31 

ธันวาคม 2560 ลดลงจาก 363.59 ล้านบาท 

เป็น 333.40 ล้านบาท หรือลดลง 30.19 ล้าน

บาท คิดเป็นร้อยละ 8.30 สาเหตุหลักเกิดจาก 

รายได้จากการจําหน่ายลิขสิทธิ์ภาพยนตร์ลดลง

ต้นทุนขายและการให้บริการ และ
ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร

1. ต้นทุนขายและการให้บริการ

ต้นทุนขายและการให้บริการของกลุ่มบริษัท 

สําหรับปี สิ้นสุดวันที่ 31 ธันวาคม 2561 เมื่อ

เปรียบเทียบกับ สําหรับปี สิ้นสุดวันที่ 31 

ธันวาคม 2560 ลดลงจาก 228.52 ล้านบาท 

เป็น 173.17 ล้านบาท หรือลดลง 55.35 ล้าน

บาท คิดเป็นร้อยละ 24.22 สาเหตุ หลักเกิดจาก

ต้นทุนการผลิตภาพยนตร์ไทยในปี 2561 น้อย

กว่าปีก่อน

2. ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร

ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารของกลุ่มบริษัท 

สําหรับปี สิ้นสุดวันที่ 31 ธันวาคม 2561 เมื่อ

เปรียบเทียบกับ สําหรับปี สิ้นสุด วันที่ 31 

ธันวาคม 2560 ลดลงจาก 283.59 ล้านบาท 

เป็น 179.45 ล้านบาท หรือลดลง 104.14 ล้าน

บาท คิดเป็นร้อยละ 36.72 สาเหตุหลักเกิดจาก

การบริหารจัดการค่าใช้จ่าย

ผลขาดทุนสุทธิจากการดําเนินงาน

ผลขาดทุนสุทธิจากการดําเนินงานของกลุ่ม

บริษัท สําหรับปี สิ้นสุดวันที่ 31 ธันวาคม 2561 

เมื่อเปรียบเทียบกับ สําหรับปี สิ้นสุดวันที่ 31 

ธันวาคม 2560 ลดลงจาก 155.63 ล้านบาท 

เป็น 25.28 ล้านบาท หรือลดลง 130.35 ล้าน

บาท คิดเป็นร้อยละ 83.76 สาเหตุหลักเกิดจาก

เหตุผลดังกล่าวข้างต้น

นายสุรเดช ทวีแสงสกุลไทย 
กรรมการผู้จัดการใหญ่และ
ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท 
ช ทวี จ�ำกัด (มหาชน) (CHO) เปิด
เผยว่า แผนการด�ำเนินธุรกิจในปี 2562 ว่า 

บริษัทฯ ตั้งเป้าผลประกอบการเติบโตต่อเนื่อง 

โดยมีปัจจัยสนับสนุนจากการที่บริษัทฯได้รับงาน

มากขึ้น ท�ำให้สัดส่วนรายได้จากงานบริการก็

เพิ่มขึ้นในทิศทางเดียวกัน โดยตั้งเป้าหมายราย

ได้จากกลุ่มธุรกิจที่ 1 ผลิตภัณฑ์มาตรฐาน มี

สัดส่วนอยู่ที่ 20% กลุ่มที่ 2 ผลิตภัณฑ์ออกแบบ

พิเศษมีสัดส่วนรายได้เพิ่มขึ้นมาอยู่ที่ระดับ 50% 

และกลุ่มที่ 3 บริหารโครงการและงานบริการ มี

สัดส่วนอยู่ที่ 30% ซึ่งเกิดจากบริษัทจะมีรายได้

ประจ�ำเป็นค่าซ่อมบ�ำรุงรถเมล์ NGV รุ่นใหม่เป็น

ระยะเวลา 10 ปี โดยในช่วงปี 1-5 จะคิดค่าซ่อม

บ�ำรุงที่ 925 บาทต่อคันต่อวัน และปีที่ 6-10 จะ

คิดค่าซ่อมบ�ำรุง 1,730 บาทต่อคันต่อวัน

“ต่อจากนี้บริษัทฯ จะมีรายได้ประจ�ำเป็นค่าซ่อม

บ�ำรุงรถเมล์ NGV รุ่นใหม่เป็นระยะเวลา 10 ปี 

ซึ่งเป็นการลดความเสี่ยงของงานกลุ่มที่ 1 และ

กลุ่มที่ 2 ที่ได้รับมาไม่สม�่ำเสมอ ประกอบกับส่ง

ผลท�ำให้ผลประกอบการของบริษัทมีเสถียรภาพ

มากขึ้น” นายสุรเดช กล่าว

นอกจากนี้ บริษัทฯ ยังมีแผนการขยายศูนย์

ซ่อมบ�ำรุง “สิบล้อ 24 ชม.” ภายในปี 2562 อีก

จ�ำนวน 2 แห่ง โดยปัจจุบันมี 1 แห่ง ที่จังหวัด

ชลบุรี เพราะเล็งเห็นถึงศักยภาพธุรกิจที่สร้าง

กระแสเงินสดต่อเนื่อง มีรายได้สม�่ำเสมอ และมี

อัตราก�ำไรขั้นต้นที่ดีอีกด้วย

ขณะที่ปัจจุบันบริษัทฯ งานในมือ (Backlog) 

ปัจจุบันอยู่ที่ 3,795 ล้านบาท คาดว่าจะ

สามารถรับรู้รายได้ปีนี้ประมาณ 38% ส่วนที่

เหลือจะทยอยรับรู้รายได้หลังจากปี 2562
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TOG แจงปี61 ก�ำไรทรุด 20.40% 

เหตุรายได้จากการขายลดลง

บิ๊ก SAAM แจงปี61 กลุ่มบริษัทฯก�ำไร ดิ่ง 20.17% 

เหตุแบกค่าใช้จ่ายหลังแอ่น

บริษัท ไทยออพติคอล กรุ๊ป 
จ�ำกัด (มหาชน) TOG เปิดเผย

ว่า บริษัทฯ และบริษัทย่อย มีรายได้รวม 

1,915.36 ล้านบาท เพิ่มจากปีก่อน 3.10 

ล้านบาท หรือร้อยละ 0.16 และ มีกําไรสุ

ทธิสําหรับปี 146.03 ล้านบาท ลดลงจาก

ปีก่อน 37.43 ล้านบาท หรือร้อยละ 20.40 

สาเหตุหลักของการลดลงของ กําไรสุทธิ

ดังกล่าว มาจากรายได้จากการขายที่ลด

ลง โดยกลุ่มเลนส์พลาสติกธรรมคาลดลง 

65.40 ล้านบาท หรือร้อยละ 3.48 ของ

รายได้รวม ในขณะที่กลุ่มเลนส์พลาสติก

สั่งฝนพิเศษเพิ่มขึ้น 34.70 ล้านบาท หรือ

ร้อยละ 1.85 ของรายได้รวม เมื่อพิจารณา

ตามรายภูมิภาค พบว่าภูมิภาคที่มีราย

ได้การขายลดลง ได้แก่ ยุโรป 6.29% และ

ออสเตรเลีย 4.47% ในขณะที่ ภูมิภาคเอเชีย

และแปซิฟิค เพิ่มขึ้น 13.63% ในส่วนต้นทุน

การผลิตนั้น แม้ว่าบริษัทมีต้นทุนสูงขึ้น

ในกลุ่มเลนส์สั่งฝนพิเศษ อันเนื่องมาจาก

ค่าเสื่อมราคาเครื่องจักรสายการผลิตใหม่ 

(RX Automation) ที่บริษัทย่อยลงทุนเพิ่ม

ในปลายปี 2560 เพื่อเพิ่มประสิทธิภาพ

และประสิทธิผลในการผลิต แต่จากการ

บริหารจัดการที่ดีทําให้ในส่วนนี้ไม่มีการ

เปลี่ยนแปลงมาก

	 นายพดด้วง คงคามี 
ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท 
เอสเอเอเอ็ม เอ็นเนอร์ยี่ ดี
เวลลอปเมนท์ จ�ำกัด (มหาชน) 
SAAM เปิดเผยว่า ในปี 2561 กลุ่ม

บริษัทฯ มีกําไรสุทธิเท่ากับ 15.19 ล้าน

บาท โดยมีอัตรากําไรสุทธิเท่ากับ ร้อย

ละ 21.17 ลดลง 3.84 ล้านบาท หรือร้อย

ละ 20.17 เมื่อเทียบกับปีก่อน (ปี 2560: 

19.02 ล้านบาท) ซึ่งมีสาเหตุหลักมาจาก

การเพิ่มขึ้น ของค่าใช้จ่ายในการบริหารสําห

รับค่าใช้จ่ายที่เกี่ยวข้องกับผู้บริหารและ

พนักงาน ค่าใช้จ่ายในการพัฒนาโครงการ 

โรงไฟฟ้าพลังงานหมุนเวียนในต่างประเทศ

ที่เพิ่มขึ้นเพื่อรองรับการขยายธุรกิจ ค่าตัด

จําหน่ายเงินมัดจําการซื้อเงินลงทุน และ

ค่าตัดจําหน่ายงานโครงการระหว่างทํา จํา

นวนรวม 1.61 ล้านบาท จากการยกเลิก

การดําเนินการพัฒนาโครงการ โรงไฟฟ้า

พลังงานหมุนเวียนในประเทศญี่ปุ่น ทั้งนี้ 

กลุ่มบริษัทฯ มีกําไรสุทธิดังกล่าวเป็นกําไร

สุทธิส่วนที่เป็นของผู้ถือหุ้น ของบริษัทฯ ใน

ปี 2561 เท่ากับ 15.44 ล้านบาท (ปี 2560: 

19.08 ล้านบาท)
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	 ‘บมจ.เซ็น คอร์ปอเรชั่น กรุ๊ป’ หรือ ZEN 

พร้อมน�ำหุ้นเข้าเทรดในตลาดหลักทรัพย์แห่ง

ประเทศไทยวันที่ 20 ก.พ.นี้ หลังนักลงทุนสถาบัน

และรายย่อยตอบรับจองซื้อหุ้น IPO อย่างคึกคัก 

จากความเชื่อมั่นในศักยภาพการด�ำเนินธุรกิจ 

มั่นใจจะได้รับการตอบรับที่ดี ด้านผู้บริหาร ชูจุด

แข็งเป็นผู้ประกอบธุรกิจฟู้ดเซอร์วิสอย่างเต็มรูป

แบบที่มีทั้งธุรกิจร้านอาหาร แฟรนไชส์ และธุรกิจ

ที่เกี่ยวเนื่อง พร้อมเตรียมแผนรุกใหญ่ขยายร้าน

อาหารในปี 62 – 63 รวมกันอีกกว่า 340 สาขา 

จากปัจจุบันที่มี 255 สาขา เพื่อสร้างการเติบโตใน

ระยะยาว

	 นายบุญยง ตันสกุล ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท เซ็น 
คอร์ปอเรชั่น กรุ๊ป จ�ำกัด (มหาชน) 
(“บริษัทฯ”) หรือ ZEN เปิดเผย

ว่า บริษัทฯ พร้อมน�ำหุ้นเข้าซื้อขายวันแรกใน

ตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทยในวันที่ 20 

กุมภาพันธ์นี้ โดยใช้ชื่อย่อ ‘ZEN’ ในการซื้อขาย

หลักทรัพย์ ซึ่งมั่นใจว่าจะได้รับการตอบรับที่ดีจาก

นักลงทุน หลังจากที่ปิดการเสนอขายหุ้น IPO 

จ�ำนวน 75 ล้านหุ้น หรือคิดเป็น 25% ของจ�ำนวน

หุ้นสามัญที่ออกและเรียกช�ำระแล้วทั้งหมดของบ

ริษัทฯ ภายหลังการเสนอขายหุ้นสามัญเพิ่มทุน

ครั้งนี้ได้ตามเป้าหมาย โดยนักลงทุนสถาบันและ

รายย่อยได้จองซื้อหุ้น IPO อย่างคึกคัก ด้วยพื้น

ฐานธุรกิจที่แข็งแกร่งและจุดแข็งของบริษัทฯ ที่

เป็นผู้ประกอบธุรกิจฟู้ดเซอร์วิส (Food Services) 

อย่างเต็มรูปแบบ ที่มีทั้งธุรกิจร้านอาหาร ธุรกิจ

แฟรนไชส์ และธุรกิจที่เกี่ยวเนื่องอื่นๆ ได้แก่ ธุรกิจ

บริการจัดส่งอาหารและบริการจัดเลี้ยง ธุรกิจให้

บริการบริหารร้านอาหารและที่ปรึกษาเกี่ยวกับ

ร้านอาหาร และธุรกิจอาหารค้าปลีก เช่น อาหาร

พร้อมปรุงและอาหารพร้อมทาน ท�ำให้นักลงทุน

ให้ความสนใจเป็นอย่างมาก

	 ปัจจุบันบริษัทฯ มีร้านอาหารทั้งสิ้น 12 

แบรนด์ รวม 255 สาขา แบ่งเป็นร้านอาหาร

ญี่ปุ่น 6 แบรนด์ จ�ำนวน 88 สาขา ได้แก่ 1. ZEN 

2. Musha by ZEN 3. Sushi Cyu Carnival 

Yakiniku 4. AKA 5. Testu และ 6. On the 

Table Tokyo Caf? และร้านอาหารไทยอีก 6 

แบรนด์ จ�ำนวน 167 สาขา ได้แก่ 1. ต�ำมั่ว 2. 

ลาวญวน 3. แจ่วฮ้อน 4. เฝอ 5. de Tummour 

และ 6. เขียง ซึ่งเป็นร้านอาหารไทยตามสั่งหรือ 

Street Food แบรนด์ใหม่ที่น�ำเสนออาหารไทย

จานเดียว เปิดบริการสาขาแรกที่สถานีบริการ

น�้ำมัน ปตท. สาขาเจษฎาบดินทร์ จ.นนทบุรี  

	 ส�ำหรับปี 2562 – 2563 บริษัทฯ มีแผน

ขยายสาขาร้านอาหารเพิ่มขึ้นอีก 348 สาขา แบ่ง

เป็นการลงทุนในปีนี้จ�ำนวน 123 สาขา ผ่านรูป

แบบแฟรนไชส์ 87 สาขาและลงทุนเอง 36 สาขา 

ขณะที่ปี 2563 จะเพิ่มสาขาอีก 225 สาขา เป็น

แฟรนไชส์ 175 สาขาและลงทุนเอง 50 สาขา 

เพื่อผลักดันการเติบโตอย่างต่อเนื่อง หลังจาก 

9 เดือนแรกของปี 2561 (มกราคม – กันยายน 

2561) มีอัตราการเติบโตที่ดีเมื่อเทียบกับช่วง

เดียวกันของปีก่อน โดยมีรายได้รวม 2,226.3 

ล้านบาท เพิ่มขึ้น 21.9% จากช่วงเดียวกันของ

ปีก่อน และมีก�ำไรสุทธิ 108.7 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 

121% จากช่วงเดียวกันของปีก่อน เนื่องจากการ

เติบโตของธุรกิจร้านอาหารและธุรกิจแฟรนไชส์ที่มี

จ�ำนวนสาขาเพิ่มขึ้น

	 “เราพร้อมขยายสาขาอย่างเต็มที่ในช่วง 2 

ปีนับจากนี้ หลังจากได้ลงทุนด้านระบบบริหาร

จัดการภายในองค์กรและการเสริมทีมบุคลากร

ไว้รองรับเรียบร้อยแล้ว ประกอบกับเรามีฐานะ

ทางการเงินที่แข็งแกร่งขึ้นหลังจากเข้าระดมทุนใน

ตลาดหลักทรัพย์ฯ จึงมีเป้าหมาย

ที่ต้องการยกระดับองค์กร

ไปสู่การเป็นผู้น�ำธุรกิจฟู้ด

เซอร์วิส ในประเทศไทย 

และมุ่งสู่การเป็นผู้น�ำธุรกิจ

อาหารที่ได้รับความนิยม

และความไว้วางใจจากลูกค้า 

พันธมิตรทางธุรกิจและผู้

ที่เกี่ยวข้อง” นายบุญยง 

กล่าว

	 นายพงศ์ศักดิ์ 
พฤกษ์ไพศาล 
กรรมการผู้จัดการ 
บริษัทหลักทรัพย์ 
กสิกรไทย จ�ำกัด 
(มหาชน) ในฐานะที่
ปรึกษาทางการเงินและผู้

จัดการการจัดจ�ำหน่ายและรับประกันการจ�ำหน่าย 

กล่าวว่า ปัจจุบัน ZEN เป็นหนึ่งในผู้ประกอบ

ธุรกิจฟู้ดเซอร์วิสชั้นน�ำในประเทศไทย โดยถือ

เป็นผู้บุกเบิกร้านอาหารญี่ปุ่นเป็นรายแรกๆ ใน

ประเทศไทยภายใต้แบรนด์ร้านอาหารญี่ปุ่น ‘ZEN’ 

และได้มีการขยายแบรนด์ใหม่ๆ และสาขาเพิ่มขึ้น

มาอย่างต่อเนื่อง เพื่อตอบสนองความต้องการ

ของผู้บริโภคได้อย่างครอบคลุมทุกกลุ่มเป้าหมาย 

ทั้งกลุ่มที่มีก�ำลังซื้อระดับล่าง กลาง และบน 

นอกจากนี้ ZEN ยังได้ขยายเข้าสู่ธุรกิจที่เกี่ยวเนื่อง

เพื่อสร้างการเติบโตในระยะยาว เช่น การพัฒนา

ผลิตภัณฑ์อาหารพร้อมปรุงและผลิตภัณฑ์อาหาร

พร้อมทานเพื่อขยายฐานลูกค้าได้ดียิ่งขึ้น

	 ขณะเดียวกัน การด�ำเนินธุรกิจของ ZEN 

ถือเป็นหนึ่งในปัจจัยสี่ จึงได้รับผลดีจากภาพ

รวมเศรษฐกิจที่ขยายตัวและธุรกิจร้านอาหาร

ที่มีการเติบโตอย่างต่อเนื่องตามการขยายตัว

ของรายได้ประชากรและการเติบโตของหัวเมือง

ใหญ่ โดยนับจากปี 2555 – 2560 ภาพรวมธุรกิจ

ร้านอาหารมีอัตราเติบโตเฉลี่ยประมาณ 4.7% 

ต่อปี หรือมีมูลค่าตลาดรวมในปี 2560 อยู่ที่

ประมาณ 8.4 แสนล้านบาท ขณะที่ Euromonitor 

International คาดการณ์ในปี 2565 มูลค่าตลาด

ธุรกิจร้านอาหารจะเพิ่มขึ้นเป็นกว่า 1.05 ล้านล้าน

บาท  

ZEN เผยนลท.สถาบัน - รายย่อยจองซื้อหุ้น IPO คึกคัก  

พร้อมน�ำหุ้นเข้าเทรดวันแรก 20 ก.พ.น้ี ม่ันใจนักลงทุนตอบรับดี
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ธปท. เปิดแผนกลยุทธ์ระบบการช�ำระเงิน ฉบับที่ 4 (พ.ศ. 2562 - 2564) 

มุ่งสร้าง Digital Payment เป็นทางเลือกหลักของการช�ำระเงิน

	 ดร.วิรไท สันติประภพ ผู้ว่าการ
ธนาคารแห่งประเทศไทย (ธปท.) 
เป็นประธานในงานแถลงข่าวแผนกลยุทธ์ระบบ

การช�ำระเงิน ฉบับที่ 4 และร่วมเสวนาในหัวข้อ 

“ก้าวต่อไปของ Digital Payment” โดยมีผู้

ร่วมเสวนาประกอบด้วย คุณสิริธิดา พนมวัน 

ณ อยุธยา ผู้ช่วยผู้ว่าการ สายนโยบายระบบ

การช�ำระเงินและเทคโนโลยีทางการเงินคุณ

ปรีดี ดาวฉาย ประธานสมาคมธนาคารไทย คุณ

สุธีรา ศรีไพบูลย์ รองผู้จัดการใหญ่ ธนาคาร

กรุงเทพ จ�ำกัด (มหาชน)  ดร.ศักดิ์ เสกขุน

ทด ผู้อ�ำนวยการส�ำนักงานพัฒนารัฐบาลดิจิทัล 

(องค์กรมหาชน) และคุณวราวุธ นาถประดิษฐ์

รองผู้จัดการทั่วไปสายงานการค้า บริษัท เคอรี่ 

เอ็กซ์เพรส (ประเทศไทย)

	 การเสวนา “ก้าวต่อไปของ Digital 

Payment” ครอบคลุมสาระส�ำคัญของแผน

กลยุทธ์ระบบการช�ำระเงินฉบับที่ 4 ซึ่งมุ่งสร้าง

ระบบนิเวศน์ หรือ Ecosystem ให้ Digital 

Payment เป็นทางเลือกหลักของการช�ำระเงิน 

โดยให้ความส�ำคัญกับการพัฒนาโครงสร้าง

พื้นฐานการช�ำระเงินและบริการช�ำระเงินให้

มีประสิทธิภาพ ปลอดภัย ราคาถูก และตรง

ความต้องการของผู้ใช้ทั้งประชาชน ธุรกิจ 

e-Commerce และ Social Commerce ที่

เติบโตอย่างต่อเนื่อง รวมถึงธุรกิจ SME และ

ธุรกิจขนาดใหญ่ ตลอดจนขยายการใช้บริการ

ช�ำระเงินทางอิเล็กทรอนิกส์ให้ครอบคลุมทั่ว

ประเทศผ่านกรอบการพัฒนา 5 ด้าน ได้แก่

	 (1) การพัฒนาโครงสร้างพื้นฐานการ

ช�ำระเงินให้ได้มาตรฐานพร้อมเชื่อมโยง 

(InteroperableInfrastructure)โดยเพิ่มขีด

ความสามารถและความมั่นคงปลอดภัยของ

ระบบการช าระเงินส าคัญให้ได้มาตรฐาน

สากล ยกระดับการใช้ ISO20022 เพื่อรองรับ

การส่งข้อมูลทางธุรกิจและการเชื่อมโยงกับต่าง

ประเทศ

	 (2) การส่งเสริมนวัตกรรมและบริการ

ช าระเงิน (Innovation) โดยพัฒนาบริการที่

ตอบโจทย์กลุ่มเป้าหมายทั้งภายในประเทศและ

ระหว่างประเทศ

	 (3) การส่งเสริมการเข้าถึงและใช้บริการ

ช�ำระเงิน (Inclusion) โดยขยายการใช้ Digital 

Payment และความรู้ความเข้าใจในทุกภาคส่วน

	 (4) การก�ำกับดูแลและบริหารความเสี่ยง 

(Immunity) สร้างภูมิคุ้นกันพร้อมรับมือภัย

ไซเบอร์และคุ้มครองผู้ใช้บริการอย่างเหมาะสม

	 (5) การพัฒนาข้อมูลช�ำระเงิน 

(Information) โดยเชื่อมโยงข้อมูลการช�ำระเงิน

อย่างบูรณาการและพัฒนาการวิเคราะห์เชิงลึก

การขับเคลื่อนแผนกลยุทธ์ฯ ฉบับนี้มีระยะเวลา

ด�ำเนินการระหว่างปี 2562 – 2564 โดย ธปท. 

จะร่วมกับสถาบันการเงิน ผู้ให้บริการช�ำระเงิน 

และหน่วยงานภาครัฐและภาคเอกชนที่เกี่ยวข้อง 

เพื่อผลักดันมาตรการต่าง ๆให้บรรลุผล ซึ่งจะ

ช่วยยกระดับโครงสร้างพื้นฐานการช�ำระเงินให้

มีความมั่นคง ปลอดภัย รองรับการพัฒนา

นวัตกรรมเพิ่มศักยภาพในการแข่งขันของ

ประเทศ และสร้างโอกาสในการเข้าถึง

บริการทางการเงินของประชาชน 

	 ทั้งนี้ การขับเคลื่อนแผนกลยุทธ์

ระบบการช�ำระเงิน ฉบับที่ 3 ที่ผ่าน

มา ช่วยให้การใช้Digital Paymentในภ

าพรวมเพิ่มขึ้นอย่างมีนัยส าคัญ โดยมี

ปริมาณการใช้ถึง 5,868 ล้านรายการ

ต่อเดือน (ณ 31 ธ.ค. 2561) เพิ่มขึ้น83% จาก

ปี 2559 เฉลี่ย 89 ครั้ง/คน/ปี

	 โดยการใช้พร้อมเพย์มีการลงทะเบียนรวม 

46.5 ล้านเลขหมาย (ณ 31 ธ.ค. 2561) เฉลี่ย 

4.5 ล้านรายการต่อวัน มูลค่าเฉลี่ย 5,000 

บาทต่อรายการ ในปี 2561 เติบโตเฉลี่ย 20% 

ต่อเดือน ส าหรับการใช้Mobile Payment  มี

จ�ำนวน 47 ล้านบัญชี (ณ 31 ธ.ค. 2561) เพิ่ม

ขึ้นจาก 21 ล้านบัญชีในปี 2559 และ Internet 

Banking มีจ�ำนวน27.8 ล้านบัญชี (ณ 31 ธ.ค. 

2561) เพิ่มขึ้นจาก 14.6 ล้านบัญชีในปี 2559 

	 นอกจากนี้ การใช้บัตรเดบิตและเครดิต

ขยายตัวต่อเนื่อง โดยเฉพาะทาง Online ที่

จ�ำนวนการท�ำรายการเพิ่มขึ้น 155%
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บล.กรุงศรี เปิดแผนปี62 ลุยพัฒนาแพลตฟอร์มยกระดับการลงทุน

แบบครบวงจรผ่านช่องทางดิจิทัล - ตุนดีล IPO 2-5 บริษัท

	 บล.กรุงศรี เปิดแผนปี62 ลุยพัฒนา

แพลตฟอร์มยกระดับการลงทุนแบครบวงจร

ผ่านช่องทางดิจิทัล - ขยายฐานลูกค้าต่อเนื่อง      

เผยปี62 มีดีล IPO 2-5 บริษัท ระบุมี 2 บริษัท

ที่เป็นแกนน�ำรับประกันการจัดจ�ำหน่าย 

	 นายอุดมการ อุดมทรัพย์ 
กรรมการผู้จัดการใหญ่ บริษัท
หลักทรัพย์ กรุงศรี จ�ำกัด 
(มหาชน) กล่าวว่า “บริษัทหลักทรัพย์ กรุง

ศรี ประสบความส�ำเร็จในการเพิ่มส่วนแบ่ง

การตลาดอย่างต่อเนื่อง หลังจากที่มีการปรับ

โครงสร้างพื้นฐานในการด�ำเนินธุรกิจ อาทิ ด้าน

กลุ่มงานวิเคราะห์หลักทรัพย์ มีการขยายธุรกิจ

นักลงทุนสถาบันและวาณิชธนกิจ ในช่วงปี 

2558-2561 บริษัทมีอัตราการเติบโตของส่วน

แบ่งตลาดเฉลี่ยที่ 9% ต่อปี ขณะที่ด้านธุรกิจ

สถาบัน ส่วนแบ่งตลาดมีอัตราการเติบโตเฉลี่ย

ที่ 20% ต่อปี และรายได้จากการเป็นนายหน้า

ซื้อขายหลักทรัพย์ของธุรกิจสถาบันมีอัตราการ

เติบโตเฉลี่ยที่ 40% ต่อปี  ด้านธุรกิจวาณิชธน

กิจซึ่งเริ่มรุกอย่างจริงจังในปี 2560 พบว่ามี

ปริมาณธุรกิจที่ขยายตัวต่อเนื่อง โดยในปี 2560 

มีจ�ำนวน 12 บริษัท และปี 2561 มีจ�ำนวน 4 

บริษัท  โดยบริษัทได้เป็นผู้ร่วมรับประกันการจัด

จ�ำหน่าย (IPO) จ�ำนวน 15 บริษัท ส�ำหรับใน

ปี 2562 เรามีดีลที่อยู่ระหว่างด�ำเนิน

การ 2-5 บริษัท ซึ่งในจ�ำนวนนี้ มี 2 

บริษัทที่บล.กรุงศรีเป็นแกนน�ำใน

การประกันการจัดจ�ำหน่าย” 

	 ส�ำหรับกลยุทธ์ด้าน

ดิจิทัล แพลตฟอร์ม บริษัท

ยังคงเดินหน้าต่อด้วย

การมุ่งพัฒนา Ecosystem ของระบบการ

ซื้อขายหลักทรัพย์ผ่านระบบ Application 

Programming Interface (API) เพื่อรวมระบบ

การซื้อขายทุกๆ ผลิตภัณฑ์การลงทุนเข้ามาอยู่

บนแพลตฟอร์มเดียว มีการปรับโครงสร้างทีม

อีบิสซิเนสและน�ำกระบวนการท�ำงานในรูปแบบ 

Agile เข้ามาใช้เพื่อสร้างผลลัพธ์ในเวลาอันสั้น 

รวมทั้งการรวบรวมบทวิเคราะห์ และเครื่องมือ

ที่ใช้ในการตัดสินลงทุนและเพิ่มพันธมิตรที่มี

ความเชี่ยวชาญเฉพาะด้าน เช่น Finnomena 

ด้านการจัดพอร์ตการลงทุน Deepscope ด้าน 

Algorithm  StockRadars ด้านข้อมูลประกอบ

การลงทุน โดยบล.กรุงศรี จะเป็นแกนกลางใน

การน�ำแพลตฟอร์มด้านการลงทุนมารวมไว้ด้วย

กันเพื่อให้ลูกค้าสามารถใช้งานได้ในที่เดียว รวม

ทั้งแพลตฟอร์มด้านการลงทุนที่ทางบริษัทจะได้

มีการพัฒนาขึ้นเองโดยการอาศัยความร่วมมือ

จากผู้เชี่ยวชาญทั้งภายในและภายนอกบริษัท 

นับเป็นกลยุทธ์ ส�ำคัญที่จะสามารถตอบ

โจทย์ความต้องการ

ของลูกค้าในโลก

ยุคดิจิทัลได้

อย่างรวดเร็ว

ขึ้น”

	 “ในด้านการสร้างประสบการณ์ที่ดีให้กับ

ลูกค้า บริษัทมุ่งเน้นบริการที่ให้ลูกค้าสัมผัสถึง

ประสบการณ์ที่ดียิ่งขึ้นเริ่มตั้งแต่เริ่มต้นเข้าสู่เส้น

ทางการลงทุน การเปิดบัญชีผ่านระบบ Online 

มีการท�ำ E-KYC ตามข้อก�ำหนดของทางการ   

ลูกค้าจะสามารถเปิดบัญชีครั้งเดียวเพื่อท�ำ

ธุรกรรมสินค้าประเภทต่างๆ ได้ในบัญชีเดียวและ

สามารถท�ำธุรกรรมการโอนผ่านมือถือได้ทุกที่ที่

ต้องการ มีการวิเคราะห์สถานะพอร์ตการลงทุน

และรวมรายงานการถือครองผลิตภัณฑ์ต่างๆ ไว้

ในระบบเดียว เพื่ออ�ำนวยความสะดวกและท�ำให้

ลูกค้าเห็นภาพรวมการลงทุนของตนเองไว้ใน

ที่เดียว นอกจากนี้ บริษัทได้มุ่งเน้นการเตรียม

ความพร้อมของบุคลากรภายในองค์กรให้มีมุม

มองในโลกยุคดิจิทัล และปลูกฝังแนวคิดในการ

สร้างความมั่งคั่งอย่างเป็นระบบ  เพื่อก้าวทัน

การเปลี่ยนแปลงของข้อมูลและน�ำเสนอบริการ

ที่มีประสิทธิภาพเพื่อตอบโจทย์ความต้องการ

ของลูกค้า” 

	 “ในปีที่ผ่านมา บล.กรุงศรี ได้รับรางวัล 

SET Awards 2018 ซึ่งจัดโดยตลาดหลักทรัพย์

แห่งประเทศไทย ร่วมกับวารสารการเงินการ

ธนาคาร และการพัฒนาด้าน Digital Platform 

บริษัทยังได้รับรางวัล International Finance 

Awards 2018 จาก International Finance 

Magazine ด้าน Most Innovative Mobile 

Trading Application ซึ่งเป็นเครื่องยืนยัน

ถึงความก้าวหน้าในศักยภาพด้านดิจิทัล

และความพร้อมที่จะสร้างประสบการณ์

ที่ดีเยี่ยมให้กับลูกค้า” นายอุดมการ

กล่าวเพิ่มเติม  
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	 แม่มดน้อย ภาคพิสดาร วันนี้ พรุ่งนี้ ทั่วโลก คงจะได้รับรู้ รับทราบ ผล
การเจรจาการค้าระหว่างสหรัฐกับจีน หลังจากทั้ง 2ผู้แทนฯ ได้เจรจากันที่ปักกิ่ง  
หากส�ำเร็จลุล่วงด้วยดี เชื่อว่า จะเป็นปัจจัยต่อตลาดทั่วโลก อย่างน้อย ท�ำให้ดัชนี
ตลาดเหนือ 1650 จุด เป็นอะไรที่แข็งแกร่ง เป็นฐานทรงพลัง เพื่อก้าวไปสู่ 1,700 
จุด หุหุ
	 วานนี้ดัชนีตลาดหุ้นไทยปิดที่ 1,652.64 จุด ลดลง 3.09 จุด หรือ 0.19% 
มูลค่าการซื้อขาย 45,882.01 ล้านบาท สรุปสถาบันในประเทศซื้อสุทธิ 2,700.72 
ล้านบาท บัญชีบริษัทหลักทรัพย์ซื้อสุทธิ 281.40 ล้านบาท นักลงทุนต่างประเทศ
ขายสุทธิ 2,444.68 ล้านบาท นักลงทุนทั่วไปในประเทศขายสุทธิ 537.43 ล้าน
บาท

	 ‘บมจ.เซ็น คอร์ปอเรชั่น กรุ๊ป’ หรือ ZEN 
พร้อมน�ำหุ้นเข้าเทรดในตลาดหลักทรัพย์แห่ง
ประเทศไทยวันที่ 20 ก.พ.นี้ หลังนักลงทุน
สถาบันและรายย่อยตอบรับจองซื้อหุ้น IPO 
อย่างคึกคัก จากความเชื่อมั่นในศักยภาพ
การด�ำเนินธุรกิจ มั่นใจจะได้รับการตอบรับที่
ดี ด้านผู้บริหาร ชูจุดแข็งเป็นผู้ประกอบธุรกิจ
ฟู้ดเซอร์วิสอย่างเต็มรูปแบบที่มีทั้งธุรกิจร้าน
อาหาร แฟรนไชส์ และธุรกิจที่เกี่ยวเนื่อง พร้อม

เตรียมแผนรุกใหญ่ขยายร้านอาหารในปี 62 – 63 รวมกันอีกกว่า 340 สาขา จาก
ปัจจุบันที่มี 255 สาขา เพื่อสร้างการเติบโตในระยะยาว 
	 AIS หน้าบาน เมื่อได้รับรางวัลเครือข่ายมือถือที่เร็วที่สุดในไทย จาก 
Ookla Speedtest ต่อเนื่องกันตลอดทั้งปี 2018 ทั้งในช่วงครึ่งปีแรก และครึ่งปี
หลัง พร้อมครองอันดับ 1 ยาวนานถึง 4 ปีซ้อน นับเป็นการการันตีคุณภาพเครือ
ข่ายโดยองค์กรชั้นน�ำระดับโลกที่แม่นย�ำ โปร่งใส และเชื่อถือที่ได้มากที่สุด ถือเป็น
ความภูมิใจของทีมงานเอไอเอสทุกคนที่ได้มุ่งมั่นในการพัฒนาคุณภาพเครือข่าย
และมอบประสบการณ์ดิจิทัลที่ดีสุดให้กับลูกค้ากว่า 40 ล้านเลขหมายทั่วประเทศ
ของเรา
	 ไทยพาณิชย์ และ Google ประกาศความส�ำเร็จพาผู้ประกอบ
การเอสเอ็มอีไทยปักหมุดร้านค้าบน Google Maps และ Search ผนึกพันธมิตร

กับ Google My Business เพื่อขับเคลื่อนเอสเอ็มอีไทย นับเป็นธนาคารแรกและ
ธนาคารเดียวของไทยที่ปักหมุดให้ผู้ประกอบการสร้างหน้าร้านบนโลกออนไลน์ได้
ทันที อ�ำนวยความสะดวกให้ร้านค้าและลูกค้าได้ “หากันจนเจอ” เพิ่มช่องทางการ
ขายและช่วยผลักดันยอดขายให้เอสเอ็มอีเติบโตแบบก้าวกระโดด ความร่วมมือ
ครั้งนี้เพื่อสร้าง Digital Commerce Ecosystem สนับสนุนผู้ประกอบการให้มี
ศักยภาพแข่งขันได้ในยุคดิจิทัล เดินหน้าเชิญชวนเอสเอ็มอีทั่วประเทศ ปักหมุด
ร้านค้า Google My Business ได้ที่ธนาคารไทยพาณิชย์ทุกสาขา
	 "สุรเดช ทวีแสงสกุลไทย" บิ๊กบอส บมจ.ช ทวี (CHO) สั่งลุย!! เดินหน้า
สร้างผลงานปี 62 เล็งตั้งเป้ากลุ่มผลิตภัณฑ์ที่ 3 งานบริหารโครงการและงาน
บริการ ให้เติบโตขึ้นแตะสัดส่วน 30% จากเดิมปี 61 อยู่ที่ประมาณ 11% จาก
มูลค่างานทั้งหมด โดยเฉพาะหลังจากศูนย์ซ่อมบ�ำรุง “สิบล้อ 24 ชม.” ที่
จ.ชลบุรี น่าจะมีอัตราก�ำไรขั้นต้นให้เห็นกับแบบชื่นใจเลยทีเดียว แถม งานซ่อม
บ�ำรุงรถเมล์ NGV รุ่นใหม่ ยังรับรู้รายได้สม�่ำเสมอ เอาเป็นว่า กินยาวไปอีก 10 ปี
ข้างหน้า แบบนี้ผลงานที่จะออกมา คงดี๊ดีไม่มีเป็นอื่นแน่นอนคร้าา
	 PTTOR พีทีที โออาร์ จับมือ ไทยสมายล์ สร้างประสบการณ์ใหม่ เสิร์ฟ
กาแฟไทย คาเฟ่ อเมซอน บนเที่ยวบินเป็นครั้งแรก ตอกย�้ำการด�ำเนินธุรกิจเพื่อ
ความยั่งยืนของสังคม ชุมชน และสิ่งแวดล้อม  
	 TOG ปรับโครงสร้างองค์กรครั้งใหญ่ เสริมแกร่งธุรกิจ เตรียมแผนขยาย
ฐานลูกค้าใหม่สหรัฐฯ-ยุโรป หวังยอดขายเติบโตร้อยละ 7-10 ภายใน 3 ปี จากปริ
มาณค�ำสั้งซื้อเลนส์สายตาเฉพาะบุคคลและเลนส์พลาสติกมูลค่าเพิ่ม
	 ก.ล.ต. เปิดรับฟังความคิดเห็นในหลักการเกี่ยวกับการขอมติผู้ถือหน่วย
ลงทุนเพื่อแก้ไขเพิ่มเติมโครงการจัดการกองทุนรวม เพื่ออ�ำนวยความสะดวกให้
ผู้ถือหน่วยลงทุนใช้สิทธิออกเสียงในการปกป้องผลประโยชน์ของตนเอง และ
สอดคล้องกับ พ.ร.บ. บริษัทมหาชนจ�ำกัด รวมถึงก�ำหนดกรอบการให้ความเห็น
ชอบของส�ำนักงานให้ชัดเจนขึ้น เริ่มวันนี้ถึง 22 ก.พ.62 จร้า
	 คึกมากๆ ส�ำหรับ หุ้น NER ยามนี้ ท่าทาง จะวิ่งไปแตะราคาจอง 2.58 บ./
หุ้นให้ได้ ล่าสุด ชูวิทย์ จึงธนสมบูรณ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท นอร์ทอีส 
รับเบอร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ NER ผู้ผลิตและจ�ำหน่ายผลิตภัณฑ์ยางพารา
ธรรมชาติแปรรูป พร้อมด้วย นางสาวณัฐิยา ภัทรกิจจานุรักษ์ ผู้ช่วยกรรมการ
ผู้จัดการ บริษัท แอสเซท โปร แมเนจเม้นท์ จ�ำกัด ในฐานะที่ปรึกษาทางการเงิน  
ให้การต้อนรับคณะกลุ่มนักวิเคราะห์หลักทรัพย์ ในโอกาสเข้าเยี่ยมชมกิจการ NER 
พร้อมฟังข้อมูลเกี่ยวกับแผนการด�ำเนินธุรกิจของบริษัท ปี 2562 ณ โรงงาน
จังหวัดบุรีรัมย์ เมื่อเร็วๆนี้  
	 GUNKUL ย�้ำเป้ารายได้ปี62 พุ่งแตะ 7.5 พันลบ. จากปีก่อนคาดท�ำได้ 
6 พันลบ. เตรียมยื่นซองประมูลงาน กฟภ-กฟน. มูลค่า 3 หมื่นลบ. ลุ้นคว้างาน 
10-15% -จับมือพันธมิตรประมูลงานเคเบิ้ลใต้ทะเล มูลค่า 4 พันลบ. เล็ง ต.ค. นี้ 
ออกหุ้นกู้ 2,500 ลบ. เพื่อรีไฟแนนซ์หุ้นกู้เดิม

การค้า

บล.ทรีนีตี้ : HMPRO แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 17.70 บ.
บล.ธนชาต : MC แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 12.50 บ.
บล.ธนชาต : GLOBAL แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 24.00 บ.
บล.เออีซี : EPG แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 9.00 บ.
บล.เคจีไอ : AOT แนะน�ำ ซื้อราคาพื้นฐาน ที่ 82.12 บ.
บล.เคจีไอ : SF แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 9.00 บ.
บล.ทิสโก้ : SF แนะน�ำ ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 7.80 บ. 

     บล.ทิสโก้ : UNIQ แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 14.20 บ.

บล.ฟิลลิป : LHFG แนะน�ำ ทยอยซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 1.48 บ.

บล.ฟิลลิป : AOT แนะน�ำ ทยอยซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 72.50 บ.

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : IRPC แนะน�ำ ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 6.95 บ.

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : AOT แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 75.00 บ. 

บล.เมย์แบงก์ กิมเอ็ง : EA แนะน�ำ ซื้อเก็งก�ำไร ราคาพื้นฐาน ที่ 52.80 บ.

บล.เมย์แบงก์ กิมเอ็ง : SF แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 9.30 บ. 
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ก.ล.ต. ต้ังสิริวิภา สุพรรณธเนศ เป็นรองเลขาธิการ ก.ล.ต. 

มีผล 11 ก.พ. 62

ประพจน์ พลพิพัฒนพงศ์ ขายหุ้น SPPT ออก 0.17% คงเหลือ 4.83%

1.

3.

	 คณะกรรมการ ก.ล.ต. มีมติแต่งตั้งนางสิริวิภา สุพรรณธเนศ ผู้ช่วยเลขาธิการ เป็นรองเลขาธิการ ก.ล.ต. มีผลตั้งแต่วันที่ 11 กุมภาพันธ์ 2562 

เป็นต้นไป

	 นางสิริวิภา สุพรรณธเนศ ส�ำเร็จการศึกษาในระดับปริญญาตรีสาขาบัญชี จากจุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย และปริญญาโทสาขาบริหารธุรกิจ จาก

มหาวิทยาลัยเวสเทิร์น มิชิแกน ประเทศสหรัฐอเมริกา เข้าร่วมงานกับ ก.ล.ต. ตั้งแต่ปี 2535 มีประสบการณ์ท�ำงานด้านการก�ำกับการระดมทุน ส่งเส

ริมบรรษัทภิบาล ก�ำกับตลาด ก�ำกับธุรกิจหลักทรัพย์ โดยก่อนเข้าร่วมงานกับ ก.ล.ต. นางสิริวิภา สุพรรณธเนศ ปฏิบัติงานในต�ำแหน่งผู้วิเคราะห์ที่

ธนาคารแห่งประเทศไทย

	 นางสิริวิภา สุพรรณธเนศ ได้รับแต่งตั้งเป็นผู้ช่วยเลขาธิการเมื่อปี 2559 ก่อนที่จะได้รับการแต่งตั้งเป็นรองเลขาธิการดังกล่าว โดยดูแลงานในสาย

ระดมทุน ก�ำกับบริษัทจดทะเบียน และก�ำกับบัญชี ทั้งนี้ โครงสร้างสายการบังคับบัญชา ซึ่งมีผลตั้งแต่วันที่ 11 กุมภาพันธ์ 2562 เป็นต้นไป ปรากฏ

ตาม https://www.sec.or.th/TH/AboutUs/Documents/orgchart_th.pdf

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ (ก.ล.ต.) รายงานการจ�ำหน่าย หุ้นของบมจ. ซิงเกิ้ล พอยท์ พาร์

ท (ประเทศไทย)(listed) โดย นาย ประพจน์ พลพิพัฒนพงศ์ซึ่งเป็นการจ�ำหน่าย เมื่อวันที่ 08/02/2562 จ�ำนวนหลักทรัพย์ที่จ�ำหน่ายคิด

เป็น -0.17% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวนหลักทรัพย์ภายหลังการจ�ำหน่ายคิดเป็น 4.83% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของ

กิจการ

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ (ก.ล.ต.) ได้รับแบบรายงานการได้มา หุ้นของบมจ. โรงพยาบาล

พระรามเก้า(listed) โดย บริษัท หลักทรัพย์จัดการกองทุนรวมบัวหลวง จ�ำกัดซึ่งเป็นการได้มา เมื่อวันที่ 08/02/2562 จ�ำนวนหลักทรัพย์

ที่ได้มาคิดเป็น 0.61% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวนหลักทรัพย์ภายหลังการได้มาคิดเป็น 5.49% ของสิทธิออกเสียง

ทั้งหมดของกิจการ

บลจ.บัวหลวง ซื้อหุ ้น PR9 เพ่ิมอีก 0.61% รวมเป็น 5.49%2.
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SCB แจงไม่มีส่วนเก่ียวข้องกับการร้ืออาคาร ในคณะพาณิชยศาสตร์และ

การบัญชี มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์

บอร์ด BGRIM อนุมัติ เพ่ิมทุน บ.ย่อยเป็น 251 ลบ. 

จากเดิม 10 ลบ. หวัง รองรับการพัฒนา Solar Rooftop 70 MW

4.

6.

	 ตามที่มีการน�ำเสนอข่าวเรื่องการปรับปรุงการใช้พื้นที่ “ตึกตู้ปลา” คณะพาณิชยศาสตร์และการบัญชี มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์ โดยมีความเข้าใจ
ที่คลาดเคลื่อนว่า ธนาคารไทยพาณิชย์เป็นผู้ผลักดันให้ด�ำเนินการรื้อตึกดังกล่าวนั้น

	 ธนาคารไทยพาณิชย์ขอเรียนชี้แจงว่า ธนาคารและมหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์ได้ท�ำความตกลงร่วมกันทางวิชาการเพื่อการเรียนรู้ ซึ่งมีส่วนหนึ่งของ
โครงการเป็นการเปิดศูนย์ Business Center เพื่อให้ความรู้แก่ SME ในพื้นที่เกาะรัตนโกสินทร์ร่วมกับทางคณะพาณิชยศาสตร์และการบัญชี เพื่อพัฒนา
ศักยภาพของ SME ไทยร่วมกัน และเป็นกิจกรรมเพื่อสังคม โดยมิได้มุ่งค้าก�ำไร โดยทางธนาคารไทยพาณิชย์ได้ปฏิบัติตามระเบียบของทางมหาวิทยาลัย
อย่างเคร่งครัด และไม่ได้มีส่วนเกี่ยวข้องกับการรื้ออาคารดังกล่าวแต่อย่างใด

	 อย่างไรก็ตาม เนื่องจากได้มีความขัดแย้งเกิดขึ้นตามที่ปรากฏเป็นข่าว และท�ำให้เกิดความสับสนและเข้าใจเจตนารมณ์ของธนาคารคลาดเคลื่อนไป 
ธนาคารจึงได้ยื่นจดหมายขอชะลอโครงการนี้ไปก่อน จนกว่าทางมหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์ได้ข้อยุติในเรื่องการปรับปรุงพื้นที่ และจะขอพิจารณาในเรื่อง
ความร่วมมือดังกล่าวใหม่อีกครั้งหนึ่งเมื่อมีข้อสรุปจากทางมหาวิทยาลัยแล้ว

	 นางปรียนาถ สุนทรวาทะ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท บี.กริม เพาเวอร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ BGRIM เปิดเผยว่า ที่ประชุมคณะกรรมการ

บริษัท ครั้งที่ 2/2562 เมื่อวันที่ 13 กุมภาพันธ์ 2562 ได้มีมติที่ประชุมอนุมัติการเพิ่มทุนในบริษัท บี. กริม โซลาร์ เพาเวอร์ รูฟท็อป จ�ำกัด ( บริษัทย่อย 

ที่บริษัทถือหุ้นผ่านบริษัท บี.กริม โซลาร์ เพาเวอร์ 1 จ�ำกัด ร้อยละ 100) จาก 10,000,000 บาทแบ่งออกเป็นหุ้นสามัญ จ�ำนวน 100,000 หุ้น มูลค่า

หุ้นละ 100 บาท เพิ่มเป็น 251,000,000 บาท แบ่งออกเป็นหุ้นสามัญ จ�ำนวน 2,510,000 หุ้น (หุ้นสามัญเพิ่มทุนออกใหม่ จ�ำนวน 2,410,000 หุ้นและ

หุ้นสามัญเดิม จ�ำนวน 100,000 หุ้น) มูลค่าหุ้นละ 100 บาท

	 ส�ำหรับ วัตถุประสงค์ของการเพิ่มทุน: เพื่อการพัฒนา ก่อสร้าง และด าเนินการโครงการโรงไฟฟ้าพลังงานแสงอาทิตย์แบบติดตั้งบนหลังคา 

(Solar Rooftop) จ�ำนวนก�ำลังการผลิตติดตั้งรวมขนาดประมาณ 70 เมกะวัตต์ และเพื่อให้สอดคล้องและเป็นไปตามเงื่อนไขการรับสิทธิการส่งเสริมการ

ลงทุนตามมติให้การส่งเสริมการลงทุน โดยส านักงานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน

	 ทั้งนี้ รายการดังกล่าวไม่เข้าข่ายรายการเกี่ยวโยงและขนาดรายการไม่เข้าข่ายเป็นรายการที่ต้องเปิดเผยข้อมูลตามประกาศคณะกรรมการก�ำกับ

ตลาดทุนที่ ทจ. 20/2551 เรื่อง หลักเกณฑ์ในการท�ำรายการที่มีนัยส�ำคัญที่เข้าข่ายเป็นการได้มาหรือจ�ำหน่ายไปซึ่งทรัพย์สิน 

	 บริษัท เดลต้า อีเลคโทรนิคส์ (ประเทศไทย) จ�ำกัด (มหาชน) DELTA ได้รับแจ้งข่าว การบรรลุเงื่อนไขบังคับก่อนในการท�ำค�ำเสนอซื้อหลักทรัพย์
ทั้งหมดโดยสมัครใจแบบมีเงื่อนไขจาก Delta Electronics International (Singapore) Pte. Ltd.

	 บริษัท เดลต้า อีเลคโทรนิคส์ (ประเทศไทย) จ�ำกัด (มหาชน) (“บริษัทฯ”) ได้รับแจ้งจาก Delta Electronics International (Singapore) Pte. 
Ltd. (“DEISG”) ว่าเงื่อนไขบังคับก่อนในการท�ำค�ำเสนอซื้อหลักทรัพย์ทั้งหมดโดยสมัครใจแบบมีเงื่อนไข (Conditional Voluntary Tender Offer) 
ส�ำหรับการเข้าซื้อหุ้นที่ได้ออกจ�ำหน่ายแล้วของบริษัทฯ ได้เสร็จสิ้นสมบูรณ์แล้วตามที่ได้แจ้งข่าวไว้เมื่อวันที่ 1 สิงหาคม 2561 และหลังจากได้รับอนุมัติ
จากหน่วยงานราชการที่เกี่ยวข้องในประเทศต่างๆ อย่างครบถ้วนในวันนี้ ทาง DEISG จะด�ำเนินการท�ำค�ำเสนอซื้อให้สอดคล้องกับกฎระเบียบและข้อ
ก�ำหนดของหน่วยงานที่เกี่ยวข้องของประเทศไทยต่อไป

DELTA -DEISG บรรลุเง่ือนไขก่อนท�ำเทนเดอร์5.
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กลุ่มทรู โดย นายสมชาย โตสมสกุล กรรมการผู้จัดการ ด้านการผสาน

สิทธิประโยชน์ลูกค้า บริษัท ทรูดิจิตอล แอนด์ มีเดีย แพลตฟอร์ม จ�ำกัด 

ร่วมกับนายพิศิษฐ์ ก้องกิตติวงศ์ ผู้จัดการฝ่ายพัฒนาธุรกิจ บริษัท ทรู มัน

นี่ จ�ำกัด และนายกฤษณะ ตันติ์เตชรัตน์ ผู้จัดการทั่วไป ด้านการบริหาร

จัดการระดับภูมิภาค กรุงเทพฯ บมจ.ทรู คอร์ปอเรชั่น เปิดแคมเปญ 

“Lucky Bag ถุงรับโชค” โดยเดินสายแนะน�ำร้านค้ายุคใหม่ ย่านสีลม 

ให้การค้าขายเป็นเรื่องง่ายแค่ปลายนิ้ว พิเศษโปรโมชั่นดีๆ จาก True 

Smart Merchant แอปพลิเคชันคู่ใจร้านค้า ช่วยเพิ่มยอดขาย และก�ำไร 

โดยทุกการใช้จ่ายผ่านทรูมันนี่ วอลเล็ท 30 บาทขึ้นไป ลูกค้าได้รับสิทธิ์

สแกน Lucky bag เพื่อเปิดถุงรับอั่งเปา ลุ้นรับเงินคืน สูงสุด 10,000 บาท  

ลูกค้าได้เท่าไหร่ ร้านค้าได้รับเท่าลูกค้าเช่นกัน ร้านค้ามีสิทธิ์ได้ถึง 100 ถุง

ต่อเดือน และส�ำหรับลูกค้า ได้รับสิทธิ์เปิดถุง 10 ถุงต่อเดือน  โดยจะเดิน

สายแนะน�ำทั่วประเทศ ตั้งแต่วันนี้ ถึง 30 เมษายนนี้

นายวิวัฒน์ ปิยะวิโรจน์ รองกรรมการผู้อ�ำนวยการใหญ่สายการพาณิชย์ 

บริษัท การบินไทย จ�ำกัด (มหาชน) เป็นประธานจับสลากรางวัลรายชื่อผู้

โชคดีจากการตอบแบบสอบถามการส�ำรวจความพึงพอใจของลูกค้า (THAI 

Customer Satisfaction Survey : e-TCSS) ที่ใช้บริการกับการบินไทย

ตลอดปี 2561 ผู้โชคดีประจ�ำเดือนต่างๆ จะได้รับรางวัลเป็นบัตรโดยสาร

ชั้นประหยัด เส้นทางไป-กลับ ของการบินไทย รางวัลละ 2 ที่นั่ง สามารถ

ตรวจรายชื่อผู้โชคดีในนิตยสารสวัสดี ฉบับเดือนมีนาคม 2562 และที่

เว็บไซต์ thaiairways.com โดยมีนายวิโรจน์ ศิริโหราชัย ผู้อ�ำนวยการใหญ่

ฝ่ายบริหารรายได้และบริการการพาณิชย์ นางปรียาศิริ เชื้อเทศ ผู้อ�ำนวย

การใหญ่ฝ่ายบริหารผลิตภัณฑ์และประสบการณ์ลูกค้า นายนนท์ กลินทะ ผู้

อ�ำนวยการใหญ่ฝ่ายขาย นางสรณี รัตนจิระวงศ์ ผู้อ�ำนวยการฝ่ายลูกค้า

สัมพันธ์และคุณภาพการบริการ บริษัท การบินไทยฯ พร้อมด้วยนางสุภา

พร นาคแท้  เจ้าพนักงานปกครองช�ำนาญการพิเศษ ส�ำนักการสอบสวน

และนิติการ กรมการปกครอง ร่วมเป็นสักขีพยาน ณ ส�ำนักงานใหญ่ 

การบินไทย 

กลุ่มทรู เดินสายแนะเคล็ดลับเงินล้าน ร้านค้ายุคใหม่  ย่านสีลม 

เปิดแคมเปญ “Lucky Bag ถุงรับโชค” ลูกค้าได้ ร้านค้าก็ได้เท่า

กันสูงสุด 10,000 บาท ทุกถุง ตั้งแต่วันนี้ ถึง 30 เมษายนนี้

การบินไทยจับรางวัลผู้โชคดีจากแบบสอบถาม
การส�ำรวจความพึงพอใจของลูกค้า
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นายพงศธร ทวีสิน ประธานเจ้าหน้าที่บริหารและกรรมการผู้จัดการใหญ่ 

บริษัท ปตท.ส�ำรวจและผลิตปิโตรเลียม จ�ำกัด (มหาชน) เข้ารับอิสริยา

ภรณ์เลฌียงดอเนอร์ (La L?gion d’Honneur) ชั้นอัศวิน (Chevalier) 

จาก มร.ฌัก ลาปูฌ (Jacques Lapouge) เอกอัครราชทูตฝรั่งเศสประจ�ำ

ประเทศไทย จากการน�ำความเชี่ยวชาญของฝรั่งเศสมาใช้ในการสร้าง

ประโยชน์ต่ออุตสาหกรรมปิโตรเลียมในประเทศไทย และมีส่วนช่วยสาน

ความร่วมมือด้านเศรษฐกิจ และกระชับสายสัมพันธ์ไทย - ฝรั่งเศส พิธี

มอบอิสริยาภรณ์ดังกล่าวจัดขึ้น ณ ท�ำเนียบเอกอัครราชทูตฝรั่งเศสประจ�ำ

ประเทศไทย 

ดร.พีระพงษ์ กิติเวชโภคาวัฒน์ รองประธานเจ้าหน้าที่บริหาร และคุณศิริ

การย์ พัฑฒิวีระนนท์ประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายปฏิบัติการ บมจ. บิวตี้คอมมูนิตี้ 

(BEAUTY) ลงนามในสัญญาร่วมกับ Mr.Winston Yu  ประธานเจ้าหน้าที่

บริหาร บริษัท Carrot Mall เพื่อแต่งตั้ง Carrot Mall เป็นตัวแทนจ�ำหน่าย

สินค้า Scentio Milk Plus Whitening Q10 Facial Foam  ผ่านช่องทาง

ตลาดหลัก ( Gerneral Trade ) ที่ประกอบด้วยช่องทาง Offline และ 

Online  ในสาธารณรัฐประชาชนจีน (Mainland China)  ณ บมจ.บิวตี้ 

คอมมูนิตี้ ซ.นวลจันทร์ 34  เมื่อเร็วๆนี้

ซีอีโอ ปตท.สผ. รับอิสริยาภรณ์ชั้นอัศวินจากฝรั่งเศส

BEAUTY เซ็นสัญญาแต่งตั้ง Carrot Mall 
ตัวแทนจ�ำหน่ายรายใหญ่ประเทศจีน
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