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ORI ม่ันใจยอดขายปีน้ี 2.4 หม่ืนลบ. หลัง 8 เดือนโกย 1.5 หม่ืนลบ. 

เล็งเปิด 5 โครงการใหม่ มูลค่า 2.7 หม่ืนลบ. 

ผุด ออริจ้ิน ฟู้ด รุกธุรกิจอาหาร

EKH ปรับเพ่ิมเป้ารายได้ปี61 

เพ่ิมเป็น 15% จากเดิม 10%   

รับอานิสงส์ผู้ป่วยใน-นอก พุ่ง ศูนย์ IVF หนุน

	 นายแพทย์อ�ำนาจ เอื้ออารีมิตร กรรมการและผู้อ�ำนวยการโรง

พยาบาล บริษัท เอกชัยการแพทย์ จ�ำกัด (มหาชน) (EKH) ผู้ประกอบ

ธุรกิจสถานพยาบาลเอกชนในจังหวัดสมุทรสาคร เปิดเผยว่า บริษัทฯ 

ได้ปรับเป้ารายได้ปีนี้เพิ่มเป็น 15% จากเดิมตั้งเป้าการเติบโตไว้ที่ 10%   

ซึ่งคาดว่ารายได้ในปีนี้จะสูงสุดเป็นประวัติการณ์ นับตั้งแต่เปิดโรง

พยาบาลมา  

	 ทั้งนี้เนื่องจากทิศทางธุรกิจและผลการด�ำเนินงานของบริษัทฯ 

เติบโตอย่างต่อเนื่องจากผู้ป่วยในและนอก เข้ามารับบริการอย่างต่อ

เนื่อง ประกอบกับในครึ่งปีหลังเข้าสู่ช่วง High Season ของธุรกิจ อีก

ทั้งยังมีการรับรู้รายได้เพิ่มขึ้นจากศูนย์ผู้มีบุตรยาก หรือศูนย์เด็กหลอด

แก้ว (IVF) หลังจากที่ได้เปิดให้บริการตั้งแต่ต้นปีที่ผ่านมา จึงส่งผล

ท�ำให้ผลการด�ำเนินงานทั้งปีปรับตัวเพิ่มขึ้นอย่างมีนัยส�ำคัญ

	 "นับตั้งแต่ EKH ยกระดับการให้บริการรักษาโรคเฉพาะทางมากขึ้น  

รวมถึงได้เจาะตลาดใหม่ที่น่าสนใจ คือ เปิดศูนย์ส�ำหรับผู้มีบุตรยากเพื่อ

เพิ่มศักยภาพด้านการบริการด้านการแพทย์ให้ครบวงจรมากขึ้น

	 ท�ำให้มีจ�ำนวนผู้ป่วยนอกและผู้ป่วยในเข้ารับบริการอย่าง

สม�่ำเสมอ และท�ำให้ปัจจุบัน EKH ติดอันดับโรงพยาบาลขนาดเล็ก

ที่มีศักยภาพในการให้บริการด้านการแพทย์ที่สามารถรองรับความ

ต้องการของผู้มาใช้บริการได้อย่างครบวงจร และเป็นสาเหตุที่ท�ำให้ผล

การด�ำเนินงานปีนี้ปรับตัวเพิ่มขึ้นอย่างมีนัยส�ำคัญ ” 

	 นายพีระพงศ์ จรูญเอก ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท ออริจิ้น 
พร็อพเพอร์ตี้ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ ORI เปิดเผยว่า บริษัทฯ คาดยอดขาย
ปีนี้จะท�ำได้ตามเป้าหมายที่ 24,000 ล้านบาท หลัง 8 เดือนแรกสามารถ
ท�ำได้แล้ว 15,000 ล้านบาท ซึ่งสูงกว่ายอดขายทั้งปี 2560 ซึ่งอยู่ที่ 14,000 
ล้านบาท ขณะที่รายได้ปีนี้ มั่นใจว่าท�ำได้ 15,000-16,000 ล้านบาท เพิ่มขึ้น
จากปีก่อนที่มีรายได้  9,987.72 ล้านบาท โดยปัจจุบันมียอดรอรับรู้รายได้ 
(Backlog) จ�ำนวน 29,000 ล้านบาท ซึ่งจะรับรู้ปีนี้ 8,000 ล้านบาท และยัง
มีสต๊อกสินค้าพร้อมขาย 7,000 ล้านบาท ใน 4 โครงการ ประมาณ 2,000 
ยูนิต ทยอยรับรู้ได้เฉลี่ยไตรมาสละ 1,000-2,000 ล้านบาท
	 ส�ำหรับแผนธุรกิจในช่วงครึ่งปีหลัง บริษัทฯ มีแผนเปิด 5 โครงการใหม่ 
มูลค่า 27,000 ล้านบาท ประกอบด้วยโครงการคอนโดมีเนียม 2 โครงการ 
มูลค่า 23,000 ล้านบาท และโครงการแนวราบ 4 โครงการมูลค่า 4,000 
ล้านบาท
	 นายพีระพงศ์ กล่าวเสริมว่า บริษัทฯ มีโครงสร้างธุรกิจหลากหลาย 
ประกอบด้วย 1.ธุรกิจพัฒนาที่อยู่อาศัยเพื่อการขาย (Project Development 
Business) พัฒนาคอนโดมิเนียมมาแล้ว 51 โครงการ รวมมูลค่าโครงการ
กว่า 65,000 ล้านบาท 2.ธุรกิจที่สร้างรายได้หมุนเวียนต่อเนื่อง (Recurring 
Income Business) เช่น โรงแรม เซอร์วิสอพาร์ตเมนท์ ค้าปลีก 3.ธุรกิจ

บริการ (Service Business) เช่น ธุรกิจบริหารจัดการอสังหาริมทรัพย์ 
ธุรกิจตัวแทนซื้อ ขาย เช่า อสังหาริมทรัพย์ ธุรกิจที่ปรึกษาด้าน
อสังหาริมทรัพย์ และยังมีวิสัยทัศน์ในการขยายประเภทธุรกิจใหม่ๆ อย่างต่อ
เนื่อง เพื่อให้เป็นผู้ประกอบการอสังหาริมทรัพย์แบบครบวงจร โดยบริษัทฯ 
คาดว่าสัดส่วนรายได้ประจ�ำอยู่ที่ 3-5% ในปี 2563 หลังจากมีโครงการ
โรงแรมและเซอร์วิสอพาร์ทเม้นท์เข้ามาช่วยสนับสนุนรายได้ ซึ่งจะเริ่มรับรู้
ตั้งแต่ไตรมาส 4/2562 ในโครงการของ One Origin Bangkok ทองหล่อ และ
ในปี 2563 จะเริ่มเปิดให้บริการโงแรมฮอลิเดย์ อินน์ แหลมฉบัง
	 พร้อมกันนี้ ล่าสุดบริษัทฯ ได้ตั้งบริษัทย่อย ชื่อบริษัท ออริจิ้น ฟู้ด 
จ�ำกัด ซึ่งบริษัทถือหุ้น 51% และผู้เชี่ยวชาญด้านอาหารจะเข้ามาถือหุ้น 49%   
เพื่อรองรับการเข้าลงทุนธุรกิจอาหารที่มีการขยายสาขาในไทย ซึ่งสนใจทั้ง
แบรนด์ไทยและต่างชาติ โดยบริษัทฯ มีแผนเข้าลงทุนในธุรกิจอาหาร 2-3 
แบรนด์ ซึ่งงบลงทุนคาดว่าอยู่ที่ประมาณ 100 ล้านบาท ขณะที่รูปแบบการ
ลงทุนเบื้องต้นบริษัทฯ จะเข้าไปถือหุ้น 25-30% โดยคาดจะเห็นความชัดเจน
ในปี 2562  
	 นอกจากนี้ บริษัทฯ มีแผนจะออกหุ้นกู้ 2,500 ล้านบาท ในช่วง 1-2 
เดือนนี้ เพื่อน�ำมาใช้ลงทุนซื้อที่ดิน รวมถึงการออกหุ้นกู้จะช่วยบริษัทฯ 
สามารถรักษาต้นทุนดอกเบี้ยให้ลดลง	
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ASIMAR แย้มผลงาน H2/61 ดีกว่า H1/61  

หลังตุน Backlog 200 ลบ. ,ลุยประมูลงานเพ่ิมต่อเน่ือง 

เล็งขยายก�ำลังการผลิตเรือซ่อมเพ่ิม

	 ASIMAR แย้มผลประกอบการในครึ่งปีหลังเติบโตดีกว่าครึ่งปีแรก 

“สุรเดช ตัณฑ์ไพบูลย์” ซีอีโอ ลุยประมูลงานเพิ่มต่อเนื่อง หนุนงานในมือ

ปัจจุบันแตะกว่า 200 ล้านบาท ล่าสุดคว้างานส่วนต่อขยายสุวรรณภูมิ

เฟส 2 มูลค่ากว่า 35 ล้านบาท และอยู่ระหว่างรอผลประมูลงานราชการ-

เอกชนอีกเพียบ เปิดแผนครึ่งปีหลังมีแผนขยายก�ำลังการผลิตเรือซ่อม

เพิ่ม เสริมศักยภาพขยายอู่ต่อเรือซ่อมเรือที่จ.สมุทรปราการ โดยมองเห็น

โอกาสของธุรกิจซ่อมเรือที่เป็นลูกค้าจาก ตปท.มากขึ้น 

	 นายสุรเดช ตัณฑ์ไพบูลย์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท เอเชียน 

มารีน เซอร์วิสส์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ ASIMAR เปิดเผยถึงแนวโน้มผล

งานในช่วงครึ่งปีหลังมีทิศทางเติบโตดีกว่าช่วงครึ่งปีแรกที่ผ่านมา ปัจจัย

สนับสนุนหลักมาจากมูลค่างานคงค้างในมือ (Backlog) ที่มีราว 200 ล้าน

บาท ซึ่งบริษัทฯ มีศักยภาพเพียงพอจะสามารถรับงานซ่อมเรือและต่อเรือ

ได้อย่างต่อเนื่อง 

	 ทั้งนี้ เมื่อเดือนกรกฎาคม 2561 ที่ผ่านมา บริษัทฯได้ลงนามใน

สัญญาจ้างติดตั้งโครงสร้างเหล็กส�ำหรับส่วนขยายสนามบินสุวรรณภูมิ 

เป็นการรับงานเหมาช่วงจาก บริษัท ไชน่า สเตทคอนสตรัคชั่น เอนยิ

เนียริ่ง (ประเทศไทย) จ�ำกัด มูลค่า 35 ล้านบาท ระยะเวลาโครงการ

ประมาณ 9 เดือน คาดว่าจะสามารถเริ่มทยอยรับรู้รายได้ตั้งแต่ไตรมาสที่ 

4/2561 เป็นต้นไป ซึ่งสะท้อนแผนการรุกงานโครงสร้างเหล็กเพิ่มขึ้น ส่วน

ในด้านงานโครงการต่อเรือเฟอร์รี่ คาดว่าจะสามารถเริ่มทยอยรับรู้ราย

ได้ตั้งแต่ไตรมาสที่ 4/2561 เช่นกันโดยบริษัทยังเดินหน้าประมูลงานใหม่ๆ 

อย่างต่อเนื่องอีก ทั้งงานภาคเอกชนที่บริษัทฯ มีความแข็งแกร่งอยู่แล้ว 

และรุกงานภาครัฐบาลมากขึ้น 

	 นอกจากนี้ บริษัทฯ มีแผนขยายก�ำลังการผลิตเรือซ่อม เพื่อเสริม

ศักยภาพอู่ซ่อมเรือที่จ.สมุทรปราการ ซึ่งขณะนี้อยู่ระหว่างการเจรจา 

เนื่องจากมองว่าธุรกิจซ่อมเรือปีนี้เริ่มฟื้นตัว จากภาวะเศรษฐกิจที่ดีขึ้น 

ลูกค้ามีงบประมาณซ่อมเรือเพิ่มขึ้น 

	 นายสุรเดช กล่าวว่า แนวโน้มผลประกอบการในส่วนของเรือซ่อม ทั้ง

ปี 2561 คาดว่าจะเติบโต 5-10% ตามเป้าหมาย แม้ว่าภาวะเศรษฐกิจจะดี

หรือไม่ดีก็ตาม เนื่องจากกฎหมายได้ก�ำหนดให้ผู้ประกอบการต้องซ่อมเรือ

ทุกๆ 2 ปีครึ่ง ถึง 3 ปี และจากความมั่นใจของลูกค้าในคุณภาพงานและ

การส่งมอบงานตรงเวลา ท�ำให้มีฐานลูกค้าประจ�ำที่ส่งเรือมาซ่อมกับทา

งบริษัทฯ อย่างต่อเนื่อง และลูกค้ารายใหม่ที่เข้ามาทดลองใช้บริการซ่อม

เรือกับทางบริษัทฯ กลายมาเป็นลูกค้าประจ�ำเพิ่มขึ้น  

	 “ภาพรวมธุรกิจในส่วนของเรือซ่อมปีนี้คาดว่าจะเติบโตขึ้น จาก

ทิศทางอุตสาหกรรมต่อเรือ และซ่อมเรือที่เริ่มมีสัญญาณบวกตั้งแต่กลาง

ปีที่ผ่านมา สอดคล้องกับตัวเลขการส่งออกของไทยที่ขยายตัวอย่างต่อ

เนื่อง โดยปัจจุบัน บริษัทฯ มีโครงสร้างรายได้จาก 3 ธุรกิจหลัก คือ ธุรกิจ

ต่อเรือ ธุรกิจซ่อมเรือ และธุรกิจโครงสร้างเหล็กสัดส่วนรายได้จะเป็นธุรกิจ

ซ่อมเรือเป็นหลัก ซึ่งส่วนใหญ่กลุ่มลูกค้าอยู่ในภาคเอกชนเกือบทั้งหมด 

และอยู่ระหว่างขยายฐานลูกค้ามายังกลุ่มราชการเพิ่ม โดยตั้งเป้าสัดส่วน

งานราชการสิ้นปีนี้จะเพิ่มขึ้นเป็น 15 - 20% จากปีก่อน 10% ด้านต่อเรือ

ส่วนใหญ่จะเป็นลูกค้าหน่วยงานราชการ ซึ่งมีการประมูลแข่งขันด้านราคา

ระหว่างอู่สูง และมีความต้องการเรือต่อใหม่จ�ำกัดตามงบประมาณ ท�ำให้

ประมาณการรายได้ส่วนนี้ในแต่ละปีขึ้นอยู่กับผลการประมูลงาน บริษัทฯ 

จึงต้องหารายได้เพิ่มในส่วนของงานโครงสร้างเหล็ก ซึ่งบริษัทมีทักษะ 

ความเชี่ยวชาญและมีโอกาสในการรับงานเพิ่มขึ้น จากโครงการลงทุน

ขนาดใหญ่ต่าง ๆ ของรัฐบาล” นายสุรเดช กล่าว

	 ส�ำหรับผลประกอบการไตรมาส 2/2561 ของบริษัทฯและบริษัทย่อย 

มีก�ำไรสุทธิ 3.61 ล้านบาท ลดลง  89.17% เมื่อเทียบกับงวดเดียวกัน

ของปีก่อน ที่มีก�ำไรสุทธิ 33.34 ล้านบาท โดยมีรายได้รวม 138.96 ล้าน

บาท ลดลง 33.90% เมื่อเทียบกับงวดเดียวกันของปีก่อนที่มีรายได้รวม 

210.23 ล้านบาท ทั้งนี้บริษัทฯ มีรายได้จากงานซ่อมเรือ 111.40 ล้านบาท 

เพิ่มขึ้นงวดเดียวกันของปีก่อน 1.50 ล้านบาท หรือเพิ่มขึ้น 1.36% โดย

รายได้ซ่อมเรือเพิ่มขึ้นจากภาวะเศรษฐกิจที่ดีขึ้นท�ำให้การขนส่งทางทะเล

มีทิศทางดีขึ้น และรับรู้งานโครงการที่สาขาสุราษฎร์ธานี ได้มากขึ้น ส่วน

รายได้จากงานต่อเรือ อยู่ที่ 16.20 ล้านบาท ลดลง 79 ล้านบาท เมื่อ

เทียบกับงวดเดียวกันของปีก่อน 

	 โดยในไตรมาส 2/2561 มีเพียงโครงการต่อเรือก�ำจัดผักตบชวา 

จ�ำนวน 4 ล�ำ นอกจากนี้ ยังมีการรับรู้รายได้โครงการวิศวกรรมเป็นงาน

โครงสร้างเหล็กของโครงการก่อสร้างด่านศุลกากร สะเดา จังหวัดสงขลา 

6.29 ล้านบาท 
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TPLAS พร้อมเทรด 5 ก.ย. น้ี 

ม่ันใจพ้ืนฐานแกร่ง ลุยพัฒนาสินค้าใหม่

สร้างแบรนด์ให้เป็นรู้จักในวงกว้างปั้มรายได้โต

	 บมจ.ไทยอุตสาหกรรมพลาสติก (1994) ผู้ผลิตและจัดจ�ำหน่าย

ผลิตภัณฑ์ถุงบรรจุอาหาร มั่นใจพื้นฐานธุรกิจแกร่ง พร้อมน�ำเงินลงทุน

ขยายอาคารโรงงาน พร้อมติดตั้งเครื่องจักรใหม่ และปรับปรุงอาคาร

โรงงาน รวมถึงส�ำนักงานเดิม ด้านผู้บริหาร TPLAS “ธีระชัย ธีระรุจินนท์” 

เผยเตรียมพัฒนาผลิตภัณฑ์ที่มีคุณภาพ พร้อมสร้างแบรนด์ให้เป็นที่รู้จัก

ทั้งกลุ่มลูกค้าทั่วไป และกลุ่มลูกค้าอุตสาหกรรม หนุนผลงานเติบโตอย่าง

มั่นคง 

	 นายธีระชัย ธีระรุจินนท์ กรรมการผู้จัดการ บริษัท ไทยอุตสาหกรรม

พลาสติก (1994) จ�ำกัด (มหาชน) หรือ TPLAS เปิดเผยว่า บริษัทฯ 

พร้อมน�ำหุ้นเข้าซื้อขายวันแรกในตลาดหลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ ในวัน

ที่ 5 กันยายนนี้ โดยใช้ชื่อย่อ “TPLAS” ในการซื้อขาย ซึ่งเชื่อว่าจะได้รับ

การตอบรับที่ดีจากนักลงทุนที่ให้ความเชื่อมั่นในการเป็นผู้น�ำด้านการ

ผลิตและจัดจ�ำหน่ายผลิตภัณฑ์ถุงบรรจุอาหารประเภท Polypropylene 

(PP), ถุงบรรจุอาหารและถุงหูหิ้วประเภท High Density Polyethylene 

(HDPE) ภายใต้ตราสัญญาลักษณ์ “หมากรุก” และฟิล์มยืดห่อหุ้มอาหาร 

Polyvinyl Chloride (PVC) ภายใต้ตราสัญญาลักษณ์ “Vow Wrap”

	 ส�ำหรับการเข้าระดมทุนในตลาดในครั้งนี้เป็นการเพิ่มศักยภาพการ

ด�ำเนินธุรกิจให้มีความแข็งแกร่งมากขึ้น จากเม็ดเงินระดมทุนที่ได้จ�ำนวน 

103.60 ล้านบาท บริษัทฯจะน�ำไปลงทุนสินทรัพย์ในการขยายอาคาร

โรงงานใหม่ พร้อมติดตั้งเครื่องจักรใหม่ ส�ำหรับการผลิตผลิตภัณฑ์ถุง

พลาสติก และปรับปรุงอาคารโรงงานเดิม รวมถึงส�ำนักงานบริษัทฯ เพื่อ

เป็นการรองรับความต้องการใช้ผลิตภัณฑ์จากถุงพลาสติก และการขยาย

ตลาดมากขึ้น

	 นอกจากนี้ บริษัทฯมีแผนที่จะเพิ่มก�ำลังผลิตให้เพียงพอกับความ

ต้องการของตลาด พร้อมกับการพัฒนาผลิตภัณฑ์ที่มีคุณภาพ และการ

สร้างแบรนด์ให้เป็นที่รู้จักมากขึ้น โดยเฉพาะกลุ่มลูกค้าทั่วไป และกลุ่ม

ลูกค้าอุตสาหกรรม อาทิ อุตสาหกรรมอาหารที่ต้องการเก็บรักษาสินค้า

และวัตถุดิบให้อยู่ได้นาน หรือห้างสรรพสินค้า และโรงแรมที่มีความ

ต้องการใช้ผลิตภัณฑ์ของบริษัทฯ นอกจากนี้ ในอนาคตบริษัทฯมีแผนที่จะ

เพิ่มช่องทางการตลาดไปยังประเทศเพื่อนบ้านตามนโยบายเปิดการค้าเสรี 

(AEC) มั่นใจหากเดินหน้าตามแผน จะส่งผลให้ผลการด�ำเนินทางธุรกิจ

ของ บริษัทฯปรับตัวเพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่องในอนาคต 

	 ปัจจุบัน บริษัทฯมีการผลิตสินค้าขนาดที่ใช้ทั่วไปในตลาดแบบ Mass 

Production เพื่อตอบสนองความต้องการใช้ผลิตภัณฑ์ถุงพลาสติกและ

ฟิล์มถนอมอาหารที่มีมากในชีวิตประจ�ำวัน ปัจจุบันก�ำลังการผลิตถุง

พลาสติก รวม 10,281.60 ตันต่อปี โดยแบ่งเป็น ถุงพลาสติกประมาณ 

850 ตันต่อเดือน ในขณะที่ก�ำลังการผลิตฟิล์มถนอมอาหาร (PVC) อยู่ที่ 

1,411.20 ตันต่อปี หรือประมาณ 120 ตันต่อเดือน  

	 “TPLAS จัดเป็นผู้ผลิตและจัดจ�ำหน่ายผลิตภัณฑ์ถุงบรรจุอาหาร

ประเภท Polypropylene (PP), ถุงบรรจุอาหารและถุงหูหิ้วประเภท High 

Density Polyethylene (HDPE) รายแรกที่เข้าซื้อขายในตลาดหลักทรัพย์ 

ซึ่งมีส่วนแบ่งการตลาดอันดับ 5 ของมูลค่าตลาดรวม 10,000 ล้านบาท  

และมีนโยบายการจ่ายปันผลไม่ต�่ำกว่า 30% ของก�ำไรสุทธิ “ นายธีระชัย 

กล่าว 

	 ด้านนายชนะชัย จุลจิราภรณ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัทหลัก

ทรัพย์ เออีซี จ�ำกัด (มหาชน) หรือ AEC ในฐานะที่ปรึกษาทางการเงิน 

และผู้จัดการ การจ�ำหน่ายและรับประกันการจ�ำหน่ายหุ้นสามัญเพิ่มทุน 

กล่าวว่า บมจ. ไทยอุตสาหกรรมพลาสติก (1994) หรือTPLAS ถือเป็น

บริษัทที่การด�ำเนินธุรกิจที่แข็งแกร่ง ด้วยความเชี่ยวชาญของผู้บริหาร 

และพนักงานตลอดระยะเวลา 20 กว่าปีที่ผ่านมา เป็นตัวช่วย การันตีถึง

ศักยภาพการด�ำเนินธุรกิจได้เป็นอย่างดี

	 อีกทั้งยังเป็นบริษัทฯที่มีความแข็งแกรงทางด้านการเงินโดยมีอัตรา

หนี้สินต่อทุนเพียง 0.4 เท่า และหนี้ในปัจจุบันมีเพียงหนี้ทางการค้า และ

หนี้ระยะยาวเหลือเพียงเล็กน้อยเท่านั้น และวัตถุประสงค์ในการระดมทุนใน

ตลาดหุ้นก็พอใช้ในการก่อสร้างโรงงาน ติดตั้งเครื่องจักรใหม่ เพื่อรองรับ

ความต้องการใช้ที่เพิ่มขึ้น จะช่วยเสริมความแข็งแกร่งของผลการด�ำเนิน

งานได้มากยิ่งขึ้น

	 นอกจากนี้ผลการด�ำเนินงานของ TPLAS ในปี 2560 มีรายได้จาก

การขายรวม 530.96 ล้านบาท ก�ำไรสุทธิ 22.09 ล้านบาท และล่าสุด 

บริษัทฯมีรายได้รวม งวด 6 เดือนปี 2561 ที่ 273.14 ล้านบาท และ ก�ำไร

สุทธิ 12.52 ล้านบาท ทั้งนี้เป็นผลมาจากดีมานความต้องการใช้ถุง

พลาสติกยังคงมีเพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง ส่งผลให้บริษัทฯต้องเพิ่มปริมาณ

ก�ำลังการผลิตถุงพลาสติกของบริษัทฯ เพื่อรองรับกับดีมานที่เพิ่มขึ้นต่อ

เนื่อง 
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สโตนเฮ้นจ์ อินเตอร์ ย่ืนไฟล่ิง 

ขาย IPO 68 ล้านหุ้น เข้า mai 

ระดมทุนรองรับการเติบโต-พัฒนาบุคลากรและระบบ 

	 “สโตนเฮ้นจ์ อินเตอร์” เผยอีกก้าวความส�ำเร็จ ในฐานะผู้น�ำธุรกิจที่

ปรึกษาบริหารงานก่อสร้างอย่างครบวงจร ติดอันดับต้นๆ ของประเทศ ชู

จุดเด่นกลุ่มบริษัท มีความเชี่ยวชาญในงานเฉพาะด้าน ได้รับความไว้วางใจ

จากลูกค้าทั้งภาครัฐบาลและเอกชน ให้สร้างสรรค์ผลงานอันทรงคุณค่า 

พร้อมขยายการเติบโตรับดีมานด์ในตลาด กางแผนระดมทุนใน mai 

พัฒนาบุคลากรและระบบ รองรับการเติบโตอย่างแข็งแกร่งในระยะยาว    

	 นายสมเกียรติ ศิลวัฒนาวงศ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท 

สโตนเฮ้นจ์ อินเตอร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ STI เปิดเผยว่า กลุ่มบริษัท 

เป็นผู้น�ำในธุรกิจที่ปรึกษาบริหารและควบคุมงานก่อสร้าง และให้บริการ

ออกแบบงานด้านสถาปัตยกรรม และวิศวกรรม, งานตกแต่งภายใน และ

งานอนุรักษ์โบราณสถาน ชูจุดเด่น ผู้บริหารเป็นวิศวกรที่มีความรู้ ความ

เชี่ยวชาญ มีประสบการณ์การท�ำงานในธุรกิจมากว่า 30 ปี มีทีมงานมือ

อาชีพ บริหารงานภายใต้มาตรฐานวิชาชีพระดับสากล โดยค�ำนึงถึงการ

รักษาคุณภาพ เวลา และงบประมาณ ท�ำให้กลุ่มบริษัทฯ ได้รับความไว้

วางใจจากเจ้าของงานโครงการทั้งภาคเอกชนและภาครัฐ ให้ท�ำหน้าที่เป็น

ผู้บริหารโครงการก่อสร้าง รวมทั้งงานออกแบบโครงการใหม่ๆ อยู่เสมอ 

	 กลุ่มบริษัทฯ มุ่งเน้นธุรกิจการบริหารโครงการก่อสร้างทุกประเภท 

ทั้งโครงการอสังหาริมทรัพย์ประเภทที่อยู่อาศัยแบบแนวราบและแนว

สูง อาคารส�ำนักงาน ห้างสรรพสินค้า และโรงแรม ผลงานในช่วงที่ผ่าน

มา อาทิ ห้างสรรพสินค้า ดิ เอ็มควอเทียร์ และอาคารยูบีซี 3 อาคาร

ส�ำนักงาน Pearl Bangkok ห้างสรรพสินค้า Terminal 21 (โคราช) 

เป็นต้น ขณะที่ บริษัท สโตนเฮ้นจ์ จ�ำกัด หรือ STH ซึ่งเป็นบริษัทย่อย

ของ STI มีความเชี่ยวชาญในธุรกิจให้บริการออกแบบ ทั้งงานด้าน

สถาปัตยกรรม งานตกแต่งภายใน 

	 งานวิศวกรรมโครงสร้าง และงานด้านอนุรักษ์โบราณสถาน สามารถ

ให้บริการตั้งแต่การส�ำรวจ การออกแบบ และควบคุมงานก่อสร้าง ท�ำให้

ได้รับความไว้วางใจให้ดูแลงานโครงการก่อสร้างขนาดกลางและขนาดใหญ่

อันเป็นที่ยอมรับในแวดวงสถาปัตยกรรมและวิศวกรรม และเป็นที่รู้จัก

โดยทั่วไป อาทิ พระราชวังสราญรมย์, พระบรมราชานุสรณ์ ดอนเจดีย์ 

จังหวัดสุพรรณบุรี, พิพิธภัณฑ์บ้านเชียง จังหวัดอุดรธานี, วังกรมพระ

นเรศวรฤทธิ์ (วังมะลิวัลย์), สถานีรถไฟฟ้าใต้ดินวังบูรพา เป็นต้น ส่ง

ผลให้กลุ่มบริษัทฯ มีชื่อเสียงเป็นที่ยอมรับ และได้รับพระราชทานรางวัล

อนุรักษ์ศิลปสถาปัตยกรรมดีเด่น ประจ�ำปี 2551 (ประเภทองค์กร) จาก

สมเด็จพระเทพรัตนราชสุดาฯ สยามบรมราชกุมารี 

	 ส�ำหรับธุรกิจของกลุ่มบริษัทฯ แบ่งเป็น 2 ประเภทหลัก ได้แก่ ธุรกิจ

ที่ปรึกษาบริหารและควบคุมงานก่อสร้าง ในปี 2558 – 2560 มีสัดส่วน

รายได้คิดเป็นร้อยละ 81 ถึงร้อยละ 91 ของรายได้จากการให้บริการรวม 

และธุรกิจให้บริการออกแบบงานด้านสถาปัตยกรรมและวิศวกรรม งาน

ตกแต่งภายใน และงานอนุรักษ์โบราณสถาน ผลประกอบการในช่วง 3 ปี

ที่ผ่านมาของกลุ่มบริษัทฯ มีการเติบโตเพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง ในปี 2560 

มีรายได้จากการให้บริการรวมอยู่ที่ 494.56 ล้านบาท ส่วนก�ำไรสุทธิอยู่

ที่ 57.51 ล้านบาท อย่างไรก็ตามคาดว่าในปีนี้ ภาพรวมอุตสาหกรรม

ก่อสร้างและอสังหาริมทรัพย์มีแนวโน้มขยายตัว เป็นโอกาสในการรับงาน

และสร้างผลประกอบการให้โดดเด่นต่อเนื่องได้ 

	 อีกก้าวที่ส�ำคัญของ STI เพื่อการเติบโตอย่างยั่งยืนในอนาคต และไม่

หยุดนิ่งในการพัฒนาคุณภาพงานให้มีมาตรฐาน ก้าวทันเทคโนโลยีการก่อ

สร้างใหม่ๆ อยู่เสมอ มุ่งหวังให้กลุ่มสโตนเฮ้นจ์เป็นสถาบันที่สร้างวิศวกร

ที่มีคุณภาพออกสู่สังคม ขยายงานที่ปรึกษาบริหารงานก่อสร้างให้ไปไกล

สู่ตลาดโลก จึงมีแผนจะเข้ามาระดมทุนในตลาดหลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ 

(mai) และอยู่ระหว่างการพิจารณาแบบค�ำขออนุญาตการเสนอขายหุ้นที่

ออกใหม่ต่อประชาชนเป็นครั้งแรก (IPO) จากส�ำนักงาน ก.ล.ต. (SEC) 

	 ทั้งนี้ ปัจจุบัน บริษัทฯ มีทุนจดทะเบียน จ�ำนวน 134 ล้านบาท แบ่ง

ออกเป็นหุ้นสามัญจ�ำนวน 268 ล้านหุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 0.50 บาท 

และมีทุนช�ำระแล้วจ�ำนวน 100 ล้านบาท แบ่งออกเป็นหุ้นสามัญจ�ำนวน 

200 ล้านหุ้น โดยมีแผนจะเสนอขายหุ้นสามัญต่อประชาชนในครั้งนี้

จ�ำนวน 68 ล้านหุ้น หรือคิดเป็นร้อยละ 25.37 ของทุนจดทะเบียนของบ

ริษัทฯ เงินที่ได้จากการระดมทุน จะใช้เป็นเงินทุนหมุนเวียนในกิจการ และ

การขยายกิจการในอนาคต รวมทั้งน�ำไปพัฒนาบุคลากรและระบบต่างๆ    

	 “เราเป็นหนึ่งในผู้น�ำธุรกิจที่ปรึกษาบริหารงานก่อสร้าง ซึ่งมีบทบาท

ส�ำคัญอย่างมากในงานก่อสร้างและอสังหาริมทรัพย์ทุกประเภท เริ่มตั้งแต่

ให้ค�ำปรึกษา และบริหารงานอย่างครบวงจร เพื่อตอบโจทย์ทุกความ

ต้องการของลูกค้า เปรียบเสมือนคนกลางที่เชื่อมต่อระหว่างเจ้าของงาน 

ผู้ออกแบบ และผู้รับเหมา ขับเคลื่อนงานโครงการต่างๆ ให้ประสบความ

ส�ำเร็จมาแล้วกว่า 500 โครงการ และเชื่อว่าแผนการเข้ามาระดมทุนใน 

mai จะเพิ่มศักยภาพการเติบโตของบริษัทฯ ให้แข็งแกร่ง และรวดเร็วยิ่ง

ขึ้น” นายสมเกียรติ กล่าว
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ASEFA ยอมรับรายได้ปีน้ีพลาดเป้า โตไม่ถึง 15% 

หลังคร่ึงปีแรกแข่งขันสูง

APCO แย้มแนวโน้ม Q3/61 สดใส  

หลังรับรู้รายได้พันธมิตรจีนเพ่ิม ยอดรวม 8.1 ลบ.

	 APCO เผยแนวโน้ม Q3/61 สดใส รับรู้รายได้พันธมิตรจีนเพิ่ม ยอดรวม 
8.1 ล้านบาท ขณะที่โครงการ Dropship ดันยอดขาย LIV เพิ่ม 10% ต่อ
เดือน คาดกลยุทธ์เพิ่มยอดขายผ่านสมาชิก กระแสตอบรับดีเห็นผลชัดเจน 
Q4/61 
	 ศ.ดร.พิเชษฐ์  วิริยะจิตรา  ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท 
เอเชียน ไฟย์โตซูติคอลส์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ APCO เจ้าของธุรกิจ
นวัตกรรมธรรมชาติเพื่อสุขภาพและความงามด้วยการวิจัย พัฒนา ผลิต และ
จ�ำหน่ายครบวงจร เปิดเผยว่า แนวโน้มธุรกิจของบริษัทช่วงไตรมาส 3 คาด
ว่าจะปรับตัวดีขึ้น จากการร่วมมือกับพันธมิตรต่างประเทศ โดยพันธมิตร
ประเทศจีน ปัจจุบันรับรู้รายได้เพิ่มจ�ำนวน 3.6 ล้านบาท รวมเป็นจ�ำนวน 
8.1 ล้านบาท และจะเพิ่มมากขึ้นอย่างมีนัยส�ำคัญในไตรมาส 4 ขณะที่การ
จ�ำหน่ายตรงไปถึงผู้บริโภคในประเทศสหรัฐอเมริกาและประเทศอื่น มียอดค�ำ
สั่งซื้ออย่างต่อเนื่อง
	 ส�ำหรับโครงการ APCO Dropship มียอดสมาชิกเพิ่มขึ้นต่อเนื่อง ส่งผล
ให้ผลิตภัณฑ์ LIV ส�ำหรับผู้ติดเชื้อ HIV/AIDS มียอดขายเพิ่มขึ้น 10% ต่อ
เดือน ขณะที่การปรับกลยุทธ์ขยายฐานลูกค้า คาดว่าจะได้กระแสตอบรับที่ดี
จากสมาชิก และจะเห็นผลชัดเจนในช่วงไตรมาส 4 เป็นต้นไป

	 “บริษัทได้ปรับกลยุทธ์ขยายฐานลูกค้า เปิดโอกาสให้สมาชิกแนะน�ำผู้
ที่สนใจเข้าร่วมด�ำเนินธุรกิจ ผ่านศูนย์ BIM Health Center (BHC) ซึ่งเป็น
ช่องทางหลักในการดูแลสุขภาพ จําหน่ายผลิตภัณฑ์สุขภาพและความงาม 
โดยผู้ที่ซื้อผลิตภัณฑ์จาก BHC จะเป็นสมาชิกโดยอัตโนมัติ ที่ผ่านมาสมาชิก 
BHC มีความพึงพอใจในประสิทธิภาพของผลิตภัณฑ์และมีการบอกต่อเป็น
จ�ำนวนมาก ทางบริษัทจึงอยากตอบแทนความไว้วางใจของสมาชิก โดยการ
ให้สิทธิเป็น BIM100 Advisor รับสมนาคุณ 20% ของยอดที่แนะน�ำ และ
หากต้องการแนะน�ำผลิตภัณฑ์ในเชิงธุรกิจ สมาชิกจะได้รับสิทธิเป็น BIM 
Dropshipper รับสมนาคุณเพิ่มอีก 5-10% เมื่อมียอดรวม 50,000 บาทขึ้น
ไป ขณะที่ช่องทาง Asian Life Direct Service ก็ได้ปรับกลยุทธ์ไปในทิศทาง
เดียวกัน บริษัทเชื่อว่ากลยุทธ์ดังกล่าวจะผลักดันให้รายได้ในปีนี้เติบโตตามเป้า
หมายที่วางไว้” ศ.ดร.พิเชษฐ์  กล่าว
	 ส่วนผลประกอบการครึ่งแรกปี 2561 บริษัทมีรายได้รวม 178.62 ล้าน
บาท ลดลงจากช่วงเดียวกันปีก่อนที่มีรายได้รวม 199.67 ล้านบาท จ�ำนวน 
21.05 ล้านบาท หรือลดลง 10.54% ขณะที่ก�ำไรสุทธิมีอัตราการลดลงน้อย
กว่าที่ 2.90% หรือลดลงเพียงจ�ำนวน 1.31 ล้านบาท จาก 45.16 ล้านบาท 
เหลือ 43.85 ล้านบาท

	 ASEFA ยอมรับรายได้ปีนี้พลาดเป้า โตไม่ถึง 15% หลังครึ่งปีแรกแข่งขัน

สูง ระบุตุน Backlog 2 พันลบ. รับรู้ปีนี้ 60% เตรียมเข้าประมูลงานภาครัฐ -

เอกชน มูลค่ากว่า 3 พันลบ. คาดผลงาน 2H/61 ดีกว่า 1H/61 หลังเข้าสู่ไฮ

ซีซั่น- อุตสาหกรรมภาครัฐขยายตัวเพิ่มขึ้น

	 นายไพบูลย์ อังคณากรกุล กรรมการผู้จัดการ บริษัท อาซีฟา จ�ำกัด 

(มหาชน) หรือ ASEFA เปิดเผยว่า ประเมินการเติบโตของรายได้ปีนี้อาจจะ

เติบโตไม่ได้ตามเป้าหมายที่ตั้งเป้าเติบโต 15% จากปีก่อน เนื่องจากภาวะ

อุตสาหกรรมมีการแข็งขันสูง ในครึ่งปีแรก ท�ำให้รายได้งวดครึ่งปีแรกของ

บริษัทฯ ปรับตัวลดลงเมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน 

	 อนึ่งครึ่งปีแรกของปี 2561 บริษัทฯ มีรายได้จากการขายและบริการรวม 

1,322.90 ล้านบาท จากงวดเดียวกันของปีก่อนอยู่ที่ 1,337.14 ล้านบาท ลด

ลง 14.24 ล้านบาท คิดเป็น 1.06% ก�ำไรสุทธิอยู่ที่ 105.70 ล้านบาท จาก

งวดเดียวกันของปีก่อนอยู่ที่ 124.03 ล้านบาท ลดลง 18.32 ล้านบาท คิด

เป็น 14.77% เมื่อเทียบกับงวดเดียวกันของปีก่อน 

	 อย่างไรก็ตาม คาดภาพรวมธุรกิจในช่วงครึ่งหลังปีของ 2561 มีแนวโน้ม

จะดีกว่าครึ่งปีแรก เนื่องจากเข้าสู่ช่วงไฮซีซั่นของธุรกิจ โดยปัจจุบันบริษัท 

ก�ำลังด�ำเนินการขยายตลาดและผลิตภัณฑ์ที่เกี่ยวข้องกับธุรกิจหลักและงาน

บริการหลังการขายและดูแลบ�ำรุงรักษาอย่างครบวงจร ประกอบกับบริษัทฯ 

จะมีการเพิ่มสินค้าที่หลากหลายให้ครบวงจรมากขึ้น ขายสินค้าที่มีมาร์จิ้นและ

เป็นสินค้าที่มีประสิทธิภาพสูง (high performance) เพื่อรักษาระดับอัตรา

ก�ำไรสุทธิในปีนี้ให้อยู่ที่ 8-10% จากปีก่อนอยู่ที่ 8.99% 

	 ขณะที่ ปัจจุบัน บริษัทฯ ยังมีงานในมือ (Backlog) อยู่ที่ 2,058 ล้าน

บาท โดยคาดว่าจะรับรู้รายได้ในปีนี้ราว 60% และที่เหลืออีก 40% จะรับรู้ใน

ปี2562  

	 พร้อมกันนี้ บริษัทฯ อยู่ระหว่างการรอเข้าประมูลงานโครงการ ทั้งภาค

รัฐและภาคเอกชน เช่น โครงการที่เกี่ยวข้องกับพื้นที่พัฒนาระเบียงเศรษฐกิจ

พิเศษภาคตะวันออก (EEC) , กลุ่มอุตสาหกรรมการบิน, กลุ่มโรงพยาบาล, 

กลุ่มโครงการมิกซ์ยูส เป็นต้น มูลค่ารวมกว่า 3 พันล้านบาท ซึ่งเชื่อมี

ศักยภาพได้รับงานที่ค่อนข้างสูง 
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บล.เมย์แบงก์ กิมเอ็ง ออก DW รุ่นใหม่ 11 ตัว

ก.ล.ต. ขอให้พนักงานอัยการฟ้องผู้กระท�ำความผิด 1 ราย 

กรณีขายหุ้น IFEC โดยใช้ข้อมูลภายใน 

	 บมจ.หลักทรัพย์ เมย์แบงก์ กิมเอ็ง (ประเทศไทย) เสนอขายใบส�ำคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์ (Derivative Warrant :DW) รุ่นใหม่ จ�ำนวน 11 ตัว แบ่งเป็นประเภท
สิทธิในการซื้อ (Call Warrant) จ�ำนวน 9 ตัว และสิทธิในการขาย (Put Warrant) จ�ำนวน 2 ตัว เริ่มซื้อขายวันแรกในตลาดหลักทรัพย์ฯวันที่ 5 กันยายน 2561 ชุด
นี้มีความพิเศษที่ DW42 ที่มีค่าความผันผวนแฝง (Implied Volatility) ระดับต�่ำถึงกลาง เพื่อเป็นทางเลือกที่ดี ให้นักลงทุนสามารถลงทุนใน DW ที่มีหุ้นอ้างอิงที่มี
พื้นฐานดี DW มีราคาไม่สูง และมีอัตราทดระดับกลางถึงสูงที่ระดับ 3 – 6 เท่า รวมถึงสามารถเลือกลงทุนได้ทั้งขาขึ้นและขาลงซึ่งเหมาะสมกับในภาวะตลาดปัจจุบัน 
ทาง เมย์แบงก์ กิมเอ็ง ยังได้จัดท�ำ " Price Guideline " ซึ่งเป็นตารางราคารับซื้อคืน เพื่อให้นักลุงทุนเชื่อมั่นและสามารถเปรียบเทียบระหว่างราคา DW42 กับราคา
หุ้นอ้างอิงในระดับต่างๆ ได้ถึง 5 วันท�ำการ  และผู้ดูแลสภาพคล่องรับประกันราคา DW ตามตารางรับซื้อคืนตามเงื่อนไขที่ก�ำหนด นักลงทุนสามารถติดตามข้อมูลได้
ใน http://www.maybank-ke.co.th/dw42/priceGuideline.asp?ln=th 
	 รายละเอียด DW42 ที่ผ่านการออกแบบคัดสรร บนหุ้นอ้างอิงที่มีพื้นฐานดี รุ่นใหม่ จ�ำนวน 11 ตัว มีดังนี้
 

	 ก.ล.ต. เปิดเผยการด�ำเนินการตามกฎหมายกับผู้กระท�ำความผิดราย 
นายศุภนันท์ ฤทธิไพโรจน์ กรณีใช้ข้อมูลภายในขายหุ้นบริษัท อินเตอร์ 
ฟาร์อีสท์ เอ็นเนอร์ยี่ คอร์ปอเรชั่น จ�ำกัด (มหาชน) (IFEC) ด้วยการฟ้องคดี
ต่อศาลแพ่งเพื่อขอให้ก�ำหนดมาตรการลงโทษทางแพ่งในอัตราโทษสูงสุดตาม
กฎหมาย พร้อมรายงานการด�ำเนินการดังกล่าวไปยังส�ำนักงานป้องกันและ
ปราบปรามการฟอกเงินเพื่อพิจารณาด�ำเนินการต่อสืบเนื่องจากที่คณะกรรมการ
พิจารณามาตรการลงโทษทางแพ่ง (ค.ม.พ.) มีมติให้น�ำมาตรการลงโทษทาง
แพ่งมาใช้บังคับกับผู้กระท�ำความผิดกับนายศุภนันท์ ฤทธิไพโรจน์ ในฐานะ
กรรมการและผู้บริหาร และนายฐนวัฒน์ จันทร์สุวรรณ ขณะกระท�ำผิดเป็น
กรรมการและผู้บริหารของ IFEC  กรณีอาศัยข้อมูลภายในขายหุ้น IFEC โดยให้
ช�ำระเงินค่าปรับทางแพ่ง และส่งคืนผลประโยชน์ที่ได้รับจากการกระท�ำความผิด1  
	 อย่างไรก็ดี ในเวลาต่อมา นายศุภนันท์ได้มีหนังสือขอเลื่อนระยะเวลาในการ
เข้ามารับทราบและยินยอมรับโทษออกไปอีก 30 วัน (เป็นภายในวันที่ 3 ตุลาคม 
2561) โดยระบุว่ามีภารกิจมาก ซึ่ง ก.ล.ต. ได้พิจารณาแล้วเห็นว่า ไม่ใช่กรณีมี
พฤติการณ์ที่จ�ำเป็นเพียงพอ จึงไม่ขยายระยะเวลาดังกล่าว ประกอบกับตลอด
ระยะเวลาที่ผ่านมาตั้งแต่เกิดกรณีวิกฤตของ IFEC นายศุภนันท์มีพฤติกรรมที่
อาจเป็นการขัดขวาง และไม่ได้ใช้ความพยายามในการแก้ไขปัญหาของ IFEC 
รวมทั้งไม่ด�ำเนินการเพื่อประโยชน์สูงสุดของ IFEC และผู้ถือหุ้น อีกทั้งในขณะนี้ 
มีผู้ร้องเรียนว่านายศุภนันท์มีพฤติกรรมที่อาจเข้าข่ายเป็นการด�ำเนินการที่ก่อให้
เกิดความเสียหายแก่ IFEC และบริษัทย่อย  
	 นอกจากนี้ มีกรณีที่เจ้าหนี้ของ IFEC ยื่นค�ำร้องขอต่อศาลล้มละลายให้

ฟื้นฟูกิจการของ IFEC โดยขอให้นายศุภนันท์เป็นผู้ท�ำแผนและผู้บริหารชั่วคราว  
ซึ่ง ก.ล.ต. มีเหตุอันควรสงสัยว่า การร้องขอต่อศาลดังกล่าว อาจเป็นการ
ด�ำเนินการเพื่อประวิงเวลาให้อ�ำนาจในการด�ำเนินกิจการของ IFEC ยังคงอยู่กับ
กรรมการและผู้บริหารชุดปัจจุบันซึ่งมีนายศุภนันท์ร่วมอยู่ด้วย แทนที่จะด�ำเนิน
การให้มีการประชุมผู้ถือหุ้นเพื่อเลือกตั้งคณะกรรมการชุดใหม่ขึ้นมาด�ำเนิน
กิจการ และแก้ไขปัญหาของ IFEC อย่างเร่งด่วน เพื่อประโยชน์ต่อผู้ถือหุ้นและ
บริษัท 
	 การที่นายศุภนันท์ไม่เข้ามารับทราบมาตรการลงโทษทางแพ่งตามมติ 
ค.ม.พ. ภายในเวลาที่ก�ำหนด จึงพิจารณาได้ว่า นายศุภนันท์ไม่ยินยอมที่จะ
ระงับคดีในชั้น ก.ล.ต.  ดังนั้น ก.ล.ต. จึงมีหนังสือขอให้พนักงานอัยการด�ำเนิน
การฟ้องคดีนายศุภนันท์ต่อศาลแพ่ง เพื่อขอให้ก�ำหนดมาตรการลงโทษทาง
แพ่งในอัตราโทษสูงสุดตามกฎหมาย โดยให้ช�ำระค่าปรับทางแพ่ง และส่งคืนผล
ประโยชน์ที่ได้รับจากการกระท�ำความผิด รวมเป็นเงิน 31.93 ล้านบาท พร้อม
กันนี้ ก.ล.ต. ได้รายงานการด�ำเนินการดังกล่าวไปยังส�ำนักงานป้องกันและปราบ
ปรามการฟอกเงินเพื่อพิจารณาด�ำเนินการต่ออีกด้วย
	 นอกจากนี้ ก.ล.ต.ได้มีค�ำสั่งให้นายศุภนันท์พ้นจากการเป็นกรรมการหรือ
ผู้บริหารของ IFEC และไม่สามารถด�ำรงต�ำแหน่งเป็นกรรมการและผู้บริหารของ
บริษัทที่ออกหลักทรัพย์และบริษัทจดทะเบียนแห่งอื่น (ถ้ามี) เป็นเวลา 2 ปีนับ
ตั้งแต่วันที่ 5 กันยายน 2561 เป็นต้นไป2 
	 อนึ่ง ส�ำหรับกรณีนายฐนวัฒน์ได้เข้ามารับทราบมาตรการลงโทษทางแพ่ง
แล้วตั้งแต่วันที่ 31 สิงหาคม 2561 
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บล.แอพเพิล เวลธ์คาด SET ก.ย. 

Sideway ในกรอบ 1,680 - 1,730 จุด

ชี้ความชัดเจนการเลือกต้ังใหม่ปี 62 เป็นปัจจัยหนุน

	 บล.แอพเพิล เวลธ์ คาด ก.ย. นี้ ดัชนี SET ยัง Sideway ในกรอบ 

1,680 – 1,730 จุด รอประเมินความเสี่ยงสหรัฐขึ้นภาษีจีน 2 แสน

ล้านดอลลาร์ แย้มความชัดเจนการเลือกตั้งใหม่ปี 62 เป็นปัจจัยบวก

หนุน แนะซื้อหุ้นรับอานิสงส์เลือกตั้ง ชู AMATA, WHA, CK, STEC, 

BEM,BBL, BAY, KTB, PLANB แจ่ม 

	 นายอภิชัย เรามานะชัย รองกรรมการผู้จัดการฝ่ายวิเคราะห์หลัก

ทรัพย์ บริษัทหลักทรัพย์ แอพเพิล เวลธ์ จ�ำกัด (มหาชน) เปิดเผยว่า 

ฝ่ายวิเคราะห์ประเมินดัชนีตลาดหุ้นไทยในเดือน ก.ย.61 ยังคงผันผวน

จากปัจจัยเสี่ยงหลัก 2 ปัจจัย คือ MSCI จะมีการปรับเพิ่มน�้ำหนักการ

ลงทุนหุ้นจีน A-Share ในดัชนี MSCI EM Index จาก 0.37% เป็น 

0.74%  และ สหรัฐอาจจะเรียกเก็บภาษีนําเข้าสินค้าจีนอีกล็อตมูลค่า 

2 แสนล้านดอลลาร์ หลังการ Public Hearing วันที่ 6 ก.ย. นี้ ซึ่งจีน

อาจจะตอบโต้กลับด้วยการขึ้นภาษีนําเข้าสินค้าสหรัฐมูลค่า 6 หมื่น

ล้านดอลลาร์ 

	 ทั้งนี้ จากปัจจัยเสี่ยงดังกล่าวประเมินดัชนี SET มีโอกาสแกว่งตัว

ในกรอบแนวรับ 1,680 จุด แนวต้าน 1,730 จุด ส่วนประเด็นการเมือง

นั้นหาก พ.ร.บ. การเลือกตั้งสส. สว. ประกาศใช้ได้ในเดือน ก.ย. นี้ 

จะส่งผลให้ Road Map การเลือกตั้งใหม่น่าจะเกิดขึ้นในช่วง ก.พ. – 

มิ.ย.ปีหน้า และน่าจะส่งผลบวกต่อความเชื่อมั่นนักลงทุนในช่วงที่เหลือ

ของปีนี้ กลยุทธ์การลงทุน แนะนําทยอยซื้อหุ้นที่ได้ประโยชน์การลงทุน 

และเลือกตั้ง เช่น AMATA, WHA, CK, STEC, BEM,BBL, BAY, KTB, 

PLANB

	 " หากดัชนีฯสามารถผ่านแนวต้าน 1,730 จุด พร้อมปริมาณการ

ซื้อขายมากกว่า 6 หมื่นล้านบาท จะเป็นสัญญาณยืนยันการปรับตัวขึ้น

ต่อไปทดสอบแนวต้าน 1,750 – 1,780 จุด แต่หากหลุดแนวรับ 1,680 

จุด ต้องระวังการปรับฐานลงสู่แนวรับ 1,640 – 1,660 จุด”

	 นายอภิชัยกล่าวว่า ส�ำหรับ ดัชนี SET ส.ค. ที่ผ่านมาทรงตัวเพิ่ม

ขึ้น 1.16% จากเดือนก.ค.โดยได้แรงหนุนจากกําไร บจ.ครึ่งปีแรกที่ยัง

ขยายตัว 7.61% ขณะที่ทั้งปีมีโอกาสขยายตัวได้ราว 9 – 10% ตาม

โมเมนตัมการฟื้นตัวเศรษฐกิจไทยปีนี้คาดเติบโตได้ราว 4.5%จากงวด

เดียวกันปีก่อน จากแรงหนุนภาคส่งออกขยายตัว 10% การบริโภค 

ภาคเอกชนและการลงทุนรวมขยายตัว 4.1% และ 4.4% ตามลําดับ ส่ง

ผลให้เม็ดเงินต่างชาติไหล เข้าตลาดพันธบัตรใน ส.ค. ที่ผ่านมา ราว 

6.9 หมื่นล้านบาท
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EXIM BANK แก้กฎหมายขยายขอบเขตธุรกิจ

รับประกันความเส่ียงการค้าการลงทุนของไทย  

พร้อมเร่ิมสนับสนุนผู้ประกอบการไทยบุกตลาดแอฟริกา

	 นายพิศิษฐ์ เสรีวิวัฒนา กรรมการผู้จัดการ ธนาคารเพื่อการส่งออก

และน�ำเข้าแห่งประเทศไทย (EXIM BANK) เปิดเผยว่า จากการประกาศใช้

พระราชบัญญัติธนาคารเพื่อการส่งออกและน�ำเข้าแห่งประเทศไทย (ฉบับ

ที่ 3) พ.ศ. 2561 เมื่อเดือนกรกฎาคม 2561 EXIM BANK ได้ขยายขอบเขต

การให้บริการในด้านการรับประกันความเสี่ยงทางการค้าและการลงทุนให้แก่

ผู้ประกอบการไทย ดังนี้ 1. ให้บริการประกันความเสี่ยงการลงทุนได้โดยไม่

จ�ำกัดแต่เพียงนักลงทุนที่ได้รับวงเงินสินเชื่อกับ EXIM BANK เท่านั้น หาก

แต่นักลงทุนที่ใช้บริการสินเชื่อจากธนาคารพาณิชย์อื่นก็สามารถใช้บริการได้ 

รวมถึงธนาคารพาณิชย์สามารถเป็นผู้ถือกรมธรรม์ได้ในกรณีที่กังวลกับความ

เสี่ยงในการให้วงเงินสินเชื่อเพื่อการลงทุนในต่างประเทศ 2. ให้บริการประกัน

ความเสี่ยงจากการที่ผู้จ�ำหน่ายสินค้าหรือบริการ (Supplier) ไม่ได้รับช�ำระค่า

สินค้าหรือบริการจากผู้ส่งออก 3. ให้บริการประกันความเสี่ยง กรณีสถาบัน

การเงินถูกเรียกให้ช�ำระเงินตามหนังสือค�้ำประกันที่ออกให้กับผู้ประกอบการ

ไทยที่ไปด�ำเนินกิจการในต่างประเทศอย่างไม่เป็นธรรม การขยายขอบเขตการ

ให้บริการประกันความเสี่ยงทางการค้าและการลงทุนของ EXIM BANK ดัง

กล่าวมีเป้าหมายเพื่อส่งเสริมและสนับสนุนให้ผู้ประกอบการไทยที่มีศักยภาพ

สามารถเข้าไปรับงานหรือขยายฐานการค้าการลงทุนในต่างประเทศได้มาก

ขึ้น โดยการขยายเครือข่ายความร่วมมือระหว่าง EXIM BANK กับสถาบัน

การเงินและองค์กรรับประกันทั้งในและต่างประเทศในรูปแบบที่เกื้อกูลกันเพื่อ

ประโยชน์ในการพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมของภูมิภาคและของโลกโดยรวม

	 นอกจากการขยายขอบเขตและเครือข่ายการให้บริการ EXIM BANK ยัง

จะร่วมมือกับหน่วยงานพันธมิตรให้ข้อมูลการค้าการลงทุนที่เป็นประโยชน์

แก่ผู้ประกอบการไทย เพื่อส่งเสริมการบุกตลาดใหม่ที่เต็มไปด้วยโอกาส

และมีเครื่องมือบริหารความเสี่ยงทางการค้าและการลงทุนระหว่างประเทศ

จากสถาบันการเงินอย่าง EXIM BANK โดยครั้งนี้ EXIM BANK ร่วมกับเอ

ออน (ประเทศไทย) บริษัทนายหน้าประกันภัยข้ามชาติและที่ปรึกษาด้าน

การจัดการความเสี่ยงทางการค้าและการลงทุนชั้นน�ำระดับโลก จัดสัมมนา 

“แอฟริกา : จุดหมายใหม่ โอกาสใหม่ในปี 2561 (Africa: New Destination, 

New Opportunities 2018)” เพื่อน�ำเสนอโอกาสการค้าและการลงทุนของผู้

ประกอบการไทยในตลาดแอฟริกาให้แก่ผู้ประกอบการไทยที่สนใจเริ่มต้นการ

ค้าและการลงทุนในตลาดแอฟริกาจ�ำนวน 150 คน ณ โรงแรม ดิ โอกุระ เพ

รสทีจ กรุงเทพฯ เมื่อวันที่ 4 กันยายน 2561 ทั้งนี้ เนื่องจากทวีปแอฟริกา

ถือเป็นตลาดใหม่ (New Frontier) ที่มีขนาดพื้นที่และจ�ำนวนประชากร

มากที่สุดเป็นอันดับ 2 ของโลกรองจากเอเชีย ประกอบด้วยประเทศมาก

ถึง 54 ประเทศ มีความพร้อมด้านแรงงานและทรัพยากรธรรมชาติ อาทิ 

สินแร่ น�้ำมัน และก๊าซธรรมชาติ ได้รับสิทธิพิเศษทางภาษีในการส่งออกไป

ตลาดหลัก ตั้งอยู่บนเส้นทางเดินเรือส�ำคัญระหว่างมหาสมุทรอินเดียและ

แอตแลนติก และมีกลุ่มผู้บริโภคที่มีก�ำลังในการใช้จ่ายคิดเป็น 40% ของ

ประชากรทั้งหมด การค้าไทย-แอฟริกาในช่วงเดือนมกราคม-กรกฎาคม 

2561 ขยายตัว 23% จากช่วงเดียวกันของปีก่อน สินค้าส่งออกส�ำคัญของ

ไทยไปแอฟริกามีสัดส่วนเพิ่มขึ้นอย่างเห็นได้ชัด อาทิ ข้าว รถยนต์และส่วน

ประกอบ โดยคิดเป็นสัดส่วนการส่งออกที่ 35% และ 16% ตามล�ำดับ

	 อย่างไรก็ตาม ข้อมูลจากสถาบันจัดล�ำดับความเสี่ยงประเทศหลาย

แห่งระบุว่า ประเทศในแอฟริกาหลายประเทศยังคงได้รับการจัดอันดับให้เป็น

ประเทศที่มีความเสี่ยงสูง ท�ำให้ผู้ประกอบการไทยมีความกังวลและไม่กล้า

ขยายการค้าการลงทุนเข้าไปในแอฟริกา ซึ่งมีศักยภาพและเป็นแหล่งลงทุน

แห่งใหม่ที่นักลงทุนทั่วโลกให้ความสนใจ EXIM BANK จึงต้องการสนับสนุน

ให้ผู้ประกอบการไทยเข้าไปค้าขายหรือลงทุนในแอฟริกาเพิ่มมากขึ้นจาก

ปัจจุบันที่การค้าไทย-แอฟริกามีสัดส่วนเพียง 3% ของมูลค่าการส่งออก

ทั้งหมดของไทย ขณะที่เงินลงทุนโดยตรงของไทยในแอฟริกาก็ยังมีสัดส่วน

ไม่มาก โดยส่วนใหญ่เป็นการลงทุนในอียิปต์และมอริเชียส ซึ่งมีสัดส่วนราว 

4% ของเงินลงทุนโดยตรงในต่างประเทศทั้งหมดของไทย โดย EXIM BANK 

พร้อมให้ค�ำปรึกษาด้านการป้องกันความเสี่ยงทางการค้า อาทิ การเลือกใช้

เทอมการช�ำระเงินที่รัดกุม การวิเคราะห์ข้อมูลคู่ค้า และการให้บริการประกัน

การส่งออกและประกันความเสี่ยงการลงทุน โดยจัดให้มีสิทธิพิเศษลดค่าเบี้ย

ประกันการส่งออกให้แก่ผู้ส่งออกไปแอฟริกา พร้อมวิเคราะห์ข้อมูลคู่ค้าฟรี 2 

รายแรก และลด 50% ส�ำหรับรายที่ 3-5 

	 “EXIM BANK เป็นสถาบันการเงินเฉพาะกิจที่มุ่งเน้นการให้บริการเพิ่ม

เติมในส่วนที่ธนาคารพาณิชย์ยังให้บริการไม่เพียงพอ หรือที่ผู้ประกอบการ

ไทยต้องการการสนับสนุนมากกว่าที่มีอยู่แล้ว รวมทั้งการบริหารจัดการ

ความเสี่ยงทางการค้าการลงทุนให้กับผู้ประกอบการไทยที่มีศักยภาพและ

พร้อมจะบุกตลาดใหม่หรือขยายการลงทุน นอกเหนือจากการให้บริการ

ทางการเงินในรูปแบบต่างๆ EXIM BANK ยังท�ำหน้าที่เป็นองค์กรรับประกัน

วิเคราะห์ข้อมูลและคุ้มครองความเสี่ยงให้ผู้ประกอบการไทยเริ่มต้นหรือขยาย

ธุรกิจอย่างประสบความส�ำเร็จในทุกตลาดที่มีศักยภาพและเต็มไปด้วยโอกาส 

โดยไม่ต้องกังวลกับความเสี่ยงของคู่ค้าหรือประเทศคู่ค้า” นายพิศิษฐ์กล่าว
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	 แม่มดน้อย ภาคพิสดาร เห็นไฟสงครามการค้า ค่าเงินปะทุ อ่อนตัว ความ

ปั่นป่วนของโลกใบนี้  ชวนมึน ชวนหวาดเสียว เกมหุ้น ตลาดหุ้นปั่นป่วน ผันผวน 

ตัวเลขก�ำไร ก็พร้อมพลิกขาดทุนได้เหมือนกัน หากตัดใจช้า มองไปข้างหน้า ไม่

ต้องยาวมาก เอาแค่เฉพาะกิจ เฉพาะหน้า ดีสุด ตอนนี้สัญญาณการลดเป้าเติบโต

ของบจ. เริ่มผุดขึ้นแล้ว บางแห่ง ท�ำใจไม่ได้ ขอดู ขอลุ้นไตรมาส 3 จบแล้ว ต้อง

ประเมินอีกครั้ง

	 วานนี้ดัชนีตลาดปิดที่ระดับ 1,714.41 จุด ลดลง 6.80 จุด หรือ 0.40% 

มูลค่าการซื้อขาย 44,456.65 ล้านบาท สรุปสถาบันในประเทศขายสุทธิ 494.35 

ล้านบาท บัญชีบริษัทหลักทรัพย์ขายสุทธิ 149.36 ล้านบาท นักลงทุนต่าง

ประเทศขายสุทธิ 181.02 ล้านบาท นักลงทุนทั่วไปในประเทศซื้อสุทธิ 824.74 

ล้านบาท

	 วันนี้ แม่มดน้อย ขอต้อนรับน้องใหม่บมจ.ไทยอุตสาหกรรมพลาสติก 

(1994) TPLAS หรือหุ้นถุง ยี่ห้อหมากรุก เพียงแค่ชื่อ ก็ต้องคิดให้หลายชั้น  

แต่ละชั้น ซ่อนเกมต่อเนื่อง ชวนให้ติดตาม ราคาไอพีโอ 1.48 บาท/หุ้น ไอพีโอ 70 

ล้านหุ้น ไม่ได้มากมาย เหมาะกับสภาวะการเก็งก�ำไรในขณะนี้

	 EPCO ลั่นผลงานครึ่งหลังเข้าสู่ภาวะปกติ ปัญหาขาดทุนอัตราแลก

เปลี่ยนที่ยังไม่เกิดขึ้นแบบหนักๆ เหมือนในไตรมาส 2/61 น่าจะหมดห่วง “ยุทธ 

ชินสุภัคกุล”มั่นใจปี 61 ทุบสถิติสุดใหม่ อานิสงส์บุ๊คก�ำไร 2 โรงไฟฟ้าพลังงาน

ความร้อนร่วม ก�ำลังการผลิต 360 MW พร้อมแจกข่าวดี! ภายในเดือนก.ย.นี้ จ่อ 

COD โรงไฟฟ้า Kurihara ขนาดก�ำลังการผลิต 11.68 MW เพิ่ม

	 บริษัท สาลี่ คัลเล่อร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ COLOR ซึ่งประกอบธุรกิจ

ผลิตและจ�ำหน่ายเม็ดพลาสติกผสมสีและสารเติมแต่งแบบเข้มข้น ออกจากรู 

ออกจากถ�้ำ พบปะแสงสว่าง เจอนักลงทุนแล้ววันนี้งาน "บริษัทจดทะเบียนพบผู้

ลงทุน" (Opportunity Day) COLOR ให้ข้อมูล เวลา 11:20 - 12:35 น. ณ ห้อง

ประชุม 603 อาคาร บี ชั้น 6 ตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย ถนนรัชดาภิเษก

	 BJCHI ยืดเส้น ยืดสาย วานนี้บวกเกือบ 5% แม่มดน้อย เห็นแล้ว วันนี้  

บิ๊ก BJCHI คงกางเป้า จะคงเป้าหรือลด

เป้าปีนี้ คงมาติดตาม หลังราคาหุ้นขยับ

น�ำมาแล้ว วันนี้จะบวกต่อหรือไม่ชวนให้

ก�ำลังใจจร้า

	 CHAYO กระซิบ ตอนนี้ก�ำลัง

ศึกษาธุรกิจอสังหาริมทรัพย์ ท�ำเลดีไม่ไกล

จากรถไฟฟ้าคาดว่าจะใช้เวลาศึกษาแผน

ประมาณ 4-6 เดือน และหากพบความไป

ไปได้ในการด�ำเนินธุรกิจก็พร้อมเดินหน้า

ทันที สุขสันต์ ยศะสินธุ์ หัวเรือใหญ่ ออกมาย�้ำๆ พอร์ตสินเชื่ออยู่ที่ 3.7 หมื่นล้าน 

มีแนวโน้มซื้อหนี้เพิ่มจากสถาบันการเงินเพิ่มอีกอย่างน้อย 1.5 พันล้าน ส่งผลให้

พอร์ตสินเชื่อแตะเกือบ 4 หมื่นล้านบาทในสิ้นปี 2561 

	 ก.ล.ต. ขอให้พนักงานอัยการฟ้อง ศุภนันท์ ฤทธิไพโรจน์ กรณีขายหุ้น IFEC 

โดยใช้ข้อมูลภายใน ด้วย "ศุภนันท์"ไม่เข้ามารับทราบมาตรการลงโทษทางแพ่ง

ตามมติ ค.ม.พ. ภายในเวลาที่ก�ำหนดก.ล.ต.ได้มีค�ำสั่งให้ ศุภนันท์พ้นจากการเป็น

กรรมการหรือผู้บริหารของ IFEC และไม่สามารถด�ำรงต�ำแหน่งเป็นกรรมการ

และผู้บริหารของบริษัทที่ออกหลักทรัพย์และบริษัทจดทะเบียนแห่งอื่น เป็นเวลา 

2 ปีนับตั้งแต่วันที่ 5 กันยายน 2561 เป็นต้นไป 	ส่วน ฐนวัฒน์ จันทร์สุวรรณ 

จ่ายค่าปรับแล้ว

	 หุ้น AMANAH บวก 6.25% รับข่าวดี ครม. มีมติอนุมัติการเพิ่มทุน

ของธนาคารอิสลามแห่งประเทศไทย หรือ IBank จ�ำนวน 16,100 ล้านบาท 

ซึ่งเป็นส่วนหนึ่งในการปรับโครงสร้างทางการเงิน AMANAH มีผถห.ใหญ่คือ 

ธนาคาร อิสลามแห่งประเทศไทย ปัจจุบันถือ 48.89%

	 เจริญศักดิ์ สารวงค์ รองกรรมการผู้จัดการสายโรงงาน บริษัท คิวที

ซี เอนเนอร์ยี่ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ QTC ผู้ผลิต จัดจ�ำหน่ายและให้บริการ

หม้อแปลงไฟฟ้า เข้ารับโล่รางวัลการจัดการของเสียที่ดีตามหลัก 3Rs (3Rs 

Awards) โดยผ่านเกณฑ์การประเมินจากกรมโรงงานอุตสาหกรรม ในโครงการ

บริหารจัดการกากอุตสาหกรรมในพื้นที่ EEC ณ โรงแรมเดอะไทด์ รีสอร์ท 

จ.ชลบุรี เมื่อเร็วๆ นี้ 

  ห่ันเป้าลดเป้า

บล.ทิสโก้ : MC แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 14.80 บ.

บล.ทิสโก้ : COL แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 33.00 บ.

บล.กรุงศรี : SPALI แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 30.00 บ.

บล.ธนชาต : BEAUTY แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 14.00 บ.

  บล.ฟิลลิป : SVI แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 6.60 บ. 

  บล.ดบีเีอสวคิเคอร์ส : IVL แนะน�ำ ซือ้ ราคาพ้ืนฐาน ที ่82.00 บ.

  บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : DIF แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 16.20 บ.

  บล.เมย์แบงก์ กิมเอง็ : IVL แนะน�ำ ซือ้ ราคาพืน้ฐาน ที ่72.00 บ. 
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CHEWA ลุยออกหุ้นกู้ 1,200 ล้านบาท เดินหน้า

ขายนักลงทุนสถาบัน - นักลงทุนรายใหญ่1.
	 นายบุญ ชุน เกียรติ กรรมการผู้จัดการ บริษัท ชีวาทัย จ�ำกัด (มหาชน) หรือ 
CHEWA เปิดเผยว่า มติที่ประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ�ำปี 2561 เมื่อวันที่3 เมษายน 
2561 ได้อนุมัติให้บริษัทออกและเสนอขายหุ้นกู้วงเงินไม่เกิน 1,500 ล้านบาท โดย
เพิ่มเติมจากวงเงินส�ำหรับการออกและเสนอขายหุ้นกู้เดิม ซึ่งบริษัทได้รับอนุมัติ
จากที่ประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ�ำปี 2560 ท�ำให้บริษัทมีวงเงินการออกหุ้นกู้รวม 
3,000 ล้านบาทโดยที่ผ่านมาบริษัทได้ด�ำเนินการออกและเสนอขายหุ้นกู้บริษัท
ครั้งที่ 1/2561 ให้แก่นักลงทุนสถาบัน และผู้ทุนรายใหญ่เป็นจ�ำนวน 498.50 ล้าน
บาท ซึ่งครั้งนี้บริษัทจะด�ำเนินการออกและเสนอขายหุ้นกู้ครั้งที่ 2/2561 จ�ำนวนไม่
เกิน 1,200 ล้านบาท โดยจะเสนอขายให้กับผู้ลงทุนสถาบันและผู้ลงทุนรายใหญ่
(II&HNW)
	 ทั้งนี้หุ้นกู้ดังกล่าวมีอายุตราสารอยู่ที่ 2 ปี และมีอัตราดอกเบี้ยคงที่ 6% 
ต่อปี ซึ่งจะมีการจ่ายดอกเบี้ยทุกๆ 3 เดือน ในวันที่7 มีนาคม, 7 มิถุนายน, 7 
กันยายน และวันที่7ธันวาคม ของทุกปีตลอดอายุหุ้นกู้ โดยจะออกตราสารในวันที่ 
7กันยายน 2561 และครบก�ำหนดอายุในวันที่ 7 กันยายน 2563
	 ส�ำหรับทิศทางธุรกิจในปี 2561 ของบริษัทเชื่อว่ายังคงเติบโตได้อย่างต่อ
เนื่องจากปีก่อน โดยมั่นใจรายได้จะเติบโตไม่ต�่ำกว่า 2,400 ล้านบาท หรือเติบโต
ประมาณ 20% จากปี 2560 โดยมียอดขายรอโอน (Backlog) ประมาณ 800 
ล้านบาท และในปีนี้บริษัทยังวางแผนพัฒนาโครงการจ�ำนวน  6 โครงการใหม่ 
และอีก 2 โครงการร่วมทุน

	 ทริสเรทติ้งคงอันดับเครดิตองค์กรของ บริษัท น�้ำตาลขอนแก่น จ�ำกัด 
(มหาชน) และอันดับเครดิตหุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มีหลักประกันของบริษัทที่ระดับ 
"A" ด้วยแนวโน้มอันดับเครดิต "Stable" หรือ "คงที่" โดยอันดับเครดิตสะท้อนถึง
ประสบการณ์ที่ยาวนานในอุตสาหกรรมน�้ำตาล และความพยายามในการขยาย
กิจการไปสู่ธุรกิจที่เกี่ยวเนื่องกับธุรกิจน�้ำตาล อย่างไรก็ตาม อันดับเครดิตดังกล่าว
ถูกลดทอนบางส่วนจากราคาน�้ำตาลที่ปรับตัวลดลงอย่างต่อเนื่อง ความผันผวน
ของปริมาณผลผลิตอ้อย รวมถึงความเสี่ยงจากการด�ำเนินธุรกิจอ้อยและน�้ำตาล
ในประเทศสาธารณรัฐประชาธิปไตยประชาชนลาว (สปป. ลาว) และกัมพูชา
	 แนวโน้มอันดับเครดิต "Stable" หรือ "คงที่" สะท้อนถึงการคาดการณ์ของ
ทริสเรทติ้งว่าบริษัทจะสามารถรักษาความสามารถในการแข่งขันในอุตสาหกรรม
น�้ำตาลเอาไว้ได้ ระบบแบ่งปันผลประโยชน์ของอุตสาหกรรมน�้ำตาลไทยและรายได้
จากธุรกิจไฟฟ้าจะช่วยลดความผันผวนในธุรกิจผลิตน�้ำตาลได้

ทริสเรทต้ิงคงอันดับเครดิตองค์กร & หุ้นกู ้ไม่ด้อยสิทธ ิ
ไม่มีหลักประกันKSL ท่ี "A" แนวโน้ม "Stable"2.

4.
	 ทริสเรทติ้งคงอันดับเครดิตองค์กรและหุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ ไม่มีหลักประกัน
ของ บริษัท อนันดา ดีเวลลอปเม้นท์ จ�ำกัด (มหาชน) ที่ระดับ "BBB" พร้อมทั้ง
คงอันดับเครดิตหุ้นกู้ด้อยสิทธิลักษณะคล้ายทุน ไม่มีประกันและไถ่ถอนเมื่อเลิก
กิจการ (Hybrid Debentures) ชุดปัจจุบันของบริษัทที่ระดับ "BB+" ในขณะ
เดียวกัน ทริสเรทติ้งยังจัดอันดับเครดิตหุ้นกู้ด้อยสิทธิลักษณะคล้ายทุน ไม่มี
ประกันและไถ่ถอนเมื่อเลิกกิจการชุดใหม่ในวงเงินไม่เกิน 2,000 ล้านบาทของ
บริษัทที่ระดับ "BB+" ด้วย โดยหุ้นกู้ด้อยสิทธิลักษณะคล้ายทุนมีอันดับเครดิต
ต�่ำกว่าอันดับเครดิตองค์กรของบริษัทอยู่ 2 ขั้น ทั้งนี้ เนื่องจากหุ้นกู้ดังกล่าวมี
ลักษณะการด้อยสิทธิและผู้ออกตราสารสามารถเลื่อนการช�ำระดอกเบี้ยพร้อมกับ
สะสมดอกเบี้ยจ่ายของหุ้นกู้ได้
	 แนวโน้มอันดับเครดิต "Stable" หรือ "คงที่" สะท้อนถึงความคาดหมาย
ของทริสเรทติ้งว่าบริษัทจะสามารถรักษาผลการด�ำเนินงานเอาไว้ได้ตามระดับ
เป้าหมาย โดยคาดว่ารายได้ของบริษัทจะอยู่ในระดับ 10,000-14,000 ล้านบาท
ต่อปีในช่วงปี 2561-2563 รายได้จากการพัฒนาที่อยู่อาศัยจะมีสัดส่วน 60%-
70% ของรายได้รวม และรายได้จากค่าบริหารกิจการร่วมค้าจะมีสัดส่วนเพิ่มขึ้น
เป็น 15%-20% ของรายได้รวม ภาระหนี้ของบริษัทคาดว่าจะยังคงอยู่ในระดับสูง 
อย่างไรก็ตาม บริษัทควรรักษาอัตราส่วนเงินกู้รวมสุทธิต่อโครงสร้างเงินทุนสุทธิ
ที่ปรับปรุงแล้วให้อยู่ที่ระดับ 65%-67% หรืออัตราส่วนหนี้สินที่มีภาระดอกเบี้ยต่อ
ทุนที่ปรับปรุงแล้วที่ประมาณ 2 เท่า ในขณะที่อัตราส่วนก�ำไรจากการด�ำเนินงาน
ควรอยู่ในระดับประมาณ 15%

ทริสเรทต้ิงจัดอันดับเครดิตหุ ้นกู ้ด ้อยสิทธิลักษณะ
คล้ายทุนวงเงินไม่เกิน 2พันลบ. ANAN ท่ีระดับ 
"BB+/Stable"

	 นายวันจักร์ บุรณศิริ กรรมการและ ประธานผู้บริหารสายงานการเงินและ
สนับสนุนธุรกิจ บริษัท แสนสิริ จ�ำกัด (มหาชน) (“บริษัทฯ”) SIRI เปิดเผยว่า 
เมื่อวันที่ 3 กันยายน 2561 บริษัทฯ ได้เข้าร่วมลงทุนในสัดส่วนร้อยละ 70 โดยจัด
ตั้งบริษัทร่วมทุนใหม่ ซึ่งมีรายละเอียดดังนี้
	 ชื่อบริษัทร่วมทุน : บริษัท สิริ ทีเค โฟร์ จ�ำกัด
	 ประเภทธุรกิจ : พัฒนาอสังหาริมทรัพย์
	 สถานะการจัดตั้งบริษัท : จดทะเบียนจัดตั้งเมื่อวันที่ 3 กันยายน 2561
	 ทุนเริ่มต้นและหุ้น : 50,000,000 บาท แบ่งออกเป็นหุ้นสามัญ จ�ำนวน 
500,000 หุ้น
	 มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท (ช�ำระเต็มมูลค่า)
	 โครงสร้างการถือหุ้น : (1) บริษัท แสนสิริ จ�ำกัด (มหาชน) ร้อยละ 70 , (2) 	
Tokyu Corporation ร้อยละ 29 , (3) บรษิทั สห โตควิ คอร์ปอเรชัน่ จ�ำกดั ร้อยละ 1
	 มูลค่ารวมของสิ่งตอบแทน : เป็นการลงทุนตามมูลค่าที่ตราไว้เบื้องต้นในการ
จัดตัง้ บริษัทใหม่ซึ่งเป็นราคาที่ยุติธรรมและสมเหตุสมผล
	 แหล่งเงินทุนที่ใช้ในการลงทุน : เงินทุนหมุนเวียนของบริษัทฯ
	 ผลตอบแทนที่คาดว่าจะได้รับ : เงินปันผล

5. SIRIจับมือ Tokyu-สห โตคิวฯ ผุดบ.ร่วมทุน 

สิริ ทีเค โฟร์ ลุยอสังหาฯ

3.
	 นางระริน อุทกะพันธุ์ ปัญจรุ่งโรจน์ กรรมการผู้อ�ำนวยการใหญ่ บริษัท อมรินทร์พริ้นติ้ง แอนด์ พับลิชชิ่ง จ�ำกัด (มหาชน)AMARIN เปิดเผยว่า ตามที่ ที่ประชุมคณะกรรมการ
บริษัท อมรินทร์พริ้นติ้ง แอนด์ พับลิชชิ่ง จ�ำกัด (มหาชน) ครั้งที่3/2561 ซึ่งประชุมเมื่อวันที่ 2 สิงหาคม 2561 ได้มีมติให้บริษัทฯ ซื้อหุ้นสามัญเพิ่มทุนในบริษัท อมรินทร์ บุ๊ค เซ็นเตอร์
จ�ำกัด (“อมรินทร์บุ๊ค”) ซึ่งเป็นบริษัทย่อยที่บริษัทฯ ได้ลงทุนโดยการถือหุ้น จ�ำนวน 99,998 หุ้น จากจ�ำนวน 100,000 หุ้น คิดเป็นสัดส่วนร้อยละ 99.998 ของทุนจดทะเบียนของ
อมรินทร์บุ๊ค
	 โดยอมรินทร์บุ๊ค เพิ่มทุนจดทะเบียนจาก 10,000,000.00บาท ให้เป็นทุนจดทะเบียน 50,000,000.00 บาท กล่าวคือ ให้เพิ่มทุนจดทะเบียนอีกจ�ำนวน 40,000,000.00 บาท
	 โดยการออกหุ้นสามัญใหม่ จ�ำนวน 400,000 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท เพื่อจัดสรร และเสนอขายหุ้นให้แก่ผู้ถือหุ้นเดิมตามสัดส่วนการถือหุ้น โดยอมรินทร์บุ๊ค น�ำเงินเพิ่ม
ทุนไปใช้ในการปรับโครงสร้างเงินทุน โดยน�ำไปลดภาระหนี้, ใช้เป็นเงินทุนหมุนเวียน และใช้ในการขยายกิจการ
	 ดังนั้น เพื่อคงสัดส่วนการถือหุ้นของบริษัทฯ ในอมรินทร์บุ๊ค บริษัทฯ จึงได้ซื้อหุ้นสามัญเพิ่มทุนในอมรินทร์บุ๊ค เพิ่มอีกจ�ำนวน 399,992 หุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 100.00 บาท เป็น
จ�ำนวนเงิน 39,999,200.00 บาท แล้วท�ำให้บริษัทฯ ถือหุ้นในอมรินทร์บุ๊ค รวมทั้งสิ้นจ�ำนวน 499,990 หุ้น คิดเป็นอัตราร้อยละ 99.998 ของทุนจดทะเบียนของอมรินทร์บุ๊ค

AMARIN ควักเงินเกือบ 40 ลบ. ซื้อหุ้นเพ่ิมทุน

อมรินทร์บุ๊ค คงถือหุ้นไว้ 99.998%
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ธนาคาร ยูโอบี จ�ำกัด (มหาชน) น�ำโดย นายธีรวัฒน์ ตรีรัตน์ดิลกกุล 

ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการใหญ่ จับมือ ดร.อุษณีย์ มหากิจศิริ ประธาน

กรรมการ บริษัท เคดีเอ็น จ�ำกัด ผู้ด�ำเนินธุรกิจร้านอาหารและเครื่องดื่ม 

คริสปี้ครีม เปิดตัวแคมเปญใหม่ให้ผู้ถือบัตรเครดิตยูโอบีได้ฉลองวันเงิน

เดือนออกกับ “ยูโอบี แฮปปี้ เพย์เดย์ วัน ฟอร์ วัน” โปรฯ แรง กิจกรรม

เด็ด ทุกวันสุดท้ายของเดือน ประเดิมครั้งแรกด้วยการจับมือ คริสปี้ครีม 

ลูกค้าที่ถือบัตรเครดิตยูโอบีสามารถซื้อคริสปี้ครีมรสออริจินัล เกรซ 1 

กล่อง จ�ำนวน 12 ชิ้น รับฟรี! คริสปี้ครีมรสออริจินัล เกรซ อีก 1 กล่อง 

พร้อมฟินกับการกระทบไหล่มีทแอนด์กรี๊ดแบบเอ็กซ์คลูซีฟ ถ่ายรูปคู่กับ

บอสสายเปย์สุดหล่อ ฟิล์ม – ธนภัทร กาวิละ นักแสดงที่ก�ำลังฮอตฮิตจาก

ละครเมีย 2018 ณ คริสปี้ครีม สาขาสยามพารากอน ชั้น G เมื่อเร็วๆ นี้ 

นายเผ่าพิทยา สมุทรกลิน ประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการเงิน บมจ. ดับบลิว

เอชเอ ยูทิลิตี้ แอนด์ พาวเวอร์ (WHAUP) น�ำเสนอข้อมูลผลการด�ำเนินงาน

ไตรมาส 2/2561 ให้แก่นักลงทุน นักวิเคราะห์หลักทรัพย์ ภายในงานบริษัท

จดทะเบียนพบผู้ลงทุน (Opportunity Day) ตอกย�้ำอัตราการเติบโตทาง

ธุรกิจ มั่นใจรายได้ปีนี้จะเติบโตได้ตามเป้าหมายที่วางไว้ 10-15% อาคาร

ตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย เมื่อเร็วๆนี้

บัตรเครดิตยูโอบีเปิดตัวแคมเปญ 

“ยูโอบี แฮปปี้ เพย์เดย์ วัน ฟอร์ วัน”

WHAUP พบนักลงทุน ประจ�ำไตรมาส 2/2561 

1.
2.
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คุณนิติธร ดีอ�ำไพ รองประธานเจ้าหน้าที่บริหาร-การเงิน 

บมจ. ช ทวี (CHO) น�ำเสนอข้อมูลบริษัท ในงานบริษัทจดทะเบียนพบ

ผู้ลงทุน (Opportunity Day) ประจ�ำงวดผลการด�ำเนินงานไตรมาส 2/2561 

เผยบริษัทฯ สามารถล้างขาดทุนสะสม และพลิกกลับมามีก�ำไรสะสมแล้ว 

17.16 ล้านบาท มั่นใจแนวโน้มรายได้ปี 2561 โตเกิน 15% จากปีก่อน 

เนื่องจากทยอยรับรู้รายได้จากปริมาณงานในมือที่อยู่ 4,692 ล้านบาท 

พร้อมเดินหน้าขยายตลาดทั้งในและต่างประเทศ

บมจ. เมตะ คอร์ปอเรชั่น จ�ำกัด (มหาชน) หรือ META ผู้น�ำทาง

ด้านธุรกิจรับเหมาก่อสร้างและพลังงานทางเลือก ได้เล็งเห็นความส�ำคัญ

ถึงความรับผิดชอบต่อสังคมและสิ่งแวดล้อมทั้งภายในและภายนอกองค์กร

อันน�ำไปสู่การพัฒนาที่ยั่งยืน โดยเมื่อวันที่ 31 สิงหาคม 2561 ที่ผ่านมา 

น�ำโดย นายโสรัจ โรจนเบญจกุล ประธานกรรมการ และพนักงานอาสา

สมัครกว่า 40 ชีวิต ร่วมแรงร่วมใจ อุทิศเวลา บริจาคเงินและสิ่งของ พร้อม

เลี้ยงอาหารกลางวัน แก่เด็กพิเศษ มูลค่ารวมกว่าหนึ่งแสนบาท ณ มูลนิธิ

สถาบันแสงสว่าง ซอยปรีดีพยมยงค์ 36 แขวงคลองตันเหนือ เขตวัฒนา 

กรุงเทพมหานคร 

CHO ล้างขาดทุนสะสมเกลี้ยง-ลุ้นปี 61 

รายได้โตเกิน 15%

META ใจดีตอบแทนสังคม 
สนับสนุนมูลนิธิสถาบันแสงสว่าง

3. 4.
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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