
PTG โรดแมปครึ่งปีหลัง

ก�ำไรโค้ง 2 ติดปีกกระฉูด 906.48 %SKYหลังบุ๊คก� ำ ไร เทิร์นคีย์  -  รับรู้  Backlog หนุน

รุก F&B และ Services

BIG จ่อเปิดธุรกิจใหม่
ลั่นปีนี้ รายได้โตเข้าเป้า 10 - 15%

PTG  เปิดโรดแมปแผนครึ่งปีหลัง เน้นขยายสาขาเฉพาะใน

พื้นที่ที่ ศก. โตสูง - เติมเต็มให้บริการด้วยธุรกิจนอนออยล์

ครบวงจร ปรับคาดการณ์ปริมาณขายปีนี้เป็น 15-20% จาก

ปีที่แล้ว พร้อมปรับเป้า EBITDA ปีนี้เป็นโต 15-20% ย�้ำดัน

ก�ำไรขั้นต้นจากธุรกิจนอนออยล์เป็น 60% ภายในปี 65 
อ่อนตัวตลาดบ้านเราเข้าสู ่โหมดพักตัวอีกครั้งนะเจ ้าคะ 

ล่าสุดอ่อนตัวลงมาปิดท่ี 1,705.96 จุด -16.52 จุดเบาๆ 

ยังยืนเหนือ 1,700 สวยงามตามท้องเรื่องเจ ้าค ่ะ

แรงกดส่วนใหญ่มาจากกลุ่มพลังงานเน่ืองราคาน�้ำมันดิบท่ีปรับตัวลดลงจาก

ผลกระทบสงครามการค้าท่ีรุนแรงมากขึ้น น�ำโดย PTT ยังคงมีผลต่อดัชนีหลัง

ราคาอ่อนตัวลงก็กดดัชนีลงไปด้วยเจ้าค่ะ....

PTG เปิดเผยว่า บริษัทฯ มีการปรับประมาณการปริมาณการจ�ำหน่ายน�้ำมัน เป็นเติบโต 

15-20% (ปรับจาก +20-25%) พร้อมปรับ EBITDA Growth เป็นเติบโต 15-20% 

(ปรับจาก +40-45%)

SKY เปิดเผยว่า ผลการดาเนินงานในไตรมาสที่ 2/2561 งบการเงินรวมของบริษัทมีผลก�ำไรสุทธิสาหรับงวดในส่วนที่เป็นของ

บริษัทใหญ่ จ�ำนวน 48.18 ล้านบาท ซึ่งเป็นผลก�ำไรที่เพิ่มขึ้น 54.15 ล้านบาท คิดเป็นร้อยละ 906.48 เมื่อเทียบกับก�ำไรสุทธิ

ส�ำหรับงวดไตรมาสที่ 2/2560 

BIG เล็งเปิดตัวธุรกิจใหม่เร็วๆนี้ - มั่นใจปีนี้รายได้โต 10-15% ตามเป้า หลัง

ครึ่งปีแรกกวาดรายได้ 3.1 พันลบ.

อ่อนตัว
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SKY ก�ำไรโค้ง 2 ติดปีกกระฉูด 906.48% จากช่วง
เดียวกันปีก่อน  หลังรับรู้รายได้จากโครงการที่ยก
มาจากปี 60 -รับรู้ส่วนแบ่งก�ำไรจาก เทิร์นคีย์ คอม
มูนิเคชั่น 49.40 ลบ. ขณะที่รายได้พุ่ง 962.74% เมื่อ
เทียบกับไตรมาสเดียวกันของปี 60 เหตุรับรู้รายได้บาง
ส่วนจากโครงการอินเทอร์เน็ตชายขอบ   	

นางสาวกุลนดา โอฬารรักษ์ธรรม กรรมการ บริษัท 
สกาย ไอซีที จ�ำกัด (มหาชน) (“บริษัท”)  SKY เปิด
เผยว่า ผลการดาเนินงานในไตรมาสที่ 2/2561  งบ
การเงินรวมของบริษัทมีผลก�ำไรสุทธิสาหรับงวดใน
ส่วนที่เป็นของบริษัทใหญ่ จ�ำนวน 48.18 ล้านบาท ซึ่ง
เป็นผลก�ำไรที่เพิ่มขึ้น 54.15 ล้านบาท คิดเป็นร้อยละ 
906.48 เมื่อเทียบกับก�ำไรสุทธิส�ำหรับงวดไตรมาสที่ 
2/2560 อันเนื่องมาจากการรับรู้รายได้จากโครงการที่
ยกมาจากปี 2560 และรายได้จากการจ�ำหน่ายสินค้า
และบริการที่ส่งมอบในไตรมาสที่ 2/2561 รวมทั้ง
การรับรู้ส่วนแบ่งก�ำไรจากเงินลงทุนในบริษัท เทิร์น
คีย์ คอมมูนิเคชั่น เซอร์วิส จ�ำกัด ส�ำหรับไตรมาสนี้ 
จ�ำนวน 49.40 ล้านบาท

รายได้รวมของบริษัท ส�ำหรับไตรมาสที่ 2/2561 เพิ่ม
ขึ้น 206.70 ล้านบาท คิดเป็นร้อยละ 962.74 เมื่อ
เทียบกับไตรมาสเดียวกันของปี 2560 โดยในไตรมาสนี้ 
รายได้ที่เพิ่มขึ้นส่วนใหญ่เนื่องมาจากบริษัทได้มีการรับ

รู้รายได้จากการส่งมอบงานบางส่วนของโครงการจัด
ให้มีสัญญาณโทรศัพท์เคลื่อนที่และบริการอินเทอร์เน็ต
ความเร็วสูงในพื้นที่ชายขอบ   และการรับรู้รายได้จาก
การให้บริการรถเข็นกระเป๋า ท่าอากาศยานสุวรรณภูมิ 
และการส่งมอบงานทั้งหมดของโครงการพัฒนา
ศูนย์ FMC กรมประมง ระยะที่ 2 ซึ่งทั้ง 3 โครงการ
เป็นโครงการที่บริษัทได้มีการเซ็นสัญญาในปี 2560 
นอกจากนี้ บริษัทได้มีการส่งมอบสินค้าและอุปกรณ์
ให้แก่ลูกค้าภาคเอกชน ซึ่งเป็นอุปกรณ์สาหรับงาน
โครงข่าย IP Access Network และอุปกรณ์ส�ำหรับ
โครงการจัดให้มีสัญญาณโทรศัพท์เคลื่อนที่และบริการ
อินเทอร์เน็ตความเร็วสูงในพื้นที่ชายขอบ

	

นอกจากนี้ บริษัท จีฟินน์ (ไทยแลนด์) จ�ำกัด ซึ่งเป็น
บริษัทย่อยของบริษัท มีรายได้จากการขายสินค้าใน
ไตรมาสที่ 2/2561 จานวน 4.70 ล้านบาท 

	

ต้นทุนรวมของบริษัท ส�ำหรับไตรมาส 2/2561 เท่ากับ 
197.66 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 184.54 ล้านบาท คิดเป็น
ร้อยละ 1,406.55 โดยมูลค่าต้นทุนที่เพิ่มขึ้นสอดคล้อง
กับรายได้ที่มีการรับรู้เพิ่มขึ้น บริษัทมีอัตรากาไรขั้นต้น
ลดลงจากไตรมาสที่ 2/2560 เนื่องจากการจ�ำหน่าย
สินค้าและอุปกรณ์ให้แก่ลูกค้าภาคเอกชนจะมีอัตรา
ก�ำไรขั้นต้นที่ไม่สูงมากนัก

ค่าใช้จ่ายโดยรวมของบริษัท ส�ำหรับไตรมาสที่ 2/2561 
เพิ่มขึ้นจากไตรมาสที่ 2/2560 เท่ากับ 18.24 ล้านบาท 
คิดเป็นร้อยละ 114.43 โดยมีสาเหตุหลักจากค่าใช้จ่าย
ทางด้านบุคลากรของบริษัทที่เพิ่มขึ้นจากการปรับ
โครงสร้างการบริหารของบริษัทในปี 2560 และการรับ
บุคลากรของบริษัทย่อยที่บริษัทได้เข้าลงทุนในเดือน
ตุลาคม 2560 รวมถึงค่าใช้จ่ายเกี่ยวกับส�ำนักงาน 
เนื่องจากการย้ายสานักงานเพื่อรองรับการขยาย
บุคลากรตั้งแต่เดือนกรกฎาคม 2560

ส่วนแบ่งก�ำไรจากเงินลงทุนในบริษัทร่วม ในไตรมาส
ที่ 2/2561 บริษัทได้มีการรับรู้ส่วนแบ่งกาไร จ�ำนวน 
49.40 ล้านบาท ซึ่งคิดเป็นร้อยละ 34% ของก�ำไรสุทธิ
ในไตรมาสที่ 2/2561ของบริษัท เทิร์นคีย์ คอมมูนิเคชั่น 
เซอร์วิส จ�ำกัด จานวน 145.00 ล้านบาท

ก�ำไร (ขาดทุน) สุทธิ  ในไตรมาสที่ 2/2561 บริษัทมี
การรับรู้ผลขาดทุนจากบริษัทย่อย จานวน 0.2 ล้าน
บาท แต่บริษัทมีรายได้รวมที่เพิ่มขึ้นและส่วนแบ่งกา
ไรจากเงินลงทุนในบริษัทร่วมดังกล่าวข้างต้น ทาให้
บริษัทมีผลก�ำไรสุทธิในไตรมาสที่ 2/2561 จ�ำนวนเงิน 
48.18 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 54.15 ล้านบาท หรือร้อยละ 
906.48% เมื่อเทียบกับไตรมาสเดียวกันในปี 2560
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PTG เปิดแผนครึ่งปีหลัง เน้นขยายสาขาเฉพาะในพื้นที่
ที่ ศก. โตสูง - เติมเต็มการให้บริการด้วยธุรกิจนอน
ออยล์ครบวงจร ปรับคาดการณ์ปริมาณขายปีนี้เป็น 
15-20% จากปีที่แล้ว พร้อมปรับเป้า EBITDA ปีนี้เป็น
โต 15-20% จากเดิมคาดโต 40-45% หลังคาดราคา
น�้ำมันในตลาดโลกยังผันผวน  ระบุมุ่งเน้นรุกขยาย
ธุรกิจ F&B และ Services ให้มากขึ้น ที่สร้างกระแส
เงินสดมั่นคง-สม�่ำเสมอในระยะยาว พร้อมเปิดทางหา
พันธมิตร   ย�้ำดันก�ำไรขั้นต้นจากธุรกิจนอนออยล์เป็น 
60% ภายในปี 65

	

บริษัท พีทีจี เอ็นเนอยี จ�ำกัด (มหาชน) PTG เปิด
เผยว่า บริษัทฯ มีการปรับประมาณการปริมาณการ
จ�ำหน่ายน�้ำมัน เป็นเติบโต 15-20% (ปรับจาก +20-
25%)   พร้อมปรับ EBITDA Growth  เป็นเติบโต 
15-20% (ปรับจาก +40-45%)ส่วนจ�ำนวนสาขา  ใน
ส่วนของ Oil และ LPG  ปรับเป้าเป็น  1,900 สาขา 
(ปรับจาก 2,000 สาขา)  และ Non-oil (F&B, CVS, 
Services)  ปรับเป็น 500 สาขา (ปรับจาก 700 
สาขา)  เนื่องจากสภาพเศรษฐกิจในส่วนภูมิภาคที่ยัง
ไม่ดี ซึ่งส่งผลต่อก�ำลังซื้อของเกษตรกร พีทีจีจึงหัน
มาเน้นการขยายสาขาเฉพาะในพื้นที่ที่ยังมีการเติบโต
ทางเศรษฐกิจสูง สามารถให้บริการลูกค้าได้อย่างทั่ว
ถึง และเติมเต็มการให้บริการด้วยธุรกิจนอนออยล์ครบ

วงจร เพื่อกระจายความเสี่ยงต่อการกระจุกตัวของ
รายได้ ทาให้พีทีจีปรับประมาณการ การขยายจ�ำนวน
สถานีบริการให้อยู่ที่ 1,900 สาขา และจ�ำนวนสาขา
ของธุรกิจ F&B, CVS และ Services อยู่ที่ 500 สาขา 
ในส่วนของปริมาณการขาย พีทีจีปรับคาดการณ์การ
เติบโตของปริมาณการขายอยู่ที่ +15-20% จากปีที่
แล้ว โดยจะมุ่งเน้นการเพิ่มปริมาณการขายน�้ำมันผ่าน
ระบบบัตรสมาชิกให้สูงขึ้นจากการสร้างความสัมพันธ์
ที่ดีกับลูกค้า และการสร้างแบรนด์ให้แข็งแกร่งมากขึ้น

ขณะที่ราคาน�้ำมันในตลาดโลกคาดว่าจะยังคงมีความ
ผันผวน ซึ่งอาจจะส่งผลกระทบกับการปรับราคาขาย
ปลีกน�้ำมันในประเทศ ท�ำให้พีทีจีปรับประมาณการการ
เติบโตของ EBITDA อยู่ที่ +15-20% ทั้งนี้ พีทีจีจะ
มุ่งเน้นการขยายธุรกิจไปสู่ธุรกิจ F&B และ Services 
ให้มากขึ้น เพื่อการสร้างกระแสเงินสดที่มั่นคงและ
สม�่ำเสมอในระยะยาว ด้วยการหาพันธมิตรที่แข็งแกร่ง 
และสามารถเติมเต็มความต้องการของลูกค้าได้อย่าง
ครบวงจร

PTG ระบุว่า  การขยายสาขาทั้งในธุรกิจน�้ำมัน และ
ธุรกิจนอนออยล์ จะเน้นขยายเฉพาะในพื้นที่ที่ยังมี
การเติบโตทางเศรษฐกิจสูง โดยปรับคาดการณ์จาน
วนสาขาของสถานีบริการน้ามันและแก๊สแอลพีจีอยู่ที่ 

1,900 สาขา และจ�ำนวนสาขาของธุรกิจ non-oil อยู่
ที่ 500 สาขา ซึ่งรวมร้านสะดวกซื้อ Max Mart, ร้าน
กาแฟพันธุ์ไทย, ร้านคอฟฟี่เวิร์ลด, ร้านข้าวแกงครัว
บ้านจิตร, ร้านซ่อมบ�ำรุงสาหรับรถบรรทุก Pro Truck 
และสาหรับรถยนต์ Autobacs โดยพีทีจีจะยังขยาย
สาขาด้วยการเช่าพื้นที่ของสถานีบริการเดิม และเติม
เต็มการให้บริการด้วยธุรกิจนอนออยล์ครบวงจร เพื่อ
บริหารพื้นที่ให้มีประสิทธิภาพสูงสุด

เศรษฐกิจในต่างจังหวัด นอกเขตกรุงเทพฯ และ
ปริมณฑล ยังคงฟื้นตัวได้อย่างค่อยเป็นค่อยไป อาจ
ส่งผลต่อการเติบโตของปริมาณการจ�ำหน่ายน้า
มัน โดยปรับคาดการณ์การเติบโตอยู่ที่ +15-20% 
เนื่องจากราคาผลผลิตทางการเกษตรยังคงอยู่ในระดับ
ต�่ำ อย่างไรก็ตาม ราคาผลผลิตทางการเกษตรเริ่มฟื้น
ตัวในช่วงที่ผ่านมา เนื่องจากรัฐบาลมีนโยบายในการ
รักษาเสถียรภาพของราคา เพื่อช่วยเหลือเกษตรกร 
ทั้งนี้ พีทีจีจะยังคงสร้างความสัมพันธ์ ผ่านการบริการ
ที่ดี และสร้างมูลค่าเพิ่มให้กับลูกค้าอย่างต่อเนื่อง ผ่าน
ระบบสมาชิกบัตร PT Max Card นอกจากนี้ พีทีจีจะ
ขยายสาขาในเขตกรุงเทพฯ ปริมณฑล และหัวเมือง
ใหญ่ให้มากขึ้น เพื่อสร้างความสมดุลในการกระจาย
ตัวของสถานีบริการ และเพื่อสนับสนุนการต่อยอดใน
ธุรกิจนอนออยล์ได้อย่างเต็มที่ 
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การปรับราคาขายปลีกน�้ำมันในประเทศให้สอดคล้อง
กับราคาต้นทุนของตลาดโลก ยังคงเป็นความท้าทาย
ในครึ่งปีหลัง ท�ำให้มีการปรับคาดการณ์การเติบโต
ของ EBITDA อยู่ที่ +15-20% อย่างไรก็ตาม พีที
จีมีเป้าหมายในการมุ่งไปสู่ธุรกิจ non-oil เพื่อการ
สร้างกระแสเงินสดที่มั่นคงและสม่าเสมอในระยะยาว 
ปัจจุบัน สัดส่วนกาไรขั้นต้นที่มาจากธุรกิจ non-oil 
เพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง โดยในไตรมาส 2/61 มีสัดส่วน
อยู่ที่ 10% จาก 6% ในปีที่แล้ว พีทีจีจะยังคงขยาย
พันธมิตรในการท�ำธุรกิจ เพื่อสามารถเติมเต็มความ
ต้องการของลูกค้าได้อย่างครบวงจร

ส�ำหรับในไตรมาส 2/2561 บริษัทฯ มีรายได้จากการ
ขายและบริการ เท่ากับ 27,089 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 
26% เมื่อเทียบกับไตรมาสเดียวกันของปีก่อน และ
เพิ่มขึ้น 9% จากไตรมาสก่อน เป็นผลมาจากรายได้
จากการขายและบริการในส่วนของธุรกิจน�้ำมัน เพิ่ม
ขึ้น 26% จากไตรมาสเดียวกันของปีก่อน และเพิ่ม
ขึ้น 9% จากไตรมาสก่อน และรายได้จากธุรกิจนอน
ออยล์ ในส่วนธุรกิจแอลพีจี ธุรกิจอาหารและเครื่อง
ดื่ม ธุรกิจร้านสะดวกซื้อ ธุรกิจการให้บริการพื้นที่เชิง
พาณิชย์ และธุรกิจอื่น ๆ มีการเติบโตขึ้นอย่างต่อเนื่อง 
เพิ่มขึ้น 54% จากไตรมาสเดียวกันของปีก่อน และเพิ่ม
ขึ้น 13% จากไตรมาสก่อน การเพิ่มขึ้นของรายได้เป็น
ผลมาจาก 2 ปัจจัยหลักคือ 1. ปริมาณการจาหน่าย
น้ามันเพิ่มขึ้นอยู่ที่ 985 ล้านลิตร หรือเพิ่มขึ้น 12% 

จากไตรมาสเดียวกันของปีก่อน และเพิ่มขึ้น 5% จาก
ไตรมาสก่อน ซึ่งปริมาณการจ�ำหน่ายน้ามันเพิ่มขึ้น
ตามการขยายสาขาในส่วนธุรกิจน�้ำมัน 2. ราคาขาย
ปลีกน�้ำมันต่อลิตรเพิ่มสูงขึ้นเฉลี่ย 13% เมื่อเทียบ
กับไตรมาสเดียวกันของปีก่อน และเพิ่มสูงขึ้นเฉลี่ย 
4% จากไตรมาสก่อน ทั้งนี้รายได้จากธุรกิจน้ามัน คิด
เป็นสัดส่วนร้อยละ 97% ของรายได้จากการขายและ
บริการทั้งหมด

ต้นทุนการขายและบริการ เท่ากับ 25,271 ล้านบาท 
เพิ่มขึ้น 27% เมื่อเทียบกับไตรมาสเดียวกันของปีก่อน 
และเพิ่มขึ้น 11% จากไตรมาสก่อน การเพิ่มขึ้นของ
ต้นทุนเป็นผลมาจาก 2 ปัจจัยหลักคือ 1. ปริมาณ
การจ�ำหน่ายน�้ำมันที่เพิ่มขึ้นดังที่กล่าวไว้ข้างต้น 2. 
ราคาต้นทุนน�้ำมันต่อลิตรที่เพิ่มขึ้น 13% จากไตรมาส
เดียวกันของปีก่อน และเพิ่มขึ้น 6% จากไตรมาสก่อน 
ทั้งนี้ การปรับราคาขายปลีกน้ามันเป็นไปได้ช้ากว่า
ต้นทุนที่เพิ่มขึ้นอย่างรวดเร็ว เป็นผลท�ำให้กาไรขั้น
ต้นเท่ากับ 1,818 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 14% เมื่อเทียบ
กับไตรมาสเดียวกันของปีก่อน และลดลง 5% จาก
ไตรมาสก่อน

ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร เท่ากับ 1,628 ล้าน
บาท เพิ่มขึ้น 24% เมื่อเทียบกับไตรมาสเดียวกันของปี
ก่อน และเพิ่มขึ้น 4% จากไตรมาสก่อน เป็นผลมาจาก

การขยายสาขาในส่วนของธุรกิจน�้ำมัน และธุรกิจนอน
ออยล์ตามเป้าหมายที่วางไว้ จึงส่งผลให้ค่าใช้จ่ายใน
การขายและบริหารในส่วนค่าใช้จ่ายเกี่ยวกับพนักงาน 
ค่าเช่าและสิทธิการเช่า รวมถึงค่าเสื่อมราคา และค่า
โฆษณาและค่าส่งเสริมการขาย เพิ่มขึ้นเพื่อรองรับการ
ขยายตัวของสาขาดังกล่าว

EBITDA และก�ำไรสุทธิ ตามที่ได้อธิบายแล้วข้างต้นถึง
ปัจจัยหลักที่ส่งผลต่อรายได้ และต้นทุน รวมถึงการ
ขยายสาขาในส่วนธุรกิจน้ามัน และธุรกิจนอนออยล์ 
ซึ่งส่งผลต่อค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารนั้น ส่งผล
ให้ในไตรมาสนี้ EBITDA เท่ากับ 885 ล้านบาท เพิ่ม
ขึ้น 13% เมื่อเทียบกับไตรมาสเดียวกันของปีก่อน และ
ลดลง 7% จากไตรมาสก่อน และก�ำไรสุทธิ เท่ากับ 177 
ล้านบาท ลดลง 33% เมื่อเทียบกับไตรมาสเดียวกัน
ของปีก่อน และลดลง 34% จากไตรมาสก่อน ทั้งนี้ใน
ส่วนต้นทุนทางการเงิน เท่ากับ 70 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 
28 ล้านบาท เมื่อเทียบกับไตรมาสเดียวกันของปีก่อน 
และเพิ่มขึ้น 4 ล้านบาท จากไตรมาสที่แล้ว ปัจจัยหลัก
มาจากเงินกู้ยืมจากสถาบันการเงินที่เพิ่มขึ้น เพื่อใช้
เป็นเงินลงทุนในธุรกิจน�้ำมัน และธุรกิจอื่นๆ ที่เกี่ยว
เนื่องกับธุรกิจหลัก ทั้งนี้ พีทีจีพิจารณาธุรกิจที่เข้า
ลงทุนอย่างระมัดระวังและรอบคอบ และเลือกใช้เครื่อง
มือทางการเงินที่หลากหลายเพื่อการจัดหาแหล่งเงิน
ทุนที่มีอัตราดอกเบี้ยที่เหมาะสม และตรงตามความ
ต้องการของบริษัท
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อย่างไรก็ตาม จากการขยายสถานีบริการน�้ำมันพีที
และการสร้างแบรนด์อย่างต่อเนื่อง ท�ำให้ในไตรมาส 
2/2561 พีทีจีมีปริมาณการจ�ำหน่ายน�้ำมันเท่ากับ 
985 ล้านลิตร เพิ่มขึ้น 12% จากช่วงเดียวกันของ
ปีที่แล้ว และเพิ่มขึ้น 5% จากไตรมาสที่แล้ว โดย
ปริมาณการจ�ำหน่ายน�้ำมันผ่านช่องทางสถานี
บริการ (ค้าปลีก) เท่ากับ 926 ล้านลิตร หรือคิด
เป็นสัดส่วน 94% ของปริมาณการจ�ำหน่ายน�้ำมัน
ทั้งหมด โดยเติบโต 14% จากไตรมาสเดียวกันของ
ปีที่แล้ว และเติบโต 4% จากไตรมาสที่แล้ว ปริมาณ
การจ�ำหน่ายน�้ำมันของพีทีจียังคงเติบโตได้ดีกว่าการ
ปริมาณการใช้น้ามันผ่านสถานีบริการของประเทศ

ณ สิ้นสุดไตรมาสที่ 2/2561 พีทีจีมีจ�ำนวนสถานี
บริการน�้ำมันและแก๊สแอลพีจีรวมทั้งสิ้น 1,803 
สถานี โดยแบ่งออกเป็นสถานีบริการน�้ำมัน 1,692 
สถานี สถานีบริการแก๊สแอลพีจี 44 สถานี และ
สถานีบริการแบบผสม 67 สถานี้ นอกจากการ
ขยายจานวนสถานีบริการอย่างต่อเนื่องแล้ว พีที
จียังขยายการให้บริการธุรกิจนอนออยล์เพื่อตอบ
สนองความต้องการของลูกค้าให้รอบด้านมากยิ่ง
ขึ้น เพื่อเพิ่มสัดส่วนของก�ำไรขั้นต้นของบริษัทจาก
ธุรกิจนอนออยล์เป็น 60% ภายในปี 2565 ตามเป้า

หมาย โดยปัจจุบันมีร้านกาแฟพันธุ์ไทยมีจ�ำนวน 
155 สาขา ร้าน Coffee World และแบรนด์อื่นๆ ภาย
ใต้ GFA จ�ำนวน 85 สาขา และร้านสะดวกซื้อ Max 
Mart จ�ำนวน 123 สาขา 

	

นอกจากนี้ ยังมีศูนย์ให้บริการซ่อมบารุงและ
ซ่อมแซมส�ำหรับรถบรรทุก Pro Truck จ�ำนวน 5 
สาขา ศูนย์ให้บริการซ่อมบ�ำรุงและซ่อมแซมส�ำหรับ
รถยนต์ Autobacs จ�ำนวน 11 สาขา และร้านข้าว
แกงครัวบ้านจิตร จ�ำนวน 1 สาขา
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BIG เผยกลยุทธ์เน้นเจาะตลาดกล้องรุ่นใหม่ประสบ
ความส�ำเร็จ ลุยจัดอีเว้นท์ อัดโปรโมชั่นเพียบ หนุน
รายได้ครึ่งปีแรกแตะระดับ 3,104 ล้านบาท ขณะที่
ก�ำไรสุทธิ 324 ล้านบาท "ชาญ"ประเมินแนวโน้มผล
ประกอบการครึ่งปีหลังดีต่อเนื่องจากความต้องการ
กล้องรุ่นใหม่เพิ่ม และเป็นช่วงไฮซีซั่นของธุรกิจ เดิน
หน้าเร่งขยายธุรกิจใหม่ เล็งเปิดตัวเร็วๆนี้ มั่นใจราย
ได้ปี 61 เข้าเป้าเติบโต 10-15%

นายชาญ เธียรกาญจนวงศ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร 
รักษาการกรรมการผู้จัดการ บริษัท บิ๊ก คาเมร่า 
คอร์ปอเรชั่น จ�ำกัด (มหาชน) หรือ BIG

เปิดเผยว่าภาพรวมผลการด�ำเนินงานครึ่งปีหลัง
น่าจะออกมาดีกว่าครึ่งปีแรก เนื่องจากได้รับผลดี
จากความต้องการกล้องรุ่นใหม่ กลยุทธ์เน้นเจาะ

ตลาดกล้องรุ่นใหม่มากขึ้น โดยเฉพาะในไตรมาส 
3/61เป็นต้นไป ซึ่งสัดส่วนรายได้เพิ่มขึ้น และก�ำไรมี
แนวโน้มที่ดีกว่าเดิม

"ครึ่งปีแรกภาพรวมตลาดกล้องยังไม่ได้ฟื้นตัวดีมาก
จากก�ำลังซื้อของผู้บริโภค แต่ได้รับการกระตุ้นจาก
กล้องรุ่นใหม่ที่ทยอยออกตั้งแต่ต้นปี ประกอบกับ
กลยุทธ์ของบริษัทฯจึงท�ำให้ยังสามารถเพิ่มยอดขาย
และเติบโตได้ตามเป้าหมายได้ โดยเซ็กเมนต์กล้อง 
Mirrorless ยังคงมีส่วนแบ่งการตลาดสูงที่สุดอยู่"

ส�ำหรับผลการด�ำเนินงานงวด 6 เดือนแรกปี 2561 
มีรายได้รวมอยู่ที่ 3,104 ล้านบาท และก�ำไรสุทธิอยู่
ที่ 324 ล้านบาท ขณะที่ไตรมาส 2/61 รายได้รวมอยู่
ที่ 1,462 ล้านบาท และก�ำไรสุทธิอยู่ที่ 114 ล้านบาท

ขณะที่ครึ่งปีหลัง คาดว่ายังมีกล้องรุ่นใหม่ทยอย
ออกสู่ตลาดอย่างต่อเนื่อง ท�ำให้ตลาดยังคงมีความ
คึกคักได้ต่อเนื่อง ประกอบกับเป็นช่วงฤดูกาลของ
ธุรกิจ ซึ่งแบรนด์กล้อง จะออกโปรโมชั่นสินค้ารุ่น
ใหม่ ๆ มากขึ้นช่วยกระตุ้นก�ำลังซื้อ รวมถึงช่วง
ปลายปีจะมีการจัดกิจกรรม PHOTO FAIR มาช่วย
สนับสนุนยอดขายอีกด้วย

ทั้งนี้ บริษัทฯยังคงวางแผนในการเปิดสาขาให้
ครอบคลุมทั่วประเทศมากยิ่งขึ้น ตามการขยายตัว

ของห้างสรรพสินค้า ทั้งในพื้นที่กรุงเทพฯ และต่าง
จังหวัด ซึ่งแผนการเปิดสาขา BIG Camera ปีนี้ได้
เปิดสาขาที่ห้างสรรพสินค้าขนาดใหญ่ 5 สาขา และ
มีสาขารวมอยู่ที่ประมาณ 220 สาขา

ธุรกิจการพิมพ์ (Printing) ซึ่งด�ำเนินงานภายใต้ชื่อ 
Wonder Photo Shop นั้น ที่ผ่านมาเปิดไปแล้ว 8 
สาขา สามารถที่จะสร้างการรับรู้ในกลุ่มสินค้าภาพ
พิมพ์ได้อย่างต่อเนื่อง

ด้านธุรกิจ BIG Mobile ยอดขายปรับตัวเพิ่มขึ้นต่อ
เนื่อง และอยู่ระหว่างหาโอกาสเข้ารับงานบริหาร
ร้าน AIS Shop เพิ่มเติม ซึ่งในไตรมาส 2 ที่ผ่านมา 
บริษัทฯได้เปิดให้บริการ Telewiz by AIS เพิ่มอีก 2 
สาขา

	

นอกจากนี้ บริษัทฯมีแผนจะขยายการลงทุน โดย
จัดตั้งบริษัทย่อยแห่งใหม่ คือบริษัท บิ๊ก คาเมร่า 
โฮลดิ้ง จ�ำกัด ทุนจดทะเบียน 50 ล้านบาท เพื่อ
รองรับแผนการขยายการลงทุนของบริษัทฯ ใน
อนาคต และบริษัทฯ ถือหุ้นในสัดส่วน 100%

บริษัทฯ ยังคงเชื่อมั่นว่าภาพรวมผลประกอบการ
ในปี 2561 คาดว่าจะมีรายได้เติบโตได้ 10 - 15% 
จากปีก่อนที่ 6,043.10 ล้านบาท ซึ่งเป็นไปตามเป้า
หมายที่วางไว้ 
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BIG จ่อเปิดธุรกิจใหม่
ลั่นปีนี้ รายได้โตเข้าเป้า 10 - 15%
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อ่อนตัว‼ต️ลาดบ้านเราเข้าสู่โหมดพักตัวอีกครั้งนะเจ้าคะ ล่าสุดอ่อนตัวลง
มาปิดที่ 1,705.96 จุด -16.52 จุดเบาๆ ยังยืนเหนือ 1,700 สวยงามตาม
ท้องเรื่องเจ้าค่ะ แรงกดส่วนใหญ่มาจากกลุ่มพลังงานเนื่องราคาน�้ำมันดิบ
ที่ปรับตัวลดลงจากผลกระทบสงครามการค้าที่รุนแรงมากขึ้น น�ำโดย PTT 
ยังคงมีผลต่อดัชนีหลังราคาอ่อนตัวลงก็กดดัชนีลงไปด้วยเจ้าค่ะแต่ก็ถือ
เป็นโอกาสในการสะสมหุ้นไปในตัวนะเจ้าคะถ้าตลาดกลับตัวตัวนี้จะเด้งแรง
เจ้าค่ะ ในเรื่องที่ร้ายยังมีเรื่องที่ดียังมีแรงหนุนจาก Fund Flow ต่างชาติ
ที่ไหลเข้าต่อเนื่อง 9 วันติด ช่วงนี้เจ๊แนะเน้นเก็งก�ำไรตัวที่มีประเด็นบวก
เฉพาะตัวซื้อดักงบและปันผล Q2/61 โค้งสุดท้ายในวีคนี้เจ้าค่ะ

ตัวแรกมาดูเฮียฮ้อ RS กันนะเจ้าคะ เขียวสวนตลาดแบบนี้ไม่พ้นสายเจ๊
ที่หยิบมาเม้าท์มอยไม่ได้หรอกเจ้าค่ะ ล่าสุดขึ้นมาท�ำไฮ 18.20 บาท ก่อน
จะย่อมาปิด 17.90 บาท วอลุ่มแน่น ถือว่าแข็งกว่าใครเชียวเจ้าค่ะ โชว์ผล
งาน Q2/61 โตก้าวกระโดดกว่า 230% หลังประสบความส�ำเร็จจากการ
ขยายธุรกิจรกิจเชิงพาณิชย์ยุคใหม่อย่างเต็มตัว แถมเฮียฮ้อแกยังใจปล�้ำ
สุดประกาศจ่ายปันผล 0.25 บ./หุ้น ว้าววว เลิศมากเจ้าค่ะ ทางเทคนิคติด
หน่อยๆ 18.50 บาท ตรงนี้ผ่านได้ปลิวเจ้าค่ะ แบบนี้ขาเก็งก�ำไรอย่าพลาด
เชียวเจ้าค่าาา

มาดูอลังหาฯที่แกร่งกว่าตลาดอีกตัว ที่มีฉายาฮิตติดปากนามว่าขนมโอริ
โอ้ ORI กันหน่อยนะเจ้าคะ ถือว่าห่างหายจากจอทิกเกอร์ไปสักพัก ล่าสุด
แอบมาอวดลวยลายวิ่งเขียวสวนตลาด พุ่งขึ้นมาท�ำไฮ 19.30 บาท ก่อน
จะย่อมาปิดที่ 19.20 บาท วอลุ่มแน่น เล็งเพิ่มเป้ายอดขาย-รายได้ในครึ่ง
ปีหลัง รับตลาดฟื้น จ่อเปิดคอนโดหรู 3 โครงการ 4 หมื่นลบ. ล่าสุดสดๆ
ร้อนๆ ORI รายงานงบ Q2/61 โตพุ่งกระฉูด 327.01% อลังการงานสร้าง
มว้ากกกเจ้าค่าา สาวกขนมโอริโอ้เตรียมฟินกันต่อเลยเจ้าค่า ต้านแรกขอก

ลับไปยืน 20.00 บาท แบบสวยๆฟินๆก่อนเจ้าค่า

มาดูหุ้นอสังหาฯอีกตัวนะเจ้าคะ ส�ำหรับแผ่นดินทอง GOLD เจ้าค่ะ 
ล่าสุดขึ้นมาท�ำไฮ 11.00 บาท ก่อนจะย่อมาปิด 10.70 บาท พักตัวสวยๆ
เตรียมระเบิดรอบใหม่ หลังประกาศงบ Q3/61 โต 71.00% พร้อมท�ำลาย
สถิติยอดขายทาวน์โฮมสูงสุดจากการเปิดขายโครงการย่านบางแค กาง
แผน 4 ปีลุยภูธร ตั้งเป้ารายได้แตะ 2.1 พันลบ. เปิด 10 โครงการใหม่ 
ถือว่าเป็นข่าวดีมากๆเลยเจ้าค่ะ สาวก GOLD มาลุ้นกันต่อ หลังขึ้นมาเทส
แรงขายแล้ว เตรียมขึ้นรถรอบใหม่ ต้านรอบนี้ 11.50 บาท ผ่านได้ปลิว
เจ้าค่ะ

ปิดท้ายกันด้วยหุ้นมาม้ามืดกับซอสมะเขือเทส XO กันหน่อยนะเจ้าคะ 
ถือว่าหายนาหายตาไปนานโข ล่าสุดพุ่งขึ้นมาปิดไฮ 9.70 บาท แรงจนฉุด
ไม่อยู่ หลังอวดก�ำไรโค้งแรกพุ่ง 196.84% ทุบสถิติตั้งแต่เข้าตลาด ปรับ
เป้ารายได้ปีนี้เติบโต 10-15% จากเดิมวางไว้โต 5-10% พร้อมใจปล�้ำแจก
ปันผลระหว่างกาลทันทีอีก 0.12 บ./หุ้น แซ่บแรงเบอร์นี้เจ๊ขอเก็บเข้า 
watch list ไว้เลยเจ้าค่า สาวก XO มาลุ้นผ่าน 10.00 บาท กันต่อ เหลือ
อีกแค่อึดใจ เพื่อเปลี่ยน spreads การเล่นจาก 0.05 เป็น 0.10 งานนี้มี
สนุกแน่นวลก�ำไรต่อช่องขึ้นมาสองเด้ง ของชอบของเจ๊เลยเจ้าค่า แล้วพบ
กันใหม่เจ้าค่ะ

By เจ๊เยเลน ณ Wall Street

การลงทุนมีความเสี่ยง ผู้ลงทุนโปรดศึกษาข้อมูลก่อนตัดสินใจลงทุน

โปรดใช้วิจารณญาณในการตัดสินใจด้วยตัวท่านเอง

ดูกราฟดูเทคนิคประกอบการตัดสินใจนะคะ บางตัวอาจซิ่งบางตัวไม่ซิ่งไม่
หลุดแนวรับก็ถือได้น่า จะให้ซิ่งปรู๊ดปร๊าดทุกตัวคงไม่ได้

***ขอให้นักลงทุนทุกท่านประสบความส�ำเร็จค่า

ปล.ส�ำคัญสุดอย่าลืมวางแผนจุด cut loss นะคะ  
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