












ข่าวจากปก															               8

ข่าวบริษัทจดทะเบียน										         14

ข่าวการเงิน															              21

แม่มดพิสดาร														             25

สรุปการซื้อขาย													            26



8 www.HoonInside.com 18  June  2018



9 www.HoonInside.com 18  June  2018



10 www.HoonInside.com 18  June  2018



11 www.HoonInside.com 18  June  2018







PTTEP ลงนามข้อตกลงเบื้องต้น
ขายก๊าซธรรมชาติเหลว 2.6 ล้านตัน/ปี 

ในโครงการโมซัมบิกฯ ให้ โตเกียว ก๊าซ - เซ็นทริก้า แอลเอ็นจี

PRM คาดรับรู้รายได้ Big Sea 

ต้ังแต่เดือน ก.ค.61 หนุนรายได้ท้ังปีโตกว่า 10%

	 PRM คาดรับรู้รายได้ Big Sea ตั้งแต่เดือน ก.ค.61 หนุนรายได้ทั้งปี

โตกว่า 10% เตรียมรับมอบเรือ 4 ล�ำ ครึ่งปีแรก62 ใช้งบลงทุน 4-5 พันลบ. 

คาดผลงาน Q2/61 สวยกว่า Q1/61 หลังขายเรือที่ไม่สร้างรายได้ออก 

	 นายชาญวิทย์ อนัคกุล ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท พริมา มารีน 

จ�ำกัด (มหาชน) หรือ PRM เปิดเผยว่า บริษัทฯยังคงเชื่อมั่นว่าผลการด�ำเนิน

ในไตรมาส 2/2561 และไตรมาสที่เหลือของปี จะปรับตัวได้ดีขึ้นอย่างต่อเนื่อง 

หลังจากที่ไตรมาส 1/2561 เป็นช่วงที่มีผลการด�ำเนินงานต�่ำสุดของปี  เนื่อง

จากบริษัทฯได้ขายเรือที่มีอายุการใช้งานมากกว่า 30ปีออก ซึ่งช่วยลดต้นทุน

อัตราการใช้เพิ่ม และมั่นใจว่าผลการด�ำเนินงานในไตรมาส 3/2561 และ

ไตรมาส4/2561 จะเติบโตได้ตีอย่างต่อเนื่อง 

	 อีกทั้งบริษัทฯยังเตรียมงบลงทุนราว 4-5 พันล้านบาท เพื่อขยายกอง

เรือเพิ่มอีก 4 ล�ำ  โดยจะส่งมอบเรือในช่วงไตรมาส1/2562  จ�ำนวน 2 ล�ำ  

และไตรมาส2/2562 จ�ำนวน 2 ล�ำ และในเดือนมีนาคม 2562 จะมีการรับมอบ

เรือของ Big Sea เพิ่มอีก 1 ล�ำ ส่งผลให้ครึ่งปีแรกปี2562 บริษัทฯมีกองเรือ

ทั้งหมด 45 ล�ำ 

	 ขณะที่บริษัทฯยังคงเป้ารายได้ปีนี้อยู่ที่ 5,000 ล้านบาท เติบโตไม่ต�่ำกว่า 

10% เนื่องจากบริษัทฯจะมีการทยอยส่งมอบกองขนส่งขนาดเล็กของ Big 

Sea จ�ำนวน 13 ล�ำ โดยจะมีการรับรู้รายได้ในทันที ตั้งแต่วันที่ 1 ก.ค. นี้ จาก

การได้ตลาดใหม่ของ Big Sea ท�ำให้สิ้นปีนี้ จะมีกองเรือทั้งหมด 40 ล�ำ ประ

กอบบริษัทฯได้มีการบริหารจัดการต้นทุนได้ดี เพื่อเสริมศักยภาพการด�ำเนิน

งานธุรกิจและรักษาอัตราก�ำไรขั้นต้นที่ดี รวมถึงบริษัทฯได้มีการบริหารจัดการ

กองเรือให้มีความสอดคล้องกับทิศทางอุตสาหกรรมและความต้องการของ

ลูกค้า

	 ทั้งนี้ตั้งแต่ปี 2561 บริษัทฯจะทยอยรับมอบเรือเพิ่มทั้งหมด 16 ล�ำ แบ่ง

เป็นเรือที่น�ำมาทดแทนเรือที่ขายออกไป จ�ำนวน 3 ล�ำ และเรือ Big Sea เป็น

ผู้ด�ำเนินธุรกิจขนส่งภายในประเทศจ�ำนวน 13 ล�ำ ซึ่งในปัจจุบันบริษัทฯได้มี

การรับมอบเรือไปแล้วจ�ำนวน 2 ล�ำ ทั้งนี้ในปี 2561 บริษัทฯจะมีการขายกอง

เรือกออกไป จ�ำนวน 3 ล�ำ ซึ่งปัจจุบันขายไปแล้ว2 ล�ำ และจะขายเรือ FSU 

อีก 1 ล�ำ ภายในสิ้นเดือน มิถุนายน 2561

	 บริษัท ปตท.ส�ำรวจและผลิตปิโตรเลียม จ�ำกัด (มหาชน) หรือ ปตท.

สผ. เปิดเผยว่าบริษัท Mozambique LNG1 Company Pte. Ltd. ซึ่งเป็น

บริษัทภายใต้การร่วมทุนของ ปตท.สผ. และกลุ่มบริษัทร่วมทุนในโครงการ

โมซัมบิก โรวูมา ออฟชอร์ แอเรีย วัน ได้ลงนามในข้อตกลงเบื้องต้นในการซื้อ

ขาย (Heads of Agreement: HOA) ก๊าซธรรมชาติเหลว กับบริษัท โตเกียว 

ก๊าซ จ�ำกัด (Tokyo Gas Co., Ltd.) และบริษัท เซ็นทริก้า แอลเอ็นจี จ�ำกัด 

(Centrica LNG Co., Ltd.) ซึ่งจะรับซื้อก๊าซธรรมชาติเหลว ในปริมาณรวม 

2.6 ล้านตันต่อปี 

	 “ข้อตกลงเบื้องต้นซื้อขายก๊าซธรรมชาติเหลวในปริมาณสูงครั้งนี้ เป็น

อีกก้าวที่ส�ำคัญของโครงการโมซัมบิก โรวูมา ออฟชอร์ แอเรีย วัน ซึ่งหาก

มีการลงนามในสัญญาซื้อขาย (Sales and Purchase Agreement: SPA) 

แล้ว จะช่วยผลักดันโครงการนี้ไปสู่การตัดสินใจลงทุนขั้นสุดท้าย (Final 

Investment Decision หรือ FID) ต่อไป” นายพงศธร ทวีสิน กรรมการผู้

จัดการใหญ่ ส�ำรวจและผลิตปิโตรเลียม ปตท.สผ. กล่าว 

	 การลงนามในข้อตกลงเบื้องต้นในการซื้อขายก๊าซธรรมชาติเหลวกับ

โตเกียว ก๊าซ และเซ็นทริก้า แอลเอ็นจี ซึ่งเป็นลูกค้าในเอเชียและยุโรปแสดงให้

เห็นถึงจุดแข็งของโครงการโมซัมบิก โรวูมา ออฟชอร์ แอเรีย วัน ซึ่งตั้งอยู่ใน

พื้นที่ที่สามารถเอื้อต่อการขายก๊าซธรรมชาติเหลวให้กับตลาดในสองภูมิภาค

นี้ โดยก่อนหน้านี้กลุ่มผู้ร่วมทุนในโครงการโมซัมบิก โรวูมา ออฟชอร์ แอเรีย 

วัน ได้ลงนามในสัญญาซื้อขายก๊าซธรรมชาติเหลวกับบริษัท  ?lectricit?  de 

France, S.A. (EDF) ซึ่งเป็นผู้ให้บริการด้านไฟฟ้าแบบครบวงจรของประเทศ

ฝรั่งเศส ซึ่งรับซื้อก๊าซธรรมชาติเหลวในปริมาณ 1.2 ล้านตันต่อปี เป็นระยะ

เวลา 15 ปี 

	 โครงการโมซัมบิก โรวูมา ออฟชอร์ แอเรีย วัน เป็นหนึ่งในโครงการที่

ส�ำคัญตามแผนกลยุทธ์ของ ปตท.สผ. ซึ่งให้ความส�ำคัญกับการลงทุนในพื้น

ที่ใหม่ๆ ที่มีศักยภาพสูง และมีต้นทุนต�่ำ ปัจจุบันโครงการอยู่ในระหว่างการเต

รียมพัฒนาแหล่งก๊าซธรรมชาติ และก่อสร้างโรงงานผลิตก๊าซธรรมชาติเหลว 

ซึ่งในระยะแรกประกอบด้วยโรงงานผลิตก๊าซธรรมชาติเหลว 2 สายการผลิต 

(train) ก�ำลังการผลิตรวม 12.88 ล้านตันต่อปี เพื่อรองรับการพัฒนาแหล่ง

โกลฟินโญ-อาตุม (Golfinho-Atum) ซึ่งเป็นแหล่งก๊าซธรรมชาติแหล่งหนึ่ง

ในโครงการดังกล่าว
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GLOW แจงถูกกล่าวหาขายไฟเถ่ือน 

เล็งด�ำเนินการทางกฎหมายกับส่ือ - บุคคล

ท่ีเก่ียวข้องบิดเบือนข้อเท็จจริง

AGE ย�้ำเป้ารายได้ปีน้ีโต 20-25% จากปีก่อน  

ปักธงปริมาณขายถ่านหินปีน้ี 3 ล้านตัน 

	 AGE ย�้ำเป้ารายได้ปีนี้โต 20-25% จากปีก่อน ปักธงปริมาณขายถ่านหิน
ปีนี้ 3 ล้านตัน ตั้งเป้ารายได้ธุรกิจบริการโต 5% เดินหน้าต่อเรือเพิ่ม 24 ล�ำ 
คาดแล้วเสร็จปี 62 
	 นางสาวปณิตา ควรสถาพร ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการ บริษัท เอเชีย 
กรีน เอนเนอจี จ�ำกัด (มหาชน) หรือ AGE เปิดเผยว่า บริษัทฯยังคงมั่นใจว่า
ผลการด�ำเนินงานปี2561 จะเป็นไปตามเป้าหมายที่ตั้งไว้ โดยบริษัทฯ ตั้งเป้า
รายได้ปี 2561 เติบโต 20-25% จากปีก่อนที่มีรายได้ 5,949.34 ล้านบาท  
โดยสัดส่วนรายได้มาจากในประเทศ 80% และจากต่างประเทศ 20%
	 ทั้งนี้บริษัทฯตั้งเป้ายอดขายถ่านหินทั้งปีนี้ไว้ที่ 3 ล้านตัน โดยในไตรมาส 
2/2561 บริษัทฯมีแผนที่จะขยายฐานลูกค้าธุรกิจถ่านหินเพิ่มทั้งในประเทศและ
ต่างประเทศ ขณะที่บริษัทฯมี Backlog แล้วจ�ำนวน 800,000 ตัน ซึ่งคาดว่า
จะทยอยส่งมอบให้เสร็จในไตรมาส 2/2561 - ไตรมาส 3/2561 
	 ส�ำหรับความต้องการใช้ถ่านหินของกลุ่มลูกค้าในอุตสาหกรรมขนาด
ใหญ่ ยังมีแนวโน้มเพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง โดยในตลาดต่างประเทศ บริษัทฯ 
จะพยายามที่จะท�ำยอดขายถ่านหินให้ถึง 300,000 ตัน ซึ่งไตรมาส 1/2561 
บริษัทฯได้ขายไปแล้ว 20,000 ตัน 
	 ส่วนของธุรกิจการให้บริการโลจิสติกส์ และคลังสินค้า บริษัทตั้งเป้า

การเติบโตของรายได้เป็น 5% จากรายได้รวม โดยเติบโตขึ้นจากปีที่ผ่านมา
ที่มีรายได้ 2.5% ของรายได้รวม โดยบริษัทฯยังมีแผนที่จะเพิ่มเรือเป็น 24 ล�ำ 
ปัจจุบันบริษัทมีจ�ำนวนเรือ 12 ล�ำ โดยใช้งบลงทุนทั้งหมด 200 ล้านบาท ซึ่ง
จะทยอยส่งมอบในช่วงปลายปีนี้ ถึงต้นปี 2562
	 นอกจากนี้บริษัทฯได้มองทิศทางของธุรกิจในช่วงที่เหลือว่าจะสามารถ
เติบโตไปได้ดี เนื่องจากไตรมาส 3/2561 และไตรมาส 4/2561 เป็นช่วงไฮซีซั่
นของธุรกิจถ่านหินทั้งในประเทศและต่างประเทศ จึงท�ำใหภาพรวมปีนี้ท�ำได้
ค่อนข้างดีและเป็นไปตามแผน
	 อนึ่ง ผลประกอบการงวดไตรมาส 1/2561 AGE มีรายได้จากการขายและ
บริการ 1,591.91 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 26.60% เมื่อเทียบกับปีที่ผ่านมา โดย
แบ่งเป็นรายได้จากการขายถ่านหินที่ 1,509.02 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 23.73% 
เมื่อเทียบกับปีที่ผ่านมา รายได้จากธุรกิจให้บริการโลจิสติกส์ที่ 82.89 ล้าน
บาท เพิ่มขึ้น 119.3% เมื่อเทียบกับปีที่ผ่านมา และก�ำไรสุทธิ อยู่ที่ 32.14 
ล้านบาท เพิ่มขึ้นช่วงเดียวกันของปีก่อน 195.5% อย่างไรก็ตามในไตรมาส
นี้มีรายการพิเศษซึ่งจะบันทึกเพียงครั้งเดียว เป็นการบันทึกค่าเสียหายจาก
คดีฟ้องร้องเป็นจ�ำนวนเงิน 30.27 ล้านบาท ถ้าหากไม่รวมรายการดังกล่าว 
บริษัทฯจะมีก�ำไรจากการด�ำเนินงานที่ 56.35 ล้านบาท

	 นายปจงวิช พงษ์ศิวาภัย รองกรรมการผู้จัดการใหญ่-สายการ
เงิน บริษัท โกลว์ พลังงาน จ�ำกัด (มหาชน) GLOW เปิดเผยว่า ตามที่
ตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย (ตลท.) ได้ขอให้บริษัท โกลว์ พลังงาน 
จ�ำกัด (มหาชน) (โกลว์ หรือ บริษัท) ชี้แจงข้อมูลข่าวตามสื่อเรื่องการขายไฟ
เถื่อนนั้น
	 บริษัทใคร่ขอชี้แจงว่า ข่าวดังกล่าวเป็นการกล่าวหาและบิดเบือนข้อเท็จ
จริง โดยบริษัทได้เปิดเผยข้อมูลตามหลักเกณฑ์ไว้ในเอกสาร 56-1 ส�ำหรับปี 
2560 และยังไม่มีการเปลี่ยนแปลงในเรื่องดังกล่าวอย่างมีนัยส�ำคัญ
	 บริษัทเข้าใจว่า ข้อกล่าวหาดังกล่าวเกี่ยวข้องกับสัญญาซื้อขายไฟฟ้า
ของโรงไฟฟ้าระยะที่ 2 โครงการ 1 ของบริษัท (โครงการ) โรงไฟฟ้าของ
บริษัทยังคงจ�ำหน่ายไฟฟ้าให้กับการไฟฟ้าฝ่ายผลิตแห่งประเทศไทย (กฟผ.) 
ตามข้อตกลง และแนวทางตามกฎหมายและกฎระเบียบที่เกี่ยวข้อง เนื่องจาก
โครงการนี้เป็น 1 ใน 25 โครงการที่มีรายชื่ออยู่ในเอกสารนาเสนอและได้รับ
อนุมัติจากคณะกรรมการนโยบายพลังงานแห่งชาติ (กพช.) เมื่อวันที่ 30 
พฤษภาคม 2559 ข้อเท็จจริง คือ กฟผ. และบริษัทมีความเห็นแตกต่าง
กันในเรื่องวันสิ้นสุดอายุสัญญาซึ้อขายไฟฟ้าของโครงการ ซึ่งอยู่ในระหว่าง
กระบวนการพิจารณาของอนุญาโตตุลาการ ซึ่งเป็นไปตามข้อกาหนดใน

สัญญาซื้อขายไฟฟ้า และหากได้ค�ำชี้ขาดจากอนุญาโตตุลาการเป็นอย่างใด 
บริษัทพร้อมที่จะปฏิบัติตามคาชี้ขาดอย่างเคร่งครัด ดังเช่นที่บริษัทถือปฏิบัติ
ตามกฎหมายและข้อบังคับอย่างเคร่งครัดดลอดมา
	 ทั้งนี้ บริษัทก�ำลังอยู่ในระหว่างการพิจารณาด�ำเนินการทางกฎหมายกับ
สื่อ และ/หรือ บุคคลที่เกี่ยวข้องกับการบิดเบือนข้อมูลที่เผยแพร่ออกสื่อดัง
กล่าว
	 บริษัทจะแจ้งข้อมูลให้ ตลท.ทราบ หากมีความคืบหน้าหรือการ
เปลี่ยนแปลงอย่างมีนัยส�ำคัญต่อไป
	 นอกจากนี้ นางสาวดวงพร กิจเลิศบรรจง เลขานุการบริษัท บมจ. 
โกลว์พลังงาน GLOW เปิดเผยว่า ตามที่ปรากฏข่าว “จีพีเอสซี" ผู้ผลิต 
ไฟฟ้ายักษ์ใหญ่ในเครือ ปตท. เตรียมปิดดีล มูลค่า "แสนล้าน"ซื้อหุ้น "โกลว์
พลังงาน" 69% หรือราวหุ้นละ 90-100 บาท”
	 บมจ. โกลว์พลังงาน ขอเรียนชี้แจงว่า เริ่องดังกล่าวมีความเป็นไปได้ที่
กลุ่มเอ็นจี อยู่ระหว่างการประเมินกลยุทธ์ทางธุรกิจการตลาดของไทย และ
ยังไม่มีข้อสรุป
	 ทั้งนี้หากมีความชัดเจนมากขึ้น บมจ. โกลว์ พลังงาน จะแจ้งความคืบ
หน้าให้ทราบต่อไป 
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TAPAC แจงงบรวม Q2/61 
พลิกเป็นขาดทุน เหตุถูกพิษต้นทุนจากการขายสินค้า

และให้บริการ + ต้นทุนค่าก่อสร้าง

BTS เตรียมเปล่ียนบัตรโดยสารเท่ียวเดียว
จากบัตรแม่เหล็ก (Magnetic) เป็นบัตรสมาร์ทการ์ด 

ชนิดบาง (Thin Card) เปิดบริการปลายปีน้ี 

	 นายสุรพงษ์ เลาหะอัญญา กรรมการผู้อ�ำนวยการใหญ่ บริษัท ระบบ

ขนส่งมวลชนกรุงเทพ จ�ำกัด (มหาชน) BTS เปิดเผยว่า บริษัทฯ จะ

เปลี่ยนบัตรโดยสารประเภทเที่ยวเดียวจากบัตรแถบแม่เหล็ก เป็น บัตร

สมาร์ทการ์ดชนิดบาง (Thin Card) ที่มีความบางมากกว่าบัตรแรบ

บิทการ์ดหรือบัตรทั่วไป เพื่อเปลี่ยนเป็นบัตรเทคโนโลยีที่ทันสมัยยิ่งขึ้น

และรองรับการใช้งานในส่วนต่อขยายโครงการรถไฟฟ้าสายสีเขียว ช่วง

ส�ำโรง-สมุทรปราการ ซึ่งจะเปิดให้บริการประมาณ ปลายปี 2561 นี้ และ

เตรียมไว้ส�ำหรับโครงการรถไฟฟ้าสายสีเขียว ช่วงหมอชิต - คูคต และ

โครงการรถไฟฟ้าสายสีชมพู ช่วงแคราย – มีนบุรี และ สายสีเหลือง ช่วง

ลาดพร้าว - ส�ำโรง การเปลี่ยนระบบบัตรโดยสารเที่ยวเดียวนี้บริษัทฯ 

จะเปลี่ยนตู้จ�ำหน่ายตั๋วโดยสารอัตโนมัติทั้งหมดให้เป็นแบบจอสัมผัส 

(Touch Screen) รวมประมาณ 200 ตู้ และติดตั้งตู้จ�ำหน่ายตั๋วที่มีช่อง

รับธนบัตรเพิ่มอีก 50 ตู้ เพื่อติดตั้งตามสถานีต่างๆ ในระบบรถไฟฟ้าบีที

เอส พร้อมกันไปด้วย ซึ่งจะเริ่มทยอยเปลี่ยนตั้งแต่เดือนมิถุนายน 2561 

ใน 8 สถานีแรก คือ สถานีสยาม สถานีช่องนนทรี สถานีกรุงธนบุรี สถานี

วงเวียนใหญ่ สถานีตลาดพลู สถานีบางหว้า สถานีอุดมสุข และสถานีแบ

ริ่ง จากนั้นก็จะขยายไปจนครบทุกสถานีโดยมีก�ำหนดแล้วเสร็จในเดือน

พฤศจิกายน 2561 รวมระยะเวลาด�ำเนินการ 6 เดือน 

	 นายสุรพงษ์ เลาหะอัญญา กล่าวว่า การเปลี่ยนระบบนี้จะท�ำให้

ตู้จ�ำหน่ายตั๋วและประตูอัตโนมัติเข้า และออกสถานี ที่ก�ำลังเปลี่ยนไม่

สามารถใช้ตั๋วโดยสารเที่ยวเดียวแบบแถบแม่เหล็กรวมทั้งบัตรโดยสาร

ประเภท 1 วันได้ แต่ยังคงใช้บัตรแรบบิทได้ ดังนั้นบริษัทฯ จึงได้จัดแผน

ทยอยสลับเปลี่ยนไปตามสถานีต่างๆ เพื่อให้เกิดผลกระทบกับผู้โดยสาร

น้อยที่สุด อย่างไรก็ตาม บริษัทฯ ก็ต้องขออภัยในความไม่สะดวกที่จะเกิด

ขึ้นในช่วงของการปรับเปลี่ยนระบบบัตรโดยสารบ้าง

	 ทั้งนี้เพื่อความสะดวกในการใช้งานร่วมกับระบบขนส่งมวลชนสาย 

อื่นๆ ในอนาคต และบริษัทฯ ขอเชิญชวนให้ทุกท่านใช้บัตรแรบบิทแบบเติม

เงิน ซึ่งขณะนี้มีโปรโมชั่นลดค่าโดยสาร 1 บาทต่อ 1 เที่ยวการเดินทาง ซึ่ง

มีราคาถูกกว่าซื้อทีละครั้ง และมีความสะดวกและประหยัดเวลามากกว่า

	 นายโสฬส ตั้งในธรรม กรรมการผู้จัดการ บริษัท ทาพาโก้ จ�ำกัด 

(มหาชน) TAPAC เปิดเผยว่า ตามที่บริษัท ทาพาโก้ จ�ำกัด (มหาชน) ได้จัด

ท�ำและน�ำส่งงบการเงินไตรมาส 2/2561 ของบริษัทฯ และบริษัทย่อย ส�ำหรับ

รอบระยะเวลาสิ้นสุด ณ วันที่ 30 เมษายน 2561 ต่อตลาดหลักทรัพย์แห่ง

ประเทศไทยแล้วนั้น บริษัทฯ ใคร่ขอชี้แจงข้อมูลเพิ่มเติมเกี่ยวกับผลการ

ด�ำเนินงานของบริษัทฯ และบริษัทย่อยไตรมาส 2/2561 กล่าวคือ บริษัทฯ 

และบริษัทย่อยมีผลขาดทุน 25.202 ล้านบาท เทียบกับช่วงเดียวกันของปี

ก่อนซึ่งมีก�ำไร 43.765 ล้านบาท โดยมีสาเหตุหลักและรายละเอียดดังต่อไปนี้

	 1. บริษัทฯ และบริษัทย่อยมีรายได้จากการขายสินค้าและให้บริการ

ผลิตภัณฑ์พลาสติก, แม่พิมพ์ และธุรกิจค้าปลีก (เริ่มมีรายได้ในเดือนเมษายน 

2561) ทั้งสิ้น 217.604 ล้านบาท เพิ่มขึ้นจากปีก่อนซึ่งมีรายได้จากการขาย

สินค้าและให้บริการอยู่ที่ 183.668 ล้านบาท เพิ่มขึ้นคิดเป็นร้อยละ 18.48

	 2. บริษัทฯ และบริษัทย่อย มีต้นทุนจากการขายสินค้าและให้บริการ

อยู่ที่ร้อยละ 74.83 เพิ่มขึ้นจากช่วงเดียวกันของปีก่อน ซึ่งมีต้นทุนอยู่ที่ร้อย

ละ 71.75 โดยเป็นต้นทุนจากการขายและให้บริการผลิตภัณฑ์พลาสติกและ

แม่พิมพ์ มีต้นทุนอยู่ที่ร้อยละ 747.82 (เพิ่มขึ้นเนื่องจากบริษัทย่อย ได้มีการ 

Oursouce ด้านการผลิตแม่พิมพ์บางส่วนเพื่อให้ทันต่อค�ำสั่งซื้อที่เพิ่มขึ้น) 

และธุรกิจค้าปลีก ต้นทุนอยู่ที่ร้อยละ 75.24

	 3. บริษัทย่อย C4Hus AB มีรายได้ค่าก่อสร้างอยู่ที่ 230.029 ล้านบาท 

ลดลงจากช่วงเดียวกันของปีก่อนร้อยละ 15.06 ขณะเดียวกัน ก็มีต้นทุนค่า

ก่อสร้างอยู่ที่ 277.815 ล่านบาท เพิ่มขึ้นจากช่วงเดียวกันของปีก่อนร้อยละ 

17.91 สาเหตุหลักเกิดจากภาวะเศรษฐกิจของประเทศสวีเดนก่อนการเลือกตั้ง

และผลกระทบจากภาวะเศรษฐกิจของยุโรป

	 4. บริษัทฯ และบริษัทย่อย มีค่าใช้จ่ายการขายและบริหารอยู่ที่ 60.289 

ล้านบาท ใกล้เคียงกับช่วงเดียวกันของปีก่อน ซึ่งอยู่ที่ 61.412 ล้านบาท

	 5. บริษัทฯ และบริษัทย่อยมีต้นทุนทางการเงินอยู่ที่ 4.082 ล้านบาท 

ลดลงเมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน ซึ่งอยู่ที่ 5.087 ล้านบาท ลดลงคิด

เป็นร้อยละ 19.76 เนื่องจากบริษัทฯ ได้น�ำเงินจากการเพิ่มทุนไปช�ำระคืนหนี้

สินระยะสั้น
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DOD ปิดจอง IPO เกล้ียง
ท้ัง 110 ล้านหุ้น สะท้อนนลท.ม่ันใจปัจจัยพ้ืนฐาน 

เชื่อสร้างความประทับใจเทรด mai 20 มิ.ย.น้ี 

	 บมจ.ดีโอดี ไบโอเทค (DOD) ผู้น�ำด้านการผลิตผลิตภัณฑ์เสริมอาหาร

รูปแบบ ODM ที่มีส่วนประกอบหลักมาจากสารสกัดจากธรรมชาติ และ

ให้บริการครบวงจร แบบ One Stop Service ปลื้มนักลงทุนมั่นใจปัจจัย

พื้นฐานทางธุรกิจ ส่งผลสะท้อนหุ้น IPO จ�ำนวน 110 ล้านหุ้น ขายหมด

เกลี้ยง พร้อมลงสนามเทรด ตลาด mai วันที่ 20 มิ.ย. นี้ ด้านผู้บริหาร 

“ศุภมาส อิศรภักดี” ระบุ กระแสตอบรับดี เป็นผลจากความมั่นใจในธุรกิจ 

และแผนขยายการลงทุนชัดเจน พร้อมเตรียมน�ำเงินลงทุนโรงงานสกัด

วัตถุดิบที่มีเทคโนโลยีและเครื่องจักรที่ทันสมัย (โรงที่ 2) และห้องปฏิบัติ

การวิจัยระดับสากลทันทีหลังระดมทุน

	 นายคมกฤต มีค�ำสัตย์ ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการฝ่ายตลาดทุน บริษัท

หลักทรัพย์ เคที ซีมิโก้ จ�ำกัด ในฐานะผู้จัดการการจัดจ�ำหน่ายและรับ

ประกันการจ�ำหน่ายหุ้นสามัญเพิ่มทุน บริษัท ดีโอดี ไบโอเทค จ�ำกัด 

(มหาชน) หรือ DOD เปิดเผยว่า ผลการเสนอขายหุ้นสามัญเพิ่มทุนให้แก่

ประชาชนเป็นครั้งแรก (IPO) จ�ำนวน 110 ล้านหุ้น มูลค่าที่ตราไว้ (พาร์) 

หุ้นละ 0.50 บาท ในราคาเสนอขายที่ 9.30 บาทต่อหุ้น ระหว่างวันที่ 

12-14 มิถุนายน 2561 ที่ผ่านมา ปรากฏว่า หุ้นของ DOD ได้รับความ

สนใจจากนักลงทุนจองซื้อหุ้นไอพีโอ เป็นจ�ำนวนมาก โดยมียอดจองซื้อ

เกินจ�ำนวนที่เสนอขาย เนื่องจากมั่นใจในปัจจัยพื้นฐานของบริษัทฯ ที่มี

ศักยภาพความแข็งแกร่ง รวมถึงมีอัตราการเติบโตมั่นคงอย่างต่อเนื่อง

ในอนาคต ประกอบกับบริษัทฯมีแผนขยายการลงทุนในการต่อยอดธุรกิจ

อย่างชัดเจน โดยหุ้น DOD จะเข้าจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์เอ็ม เอ ไอ  

ในวันที่ 20 มิถุนายน 2561 นี้ ภายใต้ชื่อย่อในการซื้อขายหลักทรัพย์ว่า " 

DOD " ในกลุ่มธุรกิจสินค้าอุปโภคบริโภค  

	 “ การก�ำหนดราคาเสนอขาย IPO ในครั้งนี้ พิจารณาจากการส�ำรวจ

ความต้องการซื้อหลักทรัพย์ (Bookbuilding) ของนักลงทุนสถาบันใน

แต่ละระดับราคาที่ 9.00-9.30 บาทต่อหุ้น โดยก�ำหนดราคาเสนอขาย

สุดท้ายที่หุ้นละ 9.30 บาท หรือคิดเป็นอัตราส่วนราคาหุ้นต่อก�ำไรสุทธิ

ต่อหุ้น (P/E Ratio) ประมาณ 17.22 เท่า ซึ่งถือเป็นระดับที่เหมาะสม

เมื่อเปรียบเทียบกับบริษัทจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ฯ ที่มีลักษณะ

ใกล้เคียงกับ บริษัทฯ จึงมั่นใจว่าการเข้าซื้อขายในตลาด mai ในวันที่ 

20 มิ.ย.นี้ จะสามารถสร้างความประทับใจกับนักลงทุนได้” นายคมกฤต 

กล่าว

	 ด้านนางสาวศุภมาส อิศรภักดี ประธานกรรมการบริหาร และ

กรรมการผู้จัดการ บริษัท ดีโอดี ไบโอเทค จ�ำกัด (มหาชน) หรือ DOD 

กล่าวว่า ยอดจองซื้อหุ้นไอพีโอที่มีเข้ามาเป็นจ�ำนวนมาก สะท้อนให้เห็น

ถึงความเชื่อมั่นของนักลงทุนที่มีต่อบริษัทฯ โดยการระดมทุนในครั้งนี้

จะช่วยเพิ่มศักยภาพอัตราการเติบโตของบริษัทฯในอนาคตได้เป็นอย่าง

ดี ซึ่งบริษัทฯเตรียมน�ำเงินที่ได้ ไปลงทุนในโรงงานสกัดวัตถุดิบ (โรงที่ 2) 

รวมถึงลงทุนในเครื่องสกัด ด้วย CO2 เพื่อเพิ่มประสิทธิผลในการสกัด

พืชสมุนไพร รวมถึงการลงทุนในห้องปฏิบัติการวิจัยระดับสากล ที่ได้

มาตรฐาน ISO/IEC 17025 

	 สามารถตรวจสอบคุณสมบัติเฉพาะของสารสกัดที่ได้จากโรงสกัด 

เพื่อน�ำมาพัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่ และเป็นสูตรเฉพาะของบริษัท รวมทั้งการ

รับจ้างตรวจสอบทางเคมีและทางจุลชีววิทยาให้กับหน่วยงานอื่น พร้อม

ทั้งจะน�ำไปใช้เพื่อพัฒนาตราสินค้าใหม่ของบริษัทฯ อาทิ ผลิตภัณฑ์เพื่อ

ตอบสนองกลุ่มผู้สูงอายุที่มุ่งเน้นการมีสุขภาพที่ดี และผลิตภัณฑ์สมุนไพร

ตรีผลาที่มีคุณสมบัติช่วยดูแลสุขภาพ ฟื้นฟูระบบการท�ำงานของร่างกาย 

ช่วยในระบบย่อยและขับถ่าย นอกจากนี้ จะน�ำเงินไปช�ำระคืนเงินกู้ยืมจาก

สถาบันการเงิน และเพื่อใช้เป็นเงินทุนหมุนเวียนในกิจการ

	 “ การน�ำเงินที่ได้จากการขายหุ้นไปใช้ต่อยอดในธุรกิจและสามารถ

เพิ่มรายได้ให้บริษัทฯได้อย่างมีประสิทธิภาพ เป็นสิ่งที่ DOD ค�ำนึงถึงมาก

ที่สุด แนวทางที่จะน�ำมาซึ่งความส�ำเร็จของการต่อยอดธุรกิจนั้น มาจาก

การเพิ่มก�ำลังการผลิตวัตถุดิบประเภทสารสกัด ซึ่งสามารถลดต้นทุนการ

ผลิตและสามารถควบคุมคุณภาพของสารสกัด รวมถึงการส่งออกสาร

สกัดในอนาคต ” นางสาวศุภมาส กล่าว     

	 นางนิสาภรณ์ ฤกษ์อร่าม กรรมการผู้จัดการ บริษัท แอดไวเซอ

รี่ พลัส จ�ำกัด ในฐานะที่ปรึกษาทางการเงิน กล่าวเสริมว่า หัวใจหลักที่

ส�ำคัญของ DOD คือการให้ความส�ำคัญกับการวิจัยและพัฒนาผลิตภัณฑ์ 

เพราะเชื่อว่าการวิจัยและพัฒนาเป็นส่วนส�ำคัญของความส�ำเร็จในธุรกิจ

ผลิตผลิตภัณฑ์เสริมอาหารและสร้างการเติบโตอย่างยั่งยืน DOD จึง

มุ่งเน้นการศึกษาพัฒนาคุณสมบัติใหม่ๆ ของพืชสมุนไพร ที่หาได้ใน

ประเทศไทย เพื่อน�ำมาต่อยอดให้เกิดนวัตกรรมและตอบสนองความ

ต้องการของลูกค้าและผู้บริโภค โดยบริษัทฯมีทีมวิจัยและพัฒนาผลิตภัณฑ์ 

ที่ประกอบด้วยบุคลากรที่มีความเชี่ยวชาญ ความรู้และประสบการณ์ด้าน

วิจัยและพัฒนาผลิตภัณฑ์เสริมอาหาร สมุนไพรและยาแผนโบราณ ที่ช่วย

กันคิดค้นนวัตกรรม เพื่อพัฒนากระบวนการสกัดให้ได้ประสิทธิภาพสูงสุด
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NFC กลับมาเทรดวันแรกในรอบ 15 ปี 

ทะยานแตะ 17.70 บาท

	 NFC กลับเข้ามาเทรดวันแรกในรอบ 15 ปี ทะยานแตะ 17.70 บาท 

นักลงทุนมั่นใจเกินร้อย แผนก้าวขึ้นสู่ผู้น�ำด้านโลจิสติกส์ภายใน 5 ปี หนุน

รายได้-ก�ำไร โตก้าวกระโดด ด้านผู้บริหาร “ณัฐภพ รัตนสุวรรณทวี”ลั่น

พร้อมเดินหน้าพัฒนาคลังสินค้า-คลังสินค้าเหลว ในมาบตาพุด คาดเห็น

ความชัดเจนในไตรมาส 4/61 ยันไม่มีปัญหาในเรื่องของเงินลงทุน กระแส

เงินสดในมือกว่า 400 ล้านบาท สัดส่วนหนี้สินต่อทุนแค่ 0.21 เท่า ระบุให้

อัตราผลตอบแทนจากการลงทุนตัวเลขไม่ต�่ำกว่า 2 หลัก  

	 การกลับเข้ามา Resume Trade ของหุ้นบริษัท เอ็นเอฟซี จ�ำกัด 

(มหาชน) (NFC) ซึ่งถือเป็นการกลับเข้าเทรดครั้งแรกในรอบ 15 ปี หลัง

ผ่านกระบวนการฟื้นฟูกิจการ ปรับโครงสร้างหนี้ พร้อมกับปรับโฉมธุรกิจ

ใหม่ โดยยุติการผลิตและขายปุ๋ย เปลี่ยนมาเป็นตัวแทนจ�ำหน่ายเคมีภัณฑ์ 

และในอนาคต 5 ปีข้างหน้า พร้อมมุ่งสู่ความเป็นผู้น�ำธุรกิจด้านการให้

บริการโลจิสติกส์ครบวงจร ภายใต้จุดแข็งสามารถล้างขาดทุนสะสมได้

เกลี้ยง โดยมีก�ำไรสะสมสูงถึง 243 ล้านบาท มีกระแสเงินสดกว่า 400 

ล้านบาท ขณะที่สัดส่วนหนี้สินต่อทุนอยู่ในระดับต�่ำเพียง 0.21 เท่า 

	 เปิดตลาดภาคเช้า (15 มิ.ย.) ราคาหุ้น NFC อยู่ที่ 17.70 บาท/หุ้น 

และปรับตัวสูงสุดที่ระดับ 17.90 บาท/หุ้น ก่อนปิดตลาดที่ 10.30 บาท/

หุ้น ด้วยมูลค่าการซื้อขายหนาแน่นกว่า 1,069.82 ล้านบาท

	 นายณัฐภพ รัตนสุวรรณทวี ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท เอ็น

เอฟซี จ�ำกัด (มหาชน) (NFC) กล่าวว่า ต้องขอขอบคุณนักลงทุนทุกท่าน

ที่ให้การตอบรับการกลับมาของ NFC อย่างอบอุ่น หลังจากรอคอยการก

ลับเข้ามาเทรดอีกครั้งในรอบ 15 ปี พร้อมกับสถานะการเงินที่มีความ

แข็งแกร่ง โดยบริษัทฯมีแผนลงทุนโครงการปรับปรุงคลังสินค้าที่มีอยู่

ปัจจุบันให้มีมาตรฐาน เพื่อตอบสนองความต้องการลูกค้าและขยายฐาน

ลูกค้าในเขตนิคมอุตสาหกรรมมาบตาพุด คาดว่าจะแล้วเสร็จได้ภายในปี 

2562 มูลค่าการลงทุน 400 ล้านบาท 

	 นอกจากนี้ ยังเตรียมลงทุนพัฒนาคลังสินค้าเหลวเพิ่มเติม บนพื้นที่ 

500 ไร่ ในนิคมอุตสาหกรรมมาบตาพุด มูลค่ากว่า 1 พันล้านบาท ซึ่ง

ปัจจุบันอยู่ระหว่างการศึกษาความเป็นไปได้ของโครงการทั้งด้านเทคนิค 

และการค้า รวมถึงการขออนุญาตใช้พื้นที่เพื่อพัฒนาคลังสินค้าเหลวจาก

การนิคมอุตสาหกรรมแห่งประเทศไทย (กนอ.) คาดว่าจะสรุปผลและเสนอ

ให้คณะกรรมการบริษัทพิจารณาอนุมัติโครงการดังกล่าวได้ในช่วงไตรมาส 

4/61

	 ทั้งนี้ NFC คาดว่าอัตราผลตอบแทนจากการลงทุน (IRR) ทั้ง 2 

โครงการ ไม่ต�่ำกว่า 2 หลัก โดยการลงทุนดังกล่าวบริษัทฯจะใช้ทั้งเงินสด

และการกู้ยืมจากสถาบันทางการเงิน โดยปัจจุบันบริษัทฯมีกระแสเงินสด

ในมีอประมาณ 300-400 ล้านบาท และมีอัตราหนี้สินต่อทุน (D/E) ต�่ำที่

ระดับ 0.21 เท่า ท�ำให้ไม่มีปัญหาในเรื่องของการะดมทุนและจัดหาแหล่ง

เงินทุนเพื่อรองรับแผนขยายธุรกิจ 

	 ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท เอ็นเอฟซี  จ�ำกัด (มหาชน) กล่าว

อีกว่า ในช่วง 5 ปีข้างหน้าจะเห็นการเติบโตอย่างก้าวกระโดดทั้งในแง่ของ

รายได้และก�ำไร โดยบริษัทฯตั้งเป้าก้าวสู่ความเป็นผู้น�ำธุรกิจด้านการให้

บริการโลจิสติกส์ครบวงจรของไทย และคาดว่าภายในปี 2565 สัดส่วน

รายได้จากธุรกิจบริการคลังสินค้าและโลจิสติกส์จะขยับเพิ่มขึ้นมาอยู่ที่ 

90% ขณะที่สัดส่วนรายได้จากธุรกิจจ�ำหน่ายเคมีภัณฑ์อยู่ที่ 10% เมื่อ

เทียบกับปัจจุบันรายได้หลักมาจากการจ�ำหน่ายเคมีภัณฑ์กว่า 90% 

	 “เรามองเห็นโอกาสในการเติบโตของธุรกิจโลจิสติกส์ของ NFC จาก

ความได้เปรียบเชิงยุทธศาสตร์ในเขตนิคมอุตสาหกรรมมาบตาพุด ซึ่งเป็น

ฐานของอุตสาหกรรมปิโตรเคมีและเคมีภัณฑ์ที่ส�ำคัญ เหมาะสมและเอื้อ

ต่อการเชื่อมต่อระบบโลจิสติกส์ครบวงจรทั้งการขนส่งทางถนน ทางรถไฟ 

และทางท่อ ที่ตั้งคลังสินค้ามีศักยภาพพร้อมที่จะพัฒนาเพิ่มความสามารถ

ในการแข่งขันได้ และธุรกิจของบริษัทฯ ถือว่ามีโอกาสขยายตัวอีกมาก 

จากโครงการเขตพัฒนาเศรษฐกิจภาคตะวันออก (EEC) ของภาครัฐ”นาย

ณัฐภพกล่าวในที่สุด
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ตลท. จัดท�ำ 2 ดัชนีใหม่ SETCLMV 
และ SETTHSI เพ่ือการลงทุนหุ้นย่ังยืน

และ CLMV เร่ิมเผยแพร่ 2 ก.ค. 61  

ก.ล.ต. ผ่อนคลายเกณฑ์การจัดให้มีคณะกรรมการ

ตรวจสอบของบริษัทหลักทรัพย์

	 ดร. รินใจ ชาครพิพัฒน์ รองผู้จัดการ หัวหน้าสายงานการตลาด 

ตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย กล่าวว่า ตลาดหลักทรัพย์ฯ ได้จัดท�ำดัชนีใหม่

ขึ้นสองดัชนี ดัชนีแรก คือ ดัชนี SETTHSI ซึ่งเป็นดัชนีที่ค�ำนวณมาจากหุ้นของ

บริษัทจดทะเบียนที่มีความโดดเด่นด้านสิ่งแวดล้อม สังคม และบรรษัทภิบาล 

และคัดเลือกมาจากหุ้นที่อยู่ในรายชื่อหุ้นยั่งยืนหรือ Thailand Sustainability 

Investment List (THSI list) ที่ตลาดหลักทรัพย์ฯ จัดท�ำขึ้นเป็นประจ�ำทุกปี 

ส่วนดัชนีที่สอง คือ ดัชนี SETCLMV ซึ่งเป็นดัชนีที่ค�ำนวณมาจากหุ้นของบริษัท

จดทะเบียนไทยที่มีรายได้จากประเทศในกลุ่ม CLMV ประกอบด้วย กัมพูชา ลาว 

พม่า และ เวียดนาม ซึ่งเป็นประเทศที่มีการเจริญเติบโตทางเศรษฐกิจในระดับสูง 

	 “ปัจจุบันการลงทุนในหุ้นยั่งยืนและการลงทุนใน CLMV นั้น เป็นแนวคิด

การลงทุนที่ได้รับความสนใจอย่างมาก ตลาดหลักทรัพย์ฯ จึงต้องการส่งเสริมให้

ผู้เกี่ยวข้องรับทราบศักยภาพของบริษัทจดทะเบียนไทยและมีข้อมูลในการลงทุน

ตามแนวคิดดังกล่าว โดยตลาดหลักทรัพย์ฯ พร้อมสนับสนุนให้มีการน�ำดัชนีไปใช้

อ้างอิงในการออกผลิตภัณฑ์ใหม่ ๆ เช่น กองทุนรวมอีทีเอฟ (ETF) และกองทุน

รวม (Mutual Fund) เพื่อเป็นทางเลือกในการลงทุนให้กับผู้ลงทุน”  

ดร. รินใจ กล่าว 

	 ส�ำหรับหลักเกณฑ์ในการคัดเลือกหุ้นนั้น ดัชนี SETTHSI จะพิจารณาจาก

หุ้นสามัญจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ฯ ที่อยู่ในรายชื่อหุ้นยั่งยืน (THSI List) 

ที่ตลาดหลักทรัพย์ฯ ประกาศในปีล่าสุด และน�ำมาคัดกรองให้มีขนาดและสภาพ

คล่องตามที่ก�ำหนด ในขณะที่ดัชนี SETCLMV นั้นจะพิจารณาคัดเลือกจากบริษัท

จดทะเบียนที่มีรายได้ในแต่ละปีจากกลุ่มประเทศ CLMV มากกว่าร้อยละ 10 ของ

รายได้รวม หรือขั้นต�่ำ 100 ล้านบาท อีกทั้งยังพิจารณาขนาดและสภาพคล่อง 

ซึ่งในส่วนนี้ ทั้งสองดัชนีใช้หลักเกณฑ์เดียวกัน กล่าวคือ มูลค่าหลักทรัพย์ตาม

ราคาตลาดไม่ต�่ำกว่า 5,000 ล้านบาท มีสัดส่วนผู้ถือหุ้นรายย่อยไม่น้อยกว่าร้อย

ละ 20 และเป็นหุ้นที่มีการซื้อขายอย่างต่อเนื่องโดยมี Turnover ratio อย่าง

น้อยเท่ากับ 0.5% ตามระยะเวลาที่ก�ำหนด 

	 ทั้งนี้ หุ้นที่มีคุณสมบัติครบถ้วนจะถูกน�ำมาค�ำนวนในดัชนีทั้งสองโดย

ไม่จ�ำกัดจ�ำนวน โดยตลาดหลักทรัพย์คาดว่าจะประกาศรายชื่อหุ้นที่เป็นองค์

ประกอบในดัชนีทั้งสองในวันที่ 18 มิ.ย. 2561 และเริ่มเผยแพร่อย่างเป็นทางการ

ในวันที่ 2 ก.ค. 2561 ผู้ลงทุนและผู้สนใจสามารถศึกษาข้อมูลเพิ่มเติมได้ที่ www.

set.or.th/SETCLMV และ www.set.or.th/SETTHSI 

	 ก.ล.ต. ผ่อนคลายเกณฑ์เกี่ยวกับคณะกรรมการตรวจสอบของบริษัท

หลักทรัพย์ โดยเกณฑ์ที่ปรับปรุงเปิดให้บริษัทหลักทรัพย์ที่ไม่มีการเก็บ

รักษาทรัพย์สินของลูกค้าไม่ต้องจัดให้มีคณะกรรมการตรวจสอบได้หากมี

กลไกอื่นที่สามารถทดแทนการปฏิบัติหน้าที่ของคณะกรรมการดังกล่าว 

ซึ่งจะช่วยลดภาระผู้ประกอบธุรกิจและส่งเสริมความสามารถในการแข่งขัน

	 ก.ล.ต. ออกประกาศคณะกรรมการตลาดทุน ปรับปรุงหลักเกณฑ์

เกี่ยวกับการจัดให้มีคณะกรรมการตรวจสอบของบริษัทหลักทรัพย์ โดย

ก�ำหนดให้บริษัทหลักทรัพย์ที่มีการเก็บรักษาทรัพย์สินลูกค้าไว้ในครอบ

ครองต้องจัดให้มีคณะกรรมการตรวจสอบอย่างน้อย 2 ราย ท�ำหน้าที่เป็น

ผู้รับแจ้งจากผู้สอบบัญชีถึงพฤติกรรมอันควรสงสัยว่ากรรมการ หรือผู้

จัดการ กระท�ำความผิดตามที่ก�ำหนดไว้ ซึ่งกรรมการดังกล่าวต้องไม่เป็น

ผู้รับผิดชอบการบริหารงานประจ�ำวัน (day to day operation) ส�ำหรับ

บริษัทหลักทรัพย์ที่ไม่มีการเก็บรักษาทรัพย์สินลูกค้าไว้ในครอบครอง อาจ

จัดให้มีกลไกหรือการด�ำเนินการอื่นใดเพื่อทดแทนการปฏิบัติหน้าที่ของ

คณะกรรมการตรวจสอบได้ เนื่องจากโอกาสที่จะเกิดความเสียหายกับ

ลูกค้ามีได้น้อยกว่า และการก�ำหนดให้ต้องมีคณะกรรมการตรวจสอบอาจ

เป็นการสร้างภาระให้แก่ภาคธุรกิจโดยไม่จ�ำเป็น

	 นอกจากนี้ ก.ล.ต. มีมาตรการในการติดตามและตรวจสอบการ

รายงานข้อมูล รวมถึงมาตรฐานและจรรยาบรรณการประกอบธุรกิจของ

บริษัทหลักทรัพย์ จึงช่วยให้ผ่อนคลายเกณฑ์ให้เอื้อต่อการประกอบธุรกิจ

มากขึ้น โดยประกาศจะมีผลใช้บังคับตั้งแต่วันที่ 16 มิถุนายน 2561
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บลจ.ยูโอบี น�ำเสนอกองทุน UGEAR 
สร้างโอกาสมากกว่าสุขภาพทางการเงิน 

เสนอขาย 18-26 มิ.ย.61 

	 อีกความร่วมมือระหว่าง ธนาคารยูโอบี จ�ำกัด 
(มหาชน) และ บลจ.ยูโอบี (ประเทศไทย) ร่วมน�ำ
เสนอ กองทุนเปิด ยูไนเต็ด โกลบอล อิควิตี้ แอบ
โซลูท รีเทิร์น (UGEAR) (กองทุนที่มีความเสี่ยงสูง
หรือซับซ้อน) กระจายการลงทุนในหุ้นทั่วโลก ผ่าน
กองทุนหลัก Old Mutual Global Equity Absolute 
Return Fund (Class I USD Accumulation)  ซึ่ง
กองทุนหลักบริหารพอร์ตการลงทุนด้วยกลยุทธ์ 
Market Neutral Strategy โดยมุ่งสร้างผล
ตอบแทนของพอร์ตการลงทุนที่เป็นบวกโดยไม่
ขึ้นกับภาวะตลาด (Absolute Return) ลงทุนขั้น
ต�่ำ 2,000 บาท และหากมีเงินลงทุนตั้งแต่ 1 ล้าน
บาทขึ้นไปจะมีสิทธิได้รับประโยชน์เพิ่มเติมจากวงเงิน
คุ้มครองประกันชีวิตและประกันสุขภาพ (เป็นไปตาม
เงื่อนไขในหนังสือชี้ชวน) กองทุนดังกล่าวเปิดเสนอ
ขายระหว่างวันที่ 18-26 มิถุนายน 2561 ผ่านเครือ
ข่ายของธนาคารยูโอบี จ�ำกัด (มหาชน)  
	 นางสาวรัชดา ตั้งหะรัฐ ประธานเจ้าหน้าที่
การตลาด บลจ.ยูโอบี (ประเทศไทย) จ�ำกัด กล่าว
ว่า “ในช่วงหลายปีที่ผ่านมา เศรษฐกิจทั่วโลกที่
ปรับเปลี่ยนรวมถึงทิศทางการด�ำเนินนโยบาย
เศรษฐกิจของประเทศเศรษฐกิจหลักได้ส่งผล
ต่อมูลค่าสินทรัพย์ลงทุนทุกประเภทให้มีความ
ผันผวน  จึงมีแนวคิดหาการลงทุนที่สามารถสร้าง
โอกาสรับผลตอบแทนเป็นบวกได้โดยไม่ขึ้นกับภาวะ
ตลาด (Absolute return) และมีผลตอบแทนจาก
การลงทุนที่ไม่อิงกับภาวะตลาดที่เปลี่ยนแปลงไป 
(Market Neutral) จึงได้ร่วมมือกับธนาคารยูโอบี   
บริษัทประกันชั้นน�ำอย่างพรูเด็นเชียล และพันธมิตร
การลงทุนระดับสากลคือ Old Mutual Global 
Investors (UK) Limited คัดสรรการลงทุนที่ตอบ
โจทย์ดังกล่าวให้กับกลุ่มลูกค้าของธนาคารยูโอบี  
ผ่านการลงทุนใน กองทุนเปิด ยูไนเต็ด โกลบอล อิค
วิตี้ แอบโซลูท รีเทิร์น (UGEAR)  
	 นาย กิติวัฒน์ นันทวัฒน์ศิริ ผู้อ�ำนวยการ
อาวุโส หัวหน้าทีมที่ปรึกษาการลงทุนและกลยุทธ์
ผลิตภัณฑ์ ธนาคารยูโอบี จ�ำกัด (มหาชน) ได้ให้
ความเห็นถึงความผันผวนของเศรษฐกิจที่สอดคล้อง
บลจ.ยูโอบี และยังมีมุมมองบวกต่อตลาดหุ้น แต่
อย่างไรก็ตามด้วย valuation หุ้นในหลายๆ ประเทศ
เริ่มตึงตัวในช่วงสั้น หลังจากมีการปรับตัวสูงขึ้น
มาอย่างรวดเร็วในปี 2560 ที่ผ่านมา ประกอบกับ
การปรับขึ้นของผลตอบแทนพันธบัตรรัฐบาลใน
หลายๆ ประเทศน�ำโดยสหรัฐ  ความเสี่ยงเกี่ยวกับ

เรื่อง Trade war ระหว่างสหรัฐกับประเทศต่างๆ 
ความเสี่ยงที่ราคาน�้ำมันปรับสูงขึ้นจากความขัดแย้ง
ทางการเมืองระหว่างประเทศ (Geopolitical Risk) 
ซึ่งจะส่งผลต่อเงินเฟ้อให้ปรับเพิ่มขึ้นมากกว่าคาด
และน�ำไปสู่การปรับขึ้นดอกเบี้ยอย่างรวดเร็วนั้น จะ
ส่งผลให้ตลาดหุ้นในปีนี้มีความผันผวนเพิ่มขึ้นอย่าง
มากจากปีที่แล้ว และการเคลื่อนไหวของสินทรัพย์
ต่างๆ ไปในทิศทางเดียวกันมากขึ้นกว่าในอดีต กล่าว
คือ เวลาหุ้นขึ้น ราคาตราสารหนี้ขึ้น ในขณะที่เวลา
หุ้นลง ตราสารหนี้ก็ปรับตัวลง ดังนั้นการจัดพอร์ต
การลงทุนแบบเดิมๆ อาจจะลดความเสี่ยงได้ไม่มาก 
นอกจากนี้ธนาคารยูโอบีมีการแนะน�ำการลงทุนให้
กับลูกค้าภายใต้หลักการค�ำนึงถึงความเสี่ยง (Risk 
First) เป็นอันดับแรกก่อนน�ำเสนอผลิตภัณฑ์ใดๆ ให้
กับนักลงทุน จึงมองว่าการลงทุนในกองทุน UGEAR 
จะเป็นอีกหนึ่งทางเลือกที่จะสร้างโอกาสรับผล
ตอบแทนที่สม�่ำเสมอ เพื่อบรรลุเป้าหมายการลงทุน
ได้ 
	 นางสาวรัชดา ตั้งหะรัฐ กล่าวเพิ่มเติมว่า จาก
ภาวะการลงทุนดังกล่าว จึงได้คัดสรรทางเลือก
การลงทุนที่ไม่ได้อ้างอิงกับภาวะตลาด นอกจาก
นี้ส�ำหรับยอดลงทุนตั้งแต่ 1 ล้านบาทขึ้นไป ยังมี
สิทธิได้รับความคุ้มครองประกันชีวิตและสุขภาพ 
ซึ่งเป็นไปตามเงื่อนไขที่ระบุในหนังสือชี้ชวนที่และ
กรมธรรม์ประกันชีวิตและสุขภาพ โดยกองทุน 
UGEAR จะลงทุนผ่านกองทุนหลัก Old Mutual 
Global Equity Absolute Return Fund (Class 
I USD Accumulation) ซึ่งบริหารงานโดย Old 
Mutual Global Investors (UK) Limited ผล
ตอบแทนกองทุนหลักย้อนหลัง 3 ปี สามารถ
บริหารผลตอบแทนของกองทุนหลักเป็นที่น่าพอใจ 
คือ 22%* (ข้อมูล ณ เมษายน 2018) นอกจากนี้
หากพิจารณาในช่วงเดือน ก.ค.2009 ถึง มี.ค.2018 
จะพบว่าดัชนีตลาดหุ้นโลกปรับตัวลดลงทั้งสิ้น 36 
เดือน ซึ่งกองทุนหลักสามารถสร้างผลตอบแทนเป็น
บวกได้ถึง 25 เดือน คิดเป็นสัดส่วนกว่า 70% ของ 
36 เดือนดังกล่าว**  แสดงให้เห็นถึงผลลัพธ์ที่มี
ประสิทธิภาพการบริหารของกองทุนภายใต้กลยุทธ์ 
Market Neutral 
	 กองทุนเปิด ยูไนเต็ด โกลบอล อิควิตี้ แอบ
โซลูท รีเทิร์น (UGEAR) (กองทุนรวมที่ความเสี่ยง
สูงหรือซับซ้อน) ระดับความเสี่ยง 6 กองทุนมีการ
ป้องกันความเสี่ยงอัตราแลกเปลี่ยนตามดุลยพินิจ
ของผู้จัดการกองทุน เน้นลงทุนหุ้นทั่วโลกผ่าน

หน่วยลงทุนของกองทุนรวมต่างประเทศในกองทุน
หลัก Old Mutual Global Equity Absolute 
Return Fund (Class I USD Accumulation) 
บริหารจัดการโดย Old Mutual Global Investors 
(UK) Limited ด้วยกลยุทธ์มุ่งสร้างผลตอบแทน
ของกองทุน (Absolute Return) ลงทุนหุ้นขนาด
ใหญ่ที่ซื้อขายบนตลาดหลักทรัพย์ทั่วโลกและ 
Derivatives ทั้งขาซื้อ (Long) และขาย (Short) ซึ่ง
มูลค่ารวมการท�ำ Long Position จะใกล้เคียงกับ
มูลค่ารวมการท�ำ Short Position เพื่อลดความ
เสี่ยงของตลาดลงให้ใกล้ศูนย์ และ ปัจจุบันกองทุน
หลักมีการควบคุมความผันผวนของกองทุนให้อยู่
ไม่เกิน 6% (ณ มีนาคม 2561, Old Mutual Global 
Investors (UK) Limited) 
	 นักลงทุนที่สนใจสามารถปรึกษาการลงทุนและ
ขอรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่ ธนาคาร ยูโอบี จ�ำกัด 
(มหาชน) หรืองานบริการนักลงทุน บลจ.ยูโอบี 
(ประเทศไทย) จ�ำกัด โทร. 0-2786-2222 
	 Old Mutual Global Investors (UK) Limited 
มีสินทรัพย์ภายใต้การจัดการมากกว่า 1.72 ล้าน
ล้านบาท เป็นบริษัทในเครือของ Old Mutual 
Plc ซึ่งเป็นสถาบันการเงินที่มีการจดทะเบียนใน
ตลาดหลักทรัพย์ FTSE 100 ของประเทศอังกฤษ 
โดยปัจจุบันบริษัทมีฐานลูกค้า 19.4 ล้านคน 
กองทุนหลักบริหารโดยทีมผู้จัดการกองทุนที่มีความ
สามารถในการบริหารกองทุน นอกจากนี้ยังมีทีม
วิจัยที่มีชื่อเสียงจากสถาบันการศึกษาระดับแนว
หน้า ที่มีความเชี่ยวชาญการวิเคราะห์เชิงปริมาณ 
(Quantitative Finance) มามีส่วนร่วมในการ
พัฒนาโมเดลการลงทุนอีกด้วย (ณ มีนาคม 2561, 
Old Mutual Global Investors (UK) Limited) 
	 บริษัท พรูเด็นเชียล ประกันชีวิต (ประเทศไทย) 
จ�ำกัด (มหาชน) บริษัทประกันสัญชาติอังกฤษ ที่
เข้ามาเริ่มด�ำเนินธุรกิจในประเทศไทยตั้งแต่ปี พ.ศ. 
2538 มีสินทรัพย์ภายใต้การบริหารจัดการราว 
79.2 พันล้านบาท และยังเป็นหนึ่งในประกันชั้นน�ำ
ของเมืองไทยที่รับหน้าที่ดูแลคนไทยร่วมกว่าสอง
ทศวรรษ (ณ เมษายน 2561, Prudential Life 
Assurance (Thailand))
	 *ผลตอบแทนย้อนหลังกองทุนหลัก Old 
Mutual Global Equity Absolute Return Fund 
(Class I USD Accumulation)
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TMB Analytics มองฟุตบอลโลกฟีเวอร์

ดัน SME แสนราย ฟินรับทรัพย์ตุงตาข่าย

	 TMB Analytics ประเมินมหกรรมฟุตบอล
โลกในไทยกลับมาคึกคักอีกครั้ง หนุน SME 10 
จังหวัดคอบอลปั๊มยอดขาย โดยเฉพาะธุรกิจร้าน
อาหาร ขายปลีกเครื่องดื่มและสุรา และร้านเครื่อง
ใช้ไฟฟ้า คาดยอดขายเพิ่มขึ้นมากกว่า 2 เท่าในช่วง
เวลาปกติ แนะอ่านพฤติกรรมและเร่งเปิดเกมสร้าง
ประสบการณ์ที่ดีต่อผู้บริโภคคอบอล เฝ้าระวังธุรกิจ
พนันบอลใช้แบงก์ / e-Wallet เป็นเครื่องมือโอนเงิน
พนันหลังแบงก์แห่ลดค่าธรรมเนียม

	 คอบอลส่วนใหญ่เป็นชายไทย Gen X และ Y 
อยู่แถบภูมิภาค พร้อมจับจ่าย จากข้อมูลสถิติผู้รับ
ชมฟุตบอลโลกปี 2014 โดย FIFA พบว่า มีคนไทย
ชมฟุตบอลโลกทั้งสิ้น 34 ล้านคน โดยที่ ร้อยละ 
70 เป็นเพศชายในช่วง Gen X และ Y และเกินครึ่ง
มีระดับรายได้ปานกลางขึ้นไป โดยกลุ่มดังกล่าวมี
พฤติกรรมคือชอบความรวดเร็ว ใช้เทคโนโลยี และ
เปิดรับสิ่งใหม่ๆได้ง่าย และการใช้จ่ายกว่าร้อยละ 
30%-40% จะใช้ไปกับการท่องเที่ยวและสันทนาการ 
การบริโภคเครื่องดื่ม ตามล�ำดับ

	 SME ใน 10 จังหวัดคอบอล รับอานิสงส์แรง
กว่าจังหวัดอื่น ถ้าพิจารณาจากข้อมูลประชากร
ของประเทศไทย ปี 2017 พบว่า 10 จังหวัดมีผู้ชม
คอบอลที่เป็นชายไทย ใน Gen X และ Y รวม 33% 
ของคอบอลทั้งประเทศ ได้แก่ กรุงเทพมหานคร 
นครราชสีมา อุบลราชธานี ขอนแก่น อุดรธานี 
บุรีรัมย์ นครศรีธรรมราช ศรีสะเกษ ชลบุรี และ
เชียงใหม่ ด้วยพฤติกรรมการรับชมในบริบทที่
เปลี่ยนไปนี้เองจึงเปิดโอกาสให้ธุรกิจ SME ในกลุ่ม 
10 จังหวัดดังกล่าวเพิ่มยอดขายได้สูงขึ้นมากกว่าจัง
หวัดอื่นๆ

	 เปิดโอกาสธุรกิจ SME ปั๊มยอดขายโต 2 เท่า
ด้วยพฤติกรรมการรับชมในบริบทที่เปลี่ยนไปนี้
เองจึงเปิดโอกาสให้ธุรกิจ SME ทั้งจังหวัดใหญ่
และภูมิภาคเพิ่มยอดขาย ตามธุรกิจที่เกี่ยวข้องกับ
พฤติกรรมของผู้บริโภค ได้แก่ 
1) ช่วงก่อนการแข่งขัน 
กลุ่มผู้ชมเป็น Gen X และ Y ที่ต้องการ

ประสบการณ์ในการรับชมที่ใกล้เคียงกับในสนามแข่ง 
ดังนั้นภาพและเสียงเสมือนจริงจึงเป็นสิ่งที่ผู้ชมคอ
บอลมองหา ด้วยเทคโนโลยีและก�ำลังซื้อที่เพิ่มสูงขึ้น 
ธุรกิจที่ได้รับประโยชน์เป็นอันดับแรก คือ ผลิตภัณฑ์
เครื่องใช้ไฟฟ้าโดยเฉพาะโทรทัศน์ โดยผู้บริโภคใน
กรุงเทพและหัวเมืองใหญ่จะเลือกซื้อจาก Modern 
Trade รายใหญ่ ซึ่งต่างจากระดับภูมิภาคที่ผู้บริโภค
ยังคงมีพฤติกรรมไปซื้อที่ธุรกิจ SME ซึ่งตัวแทนจัด
จ�ำหน่ายเครื่องใช้ไฟฟ้า การส่งเสริมการขายทีวีได้
ออกมาตั้งแต่ช่วง 1-2 เดือนก่อนฟุตบอลโลกจะเริ่ม 
โดยเทคโนโลยีการถ่ายทอดสดได้เพิ่มเป็นระดับความ
ละเอียดสูงระดับ 4K Ultra HD และขนาดจอภาพ
ใหญ่มากกว่า 40 นิ้วขึ้นไป ท�ำให้ประสบการณ์ใน
การรับชมเพิ่มสูงขึ้น ตอบโจทย์ความต้องการของผู้
บริโภคได้ตรงจุดมากขึ้น

	 2) ช่วงระหว่างรับชมการแข่งขัน
กลุ่ม Gen X และ Y มักจะใช้จ่ายกับอาหาร เครื่อง
ดื่มและสุรา ดังนั้น ด้วยปัจจัยที่ฟุตบอลโลกในครั้ง
นี้เริ่มถ่ายทอดสด 2 คู่แรกโดยเฉลี่ย 18.30 น. และ 
21.30 น. ตามล�ำดับ ซึ่งตรงกับช่วงเวลา Prime 
Time พอดี ดังนั้น จึงท�ำให้บรรยากาศการรับชม
ฟุตบอลคึกคักขึ้น ดังนั้น ธุรกิจร้านอาหาร ผับและ
บาร์จะสามารถที่จะเพิ่มยอดขายได้มากขึ้น โดย
เฉพาะอย่างยิ่งเครื่องดื่มแอลกอฮอล์ และขนม
ขบเคี้ยวต่างๆ นอกจากนั้นแล้ว ด้วยความที่กลุ่ม
ผู้ชมชื่นชอบเทคโนโลยีและความสะดวกสบายอยู่
แล้ว การใช้บริการส่งตรงถึงบ้าน (Delivery) ย่อม
ตอบโจทย์ผู้ชมที่อยู่ในกรุงเทพและหัวเมืองใหญ่ ดัง
นั้น SME ที่ท�ำธุรกิจร้านอาหารและเป็นพันธมิตรกับ
บริการ Food Delivery เช่น Line Man, GrabFood, 
Foodpanda จะสามารถเพิ่มยอดขายได้มากขึ้นใน
ระหว่างรับชมฟุตบอลโลกได้ผ่านช่องทาง Digital นี้

	 ทั้งนี้ ศูนย์วิเคราะห์ฯประเมินว่า ปีนี้ยอดขาย 
SME ในธุรกิจร้านอาหาร ขายปลีกเครื่องดื่มและสุรา 
และขายปลีกเครื่องใช้ไฟฟ้า จะเพิ่มขึ้นเฉลี่ยร้อยละ 
20 หรือมากกว่า 2 เท่าในปีปกติ โดย SME ที่จะได้
รับผลบวกเป็นจ�ำนวนทั้งสิ้นกว่า 1 แสนราย

ชี้ ช่วงมิถุนายน คือนาทีทอง! โดยพิจารณาจาก
ข้อมูลใน Google Trend ย้อนหลังในช่วงฟุตบอล
โลกปี 2006, 2010 และ 2014 พบว่า ความสนใจ
ของผู้ชมจะอยู่ในช่วงมิถุนายนมากที่สุด และความ
สนใจจะลดลงกว่าครึ่งหนึ่งในเดือนกรกฎาคม เพราะ
ว่ามิถุนายนเป็นช่วงเริ่มต้นของการแข่งขันโดย
เฉพาะรอบแบ่งกลุ่มซึ่งมีทีมหลากหลาย และการ
เจอกันของทีมยอดนิยมท�ำให้เป็นที่สนใจของผู้ชม
ในทีมที่ตนเองชื่นชอบ โดยเฉลี่ยดู 1.2 ล้านคนต่อคู่
การแข่งขัน โดยถ้าเป็นการแข่งขันคู่ส�ำคัญ จ�ำนวนผู้
ชมจะเพิ่มขึ้นไปเป็น 3.8 ล้านคนต่อคู่ ซึ่งในระหว่าง
รับการรับชมคือโอกาสทองให้ SME สามารถสร้าง
ยอดขายจากฐานคนดูฟุตบอลโลกได้ภายในช่วงทัวร์
นาเมนท์นี้

	 เฝ้าระวังธุรกิจสีเทาใช้แบงก์/e-Wallet เป็น
เครื่องมือโอนเงินพนันหลังจากแบงก์แห่ลดค่า
ธรรมเนียม นอกจากธุรกิจดังกล่าวที่จะได้รับผล
บวกจากฟุตบอลโลกแล้ว ธุรกิจสีเทาได้แก่การพนัน
ฟุตบอลจะมีเงินสะพัดเช่นเดียวกัน จากข้อมูลการ
โอนรายย่อยทั้งภายในธนาคารและข้ามธนาคาร 
(ORFT) พบว่า ธุรกรรมที่เข้าข่ายการพนันฟุตบอล 
เช่น โอนมากกว่า 20,000 ครั้งต่อเดือน เพิ่มสูง
ขึ้นเช่นเดียวกัน โดยจะกระจุกอยู่ตามหัวเมืองใหญ่
เช่น ชลบุรี นนทบุรี กรุงเทพ และ เชียงใหม่ ทั้งนี้ 
ธุรกรรมการโอนเพื่อพนันฟุตบอลผ่านธนาคาร
และe-walletมีแนวโน้มเพิ่มสูงขึ้นจากการที่หลายๆธ
นาคารลดค่าธรรมเนียมการโอนเงินตั้งแต่ปลายเดือ
นมีนาคมเป็นต้นมา อย่างไรก็ตาม ธนาคารมีการเฝ้า
ระวังโดยใช้ข้อมูลการโอนร่วมกับ Data Analytics 
เพื่อจับธุรกรรมที่เข้าข่ายการพนันฟุตบอล และปิด
บัญชีดังกล่าวในทันที

	 ท้ายที่สุด ไม่ว่าทีมใดจะเป็นแชมป์ฟุตบอล
โลก ในช่วงเศรษฐกิจก�ำลังฟื้นตัว หาก SME ไทย
จับจังหวะหาช่องยิงไปที่กลุ่มผู้ชมและผู้บริโภค ซัด 
Promotion เต็มข้อในช่วง 1 เดือนนี้ และห่างไกล
จากการพนันก็มีโอกาสจะคว้าชัยในช่วงฟุตบอลโลก
ครั้งนี้แน่นอน 
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	 แม่มดน้อย ภาคพิสดาร สัปดาห์นี้ เป็นอีกหนึ่ง สัปดาห์ SET จะกลิ้งต�่ำกว่า 

1,700 จุด แบบกู่ไม่กลับหรือไม่ ของแบบนี้อะไรก็เกิดขึ้นได้ แน่นอนกว่า ต�่ำหรือ

หลุด 1,700 ก็ต้องมีอาการขัดขืน หลุดแล้ว ก็เด้งก็ดีด โอ้ว ปัจจัยบวกอยู่ไหน รีบ

มาปรากฎตัวด่วน ต่างชาติ กลับซื้อหุ้น ด่วน...

	 วันศุกร์ที่ผ่านมา ดัชนีตลาดปิดที่ระดับ 1,704.82 จุด ลดลง 5.04 จุด หรือ 

0.29% มูลค่าการซื้อขาย 68,841.20 ล้านบาท สรุปสถาบันในประเทศซื้อสุทธิ 

5,941.25 ล้านบาท บัญชีบริษัทหลักทรัพย์ขายสุทธิ 626.08 ล้านบาท นักลงทุน

ต่างประเทศขายสุทธิ 7,468.49 ล้านบาท นักลงทุนทั่วไปในประเทศซื้อสุทธิ 

2,153.32 ล้านบาท 

	 บิ๊ก GLOW ตบะแตก โกธรจนควันออกจากหู หลังเจอสื่อ เล่นแรง เรื่อง

การขายไฟเถื่อน ข่าวดังกล่าวเป็นการกล่าวหาและบิดเบือนข้อเท็จจริง โดยบริษัท

ได้เปิดเผยข้อมูลตามหลักเกณฑ์ไว้ในเอกสาร 56-1 ส�ำหรับปี 2560 และยังไม่มี

การเปลี่ยนแปลงในเรื่องดังกล่าวอย่างมีนัยส�ำคัญ เล็งด�ำเนินการทางกฎหมาย

กับสื่อ และ/หรือ บุคคลที่เกี่ยวข้องบิดเบือนข้อเท็จจริง

	 ส่วนข่าว GPSC เตรียมปิดดีล มูลค่า "แสนล้าน"ซื้อหุ้น "โกลว์พลังงาน" 

69% หรือราวหุ้นละ 90-100 บาท ทาง GLOW ยอมรับมีความเป็นไปได้ กลุ่มเอ็น

จี อยู่ระหว่างการประเมินกลยุทธ์ทางธุรกิจการตลาดของไทย และยังไม่มีข้อสรุป

หากมีความชัดเจนมากขึ้น จะแจ้งให้ทราบจร้า ฟาก GPSC ชี้ยังไม่ได้ข้อสรุปซื้อ

หุ้น GLOW 69% ถ้าคืบจะแจ้งให้ทราบ

	 บมจ.ดีโอดี ไบโอเทค (DOD) ปลื้มนักลงทุนมั่นใจปัจจัยพื้นฐานทางธุรกิจ 

ส่งผลสะท้อนหุ้น IPO จ�ำนวน 110 ล้านหุ้น ขายหมดเกลี้ยง พร้อมลงสนามเทรด 

ตลาด mai วันที่ 20 มิ.ย. นี้ ด้านผู้บริหาร “ศุภมาส อิศรภักดี” ระบุ กระแส

ตอบรับดี เป็นผลจากความมั่นใจในธุรกิจ และแผนขยายการลงทุนชัดเจน พร้อม

เตรียมน�ำเงินลงทุนโรงงานสกัดวัตถุดิบที่มีเทคโนโลยีและเครื่องจักรที่ทันสมัย 

(โรงที่ 2)

	 บิ๊ก AGE เดินหน้า ตอกย�้ำเป้ารายได้ปีนี้โต 20-25% จากปีก่อน มีราย

ได้ 5,949.34 ล้านบาท โดยสัดส่วนรายได้มาจากในประเทศ 80% และจากต่าง

ประเทศ 20% ปักธงปริมาณขายถ่านหินปีนี้ 3 ล้านตันตั้งเป้ารายได้ธุรกิจบริการ

โต 5% เดินหน้าต่อเรือเพิ่ม 24 ล�ำ คาดแล้วเสร็จปี 62

	 IVL ผนึก Dhunseri Petrochem ประเทศอินเดีย ตั้งบริษัทร่วมทุนใน

ประเทศอียิปต์ ซื้อกิจการ รง.ผลิต PET มีก�ำลังการผลิตอยู่ที่ 540,000 ตันต่อปี 

นั้น เป็นหนึ่งในผู้ผลิต PET ที่ใหญ่ที่สุดในแถบตะวันออกกลางและทวีปแอฟริกา 

... EIPET ตั้งอยู่ในยุทธศาสตร์ที่เหมาะสมในเขตการค้าเสรี Ain Sokhna ทาง

ตะวันตกเฉียงเหนือของอ่าวสุเอซ (Gulf of Suez) ซึ่งมีข้อได้เปรียบด้านการขนส่ง

ส�ำหรับการจัดหาวัตถุดิบและการส่งสินค้าส�ำเร็จรูปออกไปยังตลาดที่ส�ำคัญต่างๆ 

ทั้งในประเทศและต่างประเทศ

	 "ณัฐภพ รัตนสุวรรณทวี" นายใหญ่ NFC ลั่นพร้อมเดินหน้าพัฒนาคลัง

สินค้า - คลังสินค้าเหลว ในมาบตาพุด คาดเห็นความชัดเจนในไตรมาส 4/61 ยัน

ไม่มีปัญหาในเรื่องของเงินลงทุน กระแสเงินสดในมือกว่า400 ล้านบาท สัดส่วน

หนี้สินต่อทุนแค่ 0.21 เท่า ระบุให้อัตราผลตอบแทนจากการลงทุนตัวเลขไม่ต�่ำ

กว่า 2 หลัก

	 นู๋เอก แห่ง SELIC คาดผลงาน Q2/61 สวยกว่า Q1/61 ตามยอดขายกาว

โตต่อเนื่อง ย�้ำเป้ารายได้ปี 61 โต

ไม่ต�่ำกว่า 10% อยู่ระหว่างศึกษา

ซื้อกิจการ-ร่วมทุน 1-2 ราย หวัง

ต่อยอดธุรกิจคาดชัดเจนปี 61

	SKN เดินหน้าตามแผน จาก

กลยุทธ์รุกตลาดแผ่นไม้เอ็มดีเอฟ

ในตลาดโลก เจาะกลุ่มลูกค้าทั้ง

รายเก่าและรายใหม่ รับแผนขยาย

ไลน์การผลิตแผ่นไม้เอ็มดีเอฟ เฟส 

2 แล้วเสร็จกลาง Q3/61 นี้ หนุน

ก�ำลังการผลิตเพิ่มขึ้นจากเดิมกว่า

เท่าตัว หรืออยู่ที่ 5 แสนลบ.ม./ปี รองรับออเดอร์เต็มสูบ ปลดล็อคอัตราก�ำลัง

การผลิตที่ขึ้นไปแตะระดับ 98% เรียบร้อยแล้ว พร้อมทุ่มงบลงทุนกว่า 300 ลบ. 

จัดตั้งบริษัทย่อยรุกโครงการโรงผลิตกาว เพื่อพัฒนาสูตรกาวใหม่ๆ

ขัดขืน

บล.บัวหลวง : MINT แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 46.00 บ. 

บล.ทิสโก้ : CPN แนะน�ำ ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 72.00 บ. 

บล.ฟิลลิป : BIZ แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 4.80 บ. 

บล.เออีซี : ZIGA แนะน�ำ ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 3.00 บ. 

บล.ดบีเีอสวคิเคอร์ส : MTC แนะน�ำ ซือ้ ราคาพืน้ฐาน ที ่52.00 บ. 

บล.กรุงศรี : TTW แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 15.00 บ. 
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