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EPG ต้ังเป้ารายได้ ปี 61/62 (เม.ย.61 - มี.ค.62) 

โต 15% ชูกลยุทธ์ New S-Curve ในทุกกลุ่มธุรกิจ 

เพ่ิมมาร์จ้ิน มุ่งขยายตลาดครอบคลุมกลุ่มลูกค้า

	 ดร.ภวัฒน์ วิทูรปกรณ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท อีสเทิร์น โพ

ลีเมอร์ กรุ๊ป จ�ำกัด (มหาชน) หรือ EPG ผู้ผลิตและจ�ำหน่ายผลิตภัณฑ์โพ

ลีเมอร์และพลาสติกแปรรูปชั้นน�ำของโลก เปิดเผยแผนการด�ำเนินงานใน

ปี 61/62 (เม.ย.61 - มี.ค.62) ว่า บริษัทตั้งเป้าหมายรายได้เติบโต 15% 

หรือ มีรายได้จากการขายกว่า 10,000 ล้านบาท พร้อมก�ำหนดกลยุทธ์ 

The New S-Curve เพื่อรองรับการเติบโตอย่างยั่งยืนใน 3 กลุ่มธุรกิจ มุ่ง

เน้นการพัฒนาสินค้านวัตกรรมและพัฒนาเทคโนโลยีการผลิตสินค้า เพื่อ

ลดต้นทุน เพิ่มประสิทธิภาพการผลิต น�ำสินค้านวัตกรรมออกสู่ตลาด รวม

ถึงใช้กลยุทธ์ในการตั้งราคาขายและการบริหารจัดการต้นทุน เพื่อให้ได้

ผลลัพธ์ตามแผนงานที่วางไว้ และให้ความส�ำคัญกับการขยายตลาดต่าง

ประเทศเพิ่มขึ้น

	 ธุรกิจฉนวนกันความร้อน/เย็น ภายใต้แบรนด์ AEROFLEX บริษัทได้

ลงทุนเพิ่มก�ำลังการผลิตด้วยเครื่องจักร High speed ในสหรัฐอเมริกา

เสร็จเรียบร้อยแล้ว เพื่อมุ่งเน้นการขยายฐานลูกค้าใหม่ เช่น อาคาร

ส�ำนักงาน โรงงานอุตสาหกรรม และที่พักอาศัย เป็นต้น อีกทั้งได้เริ่ม

ทยอยปรับขึ้นราคาสินค้าทั้งในประเทศสหรัฐอเมริกาและอีกหลายประเทศ 

เพื่อลดผลกระทบในส่วนเรื่องค่าเงินบาทแข็ง

	 ขณะที่ตลาดในประเทศเริ่มลงทุนขยายโรงงานแห่งใหม่ โดยจะเพิ่ม

ก�ำลังการผลิตฉนวนยางประเภท EPDM และ โพลีเมอร์ คาดว่าจะใช้งบ

ลงทุนประมาณ 250 ล้านบาท เริ่มก่อสร้างตั้งแต่เดือนเมษายน 2561 

ส่วนด้านผลิตภัณฑ์ฉนวนกันความร้อนใต้หลังคา (Aero-roof) ตั้งเป้า

หมายเพิ่มช่องทางการจัดจ�ำหน่ายผ่านโมเดิร์นเทรด และร้านค้าปลีกวัสดุ

ก่อสร้างเพื่อกระจายสินค้าสู่ผู้บริโภคให้มากที่สุด

	 ธุรกิจชิ้นส่วนอุปกรณ์ตกแต่งยานยนต์ภายใต้แบรนด์ AEROKLAS 

บริษัทมีแผนที่จะออกสินค้านวัตกรรมของ AEROKLAS และ TJM ในปี

นี้ อีกทั้งเมื่อต้นปีที่ผ่านมา บริษัทได้เข้าท�ำการเข้าซื้อกิจการ Flexiglass 

Challenge Pty. Ltd. (Flexiglass) ซึ่งประกอบกิจการร้านจ�ำหน่าย

สินค้าตกแต่งรถกระบะ และSUV ประเภทขับเคลื่อน 2 ล้อ และ 4 ล้อ ใน

ประเทศออสเตรเลีย โดยมี distributors และ dealers มากกว่า 100 แห่ง 

และมีสาขาของตนเองรวม 5 แห่ง

	 การเข้าลงทุนดังกล่าวจะสามารถเพิ่มช่องทางการจัดจ�ำหน่ายให้กับ 

AEROKLAS และ TJM ถือเป็นการเปิดโอกาสทางธุรกิจครั้งส�ำคัญ โดย

บริษัทมีแผนร่วมกันขยายธุรกิจในประเทศออสเตรเลีย ซึ่งมีฐานลูกค้าและ

การให้บริการครบวงจร ท�ำให้มีโอกาสในการขยายฐานลูกค้าเพิ่มขึ้น ถือ

เป็นผลดีต่อการสร้างศักยภาพในการเพิ่มรายได้และความสามารถในการ

ท�ำก�ำไรในอนาคต

	 ธุรกิจบรรจุภัณฑ์พลาสติกภายใต้แบรนด์ EPP บริษัทปรับกลยุทธ์ 

โดยใช้หลักการ "Capacities Driven" บริหารจัดการกระบวนการผลิตให้

เกิดประสิทธิภาพสูงสุด เพื่อให้ได้อัตราก�ำไรขั้นต้นเพิ่มขึ้น ออกสินค้าใหม่

เพื่อขยายฐานลูกค้า ซึ่งบริษัทมีแผนเร่งท�ำการตลาดมากขึ้นในกลุ่มสินค้า

บรรจุภัณฑ์พลาสติกประเภทกล่องใส่อาหารและถ้วยน�้ำดื่ม ส่วนลูกค้าใน

กลุ่มอุตสาหกรรม จะเน้นการให้ข้อมูลด้านความพร้อมของกระบวนการ

ผลิตที่ได้มาตรฐาน ความสะอาด ความปลอดภัยทางด้านอาหารที่ได้รับ

การรับรองจากองค์กรชั้นน�ำหลายแห่งทั่วโลก 

	 ดร.ภวัฒน์ กล่าวต่อไปว่า ส�ำหรับผลประกอบการปี 60/61 (เม.ย.

60 - มี.ค.61) บริษัทมีรายได้จากการขายทั้งสิ้น 9,607 ล้านบาท ปรับตัว

เพิ่มขึ้นจากช่วงเดียวกันของปีก่อนที่มีรายได้จากการขายอยู่ที่ 9,280 ล้าน

บาท จ�ำนวน 327 ล้านบาท หรือปรับตัวเพิ่มขึ้น 3.5% และมีก�ำไรสุทธิ 

993 ล้านบาท ปรับตัวลดลงจากช่วงเดียวกันของปีก่อนที่มีก�ำไรสุทธิอยู่

ที่ 1,383 ล้านบาท หรือปรับตัวลดลง 28% แม้ว่าจะได้รับผลกระทบจาก

ความผันผวนจากอัตราแลกเปลี่ยนเนื่องจากกลุ่มธุรกิจฉนวนกันความ

ร้อน/เย็น และกลุ่มธุรกิจชิ้นส่วนอุปกรณ์และตกแต่งยานยนต์ เนื่องจาก

มีสัดส่วนรายได้จากต่างประเทศกว่า 70% แต่ทั้ง 2กลุ่มธุรกิจยังเติบโต

ได้ดี ในขณะที่รายได้จากการขายของธุรกิจบรรจุภัณฑ์พลาสติกลดลง

เนื่องจากการบริโภคภายในประเทศปรับตัวขึ้นช้ากว่าที่คาดไว้ประกอบกับ

การแข่งขันของกลุ่มอุตสาหกรรมบรรจุภัณฑ์พลาสติกเพิ่มสูงขึ้น นอกจาก

นี้ ความผันผวนของราคาวัตถุดิบ และก�ำลังการผลิตของธุรกิจบรรจุภัณฑ์

พลาสติกต�่ำกว่าก�ำลังการผลิตขนาดประหยัด (Economy of Scale) ส่ง

ผลกระทบต่อการท�ำก�ำไรของบริษัทแต่บริษัทยังสามารถรักษาอัตราก�ำไร

ขั้นต้นได้ตามเป้าหมายที่ได้ตั้งไว้ ดร.ภวัฒน์ กล่าว

	 บริษัท อีสเทิร์นโพลีเมอร์ กรุ๊ป จ�ำกัด (มหาชน) หรือ EPG: ด�ำเนิน

ธุรกิจโดยการถือหุ้นในบริษัทอื่น (Holding Company) โดยมีธุรกิจหลัก

คือ ฉนวนยางกันความร้อน/เย็น ภายใต้แบรนด์ AEROFLEXชิ้นส่วนอุปกร

ณ์และตกแต่งยานยนต์ ภายใต้แบรนด์AEROKLAS และบรรจุภัณฑ์อาหาร

และเครื่องดื่ม ภายใต้แบรนด์ EPP ทั้ง 3 ธุรกิจ ประสบความส�ำเร็จและ

เติบโตได้ด้วยนวัตกรรมที่สร้างสรรค์ เป็นผู้น�ำทั้งตลาดในประเทศ และต่าง

ประเทศ มีโรงงานรวมถึงเครือข่ายการจัดจ�ำหน่ายที่ครอบคลุมกว่า 100 

ประเทศทั่วโลก
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ASAP รุก asap Go รถเช่ารายชั่วโมง เฟส 2 

ขยายฐานลูกค้าสู่กลุ่มคนท่ัวไป ลุยเพ่ิมปริมาณรถเป็น 150 คัน

และจุดจอดให้บริการมากกว่า 100 แห่ง 

FC จัดโครงสร้างผู้บริหารต้ัง “เอ สัจเดว์” 

ข้ึนแท่น CEO ขับเคล่ือนช่วงรอยต่อจากธุรกิจ

อาหารเข้าสู่พลังงานทดแทน

	 FC จัดทัพผู้บริหารหลังปรับโครงสร้างทุนและธุรกิจ บอร์ดมีมติแต่ง
ตั้ง “เอ สัจเดว์” ขึ้นแท่น CEO ในช่วงเปลี่ยนถ่ายจากธุรกิจอาหารเข้าสู่ธุรกิจ
พลังงาน มุ่งเป้าพลิกผลประกอบการเป็นบวกใน Q3/61 รับรู้รายได้และก�ำไร
จากการขายไฟฟ้าหลังกระบวนการโอนหุ้นและธุรกิจส�ำเร็จ จากยอด COD ใน
มือ 132 MW จาก 17 โครงการ ไม่ปิดกั้นโอกาสทางธุรกิจเดินหน้ามองหาการ
ลงทุนพลังงานทดแทนทั้งในและต่างประเทศ     	
	 บริษัท ฟู้ด แคปปิตอล จ�ำกัด (มหาชน) หรือ FC จัดประชุมคณะ
กรรมการบริษัท เมื่อวันที่ 1 มิถุนายน ที่ผ่านมา โดยมีมติแต่งตั้งนายเอ สัจ
เดว์ ด�ำรงต�ำแหน่งประธานเจ้าหน้าที่บริหาร มีผลตั้งแต่วันที่ 1 มิถุนายน 
2561 เป็นต้นไป
	 นายเอ สัจเดว์ เคยด�ำรงต�ำแหน่งเป็นประธานเจ้าหน้าที่บริหารฝ่าย
การลงทุน ภายใต้บริษัท ฟิโก้ คอร์ปอเรชั่น จ�ำกัด ซึ่งเป็นผู้ถือหุ้นใหญ่ของ
กลุ่มบริษัท FC มีประสบการณ์ท�ำงานด้านการลงทุน ในธุรกิจโรงแรม ธุรกิจ
อสังหาริมทรัพย์ ธุรกิจอาหารและเครื่องดื่ม รวมถึงเคยท�ำงานร่วมกับ
สถาบันการเงินชั้นน�ำของประเทศมากกว่า 15 ปี ในฐานะวาณิชธนากร ท�ำ
หน้าที่เป็นที่ปรึกษาทางการเงินให้กับบริษัทจดทะเบียน (บจ.) ท�ำให้มีความรู้
และความเข้าใจเกี่ยวกับตลาดทุนเป็นอย่างดี มีความเหมาะสมเข้ารับต�ำแหน่ง 
CEO ในช่วงรอยต่อของ FC ระหว่างการเปลี่ยนถ่ายจากธุรกิจอาหารเข้าสู่

ธุรกิจพลังงานทดแทน เพื่อท�ำความเข้าใจกับ Stakeholder ของบริษัท ไม่ว่า
จะเป็นผู้ถือหุ้น ผู้ลงทุนทั่วไป คู่ค้าหรือแม้แต่หน่วยงานก�ำกับตลาดทุน  
	 ประการส�ำคัญนายเอ ได้รับความไว้วางใจจากทั้งผู้ถือหุ้นเดิมกลุ่มศรี
ชวาลา และกลุ่มผู้ถือหุ้นใหม่บริษัทไพร์ม โรด แคปปิตอล จ�ำกัด ให้เข้ามาบริ
หารบริษัทในช่วงรอยต่อดังกล่าว เพื่อให้การด�ำเนินธุรกิจของ FC เป็นไปด้วย
ความราบรื่น 
	 นายเอ กล่าวว่า มีความยินดีและเป็นเกียรติอย่างยิ่งที่ได้เข้ามามีส่วน
ร่วมในการผลักดันองค์กรให้เดินหน้าต่อไป เพื่อการเติบโตอย่างยั่งยืน และ
สามารถสร้างผลตอบแทนที่ดีคืนให้กับผู้ถือหุ้นในรูปของผลตอบแทนจาก
เงินปันผลโดยเร็ว เพราะกระบวนการในการโอนหุ้นและเปลี่ยนถ่ายธุรกิจคาด
ว่าจะแล้วเสร็จในไตรมาส 2/61 ท�ำให้ FC ก้าวเข้าสู่ธุรกิจพลังงานทดแทน
เต็มตัว และสามารถรับรู้รายได้และก�ำไรจากการขายไฟฟ้าได้ตั้งแต่ไตรมาส 
3/61 เป็นต้นไป ท�ำให้ผลประกอบการพลิกมีก�ำไรทันที จากยอดขายไฟในมือ 
(COD) ที่มีจ�ำนวน 132 MW จาก 17 โครงการ และอยู่ระหว่างขอใบอนุญาต
ซื้อขายไฟฟ้า (PPA) อีก 7 โครงการ รวมประมาณ 68 MW  
	 บริษัทฯยังคงมองหาโอกาสในการเข้าลงทุนธุรกิจพลังงานทดแทนทั้งใน
และต่างประเทศ เพื่อผลักดันการเติบโตในอนาคตอย่างยั่งยืน 

	 ASAP ผู้ประกอบธุรกิจรถยนต์ให้เช่าระยะยาวแบบครบวงจรส�ำหรับ
ลูกค้านิติบุคคล รถยนต์ให้เช่าระยะสั้นและรถยนต์ให้เช่าพร้อมคนขับ ภาย
ใต้แบรนด์ asap (เอแซ็ป) ประกาศลุย asap GO รถเช่ารายชั่วโมง เฟส 
2 ตอกย�้ำแนวคิด car sharing มุ่งสู่การขยายฐานลูกค้าทั่วไป เร่งเพิ่มจุด
ให้บริการเป็น 100 แห่ง ตามซุปเปอร์มาร์เก็ตชั้นน�ำ สถาบันการเงินและ
โครงการอสังหาริมทรัพย์ทั้งบ้านเดี่ยว ทาวน์เฮ้าส์และคอนโดมิเนียม    
	 นางสาวพิชชาภัสร์ ฐิติปุญญา ผู้บริหารฝ่ายพัฒนาธุรกิจ บริษัท ซิน
เนอร์เจติค ออโต้ เพอร์ฟอร์มานซ์ จ�ำกัด (มหาชน) ASAP เปิดเผยว่า แผน
ด�ำเนินธุรกิจการให้บริการรถยนต์ให้เช่า asap Go (เอแซ็บ โก) ในปีนี้ จะมุ่ง
ขยายฐานลูกค้ากลุ่มเป้าหมายผู้ใช้บริการ asap Go ให้กว้างขึ้น จากปัจจุบัน
ที่จับกลุ่มเป้าหมายลูกค้าองค์กรในอาคารส�ำนักงานให้เช่า ไปสู่กลุ่มลูกค้า
ทั่วไปให้เข้ามาใช้บริการ asap GO โดยยังคงยึดหลักแนวคิด Car sharing ที่
เป็นการคิดอัตราค่าใช้บริการตามปริมาณการใช้จริง (Pay per use) ซึ่งลูกค้า
ทั่วไปที่สนใจใช้บริการรถยนต์ให้เช่า asap GO นั้นสามารถดาวน์โหลดแอพ
พลิเคชั่นผ่าน Appstore และ Playstore ในชื่อ haup car และกดลงทะเบียน 
asap GO เพื่อเข้าใช้บริการ โดยลูกค้าสามารถตรวจสอบการใช้งาน จุดจอด
รถและอัตราค่าใช้บริการต่อครั้งผ่านทางโทรศัพท์มือถือได้ทั้งหมด ซึ่งยังคง
คิดอัตราการใช้บริการเริ่มต้นที่ชั่วโมงละ 109 บาท หลังจากนั้นคิดค่าใช้จ่าย
ตามระยะทางที่ 4.90 ถึง 5.90 บาทต่อกิโลเมตร 

	 ทั้งนี้ บริษัทฯ มีแผนเพิ่มจ�ำนวนรถยนต์ให้เช่า asap Go เป็น 150 คัน 
จากปัจจุบันที่มี 30 คัน ภายในปีนี้เพื่อรองรับจ�ำนวนผู้ใช้บริการที่เพิ่มขึ้น
และเพิ่มจุดจอดรถยนต์มากกว่า 100 จุด ซึ่งจะขยายไปสู่แหล่งชุมชม เช่น 
Foodland Supermarket, สาขาของสถาบันการเงินชั้นน�ำ และโครงการ
อสังหาริมทรัพย์ทั้งบ้านเดี่ยว ทาวน์เฮ้าส์และคอนโดมิเนียม โดยบริษัทฯ ได้
เริ่มน�ำร่องให้บริการแล้วแก่ลูกค้ากลุ่มนี้ที่ซื้อโครงการอสังหาริมทรัพย์ของ
กลุ่มออริจิ้น พร็อพเพอร์ตี้ รวมถึงจะขยายไปยังอาคารส�ำนักงานในเขตหัว
เมืองใหญ่อีกด้วย 
	 “หลังจากเราได้เริ่มเปิดให้บริการ asap GO มาครบ 1 ปี มีผลตอบรับ
เป็นที่น่าพอใจ โดยพบว่าลูกค้าองค์กรทั้งชาวไทยและต่างชาติที่ท�ำงานใน
ประเทศไทยให้ความสนใจใช้บริการจ�ำนวนมาก จึงเชื่อมั่นว่าแนวคิดการท�ำ
ธุรกิจรถเช่าแบบ Car sharing มีโอกาสเติบโตได้ดีในในตลาดเมืองไทย เราจึง
ได้ขยายการให้บริการไปสู่กลุ่มคนทั่วไป ได้มีประสบการณ์ทดลองใช้บริการ
รถยนต์ให้เช่า asap GO ซึ่งสามารถค�ำนวณอัตราการค่าใช้บริการตามจริง 
และในอนาคตยังสามารถน�ำนวัตกรรมต่อยอดไปสู่การบริการรถยนต์ให้เช่า
ระยะสั้นและระยะยาว” นางสาวพิชชาภัสร์ กล่าว 
	 ทั้งนี้ มั่นใจว่า การขยายฐานลูกค้ารถยนต์ให้เช่า asap GO จะผลักดัน
รายได้ให้แก่กลุ่มธุรกิจรถยนต์ให้เช่าระยะสั้นของ asap ในปีนี้เติบโตขึ้น จาก
เป้ารายได้รวมในปีนี้ที่คาดว่าจะเติบโตได้ถึง 20-30% 
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RS เปิดแผนคร่ึงปีหลังใช้โมเดลธุรกิจ MPC รุกหนัก  

ยกทัพส่งสินค้าคุณภาพแบรนด์ตัวเองและพาร์ทเนอร์เขย่าตลาด 

ม่ันใจหนุนรายได้ปีน้ีแตะ 5,800 ลบ. 

	 RS เปิดแผนรุกช่วงครึ่งปีหลัง 2561 เต็มสูบ เดินเกมเหนือชั้น

ขย่มวงการ!! “เปลี่ยนผู้ฟังเป็นผู้ซื้อ” สร้างคอมมูนิตี้ใหม่บน LINE@ 

COOL Anything ชวนผู้ฟังกว่า 5.3 ล้านรายของ “คูลฟาเรนไฮต์ 

(COOLfahrenheit)” สถานีเพลงอันดับ1 เมืองไทย ร่วมสัมผัสประสบกา

รณ์ช้อปสินค้าคุณภาพผลิตได้มาตรฐานทั้งแบรนด์ของตัวเองและพาร์ท

เนอร์ ชี้เทรนด์สินค้าสุขภาพความงามและอาหารเสริมก�ำลังมาแรงทั่วโลก 

จ่อคิวยกทัพสินค้าใหม่เพียบตอบโจทย์ลูกค้า มั่นใจหนุนรายได้สิ้นปีนี้ทั้ง

กลุ่มแตะ 5,800 ล้านบาทแน่!! 

	 นายสุรชัย เชษฐโชติศักดิ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท อาร์

เอสจ�ำกัด (มหาชน) RS เปิดเผยว่า ขณะนี้อาร์เอสเป็นบริษัทหนึ่งเดียว

ในโลกที่ประกาศใช้โมเดลธุรกิจ Multi-platform Commerce (MPC) น�ำ

แพลตฟอร์มสื่อในมือที่มีความแข็งแกร่งอยู่แล้วมาบริหารต่อยอดธุรกิจ

เชิงพาณิชย์ได้อย่างคุ้มค่าที่สุด ท�ำให้รายได้และก�ำไรของทั้งกลุ่มเติบโต

สูงอย่างน่าสนใจ โดยที่ผ่านมาได้น�ำช่อง8 ที่ท�ำเรตติ้งติด TOP 5 ของ

ประเทศมาปั้นเป็นห้างสรรพสินค้าบนทีวี ซึ่งประสบความส�ำเร็จท�ำให้

สามารถบริหารเวลาโฆษณาสัดส่วนระหว่างลูกค้าภายนอกที่ซื้อสื่อ

และกลุ่มผลิตภัณฑ์ของบริษัทเอง ท�ำให้เกิดผลของการใช้สื่ออย่างเต็ม

ประสิทธิภาพ 

	 ล่าสุด ได้วางแผนเชิงรุกธุรกิจช่วงครึ่งหลังปี 2561 เดินเกมเหนือ

ชั้นขย่มวงการ “เปลี่ยนผู้ฟังเป็นผู้ซื้อ” เตรียมเปิดตัว LINE@ COOL 

Anything คอมมูนิตี้ใหม่ที่รวบรวมสินค้าคุณภาพผลิตได้มาตรฐานทั้ง

แบรนด์ของตัวเองและพาร์ทเนอร์มาให้ช้อปเพียบ ชูจุดเด่นครบครันความ

หลากหลายทั้งกลุ่มสินค้าเฮลท์แอนบิวตี้ (Health and Beauty) และกลุ่ม

สินค้าโฮมแอนไลฟ์สไตล์(Home and Lifestyle) เอาใจเจาะกลุ่มผู้ฟังของ 

“คูลฟาเรนไฮต์ (COOLfahrenheit)” สถานีเพลงอันดับ1 เมืองไทยต่อ

เนื่องปีที่ 18 ซึ่งส่วนใหญ่มีก�ำลังซื้อสูง เพราะเป็นกลุ่มกรุงเทพฯ และหัว

เมืองใหญ่มากกว่า 5.3 ล้านราย แบ่งเป็น กลุ่มผู้ฟังออนไลน์ 4 ล้านราย 

และกลุ่มผู้ฟังออนแอร์ 1.3 ล้านราย 

	 ทั้งนี้ จากข้อมูลศูนย์พยากรณ์เศรษฐกิจและธุรกิจ มหาวิทยาลัย

หอการค้าไทย ระบุว่าธุรกิจด้านสุขภาพความงามเป็นดาวรุ่งยอดนิยม

ต่อเนื่องกันมา 6 ปีมีมูลค่าตลาดรวมกว่า 250,000 ล้านบาทขณะที่ ยูโร

มอนิเตอร์ (Euromonitor International) บริษัทส�ำรวจข้อมูลทางการ

ตลาดระดับโลก เปิดเผยว่าตลาดอาหารเสริมสุขภาพมีมูลค่ากว่า 518,000 

ล้านบาทเนื่องด้วยพิสูจน์แล้วจากวงการแพทย์ระดับโลกว่ายาเป็นการ

รักษาและแก้ปัญหาที่ปลายทาง ขณะที่อาหารเสริมเป็นเทรนด์ของโลก

ที่ก�ำลังมาแรงมากในทวีปยุโรปและอเมริกา รวมไปถึงเอเชียอย่างญี่ปุ่น

และไทยเพราะเป็นการป้องกันและดูแลสุขภาพที่ต้นทางผนวกเทคโนโลยี

ที่พัฒนาอย่างต่อเนื่องท�ำให้มีนวัตกรรมดูแลสุขภาพผ่านการสกัดสาร

อาหารต่างๆ ดังนั้น การเลือกใช้อาหารเสริมที่ถูกต้องและเหมาะสมในการ

ดูแลร่างกายในต่างประเทศจึงมีมานับสิบๆ ปี แต่เมืองไทยเพิ่งตื่นตัวเมื่อ 5 

ปีก่อนจากความเชื่อมโยงของโลกโซเชียล ท�ำให้ไร้เส้นแบ่งข้อมูลข่าวสาร

ส่งถึงกันอย่างรวดเร็วท�ำให้ได้รับความนิยมมากขึ้นและมีแนวโน้มจะเติบโต

ดีขึ้นเรื่อยๆ ซึ่งส่งผลดีต่ออาร์เอสที่ขยายธุรกิจสู่ตลาดนี้เป็นปีที่ 4 

	 เพื่อขานรับเทรนด์โลกข้างต้น บริษัทฯ เตรียมยกขบวนนวัตกรรม

สินค้าคุณภาพที่ผลิตได้มาตรฐานอีก 15 รายการเพิ่มความหลากหลาย

ตอบรับกลุ่มผู้บริโภคมากขึ้น ได้แก่ สินค้าแบรนด์ตัวเอง 7 รายการ 

ประกอบด้วย กลุ่มผลิตภัณฑ์สกินแคร์และกลุ่มสินค้าออร์แกนิคเพื่อ

สุขภาพ 4 รายการ กลุ่มผลิตภัณฑ์แฮร์แคร์ 1 รายการ กลุ่มผลิตภัณฑ์

อาหารเสริม 2 รายการ และสินค้าแบรนด์พาร์ทเนอร์กลุ่มผลิตภัณฑ์

อาหารเสริม 8 รายการ หลังจากช่วงครึ่งแรกปี 2561 มีผลตอบรับจาก

ลูกค้าท�ำยอดขายดีเกินคาดทั้ง 3 ได้แก่กลุ่มสกินแคร์แบรนด์มาจีค กลุ่ม

แฮร์แคร์แบรนด์รีไวฟ์ และกลุ่มอาหารเสริมแบรนด์เอส.โอ.เอ็ม. ซึ่งเป็นผล

มาจากบริษัทฯ มุ่งเน้นคัดสรรวัตถุดิบคุณภาพมาผลิตสินค้า ขณะเดียวกัน

ควบคุมการผลิตสินค้าทุกขั้นตอนให้ได้มาตรฐานระดับสากล รวมทั้ง

สามารถตรวจสอบย้อนกลับได้ตั้งแต่ต้นน�้ำจนปลายน�้ำและทดสอบสินค้า

จริงก่อนจ�ำหน่าย 

	 นอกจากนี้ เตรียมยกทัพสินค้าใหม่แบรนด์พาร์ทเนอร์ร่วม 20 

รายการเข้าสู่ตลาดในช่วงครึ่งปีหลัง ไม่ว่าจะเป็นกลุ่มผลิตภัณฑ์อาหาร

เสริมกลุ่มเครื่องใช้ในครัวเรือนและกลุ่มผลิตภัณฑ์เครื่องแต่งกาย 

	 อย่างไรก็ดี มั่นใจว่าสิ้นปีนี้จะท�ำรายได้ทั้งกลุ่มได้ตามเป้าที่วางไว้ 

5,800 ล้านบาท หลักๆ มาจากธุรกิจเฮลท์แอนบิวตี้ 2,500 ล้านบาท 

และธุรกิจโฮมแอนไลฟ์สไตล์ 800-1,000 ล้านบาท เพราะมีข้อได้เปรียบ

รู้ว่าฐานผู้ชมคือใครช่วงไหนใครดูมีการเลือกใช้สื่อที่เหมาะสมกับผู้บริโภค 

เพื่อน�ำเสนอสินค้าได้ถูกต้องและแม่นย�ำท�ำให้เกิดการขายต่อยอดอย่างมี

ประสิทธิภาพ ทั้งกลุ่มลูกค้ากลุ่มเดิมร่วม 1 ล้านราย กลับมาซื้อซ�้ำเพิ่ม

ผ่านโทร.1781 และได้ลูกค้ากลุ่มใหม่เข้ามาหนุนยอดเติบโตก้าวกระโดด 
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บล.แอพเพิล เวลธ์ ชี้ SET มิ.ย. 
เส่ียงปรับฐานหลุด 1,700 จุด ลุ้นปัจจัยบวก

แนวโน้มศก.ไทยดี – โรดแมปเลือกต้ังชัดเจนหนุนดัชนีฯ

ทิสโก้-ซิต้ีแบงก์แจ้งโอนลูกหน้ี
สินเชื่อส่วนบุคคล

	 บล.แอพเพิล เวลธ์ ชี้ SET มิ.ย. หากยืน 1,730 จุดไม่ได้ ให้ระวังแรง
ขาย ทุบดัชนีฯปรับฐานลงต่อที่ระดับ 1,680 – 1,700 จุด ลุ้นปัจจัยบวกแนว
โน้มศก.ไทยดี – โรดแมปเลือกตั้งชัดเจนหนุน ขึ้นทดสอบแนว ต้านบริเวณ 
1,750 – 1,770 จุด แนะซื้อเก็งก�ำไรหุ้นที่มีสัญญาณบวกทางโมเมนตัม เช่น 
CK , UNIQ , AMATA ,BLAND , GOLD , SAT , TKN , WHAUP
	 นายอภิชัย เรามานะชัย รองกรรมการผู้จัดการฝ่ายวิเคราะห์หลักทรัพย์ 
บริษัทหลักทรัพย์ แอพเพิล เวลธ์ จ�ำกัด (มหาชน) เปิดเผยว่าการที่ดัชนีฯ 
ถูกแรงขายจากนักลงทุนต่างประเทศ เนื่องจากมีปัจจัยความเสี่ยงค่าเงิน , 
อัตราดอกเบี้ยสหรัฐ รวมถึง MSCI ที่เพิ่มน�้ำหนักการลงทุนในหุ้นจีน ท�ำให้
ดัชนีตลาดหุ้นไทยช่วงก่อนหน้านี้ปรับฐานลงเทรดที่ระดับ Forward P/E 15.8 
เท่าซึ่งเป็นระดับใกล้เคียงค่าเฉลี่ย 3 ปีย้อนหลังที่ 15.5 เท่า 
	 อย่างไรก็ตาม ความเสี่ยง Downside ของดัชนี SET น่าจะเริ่มลดลง 
เนื่องจาก ได้ปัจจัยหนุนจากแนวโน้มก�ำไร บจ. ในปีนี้ที่คาดว่าจะขยายตัวได้ดี
ราว 9 – 10% จากช่วงเดียวกันปีก่อน โดยจะได้รับอานิสงส์แนวโน้มเศรษฐกิจ
ใประเทศที่คาดจะขยายตัวที่ระดับ 4.5% จากภาคส่งออก , การลงทุนภาครัฐ
และเอกชน รวมถึงภาคการท่องเที่ยว ที่มีแนวโน้มเติบโตดี 
	 ขณะที่โรดแมปการเลือกตั้งใหม่น่าจะเกิดขึ้นในช่วง เม.ย. – พ.ค.62 จะ

ช่วยหนุนให้กิจกรรมทางเศรษฐกิจในช่วงครึ่งปีหลังกลับมาขยายตัวดี และนัก
ลงทุนต่างชาติมีโอกาสที่จะให้น�้ำหนักการลงทุนในตลาดหุ้นไทยเพิ่มมากขึ้น  
ท�ำให้ฝ่ายวิเคราะห์ประเมินภาวะตลาดหุ้นไทยในเดือน มิ.ย. 2561 มีโอกาส
เคลื่อนไหวในกรอบแนวรับ 1,700 จุด แนวต้าน 1,750 – 1,770 จุด  
	 “ จากการประเมินสัญญาณทางเทคนิคตลาดหุ้นไทยในเดือน ที่ผ่าน
มา ดัชนีฯลงไปท�ำจุดต�่ำสุดที่ระดับ 1,712.02 จุดซึ่งเป็นการท�ำจุดต�่ำสุดใหม่
ของรอบการปรับฐาน ประกอบกับดัชนีฯ เริ่มหลุดแนวรับ Uptrend Line 
ใหญ่และต�่ำกว่าเส้นค่าเฉลี่ย SMA. 200 วัน บริเวณ 1,730 จุด ซึ่งถือว่าเป็น
สัญญาณลบสะท้อนแนวโน้มของดัชนีที่มีโอกาสปรับฐานลงต่อสู่บริเวณแนว
รับ 1,680 – 1,700 จุด ขณะที่ RSI เริ่มปรับตัวลดลงใกล้ระดับ Oversold”  
	 กลยุทธ์ ในเดือน มิ.ย. หากดัชนี ฯ ยังไม่สามารถยืนเหนือระดับ 1,730 
จุด ให้ระวังแรงขาย และรอซื้อที่ระดับ 1,680 –1,700 จุด แต่หากดัชนีฯ
สามารถยืนบริเวณ 1,730 จุดได้ ประเมินดัชนีจะ Sideway Up ไปทดสอบ
แนว ต้านบริเวณ 1,750 –1,770 จุด แนะน�ำซื้อเก็งก�ำไรหุ้นที่มีสัญญาณบวก
ทางโมเมนตัม เช่น CK , UNIQ , AMATA ,BLAND , GOLD , SAT , TKN , 
WHAUP     

	 ทิสโก้-ซิตี้แบงก์แจ้งการโอนลูกหนี้สินเชื่อส่วนบุคคล จากธนาคารทิสโก้ไปยัง
ซิตี้แบงก์เสร็จสมบูรณ์แล้วในวันนี้ โดยลูกค้าสามารถใช้บริการที่ซิตี้แบงก์ได้ต่อเนื่อง
	 ตามที่ธนาคารทิสโก้ จ�ำกัด (มหาชน) (“ธนาคารทิสโก้”) บริษัทออล-เวย์ส 
จ�ำกัด (“ออล-เวย์ส)ซึ่งเป็นบริษัทย่อยภายใต้บริษัท ทิสโก้ไฟแนนเชียลกรุ๊ป จ�ำกัด 
(มหาชน) และธนาคารซิตี้แบงก์ เอ็น.เอ สาขากรุงเทพมหานคร (“ธนาคารซิตี้
แบงก์) ได้ประกาศบรรลุข้อตกลงการโอนลูกหนี้สินเชื่อส่วนบุคคลบางส่วน ได้แก่ สิน
เชื่อส่วนบุคคลแบบผ่อนช�ำระ (Personal Instalment Loan) และสินเชื่อส่วนบุคคล
แบบวงเงินหมุนเวียน (Personal Line of Credit) ของธนาคารทิสโก้ และธุรกิจบัตร
เครดิตของออล-เวย์ส ให้แก่ ธนาคารซิตี้แบงก์ เมื่อวันที่ 30 มีนาคม 2561 ที่ผ่าน
มานั้น ธนาคารทิสโก้ และธนาคารซิตี้แบงก์ได้แจ้งความคืบหน้าในการด�ำเนินการดัง
กล่าว โดยการโอนลูกหนี้สินเชื่อส่วนบุคคลเสร็จสมบูรณ์เรียบร้อยแล้ว  มีผลตั้งแต่
วันที่ 4 มิ.ย. 61 ส่วนการโอนธุรกิจบัตรเครดิตอยู่ระหว่างด�ำเนินการ ซึ่งความคืบ
หน้ายังเป็นไปตามแผนงานที่วางไว้
	 นายศักดิ์ชัย พีชะพัฒน์ กรรมการผู้จัดการใหญ่ ธนาคารทิสโก้ จ�ำกัด 
(มหาชน) กล่าวว่า “ธนาคารทิสโก้ บริษัท ออล-เวย์ส จ�ำกัด และธนาคารซิตี้แบงก์
ได้ท�ำงานร่วมกันอย่างใกล้ชิด เพื่อให้การถ่ายโอนลูกหนี้สินเชื่อส่วนบุคคลบางส่วน 
และธุรกิจบัตรเครดิตเป็นไปอย่างราบรื่นที่สุด ซึ่งที่ผ่านมาได้สื่อสารแจ้งรายละเอียด
ต่างๆ ให้ลูกค้ารับทราบเป็นระยะ เพื่อให้ลูกค้าสามารถใช้บริการต่อที่ธนาคารซิตี้
แบงก์ได้ทันที ซึ่งขณะนี้ในส่วนของการโอนย้ายลูกหนี้สินเชื่อส่วนบุคคลเสร็จสมบูรณ์
แล้ว ส่วนการโอนธุรกิจบัตรเครดิตอยู่ระหว่างด�ำเนินการ ซึ่งความคืบหน้ายังเป็น
ไปตามแผนงานที่วางไว้ ระหว่างนี้ลูกค้าบัตรเครดิตยังคงใช้บริการได้ตามปกติ   ซึ่ง
ลูกค้าจะได้รับการสื่อสารแจ้งรายละเอียด และความคืบหน้าในระหว่างการถ่ายโอน
ธุรกิจอย่างต่อเนื่อง”

	 ส�ำหรับกลยุทธ์ธุรกิจรายย่อยของธนาคารทิสโก้ต่อจากนี้ จะมุ่งเน้นการเติบโต
ในกลุ่มสินเชื่อที่มีหลักประกันซึ่งธนาคารทิสโก้มีความเชี่ยวชาญ  ทั้งสินเชื่อเช่าซื้อ 
สินเชื่อทะเบียนรถยนต์ และสินเชื่อบ้าน โดยโปรดักท์ทิสโก้มอร์เกจเซฟเวอร์ที่ได้เริ่ม
รุกตลาดในปีนี้ได้รับการตอบรับเป็นอย่างดี และแม้จะมีการโอนพอร์ตสินเชื่อส่วน
บุคคลบางส่วนออกไป จะไม่กระทบกับภาพรวมการเติบโตของสินเชื่อรายย่อยในปีนี้  
โดยธนาคารจะพยายามรักษาระดับการเติบโตให้เป็นไปตามเป้าหมายที่วางไว้
	 นางวีระอนงค์ จิระนคร ภู่ตระกูล รองกรรมการผู้จัดการใหญ่ สายงานบุคคล
ธนกิจ ธนาคารซิตี้แบงก์ เอ็น.เอ. สาขากรุงเทพมหานคร ได้กล่าวว่า "การโอนลูกหนี้
สินเชื่อส่วนบุคคลในครั้งนี้ได้ด�ำเนินการไปอย่างราบรื่น โดยทั้งธนาคารซิตี้แบงก์และ
ธนาคารทิสโก้ได้ร่วมประสานงานกันอย่างใกล้ชิดเพื่อให้การโอนลูกหนี้เป็นไปอย่าง
ราบรื่นและส่งผลกระทบกับลูกค้าน้อยที่สุด หลังจากที่ลูกค้าได้ถูกโอนมาเป็นลูกค้า
ของธนาคารซิตี้แบงก์ เราได้มีการจัดเตรียมผลิตภัณฑ์และบริการที่เหมาะสม รวม
ถึงมีรายการส่งเสริมการขายพิเศษเพื่อน�ำเสนอให้กับลูกค้ากลุ่มนี้โดยเฉพาะ ทั้งนี้
ธนาคารซิตี้แบงก์ยังจัดช่องทางการติดต่อพิเศษผ่าน Call Center เพื่อให้ข้อมูลและ
ตอบข้อซักถามกรณีลูกค้ามีค�ำถามหรือต้องการค�ำแนะน�ำเกี่ยวกับผลิตภัณฑ์หรือ
บริการใหม่ที่ลูกค้าจะได้รับจากธนาคารซิตี้แบงก์ เพื่อให้ลูกค้าได้รับการบริการอย่าง
ต่อเนื่องอย่างไม่สะดุด” 
	 ส�ำหรับลูกค้าสินเชื่อส่วนบุคคล สามารถสอบถามรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่ 
ศูนย์บริการสินเชื่อบุคคลธนาคารซิตี้แบงก์ 02-232-4155 เวลาท�ำการ 07.00-
22.00 น.ของทุกวัน ส�ำหรับลูกค้าบัตรเครดิตสแตนดาร์ดชาร์เตอร์ดในนามบริษัท 
ออล-เวย์ส จ�ำกัด สอบถามข้อมูลได้ที่ศูนย์บริการลูกค้าทางโทรศัพท์หมายเลข 
1595 จนกว่าจะมีการแจ้งเปลี่ยนแปลง
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MFC คาด SET Index ช่วงท่ีเหลือของปี 61 
แกว่งตัว 1700 – 1850 จุด แต่ Upside จ�ำกัด

ด้วยแรงขายของนักลงทุนต่างชาติ

	 เอ็มเอฟซีมองแนวโน้มเศรษฐกิจไทยที่ดีขึ้น

ทั้งภาคการส่งออก การท่องเที่ยว และการบริโภค

ภายในประเทศ จึงเสนอขายกองทุนเปิดเอ็มเอฟ

ซี ออมเกษียณทวีสุข เพื่อการเลี้ยงชีพ หรือ 

M-TWSUK RMF มีนโยบายลงทุนในตราสารทุนและ

ตราสารหนี้ในประเทศ เพิ่มเป็นทางเลือกส�ำหรับผู้

ต้องการลงทุนเพื่อประหยัดภาษี มีบริการซื้อหน่วย

ลงทุนสม�่ำเสมอช่วยลดต้นทุนต่อหน่วย เสนอขาย

ครั้งแรกวันนี้-15 มิถุนายน 2561

	 นางสาวประภา ปูรณโชติ กรรมการผู้จัดการ 

บริษัทหลักทรัพย์จัดการกองทุน เอ็มเอฟซี จ�ำกัด 

(มหาชน) กล่าวว่า เอ็มเอฟซีอยู่ระหว่างการเสนอ

ขายครั้งแรกของกองทุนเปิดเอ็มเอฟซี ออมเกษียณ

ทวีสุข เพื่อการเลี้ยงชีพ หรือ M-TWSUK RMF เพื่อ

เป็นทางเลือกส�ำหรับผู้สนใจลงทุนเพื่อใช้ในการกระ

จายความเสี่ยงของพอร์ตการลงทุน  สามารถน�ำไป

ใช้ลดหย่อนภาษีบุคคลธรรมดา และยังเปิดให้บริการ

ซื้อหน่วยลงทุนแบบหักบัญชีสม�่ำเสมอ เพื่อลดความ

ผันผวนและช่วยลดต้นทุนต่อหน่วยได้อีกด้วย ซึ่ง

กองทุนเปิด M-TWSUK RMF มีนโยบายการลงทุน

ในประเทศในตราสารทุน ตราสารหนี้ เงินฝาก โดย

กองทุนจะลงทุนในหุ้น กองทุนรวมอสังหาริมทรัพย์ 

หน่วยทรัสต์เพื่อการลงทุนในอสังหาริมทรัพย์ 

(REITs) และกองทุนรวมโครงสร้างพื้นฐาน โดย

เฉลี่ยในรอบบัญชีไม่เกินร้อยละ 30 ของมูลค่า

ทรัพย์สินสุทธิของกองทุน ทั้งนี้กองทุนอาจลงทุนใน

ตราสารทุนที่ไม่ได้จดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ แต่

จะไม่ลงทุนในสัญญาซื้อขายล่วงหน้า (Derivatives) 

ตราสารที่มีลักษณะของสัญญาซื้อขายล่วงหน้าแฝง 

(Structured note) ตราสารหนี้ที่มีอันดับความน่า

เชื่อถือต�่ำกว่าที่สามารถลงทุนได้ (Non-investment 

grade) และตราสารหนี้ที่ไม่ได้รับการจัดอันดับความ

น่าเชื่อถือ (Unrated securities)  

	 จากความเห็นของสายบริหารกองทุนของเอ็ม

เอฟซีมองสถานการณ์ตลาดหุ้นไทยปัจจุบันและแนว

โน้ม โดยคาดการณ์ว่าแนวโน้ม SET Index ในช่วง

ที่เหลือของปี 2561 นี้คาดว่าจะแกว่งตัวในกรอบ

ดัชนี 1700 – 1850 จุด โดย Upside ที่ส�ำคัญได้แก่ 

ความชัดเจนในการเลือกตั้ง ซึ่งจะส่งผลต่อเนื่อง

มายังความเชื่อมั่นของผู้ประกอบการธุรกิจและนัก

ลงทุนต่างชาติ แนวโน้มเศรษฐกิจไทยที่ดีขึ้นทั้งภาค

การส่งออก การท่องเที่ยว และการบริโภคภายใน

ประเทศ ราคาน�้ำมันที่คาดว่าจะทรงตัวอยู่ในระดับ

สูง จากการฟื้นตัวของเศรษฐกิจโลก และแนวโน้ม

อุปทานที่น่าจะยังคงมีจ�ำกัด รวมถึงสภาพคล่อง

ในประเทศที่อยู่ในระดับสูง สะท้อนจากการเติบโต

ของฐานเงินที่ท�ำสถิติใหม่อย่างต่อเนื่อง ทั้งนี้หลัง

จากที่ SET Index ปรับตัวลงมากว่า 5% นับตั้งแต่

เดือนกุมภาพันธ์ที่ผ่านมา ท�ำให้ล่าสุด Valuation 

ของตลาดหุ้นไทยเริ่มที่จะมีความน่าสนใจมากขึ้น 

(Forward PE ปี 62 ที่ 14.5 เท่า)

 	 อย่างไรก็ตาม Upside ของดัชนียังคงถูกจ�ำกัด

ด้วยแรงขายของนักลงทุนต่างชาติ ซึ่งเกิดขึ้นภาย

หลังจากอัตราผลตอบแทนพันธบัตร (Bond yield) 

ทั่วโลกปรับตัวเพิ่มขึ้นต่อเนื่อง ส่งผลให้ความน่า

สนใจของตราสารหนี้มีมากขึ้น เมื่อเปรียบเทียบกับ

ตลาดหุ้น ส�ำหรับปัจจัยเสี่ยงส�ำคัญที่ต้องติดตามใน

ช่วงถัดไปได้แก่ นักลงทุนส่วนใหญ่คาดว่าธนาคาร

กลางสหรัฐฯ จะขึ้นดอกเบี้ยในปีนี้ 3 ครั้ง แต่หาก 

Fed เริ่มส่งสัญญาณการขึ้นดอกเบี้ยครั้งที่ 4 มี

โอกาสที่ Bond yield และเงินดอลลาร์สหรัฐฯ จะ

ปรับตัวสูงขึ้น และจะส่งผลกดดันต่อกระแสเงินทุน

ต่างชาติ 

	 กองทุนเปิด M-TWSUK RMF เหมาะส�ำหรับ

ผู้ที่ต้องการออมเงินเพื่ออนาคตในวัยเกษียณ ผู้

ที่ต้องการสิทธิประโยชน์ทางภาษี ลูกจ้างหรือผู้

ประกอบอาชีพอิสระที่ไม่มีระบบบ�ำเหน็จบ�ำนาญ 

หรือลูกจ้างที่มีกองทุนส�ำรองเลี้ยงชีพหรือ

ข้าราชการที่อยู่ในระบบบ�ำเหน็จบ�ำนาญที่ต้องการ

ลงทุนเพื่อลดหย่อนภาษีเพิ่มเติม ซึ่งสามารถลงทุน

ในระยะกลางถึงระยะยาวโดยคาดหวังผลตอบแทน

ในระยะยาวที่ดีกว่าการลงทุนในตราสารหนี้ สามารถ

รับความผันผวนของราคาหุ้นที่กองทุนไปลงทุนซึ่ง

อาจปรับตัวสูงขึ้นหรือลดลงต�่ำกว่ามูลค่าที่ลงทุน

และท�ำให้ขาดทุนได้ 

	 ทั้งนี้ผู้ลงทุนใน RMF สามารถน�ำเงินลงทุน

มาลดหย่อนภาษีได้ก่อนค�ำนวณภาษีได้สูงสุดไม่เกิน 

15% ของรายได้ และไม่เกิน 500,000 บาทต่อปี 

(รวมเงินสะสมเข้ากองทุนส�ำรองเลี้ยงชีพและกบข.) 

โดยได้รับยกเว้นภาษีจากผลตอบแทนจากการลงทุน

ใน RMF หากลงทุนต่อเนื่องตามเงื่อนไขที่ก�ำหนด 

และได้รับยกเว้นภาษีจากเงินที่ไถ่ถอนจากกองทุน

เมื่อผู้ลงทุนมีอายุไม่น้อยกว่า 55 ปี และลงทุนมาไม่

น้อยกว่า 5 ปี  

	 ผู้ลงทุนต้องศึกษาข้อมูลเพื่อท�ำความเข้าใจ

ลักษณะสินค้า เงื่อนไขผลตอบแทนและภาษี และ

ความเสี่ยงก่อนการตัดสินใจลงทุน รวมถึงศึกษา

ข้อมูลเกี่ยวกับสิทธิประโยชน์ทางภาษีในคู่มือการ

ลงทุนให้เข้าใจ ทั้งนี้ผู้ลงทุนจะต้องคืนสิทธิประโยชน์

ทางภาษีในกรณีที่ลงทุนไม่เป็นไปตามเงื่อนไขการได้

รับสิทธิประโยชน์ทางภาษี 

	 หลังการเสนอขายครั้งแรก กองทุนเปิด 

M-TWSUK RMF จะเปิดซื้อขายหน่วยลงทุน

ทุกวันท�ำการ และบริการซื้อหน่วยลงทุนอย่าง

สม�่ำเสมอ ตั้งแต่วันที่ 20 มิถุนายน 2561 เป็นต้น

ไป ส�ำหรับผู้สนใจสามารถลงทุนขั้นต�่ำครั้งแรกได้

ตั้งแต่ 2,000 บาท โดยติดต่อขอรายละเอียดเพิ่ม

เติมเกี่ยวกับนโยบายการลงทุน ความเสี่ยง ผล

การด�ำเนินงาน เงื่อนไขทางภาษีของกองทุนหรือ

หนังสือชี้ชวนได้ที่บลจ. เอ็มเอฟซี จ�ำกัด (มหาชน) 

โทรศัพท์ 0-2649-2000 ติดต่อฝ่ายวางแผนการ

ลงทุน กด 2 หรือ Contact Center กด 0 หรือ

ที่ www.mfcfund.com หรือสาขาแจ้งวัฒนะ โทร.

0-2835-3055-57 สาขาปิ่นเกล้า โทร. 0-2014-

3150-2 สาขาขอนแก่น โทร.043-204-014 สาขา

เชียงใหม่ โทร. 053-218-480-82 สาขาภูเก็ต โทร.

076-307-070 สาขาระยอง โทร. 033-100-340-

2 สาขาพิษณุโลก โทร. 055-008-980-2 สาขา

อุบลราชธานี โทร.045-422-890-2 สาขาหาดใหญ่ 

โทร. 074-232-324 - 25  

21 www.HoonInside.com 5  June  2018



ฟิทช์ประกาศคงอันดับเครดิต WHAUP 

ท่ี ‘BBB+(tha)’ แนวโน้มเครดิตเป็นลบ 

และยกเลิกอันดับเครดิต

	 บริษัท ฟิทช์ เรทติ้งส์ (ประเทศไทย) จ�ำกัด ประกาศคงอันดับเครดิต

ภายในประเทศระยะยาว (National Long-Term Rating) ของกับบริษัท 

บริษัท ดับบลิวเอชเอ ยูทิลิตี้ส์แอนด์ พาวเวอร์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ 

WHAUP ที่ ‘BBB+(tha)’ และหุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิและไม่มีหลักประกัน ของ

บริษัทที่ ‘BBB+(tha)’ แนวโน้มเครดิตยังคงเป็นลบในขณะเดียวกัน ฟิทช์ได้

ประกาศยกเลิกอันดับเครดิตดังกล่าวทั้งหมดของ WHAUP ตามแผนพัฒนา

ธุรกิจของฟิทช์

	 สถานะทางธุรกิจที่แข็งแกร่ง: WHAUP ได้รับประโยชน์จากความเสี่ยงใน

การด�ำเนินธุรกิจที่ต�่ำ จากสภาวะการแข่งขันในตลาดที่จ�ำกัด และการมีราย

ได้ที่มีความสม�่ำเสมอจากสัญญาระยะยาวกับลูกค้า ความต้องการของลูกค้า

ที่ค่อนข้างมีความแน่นอนและสม�่ำเสมอช่วยให้ WHAUP มีรายได้ที่มีความ

สม�่ำเสมอและคาดการณ์ได้ ในขณะที่อัตราส่วนก�ำไรต่อรายได้ (Operating 

Margin) อยู่ในระดับค่อนข้างคงที่ เนื่องจากบริษัทสามารถปรับค่าบริการ

ตามต้นทุนที่เปลี่ยนแปลงได้ ซึ่งท�ำให้ WHAUP สามารถผลักภาระต้นทุนที่สูง

ขึ้นไปยังลูกค้าได้ นอกจากนี้ WHAUP ยังเป็นผู้ให้บริการน�้ำเพียงรายเดียวใน

นิคมอุตสาหกรรมต่างๆที่ด�ำเนินการโดยบริษัท ดับบลิวเอชเอ อินดัสเตรียล ดี

เวลลอปเมนท์ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ WHA ID ซึ่งเป็นผู้ถือหุ้นรายใหญ่ของ

บริษัทฯ  

	 การเติบโตของรายได้: ฟิทช์คาดว่ารายได้ของ WHAUP จะเพิ่มขึ้นอย่าง

มากในปี 2561 และ 2562 เนื่องจากความต้องการใช้น�้ำที่เพิ่มขึ้น จากการ

เริ่มด�ำเนินงานของผู้ผลิตไฟฟ้ารายเล็ก (SPPs) ในพื้นที่ที่บริษัทฯให้บริการ 

รวมถึงการเพิ่มขึ้นของอัตราค่าบริการในช่วงเวลาดังกล่าว นอกจากนี้ 

ความต้องการใช้น�้ำที่เพิ่มขึ้นยังเป็นผลมาจากการขายที่ดินที่เพิ่มขึ้นในนิคม

อุตสาหกรรมของ WHA ID ในปี 2561 โดยผู้ประกอบการรายใหม่ในนิคม

อุตสาหกรรมก็จะเป็นลูกค้าที่ใช้บริการน�้ำของ WHAUP ด้วย

	 เงินปันผลรับที่เพิ่มขึ้นจากกิจการร่วมค้า: ฟิทช์คาดว่า WHAUP จะได้

รับเงินปันผลจากการลงทุนในธุรกิจโรงไฟฟ้าจ�ำนวน 1.2 - 1.3 พันล้านบาท

ต่อปี ในปี 2561 (ปี 2560 อยู่ที่ 687 ล้านบาท) โดยมีปัจจัยหลักมาจาก

การเริ่มผลิตไฟฟ้าของโรงไฟฟ้าใหม่ที่ WHAUP ถือหุ้นส่วนน้อย ฟิทช์เห็นว่า

เงินปันผลรับจากกิจการร่วมค้าดังกล่าว ค่อนข้างคาดการณ์ได้ เนื่องจากราย

ได้ส่วนใหญ่ของธุรกิจมีสัญญาซื้อขายไฟฟ้าระยะยาวกับการไฟฟ้าฝ่ายผลิต

แห่งประเทศไทยรองรับอยู่

	 ความเสี่ยงด้านปริมาณการใช้น�้ำ: รายได้ของ WHAUP มีความเสี่ยงใน

ด้านปริมาณการใช้น�้ำ เนื่องจากสัญญาซื้อขายน�้ำไม่ได้ก�ำหนดปริมาณขั้นต�่ำ

ที่ลูกค้าต้องใช้ ดังนั้นการลดลงของปริมาณการใช้น�้ำจากการเปลี่ยนแปลง

ในกิจกรรมการผลิตของลูกค้าอาจท�ำให้รายได้ของบริษัทฯลดลง อย่างไร

ก็ตาม ฟิทช์ เชื่อว่าความเสี่ยงนี้อยู่ในระดับที่บริหารจัดการได้ เนื่องจาก 

WHAUP มีฐานลูกค้าที่หลากหลาย และลูกค้าหลักของบริษัทฯน่าจะเป็นก

ลุ่มอุตสาหกรรมปิโตรเคมีซึ่งจะมีความต้องการใช้น�้ำที่ค่อนข้างสม�่ำเสมอ ใน

ช่วง 6 ปีที่ผ่านมา ปริมาณการขายน�้ำและบ�ำบัดน�้ำเสียทั้งหมดเพิ่มขึ้นอย่าง

ต่อเนื่องทุกปียกเว้นปี 2558 ซึ่งลดลงเพียงร้อยละ 0.7 ในขณะที่โดยรวม

แล้วปริมาณการให้บริการน�้ำมีการเติบโตโดยเฉลี่ยสะสมที่ร้อยละ 5 ต่อปี นับ

ตั้งแต่ปี 2553

	 การลงทุนที่สูง; อัตราส่วนหนี้สินในระดับปานกลาง: ฟิทช์คาดว่ากระแส

เงินสดสุทธิ (Free Cash Flow) ของ WHAUP จะเป็นลบในปี 2561 เนื่องจาก

การลงทุนที่สูง กระแสเงินสดจากการด�ำเนินงานก่อนการเปลี่ยนแปลงของ

เงินทุนหมุนเวียน (Fund Flow From Operation, FFO) ของบริษัทฯที่

ประมาณ 1.5 พันล้านบาทต่อปี อาจจะไม่เพียงพอส�ำหรับเงินลงทุน และการ

จ่ายเงินปันผลในช่วงเวลาดังกล่าว อย่างไรก็ตามการเติบโตของ FFO จะช่วย

ให้บริษัท สามารถรักษาระดับอัตราส่วนหนี้สินสุทธิที่ปรับปรุงแล้วต่อกระแส

เงินสดจากการด�ำเนินงานก่อนการเปลี่ยนแปลงของเงินทุนหมุนเวียน (FFO-

Adjusted Net Leverage) ให้อยู่ในระดับปานกลางที่ระดับ 4.0-4.5 เท่าได้ 

ในช่วง 2 ปีข้างหน้า (มีต่อ)
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ฟิทช์ประกาศคงอันดับเครดิต WHAUP 

ท่ี ‘BBB+(tha)’ แนวโน้มเครดิตเป็นลบ 

และยกเลิกอันดับเครดิต

	 อันดับเครดิตถูกจ�ำกัดด้วยอันดับเครดิตของบริษัทแม่: สถานะทางธุรกิจ

ที่แข็งแกร่งและสถานะทางการเงินในระดับปานกลาง ส่งผลให้ WHAUP มี

อันดับเครดิตโดยล�ำพัง (Standalone Rating) อยู่ที่ A-(tha) ซึ่งสูงกว่า

อันดับเครดิตภายในประเทศระยะยาวของบริษัท ทั้งนี้อันดับเครดิตภายใน

ประเทศระยะยาวของบริษัทฯสะท้อนถึงความเชื่อมโยงที่สูงกับบริษัทแม่

ได้แก่ WHA ซึ่งมีสถานะเครดิตที่อ่อนแอกว่า อันดับเครดิตของ WHAUP 

จึงถูกจ�ำกัดโดยสถานะทางเครดิตของบริษัทแม่ซึ่งฟิทช์มีการพิจารณา

เป็นการภายใน ตามหลักเกณ์การจัดอันดับเครดิต Parent and Subsidiary 

Linkage Criteria ของฟิทช์ โดยทั้งสองบริษัทถือว่ามีความเชื่อมโยงกันอยู่

ในระดับสูงจาก การที่ WHA เป็นผู้ถือหุ้นใหญ่ที่มีอ�ำนาจควบคุมใน WHAUP 

และมีความสามารถในควบคุมนโยบายทางธุรกิจและการเงิน ตลอดจนการ

ตัดสินใจเชิงกลยุทธ์และการลงทุนโดยรวมของ WHAUP

การก�ำหนดอันดับเครดิตโดยสรุป

	 สถานะทางธุรกิจของ WHAUP มีความแข็งแกร่งเมื่อเทียบกับบริษัทที่

ฟิทช์มีการจัดอันดับเครดิตรายอื่นๆ ในประเทศไทย ลักษณะของรายได้และ

กระแสเงินสดจากการด�ำเนินงานของ WHAUP มีความใกล้เคียงกับบริษัท 

บริการเชื้อเพลิงการบินกรุงเทพ จ�ำกัด (มหาชน) (A+(tha)/Negative) ซึ่ง

ด�ำเนินการให้บริการเติมน�้ำมันอากาศยานในท่าอากาศยานหลักของประเทศ 

และ บริษัท โกลบอล เพาเวอร์ ซินเนอร์ยี่ จ�ำกัด (มหาชน) (A+(tha)/

Stable) ซึ่งเป็นบริษัทผลิตไฟฟ้าและไอน�้ำขนาดกลาง บริษัทเหล่านี้มีราย

ได้ที่สม�่ำเสมอและแน่นอน และสามารถคาดการณ์ได้ เนื่องจากมีการแข่งขัน

ในระดับที่ต�่ำ  ความต้องการใช้บริการที่สม�่ำเสมอและแน่นอน หรือ มีราย

ได้ที่แน่นอนจากสัญญาระยะยาว อย่างไรก็ตามอันดับเครดิตโดยล�ำพังที่ 

‘A-(tha)’ ของ WHAUP นั้นอยู่ในระดับต�่ำกว่าอันดับเครดิตของบริษัทเหล่านี้ 

เนื่องจาก WHAUP มี อัตราส่วนหนี้สิน (Financial Leverage) ที่สูงกว่า

	 การจัดอันดับเครดิตของ WHAUP นั้นถูกจ�ำกัดโดยอันดับเครดิตของ

บริษัทแม่ WHA ซึ่งมีสถานะทางเครดิตที่อ่อนแอกว่า เนื่องจากการเชื่อมโยง

กันที่อยู่ในระดับสูงระหว่างบริษัททั้งสอง โดยการเชื่อมโยงกันที่สูงมาจาก

จากสัดส่วนการถือหุ้นที่มีอ�ำนาจควบคุมของ WHA ใน WHAUP และความ

สามารถของ WHA ในการควบคุมนโนบายทางธุรกิจของ WHAUP รวมถึง

สิทธิในการออกเสียงในการประชุมผู้ถือหุ้น, การเลือกตั้งกรรมการบริษัท, 

การจ่ายเงินปันผล, การตัดสินใจเชิงกลยุทธ์ และ การลงทุนโดยรวม

	 สมมุติฐานที่ส�ำคัญ

	 สมมุติฐานที่ส�ำคัญของฟิทช์ที่ใช้ในการประมาณการ

	 - รายได้จากธุรกิจน�้ำเติบโตร้อยละ 19 -23 ต่อปีในปี 2561 และ 2562 

จากการเติบโตของความต้องการใช้น�้ำและการเพิ่มขึ้นของอัตราค่าบริการ

	 - อัตราส่วนก�ำไรจากการด�ำเนินงานก่อนดอกเบี้ยจ่าย ภาษี ค่าเสื่อม

ราคา ค่าตัดจ�ำหน่าย และค่าเช่า ต่อรายได้ (EBITDAR margin) อยู่ที่

ประมาณร้อยละ 41 ในปี 2561 และ 2562

	 - เงินปันผลที่จะได้รับจากการการลงทุนในโครงการโรงไฟฟ้าจ�ำนวน 1.2 

-1.3 พันล้านบาทต่อปีในปี 2561 และ 2562

	 - เงินลงทุนอยู่ที่ 300-400 ล้านบาทต่อปีในปี 2561 และ 2562 และ

ภาระผูกพันในการลงทุนในธุรกิจไฟฟ้าจ�ำนวน 1 พันล้านบาทในปี 2561 และ 

184 ล้านบาทในปี 2562  

	 - การลงทุนเพิ่มเติมในธุรกิจใหม่ทั้งด้านสาธารณูปโภคและธุรกิจไฟฟ้า

จ�ำนวน 1.5 พันล้านบาทในช่วงปี 2561-2563

	 - อัตราการจ่ายเงินปันผลร้อยละ 40 ของก�ำไรสุทธิ 

	 ปัจจัยที่อาจมีผลต่ออันดับเครดิตในอนาคตต่อ WHAUP

	 ไม่มีเนื่องจากยกเลิกอันดับเครดิต

	 สภาพคล่อง

	 สภาพคล่องแข็งแกร่ง: บริษัทฯ มีหนี้สินรวม 7.9 พันล้านบาท ณ สิ้น

ปี 2560 โดยมีส่วนที่เป็นหุ้นกู้ 4 พันล้านบาท ครบก�ำหนดช�ำระในปี 2563 

โดย บริษัทฯ มีแผนที่จะออกหุ้นกู้เพิ่มใน ปี 2561 นี้เพื่อไปช�ำระคืนเงินกู้กับ

ธนาคารส่วนที่เหลือจ�ำนวน 3.9 พันล้านบาท
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	 แม่มดน้อยภาคพิสดาร บินส�ำรวจตลาดหุ้นทั่วเอเชีย บวกกันถ้วนหน้า  
ขานรับข้อมูลเศรษฐกิจสหรัฐฯ ที่ออกมาแข็งแกร่ง แม้ข้อพิพาททางการค้า
ระหว่างจีนและสหรัฐ ยังเป็นประเด็นที่สร้างความกังวล หลังการเจรจาทางการ
ค้ารอบล่าสุดยุติลงโดยไม่มีการออกแถลงการณ์ใดๆ ส่วนตลาดหุ้นไทย แกว่งอยู่ใน
แดนบวกได้ตลาดรอดฝั่ง เฮ้ยตลอดวันคร้า....	
	 วานนี้ดัชนีตลาดหุ้นไทยปิดที่ 1,721.29 จุด เพิ่มขึ้น 1.47 จุด หรือ +0.09% 
มูลค่าการซื้อขาย 53,420.10 ล้านบาท สรุปสถาบันในประเทศซื้อสุทธิ 2,454.80  
ล้านบาท บัญชีบริษัทหลักทรัพย์ขายสุทธิ 1,802.34 ล้านบาท นักลงทุนต่าง
ประเทศขายสุทธิ 100.98 ล้านบาท นักลงทุนทั่วไปในประเทศขายสุทธิ 551.47  
ล้านบาท 
	 ภาวะตลาดหุ้นไทยเดือนนี้ ค่ายบล.แอพเพิล เวลธ์ ท�ำนาย SET มิ.ย. หาก
ยืน 1,730 จุดไม่ได้ ให้ระวังแรงขาย ทุบดัชนีฯปรับฐานลงต่อที่ระดับ 1,680 
–1,700 จุด ลุ้นปัจจัยบวกแนวโน้มศก.ไทยดี –โรดแมปเลือกตั้งชัดเจนหนุน ขึ้น
ทดสอบแนว ต้านบริเวณ 1,750 –1,770 จุด แนะซื้อเก็งก�ำไรหุ้นที่มีสัญญาณบวก
ทางโมเมนตัม เช่น CK , UNIQ , AMATA ,BLAND , GOLD , SAT , TKN , 
WHAUP	
	 EPG เปิดแถลงแผนงานงวดปี 61/62 (เม.ย.61 - มี.ค.62) ตั้งเป้าหมาย
รายได้เติบโต 15% หรือ มีรายได้จากการขายกว่า 10,000 ล้านบาท พร้อม
ก�ำหนดกลยุทธ์ The New S-Curve เพื่อรองรับการเติบโตอย่างยั่งยืนใน 3 กลุ่ม
ธุรกิจ มุ่งเน้นการพัฒนาสินค้านวัตกรรมและพัฒนาเทคโนโลยีการผลิตสินค้า 
เพื่อลดต้นทุน เพิ่มประสิทธิภาพการผลิต น�ำสินค้านวัตกรรมออกสู่ตลาด รวม
ถึงใช้กลยุทธ์ในการตั้งราคาขายและการบริหารจัดการต้นทุน เพื่อให้ได้ผลลัพธ์
ตามแผนงานที่วางไว้ และให้ความส�ำคัญกับการขยายตลาดต่างประเทศเพิ่ม
ขึ้น          	
	 SCB ส่งสาร ชี้แจง ตามที่มีการเผยแพร่ข่าวและส่งต่อข้อมูล เรื่องธนาคาร
แห่งประเทศไทย ส่ง "บุญทักษ์ หวังเจริญ" มาเป็นกรรมการที่ธนาคารไทย
พาณิชย์เพื่อเข้าตรวจสอบสินเชื่อของธนาคารนั้น ธนาคารฯ ขอเรียนชี้แจงข้อ
เท็จจริงว่า คณะกรรมการธนาคารไทยพาณิชย์ เป็นผู้พิจารณาสรรหากรรมการ
ธนาคารเพื่อมาทดแทนในต�ำแหน่งกรรมการที่ว่างลง โดยได้พิจารณาคัดสรร

จากผู้ที่คุณสมบัติเหมาะสม และได้น�ำเสนอชื่อคุณบุญทักษ์ หวังเจริญ ให้กับทาง
ธนาคารแห่งประเทศไทยพิจารณา ซึ่งขณะนี้อยู่ในกระบวนการการพิจารณาของ
ธนาคารแห่งประเทศไทย ยัน ข่าวที่มีการเผยแพร่ออกสู่สาธารณชนนั้น ไม่เป็น
ความจริงแต่อย่างใด	
	 FETCO มีมติแต่งตั้งนายไพบูลย์ นลินทรางกูร เป็นประธานกรรมการ แทน
นางวรวรรณ ธาราภูมิ ประธานกรรมการเดิมที่ครบวาระโดยต�ำแหน่ง โดยนาย
ไพบูลย์ นับเป็นประธานกรรมการล�ำดับที่ 7 มีวาระการด�ำรงต�ำแหน่งคราวละ 2 
ปี ตั้งแต่วันที่ 1 มิถุนายน 2561 ถึงวันที่ 31 พฤษภาคม 2563 
	 ส�ำหรับนายไพบูลย์ มีประสบการณ์ด้านตลาดทุนมานานกว่า 25 ปี เคย
ได้รับเลือกให้ด�ำรงต�ำแหน่ง ประธานกรรมการ สภาธุรกิจตลาดทุนไทย เมื่อปี 
2553-2557 ปัจจุบันด�ำรงต�ำแหน่งประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัทหลักทรัพย์
ทิสโก้ จ�ำกัด นอกจากนี้ยังด�ำรงต�ำแหน่งส�ำคัญในตลาดทุนไทย อาทิ นายก
สมาคมนักวิเคราะห์การลงทุน รวมถึงมีบทบาทส�ำคัญในทวีปเอเชียและโอเชียเนีย 
ในฐานะประธานกรรมการสมาพันธ์นักวิเคราะห์และการลงทุนแห่งเอเชีย  
	 ส่วนวันนี้ วันแรกของ ดร. ภากร ปีตธวัชชัย กับบทบาทใหม่ กรรมการ

และผู้จัดการ ตลาดหลักทรัพย์ฯ คน
ที่ 13 เริ่มด�ำรงต�ำแหน่ง 1 มิถุนายน 
2561 โดยมีวาระ 4 ปี ด�ำรงต�ำแหน่ง
ต่อจากนางเกศรา มัญชุศรี กรรมการ
และผู้จัดการ ตลาดหลักทรัพย์ฯ คน
ปัจจุบันที่มีก�ำหนดครบวาระในวันที่ 31 
พฤษภาคม 2561 
        ดร. ภากร ปีตธวัชชัย 
ปัจจุบันอายุ 54 ปี จบการศึกษา
ปริญญาเอกบริหารธุรกิจ (Finance 
and Economics) จาก Boston 

University สหรัฐอเมริกา ปริญญาโทบริหารธุรกิจ (ด้านการเงิน) จาก 
University of Wisconsinสหรัฐอเมริกา และ ปริญญาตรีวิศวกรรมศาสตร์ 
(อิเล็กทรอนิกส์)จากสถาบันเทคโนโลยีพระจอมเกล้าเจ้าคุณทหารลาดกระบัง ได้
ร่วมท�ำงานกับตลาดหลักทรัพย์ฯ ตั้งแต่ปี 2553โดยด�ำรงต�ำแหน่งรองผู้จัดการ 
หัวหน้าสายงานการตลาด ปัจจุบันด�ำรงต�ำแหน่ง รองผู้จัดการหัวหน้าสาย
งานวางแผนกลยุทธ์องค์กร และหัวหน้าสายงานการเงินและบริหารเงินลงทุน 
นอกจากนี้ ดร. ภากรมีประสบการณ์ในธุรกิจอื่นๆ เช่น เคยด�ำรงต�ำแหน่งรอง
กรรมการผู้จัดการใหญ่ สายการเงิน บริษัท น�้ำตาลมิตรผล จ�ำกัด และ ผู้ช่วยผู้
จัดการใหญ่ กลุ่มงานบริหารการเงิน บมจ. ธนาคารไทยพาณิชย์ เป็นต้น

วันแรก

บล.ทิสโก้ : ROJNA แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 7.70 บ.

บล.เออีซี : WORK แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 59.50 บ. 

บล.ฟิลลิป : SIRI แนะน�ำ ทยอยซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 1.86 บ. 

บล.เมย์แบงก์ กิมเอ็ง : TPIPP แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 8.50 บ. 

25 www.HoonInside.com 5  June  2018



U ทุ่ม 75.5 ลบ. ซื้อหุ้น 50% 

ใน 4 บ.ย่อย ของ SIRI 

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ 

(ก.ล.ต.) ได้รับแบบรายงานการได้มา หุ้นของบมจ. ทาพาโก้ (listed)

โดย นาย อัฏฐพล สิทธิพงศ์ธนกุลซึ่งเป็นการได้มา  เมื่อวันที่ 

30/05/2561 จ�ำนวนหลักทรัพย์ที่ได้มาคิดเป็น 1.81% ของสิทธิออกเสียง

ทั้งหมดของกิจการจ�ำนวนหลักทรัพย์ภายหลังการได้มาคิดเป็น 6.49% 

ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ

1.

อัฏฐพล สิทธิพงศ์ธนกุล เก็บหุ ้น TAPAC 
1.81% รวมเป็น 6.49%2.

3.
	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ 

(ก.ล.ต.) ได้รับแบบ รายงานการจ�ำหน่าย หุ้นของบมจ. แฟนซีวู๊ดอิน

ดัสตรีส (listed) โดย นาย ปฐมภพ ชื่นพาณิชย์กิจซึ่งเป็นการจ�ำหน่าย  

เมื่อวันที่ 28/05/2561 จ�ำนวนหลักทรัพย์ที่จ�ำหน่ายคิดเป็น -0.43% 

ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวนหลักทรัพย์ภายหลังการ

จ�ำหน่ายคิดเป็น 4.79% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ

ปฐมภพ ชื่นพาณิชย์กิจ ปาดหุ้น FANCY ออก 

0.43% เหลือในมือ 4.79% 

	 บริษัท วิค แอนด์ ฮุคลันด์ จ�ำกัด (มหาชน) (“บริษัท”) ขอเรียนให้ทราบ

ว่า นายบุรินทร์ คุณาธิปพงษ์ ได้ลาออกจากต�ำแหน่งกรรมการ เนื่องจากมี

ภารกิจเพิ่มมากขึ้น จึงไม่สามารถที่จะปฏิบัติหน้าที่ในต�ำแหน่งดังกล่าวได้อย่าง

เต็มที่ โดยมีผลตั้งแต่วันที่ 1 มิถุนายน 2561 เป็นต้นไป

	 ทั้งนี้คณะกรรมการสรรหาและก�ำหนดค่าตอบแทน และคณะกรรมการ

บริษัทฯจะพิจารณาสรรหาบุคคลผู้มีคุณสมบัติเหมาะสมเพื่อทดแทนกรรมการ

ที่ลาออกและจะแจ้งให้ทราบต่อไป

WIIK เผยบุรินทร์ คุณาธิปพงษ์ ลาออกจาก

กรรมการ เหตุมีภารกิจเพ่ิมมากข้ึน

4.

6.

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ (ก.ล.ต.) 

ได้รับแบบ รายงานการจ�ำหน่าย หุ้นของบมจ. วี จี ไอ โกลบอล มีเดีย 

(listed) โดย บริษัท บีทีเอส กรุ๊ป โฮลดิ้งส์ จ�ำกัด (มหาชน) ซึ่งเป็นการ

จ�ำหน่าย เมื่อวันที่ 31/05/2561 จ�ำนวนหลักทรัพย์ที่จ�ำหน่ายคิดเป็น -6.44% 

ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวนหลักทรัพย์ภายหลังการจ�ำหน่าย

คิดเป็น 66.7% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ

	 พร้อมรายงานการได้มา หลักทรัพย์แปลงสภาพของบมจ. วี จี ไอ 

โกลบอล มีเดีย (listed) โดย บริษัท บีทีเอส กรุ๊ป โฮลดิ้งส์ จ�ำกัด (มหาชน)

ซึ่งเป็นการได้มา เมื่อวันที่ 30/05/2561 จ�ำนวนหลักทรัพย์ที่ได้มาคิดเป็น  

2.73% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวนหลักทรัพย์ภายหลังการ

ได้มาคิดเป็น 10.76% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ

BTS ขายหุ้น VGI 6.44% 
เหลือในมือ 66.7%

	 บริษัท ยู ซิตี้ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ U เปิดเผยว่า บริษัทฯ ได้เข้าซื้อหุ้น

สามัญในสัดส่วนร้อยละ 50 ในบริษัทย่อยของบริษัท แสนสิริ จ�ำกัด(มหาชน) 

หรือ SIRI ซึ่งประกอบธุรกิจพัฒนาอสังหาริมทรัพย์ กล่าวคือ บริษัท สิริพัฒน์ 

วัน จ�ำกัด (บริษัทที่ 1) บริษัท สิริพัฒน์ ทู จ�ำกัด (บริษัทที่ 2) บริษัท สิริ

พัฒน์ ทรี จ�ำกัด (บริษัทที่ 3) และบริษัท กรุงเทพ สกาย สุขุมวิท 34 จ�ำกัด 

(บริษัทที่ 4) ในราคาซื้อขายรวม 75,500,000 บาท

	 ทั้งนี้ มีวัตถุประสงค์ให้บริษัทที่ 1- บริษัทที่ 4 เป็นบริษัทร่วมทุนระหว่าง

บริษัทฯ และแสนสิริ เพื่อประกอบธุรกิจพัฒนาอสังหาริมทรัพย์ 	 	 	

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ 

(ก.ล.ต.) ได้รับแบบรายงานการจ�ำหน่าย หุ้นของบมจ. อีสต์โคสท์เฟอร์

นิเทค (listed) โดย นาย วัลลภ สุขสวัสดิ์ซึ่งเป็นการจ�ำหน่าย เมื่อวันที่ 

30/05/2561 จ�ำนวนหลักทรัพย์ที่จ�ำหน่ายคิดเป็น -1.15% ของสิทธิออก

เสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวนหลักทรัพย์ภายหลังการจ�ำหน่ายคิดเป็น  

4.32% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ

5. วัลลภ สุขสวัสดิ์ เฉือนหุ้น ECF ออก 1.15%   

เหลือถือ 4.32%
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	 นางสาวสุนีย์นุช แววบัณฑิตระยับ ผู้ช่วยผู้อ�ำนวยการ ฝ่ายสร้างสรรค์

ประสบการณ์ลูกค้า บริษัท โทเทิ่ลแอ็คเซ็สคอมมูนิเคชั่น จ�ำกัด (มหาชน) 

และนางพิมพ์ตา พิบูลธรรม รองประธานเจ้าหน้าที่บริหารการตลาด บริษัท 

โซลูชั่น วัน โฮลดิ้ง จ�ำกัด มอบรางวัลรถยนต์ Toyota Revo 2018 (กระบะ

ตอนเดียว รุ่น 2.8 JPlus) จ�ำนวน 1 รางวัล มูลค่า 605,000 บาท และ สร้อย

คอทองค�ำมูลค่า 5,000 บาท จ�ำนวน 4 รางวัล รวมมูลค่าทั้งสิ้น 625,000 

บาทให้กับผู้โชคดีนายนฤพล จงเจริญ จากแคมเปญ “จัดหนักแจกจริง! ลุ้น

รับกระบะ Revo 2018 และสร้อยคอทองค�ำ รวมมูลค่ากว่า 600,000 บาท” 

เพื่อตอบแทนแก่ลูกค้าดีแทคที่ร่วมกิจกรรม สมัครบริการอื่นๆ หรือดาวน์โหลด

เสียงเพลงรอสายใดๆ จาก N-content ที่ร่วมสนุกตั้งแต่วันที่ 1 กุมภาพันธ์  – 

30 เมษายน 2561 ส�ำหรับผู้ที่พลาดรางวัลเตรียมพบกับกิจกรรมดีๆ บริการ

บันเทิงครบครัน ดาวน์โหลดบริการต่างๆ พร้อมร่วมลุ้นรับรางวัลกับโครงการ

ดีๆ แบบนี้ สามารถติดตามได้ที่ เว็บไซต์ : www.n-content.com ,

www.facebook.com/ncontent หรือสอบถามรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่ *888 

(3 บาท/นาที) 

	 คุณสุรเดช ทวีแสงสกุลไทย กรรมการผู้จัดการใหญ่และประธานเจ้า

หน้าที่บริหาร พร้อมด้วยคุณสมนึก แสงอินทร์ รองกรรมการผู้จัดการใหญ่ 

และคุณนิติธร ดีอ�ำไพ รองประธานเจ้าหน้าที่บริหาร-การเงิน บมจ. ช ทวี 

(CHO) ร่วมน�ำเสนอข้อมูลบริษัทต่อนักลงทุน นักวิเคราะห์ และสื่อมวลชน 

ในงานบริษัทจดทะเบียนพบผู้ลงทุน (Opportunity Day) ประจ�ำงวดผล

การด�ำเนินงานไตรมาส 1/2561 โดยระบุถึงแนวโน้มผลการด�ำเนินงานของปี 

2561 คาดว่าจะสามารถเติบโตได้อย่างแข็งแกร่ง เนื่องจากปัจจุบันบริษัทฯ 

มีปริมาณงานในมือแล้ว 6,197 ล้านบาท พร้อมกันนี้ ได้เดินหน้าขยาย

ตลาดรถล�ำเลียงอาหารส�ำหรับเครื่องบิน (Catering) ไปยังโซนทวีปอเมริกา

อีกด้วย

ดีแทคร่วมกับ N-Content มอบกระบะ Revo 2018 

ให้ผู้โชคดีจากแคมเปญ “จัดหนักแจกจริง”

CHO มั่นใจปี 61 เติบโตแข็งแกร่ง

1.
2.
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	 นายสมโภชน์ อาหุนัย (ขวา) ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บมจ.พลังงาน

บริสุทธิ์ (EA) และ นายมงคล อดทน (ซ้าย) รองผู้ว่าราชการ จังหวัด

ชัยภูมิ ร่วมท�ำพิธีติดตั้งใบพัดกังหันลม (Blade Lifting Ceremony) โรง

ไฟฟ้าพลังงานลม จังหวัดชัยภูมิ หรือ “โครงการหนุมาน” ขนาดก�ำลังการ

ผลิต 260 เมกะวัตต์ โดยการติดตั้งเสากังหัน มีจ�ำนวนรวมทั้งสิ้น 103 ชุด 

ขนาดก�ำลังการผลิตชุดละประมาณ 2.5 เมกะวัตต์ ขณะนี้การก่อสร้างมี

ความคืบหน้าเป็นอย่างมาก หากติดตั้งแล้วเสร็จ คาดว่าจะเริ่มการขายไฟ

เข้าระบบในเชิงพาณิชย์ (COD) ภายในไตรมาสที่ 4 ปี 2561 นี้ ซึ่งจะท�ำให้

ก�ำลังการผลิตไฟฟ้าของบริษัทฯ ทั้งในส่วนของโซลาร์ฟาร์มและวินด์ฟาร์ม 

เพิ่มเป็น 664 เมกะวัตต์

	 นายธีรพจน์ โชคอนันตัง ผู้ช่วยประธานเจ้าหน้าที่บริหาร – ธุรกิจบัตร

เครดิต “เคทีซี” หรือ บริษัท บัตรกรุงไทย จ�ำกัด (มหาชน) ร่วมกับ 

นายโรเจอร์ อิ๊บ กรรมการผู้จัดการ บริษัท โกลด์ มาสเตอร์ จ�ำกัด 

(มหาชน) ผู้ผลิตและจ�ำหน่ายเครื่องประดับทองค�ำบริสุทธิ์ 99.99% ราย

แรกของโลก มอบรางวัลใหญ่จี้ปลอกคอทองค�ำ 99.99% ซึ่งออกแบบ

พิเศษส�ำหรับสัตว์เลี้ยงมูลค่า 20,000 บาท จ�ำนวน 1 รางวัล ให้กับนาง

นงนุช ราชแผ่นดิน สมาชิกบัตรเครดิตเคทีซีผู้โชคดี จากแคมเปญ “All my 

love is PET” ณ อาคารสมัชชาวาณิช 2 ชั้น 11 ถนนสุขุมวิท 33 เมื่อเร็วๆ 

นี้ 

ฤกษ์งาม ยามดี EA ท�ำพิธีติดตั้งใบพัดกังหันลม 

โรงไฟฟ้าพลังงานลม “โครงการหนุมาน” จ.ชัยภูมิ

เคทีซีร่วมกับโกลด์ มาสเตอร์ รุกตลาดคนรักสัตว์เลี้ยง 
มอบรางวัลใหญ่แคมเปญ “All my love is PET”

3.
4.
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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