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FPI	ม่ันใจ	รายได้-ก�าไรปี	61	โตก้าวกระโดด	

หลังรับรู้รายได้โรงไฟฟ้าเต็มป	ี

ออเดอร์ชิ้นส่วนยานยนต์เข้าต่อเน่ือง	

DDD	ท�าสัญญาเข้าซื้อแบรนด์อ๊อกซี่เคียว  

ขยายฐานลูกค้าในกลุ่มเวชส�าอาง	รุกช่องทาง

การจัดจ�าหน่ายท้ังใน-ตปท.	ท้ังจีน	เมียนมาร์	ลาว	กัมพูชา

	 หลังจากบริษัท	ดู	เดย์	ดรีม	จ�ากัด	(มหาชน)	DDD	ได้ท�าสัญญาเข้า

ซื้อแบรนด์อ๊อกซี่เคียว	(OXE’CURE)	ที่มีจุดเด่นด้านคุณภาพของผลิตภัณฑ์

เวชส�าอางและได้รับการเชื่อถือมามากกว่า	10	ปี	เมื่อเดือน	เมษายน	ที่

ผ่านมา	นับว่าเป็นก้าวส�าคัญที่เปิดโอกาสให้บริษัทฯ	สามารถขยายฐาน

ลูกค้าให้กว้างขึ้นไม่เพียงแต่เพียงผลิตภัณฑ์บ�ารุงผิวแต่สามารถขยายฐาน

ลูกค้าไปยังกลุ่มผลิตภัณฑ์เวชส�าอางทั้งผิวหน้าและผิวกาย	ซึ่งถือเป็น

ตลาดใหม่ส�าหรับบริษัทฯ

	 ปัจจุบันสินค้าของ	OXE’CURE	มีการจัดจ�าหน่ายอยู่ทั่วประเทศ	ทั้ง

ร้านค้าปลีกสมัยใหม่	(Modern	Trade)	อย่างบู๊ทส์และวัตสันทุกสาขา	

ร้านสะดวกซื้อชั้นน�า	7-11	และร้านค้าขายยาทั่วประเทศ	รวมมากกว่า	

10,000	ร้าน	โดยสินค้าขายดีอันดับหนึ่งได้แก่	Oxe’Cure	Body	Acne	

Spray	ซึ่งมีคุณสมบัติ	ช่วยขจัดเซลล์ผิวที่ตายแล้ว	เร่งการสร้างผิวใหม่	

ป้องกันการอุดตันของรูขุมขน	มีส่วนผสมสารสกัดจากเปลือกมังคุดที่มี

ส่วนช่วยในการฆ่าเชื้อแบคทีเรียอันเป็นสาเหตุให้เกิดสิว	อีกทั้งช่วยลด

การอักเสบและปกป้องผิวหนัง	และสารสกัดจากแบร์เบอรี	ที่มีสารต้าน

อนุมูลอิสระท�าให้ผิวขาวกระจ่างใสและลดรอยด�าจากการเกิดสิว	การันตี

ได้จากรางวัล	Watsons	HWB	Awards	Best	Selling	Acne	Body	Spray	

ถึง	3	ปีซ้อน	ในปี	2559-2561	นอกจากนี้คุณภาพของผลิตภัณฑ์ของ	

OXE’CURE	ยังเป็นที่ยอมรับให้ใช้ในสถาบันโรคผิวหนังอีกด้วย

	 นายฤทธิไกร	ธรรมรักษ์	ผู้บริหารแบรนด์	อ๊อกซี่เคียว	กล่าวว่า	

บริษัทฯ	มีแผนที่จะขยายช่องทางการจัดจ�าหน่ายของ	OXE’CURE	ทั้ง

ในประเทศและต่างประเทศผ่านช่องทางการจ�าหน่ายสินค้าที่บริษัทฯ	มี

อยู่แล้ว	เช่น	ประเทศจีน	เมียนมาร์	ลาว	และกัมพูชา	ซึ่งมูลค่าตลาด

ผลิตภัณฑ์รักษาสิวในประเทศไทยมีมูลค่ามากกว่า	1	พันล้านบาทและ

ประเทศจีนมีมูลค่ากว่า	1	หมื่นล้านบาทและมีอัตราการเติบโตอย่างต่อ

เนื่องทุกปี	

	 นายสมพล	ธนาด�ารงศักดิ์	กรรมการผู้จัดการ	บริษัท	ฟอร์จูน	พาร์ท	
อินดัสตรี้	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	FPI	เปิดเผยว่า	แนวโน้มผลการด�าเนินงาน
ในปี	2561	คาดว่าจะเติบโตอย่างก้าวกระโดด	เมื่อเทียบกับปีที่ผ่านมา	โดยได้
รับปัจจัยหนุนจากออเดอร์สินค้าชิ้นส่วนยานยนต์ที่มีเข้ามาอย่างต่อเนื่อง	โดย
เฉพาะค�าสั่งซื้อชิ้นส่วนของรถยนต์มาสด้า	จากออสเตรเลีย	ที่เริ่มส่งมอบในปี
นี้	โดยในส่วนของโรงงานผลิตชิ้นส่วนรถยนต์ในประเทศอินเดีย	ของ	ALP	FPI	
PARTS	PRIVATE	LIMITED	ซึ่งบริษัทถือหุ้นอยู่	45%	นั้น	ขณะนี้ได้เริ่มด�าเนิน
การผลิตแล้ว	ก็จะเริ่มรับรู้ส่วนแบ่งก�าไรเข้ามาในปีนี้
	 ส่วนแนวโน้มตลาดชิ้นส่วนยานยนต์ในตลาดโลก	ยังมีโอกาสเติบโตได้
อีกมาก	เช่น	ในออสเตรเลียและยุโรปที่มีมาร์จิ้นสูง	โดยเฉพาะออสเตรเลีย	
ซึ่งเป็นโอกาสของคนไทยจะที่ผลิตสินค้าป้อนให้กับตลาดออสเตรเลียและ
นิวซีแลนด์	เพราะไทยได้มีการเซ็นสัญญา	FTA	ระหว่างกัน	ส่วนค่ายยุโรปก็
มองหาฐานผลิตในไทย,	ไต้หวัน	,จีน	ส่วนตลาดเอเชียตะวันออกกลาง	และ
อเมริกาใต้ยังอยู่ในระดับที่ดี
	 อย่างไรก็ตาม	ตลาดแอฟริกายังคงแย่ต่อเนื่องจากภาวะสงคราม	และ
ค่าเงิน	ตลอดจนกฎระเบียบต่าง	ๆ	ท�าให้การน�าเข้าชะลอตัวลง	ขณะที่ปัจจุบัน
บริษัทฯ		มีตลาดส่งออกหลักใน	ซาอุดิอาระเบีย	,อังกฤษ	และปีนี้จะส่งออกไป
ยังออสเตรเลียมากขึ้น	หลังได้ค�าสั่งซื้อใหม่เข้ามา	โดยปัจจุบันมีงานที่รอรับรู้
รายได้	(Backlog)	กว่า	700	ล้านบาท	ซึ่งจะทยอยส่งมอบต่อไป

	 นอกจากนี้	บริษัทฯ	จะมีการรับรู้ส่วนแบ่งก�าไรจากการร่วมทุนในโรง
ไฟฟ้าชีวมวล	ขนาด	1	เมกะวัตต์	ในอ�าเภอลอง	จังหวัดแพร่	ซึ่งใช้เทคโนโลยี
ระบบผลิตก๊าซเชื้อเพลิงจากชีวมวล	(Gasification)	จะเริ่มCOD	ต้นเดือน	
เม.ย.61	มีผลตอบแทนการลงทุน	(IRR)	สูงถึง	36-38%	มากกว่า	IRR	จาก
โรงไฟฟ้าชีวมวลทั่วไปที่อยู่ระดับ	17-18%
	 รวมไปถึงเริ่มรับรู้ส่วนแบ่งก�าไรจากธุรกิจไฟฟ้าชีวมวล	ขนาด	7.5	เมกะ
วัตต์	(MW)	ในจังหวัดนราธิวาส	เข้ามาเต็มปี	หลังจากเริ่มเดินเครื่องผลิต
เชิงพาณิชย์	(COD)	เมื่อปลายเดือนมิ.ย.2560	ที่ผ่านมาล่าสุด	บริษัทฯได้
ขยายการลงทุนโครงการโรงไฟฟ้าพลังงานแสงอาทิตย์ประเภทติดตั้งบน
พื้นดิน	ขนาดก�าลังการผลิต	154.98	เมกะวัตต์	ณ	เมืองโอนิโกเบ	จังหวัดมิ
ยางิ	ประเทศญี่ปุ่น	ผ่านบริษัท	ทีเอสอี	โอเวอร์ซีส์	กรุ๊ป	จ�ากัด	(TSEO)	ซึ่ง
เป็นบริษัทร่วมทุนระหว่าง	TSE	กับ	FPI	ในสัดส่วน	60:40	โดยมีก�าหนดการ
จ�าหน่ายไฟฟ้าเข้าระบบเชิงพาณิชย์ในปี	2565	หนุนผลงานเติบโตอย่าง
แข็งแกร่งและมั่นคง
	 อนึ่ง	ในการประชุมสามัญผู้ถือหุ้นในวันที่	25	เมษายน	2561	ที่ผ่าน
มา	มีมติจ่ายเงินปันผลส�าหรับงวดผลการด�าเนินงานในปี	2560	(มกราคม-
ธันวาคม	2560)	ในอัตรา	0.04	บาท/หุ้น	ขึ้นเครื่องหมาย	XD	และ	XM	เมื่อ
วันที่	14	มี.ค.	61	ก�าหนดจ่ายในวันที่	25	พ.ค.	61	นี้
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SMART	ม่ันใจไตรมาส	2/61 
ผลงานโตต่อเน่ือง	รับแรงหนุนภาคเอกชนทยอยลงทุน

เปิดโครงการใหม่	ยันเป้ารายได้ท้ังปี	339	ลบ.	

CMO	จับมือ	บีอีซี-	เทโร	มิวสิค	
เปิด	MACROWAVE	EXPERIENCE	รับจัดอีเว้นท์	คอนเสิร์ต	

เทศกาลดนตรี	ต้ังเป้าจัดเทศกาลดนตรีช่วงไตรมาสท่ี	3	และ	4	น้ี

	 นายเสริมคุณ	คุณาวงศ์	ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร	บริษัท	ซีเอ็มโอ	
จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	CMO	ผู้น�าธุรกิจสื่อสารการตลาดแบบครบวงจรแห่ง
อาเซียน	ครอบคลุมธุรกิจด้านอีเว้นท์,ด้านเอ็นเตอร์เทนเม้นต์	และธุรกิจไลฟ์
สไตล์	เปิดเผยว่า	บริษัทฯ	ได้ร่วมมือเป็นพันธมิตรทางธุรกิจกับ	บีอีซี-	เท
โร	มิวสิคและ	Malama	COLLECTIVE	แพลตฟอร์มฟังเพลงออนไลน์	ที่เน้น
เพลงนอกกระแส	ที่เพิ่งร่วมกันเปิดตัวชุมชนดนตรีแห่งใหม่ขึ้น	ภายใต้ชื่อ	
“MACROWAVE”	ซึ่งเป็นกลุ่มสังกัดที่รวมตัวของศิลปินอิสระ	ที่สร้างผลงานที่
มีเอกลักษณ์เฉพาะตัว	โดยจะสนับสนุนศิลปินอิสระในรูปแบบ	Statrup	Music	
มีการให้ศิลปินได้เรียนรู้ผ่านเวิร์กช้อป	มีพื้นที่ให้ฝึกซ้อมดนตรี	ตลอดจนมีเวที
ให้ได้แสดงสดอย่างต่อเนื่อง	เพื่อให้เกิดการสร้างผลงานเพลงที่ยั่งยืน	และที่
ส�าคัญที่สุด	คือ	จะไม่เปลี่ยนแปลงตัวตนของศิลปิน
	 ทั้งนี้	CMO	ในฐานะที่อยู่ในแวดวงธุรกิจอีเว้นท์	ตลอดจนการให้บริการ	
ระบบภาพแสงและเสียงแบบครบวงจร	ได้ตัดสินใจที่จะเข้าร่วมเป็นพันธมิตร
กับทาง	MACROWAVE	ในการเปิดเป็นหน่วยธุรกิจใหม่ขึ้นมา	ใช้ชื่อว่า	
“MACROWAVE		EXPERIENCE”	(มาโครเวฟ	เอ็กซ์พีเรียนซ์)	ด�าเนินธุรกิจ
ในลักษณะการรับบริหารจัดงานอีเว้นท์	,งานคอนเสิร์ต	ตลอดจนจัดงาน
เทศกาลดนตรี	ของศิลปิน	ในสังกัดของ	MACROWAVE	ทุกกิจกรรม	
	 “บริษัทฯ	มองเห็นโอกาสของธุรกิจบันเทิง	โดยเฉพาะในสายของงาน
ดนตรี	ที่เป็นตลาดที่กว้างและมีการเติบโตสูง	ซึ่งบริษัทฯ	มีความเชี่ยวชาญ	
และอุปกรณ์ที่ครบครัน	จึงเข้าร่วมกับ	บีอีซี-	เทโร	มิวสิค	ในการสร้าง	

MACROWAVE	EXPERIENCE	เพราะต้องการสนับสนุนวงการ	Startup	Music	
ของไทย	โดยเชื่อมั่นในศักยภาพของศิลปินคนรุ่นใหม่เก่งและมีฝีมือ	หาก
แต่ยังขาดโอกาสให้ได้แสดงผลงานออกมา	โดยความร่วมมือครั้งนี้	CMO	
จะรับดูแลงานด้านโปรดักชั่นส์	(Production)	รวมถึงการบริหารจัดงาน	
(Organize)	ตลอดจนดูแลจัดหาระบบภาพ	แสง	และเสียง	ใช้ในงานอีเว้
นท์,งานคอนเสิร์ต	ครอบคลุมไปถึงจัดงาน	Music	Festival	ให้กับกลุ่มศิลปิน
ในสังกัด	MACROWAVE		ทุกงาน”	นายเสริมคุณกล่าว	
	 นอกจากบริษัทฯ	จะเข้าไปมีส่วนในการดูแลบริหารจัดกิจกรรมให้กับ	
MACROWAVE	แล้ว	ยังเป็นแหล่งความรู้ด้านการท�าโชว์ให้กับศิลปินในสังกัด
อีกด้วย	เนื่องจากบริษัทฯ	มีอุปกรณ์ที่ครบวงจร	พร้อมทั้ง	มีสตูดิโอถ่ายท�า	มี
พื้นที่ให้ฝึกซ้อมดนตรี	ส�าหรับศิลปินในสังกัด	ใครอยากท�า	Lighting	ด้วย
ตัวเอง	ก็สามารถร่วมท�าได้	เพื่อให้เกิดภาพเหมือนกับสิ่งที่คิดไว้	และยังเปิด
โอกาสให้มาเรียน	มาฝึก	มาลองท�า	ด้วยตัวเขาเอง	ทั้งนี้	บริษัทฯ	ตั้งเป้าไว้
ว่าจะเตรียมจัดเทศกาลดนตรีในช่วงไตรมาสที่	3	และ	4	โดยต้องการสร้างให้
เป็นประสบการณ์	ใหม่ๆ	กับศิลปิน	และ	ผู้ชม	ตลอดจนผู้สนับสนุน	ซึ่งต้องรอ
ติดตาม	โดยเฉพาะแฟนเพลงอินดี้ไม่ควรพลาด	
	 ทั้งนี้	ผลการด�าเนินงานปี	2560	(มกราคม-ธันวาคม	2560)	บริษัทฯ	มี
รายได้รวม	1,362.24	ล้านบาท	และมีก�าไรสุทธิอยู่ที่	43.57	ล้านบาท	ขณะ
ที่	บริษัทฯ	มีงานในมือที่รอรับรู้เป็นรายได้	(Backlog)	ภายในสิ้นปีนี้	มูลค่า
ประมาณ	766	ล้านบาท

	 นายรังสี	ทีปกรสุขเกษม	กรรมการผู้จัดการ	บริษัท	สมาร์ทคอนกรีต	
จ�ากัด	(มหาชน)	(SMART)	ผู้ผลิตและจ�าหน่ายอิฐมวลเบาด้วยระบบอบไอ
น�้าภายใต้ความดันสูงเพื่อใช้ในงานก่อสร้างและงานกั้นผนังอาคาร	เปิดเผย
ว่า	ผลประกอบการงวดไตรมาส	1/2561	บริษัทมีรายได้รวมอยู่ที่	88.19	ล้าน
บาท	เพิ่มขึ้นจากช่วงเดียวกันของปีก่อนซึ่งมีรายได้รวม	79.29	ล้านบาท	หรือ
เพิ่มขึ้น	11.23%	และมีผลขาดทุนสุทธิ	8.05	ล้านบาท	ขาดทุนลดลง	26.98	
ล้านบาท	หรือขาดทุนลดลง	77.01%	เมื่อเปรียบเทียบกับช่วงเดียวกันของ					
ปีก่อนที่มีขาดทุนสุทธิ	35.04	ล้านบาท	สาเหตุที่ผลประกอบการปรับตัวดี
ขึ้นและมีผลขาดทุนลดลง	เนื่องจากปริมาณการขายและยอดค�าสั่งซื้อที่เพิ่ม
ขึ้น	อีกทั้งสามารถบริหารจัดการค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารได้อย่างมี
ประสิทธิภาพ	
	 ส�าหรับแนวโน้มธุรกิจในช่วงไตรมาส	2/61	คาดว่าจะสามารถเติบโตได้
อย่างต่อเนื่อง	เนื่องจากมีปัจจัยบวกสนับสนุนจากโครงการภาคเอกชนเริ่มมี
การลงทุนในส่วนงานนิคมอุตสาหกรรม	และโครงการอสังหาริมทรัพย์ทยอย
เปิดโครงการใหม่เพิ่มมากขึ้น	เพื่อรองรับการขยายตัวของโครงการพัฒนา
ตามแนวระเบียงเศรษฐกิจภาคตะวันออก	(EEC)	ในส่วนงานภาครัฐบริษัท
ยังคงได้รับงานขนาดกลางที่มีการลงทุนอย่างต่อเนื่อง	อาทิ	โรงพยาบาล	
อาคารส�านักงาน
	 นอกจากนี้บริษัทได้มีการปรับกลยุทธ์เพื่อกระตุ้นยอดขายและเพิ่ม

อัตราส่วนก�าไรขั้นต้น	โดยเร่งบุกตลาดและทยอยออกผลิตภัณฑ์ใหม่บล็อก
มวลเบาตกแต่งอย่างต่อเนื่อง	ซึ่งได้รับความสนใจจากลูกค้าหลากหลายกลุ่ม
มากขึ้น	ทั้งนี้บริษัทได้ท�าการขยายช่องทางการจัดจ�าหน่ายสินค้า	"อิฐมวล
เบาประเภทตกแต่ง"	ผ่านร้านโมเดิร์นเทรดวัสดุก่อสร้างชั้นน�าทั่วประเทศ		
ปัจจุบันได้วางจ�าหน่ายสินค้า	ไทวัสดุ	จ�านวน	42	สาขาและเพิ่มตัวแทน
จ�าหน่ายร้านค้าวัสดุกว่า	30	ราย	จากการปรับกลยุทธ์ดังกล่าว	จะท�าให้การก
ระจายสินค้ามีความครอบคลุม	และเพิ่มช่องทางการสร้างรายได้ให้เพิ่มขึ้นใน
อนาคต	
	 ส่วนตลาดในกลุ่มประเทศ	AEC	ปัจจุบันบริษัทได้รับค�าสั่งซื้อจากดีลเลอ
ร์ในประเทศลาว	โดยน�าสินค้าเข้าไปใช้กับงานโครงการภาครัฐ	และน�าสินค้า
เข้าไปวางจ�าหน่ายในร้านขายวัสดุอุปกรณ์ก่อสร้างขนาดใหญ่	ขณะที่ประเทศ
กัมพูชา	บริษัทได้รับออเดอร์ค�าสั่งซื้อสินค้าอย่างต่อเนื่อง	คาดว่าสัดส่วนราย
ได้จากต่างประเทศปี	2561	จะอยู่ที่ประมาณ	2-3%	
	 นายรังสี	กล่าวต่อไปว่า	ในปีนี้บริษัทตั้งเป้าหมายรายได้ไว้ที่	339	ล้าน
บาท	เติบโตอย่างน้อย	10%	และคาดว่าจะเริ่มกลับมามีก�าไรสุทธิ	สัดส่วนราย
ได้จะมาจากงานภาครัฐ	30%	ภาคเอกชน	60%	และช่องทางจ�าหน่ายผ่าน
ออนไลน์และโมเดิร์นเทรด	10%	ซึ่งเป็นช่องทางการจัดจ�าหน่ายใหม่ที่มีการ
เติบโตของยอดขายอย่างมีนัยส�าคัญ
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KTC	คาดธุรกิจสินเชื่อบุคคลยังโตด ี

ไม่หว่ันเกณฑ์ก�ากับดูแล	-ศก.	กระทบ	ม่ันใจปี61	

ดันเป้ายอดลูกหน้ีรวมโต	10%	,เพ่ิมลูกค้าใหม่	1.5	แสนบัญชี

	 KTC	คาดธุรกิจสินเชื่อบุคคลยังโตดี	ไม่หวั่นเกณฑ์ก�ากับดูแล	-ศก.	

กระทบ	มั่นใจปี61	ดันเป้ายอดลูกหนี้รวมโต	10%	กางแผนท�าตลาดธุรกิจ

สินเชื่อบุคคล	เน้น	2	แกนหลัก	ขยายฐานสมาชิกใหม่	-รักษาฐานสมาชิก

เดิม	,Q2/61	ออก	3	แคมเปญกระตุ้น	เผย	Q1/61	มียอดลูกหนี้สินเชื่อ

บุคคล	24,469	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	10%	จากช่วงเดียวกันของปีก่อน	ระบุ	

NPL	ของสินเชื่อบุคคลเพียง	0.82%	,2	เดือนแรกมีมาร์เก็ตแชร์ยอดลูก

หนี้สินเชื่อบุคคล	6.9%	ของอุตสาหกรรม		

	 นางสาวพิชามน	จิตรเป็นธรรม	ผู้อ�านวยการ	-	ธุรกิจสินเชื่อบุคคล	

บริษัท	บัตรกรุงไทย	จ�ากัด	(มหาชน)	KTC	เปิดเผยว่า	บริษัทฯ	ตั้งเป้าสิน

เชื่อบุคคลปี2561	เติบโต	10%	โดยไตรมาส	1/61	บริษัทฯ	ยอดลูกหนี้รวม

เติบโตตามเป้า	10%	ขณะที่ช่วง	4	เดือนแรกที่ผ่านมา	(ม.ค.-เม.ย.61)	มี

ลูกค้าเข้ามาใหม่ประมาณ	40,000	บัญชี	ซึ่งทั้งปีนี้บริษัทตั้งเป้าเพิ่มลูกค้า

ใหม่อยู่ที่	150,000	บัญชี

	 ทั้งนี้ปัจจุบันฐานสมาชิกสินเชื่อบุคคลอยู่ที่	857,613	บัญชี	โดยสิ้นปี

นี้คาดว่าจะใกล้เคียงที่	1	ล้านบัญชี	และ	ยอดลูกหนี้สินเชื่อบุคคลปัจจุบัน

อยู่ที่	24,469	ล้านบาท	โดยสิ้นปีนี้คาดว่าจะอยู่ที่	26,500	ล้านบาท

	 ส�าหรับอัตราหนี้ที่มิก่อให้เกิดรายได้	(NPL)	ของสินเชื่อบุคคลใน

ไตรมาส	1/61	อยู่ที่	0.82%	โดยสิ้นปีนี้จะรักษาให้อยู่ในระดับใกล้เคียงกับ

ระดับกล่าว

	 “ภาพรวมการท�าธุรกิจสินเชื่อบุคคลในปัจจุบันมีความท้าทายมาก

ขึ้น	จากหลายปัจจัยทั้งสภาพเศรษฐกิจ	และกฎเกณฑ์การก�ากับดูแลซึ่ง

ประกาศใช้ในช่วงปลายปีที่ผ่านมา	ได้เริ่มส่งผลกระทบกับบางธุรกิจ	แต่

ส�าหรับการท�าธุรกิจสินเชื่อบุคคลของเคทีซียังส่งสัญญาณเป็นบวก	โดย

ไตรมาสแรกของปี	2561	ที่ผ่านมา	เคทีซีมียอดลูกหนี้สินเชื่อบุคคล

เท่ากับ	24,469	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	10%	เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปี

ที่ผ่านมา	และมีฐานสมาชิกสินเชื่อบุคคลเท่ากับ	857,613	บัญชี	ซึ่งถือ

ได้ว่าเป็นพอร์ตลูกหนี้ที่มีคุณภาพเนื่องจากมีอัตราหนี้ที่ไม่ก่อให้เกิดราย

ได้	(NPL)	ของสินเชื่อบุคคลเพียง	0.82%	และส�าหรับ	2	เดือนแรกของปี

นี้มีส่วนแบ่งการตลาดยอดลูกหนี้สินเชื่อบุคคลอยู่ที่ประมาณ	6.9%	ของ

อุตสาหกรรม”นางสาวพิชามน		กล่าว	

	 นางสาวพิชามน	กล่าวเพิ่มเติมว่าการท�าตลาดธุรกิจสินเชื่อบุคคล

ในปีนี้ยังคงเน้น	2	แกนหลักเป็นส�าคัญ	คือ	การขยายฐานสมาชิกใหม่	

และการรักษาฐานสมาชิกเดิมที่มีอยู่	โดยไตรมาสที่	2/2561	ได้คัดสรร

แคมเปญการตลาดเพื่อมุ่งรักษาและผูกสัมพันธ์กับฐานสมาชิกปัจจุบันกว่า	

8	แสนราย	ให้เกิดประสบการณ์ที่ดีแบบจับต้องได้	และก่อให้เกิดความ

ผูกพันกับแบรนด์อย่างยั่งยืน	โดยเจาะลึกลงไปในการแบ่งเบาภาระค่าใช้

จ่ายให้สมาชิกในหลายรูปแบบรวม	3	แคมเปญ	เพื่อให้สอดรับกับสภาพ

เศรษฐกิจที่ยังชะลอตัว	ประกอบด้วยแคมเปญ	“เปิดเทอมนี้ผ่อนหนัก

เป็นเบากับเคทีซี	พราว”	รับเครดิตเงินคืนเข้าบัญชีสูงถึง	70%	ของยอด

ดอกเบี้ยที่ใช้จ่ายเกี่ยวกับการศึกษา	ตั้งแต่วันนี้	–	30	มิถุนายน	2561	

	 แคมเปญ	“เพิ่มวงเงินชั่วคราวกรณีฉุกเฉิน	เมื่อมีเหตุจ�าเป็นต่อการ

ด�ารงชีพ”	รู้ผลอนุมัติเร็วภายใน	1	วันท�าการ	ด้วยวงเงินอนุมัติเพิ่มสูงสุด	

5	เท่าของรายได้	และผ่อนช�าระสบายๆ	ขั้นต�่าเพียง	3%	โดยเริ่มให้บริการ

แล้วตั้งแต่วันนี้เป็นต้นไป	และแคมเปญ	“เคลียร์หนี้เกลี้ยง	ซีซั่น	8”	เน้น

การแบ่งเบาภาระค่าใช้จ่ายให้กับสมาชิก	โดยเคทีซีจะมอบเป็นรางวัล

เคลียร์หนี้สินเชื่อเคทีซี	พราว	รวมทั้งสิ้น	135	รางวัล	มูลค่า	1,620,000	

บาท	สิ้นสุดวันที่	31	พฤษภาคม	2561”

	 ส�าหรับการขยายฐานสมาชิกใหม่	จะใช้ช่องทางดิจิทัลเป็นสื่อในการ

เข้าถึงลูกค้ากลุ่มเป้าหมาย	เนื่องจากพฤติกรรมการใช้ชีวิตของผู้บริโภคที่

มีอิสระในการค้นหาข้อมูลด้วยตนเองผ่านแพลตฟอร์มออนไลน์ตลอด	24	

ชั่วโมง	จึงใช้กลยุทธ์ดิจิทัล	มาร์เก็ตติ้งที่มีในขณะนี้	สร้างโอกาสให้กลุ่มเป้า

หมายค้นพบบนเซิร์ช	เอ็นจิ้น	(Search	Engine)	รวมถึงจับมือกับบล็อก

เกอร์และพันธมิตรสื่อออนไลน์บนแพลทฟอร์มเว็บไซต์ที่แนะน�าและเปรียบ

เทียบข้อมูลผลิตภัณฑ์ทางการเงินต่างๆ	รวมถึงช่องทางโซเชียล	มีเดีย	

เพื่อเข้าถึงกลุ่มเป้าหมายตัวจริงและเป็นตัวช่วยอ�านวยความสะดวกให้กับ

ผู้บริโภคในการค้นหาข้อมูล	ส่วนกลุ่มเป้าหมายที่สมัครผ่านช่องทางอื่นๆ	

ทางออฟไลน์ก็มีแคมเปญเช่นกัน	โดยผู้ที่สมัครสินเชื่อพร้อมใช้	“เคทีซี	

พราว”	ตั้งแต่วันนี้	–	30	มิถุนายน	2561	จะได้รับสิทธิ์ส่วนลดดอกเบี้ยฯ	

50%	ส�าหรับ	2	รอบบัญชีแรก	เมื่อเบิกถอนเงินสดในรอบบัญชีนั้นๆ	และ

ลงทะเบียนโดยพิมพ์	HR	เว้นวรรค	และตามด้วยหมายเลขบัตรประชาชน	

13	หลัก	มาที่หมายเลข	061	384	5000	หรือลงทะเบียนออนไลน์ที่

เว็บไซต์	www.ktc.co.th/halfproud	ภายในวันที่	15	กรกฎาคม	2561”	

	 นอกจากนี้	สมาชิก	“เคทีซี	พราว”	ยังสามารถเบิกถอนเงินสด

ออนไลน์ได้ตลอด	24	ชั่วโมง	ตามวงเงินที่มีอยู่	ผ่านโมบายแอพพลิ

เคชั่น	“TapKTC”	และผ่านเว็บไซต์	www.ktc.co.th/ClickKTC	โดยผู้ใช้

บริการตั้งแต่วันนี้	-	31	พฤษภาคม	2561	จะได้ร่วมสนุกลุ้นรับ	iPhone	

X	จ�านวน	3	รางวัล	รวมมูลค่า	123,000	บาท	เมื่อท�ารายการเบิกถอน

เงินสดออนไลน์ตั้งแต่	20,000	บาทขึ้นไปและมียอดคงค้างติดต่อกัน	10	

วันขึ้นไป	หรือเมื่อลงทะเบียนใช้โมบายแอปพลิเคชัน	หรือ	www.ktc.

co.th/ClickKTC	เป็นครั้งแรก

	 “เราหวังว่าแผนการตลาดในเชิงรุกและการเตรียมพร้อมรับทุก

สถานการณ์	จะช่วยสนับสนุนให้การท�าธุรกิจสินเชื่อบุคคลของเคทีซีในปีนี้

ไปถึงเป้าหมายตามคาด	ด้วยอัตราการเติบโตของยอดลูกหนี้รวมที่	10%	

และเชื่อว่าด้วยเจตนารมย์ในการท�าธุรกิจที่ชัดเจนในการพยายามช่วยแบ่ง

เบาภาระการใช้จ่ายของสมาชิกมาโดยตลอด	จะช่วยให้สมาชิกมีความพึง

พอใจและผูกพันกับแบรนด์เคทีซี	ตลอดจนมีความสุขกับการใช้ชีวิตในแบบ

ที่ต้องการ”	นางสาวพิชามน	กล่าว	
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AECS	คาด	SET	สัปดาห์น้ี	
แกว่งตัวในกรอบ	1,770-1,797	จุด	แนะหุ้นท่ีคาด	Outperform	

ตลาด	ระบุ	WHA,	AMATA,	ROJNA	น่าจับตา	

บล.โกลเบล็ก	แนะซื้อเก็งก�าไร	KTC,	BEAUTY	,	GULF	

หลังติดโผเข้าค�านวณดัชนี	

MSCI	Global	Standard	รอบใหม่

	 บริษัทหลักทรัพย์	เออีซี	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	AECS	เปิดเผยว่า		

ทิศทางการลงทุนในตลาดหุ้นไทยในช่วงสัปดาห์นี้	(7-11	พ.ค.)	แนะน�าให้

ติดตามความคืบหน้าของการเจรจาข้อตกลงทางการค้าระหว่าง	สหรัฐฯ-จีน		

โดยเฉพาะข้อเสนอเบื้องต้นของสหรัฐฯ	อาทิ	1)	เป้าลดดุลการค้า	2	แสนล้าน

ดอลลาร์สหรัฐฯ	จาก	ณ	สิ้นปีก่อน	มียอดขาดดุลราว	3.5	แสนล้านดอลลาร์

สหรัฐฯ	2)	ระงับการอุดหนุนอุตสาหกรรม	IT	ในจีนตามนโยบาย	Made	in	

China	2025	ของประธานสี	จิ้น	ผิง	และ	3)	ลดก�าแพงภาษีสินค้าบางกลุ่ม

ลงจาก	10%	เป็น	3.5%	ซึ่งท�าให้มีการออกมาประเมินว่า	หากจีนมีท่าที

ประนีประนอมโดยยอมเพิ่มการน�าเข้าจากสหรัฐฯ	เพื่อยุติปัญหา	และซึ่งแม้

ท�าให้ค่าเงินดอลลาร์สหรัฐฯ	มีทิศทางแข็งค่าขึ้นต่อเนื่อง	(ค่าเงินเอเชียอ่อน

ค่า)	แต่จะเป็น	Sentiment	บวกต่อตลาดหุ้นทั่วโลก	ขณะที่หากสงครามการ

ค้ายืดเยื้อต่อไป	ท�าให้คาดว่าจะเป็นปัจจัยกดดันการเติบโตของเศรษฐกิจโลก	

และกดดันราคาหุ้นในตลาดต่างประเทศ	

	 ส่วนตลาดหุ้นไทยทางฝ่ายวิจัยมองว่า	ในช่วงสั้นโดยให้กรอบการลงทุน

ที่ระดับ	1,770-1,797	จุด	พร้อมทั้งนี้มองว่า	หุ้นที่คาด	Outperform	ตลาด	

ได้แก่	1)	หุ้นกลุ่มนิคมฯ	ที่ได้ประโยชน์จากนโยบาย	EEC	ได้แก่	WHA,	AMATA,	

ROJNA	2)	หุ้น	Real	Sector	ที่คาดงบ	1Q61	ก�าไรจะออกมาเติบโตดี	YoY	

ได้แก่	CPALL,	BJC,	BCH,	JWD,	SMPC,	VIBHA,	MONO,	RS	3)	หุ้นท่อง

เที่ยวรับอานิสงส์ช่วง	1Q61	มีนักท่องเที่ยวต่างชาติมาไทยรวม	10.6	ล้านคน	

โต	15.39%YoY	และเที่ยวเมืองรองคึกคักรับนโยบายรัฐ	ได้แก่	ERW,	MINT,	

AOT

	 “	หากพิจารณาจากกราฟทางเทคนิค	เราประเมินภาพการเคลื่อนไหว

ของ	SET	สัปดาห์นี้จะแกว่งตัวในลักษณะ	Sideway	Down	ตามกรอบแนว

โน้ม	โดยมีแนวต้านบริเวณ	1,797	จุด	และคาดว่าจะยังแกว่งตัวไม่หลุดแนวรับ	

1,770	จุด	อย่างไรก็ดี	แนะน�า	Stop	Loss	หากหลุดแนวรับดังกล่าว	เพราะมี

โอกาสที่ดัชนีจะปรับตัวลงหาแนวรับกรอบล่างได้	ฉะนั้นกลยุทธ์รายสัปดาห์

ที่เหมาะสม	นักเก็งก�าไร	แนะน�าเทรดด้วยกลยุทธ์เข้าออกไว	ซื้อแนวรับ-ขาย

แนวต้าน	ส�าหรับนักลงทุนระยะกลางแนะน�าถือเงินสด	รอยืนยันการฟื้นตัว	

เริ่มทะยอยซื้อเมื่อ	SET	พลิกกลับมาทะลุกรอบแนวต้านบริเวณ	1,797	จุด	

ทั้งนี้	กลุ่มที่คาดว่ายังมีโอกาสปรับตัวบวกต่อ	ได้แก่	เทคโนโลยีสารสนเทศ

และการสื่อสาร	(ICT)	โดยมี	TOPPICK	:	AIT	,	JAS	,	TRUE	”

	 น.ส.วิลาสินี	บุญมาสูงทรง	ผู้อ�านวยการฝ่ายวิจัย	บริษัทหลักทรัพย์	โกลเบล็ก	
จ�ากัด	หรือ	GBS	กล่าวว่า	ตลาดหุ้นไทยในสัปดาห์นี้ได้รับปัจจัยบวกทั้งจากต่าง
ประเทศ	และในประเทศ	โดยล่าสุดทางสหรัฐฯ	รายงานตัวเลขเศรษฐกิจที่แข็งแกร่ง	
ทั้งตัวเลขการจ้างงานนอกภาคเกษตรเพิ่มขึ้น	164,000	ต�าแหน่ง	แต่ต�่ากว่าที่นัก
วิเคราะห์คาดการณ์	และอัตราการว่างงานลดลงสู่ระดับ	3.9%	ต�่าสุดในรอบ	18	ปี
	 ส่วนปัจจัยบวกในประเทศ	ได้แก่	คณะกรรมการร่วมภาคเอกชน	3	สถาบัน	
(กกร.)	คาดตัวเลข	GDP	ไตรมาส	1/2561	ขยายตัวได้ราว	4%	ใกล้เคียงไตรมาส	
4/2560	และยังคงคาดการณ์ทั้งปี	4.0-4.5%	เนื่องจากการส่งออกที่ขยายตัวสูง
ซึ่งส่งผลบวกตามมาต่อการผลิตภาคอุตสาหกรรม	และภาคการท่องเที่ยวที่ยัง
ขยายตัวดี	ประกอบกับยอดหนี้สาธารณะคงค้าง	ณ	ปลายเดือนมี.ค.	2561	คิดเป็น	
41.04%	ของ	GDP	ลดลง	9.5	พันล้านบาทจากเดือนก่อน	โดยยังอยู่ต�่ากว่าเพดานที่
ระดับ	60%	ของ	GDP
	 อย่างไรก็ตาม	ปัจจัยที่ส่งผลเชิงลบต่อการลงทุนในสัปดาห์นี้มาจาก	fund	
flow	ยังผันผวน	ในช่วง	1	เดือนย้อนหลังนักลงทุนต่างชาติขายสุทธิต่อเนื่องเพิ่ม
ขึ้นเป็น	2.9	หมื่นล้านบาท	และการประชุมเฟดในเดือนหน้า	(มิ.ย.)	มีแนวโน้มปรับ
ขึ้นอัตราดอกเบี้ยตามที่ได้ส่งสัญญาณในการประชุมเดือนนี้	(พ.ค.)	เนื่องจากอัตรา
เงินเฟ้อก�าลังขยับเข้าใกล้เป้าหมายที่ระดับ	2%	กดดัน	fund	flow	ไหลออก
	 อีกทั้งในสัปดาห์นี้มีเหตุการณ์ที่น่าจับตา	ได้แก่	วันที่	8	พ.ค.	สภาผู้ส่งสินค้า
ทางเรือแห่งประเทศไทย	แถลง	สถานการณ์การส่งออก	วันที่	10	พ.ค.	จะมีการ
ประชุมธนาคารกลางอังกฤษและแถลงมติเกี่ยวกับอัตราดอกเบี้ยนโยบาย	วันที่	12	
พ.ค.	ก็ต้องรอลุ้นว่าสหรัฐฯจะถอนตัวออกจากข้อตกลงโครงการนิวเคลียร์อิหร่าน

หรือไม่	หากสหรัฐฯมีมติคว�่าบาตรอิหร่านจะท�าให้อุปทานน�้ามันดิบลดลงมากกว่า
เดิม	วันที่	14	พ.ค.	ประกาศรายชื่อหุ้นเข้าค�านวณดัชนี	MSCI	มีผล	30	พ.ค.	และใน
วันที่	15	พ.ค.	ก�าหนดวันสุดท้ายส�าหรับบริษัทจดทะเบียนในการส่งงบการเงินงวด
ไตรมาส	1/2561	
	 ด้านนายณัฐวุฒิ	วงศ์เยาวรักษ์	ผู้อ�านวยการฝ่ายวิจัย	บริษัทหลักทรัพย์
โกลเบล็ก	จ�ากัด	กล่าวว่า	ทิศทางตลาดหุ้นไทยมีแนวโน้มผันผวน	คาดดัชนี		SET	
ผันผวนในกรอบ	1,765-1,805	จุด	แนะน�าซื้อเก็งก�าไร	หุ้นที่มีปัจจัยบวก	ได้แก่	KTC,	
BEAUTY	และ	GULF	ติดโผคาดการณ์เข้าค�านวณดัชนี	MSCI	Global	Standard	
รอบใหม่ที่จะประกาศ	14	พ.ค.	รวมถึง	GFPT,	TU,	XO,	TFG	และ	BR	ซึ่งเป็นหุ้น
กลุ่มสินค้าส่งออกที่ได้รับประโยชน์จากเงินบาทอ่อนค่า	และ	BANPU	ได้ประโยชน์
จากราคาถ่านหินปรับตัวขึ้นสู่	100	ดอลลาร์ต่อตัน	เพิ่มขึ้น	9%	ในช่วง	7	วันที่ผ่าน
มา
	 ด้านแนวทางการลงทุนในทองค�า	ผู้อ�านวยการฝ่ายวิจัย	บล.โกลเบล็ก	กล่าว
ว่า	แนวโน้มราคาทองค�าสัปดาห์นี้ยังคงอยู่ในกรอบ	sideway	ระหว่าง	1,300–1,370	
ดอลลาร์	โดยทิศทางระยะสั้นจากกราฟรายวันมีแนวโน้ม	rebound	ด้วยรูปแบบ	
V-shape	ตามแรงซื้อเก็งก�าไรจากการคาดการณ์ของนักลงทุนว่าสหรัฐฯจะถอนตัว
จากข้อตกลงนิวเคลียร์และประกาศคว�่าบาตรอิหร่านอีกครั้งในสุดสัปดาห์นี้		ท�าให้
ราคาน�้ามันดีดตัวสูงขึ้นเป็นปัจจัยสนับสนุนราคาทองค�า	ส่วนการเจรจาการค้า
ระหว่างจีนกับสหรัฐฯที่มีแนวโน้มจะไม่ได้ข้อยุติที่ดีต่อเศรษฐกิจโลก	ท�าให้มีแรงซื้อ
ทองค�าในฐานะสินทรัพย์ปลอดภัยอีกทางหนึ่งเพื่อป้องกันการอ่อนค่าของสกุลเงิน
ดอลลาร์	ซึ่งอาจมีผลให้เงินบาทกลับมาแข็งค่าได้	จึงแนะน�าซื้อเก็งก�าไรรอบสั้น
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ศูนย์วิจัยกสิกรไทย	คาดเปิดเทอมใหญ่ปี’	61	

ผู้ปกครองในกรุงเทพฯ	ใช้จ่ายสะพัด	27,500	ลบ.		

ขยายตัว	1.9%	เม่ือเทียบกับปีก่อน	

	 ศูนย์วิจัยกสิกรไทย	ส�ารวจพฤติกรรมผู้
ปกครองในกรุงเทพฯ	และปริมณฑล	ในช่วงเปิด
เทอมใหญ่ปี	2561	ผลส�ารวจ	พบว่า	แม้กลุ่ม
ตัวอย่างส่วนใหญ่ร้อยละ	64	มีความกังวลเกี่ยวกับ
สภาพคล่องทางการเงินในช่วงเปิดเทอมใหญ่	แต่
ยังมีความสามารถในการบริหารจัดการสภาพคล่อง
ได้	โดยส่วนใหญ่ปรับตัวด้วยการลดค่าใช้จ่ายในการ
ด�าเนินชีวิตประจ�าวัน	หารายได้เสริมเพิ่ม	รวมถึงซื้อ
สินค้าด้านการศึกษา	อย่างชุดนักเรียน	หนังสือ	และ
อุปกรณ์การเรียน	ราคาประหยัด
	 นอกจากนี้	กลุ่มตัวอย่างส่วนใหญ่ยังไม่ปรับ
ลดค่าใช้จ่ายด้านการศึกษาของบุตรหลาน	โดยค่า
ใช้จ่ายด้านการศึกษาของบุตรหลานส่วนใหญ่คงที่	
เมื่อเทียบกับในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปีที่แล้ว	ยกเว้น
ค่าชุดนักเรียน	ที่ส่วนใหญ่ระบุว่ามีค่าใช้จ่ายลด
ลง	และค่าเรียนเสริมทักษะ	เช่น	ภาษาต่างประเทศ	
คอมพิวเตอร์	จินตคณิต	ดนตรี	กีฬา	ศิลปะ	เป็นต้น	
ที่ส่วนใหญ่ระบุว่ามีค่าใช้จ่ายเพิ่มสูงขึ้น
	 ศูนย์วิจัยกสิกรไทย	คาดว่า	ในช่วงเปิดเทอม
ใหญ่ปี	2561	ผู้ปกครองที่มีบุตรหลานที่ก�าลังศึกษา
ตั้งแต่ระดับอนุบาลถึงมัธยมศึกษา	ในกรุงเทพฯ	และ
ปริมณฑล	น่าจะใช้จ่ายด้านการศึกษาส�าหรับบุตร
หลานคิดเป็นเม็ดเงินสะพัด	27,500	ล้านบาท	ขยาย
ตัวร้อยละ	1.9	เมื่อเทียบกับในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปี
ที่แล้ว	โดยผู้ผลิตสินค้าด้านการศึกษาแข่งขันท�าการ
ตลาด	และจัดโปรโมชั่นด้านราคา	ในขณะที่	โรงเรียน
กวดวิชาบางรายทยอยปิดสาขาบางสาขาลง	ซึ่งแนว
โน้มการเรียนกวดวิชาน่าจะค่อยๆ	เปลี่ยนแปลงไปสู่
การเรียนการสอนผ่านสื่อสมัยใหม่มากขึ้น	ในส่วน
ของสถาบันเสริมทักษะต่างๆ	ยังได้รับอานิสงส์จาก
แนวโน้มที่ผู้ปกครองให้ความส�าคัญกับการพัฒนา
ทักษะของบุตรหลาน	ส่งผลให้ผู้ประกอบการยัง
สามารถเร่งท�าการตลาดเพื่อขยายฐานนักเรียนใหม่ๆ	
ได้
	 ในช่วงก่อนเปิดเทอมใหญ่เดือนพฤษภาคม
ของทุกปี	เป็นช่วงที่ธุรกิจที่เกี่ยวเนื่องกับการศึกษา
ท�าการตลาดกระตุ้นการใช้จ่ายจากผู้ปกครองอย่าง
คึกคัก	ทั้งผู้ให้บริการด้านการศึกษา	อย่างโรงเรียน
เอกชน	โรงเรียนกวดวิชา	และสถาบันเสริมทักษะ
ต่างๆ	รวมถึงผู้ผลิตและจัดจ�าหน่ายสินค้าด้านการ
ศึกษา	เช่น	ชุดนักเรียน	หนังสือ	อุปกรณ์การเรียน	
เป็นต้น	ส่งผลให้เกิดเม็ดเงินใช้จ่ายจากผู้ปกครอง
สะพัดสู่ธุรกิจต่างๆ	ตามมา
	 ส�าหรับในช่วงก่อนเปิดเทอมใหญ่ปี	2561	ผู้
ประกอบการธุรกิจที่เกี่ยวเนื่องกับการศึกษาต่างเร่ง
ท�าการตลาด	เพื่อกระตุ้นการใช้จ่ายจากผู้ปกครอง
ล่วงหน้า	และช่วงชิงก�าลังซื้อในระยะเวลาสั้นๆ	ทั้งนี้	

ผู้ประกอบการแต่ละกลุ่ม	เผชิญโอกาสและความ
ท้าทายที่แตกต่างกัน	โดยผู้ผลิตและจัดจ�าหน่าย
สินค้าด้านการศึกษา	ยังคงต้องให้ความร่วมมือกับ
หน่วยงานภาครัฐในการตรึงราคาสินค้า	ท่ามกลาง
การแบกรับต้นทุนการผลิตที่เพิ่มสูงขึ้น	ในขณะที่
โรงเรียนกวดวิชา	และสถาบันเสริมทักษะต่างๆ	ยัง
ได้รับอานิสงส์จากค่านิยมของผู้ปกครองส่วนใหญ่
ที่ต้องการเพิ่มทักษะทางด้านวิชาการ	และด้านอื่นๆ	
ส�าหรับบุตรหลาน	ส่งผลให้ผู้ประกอบการกลุ่มดัง
กล่าว	ยังสามารถเร่งท�าการตลาดเพื่อขยายฐานนัก
เรียนใหม่ๆ	ได้
ผลโพลล์ชี้	แม้ผู้ปกครองส่วนใหญ่กังวลเกี่ยวกับ
สภาพคล่องในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปี	2561
แต่ส่วนใหญ่ยังไม่ปรับลดค่าใช้จ่ายด้านการศึกษา
ของบุตรหลาน
	 ศูนย์วิจัยกสิกรไทย	ส�ารวจพฤติกรรมผู้
ปกครองที่มีบุตรหลานที่ก�าลังศึกษาตั้งแต่ระดับ
อนุบาลถึงมัธยมศึกษา	ในกรุงเทพฯ	และปริมณฑล	
ในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปี	2561	จ�านวน	400	คน	
ครอบคลุมสาขาอาชีพหลัก	และระดับรายได้	
ระหว่างวันที่	9-20	เมษายน	2561	โดยผลส�ารวจที่
ส�าคัญมีดังนี้
	 ผู้ปกครองส่วนใหญ่กังวลเกี่ยวกับสภาพคล่อง
ทางการเงินในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปี	2561...ปรับตัว
ด้วยการลดค่าใช้จ่ายในการด�าเนินชีวิตประจ�าวัน	
ควบคู่หารายได้เสริมเพิ่ม	
ผลส�ารวจพบว่า	กลุ่มตัวอย่างร้อยละ	36	ไม่กังวล
เกี่ยวกับสภาพคล่องทางการเงินในช่วงเปิดเทอม
ใหญ่ปี	2561	ในจ�านวนนี้	ส่วนใหญ่เป็นกลุ่มที่มีราย
ได้ครัวเรือนมากกว่า	60,000	บาทต่อเดือน	และ
เป็นกลุ่มที่มีบุตรหลานศึกษาในสถาบันการศึกษา
รัฐบาล
	 ส�าหรับกลุ่มตัวอย่างส่วนใหญ่ร้อยละ	64	มี
ความกังวลเกี่ยวกับสภาพคล่องทางการเงินในช่วง
เปิดเทอมใหญ่	ซึ่งส่วนใหญ่เป็นผลมาจากค่าใช้จ่าย
ในชีวิตประจ�าวัน	รวมถึงภาระหนี้สิน	เพิ่มสูงขึ้น	
อย่างไรก็ตาม	กลุ่มตัวอย่างยังมีความสามารถใน
การบริหารจัดการสภาพคล่องได้	โดยส่วนใหญ่ร้อย
ละ	62	ปรับตัวด้วยการลดค่าใช้จ่ายในการด�าเนิน
ชีวิตประจ�าวัน	รองลงมา	ร้อยละ	33	หารายได้เสริม
เพิ่ม	และร้อยละ	29	ซื้อสินค้าด้านการศึกษา	อย่าง
ชุดนักเรียน	หนังสือ	และอุปกรณ์การเรียน	ราคา
ประหยัด				
	 กลุ่มตัวอย่างส่วนใหญ่ยังไม่ปรับลดค่าใช้จ่าย
ด้านการศึกษาของบุตรหลาน
	 ในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปี	2561	นี้	กลุ่มตัวอย่าง
ส่วนใหญ่ยังไม่ปรับลดค่าใช้จ่ายด้านการศึกษาของ

บุตรหลาน	โดยค่าใช้จ่ายด้านการศึกษาของบุตร
หลานส่วนใหญ่คงที่	เมื่อเทียบกับในช่วงเปิดเทอม
ใหญ่ปีที่แล้ว	ยกเว้นค่าชุดนักเรียน	ที่ส่วนใหญ่ระบุ
ว่ามีค่าใช้จ่ายลดลง	และค่าเรียนเสริมทักษะ	เช่น	
ภาษาต่างประเทศ	ดนตรี	กีฬา	คอมพิวเตอร์	เป็นต้น	
ที่ส่วนใหญ่ระบุว่ามีค่าใช้จ่ายเพิ่มสูงขึ้น
	 ส�าหรับแหล่งที่มาของงบประมาณเพื่อใช้จ่าย
ด้านการศึกษาของบุตรหลานของกลุ่มตัวอย่างส่วน
ใหญ่ร้อยละ	92	เป็นเงินออม	รองลงมา	ร้อยละ	60	
ยืมญาติหรือเพื่อน	
		 ผู้ปกครองเลือกสถาบันการศึกษาที่มีความเข้ม
ข้นทางวิชาการและหลักสูตร	ควบคู่ไปกับเพิ่มพูน
ทักษะต่างๆ	ส�าหรับบุตรหลาน
ปัจจัยที่กลุ่มตัวอย่างให้ความส�าคัญในการเลือก
สถาบันการศึกษาส�าหรับบุตรหลานสามล�าดับแรก	
ได้แก่	ความเข้มข้นทางวิชาการและหลักสูตร	ชื่อ
เสียงของโรงเรียน	และการเดินทางที่สะดวก	ตาม
ล�าดับ	ทั้งนี้	กลุ่มตัวอย่างส่วนใหญ่ร้อยละ	59	มอง
ว่า	การพัฒนาเทคโนโลยีต่างๆ	จะมีผลกระทบต่อ
ความต้องการแรงงานในอนาคต	โดยส่วนใหญ่ร้อย
ละ	66	ได้เตรียมความพร้อมส�าหรับบุตรหลานเพื่อ
เข้าสู่ตลาดแรงงานในยุคที่มีการพัฒนาเทคโนโลยี
ต่างๆ	อย่างรุดหน้า	ทั้งการฝึกทักษะส�าหรับบุตร
หลานด้วยตนเอง	และการให้บุตรหลานเรียนสถาบัน
เสริมทักษะเพื่อเพิ่มพูนทักษะต่างๆ										
	 ส�าหรับผลส�ารวจด้านการใช้สื่อการเรียนการ
สอนสมัยใหม่	พบว่า	กลุ่มตัวอย่างส่วนใหญ่ร้อยละ	
71	ยังไม่ได้มีการน�าสื่อการเรียนการสอนสมัยใหม่	
เช่น	e-Learning	สื่อมัลติมีเดีย	สื่อออนไลน์	เป็นต้น	
มาใช้ช่วยพัฒนาทักษะต่างๆ	ส�าหรับบุตรหลาน	โดย
ส่วนใหญ่ให้เหตุผลว่า	ได้เรียนพิเศษเพิ่มเติมเพียง
พอแล้ว	และไม่มั่นใจการใช้งานสื่อออนไลน์	เช่น	
ความถูกต้องของเนื้อหา	ความปลอดภัยของข้อมูล	
เป็นต้น
	 จากผลส�ารวจข้างต้น	ศูนย์วิจัยกสิกรไทย	มอง
ว่า	ภาระค่าใช้จ่ายในชีวิตประจ�าวัน	เช่น	ค่าอาหาร	
ค่าเดินทาง	เป็นต้น	รวมถึงภาระหนี้สินที่เพิ่มสูง
ขึ้น	ส่งผลให้ผู้ปกครองกลุ่มที่มีรายได้ครัวเรือนอยู่
ในระดับไม่สูงมากนักส่วนใหญ่มีความกังวลเกี่ยว
กับสภาพคล่องทางการเงินในช่วงเปิดเทอมใหญ่
ปี	2561	อย่างไรก็ตาม	ค่าใช้จ่ายด้านการศึกษาของ
บุตรหลานเป็นค่าใช้จ่ายส�าคัญที่สามารถวางแผน
หรือคาดการณ์ได้ล่วงหน้า	ส่งผลให้ผู้ปกครองส่วน
ใหญ่มีการปรับตัวล่วงหน้า	รวมถึงเตรียมความ
พร้อมในรูปแบบการออมเงิน	(มีต่อ)
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ศูนย์วิจัยกสิกรไทย	คาดเปิดเทอมใหญ่ปี’	61	

ผู้ปกครองในกรุงเทพฯ	ใช้จ่ายสะพัด	27,500	ลบ.		

ขยายตัว	1.9%	เม่ือเทียบกับปีก่อน	

	 ทั้งนี้	ค่าใช้จ่ายกลุ่มค่าเรียนเสริมทักษะเพิ่มสูง
ขึ้น	เมื่อเทียบกับในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปีที่แล้ว	สวน
ทางกับค่าใช้จ่ายอื่นๆ	ที่ส่วนใหญ่ทรงตัว	สะท้อนว่า	
ผู้ปกครองหันมาให้ความส�าคัญกับการพัฒนาทักษะ
ด้านอื่นๆ	ของบุตรหลานมากขึ้น	เช่น	ภาษาต่าง
ประเทศ	คอมพิวเตอร์	จินตคณิต	ดนตรี	กีฬา	ศิลปะ	
เป็นต้น	นอกเหนือจากทักษะด้านวิชาการ	โดยการ
พัฒนาเทคโนโลยีต่างๆ	อย่างรุดหน้า	ที่น่าจะส่งผลก
ระทบต่อความต้องการแรงงานในอนาคต	รวมถึง
ความต้องการแรงงานที่มีทักษะหลากหลาย	หรือมี
ทักษะใหม่ๆ	เป็นปัจจัยส�าคัญที่ส่งผลให้ผู้ปกครองให้
ความส�าคัญกับการพัฒนาทักษะอื่นๆ	ส�าหรับบุตร
หลานเพิ่มเติม	นอกเหนือจากทักษะทางด้านวิชาการ
	 คาดเปิดเทอมใหญ่ปี’	61	ผู้ปกครองใน
กรุงเทพฯ	ใช้จ่ายเม็ดเงินสะพัด	27,500	ล้านบาท	
ธุรกิจที่เกี่ยวเนื่องกับการศึกษาเร่งท�าการตลาด	
กระตุ้นการใช้จ่ายจากผู้ปกครอง
	 จากผลส�ารวจข้างต้น	ที่พบว่า	กลุ่มตัวอย่างมี
ความกังวลเกี่ยวกับสภาพคล่องทางการเงิน	สะท้อน
ถึงมุมมองการใช้จ่ายด้านการศึกษาส�าหรับบุตร
หลานในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปี	2561	ของผู้ปกครอง	
ที่มีความระมัดระวังมากขึ้น	ประกอบกับค่าเทอม	
และสินค้าด้านการศึกษา	เช่น	ชุดนักเรียน	หนังสือ	
อุปกรณ์การเรียน	เป็นต้น	ยังไม่มีการปรับราคาสูง
ขึ้น	อีกทั้งจ�านวนนักเรียนในระบบการศึกษาในปีการ
ศึกษา	2561	น่าจะยังคงทรงตัว	เมื่อเทียบกับในปี
การศึกษา	2560	ส่งผลให้การใช้จ่ายด้านการศึกษา
ส�าหรับบุตรหลานในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปี	2561	นี้	
อาจไม่คึกคักเมื่อเทียบกับปีที่ผ่านมา
	 คาดเปิดเทอมใหญ่ปี’	61	ผู้ปกครองใน
กรุงเทพฯ	ใช้จ่ายเม็ดเงินสะพัด	27,500	ล้านบาท	
ขยายตัวร้อยละ	1.9
	 ศูนย์วิจัยกสิกรไทย	คาดว่า	ในช่วงเปิดเทอม
ใหญ่ปี	2561	ผู้ปกครองในกรุงเทพฯ	และปริมณฑล	
น่าจะใช้จ่ายด้านการศึกษาส�าหรับบุตรหลานคิดเป็น
เม็ดเงินสะพัด	27,500	ล้านบาท	ขยายตัวร้อยละ	
1.9	เมื่อเทียบกับในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปีที่แล้ว	ใน
จ�านวนนี้	แบ่งเป็นค่าเทอม	13,200	ล้านบาท	ค่าใช้
จ่ายเพิ่มเติมจากค่าเทอม	(เช่น	ค่าบ�ารุงการศึกษา)	
4,600	ล้านบาท	ค่ากิจกรรมพิเศษในโรงเรียน	
4,300	ล้านบาท	และค่าใช้จ่ายอื่นๆ	(เช่น	ค่าชุด
นักเรียน	หนังสือ	และอุปกรณ์การเรียน	ค่าเรียน
กวดวิชา	ค่าเรียนเสริมทักษะ	ค่าใช้จ่ายอื่นๆ)	รวมกัน	
5,400	ล้านบาท
	 ทั้งนี้	การขยายตัวของเม็ดเงินใช้จ่ายด้านการ
ศึกษาส�าหรับบุตรหลานดังกล่าว	เป็นการขยายตัวที่
ชะลอตัวลงจากในปีที่ผ่านมา	เนื่องจากปัจจัยต่างๆ	

ดังนี้
	 ค่าใช้จ่ายที่ส�าคัญ	อย่างค่าเทอม	ยังไม่มีการ
ปรับตัวสูงขึ้น	โดยโรงเรียนเอกชนทั่วไป	และโรงเรียน
นานาชาติส่วนใหญ่ยังไม่มีการปรับค่าเทอมขึ้นในปี
การศึกษานี้
	 ผู้ปกครองส่วนใหญ่ใช้จ่ายสินค้าด้านการศึกษา	
เช่น	ชุดนักเรียน	หนังสือ	อุปกรณ์การเรียน	เป็นต้น	
อย่างระมัดระวัง	โดยผู้ปกครองมองหาสินค้าที่มี
ราคาไม่แพง	หรือซื้อในจ�านวนที่ลดลง	เมื่อเทียบกับ
ในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปีที่แล้ว	ประกอบกับผู้ผลิตและ
จัดจ�าหน่ายสินค้าด้านการศึกษา	ยังคงต้องให้ความ
ร่วมมือกับหน่วยงานภาครัฐในการตรึงราคาสินค้า
	 จ�านวนนักเรียนในระบบการศึกษาในปีการ
ศึกษา	2561	น่าจะยังคงทรงตัว	เมื่อเทียบกับในปี
การศึกษา	2560	โดยมีจ�านวนนักเรียนตั้งแต่ระดับ
อนุบาลถึงมัธยมศึกษาทั้งประเทศโดยรวมอยู่ที่
ประมาณ	10.5	ล้านคน	ในจ�านวนนี้	เป็นนักเรียนใน
กรุงเทพฯ	และปริมณฑล	ประมาณ	1.6	ล้านคน	
ทั้งนี้	แม้การใช้จ่ายด้านการศึกษาส�าหรับบุตรหลาน
ในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปี	2561	อาจไม่คึกคักเมื่อเทียบ
กับปีที่ผ่านมา	แต่การใช้จ่ายของผู้ปกครองกลุ่มที่ไม่
กังวลเกี่ยวกับสภาพคล่องทางการเงินที่มีการใช้จ่าย
ด้านการศึกษาส�าหรับบุตรหลานเพิ่มเติม	เช่น	ย้าย
บุตรหลานจากโรงเรียนรัฐบาลมายังโรงเรียนเอกชน	
เป็นต้น	ประกอบกับผู้ปกครองให้ความส�าคัญกับ
การเรียนกวดวิชา	ควบคู่ไปกับการเรียนเสริมทักษะ	
ยังสามารถหนุนให้เม็ดเงินค่าใช้จ่ายด้านการศึกษา
ส�าหรับบุตรหลานของผู้ปกครองในกรุงเทพฯ	และ
ปริมณฑล	ในช่วงเปิดเทอมใหญ่ปี	2561	โดยรวมยัง
สามารถขยายตัวเล็กน้อยเมื่อเทียบกับในช่วงเปิด
เทอมใหญ่ปีที่แล้ว
	 ธุรกิจที่เกี่ยวเนื่องกับการศึกษา	ทั้งผู้ผลิต
และจัดจ�าหน่ายสินค้าด้านการศึกษา	โรงเรียนกวด
วิชา	และสถาบันเสริมทักษะต่างๆ	เร่งท�าการตลาด	
กระตุ้นการใช้จ่ายจากผู้ปกครอง	ในช่วงก่อนเปิด
เทอมใหญ่ปี	2561	ผู้ผลิตและจัดจ�าหน่ายสินค้า
ด้านการศึกษา	เช่น	ชุดนักเรียน	อุปกรณ์การเรียน	
เป็นต้น	ยังคงต้องให้ความร่วมมือกับหน่วยงาน
ภาครัฐในการตรึงราคาสินค้า	ท่ามกลางการแบก
รับต้นทุนการผลิตที่เพิ่มสูงขึ้น	รวมถึงแนวโน้มที่ผู้
ปกครองปรับลดค่าใช้จ่ายสินค้าด้านการศึกษาด้วย
การให้บุตรหลานยังใช้ของเดิมที่มีอยู่	หรือให้น้อง
ใช้ของต่อจากพี่	อีกทั้งยังมองหาสินค้าราคาไม่แพง	
เพื่อประหยัดค่าใช้จ่าย	ส่งผลให้การแข่งขันระหว่างผู้
ประกอบการในช่วงก่อนเปิดเทอมใหญ่ปี	2561	เพื่อ
ช่วงชิงก�าลังซื้อในระยะเวลาสั้นๆ	เป็นไปอย่างรุนแรง
ขึ้น	โดยส่วนใหญ่อยู่ในรูปแบบการท�าการตลาด	

และจัดโปรโมชั่นด้านราคา	เพื่อดึงดูดเม็ดเงินใช้จ่าย
จากผู้ปกครอง	รวมถึงผู้ประกอบการยังขยายช่อง
ทางการขายเพื่อเข้าถึงผู้ปกครองได้อย่างสูงสุด	ทั้ง
หน้าร้านของตนเอง	ร้านค้าปลีกขนาดเล็กและใหญ่	
ไปจนถึงการขายสินค้าผ่านช่องทางออนไลน์	
	 ส�าหรับโรงเรียนกวดวิชา	เผชิญภาวะการ
แข่งขันอย่างรุนแรงในระยะที่ผ่านมาจากการเข้าสู่
ตลาดของผู้ประกอบการรายใหม่ๆ	และการแข่งขัน
จากติวเตอร์อิสระที่สอนแบบตัวต่อตัวหรือสอน
เป็นกลุ่ม	โดยผู้ประกอบการบางรายทยอยปิดสาขา
บางสาขาลงเพื่อลดภาระค่าใช้จ่ายในการประกอบ
ธุรกิจ	อย่างไรก็ดี	จากค่านิยมของผู้ปกครองส่วน
ใหญ่ที่ต้องการให้บุตรหลานศึกษาในโรงเรียนที่มี
ความเข้มข้นทางวิชาการและหลักสูตรการเรียนการ
สอน	รวมถึงโรงเรียนที่มีชื่อเสียง	น่าจะยังส่งผลให้
ผู้ปกครองให้ความส�าคัญกับการให้บุตรหลานเรียน
กวดวิชา	โดยแนวโน้มการเรียนกวดวิชาน่าจะค่อยๆ	
เปลี่ยนแปลงไป	จากการเรียนการสอนที่สาขา	ไปสู่
การเรียนการสอนผ่านทางสื่อการเรียนการสอนสมัย
ใหม่	เช่น	e-Learning	สื่อมัลติมีเดีย	สื่อออนไลน์	
เป็นต้น	มากขึ้น	ในส่วนของสถาบันเสริมทักษะต่างๆ	
เช่น	ภาษาต่างประเทศ	คอมพิวเตอร์	จินตคณิต	
ดนตรี	กีฬา	ศิลปะ	เป็นต้น	ยังได้รับอานิสงส์จาก
แนวโน้มที่ผู้ปกครองให้ความส�าคัญกับการพัฒนา
ทักษะของบุตรหลานในด้านต่างๆ	โดยการแข่งขัน
ระหว่างผู้ประกอบการสถาบันเสริมทักษะต่างๆ	ยังไม่
รุนแรง	รวมถึงยังไม่มีผู้ประกอบการรายใหญ่ครอง
ตลาด	ส่งผลให้ผู้ประกอบการยังสามารถเร่งท�าการ
ตลาดเพื่อขยายฐานนักเรียนใหม่ๆ	ได้
	 ทั้งนี้	ในระยะต่อไป	ที่การพัฒนาเทคโนโลยี
ต่างๆ	เป็นไปอย่างรุดหน้า	น่าจะน�ามาซึ่งการ
เปลี่ยนแปลงโครงสร้างตลาดแรงงาน	โดยผู้ที่มี
ทักษะหลากหลาย	หรือมีทักษะใหม่ๆ	น่าจะเป็นที่
ต้องการของตลาดแรงงาน	ส่งผลให้ผู้ปกครองให้
ความส�าคัญกับการวางแผนพัฒนาทักษะของบุตร
หลานในด้านต่างๆ	เช่น	ทักษะการคิด	วิเคราะห์	
วิชาชีพ	ภาษาต่างประเทศ	เป็นต้น	ตั้งแต่วัยเด็ก	
สถานการณ์ดังกล่าว	สะท้อนโอกาสของธุรกิจ
บริการด้านการศึกษาที่จะสามารถขยายสาขา	หรือ
ให้บริการด้านการศึกษารูปแบบใหม่ๆ	สอดคล้อง
กับภาพธุรกิจการศึกษาในประเทศไทย	ที่เริ่มมีผู้
ประกอบการ	ทั้งชาวไทยและชาวต่างชาติ	เข้ามา
ลงทุนอย่างหลากหลาย	เช่น	โรงเรียนนานาชาติ	
โรงเรียนทางเลือก	สถาบันพัฒนาศักยภาพเด็ก	
เป็นต้น	เป็นทางเลือกส�าหรับผู้ปกครอง
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	 แม่มดน้อย	ภาคพิสดาร	ลงได้	ก็ขึ้นได้	เจ็บ	บาดเจ็บ	แผลก็หายได้	ความ

บาดเจ็บจากการลงทุน	ถือเป็นบทเรียน	ย�้าๆ	หุ้นไทย	ไม่ควรถือยาว	มีก�าไร	ก็ควร

เก็บเกี่ยว	อย่างว่องไว	รวดเร็ว		ด้วยตลาดหุ้นไทยไร้ความแน่นอน	บทดี	ก็ดีกว่า

ตลาดอื่น	บทร้าย	ก็เล่นสวน	แทงลง	แบบว่า	ฟังปัจจัย	ฟังเหตุผล	บางเรื่อง....	

แบบนี้ก็มีด้วยรึ	

	 วานนี้ดัชนีตลาดปิดที่ระดับ	1,760.25	จุด	ลดลง	19.55	จุด	หรือ	1.10%	

มูลค่าการซื้อขาย	61,224.79	ล้านบาท	สรุปสถาบันในประเทศซื้อสุทธิ	2,296.65	

ล้านบาท	บัญชีบริษัทหลักทรัพย์ขายสุทธิ	1,457.43	ล้านบาท	นักลงทุน

ต่างประเทศขายสุทธิ	2,868.46	ล้านบาท	นักลงทุนทั่วไปในประเทศซื้อสุทธิ		

2,029.24	ล้านบาท	

	 วันนี้	แม่มดน้อย	เป็นห่วงอาการซึมของตลาดมากกว่า	ถ้าสามารถดีด	เด้ง	

คืนชีพ	ก็เป็นจังหวะขาย	ส�าหรับนักลงทุนที่มีต้นทุนต�่า...ห้วงสถานการณ์อย่างนี้	

ไม่ควรผลีผลาม	รีบเร่ง	เพราะยุคหลอกดาว	มีอยู่ทุกซอกทุกมุมในตลาดหุ้น

	 เจ๊เกศรา	เอ็มดี	ตลาดหลักทรัพย์ฯ	ปากาศ	ตลท.ร่วมกับวารสารการเงิน

ธนาคาร	เตรียมจัดงาน	SET	Awards	ปีที่	15	พร้อมประกาศรายชื่อบริษัทจด

ทะเบียนที่ผ่านเกณฑ์คัดกรองคุณสมบัติเบื้องต้น	584	บริษัท	เพื่อให้บริษัทได้

เตรียมความพร้อมส�าหรับการเข้าชิงรางวัล	หวังพัฒนาคุณภาพของบริษัทใน

ตลาดทุนไทยให้ทัดเทียมตลาดทุนชั้นน�า	พร้อมประกาศผลและมอบรางวัล	พ.ย.	

นี้

	 DDD	ขยายฐานลูกค้าในกลุ่มเวชส�าอาง	หลังเข้าท�าสัญญาเข้าซื้อแบรนด์

"อ๊อกซี่เคียว"	ขยายฐานลูกค้าในกลุ่มเวชส�าอางทั้งผิวหน้าและผิวกาย	ถือเป็น

ตลาดใหม่บริษัทฯ	ฝั่ง	ฤทธิไกร	ธรรมรักษ์	ผู้บริหารแบรนด์	อ๊อกซี่เคียว	แย้มมี

แผนที่จะขยายช่องทางการจัดจ�าหน่ายของ	OXE’CURE	ทั้งในประเทศและต่าง

ประเทศผ่านช่องทางการจ�าหน่ายสินค้าที่บริษัทฯ	มีอยู่แล้ว

 

	 บิ๊ก	FPI	ออกมาตอกย�้า	แนวโน้ม

ผลการด�าเนินงานในปีนี้	คาดเติบโต

อย่างก้าวกระโดด	เทียบกับปีที่ผ่าน

มา	เหตุออเดอร์สินค้าชิ้นส่วนยาน

ยนต์ที่มีเข้ามาอย่างต่อเนื่อง	โดย

เฉพาะค�าสั่งซื้อชิ้นส่วนของรถยนต์

มาสด้า	จากออสเตรเลีย	ที่เริ่มส่ง

มอบในปีนี้-รับรู้รายได้โรงไฟฟ้าเต็มปี	

ชี้ตลาดชิ้นส่วนยานยนต์ในตลาดโลก	

ยังมีโอกาสเติบโตได้อีกมาก	เช่น	ใน

ออสเตรเลียและยุโรปที่มีมาร์จิ้นสูง	โดยเฉพาะออสเตรเลีย

	 SMART	ผลประกอบการฟื้น	Q1/2561	รายได้รวม	88.19	ล้านบาท	โต	

11.22%	ขาดทุนลดลง	77.01%	มั่นใจไตรมาส	2	ธุรกิจฟอร์มดีต่อเนื่อง	ภาค

เอกชนทยอยลงทุนเปิดโครงการใหม่	รับอานิสงส์	EEC	ชูกลยุทธ์ขยายฐานลูกค้า

ในประเทศ	หลังกระแสตอบรับสินค้าอิฐมวลเบาตกแต่ง	หนุนยอดขายโต	เดินหน้า

เพิ่มช่องทางจ�าหน่ายทุกรูปแบบ	ตลาด	AEC	กัมพูชา-ลาว	ออร์เดอร์ดีต่อเนื่อง

	 วันนี้	มาดูเกมหุ้น	NNCL	กันว่าจะตอบสนองรับข่าว	ก�าไรไตรมาสแรกปีนี้	

กวาดไป	105	ลบ.	พุ่งกระฉูดกว่าปีก่อน	มีก�าไร	45	ลบ.	แม่มดน้อย	ขอเอาใจช่วย

เกิน	100	แถม	ดื่มเครื่องดื่มชูก�าลัง	M-150	หุหุ

	 TPAC	บอกข่าว	แจ้งตลาด	เมื่อวันที่	2	พ.ค.	2561	บริษัทฯ	ได้ด�าเนินการเข้า

ซื้อหุ้นสามัญทั้งหมดของบริษัท	คัสตอม	แพค	จ�ากัด	เป็นที่เรียบร้อยแล้ว	และ

ปัจจุบันได้เปลี่ยนชื่อเป็นบริษัท	ทีแพค	แพคเกจจิ้ง(บางนา)	จ�ากัด	ซึ่งถือเป็น

บริษัทย่อยของบริษัท	พลาสติค	และหีบห่อไทย	จ�ากัด	(มหาชน)	ตั้งแต่วันที่	2	

พ.ค.	2561	เป็นต้นไป

	 กรมบัญชีกลาง	พร้อมวางเครื่อง	EDC	เพิ่มอีก	20,000	เครื่อง	ทั่วประเทศ	

ประกอบด้วยร้านธงฟ้าประชารัฐ	จ�านวน	10,000	เครื่อง	และร้านประชารัฐ

ของกองทุนหมู่บ้านและชุมชนเมือง	จ�านวน	10,000	เครื่อง	ภายในเดือน

พฤษภาคม	2561	เริ่ม	5	วันแรก	8	–	12	พฤษภาคม	2561	พร้อมวางเครื่องร้าน

ธงฟ้าประชารัฐ	จ�านวน	9,051	เครื่อง	โดยจะให้เจ้าของร้านค้าในแต่ละจังหวัดมา

รับเครื่องที่ศาลากลางจังหวัด	และจะมีการอบรมวิธีการใช้	รวมทั้งให้ทดลองใช้

เครื่อง	EDC	ก่อนน�าไปใช้งานจริง	พร้อมฝากเตือนร้านค้าหากท�าผิดหลักเกณฑ์	

หรือเอาเปรียบผู้บริโภค	ยึดเครื่องคืนทันที

บาดเจ็บ

บล.เมย์แบงก์	กิมเอ็ง	:	GPSC	ผลประกอบการใกล้เคียงคาด	
บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส	:	MTC	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	52.00	บ.	

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส	:	PTTGC	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	113.00	บ.	
บล.เมย์แบงก์	กิมเอ็ง	:	PTTGC	ผลประกอบการหลักตามคาด	

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส	:	SPF	แนะน�า	ถือ	ราคาพื้นฐาน	ที่	23.80	บ.	
บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส	:	TU	แนะน�า	ถือ	ราคาพื้นฐาน	ที่	21.00	บ.	
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บลจ.กรุงศรี	ซื้อหุ้น	AP	เพ่ิมอีก	0.12%	

รวมเป็น	5.05%

	 ส�านักงานคณะกรรมการก�ากับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์	(ก.ล.ต.)	

ได้รับแบบรายงานการจ�าหน่าย	หุ้นของบมจ.	ซีพีที	ไดร์	แอนด์	เพาเวอร์

(listed)โดย	นาย	สมศักดิ์	หลิมประเสริฐ	นาง	กันยา	หลิมประเสริฐ

ซึ่งเป็นการจ�าหน่าย	เมื่อวันที่	02/05/2561	จ�านวนหลักทรัพย์ที่จ�าหน่ายคิด

เป็น	-2.79%	ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการจ�านวนหลักทรัพย์ภาย

หลังการจ�าหน่ายคิดเป็น	22.26%	ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ

	 รายงานการจ�าหน่าย	หุ้นของบมจ.	ซีพีที	ไดร์	แอนด์	เพาเวอร์	(listed)	

โดย	นางสาว	ธัญวรัตม์	ปีปทุมซึ่งเป็นการจ�าหน่าย	เมื่อวันที่	02/05/2561	

จ�านวนหลักทรัพย์ที่จ�าหน่ายคิดเป็น	-2.49%	ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของ

กิจการจ�านวนหลักทรัพย์ภายหลังการจ�าหน่ายคิดเป็น	8.01%	ของสิทธิออก

เสียงทั้งหมดของกิจการ

1.

สมศักดิ์	ควง	กันยา	หลิมประเสริฐ	ขายหุ้น	CPT	
2.79%	คงเหลือ22.26%/	ธัญวรัตม์	ปีปทุม	
ตัดขาย	CPT	2.49%	คงเหลือ	8.01%

2.

3.
	 ส�านักงานคณะกรรมการก�ากับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์	(ก.ล.ต.)	

ได้รับแบบรายงานการได้มา	หุ้นของบมจ.	แฟนซีวู๊ดอินดัสตรีส	(listed)	โดย	

นาย	ปฐมภพ	ชื่นพาณิชย์กิจซึ่งเป็นการได้มา	เมื่อวันที่	03/05/2561	จ�านวน

หลักทรัพย์ที่ได้มาคิดเป็น	2.49%	ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ

จ�านวนหลักทรัพย์ภายหลังการได้มาคิดเป็น	5.56%	ของสิทธิออกเสียง

ทั้งหมดของกิจการ

ปฐมภพ	ชื่นพาณิชย์กิจ	ซื้อหุ้น	FANCY	เพ่ิมอีก	

2.49%	รวมเป็น	5.56%

	 นายมนู	เลียวไพโรจน์	ประธานกรรมการ	บริษัท	เออาร์ไอพี	จ�ากัด	(มหาชน)	
ARIP	เปิดเผยว่า	ไตรมาส	1/2561	บริษัทฯ	มีรายได้จ�านวน	33.99	ล้านบาท	และ
มีก�าไรสุทธิ	0.15	ล้านบาท	เทียบกับไตรมาสเดียวกันในปี	2560	มีรายได้	43.41	
ล้านบาท	และมีผลก�าไรสุทธิ	จ�านวน	0.15	ล้านบาท	รายได้ลดลงจากปีก่อน	
9.42		ล้านบาท	คิดเป็นร้อยละ	21.70	มาจากรายได้จากการประมูลรัฐซึ่งมีต้นทุน
สูง	จึงท�าให้ต้นทุนขายและบริการลดลงจ�านวน	9.27	ล้านบาท	คิดเป็นร้อยละ	
27.50	และค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร	จ�านวน	9.33	ล้านบาทลดลง	0.18	
ล้านบาท	คิดเป็นร้อยละ	1.88	จึงท�าให้ผลการด�าเนินงานสุทธิในไตรมาสแรกใกล้
เคียงกับปีก่อน	

4.
	 นายประสงค์	อดุลยรัตนนุกุล	ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร	บริษัท	พี.ซี.เอส.	แม
ชีน	กรุ๊ป	โฮลดิ้ง	(มหาชน)	PCSGH	เปิดเผยว่า	ขอแจ้งข่าวการได้รับงานใหม่เพิ่ม
เติม	ในโครงการผลิตชิ้นส่วนยานยนต์ไฟฟ้า	และชิ้นส่วนอื่น	โดยมีรายละเอียด
ดังนี้
	 บริษัทฯ	ได้รับคัดเลือกให้เป็นผู้ผลิตชิ้นส่วนส�าหรับยานยนต์ไฟฟ้าเพิ่มเติม
จากที่เคยแจ้งข่าวไปแล้วอีก	2	โครงการใหม่	และชิ้นส่วนอื่น	อายุโครงการ	5	ปี	
มูลค่ารวมตลอดทั้งโครงการมากกว่า	4,000	ล้านบาท	โดยมีก�าหนดการส่งมอบ
และเริ่มรับรู้รายได้ตั้งแต่ไตรมาส	4	ปี	2562	เป็นต้นไป
	 ทั้งนี้	บริษัทฯ	ได้เตรียมก�าลังการผลิตส�ารองโดยไม่จ�าเป็นต้องสรรหาเงิน
ลงทุนเพิ่มเติม	เพื่อรองรับการขยายตัวของชิ้นส่วนยานยนต์ไฟฟ้าในอนาคตไว้
เรียบร้อยแล้ว	

PCSGH	ได้งานเป็นผู ้ผลิตชิ้นส่วนส�าหรับยานยนต์
ไฟฟ้าเพ่ิมเติมอีก2โครงการใหม่	มูลค่ากว่า	4พันลบ.	
เร่ิมรับรู ้รายได้	Q4/62	เป็นต้นไป

	 ส�านักงานคณะกรรมการก�ากับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์	(ก.ล.ต.)	

ได้รับแบบรายงานการได้มา	หุ้นของบมจ.	เอพี	(ไทยแลนด์)	(listed)	โดย	

บริษัท	หลักทรัพย์จัดการกองทุนกรุงศรี	จ�ากัดซึ่งเป็นการได้มา	เมื่อวันที่	

03/05/2561	จ�านวนหลักทรัพย์ที่ได้มาคิดเป็น	0.12%	ของสิทธิออกเสียง

ทั้งหมดของกิจการจ�านวนหลักทรัพย์ภายหลังการได้มาคิดเป็น	5.05%	ของ

สิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ

	 บริษัทไทยบริติชซีเคียวริตี้พรินติ้ง	จ�ากัด	หรือ	TBSP	แจ้งว่า	ที่ประชุมคณะ
กรรมการบริษัท	มีมติอนุมัติให้ด�าเนินการปิดบริษัทร่วมทุน	Deco-TBSP	Solution	
Company	Limited	(‘Deco-TBSP	Solutions’)	โดยจะโอนทรัพย์สินทั้งหมดและ
หุ้นที่ช�าระแล้วให้กับ	Myanmar	Deco	-	TBSP	Special	Products	เพื่อด�าเนิน
ธุรกิจภายใต้	Myanmar	Deco	–	TBSP	Special	Products	Company	Limited	
ในสาธารณรัฐแห่งสหภาพเมียนมา	เพื่อบริหารจัดการเพียงบริษัทเดียว	โดยจะ
ด�าเนินการช�าระบัญชีเพื่อปิดบริษัทตามกฎหมายของประเทศสาธารณรัฐแห่ง
สหภาพเมียนมาเป็นล�าดับถัดไป	โดยคาดว่าจะด�าเนินการเสร็จสิ้นภายในปี	2561??
อย่างไรก็ตาม	การด�าเนินการบริษัทขึ้นอยู่กับมติอนุมัติของบริษัทร่วมทุน	Deco-	
TBSP	Solutions	Company	Limited
	 ตามที่	บริษัทประกาศการจัดตั้งบริษัทร่วมทุน	Deco-TBSP	Solutions	
Company	Limited	(‘Deco-TBSP	Solutions’)	ซึ่งจัดตั้งเป็นบริษัทประเภทให้
บริการ	(Service	Company)	ในสาธารณรัฐแห่งสหภาพเมียนมาของบริษัทฯ	ผ่าน
บริษัทย่อยคือ	บริษัทไทยบริติชซีเคียวริตี้	พริ้นติ้ง	โอเวอร์ซีส์	จ�ากัด
	 ทั้งนี้	เนื่องจากการจัดตั้งบริษัทร่วมทุน	Myanmar	Deco	–	TBSP	
Special	Products	Company	Limited	(“Myanmar	Deco-TBSP	Special	
Products”)	ได้รับใบอนุญาตการประกอบธุรกิจจาก	The	Myanmar	Investment	
Commission	(MIC)	อย่างเป็นทางการในการด�าเนินธุรกิจการผลิตสิ่งพิมพ์
ป้องกันการปลอมแปลงเป็นที่เรียบร้อยแล้ว	เมื่อวันที่	31	สิงหาคม	2560			

5.

6.

TBSP	เผยปิด	บ.ร่วมทุน	Deco-TBSP	Solutions	

ในเมียนมา	หลังโอนทรัพย์สินให้	Myanmar	Deco		

ARIP	แจงก�าไรไตรมาสแรก	ใกล้เคียงกับปีก่อน		

หลังค่าใช้จ่ายในการขาย-บริหารลดลง	1.88%	
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	 คุณอุทัย	จันทิมา	(กลาง)	ประธานกรรมการ	บริษัท	อัคคีปราการ	

จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	AKP,	คุณวันชัย	เหลืองวิริยะ	(ที่	4	จากซ้าย)	

ประธานเจ้าหน้าที่บริหารและกรรมการผู้จัดการ	พร้อมด้วยคณะกรรมการบ

ริษัทฯ	ร่วมจัดประชุมผู้ถือหุ้นประจ�าปี	2561	โดยที่ประชุมมีมติอนุมัติจ่าย

เงินปันผล	ส�าหรับผลการด�าเนินงานงวดปี	2560	ในอัตราหุ้นละ	0.07	บาท	

รวมเป็นเงิน	28,280,000	บาท	หรือคิดเป็น	54.97%	ของก�าไรสุทธิ	ณ	

ห้องพาวิลเลี่ยน	ชั้น	8	โรงแรมเดอะแกรนด์โฟร์วิงส์	คอนเวนชั่น	เมื่อเร็วๆ	นี้

	 นางสาวจรีพร	จารุกรสกุล	(กลาง)	ประธานกรรมการ	บริษัท	

เหมราช	รีท	แมนเนจเม้นท์	จ�ากัด	พร้อมด้วยคณะกรรมการบริษัทฯ	

มร.	เดวิด	นาร์โดน	(กลางซ้าย)	ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร	ธุรกิจนิคม

อุตสาหกรรม	และการลงทุนต่างประเทศ	บริษัท	เหมราชพัฒนาที่ดิน	จ�ากัด	

(มหาชน)	นายไกรลักขณ์	อัศวฉัตรโรจน์	(ซ้าย)	กรรมการ	นายพรเทพ	

รัตนตรัยภพ	(กลางขวา)	กรรมการอิสระ	และนายเภรี	อิชยพฤกษ์	(ขวา)	

กรรมการผู้จัดการ	บริษัท	เหมราช	รีท	แมนเนจเม้นท์	จ�ากัด	ในฐานะผู้

จัดการกองทรัสต์เพื่อการลงทุนในสิทธิการเช่าอสังหาริมทรัพย์เหมราช		

(HREIT)	จัดประชุมสามัญผู้ถือหน่วยทรัสต์	ประจ�าปี	2561	เพื่อรายงาน

ผลการด�าเนินงานในปี	2560	และสร้างความเชื่อมั่นให้กับผู้ถือหน่วยถึง

แผนการลงทุนของ	HREIT	ในพื้นที่ที่ได้ประโยชน์จากการส่งเสริมของภาค

รัฐ	โดยเฉพาะโครงการ	EEC	ณ	โรงแรมเอส	31	สุขุมวิท	เมื่อเร็วๆ	นี้	

ผู้ถือหุ้น	AKP	ไฟเขียวจ่ายปันผลหุ้นละ	0.07	บาท

HREIT	ประชุมผู้ถือหน่วยทรัสต์ประจ�าปี	2561	

1. 2.
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	 นายศุภจักร		ไตรรัตโนภาส	(ที	2	จากขวา)ประธานกรรมการบริหาร		

บริษัท	เอ็นพีพีจี	(ประเทศไทย)	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	NPP	และนายชัชชวี	

วัฒนสุข	(ที่	2	จากซ้าย)ประธานกรรมการบริหาร	บริษัท	ที.เอ.ซี.	

คอนซูเมอร์	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	TACC	ผนึกก�าลังขยายธุรกิจ	ตั้งบริษัท

ย่อย	ภายใต้	“	Siam	Gateway	(สยาม	เกตเวย์)”	โดยมีดร.ไพรจิตร	วิบูลย์

ธนสาร	เลขาธิการ	หอการค้าไทยในจีน	และแขกผู้มีเกียรติร่วมเป็นสักขี

พยานในครั้งนี้	เพื่อขยายธุรกิจด้านการส่งออกสินค้าแบบครบวงจรไปยัง

ตลาดจีน		และเอเชียตะวันออกเฉียงใต้	ผ่านช่องทางการขายแบบ	One	

Stop	Service	ทั้งรูปแบบ	online	,	offline	,	B2B,	B2C	และ	duty	free	

โดยมีผู้ผลิตสินค้าที่หลากหลาย	เช่น		FITWHEY	โปรตีน	และผลิตภัณฑ์ด้าน

สมุนไพรภายใตแบรนด์สุภาพโอสถ	ณ	โรงแรมสวิสโซเทล		เลอคองคอร์ด	

ถ.รัชดาภิเษก	เมื่อเร็วๆ	นี้	

	 คุณสุวิช	ล�่าซ�า	ประธานกรรมการ,คุณเด่นดนัย	หุตะจูฑะ	ประธานเจ้า

หน้าที่บริหาร,คุณศศิพงษ์	ปิ่นแก้ว	ประธานเจ้าหน้าที่บริหารร่วม	บริษัท	

ร่มโพธิ์	พร็อพเพอร์ตี้	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	TITLE	พร้อมด้วยคณะกรรม

การบริษัทฯ	ถ่ายภาพร่วมกัน	ภายหลังการประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ�า

ปี	2561	โดยที่ประชุมมีมติอนุมัติการจ่ายเป็นหุ้นปันผลและเงินสด	โดย

แบ่งเป็นจ่ายปันผลเป็นหุ้นสามัญของบริษัทฯคิดเป็นการจ่ายเงินปันผล

ในอัตรา	0.05	บาท/หุ้น	ให้แก่ผู้ถือหุ้นเดิมในอัตรา	10	หุ้นเดิมต่อ	1	หุ้น

ปันผล	รวมมูลค่าทั้งสิ้น	20,000,000	บาท	และจ่ายปันผลเป็นเงินสดใน

อัตรา	0.0055555556	บาท/หุ้น	โดยก�าหนดวันจ่ายเงินปันผลในวันที่	18	

พฤษภาคม	2561	

NPP	ผนึกTACC	ตั้งบริษัทย่อย	“	Siam	Gateway	”

ผถห.TITLE	ไฟเขียวปันผลเป็นหุ้นพร้อมเงินสด

3.
4.
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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