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UAC	ย้ิมร่ารับ	3	เด้ง	ปันผล	W2 

และ	Preemptive	Right	จากการดัน	UAPC	เข้า	mai	ปีน้ี

	 บมจ.ยูเอซี	โกลบอล	(UAC)	ระบุผู้ถือหุ้นรับทราบมติจ่ายปันผล

งวดปี	60	อัตราหุ้นละ	0.12	บาท	และออกวอร์แรนต์	66.76	ล้านหน่วย	

พร้อมแผนน�าบริษัทย่อย	UAPC	ระดมทุนในตลาดหลักทรัพย์	mai	เตรียม

เสนอขาย	IPO	จ�านวน	174	ล้านหุ้น	แบ่งเป็นหุ้นสามัญเพิ่มทุน	120	

ล้านหุ้นและหุ้นเดิมของ	UAC	จ�านวน	54	ล้านหุ้น	พาร์	0.50	บาท	ด้าน

กรรมการผู้จัดการ	“ชัชพล	ประสพโชค”	ระบุ	จะเป็นการเสริมศักยภาพ

ความแข็งแกร่งทางธุรกิจและฐานะทางการเงินให้บริษัทลูก	เติบโตแบบ

ยั่งยืน	พร้อมเตรียมยื่นไฟล์ลิ่งภายใน	ปี	2561	โดยแต่งตั้งให้	บริษัท	แอด

ไวเซอรี่	พลัส	จ�ากัด	เป็นที่ปรึกษาทางการเงิน	และหากได้รับความเห็น

ชอบจาก	ก.ล.ต.	จะเดินหน้าเข้าซื้อขายทันที	

	 นายชัชพล	ประสพโชค	กรรมการผู้จัดการ	บริษัท	ยูเอซี	โกลบอล	

จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	UAC	บริษัทด้านพลังงานสะอาด	ปิโตรเคมี	

สาธารณูปโภค	สู่ความยั่งยืนแห่งอนาคต	เปิดเผยว่า	ที่ประชุมสามัญผู้

ถือหุ้นประจ�าปี	2561	ได้รับทราบแผนการน�า	บริษัท	ยูเอซี	แอ็ดวานซ์	

โพลิเมอร์	แอนด์	เคมิคัลส์	จ�ากัด	(UAPC)	ผู้ผลิตและจ�าหน่ายเคมีภัณฑ์

ประเภทลาเท็กซ์อีมัลชั่นและโพลิเมอร์	ซึ่งเป็นบริษัทย่อยของบริษัท	

เข้าจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์	เอ็ม	เอ	ไอโดยจะเสนอขายหุ้นให้กับ

ประชาชนทั่วไปครั้งแรก	(IPO)	จ�านวน	174	ล้านหุ้น	แบ่งเป็นหุ้นเพิ่มทุน	

120	ล้านหุ้น	และหุ้นเดิมของ	UAC	จ�านวน	54	ล้านหุ้น

	 “UAPC	จะด�าเนินการเพิ่มทุนจดทะเบียนจาก	180	ล้านบาท	เป็น	

240	ล้านบาท	โดยออกหุ้นเพิ่มทุนเสนอขาย	IPO	รวม	120	ล้านหุ้น	

มูลค่าหุ้นที่ตราไว้	(พาร์)	หุ้นละ	0.50	จ�านวนหุ้นของ	UAPC	ที่จะเสนอ

ขายต่อ	IPO	จะมีสัดส่วนไม่เกินร้อยละ	36.25	ของทุนช�าระแล้วของ	

UAPC	ภายหลังการเพิ่มทุน	และบริษัทยังคงเป็นผู้ถือหุ้นไม่ต�่ากว่าร้อยละ	

63.75	ของทุนช�าระแล้วของ	UAPC	ภายหลังการเพิ่มทุน	

	 ทั้งนี้คณะกรรมการบริษัทยังมีมติให้ท�าการเสนอขายและการจัดสรร

หุ้นสามัญเพิ่มทุนของ	UAPC	ให้แก่ผู้ถือหุ้นสามัญของ	UAC	ตามสัดส่วน

การถือหุ้นในบริษัท	(Pre-emptive	Right)	จ�านวนไม่เกิน	87	ล้านหุ้น	คิด

เป็นร้อยละ	50	ของจ�านวนหุ้นทั้งหมดที่เสนอขาย	IPO	รวม	174	ล้านหุ้น	

	 นายชัชพล	กล่าวเพิ่มเติมว่า	UAC	ในฐานะบริษัทแม่มองว่า	การน�า	

UAPC	เข้าจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ฯ	เป็นการส่งผลดีต่อบริษัท

โดยตรง	เนื่องจาก	UAPC	สามารถระดมทุนผ่านช่องทางตลาดหลัก

ทรัพย์ฯ	ด้วยตัวบริษัทเอง	ซึ่งในอนาคตก็ยังสามารถใช้แหล่งเงินทุนผ่าน

การระดมทุนในรูปแบบต่างๆ	เพื่อต่อยอดและขยายงานในอนาคตได้เพิ่มขึ้น	

	 ซึ่งก็สอดคล้องกับแผนของ	UAC	ในฐานะบริษัทแม่	ที่ต้องการให้	

UAPC	มีความแข็งแกร่งทั้งศักยภาพการด�าเนินธุรกิจและฐานะทางการ

เงินที่เติบโตแบบยั่งยืนในอนาคต	ทั้งนี้ปัจจุบัน	UAPC	มีก�าลังการผลิต

ที่เพิ่มขึ้นเป็น	20,000	ตันต่อปี	เพื่อรองรับการขยายตัวของตลาดใหม่ๆ	

โดยเฉพาะในกลุ่มประเทศ	CLMV	(กัมพูชา	ลาว	เมียนมาร์	เวียดนาม)	

เพราะกลุ่มประเทศดังกล่าวมีความต้องการใช้ผลิตภัณฑ์ด้านเคมีภัณฑ์

อยู่ในระดับสูง	เนื่องจากเป็นประเทศที่อยู่ระหว่างการพัฒนา	ท�าให้ความ

ต้องการใช้เพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง	

	 อย่างไรก็ตาม	ขณะนี้บริษัทฯอยู่ระหว่างขั้นตอนการเตรียมความ

พร้อมในการยื่นแบบแสดงรายการข้อมูล	(ไฟล์ลิ่ง)	ต่อส�านักงานคณะ

กรรมการก�ากับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์	(ก.ล.ต.)	โดยได้มีการ

แต่งตั้งให้บริษัท	แอดไวเซอรี่	พลัส	จ�ากัด	เป็นบริษัทที่ปรึกษาทางการ

เงิน	ในการน�าบริษัท	ยูเอซี	แอ็ดวานซ์	โพลิเมอร์	แอนด์	เคมิคัลส์	จ�ากัด	

(UAPC)	เข้าจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์เอ็ม	เอ	ไอ	ในครั้งนี้	โดยเบื้อง

ต้นคาดว่าจะยื่นไฟล์ลิ่งภายใน	ปี	2561	และหากได้รับความเห็นชอบจาก	

ก.ล.ต.	จะเดินหน้าเข้าท�าการซื้อขายทันที

	 นอกจากนี้	ที่ประชุมผู้ถือหุ้น	ยังมีมติเพิ่มเรื่อง	ปันผล	0.12	บาท/หุ้น	

โดยจะจ่ายเงินปันผลในวันที่	20	เมษายน	2561	และการออกและเสนอ

ขายใบส�าคัญแสดงสิทธิที่จะซื้อหุ้นสามัญของบริษัท	ครั้งที่	2	(UAC-W2)	

จ�านวนไม่เกิน	66.76	ล้านหน่วย	เพื่อเสนอขายให้แก่ผู้ถือหุ้นเดิมของ

บริษัทตามสัดส่วนการถือหุ้นในอัตราส่วน	10	หุ้นต่อ	1	ใบส�าคัญแสดง

สิทธิ	โดยไม่คิดมูลค่า	เพื่อน�าเงินที่ได้ใช้เป็นเงินทุนในการขยายกิจการต่อ

ไป	
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BGRIM	เตรียมเซ็นร่วมทุน	Xuan	Cau 

ผุดโรงไฟฟ้าแสงอาทิตย์ขนาด	420	Mw	ปลาย	เม.ย.น้ี

THAI	น�าเคร่ืองบินแอร์บัส	เอ	380	-	800	

ให้บริการผู้โดยสารสู่โตเกียวช่วงสงกรานต์

	 บริษัท	การบินไทย	จ�ากัด	(มหาชน)	น�าเครื่องบินแอร์บัส	เอ	380-

800	ให้บริการผู้โดยสารในเส้นทางไป-กลับ	กรุงเทพฯ-นาริตะ	ประเทศ

ญี่ปุ่น	ในช่วงเทศกาลสงกรานต์	ระหว่างวันที่	5-19	เมษายน	2561

	 นางอุษณีย์	แสงสิงแก้ว	รักษาการกรรมการผู้อ�านวยการใหญ่	

บริษัท	การบินไทย	จ�ากัด	(มหาชน)	เปิดเผยว่า	ในช่วงเทศกาล

สงกรานต์	จะมีนักเดินทางท่องเที่ยวทั้งชาวไทยและชาวต่างชาตินิยม

เดินทางไปท่องเที่ยวพักผ่อน	ท�าให้มีปริมาณความต้องการในการเดิน

ทางเป็นจ�านวนมากทั้งเส้นทางในประเทศและต่างประเทศ	การบินไทย

ในฐานะสายการบินแห่งชาติจึงได้จัดเครื่องบินมาให้บริการ	โดยเฉพาะ

เส้นทางบินสู่ประเทศญี่ปุ่น	โดยได้น�าเครื่องบินแอร์บัส	เอ	380-800	

มาให้บริการผู้โดยสารเส้นทาง	ไป-กลับ	กรุงเทพฯ-นาริตะ	ประเทศ

ญี่ปุ่น	ในเที่ยวบินที่ทีจี	676	และ	ทีจี	677	ระหว่างวันที่	5-19	เมษายน	

2561	เพื่อรองรับปริมาณการเดินทางที่เพิ่มขึ้น

	 นอกจากนี้	บริษัทฯ	ยังเพิ่มความถี่จ�านวนเที่ยวบินไปยังประเทศ

ญี่ปุ่น	จากสัปดาห์ละ	75	เที่ยวบินเป็นสัปดาห์ละ	82	เที่ยวบิน	และเพิ่ม

ความถี่จ�านวนเที่ยวบินไปยังประเทศเกาหลีจากสัปดาห์ละ	34	เที่ยวบิน

เป็นสัปดาห์ละ	38	เที่ยวบิน	ในช่วงเทศกาลสงกรานต์อีกด้วย

	 อนึ่ง	เครื่องบินแอร์บัส	เอ	380-800	มีจ�านวนที่นั่งทั้งสิ้น	507	

ที่นั่ง	ประกอบด้วย	ผู้โดยสารชั้นหนึ่งรอยัล	เฟิร์สท	คลาส	(Royal	First	

Class)	จ�านวน	12	ที่นั่ง	ผู้โดยสารชั้นธุรกิจ	รอยัล	ซิลค์	คลาส	(Royal	

Silk	Class)	จ�านวน	60	ที่นั่ง	และผู้โดยสารชั้นประหยัด	จ�านวน	435	

ที่นั่ง

	 บมจ.	บี.กริม	เพาเวอร์	(BGRIM)	รายงานความคืบหน้าของโครงการ
พลังงานแสงอาทิตย์ใหญ่ที่สุดในเวียดนามและในอาเซียนขนาด	420	เมกะ
วัตต์	ร่วมกับบริษัท	Xuan	Cau	Co.,	Ltd.	โดยจะสรุปลงนามสัญญาร่วมทุน
ภายในปลายเดือนเมษายนนี้	ซึ่งขณะนี้ได้มีการพิจารณาคัดเลือกผู้รับเหมา
และหารือร่วมกับสถาบันการเงินทั้งในและต่างประเทศ	โครงการดังกล่าวจะ
เริ่มเปิดด�าเนินการเชิงพาณิชย์และรับรู้รายได้ภายในเดือนมิถุนายน	2562	
มั่นใจดันสัดส่วนพลังงานทดแทนและการลงทุนในต่างประเทศตามเป้า	30%	
ใน	5	ปี
	 นาง	ปรียนาถ	สุนทรวาทะ	ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร	บริษัท	บี.กริม	
เพาเวอร์	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	BGRIM	เปิดเผยเพิ่มเติมกรณี	รมว.พลังงาน
ส่งสัญญาณไม่รับซื้อไฟฟ้าจากพลังงานทดแทนในช่วง	5	ปี	ไม่ได้มีผลต่อ
บริษัทเนื่องจากโครงสร้างรายได้หลักมาจาก	โครงการโรงไฟฟ้าก๊าซธรรมชาติ
ประเภท	SPP	กว่า	2,200	เมกะวัตต์	จากโครงการทั้งหมดที่มีสัญญาแล้วทั้ง
สิ้น	2,518	เมกะวัตต์	และบริษัทมีโอกาสในการขยายธุรกิจไปต่างประเทศ	เช่น
โครงการพลังงานน�้าในสปป.	ลาว	โครงการสายส่งในกัมพูชาและเวียดนาม	
และโครงการพลังงานทดแทนในฟิลิปปินส์	และเวียดนาม	โดยย�้าชัดหาก
บริษัทจะลงทุนโครงการพลังงานทดแทนในประเทศต้องเป็นโครงการที่มี
ผลตอบแทนที่เหมาะสม	เช่นโครงการโซลาร์ราชการ	31	เมกะวัตต์ที่จะเปิด
ด�าเนินการในปีนี้	โครงการขยะอุตสาหกรรม	5	เมกะวัตต์ที่จะเปิดด�าเนินการ
ในปี	2562	หรือโครงการโซลาร์รูฟท็อป	ในประเทศจ�านวนประมาณ	40-
70	เมกะวัตต์	ในรูปแบบการร่วมทุนกับผู้ให้บริการซึ่งดูแลกลุ่มลูกค้าในนิคม
อุตสาหกรรมชั้นน�าของประเทศ	และท�าสัญญาซื้อขายไฟฟ้ากับกลุ่มลูกค้า
เหล่านี้ที่ระยะเวลา	15-20	ปี

	 นอกจากนี้เพื่อให้โครงการโซลาร์	รูฟท็อป	ด�าเนินการอย่างมี
ประสิทธิภาพและเพิ่มความมั่นคงของกระแสไฟฟ้า	BGRIM	ได้ร่วมมือกับ
พันธมิตรระดับโลก	เพื่อศึกษาความเป็นไปได้ในการกักเก็บพลังงาน	Energy	
Storage	และระบบ	Smart	Gridนี่เป็นเพียงตัวอย่างของทิศทางการเติบ
โตของ	BGRIM	ที่เราสื่อสารมาตลอดว่าการเติบโตต้องเป็นการเติบโตที่มี
คุณภาพ	โดยหากรัฐบาลยังไม่พร้อมที่จะเปิดรับซื้อพลังงานทดแทน	BGRIM	
ยังสามารถเติบโตได้ในต่างประเทศที่ยังมีความต้องการไฟฟ้าอีกมาก	และ
ต้องการความเชี่ยวชาญจากผู้พัฒนาตัวจริงอย่าง	BGRIM	เข้าไปมีส่วนร่วม
	 ขณะเดียวกันโครงการ	SPP	ที่บริษัทมีสัญญาซื้อขายไฟฟ้ากับ	กฟผ.	
และมีสัญญาซื้อขายกับภาคอุตสาหกรรมในประเทศ	ยังมีโอกาสเติบโตอีกมาก	
เนื่องจาก	SPP	สามารถขายตรงให้กับลูกค้าที่อยู่ในพื้นที่โดยรอบในรูปแบบ
ของ	Distributed	Generation	Unit	ซึ่งจะสอดคล้องกับนโยบายของรัฐบาล
ที่จะเปิดให้มีการรับซื้อไฟฟ้าส่วนเกินในรูปแบบของ	SPP	Power	Pool	เพื่อ
รองรับการลงทุนโครงการขนาดใหญ่ในโครงการระเบียงเขตเศรษฐกิจภาค
ตะวันออก	(EEC)	ที่มีความต้องการใช้ไฟฟ้าที่มีคุณภาพและมีเสถียรภาพด้วย	
ปัจจุบันลูกค้าของบริษัทตั้งอยู่ในนิคมอุตสาหกรรมส�าคัญ	เช่น	อมตะนคร	
อมตะซิตี้ระยอง	บางกะดีและเหมราช
	 ในส่วนแผนงานของบริษัทในปี	2561	บี.กริม	เพาเวอร์	มีโรงไฟฟ้าที่อยู่
ระหว่างก่อสร้างและมีแผนเปิดด�าเนินงานเชิงพาณิชย์	11	โครงการ	รวมก�าลัง
ผลิต	445	เมกะวัตต์	คิดเป็นการเติบโตกว่า	27%	โดยโครงการ	SPP	ที่นิคม
อมตะ	ซิตี้ได้ประเดิมเปิดด�าเนินการเป็นโครงการแรกไปแล้วเมื่อ	1	ก.พ.	2561	
และโครงการอื่นๆ	ก็ยังเป็นไปตามแผนที่บริษัทวางไว้	นางปรียนาถกล่าว
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"ทีม	คอนซัลต้ิง"	ย่ืนไฟล่ิง	
เตรียมขาย	IPO	180	ล้านหุ้น	พาร์	0.50	บาท/หุ้น	

หวังเข้าเทรด	SET  

	 บริษัท	ทีม	คอนซัลติ้ง	เอนจิเนียริ่ง	แอนด์	แมเนจเมนท์	จ�ากัด	

(มหาชน)	หรือ	TEAMG	ยื่นแบบแสดงรายการข้อมูล	(Filing)	ฉบับแรกต่อ

ส�านักงานคณะกรรมการก�ากับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์	(ก.ล.ต.)	

เพื่อเสนอขายหุ้นสามัญเพิ่มทุนแก่ประชาชนเป็นครั้งแรก	(IPO)	จ�านวน	

180	ล้านหุ้น	โดยวัตถุประสงค์ของการระดมทุนในครั้งนี้เพื่อลงทุนในระบบ

คอมพิวเตอร์	ซอฟท์แวร์	และเทคโนโลยีก้าวหน้า	เพื่อเพิ่มศักยภาพในการ

ให้บริการ	นอกจากนี้ยังใช้เป็นเงินทุนหมุนเวียน	โดยคาดว่าจะใช้เงินภายใน

ปี	2562

	 ทั้งนี้บริษัทฯ	จะขอเข้าจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย	

(SET)	โดยจะเสนอขายหุ้น	180,000,000	หุ้น	คิดเป็นร้อยละ	26.47	ของ

จ�านวนหุ้นสามัญที่ออกและเรียกช�าระแล้วทั้งหมดของบริษัทภายหลังการ

เสนอขายหุ้นสามัญเพิ่มทุนในครั้งนี้	มูลค่าที่ตราไว้	(par)	0.50	บาท/หุ้น		

และมูลค่าตามราคาบัญชี	(book	value)	0.94	บาท/หุ้น	กรณีค�านวณจาก

มูลค่าส่วนของผู้ถือหุ้น	ณ	วันที่	31	ธันวาคม	2560	ซึ่งเท่ากับ	472.01	

ล้านบาท	หารด้วยจ�านวนหุ้นสามัญปัจจุบัน	ก่อนการเสนอขายหุ้นสามัญ

เพิ่มทุนในครั้งนี้	ซึ่งเท่ากับ	500.00	ล้านหุ้น	หรือเท่ากับ	0.69	บาท/หุ้น	

กรณีค�านวณจากมูลค่าส่วนของผู้ถือหุ้น	ณ	วันที่	31	ธันวาคม	2560	ซึ่ง

เท่ากับ	472.01	ล้านบาท	หารด้วยจ�านวนหุ้นสามัญทั้งหมดหลังการเสนอ

ขายหุ้นสามัญเพิ่มทุนในครั้งนี้	ซึ่งเท่ากับ	680.00	ล้านหุ้น

	 บริษัท	ทีม	คอนซัลติ้ง	เอนจิเนียริ่ง	แอนด์	แมเนจเม้นท์	จ�ากัด	

(มหาชน)	(“TEAMG”)	และบริษัทย่อยด�าเนินธุรกิจที่ปรึกษาด้านวิศวกรรม

และสิ่งแวดล้อมแบบบูรณาการ	(Integrated	Consulting	Services)	

โดยสามารถให้บริการแบบเบ็ดเสร็จในจุดเดียว	(One-stop	Service)	ให้

แก่ลูกค้าได้อย่างครบถ้วนสมบูรณ์และรวดเร็ว	TEAMG	ประกอบธุรกิจที่

ปรึกษาด้านวิศวกรรมแขนงต่างๆ	และสิ่งแวดล้อมแบบบูรณาการ	รวม

ไปถึงการจัดท�ารายงานประเมินผลกระทบด้านสิ่งแวดล้อม	TEAMG	มี

บริษัทย่อยทั้งสิ้น	6	บริษัท	ได้แก่	1)	บริษัท	เอทีที	คอนซัลแตนท์	จ�ากัด	

(“ATT”)	ด�าเนินธุรกิจที่ปรึกษาด้านพลังงาน	ไฟฟ้า	น�้ามัน	ก๊าซ	ปิโตรเคมี	

และอุตสาหกรรมที่เกี่ยวเนื่อง	รวมทั้งท่าเรือและสาธารณูปโภค	2)	บริษัท	

วิศวกรรมธรณีและฐานราก	จ�ากัด	(“GFE”)	ด�าเนินธุรกิจที่ปรึกษาด้าน

วิศวกรรมธรณีเทคนิค	ฐานราก	และโครงสร้างใต้ดิน	3)	บริษัท	ทีม	คอน

สตรัคชั่น	แมเนจเมนท์	จ�ากัด	(“TEAM-CM”)	ด�าเนินธุรกิจที่ปรึกษาด้าน

การบริหาร	และควบคุมงานก่อสร้างอาคารทุกประเภท	4)	บริษัท	เอสคิว	

อาร์คีเต็ค	แอนด์	แปลนเนอร์	จ�ากัด	(“SQ”)	ด�าเนินธุรกิจผู้เชี่ยวชาญด้าน

การวางแผน	ออกแบบสถาปัตยกรรม	ตกแต่งภายใน	ภูมิสถาปัตยกรรม	

และการพัฒนาเมือง	5)	บริษัท	ทีแอลที	คอนซัลแตนส์	จ�ากัด	(“TLT”)	

ด�าเนินธุรกิจที่ปรึกษาในการจัดท�ารายงานประเมินผลกระทบด้านสิ่ง

แวดล้อม	(EIA)	และ	6)	LTEAM	Sole	Company	Limited	(“LTEAM”)	

ด�าเนินธุรกิจที่ปรึกษาในการจัดท�ารายงานประเมินผลกระทบด้านสิ่ง

แวดล้อม	(EIA)	โดยให้บริการในประเทศ	สปป.ลาว

	 บริษัทและบริษัทย่อยให้บริการที่ปรึกษาด้านวิศวกรรมนับตั้งแต่ขั้น

ตอนของการริเริ่มวางแนวคิดการพัฒนาโครงการ	การจัดท�าแผนแม่บท

ส�าหรับโครงการ	การศึกษาความเหมาะสม	การส�ารวจและออกแบบ

รายละเอียดโครงการ	ควบคู่ไปกับการศึกษาผลกระทบสิ่งแวดล้อม	และ

ยังมีการให้บริการเป็นที่ปรึกษาในการควบคุมการก่อสร้างและบริหาร

โครงการ	ไปจนถึงการปฏิบัติการและบ�ารุงรักษาอุปกรณ์และระบบตรวจ

วัดหลังการส่งมอบโครงการ	ตลอดจนให้บริการด้านวิศวกรรมในธุรกิจ

เกี่ยวเนื่อง	ได้แก่	การติดตั้งเครื่องมือและอุปกรณ์สนับสนุน	บริการถ่าย

ภาพทางอากาศและท�าแผนที่	การบริการท�าแบบสามมิติด้วย	Building	

Information	Modelling	(BIM)	และให้บริการด้านการศึกษาและการฝึก

อบรมทางด้านวิศวกรรม	ตลอดจนการให้บริการที่ปรึกษาด้านอื่นๆที่ไม่

เกี่ยวข้องกับงานด้านวิศวกรรม	อาทิเช่น	งานบริหารจัดการองค์กรเชิงกล

ยุทธ์	การเงินการลงทุน	และการตลาด	เป็นต้น	ดังนั้นรายได้ส่วนใหญ่ของ

บริษัทและบริษัทย่อยคือรายได้จากการให้บริการ	ซึ่งลูกค้าของบริษัทและ

บริษัทย่อยมีทั้งภาครัฐ	ภาคเอกชน	ตลอดจนลูกค้าในต่างประเทศ	โดย

เฉพาะลูกค้าในกลุ่มประเทศ	CLMV	(กัมพูชา	สปป.ลาว	เมียนมาร์	และ

เวียดนาม)	

	 ทั้งนี้บริษัทฯมีนโยบายจ่ายเงินปันผลให้แก่ผู้ถือหุ้นแต่ละปีไม่น้อย

กว่าร้อยละ	40	ของก�าไรสุทธิตามงบการเงินเฉพาะกิจการของบริษัทหลัง

หักภาษีเงินได้นิติบุคคล	และหักส�ารองต่างๆ	ทุกประเภทตามที่กฎหมาย

ก�าหนด	อย่างไรก็ตาม	การจ่ายเงินปันผลที่กล่าวอาจมีการเปลี่ยนแปลง	

ซึ่งจะขึ้นอยู่กับผลการด�าเนินงาน	ฐานะทางการเงินของบริษัท	สภาพ

คล่อง	แผนการลงทุน	เงื่อนไขทางกฎหมาย	รวมถึงปัจจัยที่เกี่ยวข้องใน

การบริหารงาน	ความจ�าเป็น	และความเหมาะสมอื่นๆ	ในอนาคต	และการ

จ่ายเงินปันผลนั้นจะไม่มีผลกระทบต่อการด�าเนินงานปกติของบริษัทอย่าง

มีนัยส�าคัญ	ทั้งนี้	มติคณะกรรมการของบริษัทที่อนุมัติให้จ่ายเงินปันผล

จะต้องน�าเสนอต่อที่ประชุมผู้ถือหุ้นเพื่ออนุมัติ	อนึ่ง	คณะกรรมการบริษัท

มีอ�านาจในการพิจารณาอนุมัติจ่ายเงินปันผลระหว่างกาลได้หากเห็น

ว่ามีความเหมาะสมและไม่กระทบต่อการด�าเนินงานของบริษัท	ทั้งนี้จะ

ต้องรายงานให้ที่ประชุมผู้ถือหุ้นทราบในการประชุมคราวถัดไป		ส่วน

บริษัทย่อยนั้นทางบริษัทฯจะพิจารณานโยบายการจ่ายปันผลตามที่คณะ

กรรมการบริษัทนั้นๆ	น�าเสนอ	โดยพิจารณาจากผลประกอบการและความ

เหมาะสมของปัจจัยอื่นของแต่ละบริษัท

	 อนึ่ง	TEAMG	มี	บริษัท	แอสเซท	โปร	แมเนจเม้นท์	จ�ากัด	เป็นที่

ปรึกษาทางการเงิน				
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DDD	เปิดตัวผลิตภัณฑ์แรก	ในกลุ่ม	ลดเลือนร้ิวรอย	
NAMU	LIFE	SNAILWHITE	GOLD	

จับกลุ่มลูกค้าวัยกลางคน

SPVI	แย้ม	3	เดือนแรกปีน้ี 

ยอดขายโตสวย	คาดผลงานปี61	โตกว่าปีก่อน	

รุกขยายสาขาออก	ตจว.มากข้ึน

	 นายไตรสรณ์	วรญาณโกศล	กรรมการผู้จัดการ	บริษัท	เอส	พี	วี	ไอ	จ�ากัด	
(มหาชน)	SPVI	เปิดเผยกับส�านักข่าวหุ้นอินไซด์ว่า	ภาพรวมผลประกอบการ	3	
เดือนแรกของปี	2561	มีทิศทางการเติบโตดี	เป็นผลจากกระแส	iPhone	ที่ยังได้
รับความนิยมอย่างต่อเนื่อง	รวมทั้ง	Smartphone	รุ่นใหม่ๆ	ที่ออกมาก็สามารถ
กระตุ้นก�าลังซื้อของผู้บริโภคได้ค่อนข้างดี		
	 "ส�าหรับ	3	เดือนแรกก็ถือว่าค่อนข้างดีด้วยกระเเสของiphone	เเละ	mobile	
เป็นส่วนหนึ่งที่ท�าให้ยอดขายของเราออกมาในทางที่ดีขึ้น	ตอนนี้ก็มีข่าวดีอีกอัน
ที่ทางบริษัท	Apple	เผยว่าจะมีตัวโปรดักส์ใหม่ขึ้นมาคือ	iPad	ที่ราคาย่อมเยาว์
เเละที่ส�าคัญที่สุดคือสามารถใช้งานกับPencilได้ก็จะท�าให้กระตุ้นการซื้อของลูกค้า
คาดว่าจะดีขึ้น"นายไตรสรณ์	กล่าว	
	 ทั้งนี้	บริษัทฯ	คาดว่าภาพรวมผลประกอบการทั้งปี	2561	จะเติบโตดีกว่าปี
ก่อน	บริษัทยังด�าเนินกลยุทธ์	โดยการลดความเสี่ยงทางธุรกิจ	ไม่พึ่่งพิงเฉพาะ
สินค้าจาก	Apple	อย่างเดียว	แต่จะมีการไปจับมือกับทางพันธมิตร	อาทิ	AIS		
เพื่อสร้างโอกาสในการขยายธุรกิจ
	 "ปีนี้คาดหวังว่าคงจะต้องดีขึ้นเเละที่ส�าคัญที่สุดคือการขยายเเละลดความ
เสี่ยงในเรื่องของธุรกิจจากที่ผูกพันธกับบริษัท		Apple	อย่างเดียวเราก็ไปร่วมมือ
กับทางพันธมิตรไม่ว่าจะเป็น	AISก็ดีเเละก็สร้างโอกาสในการขยายธุรกิจทางด้า
นโมบายจากเดิมที่เราขาย	Mobile	คือตัว	iPhone	อย่างเดียวในปีนี้พอเรามีช่อง
ทางการจัดจ�าหน่ายใหม่เราก็จะสามารถขาย	Mobilephone	ที่เป็นยี่ห้ออื่นๆได้
มากขึ้นเเละส่วนของการเปิดเบอร์	ซึ่งเราก็ต้องยอมรับว่าการเปิดเบอร์ใหม่ช่วย
ให้เราสามารถขายโทรศัพท์ได้ดีขึ้นเพราะด้วยเหตุผลที่มันมีเเพคเก็ตออกมาช่วยมี
ส่วนลดให้กับลูกค้าในการที่จะซื้อตัว	smartphone	ได้ถูกลง"นายไตรสรณ์	กล่าว

เพิ่มเติม	
	 อนึ่งปี	2560	บริษัทมีก�าไรสุทธิ	30.47	ล้านบาท	และมีรายได้	2,096.19			
ล้านบาท	
	 ด้านแผนการขยายสาขาในปีนี้	บริษัทจะรุกขยายสาขาออกไปยังส่วน
ภูมิภาคมากขึ้น	เนื่องจากมองว่าเศษฐกิจในประเทศปีนี้น่าจะดีขึ้นในภาพรวม	
	 ปัจจุบัน	บริษัทฯ	มีสาขาทั้งหมดจ�านวน	40	สาขา	โดยสาขาของบริษัทฯ	
สามารถแบ่งได้เป็น	iStudio	จ�านวน	4	สาขา	iBeat	จ�านวน	7สาขา	U•Store	
จ�านวน	9	สาขา	iShop	จ�านวน	1	สาขา	Mobi	จ�านวน	5	สาขา	ร้าน	AIS	Shop	
by	Partner	จ�านวน	4	สาขา	ร้าน	AIS	Telewiz	จ�านวน	2	สาขาและศูนย์บริการ	
iCenter	จ�านวน	8	สาขา
	 "ในการขยายสาขาเราก็จะขยายสาขาออกไปยังส่วนภูมิภาคมากขึ้นในเเง่
ของตัวกรุงเทพฯ	เองเราก็มองเเล้วว่ามันถึงจุดที่อิ่มตัวในเชิงของทุกตึกที่เป็น	
Shopping	Mall	ก็มีขายเยอะไปหมดฉะนั้นเราเลยมองว่าไปขยายออกสู่ภูมิภาค
เเละเราก็คิดว่าโดยเศษฐกิจทั้งปีน่าจะดีขึ้นในภาพรวมไม่ว่าจะเป็นในด้านของ
ตลาดทางการศึกษาก็จะท�าให้เราเติบโตได้"	นายไตรสรณ์	กล่าว		
	 นายไตรสรณ์	กล่าว	ทิ้งท้ายถึงนักลงทุนและผู้ถือหุ้นของ	SPVI	ว่า	"ขอให้
มองตัวเราเองในเรื่องของนโยบายของเราจะไม่ค่อย	Aggressive	มากนักเราค่อน
ข้างระมัดระวังในเรื่องของการขยายธุรกิจเราคิดว่าการขยายธุรกิจไปเร็วมากนัก
ย่อมมีความเสี่ยงค่อนข้างสูงเเละที่ส�าคัญในเรื่องของการจัดการเเละการบริหาร
คิดว่าจากสาขาที่เรามีอยู่ถ้าเราท�าให้มันดีขึ้นเเละสามารถขยายยอดขายต่างๆได้
เเละสินค้าใหม่ๆที่เข้ามาเราคิดว่าผลประกอบการทั้งหมดน่าจะดีขึ้น	"	

	 ดู	เดย์	ดรีม	ผู้ผลิตสินค้า	NAMU	LIFE	SNAILWHITE	(นามุ	ไลฟ์	

สเนลไวท์)	ผลิตภัณฑ์บ�ารุงผิวชั้นน�า	น�าโดย	ดร.สราวุฒิ	พรพัฒนารักษ์	

ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร	บริษัท	ดู	เดย์	ดรีม	จ�ากัด	(มหาชน)	จัดงาน

เปิดตัวผลิตภัณฑ์ใหม่	NAMU	LIFE	SNAILWHITE	GOLD	“Experience	

the	Power	of	Gold”	ครีมย้อนวัยที่ผสานประสิทธิภาพของ	ทองค�า

บริสุทธิ์	24K	Lipobelle	และสารสกัดจากเมล็ดข้าวสาลี	มอบผิวสวยแล

ดูอ่อนเยาว์	พร้อมเปิดตัวพรีเซนเตอร์คนดัง	แป้ง	นวลพรรณ	ล�่าซ�า	ณ	

ห้อง	Ballroom	โรงแรม	Park	Hyatt	Bangkok	เมื่อวันที่	29	มีนาคม	

2561

	 นายปิยวัชร	ราชพลสิทธิ์	ประธานเจ้าหน้าที่สายงานบัญชีและ

การเงิน	บริษัท	ดู	เดย์	ดรีม	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	DDD	กล่าวว่า	“	

ผลิตภัณฑ์	NAMU	LIFE	SNAILWHITE	GOLD	เป็นผลิตภัณฑ์ตัวแรก

ในกลุ่มผลิตภัณฑ์ลดเลือนริ้วรอย	(Anti	Aging)	ซึ่งปีที่ผ่านมากลุ่ม

ผลิตภัณฑ์ลดเลือนริ้วรอย	มีมูลค่ากว่า	3,400	ล้านบาท	อีกทั้งมีส่วนแบ่ง

ทางการตลาดเพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง”			

	 ทางด้านนวลพรรณ	ล�่าซ�า	เผยเคล็ดลับการดูแลผิวให้อ่อนเยาว์ว่า	

“เคล็ดลับการดูแลผิวของแป้งง่ายมากเลยค่ะ	หนึ่งเลยคือ	การดื่มน�้าเยอะๆ	

ไม่ดื่มแอลกอฮอล์	และนอนหลับพักผ่อนให้เพียงพอ	ส่วนการออกก�าลัง

กายก็มีบ้างค่ะ	แต่สิ่งที่ส�าคัญคือ	แป้งเป็นคนโชคดีที่ไม่ทานของหวานไม่

ทานน�้าตาลค่ะ	สิ่งเหล่านี้เป็นการดูแลจากภายใน	นอกจากนี้เราก็ต้อง

มีการบ�ารุงจากภายนอกด้วยโดยการใช้ครีมบ�ารุงที่ช่วยลดเรือนริ้วรอย

และมอบความชุ่มชื้นให้กับผิว	ท�าแค่นี้ง่ายๆก็สามารถมีผิวสวยอ่อนเยาว์

เหมือนเด็กวัยแรกสาวได้แล้วค่ะ”	

	 ร่วมสัมผัสที่สุดของผิวอ่อนเยาว์จาก	นามุ	ไลฟ์	สเนลไวท์	โกลด์	ได้

แล้ววันนี้	ที่ซูเปอร์มาร์เก็ต,	ไฮเปอร์มาร์เก็ต,	ร้านสะดวกซื้อ	และในร้านค้า

ปลีกทั่วประเทศ

12 www.HoonInside.com 9  April  2018



KTC	ควงแขนวีซ่า	ขยายเครือข่ายการให้บริการ 

KTC	VISA	QR	Code	จับมือเมเจอร์ฯ	

เปิดตัว	KTC	VISA	Scan	to	Pay	สแกนจ่าย	ได้สิทธิพิเศษ		

	 เคทีซีควงแขนวีซ่าพัฒนาระบบการช�าระเงิน	
KTC	VISA	QR	Code	ต่อเนื่อง	รองรับพฤติกรรม
สมาชิกที่ปรับเปลี่ยนไปในสังคมไร้เงินสด	ล่าสุด
จับมือ	เมเจอร์	ซีนีเพล็กซ์	เปิดตัวบริการ	KTC	
VISA	Scan	to	Pay	@	Major	Cineplex	ขยาย
จุดให้บริการการช�าระเงินในรูปแบบ	QR	Code	
บัตรเครดิตให้เพิ่มมากขึ้น	อัดโปรโมชั่นสแกนเพื่อ
จ่ายผ่านบัตรเครดิตเคทีซี	วีซ่า	ด้วย	โมบายแอป
พลิเคชั่น	TapKTC	เพื่อซื้อบัตรเข้าชมภาพยนตร์	
1	ใบ	รับฟรี	คอมโบ	เซ็ต	(ป๊อปคอร์น	และน�้า
อัดลม)	1	ชุด	มูลค่า	215	บาท	ระหว่างวันที่	
5	–	30	เมษายน	2561	ที่โรงภาพยนตร์ในเครือ
เมเจอร์ที่ร่วมรายการ	หวังกระตุ้นให้สมาชิกได้มี
ประสบการณ์การช�าระเงินผ่าน	KTC	VISA	QR	
Code	ที่สะดวก	ปลอดภัย	และรวดเร็ว		
	 นายธศพงษ์	รังควร	ผู้อ�านวยการ	–	ธุรกิจ
บัตรเครดิต	“เคทีซี”	หรือ	บริษัท	บัตรกรุงไทย	
จ�ากัด	(มหาชน)	กล่าวว่า	“เคทีซีให้ความส�าคัญ
กับการพัฒนาแอปพลิเคชั่น	TapKTC	ให้มีฟีเจอร์
ที่ตอบสนองความต้องการของสมาชิกในยุคสังคม
ไร้เงินสดให้ได้มากที่สุด	ปัจจุบัน	เคทีซีได้พัฒนา
บริการรับช�าระค่าสินค้าและบริการด้วยบัตรเครดิต
ผ่าน	KTC	QR	Code	ซึ่งเป็นบัตรเครดิตรายแรก
และรายเดียวที่สามารถตอบสนองการใช้งานได้ทั้ง
ผู้ถือบัตรเครดิตและร้านค้า	โดยได้รับการอนุมัติ
เข้า	Regulatory	Sandbox	ของธนาคารแห่ง
ประเทศไทยตั้งแต่ปลายปีที่ผ่านมา	และมีสมาชิก
ท�ารายการผ่าน	KTC	QR	Code	Payment	ใน
พื้นที่ทดลองให้บริการเป็นที่น่าพอใจ	เมื่อต้นปีที่
ผ่านมา	เคทีซีได้จับมือกับวีซ่า	อินเตอร์เนชั่นแนล	
(ประเทศไทย)	เปิดให้บริการ	KTC	VISA	Scan	to	
Pay	Cross	Boarder		เพื่อให้บริการกับนักธุรกิจ	
หรือสมาชิกที่ต้องเดินทางใช้จ่ายในต่างประเทศ
ไปแล้ว	ในวันนี้	เคทีซีและวีซ่าจึงมองโอกาสในการ
ขยายจุดให้บริการ	KTC	VISA	Scan	to	Pay	เพื่อ
เปิดโอกาสให้สมาชิกได้มีโอกาสทดลองใช้	และมี
ประสบการณ์ตรงกับช่องทางการช�าระเงินแบบ
ใหม่ในขอบเขตที่กว้างขึ้น	จึงได้ร่วมมือกับ	เมเจอร์			
ซีนีเพล็กซ์	ผู้น�าในธุรกิจโรงภาพยนตร์ที่มีการ
ปรับรูปแบบการช�าระเงินผ่านตู้	E-Ticketing	ที่
สามารถรองรับการช�าระเงินผ่าน	KTC	VISA	QR	
Code	บัตรเครดิตได้เป็นที่เรียบร้อย	จัดแคมเปญ
การตลาดพิเศษเพื่อจูงใจให้สมาชิกบัตรเครดิตเคที
ซี	วีซ่า	ได้มาทดลองใช้รูปแบบการช�าระเงิน

ดังกล่าว”	
	 “ส�าหรับสิทธิพิเศษที่เคทีซีจัดเตรียมให้
กับสมาชิกบัตรเครดิตเคทีซี	วีซ่า	ที่มาใช้บริการ	
KTC	VISA	QR	Code	ผ่านตู้	E-Ticketing	ที่โรง
ภาพยนตร์ในเครือเมเจอร์	ซีนีเพล็กซ์		22	สาขา
ที่ร่วมรายการ	เพียงสมาชิกสแกน	QR	Pay	ด้วย
โมบายแอปพลิเคชั่น	TapKTC	เพื่อช�าระเงินค่า
บัตรชมภาพยนตร์	1	ที่นั่ง	(ต่อรายการ)	ผ่านบัตร
เครดิต	KTC	VISA	ทุกประเภท	รับฟรี!	Combo	
Set		1	ชุด	(ประกอบด้วยป๊อปคอร์น	ขนาด	64	
ออนซ์	และน�้าอัดลมขนาด	32	ออนซ์)	มูลค่า	215	
บาท	ระหว่างวันที่	5	–	30	เมษายน	2561”
	 นายสุริพงษ์	ตันติยานนท์	ผู้จัดการ
วีซ่าประจ�าประเทศไทย	บริษัท	วีซ่า	อินเตอร์	
เนชั่นแนล	(ประเทศไทย)	จ�ากัด	(มหาชน)	กล่าว
ว่า	“วีซ่ายังคงให้ความส�าคัญกับการพัฒนา
ระบบเน็ตเวิร์คอย่างต่อเนื่องเพื่อเป็นตัวกลางให้
ผู้ออกบัตร	(Issuer)	และผู้รับบัตร	(Acquirer)	
สามารถเชื่อมต่อระบบการช�าระเงินถึงกันได้ด้วย
มาตรฐานระดับสากล	ส�าหรับเคทีซีถือเป็นบัตร
เครดิตรายแรกที่เปิดใช้ระบบการช�าระเงิน	QR	
Code	ผ่านบัตรเครดิต	และเมเจอร์	ซีนีเพล็กซ์	ก็
เป็นพันธมิตรธุรกิจโรงภาพยนตร์รายแรกเช่น
กันที่ได้พัฒนาตู้	E-Ticketing	ให้มีประสิทธิภาพ
รองรับการใช้	QR	Code	จากแหล่งเงินในรูปแบบ
ของบัตรเครดิตได้	วีซ่าจึงเห็นโอกาสในการร่วมมือ
กันครั้งนี้	เพื่อขยายจุดรองรับการใช้	KTC	VISA	
QR	Code	ไปถึงกลุ่มผู้บริโภคที่กว้างขึ้น	และสร้าง
ความคุ้นชินกับรูปแบบการช�าระเงินใหม่ๆ	ในสังคม
ไร้เงินสด	”	
	 นายนิธิ	พัฒนภักดี	รองประธานเจ้าหน้าที่
บริหาร	ฝ่ายสื่อโฆษณา	บริษัท	เมเจอร์	ซีนีเพล็
กซ์	กรุ้ป	จ�ากัด	(มหาชน)	กล่าวว่า	“ธุรกิจโรง
ภาพยนตร์ได้มีการปรับตัวเพื่อรองรับพฤติกรรม
ของผู้บริโภคที่เปลี่ยนไปในยุคดิจิทัล	ปัจจุบันเมเจ
อร์ฯ	ได้ก้าวเข้าสู่ยุคเมเจอร์	5.0	น�าเทคโนโลยีต่างๆ	
เข้ามาใช้สร้างประสบการณ์ในการชมภาพยนตร์
มากกว่าเดิม	เริ่มตั้งแต่การเปลี่ยนเทคโนโลยีการ
ฉายภาพยนตร์จากฟิล์มเป็นดิจิทัล	เป็นเลเซอร์
โปรเจ็กเตอร์	และอนาคตในระบบแอลอีดี	อีกทั้ง
เปลี่ยนรูปแบบการขายบัตรชมภาพยนตร์	จาก
เดิมขายบัตรฯ	ด้วยมือ	เข้าสู่สังคมไร้เงินสดด้วย
การซื้อบัตรฯ	ผ่านตู้จ�าหน่ายบัตรชมภาพยนตร์
อัตโนมัติ	E-Ticketing	โดยลูกค้าสามารถซื้อบัตร

ชมภาพยนตร์	เลือกรอบฉาย	และที่นั่งได้ด้วยตัว
เอง	ในส่วนของตู้	E-Ticketing	ได้เริ่มติดตั้งไปแล้ว	
132	สาขา	700	ตู้	รองรับแคมเปญ	KTC	VISA	
Scan	to	Pay	จ�านวน	22	สาขา	ซึ่งได้รับการ
อนุมัติเข้า	Regulatory	Sandbox	ของธนาคาร
แห่งประเทศไทยเป็นที่เรียบร้อยแล้ว	ส�าหรับความ
ร่วมมือกับเคทีซี	และวีซ่าในครั้งนี้	เป็นอีกก้าวหนึ่ง
ของเมเจอร์ในการพัฒนาฟีเจอร์ของ	E-Ticketing	
ให้สามารถรับการช�าระเงินผ่าน	QR	Code	บัตร
เครดิตรายแรกในประเทศไทย	เพื่อเพิ่มช่องทาง
ให้ผู้บริโภคได้มีโอกาสเลือกแหล่งที่มาของเงินที่ไม่
จ�ากัดเฉพาะธุรกรรมผ่านระบบพร้อมเพย์	ลูกค้า
ก็จะได้รับความสะดวกสบายด้วยการท�ารายการ
ซื้อบัตรภาพยนตร์ที่ตู้		E-Ticketing	ผ่านโมบาย
แอปพลิเคชั่น	TapKTC	และยิ่งคุ้มค่ากว่าด้วยสิทธิ
พิเศษที่มีให้เฉพาะลูกค้าของบัตรเครดิตเคทีซี	วีซ่า
ที่โรงภาพยนตร์ในเครือเมเจอร์อีกด้วย”
ส�าหรับตู้จ�าหน่านบัตรชมภาพยนตร์อัตโนมัติ	
E-Ticketing	ที่เข้าร่วมแคมเปญ	KTC	VISA	Scan	
to	Pay	จ�านวน	22	สาขา	ประกอบด้วย	เมเจอร์	
ซีนีเพล็กซ์	รัชโยธิน	/	เอสพลานาด	รัชดา	ซีนีเพล็
กซ์	/	เซ็นทรัล	พระราม	2	/	บิ๊กซี	สุขสวัสดิ์	/	
พรอมานาด	ซีนีเพล็กซ์	/	เวสต์เกต	ซีนีเพล็กซ์	/	
เมกา	ซีนีเพล็กซ์	/	ฟิวเจอร์พาร์ค	รังสิต	/	เมเจอร์	
รังสิต	/	แฟชั่น	ไอส์แลนด์	/	ซีคอน	บางแค	/	
เอสพรานาด	ซีนีเพล็กซ์	งามวงศ์วาน	-	แคราย	/	
อีสต์วิลล์	ซีนีเพล็กซ์	/	เมเจอร์บางกะปิ	/	เซ็นทรัล	
ปิ่นเกล้า	/	เมเจอร์	ปิ่นเกล้า	/	โลตัส	บางใหญ่	
/	เมเจอร์	สุขุมวิท	/	เมเจอร์	บางแค	/	เมเจอร์	
บางนา	/	เมเจอร์	แจ้งวัฒนะ	และพารากอน	
ซีนีเพล็กซ์
	 “เคทีซีหวังว่าบริการ	“KTC	VISA	Scan	to	
Pay	@	Major	Cineplex”	จะเป็นทางเลือกใหม่
ส�าหรับช่องทางการช�าระเงินของสมาชิกบัตร
เครดิตเคทีซี	วีซ่า	ที่พร้อมปรับเปลี่ยนพฤติกรรม	
และทดลองประสบการณ์ใหม่ๆ		นอกจากนี้	เค
ทีซียังคงเดินหน้าพัฒนาแอปพลิเคชั่น	TapKTC	
อย่างต่อเนื่อง	เพื่อให้สมาชิกได้รับความสะดวก	
ปลอดภัย	และตอบโจทย์การใช้ชีวิตในยุคสังคม
ไร้เงินสด	รวมถึงการคัดสรรกิจกรรมส่งเสริมการ
ตลาดเพื่อเชิญชวนให้สมาชิกโหลดแอปฯ	TapKTC		
และทดลองใช้ฟีเจอร์ต่างๆ	ผ่านโทรศัพท์มือถือ
เพิ่มมากขึ้น”	นายธศพงษ์กล่าวทิ้งท้าย	
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บล.ทิสโก้แนะจับตาหุ้นพลังงานฉุด	SET	Index	ร่วง	

คาด	เม.ย.-พ.ค.แกว่งตัวกรอบแคบท่ี	1,750-1,800	จุด

	 บล.ทิสโก้แนะจับตาหุ้นพลังงานและหุ้นขนาดใหญ่ฉุดดัชนีหุ้นไทยปรับ

ตัวลดลงทดสอบแนวรับ	1,710	จุด	ส่วนกรอบดัชนีเดือนเม.ย.-พ.ค.มองไว้

ที่	1,750-1,800	จุด	คาดราคาน�้ามัน	WTI	หมดรอบขาขึ้น	ประเมินไตรมาส	2	

ปิดที่	55	ดอลลาร์สหรัฐฯ	ต่อบาร์เรล	ขณะที่ราคาทองค�าฟื้นตัว	อาจเห็นแตะ	

1,400	ดอลลาร์สหรัฐฯ	ต่อออนซ์	

	 นายวิวัฒน์	เตชะพูลผล	รองกรรมการผู้จัดการและหัวหน้าฝ่ายวิเคราะห์

ทางเทคนิค	บล.ทิสโก้	(Mr.Viwat	Techapoonphol,	Deputy	Managing	

Director,	Head	of	Technical	Analysis,	TISCO	Securities	Co.,	Ltd)	

ได้กล่าวถึงภาพรวมตลาดหุ้นไทยในงานสัมมนา	TISCO	Monthly	GURU	

Updates	ว่า	ในเดือนที่ผ่านมาดัชนีหุ้นไทยปรับตัวลดลงผิดไปจากที่คาดไว้

เดิม	เนื่องจากมีความกังวลหลายประการเข้ามากระทบ	เช่น	สงครามการ

ค้าของสหรัฐฯ	การเลือกตั้งของไทยที่อาจจะถูกเลื่อนออกไป	การช่วยเหลือผู้

ประกอบการทีวีดิจิทัลไม่เป็นไปตามคาด	เป็นต้น	

	 อย่างไรก็ดี	หลังจากนี้ประเมินว่าสถานการณ์ตลาดหุ้นไทยโดยรวมจะ

ไม่น่ากังวลนัก	เพราะที่ผ่านมาราคาหุ้นหลายบริษัทปรับตัวลดลงไปมากแล้ว

และคาดว่าจะไม่ปรับตัวลงไปมากกว่านี้	โดยคาดหุ้นไทยในเดือนเม.ย.	-	พ.ค.	

จะแกว่งตัวออกข้าง	(Side	Way)	ในกรอบ	1,750-1,800	จุด	และยังมีโอกาส

หลุดแนวรับ	1,750	จุดไปถึงแนวรับถัดไปที่	1,710	จุด	หากนักลงทุนขายเพื่อ

ท�าก�าไรล่วงหน้าก่อนการประกาศข่าวผลประกอบการไตรมาส	1/2561	ในหุ้น

กลุ่มพลังงานและหุ้นขนาดใหญ่	คือ	PTT,	PTTEP,	PTTGC,	IRPC	และIVL	ที่

คาดว่าจะออกมาดี

	 “ในทางเทคนิคหากนักลงทุนมีหุ้น	PTT,	PTTEP,	PTTGC,	IRPC	และ	IVL	

แนะน�าให้เล่นสั้นและขายออกก่อนที่จะมีการประกาศผลประกอบการไตรมาส	

1	ออกมาในช่วงต้นเดือนพ.ค.	เพราะประเมินว่าราคาหุ้นดังกล่าวจะปรับตัว

ลงหลังผลประกอบการออกมาดี	จากอานิสงส์ของราคาน�้ามันที่ปรับเพิ่มขึ้น	

ปรากฎการณ์เช่นนี้เรียกว่า	Sell	on	Good	News	ซึ่งหากเกิดขึ้นจริงแรงขาย

กลุ่มนี้จะน�าโดย	PTT	ที่จะฉุดดัชนีหุ้นไทยปรับลงได้ประมาณ	40	จุด	ท�าให้เรา

มองแนวรับต่อไปที่	1,710	จุด	แต่ในระยะยาวหุ้นไทยยังคงเป็นขาขึ้นหากดัชนี

ไม่หลุด	1,700	จุด”	นายวิวัฒน์กล่าว	

	 นายวิวัฒน์	กล่าววว่า	ส�าหรับภาพรวมในไตรมาสที่	2	โดยปกติแล้วใน

เดือน	เม.ย.จะเป็นช่วงที่นักลงทุนซื้อหุ้นเพื่อรับปันผล	และเริ่มขายออกใน

เดือนพ.ค.-มิ.ย.	หลังบริษัทขึ้นเครื่องหมาย	XD	ท�าให้หุ้นไทยและหุ้นทั่วโลก

ปรับลดลง	ส�าหรับราคาน�้ามัน	WTI	น่าจะจบรอบขาขึ้นครั้งนี้ที่	67	ดอลลาร์

สหรัฐฯ	ต่อบาร์เรล	และจะเริ่มปรับตัวลดลงสู่แนวรับ	55	ดอลลาร์สหรัฐฯ	ต่อ

บาร์เรลจากปัจจัยลบเรื่องอุปทานน�้ามันเพิ่มขึ้นตามจ�านวนแหล่งผลิตเชลล์

ออยล์ของสหรัฐฯ	ที่เพิ่มขึ้นสวนทางกับตัวเลขเศรษฐกิจเดือนมี.ค.61	ที่ออก

มาไม่ดีนัก	

	 ด้านราคาทองค�าปรับตัวเพิ่มขึ้นสวนทางกับทฤษฎีที่ว่าเมื่ออัตรา

ดอกเบี้ยขาขึ้นจะส่งผลให้ราคาทองค�าซึ่งไม่มีการจ่ายปันผลจะต้องปรับตัวลด

ลง	ทั้งนี้	น่าจะเป็นผลจากราคาหุ้นทั่วโลกที่ไม่ปรับเพิ่มขึ้นตามที่คาดการณ์ไว้	

ท�าให้ทองค�ากลายเป็น	Safe	Haven	ล่าสุด	ราคาทองค�าปรับขึ้นมาทดสอบ

ที่	1,360	ดอลลาร์สหรัฐฯ	ต่อออนซ์	อย่างไรก็ตาม	หากหุ้นทั่วโลกปรับลดลง

อีกครั้งคาดว่าราคาทองค�าจะปรับขึ้นมาทดสอบที่	1,390-	1,400	ดอลลาร์

สหรัฐฯ	ต่อออนซ์	

	 นายวิวัฒน์	กล่าววอีกว่า	ส�าหรับหุ้นแนะน�าเดือนเม.ย.-พ.ค.	มีทั้งหมด	

3	กลุ่มคือ	กลุ่มที่คาดว่าก�าไรไตรมาส	1/2561	ออกมาดี	คือ	COM7,	IRPC,	

ROBINS,	RS,	SF	และ	TVO	กลุ่มที่มีสัญญาณทางเทคนิคดี	เนื่องจากราคา

ปรับขึ้นช้ากว่าตลาดมานาน	(Laggard)	แต่เริ่มเห็นราคาปรับขึ้นแล้ว	คือ	

SCC,	TRUE,	BLAND,	ROJNA,	CENTEL,	BDMS,	BCH	และ	CHG	และกลุ่มหุ้น

พื้นฐานขนาดใหญ่ที่ราคาปรับลดลงมาใกล้แนวรับระยะยาว	คือ	SCB,	TMB,	

AMATA,	JWD,	STEC,	CK	และ	PSH	

	 ทั้งนี้	งานสัมมนา	TISCO	Monthly	GURU	Updates	เป็นหนึ่งใน

กิจกรรมสัมมนาที่จัดขึ้นเป็นประจ�าทุกเดือนเพื่อเผยแพร่บทวิเคราะห์และ

ทิศทางการลงทุนเพื่อช่วยให้ลูกค้าทิสโก้และนักลงทุนบรรลุเป้าหมายทางการ

เงิน	ตามกลยุทธ์ของทิสโก้ในการเป็นผู้แนะน�าการลงทุนชั้นน�าหรือ	Top	

Advisory	House		
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ทริสเรทต้ิงคงอันดับเครดิตองค์กร
และแนวโน้ม	PTG	ท่ี	"BBB+/Stable"

	 ทริสเรทติ้งคงอันดับเครดิตองค์กรระดับ	"BBB+"	ของ	บริษัท	พีทีจี	

เอ็นเนอยี	จ�ากัด	(มหาชน)	โดยอันดับเครดิตสะท้อน	สถานะทางการตลาด

ที่แข็งแกร่ง	เครือข่ายสถานีบริการน�้ามันที่มีอยู่ทั่วประเทศ	และความ

พยายามของบริษัทที่จะเพิ่มสัดส่วนรายได้จากธุรกิจอื่นนอกจากธุรกิจ

น�้ามัน	อย่างไรก็ตาม	อันดับเครดิตถูกกดดันด้วยระดับหนี้สินที่เพิ่มสูงขึ้น

ซึ่งเป็นผลจากการขยายธุรกิจอย่างรวดเร็ว	และความเสี่ยงจากการพึ่งพา

ผู้ขายน้อยราย

	 ประเด็นส�าคัญที่ก�าหนดอันดับเครดิต

	 สถานะทางการตลาดที่แข็งแกร่งขึ้น

	 ปริมาณการขายน�้ามันของบริษัทเติบโตจาก	1,372	ล้านลิตรใน

ปี	2555	เป็น	3,377	ล้านลิตรในปี	2560	คิดเป็นอัตราการเติบโตเฉลี่ยปี

ละ	20%	การเติบโตเป็นผลจากการเพิ่มจ�านวนสถานีบริการอย่างรวดเร็ว	

และการเติบโตของยอดขายในสถานีบริการเดิม	บริษัทเพิ่มสถานีบริการ

เฉลี่ยประมาณปีละ	200	สถานีต่อปีในช่วง	5	ปีที่ผ่านมา	ท�าให้	ณ	สิ้น

ปี	2560	บริษัทมีสถานีบริการทั้งสิ้น	1,696	สถานี	ท�าให้บริษัทมีจ�านวน

สถานีบริการน�้ามันมากเป็นอันดับ	2	เครือข่ายสถานีบริการใหญ่ขึ้น

นอกจากท�าให้ปริมาณการขายน�้ามันเพิ่มขึ้นแล้ว	ยังท�าให้ตราสินค้าของ

บริษัทมีความแข็งแกร่งเป็นที่รู้จักมากยิ่งขึ้นด้วย	นอกจากนี้	บริษัทมี

ระบบสมาชิก	"PT	Max	Card"	ซึ่งช่วยกระตุ้นยอดขายและรักษาฐานลูกค้า	

โดยจ�านวนสมาชิกในระบบ	"PT	Max	Card"	เติบโตอย่างต่อเนื่องมาอยู่

ที่	7.7	ล้านสมาชิก	ณ	สิ้นปี	2560	จาก	5.6	ล้านสมาชิก	ณ	สิ้นปี	2559	

สถานะทางการตลาดของบริษัทแข็งแกร่งขึ้นเห็นได้จากส่วนแบ่งการตลาด	

(ปริมาณการขายน�้ามันผ่านทุกช่องทาง	ไม่รวม	LPG)	ของบริษัทเพิ่มจาก	

8.8%	ในปี	2559	เป็น	10.2%	ในปี	2560	และบริษัทมีส่วนแบ่งการตลาด

ส�าหรับช่องทางค้าปลีกเท่านั้นเป็นอันดับ	3	โดยอยู่ที่ร้อยละ	13.6%	ในปี	

2560

	 ความเสี่ยงจากการจัดหาน�้ามันจากผู้ขายน้อยราย

	 เนื่องจากบริษัทไม่มีโรงกลั่นเป็นของตนเอง	บริษัทจึงจัดหาน�้ามัน

จากโรงกลั่นและผู้ค้าน�้ามันรายอื่น	บริษัทซื้อน�้ามันส่วนใหญ่จาก	บริษัท	

ไทยออยล์	จ�ากัด	(มหาชน)	ซึ่งท�าให้เกิดความเสี่ยงจากการพึ่งพาผู้ขาย

น้อยราย	อย่างไรก็ตาม	ทริสเรทติ้งไม่ได้กังวลกับความเสี่ยงดังกล่าวมาก

เนื่องจากปัจจุบันผลิตภัณฑ์น�้ามันในประเทศไทยมีอุปสงค์ส่วนเกินอยู่	

นอกจากนี้	ที่ผ่านมาบริษัทกระจายการจัดหาน�้ามันมากขึ้น	โดยสัดส่วน

ปริมาณซื้อจากไทยออยล์ต่อปริมาณการซื้อรวมทั้งหมดลดลงจาก	94%	

ในปี	2557	มาอยู่ที่	81%	ในปี	2560

	 มีเป้าหมายเพิ่มสัดส่วนรายได้จากธุรกิจอื่นที่ไม่ใช่ธุรกิจน�้ามัน

	 บริษัทวางแผนจะขยายธุรกิจในส่วนที่ไม่ใช่ธุรกิจน�้ามันมากขึ้นเพื่อให้

มีแหล่งรายได้ที่หลากหลายยิ่งขึ้น	โดยในปี	2560	บริษัทซื้อกิจการของ

บริษัท	จีเอฟเอ	คอร์ปอเรชั่น	(ไทยแลนด์)	จ�ากัด	ซึ่งประกอบธุรกิจร้าน

อาหารและเครื่องดื่มภายใต้แบรนด์	Coffee	World,	Cream	&	Fudge,	

New	York	5th	Avenue,	และ	Thai	Chef	Express	นอกจากนี้	บริษัท

ได้ร่วมลงทุนโดยถือหุ้น	38%	ใน	บริษัท	สยาม	ออโต้แบคส์	จ�ากัด	ซึ่ง

ประกอบธุรกิจศูนย์บริการและซ่อมบ�ารุงส�าหรับรถยนต์ในประเทศไทย	

โดยเป็นการลงทุนร่วมกับบริษัท	Autobacs	Seven	ซึ่งเป็นบริษัทญี่ปุ่น

	 ในช่วง	2-3	ปี	ข้างหน้า	บริษัทวางแผนลงทุนประมาณ	500-700	

ล้านบาทต่อปี	ส�าหรับการขยายธุรกิจอื่น	ๆ	ที่ไม่ใช่ธุรกิจน�้ามันที่มีอยู่ใน

ปัจจุบัน	ซึ่งประกอบไปด้วยร้านสะดวกซื้อ	"Max	Mart"	ร้านกาแฟ	"พันธุ์

ไทย"	และ	"Coffee	World"	และศูนย์บริการและซ่อมบ�ารุง	"Autobacs"	

และ	"Pro	Truck"	บริษัทยังวางแผนลงทุนอีก	500-1,000	ล้านบาทต่อปี

ในธุรกิจใหม่ประมาณปีละ	2-3	ธุรกิจ	ทั้งนี้	ยังคงต้องติดตามดูผลของการ

ขยายธุรกิจต่อไป

	 การขยายธุรกิจในห่วงโซ่คุณค่า

	 บริษัทมีความพยายามในการขยายธุรกิจในห่วงโซ่คุณค่า	ตัวอย่าง

เช่น	บริษัทได้ลงทุนในโครงการปาล์มน�้ามันครบวงจรซึ่งเริ่มศึกษามา

ตั้งแต่ปี	2557	โครงการปาล์มน�้ามันจะเริ่มด�าเนินงานในช่วงสิ้นไตรมาสที่	

1	ปี	2561	โดยโครงการประกอบไปด้วยโรงสกัดน�้ามันปาล์มดิบ	โรงกลั่น

น�้ามันปาล์ม	โรงผลิตไบโอดีเซล	และโรงผลิตน�้ามันพืชเพื่อบริโภค	ทั้งนี้	

บริษัทถือหุ้น	40%	ในโครงการดังกล่าว	โครงการดังกล่าวจะท�าให้บริษัทมี

แหล่งในการจัดหาไบโอดีเซล	(B100)	และยังให้ผลตอบแทนแก่บริษัทอีก

ด้วย	(มีต่อ)
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ทริสเรทต้ิงคงอันดับเครดิตองค์กร
และแนวโน้ม	PTG	ท่ี	"BBB+/Stable"

	 บริษัทได้ลงทุนเพื่อรักษาประสิทธิภาพด้านการขนส่งน�้ามันเพื่อรองรับ

การขยายตัวอย่างรวดเร็ว	ในปี	2559	บริษัทได้ลงทุนในบริษัทที่เกี่ยวข้อง

กับการขนส่ง	2	แห่ง	โดยได้ซื้อหุ้น	24%	ใน	บริษัท	อาม่า	มารีน	จ�ากัด	

(มหาชน)	ซึ่งด�าเนินธุรกิจขนส่งทางเรือและมีความเชี่ยวชาญด้านการขนส่ง

ของเหลวเป็นหลัก	และซื้อหุ้น	9.55%	ใน	บริษัท	ขนส่งน�้ามันทางท่อ	จ�ากัด	

(Fuel	Pipe	Transportation	Co.,	Ltd.	--	FPT)	ซึ่งท�าให้บริษัทสามารถใช้

ท่อขนส่งน�้ามันของ	FPT	ได้	ในระยะยาวเมื่อบริษัทขยายสถานีบริการน�้ามัน

มากขึ้นแล้วปริมาณการขายน�้ามันเพิ่มมากขึ้น	การขนส่งทางท่อจะประหยัด

ต้นทุนได้มากกว่าการขนส่งน�้ามันทางรถบรรทุกเนื่องจากมีค่าแรงงานและค่า

ซ่อมบ�ารุงที่ต�่ากว่า	

	 การเพิ่มขึ้นของหนี้สินจากการขยายตัวอย่างรวดเร็ว

	 การขยายสถานีบริการน�้ามันอย่างรวดเร็วท�าให้ระดับหนี้สินของบริษัท

เพิ่มสูงขึ้นอย่างมีนัยส�าคัญ	บริษัทขยายสถานีบริการเฉลี่ยโดยประมาณปี

ละ	200	สถานี	โดยใช้งบลงทุน	1,900-5,300	ล้านบาทต่อปีในช่วงปี	2558-

2560	เป็นผลให้เงินกู้รวม	(ปรับปรุงด้วยสัญญาเช่าด�าเนินงาน)	เพิ่มขึ้นมาก

จาก	2,354	ล้านบาท	ณ	ปี	2557	เป็น	14,609	ล้านบาท	ณ	ปี	2560	และ

อัตราส่วนเงินกู้รวมต่อโครงสร้างเงินทุน	(ปรับปรุงด้วยสัญญาเช่าด�าเนิน

งาน)	เพิ่มขึ้นจาก	39.5%	ในปี	2557	เป็น	74.1%	ในปี	2560	ทริสเรทติ้งคาด

ว่าบริษัทจะใช้เงินลงทุนประมาณ	20,000	ล้านบาทในช่วงปี	2561-2563	

เพื่อขยายสถานีบริการ	ขยายธุรกิจที่ไม่ใช่น�้ามัน	และลงทุนในธุรกิจใหม่	และ

คาดการณ์ก�าไรก่อนดอกเบี้ยจ่าย	ภาษี	ค่าเสื่อมราคา	และค่าตัดจ�าหน่าย	จะ

เพิ่มขึ้นจากประมาณ	3,200	ล้านบาทในปี	2561	เป็นประมาณ	4,300	ล้าน

บาท	ในปี	2563	หนี้สินรวมต่อโครงสร้างเงินทุนจะอยู่ในช่วง	75%-77%	ใน

ช่วงปี	2561-2563

	 บริษัทมีกระแสเงินสดรองรับการช�าระหนี้อยู่ในระดับที่ยอมรับได้	โดย

อัตราส่วนเงินทุนจากการด�าเนินงานต่อเงินกู้รวม	(ปรับปรุงด้วยสัญญาเช่า

จากการด�าเนินงาน)	อยู่ที่	19.7%	และอัตราส่วนก�าไรก่อนดอกเบี้ยจ่าย	ภาษี	

ค่าเสื่อมราคา	และค่าตัดจ�าหน่าย	ต่อดอกเบี้ยจ่าย	เท่ากับ	6.4	เท่า	ทริส

เรทติ้งคาดว่าในช่วงปี	2561-2563	อัตราส่วนเงินทุนจากการด�าเนินงานต่อ

เงินกู้รวม	(ปรับปรุงด้วยสัญญาเช่าจากการด�าเนินงาน)	จะอยู่ที่ประมาณ	

17%	และอัตราส่วนก�าไรก่อนดอกเบี้ยจ่าย	ภาษี	ค่าเสื่อมราคา	และค่าตัด

จ�าหน่าย	ต่อดอกเบี้ยจ่ายจะอยู่ที่	5-6	เท่า

	 บริษัทมีเงินกู้ยืมระยะสั้นเพิ่มขึ้นในช่วงที่ผ่านมาแม้ว่าบริษัทจะมีวงจร

เงินสดติดลบ	ซึ่งทริสเรทติ้งคาดว่าจะเป็นการเพิ่มขึ้นเพียงชั่วคราวเพื่อใช้

รองรับการขยายตัวของสินทรัพย์ที่เพิ่มขึ้นและการลงทุนต่าง	ๆ	และคาดว่า

บริษัทจะทยอยลดการใช้เงินกู้ระยะสั้นลงโดยการเปลี่ยนไปใช้เงินกู้ระยะยาวที่

สอดคล้องกับการลงทุนมากขึ้น

	 แนวโน้มอันดับเครดิต

	 แนวโน้มอันดับเครดิต	"Stable"	หรือ	"คงที่"	สะท้อนการคาดการณ์ว่า

บริษัทจะสามารถด�ารงสถานะทางการตลาดในธุรกิจค้าปลีกน�้ามันส�าเร็จรูป

ไว้ได้	และบริษัทจะมีความระมัดระวังในแผนการขยายธุรกิจทั้งในมุมของการ

ตัดสินใจลงทุนและการจัดหาเงินทุน

	 ปัจจัยที่อาจท�าให้อันดับเครดิตเปลี่ยนแปลง

	 การปรับเพิ่มอันดับเครดิตมีโอกาสเกิดขึ้นน้อยในระยะเวลาอันใกล้	ใน

ขณะที่อันดับเครดิตอาจถูกปรับลดลงหากอัตราการก่อหนี้ปรับตัวเพิ่มขึ้นสูง

อย่างมีนัยส�าคัญจากการลงทุนที่มากกว่าที่คาดการณ์โดยใช้เงินกู้	หรือผล

การด�าเนินงานของบริษัทอ่อนตัวลงเป็นระยะเวลานาน

	 บริษัท	พีทีจี	เอ็นเนอยี	จ�ากัด	(มหาชน)	(PTG)

	 อันดับเครดิตองค์กร:	BBB+

	 แนวโน้มอันดับเครดิต:	Stable
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ศูนย์วิจัยกสิกรไทย	คาดสงกรานต์ปี	61 

เม็ดเงินจับจ่ายใช้สอยคนกรุงเทพฯ	24,140	ลบ.	ขยายตัว	5%	

	 ศูนย์วิจัยกสิกรไทย	คาดว่า	ในช่วงเทศกาลสงกรานต์ปี	2561	คน

กรุงเทพฯ	จะมีการจับจ่ายใช้สอยคิดเป็นเม็ดเงิน	24,140	ล้านบาท	ขยายตัว

ร้อยละ	5.0	จากจ�านวนวันหยุดที่มากกว่าและบรรยากาศที่ผ่อนคลายขึ้นกว่า

ปีก่อน

	 คนกรุงฯ	ร้อยละ	53.0	เลือกท�ากิจกรรมในกรุงเทพฯ	ช่วงสงกรานต์

ปีนี้	ประเด็นที่น่าสนใจคือ	พฤติกรรมคนกรุงฯ	เริ่มเปลี่ยน	จากเดิมที่นิยม

กลับบ้านต่างจังหวัดหรือวางแผนเดินทางท่องเที่ยว	เปลี่ยนมาเป็นเลือกอยู่

ในกรุงเทพฯ	ในสัดส่วนที่เพิ่มขึ้นต่อเนื่องจากปีที่แล้ว	สะท้อนว่า	น่าจะเป็น

โอกาสส�าหรับผู้ประกอบการในการจับตลาดผู้บริโภคคนกรุงฯ	ที่เลือกอยู่

กรุงเทพฯ	ในช่วงสงกรานต์ปีนี้และปีต่อๆไป	เพราะน่าจะมีจ�านวนผู้ใช้บริการ

ที่เพิ่มขึ้น	นอกจากนี้	ในกิจกรรมหลายๆ	อย่างที่คนกรุงฯ	สนใจจะท�าในช่วง

สงกรานต์จะเป็นกิจกรรมที่ท�าภายในบ้าน	อาทิ	จัดปาร์ตี้นัดเลี้ยงสังสรรค์

ภายในบ้าน	หรือหากเป็นกิจกรรมนอกบ้าน	ก็จะเป็นการท่องเที่ยวระยะใกล้ๆ	

ซึ่งจังหวัดยอดนิยมคือ	อยุธยา	หรือถ้าท�ากิจกรรมภายในกรุงเทพฯ	จะยัง

นิยมไปห้างสรรพสินค้า	เป็นต้น

	 ศูนย์วิจัยกสิกรไทยมองว่า	ผู้ประกอบการที่พร้อมตอบโจทย์ผู้บริโภคใน

เรื่องของการอ�านวยความสะดวกทางด้านบริการต่างๆ	ควบคู่ไปกับการท�า

กิจกรรมส่งเสริมการตลาดที่เชื่อมโยงระหว่างช่องทาง	Offline	และ	Online	

น่าจะจูงใจหรือกระตุ้นให้คนกรุงฯ	เกิดการใช้จ่ายในช่วงเทศกาลสงกรานต์	

โดยธุรกิจที่คาดว่าจะได้รับอานิสงส์ในช่วงสงกรานต์ปีนี้	น่าจะเป็นธุรกิจที่สอด

รับกับพฤติกรรมหรือกิจกรรมที่คนกรุงฯ	จะเลือกท�า	อาทิ	ธุรกิจบริการจัดส่ง

อาหาร	(Food	Delivery	Service)	ห้างสรรพสินค้าและร้านอาหารในห้างฯ	

ร้านค้าออนไลน์	รวมถึงธุรกิจจัดส่งสินค้า	(ที่สนับสนุนธุรกิจค้าปลีกออนไลน์)	

	 ศูนย์วิจัยกสิกรไทย	คาดว่า	ในช่วงเทศกาลสงกรานต์วันที่	12-16	

เมษายน	2561	คนกรุงฯ	จะมีการจับจ่ายใช้สอยคิดเป็นเม็ดเงิน	24,140	ล้าน

บาท		ขยายตัวร้อยละ	5.0	เมื่อเทียบกับช่วงสงกรานต์ปีที่แล้ว	ซึ่งในปีนี้

ภาพรวมการจับจ่ายใช้สอยน่าจะให้มุมมองที่ดีขึ้น	โดยมีปัจจัยหนุนจาก

บรรยากาศที่ผ่อนคลายขึ้นจากปีก่อนที่อยู่ในช่วงของการไว้อาลัย	ประกอบ

กับมาตรการกระตุ้นการใช้จ่ายของภาครัฐ	ทั้งการเพิ่มวันหยุดและมาตรการ

ลดหย่อนภาษีเพื่อการสนับสนุนการท่องเที่ยวเมืองรอง		อย่างไรก็ดี	ผลจาก

ความไม่สะดวกในการเดินทาง	(การจราจรที่ติดขัด/การเดินทางที่ต้องใช้เวลา

นานในช่วงเทศกาล)	สภาพอากาศที่ร้อนมากและแปรปรวน	ยังเป็นปัจจัย

กระทบต่อการวางแผนตัดสินใจเลือกท�ากิจกรรมและการจับจ่ายใช้สอยในช่วง

สงกรานต์ปีนี้	นอกจากนี้	ค่าครองชีพและหนี้ครัวเรือน	ก็ยังเป็นอีกประเด็นที่

อาจจะท�าให้คนกรุงฯ	บางส่วนยังคงระมัดระวังกับการใช้จ่าย	โดยเฉพาะกลุ่ม

ที่มีรายได้ไม่สูงมาก	ซึ่งคนกลุ่มนี้เลือกที่จะประหยัดค่าใช้จ่าย	เช่น	ลดการ

ช็อปปิ้งในสินค้าที่ไม่จ�าเป็น	เลือกที่จะพักผ่อนอยู่บ้านในช่วงสงกรานต์ที่หยุด

ยาว	หรือเลือกอยู่ในกรุงเทพฯ	แทนการกลับบ้านต่างจังหวัด	(กรณีคนที่เข้า

มาท�างานในกรุงเทพฯ)	เป็นต้น

	 ทั้งนี้	เม็ดเงินค่าใช้จ่ายในช่วงเทศกาลสงกรานต์ปี	2561	แยกเป็นค่าใช้

จ่ายในการเลี้ยงสังสรรค์	(อาหารและเครื่องดื่ม)	9,200	ล้านบาท	ค่าที่พัก/

เดินทาง	6,300	ล้านบาท	ช็อปปิ้ง	4,500	ล้านบาท	ท�าบุญไหว้พระ	2,040	

ล้านบาท	และค่าใช้จ่ายในกิจกรรมอื่นๆ	อาทิ	ให้เงินผู้ใหญ่ในครอบครัว	ค่า

เที่ยวสถานที่ต่างๆ/ดูหนังฟังเพลง/เล่นน�้า	2,100	ล้านบาท	โดยค่าใช้จ่ายใน

ทุกกิจกรรมมีแนวโน้มปรับเพิ่มขึ้น		อย่างไรก็ดี	หากพิจารณาในบางกิจกรรม

อย่าง	การช๊อปปิ้งและท�าบุญไหว้พระ	ก็พบว่า	มีอัตราการขยายตัวที่น้อยกว่า

ค่าใช้จ่ายอื่นๆ	ซึ่งอาจจะเป็นเพราะคนยังระมัดระวังกับการใช้จ่ายอยู่	ท�าให้งบ

ประมาณที่จัดสรรไว้ส�าหรับการใช้จ่ายในส่วนนี้อาจจะไม่เพิ่มจากปีที่แล้วมาก

นัก							

	 คนกรุงฯ	กว่าร้อยละ	53.0	เลือกวางแผนท�ากิจกรรมในกรุงเทพฯ	ช่วง

สงกรานต์ปีนี้	ซึ่งเป็นสัดส่วนที่มากขึ้นเมื่อเทียบกับปีก่อน	รองลงมาคือ	กลับ

บ้านต่างจังหวัด	(ร้อยละ	27)	และท่องเที่ยว	(ร้อยละ	20)	ประเด็นที่น่าสนใจ

คือ	พฤติกรรมคนกรุงฯ	เริ่มเปลี่ยน	จากเดิมที่นิยมกลับบ้านต่างจังหวัดหรือ

วางแผนเดินทางท่องเที่ยว	เปลี่ยนมาเป็นเลือกอยู่ในกรุงเทพฯ	ต่อเนื่องจาก

ปีที่แล้ว	ซึ่งเหตุผลหลักน่าจะมาจากความแออัดของแหล่งท่องเที่ยวส�าคัญใน

ช่วงเทศกาลที่เต็มไปด้วยนักท่องเที่ยวทั้งในและต่างประเทศ	ความไม่สะดวก

ในการเดินทาง	ไม่ว่าจะเป็นทั้งสนามบิน	สถานีขนส่ง	ตลอดจนการจราจรบน

ท้องถนนที่คับคั่งและหนาแน่น		ซึ่งพฤติกรรมดังกล่าวสะท้อนให้เห็นว่า	แนว

โน้มที่คนกรุงฯ	จะหันมาท�ากิจกรรมต่างๆ	ในกรุงเทพฯ	ช่วงเทศกาลสงกรานต์

น่าจะเพิ่มขึ้น	และน่าจะเป็นโอกาสส�าหรับผู้ประกอบการในปีนี้และปีต่อๆ	

ไป	ในการวางแผนจับตลาดผู้บริโภคคนกรุงฯ	ที่เลือกอยู่กรุงเทพฯ	ในช่วง

สงกรานต์	เพราะน่าจะมีจ�านวนผู้ใช้บริการที่เพิ่มขึ้น											

	 นอกจากนี้	เป็นที่สังเกตว่าในกิจกรรมหลายๆ	อย่างที่คนกรุงฯ	สนใจจะ

ท�าในช่วงสงกรานต์ปีนี้	ส่วนใหญ่จะเป็นกิจกรรมที่ท�าภายในบ้าน	หรือหาก

เป็นกิจกรรมนอกบ้าน	ก็จะเป็นการท่องเที่ยวในระยะใกล้ๆ	โดยมีประเด็นที่น่า

สนใจ	ดังนี้	(มีต่อ)
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ศูนย์วิจัยกสิกรไทย	คาดสงกรานต์ปี	61 

เม็ดเงินจับจ่ายใช้สอยคนกรุงเทพฯ	24,140	ลบ.	ขยายตัว	5%	

	 การนัดเลี้ยงสังสรรค์	เป็นกิจกรรมที่คนกรุงฯ	ส่วนใหญ่วางแผนจะท�า

มากที่สุด	รองลงมาคือ	พักผ่อนอยู่บ้านและท�าบุญตักบาตร	ซึ่งในส่วนของ

การนัดเลี้ยงสังสรรค์	ซึ่งเป็นกิจกรรมยอดนิยมนั้น	จากผลการส�ารวจพบ

ว่า	คนกรุงฯ	ร้อยละ	41	สนใจซื้ออาหารและเครื่องดื่มมาจัดสังสรรค์หรือ

ปาร์ตี้ที่บ้านมากที่สุด	รองลงมาคือ	สั่งบริการฟู้ดเดลิเวอรี่	(Food	Delivery	

Service)	ส่วนหนึ่งเพราะความนิยมในบริการของ	Food	Delivery	ที่สั่งซื้อ

ง่าย	ไม่ต้องออกจากบ้านก็มีอาหารส่งตรงถึงบ้าน	ส่วนในกิจกรรมรองลงมา

อย่าง	พักผ่อนอยู่บ้าน	คนกรุงฯ	ส่วนใหญ่ก็เลือกดูทีวี/ดูหนัง/ฟังเพลง	สั่ง

อาหารและเครื่องดื่มผ่านช่องทางเดลิเวอรี่มารับประทานและเล่น	Social	

Media	(แชทพูดคุยกับเพื่อน/อัพรูป/	เช็คข่าวสารโปรโมชั่นสินค้าและบริการ

ต่างๆ)

	 คนกรุงฯ	ที่เลือกอยู่ในกรุงเทพ	บางส่วนมีแนวโน้มหันมาท่องเที่ยว

จังหวัดใกล้เคียงที่สามารถเช้าไปเย็นกลับเพิ่มมากขึ้น	โดยจังหวัดที่ได้รับ

ความนิยมมากที่สุด	คือ	อยุธยา	ซึ่งส่วนหนึ่งคาดว่าน่าจะได้รับอิทธิพลจาก

ละครย้อนยุคเชิงประวัติศาสตร์ที่ก�าลังเป็นกระแสอยู่	รวมถึงการเลือกท่อง

เที่ยวตามสถานที่ต่างๆ	ในกรุงเทพฯ	ซึ่งสถานที่ยอดนิยมที่คนกรุงฯ	ยังให้การ

ตอบรับมากก็คือ	ห้างสรรพสินค้าต่างๆ	และย่านสีลม	(ที่มีกิจกรรมกลางแจ้ง

ในช่วงสงกรานต์)

	 ส�าหรับโอกาสทางธุรกิจและการปรับตัว	เนื่องจากปีนี้	คนกรุงฯ	ส่วน

ใหญ่เน้นท�ากิจกรรมอยู่ที่บ้าน	(เช่น	เลี้ยงสังสรรค์หรือจัดปาร์ตี้ที่บ้าน	สั่ง

อาหารเดลิเวอรี่มาทาน	รวมถึงช็อปปิ้งออนไลน์)	ดังนั้น	ศูนย์วิจัยกสิกร

ไทย	มองว่า	เพื่อกระตุ้นให้คนกรุงฯ	เกิดการใช้จ่ายในช่วงเทศกาลสงกรานต์	

บรรดาธุรกิจที่เกี่ยวเนื่อง	ไม่ว่าจะเป็นค้าปลีก	ร้านอาหารเดลิเวอรี่	รวมถึง

ธุรกิจจัดส่งสินค้า	(ที่สนับสนุนธุรกิจค้าปลีกออนไลน์)	จะต้องมีการเตรียม

ความพร้อมต่างๆ	เพื่ออ�านวยความสะดวกให้กับผู้บริโภค	ไม่ว่าจะเป็น	การ

เพิ่มบริการที่หลากหลายและครอบคลุม	เช่น	การจัดเซตอาหารเพื่อเลี้ยง

สังสรรค์ตามจ�านวนคน	มีเมนูอาหารที่หลากหลายให้เลือก	รวมถึงการ

บริหารจัดการหลังร้าน	ตั้งแต่การประกอบอาหารไปจนถึงการบริการจัดส่งที่

รวดเร็ว	เนื่องจากคาดว่า	ในช่วงเทศกาลจะมีออเดอร์เข้ามามากกว่าปกติ	ดัง

นั้น	เพื่อไม่ให้ลูกค้าต้องรอนาน	ผู้ประกอบการจ�าเป็นต้องบริหารจัดการหลัง

ร้านให้ดี	ตั้งแต่ปริมาณอาหาร	พนักงานและตารางการจัดส่งเดลิเวอรี่	หรือ

ถ้าเป็นช็อปปิ้งออนไลน์ก็อาจมีบริการจัดส่งสินค้าเพิ่มในช่วงวันหยุด	เป็นต้น

	 ในขณะที่คนกรุงฯ	บางส่วนยังคงเลือกท�ากิจกรรมในห้างสรรพสินค้า	

ซึ่งรวมถึงร้านอาหารภายในห้างฯ	ก็อาจจะต้องปรับกลยุทธ์เพื่อจูงใจให้คน

ตัดสินใจใช้จ่ายได้ง่ายขึ้น	โดยเฉพาะกลุ่มผู้บริโภคบางกลุ่มที่ยังคงกังวลใน

เรื่องของก�าลังซื้อ	ผู้ประกอบการอาจจะต้องเน้นไปที่การจัดกิจกรรมส่งเสริม

การตลาดควบคู่ไปกับการอ�านวยความสะดวกในด้านบริการต่างๆ	เพราะคาด

ว่าคนน่าจะเข้ามาใช้บริการมากกว่าปกติในช่วงเทศกาล	เช่น	ที่จอดรถ	จุด

ช�าระเงิน	การต่อคิวร้านอาหาร	เป็นต้น	โดยรูปแบบของการท�าการตลาดก็ยัง

คงให้ความส�าคัญกับการลดราคาสินค้า	การชูความคุ้มค่าคุ้มราคา	และการ

ผ่อนช�าระ	0%	ที่นานขึ้น	ควบคู่ไปกับการท�ากิจกรรมร่วมสนุกที่เชื่อมโยงกับ

ช่องทางออนไลน์	เช่น	ถ่ายรูปสินค้าหรือแบรนด์และโพสต์ลง	Social	Media	

เพื่อลุ้นรับของรางวัลหรือส่วนลด	หรือร้านอาหารอาจจะมีการเพิ่มเมนูสุดคุ้ม

หรือเมนูพิเศษในช่วงเทศกาล	นอกจากนี้	ห้างสรรพสินค้าก็อาจมีการจัดงาน

อีเว้นท์ต่างๆ	เพื่อช่วยสร้างบรรยากาศภายในห้างฯ	และกระตุ้นหรือจูงใจให้

คนเข้ามาใช้จ่ายภายในห้างฯ	มากขึ้น	สะท้อนจากผลส�ารวจกิจกรรมทางการ

ตลาดที่มีผลต่อการตัดสินใจซื้อสินค้าและบริการของคนกรุงฯ	มากที่สุด	ยัง

คงเป็น	กลยุทธ์ลด	แลก	แจก	แถม	(ร้อยละ	29)	ตามมาด้วยการจัดโซน

ถ่ายรูปที่ระลึก	เพื่อดึงดูดให้ลูกค้าสนใจแวะชมสินค้า	(ร้อยละ	19)	การจัดอี

เว้นท์ร่วมสนุก/ชิงรางวัล	(ร้อยละ	15)	และการให้สิทธิพิเศษกับลูกค้าที่ร่วม

กิจกรรมของทางร้าน	เช่น	แต่งกายชุดไทยตามละครมาใช้บริการ	ให้ส่วนลด

เมนูอาหารดังในละคร	(ร้อยละ	14)		

	 นอกจากนี้	การที่คนกรุงฯ	บางส่วนวางแผนท่องเที่ยวในจังหวัดใกล้

เคียงกรุงเทพฯ	ก็น่าจะเอื้อต่อผู้ประกอบการในละแวกสถานที่ท่องเที่ยวนั้นๆ	

หรือตามจุดแวะพักอย่างสถานีบริการน�้ามัน/แก๊ส	ร้านอาหาร	ร้านของขวัญ/

ของฝาก	เป็นต้น	ดังนั้น	ผู้ประกอบการจึงควรเตรียมความพร้อมในการให้

บริการเพื่ออ�านวยความสะดวกและสร้างความประทับใจให้กับลูกค้าในช่วง

เทศกาลสงกรานต์ปีนี้	
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	 แม่มดน้อย	ภาคพิสดาร	วันนี้	แอบฝัน	แอบคิด	SET	คงทดสอบแนวต้าน	

เส้นต้านแต่ละเส้นได้อย่างมีศิลปะ	ท้าทาย	ชวนให้ติดตาม		แต่ระหว่างเส้น	ก็ไม่

ควร	ปล่อยให้เวลาผ่านไป	ขอให้เก็บเกี่ยว	ดอกผล	ก�าไร	เข้ากระเป๋า	เข้าโกดัง		

ห้วงการเจรจาการค้า	จีน-สหรัฐ	กว่าจะจบ	คงใช้เวลา	ระหว่างเจรจา	คงไม่ดุดัน	

เพราะจีน	คงพร้อมใช้ไม้แข็งค่ะ	ถ้าทั่นดอนัลด์	ทรัมป์	ประธานาธิบดีสหรัฐหรือ

ตัวแทนการค้า	พยศ...	

	 วันพฤหัสบดี	ที่ผ่านมา	ดัชนีตลาดปิดที่ระดับ	1,739.92	จุด	เพิ่มขึ้น	

14.94	จุด	หรือ	0.87%	มูลค่าการซื้อขาย	61,091.89	ล้านบาท	สรุปสถาบัน

ในประเทศซื้อสุทธิ	1,856.27	ล้านบาท	บัญชีบริษัทหลักทรัพย์ขายสุทธิ	967.14			

ล้านบาท	นักลงทุนต่างประเทศขายสุทธิ	1,231.13	ล้านบาท	นักลงทุนทั่วไป

ในประเทศซื้อสุทธิ	342.00	ล้านบาท		

	 ทั่นกิจจา	หัวเรือใหญ่	RATCH	มั่นใจปีนี้	รายได้ดีกว่าปีก่อน	พร้อมกระซิบ

ตอนนี้อยู่ระหว่างศึกษาข้อดี	ข้อเสีย	น�าบ.ย่อย	ราชบุรีพลังงาน	เข้าตลาดหุ้น		

แต่แม่มดน้อย	แปลกใจ	ท�าไม	ใช้เวลาศึกษา	1	ปี	นานเกินไป	หรือเปล่าค่ะ	ทั่นกิจ

จา	เหตุใด	ระวังภัยขนาดนั้น	หุหุ

	 ทั่นไตรสรณ์	วรญาณโกศล	

เอ็มดี	SPVI	แย้ม	3	เดือนแรกปีนี้	

ยอดขายโตสวย	รับกระแส	iPhone	

-Smartphone	รุ่นใหม่ๆ	กระตุ้น

ก�าลังซื้อคึกคัก	คาดผลงานปี61	

โตกว่าปีก่อน	รุกขยายสาขาออก	

ต่างจังหวัดมากขึ้น	เดินหน้าจับ

มือพันธมิตร	อาทิ	AIS	เพื่อสร้าง

โอกาสในการขยายธุรกิจ

	 เคทีซีควงแขนวีซ่าพัฒนาระบบ

การช�าระเงิน	KTC	VISA	QR	Code	ต่อเนื่อง	ล่าสุดจับมือ	เมเจอร์	ซีนีเพล็กซ์	เปิด

ตัวบริการ	KTC	VISA	Scan	to	Pay	@	Major	Cineplex	ขยายจุดให้บริการการ

ช�าระเงินในรูปแบบ	QR	Code	บัตรเครดิตให้เพิ่มมากขึ้น	อัดโปรโมชั่นสแกนเพื่อ

จ่ายผ่านบัตรเครดิตเคทีซี	วีซ่า	ด้วย	โมบายแอปพลิเคชั่น	TapKTC

	 การบินไทยหรือ	THAI	น�าเครื่องบินแอร์บัส	เอ	380-800	ให้บริการผู้

โดยสารในเส้นทางไป-กลับ	กรุงเทพฯ-นาริตะ	ประเทศญี่ปุ่นและเพิ่มความถี่

จ�านวนเที่ยวบินไปยังประเทศญี่ปุ่น	จากสัปดาห์ละ	75	เที่ยวบิน	เป็นสัปดาห์ละ	

82	เที่ยวบิน	และเพิ่มความถี่จ�านวนเที่ยวบินไปยังประเทศเกาหลีจากสัปดาห์ละ	

34	เที่ยวบินเป็นสัปดาห์ละ	38	เที่ยวบิน	ช่วงเทศกาลสงกรานต์	5-19	เม.ย.61

	 วิกรม	วัชระคุปต์	ประธานกลุ่มเหล็กสภาอุตฯเชื่อมั่นพรบ.ตอบโต้ทุ่มตลาด

มุ่งส่งเสริมการค้าที่เป็นธรรม	และการค้าเสรีตามกติกาโลก	ชี้เป้าหลักใช้ควบคุม

พฤติกรรมทุ่มตลาดที่หลบเลี่ยง	มาตรการทางการค้า	ผอ.สถาบันเหล็กมั่นใจไม่

เกิดการผูกขาดและขาดแคลนสินค้าแน่นอนเพราะอัตราการใช้ก�าลังการผลิตใน

ประเทศเพียง30%	เท่านั้น		

	 BM	ซิ่งสุดไปเลยคร้า	แม่มดน้อย	เห็นแล้ว	ต้องขอคารวะ....แอบเห็น	

เมื่อเร็วๆ	นี้	ทีมบริหารBM	ให้การต้อนรับทีมผู้บริหาร	บริษัท	นิตโต	โคเกียว

คอร์ปอเรชั่น	หรือ	NITTO	KOGYO	(ประเทศญี่ปุ่น)	โดยมี	นายโทคิโอ	คาโต	

ประธานกรรมการบริษัท	และประธานเจ้าหน้าที่บริหาร	นายโทรุ	คุโรโน	กรรมการ

ผู้จัดการ	พร้อมคณะผู้บริหารในกลุ่ม	NITTO	KOGYO	โดยมี	นายคาซุมิเน	โมริ	

(ประธานบริษัท	นิตโต	โคเกียว	บีเอ็ม	(ประเทศไทย)	จ�ากัด)	และ	นายโคอิชิโร	

ซาโต	ประธาน	บริษัท	ไทยโยอีเล็คทริค	แมนูแฟคเจอริ่ง	จ�ากัด	NITTO	KOGYO	

(ผู้ถือหุ้น	BM	ที่สัดส่วน	9.09%)	และบริษัทในกลุ่ม	NITTO	KOGYO	ได้มาเยี่ยม

ชมโรงงาน	BM	อีกครั้ง	เพื่อกระชับความสัมพันธ์และเยี่ยมชมกระบวนการผลิต	

ตลอดจนความคืบหน้าในการขยายการเพิ่มเติมและสร้างโรงงานเพื่อรองรับการ

ขยายธุรกิจร่วมกันในอนาคต		

	 ปัจจุบัน	NITTO	KOGYO	และ	BM	ได้ร่วมทุนกันในบริษัท	นิตโต	โคเกียว	

บีเอ็ม	(ประเทศไทย)	จ�ากัด	หรือ	NBT	(ทุนจดทะเบียน	20	ล้านบาท)	เพื่อร่วมกัน

ขยายตลาดผลิตภัณฑ์งานตู้ไฟฟ้า	ตู้สื่อสาร	และตู้เหล็กชนิดต่างๆ	ในประเทศไทย	

รวมถึงประเทศเพื่อนบ้านในตลาดอาเซียน	ณ	บริษัท	บางกอกชีทเม็ททัล	จ�ากัด	

(มหาชน)

	แอบฝัน

บล.เมย์แบงก์	กิมเอ็ง	:	AP	แนะน�า	ซื้อเก็งก�าไร	ราคาพื้นฐาน	ที่	9.50	บ.	

บล.เมย์แบงก์	กิมเอ็ง	:	CPN	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	89.00	บ.	

บล.ฟิลลิป	:	DELTA	แนะน�า	ทยอยซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	72.50	บ.	

บล.ทิสโก้	:	GPI	มองเป็นหุ้นปันผลที่ดี	

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส	:	KBANK	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	อยู่ระหว่าง

ปรับปรุง	

	บล.เคจีไอ	:	NYT	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	7.00	บ.	

	บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส	:	SEAFCO	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	9.62	บ.	

	บล.ทิสโก้	:	SF	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	9.80	บ.	

	บล.ฟิลลิป	:	TISCO	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	96.00	บ.	

	บล.กรุงศรี	:	TVO	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	38.00	บ.	

	บล.ทิสโก้	:	WHA	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	4.14	บ.	
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PTT	ให้บริการเอ็นจีวีภาคเหนือได้ตามปกติแล้ว

SIRI	จับมือ	BBL	เปิดแคมเปญ	สินเชื่อบัวหลวง	ผ่อนสบ๊ายสบาย	จับกลุ่มลูกค้าพนักงานบริษัท

ซื้อบ้านหลังแรกได้ง่ายข้ึน

1.

3.

	 นายศักดิ์เฉลิม	สิทธิวงศ์	ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการใหญ่ก๊าซธรรมชาติส�าหรับยานยนต์	บริษัท	ปตท.	จ�ากัด	(มหาชน)	เปิดเผยว่า	ตามที่	ปตท.	พบ

ปัญหาคุณภาพก๊าซฯ	จากแหล่งสิริกิติ์	เมื่อวันที่	28	มีนาคม	2561	ที่ผ่านมา	ส่งผลให้ต้องหยุดการจ่ายก๊าซฯ	ไปยังสถานีก๊าซธรรมชาติหลักลานกระบือ	

จ.ก�าแพงเพชร	และไม่สามารถผลิตก๊าซเอ็นจีวีให้บริการในพื้นที่ภาคเหนือได้นั้น	ขณะนี้	ปตท.	เริ่มทดลองจ่ายก๊าซเอ็นจีวีให้พื้นที่ฯ	ได้ตั้งแต่วันที่	2	เมษายน	

2561	ที่ผ่านมา	และขณะนี้สถานการณ์ก๊าซเอ็นจีวี	ณ	สถานีบริการเอ็นจีวีทุกแห่งในพื้นที่ภาคเหนือกลับสู่ภาวะปกติแล้ว

	 จากการตรวจสอบสาเหตุพบว่าในช่วงที่ผ่านมาก๊าซธรรมชาติที่ส่งจากแหล่งฯ	สิริกิติ์มีความชื้นมากกว่าปกติ		ท�าให้	ปตท.	จ�าเป็นต้องหยุดจ่ายก๊าซ

เอ็นจีวีชั่วคราว	ทั้งนี้	ผู้ผลิตฯ	แหล่งสิริกิติ์	และทีมงานของ	ปตท.	ได้ร่วมกันวิเคราะห์สาเหตุและแนวทางแก้ไขปัญหาโดยมีการรายงานมายัง	"ศูนย์ติดตาม

สถานการณ์ผู้ผลิตแหล่งสิริกิติ์หยุดผลิตฉุกเฉิน”	ทุกวัน	เพื่อบริหารสถานการณ์จนมีผลส�าเร็จ	

	 “ปตท.	ขอขอบคุณผู้ใช้ก๊าซเอ็นจีวีและผู้ประกอบการรถขนส่งในพื้นที่	ตลอดจนหน่วยงานภาครัฐ	ที่เข้าใจถึงเหตุที่เกิดขึ้น	รวมถึงบริษัทผู้ผลิตฯ	แหล่งสิ

ริกิติ์	ที่ให้ความร่วมมืออย่างดีในการเร่งตรวจสอบหาสาเหตุและแก้ปัญหาดังกล่าวร่วมกัน	ส่งผลให้สถานการณ์กลับสู่ภาวะปกติได้เมื่อวันที่	3	เมษายน	2561	

อย่างไรก็ตาม	ปตท.	ยังคงเฝ้าติดตามเหตุการณ์ดังกล่าวอีก	2	วัน	เพื่อยืนยันผลการด�าเนินงาน	จนในวันนี้	(5	เมษายน	2561)	ปตท.	จึงขอปิด	“ศูนย์ติดตาม

สถานการณ์ผู้ผลิตแหล่งสิริกิติ์หยุดผลิตฉุกเฉิน”	อย่างเป็นทางการและขออภัยในความไม่สะดวกที่เกิดขึ้นอีกครั้งมา	ณ	โอกาสนี้”	นายศักดิ์เฉลิม	กล่าวเสริมใน

ตอนท้าย

	 บริษัท	แสนสิริ	จ�ากัด	(มหาชน)	(SIRI)	โดยนางสาววรางคณา	อัครสถาพร	ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการ	สายงานการเงินและพัฒนาธุรกิจใหม่	และธนาคาร

กรุงเทพ	จ�ากัด	(มหาชน)	(BBL)	โดย	นายเคลวิน	ฟู	ผู้ช่วยผู้จัดการใหญ่	สายลูกค้าบุคคล	ร่วมเปิดตัวแคมเปญ	“สินเชื่อบัวหลวง	ผ่อนสบ๊ายสบาย	เติบโตไป

ด้วยกัน”	ซึ่งเป็นการน�าเสนอการผ่อนช�าระสินเชื่อแบบขั้นบันได	โดยผ่อนเฉพาะดอกเบี้ยในปีแรก	และทยอยปรับเพิ่มยอดผ่อนช�าระแบบค่อยเป็นค่อยไปทุก	5	

ปี	ตามการเพิ่มขึ้นของรายได้	ส�าหรับลูกค้ากลุ่มที่เป็นพนักงานประจ�า	เพื่อช่วยลดภาระในช่วงเริ่มต้นของการมีบ้านให้ลูกค้ารู้สึกผ่อนสบายๆตลอดระยะเวลา

การผ่อนช�าระสินเชื่อกับธนาคาร	โดยแคมเปญนี้เริ่มให้บริการตั้งแต่วันนี้เป็นต้นไป	สนใจสามารถสอบถามรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่ธนาคารกรุงเทพ	

ทุกสาขา	หรือโทร	1333

	 บริษัท	เอสซี	แอสเสท	คอร์ปอเรชั่น	จ�ากัด	(มหาชน)	เปิดตัวบ้านพักตากอากาศ2	ชั้น	แบบใหม่ล่าสุด	New	Siena	ขนาดพื้นที่ใช้สอย	151	ตร.ม.	

โครงการ	Boulevard	Tuscany	Cha	Am	–	Hua	Hin	(บูเลอวาร์ด	ทัสคานี	ชะอ�า-หัวหิน)	ด้วยดีไซน์ใหม่และห้องรับแขกแบบ	Double	Volume	สไตล์ทัส

คานีระดับพรีเมียม	ภายใต้แนวคิดโครงการแบบแคว้นทัสคานี	ประเทศอิตาลี	เพื่อมอบทุกพื้นที่ความสุขท่ามกลางการพักผ่อนในบรรยากาศติดทะเลและ

ทัศนียภาพอันสวยงาม	เพื่อให้คุณได้ใช้ชีวิตในวันพักผ่อนอย่างรื่นรมย์มีระดับ	มีความเป็นส่วนตัวในโลเคชั่นชายหาดสวยที่สุดในชะอ�า	ราคา	6-13	ล้านบาท	

พร้อมรับโปรโมชั่นพิเศษ	เครื่องปรับอากาศทั้งหลัง	และส่วนลด	1	ล้านบาท*	นอกจากความสมบูรณ์แบบของโครงการแล้ว	ที่ส�าคัญคือ	การใช้ชีวิตอย่าง

อุ่นใจภายใต้ระบบรักษาความปลอดภัยแบบ	Double	Security	ตลอด	24	ชม.	อีกทั้งติดตั้งระบบสัญญาณกันขโมยแบบ	Magnetic	และ	Shock	Sensor	

ภายในตัวบ้าน		ร่วมชมบ้านแบบใหม่ได้ตั้งแต่วันที่	13-15	เมษายนนี้	ณ	ส�านักงานขายโครงการ	ลงทะเบียนรับสิทธิ์ได้ที่	https://bit.ly/2Isv3za	ข้อมูลเพิ่ม

เติม	www.scasset.com	หรือโทร	1749

SC	เปิดบ้านดีไซน์ใหม่	New	Siena	โครงการ	Boulevard	Tuscany	Cha	Am	–	Hua	Hin	
บ้านพักตากอากาศติดทะเล	พร้อมรับโปรพิเศษช่วงสงกรานต์น้ี

2.
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AIS	เปิดจอง	“Huawei	P20	Series”	6	เมษาน้ี

บลจ.กสิกรไทย	แจก	Apple	Watch	series	3	ให้ลูกค้าผู้โชคดีประจ�าเดือน	ก.พ.	

4.

6.

	 เอไอเอส	จับมือ	หัวเว่ย	ประกาศเปิดให้จอง	Huawei	P20	และ	Huawei	P20	Pro	สมาร์ทโฟนแฟลกชิปรุ่นแรกของโลก	ที่มาพร้อมกล้องหลัง	3	ตัว	ซึ่งพัฒนา
ร่วมกับ	Leica	และนวัตกรรมชั้นเลิศที่ควบคุมด้วยเทคโนโลยีปัญญาประดิษฐ์	หรือ	AI	จึงสามารถมอบประสบการณ์การถ่ายภาพที่ดีที่สุดจากสมาร์ทโฟนหัวเว่ย	
พร้อมจัดเต็ม!	ข้อเสนอสุดพิเศษ	เฉพาะลูกค้าเอไอเอส	ทั้งลูกค้าปัจจุบัน,	เปิดเบอร์ใหม่	หรือเปลี่ยนจากเติมเงินเป็นรายเดือน	
•	รับส่วนลดค่าเครื่อง	4,000	บาท	เมื่อสมัครแพ็กเกจ	4G	Hot	Deal	899	บาทขึ้นไป	ช�าระค่าบริการล่วงหน้าเพียง	2,000	บาท
•	พิเศษลูกค้าย้ายค่ายเบอร์เดิมรับส่วนลดค่าเครื่องเพิ่มอีก	1,000	บาท	
•	ชมฟรี!	คอนเทนต์ความบันเทิงระดับโลกกับแพ็กเกจ	Premier	Full	HD	และ	ซีรีส์	วาไรตี้เกาหลี	อัพเดทเร็วสุด	พร้อมซับไทยกับแพ็กเกจ	Viu	Premium	นาน	3	
เดือน	(มูลค่ารวม	1,599	บาท)	
•	รับฟรี!	พรีเมี่ยมเซตจากหัวเว่ย
โดยลูกค้าเอไอเอส	สามารถสั่งจองเครื่องได้	ตั้งแต่วันที่	6-16	เมษายน	2561	(เริ่มเวลา	9:00)	ผ่าน	2	ช่องทาง	ได้แก่	
1.	สั่งจองทางเว็บไซต์	www.ais.co.th/HuaweiP20	รับสินค้าได้ที่เอไอเอส	ช็อป	หรือเทเลวิซ	พลัส	ในวันที่	20	เม.ย.	2561	
2.	สั่งจองผ่าน	AIS	Online	Store	พร้อมบริการจัดส่งสินค้าถึงบ้านทั่วประเทศ	ตั้งแต่วันที่	20	เม.ย.	2561	เป็นต้นไป	
	 Huawei	P20	สี	Black,	Midnight	Blue,	Pink	Gold	ราคา	19,990	บาท	พร้อมรับฟรี	Huawei	Sport	Bluetooth	Headphones	มูลค่า	1,990	บาท	
(ของพรีเมี่ยมจ�านวนจ�ากัด)
	 Huawei	P20	Pro	สี	Black,	Midnight	Blue,	Twilight	ราคา	27,990	บาท	พร้อมรับฟรี	Huawei	EnVizion	360	Camera	มูลค่า	4,490	บาท	
(ของพรีเมี่ยมจ�านวนจ�ากัด)

	 นางสาวเอื้อพันธ์	เพ็ชราภรณ์	ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการ	(ซ้าย)	บริษัท	หลักทรัพย์จัดการกองทุนกสิกรไทย	จ�ากัด	(บลจ.	กสิกรไทย)	ร่วมแสดงความยินดีและ

มอบรางวัล	Apple	Watch	series	3	จ�านวน	2	รางวัล	ให้กับลูกค้าผู้โชคดีประจ�าเดือนกุมภาพันธ์จ�านวน	2	ท่าน	ที่ร่วมกิจกรรมดาวน์โหลดแอปพลิเคชัน	

K-My	Funds	พร้อมลงทะเบียนใช้งานครั้งแรก	หรือล็อกอินเข้าสู่ระบบ		K-My	Funds	อย่างน้อยเดือนละ	1	ครั้ง		โดยกิจกรรมได้จัดขึ้นเป็นประจ�าทุกเดือนส�าหรับ

ลูกค้ากองทุนรวมกสิกรไทย	เพื่อมีสิทธิ์ลุ้นรับ	Apple	Watch	series	3	จ�านวน	2	รางวัลต่อเดือน	และตั๋วหนัง	SF	จ�านวน	500	รางวัลต่อเดือน	(รางวัลละ	2	ที่นั่ง)	

ส�าหรับผู้ที่พลาดโอกาสในครั้งนี้	ยังสามารถร่วมกิจกรรมและลุ้นรับรางวัลได้ในเดือนต่อๆ	ไป	ตั้งแต่วันนี้ถึง	28	ธ.ค.	2561	ทั้งนี้เงื่อนไขเพิ่มเติมเป็นไปตามที่บลจ.

กสิกรไทยก�าหนด	หรือดูรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่	www.kasikornasset.com

	 นายทวนทอง	ศรีวิเชียร	ผู้อ�านวยการ	ด้านบริหารผลิตภัณฑ์ดีไวซ์	บริษัท	ทรู	คอร์ปอเรชั่น	จ�ากัด	(มหาชน)	เปิดเผยว่า	“ทรูมูฟ	เอช	ยินดีเป็นอย่างยิ่งที่เป็น
ผู้ให้บริการรายแรกที่วางจ�าหน่าย	Apple	Watch	Series	3	(GPS	+	เซลลูล่าร์)	ในประเทศไทย	ซึ่งระบบเซลลูล่าร์ในตัวช่วยให้ผู้บริโภคเพลิดเพลินไปกับการใช้ชีวิต
และอิสระในการเชื่อมต่อด้วยเครือข่ายทรูมูฟ	เอช	4G	HD	Network	เครือข่ายล�้าหน้าที่ครอบคลุมทั่วประเทศ	และมั่นใจได้ว่าจะไม่พลาดทุกการเชื่อมต่อ	ไม่ว่าที่ไหน	
เมื่อใด”
	 Apple	Watch	Series	3	เพิ่มระบบเซลลูล่าร์ในตัวลงสู่นาฬิกาอันดับหนึ่งของโลก	ไม่ว่าผู้ใช้จะออกไปวิ่ง	ว่ายน�้า	หรือเพียงแค่พยายามเคลื่อนไหวตลอดทั้ง
วัน	Apple	Watch	Series	3	ที่มีระบบเซลลูล่าร์ก็จะช่วยให้ผู้ใช้สามารถต่อติด	โทรออก	รับข้อความ	และท�าสิ่งอื่นๆ	อีกมากมายได้	แม้ไม่มี	iPhone	อยู่ใกล้ตัว	ซึ่ง	
Apple	Watch	รุ่นที่	3	เป็นคู่หูด้านสุขภาพและการออกก�าลังกายที่ยอดเยี่ยม	มาพร้อมกับคุณสมบัติการฝึกสอนอัจฉริยะ	ความสามารถในการทนน�้าที่	50	เมตร	
และเครื่องวัดระดับความสูงสัมพัทธ์จากความกดอากาศ	โดย	Apple	Watch	Series	3	มีสองรุ่นด้วยกัน	รุ่นแรกที่มาพร้อม	GPS	และระบบเซลลูล่าร์	และอีกรุ่นหนึ่ง
ที่มี	GPS	เพียงอย่างเดียว	ซึ่งทั้งสองรุ่นนั้นมีโปรเซสเซอร์แบบ	Dual-core	ที่เร็วขึ้น	70	เปอร์เซ็นต์และชิพไร้สายใหม่
	 เพื่อฉลองการวางจ�าหน่าย	Apple	Watch	Series	3	(GPS	+	เซลลูล่าร์)	ครั้งแรกในประเทศไทย	ทรูมูฟ	เอช	มอบข้อเสนอสุดพิเศษฟรีค่าเปิดใช้บริการและใช้
บริการระบบเซลลูล่าร์ฟรีนานสูงสุด	24	เดือน	รวมมูลค่าสูงสุด	6,000	บาท	พร้อมด้วยแพ็กเกจสุดคุ้มส�าหรับลูกค้าเก่าและใหม่	รวมทั้งผู้ที่ย้ายค่ายมาใช้	ทรูมูฟ	
เอช	ในเบอร์เดิม
		 Apple	Watch	Series	3	(GPS	+	เซลลูล่าร์)	พร้อมวางจ�าหน่ายที่ทรูช้อป	60	สาขาทั่วประเทศแล้ววันนี้	พร้อมผู้เชี่ยวชาญผลิตภัณฑ์	Apple	คอยให้ค�าแนะน�า
เพื่อประสบการณ์ที่ดีในการเริ่มต้นใช้งาน	ณ	ทรูช้อป	สาขาที่ร่วมรายการ
		 ลูกค้าสามารถเปิดใช้บริการเซลลูล่าร์บน	Apple	Watch	Series	3	(GPS	+	เซลลูล่าร์)	ด้วยการอัพเดท	iPhone	เป็น	iOS	11.3	และ	watchOS	4.3	แล้วเข้าไป
ที่เมนู	Setting	บน	iPhone	เลือก	General	เลือก	About	จากนั้นท�าตามขั้นตอนเพื่ออัพเดทการตั้งค่าเครือข่ายผู้ให้บริการ
		 ดูข้อมูลเพิ่มเติมเกี่ยวกับราคาและดาต้าแพ็กเกจได้ที่	www.truemoveh.com/applewatchseries3/cellular
	 ดูข้อมูลเพิ่มเติมเกี่ยวกับ	iPhone	และ	Apple	Watch	ได้ที่	www.apple.com/th

ทรูมูฟ	เอช	วางจ�าหน่าย	Apple	Watch	Series	3	พร้อมระบบเซลลูล่าร์ในตัวแล้ววันน้ี5.
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	 นางวรางคณา	ลือโรจน์วงศ์	(ที่	4	จากซ้าย)	กรรมการผู้จัดการฝ่าย

ครัวการบิน	บริษัท	การบินไทย	จ�ากัด(มหาชน)	น�าอาหารไทยและขนม

ไทยจากฝีมือเชฟของครัวการบินไทย	อาทิ	น�้าพริกกุ้งสด	กระทงทอง	

ฉู่ฉี่ปลากระพง	ปั้นสิบ	ช่อม่วง	ตะโก้	3	สี	ข้าวเหนียวหน้าต่างๆ	เป็นต้น	

ร่วมจ�าหน่ายในงานเทศกาล	“Taste	of	Thai”	ซึ่งจัดขึ้นระหว่างวันที่	28	

มีนาคม	–	10	เมษายน	2561	ณ	Central	Food	Hall	ชั้น	7	

เซ็นทรัลเวิล์ด	และ	Central	Food	Hall	ชั้น	1	เซ็นทรัลชิดลม

การบินไทยจัดงานเทศกาล	“Taste	of	Thai”	
ประจ�าปี	2561	

1.
	 เมื่อเร็วๆ	นี้	นายชาญศิลป์	ตรีนุชกร	ประธานเจ้าหน้าที่เทคโนโลยีและ

วิศวกรรม	บริษัท	ปตท.	จ�ากัด	(มหาชน)	(ที่	3	จากขวา)	และผู้บริหาร	

ปตท.	ร่วมงานแถลงข่าวสนับสนุนโครงการ	“ราษฎร์	รัฐ	ร่วมใจ	ช่วยภัย

แล้ง”	ประจ�าปี	2561	โดยมี	พลเอก	สสิน	ทองภักดี		รองผู้บัญชาการ

ทหารบก	(กลาง)	ให้เกียรติเป็นประธานในพิธี	พร้อมหน่วยงานภาคีทั้งภาค

รัฐและรัฐวิสาหกิจเข้าร่วม	ณ	กองบัญชาการกองทัพบก	โดยปีนี้	ปตท.	

บริจาคเงินสนับสนุนผลิตภัณฑ์น�้ามันเชื้อเพลิง	ถังบรรจุน�้าInnoplus	

รวมทั้งค่าใช้จ่ายในการประชาสัมพันธ์และด�าเนินงานโครงการฯ	มูลค่า	

5,600,000	บาท	เพื่อบรรเทาความเดือดร้อนของประชาชนจากปัญหาภัย

แล้ง	ขาดแคลนน�้าในการอุปโภคบริโภค	โดยเฉพาะเขตทุรกันดารและพื้นที่

ห่างไกล	รวมทั้งพี่น้องเกษตรกรที่มักประสบปัญหาภัยแล้งซ�้าซากในหลาย

พื้นที่	

ปตท.	สนับสนุนโครงการ	“ราษฎร์	รัฐ	ร่วมใจ	
ช่วยภัยแล้ง”	ปี	2561

2.
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	 “พีทีจี	เอ็นเนอยี”	ส่ง	“กาแฟพันธุ์ไทย”	เข้าซื้อหุ้น	“จิตรมาส”	70%	

ผุดครัวกลางสนับสนุนธุรกิจอาหารในเครือ	เพิ่มความหลากหลายพร้อม

ขยายสู่ภูมิภาค	เตรียมเปิดร้านอาหารแบรนด์	“ครัวบ้านจิตร”	ตั้งเป้า	30	

สาขาภายในปี	62	นายพิทักษ์	รัชกิจประการ	ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร	และ

กรรมการผู้จัดการใหญ่บริษัท	พีทีจี	เอ็นเนอยี	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	PTG	

เปิดเผยว่า	บริษัทฯ	อนุมัติให้บริษัท	กาแฟพันธุ์ไทย	จ�ากัด	หรือ	PUN	ซึ่ง

เป็นบริษัทย่อยที่	PTG	ถือหุ้นในสัดส่วนร้อยละ	99.99	เข้าซื้อหุ้นสามัญเพิ่ม

ทุนของบริษัท	จิตรมาส	แคเทอริ่ง	จ�ากัด	ในสัดส่วน	70%	โดยบริษัทฯ	มี

แผนที่จะให้จิตรมาสเป็นครัวกลางเพื่อผลิตอาหาร	เบเกอรี่	รวมถึงเครื่อง

ดื่ม	สนับสนุนธุรกิจอาหารในเครือของ	PTG	ไม่ว่าจะเป็นร้านสะดวกซื้อ	Max	

Mart,	ร้านกาแฟพันธุ์ไทย,	Coffee	world	และ	Thai	Chef	Express	รวมกัน

กว่า	320	สาขา	รวมถึงมีแผนขยายครัวกลางไปสู่ครัวภูมิภาค	ในระยะเวลา

ประมาณ	3	–	4	ปีข้างหน้า	เพื่อรองรับการขยายตัวในต่างจังหวัด	

ตามการขยายตัวของสถานีบริการ	PTG	ทั่วประเทศ	คาดว่าการลงทุนรวม

จะอยู่ที่	360	ล้านบาท	ภายใน	5	ปีข้างหน้า	

	 นายธาดา	จารุกิจไพศาล	ประธานกรรมการ	(ต�าแหน่งกลาง)	

นายทรงพล	ชัญมาตรกิจ	(ที่	4	จากซ้าย)	ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร	บริษัท	

ทีวี	ไดเร็ค	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	TVD	และคณะกรรมการบริษัทฯ	ร่วมการ

ประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ�าปี	2561	ณ	โรงแรมเอส	31	สุขุมวิท	โดยที่

ประชุมผู้ถือหุ้นมีมติอนุมัติการออกใบส�าคัญแสดงสิทธิซื้อหุ้นสามัญที่ออก

ใหม่ของบริษัทฯ	หรือ	วอแรนท์	ครั้งที่	2	(TVD-W2)	จ�านวน	162,573,338	

หน่วย	มีอายุ	3	ปีนับตั้งแต่วันที่ออกและเสนอขาย	เพื่อจัดสรรให้แก่ผู้ถือ

หุ้นเดิมโดยไม่คิดมูลค่าในอัตรา	4	หุ้นสามัญต่อ	1	วอแรนท์	ก�าหนดราคา

ใช้สิทธิ	1	บาทต่อหุ้น	และอนุมัติให้น�าเงินทุนส�ารองตามกฎหมายจ�านวน	

3,802,569	บาท	และส่วนเกินมูลค่าหุ้นสามัญจ�านวน	29,999,639	บาท	

เพื่อน�ามาชดเชยผลขาดทุนสะสมของบริษัทฯ	ณ	วันที่	31	ธันวาคม	2560	

รวม	33,802,208	บาท		

“PTG”	ส่งลูกจับมือ	“จิตรมาส”	ผุดครัวกลาง

หนุนธุรกิจอาหารในเครือ	ขยายสู่ภูมิภาค

ประชุมผู้ถือหุ้น	TVD	อนุมัติออกวอแรนท์	

3.
4.
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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