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PRM คาดรายได้ปี 61 ทะลุเป้า 5 พันลบ. 

หลังซื้อกิจกร Big Sea เล็งซื้อกิจการธุรกิจท่ีเก่ียวเน่ืองอีก 1 ดีล

	 PRM คาดรายได้ปี61 ทะลุเป้า 5 พันลบ. หลังซื้อกิจกร Big Sea  

หนุนกองเรือเป็น 27 ล�ำจากปัจจุบัน 14 ล�ำ อยู่ระหว่างศึกษาเข้าซื้อ

กิจการธุรกิจที่เกี่ยวเนื่อง คาดชัดเจนปีนี้อย่างน้อย 1 ดีล ประเมินราย

ได้-ก�ำไรสุทธิ Q1/61 ทรงตัว หวังฟื้นตัวใน Q2/61 หลังปรับพอร์ตกอง

เรือ-รับรู้รายได้ Big Sea 

	 นายชาญวิทย์ อนัคกุล ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท พริมา 

มารีน จ�ำกัด (มหาชน) หรือ PRM เปิดเผยว่า บริษัทคาดว่ารายได้

ในปี2561 จะเติบโตทะลุเป้า 5 พันล้านบาท หลังบริษัทเข้าซื้อกิจการ 

บริษัท บิ๊ก ซี จ�ำกัด (Big Sea) ซึ่งเป็นผู้ประกอบธุรกิจขนส่งน�้ำมัน

ส�ำเร็จรูปทางทะเลรายใหญ่ภายในประเทศ ส่งผลให้กองเรือของบริษัท

เพิ่มขึ้นเป็นเท่าตัว โดยคาดว่าจะมีกองเรือสิ้นปี 2561 ราว 27 ล�ำ จาก

ปัจจุบัน 14 ล�ำ โดยบริษัทจะรับรู้รายได้จาก Big Sea ทันทีภายใน

ไตรมาส 2/2561  

	 ทั้งนี้การเข้าซื้อหุ้นของ Big Sea จะสาามารถเสริมศักยภาพ

การด�ำเนินธุรกิจของ PRM ในกลุ่มธุรกิจขนส่งฯ ภายในประเทศ ให้มี

ความแข็งแกร่งในด้านจ�ำนวนเรือที่จะเพิ่มขึ้นอย่างเท่าตัว ซึ่งส่งผล

ให้ PRM มีส่วนแบ่งการตลาดการขนส่งในประเทศเป็นอันดับ 1 โดยคิด

เป็นสัดส่วน 49% ของส่วนแบ่งการขนส่งตลาดในประเทศทั้งหมด โดย

มีความสามารถในการให้บริการขนส่งเพิ่มขึ้นอย่างมีนัยส�ำคัญ ดังนี้ 

ปริมาณการขนส่งของ เชฟร่อน จากเดิม 15% จะเพิ่มเป็น 43%, เชลล์

จากเดิม 19% จะเพิ่มเป็น 64%, IRPC จากเดิม 19% จะเพิ่มเป็น 52% 

และยังขยายฐานลูกค้าใหม่ คือ บางจาก คิดเป็นสัดส่วน 37% ของ

ปริมาณน�้ำมันที่ขนทางเรืออีกด้วย   

	 อนึ่งการเข้าซื้อหุ้น Big Sea จะแบ่งออกเป็น 2 ช่วง คือ ช่วงที่ 

1 PRM จะเข้าซื้อหุ้นสามัญจ�ำนวน 252,000 หุ้น หรือคิดเป็นสัดส่วน 

70% ของหุ้นที่ออกและจ�ำหน่ายแล้วทั้งหมดใน Big Sea จากบริษัท ที

ดับบลิวที จ�ำกัด โดยมีมูลค่ารวมไม่เกิน 1,400 ล้านบาท ซึ่งคาดว่าจะ

ท�ำธุรกรรมแล้วเสร็จ และรับรู้รายได้ทันทีภายในไตรมาส 2/2561 

	 ช่วงที่ 2 PRM จะทยอยเข้าซื้อหุ้น Big Sea ในส่วนที่เหลืออีก 

108,000 หุ้น หรือคิดเป็นสัดส่วน 30% ของหุ้นที่ออกและจ�ำหน่าย

แล้วทั้งหมดจาก ทีดับบลิวเอทีที ลิมิเต็ด (TWATT Limited) โดยทยอย

เข้าซื้อหุ้นในสัดส่วน 10% ต่อปี รวม 3 ปี ซึ่งสัดส่วนการเข้าทยอยซื้อ

หุ้นในช่วง 3 ปีนี้จะพิจารณาจากผลการด�ำเนินงานของ Big Sea เป็น

ส�ำคัญ โดยคาดว่าการซื้อขายหุ้นในช่วงที่ 2 จะแล้วเสร็จภายในไตรมาส 

2/2564 ซึ่งคิดเป็นมูลค่ารวมไม่เกิน 1,500 ล้านบาท

	 นายชาญวิทย์ กล่าวเพิ่มเติมว่า บริษัท พร้อมเดินหน้าขยายธุรกิจ

ให้เติบโตอย่างต่อเนื่อง โดยนอกจากการดีลการเข้าซื้อกิจการ Big Sea 

แล้ว บริษัทยังอยู่ระหว่าง เจรจราเข้าซื้อกิจการอย่างต่อเนื่อง คาดว่า

ในปีนี้จะได้เห็นความชัดเจนการเข้าซื้อกิจการในธุรกิจที่เกี่ยวเนื่องปีนี้

อย่างน้อย 1 ราย 	

	 ส�ำหรับแนวโน้มผลประกอบการไตรมาสแรกปีนี้ คาดจะทรงตัวจาก

ช่วงเดียวกันของปีก่อนเนื่องจากเป็นช่วงโลว์ซีซั่นของธุรกิจ 

	 อย่างไรก็ตามบริษัทประเมินว่าในไตรมาส 2/61 จะเริ่มมีสัญญาณ

ฟื้นตัวอย่างมีนัยส�ำคัญทั้งรายได้และก�ำไรสุทธิ เนื่องจากบริษัทได้มีการ

ปรับพอร์ตกองเรือตามนโยบายบริหารจัดการกองเรือให้สอดรับทิศทาง

ความต้องการของลูกค้า ซึ่งนอกจากการขยายธุรกิจตามแผนงานที่ได้

วางไว้ ยังเน้นขยายธุรกิจขนส่งฯที่มีศักยภาพการเติบโตที่ดีจากปริมาณ

ความต้องการใช้บริการเรือขนส่งน�้ำมันที่เพิ่มขึ้น สอดคล้องกับปริมาณ

ความต้องการใช้น�้ำมันเชื้อเพลิงทั้งภายในประเทศและระดับภูมิภาคที่

เพิ่มขึ้นแล้ว รวมถึงด�ำเนินการปรับการบริหารจัดการเรือภายในกอง

เรือที่มีเพื่อให้สอดคล้องกับสถานการณ์ตลาด ช่วยบริหารจัดการด้าน

ต้นทุนการด�ำเนินงานในแต่ละกลุ่มธุรกิจให้มีประสิทธิภาพมากขึ้น เช่น 

ปรับเปลี่ยนการขนส่งรายเที่ยวหรือ Spot เป็นแบบ Time Charter ที่

เป็นลักษณะสัญญาระยะยาวและลูกค้าเป็นผู้รับผิดชอบค่าใช้จ่ายด้าน

เชื้อเพลิง ท�ำให้ลดความเสี่ยงจากภาวะต้นทุนพลังงานการขนส่งน�้ำมัน

ได้ดีหรือการโยกย้ายน�้ำมันมาบรรจุให้เต็มความสามารถการบรรทุก

ของกลุ่มธุรกิจ FSU ที่ช่วยลดค่าใช้จ่ายด้านต้นทุนด�ำเนินงาน ซึ่งจะส่ง

ผลดีต่อการเติบโตและความสามารถในการท�ำก�ำไรจากการด�ำเนินงาน
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ผู้ถือหุ้น ZIGA ไฟเขียวปันผล 0.13 บาท 
ซีอีโอกางแผนปี 61 ต้ังเป้ารายได้โตไม่ต�่ำกว่า 15% 

ลุย I-Retail เต็มรูปแบบ

BIG เปิดฤดูกาลค้าปลีก
กล้องดิจิทัล "บิ๊ก คาเมร่า เฟสติวัล 2018"  

ม่ันใจหนุนรายได้ปี 61 โต10-15%

	 นายชาญ เธียรกาญจนวงศ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร รักษาการกรรมการ
ผู้จัดการ บริษัท บิ๊ก คาเมร่า คอร์ปอเรชั่น จ�ำกัด (มหาชน) หรือ BIG ด�ำเนิน
ธุรกิจผู้จัดจ�ำหน่ายค้าปลีกสินค้าประเภทกล้องถ่ายภาพและอุปกรณ์ถ่าย
ภาพ ภายใต้ชื่อ BIG Camera, โทรศัพท์เคลื่อนที่ ภายใต้ชื่อ BIG Mobile และ
บริการพิมพ์รูปครบวงจร ภายใต้ชื่อ Wonder Photo Shop กล่าวว่า ภาพรวม
ตลาดกล้องดิจิทัลของไทยในปีที่ผ่านมา มูลค่ารวม 8,600 ล้านบาท หรืออยู่ที่ 
310,000 ตัว โดยเซ็กเมนต์กล้อง Mirrorless ยังคงมีส่วนแบ่งการตลาดที่สูงกว่า 
DSLR และ Compact ท�ำให้ผู้ผลิตกล้องหลายแบรนด์ให้ความส�ำคัญกับตลาด 
Mirrorless จึงท�ำให้เกิดการแข่งขันสูงขึ้นตามไปด้วย
	 “ช่วง1-2 ปีที่ผ่านมา พฤติกรรมการซื้อกล้องดิจิทัลของลูกค้าเริ่ม
เปลี่ยนแปลงอย่างเห็นได้ชัด โดยพบกลุ่มอายุของผู้ใช้งานลดลงเรื่อยๆ มีการ
ค้นคว้าเกี่ยวกับเทรนด์ของกล้องหรือหาข้อมูลผลิตภัณฑ์มากขึ้น รวมถึงมีความ
ต้องการรุ่นและสีเฉพาะตัวที่แตกต่างบ่งบอกถึงตัวตนและแสดงถึงความเอ็กซ์
คลูซีฟ” ส�ำหรับ "บิ๊ก คาเมร่า" เล็งเห็นโอกาสทางธุรกิจดังกล่าวจึงน�ำเอาจุดเด่น
ด้านการเป็นพันธมิตรทางการค้าที่เข้มแข็งกับ แบรนด์กล้อง ช่างภาพมืออาชีพ
ระดับประเทศ รวมถึงการเป็นผู้จัดจ�ำหน่ายรายใหญ่ของไทย วางแผนการด�ำเนิน
งานโดยใช้กลยุทธ์ "Exclusivity Marketing” โดยน�ำเข้ากล้องดิจิทัลและอุปกรณ์
ถ่ายภาพที่มีวางจ�ำหน่ายเฉพาะที่ บิ๊ก คาเมร่า ที่เดียวเท่านั้น และในงานอีเว้นท์
แรกของปีนี้ คือ
	 "บิ๊ก คาเมร่า เฟสติวัล 2018" (BIG CAMERA FESTIVAL 2018) ซึ่งถือว่า
เป็นอีเว้นท์เปิดฤดูกาลขายของกล้องดิจิทัลปี 2018 เนื่องจากตั้งแต่ต้นปีมี
กล้องและอุปกรณ์ถ่ายภาพเปิดตัวใหม่หลายแบรนด์ แต่ยังไม่มีวางจ�ำหน่ายใน
ประเทศไทย โดยปกติมักจะเริ่มจัดจ�ำหน่ายปลายมีนาคมหรือต้นเดือนเมษายน 
ซึ่งจะตรงกับช่วงที่จัดงานพอดี จึงถือเป็นการจัดจ�ำหน่ายกล้องรุ่นใหม่ล่าสุด
ของปีนี้ไว้ในที่เดียว โดยจะจัดขึ้นระหว่างวันที่ 4-11 เมษายน นี้ ณ ศูนย์การค้า

เซ็นทรัล พลาซ่า ลาดพร้าว ใช้งบประมาณในการจัดงานรวมทั้งสิ้นกว่า 10 ล้าน
บาท
	 ทั้งนี้ ในการจัดกิจกรรมต่างๆ เฉลี่ยกว่า 75 ครั้งต่อปี ได้แก่ กิจกรรมเวิร์ค
ช้อปการถ่ายภาพ ในบรรยากาศและสถานที่ระดับพรีเมี่ยม พร้อมเชิญช่างภาพ
ชื่อดังระดับประเทศมาแนะเทคนิคการถ่ายภาพ เพื่อให้ผู้บริโภคได้ใช้กล้องให้เกิด
ประสิทธิภาพสูงสุด มีลูกค้ากว่า 6,000 รายต่อปีที่ได้รับความรู้ในการถ่ายภาพ
และสามารถใช้งานกล้องดิจิทัลได้อย่างมีประสิทธิภาพ รวมไปถึงการคืนก�ำไรให้
กับลูกค้า ผ่านกิจกรรมบิ๊ก คาเมร่า บิ๊ก โบนัส ซึ่งลูกค้าผู้โชคดีจะได้ร่วมทริปเวิร์ค
ช้อปถ่ายภาพพร้อมท่องเที่ยว ประเทศในฝัน อาทิ ฝรั่งเศส ออสเตรีย เยอรมนี 
นิวซีแลนด์ เป็นต้น
	 นอกเหนือจากกลยุทธ์ด้านการท�ำตลาดแบบ Exclusivity Marketing นี้
แล้ว บริษัทฯ ยังคงวางแผนใน การเปิดสาขาให้ครอบคลุมทั่วประเทศมากยิ่งขึ้น 
ตามการขยายตัวของห้างสรรพสินค้า ทั้งในพื้นที่กรุงเทพฯ และต่างจังหวัด ส่วน
ในธุรกิจการพิมพ์ (Printing) ซึ่งด�ำเนินงานภายใต้ชื่อ Wonder Photo Shop 
นั้น ที่ผ่านมาเปิดไปแล้ว 6 สาขา และปีนี้มีแผนขยายสาขาเพิ่มอีกอย่างน้อย 4 
สาขา รวมเป็น 10 สาขา
	 นายชาญ เธียรกาญจนวงศ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร รักษาการกรรมการ
ผู้จัดการ BIG กล่าวว่า ภาพรวมผลประกอบการในปี2561 คาดว่าจะมีราย
ได้เติบโต 10 - 15% จากปีก่อนที่ 6,043.10 ล้านบาท โดยจะเน้นขยายธุรกิจ 
Printing โดยเฉพาะการขยายสาขาเพิ่มเป็น 4 สาขา และเพิ่มธุรกิจ Printing ใน
ร้าน BIG Camera ทุกสาขา
	 ด้านธุรกิจ BIG Mobile ยอดขายปรับตัวเพิ่มขึ้นต่อเนื่อง และจะเริ่มขยาย
สาขาในจังหวัดกรุงเทพมากขึ้น จากเดิมที่เน้นขยายสาขาในต่างจังหวัด และอยู่
ระหว่างหาโอกาสเข้ารับงานบริหารร้าน AIS Shop เพิ่มเติม ดังนั้นจึงมั่นใจว่า
ภาพรวมรายได้จะเติบโตตามเป้าหมายที่วางไว้ 

	 ที่ประชุมผถห. ZIGA โหวตอนุมัติปันผล ในอัตรา 0.13 บาท/หุ้น 

พร้อมจ่าย 2 พ.ค.นี้ ด้านซีอีโอ "ศุภกิจ งามจิตรเจริญ" กางแผนปี 61 

ตั้งเป้ารายได้โตไม่ต�่ำกว่า 15% จากปีก่อน จากปีก่อนท�ำได้ 910 ล้านบาท 

หลังมองอุตสาหกรรมวัสดุก่อสร้างสดใส พร้อมเดินหน้าลุยงาน I-Retail 

เตรียมออกผลิตภัณฑ์ใหม่ ตอบโจทย์การขยายกลุ่มลูกค้าเพิ่มขึ้น 

	 นายศุภกิจ งามจิตรเจริญ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท ซิก้า 

อินโนเวชั่น จ�ำกัด (มหาชน) หรือ ZIGA ผู้ด�ำเนินธุรกิจผลิตและจ�ำหน่าย

เหล็กโครงสร้าง และท่อเหล็กร้อยสายไฟ เปิดเผยว่า ที่ประชุมสามัญผู้ถือ

หุ้นประจ�ำปี 2561 มีมติอนุมัติการจัดสรรเงินก�ำไรจากผลประกอบการปี 

2560 จ�ำนวน 561,000 บาท เพื่อเป็นทุนส�ำรองตามกฎหมาย และการ

จ่ายเงินปันผลให้แก่ผู้ถือหุ้นในอัตรา 0.13 บาทต่อหุ้น รวมเป็นเงินทั้งสิ้น 

67,600,000 บาท โดยก�ำหนดรายชื่อผู้ถือหุ้นที่มีสิทธิรับเงินปันผล ในวัน

ที่12 มีนาคม 2561 (Record Date) และก�ำหนดจ่ายเงินปันผลให้แก่ผู้ถือ

หุ้นในวันที่ 2 พฤษภาคม 2561 

	 ทั้งนี้ บริษัทฯตั้งเป้ารายได้รวมในปีนี้ เติบโตไม่ต�่ำกว่า 15% จาก

ปีก่อนท�ำได้ 910 ล้านบาท เนื่องจากประเมินว่าภาพอุตสาหกรรมวัสดุ

ก่อสร้างน่าจะเติบโตต่อเนื่อง จากการลงทุนของภาครัฐและภาคเอกชน 

นอกจากนี้ บริษัทฯได้ขยายการลงทุน ร้านค้าส�ำเร็จรูป หรือ I-Retail เต็ม

รูปแบบ ซึ่งล่าสุดบริษัทได้รับมาตรฐานอุตสาหกรรมเหล็กโครงสร้างเพิ่ม

เติมอีกหลายหมวด ซึ่งจะครอบคลุมถึงท่อโครงสร้างรูปทรงต่างๆ ท�ำให้

คาดว่าจะได้รับงานใหม่ๆ เพิ่มเติม โดยปัจจุบันบริษัทฯได้เริ่มส่งมอบงาน 

I-Retail ร้านกาแฟให้กับปั๊ม PT แล้ว ทั้งนี้ปั๊ม PT มีแผนจะขยายสาขา

อย่างต่อเนื่อง จึงนับเป็นโอกาสในการเติบโตของ I-Retail ตามไปด้วย 

	 นอกจากนี้ บริษัทฯมีแผนออกผลิตภัณฑ์ใหม่ ในกลุ่มงานเหล็ก

โครงสร้างอเนกประสงค์ "ZIGA" และท่อเหล็กร้อยสายไฟ "DAIWA" เพื่อ

ตอบโจทย์ความต้องการของลูกค้าให้ครอบคลุมมากยิ่งขึ้น       
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รุกธุรกิจดาต้าเซ็นเตอร์ รับเทรนด์เศรษฐกิจดิจิทัล

	 "ไทคอน" ผู้น�ำตลาดพัฒนาอสังหาริมทรัพย์เพื่อการอุตสาหกรรม

แบบครบวงจร เดินหน้าตามแผน โรดแมป 3 ปี เปิดเกมรุกขยายธุรกิจ

ใหม่ตามกลยุทธ์ "รุกเจาะตลาดด้วยจุดแข็งด้านบริการที่ครบวงจร พร้อม

เปิดธุรกิจใหม่ขยายฐานลูกค้า" จับเทรนด์เศรษฐกิจดิจิทัล ตั้งบริษัท ไท

คอน เทคโนโลยี จ�ำกัด (TICON Technology) ประเดิมจับมือพันธมิตร

ระดับโลก "เอสทีที จีดีซี" (STT GDC) บริษัทชั้นน�ำด้านการให้บริการดาต้า

เซ็นเตอร์จากสิงคโปร์ รุกธุรกิจดาต้าเซ็นเตอร์ เผยเตรียมผุดอาคารดาต้า

เซ็นเตอร์แห่งแรกบนพื้นที่ยุทธศาสตร์ในกรุงเทพฯ 

	 นายปณต สิริวัฒนภักดี ประธานคณะกรรมการบริหาร บริษัท ไท

คอน อินดัสเทรียล คอนเน็คชั่น จ�ำกัด (มหาชน) เปิดเผยว่า เทรนด์

เศรษฐกิจในประเทศไทยก�ำลังก้าวเข้าสู่ยุคเศรษฐกิจดิจิทัล (Digital 

Economy) อย่างเต็มรูปแบบ จะเห็นได้จากหลายอุตสาหกรรมเริ่มหัน

มาใช้เทคโนโลยีและระบบดิจิทัลในการแข่งขันมากขึ้น อีกทั้งการเข้ามา

อย่างเต็มตัวของธุรกิจอีคอมเมิร์ซ และการพัฒนาอย่างรวดเร็วของ Fin 

Tech ในเมืองไทย ขณะเดียวกันยังได้แรงสนับสนุนจากภาครัฐที่มีนโยบาย

ไทยแลนด์ 4.0 นโยบายเศรษฐกิจดิจิทัล โครงการผลักดันอินเตอร์เน็ต

ความเร็วสูง เป็นต้น ส่งผลให้ธุรกิจบริการด้านไอที โดยเฉพาะธุรกิจดาต้า

เซ็นเตอร์เติบโตอย่างก้าวกระโดด ทั้งนี้คาดว่าตลาดจะเติบโตสูงขึ้นถึงสอง

เท่าภายในระยะเวลา 3 ปี จึงเป็นโอกาสที่ดีในการขยายธุรกิจไปยังอุตสาห

กรรมใหม่ๆ และเป็นอีกหนึ่งความท้าทายที่จะแสดงให้เห็นถึงศักยภาพของ

ไทคอน ตลอดจนตอกย�้ำความเป็นผู้น�ำตลาดพัฒนาอสังหาริมทรัพย์เพื่อ

การอุตสาหกรรมแบบครบวงจรควบคู่กันไปด้วย ไทคอน (TICON) จึงเล็ง

เห็นโอกาสในการขยายธุรกิจของไทคอนที่สอดรับกับเศรษฐกิจยุคนี้ คณะ

กรรมการบริษัทจึงมีมติให้จัดตั้ง บริษัท ไทคอน เทคโนโลยี จ�ำกัด (TICON 

Technology) พร้อมกันนี้ยังได้อนุมัติการร่วมทุนกับ เอสที เทเลมีเดีย 

โกลบอล ดาต้าเซ็นเตอร์ หรือเอสทีที จีดีซี (ST Telemedia Global Data 

Centres : STT GDC) พันธมิตรระดับโลกที่มีความเชี่ยวชาญในธุรกิจดาต้า

เซ็นเตอร์ ในสัดส่วนการลงทุน 51-49 เพื่อรุกตลาดอย่างเต็มรูปแบบ 

	 ด้าน นายโสภณ ราชรักษา ผู้อ�ำนวยการใหญ่ บริษัท ไทคอน อินดัส

เทรียล คอนเน็คชั่น จ�ำกัด (มหาชน) กล่าวว่า การจัดตั้ง บริษัท ไทคอน 

เทคโนโลยี จ�ำกัด (TICON Technology) เป็นการต่อยอดความเชี่ยวชาญ

และสร้างมูลค่าเพิ่มบนจุดแข็งของไทคอนด้านการเป็นผู้น�ำตลาดพัฒนา

อสังหาริมทรัพย์เพื่อการอุตสาหกรรมแบบครบวงจร ที่ให้บริการโรงงาน

และคลังสินค้าส�ำเร็จรูปที่เข้าใจและตอบทุกความต้องการของลูกค้าในทุก

อุตสาหกรรมได้อย่างตรงจุด ด้วยพื้นที่ภายใต้การบริหารจัดการ จ�ำนวน

มากที่สุดในประเทศไทยกว่า 2.7 ล้านตารางเมตรทั่วประเทศ โดยได้จับมือ

กับเอสทีที จีดีซี เพื่อรุกธุรกิจดาต้าเซ็นเตอร์ในประเทศไทยอย่างเต็มรูป

แบบ 

	 "การรุกขยายธุรกิจเข้าสู่ธุรกิจดาต้าเซ็นเตอร์ในครั้งนี้ เป็นธุรกิจที่

มีความสอดคล้องกับความเชี่ยวชาญในการด�ำเนินธุรกิจ และช่วยเพิ่ม

บริการทางด้านดิจิทัลและเทคโนโลยีของไทคอนให้ครบวงจรเพื่อตอบ

สนองความต้องการของกลุ่มลูกค้าของไทคอน อีกทั้งยังเป็นการน�ำความ

แข็งแกร่งของไทคอนมาผสานกับความรู้ความเชี่ยวชาญด้านการพัฒนา

และน�ำเสนอบริการดาต้าเซ็นเตอร์ในระดับโลกของพันธมิตร เอสทีที จีดี

ซี ซึ่งจะช่วยผลักดันให้ธุรกิจใหม่นี้เติบโตอย่างมีศักยภาพ โดยบริษัทฯ ยัง

เตรียมแผนที่จะสร้างอาคารดาต้าเซ็นเตอร์แห่งใหม่ โดยตั้งเป้าให้เป็นดาต้า

เซ็นเตอร์ขนาดใหญ่พร้อมด้วยเทคโนโลยีที่ทันสมัย บนพื้นที่ยุทธศาสตร์ใน

กรุงเทพฯ คาดว่าจะแล้วเสร็จพร้อมให้บริการเต็มรูปแบบภายในปี 2563"

นายโสภณ กล่าวเพิ่มเติม

	 มร.บรูโน่ โลเปซ ประธานเจ้าหน้าที่บริหารกลุ่ม เอสที เทเลมีเดีย 

โกลบอล ดาต้าเซ็นเตอร์ กล่าวว่า "การร่วมมือกับไทคอน ที่มีผู้ถือหุ้น

ใหญ่เป็น บริษัท เฟรเซอร์ส พร็อพเพอร์ตี้ ลิมิเต็ด และกลุ่มทีซีซี จะ

ท�ำให้เราสามารถเข้าถึงเครือข่ายในการด�ำเนินธุรกิจที่แข็งแกร่งที่สุด และ

มีความรู้ความเข้าใจอย่างลึกซึ้งเกี่ยวกับตลาดในประเทศไทย นอกจาก

นี้ยังเพิ่มโอกาสในการเข้าถึงแลนด์แบงก์ รวมถึงพื้นที่ในการพัฒนา

อสังหาริมทรัพย์ ทั้งในพื้นที่เขตธุรกิจและอุตสาหกรรมโดยรอบกรุงเทพฯ 

และทั่วประเทศ ทั้งนี้เมื่อผนวกกับประสบการณ์ของเอสทีที จีดีซี ในการ

ออกแบบ การสร้างและให้บริการในธุรกิจดาต้าเซ็นเตอร์ การจับมือกันใน

ครั้งนี้จะช่วยขยายธุรกิจของเราไปยังระดับโลกมากขึ้น และตอกย�้ำจุดยืน

ของบริษัทในการเป็นผู้น�ำด้านการให้บริการดาต้าเซ็นเตอร์ระดับโลก เสริม

แกร่งจากเดิมที่เราได้เริ่มต้นให้บริการในหลายประเทศในเอเชียไม่ว่าจะ

เป็นประเทศ อินเดีย, จีน และสิงคโปร์ โดยเรามั่นใจว่าการผนึกความรู้

ความเชี่ยวชาญในประเทศไทยของไทคอน เข้ากับความมุ่งมั่นและความ

เชี่ยวชาญในการให้บริการดาต้าเซ็นเตอร์ระดับโลกของเอสทีที จีดีซี จะ

ท�ำให้ความร่วมมือในครั้งนี้มีความแข็งแกร่ง และจะสามารถมอบบริการที่

มีคุณภาพให้กับลูกค้าและคู่ค้าของเราที่มีการขยายธุรกิจไปยังประเทศไทย

และทั่วทุกภูมิภาค โดยเรามีความยินดีที่จะร่วมงานกับทีมผู้บริหารของไท

คอนเพื่อสร้างอาคารดาต้าเซ็นเตอร์แห่งใหม่ ที่มีเทคโนโลยีทันสมัยและ

ตั้งอยู่ในพื้นที่จุดยุทธศาสตร์ในกรุงเทพฯซึ่งจะช่วยเพิ่มโอกาสในการเติบโต

ของกลุ่มลูกค้าในประเทศไทยได้เป็นอย่างดี" (มีต่อ)
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รุกธุรกิจดาต้าเซ็นเตอร์ รับเทรนด์เศรษฐกิจดิจิทัล

	 อนึ่ง นางสาวลลิตพันธุ์ พิริยะพันธุ์ เลขานุการบริษัท ไทคอน อินดัส

เทรียล คอนเน็คชั่น จ�ำกัด (มหาชน) หรือ TICON เปิดเผยว่า ตามมติที่

ประชุมคณะกรรมการบริษัท ครั้งที่ 3/2561 ของบริษัท ไทคอน อินดัสเท

รียล คอนเน็คชั่น จ�ำกัด (มหาชน) ซึ่งประชุมเมื่อวันที่ 30 มีนาคม 2561 

ได้มีมติอนุมัติการจัดตั้งบริษัทย่อยเพื่อเข้าร่วมทุนกับ STT Thailand 

DC Ptc. Ltd. ("STT GDV Thailand") ในการบริการด้านศูนย์ข้อมูล 

(Date Center) ในประเทศไทย โดยในการร่วมทุนดังกล่าว ที่ประชุมคณะ

กรรมการบริษัทได้มีมติให้บริษัท และ/หรือ บริษัทย่อยของบริษัทเข้า

ซื้อหุ้นในบริษัท เทคโนโลยี แอสเซ็ทส์ จ�ำกัด ("บริษัทเป้าหมาย") ซึ่งจะ

ถือกรรมสิทธิ์ในที่ดินที่จะใช้ในการก่อสร้างและพัฒนาศูนย์ข้อมูล (Date 

Center) ("ที่ดินพัฒนา Date Center ") โดยบริษัท และ/หรือบริษัทย่อย

ของบริษัทจะเข้าซื้อหุ้นในสัดส่วนร้อยละ 51 ของหุ้นทั้งหมดในบริษัทเป้า

หมายจากบริษัท ดาต้า แอสเซ็ทส์ จ�ำกัด ("Data Assets")  ซึ่งเป็นบริษัท

ที่บริษัท ทีซีซี แอสเซ็ทส์ (ประเทศไทย) จ�ำกัด (“TCC Assets”) ถือหุ้น

อยู่ร้อยละ 99.99 (Data Assets และTCC Assets รวมเรียกว่า “กลุ่มผู้

ขาย”) ในขณะที่ STT GDC Thailand จะเข้าซื้อหุ้นส่วนที่เหลือร้อยละ 49 

ในบริษัทเป้าหมายจากกลุ่มผู้ขายในคราวเดียวกัน และบริษัท และ/หรือ 

บริษัทย่อยร่วมกับ STT GDC Thailand จะใช้บริษัทเป้าหมายเป็นบริษัท

เพื่อการร่วมทุนในการให้บริการด้านศูนย์ข้อมูล (Data Center) ต่อไป 

ทั้งนี้ ที่ประชุมคณะกรรมบริษัทดังกล่าวได้มีมติอนุมัติการเข้าท ารายการ

ได้มาซึ่งสินทรัพย์ของบริษัทจดทะเบียน และการเข้าท�ำรายการกับบุคคล

ที่เกี่ยวโยงกันในการเข้าร่วมลงทุนดังกล่าวแล้ว ในการนี้บริษัทจึงขอชี้แจง

รายละเอียดของการเข้าท�ำรายการดังกล่าวข้างต้นดังต่อไปนี้	

	 ในวันที่ 3 เมษายน 2561 บริษัท STT GDC Thailand และกลุ่ม

ผู้ขาย ได้เข้าท�ำสัญญาซื้อขายหุ้นในบริษัทเป้าหมายแบบมีเงื่อนไขโดย

บริษัท และ/หรือ บริษัทย่อยจะเข้าซื้อในสัดส่วนร้อยละ 51 ของจ�ำนวนหุ้น

ที่ออกและจ�ำหน่ายได้ทั้งหมดของบริษัทเป้าหมายในราคาหุ้นละไม่เกิน 10 

บาท รวมทั้งสิ้นเป็นมูลค่าไม่เกิน 136,170,000 บาท จากกลุ่มผู้ขาย โดย

จ�ำนวนหุ้นสุดท้ายที่บริษัท และ/หรือบริษัทย่อยจะเข้ารับโอนหุ้นจากกลุ่ม

ผู้ขายขึ้นอยู่กับมูลค่าที่แท้จริงของที่ดินพัฒนา Data Center ที่บริษัทเป้า

หมายจะถือกรรมสิทธิ์ซึ่งจะทราบแน่ชัดหลังจากที่มีการรังวัดที่ดินดังกล่าว

แล้ว ทั้งนี้ไม่ว่าในกรณีใดก็ตาม บริษัท และ/หรือ บริษัทย่อยจะเข้ารับโอน

หุ้นในบริษัทเป้าหมายบนเงื่อนไขที่ว่าคู่สัญญาที่เกี่ยวข้องตามสัญญาซื้อ

ขายหุ้นในบริษัทเป้าหมาย รวมทั้งสัญญาและเอกสารอื่นที่เกี่ยวข้อง ได้

ปฏิบัติตามเงื่อนไขบังคับก่อนตามที่ระบุในสัญญาซื้อขายหุ้น สัญญาและ

เอกสารอื่นที่เกี่ยวข้องครบถ้วนแล้ว 

	 ส�ำหรับมูลค่าการลงทุนและการพัฒนาก่อสร้างโครงการศูนย์ข้อมูล 

(Data Center) เนื่องจากบริษัท และ/หรือ บริษัทย่อยยังไม่ได้รับโอนหุ้น

ในบริษัทเป้าหมายซึ่งจะถือกรรมสิทธิ์ในที่ที่จะใช้ในการก่อสร้างและพัฒนา

ศูนย์ข้อมูล (Data Center) เป็นที่แน่นอน ปัจจัยในการประเมินมูลค่า

การลงทุนและการพัฒนาก่อสร้างโครงการจึงยังอยู่ในภาวะที่อาจมีการ

เปลี่ยนแปลงได้ ประกอบกับระยะเวลาการเปิดเผยเป็นสิ่งจ�ำเป็น ดังนั้น 

เมื่อข้อเท็จจริงและรายละเอียดต่างๆ ที่เกี่ยวข้องกับการลงทุนดังกล่าว

อยู่ในภาวะแน่นอนแล้วซึ่งคาดว่าจะเป็นภายหลังจากที่บริษัท และ/หรือ 

บริษัทย่อยได้รับโอนหุ้นในบริษัทเป้าหมาย บริษัทจะค�ำนวณขนาดรายการ

ตามประกาศรายการได้มาหรือจ าหน่ายไป แจ้งให้ทราบถึงรายละเอียดที่

ส�ำคัญของการเข้าท�ำรายการ และเปิดเผยข้อมูลของการเข้าท�ำรายการต่อ

นักลงทุน และตลาดหลักทรัพย์ฯ รวมถึงด�ำเนินการตามที่ก�ำหนดต่อไป
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CWT ลงทุน ธุรกิจประกอบเรืออลูมิเนียม  

เสริมทัพธุรกิจ /ปี61 คาดรายได้ไม่ต�่ำกว่า 2.4 พันลบ. 

	 นายวีระพล ไชยธีรัตต์ กรรมการผู้จัดการ บริษัท ชัยวัฒนา แทน

เนอรี่ กรุ๊ป จ�ำกัด (มหาชน) หรือ CWT เปิดเผยว่า บริษัทฯ ได้เข้า

ลงทุนซื้อหุ้นใน บริษัท สกุลฎ์ซี อินโนเวชัน จํากัด หรือ Sakun C ซึ่ง

ประกอบธุรกิจรับออกแบบและประกอบเรืออลูมิเนียมและยานพาหนะ

อื่นๆ หลังมีมติที่ประชุมคณะกรรมการบริษัทฯ อนุมัติให้บริษัทฯเข้าถือ

หุ้นในสัดส่วน 50.01% หลังการเข้าศึกษาและตรวจสอบสถานะ (Due 

Diligence) เมื่อช่วงเดือนมีนาคมที่ผ่านมา  

	 ทั้งนี้ บริษัทฯ ได้เข้าถือหุ้นจํานวน 5,001 หุ้น มูลค่าหุ้นละ 100 

บาท คิดเป็น 500,100 บาท จากผู้ถือหุ้นเดิมของบริษัทสุกลฎ์ซีฯ เพื่อ

หวังต่อยอดธุรกิจและช่วยเสริมกิจการที่มีอยู่ของบริษัทฯ ให้มีความ

แข็งแกร่งและมั่นคงยิ่งขึ้น เนื่องจากบริษัทสกุลฎ์ซีฯ มีความเชี่ยวชาญ

ในด้านการผลิตเรือและเทคโนโลยีที่ใช้ทั้งในการประกอบและการผลิต

นั้น มีมาตรฐานเดียวกันกับการผลิตรถยนต์ 

	 โดยวัสดุที่ใช้ในการผลิตเรือเป็นนวัตกรรมใหม่ จากการใช้อลูมิ

เนียม ซึ่งใช้ทดแทนไฟเบอร์และไม้ ซึ่งแม่พิมพ์ทุกชิ้นส่วนที่ใช้มีคุณภาพ

สูง ทดแทนการ พับ ตัด ต่อ เชื่อมแบบเดิม และใช้โครงสร้างที่แข็ง

แรงและมีขนาดใหญ่ เพื่อลดรอยต่อ เพิ่มความแข็งแรง ซึ่งได้ผ่านการ

ทดสอบทางวิศวกรรม ซึ่งให้ผลลัพธ์ที่น่าพอใจ ทั้งเบา แข็งแรง ซ่อม

บ�ำรุงน้อย และอัตราการสิ้นเปลืองน้อยกว่าและมีความปลอดภัยสูงไม่

ว่าจะเป็นเรือส่วนบุคคล สปีดโบ้ท และเรือขนาดเล็ก ซึ่งเป็นเทคโนโลยีที่

มีความทันสมัย และมีนวัตกรรมที่ล�้ำหน้า เนื่องจากบริษัทสกุลฎ์ซีฯ มี

ทีมงานออกแบบ วิจัยพัฒนา และกระบวนการผลิต การประกอบเอง 

ผ่านการรับรองมาตรฐานตามคลาสเรือสากล 

	 ประกอบกับบริษัทสกุลฎ์ซีฯ รับท�ำแม่พิมพ์ส�ำหรับผลิตตัวถัง

รถยนต์ได้ทุกชิ้นส่วน และส่งตรงบริษัทชั้นน�ำทั่วโลก เช่น ฮอนด้า นิส

สัน เป็นต้น และมีความช�ำนาญชิ้นงานขนาดใหญ่ เช่น งานโลหะ

ส�ำหรับสั่งท�ำพิเศษ ซึ่งมีประสบการณ์กว่า 20 ปี นั้น ปัจจัยเหล่านี้จะ

ช่วยส่งเสริมและต่อยอดธุรกิจของบริษัทฯ ที่อยู่เดิมได้เป็นอย่างดี

	 อีกทั้งยังมองเห็นถึงการเติบโตของบริษัทฯ ภายใต้นโยบายไทย

แลนด์ 4.0 ที่มีเกณฑ์การชี้วัดรายได้ที่จะมาจากการท่องเที่ยวในช่วง 5 

ปีแรก ไม่ต�่ำกว่า 4 ล้านล้านบาทนั้น ซึ่งเชื่อมโยงกับธุรกิจของบริษัท

สกุลฎ์ซีฯ ได้เป็นอย่างดี โดยเฉพาะธุรกิจท่องเที่ยวทางทะเลและทางน�้ำ 

ซึ่งเป็นกลุ่มลูกค้าเป้าหมายของบริษัทฯ โดยยังมีช่องทางการเติบโตได้

อีกมาก

	 “การเข้าลงทุนในบริษัทสกุลฎ์ซีฯ ในครั้งนี้นั้น ถือเป็นการต่อยอด

ธุรกิจเดิมที่มีอยู่ของบริษัทฯ ให้มีความแข็งแกร่งเพิ่มมากขึ้น และช่วย

เสริมธุรกิจใหม่ให้บริษัทมีการกระจายรายได้ที่มาจากหลากหลายช่อง

ทางมากยิ่งขึ้น นอกเหนือจากธุรกิจหลักของบริษัทฯ ที่มีอยู่แล้ว อีก

ทั้งบริษัทสกุลฎ์ซีฯ ก็มีความเชี่ยวชาญในเรื่องของการผลิตและต่อเรือ

เป็นอย่างดี มีประสบการณ์มาอย่างยาวนาน ซึ่งในครั้งนี้น่าจะช่วยเสริม

ให้บริษัทฯ มียอดขายที่เติบโตขึ้นได้และน่าจะเป็นไปตามเป้าที่วางไว้”   

นายวีระพล กล่าว

	 นายวีระพล กล่าวต่อว่า ในส่วนของบริษัทส�ำหรับปีนี้นั้น คาดว่า

ท�ำรายได้จะไม่ต�่ำกว่า 2,400 ล้านบาท และคาดว่าจะมียอดขายเติบโต

อย่างต่อเนื่อง ซึ่งน่าจะเติบโตได้อีก 40% เนื่องจากปีที่ผ่านมา บริษัทฯ 

มีรายได้ 1.98 พันล้านบาท และก�ำไรสุทธิ 52.83 ล้านบาท โดยในปีนี้

บริษัทฯ คาดว่าจะมีรายได้ทั้งจากธุรกิจชิ้นส่วนหนังส�ำหรับเบาะรถยนต์ 

และรายได้จากโรงไฟฟ้าและธุรกิจอื่นๆ โดยธุรกิจชิ้นส่วนหนังส�ำหรับ

เบาะรถยนต์คาดว่าจะมีรายได้เพิ่มขึ้นเป็น 1.8 พันล้านบาท จากการ

มีค�ำสั่งซื้อเข้ามาอย่างต่อเนื่องจากค่ายรถยนต์ทั้ง ฮอนด้า และอีซูซุ 

ประกอบกับปัจจัยหนุนจากการรับรู้รายได้จากโครงการโรงไฟฟ้าชีว

มวลโคกเจริญ ที่ จ.สระแก้ว ซึ่งมีก�ำลังการผลิต 9.6 เมกะวัตต์ โดยจะ

เริ่มจ่ายไฟฟ้าเชิงพาณิชย์ได้ตั้งแต่วันที่ 8 เม.ย.นี้ จากเดิมที่บริษัทมีโรง

ไฟฟ้าโซลาร์ฟาร์ม ก�ำลังการผลิต 5 เมกะวัตต์ ตั้งแต่ปี 2560 ที่ผ่านมา 

โดยในปีนี้จะสามารถรับรู้รายได้เข้ามาเต็มปี ดังนั้น จะส่งผลให้สัดส่วน

ก�ำไรสุทธิจากโรงไฟฟ้าเพิ่มขึ้นเป็นราว 50% ซึ่งเพิ่มจาก 20% ในปี 

2560 

	 นอกจากนี้ ผลจากมติที่ประชุมคณะกรรมการบริษัทฯ ได้มีมติให้

จ่ายเงินปันผลให้กับผู้ถือหุ้นจ�ำนวน 0.0329 บาทต่อหุ้น โดยมีก�ำหนด

วันที่ไม่ได้รับสิทธิปันผล (XD) ในวันที่ 3 พ.ค. 2561 และมีก�ำหนดจ่าย

เงินปันผลในวันที่ 17 พ.ค. 2561
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ALT คว้างาน

โครงการพัฒนาโครงข่ายไฟฟ้าอัจฉริยะ เมืองพัทยา 

มูลค่ากว่า 700 ลบ. หนุนงานในมือพุ่งแตะ 1,200 ลบ.

	 นางปรีญาภรณ์ ตั้งเผ่าศักดิ์ กรรมการผู้อ�ำนวยการ บริษัท 

เอแอลที เทเลคอม จ�ำกัด (มหาชน) หรือ ALT ผู้ประกอบธุรกิจ

โทรคมนาคมแบบครบวงจร เปิดเผยว่า บริษัทฯ ได้คว้างานใหม่

โครงการพัฒนาโครงข่ายไฟฟ้าอัจฉริยะ (Smart Grid) ในพื้นที่เมือง

พัทยา จังหวัดชลบุรี มูลค่าโครงการกว่า 700 ล้านบาท ส่งผลให้มูลค่า

งานในมือ (Backlog) ปัจจุบัน พุ่งขึ้นเป็น 1,200 ล้านบาท ทยอยรับรู้

ปีนี้ประมาณ 40% 

	 ทั้งนี้ ALT เตรียมเข้าไปรื้อถอนมิเตอร์เดิม และติดตั้ง Smart 

Meter จ�ำนวนกว่า 116,000 ตัวและอุปกรณ์ประกอบ ให้กับผู้ใช้ไฟฟ้า

ของการไฟฟ้าส่วนภูมิภาค ในพื้นที่เมืองพัทยา จ.ชลบุรี, ติดตั้งระบบ 

Head-End ระบบบริหารจัดการข้อมูลการอ่านมิเตอร์ (Meter Data 

Management System: MDMS) และติดตั้งระบบแก้ไขปัญหาไฟฟ้า

ขัดข้องอัจฉริยะแบบเคลื่อนที่ (Mobile Workforce Management 

System) พร้อมติดตั้งระบบ Backup ของงาน (Disaster Recovery 

Center) โดยระยะเวลาด�ำเนินการ 2 ปี

	 “ระบบส่งจ่ายก�ำลังไฟฟ้าอัจฉริยะ (Smart Grid) จะเป็น

เทคโนโลยีใหม่ ที่จะมาเปลี่ยนรูปแบบการส่งจ่ายพลังงานไฟฟ้าให้

มีความทันสมัย รวมไปถึงการปรับพฤติกรรมการใช้ไฟฟ้าตามผล

การวิเคราะห์และประมวลผลของซอฟต์แวร์ ท�ำให้ผู้ใช้บริการเห็น

ถึงประโยชน์ที่ได้รับและสามารถตระหนักในความส�ำคัญของ การ

ลดพลังงานและใช้ไฟฟ้าอย่างมีประสิทธิภาพอย่างมาก นอกจาก

นี้ บริษัทฯ ยังได้พันธมิตรที่มีความเชี่ยวชาญพิเศษโดยตรง ซึ่งเป็นผู้

พัฒนาโครงข่ายไฟฟ้าอัจฉริยะชั้นน�ำของโลก จึงเชื่อมั่นว่าจะสามารถ

ส่งมอบงานได้ทันตามก�ำหนดแน่นอน” นางปรีญาภรณ์ กล่าว 

	 กรรมการผู้อ�ำนวยการ บริษัท เอแอลที เทเลคอม จ�ำกัด 

(มหาชน) กล่าวอีกว่า บริษัทฯ ตั้งเป้าหมายรายได้ปีนี้เติบโตมากกว่า

ปีก่อน เนื่องจากมีปริมาณงานในมืออยู่ที่ 1,200 ล้านบาท ทยอยรับ

รู้รายได้ตั้งแต่ไตรมาส 1/2561 เป็นต้นไป ประกอบกับมีรายได้ประจ�ำ 

(Recurring income) ที่เพิ่มขึ้นต่อเนื่องจากปีก่อน  และยังคงเดินหน้า

เข้าประมูลงานใหม่ๆ อยู่จ�ำนวนหลายโครงการอีกด้วย

	 อนึ่ง ประโยชน์ของระบบโครงข่ายไฟฟ้าอัจฉริยะ คือ ระบบโครง

ข่ายไฟฟ้าอัจฉริยะ มีการติดตั้งมิเตอร์ไฟฟ้าอัจฉริยะ (Smart Meter) 

และระบบสื่อสารสัญญาณต่างๆติดตามต�ำแหน่งของผู้ใช้ไฟฟ้า เพื่อ

ทราบข้อมูลในการใช้เวลาจริง (Real Time) อีกด้วย นอกจากนี้ ระบบ

สายส่งไฟฟ้าสมัยใหม่ยังมีการท�ำงานเป็นระบบโทรคมนาคมไปพร้อม

กันด้วย คือ มีการส่งสัญญาณข้อมูลดิจิตอลมาในสายส่งพร้อมกับ

ก�ำลังไฟฟ้า เรียกระบบนี้ว่า ระบบสื่อสารในสายสาธารณะ (Public 

Line Communication System : PLC) ซึ่งระบบดังกล่าวสามารถ

รับภาพโทรทัศน์ หรือเสียงวิทยุโดยไม่จ�ำเป็นต้องใช้สายอากาศ และ

สามารถใช้อินเทอร์เน็ตโดยไร้สาย นอกจากนี้ ยังสามารถควบคุมเครื่อง

ใช้ไฟฟ้าในบ้านได้ ท�ำให้ผู้ใช้บริการไฟฟ้า รู้ถึงสภาวะการใช้ไฟฟ้าตาม

เวลาจริง และผู้บริโภคสามารถตรวจสอบค่าไฟฟ้าได้ตามเวลาจริง จะ

สามารถช่วยลดปริมาณการใช้ไฟฟ้าลงได้ถึง 10-15% 

	 ส�ำหรับผู้ให้บริการไฟฟ้า สามารถบริหารจัดการภาระก�ำลังไฟฟ้า

ที่จ่ายให้โหลด ได้อย่างมีประสิทธิภาพ ท�ำการซื้อขายไฟฟ้าได้ และ

สามารถตรวจสอบต�ำแหน่งที่มีความผิดพร่องทางไฟฟ้า (Fault) ได้ใน

ทันทีที่เกิดเหตุ

	 ในส่วนผู้ผลิตไฟฟ้า สามารถชะลอการลงทุนก่อสร้างโรงไฟฟ้า

ใหม่ๆ สามารถใช้ผสมผสานแหล่งก�ำเนิดไฟฟ้าแบบดั้งเดิมเข้ากับแหล่ง

ก�ำเนิดไฟฟ้าที่เป็นพลังงานทดแทนเช่น พลังงานแสงอาทิตย์ พลังงาน

ลม ชีวมวล เป็นต้นได้ และควบคุมคุณภาพทางไฟฟ้าให้มีค่าอยู่ใน

เกณฑ์มาตรฐานและยอมรับได้
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KBANK ปรับเป้ารายได้
ท่ีมิใช่ดอกเบี้ย ปี61 เป็น -6% to -8% 
เพ่ือให้สอดคล้องกับสถานการณ์-ภาวะศก. 

แบงก์ทิสโก้ประกาศ “ฟรี” 
ค่าธรรมเนียม ทุกธุรกรรม

ผ่านช่องทาง TISCO Mobile Banking

	 ธนาคารกสิกรไทย จ�ำกัด (มหาชน) KBANK เปิดเผยว่า ที่ประชุมคณะกรรมการธนาคารกสิกรไทย จ�ำกัด (มหาชน) ครั้งที่ 3/2561 เมื่อวัน

ที่ 4 เม.ย.2561 มีมติอนุมัติการปรับเปเาหมายทางการเงินของธนาคารกสิกรไทย ในส่วนของการเติบโตรายได้ที่มิใช่ดอกเบี้ย (Non-Interrest 

Income Growth) ส�ำหรับปี 2561 เพื่อให้สอดคล้องกับสถานการณ์ปัจจุบัน และสภาวะเศรษฐกิจโดยมีสาระส�ำคัญดังนี้ 

	 -Net Interest Margin (NIM) 3.2-3.4% 

	 -Loan Growth 5-7%

	 - Non-Interrest Income Growth -6% to -8%  

	 - Non-Interrest Income Ratio About-40s

	 -Cost to Income Ratio Mid-40s

	 -Cridit  Cost per year (Bps) Up to 185 bps

	 -NPL Ratio (Gross) 3.3-3.4%	

	 ส�ำหรับเป้าหมายทางการเงินดังกล่าวข้างต้น เป็นการคาดการณ์ของธนาคารในเบื้องต้น ซึ่งอาจมีการเปลี่ยนแปลงได้หากภาวะเศรษฐกิจและ

สถานการณ์เปลี่ยนแปลงไป 

	 ธนาคารทิสโก้ จ�ำกัด (มหาชน) ประกาศยกเว้นค่าธรรมเนียมธุรกรรมทางการเงินผ่านช่องทาง TISCO Mobile Banking (แอปพลิเคชั่นบนโทรศัพท์มือ

ถือ) ได้แก่ การโอนเงินต่างธนาคาร (ORFT) โอนข้ามเขต โอนเงินพร้อมเพย์ และช�ำระสินค้าและบริการ ตั้งแต่วันที่ 5 เมษายน 2561 เป็นต้นไป เพื่อเพิ่มความ

สะดวกสบายในการใช้บริการให้กับลูกค้าทุกราย และร่วมเป็นส่วนหนึ่งในการสนับสนุนการก้าวเข้าสู่สังคมไร้เงินสดของประเทศไทย

 	 รายละเอียดค่าธรรมเนียม

	

 

                                               

	 เงื่อนไขการให้บริการและค่าธรรมเนียมเป็นไปตามประกาศของธนาคาร หรือลูกค้าสอบถามรายละเอียดได้ที่ธนาคารทิสโก้ทุกสาขา 

หรือโทร 0-26336000 หรือ www.tisco.co.th
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บล.ไอร่า จับตาประกาศงบ Q1/61 
หนุนดัชนีเดือนเม.ย.แกว่งในกรอบ 1,756 – 1,852 จุด 

ชู BANPU-CHG-CPN-GCAP-MONO

SCB ผนึกก�ำลัง NOK 

พัฒนาระบบรองรับการช�ำระเงินผ่านคิวอาร์โค้ด

	 นางจิตรลดา เลขาพันธ์ ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการ บริษัทหลักทรัพย์ 
ไอร่า จ�ำกัด (มหาชน) หรือ AS เปิดเผยว่า ภาพรวมตลาดหุ้นในเดือนเมษายน 
ได้รับปัจจัยบวกจากการประกาศผลประกอบการไตรมาส 1/2561 เริ่มจากกลุ่ม
ธนาคารช่วงกลางเดือน เม.ย. และคาดมีแรงเก็งก�ำไรต่อเนื่องกลุ่ม Real Sector 
ถึงกลางเดือน พ.ค. รวมถึงแนวโน้มเศรษฐกิจไทยมีการเติบโตที่ดีต่อเนื่อง ล่าสุด 
ธปท. ปรับเพิ่มเป้าหมาย GDP ปี2561 เป็น 4.2% จากเดิมที่ 3.9% สอดคล้อง
เป้าหมายของสภาพัฒน์ฯ และ สศค.
	 ทั้งนี้จ�ำนวนนักท่องเที่ยวต่างชาติปี 2561 มีการปรับตัวเพิ่มขึ้นต่อเนื่อง 
โดยคาดว่าจะเติบโต 5 – 7% จาก 35.38 ล้านคน เมื่อปี 2660 โดย ก.พ.2561 
เพิ่มขึ้น 19% อยู่ที่ 3.56 ล้านคน (รวมนักท่องเที่ยวจีน 1.2 ล้านคน เพิ่มขึ้น 
51% ซึ่งเป็นระดับ New High จาก 2 เดือนที่ผ่านมา ขณะที่ 2 เดือนแรกของปี 
2561 เพิ่มขึ้น 15% อยู่ที่ 7.11 ล้านคน และคาดไตรมาส 1/2561 ยังคงดีต่อเนื่อง 
จากช่วง High Season ของฤดูท่องเที่ยว
	 ส่วนปัจจัยที่ยังคงกดดันภาพรวมการลงทุนในเดือนนี้ได้แก่ Fund Flow 
จากแรงขายสุทธิของต่างชาติต่อเนื่อง โดยมียอดขายสุทธิรวม 58,117 ล้านบาท 
อย่างไรก็ตามยังได้รับการชดเชยจากสถาบันในประเทศ และประเด็นทางการ
เมือง ภายใต้การยื่นร่าง พ.ร.บ.ว่าด้วยการเลือกตั้ง ส.ส. ให้ศาลรัฐธรรมนูญ
ตีความ ซึ่งอาจส่งผลต่อ Road Map เลือกตั้ง ในเดือนก.พ.2562
	 ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการ บล. ไอร่า (AS) กล่าวเพิ่มว่า ส�ำหรับปัจจัยที่ยัง
คงต้องจับตาส�ำหรับเดือยเมษายนนี้ คือ การประมูลโครงการระบบราง คาด

ว่าจะเห็นความชัดเจนในช่วงครึ่งปีหลัง 2561 โดยเฉพาะสายสีม่วงใต้ (มูลค่า
งานก่อสร้าง ประมาณ 80,000 ล้านบาท) และรถไฟทางคู่ –เฟส 2  จ�ำนวน 9 
เส้นทาง มูลค่างานก่อสร้าง ประมาณ 300,000 ล้านบาท และภายใต้ความไม่
แน่นอน และนโยบายของสหรัฐฯ ที่ออกมาอาจสร้างความผันผวน และส่งผลต่อ
ความเชื่อมั่นลงทุน เช่นที่เกิดขึ้นในเมื่อมี.ค. ที่ผ่านมา
	 ดังนั้นประเมินกลยุทธ์การลงทุนในเดือนเมษายนว่า ยังมีความผันผวน แม้
คาดว่าจะมีแรงเก็งก�ำไรผลประกอบการไตรมาส 1/2561 โดยกลุ่มธนาคารจะ
ประกาศในช่วงกลางเดือนนี้อย่างไรก็ตามคาดมูลค่าซื้อขายอาจเบาบางจากช่วง
วันหยุดเทศกาล และอาจได้รับปัจจัยกดดันจากประเด็นการเมือง ภายใต้การยื่น
ร่าง พ.ร.บ.ว่าด้วยการเลือกตั้ง ส.ส. ให้ศาลรัฐธรรมนูญตีความ ซึ่งอาจส่งผล
ต่อ Road Map เลือกตั้ง ในเดือนก.พ.2562 รวมถึง Fund Flow จากแรงขาย
สุทธิต่อเนื่องของต่างชาติ แต่คาดยังได้รับการชดเชยจากแรงซื้อของสถาบันใน
ประเทศ
	 อย่างไรก็ตามในส่วนของประเด็นต่างประเทศคาดว่า สถานการณ์สงคราม
การค้าระหว่างสหรัฐฯ และจีน จะมีสัญญาณคลี่คลายในทิศทางที่ดีขึ้น อย่างไร
ก็ตามยังแนะติดตามนโยบายของสหรัฐฯ ที่อาจสร้างความผันผวน และส่งผล
ต่อความเชื่อมั่นลงทุน เช่นที่เกิดขึ้นเมื่อมี.ค. ที่ผ่านมาได้ โดยมีกรอบทางเทคนิค 
1,756 – 1,852 จุด ทั้งนี้ แนะน�ำลงทุนในหุ้นที่ผลประกอบการไตรมาส 1/2561 
มีแนวโน้มเติบโตดี เช่น BANPU, CHG, CPN, GCAP, MONO, PTTGC, SCC และ 
SPA

	 นางอภิพันธ์ เจริญอนุสรณ์ รองผู้จัดการใหญ่อาวุโส ผู้บริหารสูงสุดปฏิบัติ
การ ผู้บริหารสูงสุด Retail Payments และ Retail Products ธนาคารไทย
พาณิชย์ เปิดเผยว่า “ด้วยความมุ่งมั่นของไทยพาณิชย์ในการพัฒนาโครงสร้าง
พื้นฐานโดยเฉพาะดิจิทัลแพลตฟอร์ม ควบคู่ไปกับการสร้างประสบการณ์ใหม่ๆ 
ให้กับลูกค้า (Customer Experience) อันจะเป็นสิ่งส�ำคัญที่ช่วยเพิ่มศักยภาพ
และขีดความสามารถในการแข่งขัน ท่ามกลางการเข้ามามีบทบาทของดิจิทัล
เทคโนโลยีในโลกปัจจุบัน และด้วยวิสัยทัศน์ของสายการบินนกแอร์ที่มุ่งมั่น
เดินหน้าพัฒนานวัตกรรมการให้บริการเพื่อตอบโจทย์ความต้องการของลูกค้า
อย่างไม่หยุดยั้ง สอดคล้องกับแนวทางของไทยพาณิชย์ที่ต้องการสร้างดิจิทัล
แพลตฟอร์มร่วมกับพันธมิตร เพื่อผลักดันประเทศไทยสู่สังคมไร้เงินสด หรือ 
Cashless Society โดยเฉพาะการช�ำระเงินรูปแบบใหม่ๆ รวมถึงการช�ำระเงิน
ผ่านการสแกนคิวอาร์โค้ดที่ช่วยลดการใช้เงินสด และอ�ำนวยความสะดวกให้กับ
ลูกค้ายุคใหม่ ซึ่งความร่วมมือกับสายการบินนกแอร์ในการพัฒนาช่องทางการ
ช�ำระเงินผ่านการสแกนคิวอาร์โค้ดในครั้งนี้ จะสามารถต่อยอดเจตนารมณ์ที่
พร้อมเป็นทุกอย่างเพื่อทุกไลฟ์สไตล์ในยุคดิจิทัลให้กับคนไทยทั่วประเทศที่รักการ
ท่องเที่ยว ปัจจุบันธนาคารมียอดให้บริการคิวอาร์เพย์เมนต์อยู่ที่เกือบ 1 ล้าน
ราย โดยมั่นใจว่าความร่วมมือในครั้งนี้ จะได้รับการตอบรับเป็นอย่างดี และช่วย
ต่อยอดให้ธนาคารสามารถบรรลุเป้าหมายยอดให้บริการคิวอาร์เพย์เมนต์ในปี 
2561 ที่ 1.2 ล้านรายอย่างแน่นอน”
	 นายปิยะ ยอดมณี ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท สายการบินนกแอร์ 

จ�ำกัด (มหาชน) กล่าวว่า “นกแอร์เป็นสายการบินแรกในประเทศไทย ที่น�ำระบบ
การช�ำระเงินด้วยรหัสคิวอาร์โค้ดมาให้บริการ โดยช่องทางการช�ำระเงินใหม่นี้ 
เป็นส่วนหนึ่งของการพัฒนาคุณภาพการให้บริการของสายการบิน ให้มีความทัน
สมัยมากยิ่งขึ้น เพื่อความสะดวกสบายของผู้โดยสาร ซึ่งการน�ำรูปแบบการช�ำระ
เงินแบบดิจิทัลนี้มาใช้ สอดคล้องกับนโยบายสนับสนุนสังคมไร้เงินสดของรัฐบาล 
ที่ต้องการส่งเสริมให้ประเทศไทยก้าวเข้าสู่สังคมไร้เงินสด ด้วยการน�ำเทคโนโลยี
ใหม่มาพัฒนาช่องทางการช�ำระเงิน การน�ำระบบการช�ำระเงินผ่านคิวอาร์โค้ดมา
ใช้นั้น ถือเป็นส่วนหนึ่งที่ท�ำให้นกแอร์รุกหน้าไปอีกขั้น และเป็นผู้น�ำในด้านของ
การน�ำเทคโนโลยีใหม่ๆ มาใช้ในการด�ำเนินงานของสายการบิน” 
	 บริการรับช�ำระเงินรูปแบบใหม่นี้ พร้อมให้บริการตั้งแต่วันนี้เป็นต้นไป 
ส�ำหรับบัตรโดยสารของสายการบินที่ท�ำการจองผ่านเว็บไซต์ www.nokair.
com และในเร็วๆ นี้ จะเปิดให้บริการเพิ่มเติมบนช่องทางโทรศัพท์มือถือ และที่
เคาน์เตอร์เช็กอินของสายการบินนกแอร์ทั่วประเทศ พิเศษสุดส�ำหรับผู้โดยสารที่
ช�ำระเงินค่าบัตรโดยสารด้วยรหัสคิวอาร์โค้ด ผ่านเว็บไซต์ของสายการบินจะได้รับ
การยกเว้นค่าธรรมเนียมการท�ำรายการจนถึงสิ้นปี 2561 
	 ผู้โดยสารสามารถใช้แอปพลิเคชัน SCB EASY ของธนาคารไทยพาณิชย์ 
หรือโมบายแบงก์กิ้งของธนาคารอื่นๆ ในการสแกนคิวอาร์โค้ดเพื่อช�ำระเงินค่า
โดยสารของสายการบินนกแอร์ โดยสามารถดูรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่ 
www.nokair.com 
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	 แม่มดน้อย ภาคพิสดาร อีกนิดใกล้ 1,700 จุด น่าทยอยซื้อ ทีละนิด หลุด 

ต�่ำกว่า 1,700 จุด ก็ทยอยซื้อ..เชื่อว่า วันนี้ นักลงทุน ลุ้นเด้ง ลุ้นรีบาวน์ สั้นๆ 

เด้งมา ก�ำไรก็ ขายท�ำก�ำไร ขายหมด ขายบางส่วน อันนี้ก็สุดแล้วแต่ ตอนนี้ยัง

ไม่มีปัจจัยบวกใหม่เข้ามาเพิ่มเติม...สถานการณ์ราคาหุ้น จมดิ่ง ไร้ข่าว ส�ำหรับ

เจ้าของ หุ้นส่วนใหญ่ ก็ต้อง น�ำร่อง ซื้อโชว์หน่อยค่ะ สร้างความเชื่อมั่น...อิอิ	

	 วานนี้ดัชนีตลาดปิดที่ระดับ 1,724.98	จุด ลดลง 40.26 จุด หรือ 2.28% 

มูลค่าการซื้อขาย 93,160.59 ล้านบาท สรุปสถาบันในประเทศขายสุทธิ  

3,859.63 ล้านบาท บัญชีบริษัทหลักทรัพย์ขายสุทธิ 3,862.21  ล้านบาท 

นักลงทุนต่างประเทศซื้อสุทธิ 204.11	 ล้านบาท นักลงทุนทั่วไปในประเทศซื้อสุทธิ  

7,517.73 ล้านบาท   

	 เฮียสมพล บิ๊ก FPI ประเมิน Q1/61 ตัวเลขสวยปีก่อน-ทั้งปีก�ำไรฉ�่ำ เหตุได้

แรงหนุนจากส่วนแบ่งก�ำไรจากไฟฟ้าชีวมวล 7.5 MW -ธุรกิจอินเดียให้ลาภส่งซิก

ปีนี้ โรงงานผลิตชิ้นส่วนรถยนต์ในประเทศอินเดีย มีก�ำไร หลังจากปี60 ไร้ก�ำไร 

ด้วยเจอภาษีน�ำเข้าที่อินเดียไป 28% ยันไม่ได้ผลกระทบจากสงครามการค้าสหรัฐ

และจีน เนื่องจากไม่ได้ส่งสินค้าไปจ�ำหน่ายในตลาดอเมริกา ซึ่งถือเป็นตลาดเดียว

ที่ FPI ไม่ได้เข้าไป

	 บิ๊ก คาเมร่า ตอกย�้ำความเป็นเบอร์หนึ่งดีลเลอร์ผู้จัดจ�ำหน่ายกล้องดิจิทัล

รายใหญ่ผนึกพันธมิตร เปิดฤดูกาลค้าปลีกกล้องดิจิทัล "บิ๊ก คาเมร่า เฟสติวัล 

2018" รวมสินค้ากล้องและอุปกรณ์เพื่อการถ่ายภาพจาก ทุกค่ายเปิดตัวใหม่ใน

ปี 2018 พร้อมจัดจ�ำหน่ายเป็นครั้งแรก 4-11 เมษายน นี้ ที่เซ็นทรัล ลาดพร้าว 

มั่นใจหนุนรายได้ปีนี้โต 10-15% จากปีก่อนที่ 6,043.10 ล้านบาท วันนี้ แม่มด

น้อย ขอเสกให้ราคา BIG หญ่ายสมชื่อจ๊ะ

	 “ชัยวัฒนา แทนเนอรี่ กรุ๊ป”หรือ CWT ลงทุนเพิ่มใน Sakun C ผู้ออกแบบ 

และประกอบเรืออลูมิเนียม และยานพาหนะอื่นๆ หวังช่วยเสริมทัพธุรกิจ คาดช่วย

ดันขายเพิ่มขึ้น ซึ่งในปีนี้น่าจะเติบโตประมาณ 40% นับเป็นข่าวดี ข่าวบวก ส่วน

ราคาหุ้น CWT จะบวกๆเขียวๆหรือเขียวอมแดง เปิดตลาด คงได้เห็นกัน จะจะ ค่ะ

	 บมจ.เอ็น.ดี.รับเบอร์ หรือ NDR ก้าวทันกระแสโลกออนไลน์ ยุค 4.0 เดิน

หน้ารุกตลาดออนไลน์ ในรูปแบบ 

Application เพื่อคอนเนคกับร้าน

ช่างโดยตรง 

หวังกระตุ้นและสร้างแรง

จูงใจให้ร้านช่างเลือกใช้ยาง

รถจักรยานยนต์แบรนด์ ND 

Rubber มากยิ่งขึ้น โดยช่องทาง

ซื้อขายยังคงซื้อสินค้าผ่านดีลเลอ

ร์เหมือนเดิม แต่สามารถสะสม

แต้มและแลกเงินคืนได้เลยทันที

ผ่านแอปพลิเคชั่น ....อินเทรนด์แบบนี้ปรบมือให้รัวๆ เลยค่าาา

	 เฮียอดิศักดิ์ สุขุมวิทยา ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร JMART กระซิบ บริษัทฯ

ได้แปรสภาพ JMT-W1 ในรอบวันที่ 30 มีนาคม 2561 ที่ผ่านมา โดยใช้เงินกว่า 

270 ล้านบาท เพื่อแปรสภาพ JMT-W1 ย�้ำความมั่นใจในฐานะที่บริษัท เจ เอ็ม 

ที เน็ทเวอร์ค เซอร์วิสเซ็ส จ�ำกัด (มหาชน) หรือ JMT เป็นบริษัทย่อยที่ถือหุ้น

อยู่ 55.44% โตวันโตคืน เป็นผู้น�ำในธุรกิจบริหารหนี้ด้อยคุณภาพอันดับ 1 ของ

ประเทศไทย และขยายไปยัง CLMV สร้างโอกาสและการเติบโตให้แข็งแกร่งยิ่งขึ้น 

โดยการแปรสภาพดังกล่าวจะท�ำให้บริษัทมีสัดส่วนการถือหุ้นใน JMT เพิ่มขึ้น 

	 ทั้งนี้ JMT-W1 เป็นใบส�ำคัญแสดงสิทธิซึ่งมีอัตราการใช้สิทธิ 1 หลักทรัพย์ : 

1.01345 หุ้น โดยมีราคาแปลงสภาพเท่ากับ 17.761 บาท ซึ่งจะครบก�ำหนดวันที่

ใช้สิทธิครั้งสุดท้ายวันที่ 29 มิ.ย. 2561

	 ALT คว้างานโครงการพัฒนาโครงข่ายไฟฟ้าอัจฉริยะ (Smart Grid) ในพื้นที่

เมืองพัทยา จังหวัดชลบุรี มูลค่ากว่า 700 ล้านบาท ระยะเวลาด�ำเนินการ 2 ปี 

หนุนงานในมือ (Backlog) พุ่งขึ้นกว่า 1,200 ล้านบาท จ่อทยอยรับรู้ปีนี้ 40% 

และปีหน้า พร้อมเดินหน้าเข้าประมูลงานใหม่อย่างต่อเนื่อง หวังสร้างการเติบโต

อย่างยั่งยืนและแข็งแกร่ง

อีกนิด

บล.ธนชาต : WORK แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 80.00 บ. 

บล.ธนชาต : VGI แนะน�ำ ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 7.30 บ. 

บล.ธนชาต : PLANB แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 7.00 บ. 

บล.ธนชาต : BEC แนะน�ำ ขาย ราคาพื้นฐาน ที่ 11.00 บ. 

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : GPI แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 3.86-4.13 บ. 

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : WHART แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 11.80 บ. 

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : DIF แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 16.00 บ. 

บล.ฟิลลิป : TTW แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 13.70 บ. 

บล.ทิสโก้ : PTTGC แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 116.00 บ. 

บล.ทิสโก้ : GULF แนะน�ำ ขาย ราคาพื้นฐาน ที่ 48.00 บ. 
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ทวีฉัตร จุฬางกูร ขายหุ้น HOTPOT ออก 0.34% 

คงเหลืออีกบาน 9.95%

บลจ.อเบอร์ดีน เฉือนขายหุ้น MFC ออก 0.2034% 

คงเหลือ 4.9847%

1.

3.

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ 

(ก.ล.ต.) ได้รับแบบรายงานการจ�ำหน่าย หุ้นของบมจ. ฮอท พอท 

(listed) โดย นาย ทวีฉัตร จุฬางกูรซึ่งเป็นการจ�ำหน่าย เมื่อวันที่ 

30/03/2561 จ�ำนวนหลักทรัพย์ที่จ�ำหน่ายคิดเป็น -0.34% ของสิทธิ

ออกเสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวนหลักทรัพย์ภายหลังการจ�ำหน่ายคิด

เป็น 9.95% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ 

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ 

(ก.ล.ต.) ได้รับแบบ รายงานการการจ�ำหน่าย หุ้นของบมจ. บลจ. เอ็ม

เอฟซี (listed) โดย บริษัท หลักทรัพย์จัดการกองทุนอเบอร์ดีน จ�ำกัด

ซึ่งเป็นการจ�ำหน่าย เมื่อวันที่ 30/03/2561 จ�ำนวนหลักทรัพย์ที่จ�ำหน่าย

คิดเป็น -0.2034% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวนหลัก

ทรัพย์ภายหลังการจ�ำหน่ายคิดเป็น 4.9847% ของสิทธิออกเสียง

ทั้งหมดของกิจการ

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ 

(ก.ล.ต.) ได้รับแบบรายงานการจ�ำหน่าย หุ้นของบมจ. ทีวี ธันเดอร์ 

(listed) โดย นาย ทวีฉัตร จุฬางกูรซึ่งเป็นการจ�ำหน่าย เมื่อวันที่ 

30/03/2561 จ�ำนวนหลักทรัพย์ที่จ�ำหน่ายคิดเป็น -2.26% ของสิทธิออก

เสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวนหลักทรัพย์ภายหลังการจ�ำหน่ายคิดเป็น 

3.99% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ 

ทวีฉัตร จุฬางกูร ถล่มขายหุ้น TVT 2.26% 
คงเหลือ 3.99%

2.

4.

6.

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์  

(ก.ล.ต.) ได้รับแบบรายงานการจ�ำหน่าย หุ้นของบมจ. สยามแม็คโคร

(listed) โดย บริษัท ซีพี ออลล์ จ�ำกัด (มหาชน) ซึ่งเป็นการจ�ำหน่าย 

เมื่อวันที่ 28/03/2561 จ�ำนวนหลักทรัพย์ที่จ�ำหน่ายคิดเป็น -4.8% 

ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวนหลักทรัพย์ภายหลังการ

จ�ำหน่ายคิดเป็น 93.08% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ 

	 บริษัท ซีลิค คอร์พ จ�ำกัด (มหาชน) SELIC  เชิญผู้ถือหุ้น อย่าลืม

ไปใช้สิทธิ์ในวันที่ 5 เมษายน 2561 นี้  เวลา 14.00 น. เพื่อโหวตจ่าย

ปันผลงวดด�ำเนินงาน 1ม.ค. - 31ธ.ค.2560 ในอัตรา 0.027 บาท/หุ้น 

โดยก�ำหนดจ่าย 26 เมษายน นี้ ซึ่งบริษัทฯ ได้ท�ำการเผยแพร่ข้อมูล

หนังสือเชิญประชุม พร้อมเอกสารประกอบการประชุม และรายงาน

ประจ�ำปี 2560 ลงบนเว็บไซต์ http://seliccorp.com/th/investors/

information-shareholder/ ของบริษัทฯ ในส่วนของนักลงทุนสัมพันธ์  

โดยเข้าไปยังข้อมูลส�ำหรับผู้ถือหุ้น ทั้งนี้ งานดังกล่าวจัดขึ้นในวันที่ 5 

เมษายน 2561 เวลา 14.00 น. ณ ห้องแกรนด์บอลรูม ชั้น 7 โรงแรม

ทองธารา ริเวอร์วิว

	 ส�ำหรับข้อมูลเพิ่มเติม กรุณาเข้าชมที่ http://seliccorp.com/

CPALL ขายหุ้นบมจ. สยามแม็คโคร 4.8% 
คงเหลืออีก 93.08%

SELIC เชิญ ผถห. ประชุมประจ�ำปี 2561
-ใช้สิทธิ์โหวตปันผล 5 เม.ย.น้ี

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์  

(ก.ล.ต.) ได้รับแบบรายงานการได้มา หุ้นของบมจ. เวฟ เอ็นเตอร์

เทนเมนท์ (listed) โดย เดอะมอลล์ กรุ๊ปซึ่งเป็นการได้มา เมื่อวันที่ 

29/03/2561 จ�ำนวนหลักทรัพย์ที่ได้มาคิดเป็น 9.99% ของสิทธิออก

เสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวนหลักทรัพย์ภายหลังการได้มาคิดเป็น 

9.99% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ 

5. เดอะมอลล์ กรุ๊ป ซื้อหุ้น WAVE 9.99%
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	 เมื่อเร็วๆ นี้ ผู้บริหารบริษัท เมย์เดย์ เฮลท์ แอนด์ บิวตี้ แคร์ จ�ำกัด 

(May day Skin) นายพงศ์ธวัช จ�ำเริญสรรพ์ ผู้อ�ำนวยการฝ่ายการ

ตลาด และนางเรืองระวี ฉัตรชัยรัตน์กุล ผู้อ�ำนวยการฝ่ายขาย  ร่วม

แสดงความยินดีกับ “เมษ์” บัณฑิตา ฐานวิเศษ ในโอกาสเข้ารับรางวัล 

Thailand Best of The Year 2018 เนื่องจากผลิตภัณฑ์เมย์เดย์สกินใช้

สารสกัดจาก “ถั่วหรั่ง” ซึ่งเป็นสารสกัดจากธรรมชาติที่เป็นผลงานการ

วิจัยของผศ.ดร.กรวินท์วิชญ์ บุญพิสุทธินันท์ นักวิจัยและนักวิชาการ 

จากวิทยาลัยแพทย์แผนไทย และได้รับรางวัลชนะเลิศเหรียญทองจาก

การประกวดในงาน World Innovation Contest, WiC ในปี 2016 ที่

เกาหลีใต้

ร่วมแสดงความยินดี

สมาคมบริษัทจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ 

เอ็ม เอ ไอ (maiA) จัดกิจกรรม 

เสวนาวิชาการ หัวข้อ "อนาคต ICO"

1.

2.
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	 คุณจินตณา กิ่งแก้ว รองกรรมการผู้จัดการ และ CFO บมจ. 

สยามแก๊ส แอนด์ ปิโตรเคมีคัลส์ (SGP) ให้ข้อมูลต่อนักลงทุนในงาน 

Opportunity Day ประจ�ำไตรมาส 4/2560 ณ ห้องประชุม ชั้น 6 อาคาร

ตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย (ตลท.) เผยเตรียม (COD) โครงการ

โรงไฟฟ้าพลังงานดีเซลในเมียนมา เพื่อจ�ำหน่ายไฟฟ้าให้กับสหกรณ์

หมู่บ้าน ขนาดก�ำลังการผลิตติดตั้ง 10 เมกะวัตต์ ภายในเดือนเม.ย.นี้ 

และตั้งเป้ายอดขายก๊าซ LPG เติบโตราว 10% โดยมีแผนลงทุนในปี 

2561 อยู่ที่ 2,000 ล้านบาท ส�ำหรับขยายธุรกิจ พร้อมจ่ายปันผลใน

อัตรา 1 บาท/หุ้น ในวันที่ 9 พ.ค.นี้

	 นางสาวกนกวรรณ ศุภนันตฤกษ์ (กลาง) ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการ

ใหญ่ ผู้บริหารสายงานบริหารความมั่งคั่ง และลูกค้าธนบดี และผู้บริหาร

สายงานธุรกิจสาขากลาง และนายซึโทมุ คามากาตะ (ที่ 2 จากซ้าย) รอง

ประธานกลุ่มธุรกิจลูกค้ารายย่อยและลูกค้าบุคคล พร้อมด้วยเหล่าผู้บริหาร 

ธนาคารกรุงศรีอยุธยา จ�ำกัด (มหาชน) ร่วมเป็นประธานเปิดงาน “กรุง

ศรี มันนี่ เฟสติวัล 2018” จัดการเรื่องเงินได้ครบ จบที่งานเดียว ภายใต้

คอนเซ็ปต์ Japanese Style เทศกาลงานวัดญี่ปุ่น โดยมีพระเอกหนุ่มชื่อดัง 

ปั้นจั่น ปรมะ อิ่มอโนทัย มาสร้างสีสันเสิร์ฟความสนุกและความบันเทิงให้

ลูกค้าภายในงานอย่างใกล้ชิด ณ ลานดิสคัฟเวอรี่พลาซ่า ศูนย์การค้าสยาม

ดิสคัฟเวอรี่ เมื่อเร็วๆ นี้

SGP เตรียม COD โรงไฟฟ้าพลังงานดีเซลขนาด 10 MW 

ในประเทศเมียนมาพร้อมแจกปันผล 1 บาท/หุ้น 

กรุงศรีเปิดงาน “กรุงศรี มันนี่ เฟสติวัล 2018” 
จัดการเรื่องเงินได้ครบ จบที่งานเดียว

3.
4.
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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