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THCOM จับมือคาเนลพลัส 
รุกให้บริการสัญญาณผ่านดาวเทียม

เพ่ือถ่ายทอดช่องรายการโทรทัศน์ในเมียนมา

	 บมจ.ไทยคม (THCOM) ผู้น�ำธุรกิจดาวเทียมและแพลตฟอร์ม

ดิจิทัลชั้นน�ำของไทย ประกาศความส�ำเร็จในการบรรลุข้อตกลงใน

สัญญาเพื่อให้บริการถ่ายทอดช่องรายการโทรทัศน์ผ่านดาวเทียม กับ

คาเนล พลัส โอเวอร์ซีส์ เมียนมา (CANAL+ Overseas Myanmar) 

บริษัทในเครือคาเนลพลัส (CANAL+) ผู้ให้บริการออกอากาศช่อง

รายการโทรทัศน์ ทั้งในระดับนานาชาติ และในประเทศเมียนมา โดย 

คาเนลพลัส เป็นบริษัทในเครือของวิเวนดิ เอสเอ (Vivendi SA) ซึ่งเป็น

หนึ่งในบริษัทที่ให้บริการด้านสื่อรายใหญ่ของประเทศฝรั่งเศสการบรรลุ

ข้อตกลงดังกล่าว เป็นส่วนหนึ่งของแผนกลยุทธ์การด�ำเนินธุรกิจของ

คาเนลพลัส ในการเปิดตัวบริการช่องรายการโทรทัศน์ผ่านดาวเทียม

แบบเพย์ทีวีในเมียนมา ซึ่งคาเนลพลัส โอเวอร์ซีส์ เมียนมา จะเช่าใช้

ช่องสัญญาณบนดาวเทียมไทยคม 6 จ�ำนวน 4 ทรานสพอนเดอร์ โดย

จะใช้แพลตฟอร์มช่องสัญญาณเคยู-แบนด์ ในการออกอากาศรายการ

โทรทัศน์ จ�ำนวน 80 ช่องในช่วงแรก

	 เออร์วาน ลูเฮิร์น ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร คาเนลพลัส 

เมียนมา เอฟจี กล่าวว่า “ความร่วมมือทางธุรกิจกับไทยคมในครั้งนี้ 

ถือเป็นเสาหลักของแผนกลยุทธ์ที่เรามุ่งขยายธุรกิจในเมียนมา ด้วย

ขีดความสามารถของสัญญาณดาวเทียม ที่ช่วยให้เราสามารถน�ำเสนอ

บริการช่องรายการโทรทัศน์ได้อย่างทั่วถึงทั้งประเทศ และสามารถ

เข้าถึงกลุ่มผู้ชมส่วนใหญ๋ได้มากที่สุด สัญญาณดาวเทียมศักยภาพสูง

ของไทยคมยังจะช่วยให้คาเนล พลัส สามารถถ่ายทอดช่องรายการที่

มีประสิทธิภาพ และสามารถแข่งขันได้ ทั้งในด้านคุณภาพของเนื้อหา

และปริมาณช่องรายการ การเปิดตัวบริการช่องรายการโทรทัศน์ในเมีย

นมาในครั้งนี้ จะท�ำให้กลุ่มคาเนลพลัส สามารถคงความแข็งแกร่งใน

ฐานะผู้น�ำการให้บริการช่องรายการโทรทัศน์ในภูมิภาคเอเชียตะวันออก

เฉียงใต้ต่อไป เรามุ่งหวังว่าไทยคมจะช่วยให้กลุ่มคาเนลพลัส สามารถ

ออกอากาศช่องรายการโทรทัศน์ผ่านดาวเทียม ไปยังกลุ่มผู้ชมตามครัว

เรือนได้เป็นจ�ำนวนมากและครอบคลุม ซึ่งจะเป็นการสร้างประสบการณ์

ในการรับชมช่องรายการโทรทัศน์ที่ดีที่สุดต่อไป”

	 นายไพบูลย์ ภานุวัฒนวงศ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บมจ.ไทย

คม กล่าวว่า“ไทยคมขอขอบคุณ คาเนล พลัส ที่ได้มอบความไว้วางใจ

และเชื่อมั่นในความเชี่ยวชาญในการเป็นผู้ให้บริการถ่ายทอดสัญญาณ

โทรทัศน์ผ่านดาวเทียมของไทยคม สิ่งนี้พิสูจน์ให้เห็นว่า เทคโนโลยีการ

สื่อสารผ่านดาวเทียมยังคงเป็นสิ่งที่ส�ำคัญ และมีประโยชน์อย่างยิ่ง ต่อ

การขยายการออกอากาศช่องรายการโทรทัศน์ในภูมิภาคเอเชียตะวัน

ออกเฉียงใต้ ซึ่งด้วยศักยภาพของการถ่ายทอดสัญญาณที่ครอบคลุม

ของดาวเทียมไทยคม 6 และการที่ดาวเทียมประจ�ำอยู่ในต�ำแหน่งวง

โคจรที่ดีเยี่ยม จะช่วยสนับสนุนให้ช่องรายการโทรทัศน์ระบบเพย์ทีวีใน

ภูมิภาคได้รับการพัฒนาให้ดียิ่งขึ้น ไทยคมมุ่งหวังว่าความร่วมมือเป็น

พันธมิตรทางธุรกิจร่วมกันนี้ จะน�ำพาทั้งสององค์กรไปสู่ความส�ำเร็จ

ตามเป้าหมายที่ตั้งไว้ในที่สุด"

	 นายปฐมภพ สุวรรณศิริ หัวหน้าคณะผู้บริหาร ด้านการค้า บมจ.

ไทยคม กล่าวเพิ่มเติมว่า “คาเนลพลัส ถือเป็นพันธมิตรทางธุรกิจราย

ส�ำคัญของไทยคม ขณะเดียวกัน ตลาดเมียนมา ก็ถือเป็นตลาดที่ไทย

คมมีความเชี่ยวชาญและมีประสบการณ์ในการให้บริการสื่อสารผ่าน

ดาวเทียมมากว่า 15 ปี นอกจากนี้ ตลาดดังกล่าวยังถือเป็นหนึ่งใน

ตลาดที่อยู่ในยุทธศาสตร์ระยะยาวของไทยคม ตามแผนกลยุทธ์การ

ด�ำเนินธุรกิจในตลาดอาเซียน (AEC) อีกด้วย ผมขอขอบคุณ คาเนล

พลัส อีกครั้ง ส�ำหรับความไว้วางใจที่มอบให้ไทยคมได้มีส่วนร่วม

สนับสนุนการเปิดบริการช่องรายการโทรทัศน์ผ่านดาวเทียมแบบเพย์

ทีวีในประเทศเมียนมา”
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MSC ต้ังเป้ารายได้ปี 61 โต 5% 

พร้อมวางงบลงทุน 30 ลบ. 

ปรับปรุงอาคาร-ปรับปรุงเทคโนโลยี

	 นายกิตติ เตชะทวีกิจกุล รองประธานกรรมการ บริษัท เมโทร

ซิสเต็มส์คอร์ปอเรชั่น จ�ำกัด (มหาชน) หรือ MSC เปิดเผยว่า บริษัท

ตั้งเป้ารายได้ปี 2561 เติบโต 5% จากปีก่อนมีรายได้ 7.44 พันล้าน

บาท ขณะที่ คาดอัตราก�ำไรสุทธิในปีนี้จะเพิ่มขึ้น 1% จากปีก่อนอยู่ที่ 

3.16% โดยบริษัทวางกลยุทธ์ 3 ด้าน เพื่อขับเคลื่อนองค์กรสู่ธุรกิจ

บริการ คือ Digital Transformation Consulting Services แนะน�ำ

และเป็นที่ปรึกษาในระบบงานให้แก่ลูกค้าเพื่อให้ทันต่อสถานการณ์

ของโลกไอทีที่มีการเปลี่ยนแปลงอย่างต่อเนื่อง , Comprehensive 

Office & 3D Printing Outsourcing การเป็นผู้น�ำเทคโนโลยีดิจิตอล

พริ้นติ้งด้วยการน�ำเสนอเทคโนโลยีที่ทันสมัยที่สุดในโลก จัดแสดงผู้

ที่สนใจที่ศูนย์สาธิตเทคโนโลยี HP PageWide Technology Center 

และ HP 3D Printing รวมถึง IT Solotion Rental Services สร้าง

ทางเลือกใหม่ให้กับลูกค้าในการเลือกใช้บริการจากการเช่าแทนการ

ลงทุนซื้อ

	 ทั้งนี้บริษัทมีสัดส่วนรายได้มาจากกลุ่มสินค้าด้านฮาร์ดเเวร์ 

35% ,ซอฟต์เเวร์โซลูชั่นเเละบริการ 38% เเละดิจิตอลพริ้นติ้ง 27%  

โดยใน 2 เดือนแรกของปีนี้ ภาพรวมธุรกิจเป็นไปตามที่บริษัทคาดไว้

เนื่องจากเทคโนโลยี อุตสาหกรรมเติบโตดีขึ้นจากการที่มีบริษัทเพิ่ม

ขึ้นจ�ำนวนมาก  

	 นายกิตติ กล่าวเพิ่มเติมว่า บริษัทฯจะมีการให้บริการใหม่ๆ 

(New Service) และการพัฒนาซอฟแวร์และฮาร์ดแวร์ให้มี

ประสิทธิภาพดีขึ้น รวมถึงบริษัทยังมีการควบคุมค่าใช้จ่ายด้านการ

บริหาร 

	 ขณะที่บริษัทวางงบลงทุนปีนี้ราว 30 ล้านบาท เพื่อปรับปรุง

โครงสร้างอาคาร (รีโนเวท) และการลงทุนเทคโนโลยีใหม่ ๆ เพิ่ม

เติมอีก ทั้งซอฟแวร์และฮาร์ดแวร์ ขณะที่ปัจจุบันบริษัทก็อยู่ระหว่าง

พัฒนาซอฟแวร์เกี่ยวกับการท�ำตลาดออนไลน์ (Omni Channel) 

โดยจะเจาะกลุ่มลุกค้าองค์กร เช่น ธนาคารพาณิชย์ ,ธุรกิจไฟแนนซ์ 

,โรงงานอุตสาหกรรม และ Big Data เป็นต้น คาดว่าหากมีความ

พร้อม บริษัทจะสามารถเริ่มท�ำการตลาดได้

	 นอกจากนี้บริษัทยังคงมองโอกาสในการเข้าลงทุนในธุรกิจ 

Startup ที่เกี่ยวเนื่องกับธุรกิจหลักของบริษัทอย่างต่อเนื่อง โดยใน

ด้านแหล่งเงินลงทุนบริษัทมีความพร้อม ปัจจุบันที่มีก�ำไรสะสมอยู่ที่ 

600-700 ล้านบาท และมีหนี้สินต่อทุน (D/E) ไม่ถึง 1 เท่า 
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TSE คาดรายได้ปีน้ีไม่ต�่ำกว่า 1 พันลบ. 
หลัง COD โรงไฟฟ้าเพ่ิมอีก 23.45 Mw 

เตรียมย้ายเข้าเทรด SET ใน Q2/61 

	 ดร.แคทลีน มาลีนนท์ ประธานกรรมการ และประธานเจ้าหน้าที่

บริหาร บริษัท ไทย โซล่าร์ เอ็นเนอร์ยี่ จ�ำกัด (มหาชน) หรือ TSE 

เปิดเผยว่าบริษัทคาดว่ารายได้ปี 2561 จะไม่ต�่ำกว่า 1 พันล้านบาท 

จากปี2560 ที่มีรายได้ 855.27 ล้านบาท เนื่องจากบริษัทจะมีโครงการ

โซลาร์ฟาร์มที่ญี่ปุ่น ก�ำลังการผลิต 6 เมกะวัตต์ที่จะรับรู้รายปีนี้เข้ามา

เต็มปี รวมทั้งมีโรงไฟฟ้าที่มีการด�ำเนินการเชิงพาณิชย์เพิ่มอีก 23.45 

เมกะวัตต์ ประกอบไปด้วยโครงการโรงไฟฟ้าชีวมวลจ�ำนวน 3 โครงการ

ในจังหวัดสุราษฎร์ธานี และนครศรีธรรมราช ก�ำลังการผลิตรวม 22.2 

เมกะวัตต์ (MW) , โครงการโรงไฟฟ้าชีวมวล 1 โครงการ ซึ่งด�ำเนินการ

โดยบริษัท บางสวรรค์ กรีน จ�ำกัด (BSW) ก�ำลังการผลิตเสนอขาย 

4.6 เมกะวัตต์ ที่จังหวัดสุราษฎร์ธานี ก�ำหนดเดินเครื่องผลิตไฟฟ้าเชิง

พาณิชย์ (COD) และจะเริ่มรับรู้รายได้ในเดือนมกราคม 2561 

	 ส่วนโรงไฟฟ้าชีวมวล OSCAR ทั้ง 2 โรงที่ จ.นครศรีธรรมราช จะ

เริ่ม COD และรับรู้รายได้ภายในไตรมาสที่ 2/61 และโครงการโซลาร์

ฟาร์ม JYOSO 1.25 เมกะวัตต์ (MW) ที่จะมีด�ำเนินการเชิงพาณิชย์ได้

ในช่วงไตรมาส 2/2561 ด้วยเช่นกัน ซึ่งบริษัทคาดว่าสิ้นปี 61 จะมีโรง

ไฟฟ้าที่ด�ำเนินการเชิงพาณิชย์รวมทั้งสิ้น 129.90 เมกะวัตต์ (MW) เพิ่ม

ขึ้นจากปีก่อนที่อยู่ระดับ 106.50 เมกะวัตต์ (MW)

	 นอกจากนี้ยังคาดว่าอัตราก�ำไสุทธิในปีนี้จะกลับมาในการภาวะปกติ

หรือคาดว่าจะอยู่ที่ 50% จากปีก่อนที่ 48.61% เนื่องจากได้มีโรงไฟฟ้า

ชีวมวลจ�ำนวน 3 โครงการ ก�ำลังการผลิต 22.2 เมกะวัต์ที่เริ่มด�ำเนิน

การในปีนี้ปีแรก ซึ่งมีประสิทธิในการผลิตไฟฟ้าได้ดีกว่าโครงการโซลาร์

ฟาร์ม ขณะเดียวกันเรายไม่มทีค่าใช้จ่ายดอกเบี้ยจากหุ้นกู้เหมือนในปี

ก่อนที่บริษัทได้ออกหุ้นกู้มา 3 พันล้านบาท

	 ส่วนการลงทุนในปีนี้บริษัทประเมินว่าไม่มีการใช้ที่อย่างมีนัยส�ำคัญ 

โดยจะเป็นการใช้ลงทุนก่อสร้างโครงการที่อยู่ระหว่างก่อสร้างอย่างไร

ก็บริษัทก็ยังมองหาการเข้าซื้อโครงโรงไฟฟ้าชีวมวลและโครงโซลาร์

ฟาร์มอย่างต่อเนื่อง โดยในปัจจุบันบริษัทได้อยู่ระหว่างเจรจาเพื่อเข้า

ซื้อโครงการโรงไฟฟ้าโซลาร์ฟาร์ม และชีวมวล ทั้งในประเทศไทย และ

ประเทศญี่ปุ่นอยู่ราว 3-4 โครงการ โดยคาดว่ามีขนาดก�ำลังการผลิต

รวม 300 MW ซึ่งจะเป็นโดยจะเป็นทั้งโครงการที่ด�ำเนินเชิงพาณิชย์

แล้วและเป็นโครงการที่อยู่ระหว่างจะด�ำเนินการเชิงพาณิชย์ ทั้งนี้บริษัท

คาดว่าจะทยอยเห็นความชัดเจนตั้งแต่ไตรมาส 2/2561

	 อนึ่งปัจจุบันบริษัทมีโรงไฟฟ้าพลังงานทดแทนทั้งในประเทศไทย 

และประเทศญี่ปุ่น รวมทั้งสิ้น 37 โครงการ มีก�ำลังการผลิตเสนอขาย

รวมทั้งสิ้น 298.42 เมกะวัตต์ แบ่งเป็น ในประเทศไทย จ�ำนวน 29 

โครงการ มีก�ำลังการผลิตเสนอขาย 121.70 เมกะวัตต์ และประเทศ

ญี่ปุ่น จ�ำนวน 8 โครงการ มีก�ำลังการผลิตเสนอขาย 176.72 เมกะวัตต์

	 ดร.แคทลีน กล่าวทิ้งท้ายว่า"แผนการย้ายเข้าไปซื้อขายใน

ตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย (SET) คาดว่าขบวนการทั้งหมดจะ

แล้วเสร็จได้ภายในไตรมาส 2/61 นี้ ซึ่งทางเราก็คาดหวังว่าจะท�ำให้

บริษัทมีความน่าสนใจมากขึ้น และส่งผลให้นักลงทุนสถาบันให้เข้ามา

ลงทุนได้เพิ่มเติมด้วย แม้ว่าเราจะเป็นตัวใหญ่ในสมอลแคปก็จริงแต่หาก

เราสามารถขยับขยายเข้าสู่กระดาน SET ได้ ก็จะดึงความสนใจจากนัก

ลงทุนสถาบันทั้งในประเทศและต่างประเทศได้ไม่มากก็น้อย"
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บิ๊ก MTLS ชี้ไม่มีอะไรต้องวิตกพรบ.ใหม่
ค�ำนวนดบ.15%-ดีเอสไอด�ำเนินคดี-ท�ำธุรกิจลิสซิ่ง 

	 นายชูชาติ เพ็ชรอ�ำไพ ประธานกรรมการบริหาร บริษัท เมืองไทย 

ลิสซิ่ง จ�ำกัด (มหาชน) หรือ MTLS เปิดเผยว่าในปัจจุบันมีกระแสข่าว

ลบหลายอย่างเกิดขึ้นกับบริษัทฯ จึงอยากชี้แจงเพื่อให้เกิดความชัดเจน

ทั้งหมด โดยเริ่มจากความวิตกเกี่ยวกับเรื่องการยกร่างพ.ร.บ.การ

ก�ำกับดูแลผู้ให้บริการทางการเงิน และให้มีหน่วยงานที่จัดตั้งขึ้นใหม่มา

ก�ำกับดูแลโดยเฉพาะ เพื่อคุ้มครองผู้บริโภคไม่ให้ถูกเอาเปรียบจากการ

คิดดอกเบี้ย และค่าธรรมเนียมที่สูงเกินไป อีกทั้งมีการคาดการณ์กันเอง

ว่าอาจจะมีการก�ำหนดให้มีการค�ำนวณดอกเบี้ยที่ร้อยละ 15 

	 ต่อประเด็นดังกล่าว เชื่อว่าเมื่อมีการบังคับใช้จะส่งผลดีกับทุกฝ่าย

ไม่ว่าจะเป็นการดูแลให้การให้บริการทางการเงินมีคุณภาพ ประชาชนได้

รับการดูแลไม่ให้ถูกเอารัดเอาเปรียบจากกกลุ่มทุนนอกระบบ ที่ส�ำคัญ 

คือการก่อเกิดหน่วยงานก�ำกับดูแลที่ชัดเจน ท�ำให้ผู้ประกอบการท�ำงาน

ง่ายขึ้นด้วยและมีความเท่าเทียมในการด�ำเนินธุรกิจ ส่วนประเด็นเกณฑ์

ในการค�ำนวณดอกเบี้ยขณะนี้ยังไม่มีข้อสรุปออกว่าจะให้คิดเป็นร้อย

ละเท่าใด แต่โดยส่วนตัวเชื่อว่าน่าจะมีการน�ำฐานข้อมูลการค�ำนวณ

ดอกเบี้ยและกฎเกณฑ์ของการปล่อยสินเชื่อในรูปแบบต่างๆ ที่ได้เคย

อนุมัติมาก่อนหน้านี้ใช้เป็นส่วนประกอบ อาทิ กระทรวงการคลังได้ออก

ใบอนุญาตปล่อยเงินกู้ พิโก ไฟแนนซ์ (Pico Finance) คิดดอกเบี้ย 

36% แบบมีหลักทรัพย์ค�้ำประกัน ดังนั้น การที่วิตกกังวลว่าจะให้คิด

ดอกเบี้ย 15% จึงเป็นไปไม่ได้

	 นายชูชาติกล่าวต่ออีกว่า ยังมีกระแสข่าวลบอีกสองเรื่อง คือกรม

สอบสวนคดีพิเศษ หรือ DSI ด�ำเนินคดีกับบริษัทฯ ซึ่งเรื่องดังกล่าวเป็น

เพียงข่าวลือไม่มีความจริงใดๆ ทั้งสิ้น บมจ.เมืองไทย ลิสซิ่ง ไม่เคยถูก 

DSI ด�ำเนินคดีใดเลย 

	 กระแสข่าวลบสุดท้ายคือ MTLS ท�ำธุรกิจ "ลิสซิ่งหรือเช่าซื้อ"ด้วย 

แต่ความจริงคือ "บมจ.เมืองไทย ลิสซิ่ง" ในชื่อบริษัทแม้จะมีค�ำว่า "ลิส

ซิ่ง" แต่ท�ำธุรกิจเพียงอย่างเดียวคือการ "ปล่อยสินเชื่อ" ดังนั้นในการ

ประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ�ำปี 2561 ในเดือนเมษายนนี้ จึงจะขอมติ

จากผู้ถือหุ้นเพื่อเปลี่ยนชื่อใหม่เป็น "บมจ. เมืองไทย แคปปิตอล หรือ 

MTC" นั้น เพื่อขจัดความเข้าใจผิดของทุกคนและให้เข้าใจถูกต้องตรงกัน

ว่า บริษัทฯ ประกอบธุรกิจ "สินเชื่อ" มิใช่ "เช่าซื้อ" 

	 "ตอนนี้มีกระแสข่าวลือและข่าวลบเข้ามามาก ผมจึงอยากชี้แจงให้

ชัดเจนเพื่อสร้างความเข้าใจที่ถูกต้องตรงกัน ไม่มีอะไรต้องกังวลหรือ

เป็นห่วงเลย ในด้านของการด�ำเนินธุรกิจส�ำหรับ MTLS ยังสามารถ

เติบเติบได้อย่างดียิ่ง คาดว่าปี 2561 จะขยายตัวโดดเด่นต่อเนื่อง จาก

ยอดการปล่อยสินเชื่อเพิ่มขึ้น โดยปัจจุบันบริษัทฯมียอดปล่อยสินเชื่อ

ใหม่มากขึ้นกว่า 40% เมื่อเทียบกับปีก่อน ซึ่งปีนี้ได้ตั้งเป้าหมายการ

เติบโตของสินเชื่อจะอยู่ที่ 8 หมื่นล้านบาท โดยเราให้ความส�ำคัญเรื่อง

ของการควบคุมคุณภาพสินเชื่ออย่างรัดกุม เพื่อท�ำให้ยอดหนี้ที่ไม่ก่อให้

เกิดรายได้ หรือ NPL คงอยู่ระดับไม่เกิน 1.5% ขณะเดียวกันถือว่าเป็น

ระดับที่ต�่ำกว่าอุตสาหกรรมในปัจจุบัน และบริษัทฯยังมีเป้าหมายเพิ่ม

ลูกหนี้คงค้างสิ้นปีให้มาอยู่ที่ระดับ 5 หมื่นล้านบาท หรือเพิ่มขึ้นจาก 

3.5 หมื่นล้านบาท"   

	 นายชูชาติกล่าวต่อในช่วงท้ายว่า การที่สินเชื่อมีแนวโน้มเติบโตได้ดี 

เนื่องจากมีจ�ำนวนสาขามากขึ้น โดยมีเป้าหมายขยายสาขาแตะ 4,000 

แห่งในปี 2563 ครอบคลุมทั่วประเทศ จากปัจจุบันมีสาขาอยู่ที่ 2,500 

แห่ง ดังนั้น เมื่อจ�ำนวนสาขาเพิ่มท�ำให้บริษัทฯ สามารถขยายฐาน

ลูกค้าได้มากขึ้นเช่นกัน
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EFORL แจงงบปี60 ขาดทุน 1.16 พันลบ. เหตุต้ังด้อยค่า 

1.33 พันลบ. แผนธุรกิจรูปแบบใหม่ยังไม่ส่งผล ,หวังเจรจาหาพันธมิตร

พร้อมผู้บริหารชุดใหม่ ปลุกกระแสธุรกิจความงามวุฒิศักดิ์

	 นายธีรวุทธิ์ ปางวิรุฬห์รักข์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท อี 

ฟอร์ แอล เอม จ�ำกัด (มหาชน) EFORL เปิดเผยว่า สําหรับปี 2560 

บริษัทและบริษัทย่อยขาดทุนสุทธิ 2,415 ล้านบาท อัตรากําไรสุทธิเท่ากับ

ร้อยละ -97.6 และขาดทุนส่วนที่เป็นของผู้ถือหุ้นของบริษัทเท่ากับ 1,163 

ล้านบาท อัตรากําไรสุทธิส่วนที่เป็นของผู้ถือหุ้นบริษัทเท่ากับร้อยละ 

-47.0  

	 ผลประกอบการประจําปี 2560 รายได้จากการขายและบริการสําห

รับปี 2560 เท่ากับ 2,474 ล้านบาท ลดลงจากปีก่อนร้อยละ 33 รายได้

จากการขายลดลงจํานวน 230 ล้านบาท หรือร้อยละ 11 รายได้จากการ

ให้บริการลดลงจํานวน 969 ล้านบาท หรือร้อยละ 60รายได้ที่ลดลงส่วน

ใหญ่เป็นรายได้จากการให้บริการจากธุรกิจบริการความงาม เนื่องจาก

บริษัทวุฒิศักดิ์คลินกิ อินเตอร์กรุ๊ป จํากัด มีการเปลี่ยนรูปแบบโครงสร้าง

ธุรกิจจากการบริหารงานโดยบริษัทเองเป็นรูปแบบการขายสิทธิแฟรน

ไชส์ส่งผลให้บริษัทต้องจัดประเภทการรับรู้รายได้ตามมาตรฐานรายงาน

ทางการเงิน ฉบับที่ 5 แยกจากรายได้ตามงบการเงินปกติประกอบกับ

ตลาดธุรกิจความงามมีการแข่งขันสูง 

	 เนื่องจากมีผู้สนใจลงทุนในธุรกิจความงามมากขึ้น โดยเฉพาะด้าน

การดูแลรักษาผิวพรรณและศัลยกรรม อีกทั้งมีการขยายสาขาและการ

พัฒนาการของคู่แข่งขัน เช่น คลินิกเสริมความงาม โรงพยาบาลเฉพาะ

ทางด้านความงามและศัลยกรรม อีกทั้งโรงพยาบาลหลายแห่งเริ่มขยาย

ธุรกิจโดยการเปิดศูนย์ผิวพรรณ ศูนย์ศัลยกรรมความงาม และศูนย์ 

anti-aging มากขึ้น ซึ่งส่วนใหญ่จะมีรูปแบบการให้บริการและเครื่อง

มืออุปกรณ์ที่คล้ายคลึงกัน จึงส่งผลให้ตลาดคลินิกเสริมความงามมีการ

แข่งขันด้านราคาที่ รุนแรงมากขึ้น จากผลการดําเนินงานที่ขาดทุน และ

วิธีการทําธุรกิจลักษณะแฟรนไชส์ส่งผลกระทบต่อการประเมินมูลค่าธุรกิจ

อย่างมีนัยสําคัญ กล่าวคือ บริษัท บันทึกการด้อยค่าค่าความนิยมและ

สินทรัพย์ไม่มีตัวตน (สิทธิในการขยายกิจการในต่างประเทศ) จากบริษัท

ย่อยที่ทําธุรกิจความงาม จํานวนเงิน 1,858ล้านบาท ทําให้งบการเงิน

รวมมีผลขาดทุน 2,415 ล้านบาท เพิ่มขึ้นจากผลการดําเนินงานปีก่อน

หน้าที่มีผลการดําเนินงานขาดทุน 1,286 ล้านบาท คิดเป็นผลขาดทุนรวม

เพิ่มขึ้นร้อยละ 88ในขณะที่งบการเงินเฉพาะกิจการรับรู้ผลขาดทุนจากเงิน

ลงทุนในบริษัทย่อยจํานวน 1,376 ล้านบาท ทําให้งบการเงินเฉพาะกิจการ

มีผลขาดทุนจํานวน 1,261 ล้านบาท เพิ่มขึ้นจากผลการดําเนินงานปีก่อน

หน้าที่มีผลการดําเนินงานขาดทุน 300 ล้านบาท คิดเป็นผลขาดทนรวม

เพิ่มขึ้นร้อยละ 320อย่างไรก็ตามการด้อยค่าและการตั้งสํารองดังกล่าว

เป็นไปตามมาตรฐานการบัญชีในเรื่องหลักความระมัดระวัง Conservative 

ซึ่งหากบริษัทสามารถแก้ไขผลการดําเนินของบริษัทย่อยได้แล้ว การด้อย

ค่าและการตั้งสํารองเงินลงทุนก็จะไม่มีอีกต่อไป

	 ด้านธุรกิจตัวแทนจําหน่ายเครื่องมือและอุปกรณ์ทางการแพทย์ดํา

เนินการโดยบริษัทและบริษัทสเปซเมด จํากัด (บริษัทย่อย) ในปี 2560 

รายได้จากการขายและบริการในกลุ่มธุรกิจตัวแทนจําหน่ายเครื่องมือและ

อุปกรณ์ทางการแพทย์จํานวน 1,782 ล้านบาท ลดลงร้อยละ 12 เมื่อ

เทียบกับปีก่อนเนื่องจากในปี 2559 รัฐบาลมีนโยบายกระตุ้นการใช้งบ

ประมาณการจัดซื้อเครื่องมือและอุปกรณ์ทางการแพทย์และต้องส่งมอบ

ให้แล้วเสร็จภายในเดือนธันวาคม 2559 แต่รัฐบาลไม่มีนโยบายดังกล่าว

ในปี 2560 อีกทั้งโรงพยาบาลภาครัฐซึ่งเป็นลูกค้าหลักประสบปัญหาขาด

สภาพคล่อง บริษัทจึงพิจารณาลดความเสี่ยงเรื่องลูกหนี้ค้างชําระค่าสิน

คาและลดปัญหาการเรียกชําระหนี้จึงมีการทบทวนเงื่อนไขการขายสินค้า

ให้แก่กลุ่มลูกค้าที่ประสบปัญหาขาดสภาพคล่อง จึงเป็นเหตุผลหนึ่งที่ทํา

ให้รายได้จากการขายเครื่องมือและอุปกรณ์ทางการแพทย์ปี 2560 ลดลง 

เมื่อเปรียบเทียบกับงวดเดียวกันปีก่อนอย่างไรก็ตามจากนโยบายรัฐบาล

ซึ่งจะยกระดับประเทศไทยให้เป็นศูนย์กลางสุขภาพนานาชาติ (Medical 

Hub) ตามยุทธศาสตร์ชาติโดยที่ภาครัฐมีนโยบายการพัฒนาประเทศไทย

ให้เป็นศูนย์กลางสุขภาพนานาชาติ (Medical Hub) ในช่วงระหว่างปี 

2560 - 2569 จากนโยบายดังกล่าวจะส่งผลให้ธุรกิจในกลุ่มอุตสาหกรรม

เกี่ยวกับการแพทย์และสาธารณะสุข มีแนวโน้มเติบโตอย่างต่อเนื่อง 

บริษัทซึ่งเป็นตัวแทนจําหน่ายเครื่องมือและอุปกรณ์ทางการแพทย์ของแบ

รนด์ชั้นนําของโลก จึงเป็นหนึ่งในกลุ่มอุตสาหกรรมเกี่ยวกับการแพทย์และ

สาธารณะสุข บริษัทมีแผนการขยายธุรกิจโดยการเพิ่มการเป็นตัวแทนจํา

หน่ายสินค้าแบรนด์ใหม่และมีผลิตภัณฑ์ใหม่ ๆ รวมถึงการเพิ่มศักยภาพ

จากการเป็นตัวแทนจําหน่ายเป็นผู้ผลิตสินค้าบางรายการ ซึ่งเป็นแผน

ธุรกิจที่สอดรับกับนโยบายและยุทธศาสตร์ชาติโดยภาครัฐมีแผนผลักดัน

สนับสนุนเรื่องการแพทย์และการสาธารณสุข ซึ่งเชื่อว่าธุรกิจของบริษัท

จะได้รับผลกระทบในเชิงบวกกับยอดขายในอนาคต 4 กําไรขั้นต้นสําหรับ

ธุรกิจตัวแทนจําหน่ายเครื่องมือและอุปกรณ์ทางการแพทย์ในปี 2560 จํา

นวน624 ล้านบาท ลดลงร้อยละ 17 เมื่อเปรียบเทียบกับปีก่อน โดยมีอัต

รากําไรขั้นต้นคิดเป็นร้อยละ 35 โดยสัดส่วนรายได้ของธุรกิจเครื่องมือและ

อุปกรณ์ทางการแพทย์ต่อรายได้รวมเท่ากับร้อยละ 72 (ต่อหน้า 2)
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EFORL แจงงบปี60 ขาดทุน 1.16 พันลบ. เหตุต้ังด้อยค่า 

1.33 พันลบ. แผนธุรกิจรูปแบบใหม่ยังไม่ส่งผล ,หวังเจรจาหาพันธมิตร

พร้อมผู้บริหารชุดใหม่ ปลุกกระแสธุรกิจความงามวุฒิศักดิ์

	 ธุรกิจบริการความงาม ดําเนินการโดย บริษัท วุฒิศักดิ์คลินิก 

อินเตอร์กรุ๊ป จํากัด (“วุฒิศักดิ์คลินิก”) ถือหุ้นโดยบริษัท ดับบลิวซีไอ 

โฮลดิ้ง จํากัด (บริษัทย่อย) และบริษัท สยามสเนล จํากัด (บริษัทย่อย) 

มีรายได้จากการขายและบริการปี 2560 จํานวน 691 ล้านบาท ลดลง

ร้อยละ 58 เมื่อเปรียบเทียบกับปีก่อน สาเหตุหลักเกิดจากการเปลี่ยนรูป

แบบธุรกิจของบริษัท วุฒิศักดิ์คลินิก อินเตอร์กรุ๊ป จํากัด จากรูปแบบ

การบริหารคลินิกความงามด้วยความเป็นเจ้าของ (Company owned) 

เปลี่ยนแปลงเป็นการขายสิทธิแฟรนไซส์ (Franchise model) เพื่อลด

ภาระค่าใช้จ่าย ลดการใช้เงินลงทุนในการดําเนินงานประกอบกับสภาวะ

การแข่งขันที่รุนแรงในธุรกิจความงาม ซึ่งผู้บริโภคเปลี่ยนพฤติกรรมจาก

การให้บริการดูแลผิวพรรณอย่างค่อยเป็นค่อยไป เป็นเสริมความงามโด

ยการทําศัลยกรรม เพื่อให้เห็นผลเร็วขึ้น ซึ่งมีผู้ประกอบการรายใหม่มา

เป็นคู่แข่งขันจํานวนมาก อีกทั้งมีสงครามราคาเป็นเครื่องมือในการแข่งขัน 

จึงส่งผลกระทบต่อธุรกิจของ “วุฒิศักดิ์” คลินิก โดยตรงบริษัทคาดว่าการ

เจรจาหาพันธมิตรพร้อมผู้บริหารชุดใหม่ จะเข้ามาปลุกกระแสธุรกิจความ

งามของ วุฒิศักดิ์ให้กลับมายืนในแถวหน้าไดอ้ีกครั้งหนึ่งสําหรับ บริษัท 

สยามสเนล จํากัด มีการออกผลิตภัณฑ์นวัตกรรมคุณค่าแท้เมือกหอยทาก 

ภายในแบรนด์ “Snail 8”เพื่อเป็นการตอบสนองความต้องการของลูกค้า 

และมีการพัฒนาผลิตภัณฑ์และ ช่องทางการจําหน่ายมากขึ้นขาดทุน

ขั้นต้นสําหรับธุรกิจบริการความงามในปี 2560 จํานวน 178 ล้านบาท 

ขาดทุนเพิ่มขึ้นร้อยละ 228 เมื่อเปรียบเทียบกับงวดเดียวกันของปีก่อน 

สัดส่วนรายได้ของธุรกิจบริการความงามต่อรายได้รวมเท่ากับร้อยละ 28 

	 รายได้จากการขายและให้บริการ สําหรับปี 2560 บริษัทมีรายได้จาก

การขายและบริการ 2,474 ล้านบาท ลดลงร้อยละ 33 เมื่อเปรียบเทียบกับ

งวดเดียวกันของปีก่อน

	 กําไรขั้นต้น สําหรับปี 2560 กําไรขั้นต้นเท่ากับ 445 ล้านบาท ลดลง

ร้อยละ 36 เมื่อเปรียบเทียบกับงวดเดียวกันของปีก่อน อัตรากําไรขั้นต้น

ของปี 2560 เท่ากับร้อยละ 18.0 ลดลงร้อยละ 0.9 เมื่อเปรียบเทียบกับ

งวดเดียวกันของปีก่อน

	 ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารสําหรับปี 2560 บริษัทมีค่าใช้จ่ายใน

การขายและบริหารจํานวน 825 ล้านบาท จําแนกเป็นค่าใช้จ่ายในการขาย 

474 ล้านบาท และค่าใช้จ่ายในการบริหาร 351 ล้านบาท ค่าใช้จ่ายในการ

ขายและบริหารปี 2560 ลดลงร้อยละ 17 เมื่อเทียบกับงวดเดียวกันของ

ปีก่อน ค่าใช้จ่ายที่ลดลงเป็นค่าใช้จ่ายในการบริหารจากกลุ่มธุรกิจบริการ

ความงาม เนื่องจากในปี 2559 บริษัท วุฒิศักดิ์คลินิก อินเตอร์กรุ๊ปจํากัด 

ได้รับรู้การตั้งสํารองค่าเผื่อหนี้สงสัยจะสูญสําหรับลูกหนี้ตามสัญญาแฟรน

ไชส์ในต่างประเทศ และมีค่าใช้จ่ายจากการตั้งสํารองการปิดสาขา มูลค่า

รวมกว่า 150 ล้านบาท ดังนั้นเมื่อเปรียบเทียบกับปี 2560 ค่าใช้จ่ายใน

การบริหารจึงลดลง	

	 ขาดทุนจากการด้อยค่าเงินลงทุนในบริษัทย่อยงบการเงินเฉพาะ

กิจการ ในปี 2560 ขาดทุนจากการด้อยค่าเงินลงทุนในบริษัทย่อยจํานวน 

1,376 ล้านบาท เนื่องจากบริษัทย่อยประสบผลขาดทุนจากผลการดํา

เนินงานที่ไม่เป็นไปตามคาดทําให้มีการพิจารณาตั้งสํารองการด้อยค่าเงิน

ลงทุนในบริษัทย่อย ซึ่งหากบริษัทย่อยมีผลการดําเนินงานดีขึ้นในอนาคต

บริษัทสามารถพิจารณากลับรายการผลขาดทุนจากการด้อยค่าเงินลงทุน

ในบริษัทย่อยให้เป็นบวกได้ต่อไป

	 ขาดทุนจากการด้อยค่าสินทรัพย์ไม่มีตัวตนงบการเงินรวม สําหรับปี 

2560 ขาดทุนจากการด้อยค่าสินทรัพย์ไม่มีตัวตนจํานวน 524 ล้านบาท

เนื่องจากผู้บริหารชุดปัจจุบันของบริษัทย่อยยังไม่มีแผนการดําเนินงาน

อย่างเป็นรูปธรรมในการขยายกิจการในต่างประเทศในอนาคตอันใกล้ทํา

ให้ผู้สอบบัญชีพิจารณาตั้งสํารองด้อยค่าสิทธิดังกล่าว ซึ่งจัดรวมอยู่ใน

สินทรัพย์ไม่มีตัวตน

	 ขาดทุนจากการด้อยค่าค่าความนิยม งบการเงินรวม สําหรับปี 2560 

ขาดทุนจากการด้อยค่าค่าความนิยมจํานวน 1,335 ล้านบาทเนื่องจาก

มีผลการดําเนินงานขาดทุนอย่างมีนัยสําคัญ ประกอบกับแผนธุรกิจรูป

แบบใหม่ยังไม่ส่งผลให้เห็นภาพชัดเจนเพียงพอ ทําให้มูลค่าที่ได้รับคืน ซึ่ง

ประเมินโดยผู้ประเมินอิสระมีมูลค่าลดลงจากปีก่อน และทําให้ผู้สอบบัญชี

พิจารณาตั้งสํารองด้อยค่าค่าความนิยมเต็มจํานวน

	 ต้นทุนทางการเงิน สําหรับปี 2560 ต้นทุนทางการเงินเท่ากับ 170 

ล้านบาทลดลงร้อยละ 7 เมื่อเปรียบเทียบกับงวดเดียวกันของปีก่อน  

7 ขาดทุนสุทธิ 
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CHAYO ม่ันใจเทรดวันแรกว่ิงฉิว
เหนือจองท่ี 2.88 บาท/หุ้น เชื่อนักลงทุนรอเก็บบนกระดาน 

ชูธุรกิจความสามารถท�ำก�ำไรสูง

	 “CHAYO” มั่นใจเทรดวันแรกไม่ท�ำให้นักลงทุนผิดหวังจากพื้นฐาน

ธุรกิจแกร่ง พร้อมชูอนาคตเติบโตต่อเนื่อง ความสามารถท�ำก�ำไรสูง “ 

สุขสันต์ ยศะสินธุ์” ซีอีโอ คาดเข้าเทรดวันแรกนักลงทุนต้อนรับอบอุ่น 

หลังการจองซื้อระหว่างวันที่ 7-9 มีนาคม ที่ผ่านมา ได้รับการตอบรับดี

มาก เชื่อราคายืนเหนือจองซื้อหุ้นไอพีโอที่ 2.88 บาท ได้ส�ำเร็จ พร้อมน�ำ

เงินที่ได้จากการระดมทุน 403.2 ล้านบาท ส่วนใหญ่ไปใช้ประมูลซื้อกอง

สินทรัพย์ด้อยคุณภาพทั้งที่มีหลักประกันและไม่มีหลักประกันเข้ามาบริ

หารเพิ่ม ส่วนที่เหลือจ่ายช�ำระคืนเงินกู้ยืมสถาบันการเงิน และใช้เป็นเงิน

ทุนหมุนเวียนในการด�ำเนินธุรกิจ ในปี 2561 บริษัทฯ มีแผนการลงทุนซื้อ

สินทรัพย์ด้อยภาพทั้งที่มีหลักประกันและไม่มีหลักประกัน จ�ำนวนรวมทั้ง

สิ้นประมาณ 500 – 600 ล้านบาท เชื่อปีนี้บริษัทเติบโตอย่างโดดเด่น

	 นายสุขสันต์ ยศะสินธุ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท ชโย กรุ๊ป 

จ�ำกัด (มหาชน) หรือ CHAYO เปิดเผยถึงการซื้อขายหุ้น CHAYO วัน

แรกในตลาดหลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ (mai)  ในวันที่ 22 มีนาคม 2561 นี้

ว่า มั่นใจหุ้น CHAYO ที่เข้าซื้อขายวันแรกจะได้รับการตอบรับเป็นอย่างดี

จากนักลงทุน ท�ำให้สามารถยืนเหนือราคาจองที่ 2.88 บาท/หุ้นได้ การ

เข้ามาระดมทุนในตลาดหลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ ครั้งนี้ จะท�ำให้บริษัทฯ 

สามารถสร้างการเติบโตทางธุรกิจจากการมีเงินทุนหมุนเวียนเพื่อน�ำไปใช้

ประมูลซื้อกองสินทรัพย์ด้อยคุณภาพทั้งประเภทที่มีหลักประกันและไม่มี

หลักประกันประมาณ 248 – 306 ล้านบาท น�ำไปจ่ายช�ำระคืนเงินกู้ยืม

สถาบันการเงินประมาณ 57 – 96 ล้านบาท และส่วนที่เหลือใช้เป็นเงิน

ทุนหมุนเวียนในการด�ำเนินงานประมาณ 19 – 38 ล้านบาท ซึ่งระยะเวลา

ในการใช้เงินอยู่ภายในปี 2561

	 “คาดว่าหุ้น CHAYO ได้รับการต้อนรับเป็นอย่างดีจากนักลงทุน และ

สามารถยืนเหนือราคาจองได้ แม้ว่าภาวะตลาดหุ้นในช่วงนี้จะค่อนข้าง

ผันผวน แต่เราเชื่อมั่นในพื้นฐานของบริษัทฯ ทั้งจากผลประกอบการเติบโต

อย่างต่อเนื่องแล้ว ในฐานะที่บริษัทเป็นผู้เชี่ยวชาญในธุรกิจให้บริการ

เจรจาติดตามทวงถามและเร่งรัดหนี้มากว่า 20 ปี โดยบริษัทด�ำเนินงาน

อย่างมืออาชีพ มีมาตรฐาน ท�ำตามกฎหมายอย่างเคร่งครัด และสามารถ

รักษาชื่อเสียงของผู้ว่าจ้างได้เป็นอย่างดี ปัจจุบัน บริษัทฯ สามารถจัด

เก็บหนี้ได้ตามเป้าหมายหรืออยู่ในระดับที่ผู้ว่าจ้างพึงพอใจ ส่งผลให้

บริษัทฯ ได้รับมอบหมายงานจากผู้ว่าจ้างสม�่ำเสมอ อย่างไรก็ตามคาดว่า

ปี 2561 เป็นปีที่บริษัทฯ เติบโตโดดเด่น โดยตั้งเป้างบลงทุนที่จะใช้ซื้อหนี้

ด้อยคุณภาพเข้ามาบริหารเพิ่มมากขึ้นกว่า 100% รวมทั้งการขยายธุรกิจ

เจรจา ติดตามและทวงถามหนี้ ธุรกิจศูนย์ข้อมูลลูกค้า (Call Center) ตาม

ความต้องการของลูกค้า เพื่อสร้างรายได้และก�ำไรเพิ่มขึ้นอย่างส�ำคัญในปี

นี้” นายสุขสันต์ กล่าว

	 การเข้าระดมทุนในตลาดหลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ เป็นโอกาสที่

บริษัทฯ จะสามารถปลดล็อคข้อจ�ำกัดเรื่องเงินลงทุนรวมถึงเพิ่มขีด

ความสามารถในการกู้เงิน ที่จะน�ำไปใช้ในการประมูลซื้อสินทรัพย์ด้อย

คุณภาพทั้งที่มีหลักประกันและไม่มีหลักประกันเข้ามาบริหาร ในปี 2561  

บริษัทฯ มีแผนการลงทุนซื้อสินทรัพย์ด้อยภาพทั้งที่มีหลักประกันและ

ไม่มีหลักประกันในจ�ำนวนรวมทั้งสิ้นประมาณ 500 – 600 ล้านบาท  

ทั้งนี้ในปี 2561 บริษัทจะน�ำเงินที่ระดมทุนจากการเข้าจดทะเบียนใน

ตลาดหลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ ส่วนใหญ่มาใช้ในการประมูลกองสินทรัพย์

ด้อยคุณภาพทั้งที่มีหลักประกันและไม่มีหลักประกัน เพื่อเพิ่มโอกาสใน

การท�ำก�ำไรและความมั่นคงในการด�ำเนินธุรกิจ  รวมทั้งการขยายธุรกิจ

เจรจา ติดตามและทวงถามหนี้ และธุรกิจศูนย์ข้อมูลลูกค้า (Call Center) 

ที่เติบโตขึ้น ตามความต้องการของลูกค้า 

	 ด้านนายชนะชัย จุลจิราภรณ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัทหลัก

ทรัพย์ เออีซี จ�ำกัด (มหาชน) ในฐานะที่ปรึกษาทางการเงินและผู้จัดการ

การจัดจ�ำหน่ายและรับประกันการจ�ำหน่ายหุ้นสามัญเพิ่มทุน บริษัท ชโย 

กรุ๊ป จ�ำกัด (มหาชน) เปิดเผยว่า CHAYO ได้รับความสนใจจองซื้อหุ้น

อย่างมากจากการเปิดจองซื้อหุ้นระหว่างวันที่ 7-9 มีนาคม 2561 ที่ผ่าน

มา โดยการเสนอขายหุ้นต่อประชาชนทั่วไปครั้งแรกจ�ำนวน 140 ล้านหุ้น 

มูลค่าที่ตราไว้ (พาร์) 0.50 บาทต่อหุ้น คิดเป็น 25% ของจ�ำนวนหุ้นส�ำ

มัญที่ออกและเรียกช�ำระแล้ว ในราคาเสนอขายหุ้นละ 2.88 บาท ได้รับ

การตอบรับที่ดีมากจากนักลงทุน โดยความต้องการล้นหลามจากหลาก

หลายกลุ่มนักลงทุน โดยปัจจัยหลักมาจากพื้นฐานของบริษัทฯ มีความ

แข็งแกร่งความสามารถท�ำก�ำไรสูง ประกอบกับประเภทธุรกิจนี้ในอนาคตมี

การเติบโตอีกมาก

	 “มั่นใจว่า CHAYO เข้าซื้อขายวันแรกราคาจะอยู่เหนือราคาจองที่ 

2.88 บาท/หุ้นได้ เนื่องจากบริษัทมีผลประกอบการและปัจจัยของบริษัท

ที่มีแนวโน้มเติบโตสูงและหลังได้เงิน IPO จะท�ำให้บริษัทมีการเติบโตอย่าง

โดดเด่นและต่อเนื่อง แม้ว่าภาวะการลงทุนในตลาดหุ้นไทยช่วงนี้ค่อนข้าง

ผันผวน แต่จากจุดแข็งทางธุรกิจหลายประการ เช่น ศักยภาพของบ

ริษัทฯ ในฐานะที่เป็นผู้บริหารมีประสบการณ์ในธุรกิจมากว่า 20 ปี บริษัทฯ 

สามารถจัดเก็บหนี้ได้ตามเป้าหมายหรืออยู่ในระดับที่ผู้ว่าจ้างพึงพอใจ ส่ง

ผลให้บริษัทฯ ได้รับมอบหมายงานจากผู้ว่าจ้างอย่างต่อเนื่อง รวมถึง

โอกาสเติบโตในอนาคต จึงท�ำให้เชื่อมั่นว่า CHAYO จะสร้างผลตอบแทนที่

น่าพอใจให้กับนักลงทุน” นายชัยชนะ กล่าว
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บลจ.บัวหลวง ประกาศธีมการลงทุนปี 2018 
เน้นซัพพลายเชนของธุรกิจอีคอมเมิร์ซ 

และอุตสาหกรรมยานยนต์ไฟฟ้า

 	 การเปลี่ยนแปลงทางด้านไอทีและนวัตกรรมด้านเทคโนโลยีมาแรง

และมาเร็วเกินคาด ท�ำให้กองทุนบัวหลวง ปรับเพิ่มธีมการลงทุน เพื่อเน้น

ธุรกิจที่เกี่ยวข้องกับอีคอมเมิร์ซ และอุตสาหกรรมยานยนต์ไฟฟ้าส�ำหรับปี 

2018

	 นายพีรพงศ์ จิระเสวีจินดา ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัทหลัก

ทรัพย์จัดการกองทุนรวม บัวหลวง จ�ำกัด (กองทุนบัวหลวง) กล่าวว่า 

ทุกๆ ปี กองทุนบัวหลวงมีการก�ำหนดแนวทางการลงทุนในระยะเวลา 3-5 

ปีข้างหน้าเป็นอย่างน้อย และส�ำหรับปี 2018 นี้ ธีมการลงทุนของกองทุน

บัวหลวง คือ "ตลอดสายซัพพลายเชน ตามเทรนด์อีคอมเมิร์ซ และยาน

ยนต์ไฟฟ้า"

	 ธีมการลงทุนในปี 2018 นี้ สะท้อนปรากฎการณ์ของธุรกิจ

อีคอมเมิร์ซที่ก�ำลังเติบโตแบบก้าวกระโดดในเศรษฐกิจอินเทอร์เน็ต 

และก�ำลังมีอิทธิพลอย่างมากต่อการด�ำเนินงานของธุรกิจและบริษัท

ต่างๆ รวมทั้งวิถีชีวิตหรือไลฟ์สไตล์ของคนในสังคมอีกด้วย โดยที่ระบบ

ซัพพลายเชนจะมีการขยายตัวมาต่อยอดธุรกิจอีคอมเมิร์ซด้วย นอกจาก

นี้ อุตสาหกรรมรถยนต์ก�ำลังเข้าสู่การเปลี่ยนแปลงครั้งใหญ่ โดยที่รถยนต์

ไฟฟ้าจะเป็นดาวรุ่งที่จะมาแทนรถยนต์ที่เติมพลังงานเชื้อเพลิงที่เราใช้อยู่

ในปัจจุบัน

	 "ส�ำหรับอีคอมเมิร์ซแล้ว มองได้ว่า เป็นส่วนหนึ่งของเศรษฐกิจ

อินเทอร์เน็ต โดยที่ผู้บริโภคในปัจจุบันหันมาซื้อของหรือบริการผ่านระบบ

ออนไลน์มากยิ่งขึ้น ไม่ว่าจะเป็น การสั่งซื้อสินค้าต่างๆ เช่น มือถือ กล้อง

ถ่ายรูป รองเท้า เสื้อผ้า เครื่องส�ำอางค์ อุปกรณ์กีฬา หรือแม้กระทั่ง

อาหาร หรือเครื่องดื่ม ก็สามารถสั่งสินค้าผ่านออนไลน์ช้อปปิ้งได้" 

นายพีรพงศ์ กล่าว และเสริมว่า "นอกจากนี้ การจองโรงแรม การซื้อตั๋ว

เครื่องบิน การซื้อตั๋วดูหนังหรือคอนเสิร์ต ก็มีการจองผ่านระบบออนไลน์

แล้วเกือบทั้งสิ้น"

	 อย่างไรก็ดี อีคอมเมิร์ซจะขับเคลื่อนไม่ได้ ถ้าหากว่า ไม่มีระบบจัดการ

ขนส่งสินค้าที่มีประสิทธิภาพ ท�ำให้เกิดธุรกิจส่งของถึงมือผู้รับ เช่น Kerry 

Express, Lazada Express หรือ DHL ในเวลาที่เราสั่งซื้ออาหาร ไม่ว่าจะ

โทรศัพท์สั่ง หรือสั่งผ่านออนไลน์ของระบบ Line Man หรือ Uber Food 

ก็แล้วแต่ จะมีบริการส่งสินค้า เช่น พนักงานของฟู๊ดแพนด้า จะขับ

มอเตอร์ไซด์บริการส่งอาหารถึงบ้าน 

	 ในสหรัฐอเมริกาเอง บริษัทที่เป็นผู้น�ำด้านอีคอมเมิร์ซ คือ อเมซอน 

ส่วนในประเทศจีน มีอาลีบาบาและเจดีดอทคอม ทั้งอเมซอนและอาลีบา

บานั้น ติดอันดับท็อป 10 บริษัทที่ใหญ่ที่สุดในโลกในแง่ขนาดมูลค่าตลาด

โดยรวม ซึ่งแนวโน้มยังมีความเจริญเติบโตอยู่อีกมากในอนาคต

	 ส่วนเรื่องยานยนต์แล้ว นายพีรพงศ์ กล่าวว่า ภาพใหญ่เป็นเรื่อง

ของภาวะโลกร้อน และเรื่องมลภาวะที่เกิดจากไอเสียจากการท�ำงานของ

เครื่องยนต์ดีเซล หรือเครื่องยนต์เบนซิน หรือแม้แต่แก๊สโซลีน ท�ำให้เกิด

ปัญหาโลกร้อน แนวโน้มของการดูแลสิ่งแวดล้อม คือ พลังงานทางเลือก 

พลังงานสะอาด หรือยานยนต์พลังงานใหม่ (New Energy Vehicle) 

	 "เดิมทีรถยนต์พลังงานทางเลือกเป็นแบบไฮบริด (hybrid) แล้ว

เปลี่ยนมาเป็น plug-in hybrid แล้วต่อมาก็เป็นแบตเตอรี่ล้วนๆ ความจริง

แล้วรถยนต์ไฟฟ้า หรือ Electric Vehicle ไม่ใช่เป็นเรื่องแปลกใหม่ เราจะ

เห็นได้ว่า รถไฟฟ้าที่ใช้อยู่ ไม่ว่าจะเป็น บีทีเอส หรือรถรางของเมืองนอก 

หรือรถกอล์ฟ สกู๊ตเทอร์ก็ใช้ไฟฟ้า ท�ำให้ไม่เกิดมลภาวะต่อสิ่งแวดล้อม" 

นายพีรพงศ์ กล่าว

	 เทรนด์ต่อไปในโลก คือ รถยนต์ไฟฟ้า ก่อนที่จะไปถึงรถยนต์ไร้คนขับ 

จะเห็นได้ว่า บริษัท Geely ซึ่งเป็นบริษัทผู้ผลิตรถยนต์ของจีน เตรียมการ

ผลิตรถยนต์ไฟฟ้าเพื่อสนองความต้องการของตลาดในประเทศจีน ซึ่งเป็น

ตลาดรถยนต์ที่ใหญ่ที่สุดในโลก โดยก่อนหน้านี้ได้ซื้อกิจการของบริษัทวอล

โว่ของสวีเดน และล่าสุดได้ซื้อหุ้นเกือบ 10% ในบริษัท Daimler ซึ่งเป็นผู้

ผลิตรถยนต์เบนซ์ เพื่อร่วมกันพัฒนาเทคโนโลยีรถยนต์ไฟฟ้า 

	 "นอกจากนี้ ประเทศเยอรมนีเอง ประกาศว่า ในอนาคตอันใกล้จะไม่มี

รถยนต์ที่เติมน�้ำมันอีกต่อไปแล้ว โดยจะมีเพียงรถยนต์ไฟฟ้าเท่านั้น อีกทั้ง

เมืองไทยต่อไปในอนาคตจะไปในทิศทางเดียวกัน" นายพีรพงศ์ กล่าว

	 กองทุนบัวหลวงเชื่อว่า การค่อยๆ สะสมหุ้นของกิจการที่ได้ประโยชน์

ตาม theme เหล่านี้ ทั้งในเรื่อง อีคอมเมิร์ซ และธุรกิจที่เกี่ยวเนื่องกับ

ยานยนต์ไฟฟ้า ทั้งยังสอดคล้องกับพฤติกรรมของคนรุ่นใหม่จะสร้างผล

ตอบแทนให้กับกองทุนในระยะยาวได้อย่างยั่งยืน
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‘แอล เอช ฟันด์’ เปิดตัวกองทุนเปิด 
แอล เอช ดิจิตอล อีโคโนมี 

รับเมกะเทรนด์แห่งอนาคต ดีเดย์ IPO 21 - 28 มี.ค. น้ี

	 ปัจจุบันเทคโนโลยีดิจิตอลและการเชื่อมต่อเข้ามามีบทบาทในชีวิต

ประจ�ำวันของเราอย่างมาก การขับเคลื่อนเศรษฐกิจของประเทศต่างๆ 

ทั่วโลก มีการพัฒนาอย่างต่อเนื่องโดยการน�ำเอาไอทีหรือเทคโนโลยี

ดิจิตอลเข้ามาใช้ เพื่อเพิ่มผลผลิตเป็นหลัก ในช่วงที่ผ่านมาท�ำให้นัก

ลงทุนให้ความสนใจบริษัทในกลุ่มเทคโนโลยีสารสนเทศเพิ่มมากขึ้น โดยใน

ช่วง 5 ปีที่ผ่านมา ดัชนี MSCI World Information Technology ปรับ

ตัวขึ้นมากว่า 138.6% (ข้อมูล จาก Bloomberg วันที่ 18/03/2013 ถึง 

14/03/2018)

	 นายมนรัฐ ผดุงสิทธิ์ กรรมการผู้จัดการ บริษัทหลักทรัพย์จัดการ

กองทุน แลนด์ แอนด์ เฮ้าส์ จ�ำกัด หรือ แอล เอช ฟันด์ กล่าวว่า ปัจจุบัน

ภาคธุรกิจได้น�ำเทคโนโลยีดิจิตอลที่พัฒนาขึ้นเพื่อช่วยให้การท�ำธุรกิจง่าย

ขึ้นและท�ำให้ การแข่งขันในตลาดเพิ่มสูงขึ้นเนื่องจากการเข้าถึงสินค้า

และบริการของผู้บริโภคสามารถท�ำได้ง่ายและมีหลากหลายช่องทางใน

ทางกลับกันผู้ขายสินค้าและบริการก็สามารถเข้าถึงลูกค้าได้ง่ายขึ้น กว้าง

ขึ้น และตรงกลุ่มมากขึ้น นอกจากนี้ระบบ Big data ยังมีส่วนช่วยในการ

จัดการคลังสินค้าของร้านค้าต่างๆให้มีประสิทธิภาพมากขึ้นด้วย ในแง่ของ

ผู้บริโภค เทคโนโลยีดิจิตอลได้เข้ามาเปลี่ยนแปลงรูปแบบการใช้ชีวิตประจ�ำ

วันของเรามาก ไม่ว่าจะเป็นในเรื่องของการซื้อสินค้าและบริการ รวมไปถึง

ธุรกรรมทางการเงิน ที่มีการท�ำธุรกรรมบนช่องทางออนไลน์มากขึ้น การ

ที่เราเข้าสู่ยุคที่ทุกคนต้องการรักษาสุขภาพให้ดีอยู่เสมอ เทคโนโลยีดิจิตอล

ก็ได้เข้ามามีผลกระทบอย่างมากต่อรูปแบบการออกก�ำลังกายและการรับ

ประทานอาหาร กล่าวคือ ผู้คนเริ่มมีการใช้อุปกรณ์ดิจิตอล เช่น smart 

watch หรือ application ต่างๆ เพื่อติดตามกิจกรรมที่เกิดขึ้นในระหว่าง

วันของตนเอง

	 กรรมการผู้จัดการ แอล เอช ฟันด์ กล่าวต่อว่า จากปัจจัยดังกล่าว

จึงมองเป็นโอกาสดีของผู้ลงทุนที่จะกระจายการลงทุนในหลักทรัพย์แห่ง

อนาคต บริษัทจึงเปิดตัวกองทุนเปิดแอล เอช ดิจิตอล อีโคโนมี หรือ 

LH DIGITAL ECONOMY FUND (LHDIGITAL) โดยเป็นกองทุน Feeder 

Fund ลงทุนในกองทุน AXA World Funds-Framlington Digital 

Economy ซึ่งเป็นกองทุนหลักโดยเฉลี่ยในรอบปีบัญชีไม่น้อยกว่าร้อย

ละ 80 ของมูลค่าทรัพย์สินสุทธิ ซึ่งบริหารการลงทุนโดย AXA Funds 

Management S.A. กลยุทธ์ในการลงทุนจะเน้นลงทุนในบริษัทที่เป็นส่วน

ประกอบส�ำคัญของประสบการณ์การบริโภคออนไลน์ ได้แก่ 

	 1) ธุรกิจที่เกี่ยวข้องกับการค้นหาสินค้าและบริการ เช่น การท�ำการ

ตลาดและโฆษณาออนไลน์ การค้นหาทางออนไลน์ และ social media 

	 2) ธุรกิจที่เกี่ยวข้องกับการตัดสินใจ และแอปพลิเคชั่นบนมือถือ 

	 3) ธุรกิจที่เกี่ยวข้องกับการส่งมอบ เช่น บริษัทที่เกี่ยวกับการช�ำระ

เงินและการขนส่ง 

	 4) ธุรกิจที่เกี่ยวข้องกับ Digital data and Enablers โดยทั้งหมดนี้

ล้วนเป็นซัพพลายเออร์ที่ส�ำคัญด้านเทคโนโลยีที่ช่วยในการเปลี่ยนถ่ายไป

ยังยุคดิจิตอลของภาคธุรกิจ

	 “ LHDIGITAL จะเสนอขายครั้งแรก 21-28 มีนาคม 2561 โดย

มีมูลค่าโครงการ 1,000 ล้านบาท ก�ำหนดเงินลงทุนครั้งแรกและครั้ง

ถัดไปขั้นต�่ำ 5,000 บาท ซึ่งผู้ลงทุนสามารถเลือกรับผลประโยชน์ได้ 

3 รูปแบบ คือ ชนิดสะสมมูลค่า (LHDIGITAL-A) ชนิดจ่ายเงินปันผล 

(LHDIGITAL-D) และชนิดขายคืนหน่วยลงทุนอัตโนมัติ (LHDIGITAL-R) 

ส�ำหรับเรื่องการป้องกันความเสี่ยงจากอัตราแลกเปลี่ยนเป็นไปตาม

ดุลยพินิจของผู้จัดการกองทุน ทั้งนี้หากผู้ลงทุนต้องการสอบถามข้อมูล

เพิ่มเติมหรือขอรับหนังสือชี้ชวนการลงทุนได้ที่ LH Fund โทร 0 2286 

3484 ต่อ 211-214 หรือ www.lhfund.co.th หรือสอบถามข้อมูลได้ที่ LH 

Bank ทุกสาขา โทร 0 2359 0000 หรือตัวแทนขาย”  
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	 แม่มดน้อย ภาคพิสดาร มาแล้ว ชาวหุ้น คงรู้ทัน อ่านเกมตลาดออก ไม่มาก 

ก็น้อย เพียงแต่ หน้าตัก การตัดสินใจ แตกต่างกัน ตามฐานะ ตามกระสุนของ

แต่ละบุคคล...เช้าวันนี้ คงได้รู้ผลการประชุมของเฟด เกี่ยวกับ ขึ้นดอกเบี้ย เสียที 

ความกังวล จะแปรเปลี่ยนเป็นความมั่นใจ เชื่อมั่นหรือไม่ ต้องดูหน้าจอหุ้นอย่าง

เดียว.....บนตัวแปรใหม่ กระตุ้นอารมณ์คนเล่นยังเดินทางมาไม่ถึงค่ะ

	 วานนี้ดัชนีตลาดปิดที่ระดับ 1,801.43 จุด เพิ่มขึ้น 1.59 จุด หรือ 0.09% 

มูลค่าการซื้อขาย 56,130.66 ล้านบาท สรุปสถาบันในประเทศซื้อสุทธิ 1,077.22 

ล้านบาท บัญชีบริษัทหลักทรัพย์ซื้อสุทธิ 528.84 ล้านบาท นักลงทุนต่าง

ประเทศขายสุทธิ 1,077.11 ล้านบาท นักลงทุนทั่วไปในประเทศขายสุทธิ 528.95 

ล้านบาท

	 “CHAYO” มั่นใจเทรดวันแรกไม่ท�ำให้นักลงทุนผิดหวังจากพื้นฐานธุรกิจ

แกร่ง พร้อมชูอนาคตเติบโตต่อเนื่อง ความสามารถท�ำก�ำไรสูง “สุขสันต์ 

ยศะสินธุ์” ซีอีโอ คาดเข้าเทรดวันแรกนักลงทุนต้อนรับอบอุ่น เชื่อราคายืน

เหนือจองซื้อหุ้นไอพีโอ ที่ 2.88 บาท ได้ส�ำเร็จ ประกาศปีนี้ มีแผนการลงทุน

ซื้อสินทรัพย์ด้อยภาพทั้งที่มีหลักประกันและไม่มีหลักประกัน จ�ำนวนรวมทั้งสิ้น

ประมาณ 500 – 600 ลบ. เชื่อปีนี้บริษัทเติบโตอย่างโดดเด่น

	 ในบรรดา ผู้ถือหุ้นใหญ่ ด้วยกัน 

บอกได้เลย ไม่มีใครสบายใจเท่ากับ 

ธีรวุทธิ์ ปางวิรุฬห์รักข์ ประธานเจ้า

หน้าที่บริหาร EFORL อีกแล้ว ใคร

พบ ใครเห็น ต่างบอกเป็นเสียง ไป

ท�ำอะไรมา หน้าใส กิ๊ก ไปท�ำหล่อ 

แถวเกาหลีเหนือมาหรือเปล่า

5555 เพราะราคาหุ้น EFORL 

เหลือ 4 สตางค์ แต่หน้าตา 

ทั่นธีรวุทธิ์ ผ่องอยู่คนเดียว ....เอาเถอะ ตอนนี้ส่งสัญญาณปลอบใจเม่า ตอนนี้

ก�ำลังแก้ไขปัญหาต่างๆ เพื่อให้ผลประกอบการในปีนี้ออกมาในทิศทางที่ดี ซึ่งเชื่อ

ว่าสถานการณ์จะดีขึ้น และจะส่งผลในเชิงบวก ระบุ อาจได้รับผลดีจากนโยบาย

รัฐบาลซึ่งจะยกระดับประเทศไทยให้เป็นศูนย์กลางสุขภาพนานาชาติ (Medical 

Hub) ตามยุทธศาสตร์ชาติ สอดคล้องเป็นตัวแทนจ�ำหน่ายเครื่องมือและอุปกรณ์

ทางการแพทย์ของแบรนด์ชั้นน�ำของโลก 

	 นายใหญ่ บมจ.เมโทรซิสเต็มส์คอร์ปอเรชั่นหรือ MSC ประกาศทตั้งเป้า

รายได้ปี 2561 เติบโต 5% จากปีก่อนมีรายได้ 7.44 พันล้านบาท -คาดอัตรา

ก�ำไรสุทธิในปีนี้จะเพิ่มขึ้น1% จากปีก่อนอยู่ที่ 3.16% วางงบลงทุน 30 ลบ. เพื่อ

ปรับปรุงโครงสร้างอาคาร (รีโนเวท) และการลงทุนเทคโนโลยีใหม่ๆ เพิ่มเติมอีก 

ทั้งซอฟแวร์และฮาร์ดแวร์ พร้อมซุ่มพัฒนาซอฟแวร์เกี่ยวกับการท�ำตลาดออนไลน์ 

(Omni Channel) เจาะกลุ่มลูกค้าองค์กร

	 มาแล้วๆ BM ระหว่างชั่วโมงเทรด วิ่งทะลุ 3 ก่อนปิดต�่ำกว่า 3 อย่างนี้ ไม่

ธรรมดาเสียแล้ว สงสัยจะมีรายการพบปะนอกรอบ เพื่อกล่อมให้ 2 บิ๊ก BM 

หลงคารม....หันมาใช้เซอร์วิส จึงจ�ำเป็นต้องโชว์เสา เอ้ย โชว์ของ โชว์ศักยภาพ

+อิทธิพลเครือข่าย ว่า หนาแน่นเพียงใด หุหุ

	 ใครอยากมีคอนโด “River View” พร้อมเข้าอยู่เลย ไว้ชมโค้งน�้ำเจ้าพระยาใน

ราคาเบาๆ ห้ามพลาด! เพราะวิทวัส พรกุล บิ๊กบอส บริษัท อรดา จ�ำกัด ในเครือ 

บมจ.ดีคอนโปรดักส์ จัดโปรสุดช็อค “จอง จับ แจก” กับโครงการดีคอน ไพร์ม

 ริเวอร์ฟรอนท์ รัตนาธิเบศร์ (dcon prime Riverfront Rattanathibet) ให้ผู้

ซื้อ “จอง” ทุกชั้นราคาเดียวในแต่ละโซน ในราคาเริ่มต้น 1.65 ล้านบาท พร้อม 

“แจก” เฟอร์นิเจอร์จัดเต็มแบบ Fully Furnished จาก Starmark รับเครื่องปรับ

อากาศ Digital Doorlock เครื่องท�ำน�้ำอุ่น ทีวี 32 นิ้ว ตู้เย็น ที่นอน และผ้าม่าน 

และลุ้นกับการ “จับ” ห้องราคา 999,999 บาท หรือรับ Cashback 500,000 

บาท พิเศษเฉพาะผู้จองและท�ำสัญญาในงานวันเสาร์ที่ 31 มี.ค.นี้เท่านั้น ผู้สนใจ

โทร 02 195 8291-3 หรือแอดไลน์ @dconprime หรือดูรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่ 

www.dconprime.com

	 อ้าว ใครอยากตาม รอยขาใหญ่ ค่ายดอกบัวฟังได้เลย ตอนนี้ ล่าสุด สดๆ

ร้อน 16 มี.ค.บลจ.บัวหลวง ซื้อหุ้นTWPC เพิ่มอีก0.87% รวมเป็น 10.27% ถัดมา 

17 มี.ค. บลจ.บัวหลวง ซื้อหุ้นTU เพิ่มอีก 0.21% รวมเป็น 10.2%..หงายไพ่มา

อย่างนี้ วันนี้ เรียนเชิญ ตัดสินใจกันค่ะ

รู้

บล.บัวหลวง : SVI แนะน�ำ ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 4.40 บ.

บล.ธนชาต : THG แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 48.00 บ.

บล.ธนชาต : GFPT แนะน�ำ ถือ ราคาพื้นฐาน ที่ 16.00 บ.

บล.ทิสโก้ : HANA แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 41.00 บ.

บล.ทิสโก้ : IPO Stock : CMAN บริษัท เคมีแมน จ�ำกัด (มหาชน) 

  บล.เออีซี : ICHI แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 11.00 บ.

  บล.ฟิลลิป : HANA แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 41.00 บ.

  บล.เมย์แบงก์ กิมเอ็ง : ASK แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 26.00 บ. 

  บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : HANA แนะน�ำ ซื้อ ราคาพื้นฐาน ที่ 40.00 บ.

  บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส : IPO Stock : CMAN บริษัท เคมีแมน จ�ำกัด 

  (มหาชน)
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1.
	 บริษัท สตาร์ส ไมโครอิเล็กทรอนิกส์ (ประเทศไทย) จ�ำกัด (มหาชน) หรือ 
SMT เสนอขายหุ้นกู้ครั้งที่ 1/2561 ประเภทระบุชื่อผู้ถือประเภทไม่ด้อยสิทธิ ไม่มี
หลักประกัน และไม่มีผู้แทนผู้ถือหุ้นกู้ โดยมีอายุ 2 ปี ครบก�ำหนดไถ่ถอน ปี พ.ศ. 
2563 อัตราดอกเบี้ย คงที่ 6.20% ต่อปี และมีอัตราการจ่ายดอกเบี้ยทุกๆ 3 เดือน
ตลอดอายุหุ้นกู้ ส�ำหรับจ�ำนวนที่เสนอขายไม่เกิน 500 ล้านบาท มูลค่าที่ตราไว้ต่อ
หน่วย 1,000 บาท โดยจองซื้อขั้นต�่ำ 100,000 บาท และทวีคูณครั้งละ 100,000 
บาท การจัดสรรหุ้นกู้ขึ้นอยู่กับดุลยพินิจของบริษัทหลักทรัพย์ เอเซีย พลัส จ�ำกัด 
(ASP) ซึ่งเป็นผู้จัดการการจัดจ�ำหน่าย ส�ำหรับผู้ลงทุนสถาบันและผู้ลงทุนราย
ใหญ่ สามารถเปิดจองซื้อวันที่ 23, 26-28 มีนาคม 2561 สอบถามเพิ่มเติมโทร 
02-680-1474 และ 02-680-4015 ผู้ลงทุนสามารถขอรับหนังสือชี้ชวนได้ที่บริษัท
หลักทรัพย์ เอเซีย พลัส จ�ำกัด 
	 ส�ำหรับธุรกิจหลักของ SMT เป็นผู้ประกอบธุรกิจ รับจ้างผลิตและประกอบ
ชิ้นส่วนอิเล็กทรอนิกส์ส�ำหรับผลิตภัณฑ์อิเล็กทรอนิกส์, ให้บริการประกอบและ
ทดสอบแผงวงจรไฟฟ้ารวม (IC Packaging), รับจ้างผลิตและประกอบอุปกรณ์
ส�ำหรับการสื่อสารผ่านเส้นใยแก้วน�ำแสงส�ำหรับการน�ำไปใช้ในอุตสาหกรรม และ
ผลิต ประกอบ และจ�ำหน่ายแผงโซลาร์

SMT เสนอขายหุ้นกู้ คร้ังท่ี 1/2561 
เร่ิม 23,26-28 มี.ค.น้ี

	 บริษัทหลักทรัพย์ ไทยพาณิชย์ (SCBS) เปิดโอกาสส�ำหรับเยาวชนระดับ

อุดมศึกษาเข้าร่วมโครงการ“SCBS U-INVEST” สนามประลองการลงทุน

ส�ำหรับคนรุ่นใหม่ ปูเส้นทางสู่นักลงทุนมืออาชีพที่มีคุณภาพ ประชันฝีมือ

แข่งขันการบริหารพอร์ตการลงทุนในสนามจริงผ่านการซื้อขายหลักทรัพย์ใน

ตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย ตลาดหลักทรัพย์เอ็ม เอ ไอ รวมถึงหน่วยลงทุน 

ETF ด้วยเงินสนับสนุนการลงทุนจาก SCBS จ�ำนวน 1 แสนบาท/ราย ผู้ชนะจะได้

รับทุนการศึกษา จ�ำนวน 1 แสนบาท และผลก�ำไรที่ได้จากการลงทุนจะเป็นเงิน

รางวัลของผู้เข้าแข่งขัน เปิดรับสมัคร นิสิต นักศึกษา ระดับปริญญาตรี-ปริญญา

โททุกคณะสาขาวิชาจากสถาบันการศึกษาทั่วประเทศ อายุระหว่าง 20 - 25 ปี 

สมัครเข้าร่วมโครงการได้ตั้งแต่ วันนี้ – 15 เมษายน 2561 สอบถามข้อมูลเพิ่มเติม

ได้ที่ SCBS Call Center 02-949-1999 หรือ ผ่านทางเว็บไซต์ www.scbs.com/

u-invest

บล.ไทยพาณิชย์ เปิดรับสมัครนักศึกษาเข้าร่วม
โครงการ SCBS U-INVEST ชิงทุนการศึกษา 
1 แสนบาท

2.

3.
	 นายเอ็มมานูเอล จู๊ด ดิลิปรัจ ราชากาเรีย กรรมการ บริษัท ไมเนอร์ 
อินเตอร์เนชั่นแนล จ�ำกัด (มหาชน)MINT เปิดเผยว่า บริษัทฯ ขอเรียนชี้แจง ตาม
ที่มีข่าวเกี่ยวกับการขายหุ้นของ NH Hotel Group โดยมีไมเนอร์ โฮเทลส์ เข้าไปมี
ส่วนเกี่ยวข้องนั้น บริษัทได้ทราบถึงการขายหุ้นดังกล่าว ซึ่งเป็นที่ทราบกันในกลุ่ม
ผู้ลงทุนในธุรกิจโรงแรมมาระยะหนึ่งแล้ว และบริษัทยังได้รับการติดต่อเสนอเข้า
ท�ำรายการจากหลายๆ ช่องทาง
	 อย่างไรก็ตาม ณ ปัจจุบัน ไมเนอร์ โฮเทลส์ ไม่ได้มีการเข้าท�ำรายการหรือ
ธุรกรรมใดๆ กับผู้ขายหรือที่ปรึกษาของผู้ขายแต่อย่างใด 

MINT เผยรู้ข่าว NH Hotel Group ขายหุ้น-ไมเนอร ์

โฮเทลส์ มีเอี่ยว มาระยะหน่ึงแล้ว ปัจจุบัน ไม่ได้เข้าท�ำรายการ

หรือธุรกรรมใดๆ กับผู้ขายหรือท่ีปรึกษาของผู้ขายแต่อย่างใด

4.

6.

	 โครงการระดับพรีเมี่ยม ที่เพิ่งเปิดตัวให้เข้าจองใหม่ล่าสุด พัฒนาขึ้นโดย
บริษัท ควอลิตี้เฮ้าส์ จ�ำกัด (มหาชน) QH ผู้พัฒนาอสังหาริมทรัพย์ชั้นน�ำ รวม 2 
รูปแบบบ้านเดี่ยวและบ้านแฝดไว้อย่างกลมกลืน ด้วยคอนเซปต์ “BEYOND THE 
NATURURBAN LIVING” ชีวิตเมืองสุด CHIC กับธรรมชาติมีดีไซน์�พร้อมความ
พิเศษของที่นี่ ซึ่งเป็นหนึ่งในโครงการ บนอาณาจักร “Q District ดอนเมือง-สรง
ประภา” เมืองแห่งการอยู่อาศัยรูปแบบใหม่ มีอาณาบริเวณขนาดใหญ่ ที่ประกอบ
ด้วยโครงการที่อยู่อาศัย ถึง 4 โครงการคุณภาพไว้ด้วยกัน พร้อมสิ่งอ�ำนวยความ
สะดวกครบครัน แยกส่วนแต่ละโครงการ เพื่อทุกไลฟ์สไตล์แตกต่างของคนรุ่นใหม่
อย่างไร้ข้อจ�ำกัด      
	 “คาซ่า เพรสโต้ ดอนเมือง-สรงประภา” (Casa Presto Donmuang–
Songprapa) ตอบโจทย์ความต้องการทั้งครอบครัวขนาดใหญ่และกลาง รูป
แบบบ้านเดี่ยวและบ้านแฝด ออกแบบฟังก์ชั่นเพื่อความสุขของสมาชิกทุกคนใน
ครอบครัวอย่างเป็นสัดส่วน ขนาด 4 ห้องนอน 3 ห้องน�้ำ 2 ที่จอดรถ โดยบ้าน
เดี่ยว ตั้งอยู่บนที่ดิน ขนาด 50 ตารางวา พื้นที่ใช้สอย 148 ตารางเมตร ราคาเริ่ม 
7.19 ล้านบาท และบ้านแฝด ตั้งอยู่บนที่ดินขนาด 35-39 ตารางวา พื้นที่ใช้สอย 
120-140 ตารางเมตร ราคาเริ่ม 5.19 ล้านบาท

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ (ก.ล.ต.) 
ได้รับแบบ รายงานการจ�ำหน่าย หุ้นของบมจ. ริช สปอร์ต (listed) โดย นาย 
ภาณุวิชญ์ วงศ์ไพฑูรย์ปิยะซึ่งเป็นการจ�ำหน่าย เมื่อวันที่ 16/03/2561 จ�ำนวน
หลักทรัพย์ที่จ�ำหน่ายคิดเป็น -6.49% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการ
จ�ำนวนหลักทรัพย์ภายหลังการจ�ำหน่ายคิดเป็น 10.77% ของสิทธิออกเสียง
ทั้งหมดของกิจการ

QH เปิด“คาซ่า เพรสโต้ ดอนเมือง-สรงประภา” 
เมืองแห่งการอยู่อาศัยรูปแบบใหม่ เปิด Pre-Sale 
แล้ววันน้ี เร่ิม 5.19 ล้านบาท

ภาณุวิชญ์ วงศ์ไพฑูรย์ปิยะ ขายหุ้น RSP 
ออก 6.49% คงเหลืออีก 10.77%

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ (ก.ล.ต.) 
ได้รับแบบรายงานการจ�ำหน่าย หุ้นของบมจ. เอกรัฐวิศวกรรม (listed) โดย 
นางสาว ธีรยา กนกพฤกษ์ซึ่งเป็นการจ�ำหน่าย เมื่อวันที่ 14/03/2561 จ�ำนวนหลัก
ทรัพย์ที่จ�ำหน่ายคิดเป็น -7.44% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวน
หลักทรัพย์ภายหลังการจ�ำหน่ายคิดเป็น 9.57% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของ
กิจการ

	 ส�ำนักงานคณะกรรมการก�ำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์ (ก.ล.ต.) ได้
รับแบบ รายงานการได้มา หุ้นของบมจ. ไทยวา (listed) โดย บริษัท หลักทรัพย์
จัดการกองทุนรวมบัวหลวง จ�ำกัดซึ่งเป็นการได้มา เมื่อวันที่ 16/03/2561 จ�ำนวน
หลักทรัพย์ที่ได้มาคิดเป็น 0.87% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของกิจการจ�ำนวน
หลักทรัพย์ภายหลังการได้มาคิดเป็น 10.27% ของสิทธิออกเสียงทั้งหมดของ
กิจการ

5.

7.

ธีรยา กนกพฤกษ์ ขายหุ้น AKR ออก 7.44% 
คงเหลือ 9.57%

บลจ.บัวหลวง ซื้อหุ้น TWPC เพ่ิมอีก 0.87% 
รวมเป็น 10.27%
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	 คุณนิติธร ดีอ�ำไพ รองประธานเจ้าหน้าที่บริหาร-การเงิน บมจ. ช ทวี 

(CHO)) ร่วมน�ำเสนอข้อมูลบริษัทต่อนักลงทุน นักวิเคราะห์ และสื่อมวลชน 

ในงานบริษัทจดทะเบียนพบผู้ลงทุน (Opportunity Day) ประจ�ำงวดผล

การด�ำเนินงานปี 2560 ระบุแนวโน้มผลการด�ำเนินงานในปี 2561 คาดว่า

จะเติบเติบโตอย่างแข็งแกร่ง โดยได้รับปัจจัยหนุนจากปริมาณงานในมือ 

(Backlog) ที่มีกว่า 6,500 ล้านบาท นอกจากนี้ กลุ่มร่วมท�ำงาน SCN-

CHO ยังอยู่ระหว่างเตรียมทยอยส่งมอบงานรถเมล์ NGV ล็อตแรกจ�ำนวน 

100 คัน ซึ่งจะทยอยรับรู้รายได้แต่ตั้งแต่ไตรมาส 1/2561 เป็นต้นไป 

	 คุณวิทยา เชียงอุทัย ผู้จัดการฝ่ายงานนักลงทุนสัมพันธ์ พร้อมด้วย

คุณรุ่งอรุณ หาญณรงค์ ผู้จัดการฝ่ายบัญชี บริษัท บีเจซี เฮฟวี่ 

อินดัสทรี จ�ำกัด (มหาชน) หรือ BJCHI ร่วมน�ำเสนอข้อมูลบริษัทต่อนัก

ลงทุน นักวิเคราะห์ และสื่อมวลชน ในงานบริษัทจดทะเบียนพบผู้ลงทุน 

(Opportunity Day) ประจ�ำงวดผลการด�ำเนินงานไตรมาส 4/2560 เผย

ปัจจุบันบริษัทมีงานในมือ (backlog) ประมาณ 300 ล้านบาท และอยู่

ระหว่างรอผลการประมูลงานใหม่ทั้งในประเทศและต่างประเทศจ�ำนวน 

56 โครงการ แบ่งเป็น High Potential Projectประมาณ 10,000 ล้านบาท  

คาดทยอยทราบผลเร็วๆ นี้ 

CHO โชว์แบ็คล็อกหนา 6.5 พันล้านบาท 

ดันผลงานโตแกร่ง 

BJCHI ลุ้นผลประมูลงานโครงการ High Potential 
Projects มูลค่า 1 หมื่นลบ.

1.
2.
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	 คุณสมพงษ์ ชื่นกิติญานนท์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร พร้อมด้วย

คุณวรวิทย์ สีลภูสิทธิ์ รองประธานเจ้าหน้าที่บริหารด้านการเงิน บริษัท 

บิสซิเนสอะไลเม้นท์ จ�ำกัด (มหาชน) (BIZ) ร่วมน�ำเสนอข้อมูลในงาน

บริษัทจดทะเบียนพบผู้ลงทุน “Opportunity Day” ประจ�ำไตรมาส 

4/2560 โดยตั้งเป้ารายได้รวมในปี 2561 เติบโตต่อเนื่องจากปีก่อน โดย

ปัจจุบันบริษัทฯมีงานในมืออยู่ที่ 1,460.74 ล้านบาท ซึ่งจะทยอยรับรู้ราย

ได้จนถึงปี 2563 พร้อมเดินหน้าเข้าประมูลงานใหม่ทั้งโรงพยาบาลภาค

รัฐและภาคเอกชน เพื่อสร้างการเติบโตอย่างยั่งยืน 

	 “เคทีซี” หรือ บริษัท บัตรกรุงไทย จ�ำกัด (มหาชน) โดย นายธีรพจน์ 

โชคอนันตัง ผู้ช่วยประธานเจ้าหน้าที่บริหาร สายงานธุรกิจบัตรเครดิต 

ร่วมกับ “สมาคมผู้จัดพิมพ์และผู้จ�ำหน่ายหนังสือแห่งประเทศไทย” โดย 

นางสุชาดา สหัสกุล นายกสมาคม มอบสิทธิพิเศษให้กับสมาชิก ภายใน

งาน “สัปดาห์หนังสือแห่งชาติ ครั้งที่ 46” (46th National Book Fair) 

และ “สัปดาห์หนังสือนานาชาติ ครั้งที่ 16” (Bangkok International 

Book Fair 2018) เพียงใช้จ่ายผ่านบัตรเครดิตเคทีซี ภายในงาน ครบ

ทุก 500 บาท (สมาชิกสามารถรวมเซลส์สลิปได้) พร้อมใช้คะแนนสะสม 

KTC FOREVER REWARDS ทุก 500 คะแนน แลกรับเครดิตเงินคืน 18% 

นอกจากนี้เมื่อสมาชิกช้อปครบ 3,000 บาทขึ้นไปต่อเซลส์สลิป สมาชิก

สามารถเลือกรับสิทธิ์บริการแบ่งช�ำระ KTC FLEXI อัตราดอกเบี้ยพิเศษ 

0.69% นาน 3 เดือน โดยสมาชิกสามารถลงทะเบียนรับสิทธิ์แลกรับเครดิต

เงินคืน หรือบริการแบ่งช�ำระ ได้ที่บูธเคทีซีบริเวณงาน ณ ศูนย์การประชุม

แห่งชาติสิริกิติ์ ระหว่างวันที่ 29 มีนาคม - 8 เมษายน 2561 

BIZ ตุนงานในมือกว่า 1.4 พันลบ. 

ทยอยรับรู้รายได้ถึงปี 63 เคทีซี สนับสนุนคนไทยรักการอ่าน มอบสิทธิพิเศษให้

สมาชิก ในงาน “สัปดาห์หนังสือแห่งชาติ” ครั้งที่ 46 

และ “สัปดาห์หนังสือนานาชาติ” ครั้งที่ 16

3. 4.
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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สรุปมูลค่าการซื้อขาย
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