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CPF	ต้ังเป้าอีก5ปีข้างหน้า	โกยยอดขายมากกว่า	6	แสนลบ.		

กิจการในต่างประเทศ	พุ่งเป็น	75%	ของยอดขายรวม

 

	 บริษัท	เจริญโภคภัณฑ์อาหาร	จ�ากัด	

(มหาชน)	หรือ	CPF	รายงานผลการด�าเนิน

งานส�าหรับระยะเวลา	9	เดือนแรกปี	2561	

ด้วยยอดขาย	398,261	ล้านบาท	เพิ่มขึ้นร้อย

ละ	7	จากระยะเวลาเดียวกันของปีที่ผ่านมา	

โดยการเติบโตส่วนใหญ่มาจากกิจการในต่าง

ประเทศ

	 “ด้วยกลยุทธ์การสร้างการเติบโตอย่าง

ยั่งยืนให้กับองค์กร	ซีพีเอฟได้มีการขยายการ

ลงทุนไปยังประเทศที่มีศักยภาพในการเติบโต

ของธุรกิจเกษตรอุตสาหกรรมและอาหาร	

โดยเฉพาะในกลุ่มประเทศที่ก�าลังพัฒนาและ

มีความต้องการพัฒนาการเลี้ยงสัตว์ให้ทัน

สมัยได้มาตรฐาน	มาถึงวันนี้ได้มีการลงทุน

ทั้งสิ้นจ�านวน	17	ประเทศ	มีการขยายตัวของ

ธุรกิจอย่างต่อเนื่อง	ยอดขายจากกิจการใน

ต่างประเทศนี้คิดเป็นสัดส่วนร้อยละ	67	ของ

ยอดขายรวม	และในรอบระยะเวลา	9	เดือน

แรกของปีนี้มีการเติบโตร้อยละ	12	จากระยะ

เวลาเดียวกันของปีก่อน	โดยกิจการในประเทศ

เวียดนามมีการเติบโตสูงสุด”	นายสุขสันต์	

เจียมใจสว่างฤกษ์	ประธานคณะผู้บริหาร	

ธุรกิจเกษตรอุตสาหกรรม	และกรรรมการผู้

จัดการใหญ่	(ร่วม)	กล่าวถึงการเติบโตของ

ยอดขายที่ผ่านมาในปีนี้

	 ผลการด�าเนินงานของ	9	เดือนแรกปีนี้	

บริษัทสามารถท�าก�าไรได้จ�านวน	13,855	ล้าน

บาท	เพิ่มขึ้นจากปีที่ผ่านมาร้อยละ	7	ซึ่งได้รับ

ปัจจัยหนุนจากราคาสุกรในประเทศเวียดนาม

และกัมพูชาที่ปรับตัวสูงขึ้นจากปีที่ผ่านมา	

คาดว่าผลการด�าเนินงานของปีนี้น่าจะเป็นไป

ตามเป้าหมาย	และน่าจะมีการเติบโตต่อเนื่อง

ในปี	2562	จากการขยายตัวของธุรกิจในต่าง

ประเทศ

	 บริษัทตระหนักถึงภาวะเศรษฐกิจโลก

ที่อาจส่งผลกระทบต่ออัตราดอกเบี้ย	และ

ก�าลังซื้อของผู้บริโภค	จึงได้ให้ความส�าคัญ

ในการบริหารจัดการค่าใช้จ่ายต่างๆ	ให้มี

ประสิทธิภาพมากขึ้น	ดังจะเห็นได้จากค่าใช้

จ่ายในการขายและบริหารที่มีอัตราลดลง	และ

การจัดการบริหารด้านการเงินที่มีการออก

และจ�าหน่ายหุ้นกู้ระยะยาวที่เพื่อให้มีต้นทุน

ดอกเบี้ยที่ต�่าลง

 นายสุขวัฒน์ ด่านเสริมสุข 

ประธานคณะผู้บริหาร	ธุรกิจอาหาร	และ

กรรมการผู้จัดการใหญ่	(ร่วม)	กล่าวถึง

โอกาสในการขยายธุรกิจอาหารว่า	บริษัทได้

จัดตั้งศูนย์วิจัยและพัฒนาฯ	ขึ้นเพื่อสรรสร้าง

สินค้าอาหารให้ตอบสนองความต้องการและ

พฤติกรรมของผู้บริโภคในทุกระดับอายุ	รวม

ไปถึงสินค้าอาหารเพื่อผู้ป่วยและผู้สูงวัย	

มองว่าการแข่งขันในธุรกิจอาหารพร้อมรับ

ประทานมีความท้าทายขึ้น	การมีนวัตกรรมใน

การผลิตสินค้าให้สอดคล้องกับความต้องการ

ของผู้บริโภคในท้องถิ่นต่างๆ	จึงเป็นปัจจัย

ส�าคัญที่สนับสนุนการเติบโตของธุรกิจ

 นายสุขสันต์ กล่าวถึงเป้า
หมายยอดขายของซีพีเอฟว่า	ใน
อีก	5	ปีข้างหน้า	บริษัทได้ตั้งเป้าหมายที่จะมี

ยอดขายจ�านวนมากกว่า	600,000	ล้านบาท	

โดยกิจการในต่างประเทศเป็นกิจการหลักใน

การผลักดันการเติบโตและมีอัตราการเติบโตที่

สูงกว่าประเทศไทย	โดยคาดว่า	กิจการในต่าง

ประเทศจะมีสัดส่วนประมาณร้อยละ	75	ของ

ยอดขายรวม

	 ด้วยวิสัยทัศน์ของซีพีเอฟสู่การเป็นครัว

ของโลกอย่างยั่งยืน	มุ่งผลิตสินค้าคุณภาพ	

ปลอดภัย	สามารถตรวจสอบย้อนกลับได้	ยึด

มั่นในการใช้ทรัพยากรอย่างมีประสิทธิภาพ	

ดูแลและรับผิดชอบต่อสังคมรอบด้านบนพื้น

ฐานของการก�ากับดูแลกิจการที่ดี	ซึ่งได้รับ

การยอมรับด้านความยั่งยืนจากองค์กรทั้ง

ในประเทศและระดับโลกในด้านต่างๆ	อันรวม

ถึง	การได้รับคัดเลือกเป็นสมาชิกหุ้นยั่งยืน

ของตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย	การ

เป็นสมาชิกในดัชนีความยั่งยืน	DJSI	และ	

FTSE4Good	ติดต่อกันมาอย่างต่อเนื่อง	นาย

สุขสันต์กล่าว
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GL	คาดก�าไรสุทธิปี62	แตะ	1	พันลบ.	
หลังรุกหนักเมียนมาร	์

-คุมคุณภาพสินเชื่อ	กด	NPL	ลงมาท่ี	4.2%

	 GL	คาดก�าไรสุทธิปี62	แตะ	1	พันลบ.	

หลังรุกหนักเมียนมาร์	-คุมคุณภาพสินเชื่อ			

คาด	NPL	ปี62	กลับมาอยู่ที่	4.2%	จากสิ้นปีนี้

อยู่ที่ราว5%	หลังไม่มีตั้งส�ารอง	

 นายทัตซึยะ โคโนชิตะ	ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร	บริษัท	กรุ๊ปลีส	จ�ากัด	

(มหาชน)	GL	เปิดเผยว่า	บริษัทคาดก�าไรสุทธิ

ปี2562	จะแตะระดับ	1	พันล้านบาท	หลัง

บริษัทฯ	เดินหน้าขยายธุรกิจในประเทศเมีย

นมาร์อย่างต่อเนื่อง	โดยคาดว่าพอร์ตสินเชื่อ

ในเมียนมาร์จะเพิ่มขึ้นอีก	10	-12	ล้านเหรียญ

สหรัฐฯ	มาอยู่ที่ประมาณ	34	ล้านเหรียญ

สหรัฐฯ	จากปีนี้คาดอยู่24	ล้านเหรียญสหรัฐฯ		

ซึ่งพอร์ตสินเชื่อในเมียนมาร์ถือว่าเติบโตอย่าง

รวดเร็วหลังบริษัทฯเพิ่งได้เริ่มเข้าไปด�าเนิน

ธุรกิจในเมียนมาร์ในระยะเวลาเพียงปีครึ่ง	โดย

ปีแรกพอร์ตสินเชื่อในเมียนมาร์	อยู่ที่เพียง	1	

ล้านเหรียญสหรัฐ	ขณะที่สัดส่วนรายได้ในเมีย

นมาร์ปีหน้าคาดว่าจะอยู่ที่	15%	จากปีนี้อยู่ที่	

9%	ขณะที่ปี	2560	อยู่ที่เพียง	3%

ทั้งนี้ปัจจุบันสัดส่วนรายได้ของบริษัทฯ	มาจาก	ใน
ประเทศไทย	64%,	กัมพูชา	18%	,	เมียนมาร์	9%		
,ลาว	4%	,	อินโดนีเซีย	3%	และ	สิงคโปร์	2%			
	 ขณะที่ในกัมพูชา	บริษัทฯ	ได้มีการปรับ
กลยุทธ์ใหม่	โดยลดปริมาณพอร์ตสินเชื่อใน
ประเทศกัมพูชา	และจะเพิ่มความเข้มงวดในการ
คัดกรองลูกค้า	หลังการเติบโตลดลงตามภาวะ
เศรฐกิจ	ส่วนในประเทศไทย	บริษัทฯ	มองว่ายังมี
เสถียรภาพ	แต่จะเน้นการพัฒนาคุณภาพลูกหนี้
ใหม้เพิ่มขึ้น	ส่วนในลาวยังมีทิศทางการเติบโตดี	
	 ส�าหรับหนี้ที่ไม่ก่อให้เกิดรายได้หรือNPL	
ปี2562	บริษัทฯ	คาดจะกลับมาอยู่ที่4.2%	ซึ่งเป็น
ระดับที่เท่ากับปี	2560	จากสิ้นปีนี้	(2561)	คาด
อยู่ที่5%	เนื่องจากในปีหน้าบริษัทฯไม่มีการตั้ง
ส�ารอง	ประกอบกับจะควบคุมคุณภาพการปล่อย
สินเชื่อ	โดยคัดกรองลูกค้าใหม่ที่จะปล่อยสินเชื่อ
มากขึ้น	ดังนั้นจึงไม่ได้ตั้งเป้าหมายว่าจะมียอด
ปล่อยสินเชื่อใหม่เท่าไหร่	แต่จะเน้นคุณภาพการ
ปล่อยสินเชื่อมากกว่า	โดยในปัจจุบันบริษัทมียอด
ปล่อยสินเชื่อแล้ว7.6พันล้านบาท	
	 นายทัตซึยะ	กล่าวเพิ่มเติมถึงการขยายธุรกิจ
ในเมียนมาร์ว่า	คาดว่าในปี	2562	ประเทศเมีย
นมาร์จะเป็นตลาดหลักที่จะผลักดันผลประกอบ
การของบริษัทฯ	โดยปัจจุบันบริษัทฯ	ได้รับสัญญา
กับฮอนด้าเพิ่มขึ้น	และมีลูกค้าสินเชื่อรายย่อย
เพิ่มขึ้น	ขณะที่ปัจจุบันมีลูกค้ามากกว่า	1450,000	
ราย	เพื่อขึ้นจาก	10,000	ราย	ในช่วงเดือน
กุมภาพันธ์ปี2561	อีกทั้งคุณภาพของลูกหนี้อยู่ใน
ระดับที่ดี	ไม่มีหนี้เสีย	(NPL)	โดย	NPL	เป็น	0%		
ส�าหรับสินเชื่อเพื่อรายย่อย		

	 นอกจากนี้บริษัทฯ	ยังเพิ่มไลน์ธุรกิจใน
เมียนมาร์	โดย	ล่าสุดบริษัท	GL-AMMK	ซึ่งเป็น
บริษัทย่อยของบริษัทฯ	ในเมียนมา	ได้ลงนามใน
บันทึกข้อตกลงความร่วมมือ	(MOU)	กับตัวแทน
จ�าหน่ายแต่เพียงผู้เดียวของบริษัท	Bajaj	เพื่อ
ให้	GL-AMMK	ได้รับสิทธิอย่างเป็นทางการในการ
เป็นผู้ให้บริการด้านการเงินและปล่อยสินเชื่อแต่
เพียงผู้เดียวส�าหรับตัวแทนจ�าหน่ายรถสามล้อ
ของบริษัท	Bajaj	ในเมียนมา	เป็นระยะเวลา	5	ปี	
ซึ่งข้อตกลงนี้ครอบคลุมทั้งรถสามล้อทั้งแบบมือ
หนึ่งและแบบมือสอง	ซึ่งผลตอบรับถือว่าเป็นที่
น่าพอใจ	
	 อีกทั้งยังมีการขยายพอรต์สินเชื่อในเมีย
นมาร์โดยการปล่อยสินเชื่อแบบกลุ่ม	(Group	
Loan)	ซึ่งยอดปล่อยสินเชื่อGroup	Loan	ในช่วง	
9	เดือนแรกปีนี้อยู่ที่	34	ล้านบาท	เพิ่มขึ้นเมื่อ
เทียบกับปีก่อนอยู่ที่	11	ล้านบาท	
	 ส่วนความคืบหน้า	กรณี	JTrust	Asia	Pte.	
Ltd.	ซึ่งเป็นบริษัทย่อยของ	JTrust	Co.,	Ltd.	ได้
ยื่นฟ้องบริษัทฯ	ปัจจุบันคดีดังกล่าวยังอยู่ในขั้น
ตอนการพิจารณาของศาล	ซึ่งบริษัทฯ	ยังไม่สา
มาระระบุได้ว่าคดีจะเป็นที่สิ้นสุดเมื่อใดแต่หากมี
ความคืบหน้าบริษัทฯ	จะแจ้งต่อไป	อย่างไรก็ตาม
บริษัทฯ	เชื่อว่าจะสามารถชนะคดีได้	เนื่องจาก
เรื่องดังกล่าวไม่มีมูลความจริง	
	 ส�าหรับความคืบหน้าในการติดตามทวงหนี้
จากกลุ่มไซปรัสและสิงคโปร์	ปัจจุบันบริษัทฯ	ได้
เริ่มด�าเนินการเรียกหลักประกัน	แต่คาดว่าจะ
ใช้เวลาสักระยะหนึ่ง	โดยมูลค่าของทรัพย์สินที่
บริษัทฯ	เรียกร้อง	มูลค่าสูงกว่ามูลหนี้	
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	BANPU	คาดปี	62	ปริมาณขายถ่ายหิน

เพ่ิมเป็น	46-47	ล้านตัน	จากปี61	

คาดท�าได้	45	ล้านตัน 

BPP	แย้มปี62	EBITDA	โตกว่าปีน้ี	

หลัง	COD	โรงไฟฟ้าเพ่ิมอีก	312	MW	  

	 BANPU	คาดปี61ปริมาณการขายถ่านหินเข้า
เป้า	45	ล้านตัน	หลังมอง	Q4/61	ใกล้เคียง	Q3/61	
/ปัจจุบันขายแล้ว	33	ล้านตัน		คาดปี	62	ปริมาณ
ขายถ่ายหินจะเพิ่มเป็น	46-47	ล้านตัน	หลัง
ปัจจุบันขายล่วงหน้าแล้ว	30-40%	ประเมินปี62	
ราคาถ่านหินตลาดโลกจะเสถียรภาพมากขึ้น	มอง
กรอบ	98-108	เหรียญ/ตัน	คงเป้ารายได้ปี	61	โต	
20%	แตะ	3.2	พันล้านเหรียญฯ	ตามปริมาณการ
ขายถ่ายหิน	แย้ม	ปี	68	สัดส่วน	EBITDA	จาก
ถ่านหินจะลดลงเหลือ	44%	จากปัจจุบันอยู่ที่	
60%	หลังเน้นธุรกิจพลังงานสะอาด	
 นางสมฤดี ชัยมงคล	ประธานเจ้า
หน้าที่บริหาร	บริษัท	บ้านปู	จ�ากัด	(มหาชน)	
หรือ	BANPU	เปิดเผยว่า	บริษัทฯ	คาดว่า
ปริมาณการขายถ่านหินปี	2562	จะเพิ่มขึ้นจาก
ปีนี้ราว	1-2	ล้านตัน	จากปีนี้	หรือมีปริมาณขาย
ถ่านหินอยู่ที่	46-47	ล้านตัน	โดยปัจจุบันบริษัทฯ
ได้ท�าการขายถ่านหินล่วงหน้าไปแล้วราว	30-40%	
และคาดว่าภายในสิ้นปีนี้จะเพิ่มขึ้นเป็น	50%	

	 ขณะที่ปี	2562	บริษัทฯมองว่าทิศทางราคา
ถ่านหินจะมีความเสถียรภาพ	หลังความต้องการ
ใช้ถ่านหินมีเพิ่มมากขึ้น	ทั้งในอินเดียและจีน	โดย
บริษัทฯประเมินกรอบราคาถ่านหินไว้ที่	98-108	
เหรียญ/ตัน	จากปีนี้คาดอยู่ที่	103	เหรียญ/ตัน
	 อย่างไรก็ตาม	บริษัทฯยังอยู่ในระหว่างท�า
แผนการด�าเนินงานในปี	2562	โดยคาดว่าจะเสนอ
ต่อคณะกรรมการบริษัท(บอร์ด)	เพื่ออนุมัติแผน
ดังกล่าวได้ในเดือนธันวาคมนี้	และจะสามารถเปิด
เผยแผนธุรกิจได้ในเดือนกุมภาพันธ์ปีหน้า	
	 ส�าหรับปี2561	บริษัทฯยังคงเป้าหมายราย
ได้เติบโต	20%	หรือมีรายได้อยู่ที่	3,200	ล้านเห
รียญฯ	ซึ่งเป็นไปตามปริมาณการขายถ่านหินที่
เพิ่มขึ้นราว	45	ล้านตัน	จากปีก่อนที่บริษัทฯท�าได้	
42	ล้านตัน	ประกอบกับราคาแก๊สที่ยังคงปรับตัว
สูง	4.8	ดอลลาร์สหรัฐต่อล้านบีทียู	จากช่วง	10	
เดือน	ที่ผ่านมาอยู่ที่ระดับ	2.8-3.2	ดอลลาร์สหรัฐ
ต่อล้านบีทียู
	 ขณะที่	ผลการด�าเนินงานไตรมาส	4/2561	

บริษัทฯคาดว่าจะท�าได้ใกล้เคียงกับไตรมาส3/2561	
เนื่องจากไตรมาส	3	บริษัทฯมีปริมาณการขาย
ถ่านประมาณ	11.83	ล้านตัน	ท�าให้ช่วง	9	เดือน
ที่ผ่านมา	บริษัทฯ	สามารถท�าปริมาณการขาย
ถ่านหินได้แล้วราว	33	ล้านตัน	
	 ขณะเดียวกัน	บริษัทฯตั้งเป้ามีสัดส่วน	
EBITDA	จากธุรกิจถ่านหินลดลงเหลือ	44%	จาก
ปัจจุบัน	60%	โดยขณะนี้	บริษัทฯอยู่ระหว่างท�า
แผนการด�าเนินงานในช่วง	5	ปี	(2564-2568)	
โดยจะมุ่งเน้นการด�าเนินธุรกิจไปสู่พลังงานสะอาด
ซึ่งแผนดังกล่าวจะครอบคลุมกรณีที่องค์กรทาง
ทะเลระหว่างประเทศ	(IMO)	ที่มีมติให้จ�ากัด
ก�ามะถันในน�้ามันเตาของเรือขนส่ง	ให้ไม่เกิน	
0.5%	จากปัจจุบัน	3.5%	โดยจะมีผลในปี	2563	
ส่งผลให้ราคาน�้ามันดีเซลมีแนวโน้มสูงขึ้น	ซึ่ง
บริษัทฯ	มีแผนน�าระบบดิจิทัลเข้ามาใช้ในเหมือง	
เพื่อลดการพึ่งพาน�้ามันดีเซล

	 BPP	แย้มปี62	EBITDA	โตกว่าปีนี้	หลัง	
COD	โรงไฟฟ้าเพิ่มอีก	312	MW	พร้อมปักธง	ปี	
68	COD	แตะ	4,300	MW	จากปัจจุบันขายไฟแล้ว	
2,870	MW	เล็งขยายลงทุนโครงการโรงไฟฟ้า
ถ่านหิน	ระบุสนใจเวียดนาม	ฟิลิปปินส์	อินโดนีเซีย
 นายสุธี สุขเรือน	ประธานเจ้าหน้าที่
บริหาร	บริษัท	บ้านปู	เพาเวอร์	จ�ากัด	(มหาชน)	
หรือ	BPP	เปิดเผยว่า	บริษัทฯคาดก�าไรก่อน
ดอกเบี้ยจ่าย	,ภาษี,	ค่าเสื่อม	และค่าตัดจ�าหน่าย	
(EBITDA)	ปี2562	จะโตกว่าปี	2561	เนื่องจาก	
บริษัทฯมีการจ�าหน่ายไฟฟ้าเชิงพาณิชย์	(COD)	
เพิ่มราว	312	เมกะวัตต์	ได้แก่	โรงไฟฟ้าโครงการ	
Luannan3	ก�าลังการผลิต	52	เมกะวัตต์		,	
โรงไฟฟ้าSLG1	ก�าลังการผลิต	198	เมกะวัตต์	
,โครงการโซลาร์ฟาร์มในประเทศญี่ปุ่น	ก�าลังการ
ผลิต	62	เมกะวัตต์	ซึ่งจะท�าให้บริษัทฯมีก�าลังการ
ผลิตรวมทั้งหมด	2,460	เมกะวัตต์	
	 ทั้งนี้ปัจจุบัน	บริษัทฯ	มีก�าลังการผลิตแล้ว
ราว	2,870	เมกะวัตต์	ซึ่งจะเหลืออีก	1,400		เมกะ

วัตต์	เพื่อไปสู่เป้าหมายที่บริษัทฯตั้งไว้ในปี	2568	
โดยขณะนี้บริษัทฯ	อยู่ในขั้นตอนศึกษาการเข้า
ลงทุน	ในโครงการโรงไฟฟ้าถ่านหิน	และโรงไฟฟ้า
โซลาร์ฟาร์มเพิ่มเติม	โดยเบื้องต้นบริษัทฯ	สนใจ	
ประเทศเวียดนาม	,ฟิลิปปินส์	,อินโดนีเซีย	รวมถึง
ประเทศญี่ปุ่น	จีน	และไทย	ซึ่งบริษัทฯได้วางงบ
ลงทุนไว้ราว	200-300	ล้านเหรียญฯ		
	 ขณะที่	ในปี2568	บริษัทฯคงเป้าหมายที่จะ
มีขนาดก�าลังการผลิตไฟฟ้ารวมทั้งสิ้น	4,300		
เมกะวัตต์		โดย	ปัจจุบันบริษัทฯ	มีก�าลังผลิต
ตามสัดส่วนการลงทุนของโรงไฟฟ้าพลังงานเชื้อ
เพลิงทั่วไปและพลังงานหมุนเวียนที่	COD	รวม
อยู่ที่	2,120	เมกะวัตต์	และอยู่ระหว่างการพัฒนา
เพิ่มเติมอีก	740	เมกะวัตต์	โดยคาดว่าจะ	COD	ได้
หมดในปี	2566	ตามแผนที่วางไว้	ซึ่งจะช่วยหนุน
ให้บริษัทฯมีก�าลังการผลิตเพิ่มขึ้นมาอยู่ที่	2,860	
เมกะวัตต์	ซึ่งจะเป็นพลังงานหนุนเวียน	ราว	16%	
	 ส�าหรับผลการด�าเนินงาน	ไตรมาส	4/2561	
บริษัทฯ	คาดว่าจะดีกว่า	ไตรมาส	3/2561	เนื่อง

จากบริษัทฯจะสามารถจ�าหน่ายไฟฟ้าเชิงพาณิชย์	
(COD)	โรงไฟฟ้า	Nari	Aizu	ก�าลังการผลิต	20	
เมกะวัตต์	ได้ในวันที่	1	ธ.ค.61	โดยจะคิดเป็นก�าลัง
การผลิตตามสัดส่วนการถือหุ้น	จ�านวน	15	เมกะ
วัตต์	จากการที่บริษัทฯ	เข้าถือหุ้นในสัดส่วน	75%	
ซึ่งจะท�าให้สิ้นปีนี้บริษัทฯ	จะมีขนาดก�าลังการผลิต
ไฟฟ้าที่จ่ายไฟเข้าระบบ	รวมทั้งสิ้น	2,140	เมกะ
วัตต์	
	 ปัจจุบันบริษัทฯ	มีสัดส่วนก�าไรจาก
ประเทศไทยและจีน	30%,	ลาว	35		ญี่ปุ่น	35%	
	 ด้านแผนการปิดซ่อมบ�ารุง	ปี	2562	
โครงการโรงไฟฟ้าหงสา	ในประเทศลาว	จะมีปิด
ซ่อมบ�ารุงหน่วยที่1	เวลา	17	วัน		โดยในไตรมาส	
1/2562	ส่วนหน่วยที่	2และ	3	จะท�าการปิดซ่อม
บ�ารุงในช่วงไตรมาส	4/2562	และโรงไฟฟ้า	BLCP		
จะท�าการปิดซ่อมบ�ารุง	ทั้ง	2หน่วย	เป็นระยะเวลา	
17วัน	ภายในช่วงไตรมาส	4/2562	
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BGC	ต้ังเป้า	Q4/61	โตต่อเน่ือง	

หลังจากโรงงานผลิตบรรจุภัณฑ์แก้วแห่งใหม่

ท่ีจังหวัดราชบุรีเปิด

บิ๊ก	FLOYD	ส่งซิก	Q4/61	โตต่อเน่ืองจาก	Q3	

ท้ังปีรายได้โต	10-15%	ตามเป้า

 นายศิลปรัตน์ วัฒนเกษตร 
กรรมการผู้จัดการ	บริษัท	บีจี	คอนเทนเนอร์	กล๊าส	
จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	BGC ผู้ผลิตและจ�าหน่าย
บรรจุภัณฑ์แก้วที่มีก�าลังการผลิตมากที่สุดใน
ประเทศไทย	เปิดเผยผลการด�าเนินงานงวด	9	เดือน
แรกของปีนี้	(มกราคม	-	กันยายน	2561)	สามารถ
สร้างผลักดันการเติบโตของผลก�าไรได้ดี	โดยบริษัทฯ	
มีก�าไรสุทธิ341.32	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	86%	จากช่วง
เดียวกันของปีก่อนที่มีก�าไรสุทธิ	183	ล้านบาท
	 ขณะที่ผลการด�าเนินงานไตรมาส	3/61	
(กรกฎาคม-กันยายน	2561)	มีการเติบโตของผล
ก�าไรในทิศทางเดียวกัน	โดยมีก�าไรสุทธิ	84	ล้าน
บาท	เพิ่มขึ้น	22%	จากช่วงเดียวกันของปีก่อนที่มี
ก�าไรสุทธิ	69	ล้านบาท	แม้ว่ารายได้รวมอยู่ที่	2,280	
ล้านบาท	ชะลอตัวเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน
อยู่ที่	2,677	ล้านบาท
	 ส�าหรับผลก�าไรช่วง	9	เดือนแรกและไตรมาส	
3	ของปีนี้ที่เติบโตได้ดี	มีปัจจัยมาจากยอดขาย
บรรจุภัณฑ์แก้วในกลุ่มเครื่องดื่มที่ไม่มีส่วนผสม
แอลกอฮอล์	(Soft	Drinks)	และยอดขายจากตลาด

ต่างประเทศที่ขยายตัวเมื่อเทียบกับช่วงเดียวกัน
ของปีก่อน	ประกอบกับบริษัทฯ	มุ่งเพิ่มสัดส่วน
การจ�าหน่ายบรรจุภัณฑ์แก้วที่มีมูลค่าสูง	(High	
Value	Product)	และอัตราก�าไรขั้นต้นที่ดี	ซึ่งต้อง
ใช้ความเชี่ยวชาญและเทคนิคในการผลิต	ตลอดจน
ได้ปรับปรุงประสิทธิภาพการผลิตภายในโรงงาน	
ควบคุมค่าใช้จ่ายการด�าเนินงาน	และยังมีต้นทุน
การผลิตที่ลดลงหลังจากบริษัทฯ	ปิดการใช้งานเตา
หลอมแก้วภายในโรงงานจังหวัดระยองที่เปิดใช้มา
นาน	นอกจากนี้ยังได้รับผลดีจากราคาเศษแก้วที่เป็น
วัตถุดิบหลักในการผลิต	ปรับตัวลดลงเมื่อเทียบกับ
ช่วงเดียวกันปีก่อน
	 ล่าสุดที่ประชุมคณะกรรมการ	(บอร์ด)	บริษัทฯ	
จึงมีมติอนุมัติจ่ายเงินปันผลระหว่างกาลจากผล
การด�าเนินงานไตรมาส	3/61	ให้แก่ผู้ถือหุ้นในอัตรา	
0.06	บาทต่อหุ้น	เป็นจ�านวนเงินทั้งสิ้น	41,666,640	
บาท	หรือคิดเป็นร้อยละ	49.5	เมื่อเทียบกับก�าไร
สุทธิของไตรมาส	3/61	ก�าหนดรายชื่อผู้ถือหุ้นที่มี
สิทธิได้รับเงินปันผลในวันที่	29	พฤศจิกายน	2561	
(Record	Date)	และก�าหนดจ่ายเงินปันผลในวันที่	

13	ธันวาคม	2561
	 กรรมการผู้จัดการ	BGC	กล่าวว่า	บริษัทฯ	ตั้ง
เป้าเติบโตอย่างต่อเนื่องในไตรมาสสุดท้ายของปี
นี้	หลังจากโรงงานผลิตบรรจุภัณฑ์แก้วแห่งใหม่
ที่จังหวัดราชบุรีเปิดด�าเนินการเชิงพาณิชย์เป็นที่
เรียบร้อย	โดยมีเตาหลอมแก้วเพิ่มขึ้น	1	เตา	จึงท�า
ให้บริษัทฯ	มีก�าลังการผลิตเพิ่มขึ้นอีก	400	ตันต่อ
วัน	รวมเป็นประมาณ	3,495	ตันต่อวัน	ส่งผลดีต่อ
การขยายตลาดในประเทศและตลาดส่งออก	เช่น	ใน
ภูมิภาคอาเซียน	ซึ่งยังมีความต้องการใช้บรรจุภัณฑ์
แก้วอีกเป็นจ�านวนมาก	แต่ปัจจุบันมีผู้ผลิตรายใหญ่
ในภูมิภาคนี้เพียงไม่กี่ราย	เนื่องจากเป็นอุตสาหกรรม
ที่ต้องใช้เงินลงทุนสูงและต้องมีความมั่นคงด้าน
แหล่งวัตถุดิบที่เพียงพอใช้ในการผลิต
	 ทั้งนี้	โรงงานแห่งใหม่ที่จังหวัดราชบุรีได้ใช้
เทคโนโลยีการผลิตที่ทันสมัย	และมีความสามารถ
ผลิตสินค้าได้ในปริมาณมากเพื่อให้ได้ต้นทุนการผลิต
ต่อหน่วยต�่า	และมีความยืดหยุ่นในการปรับสัดส่วน
วัตถุดิบต่าง	ๆที่ใช้ในการผลิต	ซึ่งจะส่งผลดีต่อต้นทุน
การผลิตโดยรวมที่ปรับตัวดีขึ้น

 นายทศพร จิตตวีระ	กรรมการผู้
จัดการ	บริษัท	ฟลอยด์	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	
FLOYD	ผู้ให้บริการรับเหมาติดตั้งงานระบบ
ไฟฟ้า	งานวิศวกรรมระบบสาธารณูปโภค	และ
เครื่องกลแบบครบวงจร	เปิดเผยว่า	ผลประกอบ
การของบริษัทฯในงวด	9	เดือนของปี	2561	(1	
ม.ค.-	30	ก.ย.61)	บริษัทฯ	มีรายได้จากการให้
บริการ	264.90	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	33.78	ล้าน
บาท	คิดเป็น	14.62%	เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกัน
ของปีก่อนที่มีรายได้รวม	231.12	ล้านบาท	โดย
รายได้จากการให้บริการของบริษัทฯมาจากการรับ
รู้รายได้งานอาคารสูง	งานแนวราบซึ่งเป็นงานห้าง
สรรพสินค้า	และงานปรับปรุงงานเพิ่มอื่นๆ	ท�าให้
บริษัทฯทยอยรับรู้รายได้จากการให้บริการได้อย่าง
ต่อเนื่อง	ส่งผลให้มีก�าไรสุทธิ	31.59	ล้านบาท	
เทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อนมีก�าไรสุทธิ	17.58	
ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	14	ล้านบาท	คิดเป็น	79.69%
	 “9	เดือนแรกของปีนี้	ทั้งรายได้และก�าไร	

ถือว่าดีมากโดยก�าไรสุทธิโตเฉียด	80%	เช่นเดียว
กับรายได้ที่เพิ่มขึ้นกว่า	14%	จากภาพรวมศรษฐ
กิจ	และการลงทุนในประเทศกลับมาฟื้นตัวต่อ
เนื่องตั้งแต่ช่วงปลายปีที่ผ่านมา	ส่งผลให้	FLOYD	
ซึ่งเป็นหนึ่งในผู้รับเหมาติดตั้งงานวางระบบครบ
วงจร	ที่ได้รับการยอมรับทั้งในเรื่องคุณภาพงาน
และการบริการที่รวดเร็ว	ด้วยทีมงานวิศวกรที่มี
ประสบการณ์และเชี่ยวชาญในธุรกิจ”	นายทศพร	
กล่าว
	 ส่วนแนวโน้มผลประกอบการในช่วงไตรมาส	
4/2561	คาดว่าจะเติบโตต่อเนื่องภาพรวม
เศรษฐกิจและการเมืองในประเทศมีทิศทางที่ดี
ขึ้น	หลังมีความชัดเจนในการเลือกตั้ง	ส่งผลให้ผู้
ประกอบการเอกชนมีความมั่นใจในการลงทุน	ซึ่ง
จะท�าให้ช่วงที่เหลือของปีนี้มีงานประมูลโครงการ
ใหม่ๆเพิ่มมากขึ้น	ทั้งงานโครงการโครงสร้างพื้น
ฐานการก่อสร้างรถไฟฟ้าสายสีต่างๆ	อาคารที่พัก
อาศัย	และห้างสรรพสินค้า	เป็นต้น	โดย	FLOYD	

มีความพร้อมที่จะเข้าประมูลงานอย่างต่อเนื่อง	
เพื่อสะสมงานในมือ	(Backlog)	เข้ามาเพิ่มเติม
จากปัจจุบันที่มีอยู่	467	ล้านบาท
	 อย่างไรก็ตาม	การเข้าประมูลงานใหม่ๆ	ใน
ช่วงโค้งสุดท้ายของปีนี้	ในกลุ่มลูกค้าเก่ายังคง
มีอย่างต่อเนื่อง	ส่วนในกลุ่มลูกค้าใหม่ขณะนี้อยู่
ระหว่างการเร่งขยายฐานลูกค้าให้มากขึ้น
	 “ภาพรวมผลประกอบการทั้งปี	2561	แนว
โน้มรายได้ของบริษัทฯ	ยังเป็นไปตามเป้าหมาย
ที่วางไว้เติบโตราว	10-15%	เมื่อเทียบกับปีก่อน	
อย่างไรก็ตาม	บริษัทฯมีนโยบายหลักที่จะใช้การ
บริหารงานให้มีประสิทธิภาพ	โดยการจัดท�าข้อมูล
ในระบบคลาวด์มาช่วยในด้านต่างๆ	การติดตาม
ปัญหาหน้างาน	เพื่อลดการสูญเสียทั้งเวลาและ
ต้นทุน	และเป็นการเก็บข้อมูลค่าใช้จ่าย	เพื่อน�าไป
พัฒนาโครงการใหม่”	นายทศพร	กล่าว
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NOK	แจงขาดทุนอ่วม	เหตุราคาน�้ามันอากาศยานพุ่งฉุด

-รายได้จากค่าโดยสารลดลง

 

บริษัท สายการบินนกแอร์ จ�ากัด 
(มหาชน) NOK เปิดเผยว่า	ผลประกอบการ
ไตรมาส	3	ปี	2561บริษัทมีรายได้รวม	2,863.67	

ล้านบาท	หรือลดลงร้อยละ	12.27	จากช่วง

เดียวกันของปีก่อน	โดยอธิบายได้	ดังนี้

 ได้จากค่าโดยสาร:	ในไตรมาส	3	ปี	
2561	รายได้จากค่าโดยสารลดลงจากช่วงเดียวกัน

ของปีก่อนจ�านวน	373.10	ล้านบาท	หรือลด

ลงร้อยละ	13.28	สาเหตุหลักมาจากราคาค่าตั๋ว

โดยสารเฉลี่ยโดยรวมลดลงร้อยละ	15	จากช่วง	

เดียวกันของปีก่อน	จากสภาวะการแข่งขันทาง

ด้านราคาที่รุนแรงและอยู่ในช่วงนอกฤดูกาลท่อง

เที่ยว	(Low	season)

 ได้จากการให้บริการ:	ในไตรมาส	3	
ปี	2561	รายได้จากการให้บริการเพิ่มขึ้น	25.70	

ล้านบาท	หรือเพิ่มขึ้น	ร้อยละ	8.46	จากช่วง

เดียวกันของปีก่อน	เป็นผลมาจากรายได้จากการ

โหลดสัมภาระและรายได้จากการให้บริการลูกค้า	

เพิ่มขึ้นจากปีก่อนด้วยเช่นกัน	ซึ่งเป็นผลมาจาก

บริษัทได้เพิ่มกลยุทธ์ในการเพิ่มรายได้จากการ

จัดเก็บสัมภาระและ	บริการอื่นบนเครื่องบินให้

กับผู้โดยสาร	(Choose	Your	NOK)ตั้งแต่วันที่	9	

พฤศจิกายน	2560	เป็นต้นมา	และได้รับการ	ตอบ

รับจากลูกค้าเป็นอย่างดีอย่างต่อเนื่อง

 รายได้อื่น:	ในไตรมาส	3	ปี	2561	ราย
ได้อื่นลดลง	52.94	ล้านบาท	หรือลดลงร้อยละ	

35.01	เนื่องจากในช่วง	เดียวกันของปีก่อน	บริษัท

มีการบันทึกรายได้อื่นที่มีนัยส�าคัญ	อันได้แก่	การ

รับรู้ก�าไรจากการขายและเช่ากลับคืน	เครื่องบิน

ตามสัญญาเช่าด�าเนินงานลดลงจ�านวน	117.35	

ล้านบาท

	 ประจ�างวด	9	เดือน	ปี	2561		บริษัทมี

ปริมาณการผลิตด้านผู้โดยสาร	(ASK)	เพิ่มขึ้น

ร้อยละ	8.72	อัตราส่วนการบรรทุกผู้โดยสาร	

(Cabin	Factor)	อยู่ที่ร้อยละ	89.91	แต่รายได้ต่อ

ปริมาณการผลิตด้านผู้โดยสาร	(RASK)	ลดลง

ร้อยละ	8.53	ส่งผลให้รายได้รวม	ลดลงร้อยละ	

1.92	จากช่วงเดียวกันของปีก่อน

	 งวดไตรมาส	3	ปี	2561บริษัทมีค่าใช้จ่ายรวม	

3.837.45	ล้านบาท	หรือลดลงร้อยละ	2.93	จาก

ช่วงเดียวกันของปีก่อน	โดยอธิบายได้ดังนี้

	 ต้นทุนผันแปร	(Variable	Costs)	ในไตรมาส	

3	ปี	2561	ต้นทุนผันแปรอยู่ที่	2,462.80	ล้านบาท	

ทั้งนี้บริษัทได้	มีการทบทวนและปรับประมาณการ

หนี้สินค่าซ่อมบ�ารุงเครื่องอากาศยานตามแผนจ�า

นวน	91.18	ล้านบาท	โดยใช้ข้อ	สมมติฐานการ

เปลี่ยนแปลงแผนเส้นทางการบินที่มีประสิทธิภาพ

มากขึ้น	ส่งผลให้ต้นทุนในการบ�ารุงรักษาเครื่อง

บิน	ลดลงจากช่วงเดียวกันของปีก่อน	แต่อย่างไร

ก็ตามต้นทุนค่าน้�ามันอากาศยานยังคงเพิ่มสูงขึ้น	

โดยต้นทุนน้�ามันต่อ	หน่วย	(FuellASK)	เพิ่มขึ้น

จาก	0.57	บาท/ที่นั่ง-กม.	เป็น	0.73	บาท/ที่นั่ง-

กม.	หรือเพิ่มขึ้นร้อยละ	28.07	เมื่อเทียบกับ	ช่วง

เดียวกันของปีก่อน

	 ต้นทุนคงที่	(Fixed	Costs):	ในไตรมาส	3	

ปี	2561	ต้นทุนคงที่อยู่ที่	1,374.65	ล้านบาท	ค่า

เช่าเครื่องบินปรับตัว	ลดลงตามแผนการลดค่าใช้

จ่ายและแผนการพัฒนาธุรกิจของบริษัท	ในขณะ

ที่อัตราส่วนค่าใช้จ่ายคงที่ต่อหน่วย	(FC/ASK)	มา

อยู่ที่	0.88	บาท/ที่นั่ง-กม.

	 ประจ�างวด	9	เดือน	ปี	2561บริษัทมีค่าใช้

จ่าย	12,283.67	ล้านบาท	หรือลดลงร้อยละ	0.45	

จากช่วงเดียวกันของปีก่อน	สาเหตุหลักมาจาก	

บริษัททบทวนและปรับประมาณการหนี้สินค่าซ่อม

บ�ารุงตามแผนดังกล่าวข้างต้น	ส่งผลให้ต้นทุนต่อ

ปริมาณการผลิต	ผู้โดยสารลดลงจาก	2.50	เป็น	

2.29	บาท/ที่นั่ง-กม.	หรือลดลงร้อยละ	8.24	จาก

ช่วงเดียวกันของปีก่อน	แต่อย่างไรก็ตาม	ต้นทุน

ค่าน้�ามันอากาศยานยังคงเพิ่มสูงขึ้น	โดยต้นทุนน้�า

มันต่อหน่วย	(FuellASK)	เพิ่มขึ้นจาก	0.58	บาท.

ที่นั่ง-กม.	เป็น	0.69	บาท/ที่นั่ง-กม.	หรือเพิ่มขึ้น

ร้อยละ	18.97	เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน

	 จากปัจจัยที่กล่าวมาข้างต้น	ท�าให้เห็นว่า

ต้นทุนรวมของบริษัทปรับตัวสูงขึ้นเนื่องจากราคา

น�้ามันอากาศยานที่	เพิ่มสูงขึ้นต่อเนื่องอย่างมีนัย

ส�าคัญ	อีกทั้งรายได้รวมของบริษัทปรับตัวลดลง	

อันเนื่องมาจากสภาวะการแข่งขันทางด้าน	ราคาที่

รุนแรงและอยู่ในช่วงนอกฤดูกาลท่องเที่ยว	(Low	

season)	ประกอบกับจ�านวนนักท่องเที่ยวชาวจีน

ที่ลดลง	ท�าให้	รายได้ค่าโดยสารที่ลดลงเมื่อเทียบ

กับช่วงเดียวกันของปีก่อน

	 แม้ว่าบริษัทสามารถลดค่าใช้จ่ายในส่วนของ

การซ่อม	บ�ารุงเครื่องบินและค่าเช่าเครื่องบินลง

ได้ตามแผนการฟื้นฟูธุรกิจของบริษัทก็ตาม	ส่ง

ผลให้ในไตรมาส	3	ปี	2561	บริษัท	มีผลขาดทุน

เบ็ดเสร็จรวมส�าหรับงวดเท่ากับ	973.79	ล้านบาท	

หรือขาดทุนเพิ่มขึ้นร้อยละ	41.26	จากช่วงเดียวกัน

ของปี	ก่อน	และส�าหรับงวด	9	เดือน	ปี	2561	

บริษัทมีผลขาดทุนเบ็ดเสร็จรวมส�าหรับงวดเท่ากับ	

1,748.47	ล้านบาท	หรือขาดทุนเพิ่มขึ้นร้อยละ	

9.39	จากช่วงเดียวกันของปีก่อน
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STEC	ไตรมาส	3/61 
ก�าไรสุทธิเพ่ิมข้ึนเป็น	381.63	ลบ.	-	รายได้โต	55.57%	

	 บริษัท	ซิโน-ไทย	เอ็นจิเนียริ่ง	แอนด์	คอน

สตรัคชั่น	จ�ากัด	(มหาชน)	รายงานผลประกอบ

การ	(รวมบริษัทย่อย)	งวดไตรมาส	3	สิ้นสุดวันที่	

30	กันยายน	2561	มีก�าไรสุทธิ	381.63	ล้านบาท	

ก�าไรสุทธิต่อหุ้น	0.25	บาทเทียบกับช่วงเดียวกัน

ของปีก่อนที่มีก�าไรสุทธิ	216.7	ล้านบาท	ก�าไร

สุทธิต่อหุ้น	0.14	บาท	

 ด้านนายภาคภูมิ ศรีช�านิ	กรรมการ
ผู้จัดการ	บริษัท	ซิโน-ไทย	เอ็นจีเนียริ่ง	แอนด์	

คอนสตรัคชั่น	จ�ากัด	(มหาชน)	STEC	เปิด

เผยว่า	ผลการด�าเนินงานไตรมาส	3	สิ้นสุดวัน

ที่	30	กันยายน	2561	ซึ่งได้รับการสอบทานจาก

ผู้สอบบัญชีรับอนุญาต	บริษัทและบริษัทย่อยมี

รายได้รวม	เป็นจ�านวน	7,255.09	ล้านบาทส�าห

รับไตรมาส	และจ�านวน18,364.25	ล้านบาทส�าห

รับงวดเก้าเดือน	เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของ

ปี	2560	มีรายได้รวมเป็นจ�านวน4,663.51	ล้า

นบาทส�าหรับไตรมาส	และจ�านวน	14,152.22	ล้า

นบาทส�าหรับงวดเก้าเดือน	ซึ่งได้แสดงรายได้รวม

ของบริษัทและบริษัทย่อยเพิ่มขึ้นจากงวดเดียวกัน

ของปีก่อนเป็นจ�านวน	2,591.59	ล้านบาทส�าห

รับไตรมาสและเป็นจ�านวน	4,212.03	ล้า

นบาทส�าหรับงวดเก้าเดือน	หรือเพิ่มขึ้น	55.57%	

ส�าหรับไตรมาส	และเพิ่มขึ้น29.76%	ส�าหรับงวด

เก้าเดือน

	 รายได้หลักที่ส�าคัญ	ได้แก่	รายได้จากการก่อ

สร้างจ�านวน	7,215.51	ล้านบาทส�าหรับไตรมาส	

และจ�านวน	18,165.66	ล้านบาทส�าหรับงวดเก้า

เดือน	รายได้ค่าเช่าและค่าบริการจ�านวน	16.80	

ล้านบาท	ส�าหรับไตรมาส	และจ�านวน	50.42	

ล้านบาท	ส�าหรับงวดเก้าเดือน	ดอกเบี้ยรับจ�า

นวน	11.15	ล้านบาทส�าหรับไตรมาสและจ�านวน	

26.36	ล้านบาท	ส�าหรับงวดเก้าเดือนและ	ก�าไร

จากการขายเงินลงทุนจ�านวน	56.25	ล้านบาท

	 ขณะที่บริษัทและบริษัทย่อยมีค่าใช้จ่ายรวม	

เป็นจ�านวน	6,780.63	ล้านบาทส�าหรับไตรมาส	

และจ�านวน17,144.19	ล้านบาทส�าหรับงวดเก้า

เดือน	เทียบกับช่วงเดียวกันของปี	2560	มีค่าใช้

จ่ายรวมเป็นจ�านวน4,404.00	ล้านบาทส�าหรับ

ไตรมาส	และจ�านวน	13,297.20	ล้านบาทส�าห

รับงวดเก้าเดือน	ซึ่งแสดงค่าใช้จ่ายเพิ่มขึ้นจาก

งวดเดียวกันของปีก่อน	จ�านวน	2,376.63	ล้าน

บาท	คิดเป็น	53.97%	ส�าหรับไตรมาส	และจ�า

นวน3,846.99	ล้านบาท	คิดเป็น	28.93%		ส�าห

รับงวดเก้าเดือน	ค่าใช้จ่ายที่เพิ่มขึ้นเป็นผลมา

จากต้นทุนงานก่อสร้างที่เพิ่มขึ้นตามการรับรู้

รายได้จากการก่อสร้างที่เพิ่มขึ้น	อย่างไรก็ตาม	

บริษัทและบริษัทย่อยมีค่าใช้จ่ายในการบริหาร

จ�านวน	115.64	ล้านบาทส�าหรับไตรมาส	และ

จ�านวน	339.61	ล้านบาทส�าหรับงวดเก้าเดือน

เทียบกับช่วงเดียวกันของปี	2560	มีค่าใช้จ่าย

ในการบริหารเป็นจ�านวน	134.33	ล้านบาทส�าห

รับไตรมาส	และจ�านวน385.91	ล้านบาทส�าหรับ

งวดเก้าเดือน	ซึ่งแสดงค่าใช้จ่ายลดลงจากงวด

เดียวกันของปีก่อน	จ�านวน	18.69	ล้านบาท	คิด

เป็น	13.91%	ส�าหรับไตรมาส	และจ�านวน	46.30	

ล้านบาท	คิดเป็น	12.00%	ส�าหรับงวดเก้าเดือน

	 ความสามารถในการท�าก�าไร	งบการเงิน

ประจ�าไตรมาส	3	สิ้นสุดวันที่	30	กันยายน	

2561	บริษัทและบริษัทย่อยมีก�าไรจากการด�า

เนินงานก่อนหักภาษีและดอกเบี้ยจ่าย	480.51	

ล้านบาทส�าหรับไตรมาส	และ	1,236.86ล้า

นบาทส�าหรับงวดเก้าเดือน	คิดเป็นอัตราก�าไร

จากการด�าเนินงานเท่ากับ6.62%	ส�าหรับไตรมาส	

และ6.74%	ส�าหรับงวดเก้าเดือน	ในขณะที่งวด

เดียวกันของปีก่อนมีก�าไรจากการด�าเนินงาน	

265.59	ล้านบาทส�าหรับไตรมาส	และ	884.35	

ล้านบาทส�าหรับงวดเก้าเดือน	คิดเป็นอัตราก�าไร

จากการด�าเนินงานเท่ากับ5.70%	ส�าหรับไตรมาส

และ	6.25%	ส�าหรับงวดเก้าเดือน		
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BJC	แจงไตรมาส	3ปีน้ี	รายได้-ก�าไรโต	เหตุยอดขาย

และรายได้ค่าบริการเพ่ิมข้ึนจากกลุ่มธุรกิจรวม

ERW	ห่ันเป้ารายได้ปี61	เหลือโต	5-6% 

จากเดิมคาด	10%	รับผลกระทบนักท่องเท่ียวจีน-รัสเซียหด

	 บริษัท	เบอร์ลี่ยุคเกอร์	จ�ากัด	(มหาชน)	BJC 
เปิดเผยว่า	บริษัทฯรายงานรายได้รวมในไตรมาส	
3/61	เท่ากับ	42,735	ล้านบาท	เติบโตที่	1,998	ล้าน
บาท	หรือคิดเป็นร้อยละ	4.9	เมื่อเปรียบเทียบกับ
ไตรมาสเดียวกันของปีก่อน	รายได้รวมเพิ่มขึ้นจาก	2	
รายการหลัก	(1)	จากยอดขายและ	รายได้ค่าบริการ
เพิ่มขึ้นจากกลุ่มธุรกิจรวม	เท่ากับ38,823	ล้านบาท	
เพิ่มขึ้น	1,756	ล้านบาท	หรือคิดเป็นร้อยละ	4.7	เมื่อ
เปรียบเทียบกับไตรมาสเดียวกันของปีก่อน	(2)	จาก
รายได้อื่นเท่ากับ	3,923	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	262	ล้าน	
บาท	หรือคิดเป็นร้อยละ	7.2	เมื่อเปรียบเทียบกับ
ไตรมาสเดียวกันของปีก่อน	การเติบโตของรายได้
มาจากการ	เพิ่มขึ้นของพื้นที่เช่า	รวมถึงรายได้ค่า
โฆษณาในโบรชัวร์	และค่าสื่อโฆษณาประชาสัมพันธ์
ในสาขาจากกลุ่มธุรกิจ
สินค้าและบริการทางการค้าปลีกสมัยใหม่
	 บริษัทรายงานรายได้รวมงวดเก้าเดือนของ
ปี	2561	เท่ากับ	126,781	ล้านบาท	เติบโตที่	6,106	
ล้านบาท	หรือคิด	เป็นร้อยละ	5.1	เมื่อเปรียบเทียบ
กับรายได้รวมงวดเก้าเดือนของปีที่แล้ว	เนื่องจาก

การยอดขายที่เพิ่มขึ้นจากทุกกลุ่ม	ธุรกิจ
	 บริษัทรายงานค่าใช้จ่ายรวมในไตรมาส	3/61	
เท่ากับ	40,713	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	2,135	ล้าน
บาท	หรือคิดเป็นร้อยละ	5.5	เมื่อเปรียบเทียบกับ
ไตรมาสเดียวกันของปีก่อน	โดยค่าใช้จ่ายรวมใน
ไตรมาส	3/61เพิ่มขึ้นเกิดจาก	(1)	ต้นทุน	ขายและ
ต้นทุนการให้บริการซึ่งเป็นไปในทิศทางเดียวกับ
ยอดขายที่เพิ่มขึ้น	รวมถึงราคาต้นทุนวัตถุดิบและ
ค่า	สาธารณูปโภคที่เพิ่มขึ้น	(2)	ต้นทุนในการจัดจ�า
หน่ายและค่าใช้จ่ายในการบริหารจากการขยายสาขา
ของกลุ่มสินค้า	และบริการทางทางการค้าปลีกสมัย
ใหม่
	 บริษัทรายงานค่าใช้จ่ายรวมงวดเก้าเดือนของ
ปี	2561	เท่ากับ	120,407	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	5,292	
ล้านบาท	หรือคิด	เป็นร้อยละ	4.6	เมื่อเปรียบเทียบ
กับงวดเก้าเดือนของปีที่แล้ว	เนื่องจากสาเหตุที่
กล่าวไว้ข้างต้น	บริษัทรายงานก�าไรสุทธิส่วนที่เป็น
ของผู้ถือหุ้นบริษัทในไตรมาส	3/61	เท่ากับ	1,683	
ล้านบาท	เติบโตที่	297	ล้านบาท	หรือคิดเป็นร้อยละ	
21.4	เมื่อเปรียบเทียบกับไตรมาสเดียวกันของปีก่อน	

โดยสาเหตุหลักเกิดจากความสามารถในการท�าท่าไร
ที่ดีขึ้นจากกลุ่มสินค้าและบริการทางอุปโภคบริโภค	
กลุ่มสินค้าและบริการทางเวชภัณฑ์	และเทคนิค	และ
กลุ่มสินค้าและบริการทางการค้าปลีกสมัยใหม่	รวม
ถึงอัตราภาษีที่ลดลง
	 บริษัทรายงานก�าไรสุทธิส่วนที่เป็นของผู้ถือหุ้น
บริษัทงวดเก้าเดือนของปี	2561	เท่ากับ	4,524	ล้าน
บาท	เติบโตที่	1,177	ล้านบาท	หรือคิดเป็นร้อยละ	
35.2	เมื่อเปรียบเทียบกับงวดเก้าเดือนของปีที่แล้ว	
โดยสาเหตุหลักเกิดจาก	สาเหตุที่กล่าวไว้ข้างต้น
	 บริษัทรายงานก�าไรสุทธิส่วนที่เป็นของผู้ถือ
หุ้นบริษัทงวดเก้าเดือนของปี	2561	(ไม่รวมรายการ
พิเศษที่เกิดขึ้นครั้ง	เดียวจากก�าไรจากการจ�าหน่าย
เงินลงทุนในบริษัทย่อย	191	ล้านบาท	ที่เกิดขึ้นใน
ไรมาส	1/61)	ส่งผลให้ก�าไรสุทธิ	ส่วนที่เป็นของผู้ถือ
หุ้นบริษัทงวดเก้าเดือนของปี	2561	เท่ากับ	4,333	
ล้านบาท	เติบโตที่	986	ล้านบาท	หรือคิดเป็น	ร้อย
ละ	29.4	เมื่อเปรียบเทียบกับงวดเก้าเดือนของปีที่
แล้ว

นางสาวกันยะรัตน์ กฤษณเทวินทร	์รอง
กรรมการผู้จัดการและประธานเจ้าหน้าที่การเงิน	

บริษัท	ดิ	เอราวัณ	กรุ๊ป	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	

ERW	เปิดเผยว่า	บริษัทฯปรับลดเป้ารายได้ปี	

2561	เหลือเติบโต	5-6%	จากเดิมที่ตั้งเป้าไว้ว่า

จะโต	10%	หลังบริษัทฯได้รับผลกระทบจากนัก

ท่องเที่ยวจีนและรัสเซียที่หายไปในช่วงไตรมาส	

2/2561-3/2561	ซึ่ง	เหตุการณ์ดังกล่าวส่งผลให้

รายได้จากนักท่องเที่ยวจีนของบริษัทฯหายไป

ราว	20%	เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน	

	 ขณะเดียวกันรายได้เฉลี่ยต่อห้องพัก	(ไม่

รวมกลุ่มฮ็อป	อินน์)	คาดว่าจะเติบโต	1-2%	

ส่วนอัตราการเข้าพัก	คาดว่าจะอยู่ที่	79	-80%	

จากปีก่อนที่	81%	ซึ่งไตรมาส	3/2561	ที่ผ่านมา

บริษัทฯมีอัตราการเข้าพักอยู่ที่	76%	

	 ขณะที่ไตรมาส	4/2561	บริษัทฯคาดว่าราย

ได้จะเติบโต	10%	เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของ

ปีก่อน	เนื่องเข้าสู่ช่วงไฮซีซั่นของธุรกิจ	ประกอบ

กับ	โรงแรม	JW	Marriot	ได้กลับมาเปิดตาม

ปกติแล้ว	รวมถึงบริษัทฯคาดว่านักท่องเที่ยว

รัสเซียจะกลับเข้ามาอีกครั้ง	ส่วนนักท่องเที่ยว

จีนจะเริ่มเห็นบ้างแต่คาดว่าจะกลับมาแบบ

คึกคักในช่วงต้นปี2562

	 "ไตรมาส4/2561	จะดีหลังผ่านจุดต�่าสุดใน

ไตรมาส	2-3	ไปแล้ว	แต่โดยรวมยังคงได้รับผลก

ระทบอยู่	เราเลยปรับลดเป้ารายได้ทั้งปีลงเหลือ	

5%	"	นางสาวกันยะรัตน์	กล่าว

	 ทั้งนี้	ในไตรมาส	4/2561	บริษัทฯคาด

ว่า	จะเปิดโรงแรมอีก	1	แห่งคือ	HOP	INN	

Philippines	#5	Tomas	Morato	(Quezon	

City)	จ�านวน	167	ห้อง	ท�าให้สิ้นปีบริษัทจะมี

โรงแรมในเครือ	61	แห่ง	หรือ	8,485	ห้อง	

	 นอกจากนี้	ปี2562	บริษัทฯได้วางงบลงทุน

ราว	3,000	ล้านบาท	เพื่อใช้ขยายโรงแรมใหม่	

9	แห่ง	ซึ่งแบ่งเป็นฮ็อบอิน	ในไทย	7	แห่ง	ซึ่ง

ปัจจุบันได้เริ่มก่อสร้างแล้ว	,	Midscale	1	แห่ง	

และ	ibis	1แห่ง	ท�าให้สิ้นปี	2562	บริษัทฯจะมี

โรงแรมทั้งสิ้น	70	แห่ง	หรือ	9,559	ห้องพัก	
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ทริสเรทต้ิงจัดอันดับเครดิตหุ้นกู้มีการค�้าประกันบางส่วน	(70%) 
วงเงินไม่เกิน	2,000	ล้านบาท	“SGP”	ท่ีระดับ	“A/Stable”

 

 ทริสเรทติ้งคงอันดับเครดิตองค์กรและ

หุ้นกู้ไม่ด้อยสิทธิ	ไม่มีหลักประกันชุดปัจจุบัน

ของ	บริษัท	สยามแก๊ส	แอนด์	ปิโตรเคมีคัลส์	

จ�ากัด	(มหาชน)	SGP	ที่ระดับ	“BBB+”	และ

คงอันดับเครดิตหุ้นกู้มีการค�้าประกันบางส่วน

ชุดปัจจุบันที่ระดับ	“A+”	หุ้นกู้ชุดดังกล่าวได้

รับการค�้าประกันบางส่วนจากบริษัท	Credit	

Guarantee	and	Investment	Facility	(CGIF)	

(AAA/Stable)	โดยค�้าประกันในสัดส่วนไม่เกิน	

85%	ของเงินต้น	และภาระดอกเบี้ยที่ไม่ได้รับ

ช�าระ

	 ในขณะเดียวกัน	ทริสเรทติ้งจัดอันดับ

เครดิตหุ้นกู้ชุดใหม่ซึ่งมีการค�้าประกันบาง

ส่วนในวงเงินไม่เกิน	2,000	ล้านบาทที่ระดับ	

“A”	โดยได้รับการค�้าประกันจาก	CGIF	เช่น

เดิม	โดย	CGIF	ตกลงที่จะให้การค�้าประกันชนิด

ไม่มีเงื่อนไขและไม่สามารถ	เพิกถอนได้	โดย

จะครอบคลุมในสัดส่วนไม่เกิน	70%	ของเงิน

ต้น	และของภาระดอกเบี้ยที่ไม่ได้รับช�าระ	ทั้งนี้	

บริษัทจะน�าเงินที่ได้จากการออกหุ้นกู้ชุดนี้ไปใช้

เป็นเงินทุนหมุนเวียนส�าหรับบริษัท

	 อันดับเครดิตยังคงสะท้อนสถานะของ

บริษัทในการเป็นผู้ค้าก๊าซปิโตรเลียมเหลว	

(Liquefied	Petroleum	Gas	-	LPG)	ที่ใหญ่

เป็นอันดับ	2	ในประเทศไทย	รวมถึงการมีเครือ

ข่ายกระจายสินค้าที่แข็งแกร่ง	และฐานลูกค้าที่

กระจายตัวกว้างขวาง	อย่างไร

ก็ตาม	อันดับเครดิตถูกลดทอนบางส่วนจาก

ความเสี่ยงของธุรกิจโดยรวมที่สูงขึ้นจากการ

ด�าเนินงานในต่างประเทศ	ซึ่งท�าให้บริษัทเผชิญ

กับความเสี่ยงด้านความผันผวนของราคา	LPG	

มากขึ้น

	 ทริสเรทติ้งมองว่าผลการด�าเนินงานของ

บริษัทในช่วง	9	เดือนแรกของปี	2561	นั้นยังคง

น่าพึงพอใจจากการฟื้นตัวของราคาก๊าซ	LPG	

ราคาเฉลี่ยของ	LPG	อยู่ที่	589	ดอลลาร์สหรัฐฯ	

ต่อตันในไตรมาสที่	3	ของปี	2561	โดยเพิ่มขึ้น

อย่างต่อเนื่องจากราคาเฉลี่ย	523	ดอลลาร์

สหรัฐฯ	ต่อตันในไตรมาสแรกของปี	2561	นี้

	 ผลการด�าเนินงานของบริษัทดีกว่าที่ทริส

เรทติ้งประมาณการณ์ไว้	โดยเงินทุนจากการ

ด�าเนินงานในช่วง	9	เดือนแรกของปี	2561	

เท่ากับ	2,400	ล้านบาท	ซึ่งใกล้กับเป้าหมาย

ที่เราคาดการณ์ไว้ว่าบริษัทจะมีเงินทุนจากการ

ด�าเนินงานประมาณ	2,500	ล้านบาทต่อปีโดย

เฉลี่ย	ถึงแม้ว่าหนี้สินทางการเงินจะเพิ่มขึ้น

อย่างต่อเนื่องจากการกู้เงินระยะสั้นที่เพิ่มขึ้น

เพื่อมาใช้สนับสนุนเงินทุนหมุนเวียนในช่วงที่

ราคา	LPG	อยู่ในช่วงขาขึ้น	แต่อัตราส่วนเงินทุน

จากการด�าเนินงานต่อหนี้สินทางการเงินรวม

ส�าหรับ	9	เดือนแรกของปี	2561	นั้นยังคงอยู่ที่	

28.4%	ซึ่งสอดคล้องกับที่เราคาดการณ์ไว้ที่มา

กกว่า	20%

	 แนวโน้มอันดับเครดิต	“Stable”	หรือ	

“คงที่”	สะท้อนถึงความคาดหมายว่าบริษัทจะ

ยังคงสามารถรักษาสถานะผู้ค้า	LPG	รายใหญ่

อันดับ	2	ในประเทศเอาไว้ได้	โดยกระแสเงินสด

ที่แน่นอนจากการค้า	LPG	ในประเทศจะช่วยลด

ผลกระทบจากก�าไรที่ผันผวนของการด�าเนินงาน

ในต่างประเทศได้	ทริสเรทติ้งยังคาดอีกว่าบริษัท

จะสามารถรักษาก�าไรจากธุรกิจค้าก๊าซในต่าง

ประเทศได้ถึงแม้ว่าบริษัทจะมีความอ่อนไหวต่อ

ความเสี่ยงด้านราคามากขึ้นก็ตาม

 ปัจจัยที่อาจท�าให้อันดับเครดิต
เปลี่ยนแปลง
	 อันดับเครดิตอาจได้รับการปรับเพิ่ม

ขึ้นหากบริษัทมีกระแสเงินสดที่เพิ่มขึ้นและ

มีเสถียรภาพมากยิ่งขึ้น	หรือหากบริษัทมี

อัตราส่วนเงินกู้รวมต่อโครงสร้างเงินทุนลดลงไป

จากระดับปัจจุบันอย่างมาก	สิ่งเหล่านี้สามารถ

เกิดขึ้นได้หากบริษัทสามารถเพิ่มสถานะทางการ

แข่งขันที่แข็งแกร่งยิ่งขึ้นในประเทศจีนได้	หรือ

บริษัทมีสัดส่วนของก�าไรที่มาจากธุรกิจที่มีความ

เสถียรเพิ่มขึ้น

	 อันดับเครดิตของบริษัทอาจได้รับการปรับ

ลดลงหากสถานะการเงินของบริษัทถดถอยลง

อย่างมากและเป็นระยะเวลานาน	ซึ่งอาจเกิด

จากอัตราส่วนเงินทุนจากการด�าเนินงานต่อเงิน

กู้รวมด้อยกว่าประมาณการพื้นฐานของทริส

เรทติ้งเป็นระยะเวลานาน	หรือบริษัทมีการซื้อ

กิจการซึ่งท�าให้เกิดภาระหนี้สินจ�านวนมากจนส่ง

ผลให้สถานะการเงินของบริษัทด้อยลงอย่างมี

นัยส�าคัญ

	 อันดับเครดิตและแนวโน้มอันดับเครดิต

ของหุ้นกู้มีการค�้าประกันบางส่วนของบริษัท

สะท้อนคุณภาพเครดิตของทั้งผู้ออกหุ้นกู้และผู้

ค�้าประกันคือ	CGIF	ซึ่งอันดับเครดิตของหุ้นกู้ดัง

กล่าวอาจได้รับการปรับเพิ่มขึ้นหรือลดลงได้ใน

กรณีที่เกิดการเปลี่ยนแปลงของคุณภาพเครดิต

ของบริษัทหรือของผู้ค�้าประกัน
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บล.ไทยพาณิชย์	ผู้ออก	DW	ค่าย	23	
ส่ง	DW	ชุดใหม่ออกสู่ตลาด	11	รุ่น	

อ้างอิงหุ้นเด่นเน้นพ้ืนฐานดีช่วยเพ่ิมทางเลือกใหม่ให้นักลงทุน
 บริษัทหลักทรัพย์ไทยพาณิชย์ จ�ากัด (SCBS) 
ต้องการตอบโจทย์ทุกความต้องการของลูกค้าทุกกลุ่ม	จึงขอน�าเสนอใบ

ส�าคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์	(Derivative	Warrants	:	DW)	ในหุ้นสามัญ

รุ่นใหม่	11	รุ่น	เพื่อเป็นเครื่องมือในการเพิ่มผลตอบแทนที่สูงกว่าการ

ลงทุนในหุ้นสามัญ	ทั้งนี้	DW	ที่ออกในชุดนี้ประกอบด้วยใบส�าคัญแสดง

สิทธิอนุพันธ์ประเภทสิทธิในการซื้อ	(Call	Warrant)	จ�านวน	11	รุ่นได้แก่	

AMAT23C1906A	BBL23C1906A	BDMS23C1906A	CPAL23C1906A	

KTB23C1906A	MTC23C1906A	PTT23C1906A	PTTE23C1906A	

PTTG23C1906A	TMB23C1906A	WHA23C1906A	โดย	DW	ดังกล่าวมี

อัตราทดสูง	4	-	6	เท่า	Time	Decay	ต�่า	และมีอายุยาว	7	เดือน	เหมาะ

ส�าหรับนักลงทุนทุกประเภททั้งนักลงทุนระยะสั้น	และระยะกลาง	อีกทั้งยัง

มีสภาพคล่องในการเสนอซื้อ/ขายสูง	การซื้อขายจึงมีประสิทธิภาพมากยิ่ง

ขึ้น	พร้อมเปิดซื้อขายได้ตั้งแต่บัดนี้เป็นต้นไป

	 ณ	ปัจจุบัน	SCBS	มี	DW	เสนอขายให้กับนักลงทุนรวม	59	รุ่น	เป็น

ประเภท	Call	Warrant	เพื่อตอบสนองความต้องการของนักลงทุนได้

อย่างหลากหลาย	และพร้อมเดินหน้าสู่เป้าหมายของการเป็น	“บริษัท

หลักทรัพย์ที่น่าชื่นชมที่สุด	(The	Most	Admired	Broker)”		นอกจากนั้น	

SCBS	ยังมีระบบดูแลสภาพคล่องที่มีประสิทธิภาพ	ท�าให้นักลงทุนมั่นใจได้

ว่า	DW	ของ	SCBS	จะพร้อมส�าหรับการซื้อขายของนักลงทุนเสมอ

	 ทั้งนี้	DW	ที่ออกโดย	SCBS	ยังมีความเสี่ยงต�่ากว่า	DW	ที่ออกโดย

ผู้ออกรายอื่น	เนื่องจากบริษัทฯ	ได้รับการจัดอันดับเครดิตโดยสถาบันจัด

อันดับความน่าเชื่อถือในระดับสากล	“ฟิทช์	เรทติ้ง”	ที่	AA	(tha)	แนว

โน้มอันดับเครดิตมีเสถียรภาพ	และอันดับเครดิตภายในประเทศระยะสั้น	

ที่	F1+	(tha)	ซึ่งสะท้อนถึงความน่าเชื่อถือและประสิทธิภาพในการด�าเนิน

งานของ	SCBS	รวมทั้งความสามารถในเชิงกลยุทธ์ของบริษัทแม่	คือ	

ธนาคารไทยพาณิชย์	ซึ่งเป็นธนาคารที่มีความแข็งแกร่งและมีผลประกอบ

การที่ดี	นักลงทุนจึงสามารถให้ความเชื่อมั่นในตราสารทางการเงินที่ออก

โดย	SCBS

	 นอกจากนี้ยังมีเครื่องมือช่วยนักลงทุน	“Price	Guideline”	ซึ่ง

เป็นตารางราคารับซื้อคืนโดยผู้ดูแลสภาพคล่องที่ช่วยนักลงทุนในการ

ประมาณราคา	DW	ที่เหมาะสมเมื่อเปรียบเทียบกับหุ้นอ้างอิงที่ระดับราคา

ต่างๆ	และอายุคงเหลือต่างๆ	โดยค�านวณจากสูตร	Black-Scholes	ตาม

สมมติฐานที่ผู้ดูแลสภาพคล่องก�าหนด	และผู้ดูแลสภาพคล่องรับประกัน

ราคา	DW	ตามตารางราคารับซื้อคืนภายใต้เงื่อนไขที่ผู้ดูแลสภาพคล่อง

ก�าหนด	นักลงทุนสามารถศึกษาเงื่อนไขต่างๆ	และวิธีใช้ได้ใน	https://

dw23.scbs.com

	 ผลิตภัณฑ์	DW	ที่น�าเสนอในครั้งนี้เป็นประเภทสิทธิในการซื้อ	(Call	

Warrant)	บนหุ้นอ้างอิงที่มีพื้นฐานแข็งแกร่ง	จ�านวน	11	รุ่น	ได้แก่			

	 ใบส�าคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์ในหุ้นสามัญของ	บมจ.	อมตะ	คอร์ปอเร

ชัน	(AMATA)

	 ใบส�าคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์ในหุ้นสามัญของ	ธนาคารกรุงเทพ	จ�ากัด	

(มหาชน)	(BBL)

	 ใบส�าคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์ในหุ้นสามัญของ	บมจ.กรุงเทพดุสิตเวช

การ	(BDMS)

	 ใบส�าคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์ในหุ้นสามัญของ	บมจ.	ซีพี	ออลล์

(CPALL)

	 ใบส�าคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์ในหุ้นสามัญของ	ธนาคารกรุงไทย	จ�ากัด	

(มหาชน)	(KTB)

	 ใบส�าคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์ในหุ้นสามัญของ	บมจ.	เมืองไทย	

แคปปิตอล	(MTC)

	 ใบส�าคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์ในหุ้นสามัญของ	บมจ.	ปตท.	(PTT)

	 ใบส�าคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์ในหุ้นสามัญของ	บมจ.ปตท.	ส�ารวจและ

ผลิตปิโตรเลียม(PTTEP)

	 ใบส�าคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์ในหุ้นสามัญของ	บมจ.พีทีที	โกลบอล	

เคมิคอล	(PTTGC)

	 ใบส�าคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์ในหุ้นสามัญของ	ธนาคารทหารไทย	

จ�ากัด	(มหาชน)	(TMB)

	 ใบส�าคัญแสดงสิทธิอนุพันธ์ในหุ้นสามัญของ	บมจ.ดับบลิวเอชเอ	

คอร์ปอเรชั่น	(WHA)

 

	 ส�าหรับนักลงทุนที่สนใจสามารถสอบถามรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่	

SCBS	Call	Center	0-2949-1999	หรือสามารถดูรายละเอียดเพิ่มเติมของ

ผลิตภัณฑ์ใหม่	DW	ทั้ง	11	รุ่น	ได้ที่	https://dw23.scbs.com
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	 แม่มดน้อย	ภาคพิสดาร	ก�าลัง	งง	เกิดอะไร	กับหุ้นดีๆ	หลายๆ	ตัว	มีแรงขาย	

แรงทุบ	เกิดขึ้น	ทั้งที่ตัวเลขก�าไรก็แสนดี	แต่ราคา	เดินสวนทางกับพื้นฐาน	ด้าน

หนึ่งเป็นเป็นโอกาส	อีกด้านหนึ่ง	ก็ชวน	หวั่นจิตหวั่นใจ	ตลาดหุ้น	บ้านเรา	มัน

แพงไปไหม	เอาเถอะ	แม่มดน้อย	ว่า	มีเงินสด	สด	ก็ทยอยเก็บของ	เพราะบรรดา

เจ้าของหุ้น	เจ้าสัว	คงปันผล	งาม	ตามตัวเลขก�าไร...หุหุ

	 วานนี้ดัชนีตลาดหุ้นไทยปิดที่	1,638.83	จุด	ลดลง	13.47	จุด	หรือ	

0.82%	มูลค่าการซื้อขาย	44,194.26	ล้านบาท	สรุปสถาบันในประเทศขายสุทธิ			

1,530.65	ล้านบาท	บัญชีบริษัทหลักทรัพย์ซื้อสุทธิ	1,102.13	ล้านบาท	นัก

ลงทุนต่างประเทศขายสุทธิ	1,346.39	ล้านบาท	นักลงทุนทั่วไปในประเทศซื้อสุทธิ	

1,774.92	ล้านบาท

	 ใครกัน	ถ้าไม่ใช่	มือใหญ่	ขายหุ้น	BJC	กดราคาหุ้น	วานนี้	ลงเกือบ	10%	

ขายอย่างนี้	คงร้อนเงินน่าดูน่ะค่ะ	ด้วย	

แม่มดน้อย	เหลียวมอง	ผลประกอบการ

ไตรมาส	3ปีนี้	9	เดือนแรกปีนี้	รายได้	ก�าไร	

BJC	ก็ดูงดงาม	กลุ่มธุรกิจรวม	ก็โอเคมาก	

เล้ยคร้า	อ้าว	โอกาส	มาแล้ว	น่ะค่ะ	ส�าหรับ	

BJC

 MVP	เปิดมาก็ฟลอร์	ดีที่	งัดขึ้นมา

ได้	บางคน	ก็ว่า	มีไอเดียว	ไอเดีย	ซื้อหุ้นคืน	

มุมมองของแม่มดน้อย	แล้ว	MVP	เพิ่งเข้าตลาดหุ้น	ขายไอพีโอ	จู่ๆ	จะซื้อหุ้นคืน	

ก็ดูตลก	พระราม9	เกินไปหรือเปล่าวานนี้	ราคาหุ้น	MVP	อยู่ที่	1.83	บาท	ลดลง	

0.61	บาท	คิดเป็น	25%	

	 ราคาหุ้น	ORI	ก็โดนถล่มขาย		ราคาเละ	ไม่มีชิ้นดี		หลังประกาศตัวเลข	
ก�ารี้	ก�าไร	วานนี้	ราคาหุ้น	ORI	อยู่ที่	6.45	บาท	ลดลง	0.80	บาท	คิดเป็น	

11.03%	การไหลลงของราคาหุ้นอย่างนี้เสี่ยพรี....คงคิดหาหนทาง	ยังไง	อย่า

นานเกินไปน่ะค่ะ	อย่างน้อยๆ	ก็ส่งเสียง	สื่อสารไปยังนักลงทุน	สร้างความมั่นใจให้

นักลงทุน	ผู้ถือหุ้น	ก็ยังดีค่ะ

 ตลท.ติดป้าย SP	11	หุ้น	CHUO-EARTH-GSTEL-IEC-IFEC-KC-LVT-

NMG-POLAR-RICH-YNP	กรณีไม่ส่งงบการเงินสิ้นสุดวันที่	30	ก.ย.	2561	และ	

ประกาศให้	GSTEL	เข้าข่ายอาจถูกเพิกถอน	เหตุยังไม่ส่งงบการเงินQ1/61ซึ่งล่าช้า

เกินกว่า	6	เดือน	

 พร้อม ตลท.คงแขวนป้าย C	ประจาน	10	หุ้น	DIGI-EFORL-

EMC-FC-MPG-NOK-PACE-SPORT-TFI-TSI

	 บอร์ด	CHO	ไฟเขียวลงทุนใน	“บริษัท	ออลเอส	โฮลดิ้ง	จ�ากัด”	โดย	CHO	

ถือหุ้น	6.25%	ซึ่งมี	“เจริญอักษร	โฮลดิ้งกรุ๊พ”	เป็นผู้ถือหุ้นใหญ่	75%	ลุยงานให้

บริการโครงการ	VIP	LONDON	TAXI	ซึ่งเป็นนวัตกรรมที่เปลี่ยนโฉมการให้บริการ

รถยนต์รับจ้างบรรทุกคนโดยสารไม่เกิน	7	คน	แบบพิเศษ	บิ๊กบอส	“สุรเดช	ทวี

แสงสกุลไทย”	หวังรับงานซ่อมแซมบ�ารุงรักษารถดังกล่าวในอนาคต	ดันรายได้

จากงานขายและบริการเติบโตแข็งแกร่งยิ่งขึ้น	และสาน	Big	Data	ในอนาคต

	 13	พฤศจิกายน	2561	ขสมก.	ได้เรียกให้	CHO	เข้ารับเช็คช�าระค่ารถจ�านวน	

100	คัน	แรก	ที่ส่งมอบแล้ว	โดย	CHO	ในนาม	“กลุ่มร่วมท�างาน	SCN-CHO"	ได้

รับและฝากเข้าบัญชีธนาคารของกลุ่มร่วมท�างาน	SCN-CHO	เรียบร้อยแล้ว	

	 บมจ.ทีพีซี	เพาเวอร์	โฮลดิ้ง	หรือ	TPCH	ตอนนี้โตแรงจริงๆ	ทั้งก�าไรและ

ราคาหุ้นพุ่งทะยาน	ก็ผลงานไตรมาส	3/61ออกมาก�าไรโตสนั่น	254%	จากงวด

เดียวกันของปีก่อน	เนื่องจากรับรู้รายได้โรงไฟฟ้าทั้ง	6	แห่ง	แบบเต็มๆ	แถม	แนว

โน้มทั้งปีลุ้นจ่อนิวไฮเข้าไปอีก	ยังไม่พอ	ปีหน้าเล็ง	COD	เพิ่มอีก	40	เมกะวัตต์	สุด

ยอดแบบนี้เป้าหมายการเติบโตได้อีกขนาดไหน	คงต้องรอดูกันต่อไป	แต่ที่แน่ๆ	

บล.ฟินันเซียไซรัสเคาะราคาเป้าหมายไว้ที่	13	บาทต่อหุ้นนะคร้าาา								

 ยูเรกา ดีไซน์"	พร้อมเทิร์นอะราวด์	โชว์ผลงานงวด	9	เดือนปีนี้	พลิก

เป็นก�าไร	14.65	ลบ.	หรือเติบโต	129.04%	จากช่วงปีก่อนขาดทุน	50.45	ลบ.	

และกวาดรายได้	286.73	ลบ.	พุ่ง	78.30%	จากช่วงเดียวกันปีก่อนมีรายได้	

160.81	ลบ.	เนื่องจากเน้นรับงานมาร์จิ้นสูง	ด้านเอ็มดี	"วิเชษฐ์	เมืองจันทร์"	เผย

ตุน		Backlog	ในมือ	170	ลบ.	จ่อทยอยรับรู้รายได้ปีนี้และปีหน้า	มั่นใจรายได้ปีนี้

โตไม่ต�่ากว่า	40%	จากปีก่อน	

แรงทุบ

บล.เมย์แบงก์	กิมเอ็ง	:	LH	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	12.70	บ.

บล.เมย์แบงก์	กิมเอ็ง	:	SPA	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	16.90	บ.

บล.ดบีีเอสวคิเคอร์ส	:	SAWAD	แนะน�า	ถือ	ราคาพ้ืนฐาน	ที	่40.00	บ.

บล.ดีบีเอสวิคเคอร์ส	:	MC	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	14.50	บ.

				บล.ธนชาต	:	STEC	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	29.00	บ.

บล.ธนชาต	:	TRUE	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	6.80	บ.

บล.เคจีไอ	:	SAWAD	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	50.25	บ.

บล.เคจีไอ	:	HANA	แนะน�า	ซื้อ	ราคาพื้นฐาน	ที่	45.00	บ.
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VCOM	เผย	ศาลอุทรณ์	ยกฟ้อง	คดี	เทเลเมติคส์	ย่ืนฟ้องบริษัทฯ1.
	 นางทรงศรี	ศรีรุ่งเรืองจิต	กรรมการผู้จัดการ	บริษัท	วินท์คอม	เทคโนโลยี	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	VCOM	เปิดเผยว่า	ตามที่	บริษัท	เทเลเมติคส์	

จ�ากัด	("เทเลเมติคส์")	เป็นโจทก์ยื่นฟ้องบริษัท	(จ�าเลยที่	1-5)	และ	บริษัท	ทีโอที	จ�ากัด	(มหาชน)	(จ�าเลยที่	6	-	10)ในข้อหาความผิดตามพระราช

บัญญัติว่าด้วยการกระท�าความผิดเกี่ยวกับคอมพิวเตอร์	พ.ศ.	2550	และพระราชบัญญัติว่าด้วยความผิดของพนักงานในองค์กรหรือหน่วยงานของ

รัฐ	พ.ศ.	2502โดยไม่มีการเรียกร้องค่าเสียหาย	ต่อศาลอาญา	เป็นคดีหมายเลขด�าที่	อ.4184/2555	คดีหมายเลขแดงที่อ.954/2559	ซึ่งคดีดังกล่าวเป็น

ข้อพิพาททางกฎหมายที่ยังไม่สิ้นสุดโดยเป็นคดีที่เป็นผลจากการประกอบธุรกิจปกติของบริษัท	และอาจมีผลกระทบด้านลบต่อสินทรัพย์ของบริษัทที่มี

จ�านวนสูงกว่าร้อยละ	5ของส่วนของผู้ถือหุ้นของบริษัทตามงบการเงินส�าหรับรอบระยะบัญชี	สิ้นสุด	ณ	วันที่	30	กันยายน	2561	นั้น

	 เมื่อวันที่	15	พฤศจิกายน	2561	ศาลได้นัดฟังค�าพิพากษาศาลอุทธรณ์	โดยศาลอุทธรณ์ได้มีค�าสั่งยืนตามศาลชั้นต้น	กล่าวคือ	ยกฟ้องให้จ�าเลยทั้ง	

10	ไม่มีความผิดตามพระราชบัญญัติว่าด้วยการกระท�าความผิดเกี่ยวกับคอมพิวเตอร์	พ.ศ.	2550	และพระราชบัญญัติว่าด้วยความผิดของพนักงาน

ในองค์กรหรือหน่วยงานของรัฐ	พ.ศ.	2502	ทั้งนี้หาก	เทเลเมติคส์	โจทก์	ไม่ได้รับอนุญาตให้ฎีกา	คดีดังกล่าวจะถึงที่สุดในชั้นศาลอุทธรณ์ทันที	หากมี

ความคืบหน้าประการใดบริษัทจะแจ้งให้ทราบต่อไป

	 นายรัฐชัย	ภิชยภูมิ	ประธานเจ้าหน้าที่ด้านการเงิน	บริษัท	อีเอ็มซี	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	EMC	เปิดเผยถึงผลการด�าเนินงานไตรมาส	3/2561ว่ามี

ก�าไรสุทธิ	66.24	ล้านบาท	หรือเพิ่มขึ้น	112.34%	จากไตรมาสเดียวกันปีก่อน	ที่มีผลขาดทุนสุทธิ	536.96	ล้านบาท	ขณะที่งวด	9	เดือน	มีก�าไรสุทธิ	

71.57	ล้านบาท	หรือเพิ่มขึ้น	110.77%จากช่วงเดียวกันปีก่อนที่ขาดทุนสุทธิ	664.27	ล้านบาท	จากการที่	EMC	สามารถสร้างผลก�าไรได้ดีมากขึ้นจะ

ท�าให้ส่วนผู้ถือหุ้นเพิ่มขึ้น	และมีแนวโน้มที่จะได้รับการถอนเครื่องหมาย	C	เร็วๆ	นี้

	 ปัจจุบัน	EMC	มีการรับรู้รายได้จากทั้งธุรกิจรับเหมาก่อสร้าง	และพัฒนาอสังหาริมทรัพย์เพิ่มขึ้น	โดยจะมีการรับรู้รายได้จากงานโรงพยาบาล

ผู้สูงอายุบางขุนเทียน	ของกรุงเทพมหานครมูลค่าโครงการประมาณ	3,000	บาท	ซึ่งได้ส่งมอบงานไปแล้วกว่า	50%	และยังมีโครงการคอนโดย่าน

ทองหล่อ	มูลค่าโครงการกว่า	900	ล้านบาท	ที่เริ่มทยอยส่งมอบแล้วและจะส่งมอบครบประมาณไตรมาส	2	ของปี	2562

	 นอกจากนี้	บริษัทฯ	ได้จัดตั้งกิจการร่วมค้า	โดย	EMC	ถือหุ้น	51%	และได้เข้ายื่นประมูลงานโครงการของภาครัฐ	ภายใต้ชื่อ	“บ้านคนไทยประชา

รัฐ”	จังหวัดเชียงใหม่	จ�านวนกว่า	1,300	ยูนิต	โดยจะมีการประกาศผลภายในธันวาคมนี้	และมั่นใจว่าจะชนะการประมูลในครั้งนี้

EMC	หวังได้รับการถอนเคร่ืองหมาย	C	เร็วๆ	น้ี2.
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PRINC	ลุยธุรกิจเฮลท์แคร์ผ่าน	“พร้ินซิเพิล	เฮลท์แคร์”	

ต้ังเป้าขยายรพ.เป็น	20แห่ง	ใน	5ป	ี3.
	 ดร.	สาธิต	วิทยากรบริษัท	พริ้นซิเพิล	แคปิตอล	จ�ากัด	(มหาชน)	หรือ	PRINC	เปิดเผยว่า	PRINC	มีแผนขยายธุรกิจไปสู่เฮลท์แคร์อย่างเต็มที่	ซึ่ง

ปัจจุบันธุรกิจหลักของ	PRINC	มาจากธุรกิจด้านเฮลท์แคร์	โดยคิดเป็นรายได้ถึง	80%	ของรายได้รวม	โดยใส่ส่วนของธุรกิจเฮลท์แคร์นั้น	ด�าเนินการ

ผ่าน	บริษัท	พริ้นซิเพิล	เฮลท์แคร์	จ�ากัด	บริษัทย่อยในเครือPRINC	ซึ่งปัจจุบัน		“พริ้นซิเพิล	เฮลท์แคร์”	มีโรงพยาบาลในเครือ	7	แห่งใน	6	จังหวัด

ของประเทศไทย	ได้แก่	โรงพยาบาลพริ้นซ์	สุวรรณภูมิ	โรงพยาบาลพริ้นซ์	ปากน�้าโพ	1	และ	2	โรงพยาบาลพริ้นซ์	อุทัยธานี	โรงพยาบาลพิษณุเวช	โรง

พยาบาลพิษณุเวช	อุตรดิตถ์	และโรงพยาบาลสหเวช	มีแผนที่จะเพิ่มโรงพยาบาลเครือข่าย	เป็น	20	แห่ง	ภายในปี	2566	โดยแผนการเติบโตจะเป็นการ

เติบโตจากการควบรวมกิจการในโรงพยาบาลระดับจังหวัด	ซึ่งจะเน้นจังหวัดรองที่ยังไม่มีโรงพยาบาลเอกชน	เพื่อเพิ่มทางเลือกในการรักษาพยาบาลให้

แก่ประชาชนในจังหวัดรองมากขึ้น	โดยโรงพบาบาลในเครือ		“พริ้นซิเพิล	เฮลท์แคร์”	จะเป็นโรงพยาบาลขนาดกลาง	60	เตียง	แต่มีเป้าหมายที่จะเป็น

โรงพยาบาลที่มีความทันสมัย	มีความพร้อมที่จะยกระดับระบบฐานข้อมูลให้อยู่ในรูปแบบของดิจิทัลเพื่อรองรับการเข้าสู่เทคโนโลยียุค	5G	ที่จะเข้ามาใน

เร็วๆนี้	โดยปัจจุบันทุกโรงพบาบาลในเครือได้ปรับเปลี่ยนระบบฐานข้อมูลทุกอย่างให้อยู่ในรูปแบบคลาวด์	มีการเชื่อมข้อมูลประวัติคนไข้ด้วยระบบดิจิทัล	

ท�าให้การรักษาพยาบาลมีประสิทธิภาพมากขึ้น	ซึ่งปัจจุบัน		“พริ้นซิเพิล	เฮลท์แคร์”	ถือเป็นเครือโรงพยาบาลแห่งแรกที่น�าฐานข้อมูลทุกอย่างเข้าไปอยู่

ในระบบคลาวด์

นายวรุตม์	ธรรมาวรานุคุปต์	ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร	บริษัท	เสริมสร้าง	พาวเวอร์	คอร์ปอเรชั่น	จ�ากัด	(มหาชน)หรือ	SSP	เปิดเผยว่าผลการ

ด�าเนินงานในงวดงวด	9	เดือน	มีก�าไรสุทธิ	378	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	41%	และมีก�าไรหลักจากการด�าเนินการอยู่ที่	390	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	8%	ในขณะ

ที่ไตรมาส3/61	มีก�าไรสุทธิอยู่ที่	118	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	119%	จากงวดเดียวกันปีก่อน	และมีก�าไรหลักจากการด�าเนินการอยู่ที่	124	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	

9%	จากงวดเดียวกันปีก่อนโดยสาเหตุที่ก�าไรปรับตัวเพิ่มขึ้น	เนื่องจาก	การเริ่ม	COD	ของโครงการทั้งในประเทศญี่ปุ่น	คือ	Hidaka	ก�าลังการผลิต	21	

เมกกะวัตต์	ตั้งแต่เดือน	มี.ค.	และ	โครงการ	Zouen	ก�าลังการผลิต	8	เมกกะวัตต์	ตั้งแต่เดือน	ส.ค.	รวมถึงโครงการ	Solar	Rooftop	ในประเทศไทย	

ซึ่งทยอย	COD	ในระหว่างปี	ซึ่งทุกโครงการข้างต้น	มีการเริ่ม	COD	เป็นไปตามแผน	หรือก่อนแผนงานที่ได้แจ้งไว้อีกด้วย

	 ด้านผลประกอบการในไตรมาส	3	นี้	ต้องเรียนว่าในธุรกิจพลังงานทดแทน	โดยเฉพาะอย่างยิ่ง	Solar	Farm	ผลของฤดูกาลเข้ามามีผลต่อปริมาณ

ผลิตไฟฟ้า	ซึ่งส่งผลต่อทุกบริษัท	เพราะเป็นช่วงฤดูฝนทั้งในไทยและญี่ปุ่น	ดังนั้นโดยธรรมชาติก็จะมีปริมาณการผลิตไฟฟ้าจากโรงไฟฟ้าพลังงานแสง

อาทิตย์น้อยกว่าไตรมาส	2	เป็นปกติ	แต่ถ้าเทียบกับไตรมาส	3	ปีที่แล้วจะเห็นว่าเราโตสูงมาก

	 ทั้งนี้	บริษัทมั่นใจว่าปี2561	จะเติบโตได้ตามเป้าหมายที่วางไว้	โดยปัจจุบันบริษัทฯ	มีโครงการที่	COD	แล้วรวมประมาณ	85	เมกกะวัตต์	มีก�าลัง

การผลิตซึ่งตามแผนงานจะเริ่ม	COD	ในช่วง	3	เดือนข้างหน้านี้อีก	21	เมกกะวัตต์	จากโครงการโซลาร์	อผศ.	และโครงการในมองโกเลีย	และในช่วง

กลางปีหน้าอีก	50	เมกกะวัตต์จากโครงการในเวียดนาม	ท�าให้ภายในกลางปีหน้าเราจะมีก�าลังการผลิตที่	COD	แล้วรวม	157	เมกกะวัตต์	จะเห็นว่า

จาก	85	เมกกะวัตต์ในปัจจุบัน	เราจะโตไปอีก	71	เมกกะวัตต์	ในระยะอันใกล้	และเรายังมุ่งหาโครงการใหม่ๆมาเสริมอย่างไม่หยุดยั้ง

SSP	ม่ันใจปีน้ีโตเข้าเป้า	-	COD	ได้ครบ	90	MW	
หลังโชว์	9เดือน	ก�าไรโต	41%4.
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AQUA	เผย	9เดือนปีน้ี	โกยก�าไรสุทธิจากการด�าเนินงาน	256	ลบ.	

หรือโต	11.18%5.
	 บริษัท	อควา	คอร์เปอเรชั่น	จ�ากัด(มหาชน)	หรือ	AQUA	รายงานต่อตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทยถึงงบการเงินของบริษัทฯ	สิ้นสุดวันที่	

30	กันยายน	2561	โดยไตรมาส	3	ปี	2561บริษัทฯ	มีรายได้จากการด�าเนินงานจ�านวน	277.05	ล้านบาท	เพิ่มขึ้นร้อยละ	7.24	และส่วนแบ่งก�าไรจาก

การลงทุนในบริษัทร่วมจ�านวน	10.39	ล้านบาท	ลดลงร้อยละ	35	เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน	โดยมีก�าไรสุทธิจากการด�าเนินงาน	จ�านวน	

74.234ล้านบาท	เพิ่มขึ้นร้อยละ	12.65	เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน

	 ทั้งนี้รายได้ที่เพิ่มขึ้นมาจากรายได้จากธุรกิจสื่อโฆษณาจ�านวน	16.61	ล้านบาท	หรือร้อยละ	10.32	จากธุรกิจคลังสินค้า	และอสังหาริมทรัพย์เพื่อ

การลงทุนจ�านวน	4.68	ล้านบาท	หรือร้อยละ	5.76	ซึ่งเป็นผลมาจากสภาพเศรษฐกิจท่ก�าลังฟื้นตัว	และมีก�าลังซื้อเพิ่มมากขึ้น	ในขณะที่ส่วนแบ่งก�าไร

จากการลงทุนในบริษัทร่วมที่ลดลงนั้น	เป็นผลมาจากผลขาดทุนที่ยังไม่ได้รับรู้	จากอัตราแลกเปลี่ยน		(Unrealized	Loss	on	Foreign	Exchange)	ใน

โครงการลงทุนที่ประเทศญี่ปุ่น

	 ส�าหรับงวด	9	เดือน	บริษัทฯ	มีรายได้จากการด�าเนินงานจ�านวน	774.068	ล้านบาท	เพิ่มขึ้นร้อยละ	10.17	และส่วนแบ่งก�าไรจากการลงทุนใน

บริษัทร่วมจ�านวน	71.809ล้านบาท	เพิ่มขึ้นร้อยละ	7.82เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน	โดยมีก�าไรสุทธิจากการด�าเนินงาน	จ�านวน	256.723	ล้าน

บาท	เพิ่มขึ้นร้อยละ	11.18	เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน

	 ณ	วันที่	30	กันยายน	2561	บริษัทฯมีสินทรัพย์รวมทั้งสิ้น	6,722.109	ล้านบาท	เพิ่มขึ้นร้อยละ	0.54	เมื่อเทียบกับสิ้นปี	2560	โดยมีหนี้สินรวม	

2,776	ล้านบาท	ลดลงร้อยละ	5.03	และส่วนของผู้ถือหุ้น	3,946.11ล้านบาท	เพิ่มขึ้นร้อยละ	4.87	เมื่อเทียบกับสิ้นปี	2560

	 นายนรัตถ์	สาระมาน	ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร	บริษัท	ไซแมท	เทคโนโลยี	จ�ากัด	(มหาชน)	(SIMAT)	เปิดเผยว่า	ผลประกอบการในไตรมาส	

3/2561	ของบริษัทฯ	มีรายได้จ�านวน	562.80	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	189.12	ล้านบาท	หรือเพิ่มขึ้น	50.61%	จากช่วงเดียวกันของปีก่อนอยู่ที่	373.68	

ล้านบาท	และมีก�าไรสุทธิ	(ส่วนที่เป็นของบริษัทใหญ่)	1.06	ล้านบาท	เพิ่มขึ้น	7.89	ล้านบาท	หรือเพิ่มขึ้น	115.52%	จากช่วงเดียวกันของปีก่อนที่

ขาดทุน	6.83	ล้านบาท

	 “ภาพรวมผลประกอบการในไตรมาส	3	ปรับตัวดีขึ้น	เนื่องจากบริษัทฯ	มีก�าไรจากธุรกิจใหม่ซึ่งเพิ่งซื้อกิจการมา	โดยรับรู้ก�าไรจ�านวน	15.92	ล้าน

บาท	ซึ่งบริษัทถือหุ้นจ�านวน	70%	จึงรับรู้ก�าไรเข้าบริษัทใหญ่จ�านวน	11.14	ล้านบาท	ซึ่งปกติธุรกิจนี้มียอดขายมากกว่า	300	ล้านบาทต่อปี	และ

มีก�าไรขั้นต้นและก�าไรสุทธิในระดับที่น่าพอใจ	ประกอบกับผลประกอบการของธุรกิจของบริษัทย่อยในประเทศมาเลเซียปรับตัวดีขึ้นจากยอดขายส่ง

อุปกรณ์คอมพิวเตอร์ให้แก่กระทรวงศึกษาธิการมาเลเซีย	ส่งผลท�าให้ผลการด�าเนินงานของบริษัทเติบโตได้อย่างแข็งแกร่ง”	นายนรัตถ์	กล่าว

	 ส่วนแผนการด�าเนินงานในช่วงที่เหลือของปี	2561	บริษัทฯ	อยู่ระหว่างรอลุ้นผลการประมูลงานโครงการจัดให้มีอินเทอร์เน็ตความเร็วสูงในพื้นที่

ห่างไกล	(Zone	C)	หรือที่เรียกกันว่า	โครงการ	NET	ห่างไกล	Zone	C	โดยมีทั้งหมด	8	สัญญา	มูลค่าสัญญาละประมาณมากกว่า	2	พันล้านบาท	ซึ่ง

บริษัทฯ	เชื่อมั่นว่ามีคุณสมบัติครบถ้วนตามข้อก�าหนด	อีกทั้งยังมีประสบการณ์	และได้รับการสนับสนุนจากสถาบันการเงินท�าให้มีเงินลงทุนในการ

ด�าเนินการที่เพียงพอ	และเชื่อมั่นว่ามีโอกาสสูงที่จะสามารถคว้างานดังกล่าว	และหากบริษัทฯ	ได้รับงานดังกล่าวจ�านวน	1-2	สัญญา	จะเป็นอีกปัจจัย

ส�าคัญที่ส่งผลท�าให้ผลการด�าเนินงานเติบโตได้อย่างแข็งแกร่งยิ่งขึ้น	ทั้งนี้	คาดการณ์ว่าจะสามารถทราบผลได้เร็วๆ	นี้

SIMAT	โชว์	Q3/61	กวาดรายได้	562.8	ลบ.	ก�าไรพุ ่ง	115.52%	6.
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นายกฤตพล	ฉันทฤธานนท์	(แถวหลังที่	3	จากซ้าย)	ผู้อ�านวยการใหญ่

ฝ่ายบริหารพันธมิตรการบินและกลยุทธ์การพาณิชย์	บริษัท	การบินไทย	

จ�ากัด	(มหาชน)	ในฐานะคณะกรรมการบริหารกลุ่มสายการบินพันธมิตรส

ตาร์อัลไลแอนซ์เป็นประธานเปิดงาน	“The	Night	of	Star	Alliance”	จัดโดย	

Country	Steering	Councils	Thailand	โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อขอบคุณและ

สร้างความสัมพันธ์ที่ยั่งยืนกับลูกค้าภาคธุรกิจชั้นน�าในประเทศไทย	พร้อมทั้ง

น�าเสนอข้อมูลและผลิตภัณฑ์ใหม่ของกลุ่มสตาร์อัลไลแอนซ์ให้ผู้ร่วมงานรับ

ทราบ	โดยมีนายกรกฏ	ชาตะสิงห์	(แถวหลังที่	4	จากซ้าย)	ผู้อ�านวยการฝ่าย

ขาย-ประเทศไทย	บริษัท	การบินไทยฯ	ในฐานะประธาน	Country	Steering	

Councils	ประเทศไทย	และตัวแทนฝ่ายขายจากสายการบินในกลุ่มพันธมิต

รสตาร์อัลไลแอนซ์	ที่มีส�านักงานขายประจ�าประเทศไทย	รวมทั้งสิ้น	16	สาย

การบิน	ร่วมงาน	ณ	ห้อง	Vertigo	TOO	โรงแรมบันยันทรี	กรุงเทพฯ

นายวีรวัฒน์	ปัณฑวังกูร	(ขวา)	รองกรรมการผู้จัดการอาวุโส	ธนาคาร

กสิกรไทย	และนายยงสิทธิ์	โรจน์ศรีกุล	หัวหน้าคณะผู้บริหารกลุ่มลูกค้า

องค์กร	บริษัท	แอดวานซ์	ไวร์เลส	เน็ทเวิร์ค	จ�ากัด	ในเครือเอไอเอส		ร่วม

ลงนามบันทึกข้อตกลงความร่วมมือในโครงการ	Smart	Hospital	&	

Healthcare	เพื่อร่วมกันพัฒนาเทคโนโลยีและนวัตกรรมส�าหรับกลุ่มธุรกิจ

โรงพยาบาล	ทั้งนวัตกรรมการเงินรูปแบบดิจิทัล	และแพลตฟอร์มที่เชื่อม

โยงบริการของโรงพยาบาลในทุกมิติ	ซึ่งจะท�าให้ผู้รับบริการได้การบริการที่

สะดวกและรวดเร็วยิ่งขึ้น	นอกจากนี้	ความร่วมมือนี้จะผลักดันวงการการ

แพทย์และสาธารณสุขไทยเข้าสู่ยุค	Healthcare	4.0	ณ	ธนาคารกสิกรไทย	

อาคารพหลโยธิน	เมื่อเร็ว	ๆ	นี้

การบินไทยร่วมจัดงาน	“The	Night	of	Star	Alliance”	

เพื่อขอบคุณลูกค้าภาคธุรกิจชั้นน�าในประเทศไทย

กสิกรไทย	จับมือ	เอไอเอส	หนุนโรงพยาบาลก้าวสู่ยุค	
Healthcare	4.0

1.
2.
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คุณอ�านาจ	สุขประสงค์ผล	(แถวหน้าล�าดับที่	5	จากซ้าย)	กรรมการผู้

จัดการฝ่ายธุรกิจแป้ง	พร้อมด้วยคุณประทีป	เลิศวัฒนากิจกุล	(แถวหน้า

ล�าดับที่	5	จากขวา)	กรรมการผู้จัดการฝ่ายธุรกิจอาหาร	และคุณอรอนงค์	

วิชชุชาญ	(แถวหน้าล�าดับที่	4	จากซ้าย)	ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการอาวุโส	

กลุ่มการเงิน	บริษัท	ไทยวา	จ�ากัด	(มหาชน)		หรือ	TWPC	ถ่ายภาพร่วมกับ

นักวิเคราะห์หลักทรัพย์และผู้จัดการกองทุนในงาน	Analyst	Meeting	ภาย

หลังการน�าเสนอข้อมูลผลประกอบการไตรมาส	3	ปี	2561	พร้อมทั้งเผย

ถึงแนวโน้มผลประกอบการในไตรมาส	4	คาดว่าจะสามารถฟื้นตัวได้อย่าง

แข็งแกร่ง	เนื่องจากจะเข้าสู่ช่วง	High	Season	ของธุรกิจแป้งมันส�าปะหลัง	

และคาดว่าจะได้รับปัจจัยบวกจากการปรับตัวลดลงของต้นทุนวัตถุดิบ

หัวมัน

นายภวัต	วงศ์ตั้งตระกูล	(กลาง)	ประธานกรรมการ	นายหวัง	วนาไพรสณฑ์	

(ขวา)	ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร	และนายรัตนชัย	วงษ์เจริญสิน	(ซ้าย)	

กรรมการ	บริษัท	แอ็พพลาย	ดีบี	จ�ากัด	(มหาชน)	ท�าพิธีเปิดโรงงานแห่ง

ใหม่ภายในนิคมอุตสาหกรรมบางปู	แฟคตอรี่	แลนด์	จังหวัดสมุทรปราการ	

ซึ่งนับเป็นโรงงานแห่งที่	4	ของบริษัทฯ	เพื่อใช้ผลิตสินค้ากลุ่มยาแนว

รองรับความต้องการลูกค้าในไทยและต่างประเทศ	โดยเฟสแรกจะเริ่มผลิต

สินค้าซิลิโคนยาแนวส�าเร็จรูป	(Silicone	Sealant	Products)	โดยมีก�าลัง

การผลิตติดตั้งกว่า	500	ตันต่อเดือน				

TWPC	มั่นใจแนวโน้มไตรมาส	4	โตแกร่ง

ADB	เปิดโรงงงานผลิตยาแนวแห่งใหม่

3.
4.
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